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A NOTE ON THE THEORY 
OF THE INFLATIONARY PROCESS 


R. M. GOODWIN 


dy 
INTRODUCTION 


In recent years there have been at least two important con- 
tributions to our tools for the analysis of inflation. It is the aim 
of this paper to integrate these approaches with a simple dyna- 
mical version of linear general equilibrium theory. The resulting 
system is capable of empirical specification along the lines of Pro- 
fessor LEONTIEFF’s work ('), and contributes essential features 
lacking both in traditional quantity theory and in modern macro- 
dynamic models. 

In How to Pay for the ‘War, KEYNES indicated the way to 
apply his theory to inflation, and this ’inflationary gap’ analysis 
has subsequently been elaborated by others. Quantity theory 
typically proceeds from excess money to excess demand to price 
rise, but liquidity preference theory cast doubt on monetary 
holdings as the dominant determinant of spending. Keynesian 
analysis sidesteps the money supply problem and proceeds directly 
to induced (by receipts) spending and to autonomous spending. 
It can be developed in terms of a rather convincing causal 
sequence of decisions and consequences, i.e. expenditures to 
receipts to expenditures, etc., which yields a simple inflationary 
process. From the point of view of this paper, a crucial assump- 
tion is that there is competitive clearing of the market, price 
always standing at that level which will clear the market, at least 
in an aggregative sense. 

A second type of theory runs in terms of cost-price adap- 
tation, and this one also stems in part from KEYNEs. He stressed 
the importance of cost functions in causing price rises as an 
economy moved towards full employment, and he thus made a 


(1) The Structure of the American Economy, 1919-1939, second 
edition, N. Y., 1951, especially Part IV, Section C. 
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fruitful connection between monetary theory and value theory. 
This direction of thinking has been investigated further by Pro- 
fessor A. H. HANSEN (1), who considers also non-competitive price 
behavior in relation to inflationary pressures. The currently 
popular explanation of inflation as a ’wage-price spiral’ may 
be considered as a crude version of this kind of theory. More 
recently Professor DUESENBERRY has propounded a sophisticated 
form of such a theory as an explanation of the recent American 
inflation (2). 

The basic distinction between the two types of theory lies 
in their assumptions about market structure. The first emphasizes 
demand, supply being given, with a competitive price bringing 
the two into equality. In the second some kind of market im- 
perfection is implied because of the existence of a price policy, 
of whatever kind, based on cost. Although both types have been 
used alone to explain inflation, the sounder procedure is undoubt- 
edly to construct a mixed theory as has been done by Professor 
DUESENBERRY. Clearly both types of market exist and hence nei- 
ther theory can be even roughly correct by itself. In times of 
inadequate effective demand, the administered price seems to pre- 
dominate, but it is worth emphasizing that markets which have 
strong tendencies to price maintenance in depression may change 
their character and become substantially market clearing mechan- 
isms in the flux of inflation. There is another reason for rejecting 
either single theory: the competitive theory is grossly unrealistic 
and hence unacceptable; but the cost-price type, while more 
realistic, is not really usable to explain inflation because, being 
based on cost structure, it cannot explain why there is sometimes 
inflation and sometimes not. For this we must have an element of 
excess or deficient demand in the theory. Therefore a combination 
of the two is, in some form or other, essential. For expository 
reasons I shall treat first each type of theory separately and only 
then combine the two in a mixed system in Part IV. 

Throughout I shall be concerned with only pure inflation, 


(*) Monetary Theory and Fiscal Policy, N. Y., 1949, chapter 7. 

(*) Thé Mechanics of Inflation, « Review of bonnes and Statistics », 
May, 1950. Although my own interest in the subject stems from an att tempi 
to construct a more satisfactory general equilibrium dynamics of prices, 
I have derived much help from his admirable paper. I should also like 
to mention my indebtedness to Professor Erich SCHNEIDER's Zur Dyna- 
mischen Theorié des Tausches, which appeared in a recent issue of the 
« Zeitschrift fiir Nationalókonomie », B. XII, H. 2-4, 1950. 
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by which I mean that there are invariable real outputs of each 
good. Because of the mathematical difficulties of treating both 
prices and quantities as variables, I shall leave out of account 
the important case of near-full employment such as occurs in the 
latter stages of a boom. But even in the case of the purest inflations 
observable there will be two effects from which it is necessary 
to abstract : there will be the secular increase of output and, more 
important, the distortion of the structure of production, with 
transfer of factors, due to differential price rises. Unfortunately 
these lie beyond the power of the analytical tools used here. In 
addition I shall not treat the interesting case of hyperinflation, 
in which specifically dynamic effects come in, i.e. the flight from 
money. This effect is fairly small as long as we are dealing with 
the usual rates of increase of prices. The situation with a runaway 
inflation is easily distinguishable and must be treated with other 
analytical tools. 

The principal aim of this paper is to indicate how the structure 
of industry can be incorporated in the analysis of inflation. There 
is, of course, the gain in quantity and quality of information. 
In particular, we can pierce the monolithic general price level 
and approach the question of the distinctly different degrees of 
inflation in the various markets. But more important still is 
the fact that by this route we arrive at a basically improved 
vision of the process of inflation, i.e. the gradual transmission 
of inflationary impulses from market to market. In the case of 
inflation, this is not a theoretical refinement but rather very 
much of its essence. 


ia 
DEMAND-CONTROLLED INFLATION IN AN ECONOMIC SYSTEM 


A. We may consider the economy as subdivided into as many 
sectors, or industries, as is convenient. The production funetion 
of each is characterized by fixed proportional inputs of the outputs 
of various of the other sectors. These technical coefficients specify 
the structure of production and are represented by the numbers 
a; which give the number of units of i required per unit output 
of j. These may be arranged in a square array, or matrix, as, for 
example, in a three sector economy, 


0:11:01 05 
(1) 1.0 0 .003 
8 2.0 0 
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Thus an output of 100 units of good three requires 5 of good one 
and .3 of good two. We may consider as many sectors as calcula- 
torial and statistical resources permit; here for convenience only 
three treated. In addition there may be given inputs of amounts 
independent of the outputs. These may also be arranged in a 
corresponding matrix fashion, 


(2) 290 O. 180 
1100 1800 0 


Besides these demands arising out of current production, there 
will be autonomous outlays for goods for investment, for govern- 
ment purchase (e.g. war, public works), for export, etc. These 
outlays are highly variable and it is essentially here that we have 
to look for the explanation of the origin, if not the total impact, 
of inflationary pressures. Similarly these may be arrayed in a 
matrix, 


0 $450 $950 
(3) $520 $770 $340 
$1750 $ 260 0 


Two different kinds of transactions are included in (2), those fixed 
quantities which have to be bought at going prices, and those 
whose prices as well as their quantities are fixed, e.g. interest 
payments on bonds. In order to avoid' a fourth category it seems 
wise to include these latter in (3), so that (3) consists of given 
money outlays and (2) of given real demands. Therefore in (3) 
are included not only investment, etc., but also all fixed money 
incomes and outgoes. With this theory, as with others, the solu- 
tion, if there is one, to the inflation consists in reducing the 
real value of these outlays through price rises. 

A basic assumption throughout our discussion is that there 
is full employment with zero elasticity of supply, not only for 
goods in general, but for each in particular. Given these full 
employment outputs, say q, = 1,300, q, = 3,000, 9, = 20,000, 
we may multiply the appropriate coefficients of (1) to find the 
size of the required inputs, the first column by q,, the second 
by 9,, etc. This gives the variable inputs to which must be added 
the fixed inputs (2) to get total required inputs, except that, since 
output cannot vary, the distinction between fixed and variable 
inputs essentially disappears. Total required inputs are obtained 
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by matrix addition, i.e. of corresponding elements in the two 
matrices. 


0*1,300  .01*3,000  .05*20,000 0 10 40 
(4) 1.0*1,300  0*3,000  .003*20,000 | + | 290 Où: 180, l:== 
.8*1,300  2.0*3,000 0 *20,000 1100 1800 0 


0 40 1040 
= | 1590 0 190 
2140 7800 0 


To find the value of these quantities we must multiply each 
row by the price of the corresponding good, and then to find the 
matrix of total transactions we must addi to these the autonomous 
outlays (3). If the prices are p, = $ 5.80, p, = $.75, p,=$.12, then 
the transactions matrix becomes 


$5.80 0 0 0 40 1040 0 $450 $950 
(5) WEST 0 1590 0 19 | + | $520 $770 $340 | — 
O 0 $.12|| 2140 7800 0 $1750 $260 0 


0 $ 680 $6980 
= ["$1710" -¢ 770% :$ 480 
$ 3890 $1200 0 


From (5) we may read off the total sales of any industry, e.g. 
industry three sold $ 3890 to industry one plus $1200 to industry 
two. 

The essential feature of this model lies in the fact that, 
output being totally inelastic, there is only one price for each 
good which will just clear the market. These prices will in general 
not be the same as those with which we began the calculation 
(when they are the same the system is in equilibrium). There are 
at least two different ways in which we can interpret the economic 
meaning of this, and for most purposes it does not much matter 
which interpretation we make. According to the one way of regar- 
ding it, each sector has fixed quantities it must buy, so that once 
a selling sector states a price, the individual sector outlays are 
all determined. By simple summation (of the appropriate row of 
the transactions matrix) we get total sales. Since we are dealing 
with an inflationary situation, these money sales represent a real 
amount greater than current output, the difference being met 
out of producers’ stocks. Since output cannot be increased, prices 
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are put up in the following period of time enough so as to absorb 
the current excess demand. Alternatively we may say that the 
various sectors take the previous period’s prices of the goods they 
have to buy, and use them to determine the currently necessary 
outlays. All these decisions together determine the total money 
outlay and the market is then cleared by establishing the correct 
price. In this case the buyers miscalculate, getting too few goods, 
and, if they really keep to fixed proportionate inputs, they must 
supply the missing quantities out of inventory. In either case 
someone is short, as is bound to happen, since total demand is 
greater than total supply at going prices. 

The mathematics of the process are identical for the two 
hypotheses. Thus if we take the initial prices as in (5) we get the 
*variable’ outlays, to which we add the fixed outlays to get total 
outlays by industry. To do this we add each row, which is done 
symbolically by placing a column of units after the matrix. These 
iotal sales must equal the fixed outputs multiplied by next period’s 
price (or by this period’s price, according to the assumption). 

Thus we have 


O 230 6030 O 450 950 1 $ 7660 
(6a) || 1190 O 140 | + | 520 770 340 1140600 
260 940 0 1750 260 0 1 $ 3200 
1,300 * 3 5.90 
— | 3,000*$ .99 
20,000 *$ .16 


Then, taking these prices and applying them again to our ‘variable’ 
outlays we get 


O 236 6140 O 450 9601) (1 1,300 * $ 6.00 
(6b) [| 1580 O 188 | +|520 770 340 || 216 — ? 3000*51.10 
343 1250 0 1750 260 0 1 20,000 *$ .18 ), 
and again 
f O 244 6240 0 450 950 1 


1,300 * $ 6.10 
(6 c) a o 214/4|520 770 340]! 11§ — } 3,000*31.20 
386 1400 0 1750 2600 fi (1 20,000 * $ .19 
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and again 
O 240 6400 O 450 950 1 1,800 * $ 6.20 
(6d) 1920 0 230| + | 520 770 340 1}—% 3,000 * $ 1.27 
406 1480 0 1750 260 0 il 20,000 * $ .20 


As the prices rise the real value of the constant autonomous 
money outlays decreases. In fact it is shown in section B, equa- 
tion (14), that the real value must be reduced until it equals the 
available surplus, i.e. the difference between outputs and the 
current inputs required for these outputs. Such à result is not 
particularly useful since it is obvious to commonsense, but it does 
provide some evidence for the essential soundness of the model. 
Continuing the inflationary process of (6) we eventually arrive 
at a set of equilibrium prices for the given and constant autonomous 
outlays. It is shown in B, equation (15), that these may be 
calculated by dividing autonomous outlays by the difference between 
total outputs and required inputs, thus 


, — $1400/ 220 = $6.40, 
(7) P, = $1630/1220 = $1.34, 
P, = $2010/10,100 = $ .20. 


The great advantage of breaking up macrodynamic models 
is revealed even in so simple a model as this. It is not a minor 
detail to be able to distinguish the varying degrees of inflationary 
pressure on the different parts of an economy. Thus in war time 
certain goods experience very great demands while others may 
be in excess supply. Likewise in peace time the construction goods, 
for example, may have quite disproportionate price rises. In the 
example given here, only a modest price rise occurs in good one, 
whereas good three nearly doubles. Furthermore the speeds with 
which any adjustment is effected may be quite different and have 
no necessary connection with the amount of adjustment. This 
resolution of the inflationary process into its parts adds richness 
to the analysis, but also, and more important, it is essential for 
practical use, since administrative action in an inflation must be 
suited to particular markets and cannot rely on aggregative 
estimates. 

In section B it is shown that if we have, not a given money 
demand, but a given real demand such that this real autonomous 
plus the real required demand is greater than total output, then 
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the system becomes unstable and prices rise ‘without limit. Clearly 
an excessive demand which cannot be reduced by price rise must 
lead to an incurable disequilibrium. 

Because of the unusual way in which the system is presented 
here it may not be obvious that this construction has anything to 
do with the Keynesian full-employment-multiplier analysis. To 
show this I shall first present the simplest form and then show 
that it correspondes with the generalized model given here. Let 
q be total real output, ge total real consumption, and p the 
general price level. The linear consumption function is 


qe = aq + k 


where « is the marginal propensity to consume and k a given 
constant. Income, however, circulates in money form and we have 


pge = «pg + ph. 


Up to full employment, p is a constant, p, and variations in 
money receipts and outlays are the result of real changes, thus 


(Pq) = a(pq) + ph. 


Beyond full employment p becomes variable and q becomes a 
constant, q, so that we get, for money quantities, 


PY = (a + k/q) vg. 


Thus we lose the positive intercept and have instead a higher 
marginal propensity to consume, as a direct consequence of the 
basic Keynesian assumption that outlay depends on real receipts. 
Also we see that consumption can alternatively be determined 
by applying a rising price level to the fixed quantity of goods 
which consumers try to buy. This outlay will be the same as that 
which we would find if we were to apply the appropriate marginal 
propensity to consume to their rising money incomes. Thus we 
are assured that they will have the money incomes sufficient to 
make the rising outlays required (1). 

In constructing the model I have proceeded by the application 
of rising prices to a fixed basket of goods, but one easily sees 
from the foregoing that it is equivalent to the more elaborate 
form with outlays as a fraction of receipts. To show this we note, 


(*) On this and other points I am much indebted to Mrs. Joan Robinson. 
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from equation (9) in B below, that outlays (other than autono- 
mous) are given by 


[e]{la}[a]+t])= 
[P| [a] el |» |[9! + |] FP) eg pa = 


[Le] lo] He] + Ce] 07) [1/9] [19] [2 9. 


To see that this is the matrix analogue of the full-employment- 
multiplier, we need only show that |p| [a] [1/p| is a matrix of 
marginal propensities to spend. But ca 


Le | (a) p) =» 1 [a] | 9 | [1/9] Ur) = (4) [Had] 


where [4] is a transactions matrix (equation (8) below), which 
is then divided column-wise by total receipts thus giving ratios 
of outlays to receipts. Therefore we see that using full employ- 
ment input quantities multiplied by appropriate prices is equivalent 
to making outlays depend' on receipts, if the marginal propensities 
are augmented by a kind of average fixed outlay. 

Therefore our method is equivalent to saying that there is 
a full employment outlay function for each industry and that 
they determine their outlays by their receipts. To these we add 
autonomous outlays to get total outlays and the price is set 
so as to clear the market. 


B. Algebraic Analysis. Let [ ] represent a square matrix, 
|__| a diagonal one, and { } a column one. Let pi represent 
the variable prices, gi the fixed outputs, aj; the Walrasian input 
coefficients for the physical input of good i per unit of output 
of good j, Fi; the corresponding fixed physical inputs, and Ij the 
corresponding money outlays. Then the payments matrix of an 
economy may be represented! by 


(8) [4] =[p1[[a] | y | + [FJ] + [2]. 


Sales are represented by row sums of this matrix, and either of 
the two hypotheses about market clearing in section A will be 
represented by 


(9) [Pia] [la] [9] + 171) (0) + 107 11) = (pg), 
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where there is the same unit time lag in all sectors and 11) is 
the unit column matrix. Letting 


(10) (>) = [la] [q | + [7] 1) 
and 
(11) rm = (7) (1, 


we may then write (9) as 


pi] bo) + bi = tea) 


or 
Ca | (pe) =! | (mea) +0 


To take the most general case, and the most common, we may 
assume {y} variable. and if we suppose that the market price 
is set so as to clear the market each period, we must give it 
the subscript t. Then our system becomes 


(12) {pe} = + lv/q | {pts}. 

Simple recursion represents the most useful and at the same time 
the most illuminating way of writing a general solution to the 
system, thus 


(13) (pul = {2/9} + [v/q\" {ye—a/q} + JET \yr—2/q} +... 
c+ Pa 1/0 + Dal to). 


It should be noted that the system, due to its peculiar character, 
is already in diagonal form, its motions separated without trans- 
formation of coordinates. For a constant level of autonomous 
spendings, {y}, all motions are non-oscillatory. Ignoring the 


constant part of the solution due to {}, we have as the general 
solution 


(Pi) == [etches 


Both » and gi are positive for all i and hence we get only 
monotonic behavior. Stability requires that all vi < @. The 
meaning of this requirement is clear, since {v} represents the 
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fixed minimum supplies needed for the production of each good. 
In any market in which the total output is less than the minimum 
required, there is no possibility of attaining equilibrium through 
price rises. On the other hand if production is greater, then 
there is a certain surplus available to be bought by autonomous 
expenditure. For any constant level of autonomous money outlays, 
the effect of price rises is to reduce the real value of the outlays 
until it equals the available surplus output. This can be 
demonstrated by rewriting the system as follows: 


EE 


(pia) — | q] ria) + pia] pr) =| 9 | (or — pia), 


or 


(14) q] (4p) = brr = [| q | — | v 1] [Pia]. 


From this we see that prices increase as long as the real 
value of autonomous outlays, »/p, is greater than the available 
output, i.e. total output less required output, 9—v. As prices 
rise this lowers the physical quantities represented by constant 
autonomous money outlays until they are no longer excessive, 
which then is an equilibrium price level. This equilibrium price 
level is defined as that constant level of prices which will satisfy 
the equations for a constant level of autonomous expenditures, 
i.e. if {P} represents the equilibrium price level, 


(P} =|v/g]{P} + (7/4) 
or 
(15) (P} = HE», 


which gives the general price level towards which the system 
tends with a steady level of autonomous spending by business 
and government. 

The foregoing mechanism operates by scaling down excessive 
demands through price rise with constant money outlays. It often 
happens, especially in war time, that money outlays do not 
matter and that the demands are for certain amounts of real 
goods. At least this will be true of a part of the autonomous 
outlays. Therefore let 


(16) tv} = {ym} + | @ | {pis} 
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where {ym}, represents the money outlays and |d |the real quantities 
which will be purchased regardless of price. We may then 
wríte (14) as 


(17) ap} =|1/9 10] {pes} — [219 (pis) + (9m/4) = 


again. toda È 
ge Ros + (7/7), 


where J is the unit matrix. If d+v, or extraordinary plus ordinary 
demand, is less than output, g, then the rates of change will be 
negatively proportional to prices, and they will sink or rise to 
the level determined by the given money outlays as in the previous 
case. But should any d+» be greater than output, then the rates 
of change of prices will be proportionate to their own magnitude 
and hence some or all prices will grow explosively. It is not a 
stable system. This is an inevitable result: if real demand is 
greater than real supply and a price rise cannot attenuate it, 
then there can obviously be no equilibrium tendency. 


IN 
THE COST-PRICE THEORY OF THB INFLATIONARY PROCESS 


A. It is a matter of common observation that in an inflation 
costs creep up and sooner or later this forces a rise in price. Yet 
the rise in price is in turn a rise in cost and, at this point, 
literary analysis is likely to end in vague and even erroneous 
generalities. The moment, however, that we state the problem in 
linearized, Walrasian, general equilibrium terms, it becomes quite 
intelligibile and even obvious. Without breaking up the economy 
into sectors we cannot give proper treatment to exchange ratios 
as at once both price and cost. This type of phenomenon seems 
to be vital particularly in the propagation of inflationary pressures 
through an economy. Although one cannot deny its reality or 
importance, there is good reason to doubt it as a complete theory 
by itself. 

The difficulty may be suggested in words as follows: how 
shall we initiate a cost-price spiral, for how shall we have a rise 
in cost which is not a rise in price? But if we have a rise in 
price this must have been preceded by a rise in cost and so on 
in an indefinite regression. And yet we do see inflations commence 
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without previous inflationary causation. From a cost-price theory 
alone we would have either perpetual inflation or deflation, neither 
of which occurs. In more technical terms such a theory is repre- 
sented by an homogeneous system and this must either have some 
unstable parts or not. If it is all or part unstable we have perpetual 
inflation whereas if it is stable definite, we get perpetual deflation 
towards a zero price level. It is for this reason that the wage-price 
spiral theory is either inadequate or downright wrong (1). In fact 
we must appeal to some sort of excess demand theory. In this way 
we can introduce the critical fact that because of extraordinary 
outlays, whether of business, households, governments, or foreign 
trade, there is sometimes too much demand and sometimes not 
enough. In the case of hyper-inflation we are no doubt in the 
presence of a truly unstable system, which explodes until it breaks 
down. But this distinct phenomenon I am explicitly ignoring here. 

In long-run, competitive equilibrium Walras maintained that 
price equals cost, and this, properly understood, is no doubt true. 
On the other hand it is not helpful in the study of inflation, 
which is neither long-run, nor competitive, nor equilibrated. In 
particular the existence of fixed inputs, ignored by Walras, is vital, 
so that price must be above (variable) cost. The theory and facts 
of business price policy are far too complicated to incorporate into 
any theory simple enough to deal with the difficulties of general 
equilibrium analysis. There is; however, one kind of behavior 
which fits naturally and elegantly into the Walrasian analysis. 
Instead of setting price equal to cost, it is assumed to be set 
equal to cost plus a percentage mark-up. I presume that, had 
Walras considered short-run phenomena with fixed outlays, he 
would have utilized this concept which is a natural and essential 
extension of his own. Happily a considerable body of evidence 
exists for believing this practice to be widespread amongst business 
firms (2). There is also the "full cost’ rule, but with fixed output 
this is no different in principle. Since output is known, the 


(*) Of course, one could have recourse to some sort of non-linearity, 
but it is doubtful if exponents of the theory have this in mind, or that 
they could carry out the required analysis if they were asked. 

(*) See the brilliantly original investigations of the Oxford economists 
given in Price Theory and Business Behavior, by R. L. Hatt and 
C. J. Hircu, < Oxford Economic Papers», No. 2, and reprinted in Oxford 
Studies in the Price Mechanism, edited by T. Wilson and P. W. S. Andrews, 


Oxford, 1951. 
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mark-up can be set so as to cover fixed costs plus some desired 
amount of profit. 

Given a matrix of technical coefficients, to find the marginal 
(also average variable) cost we have only to multiply each row 
by the corresponding price and to add the various resulting 
columns. Since each coefficient gives the number of units of, say, 
coal per unit of steel, then if we multiply by the price of coal, 
we get the coal cost per unit of steel. Adding columnwise these 
per unit costs for each of the various inputs, we get the total 
variable cost per unit of output. To find the price each column 
sum must be increased by the percentage mark-up. For illustration 
we may take an economy of five sectors, two of which have given 
though not necessarily constant, prices. These two may be de- 
termined in any way except by cost, for example, traditionally, 
by government fiat, or by dynamic business strategy. In Part IV 
we shall assume they are determined by competitive market 
clearing. Assuming mark-up factors of 40, 10 and 20 per cent, 
we may multiply the technical matrix before applying prices, thus 


O 40 .10 .54 .68 11.40 0000 O 44 12 0 
.004 0 .035 2.1 12 || 0 1100 0 0! |.0056 0 .042 0 
(18) 1.02 13. 0 88 .98 | o 01200 0 =|.028 14 0 0 
6.0 16522129. 0) ,008|| 081.061 0 oto sae RSI 
is dy meteoro OMO OO [amon Monee 


ONO SHOTS 


The basic assumption is that price tomorrow equals today’s 
cost plus mark-up. The last two goods enter into the prices of 
the first three but not vice versa. This is expressed by the zeros 
in the mark-up matrix, and by writing them as capitals, P, 
and P,. The appropriate form is a row matrix of prices multiplied 
into (18), for, following the rule of matrix multiplication, ’across’ 
and down’, we get each row multiplied by its price, and we add 
all of the cost elements. Hence we may write 


O 44 .12 
(19) (p,(t—1) p,(t—1) p,(t—1)) | 0056 0 .042 | + 
028 14 0 


84 72. 3.5 
Here so 


* 


If P, = .65 and P, = 58., the equilibrium set of prices is 
(P, Ps Ps) = (37 2900 180). If the system is initially in this equi- 
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librium position, and if P, increases from 58. to 80., we may 
calculate from (19) all prices for succeeding periods, which in 
this case yields the following inflationary process : 


t 0 1 2 3 4 5 6 7 8 Das oc 
Borda 42 43 45 46 47 47 48 48 49... 49 
P, 2900 2900 3300 3300 3500 3500 3700 3700 3800 ......... 3800 
Py 180 200 W200) 1220» 220) 128010112301 240 


In this way we see how an inflationary impulse with a single 
origin gradually spreads through the whole economy, thus making 
a general upward tendency. In such a concrete example we may 
follow the passage of a single pulse through an economic net- 
work, tracing the successive price rises necessitated by previous 
price rises and so on. No matter how specific is the upward 
pressure on prices in particular markets, it soon turns into a 
general, though uneven, upward tendency. As typical of the sort 
of problem that can be handled, we may mention the case of a 
country which experiences a given change in export and in import 
prices and we may calculate the final effect, both direct and 
indirect, on the domestic price level. . 


B. Algebraic Analysis. Our system may be written as 


(20) (p(t—1)) [a] [1+ 0] + (P) [a] =(p(0), 


where ( ) indicates a row matrix, e is the mark-up factor, 
a’ the technical matrix corresponding to P, and the other symbols 
have the meaning assigned to them in the previous section. Let 


(21) [5] = [a] |i +e] 
and 
(22) [Z] = (P) [4]. 


We may then rewrite (20) as 

(p(t)) — (p(t—1)) [6] = (2), 
the general solution to which is 
(23) (p(t) = (p(0) [5]* + (4) [1 86] 1. 


For a variable Z we may write a recursive solution as in Part II B. 
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About the stability of such a system it is difficult to say anything 
simple and useful. What we can say is that in the ordinary case 
of marginal cost less than price, the a matrix is stable (). 
Multiplying it by [1+e| may, however, render it unstable. There 
is a contrary effect from the dropping of non-mark-up terms. 


IV. 
A COMBINATION OF THE Two TYPES OF THEORY 


A. In general it seems that we get inflation when either 
government or business or households are spending too much in 
their extraordinary budget. But this is by no means the end 
of the matter, for in consequence ordinary or current budgets 
become swollen and thus the whole story becomes complicated 
and confused. From the point of view of this paper, it is the 
autonomous outlays which are the initiatory events and which 
set the limit towards which the price level is, at any one moment, 
tending. On the other hand the propagating mechanism is prim- 
arily, though not entirely, the cost price spiral by which the 
impact on each market is transmitted either directly or indirectly 
to all the others. It is these elements which are important in 
setting the pace and forming the sequence of events. This process 
of inflation is no mere detail but very much of its essence, so 
much so indeed that the description of the process is often mistaken 
for the complete explanation. 

Therefore I conclude that any satisfactory theory of inflation 
must iiciude both elements. Such a conciusion is reenforced by 
the consideration that our economy is part competitive and part 
non-competitive. Evidently there can be no entirely satisfactory 
theory without both types of behavior. By letting some prices be 
demand controlled and others cost controlled, we do combine, 
however crudely and mechanically, the two kinds of market 
structure. No doubt in reality there is a much more subtle and 
complex combination of demand elements and: supply elements 
in price formation, but such complications lie entirely outside 
the range of mathematical analysis, the moment we distinguish, 
as I think we must, the many sectors of an economy. And if such 


(*) Cf. my article in the « Economic Journal », December, 1950. 
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a problem is beyond the power of mathematical analysis, it is, 
a fortiori, beyond that of verbal analysis. 

Specifically let us assume that markets four and five of the 
example in Part III are characterized by competitive market 
clearing rather than merely taken as given. When there is 
excessive autonomous outlay for these goods, their prices rise 
for a time in response. This, however, raises the costs of goods 
one to three which leads to a complicated pattern of price rises 
on their part. Since p, and p, determine the equilibrium level 
for P,, P, and p,, and since the former are slowly rising, in 
effect, the price level is always slowly tending towards a slowly 
rising equilibrium level. 

Instead of assuming P, and 2; as given in the example of 
Part III, we shall assume the following data: q, = 25,000, 
¥, = 23,000, »,= 1,900, g,= 3,800, » = 2,700, and »,= 120,000. 
It is shown in Part II B that the behavior of these prices may 
be represented by 


ld PU —A) + 2.19, = p,(t), 


and similarly for the fifth market. These two equations, with 
appropriate numbers inserted, may be substituted for the given 
parts of (19) as is shown in section B below. Thus we get our 
full system, 


p@—1f © 44 12 0 0 
0056 0 .042 0 0 
(24) NIB MILANO 20 
8.4 72, 3.5 .92 0 
18 24 90 0 .71 


+ (0 0 0 .076 31.6) = (p(t). 


If we let p, = .65 and p, = 58, the other prices will be in 
equilibrium if they are (37 2900 180). This situation cannot last 
because of the excessive ratios of autonomous outlays to total 
outputs, i.e. .076 and 31.6. Therefore the fourth and fifth prices 
begin to rise. After a time this leads to a rise in the prices of 
the first three goods and the inflationary process is under way. 
By inserting the above initial values in (24) and reckoning 
successive price rows, anyone can generate the following complex 
inflationary process : 
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È Pi Pa Ps P, Ps 
0 37 2900 180 .65 58 
1 37 2900 180 .68 73 
2 40 2900 194 71 83 
3 43 3100 204 .13 91 
4 46 3400 220 15 96 
5 49 3600 240 .77 100 
6 51 3900 250 19 103 
7 54 4000 270 .8i 104 
8 56 4300 270 .83 106 
9 58 4300 290 .84 107 
10 59 4600 290 .85 108 
(0) 11 61 4600 300 .86 109 
12 61 4800 301) .87 109 


61 4800 310 .88 109 
63 4900 310 .89 109 
4900 320 .90 
64 5100 320 91 
65 5100 320 .92 
5100 320 .93 
5100 320 .94 


ui pi Hd bd. het 
ID AR 0 
[en] 
[ue] 


et 
co 00 
D D 
ou a 


65 5100 320 .94 -09 


It is equally easy to calculate the variations in price level and 
structure with any given time series of autonomous expenditures 
or given prices. 


B. Algebraic Analysis. First we separate the sectors of an 
economy into two groups according to type of price formation, 
the first m sectors being mark-up sectors. Then we may write 
(20) as 


(26) (p(*— 1) [a] |[1+ 0] = (2'(0 0), 
where all the diagonal entries in the mark-up matrix below the 


first m are zero and p'(t) represents the first m prices, and 0 
n-m zeros. Next we rewrite (9) as 


(27) [p(t—1)| 


Filla) + wart = mat 


where J’ represents a unit matrix with the first m units suppressed. 
y and p'(:) 9 similarly represent the last n-m entries in these 
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columns. (27) may be written as 


A 
or 
ra +}, al patty de 
or 
(28) SCRIVA IONE 


where »” represents the last n-m entires of y. Transposing (28) 
we may then add it to (26), which gives 


(29) (p(¢) [la] + el + gi] + © 1/9) = (PO), 


which has the form exhibited in (24). If the two systems separately 
are stable then the combined system (29) will also be stable. 
Were there to be unstable elements in either or both separately, 
the instability would be carried over to the joint system. If the 
system is stable definite and if autonomous spending and given 
prices remain constant, an equilibrium price level will be appro- 
ached asymptotically. 


RIASSUNTO 


Una nota sulla teoría del processo inflazionista 


Questo articolo propone di applicare alcuni dei piú recenti concetti di 
inflazione ad una analisi semplificata dell’equilibrio generale walrasiano. 
Vengono successivamente esaminate due diverse ipotesi che sono poi combinate. 

Nella prima ipotesi si utilizza un tipo di analisi basata sul moltiplica- 
tore keynesiano e si procede ipotizzando un equilibrio concorrenziale della 
domanda e dell offerta in ciascun mercato preso separatamente. Se esiste 
una domanda monetaria eccessiva, essa viene successivamente sanata da au- 
menti dei prezzi, per riapparire soltanto a causa del conseguente aumento 
dei redditi. Il processo si arresta definitivamente in seguito alla caduta del 
valore reale delle spese e dei redditi monetari fissi. Viene dato un esempio 
numerico, seguito da un’analisi algebrica. Da ciò risulta evidente che i 
diversi prezzi aumenteranno in misura sensibilmente diversa ed in base a 
tassi del tutto differenti, ed è per questa ragione che i concetti aggregativi 
di inflazione sono inadeguati, specialmente per i funzionari del governo e 
per gli ecunomisti pratici. Viene anche dimostrato che il sistema raggiun- 
gerà l'equilibrio (impedendo l’iper- -inflazione) se la domanda reale sarà mi- 


nore della produzione. 
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Nella sezione III viene sviluppata una teoria dell’equilibrio generale del 
costo crescente come generatore di inflazione. Evidentemente l’uso esplicito 
di molti mercati interdipendenti 6 essenziale per qualsiasi adeguata analisi 
del fenomeno familiare degli aumenti del costo-prezzo e del modo in cui 
un’ economia viene da essi lentamente influenzata. Questa teoria differisce 
dalla precedente nell'ipotesi di concorrenza imperfetta. Resta fermo il prin- 
cipio secondo il quale questo meccanismo è fondamentalmente utile soltanto 
per spiegare la propagazione dell’ inflazione, non per spiegare il suo impulso 
originario, che deve essere cercato in una domanda eccessiva. 

Nell' ultima sezione si dimostra che queste due teorie possono essere facil- 
mente combinate fissando un prezzo di concorrenza in alcuni mercati ed un 
prezzo maggiore del costo in altri. In tal modo possiamo introdurre nell’a- 
nalisi l’ elemento fondamentale di una domanda monetaria eccessiva lasciando 
peraltro al meccanismo del costo-prezzo piena libertà di propagare ampia- 
mente ed inegualmente gli effetti nell'intera economia. Viene dato un esempio 
numerico corredato da un'analisi algebrica che, tuttavia, in questo caso non 
fornisce risultati definitivi. 


RESUME 


Note sur la théorie du processus inflationniste 


Cet article propose d’appliquer quelques-uns des plus récents concepts 
d'inflation à une analyse simplifiée de l’équilibre général walrasien. C’est 
ainsi que passent successivement sous examen deux hypothéses différentes 
qui sont ensuite combinées. 

Dans la premiére hypothése, on recourt á un type d’analyse basée sur 
le multiplicateur keynesien du plein emploi et on poursuit en prenant pour 
hypothèse un équilibre concurrentiel de la demande et de |’ offre dans chacun 
des marchés pris isolément. S’il existe une demande monétaire excessive, 
elle ne tarde pas á s'assainir grace á un relévement des prix pour ne 
réapparaitre que par suite de l'augmentation des revenus qui en est la 
conséquence. Le processus s'arréte définitivement á la suite de la chute de 
la valeur réelle des dépenses et des revenus monétaires fixes. I] est donné 
un exemple numérique suivi d'une analyse algébrique. I] en résulte de 
façon évidente que les divers prix augmenteront en tout autre mesure et 
sur la base de taux complétement différents; c’est pour ce motif que les 
concepts aggrégatifs d'inflation sont impropres, spécialement pour les fonc- 
tionnaires gouvernementaux et pour les économistes pratiques. On démontre 
aussi que le système atteint l'équilibre (empêchant 1'hiperinflation) si la 
demande réelle s'avére inférieure à la production. 

La Section III comprend une théorie de l'équilibre général du coût 
croissant comme générateur d'inflation. Naturellement le recours explicite à 
plusieurs marchés interdépendants est essentiel à n'importe quelle analyse 
adéquate du phénomène familier des augmentations du coût-prix et de la 
façon dont une économie en subit lentement |’ influence. Cette théorie diffère 
de la précèdente dans l’hypothèse d’une concurrence imparfaite. Le principe 
demeure, selon lequel ce mécanisme n’est fondamentalement utile que pour 
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expliquer la propagation de |’ inflation, et non pour expliquer son impulsion 
originaire qui doit étre recherchée dans une demande excessive. 

Dans la derniére Section, il est démontré que ces deux théories peuvent 
facilement se combiner en fixant un prix de concurrence dans certains 
marchés et un prix supérieur au prix de revient dans d’autres. De cette 
manière nous pouvons introduire dans l'analyse |’ élément fondamental d'une 
demande monétaire excessive laissant, par ailleurs, au mécanisme du coût-prix 
pleine liberté de propager amplement et inégalement les effets dans toute 
l’économie. Il est donné un exemple numérique appuyé d'une analyse algé- 
brique laquelle, cependant, en ce cas ne fournit pas de résultats définitifs. 


ZUSAMMENFASSUNG 
Eine Note über die Theorie des Inflationsablauf 


Dieser Artikel stellt einen Vorschlag dar, um einige der neuesten Begriffe 
der Inflation an einer vereinfachten Analyse des allgemeinen Walras’schen 
Gleichgewichtes anzuwenden. Es werden in der Folge zwei verschiedene 
Hypothesen gepriift, die dann vereinigt werden. 

Bei der ersten Hypothese verwendet man einen, auf den Keynes’ schen Mul- 
tiplikator der vollen Beschaeftigung basierenden Analysentyp und nimmt man 
in der Folge ein Konkurrenzgleichgewicht zwischen Angebot und Nachfrage 
auf jedem Markte getrennt an. Wenn eine zu grosse Geldnachfrage herrscht, 
so wird dieselbe in der Folge durch Preiserhéhungen saniert, um dann nur 
auf Grund der folgenden Einkommenserhóbung wieder zu erscheinen. Der 
Prozess hórt endgúltig auf, sobald ein Fallen des Realwertes der Spesen 
und der festen Geldeinkommen stattfindet. Es wird ein Zahlenbeispiel gegeben, 
dem eine algebraische Analyse folgt. Daraus geht klar hervor, dass die 
verschiedenen Preise in fühlbar verschiedenen Masse steigen, sowie mit 
ganz verschiedenen Sátzen. Aus diesem Grunde sind die beiordnenden Be- 
griffe der Inflation nicht entsprechend, besonders fiir die Regierungsfunk- 
tionáre und fiir die praktischen Oekonomisten. Es wird auch gezeigt, dass 
das System ein Gleichgewicht erreicht (wobei es eine Ueberinflation verhin- 
dert), wenn die Realnachfrage geringer als die Produktion ist. 

Im Abschnitt III wird eine allgemeine Gleichgewichtstheorie der stei- 
genden Kosten als Inflationserzeuger entwickelt. Ersichtlicherweise ist der 
ausdriickliche Gebrauch vieler, von einander abhängigen Márkte wesentlich 
für jede passende Analyse der familiáren Erscheinung der Erhóbung des 
Kostenpreises und der Art, in welcher eine Wirtschaft von denselben langsam 
beeinflusst wird. Diese Theorie unterscheidet sich von der vorhergehenden 
in der Hypothese der unvollstándigen Konkurrenz. Es bleibt das Prinzip 
bestehen, nach dem dieser Mechanismus nur um die Verbreitung der Inflation 
zu erklären grunsätzlich notwendig ist, nicht aber um seinen urspriinglichen 
Antrieb zu erklären, der in einer übermässigen Nachfrage zu suchen ist. 

Im letzten Abschnitt wird gezeigt, wie diese beiden Theorien leicht 
vereinigt werden kónnen, wobei ein Konkurrenzpreis in einigen Markten 
und ein hóherer Preis der Kosten in anderen festgelegt wird. Auf diese 
Weise kénnen wir in die Analyse das Grundelement einer übermässigen 
Geldnachfrage einführen, wobei jedoch dem Mechanismus des Kostenpreises 
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volle Freiheit gegeben wird, die Wirkungen in der gesamten Wirtschaft 
ausgedehnt und ungleichmássig zu verbreiten. Es wird ein Zahlenbeispiel 
gegeben, das mit einer algebraischen Analyse vervollständigt wird, die 
jedoch in diesem Falle keine endgiiltige Ergebnisse liefert. 


RESUMEN 


Una nota sobre la teoría del proceso de inflación 


Es una propuesta, este artículo, para aplicar unos cuantos de los más 
recientes conceptos de inflación a un análisis simplificado del equilibrio 
general walrasiense. Se examinan sucesivamente dos distintas hipótesis, las 
que, después, se las combina entre si. 

Se utiliza, en la primera hipótesis, un modelo de análisis basado en el 
keynesiense multiplicador de pleno empleo u ocupación, y se procede adelante 
haciendo una hipótesis sobre un equilibrio de competición entre demanda y 
oferta en cada uno de los mercados, tomándoselos éstos separadamente. Si 
existiere una demanda monetaria excesiva, se la sanea o enmienda sucesiva- 
mente por medio de alzas en los precios, reapareciendo ella después, debido 
a un consiguiente aumento de réditos. Se pára el proceso definitivamente 
con motivo de la caida del valor real de gastos y réditos monetarios fijos. 

Se da un ejemplo numérico, al que sigue un análisis algébrico. 

Resulta de eso evidente que los varios precios aumentarán de una me- 
dida sensiblemente diferente, y en base a tipo del todo diferentes, y es ésta 
la razón por la cual son los conceptos agregativos inadecuados, especialmente 
para los funcionarios de gobierno y los economistas prácticos. 

Se demuestra además que alcanzará el sistema al equilibrio (impidiendo 
él la hiperinflación), si fuere la demanda real inferior a la producción. 

Se desarrolla en la sección tercera una teoria del equilibrio general del 
coste creciente cual como generador de inflación. Es evidente que el uso 
explicito de muchos mercados interdependientes se manifiesta esencial para 
cualquier análisis adecuado del fenómeno familiar de los aumentos del 
coste-precio, y del modo en que ellos lentamente van influyendo en una 
economia. 

Se diferencia esta teoría de la antecedente en la hipótesis de competición 
imperfecta. Quedando firme el principio de que es este mecanismo funda- 
mentalmente aprovechable tan sólo para explicar la propagación de la in- 
flación; no sigue siéndolo para explicar su impulso originario, el que se lo 
ha de buscar en una demanda excesiva. 

En la última sección se demuestra que se las puede, estas teorias, com- 
binar en fijando un precio de competición en unos mercados, y un precio 
superior al coste, en otros. 

De tal modo podemos introducir en el análisis el elemento fundamental 
de una demanda monetaria excesiva, dejando empero con todo eso al me- 
canismo de coste-precio plena libertad de amplia y desigualmente propagar 
los efectos en la entera economia, 

Se da un ejemplo numérico acompañado por un analisis algébrico, el que, 
no obstante eso, no proporciona en este caso resultados definitivos. 


RISERVE MONETARIE E CREDITI INTERNAZIONALI 
DI COMPENSAZIONE 


EMIL KUNG 


1. — IL PROBLEMA. 


E” un fatto empiricamente abbastanza corroborato che la 
bilancia dei pagamenti di un paese pud subire oscillazioni preve- 
dibili o impreviste e che, in particolare, la Leistungsbilanz (ossia : 
la bilancia corrente degli utili, o bilancia delle entrate) pud 
qualche volta diventare deficitaria. Tale possibilitá non potrebbe, 
neppure in un sistema di amministrazione centrale delle divise 
o di economia guidata dal centro, essere esclusa se non a prezzo 
di grandissimi svantaggi. Ad illustrazione di cid basti ricordare : 
che lo smercio dei raccolti nei paesi agricoli si concentra di solito 
su pochi mesi, mentre la corrente dei prodotti di importazione è 
caratterizzata da una distribuzione più proporzionata lungo l’intero 
corso dell’anno ; che i cattivi raccolti e le corrispondenti maggiori 
richieste di merci d’importazione son cose insopprimibili; che le 
catastrofi naturali e gli scioperi possono dar luogo ad una tem- 
poranea contrazione della capacità ad esportare; che nei paesi 
industriali nella fase espansiva della congiuntura salgono anzi- 
tutto le importazioni di materie prime e solo con un certo ritardo 
aumenta pure il ricavo di divise dalle esportazioni ecc. 

E’ logico che in questo caso — d’una passività provvisoria, 
cioè, della Leistungsbilanz, o, per dirla più brevemente, d'una 
temporanea eccedenza di importazione — dovranno esser trovati, 
in qualche parte, i mezzi di copertura del disavanzo. A tale scopo 
si utilizzano anzitutto i crediti all’estero delle banche private. 
In un sistema, infatti, di libero movimento dei pagamenti l’affio- 
rare d’un’eccedenza di importazione si riflette anzitutto nel fatto 
che gli importatori richiedono alle loro banche più divise di quante 
al sistema bancario non ne apportino i «produttori» delle stesse, 
in primo luogo gli esportatori. In conseguenza di ciò l’organizza- 
zione bancaria non è più in grado di assolvere, sul mercato mone- 
tario, il suo normale compito di compensazione, o di effettuare il 
pareggio tra l’ammontare dell’offerta e quello della domanda senza 
dover ricorrere alle proprie riserve. Se l'eccedenza della richiesta, 
tuttavia, è ingente, queste riserve saranno assai presto esaurite. 
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La seconda fonte di divise, cui in tal caso si ricorre, è rappresen- 
tata dai crediti a breve scadenza presso banche straniere. Anche 
in questo caso, però, le somme ottenibili non potranno essere molto 
ingenti, fintantochè non siano offerte condizioni più vantaggiose 
di quelle di cui il mutuante potrebbe usufruire con collocamenti 
operati altrove. 

Sorge, perciò, la questione, quali altri mezzi potrebbero even- 
tualmente esser presi in considerazione allo scopo di eliminare il 
deficit. E” appunto ciò che costituisce l’oggetto di questo lavoro. 
In esso ci occuperemo anzitutto della situazione vigente anterior- 
mente al 1914, per quindi prospettare su questo sfondo la soluzione 
tentata con il sistema dei pagamenti bilaterali. Esporremo poi 
l'ordinamento stabilito dalla Convenzione monetaria di Bretton 
Woods ed esamineremo la regolazione offerta dall'Unione Europea 
dei Pagamenti. Toccheremo, infine, anche la questione dell’oppor- 
tunità di crediti internazionali di stabilizzazione e quelle d’una 
rivalutazione e d’una nuova ripartizione delle disponibilità auree 
mondiali. 


2. — LA SOLUZIONE CLASSICA. 


Nel periodo precedente la prima guerra mondiale lo schema 
del monometallismo comportava come cosa naturale che ad avve- 
nuta utilizzazione dei crediti delle banche private fossero impegnate 
le riserve monetarie dell’istituto di emissione. La cosa si effet- 
tuava in questo modo : con la loro domanda intensiva di divise 
gli importatori facevano salire il cambio delle valute estere fino 
al punto dell’oro : l’istituto di emissione, in base al suo impegno 
del mantenimento della stabilità dei corsi dei cambi, si vedeva 
indotto ad intervenire sul mercato ed a mettere a disposizione 
oro oppure divise. Veniva allora posto in azione tutto quel vasto 
processo d'adattamento che passa sotto diverse denominazioni e 
la cui essenza consiste negli effetti prodotti sui redditi e sui prezzi 
dei paesi interessati. Non intendiamo, però, occuparci, qui, di 
questo processo. Il nostro interesse è, piuttosto, esclusivamente 
diretto alla questione, come possa appunto venire evitata una 
maggiore e persistente pressione deflazionista sul paese con ecce- 
denza di importazione. Dobbiamo infatti renderci conto che, con- 
forme alle nostre premesse, ci troviamo di fronte ad un passivo 
solo temporaneo della Leistungsbilanz, e che sarebbe di conse- 


guenza infondato imporre all’economia interna compressioni dei 
redditi ed abbassamenti troppo gravi dei costi. 
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Ora per questa situazione il gold standard di conio classico 
teneva pronto il suo «meccanismo esterno dell’interesse e del 
credito » (4). Non appena, in coincidenza con il deflusso dei mezzi 
di copertura, il tasso di interesse minimo di copertura dell’isti- 
tuto di emissione minacciava di scendere al di sotto del limite 
prescritto, la direzione della banca centrale provvedeva ad aumen- 
tare i suoi tassi sul mercato monetario ai fini del mantenimento 
della liquidità perseguita. Questo giro di vite dato allo sconto 
ed al prestito su pegno apriva in quell’ordinamento valutario, 
con una certa rapidità, fonti ausiliarie per la copertura del 
deficit. Già abbiamo accennato, trattando delle reazioni delle ban- 
che private, come queste inizialmente mettessero a disposizione 
i loro effettivi di divise scendendo anche al disotto del limite con- 
sentito, e come incorressero perfino in debiti. Ora, la stessa cosa 
si ripeteva anche su scala maggiore nel caso che i tassi di inte- 
resse sul mercato monetario del paese deficitario fossero stati 
aumentati al punto che, rispetto all’estero, si verificasse una dif- 
ferenza dei tassi netti di interesse. In tali circostanze, infatti, 
i fornitori di credito stranieri, considerando forse sproporzionati 
i premi di rischio, ritenevano vantaggioso collocare nel paese 
deficitario i loro capitali disponibili a breve scadenza. E con que- 
sto si riconstata come il contegno dell’istituto di emissione deter- 
minasse la riduzione dell’attivo nella sua forma più liquida, e 
come, oltracciò, venisse aumentato il passivo sotto forma di im- 
pegni a breve scadenza. In altre parole, sia nell’uno che nel- 
l’altro caso si poteva anche parlare di un ricorso, in primo luogo, 
alle riserve patrimoniali, e in secondo luogo alle riserve di inde- 
bitamento. 

Anteriormente al 1914 era specialmente il mercato monetario 
di Londra che, quale serbatoio tradizionale dei crediti interna- 
zionali di compensazione a breve scadenza, offriva appunto la pos- 
sibilita del ricorso alle riserve di indebitamento. Da aggiungere 
che per un paese avvezzo ad effettuare l’esportazione di capitali 
tale deflusso tendeva a contrarsi automaticamente nel caso che 
le prospettive di utile all’interno si fossero rese più favorevoli 
di quelle che si offrivano all’estero. Tra riserve monetarie e denaro 
straniero intercorreva del resto un rapporto di complementarietà, 
in quanto che le perdite di oro e di divise risultavano tanfo 


(*) Prendo quest'espressione dal mio libro: Die Selbstregulierung der 
Zahlungsbilanz. Eine Untersuchung úber die automatischen Methoden des 
Zahlungsbilanzausgleichs, St. Gallen 1948, pag. 98 e segg.. 
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minori quanti pid prestiti potevano essere ottenuti dall’estero. 
L’attenuazione in tal modo realizzata delle perdite di mezzi di 
copertura dispensava, a sua volta, l'istituto di emissione dalla 
necessita di inasprire le condizioni del credito all’interno, come 
pure di applicare nei confronti delle banche private una adeguata 
politica restrittiva. Da cid si puó desumere come, funzionando 
in armonia col sistema (1), il meccanismo interno dell'interesse 
e del credito contribuisse in forte misura a contenere in limiti 
modesti le necessarie misure di adattamento, possibilmente limi- 
tandone Vefficacia alla sola sfera del mercato monetario. In tal 
modo veniva impedito che, a causa di turbamenti temporanei, 
venissero attuate trasformazioni di carattere duraturo, che poi, 
più tardi, avrebbero dovuto essere revocate. Ci si spiega cosi 
perché i crediti internazionali di compensazione a breve scadenza 
furono in un certo qual modo definiti il lubrificante dell’economia 
mondiale d’allora, e come i temporanei squilibri delle bilance dei 
pagamenti venissero superati quasi senza attrito anche quando 
le stesse riserve monetarie di un paese non bastavano alla bisogna. 
Si deve, del resto, ancora, attribuire anzitutto ad essi se non si 
arrivò all’idea di raggiungere per forza il pareggio delle bilance 
dei pagamenti con il mezzo drastico dell’amministrazione centrale 
delle divise. Solo in casi estremi avvenne, anche allora, che le 
importazioni venissero limitate con l’applicazione di dazi più ele- 
vati, e che — appunto nei paesi agricoli dotati di riserve mone- 
tarie particolarmente scarse — si facesse ricorso alla svaluta- 
zione o alla libera formazione dei cambi sul mercato delle divise. 

Questa benefica istituzione del meccanismo esterno dell’inte- 
resse e del credito crollò in seguito alla prima guerra mondiale 
e si riprese più tardi, ma solo imperfettamente. Non intendiamo 
inoltrarci, qui, nell’esame dei motivi di questo fallimento. La que- 


(*) Poteva, naturalmente, anche succedere che l’azione del meccanismo 
prendesse una piega contraria al sistema, nel senso che la restrizione del 
credito non venisse considerata come un primo passo ad un miglioramento 
della situazione finanziaria con l’estero, ma, al contrario, come un segnale 
d'allarme ed un sintomo di un imminente peggioramento; che, in conse- 
guenza di ciò, sia le banche che i capitalisti, in attesa di una prossima 
svalutazione collocassero proprio allora all’estero i loro capitali liquidi; e, 
infine, che anche i potenziali datori di credito stranieri reclamassero i loro 
crediti e non ne volessero concedere altri. Tale modo di reagire si è parti- 
colarmente manifestato ogni volta che si verificavano depressioni congiuntu- 


rali, allorchè dalla limitazione del credito ci si attendeva un peggioramento 
dell'andamento degli affari. 


to 
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stione, per contro, come e da chi, in un’economia mondiale strut- 
turalmente mutata, potrebbero essere nuovamente ripristinate le 
sue tanto salutari funzioni, sembraci meritare tutta la nostra 
attenzione. Non può, infatti, esservi dubbio che senza tali crediti 
internazionali di compensazione a breve scadenza non si potrebbe 
pensare a ristabilire la libertà dei pagamenti tra le nazioni o di 
mantenerla per molto tempo, fintantochè i vari istituti di emis- 
sione non siano tutti quanti riforniti di sufficienti riserve di va- 
luta, tali da permettere loro di superare con propri mezzi even- 
tuali deficit temporanei della bilancia dei pagamenti. Per ciò 
stesso la questione di una soddisfacente surrogazione del prece- 
dente automatismo appare senza dubbio, nell’ora attuale, della 
più grande importanza. 


3. — LA SITUAZIONE IN REGIME DI BILATERALISMO. 


A prima vista si sarebbe indotti a ritenere che in un sistema 
di pagamenti bilaterale il campo d’azione per le eventuali oscil- 
lazioni delle Leistungsbilanzen debba esser limitatissimo, o anche 
addirittura inesistente: uno, almeno, dei due paesi associati, 
infatti, pratica sempre l’economia regolata delle divise ed appare, 
perciò, poco degno di credito, e'dispone inoltre di scarse riserve 
monetarie. Ciò, però, non corrisponde sempre alla realtà, o almeno 
non è detto che debba necessariamente esser così. Prima di inol- 
trarci in questo campo ci sia permesso d’indicare i tratti salienti 
di quello che, per gli scopi di questo lavoro, chiameremo bilate- 
ralismo. Una delle due valute interessate non è in questo sistema 
convertibile, nel senso che gli importatori del paese in questione 
non possono, in cambio della valuta nazionale, procurarsi nella 
quantità desiderata e per qualsiasi impiego i mezzi di paga- 
mento del paese collegato; la loro distribuzione è piuttosto sog- 
getta ad un razionamento. Se poi anche il paese collegato eserciti 
l’amministrazione centrale delle divise estere, o se pure adotti 
un clearing forzoso nei confronti del paese che esercita l’ammi- 
nistrazione centrale delle divise, mantenendo, però, rispetto agli 
altri la libera convertibilità della sua valuta, a noi qui non inte- 
ressa molto. Essenziale è, invece, che, con un procedimento o 
con l’altro, si ponga per i governi interessati la necessità di rea- 
lizzare tra paese e paese, o reciprocamente, l’equilibrio della 
bilancia dei pagamenti, in quanto nel commercio con terzi paesi 
a valuta debole i saldi attivi non possono più essere utilizzati 
per regolare eccedenze passive nei confronti del paese collegato. 
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Il problema dei crediti di compensazione assume, evidentemente, 
in tale situazione, un’importanza assai maggiore che in sistema 
di pagamenti liberi e multilaterali, in quanto qui le tendenze 
allo squilibrio si manifestano assai più frequentemente che nel 
passato, quando pur sempre i pagamenti potevano esser compen- 
sati tra i vari paesi. D'altronde, come già abbiamo rilevato, il 
secondo scaglione delle truppe di rincalzo da impiegare nella lotta 
contro il turbamento, ossia le riserve monetarie, è, in queste cir- 
costanze, di solito particolarmente misero, cosicchè tanto più acuta 
si presenta la necessità di altri respingenti, al fine di evitare che 
troppo direttamente e con eccessiva violenza gli urti possano comu- 
nicarsi alle situazioni economiche nazionali. Della cosa, del resto, 
ci si rese in pratica perfettamente conto, e nel periodo succes- 
sivo alla seconda guerra mondiale si cercò, come negli accordi 
bilaterali di pagamento, di provvedervi nel senso che i paesi asso- 
ciati si concedevano reciprocamente i cosiddetti crediti « swing », 
che dovevano permettere ad entrambe le parti eccedenze tempo- 
ranee d’importazione d’una certa entità. 

Ma, anche prescindendo da questa organizzazione interstatale 
d’una possibilità di eccedenza dei conti, un certo margine di 
deficit era pure offerto da un sistema di compensazione per nulla 
regolato, dotato del meccanismo che gli era proprio dei ritardi 
nei pagamenti, senza che con ciò dovessero necessariamente essere 
impegnati gli effettivi attivi. Supponiamo, per illustrare la cosa, 
che un paese registri rispetto al paese associato un’eccedenza 
d’esportazione. Vorrà dire che la corrente dei pagamenti, che 
ora gli importatori non possono più dirigere direttamente sui 
loro creditori stranieri, ma che affluisce alla cassa di compensa- 
zione nazionale, è minore della corrente delle richieste di paga- 
mento che gli esportatori fanno valere presso questa cassa da 
quando non son più pagati direttamente dai loro acquirenti stra- 
nieri (1). Di conseguenza, gli esportatori o non vengono più soddi- 
sfatti interamente oppure son costretti ad attendere il ricupero 
dei pagamenti entro il termine massimo stabilito: per l’estinzione 
del debito da parte dei loro acquirenti. Tale «ritardo nei paga- 
menti» pregiudica naturalmente la loro liquidità, impone loro 
spese di interessi ed aumenta il rischio delle ulteriori forniture 
al paese collegato. Per le future transazioni gli esportatori si 
vedranno perciò costretti a calcolare sotto forma di aumenti dei 


(*) Prescindiamo, per semplificare, da tutti i vecchi debiti e, quindi, dai 
creditori finanziari. 
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prezzi le spese addizionali che ne risultano. Tale rincaro dei 
prezzi d'acquisto indurrá a sua volta gli acquirenti stranieri ad 
importare di meno dal paese fornitore. Ne conseguirá per que- 
st’ultimo una riduzione dei valori d'esportazione, che continuera 
fintantochè non sia raggiunta l’entità dei valori d'importazione 
e la Leistungsbilanz bilaterale non risulti pareggiata. In questo 
istante avrá anche termine per gli esportatori del paese in que- 
stione il sistema dei ritardi. 

Questo meccanismo dei ritardi ci interessa, qui, anzitutto in 
quanto esso apre la possibilitá del verificarsi di deficit temporanei 
nella Leistungsbilanz anche in un sistema di pagamenti bilaterali. 
Effettivamente i crediti accordati nel quadro di questo ordina- 
mento possono anche risultare assai considerevoli. Istruttiva è 
quindi la questione che riguarda i depositari del credito. Questi 
sono, notoriamente, le imprese d’esportazione del paese creditore. 
Esse vengono, in altre parole, indotte ad un credito commerciale 
che in libero sistema di pagamenti non avrebbero mai accordato in 
tale misura. Appare da ciò evidente come il paese creditore possa 
da un sistema di compensazione abbandonato a se stesso esser 
mosso ad una « esportazione involontaria di capitale », che può 
esser tanto più problematica in quanto i crediti che ne risultano 
sono generalmente infruttiferi e possono essere regolati soltanto 
con un’eccedenza di importazione di prodotti dal paese collegato. 

Ora, gli originali rappresentanti del credito — ossia le im- 
prese di esportazione — possono certamente venir sostituite da 
altre istituzioni anche più adatte. Le banche private, ad esempio, 
sarebbero disposte ad accordare anticipi sui crediti fatti valere 
nei confronti della cassa di compensazione, ed il cui ricupero 
prima o dopo è sicuro una volta che il singolo debitore abbia 
soddisfatto ai propri obblighi. Anche con questa soluzione, tut- 
tavia, un’aliquota della flessione della liquidità rimarrebbe attra- 
verso l’atto creditizio alle imprese, in quanto che le banche non 
presterebbero sui crediti nella misura del 100%. Se, inoltre, lo 
Stato, per ragioni di politica commerciale o per altro motivo, 
ha un forte interesse a che l’esportazione continui, si addosserà 
lui stesso, oppure l’istituto di emissione, la parte del mutuante, 
sia pagando subito gli esportatori, sia dichiarando che i crediti 
nei confronti della camera di compensazione sono atti al risconto 


od al prestito su pegno. 
E? tale esito appunto che mostra al tempo stesso i limiti del 


x 


funzionamento dei crediti di compensazione. Come è infatti pos- 
sibile che lo Stato volontariamente si assuma l’impegno di accor- 
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dare crediti, altrettanto pud accadere ch’esso tale compito re- 
spinga, provvedendo per di piú ad impedire che anche le banche 
e gli esportatori non facciano altrettanto. Ritenendo esso, per 
ipotesi, che una continuazione delle esportazioni nelle vigenti 
condizioni sia favorevole all’infiazione, oppure considerando come 
troppo insicuri i crediti congelati ed infruttiferi nei confronti 
del paese ad amministrazione centrale delle divise, cercherá di 
impedire, ad esempio attraverso un contingentamento delle espor- 
tazioni, che la Leistungsbilanz bilaterale diventi del tutto passiva. 
Saldi attivi gia fortemente lievitati possono d’altra parte venir 
soddisfatti riducendo l’esportazione ed incoraggiando le impor- 
tazioni. In due parole: fintantochè fin dall’inizio non siano pre- 
visti limiti creditizî contrattuali reciproci non vi sarà garanzia 
alcuna d’una effettiva realizzazione di crediti di compensazione 
atti a mitigare dei turbamenti temporanei. Il paese debitore potrà, 
piuttosto, farvi conto solo nel caso che lo stesso paese creditore 
abbia per la cosa un forte interesse proprio. Quando invece sia 
altrimenti, il loro apparire verrà soffocato in germe da una rego- 
lazione cosciente del sistema di compensazione. Quando la com- 
pensazione sia esercitata in forma non controllata il meccanismo 
dei ritardi nei pagamenti potrà, bensì, rappresentare un surro- 
gato del tramontato meccanismo esterno dell’interesse e del cre- 
dito: il suo funzionamento, però, non sarà affatto assicurato, 
e dipenderà invece interamente dal consenso degli organi di Stato 
del paese creditore. 


4. — IL FONDO MONETARIO INTERNAZIONALE. 


In seguito alle esperienze fatte nel decennio 1930-40 si rico- 
nobbe chiaramente che, per un soddisfacente nuovo ordine dei 
rapporti economici internazionali, nel dopoguerra era indispen- 
sabile una maggiore manovrabilità degli istituti di emissione nei 
confronti dei temporanei squilibri delle bilance dei pagamenti. 
Ciò avrebbe dovuto permettere di superare disturbi di poco conto 
senza rischiare di far ricorso all’economia forzata delle divise. 
Era tanto più necessario provvedere in quanto la maggior 
parte dei paesi che avevano adottato il regime di bilateralismo 
erano provvisti di riserve monetarie solo assai scarse ed insuffi- 
cienti. A prescindere dall’eliminazione delle difficoltà strutturali, 
si presentavano in tali circostanze solo due vie di uscita: © una 
nuova ripartizione degli effettivi aurei mondiali, oppure la rico- 
stituzione di un congegno qualsiasi atto a sostituire il mecca- 
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nismo esterno dell'interesse e del credito. La convenzione valu- 
taria di Bretton Woods si decise per il secondo procedimento (1). 
Ci si rese, pero, fin da principio perfettamente conto che il sistema 
non avrebbe potuto funzionare in pieno fintantoché non fossero 
stati eliminati gli squilibri a lunga scadenza e non si avesse 
avuto a che fare che con le ordinarie passivitá temporanee. 
E” perció che, in sostanza, il Fondo Monetario Internazionale 
non ha fino ad oggi ancor potuto iniziare la sua vera attivita. 
Nel corso dello sviluppo progressivo del nuovo ordinamento 
monetario — che presenta naturalmente numerose altre caratte- 
ristiche oltre a quelle qui esaminate — furono fatte alcune con- 
cessioni tipiche allo spirito del tempo. Sotto l’influsso della men- 
talitá antideflazionista che s’era formata nel decennio 1930-40 
venne infatti ripristinata solo una parte del precedente mecca- 
nismo concedendo ai paesi associati il diritto all’eccedenza dei 
conti. Ci si perito, tuttavia, di agganciare a ciò la condizione che 
fosse condotta all’interno una adeguata politica restrittiva del 
credito. Si conferirono, bensì, in altre parole, dei diritti alle 
economie nazionali interessate, ma non si osò di imporre loro 
anche quegli obblighi che formavano il presupposto del prece- 
dente fluire automatico dei crediti di compensazione. Avvenne, 
così, che la presenza d’una differenza di interesse non era più 
indispensabile per ottenere il soccorso straniero. Si restaurò, 
cioè, il meccanismo del credito, ma non il meccanismo dell’inte- 
resse. Anche i crediti assunsero nel frattempo una forma alquanto 
diversa. In effetti, non si tratta più, in fondo, di crediti nel senso 
stretto della parola, bensì del diritto all’acquisto, in quantità 
desiderata, di mezzi di pagamento stranieri in cambio di proprie 
unità monetarie. Da un punto di vista economico, perciò, per i 
paesi associati il Fondo Monetario altro in sostanza non rappre- 
senta che un ampliamento del potenziale di indebitamento. 
Un’altra caratteristica deviazione dalla soluzione classica è 
da rilevare in rapporto al fatto che le regole per il ricorso al 
capitale straniero non rimasero affidate al libero gioco delle forze, 
ma vennero invece fissate fin nei più minuti particolari con cavil- 
lose norme di diritto internazionale. Mentre una volta poteva 


(1) I successivi aiuti nel quadro del Piano Marshall hanno senza dubbio 
realizzato in un certo senso anche la prima idea. In effetti ai paesi tra- 
vagliati dalle conseguenze della guerra non fu messo a disposizione dell’ oro, 
ma — ciò che equivale — delle somme in dollari per un loro impiego più 


o meno libero. 
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farsi affidamento sulla naturale osservanza di regole di gioco non 
scritte, divenne necessario stabilire esaurienti prescrizioni giuri- 
diche, in quanto l’osservanza volontaria non era più affatto uni- 
versalmente garantita, a scanso di incorrere in procedimenti d'eco- 
nomia dirigista. Si rese con ció altresi inevitabile di elevare bar- 
riere contro gli eventuali abusi. Si fu, ad esempio, costretti a 
limitare nel modo più rigoroso l’uso dei mezzi a disposizione del 
Fondo da parte dei singoli paesi, e specialmente ad impedire 
ch’essi venissero impegnati per il superamento di turbamenti dura- 
turi: un pericolo, questo, che al tempo dell’automatismo quasi 
non esisteva. D’altro lato si riconobbe ai paesi deficitari un vero 
diritto all’ottenimento di sussidi stranieri, mentre prima non esi- 
steva per questo che una semplice possibilitd. Poiche, tuttavia, 
in seguito all’azione, a volte contraria al sistema, del meccanismo 
esterno dell’interesse e del credito la prospettiva di crediti di com- 
pensazione poteva per il passato anche sfumare, la nuova rego- 
lazione significa per il paese debitore una situazione decisamente 
migliore. Essa lo è pure sotto quest’altro rapporto, che quei 
« paesi creditori di ultima istanza », le cui unita monetarie ven- 
gono cedute dal Fondo e che dovranno perció alla fin fine addos- 
sarsi l’accreditamento, non solo non potranno per quest’atto rifiu- 
tare il loro consenso, ma neppure saranno interpellati. 

Da tutto ció appare evidente come senza dubbio i paesi defi- 
citari siano trattati generosamente e come anzitutto non siano 
loro imposte in nessun modo misure di adattamento e di auto- 
difesa. Tale eliminazione d’ogni azione restrittiva corrisponde 
all'influsso dominante della tesi dell’autonomia della politica eco- 
nomica nazionale, all’avversione ad un abbandono della politica 
del denaro a buon mercato, ed alla riluttanza a dar la stura agli 
effetti sui redditi di una restrizione del credito per migliorare 
la situazione della bilancia dei pagamenti. Su questo punto della 
dottrina del Fondo Monetario non potrebbe, davvero, esser mosso 
il rimprovero di insufficiente coerenza. Si presuppone, infatti, 
che gli squilibri, ch’esso dovrà concorrere a superare, non rap- 
presentino che passivi temporanei, nei confronti dei quali misure 
difensive più durature e più in profondità sarebbero del tutto 
fuori posto, in quanto comporterebbero severità e trasformazioni 
che potrebbero essere evitate. Tale argomento è specialmente giu- 
stificato nei riguardi di quelle eccedenze di importazione alla cui 
base figura un regresso della congiuntura e nel cui caso il giro 
di vite dato al credito ha potuto allargare la breccia ad un pro- 
cesso cumulativo di contrazione. In tutti gli altri casi ci si può 
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tuttavia chiedere, se un aumento dei tassi sul mercato monetario, 
in conformità alla dottrina classica, non avrebbe perlomeno resa 
cosciente la necessità di un adattamento a più lunga scadenza. 
E” necessario, infatti, considerare che, o prima o dopo, i mezzi 
prelevati dal Fondo dovranno pur essere restituiti e che le parti 
perdute dell’attivo dovranno essere reintegrate, e che, tuttavia, 
per il raggiungimento di tale obbiettivo un comportamento con- 
forme al sistema potrebbe essere indispensabile finchè non si dia 
più tardi il caso d’un’eccedenza attiva. 


5. — L’UNIONE EUROPEA DEI PAGAMENTI. 


Se, dal punto di vista che qui ci interessa, esaminiamo il 
regolamento dell’Unione europea dei pagamenti, fondata nel 1950, 
è logico che non debbano anzitutto entrare in questione tutte quelle 
clausole che si occupano dei deficit strutturali o cronici e che 
prevedono, per questi stessi, debiti iniziali e crediti iniziali. Esse 
in fondo assomigliano a quell’integrazione del Fondo Monetario 
Internazionale che è stata realizzata con la costituzione della 
Banca di Ricostruzione e Sviluppo, che dovrà egualmente dedi- 
carsi ai problemi di lunga scadenza. Se poi concentriamo la 
nostra attenzione sulla sfera degli squilibri temporanei, troveremo 
allo stesso modo che la soluzione prospettata dall'Unione Europea 
dei Pagamenti è straordinariamente simile a quella della Con- 
venzione valutaria di Bretton Woods: con l’ovvia differenza, 
ch’essa si estende soltanto ad un territorio regionalmente deli- 
mitato. Si ripresenta, cioè, la possibilità d’un’ammissione di pas- 
sivi temporanei della Leistungsbilanz nei confronti del resto del- 
l’intero gruppo, senza che il paese deficitario debba prima cedere 
dell’oro e senza che siano richiesti interventi politici nella sfera 
dell’interesse. Si ha, perciò, nuovamente a che fare, non già 
con un potenziamento dell’attivo, o delle truppe di rincalzo del 
primo scaglione, bensì con un ampliamento del potenziale di inde- 
bitamento, ossia delle riserve del secondo scaglione. E, identica- 
mente che per il Fondo Monetario, i mezzi vengono posti a dispo- 
sizione incondizionatamente. Anzi, manca qui persino la diffe- 
renza tra deficit temporanei e duraturi, dato che tale differen- 
ziazione perde di importanza di fronte all’obbiettivo di un soc- 
corso di carattere generale e di un’intensificazione degli scambi 
commerciali. 

Quantunque nei rapporti con l’Unione non si pretendano dai 
paesi consociati in caso di disavanzo restrizioni del credito, non 
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si può tuttavia non riconoscere, in confronto al Fondo Monetario 
ed in base alle esperienze raccolte, un più forte diritto di parola 
e di condecisione dell’organizzazione superstatale nella regola- 
zione degli affari del singolo paese. Devesi, a proposito, richia- 
mare l’attenzione sul fatto che all’atto del ricorso ai crediti del- 
l’Unione una percentuale progressiva del passivo ha da esser 
coperta mediante consegne di oro e che anche la pressione degli 
interessi aumenta con il salire della richiesta creditizia. Certo, 
non ci si può ‘attendere nè dall’uno nè dall’altro di questi due 
freni una eccessiva efficacia. Avveniva generalmente anche in 
regime di bilateralismo che, ad esaurimento dei crediti «swing » 
o in seguito al rifiuto del paese creditore di accordare ulteriori 
anticipi d’esportazione, i saldi passivi dovessero essere regolati 
in oro. Tale pressione, tuttavia, non si rivelava affatto sufficiente 
ad indurre i paesi debitori ad un contegno che — o attraverso 
una svalutazione monetaria oppure mediante misure restrittive 
interne — avrebbe ricondotto i bilanci ad un equilibrio auto- 
matico. In tali circostanze essi, per così dire, preferivano addi- 
rittura perseguire il pareggio ricorrendo all’economia forzata, 
ossia abolendo, oppure non ricostituendo, la libertà delle impor- 
tazioni e dei pagamenti. Si può con pari ragione ritenere che 
nelle attuali circostanze specialmente i paesi ad indirizzo dirigi- 
stico adotterebbero gli stessi metodi disacconci non appena le 
perdite di oro assumessero proporzioni non più giustificabili. 
Essi, in altri termini, revocherebbero le misure di liberalizzazione 
delle importazioni poste in esecuzione in conformità ad un codice 
comune, piuttosto che effettuare adattamenti restrittivi di eco- 
nomia interna. 

Sebbene, quindi, lo Statuto dell’Unione dei Pagamenti pre- 
veda nei confronti dei paesi membri che esauriscono presto e 
completamente la loro quota mezzi di imposizione relativamente 
miti e poco efficaci, esistono, però, oltracciò, altre possibilità 
d’azione manifestatesi in occasione della crisi della bilancia dei 
pagamenti tedesca, nel 1950-51. Si accordò, bensì, allora alla 
Germania un credito speciale in eccedenza alla quota stabilita, 
nel riconoscimento che tale limite massimo, sul principio fissato 
per il credito, era, in realtà, troppo basso. Contemporaneamente, 
però, venne effettuato un esauriente esame della situazione, e 
non ci si limitò a semplici raccomandazioni a porvi rimedio, ma 
fu esercitata un’energica azione sulle misure che la Germania 
dovette adottare. In tal modo la politica economica cui il paese 
era obbligato ad attenersi fu, particolarmente nell’ambito del cre- 
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dito e delle importazioni, in misura decisiva determinata dagli 
organi delle Autoritá centrali. E” caratteristico il fatto che si 
preferi all’occasione produrre la contrazione dell'importazione 
tedesca con provvedimenti di economia forzata, anziché fare affi- 
damento sull’efficacia della politica restrittiva creditizia e fiscale 
interna. Cionondimeno, tale ingerenza nella politica economica 
interna di un paese significó una novitá sensazionale. A consi- 
derar la cosa con mente scevra da prevenzioni, bisogna riconoscere 
che le Autorita dell’Unione dei Pagamenti, oppure dell’Organiz- 
zazione Europea per la Collaborazione Economica, hanno già gua- 
dagnato un grado d’autorita morale talmente alto da permetter 
loro di effettuare simili interventi. E”, inoltre, ancora da osser- 
vare che i presupposti dell'imporsi della volontá del creditore 
sono particolarmente favorevoli ovunque il debitore non abbia 
diritto ad altri crediti, cosicche il loro conferimento possa essere 
agganciato a delle condizioni. 

Viene, con ció, ad esser senza dubbio interrotta anche quel- 
l’offerta in certo qual modo automatica di crediti, quale è pre- 
vista dallo Statuto del Fondo Monetario Internazionale e che 
trova pure applicazione nelle normali transazioni dell’Unione dei 
Pagamenti. Al suo posto subentra l'esame d’ogni caso singolo, con- 
forme e alla prassi della Banca mondiale e a quella d’ogni banca 
privata consapevole della propria responsabilitá, e ch’era anche 
caratteristico, per l'innanzi, del mercato monetario di Londra, 
che neppure si sognava di accordar prestiti al primo debitore 
senza neppur mai averlo visto. Una volta, infatti, si richiedeva 
non solo una determinata situazione, ma anche un determinato 
contegno del potenziale paese debitore, affinché potesse esser con- 
siderato degno di credito. Nel corso della generale sostituzione 
delle « regole di gioco » con rigorose prescrizioni procedurali di 
diritto internazionale, che già abbiamo potuto osservare a propo- 
sito del Fondo Monetario, venne introdotto anche nell’Unione 
Europea dei Pagamenti un complicato sistema di assiomi legali 
che avrebbe fin da principio dovuto racchiudere in uno schema 
tutti i casi immaginabili. Accordi formali tra gli Stati sostituirono 
così i precedenti Gentlemen’s Agreements tra gli istituti di emis- 
sione, o magari l’attività di compensazione, in nessun modo rego- 
lata, delle banche private. Istituzioni presero il posto di mecca- 
nismi. E tuttavia sarebbe stato forse meglio per il futuro se alla 
responsabilità dei soggetti operanti, all’attività degli uffici istituiti 
ed all’apprezzamento delle condizioni individuali si fosse lasciato 
un po’ di gioco. L'esempio, comunque, del blocco della sterlina 
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mostra chiaramente come anche sulla base di statuti di gran 
lunga meno dettagliati possano essere ottenuti risultati assai 
considerevoli, quando non manchino il necessario spirito di soli- 
darietá e gli uomini adatti. 


6. — CREDITI DI STABILIZZAZIONE ? 


Dalle precedenti considerazioni risulta come nel periodo suc- 
cessivo alla seconda guerra mondiale si sia in prevalenza pensato 
di risolvere il problema degli squilibri temporanei di bilancio con- 
cedendo ai paesi debitori aperture di credito che avrebbero potuto 
venir sfruttate in caso di bisogno. Questo modo di procedere sta 
in una certa contraddizione con quello adottato nel periodo suc- 
cessivo alla prima guerra mondiale: allora, infatti, non si mirò 
tanto ad allargare il potenziale d'indebitamento, quanto a por- 
tare, con l’aiuto di « prestiti di stabilizzazione », al livello indi- 
spensabile l’attivo di mezzi internazionali di pagamento dei paesi 
a valuta debole, affinchè essi potessero continuare a mantenere 
stabili i corsi dei cambi ed anche a regolare con le proprie riserve 
piccoli deficit senza ridurre fortemente le importazioni. L'illiqui- 
dità dell’economia estera doveva, per dirla altrimenti, essere eli- 
minata con apporti addizionali di mezzi liquidi. 

Possiamo ora domandarci se questa ricetta non meriterebbe 
di venire applicata anche oggi per accelerare la ricostituzione 
della libertà delle importazioni e di quella dei pagamenti, per 
realizzare la «trasferibilità » delle valute non soltanto nell’am- 
bito dell’Unione Europea dei Pagamenti, e per abolire le discri- 
minazioni nei confronti dell’area del dollaro. Si tratterebbe, cioè, 
di far sì che i paesi creditori, in primo luogo gli Stati Uniti, 
mettessero a disposizione di quelle economie nazionali che ancora 
praticano l’economia forzata delle divise le riserve monetarie 
sufficienti a far cadere i ceppi che intralciano i pagamenti. 

Per un giudizio su questo progetto è anzitutto necessario che 
si stabilisca prima se le cause strutturali dei turbamenti si riten- 
gono eliminate oppure no. Nel primo caso potrebbe essere in que- 
sto modo effettivamente attuata una liberalizzazione duratura del 
commercio mondiale. Occorre, infatti, considerare che in tali cir- 
costanze anche il Fondo Monetario Internazionale potrebbe svol- 
gere in pieno le sue operazioni, dato che il suo compito princi - 
pale consiste appunto nel mettere a disposizione i mezzi allo scopo 
suddetto. Al massimo potrebbero esservi dubbi se questi baste- 
rebbero alla bisogna. Si può essere al riguardo, in buona fede, 
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di diversa opinione. Se, ad esempio, affiorassero processi congiun- 
turali di contrazione di ampiezza internazionale, probabilmente 
i crediti di compensazione che si potrebbero ottenere non baste- 
rebbero, neppure se uniti ai propri mezzi internazionali di paga- 
mento, a soddisfare alle esigenze di più d'un paese. Cid varrebbe 
anche nel caso probabile che in avvenire l’intensità della depres- 
sione non avesse piú a raggiungere il livello registrato nel corso 
del decennio 1930-40. In tali circostanze sarebbe, perció, certa- 
mente desiderabile che in molti paesi le riserve, sia quelle pro- 
prie che quelle imprestate, fossero piú ingenti. Ció che per prin- 
cipio potrebbe essere ottenuto mediante prestiti di stabilizzazione. 

Fino ad ora, pero, abbiamo proceduto dalla supposizione che 
le tendenze « fondamentali » allo squilibrio siano gid state elimi- 
nate. Lasciando cadere questa premessa le cose si presentano 
assai piú problematiche. E se le confrontiamo anzitutto con la 
realtá, troviamo che gli effetti della guerra vanno bensi sempre 
più scomparendo, ma che i deficit a più lunga scadenza delle 
bilance dei pagamenti nondimeno perdurano. La cosa à in primo 
luogo da attribuire agli indirizzi della politica economica nazio- 
nale, che nei paesi agrari e ricchi di materie prime non di rado 
attua programmi di industrializzazione la cui realizzazione deve 
automaticamente portare alla penuria di divise. In numerosi paesi 
industriali, d'altro lato, gli armamenti ed una politica attiva dei 
sindacati operai, connessa con una continua creazione di moneta 
e di credito, contribuiscono ad una eccedenza pressoché perma- 
nente della domanda. Da aggiungere, per di più, che non solo 
la stabilita e la piena occupazione all'interno si antepongono a 
qualsiasi altra meta, ma che anche l’economia forzata delle divise, 
quasi inevitabile come integrazione ed ai fini del pareggio forzato 
della bilancia dei pagamenti, non è tanto considerata come un 
male necessario, quanto come una bene accetta misura di regola- 
zione atta a facilitare la realizzazione di quell’economia pianifi- 
cata per la quale ci si è ideologicamente impegnati. 

E’ fin troppo ovvio che, fintantochè tali forze siano operanti, 
i disavanzi delle bilance dei pagamenti non potranno che essere 
di natura duratura e che non sarà possibile eliminarli senza un 
mutamento e dell’impostazione e della prassi della politica eco- 
nomica. E’, tuttavia, altrettanto evidente che in tali condizioni 
il potenziamento delle riserve monetarie non costituirebbe il mezzo 
più idoneo a produrre un aumento duraturo della liquidità del- 
l'economia estera dei singoli paesi. Ci sarebbe piuttosto da atten- 
dersi, e senza pericolo di sbagliare, che in un periodo di tempo 
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relativamente breve gli effettivi assegnati di oro e di divise rie- 
migrassero per il pagamento di eccedenze d’importazione. Perciò 
la libertà dei pagamenti internazionali potrebbe con questo mezzo 
esser ricostituita con prospettive di successo solo nel caso che i 
singoli paesi avessero — almeno nei confronti dell’area degli Stati 
a valuta forte — già raggiunta una situazione di equilibri stabili 
della bilancia dei pagamenti senza riduzione delle transazioni 
correnti. 


7. — NUOVA RIPARTIZIONE E RIVALUTAZIONE DELL’ORO ? 


Le nostre considerazioni sono naturalmente in gran misura 
giuste anche per quanto riguarda la proposta secondo cui gli 
effettivi aurei mondiali dovrebbero essere equamente ripartiti non 
già in forma di crediti, ossia mediante prestiti di stabilizzazione, 
ma addirittura in forma di dono. Tale punto di vista vien spesso 
integrato con la presa in considerazione di un contemporaneo 
comune ribasso del prezzo dell’oro da parte di tutti i paesi. 
E’ evidente che con un tal passo le masse di manovra asse- 
gnate ai vari paesi aumenterebbero improvvisamente di valore, 
cosicchè da quest’atto ne risulterebbero difese anche più ricche. 
Come controprestazione per questo seducente incremento delle 
parti integranti economicamente più liquide del patrimonio na- 
zionale, le economie nazionali partecipanti dovrebbero, tuttavia, 
forse impegnarsi a rinunciare per le transazioni correnti a tutte 
le restrizioni di natura quantitativa nell’ambito del commercio 
e dei pagamenti ed a reintrodurre cioè la piena convertibilità 
della loro valuta senza discriminazioni di sorta. 

Secondo un’altra proposta, occorrerebbe dapprima intrapren- 
dere la rivalutazione delle scorte auree e provvedere dopo alla 
ripartizione, in conformità ad una determinata convenzione, dei 
profitti di rivalutazione tra i paesi a valuta debole. Tale metodo 
sembrerebbe migliore, non fosse che per il fatto che la sua messa 
in effetto non comporterebbe una diminuzione assoluta del patri- 
monio dei paesi ricchi di oro. La difficoltà maggiore di entrambi 
i procedimenti consisterebbe, logicamente, nel trovare un « giusto » 
modus di ripartizione. Poi, naturalmente, non si sarebbe ancora 
del tutto certi che la nuova ripartizione così conseguita sia dura- 
tura, persistendo pur sempre la possibilità del verificarsi, o prima 
o dopo, di un riflusso delle riserve. A prescindere da questi argo- 
menti, occorrerebbe ancora tener conto della probabilità che alcu- 
ni Governi potessero, dai più ingenti effettivi di mezzi di paga- 
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mento convertibili, essere tentati ad una politica sventata. Cid 
che è specialmente giusto per quei paesi presso i quali le attività 
produttive del patrimonio nazionale (o l’approvvigionamento con 
beni di importazione) sono tenute in maggior conto del vantaggio 
d’una più grande libertà del commercio con l’estero, vantaggio 
rappresentato dalla disponibilità di più ingenti mezzi di coper- 
tura dell’istituto di emissione. 

Si pone così la questione fondamentale, se sia in genere lecito 
attendersi, anche dopo una simile rivoluzione nella ripartizione 
degli effettivi aurei mondiali, una volontaria osservanza di quelle 
regole di gioco che sono alla base di ogni sistema liberale dei 
pagamenti internazionali. Tale questione è, in fondo, identica a 
quell’altra, se sia in genere possibile la ricostituzione di un’econo- 
mia mondiale liberale. Una cosa appare, comunque, a proposito 
già ben stabilita : che non si avrebbe di ciò garanzia alcuna senza 
l’esistenza di vaste possibilità d’azione di organi superstatali. Già 
le esperienze fatte con l’« Accordo generale sui dazi ed il com- 
mercio » (GATT) indicano inequivocabilmente come ciò, in effetti, 
rappresenti oggi una necessità se si voglia raggiungere lo scopo 
che ci si è prefisso. La cosa, però, automaticamente implicherebbe 
un certo abbandono della autonomia politico-economica nazionale, 
e, nell’interesse di una possibile libertà degli scambi commer- 
ciali e dei pagamenti, si ritornerebbe indietro ad un sistema di 
condecisione eteronomica delle misure nazionali, sul tipo di quello 
a suo tempo richiesto dalla soluzione classica del monometallismo. 

La principale differenza rispetto a quell’ordinamento consi- 
sterebbe nel fatto che le norme di condotta imposte dal di fuori 
non rappresenterebbero delle regole di gioco anonime, ma delle 
direttive e delle disposizioni contrattuali di autorità istituite in 
comune. Occorrerebbe un materiale di prova ben più ricco di 
quello di cui fino ad oggi si dispone per poter, poi, stabilire se 
gli impegni contratti sarebbero osservati almeno nella misura indi- 
spensabile e se le disposizioni delle corporazioni centrali verreb- 
bero debitamente seguite. Sarebbe perciò prematuro intrapren- 
dere, ad esempio, una nuova ripartizione dell’oro fintantochè non 
si disponga di tale garanzia. Con un simile atto non si farebbé, 
altrimenti, altro che creare un alleviamento temporaneo, cui segui- 
rebbe in seguito una ricaduta nelle vecchie misure di ammini- 
strazione centrale e nelle precedenti condizioni di valuta debole. 
Perciò il presupposto fondamentale all’opportunità di una nuova 
ripartizione degli effettivi aurei mondiali consisterebbe anzitutto 
nel definitivo superamento degli squilibri strutturali della bilan- 
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cia dei pagamenti, e, quindi, nella costituzione d’un apparato 
investito dell’autorità sufficiente ad imporre una condotta che 
sia conforme al sistema. 

Già il Fondo Monetario Internazionale era stato senza dubbio 
inteso come una simile istituzione, ed è in questo stesso senso 
che, nell’ambito degli scambi commerciali, esso viene integrato 
col GATT. Tuttavia, le esperienze fin qui fatte portano a con- 
cludere che, sia dal punto di vista giuridico che da quello effet- 
tivo, esso non ha ancora limitato abbastanza l’autodecisione dei 
singoli paesi; che esso, perciò, rappresenta solo un imperfetto 
surrogato istituzionale del precedente meccanismo esterno dell’in- 
teresse e del credito; e che, specie nel caso di squilibri maggiori 
e più duraturi, è incapace di ottenere sia una conveniente poli- 
tica dei corsi dei cambi che quegli adeguamenti dei redditi e dei 
prezzi ch’erano propri del monometallismo. Sotto questo riguardo 
una nuova ripartizione degli effettivi aurei mondiali potrebbe 
costituire un fecondo avvio, qualora l’offerta delle riserve mone- 
tarie potesse essere allacciata a condizioni più rigide, che la mag- 
gior parte dei paesi accetterebbero in forza dell’attrazione eser- 
citata dall’« esca d’oro ». Poichè sono esclusivamente gli Stati 
Uniti che possono esser considerati i depositari di una simile 
politica, essi, in altre parole, dovrebbero esigere che venisse anzi- 
tutto stipulato un accordo che contenesse gli obblighi adeguati. 
Anche l’Unione Europea dei Pagamenti offre di già tali più am- 
pie possibilità di intervento. Ma, anche qui, ciò che in primo 
luogo occorrerebbe sarebbe l’abbandono di una politica dottri- 
naria del denaro a buon mercato. E saremmo così assai prossimi, 
in sostanza, ad una «restauratio ad integrum » del precedente 
meccanismo esterno dell’interesse e del credito. 


SUMMARY 


Monetary Reserves and International Clearing Credits 


Temporary disequilibriums in the balance of payments are, in principle, 
unavoidable. Prior to 1914, under a monometallic system, the bank balances 
held abroad, the monetary reserves of the banks of issue, and credits on 
the London money market were available to cover such deficits. These funds 
began to fllow towards the deficit countries as soon as an adequate difference 
in interest rates arose. This «external mechanism of interest and oredit > 
allowed of meeting temporary disequilibriums with relatively little frictions. 

Under a bilateral system, in the 1930-40 decade, the States often granted 
cach other «swing» credits, so as to allow each of the parties to have tem- 
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porary excess imports. Moreover, a system of unregulated clearings, by its 
«delayed payments mechanism » also offered the possibility of some margins 
of deficit. Thus, even clearing credits existed between the States, either 
agreed on or involuntary. 

The International Monetary Fund is a device for replacing the former 
external mechanism of interest and credit. By its means the right has been 
granted to the member States to overdraw their accounts. Nevertheless, they 
are pledged to accept the condition of observing a policy of credit restrictions 
on the home market. A difference in the rate of interest was therefore no 
longer necessary. The former rules of the game have been replaced by 
exhaustive rules of international law. 

The European Payments Union has also enlarged potential indebtedness. 
It must however be admitted that in this case the super-State organisation 
has acquired a greater right to speak when the settlement of the affairs of 
the individual countries comes up for discussion. The German balance of 
payments crisis is there to prove this. 

Stabilisation credits modelled on those of the period following the first 
world war, whose purpose was to restore a system of free imports and free 
payments, are justifiable only when long term disequilibriums in the balance 
of payments have disappeared. Nevertheless, the economic policies of some 
countries rather suggest that they wish to let them last. Consequently, even 
a redistribution of the world’s gold reserves — which might possibly be 
connected with their general revaluation — would not bring about a lasting 
solution, so long as, either willingly or compulsorily, the rules of the game, 
which are at the basis of any liberal system of international payments, are 
not respected. 


RESUME 


Réserves monétaires et crédits internationaux de compensation 


Les déséquilibres temporaires des balances des paiements sont, en prin- 
cipe, inévitables. Avant 1914, en systéme monométalliste, on disposait, pour 
la couverture des déficits, des crédits bancaires à l'étranger, des réserves 
monétaires des banques d'émission et des crédits du marché monétaire de 
Londres, lesquels commençaient à affluer aussitôt que se produisait une dif- 
férence d'intérét suffisante. Grâce à ce « mécanisme extérieur de l'intérêt 
et du crédit» il était possible de parer au déséquilibres temporaires de 
favon relativement aisée. 

En régime bilatéral, au cours de la décade 1930-1940, les Etats s’accor- 
daient souvent réciproquement des crédits dits «swing» destinés à rendre 
possibles aux deux parties des excédents temporaires d’importation. En outre, 
un système non réglé de compensation offrait, avec son « mécanisme de re- 
tards dans les paiements », la possibilité de certaines marges déficitaires. 
De cette façon, on arrivait aussi alors à des crédits de compensation, voulus 


ou involontaires, entre Etats. 
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Le Fonds Monétaire International représente un système qui se sub- 
stitue à l’ancien mécanisme extérieur de l'intérêt et du crédit. Par lui, il 
a été conféré aux Etats le droit à des dépassements de compte, toutefois 
avec l'engagement de le subordonner à l’observance d’une politique interne 
restrictive du crédit. Une différence d’intérét n’était donc plus nécessaire. 
A la place des règles antérieures dn jeu il est intervenu d'importantes 
règles de droit international. 

Avec l’Union Européenne des Paiements, un élargissement du potentiel 
d'endettement a, en outre, eu lieu. On ne peut toutefois, dans ce cas, ne pas 
reconnaître une plus forte autorité de l’organisation super-statale en matière 
de réglementation des affaires des divers pays. La crise de la balance alle- 
mande des paiements en fournit la preuve. 

Les crédits de stabilisation sur le modèle de ceux pratiqués au cours 
de la période qui a suivi la première guerre mondiale et destinés à la recons- 
titution de la liberté d'importation et de la liberté des paiements, ne sont 
justifiables qu’en cas où ont disparu les déséquilibres à longue échéance des 
balances des paiements. Malgré cela, la politique économique de certains 
pays a plutôt l’air de vouloir les faire perdurer. En conséquence, même une 
nouvelle répartition des stocks mondiaux de l’or — allant éventuellement 
de pair avec leur commune réévaluation — n’apporterait pas de solution 
durable, tant que, volontairement ou par contrainte, on n'observerait pas 
les règles du jeu qui se trouvent à la base de tout système libéral des 
paiements internationaux. EN 


ZUSAMMENFASSUNG 


Wahrungsreserven und internationale Ausgleichskredite 


Vórúbergehende Zahlungsbilanzstérungen sind grundsátzlich unvermeidbar. 
Um die Fehlbetrage zu decken, standen unter dem Regime der Goldwáhrung 
vor 1914 die Auslandsguthaben der Banken, die Wahrungsreserven der No- 
tenbank und die Kredite des Londoner Geldmarktes zur Verfiigung, die zu 
fliessen begannen, sobald ein hinreichender Zinsunterschied bestand. Auf 
Grund dieses «externen Zins- und Kreditmechanismus» liessen sich die 
temporären Ungleichgewichte verhältnismässig reibungslos iberwinden. 

Im System des Bilateralismus der Dreissigerjahre ráumten sich die Staaten 
háufig gegenseitige Swingkredite ein, die zeitweilige Importüberschüsse auf 
beiden Seiten erlauben sollten. Daneben bot aber auch der ungesteuerte Ver- 
rechnungsverkehr im «Mechanismus der Wartefristen» gewisse Defizitmargen. 
Auch hier kam es somit zu absichtlichen oder unbeabsichtigten zwischen- 
staatlichen Ausgleichskrediten. 

Der Internationale Währungsfonds stellt eine Ersatzvorrichtung für den 
dahingefallenen externen Zins- und Kreditmechanismus dar, wobei man wohl 
den Mitgliedländern das Recht zur Kontenüberziehung einráumte, sich aber 
scheute, daran die Bedingung zu knúpfen, dass im Innern eine restriktive 
Kreditpolitik getrieben wúrde. Ein Zinsunterschied war deshalb nicht mehr 
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erforderlich. An die Stelle der früheren Spielregeln traten eingehende vól- 
kerrechtliche Abmachungen. 

Bei der Europáischen Zahlungsunion wurde ebenfalls eine Erweiterung 
des Verschuldungspotentials geschaffen, wobei nun aber ein stárkeres Mit- 
spracherecht der úberstaatlichen Organisation bei der Ordnung der Angele- 
genheiten der einzelnen Lánder nicht zu verkennen ist. Das hat namentlich 
die Zahlungsbilanzkrise Deutschlands gezeigt. 

Stabilisierungskredite nach dem Muster der Periode nach dem ersten 
Weltkrieg und mit dem Zwecke einer Wiederherstellung der Importfrei- 
heit und der Freiheit des Zahlungsverkehrs sind nur zu rechtfertigen, wenn 
die langerfristigen Zahlungsbilanzungleichgewichte verschwunden sind. Die 
Wirtschaftspolitik mancher Lander ist jedoch eher dazu angetan, diese 
immer weiter fortdauern zu lassen. Infolgedessen bráchte auch eine Neuver- 
teilung der Weltgoldbestánde -— verbunden vielleicht mit ihrer gemeinsamen 
Aufwertung — solange keine Dauerlósung, als die Spielregeln nicht frei- 
willig oder gezwungenermassen eingehalten werden, die jedem freiheitlichen 
System des internationalen Zahlungsverkebrs zugrunde liegen. 


RESUMEN 


Reservas en monedas y créditos internactonales de compensación 


Desequilibrios temporáneos en las balanzas de pagos son, por principio, 
inevitables. Antes del año 1914, en régimen de monometalismo, se disponía, 
como provisión de fondos en caso de déficites, de los créditos en el extran- 
jero de los bancos, de las reservas de moneda de los bancos de emisión, y 
de los créditos del mercado monetario de Londres, los que empezaban a fluir 
tan pronto como ocurria una diferencia suficiente de tipo de interés. En base 
a este «mecanismo exterior del interés y del crédito », los desequilibrios 
temporáneos era posible superarlos relativamente sin discrepancias. 

En régimen de bilateralismo, en el decenio de 1930 a 1940, se concedian 
a menudo los Estados mutuamente créditos llamados « swing », destinados 
para hacer posibles momentáneas excedencias de importación de ambas partes. 
Además de esto, aun un sistema de compensación no regulado brindaba, por 
su «mecanismo de atraso en los pagos », la posibilidad de ciertos márgenes 
de déficit. De esta manera se llegó también entonces a créditos de compen- 
sación, ya deliberados ya involuntarios, entre los Estados. 

El Fondo Monetario Internacional representa un ingenio de sustitución 
del mecanismo exterior, ya decaido, del interés y el crédito. Por su medio, 
se ha conferido a los Estados miembros si un derecho a la excedencia de 
las cuentas: nos comprometimos, sin embargo, en condicionarlo con el cum- 
plimiento de una politica internacional restrictiva del crédito. Una distinción 
del tipo de interés ya no precisaba, pues, más. En lugar de las anteriores 
reglas de juego, se substituyeron reglas concluyentes de derecho internacional. 

Por medio de la Unión Europea de Pagos se ha igualmente obrado un 
ensanchamiento del potencial de endeudamiento: pero no se puede a menos 
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de reconocer, en este caso, un derecho más fuerte de palabra e la organi- 
zación superestadal en lo que respecta a la regulación de los asuntos de los 
sendos paises. La crisis de la balanza alemana de pago está precisamente 
demostrándolo. 

Créditos de estabilización a estilo del periodo sucesivo a la primera 
guerra mundial, y destinados para una reconstitución de la libertad de im- 
portación y la de pagos, se los justifica tan sólo en caso de que los desequi- 
librios a largo plazo de las balanzas de pago desaparecieran. No obstante 
eso, la politica económica de unos paises tiene más bien la apariencia de 
permitirles seguir quedando. Por consiguiente, una nueva repartición de los 
numerarios áureos mundiales — que tiene posiblemente conexión con una 
común valoración entre ellos — tampoco acarrearía una solución duradera, 
hasta cuando, ya sea voluntariamente, ya sea coercitivamente, no se obser- 
varan las reglas de juego que se encuentran en la base de todo sistema 
liberal de pagos internacionales. 


MASSIMA PRODUZIONE E MASSIMO REDDITO REALE 
NELL'IMPIEGO DEI FATTORI PRODUTTIVI 


GIULIO LA VOLPE 


1. — SOLUZIONE CON SOLI TERMINI REALI DEI PROBLEMI DEL MIGLIORE 
IMPIEGO DEI FATTORI PRODUTTIVI. 


La eterogeneitá delle quantitá, che formano la produzione ed 
il reddito reale di un paese, costituisce notoriamente un serio 
ostacolo ai calcoli di convenienza economica individuale e collet- 
tiva in termini reali, volti alla ricerca della migliore ripartizione 
dei fattori produttivi fra più produzioni e nell’ambito di ciascuna 
di esse, tenendo conto dei soli vincoli della tecnica produttiva e 
della limitatezza delle quantita dei fattori disponibili. Questa ricer- 
ca può riguardare sia i fattori produttivi impiegati in un’impresa 
dedicata alla fabbricazione di più prodotti, sia la ripartizione 
dei fattori produttivi fra più rami di produzione di un’economia 
nazionale od internazionale, o fra le unità produttive di ciascun 
ramo. 

Basandosi sulle sole quantita fisiche non si riesce a conce- 
pire e risolvere problemi di massimo, o di minimo, con i comuni 
concetti del calcolo economico con quantità omogenee. D’altro 
lato, quando, per potere applicare tale calcolo, si é fatto ricorso 
alla valutazione in moneta dei beni, valendosi dei loro prezzi, 
non solo si e dimostrata inevitabile l'introduzione di criteri arbi- 
trari, ma si sono trasformate le quantitá reali eterogenee in quan- 
titá che solo per convenzione possono considerarsi omogenee e 
reali (1). E ciò senza dire che le valutazioni in moneta non sono 
valide nella trattazione di problemi di convenienza economica 


collettiva (?). 


(*) Sulle ipotesi arbitrarie adottate dai vari autori nel calcolo del red- 
dito reale nazionale misurato con un' unica quantitá reale, vedi: P. BATTARA, 
Considerazioni sul reddito nazionale in termini reali, « Rivista di Poli- 


tica Economica », febbraio 1951. 
(*) G. La VoLpe, Convenienza economica collettiva, Padova, Cedam, 


1948, $ 11; e Convenienza economica collettiva internazionale, « Giornale 
degli Economisti », 1950, n. 11-12, 3 3. 
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In un altro studio ho mostrato come le difficoltá derivanti 
dalla eterogeneitá delle quantitá che costituiscono gli elementi 
di taluni problemi di convenienza economica individuale e collet- 
tiva, si superano mediante il «calcolo economico con quantita 
eterogenee », consistente in una particolare analisi degli insiemi 
economici vincolati, volta, fra l’altro, alla ricerca dei massimi 
di tali insiemi; problemi di massimo che sono logicamente equi- 
valenti a quelli detti di «optimum » vincolato o dei massimi 
simultanei (Edgeworth, Pareto, De Finetti, Zaccagnini) (!). Nello 
stesso lavoro ho comprovato la fecondità di tale calcolo nello 
studio dell’insieme delle utilità totali godute da più individui, 
soggette ai vincoli dei gusti individuali e della ripartizione di 
date quantità di beni di consumo. Mi propongo ora di mostrare 
come il medesimo calcolo si possa applicare efficacemente all’ana- 
lisi della produzione in una unità produttiva o in uno o più 
rami produttivi, ed all’analisi altresì del reddito reale di un 
paese. E ciò anche a chiarimento ed approfondimento del più 
ampio studio delle condizioni di massimo reddito reale nazio- 
nale ed internazionale, svolto in precedenti lavori (v. nota 2 
a pag. 45). 

2. — ANALISI DELL'INSIEME VARIABILE DI PIÙ PRODUZIONI TECNI- 
CAMENTE VINCOLATE. 


Secondo il calcolo economico con quantità eterogenee, lo studio 
dei problemi del migliore impiego dei fattori produttivi mediante 
soli termini reali si compie considerando le produzioni come un 
insieme economico vincolato, avente per variabili indipendenti 
le quantità dei fattori produttivi assegnati a ciascuna lavorazione, 
e per vincoli le leggi della tecnica ed i bilanci degli investimenti, 
esprimenti, questi ultimi, l’eguaglianza delle quantità di ciascun 
fattore investite complessivamente con la quantità disponibile 
di esso. 

Il migliore impiego dei fattori produttivi destinati a più 
produzioni non può evidentemente consistere in una data ripar- 
tizione delle quantità disponibili, con una data corrispondente 
composizione dell’insieme delle produzioni, non essendo possibile, 
in base a soli elementi reali, scegliere fra variazioni opposte di 


n 


(*) La Voter, Sul migliore impiego dei beni di consumo, « Rivista 
Bancaria », 1952. Sui problemi di « optimum » vincolato o dei massimi 
simultanei, in relazione con la teoria degli insiemi economici vincolati, v. 
particolarmente la nota (5) di tale studio. 
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quantita di prodotti diversi. Sussiste invece nel campo delle ripar- 
tizioni possibili delle quantita disponibili dei fattori, un campo 
di massimo dell’ insieme delle produzioni, costituito da quelle ripar- 
tizioni che non ammettono variazioni cui corrisponda l’aumento 
di una o più produzioni a parità delle altre. 

Difatti, il mutamento di una ripartizione qualsiasi dei fat- 
tori produttivi, con il dislocamento di quantitá di fattori da 
alcuni settori d'investimento ad altri, pud determinare, secondo 
la direzione in cui si effettua, le seguenti variazioni nell’insieme 
delle produzioni che si considerano : 

— un aumento dell'insieme, ossia un aumento delle produ- 
zioni che non restano invariate; 

— nessuna variazione dell’insieme ; 

— una diminuzione dell’insieme, ossia una diminuzione delle 
produzioni che non restano invariate; 

— una trasformazione dell’insieme, ossia un aumento di alcu- 
ne produzioni ed una diminuzione di altre. 

Considerando allora tutti i mutamenti che una data riparti- 
zione dei fattori produttivi può subire nel suo immediato intorno, 
si possono distinguere, in generale, uno o più campi di aumento, 
di invarianza, di diminuzione o di trasformazione dell’insieme 
delle produzioni, rispetto alla composizione che esso presenta 
in corrispondenza alla ripartizione considerata. 

Ora, una parte delle ripartizioni possibili non ammette au- 
menti delle produzioni, ma solo invarianze, diminuzioni o trasfor- 
mazioni; cioè queste ripartizioni mancano, nel loro immediato 
intorno, di un campo di aumento delle produzioni, presentando 
solamente, a differenza delle altre, uno o più campi d’invarianza, 
di diminuzione e di trasformazione delle produzioni stesse. Il 
complesso di tali ripartizioni costituisce appunto il campo di 
massimo dell’insieme delle produzioni, rispetto ai fattori pro- 
duttivi considerati ed ai relativi vincoli della tecnica. In altri 
termini, il massimo dell’insieme di più produzioni costituisce a 
sua volta un insieme vincolato variabile — parte dell’insieme 
cui il massimo si riferisce —, avente per variabili indipendenti 
le quantità di fattori produttivi assegnati a ciascuna lavorazione, 
come l’insieme di cui è parte, e per vincoli le condizioni di mas- 
simo (che si preciseranno più avanti) in aggiunta alle leggi di 
fabbricazione ed ai bilanci degli investimenti. 

Nella definizione del campo di massimo di cui si tratta è impli- 
cito che una ripartizione che cade in questo campo sì raggiunge 
quando, rispetto ad una ripartizione ad esso estranea, siano stati 
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effettuati tutti quei dislocamenti di mezzi di produzione fra le 
unitá produttive di uno stesso ramo o di rami differenti che sono 
atti a determinare aumenti dell'insieme, ossia aumenti in almeno 
una delle produzioni, a paritá delle altre. Si comprende allora 
che la quantitá di ciascuna produzione dell'insieme, corrispon- 
dente ad una ripartizione di massimo, costituisce un massimo a 
paritá delle altre produzioni; e queste godono pure, a loro volta, 
tale proprietá. Difatti si dimostra matematicamente che la indi- 
viduazione delle ripartizioni dei fattori produttivi, che costitui- 
scono il campo di massimo delle produzioni, si effettua con la 
ricerca delle condizioni di massimo della quantitá prodotta di 
uno qualsiasi dei beni dell'insieme, rispetto alla ripartizione dei 
fattori produttivi disponibili e secondo gli esistenti vincoli della 
tecnica, considerando date le altre produzioni. Nel contempo le 
condizioni cosi trovate sono di massimo per ogni altra produzione, 
a paritá delle altre, ossia sono appunto le ricercate condizioni 
di massimo dell’insieme delle produzioni (*). 

Per conseguenza, ogni ripartizione estranea al campo di mas- 
simo implica un livello di produzione più basso, rispetto a ripar- 
tizioni di massimo. Invece mutamenti di ripartizione dei fattori 
produttivi nell’ambito di tale campo non possono determinare 
aumenti, e quindi neppure diminuzioni, ma solo invarianze © 
trasformazioni dell’insieme delle produzioni. 

Per comprendere meglio perchè le condizioni di massimo di 
una delle produzioni, a parità delle altre, siano pure di massimo 
per ogni altra produzione, e possano perciò considerarsi condi- 
zioni di massimo del loro insieme, interessa osservare che ad una 
ripartizione dei fattori produttivi estranea al campo di massimo 
corrisponde uno spreco dei fattori stessi (?). Poiché una tale 
ripartizione ammette, a differenza di quelle di massimo, un au- 
mento delle produzioni per effetto di un opportuno mutamento 
della ripartizione stessa, ne deriva che le quantità di prodotto 
che si ottengono con la ripartizione considerata si potrebbere 
conseguire con una minore quantità dei fattori impiegati. Lc 
spreco corrispondente ad una data ripartizione è appunto costi- 
tuito dal massimo dell’insieme delle quantità di fattori che po- 


(') A chiarimento e dimostrazione di questa affermazione, vedi: La 
Volpe, Sul migliore impiego ecc., cit., $ 4, dove è trattata, in generale, la 
questione delle condizioni di massimo di un insieme economico vincolato. 

(*) In condizioni analoghe uno spreco di beni di consumo si determina 


nella ripartizione di questi beni fra i consumatori. (LA VoLpe, Sul migliore 
impiego ecc., cit., $ 8). 
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trebbero essere disimpegnate a paritá delle produzioni corrispon- 
denti alla ripartizione cui ci si riferisce. Poiché i fattori produttivi 
sono almeno in parte sostituibili fra loro, lo spreco corrispon- 
dente ad una data ripartizione non e misurato da date quantita 
liberabili dei fattori, ma é anch'esso un insieme vincolato varia- 
bile, costituito da quantita di ciascuno dei fattori o di aleuni 
di essi. 

Lo spreco è naturalmente nullo quando è massima la produ- 
zione di un bene rispetto all’impiego dei fattori disponibili, a 
parità delle quantità fabbricate degli altri beni. Ciò vuol dire 
che, soddisfatte le relative condizioni di massimo, nessuna quan- 
tità di fattori potrebbe essere liberata senza ridurre almeno una 
delle produzioni. Per questo, appunto, le condizioni di massimo, 
definite rispetto ad una produzione qualsiasi, valgono altresì ri- 
guardo a ciascuna delle altre produzioni, e possono così consi- 
derarsi come condizioni di massimo dell’insieme delle produzioni. 

La considerazione dello spreco, particolarmente delle ripar- 
tizioni dei fattori produttivi a spreco costante, permette poi di 
considerare insiemi di produzioni tecnicamente equivalenti, ossia 
ottenute nelle medesime condizioni tecniche (quantità di fattori 
impiegati complessivamente, leggi della tecnica produttiva, spreco 
di fattori). E il confronto degli insiemi di produzioni tecnica- 
mente equivalenti rende possibile, come si mostrerà ($ 8), il 
confronto quantitativo fra insiemi composti da quantità di pro- 
dotti in parte maggiori ed in parte minori, anche se ottenute in 
condizioni tecniche differenti. 

Tutti questi concetti possono essere applicati pure al red- 
dito reale nazionale ed internazionale, costituito dall’insieme delle 
eccedenze della quantità prodotta di ciascun bene sulla quantità 
del bene stesso impiegata complessivamente nelle diverse fab- 
bricazioni. 

. Nei paragrafi seguenti si svilupperanno e approfondiranno 
le nozioni generali enunciate, considerando per semplicità e chia- 
rezza due soli prodotti in relazione all’impiego di due fattori, 
supponendo date le quantità delle produzioni ottenute e dei fattori 
investiti negli altri settori produttivi dell'economia considerata. 


3. — MASSIMO H CAMPO DI MASSIMO DI DUE PRODUZIONI, RISPETTO 
ALLA RIPARTIZIONE DI DATE QUANTITÀ DI DUE FATTORI PRODUTTIVI. 


Si consideri l’insieme delle quantità prodotte K e Q dei 
beni (K) e (Q): 


PIKIQ], 
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dipendente dalle quantità «ax e by dei fattori (a) e (b) destinati 
alla fabbricazione di (K) e dalle quantità ag e bg degli stessi 
fattori impiegati nella produzione di (Q). 

Vincoli dell’insieme sono le leggi di fabbricazione dei due 
prodotti : 


[de] K= Fx (ax; bx), Q= Fe (da, bg) è 
ed i bilanci d’investimento : 
[2] ax +ag=A, bey + bg=B, 


essendo À e B rispettivamente le quantita dei fattori (a) e (b) 
disponibili nel complesso. 

Avendo sei variabili, fra dipendenti e indipendenti, e soli 
quattro vincoli, l’insieme è variabile ed ha due variabili indi- 
pendenti indeterminate, ossia un grado di libertá pari a due. 
Il campo dell’insieme, limitato dalle quantità disponibili dei due 
fattori, è rappresentato nella figura 1 dal rettangolo Ox A Og B, 
ad ogni punto del quale corrisponde una delle ripartizioni possi- 
bili di tali quantità. I lati del rettangolo Og A e Ox B rap- 
presentano appunto le quantità disponibili A e B dei due beni, 
misurate sugli assi Ox Ax e Og Bx, sui quali si riportano 
le quantità dei due fattori impiegati nella fabbricazione di (K). 
Gli assi Og Ag e Og Be sono destinati a loro volta a misurare 
le quantità dei due fattori riservate alla fabbricazione di (Q). 

Per poter determinare la composizione dell’insieme delle pro- 
duzioni in corrispondenza di ogni ripartizione possibile, si ripor- 
tano nella medesima figura le curve di eguale produzione dei 
due beni, costituenti ciascuna il luogo dei punti le cui ordinate 
misurano le coppie delle quantità dei due fattori atte a fornire 
la stessa quantità di prodotto. Tali coppie, come ben noto, sono 
date dalle leggi di fabbricazione [1] a parità di quantità pro- 
dotta. Nella figura 1 le Ko, Kr, Kyr..... rappresentano le curve 
di eguale produzione di (A) riferite agli assi Or Ax e Ox Bx, 
ended OO quelle della produzione di (Q) riferite 
agli assi Og Ag e Og Ba. L'insieme delle produzioni corrispon- 
denti alla ripartizione dei fattori definita da un dato punto è 
misurato dalle quantità cui si riferiscono le curve di eguale 
produzione che passano per il punto considerato. Così, per esem- 
pio, se la ripartizione cade nel punto i, le quantità prodotte 
risulteranno quelle proprie delle curve Ky e Q;. 
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Ora, un mutamento di una ripartizione qualsiasi dei due 
fattori può determinare nell’insieme delle produzioni, secondo la 
direzione in cui si effettua : 

— un aumento, ossia un aumento di ambe le produzioni o 
di una di esse rimanendo l’altra invariata; 

— una invarianza, ossia nessuna variazione delle produzioni ; 

— una diminuzione, ossia una diminuzione di ambe le pro- 
duzioni o di una di esse rimanendo l’altra invariata; 


— una trasformazione, ossia un aumento dell’una e una dimi- 
nuzione dell’altra. 


—_ — - = = 


By 


a | - - - - c weewrwew - — -—- -— - 


Aa 


Cosi, per esempio, l'insieme delle produzioni subisce, rispetto 
alla ripartizione definita nella figura 1 dal punto 7: 

— un aumento, se la ripartizione si sposta da i ad un punto 
compreso fra i rami superiori im’ e im” delle curve K;; e Q;, o 
appartenente ad essi; 

— una diminuzione, se la ripartizione si sposta da i ad un 
punto compreso fra i rami inferiori ¿Q, e ik” delle medesime 
curve, o appartenente ad essi; 
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— una trasformazione, se la ripartizione si sposta (di qua 
della MM”) da i ad un punto situato a sinistra dei tratti im’ e iQ, 
delle stesse curve, o a destra dei tratti im” e ik’. 

Ebbene, il campo di massimo, costituito dalle ripartizioni 
che non ammettono aumenti dell’insieme delle produzioni, ma 
solo diminuzioni o trasformazioni, è visibilmente rappresentato 
dai punti di tangenza delle curve di eguale produzione, ossia, 
nella fig. 1, dalla linea MM'. Ma l’inclinazione della tangente 
ad un punto di una curva di eguale produzione misura il tasso 
marginale di sostituzione dei fattori produttivi nella produzione 
cui la curva si riferisce (rispetto alle corrispondenti quantità 
investite dei fattori stessi), vale a dire il rapporto in cui, in tale 
punto, i due fattori possono essere sostituiti marginalmente fra 
loro, a parità di prodotto. Si può quindi concludere che il mas- 
simo dell’insieme di due o più produzioni, rispetto alla ripar- 
tizione delle quantità dei fattori disponibili, presi a due a due, 
è un insieme parziale delle medesime produzioni, definito dalle 
condizioni di eguaglianza dei tassi marginali di sostituzione dei 
fattori produttivi nelle produzioni considerate, in aggiunta alle 
leggi di fabbricazione ed ai bilanci degli investimenti, vincoli del 
l’insieme totale delle produzioni. 

Queste condizioni si possono dedurre matematicamente, come 
già notato nel paragrafo precedente, risolvendo il problema di 
massimo della quantità prodotta di un solo bene, supponendo 
data la quantità prodotta degli altri beni e tenendo conto dei 
vincoli ora ricordati. Ma nel caso di due beni e di due fattori 
è sufficiente e semplice la dimostrazione geometrica. Difatti, si 
può constatare che in qualunque direzione venga mutata la ripar- 
tizione dei fattori produttivi definita da un punto della linea 
di massimo MM”, non è possibile nessun aumento di ambe le 
produzioni o di una di esse rimanendo l’altra invariata. Si pos- 
sono avere solamente : 

— una diminuzione dell’insieme, se da un punto della MM” 
si passa ad un punto collocato, superiormente o inferiormente, 
fra le curve di eguale produzione tangenti nel punto considerato, 
o su una di esse (curve che per il punto m sono le X, e Qy/;); 

— oppure una trasformazione dell’insieme, se dal punto di 
massimo considerato si passa ad un punto qualsiasi posto a 
sinistra o a destra delle curve di eguale produzione tangenti 
nel punto stesso. 

Qualunque punto estraneo alla MM”, invece, ammette sempre 
un aumento dell’insieme, oltre a diminuzioni e trasformazioni. 
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Sicchè alle ripartizioni che non cadono nel campo di massimo, 
corrisponde sempre un flusso di produzione minore di quello 
consentito dalle quantita dei fattori investiti e dalle leggi della 
tecnica. Nell’ambito del campo di massimo MM’, invece, sono 
possibili soli spostamenti di ripartizione cui corrispondono tra- 
sformazioni delle produzioni, ossia un aumento in una delle pro- 
duzioni ed una diminuzione nell’altra. 

Che il campo di massimo sia costituito dalla MM’ si dimostra 
pure con la ricerca del massimo della quantita prodotta di uno 
dei beni a parita dell’altro. Si consideri una qualsiasi curva di 
eguale produzione di uno dei beni, per es. la Q;. Partendo da 
un punto qualsiasi di essa j, si ricerchi il senso in cui la ripar- 
tizione dei fattori deve spostarsi lungo la medesima curva — 
cioè a parità della quantita prodotta di (Q) —, affinchè si 
possa determinare un aumento della produzione di (K). Proce- 
dendo in tale senso si troverá un punto oltre il quale la produ- 
zione di (IK) non può subire ulteriori aumenti, ferma restando 
la produzione di (Q). Difatti, aumenti della produzione di (XK) si 
determinano quando la ripartizione si sposti da j, lungo la Q,, 
verso il punto i ed oltre, con il passaggio a curve corrispondenti 
a produzioni di (K) sempre più elevate. Invece nessun aumento 
è più possibile oltre il punto m” della MM”, punto di tangenza 
di una curva di eguale produzione di (K), la Xyr, con la Qr. 
Anzi un ulteriore spostamento della ripartizione oltre m”, sempre 
lungo la Q;, determinerebbe una diminuzione della produzione 
di (K). Si passerebbe infatti ad una curva di eguale produzione 
di (K) di ordine inferiore. 

Con lo stesso procedimento si prova che sulla MM’ cade 
pure il punto di massimo della produzione di (AK) corrispondente 
ad ogni altro livello della produzione di (Q). E ciò vale anche, 
inversamente, per i punti di massimo della produzione di (Q) a 
parità della produzione di (£). 

Risulta così chiaramente dimostrato che ciascun punto di 
massimo dell’insieme delle produzioni rappresenta una riparti- 
zione che rende massima nello stesso tempo la produzione di 
ciascuno dei beni a parità della quantità dell’altro bene otte- 
nuta con la medesima ripartizione. 


4. — GLI SPRECHI NELLA RIPARTIZIONE DEI FATTORI PRODUTTIVI FRA 
PIÙ PRODUZIONI. 


Si presenta ora il problema: se sia possibile esprimere un 
giudizio quantitativo — in base a soli elementi reali, senza valu- 
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tazioni in moneta o in utilita — sul senso di variazione della 
produzione complessiva quando si verifichi un aumento in alcune 
produzioni ed una diminuzione in altre, per effetto di un muta- 
mento nella ripartizione dei fattori produttivi disponibili. 

E’ evidente l’importanza del problema. Un mutamento nella 
ripartizione dei fattori produttivi può determinare aumenti anche 
notevolissimi di più produzioni; ma basta che la produzione 
di un solo bene subisca una riduzione sia pur limitata e prati- 
camente trascurabile, perchè non si possa più parlare di aumento 
delle produzioni. Questo è, per es., il caso di mutamenti che, 
nella Fig. II, portino la ripartizione dal punto ¿ ad un punto 
situato a destra della curva Q,, molto vicino al punto 2’. 

Altre considerazioni giustificano il problema. Si consideri un 
mutamento che, nelle condizioni rappresentate nella Fig. II, porti 
la ripartizione da i ad un punto è meno distante dalla linea di 
massimo MM” e prossimo al campo di aumento delle produzioni 
rispetto ad i (ossia alla im”). Si consideri poi un mutamento 
che porti invece la ripartizione da i ad un punto 1” più distante 
dalla MM” e prossimo al campo di diminuzione dell’insieme delle 
produzioni, sempre rispetto ad i (ossia alla ik”). In ambo i casi 
si ha una trasformazione delle produzioni; ma che il risultato 
complessivo debba essere maggiore nel primo caso rispetto al 
secondo, sembra evidente. 

Si osservi inoltre che tra i possibili mutamenti nell’impiego 
dei fattori produttivi cui corrispondono trasformazioni nel flusso 
delle produzioni rispetto a una data ripartizione, vi sono in gene- 
rale mutamenti cui corrispondono trasformazioni che portano l’in- 
sieme delle produzioni ad un livello maggiore di altri mutamenti. 
Così, per es., con lo spostamento della ripartizione da ¿a 1 si passa 
ad un insieme di produzioni Py maggiore dell’insieme P; che si 
otterrebbe con un mutamento da i a i”. Si supponga, per fare un 
esempio numerico, che a una data ripartizione di certe quantità di 
fattori corrisponda una produzione di 300 t. di grano e di 100 t. 
di riso; e che con il passaggio ad una ripartizione diversa la pro- 
duzione del grano passi a 310 e quella del riso a 95; mentre 
con una terza ripartizione la produzione del grano salga a 320, 
pur rimanendo invariata a 95 quella del riso. Ebbene, obbietti- 
vamente si può dire senz’altro che, fra le due trasformazioni 
(rispetto alla prima ripartizione), la seconda è la più conveniente. 
Tuttavia, poichè con i due mutamenti di ripartizione si verifica 
in ambo i casi una trasformazione del flusso delle produzioni, 
non si può dire, in base a questi soli elementi, se la produzione 
complessiva subisca una riduzione o riceva un aumento. 
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Il problema si risolve col tener conto dello spreco di fattori 
produttivi che, come si e notato sopra ($ 2), si determina quando 
la ripartizione non cade in un punto di massimo delle produzioni. 
Nel caso di due produzioni, considerate rispetto a due fattori 
produttivi, lo spreco corrispondente a una data ripartizione — 
massimo delle quantita di fattori liberabili con un opportuno 
mutamento della ripartizione stessa, a paritá di produzione — si 
determina graficamente nello stesso modo dello spreco nell’impie- 


Fig. II 


Ex 


Aa 


go di due beni diretti ripartiti fra due individui (*). Cioè esso e 
definito, rispetto ad una ripartizione qualsiasi j, da quelle coppie 
di punti delle curve di eguale produzione passanti per j cui cor- 
rispondono eguali tassi di sostituzione dei fattori nelle due pro- 
duzioni, ossia eguali inclinazioni delle tangenti alle curve stesse. 
Sono escluse, naturalmente, le coppie di tali punti che non sono 
compatibili con le quantità disponibili dei fattori. 

Nella fig. II, l'insieme delle quantità liberabili rispetto alla 


1) La Vocpe, Sul migliore impiego ecc., cit., $ 8. 
) ’ g preg 
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ripartizione j è costituito dalle quantita dei fattori (a) e (b) che si 
renderebbero disponibili per altro impiego se le quantità K, e 
Q; prodotte in j fossero invece ottenute con ripartizioni cor- 
rispondenti rispettivamente ad un punto del tratto jmy della A, 
e ad un punto del tratto jm”y della Q;, sempre in quanto com- 
patibili con le quantità disponibili A e B dei fattori. Lo spreco 
relativo alla ripartizione j è definito dai punti della linea s” u” 1” 2 
— punti di massimo dell’insieme delle quantità liberabili dei due 
fattori — ed è costituito dalla quantità ss’ di (a) o dalla quan- 
tità 22’ di (2) o dalle coppie delle quantità di ambo i fattori 


Par? 


uu! e Wu”, ... vv e vv” ecc. 


5. — PRODUZIONI TECNICAMENTE EQUIVALENTI. 


La considerazione dello spreco permette di individuare, in 
un insieme variabile di più produzioni, gli insiemi parziali delle 
medesime produzioni ottenute nelle stesse condizioni tecniche. 

Si prenda una ripartizione qualsiasi dei fattori produttivi 
disponibili fra le diverse produzioni. Ad essa corrispondono date 
quantità prodotte e un dato spreco. Si diranno allora produzioni 
tecnicamente equivalenti l’insieme delle produzioni che sarebbe 
possibile ottenere — col variare della ripartizione dei fattori fra 
le diverse lavorazioni — nelle medesime condizioni tecniche, ossia 
a parità di leggi di fabbricazione, di quantità di fattori investiti 
e di spreco di questi ultimi (essendo lo spreco espresso in date 
quantità di uno o più dei fattori impiegati, cioè in uno dei gruppi 
di valori che esso può assumere quale insieme vincolato varia- 
bile). Il vincolo della costanza dello spreco è quindi la condizione 
che distingue gli insiemi di produzioni tecnicamente equivalenti 
come parte dell’insieme vincolato totale delle produzioni con- 
siderate. 

Poichè rimanendo invariato lo spreco non si possono deter- 
minare aumenti o diminuzioni in alcune produzioni a parità delle 
altre, il passaggio da date produzioni ad altre ad esse tecnica- 
mente equivalenti implica necessariamente una invarianza o una 
trasformazione dell’insieme delle produzioni stesse. 

Nel solito caso di due produzioni, considerato nella Fig. II, 
le produzioni tecnicamente equivalenti a quelle corrispondenti al 
punto j (con uno spreco costante misurato, in quantità del fat- 
tore (a), dal segmento ss”) siano quelle corrispondenti ai punti 
della linea hh’. Per un punto qualsiasi j’, situato sotto la hh’, 
passerà un’altra linea di produzioni tecnicamente equivalenti, 
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la j’k”, posta inferiormente alla hh’. Essa è caratterizzata da uno 
spreco maggiore, misurato sempre in quantità di (a), mentre 
restano invariate le leggi della tecnica e le quantità dei fattori 
impiegate complessivamente. 

Al contrario per un qualsiasi altro punto i, posto fra la hh’ 
e la MM”, passerà una linea di produzioni tecnicamente equi- 
valenti ll’, compresa fra le due e caratterizzata da uno spreco 
minore. 

Le linee di equivalenza tecnica delle produzioni, con spreco 
costante misurato in quantità di (a), formano dunque, sotto la 
MM”, un fascio di curve con spreco decrescente col procedere dal 
basso verso l’alto, fino al limite della MM”, linea delle produ- 
zioni tecnicamente equivalenti con spreco nullo. 

Nel campo, superiore alla MM”, le linee di equivalenza delle 
produzioni formano a loro volta un fascio di linee con spreco 
decrescente col procedere dall’alto verso il basso. 

Simili fasci di curve si hanno quando lo spreco viene misu- 
rato in termini di (b) o in quantità di ambo i fattori. Tali fasci 
di curve coincidono fra loro solo se le curve di eguale produ- 
zione sono tali che alle ripartizioni dei fattori aventi uno spreco 
eguale in quantità di (a) corrisponde un eguale spreco anche se 
misurato in quantità di (6) o di quantità di ambo i fattori. 
Quando questa condizione non sussiste, per un punto qualsiasi 
e della Fig. II passa un fascio di linee di equivalenza delle pro- 
duzioni con spreco costante in quantità di (a) e di (6), comprese 
fra una linea e” e” delle produzioni equivalenti con spreco costante 
in quantità di (a) ed una linea ff’ delle produzioni equivalenti 
con spreco costante in quantità di (b). 

Si noti che non possono sussistere relazioni di equivalenza 
tecnica fra produzioni equivalenti con spreco costante misurato 
in quantità di (a), produzioni equivalenti con spreco costante 
misurato in quantità di (b) e produzioni equivalenti con spreco 
costante in quantità di (a) e di (6). E ciò appunto perchè, essendo 
lo spreco rappresentato da quantità di fattori diversi o da quan- 
tità diverse di fattori, viene a mancare la eguaglianza delle con- 
dizioni tecniche. 

In altri termini, se due flussi di produzioni sono ciascuno 
tecnicamente equivalenti ad un terzo, questo non significa che 
siano tecnicamente equivalenti fra loro. Perchè lo siano, bisogna 
che l’equivalenza sussista nelle medesime condizioni tecniche, con 
spreco misurato in quantità costanti degli stessi fattori. Occorre 
éioè che i due flussi appartengano ad una stessa linea di equi- 
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valenza delle produzioni, e non a linee differenti, anche se aventi 
un punto in comune, cui corrisponde il terzo flusso menzionato 
sopra. Nella Fig. II alle ripartizioni e” e f corrispondono flussi di 
produzione, che indicheremo con Pe e P,, ciascuno tecnicamente 
equivalente al flusso Pe, relativo alla ripartizione e; il che si può 


T T 

scrivere così: Pe = Pe, Py = P,. Tuttavia le produzioni Pe e Pr 
7 

non sono tecnicamente equivalenti fra loro — Pe # Py —, perchè 


ad esse corrisponde uno spreco diverso. Difatti, le produzioni 
Py e Pe sono equivalenti fra loro con uno spreco costante in 
quantita di (a), mentre P, e P, lo sono con uno spreco costante 
in quantità di (b). E se si considera lo spreco misurato in quan- 
tità di uno stesso fattore, di (a), risulta evidente che in e” lo 
spreco e maggiore che in f. Invero il punto f, estraneo alla 
linea e’e” con spreco costante in quantità di (a), e compreso fra 
questa linea e la MM”, rappresenta una ripartizione apparte- 
nente ad una linea di produzioni equivalenti con spreco costante 
minore in quantitá di (a). Similmente alle ripartizioni f ed e cor- 
risponde uno spreco eguale in quantità di (0), ma alla riparti- 
zione f corrisponde uno spreco in termini di (0) minore che in €”. 

In conclusione, nello studio dell’equivalenza tecnica delle 
produzioni si debbono considerare separatamente : il fascio delle 
linee di equivalenza tecnica delle produzioni con spreco misurato 
in quantità di (a), il fascio con spreco in quantità di (b) e cia- 
scuno dei fasci intermedi con spreco in quantità di (a) e di (b). 


6. — FLUSSO DI PRODUZIONI TECNICAMENTE MAGGIORE O TECNICA- 
MENTE MINORE DI UN ALTRO FLUSSO. 


Si può ora stabilire se un insieme di produzioni tecnicamente 
equivalenti fra loro è maggiore o minore di un altro, ed in quale 
senso. Sempre nel caso di due produzioni ottenute con l’impiego 
di due fattori produttivi, si considerino date le leggi di fabbrica- 
zione e le quantità dei fattori, e variabile il solo spreco di questi. 
Per quanto si è detto or ora, si supponga che lo spreco sia misu- 
rato in quantità di (a). Si prenda una ripartizione dei fattori 
produttivi rappresentata da un punto i, con un flusso di produ- 
zioni P;, appartenente all’insieme delle produzioni tecnicamente 
equivalenti P,. Passando ad una ripartizione j, con un” flusso 
di produzioni P; appartenente all’insieme di produzioni tecni- 
camente equivalenti P;, possono verificarsi i seguenti casi: 
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— un aumento di produzione, ossia un aumento delle quan- 
tità prodotte che non restano invariate (P, > P;); oppure una 
trasformazione del fiusso produttivo (P; A Pi), ma una trasfor- 
mazione tale che il nuovo flusso P; risulti tecnicamente equiva- 
lente ad un flusso P; (corrispondente alla ripartizione 7’) mag- 


giore di P, (P; Si Er El: 

— una diminuzione di produzione, ossia una diminuzione 
delle quantità prodotte che non restano invariate (P, < P,); 
oppure una trasformazione del flusso produttivo (P, 4% P;), ma 


una trasformazione tale che il nuovo flusso /; risulti tecnica- 


E 7 
mente equivalente ad un flusso P; minore di P; (Pj = Py < P;). 


Ora, poichè il passaggio da un insieme di produzioni tecni- 
camente equivalenti ad un altro implica (a parità di leggi della 
tecnica e di quantità investite dei fattori) un aumento o una 
diminuzione dello spreco, ne deriva che il passaggio da una qua- 
lunque ripartizione è appartenente al campo dell’insieme di pro- 
duzioni equivalenti P, ad una qualunque altra ripartizione j ap- 
partenente al campo di un diverso insieme di produzioni tecnica- 
mente equivalenti P; determinerà necessariamente o una varia- 
zione del primo tipo o una del secondo. L’insieme di produzioni 
equivalenti P, sarà allora detto tecnicamente maggiore di 1; nel 


T 
primo caso: Py > Pi; e tecnicamente minore nel secondo: 


T 
Py =P. 

Pertanto un flusso di produzioni qualsiasi P; risulta neces- 
sariamente, in confronto ad un qualsiasi altro flusso P;, mag- 
giore, eguale o minore: P; = Pi; oppure tecnicamente maggiore, 

A 
tecnicamente equivalente o tecnicamente minore: Pj = P;. 

Nella Fig. II, dove lo spreco diminuisce a mano a mano che 
da una linea di produzioni tecnicamente equivalenti si passa ad 
un’altra più prossima alla MM”, l’insieme delle produzioni equi- 
valenti corrispondenti ad una data linea è tecnicamente mag- 
giore dell'insieme relativo ad una linea più distante dalla MM’ 
e tecnicamente minore dell’insieme relativo ad una linea più pros- 
sima alla MM”. Gli insiemi di produzioni tecnicamente equiva- 
lenti hanno quindi un andamento crescente a mano a mano che 
le linee che ne rappresentano il campo di variazione (come le 
j/k”, hh, W) si avvicinano alla MM”, che costituisce il campo 
di variazione del limite superiore degli insiemi delle produzioni 
tecnicamente equivalenti, ossia del massimo di tali insiemi. 
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E il flusso di produzione P; (corrispondente alla riparti- 
zione j) è maggiore del flusso P; e minore dei flussi Py e P, e dei 
flussi intermedi corrispondenti ai punti del tratto è; mentre 
è tecnicamente maggiore del flusso Pi" e tecnicamente minore 
dei fiussi corrispondenti ai tratti li” e il’ (esclusi gli estremi è” 
e i) della Il’. 

E’ evidente che quando un flusso di produzioni è ottenuto 
în condizioni tecniche non eguali, nè migliori o peggiori di un 
altro flusso di produzioni (come si è supposto finora), ma in 
condizioni in parte migliori ed in parte peggiori, i due flussi non 
possono essere tecnicamente equivalenti, a causa appunto della 
diversità delle condizioni tecniche. Ma il primo può risultare 
eguale al secondo, oppure tecnicamente eguale ad esso, cioè tec- 
nicamente equivalente ad un flusso eguale al secondo. Due insiemi 
di produzioni tecnicamente equivalenti che siano in questa rela- 
zione si diranno tecnicamente eguali fra loro. 


7. — TRASFORMAZIONI DEL FLUSSO DELLA PRODUZIONE CON AUMENTO 
TECNICO, CON INVARIANZA TECNICA 0 CON DIMINUZIONE TECNICA 
DELLA PRODUZIONE STESSA. 


A questo punto si può rispondere al quesito circa la pos- 
sibilità di esprimere un giudizio quantitativo, in base a soli ter- 
mini reali, nel caso in cui un mutamento nella ripartizione dei 
fattori produttivi determina una trasformazione del flusso delle 
produzioni. 

Si consideri una ripartizione i, cui corrisponde un flusso di 
produzione P, costituito da quantità di un certo numero di pro- 
dotti, ed una ripartizione j, cui corrisponde rispetto alla prima 
non un aumento o una diminuzione del fiusso produttivo, ma 
una trasformazione di esso, ossia una produzione P; formata da 
quantità in parte maggiori ed in parte minori in confronto a 
P; (P; # Py). 

Ebbene, il flusso P; può risultare : 

— tecnicamente maggiore di P,, ossia appartenente ad un 
insieme di produzioni tecnicamente equivalenti Pj maggiore del- 


a . . T 
l’insieme P,, di cui P, fa parte: P; > Pi; 


T 
— tecnicamente equivalente a P,, ossia: Pj; = P;; 
— tecnicamente minore di P,, ossia appartenente ad un insie- 
me di produzioni tecnicamente equivalenti minore dell’insieme di 


T 
cui P, fa parte: P, < P,. 
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Cioè, col passaggio dalla ripartizione i alla ripartizione j, 
il flusso della produzione non rimane invariato, non riceve un 
aumento, nè subisce una diminuzione. E’ soggetto ad una tra- 
sformazione. Ma con ciò la produzione ottenuta rimane tecnica- 
mente equivalente alla precedente, oppure diviene tecnicamente 
maggiore o tecnicamente minore di essa. Si ha così, nei tre casi, 
rispettivamente una trasformazione del fiusso produttivo con au- 
mento tecnico, con invarianza tecnica o con diminuzione tecnica 
della produzione. 

Così nella Fig. II Ja Wl’ divide in tre parti ciascuno dei due 
campi delle ripartizioni cui corrisponde una trasformazione del 
flusso della produzione rispetto alla ripartizione i, vale a dire 
il campo delimitato a destra e superiormente dalla linea m%Q, 
e quello delimitato a sinistra ed inferiormente dalla m”ik”. 
Esse sono: la parte costituita dalla Jl’, la parte superiore rispetto 
a questa linea, la parte inferiore. Il passaggio dalla ripartizione i 
ad altra ripartizione compresa in uno di tali campi determina 
nel flusso della produzione : 

— una trasformazione con aumento tecnico, se la ripartizione 
si sposta su un punto situato superiormente allo ll’, come 7; 

— una trasformazione con invarianza tecnica, se la riparti- 
zione si sposta su un punto della ll’, come I’; 

— una trasformazione con diminuzione tecnica, se si sposta 
su un punto situato inferiormente, come i”. 

Riepilogando, un mutamento della ripartizione dei fattori 
produttivi (a parità di leggi di fabbricazione e di quantità di fat- 
tori impiegati) può determinare nel flusso della produzione : 

— un aumento oppure una trasformazione con aumento tecnico; 

— nessuna variazione (possibilità che manca nelle condizioni 
rappresentate nella Fig. II) oppure una trasformazione con inva- 
rianza tecnica; 

— una diminuzione oppure una trasformazione con diminu- 
zione tecnica. 

In breve, si può dire che, nei tre casi, la produzione rimane 
invariata o tecnicamente invariata, aumenta o diviene tecnica- 
mente maggiore, diminuisce o diviene tecnicamente minore. 


8. — CONFRONTO QUANTITATIVO DI PRODUZIONI EFFETTUATE IN CONDI- 
DIZIONI TECNICHE DIVERSE. 


Nell’analisi dell’insieme di più produzioni, svolta nelle pagine 
precedenti, si sono considerati come dati i vincoli dell’insieme, 
ossia le leggi di fabbricazione ed i bilanci d’investimento di date 
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quantita di fattori produttivi disponibili; sicché il variare delle 
produzioni è stato considerato in relazione ai soli mutamenti 
possibili della ripartizione dei fattori fra le diverse produzioni. 
Ma i concetti e le relazioni illustrate valgono anche quando il 
variare delle produzioni derivi da mutamenti della tecnica pro- 
duttiva e delle quantitá dei fattori impiegati. Si tratta allora di 


considerare due flussi delle medesime produzioni : po e ris 
ottenuti rispettivamente nelle condizioni tecniche (7°) e (7”) e con 
ripartizioni, dei fattori, che indicheremo brevemente con i e j. 
E ciò allo scopo di stabilire quali effetti quantitativi derivino 
dalla diversità delle condizioni tecniche medesime. 

Il problema si risolve con il confronto tra Vinsieme PM 
delle produzioni tecnicamente equivalenti che si possono otte- 
nere nelle condizioni (7), insieme di cui è parte il fiusso pro- 


duttivo po e l’insieme P(7” delle produzioni tecnicamente equi- 
valenti che si possono ottenere nelle condizioni (7”), insieme 
cui appartiene il flusso Be. 

Il confronto più significativo è, naturalmente, quello effet- 
tuato fra gli insiemi di produzioni tecnicamente equivalenti otte- 
nibili, nelle condizioni (7) e (1”), con uno spreco nullo dei fat- 
tori, cioè il confronto fra gli insiemi delle produzioni massime : 
Pe e PY da 

Nessuna difficoltà presenta evidentemente questo confronto 
quando le condizioni (7”) siano migliori delle (7), per l’esistenza 
di più favorevoli condizioni tecniche di fabbricazione e per l’im- 
piego di maggiori quantità di fattori. In questo caso l’insieme 
delle produzioni massime ottenibile nelle condizioni (7”) sarà 
indubbiamente tecnicamente maggiore dell’insieme delle produ- 
zioni massime ottenibili nelle condizioni (7). Difatti il passaggio 
da queste a quelle permetterà di conseguire un incremento di 
uno 0 più produzioni. Ad ognuno dei flussi massimi ottenibili 
nelle condizioni (7) corrisponderanno massimi maggiori otteni- 
bili nelle condizioni (7”); e considerando un flusso massimo qual- 
siasi relativo alle condizioni (7) ed uno qualsiasi relativo alle 
condizioni - (7”), il secondo risulterà sempre o maggiore o tecni- 
camente maggiore del primo. 

Ma, sempre considerando produzioni con spreco nullo dei 
fattori, la diversità delle condizioni tecniche in cui la produ- 
zione si svolge può anche consistere nel fatto che le condizioni 
tecniche siano in parte migliori (maggiore efficienza dei fattori 
per alcuni prodotti, più grandi quantità impiegate di uno o più 
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fattori) ed in parte peggiori (minore efficienza dei fattori per 
altri prodotti, minori quantitá impiegate di altri fattori). In que- 
sto caso non si può dire a priori quali effetti derivino dalla diver- 
sitá delle condizioni in cui le produzioni si svolgono. Tutto dipende 
dalla grandezza dei singoli scarti di efficienza produttiva e di 
quantitá di fattori impiegati. Dati certi scarti negativi delle con- 
dizioni tecniche (7”) rispetto alle condizioni (T), gli scarti posi- 
tivi che ad essi si accompagnano possono essere: 

— atti non solo a compensare gli effetti negativi dei primi 
sul fiusso delle produzioni, ma anche a determinare aumenti di 
produzione ; 

— sufficienti esattamente a compensare gli effetti negativi; 

— insufficienti a compensare questi effetti. 

Per stabilire quale di questi casi si verifichi, basta anche qui 
confrontare i flussi massimi di produzione relativi alle condizioni 
(7) e (T”), tenendo sempre presente che la produzione massima 
ottenibile in date condizioni tecniche non è costituita da date 
quantità dei diversi prodotti, ma forma un insieme variabile di 
tali quantità, precisamente un insieme di produzioni tecnicamente 
equivalenti con spreco nullo. Ciò vuol dire che il confronto fra 
un dato flusso massimo di produzioni ottenute nelle condizioni 
(T) ed un dato flusso massimo ottenuto nelle condizioni (7”) può 
rivelare non solo un aumento o una diminuzione delle produzioni 
(ossia un aumento o una diminuzione delle quantità che non 
restano invariate), ma anche una trasformazione del fiusso delle 
produzioni stesse (aumento di alcune produzioni e diminuzione 
di altre). Ebbene in quest’ultimo caso il confronto quantitativo 
è reso egualmente possibile dalla equivalenza tecnica dei flussi 
che costituiscono l’insieme delle produzioni massime. Difatti, 
rispetto ad un qualsiasi flusso massimo di produzione Pa otte- 
nuto nelle condizioni tecniche (7) con una ripartizione dei fat- 
tori produttivi corrispondente ad un punto i, un qualsiasi altro 
flusso massimo di produzione ihe ottenuto nelle condizioni tec- 
niche (7”) con una ripartizione dei fattori corrispondente ad un 
punto j, può risultare : 

— maggiore del primo : Pi A Dai oppure tecnicamente 
maggiore, cioè tecnicamente equivalente ad un flusso Be | (otte- 
nuto nelle stesse condizioni tecniche con una diversa ripartizione 
dei fattori produttivi, corrispondente ad un punto j’), maggiore 


LADEN, a Aliment] 
del primo : ES sa PA > PP, e quindi appunto : tie ieee 
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; TE (7) . a a” A 4 
eguale al primo: la; ) — Pi; oppure tecnicamente 
Me A : * (7) | 
eguale, cioè tecnicamente equivalente ad un flusso 2,” eguale al 


r sua 
7 : beet (7 (D. 
primo : Pe = PIA = Pon e quindi appunto: P; _ daa 
. : ; (7 5) 
— minore del primo: Pas a ); oppure tecnicamente 
; ax É 7 lee 
minore, cioè tecnicamente equivalente ad un flusso P; . minore 
ry 7 pri (7) rm) pin 

del primo: 1 = P; < Pi"; e quindi appunto: P, <P; - 

In conseguenza si dirà che le condizioni tecniche (7) sono 
tecnicamente migliori delle (7) nel primo caso, tecnicamente 
eguali nel secondo, tecnicamente peggiori nel terzo. 


9. — REDDITO REALE POSITIVO, NULLO 0 NEGATIVO. 


I risultati ottenuti nello studio dell’insieme vincolato di più 
produzioni permettono di esaminare con gli stessi strumenti logici 
l’insieme vincolato del reddito reale di un paese. Questo insieme 
ha gli stessi vincoli e le stesse variabili indipendenti di quello 
delle produzioni del paese considerato; costituiti, i primi, dalle 
leggi di fabbricazione nei diversi rami produttivi e dai bilanci 
delle quantità investite e disponibili dei fattori produttivi; e le 
seconde dalle quantità dei fattori destinate a ciascuna produ- 
zione. Sono invece diversi gli elementi che formano i due insiemi, 
poichè il reddito reale di un paese è costituito dalle eccedenze 
della quantità prodotta di ciascun bene sulla quantità dello 
stesso bene impiegata complessivamente nelle diverse produzioni 
del paese. 

Si consideri, per semplicità, il caso di due produzioni (a) 
e (b), ottenute con l’impiego di quantità degli stessi beni (a) e (8). 
Indicando con K e @ rispettivamente le quantità prodotte di 
questi beni, il reddito reale risulta costituito dall’insieme : 


RIK-A41Q- BI, 


soggetto agli stessi vincoli dell’insieme delle produzioni conside- 
rate sopra, ossia alle [1] e alle [2] del $ 3. Esso risulterà: 

— positivo, se le eccedenze non nulle sono positive (K > A, 
G8 RS AN = Be k= A 0 

— nullo, se le eccedenze sono nulle (K = A, Q = B); 

— negativo, se le eccedenze non nulle sono negative (K°< A, 
<< BK <AyQ = By KA 0 =— BN 

Il conseguimento di un reddito reale nullo, positivo o nega- 
tivo dipende dalla ripartizione dei fattori produttivi fra le diverse 
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produzioni, oltre che dalle leggi di fabbricazione e dalle quantita 
complessive dei fattori disponibili. Nella fig. ITI sia X7 la curva 
di eguale produzione relativa ad una quantita prodotta A, del 
bene (a), pari alla quantita A di questo bene impiegata nelle due 
produzioni; e sia Q, la curva di eguale produzione relativa ad 
una quantita prodotta Q, di (b), pari alla quantita B investita 
complessivamente nella produzione. Ebbene, il reddito reale 
risulterà : 


Fig. II 


Be 


Aa 


— positivo, se la ripartizione dei fattori cade nel campo 
compreso fra i tratti ¡my e ym”; delle due curve (esclusi i punti 
je y). Invero ad ogni punto interno di questo campo corrisponde 
un reddito reale formato da eccedenze positive dei due prodotti; 
mentre nei punti del tratto ¡my (estremi esclusi) il reddito reale 
è costituito da una eccedenza positiva del solo bene (b), con una 
produzione di (a) pari alla quantità investita, e nei punti del 
tratto ym”; (estremi esclusi) esso è formato da una eccedenza. 
positiva del solo bene (a), con una produzione di (6) pari alla 
quantità investita; 
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— nullo, se la ripartizione dei fattori disponibili cade nei 
punti di intersezione di tali curve, j ed y, cui corrispondono per 
ambo i beni produzioni eguali alle quantità investite; 

— negativo, nel campo limitato superiormente dal tratto di 
linea jk’ e a sinistra dal tratto jQ;, ed altresì nel campo limi- 
tato inferiormente dal tratto q’y e a destra dal tratto y£7. 

Il reddito reale (positivo) massimo coincide con il flusso mas- 
simo delle produzioni, in corrispondenza ad uno qualsiasi dei 
punti del tratto mm” della MM’. A mano a mano che la riparti- 
zione dei fattori produttivi si allontana da questa linea, nel campo 
del reddito reale positivo, il reddito stesso diminuisce, fino ad 
annullarsi (nei punti j e y, come già rilevato) e a diventare 
negativo. 

Nella realtà il reddito reale di un paese risulta inferiore a 
quello massimo ogni qual volta la ripartizione dei fattori pro- 
duttivi (fra le singole unità lavorative di ciascun ramo e fra i 
vari rami) si effettua come risultante dell’azione di vincoli eco- 
nomici e politico-economici, cui corrispondono relazioni fra pro- 
duttività marginali e tassi marginali di sostituzione dei fattori 
produttivi che non coincidono con le condizioni di massima pro- 
duzione e di massimo reddito reale, o che non le contengono 
implicitamente. Di qui l’interesse di uno studio approfondito 
degli effetti che le strutture economiche e politico-economiche 
hanno sulla ripartizione dei fattori produttivi, in relazione al 
soddisfacimento delle condizioni di massimo reddito reale. 


10. — REDDITO REALE TECNICAMENTE POSITIVO, TECNICAMENTE NULLO 
O TECNICAMENTE NEGATIVO. 


Ma il reddito reale di un paese può anche risultare costituito 
da eccedenze in parte positive ed in parte negative. Questo accade 
nella realtà quando, per un complesso qualsiasi di circostanze, 
alcuni fattori produttivi vengono prodotti in quantità minore di 
quella necessaria a ricostituirne le quantità impiegate comples- 
sivamente nella produzione. In tal caso non si può parlare nè di 
reddito reale positivo, nè di reddito reale nullo, nè di reddito 
reale negativo. 

Si deve tuttavia osservare che il reddito reale che si forma, 
con una certa ripartizione dei fattori produttivi, in date, condi- 
zioni tecniche (leggi di fabbricazione, quantità di fattori inve- 
stiti, spreco di questi fattori), è elemento di un insieme di red- 
diti tecnicamente equivalenti, ossia ottenibili col mutare della 
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ripartizione dei fattori nelle stesse condizioni tecniche. Poiché 
reddito reale e flusso delle produzioni sono insieme soggetti ai 
medesimi vincoli, redditi reali tecnicamente equivalenti sono quelli 
corrispondenti agli insiemi di produzioni tecnicamente equivalenti. 

Ora, un reddito reale, formato da eccedenze in parte positive 
ed in parte negative (1), sarà tecnicamente equivalente a redditi 
reali o positivi o nulli o negativi. Si dirá allora che esso é tecni- 
camente positivo nel primo caso, tecnicamente nullo nel secondo,” 
tecnicamente negativo nel terzo. 

Cosi per esempio, nella Fig. III alle ripartizioni dei fattori 
UY, h’, k” corrisponde un reddito reale formato, in tutti e tre i 
casi, da una eccedenza positiva del prodotto (a) e negativa di (b). 
Ma il reddito reale R,, è tecnicamente equivalente al reddito reale 
positivo #,, ottenibile con la ripartizione i, per l’equivalenza tec- 
nica delle rispettive produzioni; il reddito reale , è tecnica- 
mente equivalente al reddito reale nullo R, ottenibile con la 
ripartizione j; ed il reddito reale Ry al reddito reale nega- 
tivo R, ottenibile con la ripartizione j’. Alle ripartizioni dei 
fattori produttivi definite dai punti V, h’ e k” corrisponde dun- 
que rispettivamente un reddito reale tecnicamente positivo, tec- 


7: 7. x 

nicamente nullo, tecnicamente negativo (Ry> On Ry =O, Re 0). 

Nella stessa figura i redditi formati da eccedenze in parte 
positive ed in parte negative sono quelli corrispondenti a ripar- 
tizioni appartenenti al campo delimitato superiormente e a destra 
dalla linea q'ymjQ7 oppure al campo delimitato a sinistra e infe- 
riormente dalla linea XK, y m” jk’, esclusi i punti delle linee stesse. 
Tali redditi sono tecnicamente positivi, tecnicamente nulli o tec- 
nicamente negativi, secondo che corrispondano a ripartizioni dei 
fattori appartenenti a linee di produzioni tecnicamente equiva- 
lenti, cui appartengono ripartizioni a reddito reale rispettiva- 
mente positivo, nullo o negativo. 


11. — (CONFRONTO DI REDDITI REALI OTTENUTI IN CONDIZIONI TECNICHE 
DIVERSE. 


La precedente analisi vale anche nel confronto di redditi reali 
ottenuti in condizioni tecniche differenti. Siano Re e ne ? due 


(*) I redditi reali tecnicamente equivalenti ad un reddito reale e/fetti- 
vamente conseguito sono redditi reali virtuali, che si sarebbero potuti con- 
seguire nelle medesime condizioni tecniche con una ripartizione dei fattori 
impiegati diversa da quella determinatasi nella realtà. (Cfr. La VoLPE, 
Convenienza economica collettiva, cit., $ 44, p. 149-151). 
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redditi reali ottenuti nelle condizioni tecniche (7) e (7”), con 
ripartizioni dei fattori corrispondenti rispettivamente ai punti 
i e j. Ebbene, il secondo reddito può risultare rispetto al primo : 

— maggiore Chay es RON oppure tecnicamente maggiore, 
cioè tecnicamente equivalente ad un reddito reale Di ? (ottenuto 
nelle stesse condizioni tecniche con una ripartizione j dei fat- 


ni 
È . . 1 j ef T ela, A 
tori) maggiore di RW” CRESS RUSA ), e quindi appunto: 
ET 
DA 
— equale (Re )= Bee oppure tecnicamente eguale, cioè 
È s : Pi 
tecnicamente equivalente ad un reddito reale za ) eguale a 
L T y . . 
hi (RE = HA = Re. e quindi appunto : TORO = RD); 
— minore (RE si Le); oppure oo minore, cioè 


tecnicamente equivalente ad un reddito reale a ? minore di RO 


(ho) = RU) < RO, e quindi appunto: RI”) E RE), 

Questi tre casi si verificheranno anzitutto quando le condi- 
zioni tecniche (7”) siano rispettivamente migliori, eguali o peg- 
giori delle condizioni (7). Nella Fig. III, dove si considera la 
sola diversità dello spreco di fattori produttivi, il reddito Ry, 
corrispondente alla ripartizione g” dei mezzi disponibili, è mag- 
Hite del reddito R,¿, corrispondente alla ripartizione y, poiche 
in y” le quantità prodotte dei due beni sono entrambe maggiori 
che in y, in conseguenza del minore spreco di fattori che si deter- 
mina in g’ rispetto a g. 

Passando invece alla ripartizione 9g”, la produzione di (a) 
risulta maggiore e quella di (6) minore che in g; sicchè il red- 
dito reale, positivo, risulta costituito da una maggiore eccedenza 
di (a) e da una eccedenza minore di (0), rispetto alla riparti- 
zione Y; e non si può dire nè che i due redditi siano eguali, nè 
che l’uno sia maggiore dell’altro. Tuttavia è facile stabilire che 
il reddito Kg è ottenuto in condizioni tecniche migliori di Ry 
a causa del minore spreco di fattori produttivi che si determina 
con la ripartizione dei mezzi disponibili definita dal punto yg”, 
appartenente ad una linea di produzioni tecnicamente equivalenti 
più prossima alla MM” di quella passante per g, e perciò corri- 
spondente ad uno spreco minore. Si può pertanto affermare che 
il reddito reale Ry" è tecnicamente maggiore di R,. Invero al 
reddito Ry" corrisponde necessariamente un altro reddito reale 
ad esso tecnicamente equivalente e maggiore di R,, come il red- 
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dito Ry appartenente alla stessa linea di equivalenza tecnica delle 
> T 

produzioni passante per g”. Risulta così Ry = Ry > Ry, € 

quindi appunto; À," > Ry. 

Ebbene, le relazioni proprie dei tre casi di cui sopra val- 
gono altresi se le condizioni tecniche, in cui sono ottenuti i red- 
diti che si confrontano, sono non soltanto diverse, ma in parte 
migliori ed in parte peggiori; e cid per condizioni produttive 
in parte più favorevoli ed in parte meno, per quantita disponibili 
maggiori di alcuni fattori e minori di altri, per spreco più grande 
di fattori in un settore e meno grande in un altro. Difatti, si é 
già mostrato sopra ($ 8) che a condizioni tecniche in parte mi- 
gliori ed in parte peggiori corrispondono produzioni maggiori 
o tecnicamente maggiori, eguali o tecnicamente eguali, minori o 
tecnicamente minori; secondo che gli effetti favorevoli delle con- 
dizioni tecniche migliori prevalgano, si compensino o siano supe- 
rati dagli effetti di quelle peggiori. In corrispondenza, rispetto 
al reddito reale ottenuto in date condizioni tecniche con una 
certa ripartizione dei fattori, il reddito ottenuto in condizioni 
tecniche in parte migliori ed in parte peggiori, con una certa 
ripartizione dei fattori, risulterà : 

— maggiore del primo, ossia composto di eccedenze maggiori 
di uno o più prodotti, essendo eguali quelle dei prodotti rima- 
nenti; oppure tecnicamente maggiore, cioè tecnicamente equiva- 
lente a redditi reali maggiori del primo; 

— eguale, ossia composto di eguali eccedenze di tutti i pro- 
dotti; oppure tecnicamente eguale, cioè tecnicamente equivalente 
a redditi eguali al primo; 

— minore, ossia composto di eccedenze di uno o più prodotti 
minori del primo, essendo eguali quelle dei prodotti rimanenti; 
oppure tecnicamente minore, cioè tecnicamente equivalente a red- 
diti reali minori del primo. 

Particolarmente interessante è il confronto, tra loro, di più 
redditi ottenuti con uno spreco nullo dei fattori impiegati com- 
plessivamente nella produzione. Nel caso che i redditi che si con- 
frontano presentino eccedenze in parte maggiori ed in parte mi- 
nori, per cui non si può affermare nè che essi siano eguali, nè 
che l’uno sia maggiore dell’altro, il raffronto fra gli insiemi dei 
redditi reali massimi cui essi appartengono (tecnicamente equi 
valenti con spreco nullo) permetterà di stabilire se essi siano 
tecnicamente eguali o quale di essi sia tecnicamente maggiore. 
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SUMMARY 


Maximum Production and Maximum Real Income in the 
Employment of the Factors of Production 


In this essay the Author shows that part of the problems involved in 
making the best use of the factors of production (in a productive unit, in 
one or more branches of production, in one or more countries), can be 
considered and solved in real terms only; that is to say, by the help of an 
appropriate «economic calculation based on heterogeneous quantities », con- 
sisting in the analysis of « interdependent economic groups » (variable groups 
of different economic sizes, subject to restrictions) and more especially in 
the search for the maximum (or minimum) field of these groups. This 
enquiry is here applied to the flow of the productions of many goods, 
considered as «a group of technically iuterdependent productions >. 

After identifying the «maximum field» of these groups, the Author 
proceeds measuring the waste of factors of production due to distributions of 
factors foreign to that field, and defining the notion of « technically equivalent 
productions» and the relations owing to which a group of productions is 
said to be technically equivalent, or technically larger or smaller, of another. 
Lastly, the Author shows that it is possible, with the help of these 
notions, and on the strength of real terms only, to express quantitative 
judgments on flows of production, which are different, even if the flows 
consist of a volume of products partly larger and partly smaller, and 
obtained under technically different conditions. 

The A. has obtained similar results by the application of the analytical 
methods supplied by the economic calculation based on heterogeneous quan- 
tities, to the real income of a country. 


RESUME 


Maximum de production et maximum de revenu réel dans l'emploi 
des facteurs de production 


Dans cette étude, l'Auteur démontre comment une partie des problémes 
relatifs à l’emploi le meilleur des divers facteurs de production (en une 
unité de production, en une ou plusieures branches de production, en un ou 
plusieurs pays) peuvent se poser et se résoudre sur base des seuls termes 
réels, notamment en recourant & un adéquat «calcul économique avec des 
quantités hétérogènes » consistant en l'analyse des « ensembles économiques 
interdépendants » (ensembles variables de grandeurs économiques hétérogénes 
sujettes à interdépendance) et particulièrement en la recherche des champs 
de maximum (ou de minimum) de ces ensembles. Ce calcul est appliqué ici 
au flux de diverses productions considérées comme un «ensemble de pro- 
ductions techniquement interdépendantes >. 
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Aprés avoir déterminé le «champ de maximum » de ces ensembles, on 
mesure le gaspillage des facteurs productifs correspondant aux répartitions des 
facteurs étrangéres á ce champ et on définit le concept de «productions 
techniquement équivalentes » et les rapports pour lesquels un ensemble de 
productions est qualifié techniquement équivalent à un autre ou techni- 
quement majeur ou mineur de celui-ci. Enfin on montre comment, grâce à 
ces concepts, on peut, sur base des seuls termes réels, formuler des juge- 
ments quantitatifs par rapport aux flux de production différents, même s'ils 
sont constitués de quantités de produits, en partie, majeures et, en partie, 
mineures et obtenus dans des conditions techniques différentes. 

L’ Auteur a obtenu des résultats analogues en appliquant au revenu réel 
d'un pays les méthodes d’analyse fournis par le calcul économique avec 
des quantités hétérogénes. 


ZUSAMMENFASSUNG 


Hochstproduktion und hóchstes Realeinkommen in der Anwendung 
der Produktionsfaktoren 


In diesem Artikel zeigt der Verfasser, wie ein Teil der Probleme be- 
zúglich der besten Anwendung der Produktionsfaktoren (in einer Produk- 
tionseinheit, in einem oder mehreren Produktionszweigen, in einem oder 
mehreren Lándern) aut Grund von nur realen Gròssen angesetzt und 
gelóst werden kann, u. zw. indem man eine besondere « Wirtschaftsrechnung 
mit heterogenen Mengen» benützt, die in der Analyse der «vinkulierten 
wirtschaftlichen Gesamtheiten » besteht (veránderliche Gesamtheiten von 
heterogenen Wirtschaftsgróssen, die Gegenstand von Vivkulierungen sind) 
und besonders in der Forschung von Maximalgebieten (oder Minimalge- 
bieten) dieser Gesamtheiten. Diese Berechnung wird hier am Fluss von 
mehreren Produktionen angewandt, welche als eine « Gesamtheit von technisch 
vinkulierten Produktionen » aufgefasst werden. 

Nachdem das Maximalfeld dieser Gesamtheiten festgestellt wurde, wird 
die Verschwendung der Produktiousfaktoren gemessen, welche den Auftei- 
langen der Faktoren entspricht, die diesem Felde fremd sind und es wird 
der Begriff der < technisch gleichwertigen Produktionen » umschrieben, sowie 
die Beziehungen, fuer die eine Gesamtheit von Produktionen als technisch 
gleichwertig, oder technisch hóherwertig oder minderwertig, gegentiber 
einer anderen bezeichnet wird. Es wird schliesslich gezeigt, wie es mit 
diesem Begriffen môglich ist, auf Grand von nur Realgróssen mengen- 
mássige Urteile in Bezug auf unterschiedliche Produktionsfliisse zu formu- 
lieren, auch wenn diese ans Produktmengen bestehen, welche teilweise gros- 
sere und teilweise kleinere sind, und die unter unterschiedlichen technischen 
Bedingungen erhalten wurden. 

Analoge Ergebnisse erreichte der Verfasser, indem er die Analysen- 
mittel, die durch die Wirtschaftsberechnung mit heterogenen Mengen am 
Realeinkommen eines Landes erzielte, anwandte. 
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RESUMEN 


Máxima producción y máximo rédito real en el empleo de factores de producción 


Demuestra el Autor en este ensayo como una parte de los problemas 
concerniendo el mejor empleo de factores productores (en una unidad pro- 
ductiva, en uno o más ramos de producción, en uno o más paises) se los 
puede establecer y resolver en base a solos términos reales, y esto aprove- 
chando un apropiado « cálculo económico de cantidades heterogéneas » con- 
sistiendo en el análisis de los « conjuntos económicos vinculados » (conjuntos 
variables de grandezas económicas heterogéneas sujetas a vinculos) y parti- 
cularmente en la rebusca de los campos de máximum (o de minimum) de 
esos conjuntos. Este cálculo se lo aplica aqui al flujo de más producciones 
en considerándolas como un «conjunto de producciones técnicamente vin- 
culadas ». 

Después de individuado el «campo de máximum » de dichos conjuntos, 
se mide el desperdicio de los factores productores que les corresponde a re- 
particiones de los factores, las cuales son extrañas a tal campo, y se define 
el concepto de « producciones técnicamente equivalentes » y las relaciones por 
las cuales un conjunto de producciones se dice que es técnicamente equi- 
valente a otro, o técnicamente mayor o menor que él. Muéstrase por fin 
como es posible, por estos conceptos, en base a puros términos reales, for- 
mular juicios cuantitativos respecto de flujos distintos de producción, aún 
cuando fueren ellos constituidos por cantidades de productos en parte mayores, 
en parte menores, y alcanzados por medio de distintas condiciones técnicas. 

Resultado análogo consiguió el Autor en aplicando los medios de aná- 
lisis que el cálculo económico proporciona, con arreglo a cantidades hetero- 
géneas al rédito real de un pais. 


A METHOD OF COMPUTING PRICE AND INCOME 
ELASTICITIES OF DEMAND FOR IMPORTS 


APPLICATION TO THE CHANGES OF THE BALANCE OF PAYMENTS 
OF THE STERLING AREA VERSUS THE DOLLAR AREA 


MICHEL VERHULST 


In the case of a two-country, two-commodity model, a simple 
method of computing the price and income elasticities of demand 
for imports can be based on the comparison of the demand curves 
for imports of the two countries. As will be seen, this method 
has some advantages over the usual method which considers only 
the demand for imports of each country without considering their 
mutual relationship. 

Let : 

116 
M = kK, A (5) Pi 
1 
Ù E = K, A," 60" p, 
be the equations of the demand curves of the two commodities 
where : 

K,, K, are constants in the neighbourhood of the point of equi- 
librium, 

B,, 8, are the demand elasticities of commodities 1 and 2 with 
respect to the real delivered price to the consumers of 
the commodities; they are assumed to be constants in 
the neighbourhood of the point of equilibrium, 

a,,% are the income elasticities of demand of commodities 
1 and 2; they are assumed to be constants in the neigh- 
bourhood of the point of equilibrium, 

A,, A, are the national outputs per capita of the two com- 
modities, commodity 1 being produced in country 1 and 
commodity 2 in country 2, 

M is the value of imports. of commodity 1 by country 2 
(and of exports of country 1), 

E is the value of exports of commodity 2 by country 2 
(and of imports of country 1), 

0 is the average terms of trade defined by 


Ps 


(2) ai Pi 
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where p, and p, are the export prices of commodities 1 and 2. 
In what follows, all prices are supposed to be measured either 
in the currency of country 1 or of country 2. 

The fact of considering national outputs per capita instead 
of the total national outputs may surprise at first since it is the 
total values of imports and exports and not the per capita values 
which are considered to be determined by. the per capita national 
outputs (or the per capita real incomes, in the first approximation). 

We could justify this assumption by saying that the empirical 
results seem to verify it better, but something can be said also 
in its favour on purely a priori grounds. This assumption em- 
phasizes the fact that it is the « man in the street » who finally 
takes the decisions to consume or not a given product. In a 
socialised society, these decisions may appear to be taken by the 
State (i.e. a given administration) but it is our belief that such 
decisions cannot be kept for long if they do not agree with what 
the people want. 

Moreover, from a statistical point of view, it can be seen 
that the consideration of per capita real incomes instead of the 
total real incomes comes to the same as considering different 
values for the constants K, and K, in (1) but has no influence on 
the values of «, and «a, as long as the latter are more or less 
constants. 


To try to estimate the values of the price and income elasti- 
cities of the demand for imports of country 2, say, we could try 
to estimate directly the first of the equations (1) by fitting a 
surface to a number of observations giving the values of M, A,, 
0, p,, at different moments in time. This method has been tried 
several times and sometimes successfully. But it has been shown 
also that the method is full of pitfalls, especially when long-time 
series are considered. Moreover, in practice, it is difficult to know 
whether it is a demand equation which is actually found or a 
supply equation, or a mixture of both. 

The present method has also its shortcomings, but it removes 
some of the disadvantages of the first method. If we take the 
ratio of the two equations (1), we have: 


M. KA 1 


> E CK, 45 gite 
ve) 
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We can denote the ratio between the value of imports and the 
value of exports by s: 


M 
(4) dia À 


and if we assume that the income elasticities of demand for 
imports in the two countries are equal, equation (3) becomes : 


(5) E gt Fit be wa K, A, J 


where « is the income elasticity of both countries (1). 
From a mathematical point of view, equation (3) is a relation 


2 


between three variables, namely s, 9, and . If we can fit a 


1 
surface to a series of observations of these three variables, we 


can estimate the values of « and of 1 + £, + B,, i.e. the income 
elasticity of demand and the sum of the price elasticities plus one. 

The main advantages of this method of estimating the elasti- 
cities are as follows : 

(1) If there is & long run trend in the equations (1) not 
taken into account by the variables considered, it is automatically 
eliminated if this trend is the same or almost the same for the 
two equations (1). 

(2) If the coefficients K, and X, vary in time, the chance 
is that their ratio is more nearly constant than each of them 
considered separately if there is a common cause to the trends. 

(3) The actual computations can very often be simplified, 
because we have to deal with ratios only, so that the question 
of the changes in time of the real value of the currencies does 
not arise directly. 

(4) The problem of identification does not arise either, because 
if the surface does fit the observed points, it is none of our 
concern which point of the surface will actually be the point of 
equilibrium in any given situation. We only know that the point 
will be on the surface. 


(*) This assumption of the equality of the income elasticities may be 
criticized. But it is the empirical applications alone which can show to 
what extent it is true or not in each special case considered. 
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With these considerations in mind, we can try to test for- 
mula (5) in the case of the sterling area versus the dollar area 
in two different periods of time. 

(1) 1909-13 to 1935-38. 

(2) 1938-39 to 1946-48. 

The non-comparability of the statistical data at our disposal 
in the two periods does not make it possible to consider them 
together (4). Country 2 will be the dollar area and country 1 the 
sterling area. 

The results which follow, however, must not be taken as 
definite results mainly because the model does not fit perfectly 
the real economic world and because the kind of statistical data 
which would be necessary is not available. 


* 


As a first approximation, we shall assume that the dollar 
area is limited to the United States, and that the sterling area 
is the rest of the world. It follows that the ratio s is the ratio 
of the value of U.S. imports by the value of U.S. exports. 
Moreover, an index of the average terms of trade will be obtained 
by taking the ratio of the indices of the unit value of exports 
and of imports of the U.S. (2). Finally, we shall assume that the 
real incomes per capita of the U.S. and of the U.K. are good 
indices of the real income per capita of the dollar and the sterling 
areas in the sense above. 

The following tables (Tables I, II, III) are all concerned 
with five-year averages and give: 


(1) The real income of the U.S. and the U.K. between 1909-13 
and 1935-38 per head of population. (See COLIN CLARK, The 
Economics of 1960) 


(') It will also appear that the variable s is more or less constant in 
the first case and the variable 6 in the second case. This fact will simplify 
greatly the computation of the sum of the price elasticities in the first case 
and of the average income elasticity in the second case. 

(2) In the second period considered, i. e. 1938-32 to 1946-48, we will 
take the ratio of the indices of export prices in the United States aud the 
United Kingdom converted to dollars. 
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(2) The indices of the unit value of exports and of imports 
in the U.S. in the same period. (See the « Statistical Abstract 
of the U.S. »). 

(3) The ratio of the value of imports and of exports in the 
U.S. for the same period (See Historical Statistics of the U.S.). 

We see that these data allow us to compute the values of 


A 
Si 6, and s. These values are also given in the tables. 
te 2 


TABLE I. 


Real Income Per Head of Population 
(international Units per 2500 Hours) 


UA log Index 

Period United States United Kingdom Ratio TE Of Ratio Ae 

Ai 
1909-13 484 434 1.12 2.049 
1921-24 506 403 1.25 2.097 
1925-29 590 502 11 2.068 
1930-34 438 488 0 90 1.954 
1935-38 545 584 0.93 1.968 


TABLE II. 


Indices of the Unit Value of Exports and Imports 
in the United States 


Period (}) Exports Imports Ratio O Log Index of Ratio 6 
1913 65 70 0.93 1.968 
1921-25 99 94 1.06 2.025 
1926-30 86 90 0.96 1.982 
1931-35 59 48 1.22 2.086 
1935-38 66 54 1.22 2.086 


(*) The periods in Table II do not correspond exactly to the periods in 
Table I, but the difference is not important for the present application. 


TabLeE III. 


Ratio of the Value of Imports and Exports in the United States 


Period (1) Ratio $ (2) 
1911-13 0.75 
1922-25 0.84 
1926-30 0.84 
1931-35 0.84 
1936-38 ().84 


1) The periods in Table III do not correspond exactly to the periods of 
Tables I and II but the difference is not important for the present application. 
(2) Average of the annual values of the ratio. 
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A 


Table III shows immediately that except for the period 1911-13, 
the ratio s is constant. This fact is important and allows us 
to simplify formula (5) by considering s as a constant. Taking 
the logarithms, we have: 


A 

(6) (1 + 8, + 8,) log 0 = C+ 0 log =~. 
1 

As a first approximation, we can assume that « was equal 

to one in the period considered. If, therefore, we plot on a graph 

a 

i 
value of 1+8,+8, in the case where the representative points 


would lie more or less on a straight line. The value of 1 + 8, + B, 
would then be equal to the slope of the line. 

Graph I shows the representative points which are supposed 
to satisfy equation (6). We see that these points divide themselves 


the different sets of values of (log 9, log 


), we can find the 


GRAPH I 
Index of Ratio of 
Incomes per Capita (log) 
(U. S. versus U.K.) 
2,10 x 1921-24 


1925-29 x 


2,0. x 
1909-13 


slope : -109 


1,95 1930-34 * 


“1,95 2,00 2,06 2,10 


Index of Average 
Terms of Trade (log) 
(U.S. versus U.K.) 
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in two categories corresponding to 


(1) periods 1909-13, 1921-24, 1925-29 
(2) periods 1930-34, 1935-38. 


If we remember that a great depreciation of the sterling 
took place in 1931, and another of the dollar in 1933, we see 
that the period 1930-34 corresponds more or less to the point 
which separates the two periods 1909-29 and 1930-38. 

It seems reasonable to argue, therefore, that the three re- 
presentative points 1909-18, 1921-24, 1925-29 correspond to a given 
long run state of equilibrium of the balance of payments, and 
the representative points 1930-34, 1935-38 to another. The straight 
line indicated on the graph connects these two positions of long 
run equilibrium and corresponds to the line of equation (6). 
Its slope indicates therefore the value of 1 + 8, + 8,. We see that 
the slope is —1.09. But if we do not count the representative 
point corresponding to the period 1909-13 for which the value of 
s is smaller than in later years, then the slope of the line should 
be a little greater, about, say, — 1.25. The corresponding value 
of the sum of the price elasticities should then be — 2.25. 


TABLE IV. 


United States Demands for Total Imports 
(Annual data in real or quantity terms) 


ree ay Time Period eas ie 
Adler (1945) 1922-37 0.97 
Adler (1945) 1922-37 1.00 — 0.09 
Adler (1945) 1922-29 lu 
Adler (1945) 1922-29 1.16 — 0.52 
Adler (1945) 1930-37 0.96 
Adler (1945) 1930-37 0.96 
Chang (1948) 1919-39 0.89 2901 
Chang (1945-46) 1924-38 1.27 — 0.97 


() J. H. Apter, United States import demand during the interwar 
period, « American Economic Review», No. 3, June 

1945, pp. 418-430. 
T. C. CHanG, International comparison of demand for imports, 
«Review of Economic Studies», Vol. XIII, No. 2, 

1945-46, pp. 53-67. 
T. C. Chana, The demand for imports of the Uniled States in the 
interwar period, «International Monetary Fund », un- 
published paper of the Research Department, RD-511. 
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If the income elasticity is not assumed to be equal to 1, 
but, say, to 0.8, then the value of 1 +8, +8, is — 0.8x 1.25 = 
— 1.00, and the sum of the price elasticities becomes — 2.00. 

These results agree fairly well with the results which have 
been published in the economic literature of the subject. The 
following table (Table IV) made by Guy H. ORCUTT, at the 
International Monetary Fund sums up the main published results 
and shows that the income elasticity of U.S. imports is about 1.00. 
The estimates of price elasticity, however, vary widely but are 
always negative. The results arrived at in the present study seem 
to show that the estimate given by T. C. CHANG, for the period 
1924-38 is the best and that the price elasticity is about — 1.00. 


The second example that we wish to investigate has to do 
with the period 1938-39 to 1946-48. 

The terms of trade on the average were very much the same 
in this period as is shown on Graph II which has been drawn 
in the same way as Graph I (*). We see that the line drawn on 
the graph is almost perpendicular to the axis of the terms of trade. 
6 is now a constant, in the first approximation, instead of s in (5). 

It would seem, then, that the changes in the ratio of the 
incomes per capita in the two areas can explain, in the first 
approximation, the changes in the ratio of the value of imports 
by the value of exports of the dollar area. Such a conclusion, 
however, would overlook the fact that the war period brought 
great changes in the balance of payments of the dollar and the 
sterling areas. The United Kingdom, for instance, had to give 
up most of his foreign assets, the income of which used to make 
up for the deficit of the balance of trade. Correspondingly, an 
important part of the postwar U.S. exports was paid for by 
means not taken into account in equation (3) above. Let E, be 


that part of U.S. exports. We see that equation (3) should then 
be written : 


ag 
(2) 20H Mo inane, ada 1 


0 Ta K, di gi thitbe y 


(') See further for the corresponding statistical data. 
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GRAPH II 
Index of Ratio of 
Incomes per Capita (loo) 
(U.S. versus U.K.) 
2,30 1946 
1948 x\* 1947 


1,90 2,00 210 


Index of Average 
Terms of Trade (log) 
(U. S. versus U. K.) 


Assuming that the income elasticities of the demand for 
imports in the two areas are equal to « and denoting by s the 
ratio of M to E, and by e the ratio of E, to E, we have: 


@ == 


a 


Y 
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so that the equation (3) becomes : 


s itato _ Ka Gal 

snc ‘9 = 1 : 

(9) 1—e IN AS 

Remembering that 9 is a constant in the first approximation 
and taking the logarithms, we have finally : 


A 
(10) log s — log (1 — e) = Ct + a log rà ; 
1 


This equation is a relation between four variables, namely 


A 
log s, log (1—e), «, and log ve . If, therefore, we know the values 
1 


of three of them, we can obtain the value of the fourth. 
The following tables give respectively : 


(1) The indices of real income per capita on a dollar basis 
for the United States and the United Kingdom computed from 
data relative to national income, costs of living, population and 
exchange rate in the two countries (See « International Financial 
Statistics » and « Statistical Yearbook » of the United Nations). 


(2) The indices of export prices in the United States and the 
United Kingdom converted to dollars (See Table C-38 of the Eco- 
nomic Report to the President, Council of Economic Advisers, 1950). 


(3) The values of s relative to the balance of payments of 
the United States (See « International Financial Statistics »). 


TABLE V. 


Indices of Real Income Per Capita on a Dollar Basis 


(1938 = 100) 

mer RI log Index 
Period United States United Kingdom Ratio à | of Ratio À? 

Ai 

1938 100 100 1.00 2.000 
1939 108 100 1.08 2.033 
1946 177 où 1005 2.290 
1947 170 92 1.85 2.267 
1948 174 95 1.83 2.262 
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TABLE VI. 


Indices of Export Prices Converted to Dollars 


(1937 = 100) 

Period United States (1) United Kingdom Ratio @ Log Index of Ratio @ 
1938 99 101 0.98 1991 

1939 Of 91 1.06 2.025 

1946 152 162 0.94 1.973 

1947 178 186 0.95 1.978 

1948 189 203 0.93 1.968 


(*) Unit value of finished manufactures other than foodstuffs. 


TABLE VII. 


Value of Imports and Exports in the United States 
(million dollars) 


Period Imports Exports Ratio s Log Index of Ratios 
1938 2,191 3,101 OA 1.851 

1939 2,403 3,192 0.75 1.875 
1946 4,991 10,223 0.49 1.690 
1947 5,824 15,371 0.38 1.580 
1948 7,195 12,666 0.57 1.756 


Table VI shows that the value of 0 is a constant in the 
first approximation as indicated on graph II above. But we see 
also on Graph II that the representative points divide themselves 
into two sets of points corresponding respectively to the years 
1938-39 and 1946-47-48. y 

Dep, e, (E), on one hand, s,, €,, a” (È , on the 
other hand, be the average values of the variables in the periods 
1938-39 and 1946-47-48 respectively. Writing equation (10) for 
each set of values and substracting the corresponding equations, 
we have: 


log s, — log ss — log (1 — e,) + log (1 — e,) = 


an E 
O g A, À: 
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In the period 1938-39, i.e. the prewar-period, the first example 
dealt with in the present article has shown that the income 
elasticity a’ is about 1.00. Moreover the value of the ratio €, 
was zero. 

Equation (11) can then be written : 


Á, i “1 À, af 
(12) Jog s, — log s, + log (1 — e,) = log (=) — a” log - 
A, A, 


A ‘ 
In this equation the average values of log s,, log sz, log | i: 


A 1! 1 
and log (4 
therefore a relation between log (1—e,) and a”. If we know 
the value of either one of these variables, we can obtain the 
value of the other one. 

The « Balance of Payments Yearbook 1948 » published by 
the INTERNATIONAL MoNETARY FUND shows in the table « Financing 
of International Transactions » corresponding to the United Sta- 
tes (1) the amount of « Compensatory Official Financing » which 
would correspond to the value of E, if we would take into 
account all the items of the Balance of Payments. But this table 
shows also the total balance of « Goods and Services » and it 
appears that the corresponding values are more or less equal, 
but opposite in sign, to the values of « Compensatory Official 
Financing ». This result shows that the consideration of the 
balance of « Goods and Services » is a good approximation of 
the balance of international transactions. Moreover, to simplify 
matters still a little further, we only take into account the trade 
balance as such neglecting the other items listed under the item 
« Goods and Services». We can then use the figures shown on 
Table VII. The average value of s for 1938-39 is 0,73 and 0,48 
for 1946-47-48. Assuming that the value of s should have been 
0,73 in 1946-47-48 under normal circumstances, we write that the 
variation of the ratio e explains the variation of s, so that: 


are all known from the data. Equation (12) is 


0,48 


12 
sa 1—e, 


== UNIR 


It follows that 


e, = 0,34. 


(*) p. 403 of the 1950 edition. 
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Equation (12) where we replace the values of the variables 
by their average values in the corresponding periods gives then 
the value of the income elasticity «” in 1946-47-48. 

All computations being made, we find: 


eo sso 


We could have obtained this result more directly from equa- 


Ss é : 
pa she constant in the first appro- 


tion (9) by writing that 
ximation just as 0 is a constant. 

Taking the logarithms, writing the corresponding equation 
for the pre-war and post-war periods, and substracting the equa- 
tions, we see that : 


1 


(13) PA ( = 


1 


" A, É 
— a log (>) = 0, 

If we assume that « = 1.00 we find that «” = 0.88 just 
as above, and if we assume that e’ = 0.80 as was done also in 
the first example, we have a” = 0.70. It seems therefore that 
the average income elasticity of demand for imports is smaller 
in the postwar period than in the prewar period. The sterling 
area may be responsible for this change, since the restrictions 
imposed on by the Government have altered the classical pre-war 
reactions of the balance of trade consecutive to a change of income. 

Finally, we can say a word about the effect of the devaluation 


of the pound on the value of the coefficient — in the case 


1 
where it can be assumed that the decrease of the income elasticity 
is more or less a permanent feature of the post-war world, and 
also the relative position of the per capita incomes in the dollar 
and sterling areas. 


Ss 
Differentiating equation (9) where a and 9 are the only 


two variables, we see that: 


Ss 


l—e 


d 6 
(14) ob mea) pe 


$ 


l—e 


Assuming that the value of (1+ 4,-+ 4) is the same in the post- 
war period as it was in the prewar-period, we see that equa- 
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Ss 
tion (14) is a relation between the percentage changes daa 


dé j 
and —— respectively. 

Since the initial change in the average terms of trade was 
44% but that the real change in the short run was about 12%, 
we shall assume that the change consecutive to the devaluation 
was the average of these two values, ie. 28%. In the first 
example dealt with in the present article, we found that 
(1+8,+8,) is about —1.00 when the income elasticity is about 0.80. 
It follows that : 


i Oe eon 
Ss 


(15) 
vee 
s 
This percentage change in the value of 3— must be expected 
if our theory is correct. We found above that the average value 


Of — is 0.73. It follows that we must have: 


0.938 PES 020 
1 e 


S 


and that the new value of Na should be 0.93. The corresponding 


value of s is therefore 0.93 (1 — 0.34) i.e. 0.61 since e was found 
to be 0.34. But the value of s was 0.48 on the average for the 
three post-war years. The corresponding percentage change of 
s is therefore : 


ds 0.61 — 0.48 
16 = — = She 
oo S 0.48 et 


It is the same percentage change as in (15) in the first appro- 
ximation, so that the devaluation appears to have brought a new 
equilibrium of the balance of trade where the new ratio s of 
imports to exports is that ratio which corresponds to the new 
value of the average terms of trade. It follows that, after the 
devaluation, it is no more necessary to introduce the coefficient 
e in equation (9) or the coefficient E, in equation (7). The present 
boom of prices, however, consecutive to the rearmament programs 
may have altered the expected value of s. 
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If we try to draw a theoretical conclusion of this study, 
we can say that the methodological tool which is the most impor- 
tant is not the demand equation for imports but the equation (5) 

2 
À; 
sum of the price elasticities is more important to know that 
each price elasticity separately. This fact is the expression of the 
limits imposed by the balance of payments. In the first case 
considered, this balance was mainly regulated by the average 
terms of trade and in the second period, by the ratio of imports 
to exports. But the end of the war brought an end to this latter 
situation leaving no alternative but that of going back to the old 
system of regulating the balance of payments through more 
classical devices. The devaluation of the pound is the expression 
of this fact. May be a middle way should be looked for, which 
would utilize what is good in the different ways of regulating the 
balance of payments and eliminate their most conspicuous disad- 
vantages. Steps have fortunately been taken in this direction, 
mostly through the work of the international organizations. 
But the future alone can show whether their ambitions will 
be fulfilled. 


which links the variables s, 6 and Correspondingly, the 


RIASSUNTO 


Metodo per calcolare le elastictta della domanda per le importazioni 
in funzione del prezzo e del reddito 


(Applicazione ai mutamenti della bilancia dei pagamenti dell’area della sterlina 
net confronti dell’ area del dollaro) 


Si riteneva che il problema del deficit cronico della bilancia dei paga- 
menti dell’area della sterlina nei confronti dell’area del dollaro fesse stato 
risolto nel settembre 1949 al momento della svalutazione della sterlina. Le 
nuove difficoltá successivamente incontrate e l’attuale diminuzione delle ri- 
serve in dollari dell'area della sterlina, dimostrano la infondatezza di tale 
speranza. La ragione di ció risiede nelle cause profonde del problema, cause 
che debbono essere cercate nella struttura del meccanismo economico che 
determina il livello della bilancia dei pagamenti. 

Questo articolo intende apportare un contributo allo studio dei fattori 
essenziali che determinano il livello della bilancia dei pagamenti, principal- 
mente i redditi, reali pro capite, le ragioni medie di scambio e le corri- 
spondenti elasticita. 
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Partendo dalle equazioni delle curve di domanda per le importazioni 
delle aree della sterlina e del dollaro, 1 articolo dimostra in primo luogo che 
è più facile e più utile calcolare direttamente le elasticità in funzione del 
reddito e del prezzo scrivendo che il rapporto dei valori delle importazioni 
e delle esportazioni di un’area è una funzione del rapporto dei redditi pro 
capite nelle due aree e delle ragioni medie di scambio. 

Il calcolo effettivo delle elasticità è fatto per due intervalli temporali : 
il periodo 1909-13/1933-38 e il periodo 1938-39/1946-48. 

Il risultati dimostrano che nel primo periodo il livello della bilancia dei 
pagamenti è stato essenzialmente determinato dalle ragioni medie di scambio, 
mentre nel secondo periodo esso è stato essenzialmente determinato dall’am- 
montare del « finanziamento ufficiale compensativo ». La necessità di tornare 
al primo meccanismo regolatore è stata la causa principale della svalutazione, 
ma lo squilibrio provocato dalla guerra nella struttura economica dell’area 
della sterlina e l'impossibilità di ricreare le condizioni prevalenti prima della 
guerra, rendono impossibile risolvere il problema del deficit cronico dell’area 
della sterlina valendosi soltanto di tale meccanismo. 


RESUME 


Une méthode pour calculer les élasticités de la demande pour les importations 
en fonction du prix et du revenu 


(Application aux changements de la balance des paiements de la zóne sterling 
en rapport à la zóne dollar) 


Le probléme du déficit quasi-permanent de la balance des paiements de 
la zone sterling vis-a-vis de la zóne dollar avait semblé résolu en septembre 
1949 au moment de la dévaluation de la livre. Les difficultés nouvelles 
rencontrées actuellement et la diminution des réserves en dollars de la zóne 
sterling montrent qu'il n'en a pas été ainsi, contrairement aux espérances. 
Ce probléme a donc des causes profondes qu'il faut rechercher dans la 
structure méme des mécanismes économiques qui déterminent le niveau 
de la balance des paiements. 

L’article s'attache à mettre en valeur l’influence des facteurs essen- 
tiels qui déterminent ce niveau, á savoir les revenus réels per capita et 
les taux moyens d'échange, ainsi que les coefficients d’élasticité correspondants. 

Partant des équations des courbes de demande des importations dans 
les deux zónes, l’article montre tout d’abord qu'il est plus facile et plus 
utile de calculer directement les coefficients d’élasticité en écrivant que le 
rapport des valeurs des importations et des exportations d'une zóne est une 
fonction du quotient des revenus par tête et du taux d’échange moyen. 

Le calcul des coefficients d’ élasticité correspondants est alors fait dans 
deux cas, celui de la période 1909-13 & 1935-38 et celui de la période 
1938-39 à 1946-48, Ñ 

Les valeurs trouvées montrent que dans la premiére période, la balance 
des paiements était essentiellement déterminée par le quotient des prix & 
l'exportation dans les deux zónes, et dans la seconde période par la possi- 
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bilité pour la zóne sterling d’importer quel que soit le prix, d’où |’ intro- 
duction du concept récemment mis en valeur au Fonds Monétaire Interna- 
tional de « Compensatory Official Financing». La nécessité de revenir au 
premier mécanisme de régulation a été la cause fondamentale de la déva- 
luation, mais l’impossibilité de recréer les conditions de structure existant 
dans la première période entraîne l’existence d'un déficit chronique qui ne 
peut être comblé de façon permanente par ce mécanisme seul. 


ZUSAMMENFASSUNG 
Methode für die Berechnung der Preis- und Einkommenselastizitäten 
der Nachfrage für die Einfuhren 


(Anwendung für die Aenderungen der Zahlungsbilanz des Sterlinggebiets 
im Vergelich zum Dollarraums) 


Man nahm an, dass das Problem des chronischen Defizites der Zab- 
lungsbilanz des Sterlinggebiets im Vergleich zum Dollarraum im September 
1949 mit dem Augenblick der Pfundabwertung gelóst ware. Die neuen daraut 
folgenden Schwierigkeiten, denen man begegnete und die gegenwártige Ver- 
minderung der Dollarreserve des Sterlinggebiets, zeigen die Unbegriindetheit 
dieser Hoffnung. Der Grund hierfiir liegt in den tiefen Ursachen des Pro- 
blems, Ursachen, die in der Struktur des wirtschaftlichen Mechanismus ge- 
sucht werden miissen, die das Niveau der Zahlungsbilanz bestimmt. 

Dieser Artikel beabsichtig einen Beitrag zur Untersuchung der wesen- 
tlichen Faktoren zu bringen, welche das Niveau der Zahlungsbilanz be- 
stimmen, hauptsichlich die Realeinkommen pro Kopf, die Durchschnitts- 
tauschraten und die entsprechenden Elastizitáten. 

Ausgehend von der Gleichungen der Nachfragekurven fuer die finfubren 
des Sterlinggebiets und des Dollarraums, zeigt der Artikel in erster Linie, 
dass es leichter und niitzlicher ist, direkt die Elastizitát in Funktion des 
Einkommens und des Preises zu berechnen, indem geschrieben wird, dass 
das Verháltnis der Ein- und Ausfuhrwerte eines Blockes die Funktion des 
Verhaltnisses der Einkommen pro Kopf in den beiden Blócken und der 
Durchschnittstauschraten ist. 

Die tatsächliche Berechnung der Elastizitäten wird in zwei zeitlichen 
Intervallen durchgeführt: Die Periode 1909-13/1933-38 und die Periode 
1938-39 / 1946-48. 

Die Ergebnisse zeigen, dass in der ersten Periode das Niveau der Zab- 
lungsbilanz wesentlich von den Durchschnittstauschraten bestimmt wurde, 
während in der zweiten Periode dasselbe wesentlich durch den Betrag der « offi- 
ziellen Ausgleichfinanzierung » bestimmt wurde. Die Notwendigkeit zu dem 
ersten Regelmechanismus zurück zu kehren, war die Hauptursache der Ab- 
wertung, aber die Gleichgewichtsstérung, welche durch den Krieg in der 
Wirtschaftsstruktur des Sterlinggebiets hervorgerufen wurde und die Unmó- 
glichkeit die vor dem Kriege vorherrschenden Verháltnisse wiederherzu- 
stellen, machen es unmóglich das Problem des chronischen Defizites des 
Sterlinggebiets zu lósen, indem man sich nur dieses Mechanismus bedient. 
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RESUMEN 


Método para calcular las elasticidades de precio y de rédito de ta 
demanda para las importaciones 


(Su aplicación a las variaciones de la balanza de pagos en el área 
de la libra esterlina en comparación del área del dólar) 


Opinábase que el problema del deficit crónico de la balanza de pagos 
en el área de la esterlina en comparación del área del dólar, se lo resolviera 
en Septiembre de 1949 cuando la libra esterlina fué desvalorizada. 

Las nuevas dificultades que se encontraron sucesivamente y la diminu- 
ción actual de reservas en dólares en el área de la esterlina, demuestran 
que dicha confianza no tenia fundamento. Su motivo de ello reside en las 
profundas causas del problema, causas estas que se las debe buscar en la 
estructura del mecanismo económico que determina el nivel de la balanza 
de pagos. 

Intenta este articulo traer una contribución para el estudio de los fac- 
tores esenciales los que determinan el nivel de la balanza de pagos, princi- 
palmente los réditos reales pro cápite, las razones medias de canje y sus 
correspondientes elasticidades. 

Comenzando por las ecuaciones de las curvas de demanda con arreglo a 
las importaciones que efectúan las áreas de la esterlina y el dólar, demuestra 
el articulo primeramente que es más fácil y más útil calcular directamente la 
elasticidad en función del rédito y precio, escribiendo que la proporción 
entre los valores de las importaciones y los de las exportaciones de un área, 
es función de la proporción entre los réditos pro cápite en ambas áreas y 
las razones medias de canje. 

El cálculo efectivo de las elasticidades se lo hace considerando dos di- 
stintos intervalos de tiempo: el periodo 1909-1913/1933-1938 y el 1938-1939/ 
1946-1948. Demuestran los resultados que durante el primer periodo fué el 
nivel de la balanza de pagos determinado esencialmente por las razones 
medias de canje, mientras que durante el segundo fué determinado esencial- 
mente por el monto de la « financiación oficial compensativa ». 

La necesidad de volver al primer mecanismo regulador fué la causa 
principal de la desvalorización, pero el desequilibrio que la guerra acarreó 
en la estructura económica del área de la esterlina y la imposibilidad de 
crear de nuevo las condiciones prevalecientes antes de la guerra, hacen 
imposible la resolución del problema del déficit crónico en el área de la 
esterlina cuando tan sólo nos valgamos de ese mecanismo. 


IL PAGAMENTO DI RIPARAZIONI E LA TEORIA 
DEL REDDITO NAZIONALE (*) 


ROBERTO ZANBLETTI 


E 


1. - Il problema dei trasferimenti unilaterali di capitali in 
conto riparazioni ha sollevato nell’ultimo venticinquennio, specie 
in conseguenza dell’imposizione di riparazioni sulla Germania 
nel primo dopoguerra, ampi dibattiti. 

La capacità di un paese di effettuare pagamenti di ripara- 
zioni e gli effetti di tali pagamenti sulle economie del resto del 
mondo sono stati esaminati alla luce di diverse teorie (1). 


(*) Questo studio è stato preparato presso la Johns Hopkins University, 
Department of Political Economy, di Baltimora (U. S. A.), durante un corso di 
studi condotto grazie ad una borsa « Stringher » concessa dalla Banca d’Italia. 

Desidero ringraziare vivamente il prof. Fritz Machlup per l’interessa- 
mento ed il validissimo aiuto fornito. Il prof. Machlup ha proposto l'indagine 
nel corso di un « seminar » in economia internazionale, ha successivamente 
letto una copia del manoscritto e mi ha dato utili consigli e suggerimenti. 

Ringrazio pure il prof. Volrico Travaglini, Direttore dell’ Istituto di Eco- 
nomia Internazionale di Genova, ed il prof. Orlando D'Alauro, Libero Do- 
cente dell’ Università di Genova, per il prezioso contributo offertomi in sede 
di revisione dello studio. 

Naturalmente io solo sono responsabile per le inesattezze ed errori 
eventualmente esistenti nel presente articolo. 

(*) La letteratura sull'argomento è notevole. Ricordiamo, fra i numerosi 
apporti: J. M. Keynes, The German Transfer Problem, « The Economic 
Journal », vol. XXXIX, marzo 1929, pp. 1-7, ripubblicato in Readings in 
the Theory of International Trade, AMERICAN Economic Associamon, Phi- 
ladelphia, The Blakiston Co., 1949, pp. 161-169; B. OnLin, The Reparation 
Problem: A Discussion. I. Transfer Difficulties, Real and Imagined, 
« The Economic Journal », vol. XXXIX, giugno 1929, pp. 172-178, ripubblicato 
in Readings in the Theory of International Trade, op. cit., pp. 170-178 ; 
J. M. Keynes, The Reparation Problem: A Discussion. II. A Rejotnder, 
«The Economic Journal », vol. XXXIX, giugno 1929, pp. 179-182; B. 
Onun, Mr. Keynes’ Views on the Transfer Problem. II. A Rejoinder, 
<The Economic Journal », vol. XXXIX, settembre 1929, pp. 400-404 ; 
J. M. Krynes, Mr. Keynes’ Views on the Transfer Problem. III. A Reply, 
« The Economic Journal», vol. XXXIX, settembre 1929, pp. 404-408; 
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E’ generalmente riconosciuto che se un paese non dispone di 
un adeguato volume di riserve auree e valutarie da utilizzarsi 
liberamente, l’unica via per ottenere la valuta estera necessaria 
al pagamento delle riparazioni è la creazione di una eccedenza 
di esportazioni (‘). Tale eccedenza può ottenersi sia mediante 
misure di politica commerciale (svalutazione del tasso di cambio, 
restrizione delle importazioni, etc.) che mediante misure di poli- 
tica fiscale (incremento della pressione fiscale, riduzione delle 
spese pubbliche). 

Il meccanismo che conduce alla creazione dell’eccedenza di 
esportazioni può essere spiegato sia in termini della teoria clas- 
sica di equilibrio internazionale che in termini della più recente 
teoria del reddito nazionale. 

In questo saggio ci proponiamo di esaminare la possibile solu- 
zione del problema del pagamento di riparazioni: a) attraverso 
l’attuazione di una adeguata politica fiscale, d) alla luce della 
teoria del reddito e dell’occupazione. 


2. - Il meccanismo con cui si origina una eccedenza di espor- 
tazioni attraverso gli «income effects ) è semplice. 
Un incremento della pressione fiscale (o una equivalente ridu- 


C. Iversen, Aspects of the Theory of International Capital Movements, 
London, Oxford University Press, 1935, cap. XII, pp. 454-512; G. Von 
HABERLER, The Theory of International Trade, London, Lodge «€ Co., 
1936, cap. VII-VIII, pp. 63-117; J. Viner, Studies in the Theory of In- 
ternational Trade, New York, Harper, 1937, cap. VI, pp. 326-387; F. 
MacHLUP, International Trade and the National Income Multiplier, Phila- 
delphia, The Blakiston Co., 1943, cap. IX, pp. 178-187; L. A. METZLER, 
The Transfer Problem Reconsidered, « Journal of Political Economy », 
vol. L, giugno 1942, pp. 397-414, ripubblicato in Readings in the Theory 
of International Trade, op. cit., pp. 179-197; J. E. MrapE, National In- 
come, National Expenditure and the Balance of Payments, « The Eco- 
nomic Journal», vol. LIX, marzo 1949, pp. 17-39; L. A. METzLER, A 
Multiple-Country Theory of Income Transfers, « Journal of Political Eco- 
nomy », vol. LIX, febbraio 1951, pp. 14-29. 

Una esauriente bibliografia è contenuta in Readings in the Theory of 
International Trade, op. cit., pp. 585-594. 

(*) Escludiamo, di proposito, la possibilitá di pagare le riparazioni me- 
diante l’importazione di capitali esteri, mezzo di cui, come ben si ricorda, la 
Germania si é sostanzialmente valsa per pagare le proprie riparazioni nel 
periodo 1924-30. Si veda, al riguardo, la dettagliata analisi in G. Von 
HaBERLER, The Theory of International Trade, op. cit., cap. VII, pp. 101-113. 
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zione delle spese governative) (*) nel paese soggetto al pagamento 
di riparazioni tende a ridurre il reddito della collettivitá. La ridu- 
zione del reddito determina una contrazione del consumo e del- 
l’investimento nazionali, e, conseguentemente, una diminuzione 
del volume delle importazioni. Se la bilancia commerciale del 
paese in questione era, prima dell’attuazione della politica fiscale 
anzidetta, in pareggio, la riduzione del volume delle importazioni 
origina, automaticamente, una eccedenza di esportazioni. Se la 
bilancia commerciale era in passivo, l’eccedenza passiva pre- 
esistente si riduce. 

All’effetto «primario » si aggiungono in seguito gli effetti 
indotti dalle ripercussioni sul reddito nazionale del paese rice- 
vente le riparazioni. Questi può seguire due distinte politiche : 
o sterilizzare la valuta ricevuta, o immetterla nel circuito del 
reddito, sia attraverso una riduzione della pressione fiscale che 
mediante un aumento delle spese pubbliche (2). 

Nel primo caso la contrazione del reddito, determinata dalla 
riduzione delle esportazioni verso il paese pagante le riparazioni, 
si riflette in una contrazione delle importazioni dallo stesso paese. 
Di conseguenza il paese pagante le riparazioni subisce contempo- 
raneamente una riduzione e delle proprie importazioni e delle 
proprie esportazioni. 

Nel secondo caso — essendo l’ammontare delle riparazioni 
nettamente superiore all’ammontare della riduzione delle esporta- 
zioni verso il paese pagante — il reddito nazionale del paese 
ricevente aumenta, il che si riflette in un aumento delle impor- 
tazioni dello stesso paese. Nel paese pagante le riparazioni la 
riduzione delle importazioni è perciò controbilanciata da un an- 
mento delle esportazioni. 

I movimenti primari ed indotti si succedono nel tempo e 
danno origine ad un processo cumulativo. 


3. - Noto il meccanismo, il problema che si affaccia è la deter- 
minazione dell'aumento della tassazione necessario per ottenere 


(1) L'effetto di una riduzione delle spese governative sul reddito e sul. 
l’occupazione nazionali è — in termini di analisi periodica e soltanto in 
questi termini — lo stesso di un incremento della pressione fiscale per on 
ammontare equivalente. In quanto segue, onde evitare inutili ripetizioni, 
facciamo riferimento all’aumento della tassazione. E” tuttavia sottinteso che 
quanto è detto a tale riguardo, si estende automaticamente alla politica 


fiscale alternativa. 
(*) Vedi la nota 1. 
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l’eccedenza di esportazioni desiderata. Più precisamente ci si deve 
chiedere: pud il surplus essere ottenuto mediante un aumento 
della pressione fiscale in misura pari all’ammontare del sur- 
plus stesso? 

Inizialmente cid fu ritenuto possibile. In effetti, secondo il 
noto principio della conservazione del potere d’acquisto — soste- 
nuto, per citare i maggiori, da BASTABLE, OHLIN, IVERSEN — 
un trasferimento unilaterale di capitali determina una diminu- 
zione di potere d’acquisto nel paese pagante ed un aumento di 
potere d’acquisto nel paese ricevente in misura pari all’ammon- 
tare del trasferimento. In nessuno dei due paesi si verifica crea- 
zione o perdita di potere d’acquisto in misura superiore a quella 
effettivamente trasferita (1). Applicato al nostro caso, ciò equi- 
vale ad affermare che l’incremento della pressione fiscale, attra- 
verso il quale si riduce il potere d’acquisto interno del paese 
pagante, non può superare il valore delle riparazioni da pagarsi (?). 

La successiva applicazione della teoria del reddito al pro- 
blema in esame, particolarmente ad opera di MACHLUP e METZLER, 
ha dimostrato la fallacia del principio della conservazione del 
potere d’acquisto. Sia MACHLUP che METZLER sono giunti alla con- 
clusione che l’incremento della tassazione per un ammontare pari 
a quello del surplus di esportazioni non è sufficiente a creare, 
attraverso gli «income effects », il surplus necessario (3). 


(*) « The total amount of buying power in the two countries together is 
unchanged ; only its distribution between them is changed » (CARL IVERSEN, 
Aspects of the Theory of International Capital Movements, op. cit., p. 232). 

(?) J. M. KernEs, nella ben nota disputa su «The Economic Journal», 
(vedi nota 1 p. 91 del presente articolo), obiettò a questa tesi ragionando 
però in termini della teoria classica. Egli pose l’accento sui necessari mo- 
vimenti dei prezzi interni ed internazionali e concluse che il paese pagante 
le riparazioni deve sostenere un peso ben superiore all'ammontare de] surplus. 

(*) MacHLUP, in International Trade and the National Income Mul- 
tiplier, op. cit., ha dimostrato che soltanto se «the marginal propensity to 
save in the paying country is zero... an export surplus will develop which 
is equal to the levy» (ibid, p. 181). Ricordiamo però che l’analisi di 
MAcHLUP non considera gli «income effects operating in the paying country » 
(ibid, p. 183), e presuppone il raggiungimento di un surplus di esportazioni 
eguale all’ammontare della “«levy » soltanto nella posizione di equilibrio 
finale, cosicchè non considera quanto accade nel periodo di transizione tra le 
due posizioni statiche iniziale e finale. 

METZLER, in The Transfer Problem Reconsidered, già cit., osserva che 
«the real income adjustments, induced by shifts of purchasing power, will 
not produce an export surplus equals to the transfer sum unless (a) one of 
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Scopo del presente studio è accertare, attraverso l’analisi 
moltiplicatoria, quale onere fiscale debba sostenere il paese pa- 
gante onde ottenere in ogni « periodo di propagazione del red- 
dito » (1) l’esatto surplus necessario e quali siano gli effetti del 
pagamento di riparazioni sul livello del reddito nazionale e del- 
l'occupazione di tutti i paesi direttamente o indirettamente inte- 
ressati. 

Nella sezione II precisiamo le ipotesi relative al modello 
macroeconomico con cui intendiamo operare. Nella sezione III 
esaminiamo il problema relativamente ai due paesi direttamente 
interessati. Nella sezione IV estendiamo l’analisi ad un modello 
di n paesi. Nella sezione conclusiva riassumiamo sinteticamente 
i risultati del nostro studio. 


Il: 


4. - Il modello macroeconomico costruito nelle successive 
sezioni si basa sul complesso di ipotesi implicite nell’analisi mol- 
tiplicatoria. 

Si assume cioè una situazione di non piena occupazione dei 
fattori produttivi, con conseguente stabilità nei livelli dei prezzi, 
dei tassi di cambio e dei tassi di interesse (2). Poichè i tassi di 
cambio sono presupposti stabili, è possibile scegliere l’unità mo- 
netaria di un qualsiasi paese quale comune unità di misura. 


the two countries is unstable in isolation and (>) the unstable country permits 
the transfer to affect its income directly » (ibid, p. 192). Secondo METZLER 
un paese 6 considerato « unstable in isolation » se la somma della propensione 
marginale aggregata al consumo e della propensione marginale all’ investi- 
mento 6 superiore all’unita. Tali risultati sono stati confermati nel recentissimo 
articolo di MeETZLER: A Multiple-Country Theory of Income Transfers, già 
cit., ove è affermato: «In short, the income movements, including secondary 
as well as primary movements, are normally insufficient to bring about the 
full real transfer of goods and services required to restore equilibrium in 
the paying country’s balance of payments. And this is true regardless of the 
number of countries involved in the economic system; it applies equally to 
the n-country and to the two-country models » (ibid, p. 23). 

(*) Per semplificare la nostra indagine, assumiamo che il pagamento di 
ogni rata di riparazioni si effettui alla fine di ciascun periodo di propaga- 
zione del reddito, la cui durata è generalmente stimata in tre mesi. 

.(*) «The assumptions of unemployment, rigid monetary wages structures, 
competitive industries, and constant returns are sufficient to insure that changes 
of monetary demand will affect levels of output rather than prices» (L. A. 
MerzLER, The Transfer Problem Reconsidered, gia cit., p. 398). 
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In quanto segue esprimiamo tutti i valori in termini dell’unita 
monetaria del paese pagante. 

Assumiamo che gli investimenti nazionali rimangano costanti, 
ossia non siano influenzati nè dall’incremento della pressione 
fiscale nè dalle variazioni della bilancia commerciale (1). 

Di conseguenza : 

1) in ciascun paese le variazioni del reddito nazionale sono 
pari alla somma algebrica delle variazioni del consumo di beni 


(*) Questa ipotesi puó apparire alquanto arbitraria e necessita perció una 
spiegazione. È noto che ampie divergenze di opinioni esistono circa il ruolo 
degli investimenti indotti nel meccanismo di ristabilimento dell’ equilibrio 
della bilancia dei pagamenti. Vedi, al riguardo: L. A. METZLER, The Theory 
of International Trade in A Survey of Contemporary Economics, Phi- 
ladelphia, the Blakiston Company, 1949, pp. 218-220. 

In linea generale, nelle analisi dinamiche gli investimenti indotti sono 
trattati secondo tre distinti criteri : 

a) quale funzione del reddito del periodo precedente sulla base di una 
costante propensione marginale all’investimento (tale è il criterio seguito, 
ad esempio, da METZLER, nei due articoli citati); 

b) quale fanzione della variazione del consumo nel periodo presente 
rispetto al periodo precedente (principio di accelerazione). Il fattore di pro- 
porzionalità tra consumo ed investimento può assumere valori diversi e 
quindi vari sono i modelli che si possono costruire. Si veda, al riguardo, il 
noto articolo di PauL A. SAMUELSON, /nteractions between the Multiplier 
Analysis and the Principle of Acceleration, in « The Review of Economic 
Statistics », vol. XXI, maggio 1939, pp. 75-78, ripubblicato in Readings in 
Business Cycle Theory, Philadelphia, The Blakiston Co., 1944, pp. 261-269; 

e) costanti. Tale è il criterio seguito, ad esempio, da TRyrGve HAAVELMO, 
in Multiplier Effects of a Balanced Budget, in « Econometrica », vol. XIII, 
ottobre 1945, pp. 311-318, e da MAcHLUP, in International Trade and the 
National Income Multiplier, op. cit.. 

La trattazione degli investimenti indotti sulla base del principio dell’ac- 
celerazione, benchè teoricamente interessantissima in quanto consente di 
giungere ad un processo ciclico anzichè semplicemente ad un processo cu- 
mulativo, lascia adito ad un notevole campo di arbitrarietà, non minore, a 
nostro avviso, di quello che si incontra nel considerare gli investimenti come 
ai punti @) e c) sopraindicati. D'altra parte la considerazione degli investi- 
menti indotti sulla base di una costante propensione marginale all’investi- 
mento non muta sostanzialmente la soluzione del problema in esame: come 
giustamente ha osservato MacHLUP, «the results would be analogous to those 
obtained if a higher marginal propensity to consume were assumed » (vedi: 
International Trade and the National Income Multiplier, op. cit., p. 22). 
Da ciò la giustificazione della nostra ipotesi. 
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e servizi nazionali, delle variazioni delle esportazioni e delle 
variazioni della pressione fiscale; 

2) in ciascun paese la somma delle propensioni marginali 
al consumo di beni e servizi nazionali, all'importazione ed al 
risparmio è pari all’unità, ossia ciascun paese è supposto in con- 
dizioni di stabilità. 

Svolgiamo la nostra indagine con un modello dinamico di 
analisi periodica « Robertsoniano », in cui le variazioni del con- 
sumo, del risparmio, delle importazioni e delle esportazioni si 
succedono con un «lag» di un periodo dalle variazioni del red- 
dito. Supponiamo — onde evitare una eccessiva complicazione 
del modello — che le diverse propensioni marginali siano costanti. 

Supponiamo, infine, che il paese pagante le riparazioni co- 
nosca il valore della propensione marginale all’importazione del 
paese ricevente e degli altri paesi indirettamente interessati, in 
modo da poter stabilire, alla fine di ciascun periodo, quale varia- 
zione si verificherà nel volume delle proprie esportazioni. Questa 
ipotesi è fondamentale, in quanto su di essa si basa la possibilità 
di ottenere una coordinata progressiva contrazione delle importa- 
zioni del paese pagante. 


III. 

5. - In questa sezione esaminiamo il problema in relazione 
ai due paesi direttamente interessati. Assumiamo cioè che la 
riduzione delle importazioni del paese pagante si riversi per il 
suo intero valore sul paese ricevente, e che, viceversa, la varia- 
zione delle importazioni del paese ricevente si rifletta integral- 
mente sul paese pagante. 

Intendiamo considerare distintamente: a) il caso in cui il 
paese ricevente attua una politica di sterilizzazione, e b) il caso 
in cui esso segua una politica di espansione interna. 


6. - Caso a) - Sia A il paese pagante e B il paese ricevente 
le riparazioni. Indichiamo con AY, AC, AR, Al, AE, AT, rispetti- 
vamente, le variazioni del reddito, del consumo, del risparmio, 
delle importazioni, delle esportazioni e delle imposte di ciascun 
paese. A tali simboli facciamo seguire i suffissi 1 e 2 con riferi- 
mento, rispettivamente, ai paesi A e B. Indichiamo con P Pam- 
montare delle riparazioni da corrispondersi, e con a, b, s, rispet- 
tivamente, le propensioni marginali al consumo di beni e servizi 
nazionali, all’importazione ed al risparmio. 


=} 
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Sia P = 100 unità e siano: 


in A in B 
a 0.6 0,5 
b 0,25 0,2 
Ss 0,15 0,3 


Nella Tavola I riportiamo la successione delle variazioni rela- 
tivamente ai primi quattro periodi ed alla posizione di equili- 
brio finale. 


TavoLa I. 
A 
Periodo de | AR | dl | E | d(B-D AT | Ar 
A — = — — — — 400 — 400 
240) — 60 . — 100 = +100 — 240 —480 
3. — 288 n pi RSI 20 +100 —228 — 536 
4 — 321,6 — 80,4 — 134 — 34 + 100 — 219,6 — 575,2 
x — 400 — 100 — 166,66 — 66,66 + 100 — 200 — 666,66 
B 
Periodo | 4c | 42 | a | dz |4u-n| ar 4r 
i i | | 
1 = = De Ed PA e 
= — — — — 300 — 10U — 
3 — 50 == AE — 120 — 100 — 160 
4 — 85 — 51 — 34 — 134 — 100 HS 
co —166,66 — 100 — 66,66 — 166,68 — 100 — 333,33 


Poichè la propensione marginale all'importazione di A é pari 
a 0,25, A deve istituire nuove imposte, nel primo periodo, per 
un ammontare di 400 unitá. Nel secondo periodo le importazioni 
di A diminuiscono di 100 unitá, creando cosi il surplus desiderato. 
A partire dal secondo periodo le ripercussioni in B entrano in 
azione e di esse occorre tenere debito conto. 

La riduzione delle importazioni di A determina una equiva- 
lente riduzione del reddito di B. Cid significa che nel terzo pe- 
riodo B, la cui propensione marginale all'importazione e 0,2, 
ridurrá le sue importazioni per un valore pari a 20 unitá. Onde 
mantenere il surplus necessario, A dovrà perciò diminuire nel 
terzo periodo le proprie importazioni di 120 unità. Per ottenere 
tale riduzione, il reddito di A deve contrarsi, alla fine del secondo 
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periodo, di 480 unità (480 - 0,25 = 120). Nel secondo periodo il 
consumo di A è diminuito di 240 unità: pertanto A deve aumen- 
tare le imposte per un valore pari a 240 unità. 
Applicando lo stesso criterio ai successivi periodi, si otten- 
gono i successivi valori di aumento dell’imposizione fiscale. 
La posizione di equilibrio finale è espressa dal seguente 
sistema : 
4Y, = 4C, + SE, + 4T, 
AY i= AC, + dE, (I) 
4E, — 4E, = P 


ossia : 


4Y, = a, 4Y, + b,4Y, + AT, 
AY, =a, 4Yy +: b,4Y; (II) 
DATO by AY, =P 


Semplificando, si ottiene il seguente sistema: 


1 
AY, =~ (by 4Y, — P) 
1 


(II) 
4Y,= a, 47, + b,4Y, 
da cui si ricava : 
b 
AVESNES POET das (1) 
b, S, 
1 
4Y,= — P (2) 
S, 
Re Lea 3 
Ple yo (8) 


L’esempio riportato e le formule moltiplicatorie ricavate dimo- 
strano: a) che il trasferimento di riparazioni richiede, da parte 
del paese pagante, l’attuazione di una politica fiscale eminente- 
mente elastica (1);-b) che il necessario aumento della pressione 


(*) L'ammontare della tassazione e necessariamente elevato nel primo 
periodo. Nel secondo periodo esso si riduce sensibilmente. A partire dal 
terzo periodo esso può sia diminuire che aumentare progressivamente, a se- 
conda dei valori delle propensioni marginali. In determinati casi — ad 
esempio quando la propensione cla -ipesiestone del paese rice- 
vente è maggiore della propensione marginale all’importazione del paese 
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fiscale e la conseguente diminuzione del reddito e dell’occupazione 
nel paese pagante sono ben superiori al volume di potere d’ac- 
quisto trasferito (1). 

L'aumento della pressione fiscale in A è funzione della pro- 
pensione marginale all’importazione e della propensione margi- 
nale al risparmio di entrambi i paesi. Il necessario aumento è 
tanto maggiore: 1) quanto minore è la propensione marginale 
all'importazione di A; 2) quanto maggiore è la propensione mar- 
ginale al risparmio di A; 3) quanto maggiore è la propensione 
marginale all’importazione di B; 4) quanto minore è la propen- 
sione marginale al risparmio di B. 

La diminuzione del reddito nazionale in A è funzione della 
propensione marginale all’importazione di A e di B e della pro- 
pensione marginale al risparmio di B. Essa è tanto maggiore: 
1) quanto minore è la propensione marginale all’importazione 
di 4; 2) quanto maggiore è la propensione marginale all’impor- 
tazione di B; 8) quanto minore è la propensione marginale al 
risparmio di B. 

La diminuzione del reddito nazionale non si arresta al paese 
pagante le riparazioni, ma si estende al paese che le riceve (?). 
Tale diminuzione dipende essenzialmente dalla propensione mar- 
ginale al risparmio di B. Tanto maggiore tale propensione, tanto 
minore la diminuzione del reddito in B (e tanto minore la dimi- 
nuzione del reddito e l’aumento della imposizione fiscale in A). 

La bilancia commerciale di B diviene, logicamente, passiva, 
per l’intero ammontare delle riparazioni. 


7. - Caso b) - Consideriamo ora il caso in cui il paese rice- 
vente faccia seguire, al ricevimento delle riparazioni, una ridu- 
zione della pressione fiscale per un ammontare eguale a quello 


pagante — l'ammontare della tassazione può raggiungere, in posizione di 
equilibrio finale, il valore iniziale. 

Se le propensioni marginali al consumo, al risparmio ed all'importa- 
zione nei due paesi sono eguali, non è necessaria una politica fiscale elastica, 
poichè ur livello stabile di tassazione è raggiunto direttamente nel secondo 
periodo. Questo principio è valido per tutti i casi in seguito esaminati. 

(') Nel nostro esempio il moltiplicatore della pressione fiscale, espresso 
in funzione di P, è pari a 2 ed il moltiplicatore del reddito nazionale è 
pari a 6,66. 3 


(*) Nel nostro esempio il moltiplicatore del reddito nazionale, espresso 
in funzione di P, è pari a 3,33. 
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delle riparazioni ricevute. Si possono considerare due sottocasi 
distinti : 

1) A paga il primo rateo a B nello stesso periodo in cui 
aumenta la pressione fiscale, valendosi di riserve valutarie esi- 
stenti, cosicchè il processo di espansione del reddito inizia in 
B nello stesso periodo in cui il reddito si contrae in A (1) : 

2) A — non disponendo in modo assoluto o non volendo 
disporre di riserve valutarie — paga il primo rateo a B nel 
periodo successivo a quello in cui aumenta la pressione fiscale. 

Valendoci degli stessi dati di cui all’esempio della Tavola I, 
riportiamo nella Tavola II la successione delle variazioni relati- 
vamente al caso 6 1). 


Tavoua II. 
A 
Periodo Ac | AR | dI | 4B | A(E-1) | dr | Ay 
il — — — — — — 320 — 320 
1:92 — 48 — 80 + 20 SE) 17 944 
3 — 206,4 —51,6 — 86 + 14 + 100 — 168,4 — 360,8 
4 — 216,48 — 54,12 — 90,2 + 9,8 +100 — 165,88 — 372,66 
COL — 240 — 60 — 100 = +100 — 160 — 400 
B 
Ae A LE | Ar | dI | Ag | AED | Ar | dy 
1 = = = = — +100 + 100 
2 + 50 + 30 + 20 — E —100 +100 + 70 
3 + 35 + 21 + 14 — 86 — 100 +100 + 49 
4 +245 +147 + 98 — 90,2 —100 -+100 + 34,3 
© a = => — 100 — 100 -+ 100 0 


La posizione di equilibrio finale è espressa dal seguente 
sistema : 
4Y, = 40, + 4E, + AT, 
AY, = 4C, + 4E, + P (IV) 
ENE AB = P 


Il 


(3) È questo il caso specifico esaminato da OuLIN negli articoli in « The 
Economic Journal» (vedi nota 1 a p. 91 del presente studio). 
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da cui si ricava facilmente : 


1 
4Y,=—P— (4) 

b, 
AY;je==:0 (5) 
ar, = — P(1 +=) (6) 

b, 

L'analisi che precede dimostra — come logicamente ci si 
poteva aspettare — che una politica di non sterilizzazione da 


parte del paese ricevente le riparazioni é giovevole ad entrambi 
i paesi interessati. 

A deve sostenere una minore riduzione delle proprie importa- 
zioni in quanto beneficia dell’aumento indotto delle esportazioni 
verso B. Pertanto la riduzione del volume del commercio estero, 
aumento della pressione fiscale e la diminuzione del reddito 
nazionale e dell’occupazione in A sono minori di quanto si veri- 
fica nel caso esaminato al par. 6. La diminuzione del reddito è 
fanzione unica della propensione marginale all’importazione di A, 
cui è legata da rapporto di inversa proporzionalità. Il livello 
finale della imposizione fiscale dipende dalle propensioni marginali 
al risparmio ed all’importazione di A. Esso è tanto maggiore : 
a) quanto maggiore è la propensione marginale al risparmio, 
b) quanto minore è la propensione marginale all’importazione. 

B, anzichè una diminuzione, fruisce inizialmente di un au- 
mento del reddito, che, però, attraverso l’aumento indotto del 
risparmio e delle importazioni, va gradatamente riducendosi, sino 
ad annullarsi. In posizione di equilibrio finale la riduzione delle 
esportazioni eguaglia, in valore, la diminuzione della imposizione 
fiscale ; da ciò AY, = O. 

Il pagamento di riparazioni — trascorso il periodo di transi- 
zione — lascia perció il paese ricevente con il reddito nazionale 
immutato. 

Nel caso d 2) i risultati ottenuti per via analitica rimangono 
immutati. La posizione di equilibrio è raggiunta però diretta- 
mente nel secondo periodo, come si rileva osservando la Tavola III. 

E” questo l’unico caso in cui il surplus di esportazioni viene 
creato esclusivamente ed immediatamente attraverso una ridu- 
zione delle importazioni di A. I movimenti «indotti » sono, in 
altri termini, totalmente assenti. : 

In A Vaumento iniziale della imposizione fiscale è quindi 
necessariamente superiore a quello che si verifica nel caso b dd 
In B il livello del reddito non muta affatto. 
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TavoLa III. 
A 
Periodo 40 | 4R | 41 | AE | A(B—1) | AT | AY 
1 — — — _ — 400 — 400 
2 — 240 — 60 — 100 — + 100 — 160 — 400 
co  —240 — 60 — 100 — + 100 — 160 — 400 
B 
Periodo Ac | AR | Al | AE | A(B—I) | AT | AY 
1 = = Li: Pi de, 13 _ 
2 = — — — 100 —100 + 100 — 
co 2 ES — — 100 — 100 -L 100 — 
IV. 


8. - L’analisi del problema dei trasferimenti unilaterali di 
capitali in conto riparazioni è stata generalmente limitata ai 
due paesi direttamente interessati (1). 

In realtà vi sono parecchi paesi legati da rapporti di scambi 
commerciali. Il paese soggetto al pagamento delle riparazioni non 
diminuisce le sue importazioni esclusivamente dal paese rice- 
vente, ma distribuisce tale diminuzione tra i vari paesi con cui 
ha stabilito rapporti commerciali. Del pari il mutamento indotto 
nelle importazioni dei diversi paesi del mondo non si riflette 
essenzialmente sul paese pagante, ma si distribuisce tra i vari 
paesi stessi. 

Ciò equivale ad affermare che il pagamento di riparazioni ha 
ripercussioni sul volume del commercio estero, e quindi sul red- 
dito nazionale e sull’occupazione, di tutti i paesi del mondo. 
Da ciò l’opportunità di estendere la nostra analisi ad un mo- 
dello di n paesi. 

Tale estensione può però dare origine ad una molteplicità di 
soluzioni a seconda della relativa importanza che ciascun paese 
occupa nel sistema del commercio mondiale. Poichè è nostro scopo 
pervenire ad una soluzione di carattere generale, assumiamo che 
tutti i paesi occupino la stessa relativa importanza. Ciò significa 
che la variazione delle importazioni di ciascun paese si distri- 


(*) Solo recentemente L. A. METZLER, in A Multiple- Country Theory of 
Income Transfers, già cit., ha esteso l’analisi ad un caso di n paesi. 
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buisce in egual misura in ciascuno dei rimanenti paesi compo- 
nenti il sistema. 

Supponiamo che oltre al paese pagante (A) ed al paese rice- 
vente le riparazioni (B), vi siano altri n paesi, aventi identiche 
propensioni marginali, e quindi perfettamente descritti da uno 
qualunque di essi, designato con C. 

Al pari del criterio seguito nella precedente sezione, consi- 
deriamo dapprima il caso in cui il paese ricevente segua una 
politica di sterilizzazione e quindi il caso in cui tale paese segua 
una politica di espansione interna. 


9. - Caso a) - Sia n = 9, P = 100 unita e siano: 


in A in B in C 
a 0,6 0,5 0,6 
b 0,25 0,2 0,2 
8 0,15 0,3 0,2 


Nella Tavola IV è riportata la successione delle variazioni 
relativamente ai primi quattro periodi ed alla posizione di equi- 
librio finale. 


TavoLa IV. 
A 
Periodo 4c | AR | 41 | dE \4t8-2| dr | AY 
| 
1 dr = 2 = =D — 400 
2 240) — 60 — 100 pe + 100 — 168 — 408 
SIE 44,8 — 61,2 31102 ==, +100 — 167,52  —414,32 
4 — 248,592 — 62,148 — 103,58 — 3,58 +100 —167,152 — 419,324 
co — 263,0508 — 65,7627 —109,6045 — 9,6045 + 100 —165,7627 — 438,418 
B 
Periedo| AC | AR | Al | Ar | J(B—I | AT | AY 
i E Le He El S = = 
2 sr = = 10 10 = — 10 
3 — hi lb ==0) he — 10 = — 17 
4 — 8,5 — 5,1 — 3,4 — 13,598 — 10,198 = — 22,098 
a — 19,774 —11,8644 —7,9096 — 19,774 — 11,8644 = — 39,548 
C 
FRASE | AR | ar | 45 | A(E—N | ar | ar 
i I 
1 = ae, ats = = Le n 
2 — — — — 10 — 10 = — 10 
n = = —9 — 12 — 10 == — 18 


A IS E o 175 
co —29,3784 —9,7928 —9,7928 —19,5856 — 9,7928 — 48,964 
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La posizione di equilibrio finale è espressa dal seguente 
sistema : 


n 
Pet ia PAT, 


1 
tiga SS ie I 


i. 1 n 
AY, =a, 4Y, + —_ 6, 47, + pi >47, 
(V) 
1 il 
AY, = a, 47, + “En DA Farine [ot b, Y, + ——— b, 47, 
ee Ay ae = 
en db eae b, AY, —b, AY, =P 
Semplificando, si giunge al seguente sistema : 
b, AY ? _4Y D, AY, P 
1 1 n+1 2 n +1 3 OC. 
Bal ape AY, A ae VI 
= n +1 roe mal — @,) sr n +1 3 Si ( ) 
b, 2 b, | +) 
= 4 AY. 1— a, — db, —— | 4Y, = 
n+1 Faiz n +1 at as +1 i 
«Pas q n—Í 
Indichiamo con p l’espressione : 1 — a; — Dd, EU) 


La soluzione del sistema (VI) può essere scritta nella se- 
guente forma : 


1 AL La 
b, n pe bs n e 
— — — — -_ — b 
a CES oe Oo ee à n +1 n +1" 
6 n n 
ie aie — — b 
b, b, 0 al b, 
wes! n+1 n +1 
AY, "a AY, 
= ni », 
E as b — — — P 
b, A he i n+1 
b, n b, 
= = b — —— 1 — @,) 0 
n +1 o AAG n+1 ( a 
b, ia A 0 
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Chiamiamo con D il determinante formato con i coefficienti 
delle incognite : 


n? —2n nb, 2n+4 | 
cinici LA Vede gene + wan 4 


Si ricava cosi: 


b,b 
PO, +s)—n * — 
Th aD) (7) 
D 
b nb 
a de 8 
n+1 (» n+1 = 
Aye = — P ie ae (8) 
b, n +2 
Ss +0, 
4Y,='— P iv o 0) 
D 
jas à 
P (0, Si) — 7” 2 
AT, =—P|1+s, 5 (n +1) (10) 


Le formule moltiplicatorie ricavate sono alquanto complesse. 
Esse contengono le seguenti variabili: di, d,, 03, 81, 82, $3 € N. 

Tali formule ci indicano —innanzi tutto — che il pagamento 
di riparazioni contrae il reddito nazionale di tutti i paesi del 
mondo e volge al passivo, eccezion fatta per il paese pagante, 
la loro bilancia commerciale. 

Tuttavia, la redistribuzione fra n paesi delle variazioni nel 
volume degli scambi commerciali arreca un vantaggio netto ai due 
paesi direttamente interessati. In A la diminuzione del reddito 
nazionale ed il necessario aumento della pressione fiscale sono di 
parecchio inferiori a quanto accade nel modello di due paesi (!). 
In B, del pari, la diminuzione del reddito è notevolmente infe- 
riore rispetto a quella che si verifica nel predetto modello, men- 
tre il peggioramento della bilancia commerciale non raggiunge 
l’intero ammontare delle riparazioni, ma si riduce ad una fra- 
zione di esso (2). 


(*) Se consideriamo il nostro esempio osserviamo, confrontando il modello 
a due paesi con il modello ad x paesi, che il moltiplicatore del reddito è yariato 
da 6,66 a 4,38, ed il moltiplicatore della pressione fiscale da 2 a 1,65. 

(?) Nel nostro esempio il moltiplicatore del reddito nazionale è variato 
da 3,33 nel modello a due paesi a 0,395 nel modello ad n paesi. 
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Naturalmente il vantaggio realizzato dal paese pagante e dal 
paese ricevente è controbilanciato dalla perdita netta subita dagli 
altri paesi indirettamente interessati (1). 

Quanto maggiore è il numero dei paesi tra i quali inter- 
corrono scambi commerciali, tanto minori sono i movimenti indotti 
del commercio estero, e quindi tanto minori sono i moltiplicatori 
del reddito (e quindi tanto minore il necessario aumento della 


pressione fiscale in A). 


10. - Caso 6) - Valendoci degli stessi dati di cui all’esempio 
della Tavola IV, riportiamo nella Tavola V la successione delle 
variazioni relativamente al caso b 1) (?). 


TavoLa V. 
A 
Periodo AC | AR | AI | 4E ja 1) AT | AF 
1 — = — + ==" —992 —392 
Qua 935965 .-588 98 42 4100 —161,2  —3944 
3 —236,64  —59,16 —986 +14 +100 —161,4016 —396,6416 
4 —937,98496 —59,49624 — 99,1604 -+0,8396 +100 —161,43864 — 398,584 
wo —244,068 —61,017 —101,695 —1,695 +100 —161,017 —406,78 
B 
Periedo| dC | AR | AI | A | AE-0) | Da | Ar 
| 
1 2 lA = Ss Ed ee 15100 8-1 100 
2 450 +30 4-20 = 98 998 +100 +1402 
3 +4701 +4206 +9804 —11,264 39,304 +100 + 158,836 
4 479,418 -+47,6508 +31,7672 —12,25316 —44,02036 +100 + 167,16484 
© +84,745 +50,8473 +33,8982 —15,254 49,1522 +100 + 169,491 
a 
E Dio | AR | Ar | AE | A(B-D | Ar | At 
1 E ES a E = è Di 
9 1 È RES __7,8 1 RTS 
ee SP RE eat, ead = 12082 
4 — 71904 — 25968 —2,5968 — 8,81676 —6,21996 — — 16,60716 
© — 169488 —5,6496 —5,6496 --11,2992 —5,6496 — — 28,248 


(*) La riduzione del reddito nazionale in questi tera paesi può essere 
superiore a quella subita dal paese ricevente le riparazioni, come accade 
nel nostro esempio, in cui la propensione marginale al risparmio in C € 
minore della propensione marginale al risparmio in Bi 


(3) Vedi par. 7 p. 101. 
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La posizione di equilibrio finale è data dal seguente sistema : 


a 


n 

alii b, 47, + a b, 4Y, + AT, 

Der yet — b, Y + P 

te “i (VII) 

1 1 LI 
5e, E L b, 4 Y,+- 41, 

I 
b AY. —b,4Y, =P 

E DAFT =. 34 3 1 1 


Semplificando, e tenendo presente il valore del determinante 
D (3), si ricava: 


+) ee 

ar, = PS (11) 
nb, (> 2 bs ) 

AY, ep We 5 ts (12) 
di Sa 

4Y,=—P sale (18) 

nb _2n b, d, 
ARE SI ae mea = ED lena) 


D 


Se si confrontano le formule (7), (8), (9), 10), con le for- 
mule (11), (12), (18), (14), si rileva facilmente che, in valore 
assoluto, (7) > (11), (9) > (13), (10) > (14), e che, mentre in (8) 
il moltiplicando è negativo, in (12) esso è positivo. In altri ter- 
mini, al pari di quanto accade nel modello a due paesi, la attua- 
zione di una politica di espansione interna da parte del paese 
ricevente le riparazioni arreca vantaggi a tutti i paesi. 

La contrazione del reddito e l’aumento della pressione fiscale 
in A sono leggermente inferiori a quelli che si verificano nel 
caso a) (?). La riduzione del reddito ed il peggioramento della 
bilancia commerciale nei terzi paesi sono molto meno sensibili. 


(') Vedi par. 9 p. 106. È 

(*) In posizione di equilibrio finale, a parità di valori delle propensioni 
marginali, il moltiplicatore del reddito non differisce sostanzialmente da 
quello che si ha in un modello di due paesi (si confronti la Tavola V con 
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In B il reddito nazionale aumenta (1) mentre la bilancia 
commerciale diviene passiva, non però per l’intero ammontare 
delle riparazioni (2). 

L’analisi del caso b 2) (3) conduce esattamente agli stessi 
risultati. L’unica differenza rispetto al caso b 1) sta nel fatto 
che il processo di transizione si prolunga maggiormente. Non 
riteniamo perciò opportuno soffermarci diffusamente sul caso b 2). 


Y, 


Nelle precedenti pagine abbiamo dimostrato che, nel corso 
del pagamento di riparazioni, il principio della conservazione del 
potere d’acquisto non trova applicazione. In effetti, non solo 
nei due paesi direttamente interessati il reddito reale varia in 
misura ben diversa dal potere d’acquisto effettivamente trasferito, 
ma variazioni del reddito si verificano pure negli altri paesi. 

Accanto ai mutamenti nel volume del reddito e dell’occupa- 
zione il pagamento di riparazioni determina un peggioramento 
nella bilancia commerciale di tutti i paesi, eccezion fatta per il 
paese pagante. 

L'ammontare di tali variazioni dipende fondamentalmente : 

a) dalla politica economica seguita dal paese ricevente le 
riparazioni; 

b) dai valori delle propensioni marginali dei vari paesi; 

c) dal numero di paesi costituenti il sistema di commercio 
mondiale ; 

d) dalla relativa importanza che ciascuno di essi occupa 
nell’ambito di tale sistema. 

Un paese soggetto al pagamento di riparazioni può far fronte 
ai propri impegni creando un’eccedenza di esportazioni attra- 
verso una politica fiscale sufficientemente elastica, ossia aumen- 


la Tavola II). Tuttavia differenze sensibili si riscontrano nei periodi pre- 
cedenti la posizione di equilibrio finale. La redistribuzione de}]’ aumento 
delle importazioni di B fra i vari paesi fa si che la quota che si riversa 
su A sia molto limitata, cosicché A deve necessariamente ridurre le proprie 
importazioni in misura superiore a quanto accade nel modello di due paesi. 

(*) Nel nostro esempio il moltiplicatore del reddito é pari a 1,69. | 

e) È tuttavia interessante rilevare che il peggioramento della bilancia 
commerciale è, in questo caso, molto più sensibile che nel caso in cui B 
attua una politica di sterilizzazione. 

(*) Vedi par. 7 p. 101. 
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tando la pressione fiscale o riducendo le spese pubbliche in misura 
variabile da periodo a periodo. Il valore dell’aumento della tassa- 
zione, o della riduzione delle spese, è un multiplo del valore delle 
riparazioni. Seguendo la terminologia cara a KEYNES, il paese 
pagante deve sostenere, accanto all’onere « primario », un onere 
« secondario ». In particolari condizioni, tale onere può costituire 
soltanto una frazione dell’onere primario (*). 

Sulla capacità concreta di sostenimento di tale onere e sulla 
eventuale possibilità di attuazione della politica fiscale suggerita 
non possiamo, tuttavia, formulare giudizi. La nostra indagine è 
stata condotta su un livello molto astratto e semplificato. 
L’applicazione dei risultati cui siamo pervenuti a problemi con- 
creti richiede necessariamente la modificazione di numerose ipo- 
tesi — in particolare di quelle relative all’invariabilità del livello 
generale dei prezzi — e la considerazione di fatti istituzionali. 


SUMMARY 


Reparations Payments and the Theory of the National Income 


The purpose of the Author is to examine the possibility of solving the 
problem of reparation payments: (a) by means of an adequate fiscal policy, 
(4) viewed from the standpoint of the theory of income and employment. 

A country that has to pay reparations may meet its liabilities by pro- 
ducing an export surplus, either by raising taxation, or by reducing public 
expenditure. The export surplus is secured by the familiar mechanism of 
«income effects ». 

The object of the enquiry is to ascertain the fiscal burden that has to 
be borne by the paying country in order to obtain in every «period of 
income enlargement » the surplus required for paying the reparations, and 
the effect of such payments on the level of the national income, on employ- 
ment, and on the trade balance of all the countries directly or indirectly 
concerned. For this purpose the A. constructs, on the basis of specified 
hypotheses, a dynamic model of the periodical Robertsonian analyses. 


(+) È possibile dimostrare che se le propensioni marginali all'importazione 
nel paese pagante e nel paese ricevente le riparazioni sono elevate e le loro 
corrispondenti propensioni marginali al risparmio sono basse, e, al tempo 
stesso, se le propensioni marginali all’importazione degli altri paesi sono 
basse e le loro corrispondenti propensioni marginali al risparmio sono elevate, 
in condizioni di equilibrio e nell’ipotesi in cui il paese ricevente segue una 
politica di non sterilizzazione, il valore dell’aumento della imposizione fiscale 
è solo lievemente superiore al valore delle riparazioni da pagarsi. 
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The multiplying formulas obtained from the elaboration of the model 
show : 

(1) that the value of the increase of taxation and of the reduction of 
public expenditures is a multiple of the value of the reparations ; 

| (2) that the fiscal policy of the paying country must be adequately 
elastic ; 

(3) that the principle of the conservation of purchasing power (Ba- 
stable, Ohlin, Iversen) cannot be applied because income varies in a measure 
differing widely from the purchasing power actually transferred, not only 
in the two countries directly concerned, but income variations occur also 
in the other countries; 

(4) that in all countries, with the exception of the country making 
the payments, the situation of the trade balance gets worse. 

The variations in the amount of national income and of the balance 
of trade depend : 

(a) on the economic policy of the country receiving the reparations (the 
operation of a policy of internal expansion by that country is advantageous 
to all countries); 

(b) on the values of the marginal tendencies of the several countries 
favouring consumption, savings, and imports; 

(c) on the number of the countries in the world trade system (the 
greater the number, the less important will be the induced movements of 
foreign trade, and therefore the smaller will be the income multiplicators) ; 

(d) on the relative importance that each of these countries has within 
the circuit of that system. 


RESUME 


Le paiement des réparations et la théorie du revenu national 


L’ Auteur se propose d’examiner la solution possible du probléme du 
paiement des réparations: a) au moyen de |’ application d'une politique fiscale 
appropriée, 5) à la lumière de la théorie du revenu et de |’ occupation. 

Un pays tenu au paiement de réparations peut faire face 4 ses enga- 
gements par la création d’un excédent d’exportations, soit en augmentant la 
pression fiscale, soit en réduisant les dépenses publiques. Le surplus des 
exportations est obtenu grace au mécanisme bien conna des «income effects >. 

Le but de l’investigation est de déterminer la charge fiscale que doit 
soutenir le pays pour obtenir en toute « période de propagation de revenu » 
le surplus nécessaire 4 payer les réparations et, d’autre part, les effets de 
pareil paiement sur le niveau du revenu national et de l’occupation et sur 
la balance commerciale de tous les pays directement ou indirectement in- 
tóressés. A cette fin, l’ Auteur construit, sur la base d’hypothèses déterminées, 
un modéle dynamique Robertsonien d'analyse périodique. 

Los diverses formules tirées du développement du modéle démontrent : 
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1) que la valeur de l'augmentation de l’impôt ou de la réduction des 
dépenses publiques est un multiple de la valeur des réparations ; 

2) que la politique fiscale du pays qui paie doit étre suffisamment 
élastique ; 

3) que le principe du maintien du pouvoir d'achat (Bastable, Ohlin, 
Iversen) ne trouve pas son application en ce que, non seulement dans les 
deux pays directement intéressés, le revenu réel varie en ane mesure fort 
différente du pouvoir d'achat effectivement transféré, mais que variations 
de revenu se produisent aussi dans les autres pays; 

4) que les balances commerciales de tous les pays, sauf de celui qui 
paie, empirent. 

L'importance des variations du revenu et des balances commerciales 
dépend : 

a) de la politique économique suivie par le pays qui reçoit les répa- 
rations (l’application d'une politique d'expansion interne de la part de pa- 
reil pays prouve des avantages à tous les pays); 

b) de la valeur des attributions marginales à la consommation, à l’épargne 
et aux importations des divers pays; 

c) du nombre des pays constituant le système du commerce mondial 
(plus ce nombre est élevé, moindres sont les mouvements du commerce 
extérieur et moindres sont donc les multiplicateurs du revenu); 

d) de l’importance relative occupée par chaque pays dans la sphère de 
ce système. 


ZUSAMMENFASSUNG 


Die Reparationszahlungen und die Theorie des Volkseinkommens 


Der Verfasser stellt sich die Aufgabe die mógliche Lósung des Problems 
der Reparationszahlungen zu prüfen und zwar: a) durch Verwirklichung 
einer entsprechenden Steuerpolitik, è) unter dem Gesichtspunkt der Einkom- 
mens- und Beschàftigungstheorie. 

Ein zu Reparationszahlungen verpflichtetes Land kann den auf sich ge- 
nommenen Lasten nachkommen, indem es einen Exportüberschuss bildet, 
sowohl] durch Erhéhung des Steuerdruckes, als auch durch Herabsetzung der 
óffentlichen Spesen. Der Exportúberschuss wird durch den bekannten Me- 
chanismus der « Income Effects » erreicht. 

Untersuchungsgegenstand ist die Bestimmung der steuerlichen Last, 
die das zahlende Land tragen muss, um in jeder « Periode der Einkommens- 
propagierung » den notwendigen Ueberschuss fuer die Reparationszahlungen 
zu erhalten, und der Wirkungen dieser Zahlungen auf das Einkommensnivean 
und Bescháftigung, sowie auf die Handelsbilanz aller direkt oder indirekt 
interessierten Lánder. Zu diesem Zwecke konstruiert der Verfasser auf der 


Grundlage bestimmter Hypothesen, nach Robertson ein dynamisches Modell 
der periodischen Analyse. 
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Die Multiplikationsformeln, welche man bei der Entwicklung des Mo- 
dells erhált, zeigen : 

1) Dass der Wert der Steuerlastenerhóhung, oder der Herabsetzung 
der óffentlichen Spesen ein Vielfaches des Wertes der Reparationen ist. 

2) Dass die Steuerpolitik des zahlenden Landes ausreichend elastisch 
sein muss. 

3) Dass das Prinzip der Kaufkrafterhaltung (Bastable, Ohlin, Iversen) 
keine Anwendung findet, da nur in den beiden direkt interessierten Lander 
das Realeinkommen sich in sehr verschiedenem Masstabe von der tatsáchlich 
transferierten Kaufkraft ändert, aber Einkommensänderungen auch in an- 
deren Lándern vorkommen. 

4) Dass sich die Handelsbilanzen aller Lander, ausgenommen diejenige 
des zahlenden Landes, verschlechtern. 

Die Hóhe der Aenderungen des Einkommens und der Handelsbilanzen 
hángt ab: 

a) Von der Wirtschaftspolitik des Landes, das die Reparationen erhált 
(die Verwirklichung einer inneren Expansionspolitik von seiten dieses Landes 
bringt allen Lándern Vorteil). 

b) Von den Grenzneigungswerten zum Verbrauche, zur Ersparnis und 
zu den Einfuhren der verschiedenen Lander. 

c) Von der Anzahl der Lander, welche das Welthandelssystem bilden 
(je grósser diese Zahl ist, um so geringer sind die beeinflussten Bewegungen 
des Aussenhandels und daher sind die Multiplikatoren des Einkommens 
um so geringer). 

d) Von der entsprechenden Bedeutung, die jedes der Lander im Kreise 
dieses Systems besitzt. 


RESUMEN 


El pago de reparactones y la teoria del rédito nacional 


Se propone el Autor examinar la posible solución del problema del pago de 
reparaciones: a) por conducto de la actuación de una politica fiscal adecuada, 
b) conforme la teoría del rédito y la ocupación. 

Un país obligado a pagar reparaciones puede cumplir sus compromisos 
en creando una excedencia de exportaciones, ya aumentando la presión fiscal, 
ya reduciendo los gastos públicos. El surplus de exportaciones se lo alcanza 
por medio del mecanismo bien conocido de los « income effects ». 

Es objeto de investigación la determinación del gravamen fiscal el que 
tiene que sustentar al pais que paga, al fin de alcanzar durante cada « pe- 
riodo de propagación del rédito», lo sobrante que necesita para pagar las 
reparaciones, y de las consecuencias de dicho pago sobre el nivel del rédito 
nacional y la ocupación, asi como también sobre la balanza comercial de 
todos los paises que están directa o indirectamente interesados. A tal fin 
constituye el Autor, en base a hipótesis determinadas, un modelo dinámico 


de análisis periódico de Robertson. | 
3 
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Las fórmulas multiplicadoras que se sacan del desarrollo del modelo, 
demuestran: 

1) que el valor del aumento de imposición, o de reducción de los 
gastos públicos, es un múltiplo del valor de las reparaciones ; 

2) que la politica fiscal del pais que paga debe ser bastante elástica ; 

3) que el principio de la conservación del poder de adquisición (Ba- 
stable, Ohlin, Iversen), no encuentra aplicación, en vista de que no solamente 
en los dos paises directamente interesados varia el-rédito real en una me- 
dida muy distinta del poder de adquisición efectivamente transferido, mas 
también variaciones del rédito ocurren asimismo en los demás países; 

4) que las balanzas comerciales de todos los paises, excepción hecha 
del pais que paga, empeoran. 

El importe de las variaciones del rédito y de las balanzas comerciales 
depende: 

a) de la politica económica que sigue el pais el cual recibe las repara- 
ciones (la actuación de una politica de expansión interna por parte de tal 
pais acarrea beneficios para todos los paises); 

5) de los valores de las propensiones marginales para el consumo, el 
ahorro y las importaciones de los sendos países ; 

c) del número de paises constituyendo el sistema de comercio mundial 
(cuanto más grande es este número, tanto más pequeños son los movimientos 
inducidos. del comercio extranjero y, pues, tanto más pequeños los multipli- 
cadores del rédito); 

d) de la importancia relativa que cada uno de ellos ocupa en el ámbito 
de tal sistema. 


RASSEGNE ECONOMICHE 
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L' ECONOMIA SOVIETICA 
REALIZZAZIONI NEL 1951 E PROSPETTIVE PER IL FUTURO 


Come dal 1938 l’Unione Sovietica ha cessato di pubblicare, in genere, 
statistiche ufficiali con cifre assolute, limitandosi da allora ad esprimere i 
risultati di produzione con assai meno accessibili percentuali: cosi sembra 
che a partire dal 1950, anno di conclusione della prima pjatiletka post- 
bellica di ricostruzione e sviluppo, i dirigenti dell’ economia sovietica abbiano 
anche deciso di serbare il silenzio più profondo sugli obbiettivi lontani della 
foro politica. Il piano del 1951 non è stato pubblicato, come non lo è stato 
quello per il 1952, nè è stato in alcun modo significato se lo sviluppo del- 
l'economia sovietica successivo all'anno 1950 debba, come sembra razionale 
supporlo, intendersi inquadrato nella vasta cornice d’un secondo piano quin- 
quennale postbellico. Come di consueto, comunque, |’ Ufficio Centrale di Sta- 
tistica presso il Consiglio dei Ministri dell URSS ha, anche quest’ anno, 
emanato un Comunicato sulle realizzazioni conseguite nel corso del 1951, 
sia pur privo di precisazioni in cifre ed abbondante di percentuali che solo 
lasciano l’ardua, ma non sempre insormontabile, difficoltà della loro interpre- 
tazione. I dati e l’informazione di questo Comunicato (1) — integrati con 
la considerazione delle valutazioni provvisorie per il 1951 contenute nel discorso 
di L. P. Berija all'adunanza del 6 novembre del Soviet della città di Mosca (2), 
e con la valorizzazione di ulteriori informazioni, di interpretazioni e di rilievi 
critici della fondamentale pubblicistica economica sia ressa che occidentale 
sull’argomento — hanno costituito la fonte per la redazione di questa rassegna 
dell'economia sovietica nel 1951 e delle sue prospettive per il futuro. 


1. L'attuazione del piano di produzione nel sellore industriale. - 
Il piano annuale della produzione lorda industriale è stato nel 1951 comples- 
sivamente realizzato dall'industria nazionale sovietica nella misura del 103,5 
per cento. Ad eccezione del Ministero dell’ industria forestale dell’ URSS e 
delle imprese del Ministero delle vie di comunicazione, tutti gli altri mini- 
steri hanno o raggiunto o sorpassato le quote di produzione stabilite dal piano. 
Tuttavia. malgrado tale soddisfacente risultato complessivo, e benchè anche 
il compito assegnato dal Governo all industria — di una produzione, cioè, di 
contingenti di beni industriali ed alimentari in eccedenza alle quote prefissate 
dal piano annuale — sia stato largamente assolto, alcuni ministeri non hanno 
nel 1951 attuato il piano relativamente a numerosi beni di produzione ritenuta 
obbligatoria, Molte imprese, per di più, hanno sorpassato le quote prestabilite 
per la produzione complessiva a spese della fabbricazione di generi secondari, 
non attuando nel contempo il piano di produzione di merci rigorosamente 


contemplate dal piano statale. 
(1) Cfr, « Isviestija », Ob itohach vypolnienija yosudarstvennovo plana razvi- 
tija narodnovo chozjajstva SSSR v 1951 godu, Moskva, 29-1-1952. Pron | 
(2) Cfr. «Pravda», 34-ja godovsc-cina Velikoj oktjabrskoj sotzialisticeskoj 
revoliutzii (Doklad L. P. Berija na torjiestvennom zasedanii Moskovskovo Sovieta 
6 nojabrija 1951 goda), Moskva, 7-11-1951. 
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Tl processo di ulteriore miglioramento della caratteristiche qualitative 
della produzione industriale e di allargamento dell’assertimento sì è svelto 
nel 1951 con ritmo regolare. Non in tutti i rami dell'industria, perú, seno 
stati pienamente assolti i compiti assegnati dal piano di Stato quanto alla 
produzione e alla fornitura di beni nell’assertimento e nella qualità stabilità. 
In questo senso il piano annuale non è stato pienamente realizzato: dal Mi- 
nistero della siderurgia — quanto alla produzione di alcunì tipi dì laminati 
pesanti; dal Ministero dell’ industria meccanica pesante — quanto alla pro- 
duzione di caldaie a vapore a di turbine a vapore; dal Ministaro dell industria 
meccanica leggera e di strumenti — quante alla produzione di aleani tipi 
di impianti per |’ industria chimica, di compressori e di macchine calcolatrici; 
dal Ministero dell’ industria dì costruzione di macchine agricole — quanto 
alla produzione di seminatrici autotrainate, di vagliatricì, dì cermitrìcì e di 
altro macchinario per l’agriceltura; dal Ministero dell industria del materiali 
da costruzione dell’ URSS — quanto alla produzione di aleuni tipi dì ce- 
mento, e infine dal Ministero dell’ industria forestale dell’ URSS — quanto 
alla produzione di alcuni tipi importanti di legname da opera. 


2. L'incremento della produzione industriale. - Malgrado le suac- 
cennate insufficienze nell'attività produttiva delle imprese di alcuni Ministen, 
il ritmo della produzione industriale soviética s'è mantenuto intenso per tatto 
il corso dell’anno. L'incremento complessivo della produzione lorda dell’in- 
dustria nazionale sovietica nel suo insieme è stato nel 1951, rispetto al 1950, 
pari al 16 per cento. L' Economic Commission for Europe delle Nazioni Unite 
ha calcolato (1) la seguente serie di indiei della produzione industriale lerda 
nell’ Unione Sovietica : 


Dati sulla produzione industriale 


Yelore lordo della produzione industriale | Indic 
— imiliar& di rebli ai prezzi M | ese = ee 
1937 395,5 (SS 
1940 138,5 100 
1945 106.0 TI 
1947 1388 ss 
1948 163,0 138 
1849 194 8 i 
1950 239.6 3 
1951 275.5 a) 1 


a) Questa cifra, però (e quindi anche il corrispendente indice), è stata dalla 
suddetta Commission esleolsts in base all'applicazione della percentuale dì imers 
mento — 15 anzichè 16 — della produzione industriale dell’ URSS nel 1951 rispetto 
al 1950, annuncista ds Berija nel citato discorso del 6 novembre A preserndore da 
ciò, il suo valore indicative è puramente formale, in quante, come sì dirà ancora 
in seguito, a partire dal 1950 i calcoli sovietici della produzione industriale nea 
vengono più fatti sulla base dei preszi 1996-27. 


(1) Cfr. Economie Survey of Europe im 1951, Genère, 162 


L economia sovietica. Realizzazioni nel 1951 e prospettive per il futuro 119 


I 78 principali prodotti industriali elencati nel Comunicato gover- 
nativo presentano per il 1951 i seguenti risultati rispetto alla produ- 


zione del 1950: 


Alcuni dati riguardanti la produzione industriale nel 1951 


(1950 — 100) 


Ghisa . 

acciaio . 

laminati 

tubi di ferro . 

rame . 

piombo . 

zinco 

carbone . È 

petrolio grezzo . 

gas naturale . 

petrolio illuminante 

combustibili per mo- 
tori Diesel. 

energia elettrica 

turbine a vapore 

turbine idrauliche 
giganti . 

turbogeneratori . 

idrogeneratori 

macchine elettriche 
pesanti . 

motori elettrici . 

lampadine elettr. 

macchine utensili 
pesanti e speciali 

attrezzatura per l’in- 
dustria chimica . 

macchine agricole . 

seminatrici a tratt. 


136 
115 
115 


coltivatr. a trattore 
mietitrebbiatrici 
locomotori per linee 
magistrali . 
autobus. 
motociclette . 
escavatrici 
macchine calcolatr. 
cuscinetti a sfere 
soda alla calce . 
soda caustica 
coloranti À 
fertilizzanti miner. 
anticrittogamici . 
caucciù sintetico 
cemento 
mattoni . 


materiali fessibili 
per tetti 


ardesia , > 

case Sainte j 

produzione legname 
da opera 

carta 

biciclette 

macchine da cucire 

orologi . . . 

apparecchi oral 


apparecchi radiori- 
ceventi 


grammofoni 

pianoforti verticali 
e 2 coda 

cotone grezzo 

cotonate 

linerie . 

lanerie . 

seterie . À 

calze e calzini . 

calzature di cuoio. 

calzature di gomma 

prodotti ittici 

carni 

salumi . 

burro 

latticini 

latte ca, 

formaggio . 

oli alimentari 

dolciumi 

zucchero 

alcool 

vino d' uva 

vini spumanti 

birra . E 

conserve a 

fiammiferi . 

sigarette 


. Quest’elenco ufficiale della produzione industriale sovietica nel 1951, 
apparentemente caratterizzato da un ermetismo scoraggiante, è in effetti 
suscettibile di interpretazione assai significativa. Integrando, infatti, le cifre 
stabilite nel Survey per il 1951 delle Nazioni Unite per una parte della 
produzione sovietica del 1950 con le valutazioni provvisorie calcolate in 
base alle percentuali per il 1951 degli stessi prodotti dei settori energe- 
tico, siderurgico e dell’industria leggera, prospettate nel Comunicato go- 
vernativo, si ottiene il seguente quadro dello sviluppo della produzione 


industriale dell URSS. 
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Evoluzione della produzione industriale dell’ URSS 


0/9 d'aumento 


Unita 1937 1945 1950 | 1954 (1) e ST seer 

Energía : 

Energia elettrica . | miliardi di kwh 36,4 45 90,3 | 104 185 

Petrolio grezzo milioni di tonn. | 28,5 | 19,5 37,8 | 42,3 | 45,8 

Carbone e lignite . — 127 150 260 |284 119 
Siderurgia : 

Indice produzione 

industriale 1940 = 100 69 64 173 (199 188 

Ghisa . milioni di tonn. | 14,5 9 19,4 | 22,1 52 

Acciaio — 17,7 12,5 MIT SELS | 76 

Laminati — 12,9 — 20,8 | 23,8 | 83,8 

Rame . 1.000 tonnellate | 97,5 = 255 290 197 

Cemento . milioni di tonn. 5,5 6,4(2)] 10,3 | 12,3 120 

Fertilizzanti chi- 

mici ee — 2,6(5) — 5,1 5,4 | 107 

Industria leggera : Î 

Cotonate . miliardi di metri | 3,4 3 (3) 3,8 4,6 | 35 

Lanerie . . | milioni di metri |105 136 (*) [167 {188 | 79 

Calzature di cuoio | milioni di paia [164 135 (*) ¡205 [239 | 45,1 

| 


(2) Valutazioni provvisorie calcolate in base alle percentuali ufficiali pubblicate 
nel Comunicato dell' Ufficio Centrale di statistica dell’ URSS. 

(3) 1948. 

(9) 1940. 


La tabella pone in evidenza come lo sviluppo della produzione industriale 
sovietica sia stato nel 1951 assai rapido e come, se tradotto in cifre assolute, 
esso si presenti come il piú importante rispetto a qualsiasi anno precedente 
a partire dall’epoca dello sviluppo della grande industria nell’ Unione Sovietica. 
Avendo sorpassato 280 milioni di tonnellate, nell’ambito della produzione 
carbonifera l'URSS mantiene e consolida tra i produttori mondiali quel se- 
condo posto ch’essa già nel 1950 aveva tolto alla Gran Bretagna. Oltracciò, 
i progressi realizzati nell’ industria pesante, cui l’ultimo piano quinquennale 
aveva già accordato un’ampiezza tutta particolare, e che, come bene appare 
dalla tabella, è stata in sostanza — certamente a spese della produzione dei 
beni di consumo (1) — la principale beneficiaria del piano di Stato del 1951, 


(1) In base alle valutazioni della nominata Commissione economica per l' Eu- 
ropa delle Nazioni Unite la produzione complessiva delle industrie meccaniche 
sovietiche sarebbe aumentata del 130 per cento tra il 1940 e il 1950, per salire ancora 
del 21 per cento nel 1951; .quella dei beni di consumo, per contro, non sarebbe 
aumentata che del 17 per cento nel corso del medesimo decennio (dal 1940 al 1950). 


L’ economia sovietica. Realizzazioni nel 1951 e prospettive per il futuro 121 


hanno permesso all’ URSS di assicurarsi il secondo posto anche nella side- 
rurgia mondiale. Cionondimeno, |’ aumento relativo della produzione industriale 
sovietica è stato nel 1951 sensibilmente inferiore ai tassi d’ incremento an- 
nunciati per ciascuno degli anni precedenti del quarto piano quinquennale. 
Per quasi tutte le industrie di base, ad esempio, si constata un ritmo di 
aumento relativo più lento nel 1951, benchè gli aumenti assoluti siano stati 


più importanti che negli anni precedenti. 


————-—--+-+--+-+--+--€+&Cfff&f£«+»mu*qt_ LL 


Produzione Indici 

ras ani in milioni di tonnellate (anno precedente = 100) 

1940 1949 | 1950 1951 1949 | 1950 | 1954 

Ghisa = = x 15,0 16,6 19,4 22,1 119 117 114 
Acciaio . 5 3 18,3 23,3 27,3 31,3 125 117 115 
Laminati 5 : 13,1 17,9 20,8 23,8 127 116 115 
Carbone e lignite . 160 234 260 285 113 111 108 
Petrolio greggio . 31,0 33,5 37,8 42,3 114 113 112 
Elettricità () . . 482 78 90,3 104 116" re" PTT 
Cemento . a È 5,8 8,1 10,3 133 126 126 119 


(1) miliardi di kwh. 


L’ indiscutibile divario tra gli aumenti assoluti e quelli relativi può essere, 
forse, in parte spiegato col fatto che il progresso industriale ha finito col 
prendere, come è normale, nell’ Unione Sovietica una cadenza meno rapida 
dopo la sollecita riparazione dei danni di guerra e dopo che la produzione 
è giunta a superare largamente i livelli del periodo prebellico. Approfondendo, 
però, le possibili cause del rilevato rallentamento, il citato Survey per il 1951 
delle Nazioni Unite non esita ad attribuirlo principalmente ad un cambiamento 
di base, ossia all’intervenuta adozione d’un sistema nuovo e meglio equilibrato 
di determinazione dei prezzi ai fini della valutazione della produzione, in 
sostituzione dell'ormai superato sistema dei « prezzi del 1926-27 », che si 
risolveva nella sovraestimazione dei tassi d’ espansione (1). Comunque sia — ed 
anche a prescindere dal giudizio sulla plausibilità o meno dell'ipotesi recen- 
temente espressa, di uno stadio di «diminishing returns» che potrebbe 
anche esser stato raggiunto dall’ economia dell’ URSS —, il divario in que- 
stione suggerisce induzioni di non secondaria importanza circa gli sviluppi 
nel futuro della produzione industriale sovietica. Ragionando, infatti, con il 


(1) Importanti informazioni a questo riguardo sono state date da P, Moskvin 
in un suo articolo sul calcolo dell'indice del volume fisico del prodotto nazionale, 
pubblicato sul « Vestnik Statistiki » Moskva, N. 2, 1951. Quest'articolo e quello di 
B. MIROSONICENKO, Planirovanie promysclennovo proizvodsiva (La pianificazione 
della produzione industriale), in « Planovoe Chozjajstvo », Moskva, N. 3 - 1951, co- 
stituiscono, fino ad oggi, la sola fonte ufficiale disponibile in merito al mutamento 
intervenuto nell? URSS sul metodo di calcolare il valore lordo della produzione 


industriale. 
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«The Economist» (1), è logico che le prospettive debbano variare, a se- 
conda che a metro dell'evoluzione successiva si prendano i recenti aumenti 
assoluti oppure il tasso corrente di sviluppo. L'adozione del primo metodo 
— supponendo, in base all'andamento fin qui registrato, una media annua 
di aumento di 20-25 milioni di tonnellate per il carbone, di oltre 4 milioni 
di tonnellate per il petrolio, di circa 4 milioni di tonnellate per l’acciaio e 
di circa 3 milioni di tonnellate per la ghisa — comporterebbe il raggiungi- 
mento delle mete indicate da Stalin, nel febbraio del 1946 (2), verso il prin- 
cipio del prossimo decennio. Se come misura più appropriata si voglia, invece, 
considerare il tasso annuo di aumento — che varia tra il 10, circa, di incre- 
mento per il carbone ed il 15 per cento per l’acciaio — la realizzazione dei 
suddetti obbiettivi potrebbe essere un fatto compiuto nel 1957. Ora, in con- 
siderazione delle suesposte ragioni a spiegazione del rallentamento del ritmo 
di aumento relativo, una espansione produttiva sempre nella medesima pro- 
porzione appare improbabile. Supponendo, quindi, piuttosto, che l'andamento 
dell aumento nei prossimi anni si mantenga generalmente tra |’ incremento 
effettivo in cifre assolute dell’ultimo anno e |’ aumento percentuale dell’ul- 
timo anno, parrebbe lecito concludere con il « The Economist» che la pro- 
duzione sovietica dovrebbe raggiungere le mete indicate da Stalin prima della 
fine del decennio corrente, e che verso il 1955 — ultimo anno dell’attuale 
« supposto » secondo piano quinquennale postbellico — l’ URSS dovrebbe 
all'incirca produrre 400 milioni di tonnellate di carbone, 50 milioni di ton- 
nellate di acciaio, 40 milioni di tonnellate di laminati, 35 milioni di ton- 
nellate di ghisa e 60 milioni di tonnellate di petrolio. 

Ma è ora di ritornare da questa digressione interpretativa all’ esposizione 
descrittiva delle realizzazioni sovietiche nel 1951. Nel corso dell’anno consi- 
derato, sempre secondo l'informazione del Comunicato governativo, l'economia 
nazionale dell’ URSS è stata provveduta, in corrispondenza al piano statale 
per i rifornimenti, di quantitativi di materie prime, di materiali, di combu- 
stibile, di energia elettrica e di attrezzature assai più ingenti di quelli as- 
segnati nel corso del 1950. 

È proseguito ininterrottamente per tutto il 1951 il processo di ulteriore 
miglioramento del livello di sfruttamento delle attrezzature industriali. Nel 
ramo siderurgico l'utilizzazione del volume utile degli alti forni ha potuto 
esser migliorata in ragione del 5 per cento in confronto all’anno precedente. 
Il ricavo medio di acciaio dei forni Martin è aumentato di circa il 5 per 
cento. Nelle imprese del Ministero dell’ industria petrolifera è stata accelerata 
la velocità delle trivellazioni a scopo di sfruttamento. Nella produzione di 
sottoprodotti purificati della nafta è stato registrato un notevole incremento. 


(1) «The Economist », Soviet Balance Sheet for 1951, London, February 9, 1952. 

(2) Cioè, 60 milioni di tonnellate di acciaio e di petrolio, 50 milioni di ton- 
nellate di ghisa e 500 milioni di tonnellate di carbone, da raggiungersi nel corso 
di due o tre piani quinquennali. (Cfr. a proposito, L. ILICEv e P. SATIUKOV, Veli- 
cestvennaja prohramma stroitielstva kommunizma, in «Pravda», Moskva, 9 fevralija 
1952 g.). 
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Nelle imprese del Ministero dell'industria carbonifera la produttivita delle 
macchine combinate da miniera 6 salita del 19 per cento. Pure migliorati 
sono stati il grado di utilizzazione degli impianti per la produzione di gomma 
e di ammoniaca sintetiche nelle fabbriche del Ministero dell’ industria chi- 
mica, ed il livello di sfruttamento delle attrezzature nell’ ambito dell'industria 
cotoniera e di quella cementifera. 

Il consumo di materie prime, di materiali, di combustibile e di energia 
elettrica per unità di prodotto é risultato nel 1951 diminuito rispetto al 1950, 
ed in numerosi rami industriali è stata pure registrata una contrazione di 
tale consumo in confronto alle norme prestabilite. Il piano di riduzione dei 
costi della produzione industriale, fissato per il 1951, è stato sorpassato : ne 
è conseguito un risparmio di 26 miliardi di rubli, non calcolando il risparmio 
derivato dalla riduzione dei prezzi all’ingrosso delle materie prime e dei 
semilavorati. Questi risultati hanno permesso al Governo di procedere, in 
data 1° gennaio 1952, ad una ulteriore diminuzione dei prezzi all'ingrosso 
dei metalli, del macchinario e delle attrezzature, del combustibile e dei pro- 
dotti chimici, nonchè di abbassare le tariffe per |’ energia elettrica e termica 


e quelle dei trasporti merci. 


3. L’elevamento del livello tecnico e di meccanizzazione dell’ eco- 
nomia nazionale. - Risultati soddisfacenti sono stati ottenuti nel 1951 dal- 
l’ Unione Sovietica nella sfera dell'adozione di macchinario di nuova inven- 
zione. Il ramo delle costruzioni meccaniche ha potuto mettere a punto nel 
corso dell’anno la fabbricazione di circa 500 nuovi tipi e marche di macchine 
e di meccanismi, atti ad assicurare |’ ulteriore progresso tecnico dell’economia 
nazionale. Sono stati prodotti nuovi tipi di potenti turbine a vapore e di 
caldaie d’alta pressione, di idroturbine e di idrogeneratori, di interruttori 
aerei, di scaricatori d'alta tensione per la trasmissione dell’ energia elettrica 
a grande distanza. 

Per la meccanizzazione dei lavori pesanti connessi con la costruzione di 
impianti idraulici giganti sono state prodotte potenti macchine aspirafango 
e draghe, escavatrici semoventi semplici e multiple ad alto rendimento, gi- 
gantesche impastatrici per fabbriche di cemento a funzionamento automatico, 
ed autocarri da 25 tonnellate. 

Dall’industria meccanica è stata messa a punto la produzione di circa 
150 nuovi tipi ad alta produttività di macchine per il taglio dei metalli, di 
presse e di forgiatrici, una considerevole quantità di nuovi modelli di stru- 
menti di lega dura, ed attrezzatura perfezionata per i rami petrolifero, chimico, 
leggero ed alimentare dell’ industria e per il settore dei trasporti. 

E così come il livello tecnico, anche quello di meccanizzazione ha potuto 
nel corso del 1951 esser notevolmente aumentato in tutte le branche del- 
l’economia nazionale sovietica. Nell'industria carbonifera, poichè la mecca- 
nizzazione dei lavori connessi con la produzione ed il trasporto sotterraneo 
del carbone era stata ultimata già nel 1950, fu possibile nel 1951 iniziare 
l'adozione di nuovi tipi di macchine combinate da miniera per il trattamento 
degli strati sottili e di quelli a forte pendenza, ciò che permise di accelerare 
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la meccanizzazione delle operazioni di carico del fossile; per oltre 1500 mac- 
chine combinate e perforatrici e 1350 linee automatiche per il lavoro a catena 
sono stati applicati sistemi di telecomando. 

Il volume dei lavori meccanizzati nelle imprese del Ministero dell’indu- 
stria forestale dell’ URSS è aumentato nel 1951, rispetto al 1950, di 1,7 volte 
nell’ambito del taglio e del trasporto in foresta, e di 2,2 e 1,2 volte rispet- 
tivamente nell’ambito delle operazioni di carico e di trasporto fuori foresta. 

È altresì continuata nel 1951 l'introduzione, in tutti i rami dell'economia 
nazionale sovietica, di nuovi processi tecnologici ad alta produttività e la 
esecuzione di lavori per l'ulteriore automatizzazione della produzione. Nelle 
imprese del Ministero della siderurgia 1’ 87 per cento della fusione comples- 
siva dell’acciaio ha potuto essere effettuata in forni Martin muniti di rego- 
lazione automatica del regime termico. È stata aumentata la produzione di 
profili « periodici » di laminati, idonei ad assicurare luna notevole economia 
del consumo di metallo nel corso della lavorazione successiva. 

Nelle fabbriche del settore metallurgico leggero l’introduzione di nuovi 
metodi e di una tecnologia perfezionata per la raffinazione e per il tratta- 
mento organico dei minerali, dei concentrati e della ganga, ha permesso di 
elevare il grado di estrazione dei metalli non ferrosi e di quelli rari. 

Nell’industria petrolifera è stato considerevolmente potenziato l’impiego 
del sistema di trivellazione a turbina. L’intensificata applicazione del metodo 
di estrazione del petrolio mediante il mantenimento delle pressioni degli 
strati ha potuto assicurare un più completo ricavo del prodotto dai giaci- 
menti. L'introduzione di nuovi processi tecnologici di distillazione, operata 
con macchinario di produzione nazionale, ha permesso di aumentare la pro- 
duzione dei sottoprodotti e di migliorarne le caratteristiche qualitative. 

Nel settore delle costruzioni meccaniche ulteriore diffusione è stata as- 
sicurata ai metodi d'avanguardia della lavorazione dei metalli: taglio ultra- 
rapido e trattamento elettrico e termico. Sono state adottate macchine auto- 
matiche e semiautomatiche per il controllo delle misure dei pezzi di ricambio 
di produzione in grandi serie. 

Importanti lavori sono stati pure effettuati per la automatizzazione organica 
delle centrali idroelettriche e per l’automatizzazione dei processi termici 
degli aggregati di caldaie delle stazioni elettriche. Il numero delle centrali 
idroelettriche zonali dotate di comando automatico degli aggregati è giunto 
a superare il 90 per cento. 


4. La realizzazione del piano nell'agricoltura. - Per la puntualiz- 
zazione dei risultati relativi alla realizzazione del piano annuale nell’ambito 
dell'economia agricola, |’ Ufficio Centrale di Statistica riflette nel suo Comu- 
nicato i dati resi noti dall’ Ispettorato Supremo per |’ Agricoltura, presso il 
Consiglio dei Ministri dell URSS. Secondo questi dati, nel 1951 il raccolto 
complessivo delle colture cerealicole, benchè avversato dalle sfavorevoli con- 
dizioni atmosferiche specialmente registratesi nelle zone del Volga, della 
Siberia occidentale e del Kazachstan, sarebbe ancora asceso a 7 miliardi e 
40) milioni di pudi, ciò che, espresso in tonnellate, darebbe la cifra di 121,5 
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milioni, contro 124 milioni nel 1950. La produzione dei cereali alimentari — 
frumento e segale — sarebbe stata, tuttavia, superiore a quella del 1950. Il 
rendimento complessivo del cotone avrebbe sorpassato quello degli anni pre- 
cedenti e si sarebbe perciò avvicinato ai 5 milioni di tonnellate. Il raccolto 
della barbabietola da zucchero, superando 27 milioni di tonnellate avrebbe 
all'incirca pareggiato il livello raggiunto nel 1950. 

L’area seminativa delle colture agricole essendo aumentata di 6,7 milioni 
di ettari rispetto al 1950, il totale della superficie coltivata dell’ URSS avrebbe, 
in cifre assolute, raggiunto, nel 1951, 152,7 milioni di ettari. Particolarmente 
allargati risulta siano stati i seminati del cotone, della barbabietola da zuc- 
chero, del girasole e di altre colture industriali. Un notevole incremento 
vien pure segnalato per la semina delle erbe annuali e di quelle perenni, 
delle tuberose da foraggio e delle colture da silos. 

Sempre secondo il Comunicato governativo, nel 1951 le aziende agrarie 
collettivizzate (kolehozy) e quelle statali (sovchozy) hanno attuato con suc- 
cesso il piano di semina dei vernini per i raccolti del 1952. L’aratura di 
campi per le semine dei marzuoli del 1952 ha superato di 5,4 milioni di 
ettari l’area allo stesso scopo lavorata nell'autunno del 1950. 

La base tecnica dell’agricoltura è stata nel 1951 ulteriormente raffor- 
zata. Benchè, infatti, il numero dei trattori affluiti durante l’anno all’eco- 
nomia agricola sia stato inferiore a quello del 1950 (137 mila trattori cal- 
colati in unità da 15 HP, contro 180 mila nel 1950 e 150 mila nel 1949), 
lo scompenso ha però potuto esser colmato dall’aumentata immissione di 
mieti-trebbiatrici (53 mila, di cui 29 mila autotrainate, contro 46 mila nel 
1950 e 29 mila nel 1949), nonchè dalla fornitura di 59 mila autocarri e di 
oltre 2 milioni di strumenti e di attrezzi per uso agricolo vario. 

L’arricchimento del patrimonio tecnico — il solo numero di trattori in 
servizio nell’agricoltura avrebbe, considerato il suddetto aumento, raggiunto 
la cifra di 767 mila unità (1) — ha conferito alla meccanizzazione dei la- 
vori campestri ulteriore impulso. Le stazioni di macchine e di trattori (MTS) 
sono riuscite nel 195! ad effettuare oltre i due terzi dei lavori agricoli nei 
kolchozy. In queste stesse aziende Ja meccanizzazione è giunta ad abbrac- 
ciare quasi l’intera aratura e tre quarti delle semine: oltre il 60 per cento 
della superficie a granarie ha potuto esser servito con macchine combinate. 
Nei sovchozy, poi, i lavori agricoli fondamentali sono stati meccanizzati 
pressochè interamente. 

Il contemporaneo sviluppo dell’ elettrificazione dell'economia agricola ha 
permesso nel 1951 un intensificato impiego — nei kolchozy — dell’energia 
elettrica nell’ambito della lavorazione del grano, della preparazione dei man- 
gimi, della fornitura dell’acqua, della mungitura, della tosatura degli ovini. 


(1) La rilevanza «in assoluto » di questa cifra, tuttavia, sminuisce, se rela- 
zionata ad esempio al corrispondente parco degli Stati Uniti, fino a ridursi al 
rapporto 0,4: 2,3 per 100 ettari di superficie seminata, vigente alla fine del 1950. 
Per compenso, però, ai trattori statunitensi 1’ URSS contrapponeva alla stessa data 
muli e cavalli nella proporzione 9,4 : 5,5 per 100 ettari di superficie seminata. 
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Anche il piano aunuale relativo al collocamento di barriere frangivento 
é stato realizzato: le aziende collettivizzate e quelle forestali, le MTS, le 
stazioni di rimboschimento e le aziende di Stato delle zone steppose e di 
quelle semisteppose dell'emisfero europeo dell’ URSS hanno effettuato du- 
rante il 1951 piantagioni di fasce boschive su una superficie globale di 745 
mila ettari. 

Il settore dell'allevamento è stato oggetto nel 1951 di attenzione parti- 
colare. L'arricchimento del patrimonio zootecnico conseguito durante l’anno 
è stato caratterizzato dalle seguenti percentuali ufficiali di aumento in rap- 
porto al 1950, rispettivamente riferite all'incremento produttivo registrato nelle 
aziende agrarie collettivizzate ed in quelle statali: bovini, 12 e 15; suini, 
26 e 21; ovini e caprini, 8 e 11; equini, 8 e 14. Il patrimonio dei volatili 
da cortile è aumentato nei kolchozy di 1 volta e mezza, e nei sovchozy in 
ragione del 27 per cento. Complessivamente, per tutte le categorie di aziende 
pubbliche e private — kolchozy, sovchozy, agricoltori, operai e impiegati — 
il patrimonio zootecnico sovietico è aumentato nel 1951 di circa 14 milioni 
di capi di bestiame: specificatamente, tra l’altro, di 1 milione e 600 mila 
unità di bovini; di 2 milioni e 600 mila suini; di 8 milioni e mezzo di 
ovini e di caprini, e di circa 1 milione di equini. Il patrimonio complessivo 
di volatili da cortile ha segnato un incremento di oltre 60 milioni di unità. 
Con tali notevoli risultati conseguiti nel 1951 nel settore dell’allevamento, 
il patrimonio zootecnico sovietico, decimato dalle falcidie della guerra (1), 
può ormai considerarsi alla vigilia della sua integrale ricostituzione (v. la 
tabella alla pagina seguente) (2). 

Come appare da questa, sia pur incompleta tabella, l'agricoltura sovietica, 
tenuto conto delle avversità atmosferiche, che non vanno sottovalutate, 


(1) In base all'informazione ufficiale (Cfr. N. VOZNESENSKY, Voennaya Ekono- 
mika SSSR, Moskva, 1947, pag. 160) le perdite di bestiame subite dall’ URSS nelle 
zone occupate ascesero a: 7 milioni di equini (degli 11,6 milioni), 17 milioni di 
bovini (dei 31 milioni), 27 milioni di ovini e caprini (dei 43 milioni). I trattori 
perduti furono 137 mila e 49 mila le mieti-trebbiatrici. 

(2) A. Sc-CERBAKOV [Za dalniejscij podiom obsc-cestvennovo jivotnovodstva 
(Per l'ulteriore incremento dell'allevamento del bestiame socializzato) «Isviestija», 
Moskva, 6 giugno 1951. Cfr. «Economia Internazionale», Genova, 1951, Vol. IV, 
n. 4, pag. 1055] ha stabilito un interessante confronto tra la tendenza del patri- 
monio zootecnico ad aumentare nell'URSS ed a diminuire nei paesi capitalistici. 
Secondo lo Sc-cerbakov, il livello anteguerra del patrimonio di bestiame produttivo 
e di volatili da cortile delle aziende collettivizzate è stato oltrepassato nell’URSS, 
nel corso del primo piano quinquennale postbellico, in ragione delle seguenti entità 
percentuali: 40 per i bovini, 63 per gli ovini e i caprini, 49 per i suini e 100 per 
cento per i volatili da cortile. Per contro: dal 1944 al 1949 il patrimonio dei ho- 
vini è diminuito negli Stati Uniti del 10 per cento; la consistenza numerica degli 
ovini presentava in Australia nel 1949, rispetto al 1938, una contrazione dix 5 mi- 
lioni di capi: nello sfesso anno, negli Stati Uniti, in Inghilterra ed in Francia la 
diminuzione patrimoniale, nei confronti di questi ultimi, risultava rispettivamente 
del 33, del 30 e del 25 per cento. 
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avrebbe nel 1951 realizzato in complesso risultati che, se pur non reggono 
il confronto con quelli di tutt'altra rilevanza conseguiti dall'industria, deb- 
bono tuttavia esser considerati, se non soddisfacenti, almeno normali. Ep- 
però non appaiono persuasive certe supposizioni correnti, che tendono ad at- 
tribuire tale — certamente scontata — differenza di sviluppi a reazioni e 
turbamenti che nell’ambito dell'agricoltura si sarebbero, forse, verificati in 
sede di applicazione di certi provvedimenti governativi decretati per il 1951. 
Se lo strano silenzio del Comunicato ufficiale sullo svolgimento della seconda 
tappa del programma di fusione dei kolchozy — con meta la creazione di 
« agrocittà » destinate a sostituire le attuali disperse case coloniche — sembra 
poter confortare tali sospetti, la normalità, d’altra parte, dei risultati con- 
seguiti nell’agricoltura nel 1951 induce piuttosto a considerarli con precau- 
zionale diffidenza (1). 


Prodotti agricoli e derrate alimentari nell’ URSS 


0/9 d'aumento 
Prodotti Unità 1937 | 1945 1950 | 1951 (1) nel 1951 
rispetto al 1937 
Cereali . . . . .| milioni ditonn. |120,3 | 80 |127 | 124,5 5,6 
Barbabietole da zuc- | 
COSO fea ~ 21,86, — 27,25) 27 22 
Cotone aloni — 2,6 ! — | 375 48 71 
Bovini . . . . .| milioni di unità | 58,9 | 47 57,2 | 58,8 | — 0,16 
IE En gel oo = 20,5 | 10,5 13,7 | 145 | —29 
SUIS HA: pie; — 21,5 1 10,5 24,1 | 26,7 + — 29 
Ovini e Caprini . — 91,6 | 69,5 99 107,5 17 
Burro . . . . . | 1.000 tonnellate |185 |285(?) |325 | 344 85,9 
Zucchero . . . . | miliardi di tonn. 24 | 16) 2,5) 2,9 20 


(*) Valutazioni provvisorie calcolate in base alle percentuali ufficiali pubblicate 
nel Comunicato dell’ Ufficio Centrale di Statistica dell’ URSS. 
(7) 1948. 


(1) L'importanza del probabile arrenamento — almeno temporaneo — del pro- 
cesso di realizzazione del progetto di costituzione di super-aziende collettivizzate, 
non va, perd, sotto altro rispetto, sottovalutato. Sorvolando sulle motivazioni ufficiali 
— per cosi dire ad usum agricolarum — e sulle apparenze, che non devono illudere, 
di vacua gigantomania, le vere ragioni alla base di tale provvedimento di fusione 
aziendale (di carattere prettamente evolutivo, e non già « rivoluzionario », come ta- 
luni erronvamente ritengono) possono, in sostanza, esser sintetizzate così: necessità 
di un potenziamento, marxisticamente coerente, dell'efficienza produttiva dei ni 
chozy mediante un irrigidimento del controllo statale e lango le linee d'una pit 
compatta organizzazione collettivistica della produzione agricola, e della pur 
limitata produzione privata ad uso domestico. Conclusioni plausibili, d altra parte, 
sulle possibili cause del supposto accantonamento provvisorio di quer andina 
della più recente politica agraria del Cremlino possono essere derivate, ben più che 
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5. I risultati del piano nel settore dei trasporti. - Il piano an- 
nuale per i trasporti merci per ferrovia risulta esser stato superato. Il 
volume del traffico merci ferroviario dell’ URSS ha sorpassato nel 1951 del 
12 per cento quello del 1950 (1). Il piano complessivo del carico medio gior- 
naliero è stato realizzato nella misura del 103 per cento. Pure assolto con 
eccedenza rispetto alle norme prefissate è stato il compito affidato alle fer- 
rovie di accelerare la rotazione dei carri merci. Il consumo di combustibile 
per chilometro-tonnellata ha potuto subire, rispetto al 1950, una contrazione 
del 3 per cento. Tuttavia, le quote prestabilite per il miglioramento del ser- 
vizio ferroviario non sono state nel 1951 raggiunte. 

Il piano annuale dei trasporti merci fluviali e marittimi è stato rispet- 
tivamente attuato nella misura del 100,6 e 102 per cento, con un aumento 
del 13 e dell'8 per cento rispetto ai traffici registrati nel 1950. In confronto 
a questo stesso anno, nel 1951 i trasporti merci automobilistici sono aumen- 
tati del 20 per cento. 


6. Gli investimenti nell’ economia nazionale ed i grandi lavori. 
Secondo calcoli ufficiali sovietici il volume degli investimenti nell’economia 
nazionale dell’ URSS sarebbe stato caratterizzato nel dopoguerra da un ra- 
pido crescendo: nel 1951 esso sarebbe giunto a rappresentare due volte e 
mezza il volume del 1940 e tre volte e mezza quello del 1937. Tuttavia il 
Comunicato governativo non va su questo punto oltre alla enunciazione di 
un 112, quale percentuale di aumento del volume degli investimenti statali 
nel 1951, ed alla specificazione, sempre in confronto al 1950, delle se- 
guenti differenze relative di investimento nei singoli settori dell’ economia 
nazionale: costruzione centrali elettriche, 140; siderurgia e metallurgia non 
ferrosa, 120; industria carbonifera e petrolifera, 112; costruzioni meccaniche, 
110; industria materiali da costruzione, 135; stazioni di macchine e trattori 
ed aziende agrarie statali, 106; trasporti, 103; edilizia, 120. 

Nessun cenno, per contro, vien fatto, nel Comunicato, degli investimenti 
per la difesa, che, tuttavia, in base alle cifre del bilancio sovietico, dovreb- 
bero aver raggiunto in media nel corso dei due ultimi anni circa i tre 
quarti della totalità degli investimenti: ciò che rappresenterebbe una pro- 
porzione più elevata di quella registrata durante gli anni 1937 e 1938 e solo 


da questo fugace accenno alla sostanza « esoterica » del provvedimento in questione, 
da un attento esame della materia dei discorsi, in correlazione reciproca, di N.S. 
Krusc-cirv (v. « Pravda » Moskva, 4 marzo 1951) e di G. A. ARUTYUNOV (v. « Kom- 
munist », Erivan, 21 marzo 1921), o anche dalla lettura dell’acutissimo articolo di 
L. VoLIN, The Turn of the Screw in Soviet Agriculture, in « Foreign Affairs», 
New York, January 1952. 

(1; Nel citato discorso del 6 novembre, annunciando questa percentuale (sia 
pure diminuita di 1 unità) dell’ incremento del traffico merci ferroviario rispetto al 
1950, BæRiJA ha, con evidente compiacimento, sottolineato com’essa, da sola, corri- 
sponda all incirca all'intero movimento merci annuo delle ferrovie di Francia e 
d’Inghilterra insieme prese. 


i 5 Le , ca 
L’ economia sovietica. Realizzazioni nel 1951 e prospettive per il futuro 129 


inferiore a quella dell’immediato periodo prebellico. Secondo le valuta- 
zioni del citato Survey per il 1951, i sacrifici richiesti per la difesa 
calcolati in base al volume di beni di capitale e di servizi previsti dalle 
esigenze degli armamenti nei confronti delle risorse nazionali, avrebbero nel 
1951 rappresentato una cifra superiore di circa due terzi al volume totale 
delle risorse che l'URSS ha dedicato nel 1937 agli investimenti e alla difesa. 

Nel settore dei grandi lavori, le opere gigantesche in corso di esecuzione 
offrono la misura degli obbiettivi del Governo sovietico e rivelano, al tempo 
stesso, l'orientamento futuro della sua economia: massimo incremento della 
produzione energetica, miglioramento dei trasporti per vie navigabili, aumento 
della superficie delle terre coltivate grazie all’irrigazione. Nel 1951 il piano 
annuale dei lavori di costruzione dei grandi impianti idroelettrici sui fiumi 
Volga, Don e Dniepr e quelli per la realizzazione del canale turkmeno Cen- 
trale è stato largamente oltrepassato (1). 

Le imprese di costruzione sovietiche hanno nel corso dell’ anno ricevuto 
più forti quantitativi di macchine e di meccanismi di grande rendimento 
ed hanno, tra l’altro, arricchito il loro parco di escavatrici, di sterratrici e 
di spianatrici rispettivamente nella misura del 40, del 30 e dell’80 per cento. 
La meccanizzazione organica dei lavori di costruzione ha ottenuto nei can- 
tieri un più largo impiego. Pure migliorate sono state le forniture di ma- 
teriali da costruzione ed abbreviati i termini di esecuzione dei lavori. Il 
costo delle costruzioni, per contro, benchè diminuito in confronto al 1950, 
non sarebbe stato da molte organizzazioni portato al livello prefissato dal 
piano annuale. 

Dalle imprese statali, dalla popolazione e dai Soviety periferici, nonchè 
dalla popolazione delle città e dei borghi operai nel corso del 1951 sono 
state costruite, con il contributo creditizio dello Stato, case d’abitazione per 
una superficie complessiva di 27 milioni di metri quadrati. Altre 400 mila 
case sono state costruite in località agricole (2). 


(1) BERIJA (v. discorso citato) sintetizza così i vantaggi che alla economia 
sovietica dovranno derivare dall'attuazione di queste opere colossali: «Le sole 
nuove centrali elettriche produrranno annualmente 22 miliardi e mezzo di chi- 
lowatt-ore di energia elettrica, ossia all'incirca equivalente del totale di energia 
elettrica annualmente prodotto in Italia. L'allargamento della superficie irrigata 
renderà possibile un raccolto supplementare annuo di 3 milioni di tonneliate di 
cotone — ciò che corrisponde ad oltre un terzo della produzione media annuale 
del cotone negli Stati Uniti —, di mezzo miliardo di pudi (1 pudo = Kg. 16,38. 
N. d. A.) di frumento, di 30 milioni di pudi di riso e di 6 milioni di tonnellate di 
barbabietole da zucchero. Il patrimonio zootecnico aumenterà in queste zone di 2 
milioni di bovini e, quanto agli ovini, di 9 milioni di capi». [Per un più preciso 
orientamento sull’ importanza dei lavori in questione nel quadro generale dell’ eco- 
nomia sovietica vedasi l’esauriente monografia di H, Hassmann: Erdél in der So- 
wjetunion, Industrieverlag von Hernhaussen K. G., Hamburg 1951 (Cfr., a proposito, 
«Economia Internazionale », Genova, vol. IV, N. 4, pag. 1001)]. 

(2) Questi risultati conseguiti nel corso del 1951 nel settore edilizio, se hanno 
raggiunto quelli del 1950, appaiono, però, notevolmente inferiori a quelli registrati 
nel 1948. Sembra lecito dover attribuire tale insufficienza di risultati a quella scar- 
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7. Lo sviluppo del commercio interno. - L’ incremento del commercio 
interno sovietico nel 1951, in gran misura determinato dal ribasso — il 
quarto dopo l’abolizione del tesseramento — decretato in data 1 marzo, dei 
prezzi di Stato al minuto dei generi di largo consumo (1), é stato, secondo il 


sitá di materiali da costruzione, la cui produzione e la cui qualitá, malgrado gli 
indiscutibili miglioramenti ottenuti rispetto all'anteguerra, continuano, evidente- 
mente, «a non corrispondere che imperfettamente ai bisogni crescenti dell’ economia 
nazionale» (v. Comunicato ufficiale sui risultati di realizzazione del I piano quin- 
quennale postbellico, in «Economia Internazionale», Genova, 1951, vol. 1V, 0, 2): 
Cionondimeno, benché il Comunicato per il 1951 lasci chiaramente intendere come 
la produzione del cemento e del legname continui ad essere in ritardo sul pro- 
gramma fissato, sembra giusto rilevare come, almeno nell’ambito della produzione di 
mattoni, le prospettive appaiano oggi migliori. G. SucHARIEV [ Vajnaja narodnocho- 
zjajstvennaja zadacia (Un compito di importanza economica nazionale), « Isviestija», 
Moskva, 18 agosto 1951 (Cfr. « Economia Internazionale», Genova, 1951, vol. IV, n. 4, 
pag. 1058)] informa come siano attualmente in corso di costruzione nell’ RSFSR 
nuove grandi fabbriche attrezzate per la produzione di mattoni di silicato, il cui 
costo è del 30-35 per cento inferiore a quello del mattone rosso ed il cui ciclo di 
produzione è di 8 volte più breve. Tali fabbriche avranno una potenza produttiva 
di oltre 2 milioni di pezzi e nel corso del quinquennio in atto dovranno portare la 
produzione di mattoni di silicato, che ascende attualmente al 30 per cento, al 60 
per cento della produzione mattoniera globale del paese. 

(1) Sembra utile, però, precisare che il valore di quest’ultima riduzione di 
prezzi non rappresenta che il terzo delle riduzioni del 1950 e la metà di quelle di 
ciascuno dei due anni precedenti. A prescindere da ciò, è necessario, per una ade- 
guata valutazione del significato di queste tanto sottolineate riduzioni dei prezzi 
al dettaglio dei generi di largo consumo, considerare, anzitutto, l'incidenza della 
imposta sovietica sul giro d'affari sul prezzo dei beni di consumo. Quest'imposta, 
che dal 1930 costituisce la caratteristica essenziale del regime fiscale dell’ Unione 
Sovietica e che, dopo la guerra, è stata estesa a tutti i paesi a «demoerazia popo- 
lare » dell’ Europa orientale, rappresenta oltre la metà delle entrate di bilancio 
globali dell’ URSS, Mentre i beni di investimento, sono limitatamente tassati, l'im- 
posta sui beni di consumo entra invece per l'85-90 per cento nella composizione 
dei proventi totali che figurano a questa posta. I tassi dell’imposta applicabili ai 
tessuti rivelano come sia sulle merci a più forte consumo, come le cotonate, che 
l'incidenza dell’ imposta sul giro d'affari si faccia maggiormente sentire, e come 
sia invece sugli articoli a consumo minore, come le seterie e la tela, ch'essa si 
eserciti di meno. Ciò premesso, si consideri ancora che l'imposta sul giro d’ affari 
è il mezzo principale utilizzato dall’ Unione Sovietica per equilibrare il potere di 
acquisto dei consumatori con le quantità di merci disponibili per la vendita al 
dettaglio. Con il progressivo attenuarsi della penuria estrema del periodo bellico 
e del dopoguerra e con il conseguente riapprovvigionamento dei magazzini di ven- 
dita, venne per certi prodotti concessa una riduzione del tasso dell’imposta sul 
giro d’affari, che s’6 appunto tradotta nella riduzione dei prezzi annunciati nel 
marzo d' ogni anno dall’epoca dell’abolizione del tesseramento. È interessante osser- 
vare come, secondo i calcoli della Commissione economica per l’ Europa delle 
Nazioni Unite (E. C. E.), gli introiti dello Stato sovietico a titolo dell’ imposta sul 
giro d’ affari rappresentino, approssimativamente, come minimo un terzo, e forse 
anche la metà delle spese totali di consumo effettuate nel paese. Logicamente, la 
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Comunicato ufficiale, caratterizzato dalle seguenti percentuali di aumento 
— rispetto al 1950 — dei principali prodotti venduti sul mercato statale e 
cooperativo: carni, 32; salumi, 29; prodotti ittici, 14; burro e olii alimen- 
tari, rispettivamente 10 e 40; latte e latticini, 35; uova, 20; zucchero, 29; 
dolciumi, 13; té, 29; frutta, 33; cotonate, 18; seterie, 26; articoli d'abbi- 
gliamento, 14; calzature di cuoio, 11; mobili, 50; materiali da costruzione 
per la popolazione, 45; sapone e saponette, 13; apparecchi radioriceventi, 26; 
orologi, 15; macchine da cucire, 29; apparecchi fotografici, 38; biciclette, 
86 per cento (1). 

La rete del commercio statale e cooperativo sovietico s'é arricchita nel 
corso dell’anno dell' apertura di 8 mila nuovi magazzini di vendita. Anche 
nello spaccio di prodotti agricoli alla popolazione sui mercati kolchoziani 
sono state registrate notevoli variazioni in aumento. 


8. L'incremento dell'occupazione e l'andamento nel settore cultu- 
rale-sociale. - Così come per gli anni passati, anche per il 1951 non risulta 
che nell’ Unione Sovietica si sia avuto disoccupazione. Il numero degli operai 
e degli impiegati occupati nell'economia nazionale ascendeva alla fine del 
1951 a 40,8 milioni di uomini, superando in tal modo di 1 milione e 600 
mila unità la corrispondente cifra dell’anno precedente. Durante l’anno 
365 mila giovani operai hanno terminato i relativi corsi di qualificazione e 
sono stati avviati al lavoro nell’industria e nei settori dei trasporti e dei 
grandi lavori pubblici; 7 milioni di operai e di impiegati hanno terminato 
i corsi di riqualificazione e di istruzione. 

Per la caratterizzazione dell’andamento nelle singole sfere del settore 
culturale-sociale durante l’anno 1951, |’ Ufficio Centrale di Statistica sovietico 
presenta dati esaurienti di cui riproduciamo i principali. Il numero degli 
studenti, di qualsiasi scuola e corso, ascese, nell’anno considerato, a 57 mi- 
lioni. Rispetto al 1950, il numero delle scuole elementari e di quelle medie 
è aumentato nell’ URSS di 5 mila. Gli 887 istituti universitari e le 3.543 
scuole tecniche e medie speciali dell’ Unione (compresi, sia nel primo che 
nel secondo caso, gli istituti per corrispondenza) hanno nel corso del 1951 


inclusione nelle spese di consumo d'un elemento dell'importanza dell'imposta sul 
giro d’affari porta a far sì, che più l'imposta pagata dal consumatore è elevata, 
tanto più aumenta, in base ai suddetti calcoli, la proporzione che rappresenta il 
consumo nel reddito nazionale. 

(1) Alle percentuali di incremento delle vendite degli articoli specificati, non 
disponendosi per la stragrande loro maggioranza di cifre che ne caratterizzino i 
livelli assoluti di produzione, non può essere, naturalmente, attribuito che un sem- 
plice valore in qualche modo indicativo di un andamento generale del mercato 
interno. Le cifre, però, per i soli cinque beni di cui è stato possibile calcolare la 
produzione — burro, zucchero, lanerie, cotonate, calzature di cuoio (v. le corrispon- 
denti cifre di produzione nelle relative tavole del testo) — se comprovano, quanto 
ai grassi e allo zucchero, un indiscutibile aumento dell’offerta rispetto all' ante- 
guerra — sia pure compensato dall'incremento della popolazione da 140,7 milioni 
nel 1937 a oltre 200 milioni attualmente, — rivelano, altresì, approssimativamente, 
per i restanti prodotti, le seguenti disponibilità pro capite per il 1951: calzature 
di cuoio, 1 paio; lanerie, 1 metro; cotonate, 24 metri. 
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impartito l’ insegnamento rispettivamente a 1.356 mila e 1.384 mila studenti, 
estendendo, così, l'istruzione ad un numero di auditori superiore di 108 mila 
e di 106 mila a quello del 1950. 

Il numero complessivo delle biblioteche sparse nell’ Unione Sovietica è 
stato portato nel corso del 1951 a 350 mila e la loro dotazione libraria a 
700 milioni di esemplari. Il numero degli impianti cinematografici è aumen- 
tato di 4 mila rispetto. al 1950. 

È proseguito durante il 1951 l’ulteriore allargamento della rete delle 
istituzioni sanitarie : delle cliniche ostetriche, dei dispensari, dei sanatori e 
delle case di cura e di riposo. Ii numero dei letti negli ospedali e negli 
istituti di maternità è aumentato, rispetto al 1950, di 50 mila; la disponi- 
bilità di medici — del 6 per cento, e la produzione di medicinali e di stru- 
menti chirurgici — del 36 per cento. Il numero di bimbi che nell'estate 
del 1951 hanno usufruito dei servizi delle colonie estive è asceso a 5 milioni. 

Nell'ambito della politica assistenziale va rilevato che nel corso del 
1951 la popolazione sovietica ha ricevuto dallo Stato sussidi vari e servizi 
sanitari gratuiti per un ammontare complessivo di 125 miliardi di rubli. 


9. La produttività del lavoro e l'incremento del reddito nazionale. - 
Conforme al Comunicato ufficiale, nel 1951 la produttività del lavoro degli 
operai occupati nell’industria sovietica è aumentata complessivamente del 
10 per cento rispetto al 1950. Specificatamente: nel ramo delle costruzioni 
meccaniche, 14; nella siderurgia, 9; nella metallurgia non ferrosa, 6; nel- 
lV industria carbonifera, 8; nell’industria petrolifera, 9; nell’industria chimica, 9 
per cento di aumento. La produttività del lavoro nel settore delle costruzioni 
è stata caratterizzata da un incremento, rispetto al 1950, del 9,5 per cento. 

A prezzi comparati, il reddito nazionale sovietico (1) — come l’anno pre- 
cedente trattenuto nel 1951 per un quarto dallo Stato, dai kolchozy e dalle 
organizzazioni cooperative per l’allargamento della produzione e per altre 
esigenze di carattere nazionale e sociale, e per gli altri tre quarti devoluto 
all' appagamento delle necessità materiali e culturali della popolazione sarebbe, 
sempre in base alla stessa fonte, aumentato durante l’anno del 12 per cento 
in confronto al 1950: ossia, sarebbe passato, secondo calcoli attendibili, a 
422 miliardi di rubli (a prezzi del 1926-27) (2). 


(1) Il concetto di «reddito nazionale» nella particolare accezione terminologica 
sovietica è oggetto di importanti precisazioni a pag. 17 della pubblicazione: National 
Income Statistics 1938-1947, pubblicata dallo Statistical Office delle Nazioni Unite. 

(2) Secondo il Survey per il 1951, il considerevole aumento della produzione 
industriale nell'ultimo decennio è stato il fattore più potente del progresso del 
reddito nazionale nell'Unione Sovietica. Le valutazioni ufficiali indicano che dal 
1940 al 1950 l'aumento del reddito (64 per cento) è stato di poco inferiore a quello 
del valore lordo della produzione industriale (73 per cento). 

Per un orientamento sui metodi e sui risultati dei molteplici tentativi per 
determinare il reddito nazionale sovietico si veda 1’ interessante studio di J. WYLER: 
Die Schitzungen des Sowjetrussischen Volkseinkommens, in «Schweizerische Zeit- 
schrift für Volkswirtschaft und Statistik», Jahrg. 87, nn. 5 e 6, Basel 1951. 
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10. Conclusione. - Il Comunicato governativo si chiude con l’informazione 
che i redditi degli operai, degli impiegati e degli agricoltori sovietici sono 
aumentati nel 1951, a prezzi comparati, del 10 per cento rispetto al 1950. La 
percentuale, in verità, è poco significativa in quanto una adeguata intelligenza 
dell'importanza di quest'aumento è ostacolata dalla difficoltà di determinare 
con precisione l’esatto potere d’acquisto del lavoratore sovietico. Sembra lecito, 
d’altra parte, integrando l’informazione ufficiale con alcuni rilievi conclusivi 
del citato Survey, ritenere che, malgrado la forte pressione esercitata, come 
detto, sulle risorse sovietiche dall’attribuzione di una gran parte del pro- 
dotto nazionale agli investimenti e alla difesa, la stabilità monetaria del- 
l’URSS, grazie specialmente ai sacrifici sopportati dai suoi popoli, sia de: 
stinata a perdurare. Oltracciò, il calcolo rigorosissimo delle quantità di merci 
da immettere sul mercato ed il controllo dei salari e dei prezzi, regolati come 
sono da quell’efficace strumento equilibratore che è rappresentato dalla men- 
zionata imposta sul giro d'affari, mentre contribuiscono ad evitare che scarti 
importanti si producano tra la domanda effettiva e l’offerta di beni di con- 
sumo prevengono al tempo stesso il verificarsi nell’ URSS d'una spirale dei 
prezzi e dei salari. Le prospettive del consumo, del resto, appaiono oggi per 
l’ Unione Sovietica, per molti segni, più favorevoli che nel passato. Se, infatti, 
i risultati di realizzazione del piano economico per il 1951, l’alto sviluppo 
fin qui raggiunto dall’industria di beni di produzione e dalla meccanizza- 
zione dei processi produttivi si considerino in relazione con le enormi ri: 
sorse naturali del paese e con i larghi margini di aumento della produttività 
della mano d’opera, non si potrà non attendere che il prodotto nazionale 
globale sovietico abbia a continuare ad aumentare assai rapidamente. L’anda- 
mento della produzione degli articoli manufatturati rivela chiaramente come 
in questo settore degli aumenti percentuali considerevoli siano ancora possi- 
bili, anche se la maggior parte dell’ aumento assoluto annuo riguarderà certa- 
mente beni di produzione non destinati al consumo. Resta, si, il fattore li- 
mitativo di una agricoltura la cui produzione permane relativamente debole 
e che nel corso di 40 anni non ha saputo eliminare gli ostacoli ad uno svi- 
luppo sufficiente a coprire il fabbisogno di consumo del settore privato. Ma; 
anche qui, il programma di sviluppo delle risorse produttive nel quadro di 
‘attuazione del Piano staliniano di trasformazione della natura dovrebbe dare 
risultati sempre più importanti nel corso dei prossimi dieci anni. 


M. I. ALVIGINI 


Genova, Istituto di Economia Internazionale, febbraio 1952. 


THE COLOMBO PLAN: 
WITH SPECIAL REFERENCE TO INDIA € PAKISTAN 


I. - THE ROLE OF THE « UNDER-DEVELOPED > COUNTRIES IN THE WORLD ECONOMY. 


To plan for the economic development of under-developed countries is 
nothing new. Throughout the nineteenth century enterprising Western capi- 
talists and entrepreneurs actively sought profitable investments overseas and 
risked their own capital, together with that subscribed by others, in projects 
aimed at opening up under-developed regions by improvements in tran- 
sport, communications and other public utilities and services; by the esta- 
blishment of mining, plantation and industrial concerns utilising Western 
scientific knowledge, methods and equipment, with the assistance of indige- 
nous (or deliberately imported) manual labour; and in general by introducing 
the fruits and methods of the industrial revolution. No doubt the primary 
objective was private profit, but the incidental results were increased pro- 
ductive capacity and output; substantial, if ill-balanced and partial, moder- 
nisation of the material environment, and an ever-increasing intimacy of 
contact between advanced and under-developed regions. The great advant- 
ages of this method — some of which are difficult to secure by present- 
day methods — were that it provided capital, entrepreneurship, and mana- 
gement and technical skill at one and the same time, that bad judgment or 
bad luck involved small (if any) capital loss for the country in which 
investment was undertaken, whilst in times of depression there was no fixed 
interest to be transferred as is normally necessary when development is 
undertaken by means of capital borrowed from abroad by the Government 
of a developing country. 

Since 1945 nothing less than a revolution has occurred in the relation- 
ships between advanced and under-developed countries, and in the methods 
advocated to hasten development. It is now widely recognised that private 
enterprise in this field — despite notable achievements — is not enough. 
It is recognised that foreign private enterprise, acting along traditional lines, 
is no longer acceptable in under-developed areas; that, despite increased 
productivity and substantial environmental improvements, the prevailing 
standard of life has been raised but little, if at all; that the lag in material 
standards (in comparison with prevailing standards in «advanced » coun- 
tries) is not only greatly resented in the underdeveloped areas themselves, 
but is no longer tolerable from the point of view of the rest of the world: 
and that it is urgently necessary, both for international security and for 
the sake of the social conscience and economic health of the world as a 
whole, to extend to all countries those material advantages of modern techni- 
ques and organisation which, whatever differences may and ought to persist 
between the social ideals and cultures of different societies, form a pre-re- 
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quisite for the establishment of a full and satisfactory «way of life» for 
the peoples of all lands. It is becoming more and more widely realised 
that economic health is one and indivisible. Just as itis felt to be inadmis- 
sible to tolerate great contrasts in income levels and standards of life within 
one country, so — at least in theory — it is felt to be unjustifiable to ac- 
cept, without attempting to modify, the present enormous contrasts between 
income levels and standards of life in different countries (1). Politically, 
many of the under-developed countries have now « come of age»; in other 
cases this goal in now within sight; for all itis the ultimate ideal. But no 
true satisfaction can be derived from such political progress if the masses 
of the population continue to live in dire poverty, on the margin of subsi- 
stence, a prey to disaster whenever an ill economic (or political) wind may 
happen to blow. 

Why, we may ask, did the «free enterprise» method of developing 
economically backward areas fail? What fundamental economic (and social) 
defects have prevented, and still prevent, progress in these areas? What 
new methods are or might be advocated to solve these problems ? What has 
been accomplished so far? What is projected, and what are the prospects 
of success ? 


II. - THE ECONOMIC PROBLEM OF THE UNDER-DEVELOPED COUNTRIES. 


Various explanations may be given of the inadequacy of past « plans ». 
I should like to emphasise just four of these. First, the fact that moderni- 
sation came from outside; it did not arise from or engage the energy, ini- 
tiative and support of the bulk of the people. Second, arising out of the 
first point, that the changes introduced were piece-meal, unintegrated, and 
inspired by the short-term interests of the foreign promotors, rather than 
by the fundamental long-term needs of the indigenous inhabitants. Third, 
that — in the absence of all-round development — projects promising good 
returns on the capital invested within a relatively short period tended to 
become scarce, whilst at the same time political developments within the 
under-developed areas tended to increase the risks of investment, even where 
no definite disability were laid upon foreign concerns. Fourth, that owing 
to the ill-balanced and externally induced nature of the developments under- 
taken, social and economic progress did not proceed simultaneously. In par- 
ticular, population growth tended to outstrip, or at least to keep pace with, 
improvements in output, with the result that the pressure on the means of 
subsistence was in no way relieved. 

These defects of past efforts still hinder progress. In particular there 
is in most under-developed areas a marked lack of balance in the supply 
and organisation of the factors of production. In many, though not all, cases, 


(1) The problem is, how to level up? It would obviously be to the disadvan- 
tage of all to reduce the standard of life of advanced countries to that prevailing 
in under-developed areas. 
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this takes the form of an excess of unskilled labour in relation to resources, 
material equipment and the supply of higher grade labour. Even when 
population is not dense in relation to land and potential resources, so that 
it becomes necessary to import wage-labour for new projects (such as mines 
and plantations), it is still true that capital and high-grade labour remain 
relatively scarce; e. g. it remains relatively more expensive to secure the 
latter factors than additional supplies of unskilled labour. Circumstances 
vary greatly, so that accurate generalisation is difficult, but it is too simple 
to suggest that all that is needed is to supply one or two missing ingredients 
to redress the balance, such as may sometimes be done to restore the fer- 
tility of the soil. No, the problem is social rather than merely economic, 
and it is impossible to point to one or two particular limiting factors, such 
as «capital», or certain types of material equipment, or skilled labour. As 
will be seen when discussing below the remedies that have been proposed, 
the conditions necessary for successful planning are manifold and organic. 


III. - PLANNING FOR ECONOMIC DEVELOPMENT. 


Modern methods of tackling the economic problems of under-developed 
areas all centre round the ideas of conscious, institutional planning on the 
one hand and international cooperation and assistance on the other hand. Mr. 
Eugene Black, — President of the International Bank of Reconstruction 
and Development since 1949 — an orthodox banker and representative of 
the United States of America has said in this connection: « Since resources 
will at best be limited, careful planning is necessary to obtain the best 
results. If development is undertaken haphazardly it stands little chance of 
success. It is a long-range process, which should rest on investment program- 
mes designed for several years ahead». Economic plans, of one type or 
another, have recently been drawn up in many of the under-developed coun- 
tries. Most of these plans started as mere < targets», which had little rela- 
tion to actual potentialities. But with the passage of time they have tended 
to become more realistic and hence more limited from the point of view of 
expected quantitative achievements. 

International cooperation and assistence — financial and technical — 
have, since 1945, gradually been extended to under-developed areas, largely 
by the United States, for instance, through the Economic Cooperation Admi- 
nistration (which has a « Far Eastern Foreign Division»), President Tru- 
man's Point Four Programme and the United States Export-Import Bank, 
but also partly through International Institutions, in particular the Interna- 
tional Bank for Reconstruction and Development. The latter gives assistance 
through loans and by providing technical advice and assistance. 

A number of special enquiries have been undertaken and recommen- 
dations presented under the aegis of the United Nation, whose Economic 
and Social Council has given, and continues to give, constant and ‘serious 
attention to the matter. Funds for development in certain under-developed 
countries (including India, Pakistan and Ceylon) have been provided by 
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the release of Sterling Balances by the United Kingdom (1), whilst the Bri- 
tish Commonwealth has helped by the establishment of the « Commonwealth 
Council for Technical Cooperation », which has provided funds for technical 
assistance. Eventually, as will be described below, it was the « Common- 
wealth Consultation Committee » which led to the formulation of the Colombo 
Plan. It may be noted, immediately, that the Colombo Plan has been con- 
ceived in no narrow-minded spirit. Invitations to partake have been issued 
to neighbouring Eastern countries which are not members of the Common- 
wealth, and the intention is to proceed in cooperation, not competition, with 
United Nations agencies. 

The attitude of the under-developed countries themselves towards external 
aid has, in important cases, undergone a fundamental change. After a period 
— for instance in India — during which nationalist feeling tended to reject 
resort to external aid in the belief that economic reorganisation and rapid 
industrialisation could be achieved (as in U.S.S. R.) by purely domestic 
action and efforts, the difficult problems involved and obstacles to be over- 
come became more and more obvious. The idea, therefore, gained ground 
that little substantial, much tess rapid economic development and improve- 
ment in the standard of life could be achieved without such aid. 

Thus the will to give and the will to receive developed simultaneously 
with considerable emphasis from several quarters on the doctrine that it is 
more blessed to give than to receive! 

But it must not be thought that the roadway formed by these conver- 
ging paths has proved straight or smooth. On the contrary, it is a laborious, 
uphill track, beset by unexpected obstacles. In order to gauge progress and 
to answer the questions posed above, it is necessary to abandon generalities 
and examine particular cases. I wish, therefore, to concentrate upon the 
Colombo Plan, with special reference to India and (since Partition in 1947) 
to Pakistan. 


IV. - EconoMIc PLANNING IN INDIA. 


In India, public opinion — or at least the opinion of influential mem- 
bers of the Indian Congress (2), has long tended to favour conscious planning. 
Before the outbreak of war, and long before the achievement of self-govern- 
ment and independence, the Indian Congress appointed a « National Planning 
Committee > (with Pandit Nehru as its Chairman) to assemble material for 
a complete survey of the Indian economy, its problems, potentialities and 


(1) The «release of Sterling Balances» consists not, of course, of grants or loans 
to these areas, but of the repayment of debts incurred by the United Kingdom 
for war purposes, | | 

(2) i.e. the one and only country-wide political Party in India; with mem- 
bership (hower amorphous!) open to persons of all creeds, castes and communities ; 
dominated (directly or indirectly) throughout the inter-war period by the outstanding 
and revered figure of Mahatma Gandhi. 
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needs. Although much material was quickly collected, the outbreak of war 
and allied events prevented publication of the results until 1947 (and subse- 
quent years) (1). During the war, the Government of India (which gradually 
became more and more «representative» in its composition) stimulated by 
a series of economic « Plans » (2) published by, or on behalf of, outstanding 
individuals, groups or parties, drew up its own plans and established central 
and provincial planning organs, whose powers, functions, organisation and 
policies were modified, from time to time, in accordance with changing cir- 
cumstances. The achievement of Independence, and still more the Partition of 
1947, which led to a fundamental (though, it is to be hoped, temporary) 
disruption of economic life, checked progress and necessitated administrative 
modifications and changes in both short-term and long-term economic poli- 
cies, but the will to plan survived, and is gathering strength in both the 
Indian Union and Pakistan. 

During the war years, great hopes were entertained that the coming of 
peace would usher in a period of rapid, planned economic development in 
India, under a truly national Government, which would be able to secure, 
painlessly, a helpful initial supply of machinery, plant and other equipment 
for industrialisation (or modernisation), by drawing upon the Sterling as- 
sets (3) accumulated during the war. It was also hoped that the war, with 
its large new demand for Indian industrial products, and its < Grow more 
Food » campaign, would leave India with au increased and better productive 
capacity, which could easily be used for peaceful purposes. For a time — so 
confident in the future were both India and Pakistan — the treatment of 
foreign (mainly British) capital and enterprise was harsh and restrictive. 
The National Government, it was imagined, would be able to accomplish in 
a few years what had been beyand the dreams of a century of British Rule. 
It was, of course, realised that certain defects must be removed, and defi- 
ciencies supplied, but with popular selfgovernment, the will to plan, a nice 
little nest-egg of Sterling assets to draw upon, and all the material and 
manpower resources of Mother India, the future seemed rosy indeed. 

How differently it all turned out! What economic frustrations and di- 


(1) See « Pacific Affairs», March, 1950, Indian Economic Planning, by Vera 
Anstey. The results were published in a large number of volumes, each of which 
covered a particular aspect of Indian economic life. 

(2) The best known of these are: « The Bombay Plan», «the Gandhian Plan», 
and «the People's Plan:» see D. S. NAG: A Study of Economie Plans for India: 
1949; Hind Kitabs, Ltd., Bombay. (Foreword by Dr. Rajendra Prasad, now Pre- 
sident of the Indian Union). 

(3) The Sterling assets arose out of war-time agreements betwcen the United 
Kingdom and various countries within the Sterling area, whereby the latter sup- 
plied various goods and services for the Allies, both within these countries,.and in 
various centres of war, in return for which no immediate payment was made, but 


book entries were recorded of Sterling assets or balances due to be released, by 
agreement, after the war. 
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Sappointments upset the plans, first, of the interim Government of India, 
and — after Partition — of the Governments of the Indian Union and of 
Pakistan. It is unnecessary to stress here how thorny the path of economic 
recovery, reconstruction and development has proved for most of the belli- 
gerents — victorious and defeated — and (for that matter) for many non- 
belligerents also! But special difficulties, in addition to those almost univer- 
sally encountered, affected most Asiatic countries. It is impossible even to 
enumerate here all ths special factors at work, and much less to explain 
and discuss them. Let it suffice to mention the well-known facts that infla- 
tion is more difficult to prevent (or cure) in under-developed than in advanced 
countries; that Asia in general, and India in particular, have found it abnor- 
mally difficult to secure adequate food supplies; that India has suffered harvest 
failures; and that the Indian Union and Pakistan have had to face a funda- 
mental revolution in political, constivutional and social conditions, an unpre- 
cedented refugee problem, vast new administrative problems, combined with 
| near-war relationships between the two countries themselves. India’s « Grow 
More Food» campaign failed to deliver the goods — a larger sown area has 
resulted in smaller total crops than before the war — whilst the products 
of the Food Surplus Provinces that fell within Pakistan were cut off from 
their former markets by the trade-war between the two countries. The war- 
time impetus given to industrial and other production in India proved to 
have made only a small permanent addition to India’s industrial (and pro- 
ductive) capacity. The Western world’s pre-occupation, first with European 
recovery, and more recently with the Korean war and re-armament, has 
meant (with minor interraptions) the continued scarcity of plant, machinery 
and the other ingredients of «industrialisation », so that India has seen 
her nest-egg — so far as it has been made available at all — dissipated 
in the effort to secure more (and more expensive) food for her ever-growing 
population. 

It is hardly surprising that, faced by these devastating difficulties, the 
optimistic dreams of rapid economic development and improvement in the 
standard of life have, so far, proved abortive. A return has had to be made 
— after attempts at economic liberalisation in 1947 — to more widespread 
rationing and stricter economic controls. Yet the inflationary pressure con- 
tinues, and the standard of life of the masses, and consumption per head 
of some of the necessities of life, have not yet regained the pitiful per 
capita level of the nineteen-thirties. Pakistan has fared better than India, 
for various reasons, but chiefly because her boundaries include the chief 
food-surplus areas of the peninsula, and because recent world price trends 
have favoured her trade and balance of payments. During the latter part of 
1950, it is true, trends in world prices and other factors have been favou- 
rable to both countries, and the outlook has improved. 

So far as economic planning is concerned, both countries, after Partition, 
resumed their former efforts and attempted to adjust their plans and policies 
to the new situation. The intention to plan for economic development and 
welfare was enshrined in the new Constitution for the India Union, promul- 
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gated on January 1st, 1950, and a Planning Committee was established in 
March of the same year. Later in that year, as will now be shown, both 
countries were called upon at short notice to prepare six-year plans as their 
contributions to the Colombo Plan. 


V. - Tue CoLomBo PLAN. 


The Colombo Plan arose out of a meeting of the Foreign Ministers of 
the Commonwealth at Colombo in January, 1950, at which agreement was 
reached upon «the vital importance of the economic development of South 
and South-East Asia in the maintenance of the political stability of the 
countries in that area, and in the growth of an expanding world economy 
based upon multilateral trade >. The Commonwealth Consultative Committee 
was, thereupon, brought into being, met in May at Sydney, where it was 
agreed to draw up a «practical and realistic plan of development for a six- 
year period » from mid-1951. Invitations were issued to the relevant Com- 
monwealth (and non-Commonwealth) (1) countries to join in the work and 
submit plans. These plans were considered and integrated at a further meeting 
of the Commonwealth Consultative Committee in London in September-Oc- 
tober, 1950, and the result became « The Colombo Plan». 

Two tables at the end of this article give summary figures of some of 
the most interesting aspects of the Plan (2). The scale and scope of the 
plan can be gauged from these tables. The scale is large in relation to the 
problem of securing the necessary finance and stimulating the efforts neces- 
sary to implement the plan, but small from the point of view of the expected 
results, especially on the standard of life. The programmes, when completed, 
are expected to secure an addition of thirteen million acres to land under 
cultivation ‘a 3'/, per cent increase); six million tons of food grains 
(a 10 per cent increase) and 1.1 kilowatts of electric generating capacity 
(a 67 per cent increase). But, in terms of the standard of living, it is ex- 
pected that (chiefly owing to the rapid rate of population growth) «the pro- 
grammes will do little more than hold the present position ». It is interesting 
to note, incidentally, that whereas the total sum to be invested over the 
period is £ 1,868 millions, this amounts to only something like £ 4 per 
head of population, spread over six years. Nevertheless, these programmes 
are designed to lay sound foundations for further development: they aim to 
provide, in a six-year period, the indispensable preliminary basic develop- 
ment which will pave the way for improvement in the future (3). 

India and Pakistan succeeded in presenting their plans within the 
given time. For Pakistan, the plan still holds the field (4). But the newly 


(1) It did not prove possible to secure the full co-operation of non-Common- 
wealth countries, but these may join later. 

(2) See Colombo Plan, Cmd. 8080, p. 42, 58. 

(3) See Colombo Plan, p. 44 Cmd. 8080 (Nov. 50). 

(4) See « Pakistan Economic Journal», vol. II, No. 2, Dee., 1950. (Conference 
Supplement); and vol. II, No. 3, March, 1951. 
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constituted Indian Planning Commission set to work and has already pre- 
pared an amended and improved plan (1). 

Earlier Indian Plans had consisted largely of target-setting for capital 
investment, apportioned between the main economic sectors (agriculture, 
transport, large and small-scale industry, technical training, research, etc.), 
together with the estimated results of such investment on output within the 
given period, and of the hoped-for effects on total and per capita incomes 
for the country as a whole and within each sector. In addition, there were 
proposals for raising the necessary capital from internal and external sources 
(not excluding credit creation, for instance in the Bombay Plan). The dif- 
ferences between the Plans consisted mainly in the different relative we- 
ights attached to the various sectors; different degrees of dependence upon 
state action; and different figures for capital required and possible sources 
of its supply. These differences were largely attributable to the varied ideo- 
logies of the Planners. But all were unrealistic, and largely mere target- 
setting. 

The Indian and Pakistan Colombo Plans display far greater realism. 
They are largely concerned with the estimated capital cost, and results, of 
specific projects, many of which have not only been actually initiated, but, 
in some cases, are even nearing completion. Greater realism has also been 
displayed in the proposals for raising the necessary capital. More weight 
has been given to «self-help» and to the need to secure and mobilise sa- 
vings, to limit efforts to practicable projects, and to the important question 
of priorities. The relative importance attached to the development of the 
different sectors of the economy and to internal and external financial re- 
quirements (2) naturally varies from region to region, but in all cases agri- 
culture (including multilateral projects) and transport (and communications) 
stand high on the list of priorities, whilst it is recognised that external finan- 
cial assistance is essential for the fulfilment of the Plan. Greater relative 
stress is naturally laid on expenditure on industry and mining, and on 
fuel and power, in Pakistan than in India, because Partition allotted to 
India the great bulk of the areas that possessed large-scale industries, coal- 
mines and hydroelectricity installations. For both countries it is designed 
to develop consumer goods industries first, whilst capital goods industries 
(with some exceptions) are to be expanded at later stages. Much stress is 
laid on the need to secure the services of technical experts and to provide 
technical training for indigenous labour. 

In general, the Colombo Plan has been well received, it is felt that it 
has been conceived along sound and promising lines, although it is reco- 
gnised that only time can show whether or not the conditions necessary 


(1) GOVERNMENT OF INDIA: PLANNING COMMISSION: The First Five- Year 
Plan: a Draft Outline, (July, 1951). This document is fuller, more realistic and 
in every way an encouraging improvement. 

(2) See Table I below. 
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for its successful implementation will be fulfilled. Defects in particular and 
detailed points are only to be expected, and more such defects will no doubt 
be revealed as the Plan progresses. Two such criticisms may be mentioned 
at once: first that the Plan lacks man-power statistics (1), and second that 
no provision is made for cottage-industries (2). But the Plan can, perhaps, 
be defended against both these criticisms. Although, clearly, man-power re- 
sources must be taken into consideration at each stage of implementation of 
the Plan, in the case of India and Pakistan, at least, the existing under- 
employment of unskilled labour is known to be so great, whilst in the past 
little difficulty has been encountered in securing — even from considerable 
distances — additional supplies for new enterprises established in scantily 
populated areas, that it is legitimate to assume that for many years to come 
such labour will be forthcoming, especially as improvements in agricultural 
organisation and methods of production will be labour-saving and hence 
will set free man-power for other occupations ; whilst, at the same time, it 
is intended to control the location of new projects partly with the specific 
object of providing additional occupations in over-populated areas. So far as 
cottage-industries are concerned, their omission from the Plan does not imply 
that their importance has been overlooked. The idea is that the Plan pro- 
vides for the framework of development, but that within this framework, 
private-enterprise and initiative, together with State and local authorities, 
will take advantage of the stimulus given by relatively large-scale invest- 
ment to organise and develop smaller-scale enterprises, requiring less capital, 
contemporaneously. If this is not done, full advantage will not be taken of 
the expected stimulus from the Plan. 

The Plan was officially inaugurated on July Ist, 1951. Britain has agreed 
to contribute £ 300 millions, mainly by the release of sterling balances, has 
offered training facilities for technicians, and the intention has been ex- 
pressed (3) to maintain the flow of capital goods. Australia and Canada have 
also volunteered to help in various ways (4), whilst the United States has 
joined the Consultative Committee, and it is expected that part of the $375 
million Aid for Asia, recently granted under the Foreign Aid Bill, will be 
allotted to the Plan. Above all, so far as the availability and provision of 
external capital is concerned, the International Bank for Reconstruction 
and Development is coming to play a more and more important part in the 
East, as indeed throughout the world as a whole, both through its loan 


(1) « Westminster Bank Review», May, 1951: Some Social Aspects of the Co- 
lombo Pian, by Raymond Firth, p. 4. 

(2) «Pakistan Economic Journal», March, 1951: Vol. II, N. 3: Pakistan’s 
Development Plan, by Aziz Ali F. Muhammad, p. 83. 

(3) By the Chancellor of the Exchequer, Mr. Gaitskell, on the inauguration of 
the Plan. | à 

(4) See « Times», Sep. 11th, 1951. Canada, for instance, offers grants and loans 


to India and Pakistan, and specific projects in Pakistan have already been accepted 
as eliyible for assistance. 
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policy and by the provision of technical aid and advice. Two loans were 
made by the Bank to India in 1949 (for railway rebabilitation and for 
agricultural machinery) and one in 1950 (for electric power development), 
whilst one has more recently been made to Pakistan. «If there is to-day 
any real substance in the President's Point-Four Programme », the London 
« Economist» has said, «it is the lending activity of the International 
Bank that provides it» (1). 


VI. - PROGRESS MADE, AND THE CONDITIONS OF SUCCESS. 


The success of the Colombo Plan depends partly upon securing the 
means for executing the projects envisaged by the Plan, and their actual 
execution: this we may call the fulfilment of the «structural skeleton » of 
the Plan. But success also depends upon the stimulus given thereby to se- 
condary developments which must be secured if flesh and blood is to clothe 
the skeleton and bring it to life. 

It is too early to attempt even an interim «progress report» on the 
Plan, but we may tentatively assess which way the wind is blowing and 
from which directions squalls may be expected. 

There seems reason to suppose that the necessary finance may be se- 
cured. It has already been seen that substantial offers of external financial 
aid have been forthcoming. There is, it is true, a danger from conflicting 
claims (arising from the strain of re-armament and the cold war, and of 
actual war in Korea and possibly elsewhere) on limited resources, and what 
is necessary here is a decision to earmark at least a minimum of financial 
assistance — whether through loans, grants or facilities for private invest- 
ment — and of actual goods and expert aid, no matter what is to be the 
pace and extent of re-armament. But on the whole prospects in this respect 
are good. « The economically advanced countries have given increasing reco- 
gnition to the urgency of providing aid and encouragement » to the efforts 
of the peoples of the under-developed countries to raise their standard of 
living (2). A report by a group of experts to the United Nations has pre- 
sented a comprehensive set of recommendations for speeding up the rate of 
development in such countries (3). 

The outlook for raising the necessary finance within the countries con- 
cerned has been improved by recent general trends in prices and trade 
balances. The danger in this connection is that these very improvements 
in foreign-exchange earnings have renewed the already existing inflationary 
pressures. Nevertheless at the time of the inauguration of the Colombo Plan 
it was pointed out that the relative rise in primary commodity prices had 


(1) The « Economist», Sept. 15th, 1951, p. 640. 
(2) Sixth Annual Report of the International Bank for Reconstruction and 


Development, p. 11. This Report refers to «four documents of major importance » 
during the year, reaffirming the need for development in under-developed areas 
(one of which is the Colombo Plan). 

(3) Idem. 
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so improved the position of these countries that they might be able to pro- 
vide over fifiy per cent of the capital requirements themselves (1). 

Mors difficulty may be encountered in securing the particular capital 
and consumption goods required. «Finance is not, therefore, the limiting 
factor >, says the « Economist». « Lack of equipment and materials is more 
likely to create bottlenecks » (2). A United Nations memorandum on « Me- 
thods of Financing Economic Developments in Under-developed Countries > 
1949) makes a similar point: «Inadequate availability of finance is not 
generally the major factor, but the poor use of existing finance and lack of 
mature projects ». But here again the prevailing attitude and policy of the 
economically advanced countries seems promising, as it is also for securing 
the services of foreign experts and technicians, and the provision of train- 
img facilities for indigenous personnel. Indeed, in some cases more training 
facilities have been offered than accepted. « The British Government points 
out, for example, that it has been asked to provide facilities for 182 men 
and has offered facilities for 140 up till now; but of these, only 23 have 
been accepted > (3). This suggests that administrative difficulties within the 
under-developed countries may prevent the best use being made of the 
external assistance available. 

Encouraging progress, on the whole, has also been reported in the 
actual execution of specific projects under the Plan (4). In India, for instance, 
eleven River Valley projects are either under construction or under serious 
investigation, whilst substantial progress has been made with the three chief 
multi-parpese projects (the Damodar Valley, Hirakund and Bhakra Nangal 
schemes). No less than 119 major irrigation schemes are under way and 
mew power units have already been installed. Two new factories (the Sindri 
Fertiliser Factory and the Poona Factory for the production of penicillin 
and sulphanamides) are reaching completion, and a machine-tool factory is 
uader construction. 

lue-prints bave been completed for a large number of other industries. 
Nevertheless it is admitted that Indian industry has not progressed at the 
rate contemplated in 1947, largely because of foreign exchange difficulties 
im the earlier years, and that there is still idle capacity in certain industries, 
eWing to a shortage of raw materials and spare parts. In Pakistan some of 
the projects included in the Colombo Plan were actually started in 1948-49, 
and satisfactory progress has been made with railways and communications, 
port development (notably at Chittagong) one or two hydro-electric projects, 
eoslmining, and the construction of textile factories and a sugar mill. Here 


1) See < The Economist», July 7th, 1951, p. 30. 

2) Idem. 

3) See The First Five-Year Plan, GOVERNMENT or INDIA PLANNING Com. 
MISSION, July, 1951, p. 33. x 


(4) See U. N. «Economie Survey of Asia and the Far East», 1950 (1951) p. 
167 et seq. and GOVERNMENT or Inpia PLANNING COMMISSION, The First Five- 


=> 


Year Plan. 
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it is noted that <financing has not yet been adequately matched by the 
supply of technical personnel » (1). There has been « enthusiastic subscription 
to projects to which the Government has also committed itself > and several 
successful Government loans for development purposes (2). In both countries 
Industrial Finance Corporations have been established to help mobilise do- 
mestic capital. 

On the whole, therefore, if major political and military conflicts are 
avoided in Asia or elsewhere, it seems reasonable to assume that the «struc- 
tural skeleton » of the Colombo Plan can be constructed. But the success 
of the Plan is not thereby assured. 

As is widely recognised, the success of the Plan does not depend upon 
supplying any one limiting factor, or even a definite group of limiting fac- 
tors. Success will not be assured merely by procuring the required amount 
of finance, real capital and other goods, the requisite number of technicians 
and other experts, or suitable and detailed blue-prints of what has to be 
done and in what order. These are all necessary, but they are not enough. 

The process envisaged is one of social (including psychological) revi- 
vification, not merely a matter of material technique (3). It is a question 
not merely of providing capital, but of absorbing it (4); of arousing and 
maintaining popular enthusiasm, support and understanding — not merely of 
hiring, or even training, a given number of «personnel »; of inoculating 
and infecting a sufficient proportion of the people with the spirit of hopeful 
endeavour to produce a «climate of reform »; of providing an efficient body 
of incorruptible administrators, not merely of appointing a given number of 
officials; of securing the adoption and execution of consistent and sound 
social and economic programmes by the Central State and Local Govern- 
ments and administrations alike, and not merely of placing Planning Legi- 
slation upon the Statute Book (which latter may be completely stultified by 
inconsistent policies and actions elsewhere) (5); and of securing consistent, 
persistent and sympathetic collaboration from external sources and not merely 


(1) U. N. «Economie Survey of Asia and the Far East», 1950-1951, p. 169. 

(2) «Pakistan Economic Journal», March 1951. Pakistan’s Development Plan, 
by Aziz Ali F. Muhammad. See also «Pakistan Economic Journal» Dee., 1950. 
Conference Supplement. « Six-Year Plan for Pakistan’s Economic Development ». 

(3) Eugene Black, President of the International Bank of Reconstruction and 
Development, said in his speech to the Economic and Social Council of the United 
Nations at Santiago (March, 1951) that «while the needs of the under-developed 
countries over the long run are great, the amount of goods these countries can 
usefully absorb in any given year is relatively small». | 

(4) Professor Firth has said: «The Colombo Plan»... «must involve profound 
social changes as well as economic development»; «Westminster Bank Review », 
May, 1951, p. 7. È, i 

(5) For instance, it is necessary to carry out long-term anti-inflationary po- 
licies, to encourage and mobilise individual savings and to provide such guaran- 
tees of security and fair treatment as are necessary to attract foreign investment 


and loans. 
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sporadic assistance, waxing and waning with changes in cyclical trends or in 
the force of conflicting demands (1). 

For what is expected of the Plan? It is not just a project or series of 
projects; it is, rather, a method of approach to a series of inter-related 
problems — problems arising out of poverty, poor physical stamina, social 
and economic apathy, economic inefficiency, technical deficiencies, admini- 
strative insufficiencies and — above all — the crushing pressure of popu- 
lation and its growth, on the means of subsistence. Indeed, the unrelenting 
pressure of population on the means of subsistence remains the most serious 
obstacle to any improvement in the standard of life, no matter what may 
be the improvement achieved in total productivity (2). To find solutions 
for these problems entails drastic reform of traditional institutions, customs 
and attitudes. To quote Mr. Eugene Black again: « Development is not 
merely a supplemental activity in the country which undertakes it. It grows 
out of and represents a country's whole way of living » (3). 

The essential object of the Plan is to break the vicious circle (of po- 
verty and inefficiency) by providing a stimulus — injected in the form of 
specific environmental improvements, material and immaterial equipment de- 
signed to raise output per head — which shall expand productive capacity 
and provoke responses indirectly (as well as directly from those who are 
primarily affected by the original stimulus) from the whole population. It is 
only if the direct impact of the Plan has in economic language « multi- 
plier » effects, that any enduring success can be achieved. Even within the 
strictly economic sphere, a broad and long-term point of view is essential: 
i. e. to attempt to secure co-ordinated efforts throughout all sectors ot the 
economy, which will procure the advantages (or so-called « external econo- 
mies ») associated with the simultaneous development of interlocking faci- 
lities, utilities, by-products and markets. Only in this way can under-deve- 
loped communities which have in the past been resigned to an unprogressive, 
marginal subsistence, be helped to attain economic maturity, with all the 
opportunities afforded thereby for social advancement. 

In conclusion, may I summarise the prospects of the Colombo Plan in 
three short statements: The Plan, in itself is sound and practicable; the 
external and internal penumbra are fluctuating and uncertain; the problem 
of population is pressing. 

VERA ANSTEY 


London, London School of Economics and Political Science, ottobre 1951 


(1) It is, for instance, suggested by Aziz Ali F. Muhammad in the «Pakistan 
Economie Journal», March, 1951, p. 7, that the full participation of the U. S. in 
the Plan depends upon «the evaluation of our potential as an anti-Communist 
bastion in the global struggle for ideological supremacy ». 

(2) «Unless the rate of development is more rapid than the rate of population 
growth, standards of living... will fall rather than rise U. N. Memorandum on 
methods of Financing Economic Development in Under-developed Countries, 1949, p. 58. 

(3) Quoted by the «Observer», Sunday, Sept. 16th, 1951. «Profile Eugene 
Black ». Mr. Black even postulated land reform as «the whole basis of development ». 
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THE COLOMBO PLAN (July, 1951 - June, 1957) 


TABLE I 


Analysis of Development Programmes (cm). 


; Malaya & To bell 
India Pakistan Ceylon British 
| Borneo £m. | Percentage 
Agriculture and mul- 
ti-purpose projects 456 88 38 13 595 32 
Transport & commu- 
nications Ga 527 57 22 21 627 34 
Fuel € power. . . 43 51 8 20 122 6 
Industry & mining A 
(exeluding coal) . 135 53 6 — 194 10 
Social capital . . . 218 31 23 53 330 18 
1,379 280 102 107 1,868 100 
TABLE II 
External Capital Requirements (£m). 
| Malaya 8 
India Pakistan Ceylon British Total 
Borneo 
Total cost of the Deve- 
lopment Programme. . 1,379 280 102 107 1,868 
Total cost of capital goods 
imported for the pro- 
TAM ne) ees, eee ee 237 115 39 20 411 
External finance needed: 
From sterling balances: 211 16 19 — 246 
From other sources . . 607 129 41 61 . 839 
Total external finance 
necdodaye A. METALES 818 145 60 61 1,084 
Total Population 1948- 
82,2 7.3 7.0 443,8 


1949 (million) . . . . 347.3 


LA NUOVA ZELANDA IN UN MONDO DI PREZZI CRESCENTI 


Questo scritto è ispirato all'articolo « Agenda for the Age Inflation » 
apparso sull' « Economist » del 18 agosto 1951. In tale articolo si affermava 
che, mentre il diciannovesimo secolo era stato testimone di una tendenza 
secolare al ribasso dei prezzi, il ventesimo secolo sta sperimentando una 
tendenza al rialzo, e si elencavano le circostanze che favoriscono tale rialzo. 
Questo articolo illustra l'applicabilità di questa tesi a uno studio dell’eco- 
nomia della Nuova Zelanda: a tale scopo verrà prima brevemente esaminata 
la situazione attuale e poi discussa la tendenza del passato. 


La meccanica degli aumenti dei prezzi causati dalla politica governativa 
del « deficit budgeting », dallo sviluppo dei beni capitali, dagli aumenti dei 
prezzi delle esportazioni e dalla protezione industriale, è troppo ben conosciuta 
per essere qui analizzata. Nella Nuova Zelanda tutti questi processi si pos- 
sono attualmente constatare o si sarebbero potuti osservare negli ultimi anni. 

La politica del Governo laburista finchè rimase al potere, e cioè fino 
al 1949, fu di mascherare l’aumento dei prezzi con l’uso di sussidi sui generi 
alimentari e sui tessili, con la restrizione dei profitti attraverso il controllo 
dei prezzi e con tentativi di stabilizzare i salari e i proventi dei produttori 
di latticini e di carne. I prezzi non aumentarono certamente nella misura în 
cui aumentarono in altri paesi, ma l'inflazione, che rappresenta un eccesso 
di potere d’acquisto rispetto alle merci valutate ai prezzi esistenti, è cresciuta. 
Si è impedito l'aumento dei prezzi nella misura necessaria ad arrestare 
l'inflazione. I proventi di congiuntura connessi ai prezzi crescenti delle espor- 
tazioni si sono dispersi nel conseguente crescente costo della vita delle 
classi agiate. 

Agli inizi del 1950 vi furono indizi che il nuovo Governo Nazionale 
fosse disposto a seguire nuove politiche nei riguardi di tali questioni. I sus- 
sidi furono soppressi per alcuni articoli di alimentazione e vestiario, fu con- 
sentito l'aumento dei salari e il sistema di controllo delle importazioni 
tramite le licenze fu riveduto allo scopo di liberare dai controlli un gran 
numero di importazioni. I prezzi, come i salari, aumentarono, e risultò che 
l'inflazione era stata attaccata soddisfacentemente con metodi « ortodossi ». 
Un'ulteriore misura antinfazionista fu la decisione di finanziare lo sviluppo 
idro-elettrico fino a un certo punto con il prestito pubblico, in contrasto al 
metodo precedente di finanziamento dell’eccesso di spesa per mezzo di prestiti 
della Reserve Bank. In generale, sembra che il Governo fosse disposto a 
permettere che l’infiazione del potere d'acquisto venisse curata dall’inflazione 
dei prezzi delle merci, sostenendo allo stesso tempo i salari reali nell’in- 
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dustria non con i sussidi ed i controlli, ma incoraggiando gli aumenti dei 
tassi dei salari monetari. Quest'ultima politica venne attuata attraverso la 
semplificazione e l’acceleramento della procedura adoperata dalla Federation 
of Labour e dalle altre organizzazioni sindacali nei ricorsi alla Court of 
Arbitration per aumenti dei salari. Quantunque chi scrive non possa citare 
alcuna dichiarazione esplicita, sembra che gli aumenti dei prezzi siano 
stati ritenuti più sopportabili che non le conseguenze dell’inflazione sopra 
specificata. 

Recentemente questo indirizzo è stato modificato per ragioni politiche. 
In primo luogo, una parte del reddito degli agricoltori proveniente dalle 
esportazioni di lana è stata «congelata» — cioè non potrebbe essere spesa — 
per un certo periodo, e in secondo luogo agli inizi dell’anno sono stati ri- 
stabiliti i controlli dei prezzi e in settembre i sussidi sui generi alimentari 
e di vestiario. Questo rinnovato tentativo di nascondere i sintomi dei prezzi 
inflazionati sembra essere economicamente giustificato solo per il fatto che 
le entrate governative provenienti dall’imposizione sono aumentate insieme 
agli altri redditi. Altrimenti, esso costituisce una manovra politica. Poichè 
il boom mondiale delle materie prime ha raggiunto il suo culmine esso non 
può arrecare ulteriore danno all’ economia. 

Quanto precede rappresenta, in breve, l’attuale situazione in Nuova 
Zelanda a riguardo dell'aumento dei prezzi e della politica a esso connessa. 
La sezione seguente tenta di esaminare l'aumento dei prezzi in Nuova Ze- 
landa alla luce dei fatti passati. 


LI: 


La ricerca moderna rivela che la tendenza secolare al ribasso dei prezzi 
nel diciannovesimo secolo rappresenta, in primo luogo, una diminuzione dei 
costi reali. Questa riduzione dei costi reali fu principalmente dovuta a) alle 
innovazioni provocanti la riduzione dei costi e 4) al commercio multilaterale 
fino a che esso fu comparativamente vantaggioso. In Nuova Zelanda è stato 
il commercio che ha predominato nella riduzione dei prezzi, nel creare un 
tenore di vita relativamente alto, nel dare alle industrie primarie, secondarie 
e terziarie una produttività per persona relativamente elevata e nel modellare 
in Nuova Zelanda le caratteristiche predominanti di un’ economia dipendente 
dall’ esportazione. 

In contrasto al diciannovesimo secolo, gli ultimi quaranta anni hanno 
visto una ascesa dei prezzi, e si vuole qui indicare che questa tendenza può 
essere spiegata, nel caso della Nuova Zelanda, da un aumento dei costi reali. 

L'aumento dei costi reali nella Nuova Zelanda è stato causato da tre 
fattori: in primo luogo, dalla protezione all’ industria nazionale. La tariffa 
del 1895 è stata la prima con intenzione decisamente protettiva, quantunque 
i dazi fossero bassi rispetto ai livelli odierni. Da allora le revisioni sono 
state in genere orientate verso tariffe più alte, con preferenze per le merci 
britanniche. Notevoli aumenti si sono verificati durante la prima guerra 
mondiale, nel 1921, nel 1927 e nel 1930. La tariffa del 1934 ha abolito e 
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ridotto alcuni dazi, ma lo sviluppo della politica governativa nel 1939 vide 
le licenze di importazione deliberatamente usate per proteggere lV industria 
nazionale. La recente guerra ha creato delle condizioni di « serra calda» in 
cui si sono sviluppate molte industrie, parecchie delle quali sono sopravvissute 
dopo la fine della guerra in virtù della protezione e della difficoltà di otte- 
nere forniture alternative. L’attuale politica commerciale del Governo non 
è in alcun modo contraria alla protezione: essa promette aumenti di tariffe 
per le industrie minacciate dalla concorrenza quando le licenze di importa- 
zione saranno abolite. 

È ovvio che la protezione ha aumentato il costo reale di tutte le merci 
prodotte in Nuova Zelanda e gli attuali salari di «riscatto » che alcuni 
gruppi monopolistici di lavoratori possono esigere a causa della scarsità 
della mano d’opera, come pure l’inefficienza che si sospetta in diverse 
aziende industriali monopoliste locali, sono sintomi di qualcosa che si è 
inserito nell’ economia nel periodo degli ultimi cinquanta anni. All’economista 
enropeo questa può sembrare un’osservazione comune ed ingenua, tuttavia 
in Nuova Zelanda la verità di ciò non è ancora ampiamente accettata. 

Secondariamente, i costi reali sono stati aumentati da spese improduttive 
relative alla sicurezza sociale e alla guerra. Lo strumento principale è stata 
la imposizione più elevata — la proporzione del reddito nazionale assorbita 
dal Governo con l’imposizione è in Nuova Zelanda una delle più alte del 
mondo. A tale riguardo — quantunque non perfettamente simile — può 
essere citata la «tradizione » degli schemi di lavori pubblici — sviluppo 
dei beni capitali pubblici — che iniziatasi dopo il 1870 è poi continuata e 
ha riguardato ultimamente lo sviluppo idro-elettrico. Indipendentemente 
dal consumo di risorse in impieghi inutili di tempo in tempo e indipenden- 
temente dallo sviluppo che potrebbe essere seguito fino ad una data più 
recente se considerazioni economiche fossero state predominanti, questo tipo 
di sviluppo dei beni capitali ha anche aumentato i costi reali dell’ economia, 
nonostante parziali riduzioni dei costi in alcuni settori. L’onere del paga- 


x 


mento degli interessi e dell'imposizione è stato notevole ed è continuato per 
un lungo tempo. 


x 


In terzo luogo, vi è stato un aumento nel costo reale del lavoro. Oggi 
il lavorare richiede uno sforzo maggiore di cinquanta anni fa, poichè l’at- 
trattività del riposo e la garanzia di sicurezza sono aumentate in misura 
importante. Questo si nota nel fatto che parecchie delle industrie che sono 
considerate la parte permanente all'industria secondaria in Nuova Zelanda 
richiedono, per produrre un’unità di prodotto, più lavoro e più potenza 
nel macchinario di quanto ne richiedevano, per produrre la stessa unità di 
prodotto, vent’anni fa. 

Questo costo reale è in parte il risultato di mutamenti sociali che hanno 
avuto la loro origine nelle conseguenze sociali della prima guerra mondiale. 
I lavoratori delle fabbriche sono diventati impiegati di ufficio, i lavoratori 
domestici sono diventati lavoratori delle fabbriche, e ovunque — più di tutto 
nei lavori di cucina — i costi reali di lavoro sono aumentati. Il sintomo più 
evidente di questo processo è oggi, in Nuova Zelanda, la mancanza di lavo- 
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ratori domestici e la non invidiabile posizione di una massaia di famiglia. 
In tale situazione sociale, in via di trasformazione e con tensioni non co- 
muni, la macchina economica può prendere svolte inattese — svolte che 
forse è oggi troppo presto poter prevedere chiaramente. 

Prima di finire val forse la pena di notare che questi processi possono 
essere spiegati in termini della struttura delle onde di Kondratieff. Se si 
ammette che la terza onda schumpeteriana di Kondratieff abbia raggiunto il 
suo culmine verso il 1925, e abbia ripiegato fino a circa il 1940, allora può 
darsi che l’esperienza della Nuova Zelanda rappresenti una sfida alla fase 
declinante di Kondratieff — un tentativo di resistere alla deflazione. Gli 
uniti effetti delle dislocazioni economiche e l’aumento dei costi reali sono, 
in qualche misura, spiegati da questo tentativo di resistenza. Pure, se il 
mondo è ora — o è stato dopo il 1940 — coinvolto in una tendenza all’ascesa 
di una quarta onda di Kondratieff, allora la presente «era di inflazione » 6 
almeno incomprensibile. 

Sono così state brevemente e sommariamente esaminate le circostanze 
che a breve e a lungo termine hanno favorito in Nuova Zelanda |’ aumento 
dei prezzi. Dal punto di vista del lungo termine, gli aumenti dei costi reali 
sembrano essere stati in Nuova Zelanda le più importanti circostanze interne 
che hanno causato |’ aumento dei prezzi. 


CoNrRAD A. BLYTH 


Dunedin, University of Otago, dicembre 1951. 


SOME CHARACTERISTICS OF THE JAPANESE ECONOMY 


1. - Basic PROBLEM OF SELF-SUPPORTING SYSTEM. 


In the « Annual Economic Report » released recently — July 13, 1951 — by 
the Economic Stabilization Board of Japan, two conspicuously antagonizing 
facts are disclosed. One is a sharp rise of production and the other is the 
nation’s standard of living still lagging on low levels. 

First, with regard to the production increase, the Report says: « The 
production standard for mining and manufacturing, which had began to 
show a full-scale upward swing about September, 1950, reached at last in 
October the pre-war level and then continued rising by leaps and bounds 
to 130.8 in March, 1951, and to 140 (preliminarily estimated) in May, com- 
pared with the 1932-36 level. Production of April this year marked an 
increase of 52% higher than that of the same month of the previous year». 
An increase of 50% in the lapse of one year is indeed an amazing tempo 
probably beyond the hopes of rehabilitation planners. 


TABLE I. — Economic and Scientific Section Production Index 
Numbers for Mining and Manufacturing (1932-1936 = 100) 
Year of 1946 35.7 May 1950 92.0 Nov. 1950 110.5 
» » 1947 43.2 June » 93.6 Dec. » 116.7 
>» » 1948 63.4 July » 94.5 Jan. 1951 112.8 
» » 1949 80.0 Aug. » 95.8 Feb. » 113.0 
» » 1950 104.6 Sept. » 98.9 March » 130.8 
April 1950 88.3 Oct. » 108.4 April > 134.5 


But the standard of living failed to keep pace. For, it continues: «The 
per capita consumption standard in 1950 was 73% in cities, 93% in rural 
communities and 82% on an average, compared with the prewar 1936-39 
period, though even each represented gains of 7%, 4% and 5% respecti- 
vely of the previous year». Indeed, the living standard and the consumption 
standard, to be exact, differ from each other, and moreover the measurement 
of the standard of consumption is not so simple as that of production. Ho- 
wever, in a general view, the standard of the nation’s living rose only by 
5% on an average in this one year, leaving its position thus far recovered 
still as low as 80% of the pre-war days. 

What strikes anyone upon being faced with these two facts must be 
the discrepancy between the standard of production and the standard of 
living. The Japanese economy, which could at times record a surprising 
progress entirely characteristic of modern times in the matter of production, 
is finding its population on an Asiatic level in the matter of living. How 
all this came to happen is a question that naturally forces itself upon any- 
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body who looks at the Japanese economy. Of course, this question is not 
asked simply on the basis of the report tor a short period of one year in 
the « White Paper». Our problem rather is that this striking antagonism 
envisaged by the « White Paper» has constituted no other than the pecu- 
liar character of the Japanese economy for a notoriously long time. To be 
snre, the unusual production increase for the year owed the direct cause to 
the Korean Incident. It needs no argument, too, that the procurement de- 
mand of the U.N. forces running up to as much as $ 300,000,000, the 
expansion of general exports and the enhanced domestic demand due to 
stabilized money all worked to spur up production activities for the period. 
The low standard of living, on the other hand, may be traced to the fami- 
liar cause of population pressure. The « White Paper» comment is typical 
in saying: « While in 1950 the supply of produced commodities, which 
upholds a consumption standard, recovered the pre-war levels and even came 
up to 104% of 1934-36, population increased 20%, bringing the nation’ s 
per-head supply down to 87 Y, of the pre-war days ». It tells the truth. But 
the problem lies deeper; this contradiction between the production standard 
and the living standard is not a phenomenon only attributable to a rare 
cause under exceptional circumstances but does constitute the most remark- 
able peculiarity of the Japanese economy since Meiji Era (1868-1912). Let 
us cite some more examples. 

Regarding the lively advance the Japanese economy recorded between 
the world crisis of 1929 and the World War II, one is referred to the 
studies by Mrs. Elizabeth Boody Schumpeter. The comparative statistics on 
industrial production of the nations drawn from the Statistical Year Book 
of the League of Nations, as quoted in her book, will serve here as an 
index showing the power of representative countries of increasing pro- 
duction (1). 


TasLe II. — Comparative Table of Industrial Production 
From Stat. Year Book of the League of Nations, 1938-1939. 


Japan United States Britain France 
1929 100 100 100 100 
1930 94.8 80.7 92.3 995 
1931 91.6 68.1 83.8 86.2 
1932 97.8 53.8 83.5 16 
1933 113.2 63.9 $8.2 80.7 
1934 128.7 66.4 98.2 152 
1935 141.8 75.6 105.6 72.5 
1936 151.1 88.1 115.8 78.0 
1937 170.8 92.2 123.6 81.7 
1938 173.0 72.3 115.5 76.1 


(1) E. B. ScaumPETER (ed.), The Industrialization of Japan and Manchukuo, 
New York, 1940, p. 27. 
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Mrs. Schumpeter describes the process of recovery after the great crisis, 
saying: « The recovery in Japan is characterized by a great increase in 
industrial production and employment and an equally marvellous advance of 
foreign trade. Measured by respective indices, the recovery was probably 
more rapid and more extensive than in any other industrial country in the 
world. From the low point of the depth in 1931 to the outbreak of the China 
Incident in July 1937, the volume of output more than doubled, industrial 
employment rose by 60%, and the volume of foreign trade doubled >. There 
are, of course, a number of problems requiring further scrutiny here. The 
factor that the World War II was at hand has to be taken into full calcu- 
lation. But it is nevertheless demonstrated in this instance that Japan's 
productive power is capable of development when placed under favorable 
conditions. Nor only is this the case with the increase of the gross product, 
obtainable by simply inflating the volume of employment, but the same 
holds true also with the more real productive power computed per working 
hour. In order to show this and also that the progress of productive power 
in the Japanese economy is by no means a temporary phenomenon, let us 
cite the words of Colin Clark. 

Writing in his study attempting to measure the degree of economic 
progress of various countries by means of the real national income or in 
terms of their productive power in international units, he says in the com- 
mentation accompanying an appended table, « Japan has been the outstand- 
ing example of rapid growth. Productivity stood at a China level till about 
1900 and then increased six-fold by 1937. In India there has been definite 
progress but at a slower pace than in Japan—a threefold improvement in 
real product per head between 1860 and 1944» (1). Needless to mention, 
as seen from the following table, Japan falls far behind Western countries 
in the matter of productive power in its absolute level. For, productive 


TaBLe 111. — Levels of per Man-Hour Real National Product 
(in international units). 


Year Japan India China United States Britain 
1890 03 .34 .31 
1900 .03 .05 .42 .30 
1910 .04 ol 36 
1920 .06 .07 .61 .36 

(1921) 
1930 .14 .08 .03 it 01 
(1931) 

1940 Lk, 1.00 DI 

1944 18 .96 .61 


(1) CoLin CLARK, Levels of Real National Product per Man-Hour, in «Re- 
view of Economic Progress», Vol. I, No. 4, p. 1. 
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efficiency attendant on capitalization is a deciding factor. But this elevation 
of productive power extending over a long period of time can be evaluated 
as a peculiar character of the Japanese economy and, particularly, when 
contrasted to that of the living standard, will take ona graver significance. 

As regards the living standard, data are not available to allow compa- 
rative studies for such a long period of time. While, in order to assess the 
living standards statistically, it is necessary to consider the matter by once 
replacing them with the consumption standatds; while it will mean little 
unless, in replacing them with the consumption standards, they be brought 
under analysis in their relationship with the income standards; again while, 
in proceeding with the analysis in the relationship with the income stan- 
dards, not only changes in the mere size of income but also changes in the 
distribution ratio should be taken into account; data are not on hand to 
enable long-term comparative study upon consideration of all these factors. 
Statistical Estimates on the National Income of Japan (1951) compiled 
by Prof. Yuzo Yamada (in Japanese) may be recommended in this connec- 
tion as will shed some light on the matter. It discloses that, when the pro- 
duction standard (production income per head) and the consumption standard 
(consumption income per head) are compared, the latter generally was never 
active in contrast to the former which alone moved up in step with pro- 
ductive power. 


Tage IV. — Production Standard and Consumplion Standard 
(1928-1932 prices as base) (1). 


Per capita Income Per capite 
Years (Production Standard) Consumption 
yen yen 
1888-92 153 66 
1893-97 170 59 
1898-02 186 62 
1903-07 175 78 
1908-12 208 86 
1913-17 233 83 
1918-22 297 82 
1923-27 360 115 
1928-32 402 145 
1933-37 475 159 
1938-42 543 139 
1944 559 88 
1946 267 18 
1948 360 86 


(1) Yuzo YAMADA (ed.), Statistical Estimates of the National Income of Jopan, 
Tokyo, 1951, pp. 130, 140. 
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To take a shorter-term view, the similar tendency can be detected from 
the comparison of the rise of the production standard with the movement 
of real wages. For instance, according to Mrs. Schumpeter (1), the increase 
of industrial product and the movement of real wages may be compared in 
the following table: 


Taste V. — Production Increase and Real Wages (1929-1938). 


Production Real Production Real 
Year Increase Wages Year Increase Wages 
1929 100 100 1934 128.7 101.0 
1930 94.8 105.1 1935 141.8 98.1 
1931 91.6 108.3 1936 151.1 96.3 
1932 97.8 105,2 1937 170.8 96.9 
1933 113.2 102.9 1938 173.0 98.1 


What is meant by the table is of course the grim fact that in spite 
of the rise of production that astounded the world there was scarcely any 
perceivable improvement in real wages which symbolizes the living stan- 
dard and that rather an inverse tendency is observed at times; which takes 
us to confront the portentous question of the Japanese economy that the 
effects of the increase of production is soaked up into the increase of em- 
ployment, and eventually of population. Anyhow, such disharmony found 
between the production standard and the living standard certainly is a 
challenging question of primary order to anyone who is deeply concerned 
with the present and the future of the Japanese economy. 1f self-supporting 
economy is a serious issue, it is a logical conclusion that all the attending 
problems shall be scrutinized ultimately upon the clearest comprehension 
of this peculiarity. 


2. - ATTEMPTS To EXPLAIN THE CONTRADICTION. 


The above-mentioned relationship of contradiction between the produc- 
tion standard and the living standard in Japan has long been a matter of 
common knowledge. The criticism of foreign countries against her as a low- 
wage industrial country and her countenance of an overpopulated country 
supported by hunger exports may be said as the straightforward indication 
of this contradiction. Accordingly, there are numerous commentations dealing 
with this basic relationship. Admittedly, anyone is being confronted with 
this underlying problem in some form or other if he is seriously studying 
the peculiarity of the Japanese economy. Some important arguments are 


given in the following pages. 
1) Explanation by population pressure. 


As professor Pigou clearly points out, the increase of income, vr the 
advance of production standard, divides itself into two parts, one going to 


(1) Op. cit. p. 31. 
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increase population and the other going to elevate the consumption stan- 
dard (1). The proportion of either part to other varies with time and place 
and is never fixed, but never loses balance in favor of either. From facts 
in Europe, it can generally be said that an increase in production standard 
inversely causes a decrease in the rate of the natural increase of population, 
and especially in the birth rate. The population of Japan, however, has up 
to the present kept in a high rate of increase; any improvement in the 
standard of production seems even now being absorbed almost to the last 
morsel to increase population. (Tables VI and VII). 


TapLe VI. (2) — Movement of the Population of Japan According 
to the National Census and Population Surveys. 


Year Population Year Population 
1920 55,391,481 1945* 71,998,104 
1925 59,179,200 1946* 73,114,136 
1930 63,872,496 1947* 78,101,473 
1935 68,661,654 1948 * 80,216,896 
1940 72,539,729 1950 83,199,637 
1944 72,473,836 


* Refering only to the territory remaining under administrative power. 


TapLE VII. (2) — Population Movement for Last 30 Years for 
Every 1000 of Population. 


Year Birth Rate Death Rate Rate of Natural Increase 
1920 36.32 25.44 10.87 
1925 35.00 20.28 14.73 
1930 32.42 18.18 14 24 
1935 31.67 16.78 14.88 
1940 28.95 16.22 12.73 
1947 34.54 14.68 19.86 
1948 33.78 11.96 21.82 


A pertinent instance is that, while the supply of living commodities in 
1959 amounted to 104% of pre-war level, the living standard in terms of 
commodity supply continues to remain as low as 87% of the pre-war standard, 
if a 20% increase in population is calculated. This is not a phenomenon pecu- 
liar to the comparison between before and after the War. What arouses 
concern is the fact that, throughout all the periods since Meiji Era (1868- 
1912), this tendency has been general and consistent apparently in spite of 
the production standard. 


(1) A.C. PiGou, Economics of Welfare, 1st ed. 1920, pp. 58-63. | n 
(2) Japan Statistical Year Book 1950, Statistics Bureau of the Prime Mini- 
ster Office, 1951. 
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Will the elevation of the living standard remain a target unattainable 
forever so far as population keeps on increasing in this manner? Various 
ways of approach may be suggested to answer the question. Most deserving 
attention in an economic sense is the argument in which the evolution of 
the capitalistic society and the change of the rate of population increase 
are directly interrelated. For example, in the initial period of modernization, 
birth-rate rises first and then the death-rate begins to decline gradually, 
resulting in a rise in the rate of natural increase. Coming to the second 
period, birth-rate begins to decline, but, as death-rate starts a sharper decline, 
the rate of natural increase keeps on growing. It is in the third period 
when the decline of death-rate comes to a definite limit and birth-rate rapidly 
drops that the rate of natural increase goes down at high speed. Applying 
this to Japan, we realize that she belonged to the first period as late as 
1920 and in the later years to the second period (1). Certainly, this is a 
helpful approach; an important work it is to try to analyze temporary fluc- 
tuations in population phenomena from such a broad viewpoint. But the 
question is asked how certain the division of the first aud second periods is. 
To be sure, it is tentatively deducted from various types of population 
movement, and is right in its own way, but the further argument that it 
retroactively exerts immense influence on population movements is open to 
question. What is the underlying motive factor that induces the first period 
on to the second, and then the second to the third? Especially, is not the 
factor in direct or indirect relationship with the behavior of population 
growth? If it were, it would be absurd to regard the division of periods as 
something given as a postulate from outside. To be short, if the develop- 
ment of the Japauese economy were due to the population pressure, the 
gradation of development upon the premise of such relationships could not 
be considered as an objective standard for population movement. 

Generally speaking, the view that looks for the most characteristic 
trait of the Japanese economy in the superfluous population has practically 
very Strong grounds. It is a most easily acceptable explanation of the con- 
tradiction of the production standard and the living standard. The popula- 
tion problem has to be tackled seriously once again when the conditions for 
self-support of the Japanese economy are being studied. But it is by no 
means right to bring issues to bear upon population alone. As made clear 
by a reference to Prof. Pigou, the increase of population can result at least 
partly from the increase of production income. The population of Japan 
could double since Meiji Era owing to the increase of the production income 
in industry and trade during the same period. If Japan had relied only on 
agricultural production as during 300 years of the Tokugawa period (prior 
to 1868) she could not have even hoped for a population growth of that 


(1) See Minoru Tacut, Japan Population after the War, in «Population 


Problems of Japan» compiled by the Population Problems Research Committee, 
1951 (in Japanese). 
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scale. Such consequence at times—especially in an economic setback following 
a war—may turn out to be a heavy burden. But if the similar consequence 
is found pressing heavily on Japan, the solution should be sought in the 
cause that has brought about the consequence, or the structural peculiarity 
of the Japanese economy. Out of the argument that holds population entirely 
responsible, no light can come to clarify why the increase of productive 
power went to be absorbed only into the increase of population. No one can 
deny that the population problem is one of the most serious problems of 
the present day. It must be acknowledged even that in complicated social 
phenomena that effect may sometimes take the place of cause. Nevertheless, 
the contradictory basic relationship between the production standard and 
the living standard cannot be fully explained merely from the angle of po- 
pulation. Our real problem will start showing up only when we have gone 
one step over the populationist argument. 


2) Explanation by the status of agriculture and small scale industries. 


Regarding the contradiction between the production standard and the 
living standard, the role of agriculture has been calling attention, as every- 
body knows. The peculiar character of the Japanese agriculture which con- 
sists in farming on countless pettly holdings can be glanced at once upon 
a comparative study with figures in other lands. 


TABLE VIII. — Actual Condition of Japanese Agriculture (1). 


Total Area (A) Arable land (B) land Under Cultivation (C) 


Country (in 1000 Hectares) (in 1000 Hectares) (in 1000 Hectares) 
Pranco 11.1. 55,104 33,278 20,976 
Hungary ... 9,301 7,561 5,950 
United States . 782,783 452,915 177,178 
Brazil o 851,604 151,390 18,835 
A 256,713 — 98,696 
sian 36,848 6,246 5,091 
Australia . . . 770,402 369,017 12,963 

Employed Excl. Ge Hen 
Population in Agriculture (D) A D 
fin 1000) (in 1000) (in Hectares) 
40,503 7,480 38.1 2.8 
9,377 2,144 64.0 2.8 
146,018 7,448 22.6 23.8 
48,450 9,453 22.1 2.0 
342,114 —— 38.4 a 
83,200 16,150 13.8 0.3 
7,157 443 i 29.3 


(1) Figures from the Annual Report of F. A, O., 1948; Figures of Japan from 
Census for 1950. : 
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To be plain, about six million families of farmers are cultivating the 
land of five million acres, each farm per household being 1.5 acres. De- 
spite that 45 percent of about 35 million employed population work on the 
farms, their contribution to the national income amounts to no more than 
20 percent. The per-head income of persons employed in agriculture in 1950 
did not exceed half the average income for entire industry, and this fact 
again accounts for the situation that one of every two farmers is compelled 
to depend upon a side job. Needless to add, this is fundamentally a fact 
attributable to the natural surroundings in which Japan is placed, or gene- 
rally a peculiar character common in the Oriental, poverty-stricken zone. 
Numerous factors can be listed that have helped develop it. That the indu- 
strial development of this country, as to be dwelt upon later, was started 
before agriculture was spontaneously developed and modernized, is probably 
a big factor that can not be ignored. If, whatever was the cause, the ma- 
jority of farmers earn so little that they have to depend upon a side job, 
with the result that the situation on one hand has hindered agricultural 
capital from being accumulated and on the other made possible the supply 
of cheap labor to industry, this peculiarity would go a long way toward 
explaining the gap between the rising production standard that chiefly 
depends upon industry, and the living standard in general. Generally 
speaking, a rise in the living standard is accompanied with an impro- 
vement in the national average income. The reason, nevertheless, that the 
consumption standard is prevented from coming up, must be therefore 
sought in some independent factor hampering the free interflow between 
production and livelihood. The grim existence of the agrarian section of 
society which, while itself eking ont a scanty living, is always ready to 
supply effective labor force, will present a causative explanation pertinent 
for the present purpose. This is why it is said that one shall not talk about 
the Japanese economy without regard to agriculture. 

The argument seeking a clue to the explanation, in the character of the small 
and medium industrial enterprise, is as tenable as in the case of agriculture. A 
study from the industrial statistics for 1948 is shown in the following Table IX. 


Tage IX. (1) — Analysis of Manufacturing Industries of Japan. 


Size by number Number of Workers employed Value of products 
of production workers factories {in 1000 person) lin million yen) 
5-49 92,063 1,321 320,401 
(92%) (43.29) (39.7 %) 
50-99 4,510 308 87,975 
(4.5%) (10.0%) (10.8%) 
100-199 1,815 248 78,140 
(1.89) (8.2 9,) (9.09,) 
200- 1,728 1,181 330,617 
(1.79) (38.6 9.) (40.5%) 
Total 100,116 3,060 817,136 
(100%) (100%) (100%) 


(1) Census of Manufactures 1948, Ministry of International Trade and Industry. 
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Assuming the size with less than 200 workers employed as representing 
small and medium enterprises, we find such enterprises covering not only 
predominantly high percentages of 98.3% in the number of factories and of 
61.4% in the number of workers employed but also the pretty high rate of 
59.5% in value of products, of all manufacturing enterprises put together. 
No less attention should be directed to the status of still smaller petty 
enterprises employing less than five workers. According to the statistics for 
the same 1948, no less than 54.5% of the factories of the country fall under 
this category of petty enterprises and a little short of 11 Y, of manufactur- 
img population are engaged in them. Of course their output represents the 
scanty 5% of the total amount, and their productivity is extremely low. 
Notwithstanding, though the importance they hold has remarkably deterio- 
rated compared with the prewar days, they are still playing a comparatively 
big role in the fields of ceramics, spinning and weaving, lumber, woodware, 
foodstuffs and printing, as shown in Table X. 


TaBLE X. (1) — Status of Petty Manufacturing Enterprises. 


Persons Output 
Year Plants Employed lin million yen) 
1930 569,502 1,163,933 1,874 
(80.5 °/,) (23.5 9,) (15%) 
1948 119,772 372,365 49,747 
(54.5 %) (10.8 9,) (5.6 Y,) 


If the pre-modern low-wage labor is the factor, as commonly held, which 
has made possible the low costs of small and medium enterprises, we are 
now enabled to seek without difficulty in this factor an explanation for the 
low living standard. For instance, Prof. Atsutaro Yamanaka in his Japanese 
Economy and Small and Medium Industries (in Japanese) explains this 
as typically characteristic of the pattern of the backward nation. Japan, he 
says, coming into capitalistic competition in a rather later date, had to ac- 
complish industrial revolution by the state power. The consequence was that 
before agriculture had time to be modernized and industrialized, industry 
alone was compelled to undergo the change. 

Furthermore, he goes on to add, the state followed the protective policy 
to rear up big enterprises as industry itself fared hard in capital accumula- 
tion on the self-providing basis, to the effect that the industrial structure 
was remoulded into the two parts consisting of giant enterprises on one 
extremity and small and medium establishments on the other. The author 
points out that, from the circumstance which forced both categories of en- 
terprises to low-wage competition between themselves in light industry, 
emanated the factor that powerfully impeded the living standard from rising. 
In addition to such a view we are reminded that the small and medium-size 


(1) From «Factory Statistics» of the Department of Commerce and Industry, 
and from Census of Manufacture 1948. Pereentages compare with respective figures 


for entire manufacturing. 
ti 
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enterprises have long been the « hide-outs » for the superfluous population. 
The population « hide-outs» are at the same time the source of population 
supply. Here we find both agriculture and small and medium enterprises 
playing a role as the supply sources, and almost similarly as places of re- 
fuge at the time of overfluity, of labor force to industry. To state compactly, 
this argument is an attempt to seek a clue to the solution of the problem 
in the backwardness of the Japanese capitalism. The difficulty of taking up 
these two things in one framework of discussion here was overcome because 
they have the common cause. 


3) Explanation attributing the cause to war and consequently to politics. 


It was because of war that the production standard, and especially the 
standard of industrial production, of Japan experienced long strides. War 
appears on the stage, economically speaking, with two demands. One is the 
aquisition of materials and the unsatiable expansion of productive power for 
the asks of the maximum production of munitions. The other is the inten- 
tional and unintentional lowering of the living standard partly in order to 
answer the need for capital accumulation for the former purpose. The Japa- 
nese economy almost invariably took its course along this set formulae. 
Under the pressure of overpopulation and scarcity in natural resources, 
Japan from the first was in the position that made it imperative to import 
raw materials and depend upon exports of manufactured goods. To be sure, 
this has resulted in forcing upon the economy of Japan an agressive and 
militaristic color, but at the same time it can not be denied that war itself 
under the same situation contrariwise acted beneficially on the Japanese 
economy. For instance, a report by the U. S. Strategic Bombing Survey, 
gives numerical facts to illustrate how far war affected the Japanese eco- 
nomy toward its development, as in the following two tables (1): 


TABLE XI. — a) Correlative Development of Agricultural 
and Industrial Production for 1930-42 (in million yen). 


Industrial Agricultural A 
Yeor Production (A) Production (B) BO 
1930 5,960 2,400 25 
1937 16,360 4,040 4.0 
1942 32,130 5,700 5.6 


b) Constitution of Industrial Products for 1930-1942. 


By Industry 1930 1937 1942 
Heavy industry 38.2%, 57,8%, (PRIA 
Light industry 61.89, 42.2%, 27.3%, 
Total 100 100 100 ~ 


(1) The Effects of Strategic Bombing on Japan’s War Economy, by U. S. Stra- 
tegic Bombing Survey, 1946. 
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As indicated in the foregoing tables, industrial production increased 5 
times in the short space of ten years. Further, the growth of heavy 
industry was spectacular. If war had been really responsible for all this, 
it would have almost seemed sensible to trace to war the reason for the 
gap between the production standard and the living standard. For, ho- 
wever, while war on one hand may do good in elevating the productive 
power as in this instance, it on the other hand surely works retri- 
bution in depressing the living standard. Full understanding on this 
point will be obtained when we go on to inquire, in the next section, where 
accumulation comes from and what kind of goods the products for war 
purposes constitute. 

The theory of war as the prime factor immediately brings to attention 
another theory looking to the government policy for the key to solution. 
Substantially resembling the « backward » theory above presented, this theory 
sees importance in the role the government played in coming into contact 
with modern industry. The Japanese goverment endeavored to offset the 
economic immaturity keenly felt at the time of the Meiji Restoration 
(completed in 1868) by introducing the mercantile policy and an industrial 
revolution from above. The effect was the building up of the modern indu- 
stry and, particularly, the heavy industry, at the cost of the farmer and the 
small and medium enterprise; and the subsidy policy and the general price 
policy were operated chiefly along this line. The contradiction of the de- 
pressed living standard in spite of the rise of the production stand to a 
certain degree coud be said as the consequence unintentionally counted upon 
in this government policy. 

The « war» theory as well as the « government » theory shall be given 
due notice as supplementary explanations for the basic economic problem. 
It is probably a paramount need today than ever to dig more deeply into 
the real character of war in general, in its bearing on the issue before us, 
that, as ever, has driven the Japanese economy into unprecedented misery. 
However, it is wrong to try to explain even partly an economic problem 
from such an external cause. It should be interpreted as a factor that will 
help fundamental economic movements in actualizing their consequences. 
Fundamental discussion has to start with an economic explanation of why 
the Japanese economy chose, or had to choose, to take the road of thorns 
as described above of its own will. 


3. - Buinpina UP or Nation’s Lor. 


We have first presented the gap between the production standard and 
the living standard as the peculiar character of the Japanese economy, and 
then scrutinized a number of some important arguments explaining the gap. 
This scrutiny is still extremely crude and may be anything scarcely more 
than the simplest classification, But a glaring fact that we could perceive 
through these arguments is that we are confronted with the sort of problem 
which the Japanese economy cannot solve within herself. The contradiction 
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of the two staudards is not where the road the nation chose. As Prof. Pigou 
pointed out, the two things go side by side in the West-European countries 
and it has been considered the objective of economic progress that they do so. 
In Japan where the same had been the case to some extent, what made us 
then, especially in the latest stage of development, raise a question over the 
discrepancy of the two standards? There seems to be a cause, a consistent 
cause, lying on a deeper stratum than explained in the foregoing arguments. 
The theory that population is responsible for all difficulties would allow 
an easy treatment of the problem. It says that, as population is superfluous, 
a nation has to acquire foodstuffs through foreign trade. For a nation depend- 
ing upon trade, industrialization is the first necessity. Though, it continues 
to argue, industrialization goes on slowly or rapidly, the problem will remain 
unanswered so long as population keeps increasing. Hence, it concludes, un- 
less the population problem is solved no hopes can be entertained for the 
future of the Japanese economy. As briefly touched upon already, the popu- 
lation pressure, at least viewed under the present situation, is by no means 
deniable. However, if one asks what then has made this population increase 
possible, he will certainly find the improvement of tbe production standard 
right there forestalling it. In the two generations since sarly Meiji Era (1870's) 
population doubled because the productive power of Japan chiefly in manu- 
facturing industry grew meanwhile by leaps and bounds. Or, suppose the 
pivot of the economic problem that Japan at the Meiji Restoration (1868) 
was confronted with was of population increase and food, she took the same 
route as England once took, to solve the problem. England in the early nine- 
teen century was standing face to face with the problem of overpopulation 
originating from the shortage of land. In England in those days when po- 
pulation was increasing so rapidly that it doubled in half a century, it al- 
most seemed that no other means but the artificial limitation of population 
was of any avail. But she industrialized herself by her iron and coal and, 
paying for imported foodstuffs with her industry, succeeded in averting the 
crisis. Prof. Hicks, calling for notice to this fact, says: England « would 
have been unable to remove it (difficulty) so easily if her general productive 
power had not been increasing at such a rapid pace» (1). The circumstance 
with which Japan was blessed in her industrialization efforts was far infe- 
rior to that of England even only in iron and coal. This inferiority was ad- 
mittedly bound to affect the later developments. But anyhow the similar 
decisive course had been stepped into in this country. The results which it 
has led to must be considered natural and inevitable to a certain extent. 
We have called this decisive course the method of solving the problem 
on the world-wide scale. Concretely speaking, it is the way to support in- 
creasing population by means of industry and foreign trade. This is of course 
not the road Japan launched upon first nor are the logical grounds wanting 
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(1) J. R. Hicks, The Social Framework of the American Economy, New York, 
1945, p. 72. 
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to sustain it as rational. The success of England is what we saw actually 
with our own eyes and there are still more examples to be enumerated. 
However, one thing that needs reassertion regarding the course, is that it 
is not the solution of the problem on the national but on the world-wide 
scale. Trade is a deal that takes the other party in. Even industry, in- 
somuch as it presupposes a foreign market for its products, is not national. 
For if the home market had been wide enough, industrialization linked with 
foreign trade would not have occurred to anyone from the first. It was cer- 
tainly a difficult task for Japan, poor in raw materials and not blessed with 
markets, to have to go out for a place in the world’s market relations, at a 
belated date. But to brave the difficulty and the risk was at the same time 
to solve the problem of population increase within the country. In fact there 
was probably no other alternative for Japan, but as she dared to choose the 
course, she had to warn herself that, by flinging the problem at the world, 
she would have to tackle the problem on the scale so much enlarged. In 
that sense population increase was rather effect. It is going too far to point 
at the effect and say that population increase is the root of all evils. 

This course was a course toward industrialization, and that particularly 
centering on export industry. For the very reason, it was inevitable that 
first agriculture and then native small and medium enterprises were given 
backward seats to some extent. As for agriculture, England settled the si- 
milar problem by daringly abolishing the Corn Law. In the case of Japan 
the specific condition of rice-diet and the objective conditions regarding food 
supply hampered such a sweeping measure. That she had to maintain to 
some extent her own underdeveloped agriculture even when she was diverting 
main interest gradually to industry, was the inescapable destiny peculiar to 
Japan. While money on the farms was compulsorily sucked up in the form 
of land-taxes, public bonds and inflation as means to speeding up industria- 
lization, yet there was always the necessity to aid the farmers through sub- 
sidies, rice-price policies and other protective means. An attempt to solve the 
basic problem of the Japanese economy by analyzing the interrelationship of 
agriculture and industry will thus find general acceptance. Though the pro- 
blem is more complicated in the case of small and medium industries, es- 
sentials never differ. 

When we bear in mind the basic course which the Japanese economy 
chose to take, it is realized what the importance of the role played by war 
and government was. For the attempt to solve the problem on the world- 
wide scale had never presupposed recourse to war. Far from that, contrary 
was the case. The policy aiming to solve the problem through commerce 
and trade is fundamentarily a method based on peace and opposed to war. 
As wrongly interpreted in the past, however, such situations not rarely oc- 
curred in reality as impress one that the same policy is reinforced by war. 
Perhaps in some cases the economic progress accomplished by industry and 
trade may have resulted in making aggressionists overconfident. This is why 
it is often said, according to the similar interpretation, that the Pacific 
War was an unescapable course that the Japanese economy intent on secur- 
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ing natural resources and overseas markets was destined to follow. Such 
interpretation may be tenable in some aspects but is fundamentally wrong 
as an interpretation of the essentials of the problem. Admitting that the 
course followed in the past allowed militaristic aggressionism to capitalize 
on the peculiarity of the Japanese economy, we shall not let anyone go so 
far as to hold that it was war and the government behind it that characte- 
rizes the Japanese economy. Such political factors as war and government 
will have full importance only when considered in connection with the basic 
course discussed in the first section. 

Once the basic course started to be followed and population increase 
got ahead, what was the course the Japanese economy tock next? Abstractly 
speaking, it was to concentrate all efforts on capital accumulation and to 
catch up with the world's industrial level as soon as possible. This policy 
was pushed on intentionally or unintentionally. It may be said that the 
self-consciousness of being a backward country helped not a little in prompting 
the policy. The effort was successfull to a certain degree and enabled popu- 
lation growth and the increase of real national income to go hand in hand 
for a considerable period. But even in this period, once the problem having 
been flung at the world, new disturbing factors now flung back in from the 
world were always in action and there was no means to stave them off 
unilaterally. If there had been any means, truth was that it would have 
been to go on intensifying capital accumulation to answer the need for 
unlimited expansion of productive power, and tbat so long as this force 
went on in action the real elevation of the living standard could not have 
been easily hoped for. 

In this manner, the discrepancy of the production standard and the 
living standard has made itself the peculiar character of the Japanese 
economy. It has grown to come into the limelight as the problem of greater 
significance today after the war than before, as everybody is aware. Indeed, 
if we are to set up the target of the self-supporting system, it cannot be 
anything, economically considered, but the elevation of living standard. If, 
again, the elevation of living standard stands in such a relationships as 
mentioned above with the elevation of production standard, all schemes 
aiming at self-supporting must ultimately come to be something set for the 
solution of the problem. Upon how the relationship between the two standards 
can be normalized, does the future of the Japanese economy entirely depend. 
Those who call themselves policy-makers may have various new proposals 
for the situation on hand. But the conclusion from the basic line drawn 
above, commonplace as it may look, is that foreign trade is all and every- 
thing. It is the high-road by which not only the population growth in fact 
was made possible but also the elevation of living standard and the restraint 
on future population can be realized. Meanwhile the policy by foreign trade 
is not constituted of foreign trade alone. Industry may have direct concern 
with export; agriculture may have to be considered in relation to foodstuffs 
and the domestic market; indtstry itself is classified into large scale and 
small or medium scale ones, or into one having dealing with international 
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commodities and the other; all problems on markets, price, money and 
exchanges are derived from these differences. The policy by foreign trade is 
only a policy that looks at things with foreign trade at its center. 

Even granting that foreign trade is the key to solution of the problem, 
we should be aware that there are a large number of problems coming into 
the scene especially after the war. Particularly important are the real 


conditions of foreign trade and subsequently the structure of main costs 
of export industries. 


TaBLE XIT. (1) — Japan's Trade Conditions. 


Exports Imports Exoort Import Trade Net Trade Terms 
Year {in million yen) (in million yen) Index Index Terms in Deflated Price 
1890 56.6 81.7 15.0 23.8 158.7 125.9 
1895 136.1 129.3 27.2 29.2 107.3 130.4 
1900 204.4 287.3 31.9 48.4 151.7 124.4 
1905 321.5 488.5 48.7 81.6 167.6 132.4 
1910 458.3 464.2 76.8 73.6 95.8 108.7 
1915 708.3 532.4 113.4 81.7 72.0 100.7 
1920 1,948.4 2,336.2 108.0 123.9 114.7 97.4 
1925 2,305.6 2,572.7 158.8 174.2 109.7 104.4 
1930 1,469.9 1,546.1 188.9 17951 92.7 95.4 
1935 2,499.1 2,472.2 341.3 2222 65.1 714 
1938 2,689.7 2,663.4 321.2 189.5 59.0 64.5 


If these problems tend to deteriorate year after year, it may turn out 
very difficult to see the living standard go up in keeping with foreign trade. 
It should be noticed that the anomalous situation that the expansion of 
trade and output does not entail the increase of profits — the similar si- 
tuation existing in the relationship of the production standard to the living 
standard — persists dormant here too. But generally speaking, our problem 
lies far prior to such consideration. For the real trade capacity of the 
present Japan is no more than 40% of before the war; and the real na- 
tional income which has been supported by it is being compelled to shrink 
acutely from that very reason. The issue of more immediate importance is 
first of all to overcome this difficulty and put the Japanese economy on the 
right track. If this inherent problem can be tackled on this right track, 
then the future of the Japanese economy may not be without hopes. 


IcHIRo NAKAYAMA 


Kunitachi, Tokyo, Hitotsubashi University, dicembre 1951. 


(1) Figures for 1890-1925 are the index numbers in «The Oriental Economist », 
«The Economists’ Handbook of Japan» (in Japanese), Figures for 1930 and later 
are those connected with the Yokohama Specie Bank index numbers as in 1928. 
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CLEMENCE R. V., Income Analysis (Cambridge, Mass.: Addison Wesley Press, 1951, 
pp. IX + 182, $ 2,50). 


Il volume è stato scritto nell'intento fondamentale di offrire un testo sufficien- 
temente chiaro ai non iniziati alle teorie del reddito nazionale. «I mean the book to be 
a contribution to teaching method rather than to economic science » afferma l'Autore 
nella prefazione, delimitando nettamente il contenuto riepilogativo della sua opera. 

Nella prima parte del volume, affrontando ad ovo lo studio della fenomenologia 
macroeconomica, il Clemence riassume le caratteristiche del sistema capitalista, alla 
cui base pone la proprietà privata, l' impresa privata, il mercato libero e la mo- 
neta. Egli considera due «modelli» dell'ordinamento capitalista, quello inerente 
alla configurazione capitalista «pura» (che astrae, cioè, dall'attività del Governo) 
e quello inerente alla configurazione capitalista « modificata» (ottenuta inserendo 
nel modello « puro » il soggetto economico Stato). 

Dopo aver esaminato la struttura del sistema, il Clemence ne studia |’ operati- 
vita, chiarendo la natura e la direzione dei flussi macroscopici del prodotto nazio- 
nale (lordo e netto), del reddito nazionale, del reddito personale, del reddito per- 
sonale disponibile. Lo schema adottato dal Clemence è il seguente: 


a) Prodotto nazionale lordo = Consumo + Investimento lordo + Spesa pub- 
blica; 

è) Prodotto nazionale netto = Consumo + Investimento netto + Spesa pub- 
blica; 

e) Reddito nazionale = Prodotto nazionale netto — Imposte indirette; 


d) Reddito personale = Reddito nazionale — Profitti societari indistribuiti — 
Imposte sui profitti + Pagamenti di trasferimento del Governo; 
e) Reddito personale disponibile = Reddito personale — Imposte dirette. 
Dall'analisi «atemporale», l’Autore passa quindi all'analisi « dinamica» delle 
grandezze macroeconomiche. Valendosi dei dati forniti dall’ « U.S. Department of 
Commerce» per gli Stati Uniti rel«tivamente al periodo 1929-1949, egli costruisce 
una serie di grafici riproducenti gli andamenti: 1) del prodotto nazionale, lordo e 
netto, e del reddito nazionale; 2) del reddito nazionale, del reddito personale e del 
reddito personale disponibile; 3) del reddito nazionale, della produzione e dei 
prezzi; 4) della produzione e dell'occupazione; 5) del consumo, dell'investimento 
netto e della spesa del Governo. = | 
In base al comportamento dei gruppi di curve presi in esame, l'Autore con- 

clude che: I | 

1) il prodotto nazionale lordo, il prodotto nazionale netto e il reddito nazio- 
nale variano nella stessa direzione, nello stesso intervallo temporale e in misura 
all’incirea uguale: agree a 

2) fatta eccezione per gli eventi di carattere straordinario, una variazione nel 
livello del reddito nazionale provoca variazioni sia nel reddito personale, sia nel 
reddito personale disponibile; in particolare, il reddito nazionale tende a superare 
il reddito personale nei periodi di prosperitá e ad esserne superato nei periodi di 
depressione, mentre il reddito disponibile dimostra una maggiore stabilitá del 
reddito personale; : | i 

3) reddito nazionale, produzione e prezzi tendono a variare nella stessa dire- 
zione e nello stesso intervallo temporale: a più o meno ampie variazioni del reddito 
corrispondono peraltro variazioni attutite della produzione; | eda 

4) nel «short run» le variazioni della produzione corrispondono, nell’ ordine 

i le dell’ occupazione ; é 

à nine la sara nei pia ampia e pia stabile del prodotto nazionale 
netto, mentre la spesa pubblica, un tempo relativamente limitata e stazionaria, è 
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divenuta nell’ultimo decennio una parte sensibilmente elevata e fluttuante del 
prodotto nazionale netto. 

Nella seconda parte dell’opera il Clemence fa seguire all'indagine d'insieme 
della «circolazione» economica, l’esame dei singoli fenomeni consumo, investimento, 
spesa pubblica. Queste sono forse le pagine più impegnative del volume, nelle quali 
il Clemence si trova alle prese con la semplificazione dei concetti keynesiani di 
« propensione media e marginale al consumo», «propensione media e marginale al 
risparmio », « moltiplicatore». Il complesso problema dell'uguaglianza risparmio- 
investimento viene superato, dal punto di vista temporale, distinguendo il « planned 
savings» (o risparmio a priori), dal «realized savings» (o risparmio a posterior?) 
cui si riferisce la validità dell'uguaglianza keynesiana. 

Chiarite le relazioni che collegano il consumo al reddito e al risparmio, il Cle- 
mence illustra il concetto di investimento, analizzandone in primo luogo la natura 
(dal punto di vista ex ante ed ex post), quindi le relazioni col risparmio «pianifi- 
cato» e col risparmio «realizzato », e distinguendo infine l'investimento « auto- 
nomo » dall’investimento « indotto ». Sostanzialmente, l’investimento « indotto » 
subisce l’influenza delle variazioni combinate del reddito e del consumo: in altri 
termini, tenendo presente che le variazioni del consumo determinano variazioni più 
che proporzionali nel livello degli investimenti (tenendo cioè presente il principio 
del Clark), si può affermare che l’investimento «indotto» viene determinato in fun- 
zione dell’azione combinata del « moltiplicatore del reddito» e del «principio del- 
l'accelerazione». Concludendo, dal significato originario di « moltiplicatore del 
reddito» deriva che l’investimento «indotto» è una variabile dipendente anche 
dalla costante investimento «autonomo». Da queste argomentazioni il Clemence trae 
lo spuuto per indagare le cause e la natura dei movimenti ciclici. Egli mette in 
evidenza come la fase depressiva — durante la quale si verifica il paradosso di una 
vasta capacità produttiva inutilizzata, unita ad una disoccupazione crescente — si 
traduca in una seria minaccia alla stabilità delle istituzioni capitaliste « pure» e 
renda necessario l'intervento di una autorità superiore: lo Stato, che, nell'interesse 
dei consumatori, è portato ad applicare particolari misure coercitive. A seconda della 
«gradazione» di tale intervento, il sistema capitalista può o meno sopravvivere: 
quando esso sopravvive, come è accaduto negli Stati Uniti, si ha necessariamente una 
configurazione capitalista spuria. A questo punto, riprendendo il modello capitalista 
modificato, il Clemence si propone di mettere in evidenza in quale misura l’attività 
dello Stato influisce sul livello e sulla direzione dei flussi macroscopici. A tale scopo 
egli studia la configurazione del modello nelle tre ipotesi fondamentali di: a) bi- 
lancio pubblico in pareggio; è) bilancio pubblico in deficit; ec) bilancio pubblico 
in avanzo. Nel primo caso, lo Stato distribuisce esattamente ciò che riceve dai 
privati sotto forma di imposte: la sua attività si riflette quindi nella semplice 
redistribuzione di una parte del reddito nazionale, che resta tuttavia quantita- 
tivamente immutato. Nel secondo caso, il «deficit budget» si traduce in un au- 
mento del flusso di reddito, senza che ciò implichi necessariamente una altera- 
zione del rapporto beni reali-moneta, ossia, senza che ciò implichi la svalutazione 
del potere d'acquisto della moneta. Nel terzo caso, infine, il surplus del bilancio 
pubblico significa, praticamente, che un certo ammontare di moneta defluisce dal 
«pool» reddituale senza farvi immediatamente ritorno, sia pure sotto altra forma. 
Il livello del reddito nazionale è pertanto inferiore al livello che si verificherebbe 
nelle ipotesi a) e b). 

Negli ultimi capitoli, il Clomence passa in rapida rassegna i mezzi politico- 
economici dei quali può valersi il Governo in caso di espansione e in caso di de- 
pressione: ciò allo scopo di mettere in luce le possibili divergenze fra il comporta- 
mento degli «aggregati» macroscopici nel sistema capitalista «puro» e nel sistema 
capitalista « modificato ». 

In complesso, leggendo l’opera del Clemence non si può non rilevarne la sempli- 
cità dell'esposizione e la chiarezza dei concetti: ci sembra peraltro che, sia pure in 
una analisi divulgativa, non sarebbe stato fuor di luogo un cenno riguardante i molti 
fondamentali problemi connessi alla delimitazione del concetto di «reddito nazio- 
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nale». Nè ci persuade il tentativo di superare la dibattuta questione del «factor 
cost» e del «market price» adottando uno schema che sembra confondere 
i due concetti e che, comunque, non è sorretto da adeguate precisazioni teo- 
riche. E infine, ci sia permesso rilevare che nella bibliografia del volume avreb- 
bero ben figurato i nomi del Derksen, del Frisch, del Tress (per tacere di altri), 
autori di modelli vascolari macroscopici da cui indubbiamente derivano quelli 
costruiti dal Clemence. 


Rosita VioLi 


CONDLIFFE J. B., The Commerce of Nations (London: George Allen & Unwin Ltd, 
1950, pp. VIII + 884, 36s. net). 


Raramente si è avuta una profusione di opere sui rapporti economici interna- 
zionali quale quella che si è verificata in questi ultimi anni. I profondi mutamenti 
strutturali provocati dalle due guerre mondiali e la necessità di ricostruire l’equi- 
librio economico internazionale hanno appassionato gli studiosi di cose economiche 
di quasi tutti i Paesi. 

Sono state formulate diagnosi e sono state suggerite cure da parte di econo- 
misti, di uomini di Stato, di uomini di affari, alla luce delle varie teorie econo- 
miche, dell’esperienza politica e della pratica commerciale. 

Al flusso crescente di tali opere si aggiunge il nuovo voluminoso lavoro del 
Condliffe su The Commerce of Nations, che segue, ed in un certo senso integra, 
1 due precedenti lavori: Reconstruction of World Trade e Agenda for a Post-War 
World. 

La novità, se così si può chiamare, che la nuova opera sui rapporti economici 
internazionali ci offre rispetto alle numerose altre in materia è rappresentata dal 
fatto che, nella sua minuta analisi, il Condliffe non percorre il sentiero della teoria 
pura o della teoria della politica-economica, ma si riallaccia alla scuola storica. Ci 
viene così offerta, in luogo dei risultati di un rigido processo deduttivo, quella 
che il nostro A. si compiace di chiamare la «lezione della storia ». 

Una gran parte di questo libro è intesa, direttamente o indirettamente — ci 
avverte l’A. nella sua prefazione — ad esaminare la validità delle ipotesi sulle 
quali poggia la spiegazione moderna dei problemi economici internazionali. Uno 
dei mezzi migliori per accertarsi di tale validità è appunto l’analisi dei problemi 
dal punto di vista storico. 

E’ ben noto che su tale affermazione non esiste una unanimità di opinioni da 
parte dei seguaci delle altre scuole economiche, alcuni dei quali, anzi, oppongono 
ad essa una viva reazione. Senza voler entrare nel merito del dibattito, ci limitiamo 
a considerare le ragioni che il Condliffe reca a giustificazione del proprio indirizzo. 

Tre sono i motivi principali che hanno indotto il nostro A. a condurre uno 
studio storico. 

Il sistema di pensiero, su cui per più di un secolo si sono concentrate le di- 
seussioni accademiche dei rapporti economici internazionali, si è svolto in correla- 
zione con i problemi che la Gran Bretagna doveva fronteggiare in un determinato 
momento della sua storia (periodo napoleonico e post-napoleonieo). 

Tale sistema — secondo il Condliffe — è in difetto, sia perchè non ha chiara- 
mente espresso alcune ipotesi, e sopratutto perchè ha escluso aleuni importanti 
aspetti di politica economica, ossia fattori di ordine etico, politico e sociale, che 
furono invece presi in considerazione dagli economisti pre-classici. aon 

In secondo luogo lo studio storico consente di dimostrare che strette connessioni 
sono sempre esistite fra fenomeno economico, politica economica e teoria economica. 

E infine la necessitá dello studio storico sta nel fatto che i rapporti ecomomici 
inte.nazionali non possono essere mai dissociati dai problemi economici interni. Per 
tali motivi — afferma l'A. — i rapporti economici internazionali non dovrebbero 
essere studiati come un ramo distinto dell'economia politica, relativamente non 
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importante e piuttosto indipendente, e consistente in nn sistema teorico inteso ad 
illuminare i problemi del passato. 

Ci siamo prefissi di mon entrare nel merito del dibattito fra storici ed anti- 
atorici, ma non possiamo obbiettivamente esimerci dall'osservare che, nella sua 
difesa del metodo storico, il Condliffe é caduto in un'affermazione del tutto gra- 
tuita. In effetti, pure la teoria economica ha inteso la stretta correlazione esistente 
tra le singole economie interne e la economia internazionale. Non sono forse le 
teorie dell'equilibrio economico generale che fanno capo a Walras, a Pareto e ad 
Ohlin, e le teorie macroeconomiche contemporanee altrettante squisite espressioni 
di tale correlazione ? 

Fissati i principi ispiratori del proprio studio, il Condliffe traccia la lunga 
ed, indubbiamente, interessante storia dello sviluppo del commercio mondiale dal- 
l'epoca delle antiche carovane sino a quella degli accordi commerciali bilaterali e 
dei blocchi monetari di oggigiorno. 

Si passano così in rassegna i primi scambi di beni e di idee, il sorgere delle 
prime imposizioni fiscali sul commercio, l'elaborazione delle leggi commerciali e 
della legge canonica, gli sviluppi del nazionalismo e la formazione delle Nazioni, 
le esplorazioni e le scoperte, le azioni dei mercanti avventurieri e pirati, la costi- 
tuzione degli imperi coloniali, la creazione delle società anonime, la promulgazione 
degli atti di navigazione, e così via, sino al libero scambio ed al gold standard 
internazionale del secolo scorso, alle due guerre mondiali di questo secolo, ai nuovi 
sistemi di regolamento del commercio internazionale, agli organismi di recente 
creazione (O. N. U., Fondo Monetario Internazionale per la Ricostruzione e lo Svi- 
luppo, G.A.T.T. e Carta dell’ Avana), alle forme di cooperazione economica inter- 
nazionale (E. R. P.). Dei molteplici problemi economici internazionali contemporanei 
il Condliffe si attarda a considerare particolarmente la concorrenza monopolistica, la 
tendenza al collettivismo, la stabilità dell'occupazione e dei redditi nazionali, la 
bilancia dei pagamenti internazionali, l'industrializzazione delle aree sottosviluppate. 

L'esposizione della teoria economica è, di quando in quando, interrotta per 
porre in rilievo i contributi al pensiero economico degli uomini vissuti nel periodo 
storico in esame. In forma piuttosto sintetica e talvolta superficiale sono così esa- 
minati i contributi dei fisiocrati, dei mercantilisti, del folto gruppo degli economisti 
classici, di Jean Baptiste Say, dei dissenzienti dalla scuola classica (A. Hamilton, 
E. G. Wakefield, K. Marx, F. List), dei neo-classici (A. Marshall, C. F. Bastable, 
F. Y. Edgeworth), dello Schiiller, del Walras, del Pareto, del Keynes e di alcuni 
altri economisti moderni. 

La rassegna del pensiero degli anzidetti economisti non è certo priva di inte- 
resse: essa consente, tra l’altro, oltre che di inquadrare il pensiero nel particolare 
momento storico in cui si è sviluppato, di seguire lo sviluppo graduale nel tempo 
dei vari concetti economici e quindi, in sostanza, di rilevare la relatività del pen- 
siero economico. Tale constatazione induce il Condliffe ad affermare giustamente 
che « economic thought — if its primary purpose is to provide a basis for action, 
and not simply intellectual exercise — must use both analysis and evaluation, and 
neither is fruitful without the other ». 

Componendo i risultati della ampia analisi della storia e del pensiero economici 
attraverso i tempi, il Condliffe sviluppa la diagnosi dei mali economici che tra- 
vagliano il mondo odierno, e delinea i possibili rimedi. 

La causa principale della confusione economica che oggi regna nel mondo é il 
collasso della posizione già occupata e della funzione già svolta dall’Europa Ov- 
cidentale. L'egemonia incontrastata esercitata dall' Europa Occidentale sulle eco- 
nomie e sulle politiche dei vari Paesi del mondo sino al 16° secolo, è tramontata 
nel 1914. Per più di una generazione i Paesi europei hanno conservato i propri 
livelli di vita sacrificando gli investimenti accumulati nel passato ed utilizzando 
i doni ed i prestiti ricevuti. Dalla prima guerra mondiale in poi vi è stato un 
flusso netto di crediti dagli Stati Uniti all'Europa valutabile, secondo il Condliffe, 
a 75 miliardi di dollari. 


Il principio di un sistema di scambi e di pagamenti multilaterali è la condi- 
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zione «sine qua non» di un ritorno ad una situazione di equilibrio. Sbagliano peró 
coloro i quali ritengono che si possa automaticamente ricostituire quel sistema che 
dominó con ottimi risultati durante il secolo scorso e sino allo scoppio della prima 
guerra mondiale. Il sistema del secolo scorso si era cristallizzato in una divisione 
del lavoro tra Paesi creditori industriali e Paesi debitori arretrati e produttori di 
materie prime. L'egemonia del capitale europeo ha creato un diffuso scontento so- 
ciale in questi ultimi Paesi, in cui sono sorti forti movimenti nazionalistici. Per 
tale motivo la pura restaurazione del sistema del secolo XIX alla fine di un con- 
flitto ultra trentennale e nel bel mezzo di un periodo di accelerati mutamenti sociali 
equivarrebbe — osserva argutamente il Condliffe — all’ errore spesso imputato ai 
soldati di professione, i quali, in tempo di pace, si preparano diligentemente contro 
la guerra precedente. 

Il nuovo sistema di cooperazione economica internazionale, se vuole sopravvivere, 
deve quindi essere abbastanza tollerante da accettare considerevoli differenze di 
filosofie politiche ed economiche, ed abbastanza flessibile da garantire un movimento 
nelle posizioni economiche dei Paesi che lo compongono. La nuova divisione del 
lavoro deve essere perciò basata unicamente su vantaggi differenziali nella dotazione 
di risorse naturali, e non più su una subordinazione di capacità produttive. 

L'organizzazione tecnica è un fattore dotato di spiccata mobilità: questo fat- 
tore, unitamente al capitale, deve essere trasferito in larga misura ai paesi già 
sottosviluppati, a condizione però che ne sia rispettata l'indipendenza politica. 

Questi paesi, utilizzando le capacità e la esperienza organizzativa dell’ Occi- 
dente, aumenteranno la propria produttività. E appunto in tale aumento di produt- 
tività sta l’unica possibilità di ripristinare il sistema degli scambi e dei pagamenti 
triangolari, secondo il quale i capitali fluiscono dagli Stati Uniti all’Asia ed all'Africa, 
da questi due continenti all’ Europa, e dall’ Europa nuovamente agli Stati Uniti. 

Per dimostrare la validità della propria tesi il Condliffe si appella all’esperienza 
storica americana: non hanno forse gli scambi tra la Gran Bretagna e gli Stati Uniti 
raggiunto il massimo dopo il 1776, ossia dopo che la prima riconobbe la indipen- 
denza politica delle sue ex colonie? na 

In questo trasferimento di capitali e di organizzazione tecnica vi è molto da 
fare — continua il nostro A. — per l’iniziativa privata: essa deve però essere di- 
sposta ad accettare di lavorare nel «nuovo ordine » politico e sociale. A questo 
riguardo il Condliffe aggiunge che le particolari forme di organizzazione sociale che 
nel secolo scorso furono considerate opportune non sono « sacrosante ». Coloro i quali 
sostengono che l'impresa pubblica è incapace di svolgere un'attività efficiente e di 
rinnovarsi, possono trovare — dice testualmente l’A. — i loro «obiter dicta» con- 
traddetti dai fatti. l nas 

L'A. giustifica questa sua affermazione ricordando che Adamo Smith, alla vigilia 
della Rivoluzione Industriale, affermò recisamente che la società anonima costituiva 
ana forma inadatta di organizzazione, eccezion fatta per un limitato numero di at 
tività a carattere di «routine». In realtà, invece — aggiunge PA. — tale forma di 
organizzazione divenne non solo necessaria, ma si rivelò il metodo più efficiente e 
progressivo per realizzare le produzioni su vasta scala rese possibili dall’applica- 
zione industriale delle nuove invenzioni della scienza. 

A nostro parere la citazione di Adamo Smith non comprova, necessariamente, la 
validità della decisa affermazione del Condliffe. Mentre lo Smith, ai suoi tempi, 
disponeva di pochi e circoscritti esempi su cui basare il suo giudizio circa la forma 
di organizzazione rappresentata dalla società anonima, nel tempo contemporaneo 
abbiamo ampie possibilità per giudicare sulla cosiddetta <officienza » delle imprese 
pubbliche. In moltissimi casi — ci riferiamo ad esempio alle nazionalizzazioni fran- 
cesi ed inglesi di cui sono ben note le non felici esperienze — i fatti contraddicono 
î ione del nostro A.. | 
ie Dre il sistema degli scambi e dei pagamenti mnltilaterali sulle nuove 
basi delineate, un ulteriore passo rimane da compiere ai popoli: la creazione di na 
Governo democratico mondiale. Numerosi ostacoli si frappongono a tale passo e 
il più notevole tra di essi è il sentimento nazionalista che ancora anima e divide 
i popoli. Sino a che — afferma il Condliffe — la maggioranza, 0 quanto meno una 
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sostanziale minoranza, degli uomini e delle donne non diviene cittadina del mondo, 
disposta, in caso di crisi, a subordinare il proprio patriottismo alla lealtà verso la 
comunità internazionale, il Governo democratico mondiale rimarrà un sogno. 

La storia ci insegna — afferma il Condliffe a conclusione della sua fatica — 
che un pensiero continuamente rinnovantesi è necessario per comprendere e regolare 
le mutevoli situazioni della vita economica, politica e sociale. E' dovere degli uomini 
saper cogliere ed apprezzare adeguatamente questa «lezione della storia». 


RoBERTO ZANELETTI 


Eucken W., Die Grundlagen der Nationalbkonomie (Berlin: Springer-Verlag, 1950, 
pp. XVII + 279, DM 18,60). 


Eucxex W., The Foundations of Economics (London: W. Hodge & Co., 1950, 
pp. 358, 21 s.). 


La sesta edizione delle «Grundlagen» e la sua traduzione in inglese (basata 
appunto sulla sesta edizione tedesca) sono uscite quasi contemporaneamente. 

L’opera dell’Eucken é ben nota agli economisti. Essa costituisce una delle 
migliori trattazioni metodologiche — se pure non solamente dedicate all'esame di 
problemi di carattere metodologico — che fin dal 1940 (epoca in cui fu pubblicata 
la prima edizione in tedesco) ha riaffermato l'opportunità di rendere più aderenti 
— e quindi più utili — all’interpretazione dei fenomeni economici concreti, gli schemi 
concettuali di economia teorica. In effetti l’opera è volta a dimostrare come la 
teoria e la storia economica possono essere utilmente combinate per la trattazione 
dei problemi economici: e ciò è esplicitamente messo in rilievo nel sottotitolo della 
traduzione in inglese: « History and Theory in the Analysis of Economic Reality ». 

Il volume è diviso in tre parti. La” prima (Das eine Hauptproblem) è di 
carattere prettamente introduttivo: considera i principali problemi dell'economia 
e pone in evidenza l’antinomia fra l’indirizzo storico individuale e l’indirizzo 
teorico generale. Si rilevano qui le preoccupazioni di uno «storico » che ha 
capito le insufficienze dell'indirizzo induttivo e che non si perita di criticarlo 
fortemente, al lume dell’indirizzo « teorico » di Menger, Jevons, Walras ed altri. 
La parte seconda (Kritik der Nationalékonomie - Ein zweites Hauptproblem) è 
anch’essa essenzialmente critica: a volte è anche parzialmente opinabile: vedi il 
discutibile assunto a riguardo della spiegazione del « Wirtschaftsordnung» (tra- 
dotto in inglese come «economie system ») ed in particolare del concetto di « capi- 
talismo ». La parte terza (Wissenschaftliche Erkenntnis der wirtschaftlichen Wirk- 
lichkeit) che tenta di interpretare scientificamente la realtà economica, è, senza 
dubbio, la parte più interessante. La tavola delle «forme di mercato» (esposta a 
pag. 111 nella edizione tedesca e a pag. 158 nella traduzione inglese) espone, di 
certo, una tipologia abbastanza diffusa. Tanto per il lato dell’ «offerta» che per 
quello della « domanda » l'Eucken considera infatti le posizioni di concorrenza, di 
oligopolio parziale, di oligopolio, di monopolio parziale e di monopolio e i venti- 
cinque casi di combinazioni tipiche originarie di mercato: si tratta, per altro, di 
una impostazione analitica che non si può dire che abbia sempre grande impor- 
tanza conoscitiva. Non ci sentiamo, per altro, di accogliere in pieno le affermazioni 
circa l'identità dei problemi riguardanti la economia aziendale (Betriebswirtschaft- 
lehre) e l'economia politica vera e propria (pag. 237 edizione tedesca e pag. 312 
edizione inglese): ché o entrambe trattano di problemi veramente ed esclusivamente 
economici ed allora la distinzione non ha senso, o la prima tratta problemi di ca- 
rattere tecnico-amministrativo-contabile e allora è tutt'altra cosa dell’ economia! 
Questo, evidentemente, non esclude che si possano fare — ed abbiano importanza — 
studi economici riflottenti la famiglia, l'azienda, il settore produttivo, lo Stato: ossia 
studi cosiddetti di micro e di macro-economia. : 

La trattazione è fedele, in complesso, alla finalità di ravvicinare gli studi pret- 
tamente teorici alla realtà e di costruire « a morphological and theoretical system 
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which is able to comprehend all economic life» (pag. 10 della «Preface» della 
traduzione inglese). L’Eucken parte dall' osservazione dei semplici quotidiani fatti 
economici, deduce indicazioni concettuali generali e conclude provando l’utilità e 
l’importanza degli studi di economia teoretica e di storia economica : Egli è guidato 
dalla persuasione che «the more pressing the contemporary problems became, the 
more intolerable became the gulf between economie science and real world » (« Pre- 
face» della traduzione inglese - pag. 9). E, in certo senso, sembraci che il suo 
efficace richiamo sia più che giustificato, dato che non di rado molti cosiddetti 
«teorici» limitano la ricerca teorica ad una serie di esercitazioni di pura: logica 
fondate su ipotesi sovente completamente irreali. 

La edizione tedesca si apre con una presentazione del Preiser è riporta le pre- 
fazioni preparate dall’A. per le edizioni precedenti. 

La traduzione in inglese — molto ben curata dallo Hutchinson — contiene una 
«introduzione » del Lutz (F. A.) ed una speciale prefazione dell’A.. 


O. D. 


HABERLER G., Prospérité et Dépression - Troisiéme Edition Augmentée d'une troi- 
siéme partie (Genève: Société des Nations, 1943, pp. XXJV + 584). 


HABERLER G., Prosperity and Depression - Third Edition Enlarged by Part III 
(Lake Success: United Nations, 1946, pp. XXIV + 532). 


Trattasi della ben nota terza edizione, pubblicata in lingua francese ed in lingua 
inglese, della classica opera dell’Haberler sui cicli economici. Rispetto alle edizioni. 
precedenti, il volume è arricchito di una parte (la III) in cui vengono acutamente 
analizzati alcuni dei più recenti sviluppi della teoria economica. Alle due prime parti 
(la prima dedicata all’ « Esame sistematico delle teorie dei cicli economici» e la 
seconda all’ « Esposizione generale della natura e delle cause dei cicli economici») 
si è, in questa nuova edizione, aggiunto il capitolo (13°) «sul moltiplicatore, le 
inelasticitá di struttura e le spese pubbliche». In questa parte della sua opera 
l’Haberler tratta della teoria del moltiplicatore in mercato aperto (l’esposizione 
della teoria keynesiana trovasi, come noto, nel capitolo 8° della parte 1), commenta 
le formulazioni dell’ Harrod e del Clark (C.) e analizza le combinazioni del molti- 
plicatore e del principio di accelerazione nei modelli dinamici. Vi sono inoltre un 
commento particolare della interpretazione dell’ « effetto di Ricardo» fatta dall'Hayek 
e uno studio riguardante le relazioni fra prezzi, salari flessibili e disocenpazione 
involontaria. Chiude il volume un’analisi politico-economica riguardante la « po- 
litica della spesa», di cui l'Antore limita il campo di applicazione e la portata. 


era 


MicaazpvskiJ F. I., Ocerki istorii denegh i denejnovo obrasc-cenija. TI: Denghi 
v feodalnom chozjajstve (Storia del denaro e della circolazione monetaria. Vol. I: n 
denaro nell'economia feudale) (Moskva: Gosfinizdat, 1948, pp.264,4t.f.t., rubli 20). 


Il lavoro é dedicato alla storia dello sviluppo della circolazione dei segni mo- 
netari prevalentemente nell'epoca del feudalesimo incipiente ed in quella della sua 
evoluzione successiva. Suddiviso in due parti, rispettivamente di 15 e di 3 capitoli, 
in una delle due sezioni costitutive della prima parte esso tratta delle origini del- 
la circolazione monetaria nell’Europa occidentale in genere, e, nella rimanente se- 
zione, delle particolari caratteristiche cho tale circolazione ha assunto in alcuni singoli 
paesi, specificatamente in Francia, in Germania e in Gran Bretagna; nella seconda 
parte è delineata la storia e rilevata la funzione del denaro negli antichi stati russi 
di Kiev e di Novgorod. 
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Caratterizzato da un'esposizione nitida e lineare, solo offuscata da una certa 
frammentarietá dell ultima parte — pur ricca di curiositá inedite e di interessanti 
impostazioni —, e da una trattazione competente ed autoritaria di una materia esa- 
minata nei suoi molteplici aspetti: il volume è stato inteso dal Michalevskij sem- 
plicemente come introduttivo di un’opera assai vasta, progettata in ben 5 volumi. 
Epperò l’investigazione — precipuamente storica, ma largamente associata ad una 
cauta elaborazione teorica, di ovvia ispirazione marxista, di singole questioni di 
dettaglio —, si arresta, qui, agli albori del XV secolo. La continuazione e la con- 
clusione dell'indagine nella cornice del Medioevo formerà, appunto, nelle intenzioni 
dell'A., l'oggetto del volume II, che sarà dedicato alla storia del denaro e della 
circolazione monetaria nel periodo della cosiddetta accumulazione iniziale del ca- 
pitale, Il piano dei volumi successivi dell’opera — che è, senza dubbio, destinata 
ad essere di utilità non soltanto agli economisti, ma agli stessi cultori di storia 
medievale — viene dal Michalevskij annunciato come il seguente: vol. III: Il de- 
naro nell'economia capitalista premonopolistica; vol. IV: Il denaro nell'epoca del 
capitalismo monopolistico; vol. V: Il denaro nell’ economia socialista. 


MEDICEA: 


Organisation Européenne de Coopération Economique, Union Européenne de Pate- 
ments - Premier Rapport Annuel du Comité de Direction. (Paris: O. E. C. E., 
1951, pp. 45). 


Tra gli sforzi compiuti in questo dopoguerra dai Paesi dell’ Europa occidentale 
allo scopo di ristabilire un sistema commerciale e finanziario più normale, ha as- 
sunto particolare rilievo il tentativo di sostituire al criterio — divenuto ormai 
rigido — degli accordi bilaterali di pagamento, un sistema di compensazione multi- 
laterale dei pagamenti intereuropei. 

I paesi europei hanno proceduto su tale via con criteri di gradualità, ossia 
basando ogni nuova iniziativa sull'esperienza acquisita nell’attuazione dell’ inizia- 
tiva precedente. Così al primo Accordo per le compensazioni monetarie multilate- 
rali, stipulato nel 1947, sono succeduti gli Accordi per i pagamenti e le compensa- 
zioni fra paesi europei, rispettivamente per il 1948-49 e per il 1949-50, cui ha 
fatto seguito la costituzione, avvenuta il 19 settembre 1950, dell’Unione Europea 
dei pagamenti (U. E. P.). 

L'U.E.P. ha iniziato la sua attività nella seconda metà del settembre 1950, 
però con effetto retroattivo al 1° luglio dello stesso anno. Essendosi concluso, al 
30 giugno 1951, il primo anno di vita, l'Organizzazione Europea per la Coopera- 
zione Economica (0. E. C. E.) ha ritenuto opportuno pubblicare il Primo Rapporto 
Annuale del Comitato Direttivo dell'U. E. P., allo scopo di illustrare il funziona- 
mento di questa ultima nel periodo luglio 1950 - giugno 1951. 

Poichè l’ U. E. P. appare destinata — sulla base delle previsioni che l’attuale 
momento economico - politico consente di formulare — a vita duratura, tale pub- 
blicazione si presenta utile e necessaria per poter esprimere un giudizio sul grado 
di funzionalità dimostrato in questo primo anno di vita dell U. E. P. e per stabilire 
entro quali limiti le speranze in essa riposte si sono realizzate. 

Premessa una sintesi della struttura e delle modalità di funzionamento del- 
PU. E. P., il Rapporto illustra lo sviluppo della congiuntura economica europea e 
mondiale nel corso dell’anno, ed in esso inquadra il funzionamento del meccanismo 
di compensazione e l'andamento della posizione di ciascun paese nei. confronti 
dell’ U. E. P.. 

Il meccanismo di compensazione ha assolto egregiamente il proprio compito. 
Nell'anno decorrente dal 1° luglio 1950 al 30 giugno 1951 si sono avuti avanzi 
(e deficit) lordi totali per un ammontare di 3.173 milioni di unità in moneta di 
conto,.ossia, in sostanza, di dollari. Due terzi circa di tali avanzi (e deficit) lordi 
totali sono stati eliminati per il gioco della compensazione, cosicchè gli avanzi (e 
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deficit) netti si sono ridotti a 1.110 milioni di dollari, che sono stati coperti: per 
il 75%, grazie alle possibilità di regolamento concesse dall' U. E. P. (utilizzo dei 
saldi iniziali o ricorso ai crediti U. E. P.) e per il 25 ‘ grazie al movimento di oro. 

Se dal punto di vista del gioco del meccanismo compensatario vi 6 quindi 
motivo di soddisfazione, ben altre considerazioni si debbono fare se si passa ad 
esaminare la situazione dei vari paesi nei confronti dell’U. E. P. 

La vita dell'U. E. P., in questo primo anno, 6 stata caratterizzata da una serie 
di crisi. Su tutte ha sovrastato, per il rapido profilarsi, per la durata, per la dra- 
sticitá dei provvedimenti cui si è dovuto ricorrere, la crisi tedesca, caratterizzata 
dall'accumulazione di un forte saldo debitore. 

Non meno gravi, per quanto di minor portata, si sono presentate le crisi veri- 
ficatesi nei confronti di altri paesi debitori (Austria, Grecia, Islanda, Paesi Bassi 
e Turchia) mentre situazioni delicate (rapido e quasi totale esaurimento della quota) 
si sono determinate nei confronti di alcuni paesi creditori (Belgio-Lussemburgo, 
Francia, Gran Bretagna, Portogallo). 

Il Comitato Direttivo dell’U. E. P. si è vivamento preocenpato dello sviluppo 
della situazione ed ha preso, con un'energia veramente encomiabile, immediate de- 
cisioni: i paesi cronicamente debitori sono stati invitati ad adottare appropriate 
misure finanziarie e creditizie interne, e a sospendere temporaneamente la conces- 
sione delle licenze d’importazione, sia nel settore liberalizzato che in quello non 
liberalizzato. 

Le drastiche misure prese hanno consentito di frenare l'ulteriore peggioramento 
della posizione tedesca, la quale, anzi, a partire dalla primavera del 1951, ha dato 
segui di netto miglioramento. Lo stesso non si è però verificato nei confronti degli 
altri paesi debitori da noi citati, tanto che ad alcuni di essi — e precisamente 
all’Austria, alla Grecia ed all’Islanda — si sono dovute erogare somme prelevate 
dal Fondo speciale di assistenza istituito allo scopo dagli Stati Uniti. 

Benchè le successive crisi in seno all’U. E. P. siano state affrontate con energia 
e decisione, è tuttavia necessario ricordare che i provvedimenti con i quali si è 
tentato di tamponarle sono in aperto contrasto con i principi che ispirano la politica 
di progressiva liberalizzazione degli scambi e dei pagamenti, in atto da alcuni anni. 

La situazione dell’ Italia nei confronti dell’ U. E, P., nel periodo luglio 1950 - 
giugno 1951 non ha destato invece preoccupazioni, tanto che il Rapporto del Co- 
mitato Direttivo non dedica al nostro Paese alcuna considerazione specifica, come 
è invece stato fatto per la quasi totalità degli altri paesi europei. In effetti nel 
1950-51 gli scoperti reciprocamente concessi fra Italia ed U. E. P. sono stati suf- 
ficienti a finanziare, senza movimento di oro, gli squilibri stagionali (1). 

E’ doveroso ricordare che se il primo anno di vita dell’U. E. P. è stato con- 
trassegnato da una serie di situazioni difficili, ciò è dovuto, quanto meno, in parte, 
alla particolare congiuntura internazionale che ha caratterizzato l’anno stesso. Gli 
effetti dello scoppio del conflitto coreano (la corsa agli acquisti delle materie prime, 
l'aumento — in alcuni casi elevatissimo — dei prezzi delle materie stesse sui 
mercati internazionali, l'aumento delle spese per il riarmo, il peggioramento delle 
ragioni di scambio) hanno esercitato una forte pressione sulle bilancio dei paga- 
menti intra-europei, e ciò non poteva non turbare il funzionamento di quell orga- 
nismo, la cui attività avrebbe dovuto svolgersi nell’ambito di condizioni di relativa 
stabilità economica nazionale ed internazionale. | 

Non sarebbe quindi equo dedurre dall'analisi del funzionamento dell’ U. E. P. 
nel 1950-51 conclusioni essenzialmente negative. 


(1) La situazione è radicalmente mutata invece, come è noto, nel secondo se- 
mestre del 1951, durante il quale l'Italia ha in breve tempo accumulato un saldo 
creditore, che già alla fine di ottobre aveva raggiunto l'ammontare della quota as- 
segnata al nostro Paese (205 milioni di dollari). In conseguenza di ció 1 U. E. P. 
ha concesso, un aumento del plafond per l’ammontare di 100 milioni di unità, 
mentre il nostro Governo ha deciso la riduzione del 10°, dei dazi vigenti per il 
periodo dal 4 novembre 1951 alla fine del marzo 1952. 
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Anzi, il fatto che 1 U. E. P. abbia iniziato la sua attività in un momento par- 
ticolarmente critico non è stato senza utilità per un gran numero di paesi europei. 
Come giustamente pone in rilievo il Rapporto del Comitato Direttivo, l’esistenza 
dell’U. E. P., ha facilitato il finanziamento degli acquisti di materie prime dei 
paesi europei nell’ambito dell’area della sterlina; senza PU. E. P. — ossia senza 
la possibilità di ricorrere ai crediti U. E.P. — tali massicci acquisti avrebbero 
certo determinato una maggior pressione sulle bilancie dei pagamenti e quindi, in 
ultima analisi, sulle economie interne dei rispettivi paesi. Ciò è comprovato, tra 
l’altro, dallo sviluppo degli scambi commerciali, il cui valore — a detta del Rap- 
porto — è cresciuto nel periodo luglio 1950 - marzo 1951 del 30 °/ rispetto al valore 
del corrispondente periodo 1949-50. Benchè tale aumento del valore sia stato in 
parte provocato dall'aumento dei prezzi internazionali delle materie prime e dei 
manufatti, e benchè non sia possibile stabilire, anche con sufficiente approssima- 
zione, il contributo che ciascun elemento determinante l'aumento ha dato all’au- 
mento stesso, è tuttavia possibile ritenere che 1 U. E. P. abbia facilitato il processo 
di sviluppo degli scambi commerciali intereuropei in atto da alcuni anni a questa 
parte. 

L'esistenza dell’U. E. P. ha inoltre consentito il progressivo rimborso e con- 
solidamento dei vecchi debiti inter-europei: nell’anno conclusosi il 30 giugno 1951 
risultavano rimborsati più di un terzo dei debiti esistenti al 30 giugno 1950. 

Tuttavia il fenomeno più grave che l'andamento dei conti mensili di compen- 
sazione pone in evidenza è la staticità delle posizioni dei paesi membri dell’U.E.P.. 
Un sistema di compensazioni multilaterali quale quello che caratterizza l’ Accordo 
europeo dei pagamenti presuppone un alternarsi delle posizioni debitorie o credi- 
torie di ciascun paese, movimento che dovrebbe verificarsi ad intervalli abbastanza 
frequenti. 

Nel 1950-51, invece, la stragrande maggioranza dei paesi in precedenza ri- 
conosciuti quali creditori potenziali è andata progressivamente accumulando 
un saldo positivo, mentre la inaggior parte dei paesi potenzialmente debitori 
ha visto progressivamente crescere il proprio deticit. Ben raramente — e co- 
munque a lunghi intervalli — si sono verificati mutamenti nelle rispettive posi- 
zioni. Evidentemente un tale fenomeno di cristallizzazione sulle posizioni iniziali 
— che perdura, si noti, sin dalla stipulazione del primo Accordo di compensazione 
del 1947 — esercita una forte pressione sul fondo di manovra a disposizione del- 
l’ U. E. P. (che, come è noto, ammonta a 350 milioni di dollari), e pregiudica quindi 
le possibilità di futuro intervento finanziario dell’ U. E. P. 

L’auspicato progresso verso la convertibilità delle monete non si è perciò 
realizzato e la bilancia dei pagamenti di un numero non indifferente di paesi eu- 
ropei accusa un serio deficit sia nei confronti dell’ U. E. P. che nei riguardi del 
resto del mondo. 

A questi elementi negativi se ne aggiungono altri che il Comitato Direttivo 
dell’ U. E. P. non esita a porre in rilievo. 

Il funzionamento dell’U, E. P. è basato sul principio che le diverse monete 
dei singoli paesi membri siano egualmente forti: ciò non corrispondendo alla realtà, 
si sono verificati movimenti di capitali verso i paesi membri a moneta forte (Por- 
togallo), che l'U. E. P. non è stata in grado di controllare, e che hanno avuto per 
effetto l'aumento della posizione ereditoria di tali paesi. 

Una remora ad un migliore funzionamento dell’ U. E. P. è la mancanza di pre- 
cise disposizioni in merito al regolamento di un avanzo eccedente la quota prefis- 
sata. Se si dovesse stabilire un regolamento in oro al 100°/, si neutralizzerebbe il 
tentativo di aiuti dei paesi a moneta forte verso i paesi a moneta debole. D'altra 
parte se si dovesse portare a credito pure l’eccedenza, il paese creditore, che ge- 
neralmente è al tempo stesso debitore verso l’area del dollaro, verrebbe a trovarsi 
di fronte all’ alternativa o di introdurre restrizioni agli scambi verso il resto del 
mondo o di rinunziare all attuazione di programmi di investimento interni. In 
merito a questo problema controverso, il Comitato Direttivo dell'U. E. P. auspica 
il raggiungimento di una soluzione di compromesso. 

A conclusione del proprio Rapporto il Comitato Direttivo dell’ U.E. P., nel 
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mentre raccomanda la conservazione di un organismo, il cui funzionamento è ormai 
familiare ed i cui risultati non hanno in sostanza, sino ad ora, seriamente menomato 
le speranze in esso riposte, non consiglia alcuna modificazione all’ Accordo in vigore, 
se non in questioni di dettaglio. Tra l’altro non è stato ritenuto opportuno rivedere 
l’ammontare delle quote, che, in sostanza, si sono dimostrate, per la maggior parte 
dei paesi membri, inadeguate alle esigenze determinate dallo sviluppo dei rapporti 
commerciali intereuropei (1). 

E così l'U. E P. è entrata, praticamente immutata nella sua struttura e nelle 
sue modalità di funzionamento, nel secondo anno di vita. L'esperienza che si sarà 
acquisita alla fine di tale periodo permetterà di giudicare se questo consiglio è 
stato saggio. 

Un notevole ruolo giocherà, in proposito, lo sviluppo della congiuntura politica 
ed economica internazionale. Dell'importanza di tale fattore se ne ha una’ riprova 
considerando il funzionamento dell'U. E. P. nel secondo semestre del 1951, quale 
risulta dalle situazioni mensili rese di pubblica ragione. La contrazione della ten- 
sione dei prezzi internazionali determinatasi a partire dalla primavera dello scorso 
anno ed il rallentamento nella costituzione delle scorte strategiche hanno fatto 
sentire i loro effetti anche nei confronti dell’ U. E. P., il cui funzionamento è stato 
caratterizzato, nella seconda metà del 1951, da una maggiore dinamicità. Prescin- 
dendo dalla nuova situazione delineatasi nei confronti dell’Italia, e di cui si è 
fatto cenno in una nota che precede, si è infatti verificato un sintomatico rovescia- 
mento delle posizioni della Gran Bretagna e della Francia, che da paesi eroni- 
camente creditori sono divenuti paesi debitori (il deficit britannico ha soprattutto 
raggiunto cifre elevate). 

Ciò legittima il dubbio che le difficoltà incontrate nel primo anno siano fon- 
damentalmente dovute a ragioni di natura contingente, e che un tendenziale ritorno 
ad una situazione più normale possa realizzare quell'alternarsi delle posizioni ere- 
ditorie e debitorie che dovrebbe caratterizzare il funzionamento dell'U. E. P. 

Se tale tendenza verso un ritorno alla normalità non si dovesse delineare, il 
futuro dell'U. E. P. potrebbe venirne compromesso, ed in merito il Comitato Diret- 
tivo è stato molto esplicito laddove ha dichiarato che esso considera «son devoir 
de signaler que le fonctionnement de l'Union peut risquer d'être gêné par des 
éléments qui échappent à son controle». 


ROBERTO ZANELETTI 


Pari G. U., Nel ventennio della Banca dei Regolamenti Internazionali (Roma: 
«Bancaria », 1951, pp. 289, s. p.). 


Col titolo dell’opera, Papi ha rischiato. Gli scritti celebrativi, anche quando 
riguardano organismi della importanza della B.R.L., generalmente suscitano diffi- 
denza; la frequenza con cui questa si dimostra giustificata, ha abituato i lettori 
a non attendere da essi elaborazioni dottrinarie di una certa importanza; quasi 
sempre si tratta di raccolte di dati fortemente specializzati, che possono interessare 
al massimo dei ristretti gruppi di tecnici. Questa volta, invece, siamo di fronte a un 
lavoro che merita di essere segnalato per caratteri opposti a quelli consueti. 

Anche con la sostanza Papi ha rischiato. Perchè a voler sottrarre, come l'A. 
ha voluto, la trattazione del tema dalla pura linea tecnico-bancaria e dallo stesso 
campo monetario, si presentava la necessità di inquadrare la attività della B. R. 1. 
nelle direttive politico-economiche che si sono alternate nei maggiori paesi interes- 
sati al suo funzionamento; e qui, c'era da fare, nel tentare una sintesi di fatti per 


(1) Questa opportunità è stata però avvertita nello scorso ottobre in occasione 
della situazione venutasi a creare nei confronti dell'Italia, per risolvere la quale, 
come si è già osservato, si è, tra l'altro, accresciuto il plafond assegnato al nostro 
Paese da 205 a 305 milioni di dollari. 
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lo più conosciuti, una ripetizione superficiale oppure un’esposizione sproporzionata 
al tema della attività della B.R.I., che logicamente doveva restare al centro della 
trattazione. La sensibilità dell'A. lo ha senz'altro salvato da questi pericoli; la 
sua competenza gli ha permesso di arricchire la esposizione di considerazioni di 
singolare finezza, esposte nella linea più ortodossa che la dottrina economica pre- 
valente ha segnata per gli argomenti in esame. 

Il lavoro consta di due parti: nella prima vengono rievocate le condizioni di 
ambiente nelle quali ha lavorato la B.R.I.; nella seconda si analizza l’opera 
di questa. 

La prima parte, che occupa una metà circa del lavoro, prende le mosse dal 
Trattato di Versailles; esamina i tentativi fatti, nel primo dopoguerra, per un ri- 
torno all oro e le cause fondamentali del loro insuccesso; poi fa la storia del Piano 
Young, dell’aggravamento della situazione monetaria mondiale, che chiude alla svalu- 
tazione inglese del settembre 1931 ed agli attacchi che la moneta americana subì 
nel 1931-32. Da questi tre primi capitoli sono poi tratte le conclusioni in un capitolo 
finale, dove viene analizzato il processo di disintegrazione economica europea e 
mondiale che si iniziò nel 1929 e che registró un’accumulazione di effetti, continua 
fino alla seconda guerra mondiale. 

La sintesi non era facile: si trattava di cogliere l'essenziale in gran copia di 
eventi; di esporre cose, come ho detto, in gran parte già note. L'A. vi è pie- 
namente riuscito perchè ha articolata la rievocazione sulla linea del riconoscimento 
delle direttive di collaborazione mondiale e su quella della idoneità delle misure 
attuate a realizzare la collaborazione medesima. Il tema degli eventi monetari non 
è stato isolato dai problemi di fondo, anzi è stato vivificato dalla recezione continua 
con essi. E’ possibile constatarlo quando è stato trattato in relazione al problema 
delle riparazioni: qui, con rapida sobrietà, la spinta alla inflazione tedesca è posta 
in connessione con il sistema tributario, fondamentalmente basato sulle imposte di- 
rette; l'assurdità dei programmi di riscossione delle riparazioni, emerge dalle con- 
tradizioni che si dimostrano con le direttive di politica commerciale e doganale 
degli stati creditori; anche l'esame della politica germanica delle svalutazioni che 
dette all'economia tedesca il vantaggio corrispondente alle perdite di coloro che 
avevano speculato al rialzo del marco (o quanto meno «contro tendenza » sul corso 
di esso) ha efficacemente mostrati i rovesci, di solito trascurati, di questa medaglia. 
Ma anche quando si è trattato di esaminare i tentativi di ritorno all'oro delle varie 
monete, l'esame è stato parimente condotto in profondità: la stabilità del potere di 
acquisto della moneta, riferita non all oro ma ad un complesso di beni e di servizi 
è stata analizzata per le sue difficoltà di conciliarsi con un potenziamento degli 
scambi internazionali; la inidoneità dei prestiti a risolvere le situazioni di cui cu- 
ravano le manifestazioni ma non le cause, emerge con tanta evidenza da tentare 
PA. ad affermare che nemmeno i doni sono risolutivi (qui forse, l’argomento 
ha preso la mano all’A.; perchè non 6 da supporre che il suo pensiero sia tale da 
escludere l’importanza del dono, come del prestito, quali mezzi per accettare it 
raggiungimento delle soluzioni di equilibrio). Gli abbagli monetari sono sottolineati 
dal commento degli errori commessi col porre in atto condizioni incompatibili con 
il raggiungimento dei programmi; la linea corretta del ragionamento che si sarebbe 
dovuto fare, riporta alla consistenza della ricerca sui problemi di fondo: fonti di 
pagamento delle riparazioni e non problemi strettamente valutari; ricerca di condi- 
zioni di cooperazione economica internazionale e non soluzioni particolaristiche. 

I motivi addotti correntemente a difesa del protezionismo sono stati anche 
presi in esame e sottoposti ad una critica vigilante che ha dimostrato la loro in- 
consistenza. Al vaglio di essa è rimasta la considerazione che la protezione non 
salva le monete, ma ne accelera la svalutazione. 

Anche il problema del cambio stabile di fronte all'oro è stato esaminato e gli 
argomenti volutamente portati contro di esso sono stati criticati in modo esauriente; 
ciò ha condotto ad affermare che anche la moneta manovrata esige una collabora- 
zione serrata fra i vari paesi, se non vuole risolversi in una guerra di svalutazioni. 

La sintesi conclude con la constatazione dei tentativi di ritorno sulla via cor- 
retta: eliminazione graduale degli ostacoli agli scambi, per una politica costruttiva, 
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senza di che 6 inutile soffermarsi sui problemi monetari e finanziari attinenti con 
gli scambi medesimi. 

Fissati cosi capisaldi storici, eventi, indirizzi, errori del periodo in eui si trovó 
ad operare la B.R.I., la seconda parte del lavoro si svolge con facilitá in questa 
intelaiatura. 

Viene dapprima esaminato il sorgere dell’ Istituto e il duplice scopo assegnato 
alla sua esistenza, con giusta sottolineatura della importanza del coordinamento 
dell’azione delle banche centrali dei diversi paesi, collocato ad un livello sovrastante 
sul compito di esecuzione del Piano Young. La storia degli accadimenti nella vita 
della Banca si svolge rapida ed articolata: dimostra che la Banca funzionò egregia- 
mente quando fu chiamata ad assolvere i suoi compiti nel settore delle riparazioni; 
la paralisi del funzionamento di queste risale agli errori con cui furono impostate, 
a correggere i quali l’opera della Banca fu esplicitamente volta; a quelli, successivi, 
con cui furono aggravate le mende iniziali. L’opera svolta dalla B.R.I. come fidu- 
ciaria per il servizio di prestiti, fu anch'essa impeccabile. L’insuccesso di talune 
operazioni (prestito germanico 5 !/, Y,; prestito austriaco 1950) è imputabile a cir- 
costanze estranee alla sfera di azione della Banca. Questa eseguì invece con sue- 
cesso varie operazioni di prestito come quelle per la liquidazione delle pendenze 
finanziarie in occasione del ritorno alla Germania del territorio della Saar. 

Da qui si sviluppano ulteriori interessanti considerazioni fra le quali occupano 
un posto centrale quelle sul meccanismo del gold standard, ove si esaminano le 
funzioni della Banca Centrale; per contrapporle alle condizioni che entrano in atto 
quando vi sia distacco da questo sistema: la crescente ingerenza dello Stato nella 
vita bancaria e monetaria, la vacuità di obiettivi contingenti, la discutibilità di 
determinate politiche (ad es. quella del denaro a buon mercato) sono fra gli argo- 
menti che acquistano maggiore risalto. 

La dimostrazione della collaborazione realizzata fra Istituti Centrali è ricca di 
lucidi insegnamenti: di fronte alla cecità con cui, in ogni paese, procede l'ignoranza 
dei reggitori dei monopoli di cambio ignorando tuttora la necessità economica di 
contrattazioni a termine, il Papi coglie l’azione della B.R.I. che, a correggere la 
mancanza di mercati a termine, consentì la garanzia di cambio. 

Nel secondo dopoguerra di questo secolo, la azione della Banca si è inquadrata 
nei sistemi per migliorare i pagamenti fra paesi europei : qui, di nuovo, l'argomento 
si annoda ai tentativi faticosi ma nobili di ricostruire in comune, per un mondo 
migliore; tentativi dai quali le Banche Centrali non possono prescindere e per' i 
quali possono trovare nella B. R.I. un fertile terreno di incontri e di coordinamento. 

Il volume è arricchito da una bibliografia di studi sulla B.R.I., che vi è ra- 
gione di ritenere completa essendo stata formata sulla base di indicazioni per- 
venute dall’ Istituto. 

RENATO GALLI 


SrarFA P. (Editore), The works and correspondence of David Ricardo (Edito da 
P. Sraffa con la collaborazione di M. H. Dobb) (London: Cambridge University 
Press, published for The Royal Economic Society). 

Vol. I - On the Principles of Political Economy and Taxation (pp. LXII + 
447, 248. net) 

Vol. II - Notes on Malthus’s Principles of Political Economy (pp. XVIII + 
463, 24s. net) 

Vol. III - Pamphlets and Papers 1809-1811 (pp. VIII + 437, 24s. net) 

Vol. IV - Pamphlets and Papers 1815-1828 (pp. VI + 422, 24s. net) 


La pubblicazione della edizione definitiva degli scritti ricardiani e entrata 
nella sua fase conclusiva. | 

Il piano della pubblicazione considera ben nove volumi (più uno che includerà 
una miscellanea bibliografica e un indice generale) :- sono ora apparsi i primi quattro 
volumi, due alla volta, a pochi mesi l’uno dall'altro, ed è da prevedere che presto 
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saranno pronti anche gli ultimi volumi. In effetti la preparazione dell'opera ha 
avuto inizio nel 1930 e nel 1940 erano già pronti sei volumi: le vicende belliche e 
le difficoltà della raccolta degli scritti hanno causato alcuni ritardi nella stampa. 

L'iniziativa della pubblicazione integrale degli scritti del Ricardo devesi al 
Keynes, epperò il lavoro è stato compiuto quasi integralmente dallo Sraffa. Egli vi 
ha profuso le sue non comuni doti di ricercatore e di coordinatore ed ha ottenuto 
risultati davvero magnifici, utilizzando anche la collaborazione di una pleiade di 
rinomati economisti fra cui il Viner, 1 Hayek, il Cannan, il Gregory, il Kaldor 
ed in particolare il Dobb. 

L’ opera, veramente monumentale, presenterà, in tutta la sua splendida luce, il 
contributo recato dal Ricardo alla costruzione delle fondamenta della scienza 
economica. 

Il primo volume On the Principles of Political Economy and Tazxation si 
apre con una «Introduzione» di grande interesse. Si segue, in essa, la laboriosa 
preparazione della principale opera ricardiana. Essa fu iniziata nell' ottobre 1815, 
compiuta nel novembre 1816 e pubblicata il 19 aprile 1817: ossia ben un anno 
durò la macerazione spirituale del Ricardo, fra perplessità continue, scoraggiamenti, 
stanchezze e stimoli — quanti stimoli e incoraggiamenti da parte di James Mill! — 
per «concentrate all the talent» a scrivere un’opera che avrebbe dovuto essere 
accessibile (era il consiglio di Mill) anche a «people ignorant of the subject». Il 
contributo di James Mill è esaminato in un paragrafo dell’ «introduzione» e messo 
in opportuno rilievo. 

Particolarmente interessante è l’analisi delle modifiche apportate al capitolo 
<on value» nelle varie edizioni: chè il primo capitolo dei «Principles» è quello 
che ha subito le modificazioni più importanti tanto nella seconda che nella terza 
edizione, e precisa l’evoluzione delle concezioni economiche ricardiane su questo 
importante argomento. La edizione dei Principles qui pubblicata tien stretto 
conto di tutte e tre le edizioni. Il testo adottato è quello della terza edizione pub- 
blicata nel 1821, l’ultima revisionata dal Ricardo. Tutte le variazioni rispetto alla 
prima e alla seconda edizione sono riportate nelle note: solo per il capitolo I, è 
stato riportato anche il testo pubblicato nella prima edizione. L’« Indice» è quello 
originale ricardiano (che sembra sia stato ritoccato da James Mill). 

Il secondo volume riguarda le Notes on Malthus’s Principles of Political 
Economy. Lo seritto di Malthus fu preparato quasi in polemica col Ricardo, e 
in realtà non si discosta molto dalle argomentazioni ricardiane eccetto per quel che 
concerne la misura del valore e la teoria della rendita. 

L'importanza delle «note» è grande. Esse, a detta del McCulloch, contengono 
<a most able vindication» delle dottrine ricardiane dalle obiezioni del Malthus, 
nonchè «an exposition of the mistakes into which he (Ricardo) conceives Mr. Malthus 
has fallen» (riportato nella « Introduction» al Vol. II- pg. XIV). E molto proba- 
bilmente il Malthus tenne ben conto delle osserv: zioni del Ricardo nel preparare 
la seconda edizione dei suoi Principles. il przioso manoseritto contenente le 
«notes» fu ritrovato per puro caso, nel 1875, e pubblicato per la prima volta nel 
1928 a cura del prof. Hollander. Lo seritto ora ripubblicato segue fedelmente 
l’idea di Ricardo: reca il testo del libro del Malthus in carattere piccolo, e in 
nota, in carattere normale, pagina per pagina, le osservazioni ricardiane: solo alcune 
pagine del volume del Malthus non annotate dal Ricardo sono state omesse e so- 
stituite con riassunti preparati dallo stesso Malthus. Alla fine, è stato riportato 
anche l’indice «originale» dei Principles del Malthus. 

I volumi terzo e quarto raccolgono i pamphlets e i papers; la divisione 
fra i due volumi è cronologica: il primo contiene gli seritti dal 1809 al 1811, il 
secondo gli scritti dal 1815 al 1823. Sono questi i volumi delle rarità ricardiane. 
Ogni volume è diviso in due parti: la prima contiene seritti pubblicati o pronti 
per la pubblicazione, la seconda riguarda note tratte da manoscritti: in questa 
parte, specialmente nel quarto volume, trovasi in genere materiale nuovo, non 
prima mai reso noto. 

Nel volume terzo sono ristampate: 1) le «three contributions» (un articolo è 
due lettere) sul prezzo dell'oro pubblicate nel 1809 sul «Morning Chronicle» con 
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in See cons risposta di Trower e la replica di Ricardo ; 2) il famoso opuscolo 
The high price of bullion, a proof of the depreciation of Bank notes; 3) tre 
lettere al «Morning Chronicle» sul « Bullion Report»; 4) la risposta alle « prac- 
tical observations » del Bosanquet «on the Report of the Bullion Committee ». Nella 
seconda parte sono riportate le «notes» sul volume del Bentham Sur les prix e 
le note sul « Bullion Report», sui « Principles» del Trotter, sulle «notes» del 
Trower e sulle «propositions» del Vansittart. I lettori italiani, che già furono 
informati, in un articolo del Cabiati (Riflessioni su un manoscritto inedito in 
«Giornale degli Economisti», marzo-aprile 1941), della scoperta fatta dal Silberner 
del manoscritto ricardiano a riguardo del volume del Bentham, leggeranno con in- 
teresse la riproduzione integrale, fatta per la prima volta, di tale manoscritto. In 
esso il Ricardo esamina accuratamente l’opera del Bentham, ne confuta l'esposizione 
specialmente monetaria e coglie l'occasione per precisare la sua teoria quantitativa, 
nonchè per fare vivaci considerazioni sulla origine del valore, sul movimento inter- 
nazionale dei capitali, sulla influenza delle imposte sui prezzi, sull’utilità del con- 
trollo bancario e perfino sulla « morale economica ». 

Il volume quarto è più vario. Contiene i seguenti «pamphlets»: 1) An essay 
on the influence of a low price of corn on the profits of stock; shewing the 
tnexpediency of restrictions on importation (1815); 2) Proposals for an economical 
and secure currency; with observations on the Bank of England, as they regard 
the public and the proprietors of bank stock (1816); 3) Funding system (arti- 
colo seritto nel 1820, per 1 Enciclopedia Britannica, che contiene un commento sul 
funzionamento dei « fondi di ammortamento » (sinking fund) e alcune raccomanda- 
zioni inerenti la loro modifica); 4) On protection to agriculture (1822); 5) Plan 
for the establishment of national Bank (1824). 

Le « Proposals for an economical and secure currency», che diedero luogo a 
notevoli dibattiti di natura monetaria, furono, come noto, sostanzialmente adottate 
nel famoso « Atto di Peel». Lo scritto sul « protezionismo agricolo » è un interes- 
sante esame della crisi agricola britannica del 1822 e contiene considerazioni che 
rivelano la grande sensibilità ricardiana per le politiche economiche concrete, ancho 
se occasionalmente protettive. 

Nell ultimo opuscolo (pubblicato dopo la sua morte) il Ricardo sostenne la op- 
portunità di creare una «banca nazionale » in luogo del rinnovo alla Banca d'In- 
ghilterra della concessione della emissione dei biglietti, chè «the sole effect of the 
changhe would be to transfer a part of the profits of the Bank to the national 
treasury » (da una lettera del Ricardo a Malthus, del 3 agosto 1823). i 

Nella seconda parte del volume sono riportati scritti frammentari riguardanti 
il Torrens, il Trower, il Blake e, infine, uno scritto su « Absolute value and 
exchangeable value», molto importante poichè precisa le nozioni di valore reale 0 
assoluto e di valore di scambio o relativo, che nei precedenti scritti il Ricardo 
aveva solo occasionalmente considerato. 

Gli studiosi attendono con vivo interesse il completamento dell’opera, anche 
perchè nei volumi in corso di stampa sono contenuti il prezioso epistolario ricar- 
diano — che è una delle parti più attese di questa opera, in quanto precisa i 
rapporti che il Ricardo ebbe con Malthus, Mill, Say, Mae Culloch, Sismondi — e 
i discorsi che il Ricardo tenne alla Camera dei Comuni e che dimostrano quanto 
attiva e brillante fu la sua attivitá politica. 

Lo studio dell'economia trarrá indubbiamente vantaggio da quest'opera gran- 
diosa che migliora e completa le raccolte ricardiane dovute al Mac Culloch e al 
Gonner. Gli economisti, tutti, saranno veramente grati allo Sraffa per aver posto in 
essere e compiuto questa gigantesca iniziativa scientifica che non mancherà di ri- 
chiamare a modestia molti novatori o pseudo novatori, alfieri di un modernismo 
economico non sempre veramente originale. 


ORLANDO D'ALAURO 


SEGNALAZIONI BIBLIOGRAFICHE 


Associazione Bancaria Italiana, Annuario delle Aziende di Credito e Finanziarie - 
1950-51 (Roma: Associazione Bancaria Italiana, 1951, pp. 344). 


La tredicesima edizione dell’ « Annuario delle Aziende di Credito e Finanziarie » 
considera i dati relativi al triennio 1947-1950. Si divide in sei parti prin- 
cipali: « Statuto e organi sociali dell’ Associazione Bancaria Italiana » ; « Indice 
alfabetico delle Aziende : Italia» ; «Indice alfabetico delle Aziende: Estero» ; 
« Dati sulle Aziende » ; « Elenco sportelli » ; « Organizzazioni all’ estero ». Utili 
«avvertenze » facilitano la consultazione del volume. 


Associazione Nazionale fra le Imprese Assicuratrici, Annuario Italiano delle Im- 
prese Assicuratrici - 1951 (Milano: Associazione Nazionale fra le Imprese 
Assicuratrici, 1951, pp. IV + 588). 


L’ Annuario considera l’ andamento dell’ industria assicurativa in Italia ; 1’ or- 
dinamento legislativo delle assicurazioni private ; la legge tributaria sulle as- 
sicuraziont ; la legge tributaria sulle concessioni governative ; l’ Associazione 
Nazionale fra le Imprese Assicuratrici; gli enti nei quali l’ Associazione è 
rappresentata ; è comitati e à consorzi costituiti tra imprese di assicurazione ; 
i bilanci del 1949 delle imprese private italiane e dell’ Istituto Nazionale delle 
Assicurazioni, e quelli delle rappresentanze delle imprese estere operanti in 
Italia. Vengono inoltre forniti gli elenchi delle imprese assicurative esistenti 
in Italia, delle imprese in stato di liquidazione e di quelle cessate. 


Banca di Credito Finanziario, Indici e dati relativi ad investimenti in titoli quo- 


tati nelle borse italiane (1928-1951) (Milano: Banca di Credito Finanziario, 
1951, pp. VI + 193). 


La pubblicazione — in edizione quadrilingue, con testo riprodotto in inglese, 
in francese e în tedesco — contiene tutti i dati statistici relativi agli inve- 
stimenti in titoli effettuati nel periodo 1928-1950 nelle borse italiane. 


Banco Central de Reserva del Perú, Renta Nacional del Perú (Peruvian National 
Income) - 1942-1949 (Lima: Banco Central de Reserva del Perú, 1951, pp. 184). 


Analisi dettagliata, per gli anni che vanno dal 1942 al 1949, det dati rife- 
rentist al reddito nazionale e al valore complessivo del prodotto e della spesa 
nazionali lordi del Perù. 


BRAMBILLA FRANCESCO e PAGANI ANGELO, L'inchiesta sullo stato della povertà in 
Milano (Quaderno A.N.E.A. N. 3) (Roma: A.N.E.A., 1951, pp. 184). 


Il volume raccoglie i risultati dell'indagine svolta a cura del « Centro Studi 
Assistenziali dell’ Associazione Nazionale Enti di Assistenza» sullo stato della 
povertà in Milano. L'inchiesta è stata diretta dal Prof. F. Brambilla, che 
ha curato la parte statistica della monografia. Essa è divisa in tre parti: 
«Il metodo del campione come tecnica di rilevazione statistica » ; « Caratteri- 
stiche e funzionamento dell’ inchiesta » ; « Schema. interpretativo della distri- 
buzione dei redditi nelle famiglie indigenti ». Nella «parte generale» vi sono 
i dati statistici relativi alla distribuzione degli indigenti milanesi per zone, 
alla composizione dei nuclei familiari, alla distribuzione dei redditi. 


» 


Camera di Commercio, Industria e Agricoltura, Rassegna dell’ attività camerale - 


Anno 1950 (Genova: Camera di Commercio, Industria e Agricoltura, 1951, pp. 
XVI + 418). 


La pubblicazione contiene git atti dell’attività svolta nel 1950 dalle varie 
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sezioni, commissiont, enti ed uffici collegati o dipendenti dalla Camera di Com- 
A 


mercio di Genova. L’ esposizione è corredata da numerose tabelle statistiche e 
da grafici. 


Centraal Bureau Voor de Statistiek, Jaarcijfers voor Nederland 1947-1950 (Utrecht: 
Centraal Bureau voor de Statistiek, 1951, pp. XXXII + 383, f. 15). 


L' Annuario Statistico olandese per il 1947-50 si divide in ventisette capitoli : 
« Territorio »; «Meteorologia» ; «Popolazione » ; «Salute pubblica » ; « Edi- 
lizia »; « Religione» ; « Educazione e ricreazione» ; «Servizi civili » ; « Tipi di 
attività, industrie e imprese » ; « Occupazione e disoccupazione » ; « Agricoltura 
e pesca» ; «Industria» ; « Trasporti» ; «Commercio» ; «Finanza e credito» ; 
«Contabilità nazionale» ; «Bilancia internazionale dei pagamenti dei Paesi 
Bassi, 1947, 1948 e 1949»; «Finanze pubbliche» ; « Reddito e capitale» ; 
« Consumo » ; « Prezzi e indice dei prezzi al consumo»; «Condizioni di la- 
voro»; « Assicurazione» ; « Sindacati» ; « Assistenza sociale»; « Elezioni » ; 
« Giustizia e prigioni ». 


Chambre de Commerce de Marseille : 


Activité économique de la circonscription en 1950 (Marseille: Chambre de 
Commerce, s. a., pp. IV + 165). 


XX Vme Conférence des Chambres de Commerce de la Méditerranée et de 
l’ Afrique Française (Tenue au Palais de la Bourse de Marseille les 12 et 
13 Octobre 1950 sous la Présidence de M. Edouard Rastoin) (Marseille: Chambre 
de Commerce, 1951, pp. 302). 


La prima pubblicazione è un numero speciale della «Revue de la Chambre 
de Commerce de Marseille » dedicato allo studio economico-statistico delle 
attività industriali e commerciali svolte nella circoscrizione di Marsiglia. 
E” divisa in quattro parti: «Evoluzione della situazione economica della 
circoscrizione della Camera di Commercio di Marsiglia»; « Studio statistico 
delle principali attività industriali e commerciali della circoscrizione della 
Camera di Commercio di Marsiglia»; « Il traffico del porto di Marsiglia nel 
corso del 1950»; «Situazione del traffico dell’ Areoporto di Marignano». La 
seconda pubblicazione riproduce gli atti delle riunioni tenutesi nelle sedute 
della XXV conferenza delle Camere di Commercio del Mediterraneo e del- 
l’ Africa francese (Marsiglia, 12 e 13 ottobre 1950). In allegato vengono ri- 
portati numerosi dati statistici relativi alla vita economica marsiyliese. 


C.I.R. - E.R.P., Relazione sul terzo anno E.R.P. in Italia (1 luglio 1950 - 30 
giugno 1951) (Roma: C.I.R.- E.R.P., 1951, pp. 143, £. 350). 


Dodicesimo rapporto trimestrale circa l’ attuazione dell’ E.R.P. in Italia. I 
dati si riferiscono al periodo 1 aprile - 30 giugno 1951; sono esposti anche i 
risultati del terzo anno di attività del programma. 


Confederazione Generale dell’ Industria Italiana, Annuario 1951 (Roma: Confede- 
razione (Generale dell’ Industria Italiana, luglio 1951, pp. XI + 1048, £. 2.500). 


L’ attuale edizione dell’ Annuario della Confindustria riassume è principali 
aspetti della vita economica nazionale nel 1951 e, in particolare, mette in 
luce gli orientamenti delineatisi nei vari rami della produzione industriale 
italiana. Si divide in tre parti: « L’ economia italiana nel 1950»; « Organiz- 
zazione della Confindustria e problemi generali» ; «I quadri dell’ oryanizza- 
zione». Numerose e particolareygiate sono le tavole statistiche; ampia la parte 
informativa generale. 


Contraloría Municipal, Departamento de Estadística e Investigación Social, Anrario 


Municipal de Estadística - 1950 (Bogotá: Departamento de Estadística e In- 
vestigación Social, 1951, pp. XIV + 300). 


Rassegna statistica delia vita economica di Bogotá per il 1950. Si divide nelle 
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seguenti parti: « Situazione geografica, demografia » ; « Igiene e assistenza pub- 
blica, ospedali e asili»; « Statistiche economiche » ; « Statistiche fiscali e am- 
ministrative» ; « Statistiche culturali » ; « Statistiche carcerarie » ; « Varie». 


D' ALAURO ORLANDO, La politica degli scambi con l’estero (Genova: Briano-Bozzi 
Editori, 1950, pp. XII + 314, £. 2.4000). 


Il lavoro ha lo scopo di esaminare 1 vecchi e nuovi mezzi di intervento con è 
quali gli stati hanno agito od agiscono, direttamente o indirettumente, sui rap- 
porti economici internazionali. L” Autore, prendendo lo spunto dalle caratteri- 
ristiche differenziali fra la politica libero-scambista e le varie giustificazioni 
protezioniste, passa via via in rassegna à principali aspetti morfologici det di- 
versi mezzi tecnici, ed analizza sistematicamente la politica commerciale contem- 
poranea. La materia è distribuita in tredici capitoli: « Libero scambio e ar- 
gomentazioni protezioniste » ; « Le tariffe ei dazi doganali»; « Gli effetti econo- 
mici det dazi» ; « L’ istituto della importazione ed esportazione temporanea - 
Il drawback»; «I premi»; «Il dumping e la protezione doganale»; «I 
trattati di commercio » ; « La clausola della nazione più favorita» ; « Il contin- 
gentamento » ; «Il controllo dei cambi» ; « Gli accordi di compensazione valu- 
taria generale (clearings)»; «Le compensazioni mercantili » ; « Gli accordi 
di pagamento ». Otto ampie note sono state impiegate dall’ Autore per svilup- 
pare argomenti di interesse attuale senza tuttavia appesantire l’ esposizione 
del testo. Interessanti grafici chiariscono inoltre alcuni concetti relativi ai dazi, 
ai premi, al contingentamento e al controllo dei cambi. Numerosissimi riferi- 
menti a piè pagina permettono di collegare le varie parti della materia alla 
migliore letteratura economica, italiana e straniera. 


Dominion Bureau of Statistics, Agriculture Division and Board of Grain Commis- 
sioners for Canada, Statistics Branch, Grain Trade of Canada 1949-50 (Ottawa : 
Ministry of Trade and Commerce, 1941, pp. 143, $ 1). 


Rapporto sul commercio cerealicolo del Canadá nel periodo 1949-50. 


Ducasse’ EDOUARD, Principes d’ Economie Analytique et Structures de Transfor- 
mation (Paris: Librarie Philosophique J. Vrin, 1948, pp. 80, fr. 180). 


Questo volume sará recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


Economic Survey of Denmark - Extract of Economic Report 1951 (Kobenhavn : 
Ministry of Finance, s. a. pp. 40). 


L’ «Economic Survey» danese per il 1951 è una traduzione dei principali ca- 
pitoli della reluzione economica annuale presentata al Governo di Danimarca 
nel maggio 1951. Si divide nelle seguenti parti: « Caratteristiche essenziali 
degli andamenti economici in Danimarca nel 1950» ; « Finanze pubbliche nel 
1950 » ; « Condizioni monetarie nel 1950» ; «Le tendenze fondamentali dell’ e- 
conomia danese nel 1951»; « Disponibilità complessive, previsioni per il 1951»; 
« Finanze pubbliche e condizioni monetarie nel 1951 ». 


E.R.P., Tre anni di E.R.P. in Italia (Roma: Missione Americana per 1'E.R.P., 
1951, pp. 315). 


Il volume ha lo scopo di documentare l’ attività svolta in Italia dall’ organis- 
zazione del Piano Marshall nel periodo 1948-1951. Si compone di due parti : 
la prima è di carattere informativo generale ; la seconda è dedicata ai risultati 
dell’ amministrazione E.R.P. nelle diverse regioni italiane. 


FRANCIOSA LUCHINO, La transumanza nell’ Appennino Centro- Meridionale. - Me- 
morie di Geografia Economica - Vol. IV (Napoli: Consiglio Nazionale delle 
Ricerche, gennaio-giugno 1951, pp. 99, £. 1.000). 


Questo volume è dedicato allo studio dello spostamento stagionale delle mandrie 
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ovine nell’area delimitata dalle montagne abruzzesi e dalla zona piana del 
Tavoliere di Puglia. L’ Autore illustra in primo luogo le forme del terreno 
sul quale il fenomeno si svolge, quindi passa a trattare le condizioni di clima 
e di vegetazione che lo. determinano, e i caratteri della gerarchia pastorale cui 
è soggetto il personale di custodia del bestiame. A questa parte introdutiva il 
prof. Franciosa fa seguire l'esame dell’evoluzione del fenomeno della transu- 
manza nell’ Appennino centro-meridionale dal Medio Evo ad oggi. 


Gossen Ermanno Enrico, Sviluppo delle leggi del commercio umano (Traduzione 
e Introduzione di Tullio Biagiotti) (Padova: C.E.D.A.M., 1950, pp. VII + 319, 
£. 1.800). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascic..i. 


Government Statistician : 
Queensland Year Book 1950 - N. 11 (Brisbane: Government Statistician, 1951, 
pp. XI + 421). 
The Queensland Pocket Yearbook - 1951 - N. 2 (Brisbane: Government Stati- 
stician, 1951, pp. 128). 


L” Annuario del Queensland per il 1950 si divide nelle seguenti parti : « In- 
formazioni generali»; « Governo»; « Popolazione e ricchezza» ; « Giustizia 
pubblica» ; « Servizi sociali»; « Terra e colonizzazione » ; « Produzione» ; 
« Trasporti e comunicazioni » ; « Commercio » ; « Mercati» ; « Prezzi» ; « Occu- 
pazione » ; « Finanza pubblica » ; « Finanza privata ». La seconda pubblicazione 
contiene un sommario det dati statistici relativi alla vita economica del Queens- 
land nel 1951. 


HASENACK WILHELM, Bilanz der Demontage (Gottingen: Vandenhoeck & Ruprecht, 
1951, pp. 45). 


Tema dell’ opuscolo — che costituisce un estratto dal fascicolo I, Vol. II, del- 
1? Jahrbuch für Sozialwissenschaft — sono i metodi postbellici della politica in- 
dustriale internazionale e l’esame dell’influsso da essi esercitato sul futuro 
dell’ economia europea. Trattasi di un’esposizione sintetica delle motivazioni 
economiche e non economiche della politica degli smantellamenti e d’ un accu- 
rato giro d’ orizzonte sulle conseguenze, dirette ed indirette, dell’ applicazione 
pratica di tale politica. 


HinTERKIRCHMR Heinz, Konsumfinanzierung in der Schweiz (Zürich: Handelswis- 
senschaftliche Seminar der Universitàt Ztirich, 1951, pp. 224, fr. 10). 


Oggetto del volume è l'esame del fabbisogno di credito di consumo da parte 
delle economie private svizzere, e lo studio delle sue cause e delle sue possi- 
bilità di copertura attraverso le concessioni creditizie di istituti speciali indi- 
pendenti. Diviso in due parti, ciascuna di tre capitoli, il libro tratta, nella I, 
1) del fabbisogno creditizio dei piccoli consumatori e della sua copertura, 2) 
dello sviluppo storico del finanziamento del consumo, e 3) del concetto e della 
sostanza di quest’ultimo. Gli argomenti della parte II sono: 1) le pratiche 
relative alla concessione dei mezzi finanziari, 2) il fabbisogno e la copertura 
di capitale degli istituti di finanziamento del consumo, e 3) le pratiche succes- 
sive alla concessione dei mezzi finanziari. Il lavoro dell’ Hinterkircher è oppor- 
tunamente completato, a miglior intelligenza della particolare forma del credito 
al consumatore da parte di istituti speciali, da una accurata descrizione della 
organizzazione e del finanziamento delle due principali società svizzere di finan- 
ziamento del consumo, ossia la WECO A. G. di Küsnacht-Zurigo e la AKO 
Bank A. G. di Zurigo. 


Hunzixer W., Le Tourisme Social (Genève: Alliance Internationale du Tourisme, 
1951, pp. 112). 
L' Autore, definito il XX secolo era del turismo sociale, considera di fonda- 
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mentale importanza uno studio approfondito del fenomeno turistico «sociale » 
come fonte di benessere economico. In primo luogo egli analizza i fattori suscet- 
tibili di influire sul fenomeno turistico; quindi esamina il collegamento esi- 
stente tra turismo sociale, politica sociale e politica turistica. Ciò al fine di 
stabilire le possibilità di «promuovere il turismo sociale pur restando nell’ am- 
bito di una politica sociale e turistica accettabile». Infine l’ Autore considera 
i rapporti esistenti tra il turismo sociale ed il traffico stradale. L’opera si 
divide in quattro parti: « Nozioni, forme ed elementi determinanti del turismo 
sociale»; « Il turismo sociale alla luce della statistica» ; « Problemi di poli- 
tica turistica sociale»; « L’ Associazione Internazionale dei Trasporti e il tu- 
rismo sociale (conclusione) ». 


International Economic Association, The problem of long-term international balance 


(Extracts from U.N.E.S.C.O.'s International Social Science Bulletin, Spring 1951) 
(Parigi: U.N.E.S.C.O., 1951, pp. 93). 


Trattasi det Proceedings dalla riunione della « International Economic Asso- 
ciation» tenuta a Monaco nel settembre 1950. Vi sono lavori di Frankel, 
Keirstead, Uri, Robertson, Staehle, Clark, Keilhau, Kaldor, Haberler, Mac 
Dougall, Akerman, nonchè i resoconti della discussione. Di particolare interesse 
sono gli scritti sui «terms of trade» dovuti a Robertson (The terms of trade), 
a Staehle (The future of terms of trade). Stzmolante, per alcune considerazioni, 
è pure lo scritto dell’ Haberler (Real cost, money cost and comparative ad- 
vantage). 


Istituto Nazionale per il Commercio Estero, Stati Uniti - Vol. I e Vol. Il (Mereati 


Esteri - Monografia N. 5) (Roma: Istituto Nazionale per il Commercio Estero, 
1951, pp. 604 + 603, £. 2.000). 


L’opera analizza il potenziale economico e le caratteristiche fondamentali del 
mercato statunitense allo scopo di meltere in luce le possibilità offerte da tale 
mercato alle esportazioni italiane. Il primo volume consta di cinque parti. La 
prima, di carattere generale, fornisce î dati fondamentali sulle risorse econo- 
miche, sui recenti sviluppi e orientamenti della produzione agricola, forestale, 
mineraria e industriale, sul reddito nazionale, sul commercio estero degli Stati 
Uniti. La seconda parte pone in rilievo le caratteristiche delle varie zone 
produttrici e consumatrici e le possibilità offerte dalle quattro principali zone 
facenti rispettivamente capo a New York, Chicago, S. Francisco e New Orleans. 
Nella terza parte vengono esaminati i gusti, le abitudini, le esigenze, le pre- 
ferenze, i pregiudizi del consumatore americano e l’attività degli organismi 
americani che vigilano sull’ applicazione delle leggi commerciali. La quarta 
parte è dedicata alla descrizione dei compiti e delle attività delle categorie di 
persone addette al commercio negli Stati Uniti. Nella quinta parte vengono 
offerti suggerimenti e consigli pratici a quanti intendono entrare in rapporti 
commerciali con il mercato americano. 

Il secondo volume è composto di due parti. La prima è una rassegna merceo- 
logica delle importazioni statunitensi, con particolare riguardo a quelle pro- 
venienti dall’ Italia. La seconda parte contiene le norme della procedura doga- 
nale, le prescrizioni igieniche e sanitarie, le facilitazioni vigenti nel mercato 
degli Stati Uniti, oltre ad un esame dell’attuale politica doganale americana. 


x 


Lo studio è corredato da numerose appendici di carattere pratico. 


Jammu & Kashmir - Jammu: A Muslim Province (Lahore: Kashmir Publications, 


1951, pp. 32). 


La pubblicazione illustra le caratteristiche economico-politiche della provincia 
musulmana di Jammu, incuneata tra Indostan e Pakistan, e mette in evidenza 
la legittimità del plebiscito richiesto dalla provincia. 
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Kamer van Koophandel en Fabrieken, Rotterdam - Statistiek van Handel, Nijverheid 
en Verkeer - 1949-50 (Rotterdam: Kamer van Koophandel, s, a., pp. 157). 


Rassegna statistica, per il 1949-50, del commercio, dell’ industria e dei tra- 
sporti riferentisi a Rotterdam. E” una edizione quadrilingue, con testo olandese, 
francese, inglese e tedesco. 


Konjunkturinstitutet, Konjunkturläget Hósten 1951 . Serie A: 201 (Stockholm : 
Konjunkturinstitutet, 1951, pp. 104, kr. 2,25). 


La pubblicazione passa in rassegna i vari aspetti dell’ economia svedese durante 
tl 1951. Il lavoro é corredato da un sommario in lingua inglese. 


KRISHNAMURTI B. V., Pricing in Planned Economy. (London: Oxford University 
Press, Indian Branch, 1949, pp. VI + 139, Rs. 7). 


Questo volume sara recensito in uno dei prossiml fascicoli. 


MANETTI Cusa NicoLas, El Plan Hallesint (Buenos Aires: Movimiento Hallesista 
Internacional, s. a. pp. 40, $ 0,3). 


Esposizione commentata degli otto articoli che costituiscono lo Statuto della 
« Fondazione Universale Hallesint ». 


Meyer LINDEMANN Hans ULRICH, Typologie der Theorien des Industriestandortes 
(Bremen-Horn: Walter Dorn Verlag, 1951, pp. 240, D. M. 8). 


Questo volume sara recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


Ministerie van Landbouw, Visserij en Voedselvoorziening: 

Verslag over de Laudbouw in Nederland over 1949 ('s Gravenhage: Ministerie 
van Landbouw, Visserij en Voedselvoorziening, 1951, pp. XXIV + 504). 
Verslag over de Lanubouw in Nederland - Bedrijfsuitkomsten over de jaren 
1946, 1947 en 1948 ('s Gravenhage: Ministerie van Landbouw, Visserij en 
Voedselvoorziening, 1951, pp. 29). 

Le due pubblicazioni, edite dal Ministero olandese dell'Agricoltura, espongono 
rispettivamente i dati relativi alla produzione agricola nel 1949, e (la seconda) 
è risultati del piano di produzione agricola per il 1946, 1947 e 1948. 


Money, Trade and Economie Growth (In honor of John Henry Williams) (New 
York: The Macmillan Co., 1951, pp. X + 343, 378 6d). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


National Bureau of Economie Research, Conference on Business Cycles (New York: 
National Bureau of Economie Research, 1951, pp. XII + 433, $ 6,00). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


Nations Unies, Département des Questions Economiques, Les conditions économiques 
en Afrique (New York: Nations Unies, Mars 1951, pp. VII + 128, $ 1,25). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


Nations Unies, La sivième assemblée générale des Nations Unies (Paris: Nations 
Unies, novembre 1951, pp. 143). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


NemscHak FRANZ, Der Weg zu einem gesamtwirtschaftlichen Konzept (Wien: Oster- 
reichisches Institut fiir Wirtschaftsforschung, 1951, pp. 35). 


L’A. delinea lo schema di una concezione unitaria dell’ economia nazionale 
postulando una revisione dell’attuale politica economica austriaca dal punto 
di vista dell' incremento della produttività. Un abbozzo introduttivo della pre- 
carta situazione economica del paese sfocia nell’ analisi dei motivi determinanti 
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delle tensioni attuali: l’ influsso decisivo dei gruppi di interessi sulla política. 
economica ; il risultato negativo, da un punto di vista economico generale, del- 
l’imporsi della volontà di questi gruppi; l'insoddisfazione dei lavoratori, come 
conseguenza automatica della politica delle finzioni; il disagio degli impren- 
ditori. Ad una definizione delle mete che la nuova, necessaria politica econo- 
mica deve proporsi, segue un’ esposizione analitica dei punti principali della 
postulata concezione unitaria dell’ economia nazionale. Si conclude per la ne- 
cessità di una radicale revisione della politica economica attuale, in nome di 
orientamenti atti a contribuire ad un incremento decisivo della produttività 
economica generale. 


PAGUÈ, La paix par la capitalisation de la main-d’ oeuvre et le troc (avec un essai 
sur la monnate internationale) (Paris: Librairie générale de Droit et de Juris- 
prudence R. Pichon et R. Durand-Auzias, 1951, pp. 134). 


L’ Autore, attratto dagli ideali sociali della Resistenza, propone V attuazione 
di un collettivismo economico fondato sulla riforma dell’ impresa, con la piena 
partecipazione agli utili di tutti è suoi membri. Verrebbe così escluso ogni con- 
cetto di salario; l' impresa sarebbe «democratizanta» e non «nazionalizzata ». 
Le funzioni dello Stato si ridurrebbero all’ organizzazione della società secondo 
uno schema che permetta il libero esercizio «delle leggi economiche. Il baratto 
si sostituirebbe agli scumbi su base monetaria. Le produzioni nazionali si spe- 
cializzerebbero : la moneta internazionale consacrerebbe lu fusione delle eco- 
nomie e permetterebbe una equa ripartizione delle ricchezze. 


Quaderni» della Rassegna di Statistiche del Lavoro, Gli oneri sociali nei paesi 
dell’ 0.E.C.E. - Quaderno 5° (Roma: ottobre 1951, pp. 34). 


Traduzione dello studio « Les charges sociales dans les pays de l’ O.E.C.E » 
pubblicato dall’ 1.N.S.E.E. nel n. 2, marzo-aprile 1951, di « Etudes et conjone- 
ture - Economie mondiale». Suo scopo è quello di analizzare la distribuzione 
degli oneri sociali a carico delle aziende, dei lavoratori e delle autorità pub- 
bliche nei paesi aderenti alt’ O.E.C.E., e ciò al fine di mettere in evidenza l’im- 
portanza dei gravami che il proyresso sociale implica per le economie nazionali. 


RAPER ARTHUR F. and RAPER MARTHA J., Guide to Agriculture, U.S.A. (Agricul- 
ture Information Bulletin No. 30) (Washington: United States Department of 
Agriculture, 1951, pp. III + 82, cents 50). 


Gli Autori intendono fornire tutte le notizie praticamente utili per chi studi 
l’organizzazione della produzione agricola negli Stati Uniti. La monografia si 
divide in sette parti: « Una visione generale degli Stati Uniti»; « Gli agri- 
coltori e l’ambiente in cui vivono » ; « Principali prodotti agricoli»; « Princi- 
pali regioni agricole» ; « Caratteristiche degli agricoltori statunitensi»; « Ser- 
vizi agricoli disponibili per gli agricoltori » ; « Andamenti basilari della pro- 
duzione rurale». L’opera è corredata da una + Appendice » statistica. 


Rice Stuart A. € Deprick CALVERT L., Japanese Statistical Organization - A 
Report of the Second Statistical Mission to Japan to the Supreme Commander 
for the Allied Powers (Washington: S.C.A.P., Economic and Scientific Section, 
Programs and Statisties Division, July 1951, pp. Il + 29). 


Rapporto circa l’organizzazione statistica giapponese presentato dalla « Seconda 
Missione Statistica in Giappone» al «Supreme Commander for the Allied 
Powers» (S.C. A.P.) nel luglio 1951. Esso fa seguito e completa il precedente 


rapporto « Modernizzazione delle statistiche giapponesi » preparato dalla prima 
missione nel maggio 1947. 


Rosso E Geografia della gomma (Genova: Edizioni « Lupa», 1950, pp. 73, 
£. 550). 


La monografia ha lo scopo di colmare la lacuna esistente nella bibliografia 
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italiana sulla gomma elastica. Data la stretta connessione esistente tra lo studio 
scientifico e lo studio ambientale del caucciù, l’Autore ha ritenuto interessante 
esaminare i problemi di questa importante produzione dal punto di vista geo- 
grafico. L’opera si compone di dodici parti : « Generalità »; «Cenni storici»; 
«Le piante da gomma e la loro distribuzione geografica»; « La gomma di rac- 
colta o di foresta»; «La gomma delle piantagioni»; « Colture secondarie e 
prodotti analoghi » ; « Merceologia - Tecnologia - Industria » ; «La gomma sin- 
tetica e la gomma rigenerata »; « Distribuzione geografica dell’ industria della 
gomma » ; « Problemi commerciali, economici e politici»; « Un capitolo di geo- 
grafia umana » ; « L’ industria della gomma in Italia». 


Schweizerische Nationalbank, Das schweizerische Bankwesen im Jahre 1950 (Ziirich : 
Schweizerische Nationalbank, 1951, pp. 258). 


Relazione circa l’attività della Banca Nazionale svizzera nel 1950. 


Statistiska Centralbyràn, Statistisk Arsbok for Sverige - 1951 (Stockholm: Stati- 
stiska Centralbyrán, 1951, pp. XX + 436). 


Annuario statistico della Svezia per il 1951. Si divide nelle seguenti parti : 
« Dati geografici e meteorologici, divisioni amministrative, ecc.» ; «Stato della 
popolazione » ; « Statistica delle famiglie » ; « Movimento della popolazione » ; 
« Agrimensura - Immobili » ; « Agricoltura e pesca, società di economia rurale » ; 
« Silvicoltura »; « Miniere ed industria»; « Commercio »; « Navigazione » ; 
«Altre comunicazioni » ; « Società anonime, mercato creditizio, assicurazioni » ; 
« Prezzi, costo della vita e consumo » ; « Bevande alcooliche » ; « Cooperazione, 
costruzioni e abitazioni » ; « Mercato del lavoro e salari»; « Assicurazioni so- 
ciali»; «Cause di decesso e igiene pubblica »; « Assistenza sociale»; « Giu- 
stizia, prigioni »; «Insegnamento, biblioteche »; « Attività produttive dello 
Stato»; « Finanze»; « Redditi e ricchezza, il reddito nazionale » ; « Elezioni». 


x 


L’opera è completata da un quadro statistico internazionale. 


ToscHi UMBERTO, Compendio di Geografia Economica (Firenze: Dott. Luigi Macrì, 
1951, pp. VIII + 391, L. 3.000). 


Il volume riassume il « Corso di Geografia Economica Generale » pubblicato 
dall’ Autore nel 1948, con qualche innovazione dovuta alla letteratura comparsa 
sulla materia dopo tale anno. Per chi abbia desiderio di approfondire lo studio 
dei particolari argomenti trattati, sono indicati i collegamenti con le parti cor- 
rispondenti del «Corso» e con le precedenti pubblicazioni dell’ Autore. L’opera 
è divisa in quattro parti: «I fondamenti»; « L’economia rurale»; « L’eco- 
nomia industriale » ; « L’ economia della circolazione ». L'ampia « Introduzione » 
ha lo scopo di agevolare l’esame dei capitoli successivi. 


Turvey RALPH (edited by), Wages Policy under Full Employment (London: William 
Hodge € Co., 1952, pp. VIII + 88, 68.). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


Ufficio Cantonale di Statistica, Annuario statistico del Canton Ticino 1950 (Bellin- 
zona: Ufficio Cantonale di Statistica, ottobre 1951, pp. XV + 455). 


L’Annuario Statistico del Canton Ticino per il 1950 si divide nelle seguenti 
parti: « Situazione geografica, climatologia»; « Popolazione » ; « Aziende agri- 
cole, industriali e commerciali»; « Agricoltura e silvicoltura » ; « Lavoro, in- 
dustria, commercio, trasporti»; « Pubblica educazione» ; « Igiene, previdenza e 
provvidenze sociali»; « Amministrazione pubblica»; « Giustizia, polizia mili- 
tare, circolazione stradale»; « Finanze e imposte » ; « Elezioni e votazioni » ; 
« Confederazione, cantoni confederati». 
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United Nations, Department of Economic Affairs, Review of Economie Conditions 
in the Middle East (New York: Department of Economie Affairs, March 1951, 
pp. VIII + 84, $ 1.00). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


United States Department of Agriculture, Agricultural Statistics 1950 (Washington: 
United States Department of Agriculture, 1950, pp. 791). 


Il volume, preparato a cura del « Yearbook Statistical Committee » statunitense, 
si divide nelle seguenti parti : « Cereali»; « Cotone, zucchero e tabacco » ; « Semi 
oleosi, grassi ed olii»; « Frutta, verdura, meloni, noci e tonici nervini» ; 
« Fieno, semi e raccolti minori»; « Bovini, suini, ovini, equini » ; « Latticini e 
pollame»; « Commercio estero degli Stati Uniti»; «Risorse, reddito e spesa 
agricoli»; « Conservazione agricola e statistiche forestali»; « Varie». 


ViTALE Viro, Le Fonti del Diritto Marittimo Ligure - Fonti del Diritto Marittimo 
Italiano: Vol. 1 (Genova: Accademia di Marina Mercantile, 1951, pp. 253). 


Il volume apre la serie di studi sulle fonti del diritto marittimo italiano au- 
spicata, fin dal lontano 1934, durante le sedute del Convegno Internazionale di 
Studi Storici del Diritto Marittimo Medioevale. Vengono successivamente com- 
mentàti: à «Capitula comunis Januae » ; il « Liber Gazarie»; lo statuto di 
Gazaria, 1403 (1414); lo statuto dell’ « Officii Gazariae» (1441); il metodo 
di pubblicazione delle leggi medioevali. Segue il testo delle leggi marittime 
genovesi emanate nel Medioevo. In appendice vengono riprodotti altri statuti 
liguri, tra i quali una parte degli Statuti di Albenga e i « Capitula Comunis 
Saonae ». 
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Accounting Research, London, October 1951. 


Martz A., The High-Speed Computer and the Field of Accounting. - Fuerst E,, 
Double Entry Book-Keeping in Commercial Accounting and in Social Accounting. - 
Bray F.S., Accounting Principles. - Spruce W. E., The Integration of Standard 
and Current Cost for Profit Measurement. - DANDEKAR V. M., Measurement of 
National Income and Construction of Social Accounts for an Industrially Backward 


Economy. I. 
Actualité (L’) Economique, Montréal, Octobre-Décembre 1951. 


ANGERS F. A., Soixante ans de doctrine sociale catholique. II: Les solutions tem- 
porelles de l'Eglise à la question sociale. - Gosat G., Le logement, problème éco- 


nomique et social mondial. - LACOUR-GAYET R., Raymond Poincaré et le redres- 
sement financier de 1926. - GARDNER G., La forét, la péche et la chasse dans le 
Grand-Nord canadien. - MHUN H., L'intégration de l’agriculture européenne. - 


MorceL R., L'influence de la politique tarifaire du Canada sur le développement 
de son industrie lainiére. 


Allgemeines Statistisches Archiv, Miinchen, Drittes Heft 1951. 


LANGELÚUTEE H., Das Konjunkturtest-Verfahren. - ANDERSON O., Konjunkturtest 
und Statistik. - Zopry F., Die Erfassung der berufsfremden Titigkeit. - PECHAR- 
TSCHECK K., Erfolge methodischer Zusammenarbeit zwischen Arbeitsstáttenzáhlung 
und Industrieberichterstattung in Bayern. 


American (The) Economic Review, Menasha, Wis., December 1951. 


UHR C. G., Knut Wicksell. A Centennial Evaluation. - ALEXANDER $. S., Issues of 
Business Cycle Theory. - ZAUBERMAN A., Gold in Soviet Economie Theory and 
Policies. - MARKHAM J. W., The Nature and Significance of Price Leadership. - 
DoBROvoLskY S. P., Depreciation Policies and Investment Decisions. - ADAMS W., 
The Aluminum Case: Legal Victory - Economic Defeat. - Arrow K. J., Little's 
Critique of Welfare Economics. 


American (The) Political Science Review, Menasha, Wis., December 1951. 


OpeGarD P. H., Variations on a Familiar Theme. - Epsrmin L. D., The British 
Labour Left and U. S. Foreign Policy. - Goals for Political Science: A Discussion 
(J. W. Fesler, L. Hartz, J. H. Hallowell, V. G. Rosenblum, W. H. Laves, W. A. 
Robson, L. Rogers). - Warp R. E., The Socio-Political Role of the Baraku (Hamlet) 
in Japan. - Huoker C. O., The Traditional Chinese Censorate and the New Peking 
Regime. - Rice S. A. and KappeL J. W., Strategic Intelligence and the Publica- 
tion of Statistics. - FmmLY J. K., Jr., An Analysis of Administrative Purpose. - 
Pennock J. R., Political Science and Political Philosophy. 


Annales de Sciences Economiques Appliquées, Louvain, Décembre 1951. 
Apercus de la conjoncture économique en Belgique. - VERSCHAEREN R., Convulsions 
monétaires et équilibre économique en Allemagne occidentale. - Vas U., Problèmes 
d’ économie industrielle. Les frais différentiels. Les prix limites. - Manimu P., Une 
initiative nouvelle de l'Université de Louvain: L'Institut Superieur du Travail. 


Annals (The) of the American Academy of Political and Social Science, Phi- 
ladelphia, November 1951. 


The Search for National Security. The Battle for Foreign Support - Creating the 
Economic Basis of National Strength. 
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Annals (The) of the American Academy of Political and Social Science, Phi- 
ladelphia, January 1952. 


Social contribution by the Aging. Needs and Capacities of Aging People - Contri- 
bution to the Productive Economy - Contributions to the Cultural Life of the Com- 
munity - Maintenance of Capacity for Social Contribution. 


Aussenwirtschaft, Bern, Dezember 1951. 


BACHMAN H., BossHaRDT A., KÜNG E., Betrachtungen zur Aussenwirtschaftspolitik. - 
Weizcer J., Politiques européennes et méthodes de coopération économique. - 
Hewss E. Die britische Zahlungsbilanzkrise. - DUTSCHLER H., Die Ubrenindustrie 
im Rahmen der schweizerischen Aussenwirtschaft. 


Bancaria, Roma, Agosto 1951. 


CoppoLa D'AxNA F., Disoccupazione, inflazione e rigidità economiche nel pensiero 
di Erik Lundberg. - LUNDBERG E., Replica a Coppola D’ Anna. - VENTRIGLIA G., 
La liquidità delle «Big Five». - WieseL M., Punti di vista tedeschi sul piano 
Schuman. - PeLLERI P., L'andamento del mercato finanziario nel luglio 1951. 


Bancaria, Roma, Settembre 1951. 


Mortugsius V., Esperienza di politica creditizia nella Germania Occidentale. - 
MEGRaH M. I crediti documentari. Alcuni aspetti giuridici e pratici. - CONFALO- 
NIBRI A., I prestiti dei grandi Comuni italiani nel periodo 1919-1949. - PELLERI P., 
L'andamento del mercato finanziario nell'agosto 1951. 


Bancaria, Roma, Ottobre 1951. 


BaccHI ANDREOLI S., La teoria dell’acceleratore. - Savers R. S., Banca inglese e 
banca americana. Note comparative. - MEGRAH M., I crediti documentari: alcuni 
aspetti giuridici e pratici. II. - SBORDONB A., L'istituto della conferma degli esat- 
tori nella legislazione e nella giurisprudenza. - PELLERI P., L'andamento del mer- 
cato finanziario nel settembre 1951. 


Banque, Paris, Novembre 1951. 


JEUNE A. L., La France et le Fonds Monétaire International. - L'évolution du 
erédit pendant le second trimestre 1951. - L’inflation et la politique du crédit, - 
Banque Internationale pour la Reconstruction et le Développement (résumé du si- 
xiéme rapport annuel). - JABERG P., Considérations sur la politique de dividendes 
des sociétés anonymes suisses. - Simon P., Le probléme francais de la formation 
professionnelle dans la Banque (suite). 


Banque, Paris, Décembre 1951. 


Le rôle social du banquier. - RoBLOT R., Le développement de la publicité des 
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Banque, Paris, Janvier 1952. 


DieTERLEN P., L'inflation par les « prébendes». - PETIT G., Des attributions des 
agents de change en matière de valeurs mobilières. - Boscq J., L’ évolution du crédit 
pendant le troisième trimestre 1951. - Vane A., La Banque d'Angleterre de 1696 
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Inquest on the Waiver. - Central Reserves and External Liabilities. - Synthetic 
Textile Fibres. - The Cost of Living Index. - The King. 
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Boletín de Estudios Económicos, Bilbao, Setiembre 1951. 


ECHEVARRÍA ABONA J., Aplicación de la ficha de control a la industria azucarera. 
SAIZ EsrivarIz C., Renovación biológica del grupo vizcaíno. - ARAMBILET A., Los 
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LecLERCQ J., Sociologie et juridisme. - Bim (de) P., Représentations du Benelux. - 
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des communes de l'arrondissement d’ Ath depuis un siècle. 
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Bulletin Mensuel de Statistique, Paris, Supplément Octobre-Décembre 1951. 
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Bulletin of the Oxford University Institute of Statistics, Oxford, October 1951. 


HENDERSON P. D., HoLLanp D. G., Sears D., The Crisis of 1951. - LanGLey K. 
M., An Analysis of the Asset Structure of Estates, 1900-49. 


Bulletin of the Oxford University Institute of Statistics, Oxford, November € De- 
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A «Human Needs» Diet in November, 1951. - BALoGH T., A Note on Federal 
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Critica economica, Roma, Ottobre 1951. 


A. P., Nostro Paese. - VALLE P., Commercio estero e mercato interno. - TABET D. 
Economia di guerra e agricoltura. 


Crítica economica, Roma, Dicembre 1951. 


» i i di 
A. P.. Nostro Paese. - Srnve S., Per la Conferenza Economica Internazionale 
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Econometrica, Chicago, October 1951. 
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Economie Appliquée, Paris, Avril-Juin 1951. 


Numéro consacré à Josef Schumpeter. DEMARIA G., Les formes de la connaissance 
chez Schumpeter. - Bayer H., J. Schumpeter et l'école économique autrichienne. - 
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Segnalazioni emerografiche 199 
A a a o oN ANA ÓN 


Ekonomisk Tidskrift, Uppsala, Juni 1951. 


AKERMAN J., Svenska exportkvoter. - BREMS H., Gränserne for fastsättelsen af 
kartelpriser. 


Ekonomisk Tidskrift, Uppsala, Oktober 1951. 


HECKscHER E. F., David Davidson. - HAAvELMO T., Begrepsapparatet i moderne 
inflasjonsteori. 


Etudes Economiques, Mons, Novembre 1951. 


Le Plan Schuman devant l’ Opinion Belge et Etrangère. I. Le plan devant I’ opi- 
nion belge. - II. Le plan devant l’opinion étrangère. - III. En manière de conclu- 


sion. - IV. Documentation. 

Europa Archiv, Frankfurt a. M., November 1951, N. 21/22. 
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Expenditures in 1951. - Economie Problems Facing Post-Treaty Japan. 


Fomento Social, Madrid, Octubre-Diciembre 1951. 


Torres Cayo A., La empresa y la Previsión social complementaria. - URMENETA 
F., El optimismo social. - Grirrita J. L., ¿Cabe en España la participación de 
beneficios ? 


Fomento Social, Madrid, Enero-Marzo 1952. 


Horrmann W., El pleno empleo y una política europea. - ARRILLAGA (de) J. I. 
La nueva ley de sociedades anónimas. - FERRzIRO A., La vida económico-social en 


la provincia de Jaén. 


Foreign Affairs, New York, January 1952. 


Foster DULLES J., Security in the Pacific. - Menzies GORDON R., The Pacific 
Settlement Seen from Australia. - Uris O., Generalissimo Stalin and the Art of 
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Government. - PAPAGOS A., Guerrilla Warfare. - MALIK C., The Near East: Tho 
Search for Truth. - KkuLs H. J., The Defense of Europe. - Vouin L., The Turn 
of the Screw in Soviet Agriculture. - TAKAHASHI R., Trade Policies of the New 
Japan. - DexTER B., Lord Grey and the Problem of an Alliance. - PATTEN J. W., 
Alternatives to Apartheid in South Africa. 


Giornale degli Economisti e Annali di Economia, Milano, Settembre-Ottobre 1951. 


DEMARIA G., Le forme della conoscenza in Schumpeter. - Sensini G., Considera- 
zioni matematiche intorno ai prezzi variabili. - BANFI A., Il problema carcerario 
in Italia. Lineamenti sociologici. - MAGGI R., Su alcuni pensieri economici di Fran- 
cesco Bacon. - SANTARELLI A., La teoria del moltiplicatore e la economia dinamica. 


Indian (The) Journal of Economics, Allahabad, October 1951. 


CHacgo K. G., The Concept of Utility: A Different Approach to Fundamentals. - 
Lau H., Budgetary Policy and Inflationary Pressure. - NAGAR D. N., Increase of 
Population in Rajasthan. - SaTHAYE S. G., The Control of Transport in Britain. - 
Swarup C., Phenomenology and Economic Value. 


Industria (L’), Milano, N. 4 - 1951. 


Pastore A., Dei vantaggi che possonv trarre gli economisti dagli studi di logica 
moderna. - LEoNTIEF \V. W., Le tavole di immissione-erogazione. - DI NARDI G., 
La disoccupazione nel Mezzogiorno. - Hicks J. R., L'analisi del ciclo economico: 
conclusione. 


Industrie, Bruxelles, Novembre 1951. 


MAUROIS A., Le chef d'entreprise et ses devoirs. - GOLDSCHMIDT P., La dénatalité 
en Belgique. - HENRARD J., Le captage du grisou. - CHAPMAN J. E., Le crédit 
bancaire aux Etats-Unis. - L'industrie belge de l’automobile. - Le sphinx et le 
lion. - Les commentaires du mois: « Britain strong and free». 


Industrie, Bruxelles, Décembre 1951. 


LaALoIRE M., Témoignages sur la condition ouvrière. - PrepsHIL J., La rémunéra- 
tion du travail. - Le rééquipement des charbonnages belges. - L'expérience de La- 
roche. - Les Pays-Bas remontent la pente. 


Industrie, Bruxelles, Janvier 1952. 


Masoin M., Tâches de 1952. - Signification et mission sociale du syndicalisme. - 
PuLinckx R., Le budget général pour 1952. - MALABARD J., Le raffinage du pétrole 
en Europe. - BrosseTT®E J., La France devant l’inflation et le réarmement. - Une 
fenétre sur le monde: la Suéde. 


International Affaîrs, London, January 1952. 


Aron R., French Public Opinion and the Atlantic Treaty. - Weir C., Dollar Ex- 
ports in the Marshall Plan Record. - RussmLL E. J., Food Production Problems in 
India. - Leira-Ross F., Financial and Economic Developments in Egypt. - Lewis 
B., Islamic Revival in Turkey. - BLeLLOCH D., Technical Assistance: Programmes 
and Policies. - Kaappurt M., Coup and Counter-coup in the Yaman 1948. 


Investigación Económica, México, D. F., Tercer Trimestre 1951. 


Loyo G. y Zamora F., Principios normativos y finalidades de las Facultades y 
Escuelas de Economia de la América Latina. - Loro G., La Ciudad Universitaria 
los Economistas y el futuro de México. - Lépmz Rosano D. G., Historia Sumaria 
de la Baja California. - Martinez Le CLAINCHR R., Algunas Consideraciones sobre 
las Uniones Aduaneras. - Lovasy G., El Comercio Internacional en la competencia 
imperfecta. - La Escuela Nacional de Economía y el 1 Congreso Científico Mexi- 
cano. - SÁNCHEZ SARTO M., La «Zona Obscura» en la Economía de los Pueblos 
poco Desarrollados. - Reyes HeroLes J., Industrialización y Politica Arancelaria. - 
LARA BAUTBLL C., La Movilidad de las Industrias Mexicanas. | 
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Isviestija Akademii Nauk SSSR - Otdelenie Ekonomiki à Prava, Moskva, N. 3-1951. 


Borba za mir i trudovyie pobiedy Sovietskovo naroda (La lotta per la pace e le 
vittorie nel campo del lavoro del popolo sovietico). - BAGIADZE I, KAKABADZE A. 


NuzuBIDZE A., Razviet ekonomiki Sovietskoj Gruzii (L'espansione economica della 
Georgia). 


Isviestija Akademii Nauk SSSR- Otdelenie Ekonomiki i Prava, Moskva, N. 4-1951. 


Gusagov A. D, Chozjajstvennyj razciot i vnutripromysclennyje nakoplenie (Il 
calcolo dei costi e l’accumulazione interna nell’ industria). - Karass A. V., Sozialisti- 
ceskoe predprijatie kak objekt gosudarstvennoj sobstvennosti (L’impresa socialistica 
come oggetto della proprietà statale). - POLJANSKIJ Ia. Ekonomiceskaja priroda 
kazennych zavodov v Rossii XVIII v. (La natura economica delle fabbriche dema- 
niali russe nel secolo XVIII). 


Jahrbücher für Nationalékonomie und Statistik, Stuttgart, November 1951. 


Lriarmann-KeIL E, Zur Entwicklung der Verteilungstheorie. Eine dogmengeschicht- 
liche Studie zum 100. Geburtstag von Wicksell und von Wieser. - Humue F., Die 
Nachkriegsentwicklung des deutschen Aussenhandels. 


Journal (The) of Finance, Chicago, Ill., December 1951. 


SPENGLER J.J., Population Movements and Investment (I). - BUTTERS J. K. and 
Lintner J., Tax and Non-tax Motivations for Mergers. - WExDT P. F. and RATHBUN 
D. B., The Role of Government in the San Francisco Bay Area Mortgage Market. 
CLENDENIN J. C., Quality versus Price as Factor Influencing Common Stock Price 
Fluctuations. - Kamm J. O., American Trading in Foreign Securities. - MILLICAN 
C. N., The Financial Policies of Churches. - CASE F. E., The Budget as a Mesure 
of the Federal Urban Housing Programs. - BucHANAN J. M., Criteria for Govern- 
ment Expenditure: Comment. - MaronI Y, R., Abstract of Doctoral Dissertation. 
The Theory of International Trade under Monopolistic Competition. 


Kansantaloudellinen Atkakauskirja, Helsinki, III Nide - 47. Vuosikerta - 1951. 
VARJONEN U., Talouspolitiikka puoluepolitiikan puristuksessa (Politica economica 
sotto la pressione della politica di parte). - Ramo J., Ns. matemaattisesta kansan- 
taloustieteestä (Sulla cosiddetta economia matematica). - HaLMB V., Huomioita ulko- 
maankaupan tulokertoimesta (Sul moltiplicatore del commercio estero). - PORJAN- 
PALO J., Linjaliikenne ja hakuliikenne (Servizi marittimi regolari e traffico tramp). 


Eloyds Bank Review, London, January 1952. 


BARBAU P., The Future of the Sterling Area. - Brown E. H. P. and RoBErTs B. 
C., Wages Policy in Great Britain. - Epwarps R. S., The Future of Industrial 
Research and Development in Great Britain. 


London & Cambridge Economic Service, London, November 1951. 


Jounson H., Clearing Bank Holdings of Public Debt, 1930-1950. - Day A. C. L., 
The Balance of Payments. - ALLEN R. G. D., The Rise in Prices. 


Manchester (The) School of Economic and Social Studies, Manchester, January 1952. 


MacKenzie W. J. M., Science in the Study of Administration. - Mars J., British 
Social Income Estimates, 1938-1950. - CAMPBELL P., DONNISON D., Porrer A., Voting 
Behaviour in Droylsden in October, 1951. - BARAN P. A., On the Political Economy 
of Backwardness. - SyKEs J., Remedies for Cyclical Unemployment in the North-East. 


Metroeconomica, Trieste, Agosto 1951. 


i i E h, - PREINREICH G. A. D. 
TINBERGEN J., Some neglected points in demand research, on G. , Le 
Discontinuities in the theory of the firm. - PIKLER A., The quanta-kinetic model 
of the monetary theory. 


202 Segnalazioni emerografiche 


Midland Bank Review, London, November 1951. 


Gold in the Post-war World. The Story of a Controversy. - Symptoms and Sources 
of Inflation. - Town and Country: Population Trends. 


Moneda y Crédito, Madrid, Junio 1951. 


Cangas Herrero J. 1., La coordinación de la industria eléctrica. El ejemplo belga. - 
Auvarnz A. V., La Lógica de la Economía y la Economia de la Lógica. - MAR- 
TINEZ R., El petróleo y su economia. 


National Provincial Bank Review, London, November 1951. 


Lurru-Ross (sir) F., The Financial Problem of To-Day. - Hopper H. G., Trade 
and Industry. Some Current Problems. 


Oxford Economic Papers, Oxford, October 1951. 


Frorpe J. S., The Monetary Controversy in the USA. - HALL M., Some Aspects 
of Competition in Retail Trade. - Erroymson C. W., Two Comments on «Com- 
petition in Retail Trade». - Anprews P. W. S., A Reply. - ARMSTRONG W. E., 
Utility and the Theory of Welfare. - ALLEN G. R., The Growth of Industry on 
Trading Estates, 1920-39, with Special Reference to Slough Trading Estate. 


Planovoe Chozjajstvo, Moskva, N. 5 - 1951. 


Kurskis A., Voprosy balansa narodnovo chozjajstva (I problemi del bilancio della 
economia nazionale). - Faporov M., O ravnomiernosti v rabotie promysclennych 
predprijatij (Sulla regolarità del lavoro nelle imprese industriali). - SivoLan I., Na 
putjach k izobiliju pise-cevych produktov (Verso l'abbondanza di derrate). - Ta- 
RANOV A., Za dalnejscee uluc-scenie izpolzovanija avtomobilnovo transporta (Per 
l'ulteriore miglioramento nell'utilizzazione dei trasporti automobilistici). - DVORKIN 
I, Zagnivanie i upadok ekonomiki Anglii (Ristagno e decadenza dell’ economia inglese). 


Political Science Quarterly, Lancaster, Pa., December 1951. 


PRENTICE E., Food for America, 1980 (The Supply of Animal Proteins. The Agri- 
cultural Colleges). - Cowan L. G., The New Face of Algeria. Part II. - SEABURY 
P., Ribbentrop and the German Foreign Office. - EpsrEIN L. D., Socialism and the 
British Labor Party. - Hwzpman H., The Economie Problems of Denationalization. 


Population, Paris, Octobre-Décembre 1951, 


SAUVY A., Faits et problèmes du jour. - Zie@er, R., L'aménagement industriel du 
territoire européen. Pour une meilleure répartition géographique de l’industrie. - 
Dumont R., Les excédents démographiques de l'agriculture méditerranéenne. Italie 
et Espagne. - Sauvy A., Introduction à l’étude des pays sous-développés. - FAGE 
A., Les doctrines de population des Encyclopédistes. - GEORGE P., La population 
de la République hongroise. Etat et perspectives. - BOURGEOIS-PICHAT J., Evolution 
de la population française depuis le XVIIIe siècle. 


Public Finance - Finances Publiques, Amsterdam, N. 4 - 1951. 


SecKLER-Hupson C., Current Trends in Public Budgeting in the United States. - 
Hicks U. K., A further Report. - BAKKER O., The Budget Cycle in Public Finance 
in the United States of America. - SINGH B., A Concept of Optimum Budget. - 
Dus J. F., The sales tax as an anti-inflationary measure. 


Quarterly (The) Journal of Economics, Cambridge, Masa., November 1951. 


HinsHAw R., Currency Appreciation as an Anti-Inflationary Device. - FisHER L., 
The Harvest Labor Market in California. - Roover (de) R., Monopoly Theory 
Prior to Adam Smith: A Revision. - TAYLOR O. H., Schumpeter and Marx: Impe- 
rialism and Social Classes in the Schumpeterian System. - FELLNER W. J., The 
Influence of Market Structure on Technological Progress. - Smiruins A., Reflections 
on the Work and Influence of John Maynard Keynes. 
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Review (The) of Economics and Statistics, Cambridge, Mass., November 1951. 


ADELMAN M. A., The Measurement of Industrial Concentration. - PHILIP K., Interest 
and Public Expenditure Financed by the Central Bank. - SALANT W. S., Interna- 
tional Transactions in National Income Accounts. - GOLDENWBHISER E. A., Postscript 
to «The Controversy over Monetary Policy». - Isarb W., Interregional and Re- 
gional Input-Output Analysis: A Model of a Space-Economy. - BeLL Puinie W., 
Cyclical Variations and Trend in Occupational Wage Differentials in American 
Industry since 1914. - Kyngr V., Total and Insured Unemployment Estimates. A 
Criticism. - Bancrorr G., A Rejoinder. - Backman J., Multi Employer Bargaining 
and Relative Wage Costs. - Bert P. W., Federal Reserve Policy and the Reces- 
sion of 1937-38: A Note. - Sinan. I. H., The First Postwar Census of Manufactures. 


Review of the Economic Conditions in Italy, Roma, November 1951. 


BReSCIANI-TUKRONI C., Banking Policy and the Keynesian « Multiplier». - Two 
Months of Economie Activity in Italy. - The Italian Banking System. 


Review of the Economic Conditions in Italy, Roma, January 1952. 


BRESCIANI-TURRONI C., Monetary and Banking Policy after the Outbreak of the 
Korean War. - Costa A., Productivity. - Two Months of Economic Activity in 
Italy. - Gacgorri G., Some Economic Aspects of the Application in Italy of the 
American Technique for Productivity Measurement. - Larderello and the Italian 
Electricity Industry. 


Revista Brasileira de Estatistica, Rio de Janeiro, Outubro-Dezembro de 1950. 


TEIXEIRA DE Freiras M. A., A estatistica e a reforma social. - De CARVALHO D. 
A estatistica brasileira e o regime federativo. - MORTARA G., Atividades e posigáo 
na ocupacio, nos diversos grupos der cór da populagáo do Brasil. - CAMARA L., Leve 
contribuigáo ao vocabulário brasileiro de estatistica. 


Revista de Economía Política, Madrid, Noviembre 1950. 

PAREDES M., Elementos para una estimación de la renta de las colonias espa- 
ñolas (I). - Piaou A. C., La «Teoría General» de Keynes. - Anós A., El voca- 
bulario estadistico. 

Revista de la Facultad de Ciencias Económicas, Buenos Aires, Noviembre 1950. 
Diaz Mieres A., Reglas York-Amberes de 1950. - Esrévez A., El primer empré- 
stito exterior de la Confederación Argentina. 

Revista de la Facultad de Ciencias Económicas, Buenos Aires, Diciembre 1950. 


Turismo social. - Mazzoco A.R., La Ley de Contabilidad de la Provincia de 
Buenos Aires. - FRANGIPANI A. U., El seguro en la Quinta Conferencia de Ministros 
de Hacienda. 


Revista de la Facultad de Ciencias Económicas, Buenos Aires, Marzo 1951. 
El seguro de vida del personal del Estado adquiere las proyecciones de un seguro 
social nacional. - Diaz BiaLET A., Sociología y política. 

Revista de la Facultad de Ciencias Economicas, Buenos Aires, Abril 1951. 


BroipE J., La evolución de los precios pecuarios argentinos en el periodo 1830- 
1850. - MonpEeLo C. S., Análisis comparativo del número de alumnos y presupuestos 
de la Universidad de Buenos Aires. - THURSTON J.B., La auditoría interna y el 
Contador Público. 


Revista de la Facultad de Ciencias Económicas, Buenos Aires, Mayo 1951. 


Brows J., Bibliografia sobre ciclos económicos 1950. - MASCIA A., El precio de 
costo en la producción marginal. 
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Revista de la Facultad de Ciencias económicas, comerciales y políticas, Ro- 
sario, Setiembre 1949-Abril 1950. 


Buanone A. C., Determinación de la tasa del interés en las imposiciones vencidas 
o adelantadas y en las amortizaciones adelantadas. - EGUREN DE CATELLA A. C., 
Filosofía social y Sociología. - Corrma AviLA C., Las teorías de los economistas 
acerca de la estabilidad del poder adquisitivo del dinero. - Menossi D., Memoria 
y actividad intelectual. - BATLLE J. F., Teoría y tabulaciones fundamentales para 
el análisis en las series económicas y conclusiones a que se arriba en el estudio, 
por tal vía, en el caso de la nupcialidad de Buenos Aires, Rosario y Santa Fe. - 
DB OLIVEIRA I. O. T., Influencia doctrinaria de la Argentina en la evolución de la 
Ciencia Mnnicipal Americana. 


Revue d' Economte politique, Paris, Septembre-Octobre 1951. 


Rist C., Vieilles idées devenues neuves sur la monnaie. - LABINI P.S., Taux de 
l’intérêt et revenu social. - Ruerr J., Nouvelle discussion sur le chômage, les 
salaires et les prix. - PIETTRE A., La cogestion des salariés en Allemagne occidentale. 


Revue d’ Economie politique, Paris, Novembre-Dicembre 1951. 


Vitupy D., Examen de conscience de l’économie politique. - DAUTRY R., Le pro- 
blóme des transports européens. - Sauvy A., Le plan Schuman et l'économie euro- 
péenne. - FROMONT P., Le « pool vert» ou l’organisation agricole de l’Europe unie. - 
BARTHOLONI A., Union économique et disparité des légisiations fiscales et sociales. 


Revue de Science et de Législation Financiéres, Paris, Juillet-Septembre 1951. 


Dorranca G. S., La livre sterling dans le monde d’aprés-guerre. - MASoIN M., 
Le franc congolais. - HAFFAR A. R., La circulation de faux billets de banque et le 
problème de la responsabilité. - Gomes pe Sousa R., Aperçu du Système Fiscal 
Brésilien. - CHRÉTIEN M., Une espèce originale de traités fiscaux: les conventions 
internationales sur la double imposition des entreprises maritimes ou aériennes. 


Revue de Science et de Législation Financières, Paris, Octobre-Décembre 1951. 


SCHMOBLDERS G., Le système fiscal allemand. - MoranGE G., L'interprétation de 
la loi fiscale, - Rose H., La livre sud-africaine. - ARMENGAUD A., Le Parlement 
et la réforme fiscale française. - RATON R. et Guaai B., Les conditions politiques, 
économiques et financières de la Principauté de Liechtenstein. - CHRÉTIEN M. 
Une espèce originale de traités fiscaux : les conventions internationales sur la double 
imposition des entreprises maritimes et aériennes. - H. L., A propos du Rapport 
1950-1951 de la Banque des règlements internationaux. - MorssLLi M., A propos 
du point de vue théorique de la parafiscalité: Une réplique. 


Revue des Sciences Economiques, Lidge, Décembre 1951. 


OuLks F., Caractéristiques et portée de la notion économique de «Service public». 
3e partio: Les utilisations possibles de la notion économique de «Service public». - 
Doucy A. L'élaboration des accords collectifs en régimes du travail comparés. - 
Romus P., Défense du Plan Schuman. Réponses à douze objections. 


Revue Economique, Paris, Novembre 1951. 


Denis H., Théorie et réalité dans 1 analyse de l'équilibre de la firme. - GueLIELMI 
J. L., Facteurs déterminant la formation du taux des salaires. - GENDARME R., Le 
multiplicateur du commerce extérieur. - PAILLAT P., Les salaires et la condition 
ouvrière en France à l’aube du machinisme. - Vincent L. A. et MATTRYs G., La 
situation économique. - GRorGm P., Surpeuplement, ou gaspillage de richesses ? 


Revue Economique, Paris, Janvier 1952. 


AKERMAN J., Cycle et structure. - TriLHAc E., Essai d’une doctrine tierce du com- 
merce international. - LecAILLON J., Les coûts et les prix en courte période. - Pa- 
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SQUALAGGI G., Les ententes en France. - SAuvy A., Subsistances et matières pre- 
miéres. - VINCENT L. A. et Marruys G., La situation économique. - MARITAIN J., 
Réflexions sur l’histoire moderne de la guerre. - MARCHAL A., Les fluctuations 
économiques aux Etats-Unis. - Goren P., Les aspects économiques de l'énergie 
atomique. - FoHLEN C., Une création des chemins de fer. 


Revue économique et sociale, Lausanne, Octobre 1951. 


HALPÉRIN J., Le Conseil économique et social des Nations Unies. Premier bilan 
d'activité. - Ducommun C. F., L' incidence sociale de la publicité. 


Revue Internationale du Travail, Genève, Août-Septembre 1951. 


La trente-quatrième session de la Conférence internationale du Travail: Genève, 
juin 1951. - BLoca M., La sécurité sociale dans l'industrie automobile en Amérique 
du Nord. - HerscHEL W., La représentation des travailleurs dans la République 
fédérale d’ Allemagne. - Aspects actuels du fermage en Europe: I. - Formation et 
emploi des aveugles en Grande-Bretagne. 


Revue Internationale du Travail, Genève, Octobre 1951, 


DuBREUIL HYACINTHE, L'organisation du travail et le système des équipes auto- 
nomes. - BRADSHAw G. D. et McCuLLocH R. W., L'orientation professionelle en 
Australie. - La durée du travail, les repos et les congés payés dans les travaux 
dangereux, insalubres ou particulièrement pénibles. - Aspects actuels du fermage 
en Europe: Il. 


Revue Internationale du Travail, Genève, Novembre-Décembre 1951. 


FERRIBRE S., Le rôle des organisations non gouvernementales dans l'assistance 
aux migrants. - RYAN B.et FERNANDO S., La main d'oeuvre féminine des entre- 
prises industrielles de Colombo. - Le travail des enfants et la scolarité obligatoire. - 
Mesures concernant le développement économique des pays insuffisamment déve- 
loppés. - Résultats financiers de l'application de Ja législation de sécurité sociale 
en France pour l’année 1950. 


Revue Internationale du Travail, Genéve, Janvier 1952. 


Price J., Les commissions d'industrie de l'Organisation Internationale du Travail. - 
Ryan T. A., La fatigue et |’ effort dans leurs rapports avec les normes de rendement. - 
Donato J., Le Liban et sa législation du travail. - La sécurité sociale dans le 
pays d' Amérique centrale: I. 


Rivista bancaria, Milano, Ottobre-Novembre 1951. 


E. d’A., Sviluppi della congiuntura e problemi di «fondo»: quesito agli economi- 
sti italiani. - SensINI G., La circolazione monetaria in Italia dal 1871 al 1950. - 
PeRrGoLESI F., Il primo contratto normativo per i dirigenti bancari. - FANTINI O., 
Assistenza bancaria e scambi internazionali. - WEILLER A., Nota sul segreto bancario. 


Rivista bancaria, Milano, Dicembre 1951. 


E. d’A., Spese pubbliche, investimenti e inflazione. - LAUFENBURGER H., Verso 
una «riforma» della riforma fiscale francese. - DELL' AMORE G., I saggi di inte- 
resse sui depositi nel sistema dei tassi bancari. - GINELLA E., Aspetti tecnici e 


giuridici del riporto. 


Rivista di Economia Agraria, Roma, II Fascicolo - 1951. 


Riccnioni V., Un'oasi di popolazione sparsa in pieno latifondo. - Giusti U., I tre 
rami di attività professionale (agricoltura, industria, servizi). - BRIZI A., Ancora 
sull'economia dell'azienda lavoratrice. - ANTONIETTI A., La regione della Crau 


in Francia. 
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Rivista di Economia Agraria, Roma, III Fascicolo - 1951. 


Torani M. Piccole imprese di contadini compartecipanti in Toscana. - PAGANI Á., 
L'agricoltura nel momento attuale. - VisoccHI V., La proprietà privata nel mondo 
agricolo. 


Rivista di Politica Economica, Roma, Ottobre 1951. 


De Pierri-ToNBLLI A., Le variazioni delle quantità fiscali in Italia dal 1937-'38 
al 1949-’50. - Marconi M., 1l Mezzogiorno ed il suo problema industriale. - Bopo G., 
Il cottimo in Italia nel periodo prebellico e nel momento attuale. - Sensini G., Un 
punto discutibile dei Princip: di Maffeo Pantaleoni. 


Rivista di Politica Economica, Roma, Novembre 1951. 


La VoLrB G., Sintesi metodologica per lo studio dei processi economici. - De 
Luca M. Regime degli scambi con l'estero ed equilibrio interno. - Fantini O., Il 
salario adeguato e l'equilibrio sociale. 


Rivista di Politica Economica, Roma, Dicembre 1951. 


Pratier A., Alcuni aspetti dell'evoluzione della produzione industriale nel mondo. - 
CASSANDRO P. E., Le scorte normali d'impresa e la politica fiscale. - GIANNINI A., 
Politica economica nelle situazioni intermedie. - MARINELLI A., L'emigrazione 
italiana ed i finanziamenti internazionali. 


Rivista di Studi Politici Internazionali, Firenze, Ottobre-Dicembre 1951. 


Prospettive politiche in Asia. - Toscano M., L' Italia e gli accordi tedesco-sovietici 
dell' agosto 1939. - GreLIo C., La questione del lago Tana (1902-1941). - Storrs R., 
Ricordo di Re Abdullah di Giordania. 


Rivista internazionale di Scienze sociali, Milano, Novembre-Dicembre 1951. 


Viro F., La funzione economica dei sindacati operai. - LOMBARDINI S., Discussioni 
su concorrenza e monopolio. - FALESCHINI L., L'andamento degli indici dei prezzi 
all'ingrosso nel mondo dal 1938 ad oggi. 


Rivista Italiana di Demografia e Statistica, Roma, Gennaio-Giugno 1951. 


Bouprinr M., Razze e migrazioni. - DeL CHIARO A., Sulla teoria delle assicurazioni 
marittime. - FALESCHINI L., Sui miscugli di distribuzioni gaussiane. - D'ELIA E., 
Aspetti sociali della mortalità infantile in Sicilia. 


Rivista italiana di Scienze Commerciali, Milano, Settembre-Ottobre 1951. 


GRILLO R., L'art. 9 della legge sulla perequazione tributaria nella sua applica- 
zione pratica. - CunIietTI M., Sull’assegno bancario. - Moro G., Risparmio ed in- 
vestimenti. - CANCELLIERO A. e LIBANORO R., Criteri di valutazione del costo 
del trasporto su strada ed elementi che concorrono alla sua formazione. - PELLE- 
GRINI F., Schema per un progetto per la riforma della protezione sociale in Italia. - 
BENVENUTI G., I commercianti nello schema del nuovo regolamento generale per la 
prevenzione degli infortuni sul lavoro. - TRRRANOVA P., Echi, commenti e moniti 
della prima campagna dichiaratoria. - Moro G., La filosofia delle Società per azioni 
negli Stati Uniti. - FEDRIGO S., Gerontologia. - Taccani E., Il paradosso della 
sovranità economica dello Stato. - Fava F., Il commercio degli stracci. - CALI- 
GARIS A. P., La pubblicità. 


Schweizerische Zeitschrift für Volkswirtschaft und Statistik, Basel, Oktober, 1951. 


Wy er J., Die Schitzungen des sowjetrussischen Volkseinkommens. - IKLÉ M., 
Probleme der Bundesfinanzpolitik. - BôHLER E., Volkswirtschaftliche Irrtiimer oder 
Irrtiimer eines Volkswirtschafters ? 
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Schweizerische Zeitschrift fir Volkswirtschaft und Statistik, Basel, Dezem- 
ber 1951. | 


Lurz F. A., Geld und Zins. - Fischer R., Das Stabilisierungsprogramm des Com- 
mittee for Economic Development. - MacHLUP F., The American Antitrust Laws. - 
WYLErR J., Die Schätzungen des sowjetrussischen Volkseinkommens (Schluss). 


Social Research, New York, September 1951. 


AUBREY H. G., Small Industry in Economic Development. - HorvarH BARNA, Com- 
ment on Kelsen. - HIGGINS B. H., Wage-Fixing by Compulsory Arbitration. The 
Lesson of Australia. - CH'u C., Neo-Confucianism of the Sung-Ming Periods. 


South African (The) Journal of Economics, Johannesburg, September 1951. 


FRANZSEN D. G., A South African National Accounts Research Programme. - Louw 
M. H. H., Labour Unions and the Management of Public Enterprises. - SADIE J. L., 
Further Observations on Funk Money in the Union. - Horst (van der) S. T., The 
Price of Gold: A Comment. - Lavin G. E., The Debacles of Money: A Comment. - 
HoLLoway J.E., The Debacles of Money: Rejoinder. 


South African (The) Journal of Economics, Johannesburg, December 1951. 


ROBERTSON H. M., Economic Cooperation between Western Europe and the Com- 
monwealth. - CHAMBERS $. P., Economic Co-operation for Rearmament. - GREEN L. P., 
The Nature of Economic Principles. - Burrows H. R., Native Incomes, Housing 
and the Cost of Living. - SADIE J. L., Differential Mortality in South Africa. - 
Luoyp I. S., Africa South of the Sahara: An Assessment of Its Human and Ma- 
terial Resources (Review Article). - Bruce C., The Gold Controversy. A Comment. - 
BusscHau W. J., Dr. van der Horst and the Price of Gold. A Rejoinder. 


Soviet Studies, Oxford, January 1952. 


BLock A., Soviet Housing. II. - HoLDsworTH M., Soviet Central Asia, 1917-1940. - 
CAMPBELL C. A., The Soviet Concept of Logic. 


Statistiques et Etudes Financiéres, Paris, Aoút-Septembre 1951. 


Détermination de l'effet inflationniste d'un budget d'Etat. - L'évolution de la si- 
tuation financière au cours di 1° trimestre 1951. - La situation de trésorerie des 
départements et des communes au 31 décembre 1950. 


Statistiques et Etudes Financiéres, Paris, Octobre 1951. 


Les rapports entre le Trésor et l'Institut d'emission en France et & l'étranger. - 
L'évolution des disponibilités monétaires et du erédit bancaire pendant le deuxiéme 
trimestre 1951. 


Statistiques et Etudes Financiéres, Paris, Novembre 1951. 


L'évolution de la situation financière au cours du deuxième trimestre 1951. - L'évo- 
lution du bilan de la Banque de France au cours du troisiéme trimestre 1951. - 
Les contributions directes et les taxes assimilées en 1950. 


Statistiques et Etudes Financiéres, Paris, Décembre 1951. 


L'évolution de la situation financière au cours du troisième trimestre 1951. - L’é- 
volution des disponibilités monétaires et du crédit bancaire au cours du troisióme 
trimestre 1951. - La situation financiére des départements, des communes et des 
établissements hospitaliers à la fin de l’exercice 1950. - Grande Bretagne. La crise 
de la balance des payements et la nouvelle politique économique du Gouvernement 
conservateur. - Suisse. Le budget de la confédération pour l'exercice 1952. 
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Statistiques et Etudes Financiéres, Supplément Finances Comparées, Paris, 
N. 10-1951. 


Les rapports entre le Trésor et l’Institut d’émission en France et à l’ étranger. 
Introduction générale - Belgique - Etats-Unis - Grande-Bretagne - France. 


Statistiques et Etudes Financiéres, Supplément Statistiques, Paris, N. 10-1951. 


Le produit des contributions indirectes au cours des années 1939 4 1949. - Rapport 
sur les opérations des caisses d'épargne ordinaires de 1945 à 1948. 


Transport and Communications Review, New York, July-September 1951. 


RumPLER A., Unification of Road Signs on a World-Wide Basis. - Transport and 
Communications in Pakistan. - Kovpa V., Traffic Arteries of Peace (USSR). - 
CAMERON M. A., The Role of the British Transport Commission in the Transport 
System of Great Britain. - WiLLIams E. W., Jr., Inter-carrier Competition in United 
States Transportation. - JOUBERT W. H., The Tennessee River. A New Frontier in 
Navigation. 


Transport and Communications Review, New York, October-December 1951. 


Cooper J.C., Air Law. A Field for International Thinking. - Brou O., The In- 
ternationai Transport Workers’ Federation: A brief survey of fifty-five years’ acti- 
vity. - PARTHASARATHY C., Major Ports in India and Their Future Development. - 
The Responsibilities of the British Ministry of Transport. - FREDERICK J. H., De- 
velopment of Transport Regulation in the United States of America. 


Trimestre (El) Economico, México, Julio-Septiembre de 1951. 


CARRILLO FLORES A., La civilización industrial norteamericana: reflexiones de un 
mexicano. - AHUMADA J., Desarrollo económico y estabilidad. - COMISIÓN ECONÓMICA 
PARA AMÉRICA LATINA, El problema de la productividad y la escasez relativa de 
factores. - GARCÍA A., La reforma bancaria y el control selectivo del crédito en 
Colombia. - ALIENES y Urosa J., El equilibrio del mercado del café en Cuba. - 
STIGLER G. J., El método matemático en la economía. 


Trimestre (El) Económico, México, Octubre-Diciembre de 1951. 


Prapo VÉRTIZ A., El problema económico de la alimentación infantil en México. - 
FLORES DE LA PEÑA H. y FERRER A., Salarios reales y desarrollo económico. - 
NAVARRETE A., Jr. e DE NAVARRETE I. M., La subocupación en las economías poco 
desarrolladas. - UrquIDI V. L., El papel de la politica fiscal y monetaria en el de- 
sarrollo económico. - ADLER J. H., Problemas fiscales del desarrollo económico. - 
SARDÁ J., Observaciones sobre las teorías de la economía internacional. 


Voprosy Ekonomiki, Moskva, N. 9 - 1951. 


Marveev B., Stroitelstvo mosc-cnych ghidroelektrostanzij - novyj etap v razvitii 
sovietskoj energhetiki (La costruzione di potenti centrali idroelettriche - nuova tappa 
nello sviluppo dell’ economia energetica sovietica). - GORELIK L., JEREBKIN G., 
O razvitii promysclennosti v zone stroitelstva Kachovskoj GES i Ijujno-Ukrainskovo 
Kanala (Sullo sviluppo industriale nella zona di costruzione della Centrale idro- 
elettrica di Kachovka e del Canale dell'Ucraina meridionale). - MIHAJLOV S., Ryb- 
naja promysclennost y pervoj poslievojennoj pjatiletke (L’ industria ittica nel primo 
piano quinquennale postbellico), - BoLpyRirv B., Finansy, denghi i kredit na slujbie 
ekonomiceskovo stroitielstva Kitajskoj Narodnoj Respubliki (Le finanze, la moneta 
e il credito a servizio della costruzione economica della Repubblica Popolare Ci- 
nese). - PONOMARIEV B., Pravyje sozialisty—agentura amerikanskich agressorov (1 
socialisti destrorsi - agenti degli aggressori americani). - KOROBEJNIKOV I., Scia- 
TALOV I., Zachvatniceskaja politika anglijskovo i amerikanskovo imperializma v 
Trane (La politica d'asservimento dell'imperialismo angloamericano in Persia). 
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Voprosy Ekonomiki, Moskva, N. 10 - 1951. 


OPAZKIJ L., Velikie strojki kommunizma i razmiesc-cenie proizvoditelnych sil SSSR 
(Le grandi opere del regime e la distribuzione delle forze produttive dell’ URSS). - 
BEDRINZEVY K., Puti kompleksnovo razvitija chozjajstva Ferganskoj doliny (Metodi 
per lo sviluppo organico dell'economia della valle di Fergan). - Kanryscev I., Eko- 
nomiceskie osnovy travopolnoj sistemy zemledielija (Le basi economiche del sistema 
agricolo dell'avvicendamento delle semine). - Gogol B., Razviortyvanie tovarooborota 
y Kitajskoj Narodnoj Respublike (Lo sviluppo del commercio nella Repubblica po- 
polare cinese). - RUBINSCTEJN M., Vo cto obchoditzza narodam gonka voorujenij v 
kapitalisticeskich stranach (Quanto costa ai popoli la corsa agli armamenti nei 
paesi capitalistici). - Jurov N., Remilitarizazija Zapadnoj Germanii - ugroza miru 
(La remilitarizzazione della Germania Occidentale - una minaccia alla pace). - 
Samin D., Kapitalovlojenija S-SC-IA orudie zakabalenija Kanady (Gli investimenti 
di capitale degli Stati Uniti - strumento per l’asservimento del Canada). 


Weltwirtschaftliches Archiv, Hamburg, Band 67, Heft 2, 1951. 


ZIMMERMAN L. J., Zukunftsaufgaben der Volkswirtschaftslehre. - ROPER B., Ansätze 
zu einer wirklichkeitsnahen und dynamischen Theorie der Monopole und Oligo- 
pole. - Bserve P.J., Nationale Buchführug und Nationalbudget in Norwegen. - 
RECKTENWALD H. C., Zur Lehre von den Marktformen. 


Westminster Bank Review, London, November 1951. 


SCAMMELL W. M., Rearmament: The First Year. - FRASER-STEPHEN E., Keeping 
Warm This Winter. - Mr, Pickwick in the City. - Rope Making: An Ancient 
Industry. - Are Farmers Well Of? 


Wirtschaftsdienst, Hamburg, November 1951. 
SPIEGBLHALTER F., Soziale Lohnnebenkosten im internationalen Blickfeld. - QUANTE 
P., Entwicklung und Stand der Sozialversicherung in der Bundesrepublik. 
Wirtschaftsdienst, Hamburg, Dezember 1951. 


ANDREAE W., Die Kartelle and die deutsche Wirtschaftsordnung. - BEHRENS K, C., 
Becker W. D., Brauchen Markenartikel eine Preisbindung? - GRUNWALD R., 
Ermittlung der Bedarfsstruktur. 


Wirtschaftsdienst, Hamburg, Januar 1952, 


ScHILLER K., Der Hamburger Hafen im Rahmen der deutschen Wirtschaft. - PRE- 
pòHL A., Notstandsgebiete und Weltwirtschaft. - EGNER E., Zur Problematik 
wirtschaftlicher Notstandsgebiete. - DirrricH E., Die deutschen Notstandsgebiete, 
eine Aufgabe der Raumpolitik. 


Wirtschaftskonjunktur, Mtinchen, Heft 4/1951, Teil I. 
Die westdeutsche Wirtschaftslage Ende 1951. - Die internationale Wirtschaftslage. - 
Westdeutscher Aussenhandel von der Reliberalisierung. 

Wirtschaftskonjunktur, München, Heft 4/1951, Teil Il. 
Zahleniibersichten. 


Zeitschrift für die gesamte Staatswissenschaft, Tübingen, 4. Heft, 1951. 


AKERMAN J., Das Problem der wirtschaftlichen Entwicklung. - MBINHOLD H., Zur 
angewandten Theorie der Wirtschaftsordnung. - EMMINGER O., Die europäische 
Zablungsunion als Etappe der europáischen Währungs-Neuordnung. - SEIDEL BS 
Wesen und Wandlung des Sozialismus und seiner Sozialkritik vom klassischen zum 
heutigen Sozialismus. - KreLLe W., Militarismus. - TUCHTFELDT E., Zur heutigen 
Problemstellung der Wissenssoziologie. 
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REGESTI EMEROGRAFICI 


L' Istituto di Economia Internazionale riassume i principali articoli dei principali pe- 
riodici economici e politici del mondo. 

Lo spoglio viene eseguito sopra un complesso di 816 pubblicazioni, appartenenti a 56 
diversi paesi e a 11 organismi internazionali. I regesti sono redatti dai seguenti ricercatori 
dell’ Istituto: ANGIOLINA Gosro, MATILDE PITTALUGA, VITTORIO SIROTTI, Rosira VIOLI. 

Soltanto una piccola parte dei regesti eseguiti viene pubblicata nel Bollettino Emero- 
grafico di Economia Internazionale. 

I regesti pubblicati nel Bollettino sono distribuiti secondo una classificazione semplice, 
non eccessivamente sistematica e non eccessivamente analitica. Cid ai fini pratici della ra- 
pida lettura e consultazione. 

Ai fini scientifici, Y Istituto di Economia Internazionale usa una propria classificazione 
sistematica, nella quale é stato in parte applicato il criterio decimale. Le lettere e le cifre 
che precedono ciascun regesto del Bollettino (che trovansi, precisamente, sull” angolo destro 
superiore del regesto) corrispondono alla classificazione sistematica introdotta e usata dal- 
L’ Istituto. 

Il Bollettino Emerografico di Economia Internazionale è posto ¿n vendita in fascicoli 
trimestrali separate. 

Per l'eventuale ritaglio e l’ eventuale schedatura dei singoli regesti — da parte di uni- 
versità, istituti scientifici, biblioteche, centri di studio, enti economici, aziende, studiosi e 
pratici — i fascicoli trimestrali del Bollettino Emerografico di Economia Internazionale 
vengono stampati soltanto sulla pagina anteriore di ciascun foglio. 


La classificazione det regesti qui adottata è la seguente : 


I. - Problemi economici generali. | VII. - Scambi con l'estero - Bilancia dei 
II. - Problemi dell’ agricoltura e delle in- pagamenti - Problemi valutari. 
dustrio estrattive: VIII. - Problemi dei trasporti. 
TI Problemidell indastras IX. - Problemi del lavoro - Politica so- 


ciale - Demografia - Emigrazione. 


IV. - Problemi del commercio interno - Xx È E È E = ; 
. - Situazione economica dei varî paesi. 


Prezzi. à : ; XI. - Politica commerciale internazionale. 
V. - Problemi bancari e monetari. XII. - Istituti e problemi economici inter- 
VI. - Le finanze pubbliche. nazionali. 
I. - PROBLEMI ECONOMICI GENERALI. tiere economiche fra gli stati, i difensori del 


cosiddetto « ordinamento capitalista » si af- 
fiancano sovente ai difensori del naziona- 
: À : oe lismo politico, In secondo luogo, il compor- 
neo-liberalismo («Economie Appliquée», tamento del pubblico nei cora della 

Paris, aprile-giugno 1951). «concorrenza» e dei « trusts» è irrazionale. 

Il capitalismo è caratterizzato da tecniche La concorrenza è infatti il regime più ti- 
produttive evolventisi secondo un progresso rannico, sia per i produttori sia per i con- 
incessante e da un complesso di istituzioni sumatori: ciononostante la voce pubblica si 
che formano il nucleo del sistema. Nell’in- eleva sempre contro la concentrazione finan- 
terpretazione corrente del concetto di capi- ziaria. Si incorre in un terzo” paradosso 
talismo sì rilevano paradossi fondamentali. quando si identifica nel capitalismo la causa 
In primo luogo, mentre la logica del capi- delle fluttuazioni del ciclo economico, con- 
talismo implica la soppressione delle fron- fondendo l'essenza del ciclo con le forze 


(1873) EE 18 
ManGuy Y., Capitalismo, socialismo e... 
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esogene suscettibili di influenzarlo. Molto 
eriticabile è anche il concetto di capitalismo 
inteso come «fonte di prosperità per le 
masse ». Le stesse istituzioni capitaliste non 
sono esenti da critica: il regime fondato 
sulla proprietà privata si basa infatti pra- 
ticamente su mandatari che sono, in solido, 
responsabili della vita economica, in luogo 
degli effettivi proprietari dei fattori di pro- 
duzione. E anche la pretesa «neutralità» 
dello Stato non è che una finzione, la quale 
non regge all'analisi dei fatti. Passando a 
considerare il socialismo, si rileva che la sua 
-ssenza è costituita dal monopolio pubblico 
della disponibilità dei capitali, e quindi 
dell’investimento. Contrariamente all'ordi- 
namento capitalista, nato «dalle circostanze 
senza che alcuno abbia preliminarmente 
assegnato ad esso uno scopo », l’ordinamento 
socialista è definito da un ben preciso scopo: 
assicurare lo sviluppo economico della co- 
munità mediante un sistema produttivo in- 
teramente gestito dalla società. Dal punto 
di vista logico, si può affermare che l'ordi- 
namento socialista è, in linea di massima, 
esente da paradossi troppo rilevanti. In tale 
ordinamento numerosi fenomeni sono inqua- 
drati nella loro giusta luce: l'esportazione 
appare così come un costo, l'importazione 
come un guadagno, lo sciopero come una 
distruzione. Capitalismo e socialismo sono 
le due alternative razionalmente ammissi- 
bili: ciò non significa tuttavia che i popoli 
i quali rifiutano il capitalismo abbiano una 
unica possibilità di scelta. Tra i due sistemi 
esiste infatti una soluzione intermedia, che 
aleuni definiscono «la dottrina degli inter- 
venti conformi». Dato che lo Stato non può 
essere economicamente neutrale (come vor- 
rebbero i « capitalisti»), nè può essere an- 
nullato (come vorrebbero i « socialisti»), è 
consigliabile che i poteri pubblici interven- 
gano «conformemente alla logica interna 
dell'economia di impresa e di mercato», per 
conservarne gli effetti giudicati favorevoli 
all'interesse generale ed eliminare gli effetti 
sfavorevoli. Ciò costituisce lo scopo fonda- 
mentale del neo-liberalismo. Dinnanzi al 
problema delle scelte tra le possibili istitu- 
zioni politico-economiche, si può concludere 
che tali scelte si orientano verso un empi- 
rismo ragionato, secondo il quale lo Stato, 
sorvegliando il mercato dei beni di consumo, 
si riserva un ampio controllo del credito e 
degli investimenti. A seconda delle sfuma- 
ture, tale empirismo può chiamarsi «libera- 


lismo diretto» o «socialismo prudente». 
(R. v.) 


(1874) (PE) (164) 53 

VARJONEN V., La política economica sotto 
la pressione della politica di partito 
(«Kansantaloudellinen Aikakauskirja », 
Helsinki, ITI Nide 1951). 


La sfera di competenza dello Stato tende 
gradualmente ad estendersi. La interdipen- 
denza delle condizioni economiche e le mi- 
sure di politica economica permangono vaghe. 
In Finlandia, a fianco dei partiti parlamen- 
tari, si sono formati gruppi rappresentanti 
vari interessi, alle cui tendenze il governo 
ha dovuto spesso sottostare. L'influenza po- 
litica sull’economia non 6 un fatto tempo- 
raneo, al quale possa succedere un ritorno 
alla normale attività economica. L’' homo 
politicus non pud abbandonare il campo 
economico. Tuttavia, é evidente che i pro- 
blemi economici correnti non possono risol- 
versi con una concorrenza politicamente 
libera: occorre prevedere crisi paragonabili 
a quelle determinate dal liberalismo econo- 
mico. Per ottenere buoni risultati 1'homo 
politicus dovrebbe poggiare i suoi sforzi 
sulla pianificazione economica agendo come 
homo economicus. (M. P.) 


(1875) EE (161) 16 

MAMCZACZYE M., Il «calcolo economico » 
nell’ economia socialista (« Gospodarka 
Górnistwa » (Economia mineraria), War- 
szawa, N. 8, 1951). 


Il concetto di calcolo economico (rozra- 
chunek gospodarezy) è strettamente collegato 
con l’economia socialistica. Esso riguarda 
strettamente la organizzazione delle imprese 
socialistiche — è il metodo della loro am- 
ministrazione —, e la sua applicazione pre- 
suppone lo sfruttamento consapevole della 
legge del valore vigente, benchè in forma 
modificata, nell’ ordinamento  socialistico. 
L'essenza del calcolo economico consiste 
nella coordinazione e nell’unificazione dei 
compiti di produzione, nei metodi tecnologici 
del processo produttivo, delle forme orga- 
nizzative e di tutti gli altri elementi da cui 
dipende il funzionamento dell'impresa. Pur 
imponendo alle imprese dei doveri assai 
gravi, il calcolo dei costi non limita affatto 
la loro indipendenza operativo-economica. 
Formulando i principi dell’organizzazione 
finanziaria © del sistema finanziario per le 
imprese statali, il Decreto del Consiglio dei 
Ministri del 17 aprile 1950 stabilisce che le 
unità economiche funzionanti in base al 
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metodo del calcolo economico: a) godono 
di completa indipendenza d'azione nell'am- 
bito dell'esecuzione dei compiti derivanti 
dai piani economici; b) attendendo all’ ese- 
cuzione di questi compiti stabiliscono accordi 
contrattuali con altre imprese ed organiz- 
zazioni; c) tengono la contabilità, redigendo 
un bilancio autonomo, completo dei risultati 
conseguiti; d) possiedono conti propri presso 
le banche che finanziano la loro attività 
economica; e) usufruiscono direttamente dei 
mezzi del piano di investimento, fanno i 
conti direttamente con il bilancio dello Stato 
e godono di altri diritti previsti nelle di- 
sposizioni particolari. L' autonomia dell’ im- 
presa e l'iniziativa della sua direzione, tut- 
tavia, non può in nessun caso tralignare 
in arbitrio nella sfera dell’ economia finan- 
ziaria. L'arbitrio potrebbe esser causa di 
intralci nella realizzazione del piano eco- 
nomico dello Stato, e, nei casi di produzione 
di beni di consumo di massa, potrebbe pro- 
vocare sul mercato pericolosi turbamenti. 
L'autonomia dell'impresa non è, dunque, 
disgiunta dai suoi obblighi del mantenimento 
dei costi di produzione al livello fissato dal 
piano, del raggiungimento dell’ entità stabi- 
lita di accumulazione, dell’ effettuazione dei 
versamenti prescritti al bilancio dello Stato. 
Si distingue tra calcolo economico interno 
perfetto, calcolo economico interno imper- 
fetto, e calcolo economico interno di reparto. 
Quest'ultimo, che è una forma approfondita 
del primo, possibilita la valutazione dei 
risultati del lavoro dei singoli reparti pro- 
duttivi ed ausiliari e può anche essere ap- 
plicato alle più basse cellule dell'organiz- 
zazione del lavoro, come alla brigata di 
produzione. (M. I. A.) 


(1876) (PE) (161) 16 

NIESZPOREK R., I principi della pianifica- 
zione socialista all’interno dell’ impresa 
di produzione (« Gospodarka Górnistwa » 
(Economia mineraria), Warszawa, N. 10, 
1951). 


La pianificazione all’interno dell’ impresa 
di produzione (wewnatrzzakladowe plano- 
wanie) è un metodo perfezionato di defini- 
zione e di controllo dell'esecuzione dei com- 
piti economici posti ai singoli gangli orga- 
nizzativi dell'impresa, rappresentati dai re- 
parti e dai settori produttivi, sia basali che 
ausiliari. L'introduzione nelle imprese di 
produzione polacche di questo metodo ap- 
profondito di pianificazione, già sufficiente- 
mente collaudato nell’ URSS, deve servire 


Regesti emerografici 


al raggiungimento di cinque obbiettivi prin- 
cipali. Esso dovrà valere, anzitutto, ad eli- 
minare l’assenza di responsabilità personale, 
ed a tal fine dovrà specialmente contribuire 
il principio dell’assegnazione al reparto 0 
al settore dei mezzi fissi di produzione nonchè 
dei fondi circolanti, specialmente delie ma- 
terie prime indispensabili alla produzione. 
In secondo Inogo, dovrà potenziare l’indi- 
pendenza operativa e la capacità manovra- 
tiva dei dirigenti di reparto, specie allorchè 
si tratti di decidere problemi correnti nel- 
l’ambito produttivo-tecnico, ed a tal fine 
potrebbe, ad esempio, rivelarsi utilissimo 
l'inserimento nei loro piani di un adeguato 
assortimento di indici produttivi. In terzo 
luogo, servirà ad ordinare, a semplificare e 
a migliorare la registrazione efficiente dei 
processi tecnico-economici, assicurando loro 
da un lato la semplicità e dall'altro l'as- 
soluta veridicità. In quarto luogo, creerá le 
condizioni di un’efficiente pianificazione dei 
compiti quotidiani ed obbligherà i dirigenti 
dell’impresa ad organizzare una collabora- 
zione armonica tra tutti i reparti produttivi: 
ciò richiederà un allargamento ed un ap- 
profondimento della base normativa della 
pianificazione ed un suo perfezionamento in 
base alle norme progressive, al conferimento 
di durata e di sicurezza agli armonogrammi 
produttivi interni ed ai grafici delle opera- 
zioni e della cooperazione tra i reparti. In 
quinto luogo, l'introduzione della pianifica- 
zione all’interno dell'impresa produttiva 
dovrà creare la base per un'azione politica 
di massa rivolta alla mobilitazione delle 
maestranze per un miglioramento degli in- 
dici di produzione. (M. 1. A.) 


(1877) (PE) (111) 53 

Hutton G., I controlli nella guerra com- 
battuta e nella guerra fredda (« The 
Banker », London, novembre 1951). 


La guerra fredda richiede investimenti 
in potenziale bellico, mentre la guerra com- 
battuta si traduce in consumi di risorse 
economiche. Flessibilità e adattabilità costi- 
tuiscono preziose eccezioni, nella guerra 
combattuta. Nella guerra fredda, invece, 
esse sono necessità continue è fondamentali. 
Una guerra fredda può essere persa prima 
di diventare guerra combattuta, se non si 
crea abbastanza velocemente l'equipaggia- 
mento privato di mezzi produttivi necessario 
per mettere l'economia nazionale in grado 
di reggere lo sforzo. Vi sono solo due set- 
tori dell'economia britannica dove si possono 
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effettuare «tagli» per rendere disponibili 
risorse per il programma di « investimenti » 
nella guerra fredda: ed entrambi riguardano 
il campo interno: cioè le spese per il « be- 
nessere» € le spese per consumi non pri- 
mari. Se l'efficienza produttiva non potrà 
essere aumentata abbastanza rapidamente, 
tali «tagli» dovranno effettuarsi o delibe- 
ratamente per mezzo di nuove misure fiscali 
e controlli o involontariamente con |’ infla- 
zione. Senza un'adeguata politica fiscale e 
monetaria, i controlli, anche con i migliori 
controllori, non possono efficacemente con- 
«correre a «trasferire» le richieste sulle scarse 
risorse del paese. (V. 8.) 


11. - PROBLEMI DELL'AGRICOLTURA E DELLE 
INDUSTRIE ESTRATTIVE. 


(1878) EE (412) 17 

Nuove vie per l’ agricoltura canadese 
(«Monthly Review - The Bank of Nova 
Scotia », Toronto, settembre - ottobre 
1951). 


La meccanizzazione ha contribuito solo 
parzialmente all'evoluzione dell'agricoltura 
canadese in questo dopoguerra. L'applica- 
zione dei metodi tecnici non conserva la 
fertilità del suolo, nè aumenta la sua pro- 
duttività. I progressi ottenuti nel consegui- 
mento di una maggiore produzione di generi 
alimentari da un dato terreno sono il ri- 
sultato di approfondite ricerche scientifiche. 
I ritrovati della chimica sono stati, in questi 
ultimi anni, un’arma efficacissima contro 
insetti, malattie, perturbazioni atmosferiche, 
ecc., che annualmente distruggono una buona 
parte dei raccolti. In realtà, come per la 
meccanizzazione, esistono forti differenze 
circa la possibilità delle singole imprese 
agricole di introdurre i metodi scientifici 
per migliorare la produzione, In alcune 
fattorie, condotte con i metodi moderni, il 
rendimento per acro e per capo di bestiame 
è assai superiore al rendimento massimo di 
una fattoria, nelle migliori condizioni, un 
quarto di secolo fa. La media nazionale si 
mantiene peraltro considerevolmente bassa 
(ad es., il rendimento medio di latte per 
mucca in Canadà è solo di circa lbs. 4.600 
annue, mentre in alcune regioni raggiunge 
annualmente 6.000-7.000 libbre e persino, in 
alcune fattorie, 10.000 libbre) e l'aumento 
della produttività delle fattorie è tuttora 
uno dei maggiori problemi dell'agricoltura 
canadese. (M. P.) 
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(1879) EE (161) 17 
Kanryscev I. Le basi economiche del si- 
stema agricolo sovietico della rotazione 
delle semine (« Voprosy Ekonomiki », 

Moskva, N. 10, 1951). 

Il sistema agricolo sovietico della rotazione 
delle semine si basa sull'insegnamento di 
Williams, corretto e completato in seguito 
da Lysenko, conforme a cui la riechezza di 
fertilità naturale del terreno, ossia la sua 
capacità di soddisfare al massimo le esigenze 
d’acqua e di nutrimento della vegetazione, 
è il risultato di tutto un processo formativo 
del terreno particolarmente intenso nella 
fase vegetativo-prativa allorchè preponderino 
gli erbaggi a fruttice e le leguminose. Poichè 
il sistema rotativo delle semine è un com- 
plicato complesso di misure agrotecniche, 
economiche ed organizzative dirette ad in- 
crementare la fertilità naturale del ter- 
reno, la sua applicazione è solo possibile 
nelle condizioni della grande produzione 
agricola socialista. Uno dei maggiori van- 
taggi economici del sistema della rota- 
zione agricola è la sua flessibilità orga- 
nizzativo-economica. Essa offre una larga 
possibilità di scelta degli schemi di avvi- 
cendamento e dei generi delle colture, in 
corrispondenza alle esigenze della pianifica- 
zione statale ed all’organizzazione di una 
produzione specializzata. Oltracciò, essa 
possibilita l’adozione di sementi scelte adat- 
tate alle più disparate condizioni locali, una 
giusta applicazione di concimi organici e di 
fertilizzanti minerali e risolve nel miglior 
modo il problema dei rapporti tra l'agrotec- 
nica e la meccanizzazione. Componenti fon- 
damentali del sistema agricolo della rota- 
zione sono il collocamento delle barriere 
frangivento e lo speciale sistema della lavo- 
razione del terreno. Presupposto fondamen- 
tale dell’ efficacia delle misure agrotecniche 
del sistema è la loro applicazione organica 
complessiva. L'assenza di una sola di queste 
misure agrarie drasticamente abbassa l'ef- 
fettività di tutte quante le altre. (M. I. A.) 


(1880) EE (343) 18 
LANCSWERRT P. G., L'evoluzione dello sfrut- 
tamento dei giacimenti auriferi nel Congo 
(«Société Belge d'Etudes et d’ Expansion 

- Bulletin Biméstriel », Liège, novembre- 

dicembre 1951). 

La produzione aurifera del Congo Belga 
è passata da 16.000 kg. circa nel 1939 a 
10.500 kg. nel 1950. Le cause della notevole 
flessione debbono ricercarsi soprattutto nel- 
l'esaurimento dei giacimenti alluvionali del 
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paese. Se si vuole aumentare il livello della 
produzione è quindi necessario estendere le 
ricerche ai giacimenti primari. Questo im- 
plica tuttavia un equipaggiamento ad hoc 
— cioè forti investimenti — ed una mano- 
dopera altamente specializzata. Bisognerà 
creare scuole tecniche presso le quali l'in- 
digeno acquisisca la necessaria conoscenza 
della scienza mineraria, e costruire centrali 
elettriche che forniscano l'energia a prezzi 
non troppo elevati. Per raggiungere questo 
ultimo obbiettivo sarà tuttavia necessario 
un intervento del Governo. In complesso, le 
prospettive di una ripresa della produzione 
aurifera congolese sono buone: se il prezzo 
di vendita dell'oro aumenterà, lo sfrutta- 
mento del metallo prezioso nel Congo sarà 
assicurato ancora per molti anni.  (R. v.) 


(1881) EE (111) 17 
CAMPBELL FRASER J., Fonti dz cotone da 
non pagarsi in dollari (« The Three 

Banks», London, dicembre 1951). 

Una riduzione di 10.000 tonnellate negli 
acquisti di cotone americano produrrebbe 
un risparmio di nove milioni di dollari. La 
popolarità del cotone statunitense dipende 
in gran parte dal fatto che la forte produ- 
zione assicura una maggiore continuità di 
qualità. Negli anni prebellici, più del 60%, 
del cotone di tipo americano usato era pa- 
gato in dollari; dopo la guerra questa per- 
centuale è stata ridotta a poco meno del 
45 °/,. I principali paesi che producono co- 
tone di tipo americano da non pagarsi in 
dollari sono l'India, il Pakistan, il Brasile, 
l Argentina, la Turchia e l'Africa orientale 
britannica. Quantunque i cotoni da non pa- 
garsi in dollari non siano sempre conformi 
alle esigenze, rimarchevole è stata la coo- 
perazione dell'industria nell’accettare tali 
cotoni in luogo di quello statunitense. La 
Raw Cotton Commission ha intrapreso al- 
l’interno del Commonwealth una azione po- 
sitiva per aumentare la quantità e migliorare 
la qualità dei cotoni di tipo americano. Nel 
complesso vi è stata negli anni post-bellici 
una sostituzione del cotone da pagarsi in 
dollari con cotone di altra provenienza. 
Sembra però probabile che in una situa- 
zione di «mercato del compratore» l’attuale 
grado di sostituzione sarà più difficilmente 
mantenuto. (v. 8.) 


(1882) EE (1) 17 

PFLIMLIN M., Un pretesto per l’ integrazione 
dell’agricoltura europea (« The Statist», 
London, 22 dicembre 1951). 
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L'integraziome economica europea è osta- 
colata, oltre che dalla autonomia che ispira 
le singole politiche agricole nazionali, da 
altre difficoltà fondamentali. In primo luogo, 
lo spezzettamento delle imprese agricole 
individuali dell'Europa occidentale, tra le 
quali predominano quelle sfruttanti meno 
di 50 ettari di terreno, rende dubbia una 
soluzione puramente «europea» del pro- 
blema. La seconda difficoltà è costituita 
dalla forte divergenza esistente fra i costi 
di produzione nei diversi paesi. Queste di- 
vergenze, dovute a ragioni tecniche, politiche, 
economiche rendono pressochè impossibile 
il raggiungimento di un mercato «integrato > 
immune da contingentamenti e da dazi. La 
terza difficoltà deriva dalla «instabilità» di 
cui soffre l'agricoltura, instabilità derivante 
essenzialmente dalle ampie fluttuazioni della 
produzione. Per combattere le conseguenze 
di tali fluttuazioni i Governi sono stati 
indotti ad introdurre misure protettive 
sia a favore dei produttori, sia a favore 
dei consumatori. Queste misure verreb- 
bero seriamente compromesse dall’ appli- 
cazione subitanea e brutale dei mezzi 
proposti per attuare l’integrazione econo- 
mica europea. Nel quadro dei lavori prepa- 
ratori di tale integrazione, sembra pertanto 
saggio inserire uno studio approfondito del 
problema agricolo. In particolare, si spera 
che tutti i paesi recentemente invitati dalla 
Francia ad una Conferenza occidentale per 
la costituzione di una «Comunità Agricola 
Europea» diano la loro pronta adesione, 
dimostrando di aver compreso come il pro- 
gresso agricolo sia una conditto sine qua non 
per il progresso sociale del mondo. (R. v.) 


(1883) EE 8 

SCHÜTTAUF A. W., Politica agraria in ‘for- 
mato mondiale («Der Volkswirt - Wirts- 
chafts- und Finanz - Zeitung», Frankfurt 
a. M., 12 gennaio 1952). 


La produzione mondiale di derrate pronte 
al consumo ascende annualmente a 2,2 tri- 
lioni di calorie. Di queste il 4 per cento, 
ossia 90 bilioni di calorie, passa annual- 
mente sul mercato intercontinentale. Poichè 
tutti i continenti extraeuropei sono agraria- 
mente eccedentari, ne deriva che il 100 per 
cento del surplus continentale di alimentari 
fluisce all’ Europa occidentale, dove abita 
soltanto il 12 per cento della popolazione 
mondiale. Di queste esportazioni agrarie 
l'Inghilterra ne acquista annualmente oltre 
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il 30 per cento e la Germania occidentale 
il 15 per cento. Perció nel campo delle im- 
portazioni agrarie la Germania occupa il 
secondo posto nel commercio mondiale. 
Poiché il benessere dei popoli aumenta con 
lo scambio dei prodotti agricoli contro quelli 
industriali, dal punto di vista politico-eco- 
nomico sarebbe un suicidio vedere una «di- 
pendenza» in un alto fabbisogno di im- 
portazione di viveri, e incoraggiare all'in- 
terno una battaglia della produzione agraria 
ad ogni costo, e considerare l’esportazione 
industriale come un male necessario. Tale 
presa di posizione aumenta il livello dei 
costi economici, debilita la capacitá di con- 
correnza internazionale, favorisce il processo 
inflazionistico dell’ economia nazionale e 
porta all'impoverimento. Ora, l’attuale po- 
litica agraria del governo federale, orientata, 
come appare, al conseguimento d'una pro- 
duzione massima, a qualunque costo, é in 
tutto e per tutto una politica conservativa 
destinata a ricondurre, come nel 1934, ad 
uno sganciamento dell’agricoltura della Ger- 
mania occidentale dal « settore capitalistico» 
ed a isolarla rispetto all'economia nazionale 
ed a quella mondiale. Il compito, invece, 
della politica agraria moderna deve essere 
quello di inserire l'agricoltura nell'economia 
nazionale ed in quella mondiale e, anzichè 
di perseguire nel quadro di un isolamento 
autarchico una produzione massima, di con- 
seguire sul piano di un concatenamento 
mondiale una produttività agricola ottima. 
Quando non si tratterà più del «quanto » 
si produce, ma <a quali costi», si sarà 
anche reso un gran servizio alla causa della 
pace mondiale. (M. I. A.) 


(1884) EE (415) 17 

Faucon J., L’agricoltore americano co- 
mincia a lavorare la terra da buon padre 
di famiglia («Le Monde», Paris, 13 gen- 
naio 1952). 


Dal 1910 al 1950 il numero delle fattorie 
negli Stati Uniti si 6 stabilito a circa 6 mi- 
lioni, la popolazione rurale a 30 milioni; 
ma la popolazione totale degli Stati Uniti, 
passata nel periodo 1929-1950 da 121 a 150 
milioni di abitanti, ha determinato la di- 
scesa della percentuale della prima rispetto 
alla seconda dal 30 al 20°/,. Mentre la po- 
polazione urbana aumentava rapidamente, 
quella delle campagne conservava, malgrado 
la crisi, una completa stabilità. La produ- 
zione delle derrate agricole ha ricevuto, 


tuttavia, un forte incremento: lo stesso nu- 
mero di americani dediti all'agricoltura può 
oggi fornire prodotti alimentari ad una 
popolazione che, nello spazio di un secolo, 
si è pressochè raddoppiata: e ciò non sol- 
tanto grazie ai progressi della tecnica, ma 
ad uno sfruttamento intensivo delle risorse 
della terra, alla messa a coltura dei terreni 
«marginali», all'aumento del rendimento 
mediante l’uso di sementi migliori e di me- 
todi di coltura perfezionati. L'agricoltura 
americana è divenuta intensiva: malgrado 
ciò, i rendimenti medi sono passati, tra il 
1920 e il 1950, da 17 a 12 quintali per 
ettaro e talvolta, nei periodi di maggiore 
siccità, a meno di 4 quintali; e, fatto più 
grave, nelle terre non coltivate, si è notata 
la scomparsa, quasi totale, delle erbe sel- 
vatiche. Lo sfruttamento eccessivo del suolo 
ha provocato l’estinzione dell' humus e, di 
conseguenza, la diminuzione di fertilità e di 
coesione dei terreni. Il comitato ministeriale 
per la conservazione del suolo ha calcolato 
che circa 40 milioni di ettari di terreno 
necessitano di un intervento atto a produrre 
un miglioramento sostanziale delle condi- 


zioni generali. (M. P.) 
III. - PROBLEMI DELL'INDUSTRIA. 
(1885) EE9 


MARTINEZ R., Il petrolio e la sua economia 
(« Moneda y Crédito», Madrid, giugno 
1951). 


Nel 1900 la produzione mondiale annuale 
di petrolio greggio ascendeva a 21 milioni 
di tonnellate, pari a 25 volte quella del 1870; 
nel 1948, aveva raggiunto i 471 milioni di 
tonnellate. Nell’industria petrolifera gli in- 
vestimenti iniziali di capitali sono necessa- 
riamente molto elevati, mentre le spese cor- 
renti sono relativamente basse. La ruffina- 
zione del petrolio richiede una mano d'opera 
molto specializzata, ma non molto numerosa. 
Nel 1939, il numero di operai occupati nel- 
l’ industria della raffinazione negli Stati 
Uniti rappresentava solo circa 1'8 Y, del 
totale degli occupati nell’ industria petroli- 
fera (organizzazione di vendita inclusa). 
Un'altra circostanza che conferisce all'in- 
dustria petrolifera una struttura particolare 
è quella che si riferisce al trasporto e alla 
distribuzione del prodotto. Al primo gennaio 
1945 le riserve mondiali di petrolio erano 
valutate a 37,5 mila milioni di barili (Russia 
esclusa): il 46,3 Y, è controllato da gruppi 
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americani; il 46 Y, da gruppi ingiesi e olan- 
desi e il 7,7 Y, da altri gruppi di diversa 
nazionalitá. Prima della guerra gli Stati 
Uniti erano forti esportatori di petrolio 
greggio e di prodotti raffinati. Attualmente 
il mercato americano si è decisamente con- 
vertito in un «sellers market». Due ele- 
menti compensatori intervengono nella de- 
terminazione dei prezzi dell’ economia petro- 
lifera: 1) da un determinato tipo di petrolio 
greggio è possibile ottenere una serie di 
derivati che possono essere venduti a prezzi 
diversi; 2) è possibile modificare la percen- 
tuale di produzione di ciascun derivato. 
L'industria petrolifera è forse uno dei più 
tipici casi di « concorrenza limitata ». (v.S.) 


(1886) EE (131) 19 
Gazzo E., I cantieri italiani (« La Marina 
Mercantile », Genova, novembre 1951). 


L'industria meccanica italiana ha perduto 
clienti per circa un terzo della sua produ- 
zione. Tale drastica diminuzione si riper- 
cuote essenzialmente su determinati settori, 
e soprattutto sul settore navale «al quale è 
rimasto l'onere più grave e la più pesante 
eredità della guerra». Tuttavia, sia dal 
punto di vista della attrezzatura, sia dal 
punto di vista dell’ efficienza della mano 
d’opera, |’ industria cantieristica italiana 
non ha nulla da rimproverarsi. EK’ quindi 
da escludere l'ipotesi di una ragione per- 
manente di minorità tecnologica nei con- 
fronti dell’ industria straniera. Attraverso 
uno sforzo secolare (la creazione dei primi 
cantieri italiani risale al 1858) I’ Italia 
si è creato un patrimonio di installazioni, 
di tradizioni, di capacità tecnica, di or- 
ganizzazione commerciale, il cui valore 
si può calcolare in alcune centinaia di mi- 
liardi. Non sembra pertanto giustificato de- 
finire «industria parassitaria » l' industria 
cantieristica italiana: questo è un giudizio 
superficiale, applicato ad industrie che deb- 
bono sopportare oneri che andrebbero ad- 
dossati alla collettività. Come risulta dalla 
indagine recentemente compiuta dall’ Ing. 
Lojacono, i quindici cantieri italiani grandi 
e medi associati all'« Assonave » sono in 
grado di produrre una media di 580 tonn. 
per giorno, con una potenzialità annuale 
complessiva di circa 156.600 tonnellate di 
materiale lavorato. Sfortunatamente, i dati 
attuali di produzione sono molto inferiori 
a tale potenziale. Ricordando tuttavia che 
i cantieri navali italiani hanno prodotto, nel 


ventennio 1921-1940, navi per nazioni estere 
per un ammontare medio annuo di circa 
40 mila tonn. st. 1., e tenendo conto della 
modernissima attrezzatura di cui essi sono 
dotati, non vi è ragione di dubitare che 
possano ancora e utilmente partecipare al 
mercato internazionale delle costruzioni na- 
vali. Si tratta soltanto di metterli in con- 
dizioni di parità con i cantieri stranieri 
concorrenti per ciò che riguarda il costo dei 
materiali e gli oneri fiscali. A questo ri- 
guardo, si noti che il costo di costruzione 
di una nave in un cantiere italiano è su- 
periore del 40 Y, a quello sostenuto dai 
migliori cantieri britannici. La soluzione 
del problema è in gran parte nelle mani 
del Governo : vi è da augurarsi che in futuro 
esso dimostri una sollecitudine e una com- 
prensione, nei confronti dei problemi cantie- 
ristici, maggiori di quelle fino ad oggi di- 
mostrate. (R. V.) 


(1887) EE (153) 19 

Lo sviluppo dell’industrializzazione in Bul- 
garia («Die Wirtschaft», Berlin, 2 no- 
vembre 1951). 


La produzione industriale della Repub- 
biica popolare di Bulgaria é aumentata nel 
III trimestre del 1951, in confronto al cor- 
rispondente periodo del 1950, del 15,4 per 
cento, e del 18 per cento nei primi Y mesi 
del 1950. In confronto al III trimestre del- 
l’anno scorso la produzione di energia elet- 
trica è aumentata del 28,4, quella di coke 
del 6,5, quella di minerale e di ferro greggio 
rispettivamente del 5,5 e del 25,2 per cento. 
La produzione dei calzaturifici nazionali 
ha registrato un incremento del 13,3, e quella 
dello zucchero del 56,1 per cento. (M. I. A.) 


(1888) EE (111) 19 
Problemi industriali per il nuovo Governo 
(«The Statist», London, 3 novembre 1951). 


Raramente un Governo britannico ha ere- 
ditato una serie di problemi così poco at- 
traenti. Il problema del carbone ha la prio- 
rità e costituisce la chiave di tutto il resto: 
si ripete sovente che 30-50 milioni di tons 
di più all'anno trasformerebbero la scena 
economica. Se le tendenze del 1949 è 1950 
continueranno in futuro si avrà per il 1953 
un deficit di 4-5 milioni di tons, La scarsità 
di acciaio influenza in maggior misura la 
produzione, ma quella di combustibile è 
potenzialmente più pericolosa. La produzione 
record di acciaio dello scorso anno (16,3 mi- 
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lioni di tons) ba coperto il fabbisogno interno 
e consentito l'esportazione di 2,5 milioni 
di tons. E' difficile che ogni industria im- 
portante non abbia i suoi problemi per la 
mano d'opera o per i materiali o per en- 
trambi. I soli salari non possono risolvere 
i problemi della mano d'opera, ma essi co- 
stituiscono sempre un elemento importante 
per la soluzione. Uno dei problemi piú dif- 
ficili della scarsitá di mano d'opera é la 
rigidità dell’attuale distribuzione dell’occu- 
pazione sia geograficamente che per industria 
e azienda. Nelle attuali circostanze nessun 
governo potrebbe promettere qualche effet- 
tivo sollievo dal crescente costo della vita. 

(V. S.) 


(1889) EE (111) 19 
Petrolio senza Persia (« The Economist», 

London, 24 novembre 1951). 

Le conseguenze dell’ interruzione delle 
esportazioni di petrolio dalla Persia si sono 
tradotte per la Gran Bretagna nella dimi- 
nuzione dei rifornimenti di petrolio grezzo 
di circa 150.000 barili al giorno e di pro- 
dotto raffinato di circa 460.000 barili al 
giorno. Le autorità britanniche ed americane 
hanno cercato di neutralizzare queste ridu- 
zioni ed hanno in gran parte ragginnto 
lo scopo. Le raffinerie britanniche hanno 
aumentato la produzione di circa 150.000 
barili giornalieri; e notevoli quantitativi 
di prodotti finiti sono stati forniti dagli 
Stati Uniti. Le raffinerie del Texas hanno 
aumentato la produzione di 100.000 barili 
giornalieri nel settembre, e di 50.000 ba- 
rili nell’ ottobre, permettendo così al pe- 
trolio del Medio Oriente di affluire in 
maggior misura all’ Europa. Un settore 
nel quale la chiusura degli stabilimenti di 
Abadan si farà maggiormente sentire è quello 
della produzione di gasolina avio, le cui 
riserve attuali sono piuttosto scarse. Per 
risolvere questo problema si è cercato di 
impedire l’uso della materia prima per 
fabbricazione di prodotti diversi dalla ga- 
solina, obbligando nel contempo i fabbricanti 
a mescolare nella gasolina commerciale una 
determinata quantità di tetraetile. Con 
queste misure si dovrebbe ottenere un au- 
mento di circa 14.000 barili giornalieri nella 
produzione di gasolina avio. Calcolando in 
24.000 barili giornalieri la perdita di pro- 
dotto finito derivante dalla chiusura degli 
stabilimenti di Abadan, resterebbe una de- 
ficienza di rifornimento ammontante a soli 
10.000 barili giornalieri. In complesso, quindi 


(anche per quanto concerne i rifornimenti 
a lungo termine), le previsioni non sono 
pessimistiche. Con ciò non si può affermare 
che l'economia britannica non abbia sofferto 
del colpo di Abadan: tuttavia, anche i mer- 
cati riforniti dalla Gran Bretagna dovranno 
contribuire a coprire i costi addizionali che 
oggi gravano essenzialmente sui produttori 
del Regno Unito, costi che, si spera, dimi- 
nuiranno nel futuro. (R. V.) 


(1890) EE 10 

SAYERS R. S., L’uso pacifico dell’ energia 
atomica («The Three Banks Review », 
London, dicembre 1951). 


L'uso dell'energia atomica per scopi mi- 
litari consiste essenzialmente in uno spri- 
gionamento di forze incontrollabili; per scopi 
pacifici può essere usata solo una fonte di 
energia controllabile. La forza motrice può 
essere ottenuta solo usando il calore spri- 
gionato per produrre elettricità. Le attuali 
fornaci a carbone e a petrolio potrebbero 
essere rimpiazzate da «fornaci atomiche » 
(chiamate «pile atomiche ») mentre le rima- 
nenti parti degli impianti (turbine, ecc.) 
rimarrebbero le stesse. Il fattore tempo ha 
fortemente influenzato i programmi del pe- 
riodo bellico moltiplicandone astronomica- 
mente i costi. Per la stessa natura del pro- 
cesso le stazioni di energia atomica dovranno 
operare continuamente: non vi potranno 
essere variazioni di produzione per far fronte 
ai carichi delle punte giornaliere. Nessuna 
immediata rivoluzione industriale basata 
sull'energia atomica è in vista. Ciò che 6 
già evidente è che gli sviluppi nella prossima 
generazione dipenderanno principalmente da 
tre fattori: l’ingegnosità degli ingegneri 
chimiei e dei metallurgisti, il prezzo relativo 
del carbone e degli altri combustibili e il 
tasso di interesse. (V. 8.) 


(1891) EE (415) 19 
Gli Stati Uniti e l'alluminio (« L' Echo de 
la Bourse», Bruxelles, 24-25-26 dicembre 

1951). 

La produzione americana di alluminio di 
prima fusione ha raggiunto, al settembre 
1951, 599.000 tonnellate metriche, con un 
aumento del 17,4 Y, rispetto al settembre 
1950. Malgrado queste cifre, negli Stati 
Uniti la situazione dell'alluminio è critica. 
Allo scopo di alleviarla, le autorità ameri- 
cane hanno consigliato ai consumatori non 
prioritari di studiare le possibilità di im- 
portare alluminio dalla Francia, dalla Ger- 
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mania, dall’Italia e dall Austria, paesi nei 
quali la capacità di produzione non è ancora 
interamente sfruttata. Tra i progetti privati 
di estensione della produzione americana di 
alluminio il più importante è indubbiamente 
quello della « Alluminum Company». In 
base ad un contratto recentemente stipulato 
col Governo statunitense, la « Alluminum 
Co.» costruirà a Rockdale (Texas) una fab- 
brica che avrà una capacità produttiva di 
77 mila tonnellate metriche. Il Governo 
avrà la priorità dei rifornimenti : dovrà però 
garantire l'acquisto del metallo eventual- 
mente rimasto invenduto. Un altro interes- 
sante fenomeno verificatosi nel mercato ame- 
ricano dell’alluminio è costituito dal pro- 
getto della « Anaconda Copper Co.». Questa 
grande società, fino ad oggi produttrice di 
rame, ha deciso di costruire, in collabora- 
zione con la « Harvey Machine Co.», un 
importante stabilimento per la produzione 
dell'alluminio. La nuova attività permetterà 
alla « Anaconda» di continuare la sua vita 
produttiva in caso di penuria di rame. Si 
prevede che, seguendo un punto di vista 
pragmatico, il Governo americano favorirà 
questo nuovo indirizzo produttivo che con- 
sente al paese una maggiore autonomia in- 
dustriale. Si noti, in particolare, che le 
nuove fabbriche di alluminio verranno co- 
struite in buona parte mediante prestiti del 
Governo, rimborsabili in cinque anni: ciò 
consentirà di produrre a costi relativamente 
vantaggiosi e, quindi, di guardare con mag- 
gior fiducia ad un avvenire pacifista. (R.V.) 


(1892) EE 10 
La situazione mondiale degli autoveicoli 
(« The Statist», London, 12 gennaio 1952). 


11 mercato mondiale degli autoveicoli è in 
continua espansione e la domanda dovrebbe 
mantenersi ad alti livelli ancora per lungo 
tempo. Gli Stati Uniti occupano negli au- 
totrasporti una posizione ancor più predo- 
minante che negli altri settori economici. 
Vi è in media, negli Stati Uniti, un auto- 
veicolo ogni 3,1 persone. Nel 1950, la pro- 
duzione mondiale (Russia esclusa) di auto- 
veicoli ha sorpassato per la prima volta il 
limite di 10 milioni di unità. Nel 1951, 
a causa della scarsità di acciaio, si può 
prevedere una diminuzione di circa 700.000 
unità. Nei confronti del periodo prebel- 
lico la produzione è triplicata negli Stati 
Uniti e nel Canadà, raddoppiata in Fran- 
cia e in Italia. In Gran Bretagna l’au- 


mento è stato solo di circa il 60 Y, , in Ger- 
mania del 10 °/, . Il numero dei veicoli espor- 
tati è passato da circa mezzo milione nel 
1938 a oltre un milione nel 1950 e a 683.000 
nei primi sei mesi del 1951. Le esportazioni 
britanniche sono passate da 49.000 unità 
nel 1938 a 543.000 unità nel 1950 : quest'ul- 
tima cifra è pari a circa due terzi della 
produzione totale britannica e a più di metà 
delle esportazioni totali di veicoli. L'in- 
dustria automobilistica britannica rimarrà 
una fonte importante di valuta estera. La 
situazione nei mercati di esportazione tende 
però a diventare più difficile. (Vv. 8.) 


IV. - PROBLEMI DEL COMMERCIO INTERNO. 


PREZZI. 


(1893) (PE) (141) 47 

SWEDBORG E., L'inchiesta sui sussidi at 
produttori (« Jordbruksekonomiska Med- 
delanden », Stockholm, ottobre 1951). 


La concessione di sussidi ai produttori di 
latte ebbe inizio il 1° luglio 1948 e fu cau- 
sata sopratutto da ragioni di carattere socia- 
le. Lo scopo è di favorire la realizzazione del 
massimo profitto per le fattorie appartenenti 
al gruppo medio (da 10 a 20 ettari di ter- 
reno) e di compensare la scarsità dei gua- 
dagni delle piccole fattorie. La sovvenzione 
è di 12 Gre per ogni chilogrammo di latte 
consegnato alla latteria centrale (fino ad un 
ammontare di 480 corone all' anno) oltre alla 
produzione annuale di 4.000 chilogrammi. 
Se la quantità complessivamente eonsegnata 
supera i 7.000 chilogrammi, la rata di sus- 
sidio è ridotta di 3 $re per ogni chilogrammo 
in eccedenza. Le fattorie che non sono ia 
condizione di effettuare consegne alla cen- 
trale ricevono una sovvenzione in contanti 
in proporzione al numero delle vacche e alla 
superficie di arativo relativamente al periodo 
1944-46, sempre non oltre la cifra di 480 
corone all' anno. Il sistema dei sussidi è stato 
oggetto di aspre critiche fin dall'inizio. 
L'inchiesta promossa in merito ha condotto 
ai seguenti risultati: esiste la possibilità di 
ridurre il limite dei diritti alla sovvenzione 
per talune categorie di imprese agricole, 
per cui l'assegnazione del sussidio dovrebbe 
essere effettuata non solo in base all'area 
coltivata, ma anche tenendo eonto dei pro- 
fitti conseguiti; l'ammontare della rata do- 
vrebbe ridursi da 12 a 8 dre per chilogrammo 
di latte e la produzione annuale salire da 
4.000 e 7.000 a 6.000 e 11.000 chilogrammi; 
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la deduzione per ogni chilogrammo in ec- 
cesso alla quantitá fissata dovrebbe essere 
portata da 3 x 4 ore. Il comitato incaricato 
ha inoltre raccomandato di attenuare le di- 
sposizioni a carico degli agricoltori che 
hanno acquistato poderi con una superficie 
di terreno arabile inferiore a 10 ettari, dopo 
la data del 1° luglio 1948. (M. P.) 


(1894) EE (164) 55 


LenTIsALO U., Prezzi alla consegna, pre- . 


bellici e attuali, del legno (« Kansallis- 

Osake-Pankki Economic Review», Hel- 

sinki, 1951-4). 

I prezzi di consegna del legname in tronchi 
sul luogo di consumo dipendono attualmente 
da due fattori: il costo del taglio e il com- 
plesso dei costi relativi alla consegna. I costi 
possono essere suddivisi in tre gruppi: il 
primo comprende le spese per il lavoro svolto 
nella foresta (taglio e trazione degli alberi), 
la costruzione di sentieri, ecc.; il secondo 
comprende i costi del trasporto a lunga di- 
stanza, effettuato in gran parte per via d’ac- 
qua; al terzo gruppo appartengono le spese 
generali (pensioni, assegni familiari, ferie, 
assicurazioni sugli infortuni, ecc.) e altre 
spese di natura sociale. I profitti addizionali, 
realizzati durante il periodo della consegna, 
e le perdite derivanti dal trasporto non sono 
incluse in alcun gruppo. Dal 1935 al 1950 
i costi dei tronchi segati sono saliti di circa 
20 volte e nel 1951 hanno raggiunto un 
livello pari a 30 volte circa il valore del- 
l’anno base (1935). Per il legname alla rin- 
fusa, eccetto quello da ardere, il costo ha 
raggiunto una cifra 25 volte superiore a 
quella del 1935. E’ interessante notare l’alto 
livello. delle spese generali nel periodo 
1939-40, dovuto al fatto che il personale 
dell’industria del legname, per la maggior 
parte mobilitato nei servizi della difesa, 
veniva egualmente retribuito, malgrado il 
rallentatissimo ritmo delle consegne: in base 
ai dati del 1935 si rileva che le spese 
generali fino al 1951 sono raddoppiate sia 
per il legname tagliato che per quello alla 
rinfusa (eccetto quello da ardere). Prima del 
verificarsi di questi forti aumenti i prezzi 
del legno segato trasversalmente costitui- 
vano il 60% dei prezzi alla consegna; 
successivamente scesero a circa il 30%, 
per poi risalire, nel 1951, al 43%. Per la 
polpa di abete rosso le cifre corrispondenti 
sono rispettivamente 60,28 e 34 °/, per la 
polpa di pino 45,23 e 25%. (M. P.) 


(1899) EE (111) 55 
Il ribasso del prezzo libero dell’ oro (« The 
Statist», London, 3 novembre 1951). 


Nella maggior parte dei Dominions l’in- 
dustria mineraria dell'oro continua ad usu- 
fruire delle sovvenzioni statali di produzione 
e non ha tratto vantaggio dalla recente 
riduzione delle restrizioni sulle vendite a 
premio. Quando il Fondo Monetario Inter- 
nazionale rese nota la sua decisione di affi- 
dare ai paesi membri il controllo delle con- 
trattazioni a premio, il governo canadese 
lasciò alle compagnie minerarie la scelta del 
prezzo dell’oro. I produttori canadesi, a 
causa dell'andamento dei prezzi del mer- 
cato libero dell’oro, mostrarono molto en- 
tusiasmo pel nuovo atteggiamento del Fondo. 
Precedentemente, il corso libero dell’oro si 
aggirava sui 41 dollari per oncia: successi- 
vamente è passato a circa $ 38*/,. Dato 
che non si prevede alcun mutamento nella 
intensità della domanda di oro a fini di 
tesaurizzazione, questo ribasso sconta gli 
effetti del futuro andamento del libero com- 
mercio dell’oro. La notizia che il Governo 
canadese non destinerà al mercato libero 
l’intera produzione di oro, frenerà il ri- 
basso del prezzo dell’oro. E' da prevedere 
che questo prezzo tenderà a stabilizzarsi ad 
un livello inferiore a quello degli ultimi 
due anni. (M. P.) 


(1896) EE 14 

Come equilibrare la produzione e il consumo 
di zolfo? («L'Economie », Paris, 22 no- 
vembre 1951). 


Dal 1948 la produzione mondiale di zolfo 
è aumentata, con ritmo costante, del 15,3%; 
il consumo è salito del 18,3 Y,. Nel 1951 
l'offerta e la domanda si sono stabilite ri- 
spettivamente a 5.862.300 e 7.134.200 long 
tons, determinando un deficit di 1.271.900 
long tons; si prevede, per il 1952, un deficit 
di 1.340.700 long tons con una produzione 
di t. 6.255.600 e una richiesta per il con- 
sumo di t. 7.596.300. Questo squilibrio è 
dovuto in parte alla diminuzione della pro- 
duzione di zolfo puro e in parte al più 
ampio uso di zolfo. La fabbricazione del- 
l’acido solforico ha assorbito, nel 1950, il 
77 9, circa della produzione globale di zolfo 
e minerali solforosi. Nel 1951, questa pro- 
porzione salirà all’ 83 Y, e, nel 1952, si pre- 
vede, al 90,4% (di cui il 43,7% zolfo grezzo 
e il 44,2 Y, piriti). Una riduzione dell’ acido 
solforico avrebbe gravi ripercussioni sull'in- 
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dustria dei superfosfati, sull industria tes- 
sile, su quella dei coloranti e sulla metal- 
lurgia; assai difficile sarebbe la limitazione 
del consumo degli altri derivati dello solfo: 
l’anidride solforosa è essenziale per l’in- 
dustria cartaria; il solfuro di carbonio è 
materia base per la fabbricazione del rayon. 
Altri derivati vengono impiegati in misura 
sempre maggiore nelle industrie dei colo- 
ranti, della gomma, degli esplosivi, ecc. Il 
consumo di zolfo a questi fini, nel 1952, 
supererà del 96,1°/ la cifra del 1949. La 
Commissione dello Zolfo della Conferenza 
Internazionale delle Materie Prime ha sug- 
gerito: 1) di utilizzare razionalmente i con- 
tingenti assegnati; 2) di intensificare al 
massimo la produzione. (M. P.) 


(1897) EE 16 

Anche gti Stati Uniti si lamentano per è 
prezzi («The Statist», London, 8 dicembre 
1951). 


Gli Stati Uniti cercheranno di raggiungere 
un accordo per mantenere bassi i prezzi 
delle materie prime più scarse. L'ammini- 
stratore della produzione per la difesa, Mr. 
Fleischman, ha dichiarato ad un comitato 
speciale del Senato che gli Stati Uniti non 
sono riusciti ad ottenere il quantitativo di 
rame assegnato dall’ International Materials 
Conference a causa della concorrenza di 
alcuni paesi che non hanno esitato a far 
aumentare i prezzi. L'unico rimedio a tale 
stato di cose sarebbe un accordo tra i paesi 
interessati per limitare i prezzi. Gli impor- 
tatori americani non possono pagare il rame 
più di 27*/, cents per libbra, mentre gli 
importatori di altri paesi hanno pagato 
anche 50 cents e quelli tedeschi sono arri- 
vati un mese fa fino a 57 cents per libbra. 

(V. 8.) 


(1898) EE (123) 40 

Intralci al libero traffico dell' oro in Sviz- 
zera (« The Statist», London, 5 gennaio 
1952). 


Il 15 dicembre 1951 la Banca Nazionale 
Svizzera ha dichiarato abolite le restrizioni 
al commercio dell'oro; ha affermato, peraltro, 
che rimarranno in vigore i controlli sul- 
l'esportazione, l'importazione e il transito 
dell'oro. Tali controlli sono ritenuti neces- 
sari al fine di seguire gli sviluppi della 
nuova situazione e garantire la sicurezza 
del franco svizzero. Contrariamente alle 
aspettative, pochissimo oro svizzero è affluito 


sul mercato libero. Questa assenza quasi 
completa è stata determinata dalla delibe- 
razione delle autorità fiscali svizzere in 
merito alla trattenuta dell’ imposta 4%, sulle 
contrattazioni dell’ oro. Immediatamente do- 
po l'abolizione, da parte della Banca Naz. 
Svizzera, dei prezzi massimi per le vendite 
d’oro, i prezzi dell’oro monetario quotati dalle 
banche di Zurigo sono saliti quasi al livello 
dei prezzi del mercato libero di Parigi. La 
scorsa settimana, le banche svizzere hanno 
offerto oro in barre a 5.500 franchi per 
chilogrammo, il che equivale, in base al 
cambio 4,37 franco/dollaro, a $ 38*/, per 
oncia. Contemporaneamente, negli altri mer- 
cati dell’ Europa Occidentale, il prezzo era 
$ 38,80 e, la settimana precedente, era stato 
$ 28,65. Il fatto che l'imposta del 4 Y, ri- 
guardi solo i contratti che avvengono fra 
banche e privati o fra commercianti e privati 
ha determinato una certa evasione, per cui 
gli affari vengono conclusi solo al di fuori 
delle banche: è da prevedere che l'imposta 
suddetta darà entrate assai scarse; la sua 
eliminazione darebbe al mercato svizzero 
dell’ oro maggiore importanza mondiale. 
Nella scorsa settimana il prezzo dell'oro, 
nelle contrattazioni con licenza, esclusa 
l'imposta, è stato $ 1.294 per chilogrammo 
di fino, compreso trasporto, assicurazione e 
due anni di magazzinaggio; ciò equivale a 
$ 40,25 per oncia. A Zurigo, lo stesso giorno, 
il prezzo è stato di $ 38*/, l’oncia o $ 40 
inclusa l'imposta 4% Coloro che acqui- 
stano oro a $ 38!/, aspettando che venga 
rialzato il prezzo ufficiale sono al sicuro 
dall’inflazione e saranno ampiamente com- 
pensati della perdita degli interessi o dei 
dividendi che avrebbero ricevuti investendo 
altrimenti i loro capitali. (M. P.) 


V. - PROBLEMI 


Borse. 
(1899) EE (121) 26 


Riorganizzazione dei distretti bancari nella 
Germania occidentale (« Wirtschafts- 
dienst », Hamburg, novembre 1951). 


BANCARI E MONETARI. - 


Secondo l’ordine di decentralizzazione 
dato dagli Alleati nell’ aprile 1948, ciascuna 
banca tedesca doveva limitare il proprio 
raggio d'azione alla provincia nella quale 
era situata la direzione centrale, fatta ec- 
cezione per gli istituti finanziari a medio e 
lungo termine. La risoluzione era stata adot- 
tata in primo luogo contro le tre banche 
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tedesche principali: la Deutscher Bank, la 
Dresdner Bank, la Commerz Bank, i cui 
uffici periferici vennero riuniti per area re- 
gionale ed operarono in via autonoma. Uno 
degli effetti negativi di tale decisione è 
dato dalla rottura dell’equilibrio tra rac- 
colta ed impiego di fondi, essendo i pre- 
statori ed i consumatori di capitali spesso 
localizzati in regioni diverse. In secondo 
luogo, la diminuita potenzialità finanziaria 
delle principali banche tedesche si è riflessa 
in una netta limitazione del credito con- 
eesso all'industria e al commercio, e in un 
allentamento dei rapporti che un tempo le- 
gavano le banche germaniche alla clientela 
estera. Queste difficoltà hanno reso neces- 
sario lo studio di una riforma della strut- 
tura bancaria tedesca per la creazione di 
istituti aventi dimensioni e capitali atti a 
restituire alle grandi banche le funzioni loro 
proprie. Un primo passo è stato fatto dal 
Ministro Federale delle Finanze, con un 
progetto di legge in base al quale dovranno 
essere create tre provincie bancarie (Ger- 
mania settentrionale, occidentale e meridio- 
nale), in ciascuna delle quali opereranno 
tre banche regionali indipendenti. Il capi- 
tale degli istituti che sorgerar.no nella Ger- 
mania occidentale e meridionale ammonterà 
probabilmente a 50 milioni di marchi, men- 
tre gli istituti che verranno creati nella 
Germania settentrionale avranno un capi- 
tale notevolmente inferiore. Data l'inadegua- 
tezza di tali cifre, verrà molto probabilmente 
favorito l'investimento di fondi esteri, purchè 
le partecipazioni straniere non superino un 
certo limite. Con l’attuazione della nuova 
riforma si spera di ridurre l'elevato tasso 
di spese generali; inoltre, si potrebbe rag- 
giungere una migliore distribuzione dei ri- 
schi, un più elevato grado di liquidità ed 
una più razionale e controllata distribu- 
zione dei crediti. (R. V.) 


(1900) EE (111) 11 

Leirs-Ross F., Il problema finanziario at- 
tuale («National Provincial Bank Review>, 
London, novembre 1951). 


L’inflazione pud derivare da cause diverse. 
La più comune è costituita dallo squilibrio 
del bilancio dello Stato unito alla creazione 
di credito da parte dei Governi, o da una 
eccessiva espansione del credito commer- 
ciale. Nei Paesi agricoli l'inflazione può es- 
sere causata da forti aumenti del reddito 
nazionale, aumenti dovuti agli elevati prezzi 
realizzati nelle vendite all’estero. Talvolta, 


anche l'aumento dei prezzi delle importa. 
zioni può provocare reazioni inflazioniste. 
Data la varietà delle cause suscettibili 
di provocare inflazione, la terapia anti-in- 
flazionista è molto complessa. Per com- 
battere il tipo di inflazione oggi esistente 
in Gran Bretagna occorrerebbe adottare 
una adeguata politica dei salari, dell'in- 
vestimento, della spesa pubblica, dei con- 
trolli valutari. La politica dei salari ha 
grande importanza in quanto i salari rap- 
rappresentano attualmente in GranBretagna 
il 75% del potere d’acquisto complessivo. 
Il Governo laburista ottenne, con le sue mi- 
sure politico-economiche, l’elevamento del 
tenore di vita delle masse: esso non prov- 
vide però a garantire un pari incremento 
della produzione, per cui oggi i prezzi sono 
aumentati più che proporzionalmente ri- 
spetto ai salari, e il pericolo inflazionista 
si è aggravato. Circa gli investimenti pri- 
vati, si nota che i Governi succedutisi 
dopo la fine della guerra non hanno fatto 
nulla per incoraggiarli: e attualmente esiste 
in Gran Bretagna un disinvestimento che 
raggiunge il tasso annuo di 100 milioni di 
sterline. La spesa pubblica dovrebbe essere 
coraggiosamente ridotta, soprattutto me- 
diante l’abolizione di alcuni sussidi, i quali 
si sono dimostrati praticamente inutili nella 
lotta contro l'aumento dei prezzi. Dal punto 
di vista valutario, il Governo laburista ha 
perso una ottima occasione di ripristinare 
la convertibilità della sterlina all’epoca della 
sua svalutazione;. la situazione economica 
britannica ne subisce le conseguenze. Le 
alternative che attualmente si presentano al 
Governo britannico per amministrare il paese 
sono tre: estendere ed intensificare i con- 
trolli; permettere sia pure a «dosi», l’infla- 
zione, e ció onde evitare l'adozione di misure 
impopolari; mutare radicalmente l'indirizzo 
politico-economico, prima di un fallimento 
completo della sterlina. La terza via sembra 
la più saggia: il Governo britannico do- 
vrebbe intraprenderla sulla base delle «rac- 
comandazioni» suggerite da un Consiglio 
di Esperti Economici appositamente nomi- 
nato. (R. V.) 


(1901) EE 14 
Oro libero per tutti («The Banker», London, 

novembre 1951). 

L'impertante e molto controverso argo- 
mento delle operazioni internazionali in oro 
a prezzi-premio non è stato trattato nella 
Assemblea annuale dei Governatori del Fon- 
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do Monetario Internazionale. E’ stato invece 
discusso nella riunione dei Direttori Ese- 
cutivi che hanno esaminato un dettagliato 
rapporto redatto dallo «staff» del Fondo 
con l'ausilio di esperti tecnici dei princi- 
pali paesi membri. La prima breccia nella 
politica dell'oro del Fondo si è aperta quando 
alcuni paesi consentirono che mercati liberi 
dell'oro operassero nei propri confini, La 
seconda e più ampia, quando fu concesso 
ai paesi produttori il privilegio di vendere 
oro a prezzi-premio, a condizione che l'oro 
fosse esportato sotto forma di articoli ma- 
nufatti o contro una dichiarazione delle 
autorità del paese importatore attestante la 
destinazione industriale dell'oro importato. 
In una dichiarazione del 28 settembre il 
Fondo ha ribadito il principio fondamentale 
che l’oro dovrebbe rimanere nelle riserve 
ufficiali piuttosto che affluire nei tesori pri- 
vati; ha però ammesso che le condizioni 
dei paesi produttori e consumatori variano 
così ampiamente che non si può pensare che 
«tutti i paesi prendano provvedimenti uni- 
formi per raggiungere gli obbiettivi del 
premium gold statement del 1947 ». La si- 
tuazione risultante dal nuovo indirizzo del 
Fondo è completamente inscddisfacente e 
chiaramente insostenibile per una certa du- 
rata di tempo. Gli Stati Uniti sono il paese 
più direttamente toccato da questi sviluppi. 

(Vv. 8.) 


(1902) (PE) (131) 12 

BRESCIANI TuRRONI C., Politica bancaria 
e il moltiplicatore keynesiano («Review 
of the Economie Conditions in Italy», 
Roma, novembre 1951). 


Secondo la teoria keynesiana esistono due 
diversi concetti dell'uguaglianza risparmio- 
investimento. In base al primo di essi, ogni 
investimento crea automaticamente un cor- 
rispondente flusso di risparmio monetario. 
Il secondo concetto è più complicato: il ri- 
sparmio si forma in seguito all'aumento 
del reddito monetario derivante dall'inve- 
stimento finanziato con nuova moneta. Si 
può dimostrare che il primo concetto è 
mera tautologia: come giustamente scrive il 
Robertson, esso si traduce praticamente nel- 
l’afformare che «la moneta posta in circo- 
lazione deve essere presente in qualche parte 
del sistema economico». Tale concetto non 
è quindi di alcuna utilità come strumento 
di indagine scientifica. D'altronde la pretesa 
uguaglianza atemporale tra risparmio e in- 
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vestimento toglie significato pratico anche 
al secondo concetto e rende impossibile ogni 
tentativo di analizzare gli squilibri che si 
verificano durante gli sviluppi del ciclo eco- 
nomico. Un certo lasso di tempo intercorre 
sempre tra l'aumento della spesa pubblica 
e la realizzazione dell’equilibrio risparmio- 
investimento. Condizione essenziale per ac- 
cettare la teoria keynesiana è inoltre il pre- 
supporre, oltre al quantum di manodopera 
disoccupata cui hanno fatto accenno i keyne- 
siani, una certa quantità libera di tutti gli 
altri fattori di produzione. La teoria del 
moltiplicatore deve quindi essere accettata 
con riserva: e questo vale soprattutto per co- 
loro che oggi,in Italia, consigliano al Governo 
di abbandonare la tradizionale politica di re- 
strizione delle spese, restrizione dovuta essen- 
zialmente all’insufficienza delle entrate. Chi 
afferma che «gli investimenti si finanziano da 
soli» si basa infatti su uno stretto collega- 
mento tra investimento e risparmio, collega 
mento che in effetti non esiste. Apparente- 
mente, la teoria del moltiplicatore dovrebbe 
essere di grande utilità nel risolvere il proble- 
ma economico delle «aree depresse», nelle 
quali il risparmio è minimo ed elevatissima 
è la propensione al consumo, e quindi il mol- 
tiplicatore. La realtà ci dimostra invece che 
proprio nelle aree depresse la scarsità di 
risparmio nazionale è il più grave ostacolo 
all’investimento, e quindi allo sviluppo eco- 
nomico. Sarà pertanto necessario favorire 
in tali aree lo sviluppo e la raccolta del 
risparmio mediante una adeguata organiz- 
zazione bancaria, cercando, se del caso, di 
limitare (e non di aumentare, come propor- 
rebbero i keynesiani!) il consumo interno. 
Inoltre, occorrerà determinare qualitativa- 
mente i tipi di investimenti economicamente 
più produttivi, e ciò in quanto le reazioni 
del sistema economico ad un aumento di 
qualsiasi tipo di investimento non danno 
praticamente risultati apprezzabili. Conclu- 
dendo, la teoria del moltiplicatore si traduce 
in una visione troppo semplicista della vita 
economica e, se applicata integralmente, 
potrebbe dar luogo a pericolose conseguenze. 

(R. v.) 


(1903) (PE) (415) 11 

Azione volontaria per contribuire a fre- 
nare l’ inflazione («Federal Reserve Bul- 
letin», Washington, novembre 1951). 


Dopo lo scoppio della guerra in Corea, 
sono stati adottati diversi nuovi provvedi- 
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menti per frenare le pressioni inflazioniste 
risultanti in parte dalla eccessiva espan- 
sione del credito. Uno di questi, il Volun- 
tary Credit Restraint Program, fornisce su 
un'ampia base nazionale il mezzo con cui 
tutti i maggiori gruppi di «istituzioni di 
prestito » possono partecipare ad uno sforzo 
generale per contribuire ad arrestare l’in- 
flazione. Gli sforzi dei partecipanti al Pro- 
gramma hanno concorso a limitare la ge- 
nerale espansione del credito assicurando 
allo stesso tempo fondi adeguati per lo 
sforzo di difesa. Il Voluntary Credit Restraint 
Program è stato uno dei fattori che hanno 
contribuito alla riduzione delle pressioni 
inflazionistiche nella primavera e nell’estate 
del 1951. Il suo contributo deve però essere 
valutato alla luce degli altri fattori. La re- 
strizione volontaria del credito si è rivelata 
un utilissimo complemento degli altri prov- 
vedimenti di restrizione e dovrebbe essere 
ulteriormente sviluppata per venire usata 
ogniqualvolta le pressioni inflazionistiche 
minacciassero un deprezzamento del dollaro. 

(V. 8.) 


(1904) (PE) (111) 11 
La nuova struttura monetaria («<The Eco- 
nomist», London, 17 novembre 1951). 


Nella City si ritiene che la nuova politica 
monetaria britannica sarà accompagnata da 
ampi e profondi effetti e si è convinti che 
tali effetti siano voluti dal Governo. Le ri- 
percussioni nel campo monetario dovrebbero 
essere rilevanti a causa, essenzialmente, 
delle «funding operations» (operazioni di 
consolidamento) e dell'istituzione di un si- 
stema di tassi flessibili, Mediante le prime 
si è riusciti a portare il rapporto tra impieghi 
(«bills» e «call money») e depositi dal 
30,8 °/, a meno del 28%, ed il rapporto tra 
attività liquide e totali (inclusa la cassa ed 
esclusi i TDRs) e i depositi (« published 
deposits») dal 39% al 31%. Il premio sui 
depositi è stato portato dal 1/2 Y, al 3/4%: 
tuttavia, data l’esiguità dei tassi bancari, 
pochi mutuatari risentiranno di una mag- 
giorazione di oneri. La decisione delle «clea- 
ring banks» di aumentare dal 1/2 al 3/4 
per cento i tassi sui prestiti a breve ter- 
mine garantiti da titoli di Stato (Treasury 
Bills), e di portare da 1/2% a 1 e 1/4% i 
tassi sui prestiti garantiti da effetti com- 
merciali e da obbligazioni, ha contribuito 
a creare una struttura più flessibile del 
mercato monetario. A questo riguardo, si 
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tenga presente che le banche intendono ri- 
vedere i loro tassi settimanalmente, in base 
alla situazione dell offerta dei « Treasury 
bills>. Il processo di ristabilizzazione della 
flessibilità del meccanismo, tradizionalmente 
delicato, del mercato monetario centrale, 
contribuisce a rafforzare la struttura delle 
banche. Quando entrambi i processi saranno 
giunti al punto optimum, il sistema ban- 
cario potrà funzionare senza attriti troppo 
stridenti. (R. V.) 


(1905) EE (141) 11 

THunoLM L.-E., La nuova marcia della 
Svezia contro l'inflazione («The Banker», 
London, dicembre 1951). 


La situazione economica svedese è attual- 
mente molto complessa ed è particolarmente 
difficile formulare previsioni sulle tendenze 
del prossimo futuro. La situazione econo- 
mica è senza dubbio buona ed è stata ul- 
teriormente rafforzata da favorevoli sviluppi 
durante il 1951, ma l’orizzonte è pieno di 
incertezze e pericoli. Gli sviluppi inflazio- 
nari dei prezzi e dei salari durante la pri- 
ma metà del 1951 sono stati seguiti da una 
certa stabilità nella seconda metà dell’anno, 
ma nuovi impulsi sono in essere. Solo se i 
vari settori dell'economia modereranno le 
rispettive pretese, e se i prezzi internazio- 
nali si stabilizzeranno, tali pericoli potranno 
essere scongiurati. Le misure di stabiliz- 
zazione economica che il Governo si pro- 
pone di prendere contribuiranno certamente 
a mantenere la situazione sotto controllo. 
Vi sono però, nel programma del Governo, 
alcuni punti deboli: principalmente la ri- 
luttanza a far giocare alla politica mone- 
taria una parte decisiva negli sforzi di 
stabilizzazione. (V. 8.) 


(1906) EE (111) 40 

BAREAU P., Il futuro dell’area della ster- 
lina («Lloyds Bank Review», London, 
gennaio 1952). 


L'area della sterlina attualmente ha tre 
caratteristiche. In primo luogo, in essa vige 
una completa libertà di pagamenti per quanto 
concerne le transazioni correnti, ed una li- 
bertà relativa per quanto concerne i movi- 
menti di capitali. In secondo luogo, i paesi 
membri mantengono normalmente costanti 
i loro tassi di cambio con la sterlina. In 
terzo luogo, la Gran Bretagna opera come 
banchiere centrale dell’area e conserva a 
Londra i fondi in valuta dei paesi membri. 
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I legami fra i vari mercati dei paesi mem- 
bri derivano in gran parte dal predomi- 
nio economico che la Gran Bretagna ha 
esercitato fino alla seconda guerra mondiale. 
Al termine di questa, la bilancia dei pa- 
gamenti britannica é sensibilmente peggio- 
rata, e la situazione debitoria pro capite ha 
toccato le 55 sterline. Già dal 1937, d'al- 
tronde, il commercio britannico era divenuto 
dipendente in misura sempre maggiore dagli 
altri paesi dell’area della sterlina, mentre 
le esportazioni di tali paesi verso la Gran 
Bretagna erano andate progressivamente de- 
erescendo. Cid 6 stato provocato in primo 
luogo dalla crescente capacitá di importa- 
zione degli Stati Uniti, in secondo luogo 
dalla diminuita importanza del centro com- 
merciale londinese. L’attuale politica eco- 
nomica del Governo britannico minaccia 
di provocare, con la sconfitta definitiva del 
mercato di Londra, il vero e proprie disgre- 
gamento dell’area della sterlina. Un'altra 
misura suscettibile di infrangere totalmente 
la coesione dell’area è costituita dall'even- 
tuale decisione di lasciare che la sterlina, 
abbandonando la base aurea, trovi il suo 
livello naturale in un mercato «controllato 
ma flessibile». Nelle attuali condizioni, la 
determinazione del cambio sterlina/oro e 
sterlina/dollaro non potrebbe essere ulterior- 
mente lasciata alla esclusiva competenza di 
Londra. Data la crescente misura in cui i 
paesi della sterlina stanno dirigendo i loro 
scambi verso l’area «non sterling», essi 
vorrebbero certamente far sentire la loro 
opinione in materia. La situazione attuale 
di persistente deficit della bilancia dei pa- 
gamenti britannica non sembra permettere 
alla Gran Bretagna di continuare ad agire 
come banchiere di tale area. Un altro ele- 
mento che minaccia la coesione dell’area è 
costituito dalla non-convertibilità della ster- 
lina. Se la «sterling area» dovesse fallire 
definitivamente, la situazione economica 
mondiale ne risentirebbe in modo forse 
più grave di quanto non si pensi. I ri- 
medi consigliati per evitare il disgrega- 
mento potrebbero essere dati da una mag- 
giore comprensione, da parte del Governo 
britannico, delle sue responsabilità nei con- 
fronti degli altri paesi dell'area della ster- 
lina e da una politica volta a rendere sta- 
bile ed economicamente «sana» la moneta. 
La maggior flessibilità di recente consentita 
al mercato valutario londinese è un sintomo 
promettente per gli sviluppi futuri. (R. y.) 
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(1907) EE (116) 12 

CAMBISTE, Gli Istituti di Emissione della 
Unione Francese («Lloyd Anversois», 
Anvers, 2 gennaio 1952). 


Il primo Istituto di Emissione dell'Unione 
francese è la «Banque de France» creata 
nel 1800 e nazionalizzata nel 1946, che be- 
neficia del privilegio dell'emissione per il 
complesso del territorio metropolitano, senza 
limitazione di durata. Al 20 dicembre 1951 
essa aveva emesso biglietti per circa 1800 
miliardi di franchi. Per l'Algeria e la Tu- 
nisia l'emissione è assicurata dalla «Banque 
de l'Algerie et de la Tunisie» anch'essa 
nazionalizzata nel maggio 1946, che ha ri- 
cevuto il privilegio dell'emissione senza li- 
mitazione di durata per |’ Algeria, mentre 
per la Tunisia tale privilegio è stato, nel 
1948, prolungato di 15 anni. Alla fine del 
1950 i biglietti algerini in circolazione rag- 
giungevano 59,3 miliardi, quelli tunisini 21 
miliardi. In Marocco funziona una «Banque 
d'Etat», alla quale il privilegio di emissione 
è stato rinnovato per 20 anni a partire dal 
1° gennaio 1947. Alla fine del 1950 la cir- 
colazione marocchina ammontava a circa 30 
miliardi di franchi. A questo riguardo si 
può osservare che, mentre per 1' Algeria e 
la Tunisia la circolazione fiduciaria è grosso 
modo proporzionata alla popolazione, ciò 
non accade in Marocco, in cui la scarsa im- 
portanza della circolazione fiduciaria rispetto 
al totale delle disponibilità monetarie è 
dovuto essenzialmente alle caratteristiche 
economiche del paese. Nel Marocco esistono 
infatti notevoli risorse non sfruttate, che 
esercitano una forte attrattiva per i capitali 
europei minacciati dalla precaria situazione 
politica. Nell’Africa Orientale Francese eser- 
cita il privilegio di emissione la « Banque 
de l’Afrique occidentale», la cui circolazione 
aveva raggiunto al 30 giugno 1950 circa 38 
miliardi di franchi (si tenga presente che 1 
franco A. O. equivale a 2 franchi metropo- 
litani). Nel Camerun, St. Pierre e Miquelon 
funziona la «Caisse Centrale de la France 
d'Outre Mer». Essa ha esteso la sua azione 
alle Antilie francesi. Al 30 giugno 1950 la 
circolazione corrispondeva a 19 miliardi di 
franchi. La «Banque de Madagascar et des 
Comores» funziona per il Madagascar. Per 
le stesse ragioni valide nei confronti delle 
altre colonie (afflusso di capitali e aumento 
dei costi delle materie prime) la circolazione 
fiduciaria è aumentata, nel 1950, di 1,7 mi- 
liardi di franchi, toccando i 6,4 miliardi. 
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Infine, in Indocina opera la «Banque d'In- 
dochine», che dispone del privilegio di emis- 
sione per il Camboge, Laos e Viet Nam. 
Essa ha occupato per lunghi anni il secondo 
posto nella scala di importanza degli Istituti 
di Emissione dell’Unione francese, cedendolo 
solo in questi ultimi tempi alla « Banque 
de l’ Algerie et de la Tunisie». (R. V.) 


(1908) EE (415) 42 

CHAMINADB M., Il boom dei trusts degli 
investimenti negli Stati Uniti («Le 
Monde», Paris, 6 gennaio 1952). 


In seguito all’applicazione della nuova 
legislazione e all'introduzione di alcune ri- 
forme che assicurano ai risparmiatori mag- 
giori garanzie di sicurezza, gli Investment 
Trusts hanno assunto negli Stati Uniti una 
importanza e un’ ampiezza eccezionali. Con- 
trariamente a quanto generalmente si sup- 
pone, la diffusione dei valori mobiliari nella 
massa del pubblico è assai scarsa. La mag- 
gior parte degli americani possiede titoli 
di Stato, assicurazioni sulla vita e depo- 
siti a risparmio. Da una recente inchie- 
sta del Federal Reserve Board si rileva che 
solo il 19%, dei beneficiari di redditi su- 
periori a 3000 dollari possiede valori mobi- 
liari. Dalla fine della guerra il reddito na- 
zionale americano ha subito un forte au- 
mento, raggiungendo, nel 1950, la cifra di 
200 miliardi di dollari. Si é formata una 
nuova classe di capitalisti, inesperta in ma- 
teria di investimenti e desiderosa di impie- 
gare in modo sicuro e redditizio il proprio 
capitale, che ha sottoscritto il maggior nu- 
mero di titoli degli Investment Trusts. 
Oltre 40 grandi Investiment Trusts sono sorti 
in brevissimo tempo, totalizzando un volume 
di emissioni di 2,5 miliardi di dollari, di 
cui 750 milioni per i «closed-end trusts» 
e 1.750 milioni per i «open-end trusts». 
Secondo l’opinione degli esperti, gli Invest- 
ment Trusts sono destinati ad avere sviluppi 
sempre maggiori poichè, oltre a sostituire 
in larga misura i grandi azionisti privati, 
permettono ai piccoli capitalisti di ottenere 
partecipazioni fruttuose e favoriscono il dif- 
fondersi della democratizzazione degli in- 
vestimenti. (M. P.) 


(1909) EE (136) 42 
Paris EguiLaz H., Il problema del ri- 
sparmio e la formazione di capitale («El 
Economista», Madrid, 12 gennaio 1952). 


Negli anni 1931-35 il risparmio monetario 
spagnolo ha raggiunto, secondo alcune va- 
lutazioni, un valore pari al 9-109, del red- 
dito nazionale. Gli investimenti non hanno 
però probabilmente superato di molto il 
5%, e questa cifra esigua spiega il carat- 
tere quasi stazionario dell'economia spa- 
gnola. Prendendo come indice indiretto del 
livello degli investimenti la produzione di 
acciaio e di cemento e posto uguale a 100 
l'ammontare del 1929, l'indice per gli anni 
1934 e 1935 6 stato uguale a 70 ed à salito 
a 99-100 nel 1949 e 1950. Se si tiene perd 
conto dell’aumento della popolaziono l’indice 
del 1949 e 1950 è sensibilmente inferiore a 
quello del 1929. Con l'attuale volume e 
modello di distribuzione del risparmio 6 
imvossibile raggiungere un ammontare di 
investimento industriale effettivo sufficiente 
a dare all’economia spagnola il carattere 
dinamico di una economia progressiva. La 
concessione di un primo prestito americano 
e l’annuncio di un altro costituiscono a tale 
riguardo elementi favorevoli che devono 
perd essere accompagnati da corrispondenti 
misure interne. (v.u8:) 


(1910) (PE) (116) 11 
La svalutazione non è una soluzione (+ Le 
Monde », Paris, 20 gennaio 1952). 


Il deficit della bilancia commerciale fran- 
cese è passato da 102 miliardi di franchi 
nel 1950 a 339 miliardi nel 1951. Le pro- 
spettive per il 1952 non sono brillanti. La 
riduzione delle importazioni non è attuabile 
a meno che non venga applicato il raziona- 
mento del consumo interno; è quindi neces- 
sario incrementare al massimo le esporta- 
zioni. Questa politica è attualmente con- 
trastata dalla tendenza generale di tutti i 
paesi industriali e della Francia stessa a 
trattenere i prodotti ritenuti «essenziali » 
e ad impedire l'afflusso di quelli che ap- 
paiono superflui. I settori che offrono uno 
sbocco sono limitati e la concorrenza diviene 
sempre più vigorosa. In questa competizione 
la Francia si trova in posizione svantag- 
giosa a causa dei suoi prezzi elevati; fra 
gennaio e settembre, l'indice dei prezzi al- 
l’ingrosso è salito del 18%, mentre in Gran 
Bretagna solamente del 9%, in Germania 
del 59,, in Italia del 4%, in Belgio del- 
11,75%, negli Stati Uniti dell’1,3°%. E’ 
stata considerata l'eventualità di svalutare 
il franco; ma un provvedimento di tal ge- 
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nere sarebbe inefficace e pericoloso. Esso 
si tradurrebbe in un rialzo generale dei 
prezzi delle importazioni; sarebbe impossi- 
bile, d'altra parte, compensare questo rin- 
caro con l'aumento delle entrate derivanti 
dalle esportazioni, poichè queste sarebbero 
limitate dalla capacità di produzione e dai 
contingentamenti stabiliti dagli altri paesi. 
Il migliore rimedio sarebbe di arrestare la 
inflazione e aumentare la produttività. (M. P.) 


VI. - LE riNANZE PUBBLICHE. 


(1911) EE (131) 9 

CONFALONIERI A., Sull impostazione del 
bilancio statale («Rivista di Diritto Fi- 
nanziario e Scienza delle Finanze », Mi- 
lano, settembre 1951). 


Ormai superata o in via di superamento, 
nella pratica o nella teoria, la concezione 
dell'azienda statale come azienda di eroga- 
zione, si stanno affermando due modi di 
impostazione del bilancio statale a cui cor- 
rispondono, in definitiva, due modi di con- 
cepire l'azienda statale. Da una parte si 
tende a sottolineare i problemi aziendali 
del bilancio statale e si è portati ad impo- 
stare quest'ultimo sul modello delle nor- 
mali aziende private, con tendenza quindi 
a rendere efficace il rilevamento dell’inte- 
grità del patrimonio aziendale. Dall'altra 
parte si tende invece a dare rilievo all’ana- 
lisi delle entrate e delle spese ed in parti- 
colare alla destinazione ed al significato 
economico delle spese statali in modo da 
facilitare lo studio ed il giudizio sull’azione 
dell'azienda statale nei riguardi della vita 
economico-sociale del paese e in particolare 
sulla formazione del reddito nazionale. Il 
chiarimento del concetto di investimenti 
sembra essere la chiave di volta per una 
Sistemazione della materia. Tale chiarimento 
e la conseguente delimitazione del concetto 
di investimenti da reddito monetario sembra 
possano portare anche ad una certa consi- 
derazione delle necessità aziendali nella 
struttura del bilancio statale, offrendo la 
base per un giudizio che va temperato da 
altre considerazioni, sulla reddività degli 
investimenti stessi. (va. So) 


(1912) (PE) (221) 9 
HARBANS Lai, Politica del bilancio e pres- 
sione inflazionistica («The Indian Journal 
of Economics», Allahabad, ottobre 1951). 


Nel discorso del bilancio, il Ministro delle 
finanze indiano ha posto in rilievo che la 
principale necessità dell'anno è il controllo 
dell'inflazione. Egli ha così implicitamente 
ammesso l’esistenza di un'acuta pressione 
inflazionistica che può in ogni momento 
prendere la mano e causare un rapido au- 
mento dei prezzi. Secondo il Ministro delle 
finanze il compito di arrestare la tendenza 
al rialzo dei prezzi dovrebbe essere assolto 
dalla politica di bilancio. Un surplus del 
bilancio non ha necessariamente effetto di- 
sinflazionistico: ciò dipende dal modo in 
cui il surplus è ottenuto e dall'uso a cui 
viene destinato. Il surplus previsto non è 
conseguenza di una riduzione delle spese, 
ma piuttosto di un presunto aumento dei 
gettiti di entrata, peraltro non dovuto ad 
un aggravamento delle aliquote di imposi- 
zione. Si è perciò inclinati ad avvalorare 
l'opinione dell’ «Eastern Economist» che il 
presunto surplus può in realtà non verifi- 
carsi. E' anzi più probabile che il previsto 
surplus si tramuti in un deficit. Anche se 
le previsioni governative dovessero realiz- 
zarsi è però assai dubbio che esse abbiano 
successo nell'arrestare la pressione infla- 
zionistica. (V. .s) 


(1913) (PE) (531) 9 
Il piano contro l’inflaztone («Carta Quin- 
cenal de la Cámara Central de Comercio 
de Chile», Valparaiso, 20 ottobre 1951). 


Il 7 ottobre si é riunita presso il Mini- 
stero delle Finanze la commissione tripartita 
di rappresentanti degli imprenditori, dei 
lavoratori e dello Stato per eoordinare le 
idee e le iniziative fondamentali del piano 
che il Governo intende adottare contro la 
inflazione. Qualunque possa essere il piano 
adottato, dovrebbe soddisfare le seguenti 
condizioni minime e fondamentali: 1) Lo 
Stato deve dare l'esempio di sacrificio, di 
austerità nelle spese, di amministrazione 
rigorosa e razionalizzata; 2) Il piano deve 
essere nazionale e integrale; 3) L'azione 
anti-inflazionista deve essere diretta da una 
mentalità eminentemente tecnica; 4) La 
commissione tripartita non deve diventare 
il campo di lotta in cui i diversi gruppi 
difendono le proprie posizioni individuali 
perdendo di vista il complesso del problema, 
la cui soluzione deve trovarsi a beneficio 
esclusivo dell'intero paese; 5) Occorre con- 
vincere il paese della necessità di sacrifici 
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‘ piano sociale, familiare e individuale 
in mode da ercare unz volontà nazionale 


contro l'inflazione. (v. 8.) 
(1914) EE (116) 9 
Cas di nuovo i comtí speciali 


presentano 
del Tesoro? («IL Economie», Paris, 13 di- 
cembre 1951) 


Jl numero dei conti speciali del Tesoro è 
stato ridotto de 300, nel 1945, a circa un 
entínzio per il 1952. In base si risultati 


giungerà 

dei 1075 miliardi previsti. Il governo ha 
esleolzto, per il 1952, l'onere complessivo 
netto conti speciali 2 90 miliardi, in- 
feriore cio di cirez miliardi alla cifra 


diverse opere di interesse militare, che com- 
prendono: la costruzione di una lines di 
comunicazione zttraverso la Francia (40 
miliardi); la ereazione di basi serce nel 
VAfriez del Nord (6 miliardi); Y installa- 
zione di un deposito di materiale aeronau- 
tico (115 milierdi): la costruzione di basi 
acre im Francia (8,7 miliardi); la ripara 
Zione dei wateríali smeriezni per I’ indu- 


per due anni £ nettamente superiore (di 
517 milizrdi) a quello dei rimborsi otte 
muti Si rilera che: un'anticipazione di 3 
miliardi serà secordsta alle costruzioni 26 
ronantíche; le anticipazioni precedenti (per 
complessivi 22 miliardi di franchi) concesse 
25 PTT. sono state trasformate in un pre- 
site rimboresbile entro 20 anni; un antí- 
<ipazione dí 12 miliardi agerolerá il com- 
mercio degli aleolíci; nessun rimborso si 
esigeri prima del 1953 dalla Cassa Nazio- 
male Pensioni sul prestito di 6 miliardi 
concrsso nel 1951. In complesso, la riforma 
ds esuti speciali del Tesoro ha indubbia- 
mente chiarito la situazione delle finanze 
pubbliche ed ha seutizzato il controllo par- 
lamentare su questa suministrazione; fut- 


la portata (se 2.) 
11915 ) EE (116) 9 
Alla ricerca dell’ equilibrio di bilancio 


¡“Li Feonomie», Paris, 2) dicembre 1951). 
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Nella preparazione del bilancio preventivo 

il governo francese ha incontrato aleune 
serie difficoltà riguardo al settore della di- 
fesa. In base alla politica decies dali’ as- 
semblea delle nazioni aderenti al Patto 
Atlantico, le spese por la difpsa della Pran- 
cía saranno in parte finanziate dai paesi 
Alleati, particolarmente dagli Stati Uniti. 
Le difficoltà sorgono dal fatto che il governo 
francese non conosce ancora l'ammontare 
atte della partecipazione straniera. Dando 
a quest ultima un valore probabile, il Mi- 
nistero delle Finanze ha fissato a 955 mi- 
liardi di franchi la parte di spese militari 
che sarà 2 carico del bilancio nazionale. Il 
progetto di legge sulle previsioni generali 
per il bilaneio del 192 contiene i seguenti 
dati: spese civili, 1528 miliardi; spese mi- 
literi, 955 miliardi (provrisorio); investi- 
menti, 192 miliardi; anticipi della Teso- 
reria, 25 miliardi; totale 3370 miliardi di 
franchi. La cifra relativa alle entrate pre 
viste è così ripartita: entrate di bilancio, 
2.500 miliardi; controvalore dell ziuto eco- 
mico americano, 70 miliardi; mutui ed en- 
trate della Tesoreria. 400 miliardi. Circa 
le entrate di bilaneio, il Ministero delle Fi- 
nanze valuta a 2600 miliardi di franchi la 
cifra ottenibile di imposte e tasse, se verrà 
mantenuía in atto la politica fiscale del 1951. 
Essendo stato proposto un alleggerimento 
delle imposte, che diminuirà le entrate di 
5% miliardi, la cifra che il governo dovrà 
ottenere con nuove imposizioni è di 356 mi- 
liardi di franchi. In totale, il gettito fiscale 
lementare raggiungerà i 300 miliardi, 
cioe 1° 115%, del rolume anteriore, che è già 
considerevolmente ingente. Le previsioni 
cirea la possibilità di ottenere dal risparmio 
la sottoserizione di 400 miliardi di prestiti 
a lungo termine è alquante incerta; anche 
nel 1952 V ammontare del debito fluttuante 
& quindi destinato ad essere fortemente 
aumentato. (3e P.) 


VIL - Scamzi cos L’EsTERO - BiLascia 
DEI PAGAMENTI - PROBLEMI VALUTAEL 


(1916) EE (123) 51 
Lacxozisa L. i, L'industria turistica e 
la guerra fredda («Berne de Tourisme», 

Berna, luglio-settembre 1951), 

Il turismo ha dato, in questo dopoguerra, 
un noterole contribute alla ricostruzione 
sceonomiea e 2] ritorno alla normalità degli 
scambi internazionali. Tuttavia lo sviluppo 
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dell’ industria turistica è stato ostacolato da 
una serie di limitazioni e dalla tendenza di 
parecchi governi a relegare il settore turi- 
stico ad un grado assai basso nella scala 
delle attività industriali. L'attuale politica 
di riarmo impone restrizioni sempre più se- 
vere alla produzione di beni di consumo e 
all'investimento di capitali di fronte alla 
penuria di materie prime. L’ industria tu- 
ristica, però, non assorbe materie prime, 
come lana, zolfo, carbone, acciaio ece., poichè 
è sopratutto uno scambio di servizi; nè può 
ostacolare il riarmo dal punto di vista della 
mano d’opera, in quanto il personale in 
essa impiegato è costituito in larga misura 
da prestatori d’opera stagionali e da ele- 
menti femminili che compiono un lavoro 
saltuario. Ad un’epoca in cui le materie 
prime scarseggiano è essenziale, per i paesi 
di grande importazione, la trasformazione 
delle proprie risorse in beni e servizi che 
forniscano il massimo profitto. Le attrezza- 
ture turistiche — alberghi, ristoranti, tra- 
sporti ferroviari e aerei interni, ecc. — pos- 
sono essere considerate, come già avviene 
in Inghilterra, parte dell'equipaggiamento 
della difesa nazionale: i trasporti e gli al- 
loggi sono infatti essenziali per facilitare i 
movimenti delle truppe e i servizi pubblici 
di emergenza. Il turismo costituisce, inoltre, 
un fattore favorevole alla soluzione del pro- 
blema dell’inflazione. In effetti, esso è il 
baluardo economico e il meccanismo di di- 
fesa con i quali il mondo occidentale com- 
batte la guerra fredda. (M. P.) 


(1917) EE (221) 46 

Commercio estero dell’ India (« The Hyde- 
rabad Government Bulletin on Economie 
Affairs», Hyderabad, agosto 1951). 


Il commercio estero dell'India ha fatto 
registrare nel 1950-51 un saldo favorevole 
di 210 milioni di rupie in confronto ad un 
deficit di 750 milioni di rupie nel 1949-50. 
Nel periodo 1 aprile 1950-31 marzo 1951 
le esportazioni dell’ India sono ascese a 
5860 milioni di rupie; le importazioni a 
5650 milioni di rupie. Il maggior impor- 
tatore dall' India è stato il Regno Unito con 
un valore di 1800 milioni di rupie. Seguono 
gli Stati Uniti con 1060 milioni di rupie, 
Singapore e l' Australia. L'Inghilterra è stata 
anche il maggior fornitore dell' India con un 
valore di 1230 milioni di rupie. Le impor- 
tazioni degli Stati Uniti sono ascese a 1160 
milioni di rupie; seguono poi l’Iran e l’Au- 


stralia. Le maggiori esportazioni sono state? 
manufatti e filati di cotone, 1340 milioni 
di rupie. Fra le importazioni il primo posto 
è occupato dal cotone greggio e cascami 
con 1000 milioni di rupie, il secondo dai 
macchinari con 840 milioni di rupie. (v. 8.) 


(1918) EE (0) 1 

HALME V., Sul moltiplicatore del commercio 
estero («Kansantaloudellinen Aikakau- 
skirja », Helsinki, III Nide 1951). 


Il metodo del moltiplicatore non può rag- 
giungere, in relazione al commercio estero, 
gli stessi fini pratici che ottiene nel campo 
della finanza pubblica, dato che le espor- 
tazioni non possono essere facilmente incre- 
mentate mediante una politica unilaterale, 
specialmente in periodi di depressione, 
quando vi sia una forte concorrenza fra i 
paesi per aumentare le esportazioni. Il van- 
taggio dell’analisi multipla del commercio 
estero risiede principalmente nell’ aiuto che 
essa offre ponendo in rilievo i fattori pre- 
minenti, che esercitano un’influenza sullo 
sviluppo degli scambi commerciali e il rap- 
‘porto fra essi esistente. La difficoltà mag- 
giore nella costruzione di un moltiplicatore 
del commercio estero è costituita dalla ne- 
cessità di semplificare le condizioni al punto 
da renderle assai discoste dalla realtà; al- 
trimenti l'equazione sarebbe assai complessa 
e irriducibile. (M. P.) 


(1919) EE (111) 52 
La nuova crisi dei pugamenti (« The Ban- 
ker», London, novembre 1951). 


Il peggioramento verificatosi nell' ultimo 
mese nelle vicende internazionali dell’area 
della sterlina ha sorpassato anche le previ- 
sioni più pessimistiche. Nel terzo trimestre 
dell’anno il deficit netto in oro e dollari è 
asceso a 638 milioni di dollari in confronto 
ad eccedenze di 360 e 34 milioni di dollari 
rispettivamente nel primo e nel secondo tri- 
mestre. Tale deficit è maggiore di quello 
verificatosi nel secondo trimestre del 1949 
quando era in atto la regressione dell’ eco- 
nomia americana e quando l’ondata specu- 
lativa presvalutazione operante contro la 
sterlina cresceva rapidamente. L'andamento 
dell'ultimo trimestre è dovuto in parte a 
forze stagionali, ma il Cancelliere ha ad- 
dotto anche dei «fattori normali» che « per- 
dureranno per un certo tempo». In primo 
luogo la necessità di dollari per acquistare 
il petrolio che rimpiazzi le forniture venute 
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a mancare con la controversia persiana. 
L'indebitamento della Gran Bretagna con 
il resto del mondo (escluse le organizzazioni 
non territoriali come Fondo Monetario e 
Banca Internazionale) é aumentato nella 
prima metá del 1951 di 425 milioni di ster- 
line raggiungendo i 4.168 milioni di sterline. 
Le statistiche rivelano che l’area della ster- 
lina si trova giá nelle strette di un' altra 
maggiore crisi dei pagamenti. (v. 8.) 


(1920) EE (111) 52 

Un nuove «approach» al problema della 
sterlina ? («The Statist International 
Banking Supplement», London, 24 no- 
vembre 1951). 


Nel 1945 gli esperti americani e britan- 
nici, riunitisi a Washington per studiare 
le possibilitá e le giustifieazioni di un even- 
tuale prestito alla Gran Bretagna, afferma- 
rono che sarebbero stati necessari almeno 
<inque anni perché il paese potesse raggiun- 
gere l'equilibrio economico mediante una 
sufficiente espansione del suo commercio 
con l'estero. La fine del periodo transizio- 
nale 6 coincisa con il virtuale raggiungi- 
mento dello scopo. Elaborando i dati dispo- 
nibili per il periodo attuale e confrontandoli 
.con quelli del periodo prebellico, si rileva 
infatti che le importazioni britanniche non 
hanno superato il livello del 1938, mentre 
le esportazioni hanno sorpassato tale livello 
del 70-75 Y, . Ciononostante, l’ auspicato 
equilibrio economico è ancora un utopia. 
La crisi ricorrente nella bilancia dei paga- 
menti britannica sembra divenuta un fattore 
« permanente » della vita economica del 
paese. Se si considerano le crisi postbelliche 
del 1945, del 1947, del 1949, del 1951, si 
può osservare che, eccettuata la crisi «di 
convertibilità » del 1947, le altre furono 
aggravate da fattori esogeni non controlla- 
bili da parte degli organismi ufficiali. La 
crisi del 1949 fu dovuta in gran parte ad 
un elemento comune alla crisi odierna: l’at- 
teggiamento temporeggiatore assunto dal 
Governo britannico. Era infatti chiaro fin 
dallo scorso anno che, ove non si fosse pro- 
vocato un adeguamento de) valore di scambio 
della sterlina al fine di realizzare un migliore 
equilibrio tra prezzi delle importazioni e 
prezzi delle esportazioni, il progressivo dete- 
rioramento della ragione di scambio avrebbe 
condotto l'economia del paese ad una nuova 
erisi. Il Governo non ha saputo agire allora: 
non è però ancora troppo tardi per farlo. 


Occorre in primo luogo che la politica eco- 
nomica britannica divenga più flessibile, e 
che si crei une più stretta collaborazione, 
formale e sostanziale, fra i paesi dell'area 
della sterlina. Si ricordi che la posizione 
dell'Area è fondamentalmente mutata dopo 
la guerra: è quindi necessario che il prin- 
cipio del «dollar pool» venga riesaminato 
e più chiaramente definito. Soprattutto, oc- 
corre che in Gran Bretagna ci si renda conto 
della diminuita importanza internazionale 
del paese. E, quale che sia la via scelta 
dalle autorità competenti per sanare la crisi, 
sarà utile insistere presso gli U.S. A. per 
una rivalutazione dell’ oro. (R. V.) 


(1921) (PE) (136) 46 

BERMUDEZ A., Il controllo delle divise in 
Spagna («Société Belge d' Etudes et d’ Ex- 
pansion - Bulletin biméstriel », Liége, no- 
vembre-dicembre 1951). 


Dopo la prima guerra mondiale il Governo 
spagnolo, per fronteggiare la «fuga» di 
capitali e l aumento dell’ offerta di pesetas 
sul mercato valutario, creò il « Comitato di 
Ispezione delle Valute». Il funzionamento 
di tale ufficio laseiò molto a desiderare. Il 
vero e proprio controllo delle valute si ebbe 
solo nel 1930, col nuovo « Centro Ufficiale 
di Contrattazione Monetaria », che assorbì 
gli organismi preesistenti. Suo compito fu 
quello di fornire la valuta necessaria alle 
importazioni, valuta tratta dai proventi delle 
esportazioni. Il tasso di cambio della peseta 
risultante nel mercato internazionale corri- 
spondeva quindi esattamente a quello pubbli- 
cato giornalmente a Madrid. In un primo 
tempo, la consegna della valuta richiesta 
per l'importazione avvenne automatica- 
mente: a poco a poco, però, l’automatismo 
cessò, furono necessarie autorizzazioni e pre- 
sero a verificarsi sensibili ritardi nei paga- 
menti. Nel 1936, in piena guerra civile, 
mentre il Centro ufficiale continuava a fun- 
zionare a Madrid, a Valenza e a Barcellona, 
fu creato a Burgos il « Comitato della valuta 
estera ». Tale Comitato, pressochè sprovvisto 
di fondi e senza intervenire sui mercati stra- 
nieri, riuscì ad ottenere per la peseta nazio- 
nale un cambio più favorevole di quello della 
peseta «rossa». Nel 1939, a guerra finita, 
fu creato l’« Istituto Spagnolo della Valuta 
Estera », alle dipendenze del Ministero del 
Commercio. L'Istituto si è trovato di fronte 
alla totale scomparsa delle riserve auree 
della Banca di Spagna; di fronte a ritardi 
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nei pagamenti all'estero per circa cento mi- 
lioni di dollari; di fronte alla necessita di 
rimborsare le obbligazioni-oro della Teso- 
reria, emesse come conseguenza del prece- 
dente controllo valutario. Oggi il Governo 
spagnolo puó essere lieto del suo operato. 
I «ritardi» vengono progressivamente li- 
quidati; le obbligazioni-oro sono già state 
in buona parte rimborsate. Il controllo va- 
lutario è sempre rigidamente in vigore: 
tuttavia, alcuni recenti allentamenti fanno 
sperare in un futuro migliore. (R. V.) 


(1922) EE (114) 52 

Gorpon G., Il surplus del Belgio e à ri- 
medi («The Banker», London, dicembre 
1951). 


Per il mese di ottobre il surplns del 
Belgio nei confronti dei paesi dell’ Unione 
Europea dei Pagamenti è stato ridotto alla 
cifra relativamente modesta di 42,9 milioni 
di dollari. Dal punto di vista belga però 
tale livello è più alto di quello che si era 
sperato. Nel mese di novembre il surplus 
dovrebbe essere contenuto nel limite di 25 
milioni di dollari, e nel limite di 20 milioni 
di dollari nel mese di dicembre, Le relazioni 
del Belgio con l’U.E.P. nei primi 16 mesi 
di funzionamento si possono distinguere in 
3 fasi: 1) Nella prima fase, durata fino al 
novembre 1950, le partite correnti del Belgio 
furono in deficit e i saldi furono usati per 
la restituzione dei crediti arretrati; 2) La 
seconda fase ha visto un deficit dell'Olanda 
dovuto ad acquisti superiori al normale di 
tessili e vestiario, così che, per la fine di 
settembre del 1951, il Belgio aveva sorpas- 
sato la sua quota di credito; 3) Nella terza 
fase, iniziatasi in autunno, si è avuto, con 
il riarmo, l'assegnazione al Belgio di im- 
portanti contratti di forniture specialmente 
da parte della Francia e della Gran Bre- 
tagna. Il Belgio ha però speso tutto 1’ oro 
e i dollari che ha ricevuto dall’ U. E. P.. 
E” per questo che la prima fra le misure 
restrittive prese è stata l'imposizione di li- 
cenze alle importazioni pagabili in dollari. 

(v. 8.) 


(1923) EE (111) 54 

EinziG P., La teoria del cambio a termine 
(« The Financial Times», London, 19 di- 
cembre 1951). 


Nel 1923 Keynes formulò la teoria dei 
« forward rates» (cambi a termine). Secondo 
tale teoria, se in un certo momento i tassi 


di interesse sono più elevati a Londra che 
a Nuova York, il dollaro a termine fa premio 
e l’entità del premio corrisponde, all'incirca, 
alla differenza intercorrente tra i due tassi. 
Lo sfasamento temporale che si verifica nel- 
l'adeguamento dei tassi di cambio ai tassi 
di interesse rende possibile il trasferimento 
di capitali, a scopo di lucro, da un mercato 
all’altro. Una delle cause principali dell’in- 
completo adeguamento (o, anche, del man- 
cato adeguamento) tra i due tassi è costi- 
tuita dalla previsione di una svalutazione 
monetaria. Tale causa ha provocato, sia nel 
1920 che nel 1930, deviazioni molto sensibili 
fra i due tassi, e ciò malgrado la libertà 
dell’ arbitaggio internazionale. Il solo fatto 
che oggi le banche britanniche possano te- 
nere all’estero somme limitatissime a scopo 
di arbitraggio è pertanto suscettibile di 
ostacolare gli effetti equilibratori tra i due 
tassi. Inoltre, la persistente sottovalutazione 
del cambio a termine della sterlina rispetto 
alla parità dei tassi di interesse può indurre 
ad estendere l’uso dei titoli di credito su 
Londra. In date circostanze, il profitto dei 
mutuatari stranieri può divenire maggiore 
delle spese di sconto e di commissione, di 
modo che i mutuatari, in luogo di pagare 
interessi, raccolgono interessi negativi. Que- 
ste anomalie, provocate dall'operatività di 
un sistema di cambi a termine, minacciano 
oggi di aggravarsi più di quanto è avvenuto 
nel periodo intercorrente fra le due guerre. 

(R. v.) 


(1924) EE (111) 54 
Il mercato valutario («The Economist», 
London, 22 dicembre 1951). 


Dopo un intervallo durato più di dodici 
anni, si è riaperto a Londra un attivo mer- 
cato valutario. La Banca d'Inghilterra ha 
cessato di quotare ufficialmente le valute a 
termine. Le banche autorizzate possono con- 
trattare sul mercato a termine in base ai 
nuovi tassi, determinati dal livello della 
domanda e dell’offerta. Non si può affermare 
che il mercato di Londra sia immune da 
operazioni speculative. Esso sentirà, infatti, 
gli effetti dei movimenti speculativi deter- 
minatisi negli altri mercati. Tuttavia, la 
flessibilità delle contrattazioni favorirà in- 
dubbiamente il ritorno all' equilibrio dei 
pagamenti internazionali. Si noti, peraltro, 
che il rigoroso sistema di controllo tuttora 
vigente in Gran Bretagna non permette 
operazioni di arbitraggio basate sulla diffe- 
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renza dei tassi di inter.sse praticati a Londra 
e a New York (ad esempio, i titoli pubblici 
a tre mesi fruttano 1%/, Y, a New York e 
meno dell'1 Y, a Londra). La seconda «ri- 
voluzione» verificatasi ultimamente a Londra 
riguarda i cambi a pronti. La Banca di In- 
ghilterra ha esteso il divario esistente tra 
i tassi ufficiali di acquisto e quelli di ven- 
dita relativi a determinate valute, tra cui 
le tre corone scandinave. Le banche auto- 
rizzate possono contrattare in proprio conto, 
ma i tassi da esse praticati debbono rien- 
trare nello «spread» delle quotazioni uffi- 
ciali. La ricostituzione del mercato valutario 
britannico costituisce un lento ma signifi- 
cativo passo verso la normalità. Essa implica 
la soluzione di complessi problemi, tra i 
quali la creazione di agenti di cambio ve- 
ramente abili ed il mutamento della strut- 
tura tecnica del controllo valutario. Ma 
soprattutto, per un effettivo funzionamento 
del sistema, bisognerà favorire l'aumento 
dei fondi in valuta che le banche britanniche 
possiedono all’estero, abolendo le norme 
troppo rigide che minacciano di compro- 
mettere, con il mercato valutario, la bilancia 
dei pagamenti britannica. (AVO) 


(1925) EE (136) 51 
Il turismo come fonte di valute forti («El 
Economista », Madrid, 29 dicembre 1951). 


Gli stranieri che hanno visitato la Spagna 
nel 1950 ascendono a 749.544 unità. Quelli 
di nazionalità francese e italiana rappre- 
sentano praticamente il 50 Y, del totale, e 
se a questi si aggiungono i portoghesi e gli 
inglesi si giunge nel complesso a quasi il 
75 Y. Affinchè il traffico turistico risulti 
realmente vantaggioso all'economia del paese 
deve procurare valuta forte per equilibrare 
la bilancia dei pagamenti. A tal fine bi- 
sogna analizzare: 1) la clientela che inte- 
ressa all'industria turistica spagnola per 
dirigere verso di essa la propaganda, 2) le 
attrattive e le comodità che è possibile of- 
frirle, 3) i requisiti dei paesi concorrenti in 
questo campo. (V. 8.) 


(1926) EE (317) 52 

Læerrx-Ross F., Sviluppi finanziari ed eco- 
nomici in Egitto («International Affairs», 
‘London, gennaio 1952). 


Il secondo conflitto mondiale ha lasciato 
l'Egitto in preda all'inflazione. Durante la 
guerra le importazioni di beni atti a favo- 
rire il consumo civile sono state notevol- 
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mente ridotte, mentre |’ Esercito britannico 
ha immesso forti somme in circolazione. 
Come risultato, alla fine del conflitto il 
paese possedeva rilevanti «sterling ba- 
lances », ma il suo equipaggiamento era 
ridotto, per mancata manutenzione, in con- 
dizioni precarie. Ciò spiega il forte deficit 
accumulatosi nella bilancia commerciale 
egiziana durante gli anni post bellici: 
135 milioni di sterline eg. per gli anni 
1946-47-48-49-50. La bilancia dei pagamenti 
è stata, per contro, più favorevole al paese. 
Al dicembre 1950 essa presentava infatti 
un deficit di circa 20 milioni di sterline 
(deficit corrispondente della bilancia com- 
merciale in tale epoca, 37 milioni di sterline). 
La causa fondamentale di ciò è costituita 
dalle sensibili entrate invisibili della bi- 
lancia dei pagamenti egiziana, entrate pro- 
venienti dai diritti di passaggio del Canale 
di Suez e dalle spese dell’Esercito britan- 
nico. Dal punto di vista finanziario, l'Egitto 
dispone di forti riserve in oro, dollari e 
sterline: queste ultime, tuttavia, sono di 
dubbia utilizzazione, data la decisione presa 
dal Governo britannico, dopo l’uscita del 
paese dall’area della sterlina, di « conge- 
lare » anche la parte di «sterling balances» 
per le quali era stata promessa la conver- 
tibilità. Il recente accordo stipulato tra i 
due governi (accordo che prevede la graduale 
«liberazione» dei saldi in sterline congelati) 
dovrebbe, però, ridurre l’attrito esistente tra 
Egitto e Gran Bretagna. Il bilancio dello 
Stato egiziano è stato attivo per molti 
anni, tanto da permettere la costituzio- 
ne del « Fondo di Riserva», ammontante 
a 80 milioni di sterline. La situazione sta 
tuttavia cambiando: nel 1949-50 si è avuto 
un deficit di 10 milioni di sterline e si pre- 
vede per il 1951 un disavanzo di 18 milioni. 
Le cause della tendenza all'aumento della 
spesa pubblica sono due: i crescenti im- 
pieghi di carattere «militare» e i programmi 
sociali. Per poter fronteggiare l’aumentata 
spesa il Governo egiziano ha elevato i coef- 
ficienti di tassazione, diretta ed indiretta. 
Tuttavia, è difficile che un paese il cui 
reddito nazionale si aggira sugli 800 milioni 
di sterline ed il cui tasso di riproduzione 
è sensibilmente elevato, possa sopportare un 
onere fiscale che dovrebbe toccare i 200 mi- 
lioni di sterline annue, L'Egitto dovrà quindi 
scegliere tra l'attuazione del programma mi- 
litare e l’attuazione delle riforme sociali. 
Il problema demografico è per l'Egitto, paese 
povero di industrie, un problema di fondo. 
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Per alleviarne le conseguenze sarebbe ne- 
cessario favorire le importazioni di capitali 
e di tecnici stranieri: tuttavia, tale impor- 
tazione potrebbe verificarsi solo gradual- 
mente. Data la rapidità con cui la popola- 
zione egiziana aumenta, il problema sembra 
pressochè insolubile. (R. V.) 


VII[. - PROBLEMI DEI TRASPORTI. 


(1927) EE (164) 49 
POHJANPALO J., I servizi mariitimé di linea 
e il traffico libero («Kansantaloudellinen 
Aikakauskirja », Helsinki, III Nide 1951). 


La prima linea di navigazione regolare 
fu istituita nel 1816 fra New York e Liver- 
pool, ma il vero traffico marittimo di linea 
fra \’ Europa (principalmente l'Inghilterra) 
e i più importanti porti mondiali si sviluppò 
verso il 1870. I servizi regolari rivestono 
oggi un'importanza di gran lunga maggiore 
della navigazione libera, e ciò poichè sono 
più rapidi e sostengono validamente la con- 
correnza. Gli eventi bellici hanno eliminato 
molte rotte e variata la posizione di parecchi 
punti di diramazione delle linee regolari. 
Considerando questo fatto e il forte aumento 
nel tonneliaggio delle petroliere, che costi- 
tuiscono attualmente un quarto del tonnel- 
laggio mercantile complessivo, si può de- 
durre che circa la metà della flotta mer- 
cantile mondiale compie oggi servizi di 
linea. Per la Finlandia la cifra corrispon- 
dente è il 25%, assai modesta rispetto 
ad altri paesi, ad es., Svezia e Norvegia. 
La navigazione di linea deve conformarsi 
alle condizioni dell’ economia mondiale, 
anche se ciò implica numerose difficoltà, 
fra le quali il problema dei costi sociali 
e dell'aumento dei salari. (M. P.) 


(1928) EE (111) 19 

KnowLres K. G. J. C., RoBERTSON D. J., 
I guadagni nelle costruzioni navali («Bul- 
letin of the Oxford University Institute 
of Statistics », Oxford, novembre-dicembre 
1951). 


Nel settore industriale delle costruzioni 
navali come in quello della meccanica esi- 
stono considerevoli differenze fra le tariffe 
di retribuzione oraria e i salari realmente 
percepiti dai lavoratori. In passato, le dif- 
ferenze di guadagno, basato sulla qualifica 
del lavoratore, erano minori di quelle esi- 
stenti per la retribuzione in base a tariffe. 


In media, il guadagno dei lavoratori retri- 
buiti in base ai risultati è generalmente 
superiore a quello dei lavoratori a tempo, 
che, tra l’altro, lavorano un maggior numero 
di ore. Benchè la categoria degli operai 
«semi-specializzati » sia più chiaramente 
definita nell'industria navale che nella mec- 
canica (dove, in effetti, i «semi-specializzati» 
sono pochi) non si è avuta alcuna tendenza 
dei guadagni dei «semi-specializzati» ad 
essere equiparati a quelli degli operai «spe- 
cializzati ». In base all'Accordo del 30 no- 
vembre 1950 è stato fissato a 120 scellini 
settimanali il salario a tempo per lavoro 
qualificato per nuove costruzioni e a 100 
scellini settimanali il salario per lavoro non 
qualificato, sempre per nuove costruzioni; 
per il lavoro di riparazione il salario viene 
aumentato di una quota standard di 3 
scellini. In ogni regione viene compilato 
uno schema dei guadagni nell’ industria 
delle costruzioni navali. Questo schema non 
può esser tenuto in gran conto, date le nu- 
merose differenze nelle ore di lavoro e nella 
proporzione dei lavoratori nelle diverse ca- 
tegorie. (M. P.) 


(1929) (PE) (415) 43 

Beran S., Sovvenzioni e concorrenza come 
fattori della politica dei trasporti aeret 
(« The Journal of Air Law and Com- 
merce », Chicago, inverno 1951). 


La politica nei riguardi dei trasporti aerei 
commerciali deve essere riveduta special- 
mente per quanto concerne le sovvenzioni e 
le limitazioni di concorrenza. Forse, oggi, 
il problema non è di eccessiva concorrenza, 
ma di troppa concorrenza sovvenzionato. 
La libera concorrenza non può riuscire ef- 
ficace fino a che la solvibilità di tutti i 
concorrenti è garantita dallo Stato. Un primo 
passo è in atto: la separazione della sov- 
venzione dal compenso per posta aerea. 
Forse ciò condurrà alla eventuale soluzione 
del problema delle sovvenzioni. Il prossimo 
passo dovrebbe essere il riconoscimento che 
i trasporti aerei non sono il tipo di industria 
che deve essere assoggettato alla tradizio- 
nale regolamentazione usata per le ferrovie 
o servizi di pubblica utilità. La limitazione 
della concorrenza conduce inévitabilmente 
a sostituire i controlli burocratici alla li- 
bertà e iniziativa imprenditoriale. A lungo 
andare ciò può facilmente portare alla so- 
cializzazione. (Vv. 8.) 
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(1930) (PE) (114) 49 

VERNAY M., I premi delgi alla navigazione 
sul Reno («Verkehr », Wien, 15 dicem- 
bre 1951). 


Il carattere di porto di transito per i tra- 
sporti sul Reno dalle proyincie occidentali 
tedesche per i paesi oltremare, e viceversa, 
non è mai stato negato ad Anversa, e fu 
anzi ufficialmente riconosciuto il 3 aprile 
1939, allorchè tra i governi francese, belga 
e olandese venne stipulata una convenzione 
con la quale i tre paesi contraenti ricono- 
scevano ad Anversa il diritto ad una deter- 
minata parte del traffico fluviale. Qualora 
tale partecipazione fosse scesa al disotto 
della quota minima 18-24 per cento, il go- 
verno belga avrebbe potuto valersi del di- 
ritto del conferimento alle società di naviga- 
zione renane di un premio di 3 franchi per 
ogni tonnellata di minerale, e di franchi 2,50 
per ogni tonnellata di fosfati, di cereali, di 
carboni e d’altre merci, trasbordata nei 
porti belgi. L'accordo aveva la durata di 
10 anni, e nel 1949, all’epoca della scadenza, 
il sistema dei premi aveva ancora in Belgio 
applicazione limitata ad un piccolo gruppo 
di merci, ossia si pagava per cereali, se- 
menti e minerali un premio di 4 franchi 
per tonnellata. Fino al principio del 1951 
la situazione poteva ancora considerarsi 
normale, in quanto Anversa manipolava 
ancora in media il 20 per cento del traffico 
via Lobith. Da quella data, però, il movi- 
mento di transito cominciò a svilupparsi 
ad esclusivo vantaggio dei porti olandesi, 
cosicchè automaticamente la quota di An- 
versa prese a diminuire, non solo relativa- 
mente, ma anche in cifre assolute. Per ov- 
viare ai pericoli di tale situazione il Go- 
verno belga fu costretto ad agire ed il 9 
ottobre 1951 tra i competenti ministri belgi 
ed olandesi fu concordato all'Aia l'integrale 
ripristino e l'adeguamento dei premi pagati 
dal Belgio alla navigazione sul Reno «af- 
finchè la quota dei porti belgi al traffico di 
transito renano si mantenga al livello della 
percentuale anteguerra». Si spera che le 
misure intraprese concorreranno a norma- 
lizzare la situazione. Comunque, le autorità 
belghe son decise a ricorrere ad ulteriori 
provvedimenti caso mai l’attuale sistema dei 


premi non desse risultati soddisfacenti. 
(M. I. A.) 


(1931) EE (415) 49 

La navigazione dei « tramps » americani 
(« The Shipping World» London, 19 di- 
cembre 1951). 


Nonostante l'alto livello dei noli, i pro- 
prietari di «tramps» americani sono a ra- 
gione preoecupati circa la loro capacità di 
concorrenza allorchè la situazione si sarà 
normalizzata. Una flotta «tramps» sotto 
bandiera americana è, infatti, un fenomeno 
nuovo, manifestatosi nel periodo di emer- 
genza susseguente alla seconda guerra mon- 
diale. Il « Committee for the Promotion of 
Tramps Shipping», recentemente costituito, 
ha dichiarato che la navigazione «tramp» 
è una delle poche industrie americane, che 
competono direttamente con i concorrenti 
stranieri, senza la protezione di tariffe e 
senza l’aiuto di sussidi ed ha affermato che 
la flotta americana dei «tramps» non è in 
grado di continuare la sua attività senza 
un aiuto, a meno che non si verifichi una 
pausa nel rapido aumento dei costi delle 
operazioni navali. La maggiore differenza 
tra la bandiera americana e le altre bandiere 
è costituita dai salari. In base alle stati- 
stiche comparate si rileva che nel 1947, 
quando il salario base dei marittimi britan- 
nici, a prescindere dall’indennità di servizio 
attivo, era salito a 20 sterline al mese, i 
marittimi americani percepivano 182,85 dol- 
lari. Il salario base americano è attualmente 
di 282,84 dollari, mentre quello inglese è 
attualmente salito a 24 sterline, ossia a 
67,20 dollari all'attuale tasso di cambio. 
E' da presumersi perciò che i proprietari 
di «tramps» americani chiedano protezioni 
e sussidi governativi. (M. P.) 


(1932) EE (116) 49 

La parte degli aiuti alle costruzioni navali 
per il 1952 non sarà fissata prima della 
fine del mese («Journal de la Marine Mar- 
chande », Paris, 3 gennaio 1952). 


Gli schemi riguardanti l'ammontare e le 
modalità di calcolo delle sovvenzioni all’in- 
dustria navale sono pronti presso il Mini- 
stero della Marina mercantile, e saranno 
sottoposti all’esame della commissione inter- 
ministeriale. Il decreto di approvazione per- 
metterà di stabilire l'entità delle sovven- 
zioni da assegnare a ciascuna ordinazione 
di nuove unità navali. La lista delle com- 
messe, per cui sono stati firmati i contratti 
fra armatori e cantieri, comprende fra l’altro: 
1 petroliera da 32.000 tonnellate per conto 
della Cie Auxiliaire de Navigation ai Chan- 
tiers et Ateliers de Saint-Nazaire (Penhoét); 
1 petroliera da 30.000 tonnellate per la Pe- 
trotankers alle Ateliers et Chantiers de 
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France; 2 petroliere da 24.000 tonnellate 
per la Socony Vacuum, di cui una ai can- 
tieri di Penhoët e l'altra agli A.C.F.; inoltre, 
2 petroliere per la Cie Navale des pétroles, 
4 navi da carico per L. Dreyfus et Cie, 
1 nave da carico per l'Union Industrielie 
et Maritime, ecc. La stipulazione di questi 
contratti non include l’assegnazione della 
sovvenzione governativa. Si ritiene che l'am- 
montare complessivo dello stanziamento al- 
industria delle costruzioni navali sarà fis- 
sato entro la fine del mese di gennaio. (M.P.) 


(1933) EE (111) 49 
I profitti di un «tramp» («The Financial 

Times», London, 7 gennaio 1952). 

Il prezzo di una nave di otto anni, tipo 
Liberty (10.000 tonnellate lorde) si aggira 
oggi su Lst. 575.000. Essa fornisce un pro- 
fitto di Lst. 550 al giorno (in navigazione) 
il che, escludendo 6 settimane di permanenza 
in cantiere per riparazioni, ecc., equivale ad 
una rendita giornaliera di 485 sterline. In 
questi ultimi anni i costi di equipaggia- 
mento di una nave sono sensibilmente au- 
mentati. I costi sono così preventivati : spese 
generali (assicurazioni, salari, amministra- 
zione, provviste di bordo, ecc.) Lst. 120; 
perizie (incluse: spese di perizie annuali 
— riparazioni ordinarie — e spese per le 
perizie quadriennali, ecc.) Lst. 50; in totalo 
Lst. 170 giornaliere. 1 salari, che costitui- 
seono pit della metá delle spese generali, 
subiranno — verso la fine del mese in corso — 
un aumento del 109% , che farà salire di 
6 sterline la quota dei costi giornalieri. In 
effetti, peró, i salari, per quanto di ammon- 
tare rilevante, hanno meno importanza, per 
l’armatore, delle spese di perizie e ripara- 
zioni; i primi, infatti, possono essere previsti 
mentre le seconde variano ampiamente se- 
condo la costruzione e l'etá della nave e 
secondo il tempo e il luogo del disarmo. Il 
profitto giornaliero di Lst. 485 deve essere 
diminuito della quota di deperimento che, 
in base alle valutazioni attuali, è di Lst. 
131, più Lst. 6 di spese extra giornaliere. 
Il margine di profitto scende così a Last, 348 
giornaliere, ossia Lst, 126.000 annuali - il 
23% sul capitale impiegato. Occorre, per 
altro, osservare che il 1951 è stato un anno 
particolarmente buono, come dimostrano i 
resoconti annuali delle varie compagnie di 
navigazione, In complesso, non essendo state 
considerate nè l'imposta sul reddito nè 
l'imposta sui profitti, la rendita del 23% 
non può essere ritennta eccessiva. (M. P.) 


IX. - PROBLEMI DEL LAVORO. - POLITICA 80- 
CIALE. - DEMOGRAFIA. 


(1934) EE (114) | 
GoLpscHMIDT P., La denatalità in Belgio 
(«Industrie », Bruxelles, novembre 1951). 


In Belgio la popolazione si rinnova ad 
un ritmo sempre più lento; il numero dei 
giovani economicamente attivi è insuffi- 
ciente a coprire la richiesta di manodopera 
e ciò pregiudica seriamente l’ avvenire del- 
l'industria. La situazione minaccia di esten- 
dere i suoi effetti negativi anche nel campo 
della sicurezza sociale. Gli oneri che questa 
deve sostenere non variano soltanto in rap- 
porto al livello dei salari, ma anche secondo 
l'evolversi dei fattori demografici. Il settore 
delle pensioni, in particolare, diverrà sempre 
più oneroso, dato il progresso della longe- 
vità. In base a dati ufficiali, è stato previ- 
sto che nel 1970 la cifra relativa alla pen- 
sione di un individuo attivo sarà aumentata 
del 50°. Attualmente la voce « pensioni » 
(ivi comprese le pensioni di guerra) grava 
sul bilancio nazionale per complessivi 18 
miliardi di franchi, di cui la metà, circa, 
a carico dello Stato. Una situazione demo- 
grafica analogamente disastrosa è stata sa- 
nata in Francia con l'entrata in vigore del 
«Codice della famiglia» Si tratta, in so- 
stanza, di un aumento degli assegni fami- 
liari, ma soprattutto di quelli per le na- 
scite e della «madre di famiglia». Anche in 
Belgio si potrebbe regolare opportunamente 
il sistema degli assegni familiari senza ren- 
derlo eccessivamente gravoso: 1) riducendo 
la quota degli assegni familiari e anmen- 
tando quella degli assegni per le nascite; 
2) condizionando alla rapidità della succes- 
sione delle nascite la concessione di taluni 
assegni; 3) in base alle possibilità, attuando 
un aumento generale delle quote in vigore; 
4) infine, creando un clima psicologico gra- 
zie al quale i precedenti incoraggiamenti 
di ordine economico trovino completa rea- 
lizzazione. (M. P.) 


(1935) EE (0) 5 

V.G., Dati e fatti ricavati dalla documen- 
tazione dell’ O. I. L. («Vita e pensiero», 
Milano, novembre 1951). 


Il progetto presentato dall'Organizzazione 
Internazionale del Lavoro alla Conferenza 
di Napoli comprendeva anzitutto un piano 
di cinque anni destinato a favorire il tra- 
sporto di 1.700.000 persone dall’ Europa 
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verso i paesi di grande immigrazione. Per 
la realizzazione di questo piano l’I.L.O si 
proponeva di iniziare una triplice attività: 
1) assistenza tecnica, per aiutare i paesi 
nella formazione professionale, nel recluta- 
mento, nella preselezione, ece.; 2) operazioni 
finanziarie tramite un Fondo Internazionale 
di Assistenza agli Emigrati; 3) operazioni 
di trasporto. Di tutto questo ben poco è 
rimasto; alla fine, l’unica proposta concreta 
sarà quella di una norma internazionale per 
l’esame medico dell'emigrante. Riguardo alla 
nociva sovrapopolazione dell’ Europa Occi- 
dentale si hanno i seguenti dati: 1' Austria 
dalla fine della guerra fino ad oggi ha ri- 
cevuto 350.000 rifugiati od espulsi; oggi 
ospita 170.000 persone che sono pronte 
ad emigrare. Il Governo della Repubblica 
Federale di Germania pensa di assorbire 
nella sua economia una parte dei 7.800.000 
rifugiati e di 1.300.000 persone provenienti 
dalla zona orientale, ma giudica necessaria 
un'emigrazione di almeno 1.200.000 unità. 
La Grecia vorrebbe aumentare la sua cifra 
di 10.000 emigranti all'anno; il governo 
olandese ha fissato a 25.000 unità la cifra 
annuale dei suoi emigranti. Il governo ita- 
liano valuta a 3.700.000 il numero dei lavo- 
ratori che la sua economia non può assor- 
bire. A questa situazione europea corri- 
sponde oltre Oceano una domanda così di- 
stribuita: Australia, 150.000 lavoratori qua- 
lificati delle industrie base nel 1951; Ca- 
nadà, quota annua pari a 150.000 unità; 
Argentina e Brasile e quasi tutti i paesi 
dell' America del Sud sono pronti ad acco- 
gliere lavoratori, purchè ricevano un ade- 
guato finanziamento e i lavori da intrapren- 
dere siano utili. Uno stanziamento di 10 
milioni di dollari è stato votato dal Con- 
gresso degli Stati Uniti per aiutare I’ emi- 
grazione europea. Questo fatto unitamente 
alla ferina volontà dei cinque paesi europei 
di emigrazione di assumersi gli oneri re- 
lativi al trasporto e all'insediamento degli 
emigranti fa sperare in una soluzione del 


problema entro la fine del prossimo anno. 
(M. P.) 


(1936) EE (0) 5 

Grireo V., Il problema migratorio, ovvero : 
la legge del più forte (« Vita e pensiero », 
Milano, novembre 1951). 


La Conferenza di Napoli, destinata fin 
dall’inizio ad ottenere scarsi risultati, è 


235 


stata utile, se non altro, come banco di 
prova delle intenzioni europee e transocea- 
niche. I paesi di grande immigrazione, che 
aspettavano sopratutto cospicui finanzia- 
menti per valorizzare le loro ricchezze ver- 
gini, e intendevano ricevere manodopera 
proporzionalmente a questi, erano ben poco 
propensi a sottostare all'ingerenza di un 
organismo internazionale riguardo alla loro 
politica di popolamento; perciò, dopo il 
rifiuto americano, si scagliarono contro il 
progetto dell’ ILO. Questo, in verità, pre- 
sentava alcuni gravi difetti. I governi dei 
paesi d'oltreoceano si preoccupano prima 
dei lavori utili allo sviluppo economico dei 
loro territori e degli investimenti necessari, 
in un secondo tempo della manodopera che 
conviene impiegare; perciò l’ILO, per far si 
che essi accettassero gli aspetti sociali del 
nuovo organismo, avrebbe dovuto presentare 
un quadro non di quanti disoccupati e loro 
familiari potevano lasciare |’ Europa, ma, in 
base a ricerche da effettuarsi in un periodo 
antecedente, di quanti lavoratori occorre- 
vano a ciascun paese per lo svolgimento 
dei lavori più urgenti ed atti ad aumentarne 
la ricchezza. Solo in un secondo tempo 
avrebbe potuto esigere che detti paesi ri- 
cevessero, oltre ai lavoratori, anche i fami- 
liari di essi. Se l'Europa Occidentale non 
trova, in un prossimo futuro, uno sbocco 
in Africa, in Australia o nelle due Americhe 
per la popolazione in eccedenza, essa, pau- 
perizzata, diventerà un’altra Cina. (M. P.) 


(1937) EE (111) 48 

Kyp J. G., Migrazione scozzese verso l’ Est 
(«Eastern World», London, novembre 
1951). 


La tendenza a migrare è insita nella na- 
tura del popolo scozzese. Nella prima metà 
di questo secolo circa 1.100.000 persone 
hanno lasciato la Scozia; attualmente, la 
quota di emigrazione è 18 volte superiore 
a quella dell'Inghilterra e Galles. La mag- 
gior parte degli scozzesi sceglie come nuova 
residenza la zona industriale dell’ Inghil- 
terra oppure le terre d'oltreoceano, ma un 
numero considerevole di essi si dirige verso 
i paesi dell’Est. Gli scozzesi che vanno al- 
l' Ovest sono prevalentemente artigiani, com- 
mercianti o agricoltori, mentre |’ Est attrae 
coloro che hanno acquisito una particolare 
esperienza nel campo amministrativo e si 
sono interessati allo sviluppo economico 
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dei paesi asiatici. Non si hanno dati precisi 
sui movimenti migratori dalla Scozia al- 
l' Asia; il censimento dell' India per il 1931 
registrava, su 100.000 sudditi della Gran 
Bretagna, di cui metà appartenenti all’ eser- 
cito, la presenza di 13.000 scozzesi; nel 1949, 
oltre 1.500 persone provenienti dalla Scozia 
hanno fissato la loro residenza nei paesi 
orientali e nel 1950 la cifra si è mantenuta 
pressochè invariata. L’affluenza è maggiore 
in India, Malacca e Ceylon; seguono Cina, 
Birmania e Giappone. Gli scozzesi in Asia 
svolgono principalmente la loro attività 
nelle seguenti categorie: commercio, finanze, 
assicurazioni. Prendono viva parte alle mis- 
sioni religiose, organizzate dalla Chiesa di 
Scozia. Fra i coltivatori di gomma in Ma- 
lesia molti sono di origine scozzese e lo 
sviluppo dell’ industria della juta in India 
e nel Pakistan è in particolare avvenuto 
ad opera degli scozzesi del distretto di 
Dundee. (M. P.) 


(1938) EE (13) 48 

Dumont R., Le eccedenze demografiche del- 
l’ agricoltura mediterranea. Italia e Spa- 
gna («Population », Paris, ottobre-dicem- 
bre 1951). 


Tenendo conto dei disoccupati parziali e 
della «sotto-occupazione», assai frequente 
nei piccoli poderi, 6 stato calcolato che 
l’Italia agricola occupa circa 2 milioni di 
lavoratori in eccedenza a quelli che potrebbe 
normalmente utilizzare. La stessa cifra si 
registra in Spagna, dove, malgrado una 
densità inferiore e un grado di sviluppo 
tecnico assai arretrato rispetto all'Italia 
Centrale e Settentrionale, la popolazione 
agricola non trova un'oceupazione stabile. 
All'aumento annuale della popolazione — che 
tanto in Italia quanto in Spagna è dell'1 Y, — 
non sembra corrispondere una maggiore 
offerta di impiego produttivo. Tale grave 
situazione non si limita a questi due paesi, 
Dal periodo 1900-1914 la produzione cerea- 
licola dell’ Algeria non ha più subito alcuna 
variazione in aumento, mentre il numero 
degli abitanti è più che raddoppiato. Nella 
Francia meridionale la situazione è migliore; 
mentre nella vega di Granada vengono oc- 
cupati 2 uomini per ettaro e nella huerta 
della Murcia 3 uomini per ettaro, nella 
bassa valle della Duranza e nella zona or- 
tense del Contado Venessino viene occupato 
soltanto un uomo per ettaro e anche meno. 


Tuttavia, a prescindere dalle aziende agri- 
cole della Bretagna e alto-alpine, suddivise 
in misura eccessiva, la viticoltura nella 
Linguadoca presenta un fenomeno di ms- 
crofondia allarmante, cioè la superficie di 
ciascun fondo non è sufficiente ad assicu- 
rare il lavoro a tutti i membri della fami- 
glia occupante. L'agricoltura dei paesi del 
Mediterraneo richiede urgentemente l'ap- 
plicazione di un triplice sistema atto ad 
eliminare la pericolosa sovrapopolazione: 
l’industrializzazione (specialmente in Spa- 
gna), l'emigrazione e il controllo delle na- 
scite (specialmente in Italia). (M. P.) 


(1939) EE (0) 5 
Ferrière S., 11 ruolo delle organizzazioni 
non governative nell’ assistenza ai mi- 
granti (« Revue Internationale du Tra- 
vail», Genève, novembre-dicembre 1951). 


Il campo di azione delle organizzazioni 
non governative, interessate ai problemi 
migratori, è considerevolmente vasto. La 
loro molteplice attività è volta a due prin- 
cipali fini: assistenza diretta e immediata 
agli emigranti e studi e indagini di carat- 
tere generale per facilitare l’attuazione 
della politica migratoria, mentre i problemi 
generali e l’organizzazione dei movimenti 
sono lasciati alla competenza degli enti 
governativi. Un’ulteriore estensione dei com- 
piti di tali organizzazioni potrebbe essere 
attuata nel campo consultivo. Le orga- 
nizzazioni- non governative, peraltro, sono 
pronte ad assumere qualsiasi altro impegno 
venga loro affidato da parte delle autorità 
dello Stato; potrebbero assai agevolmente 
curare i servizi di raccolta e smistamento, 
mettere esperti e tecnici a disposizione 
dei paesi che ne sollecitano |’ intervento, 
fornire informazioni in collegamento con 
gli organi ufficiali. In definitiva, gli organi 
non governativi sono disposti a collaborare 
allo sforzo internazionale in materia di 
migrazioni, in misura, però, che non limiti 
la loro libertà d’azione tradizionale, mi- 
gliore garanzia al dinamismo e all’ eflicien- 
za che le caratterizza. (M. P.) 


(1940) EE (131) 48 
Rivendicazioni inascoltate. I dannati del 
Belgio («Bollettino quindicinale della 
emigrazione», Milano, 10 dicembre 1951). 
Il problema delle durissime condizioni di 
lavoro dei minatori italiani in Belgio è 
stato ripetutamente discusso. Purtroppo, re- 
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clami proteste e invocazioni non hanno 
avuto alcuna risposta da parte di coloro 
che avevano il dovere di indagare e di prov- 
vedere. All’inizio del 1950 i datori di la- 
voro belgi dichiararono che non avevano 
bisogno di minatori e l'emigrazione fu so- 
spesa per tutto l’anno. Quando sorsero le pri- 
me voci di nuove offerte di lavoro, il Sole 
d” Italia di Bruxelles e i sindacati cristiani 
e socialisti invocarono che il governo ita- 
liano, prima di autorizzare nuovi recluta- 
menti di minatori in Italia, migliorasse gli 
esistenti accordi emigratori e si interessasse 
che fossero adempiuti gli impegni assunti 
dai datori di lavoro e che venissero risa- 
nate le condizioni di vita inumane, che vi- 
gono nelle miniere. Anche questo appello 
è rimasto inascoltato e all’inizio dell’anno 
ben 20 mila minatori nuovi sono stati av- 
viati laggiù. A parte il lato morale della 
questione (basti dire che la maggior parte 
di essi viene sistemata in ex campi di con- 
centramento per prigionieri di guerra), nel 
campo strettamente sociale ed economico la 
situazione presenta parecchi punti oscuri. 
Un minatore italiano frutta al proprietario 
della miniera presso la quale lavora almeno 
390 mila lire al mese. In questi giorni è 
stato richiesto dal Belgio alle nostre auto- 
rità un nuovo contingente di 17 mila mi- 
natori. Si ignora se e quali interventi vi 
siano stati da parte del governo italiano; 
tuttavia è noto che la scarsa civiltà di cui 
dà prova il Belgio in materia di immigra- 
zione consente agli esosi datori di lavoro 
di continuare a curare unicamente i propri 
interessi. (M. P.) 


(1941) EE (0) 5 

La conferenza di Bruxelles («Bollettino 
quindicinale dell'emigrazione», Milano, 
10 dicembre 1951). 


La conferenza di Bruxelles dovrebbe rea- 
lizzare la costituzione di un’organizzazione 
provvisoria presieduta da un consiglio com- 
posto dai rappresentanti dei governi par- 
tecipanti, con un direttore ed un sufficiente 
personale, ed una struttura amministrativa 
capace di fornire, al più basso costo possl- 
bile, un efficiente meccanismo per quel nu- 
mero sostanziale di emigranti potenziali che 
altrimenti sarebbe incapace di trasferirsi 
all’estero. Sulla base dell’ esperienza pratica 
acquisita dall'I. R. O. viene proposto un 
programma per il primo anno che compren- 
derebbe l'espatrio di 115.000 emigranti e 


profughi così suddivisi: Germania 55.000, 
Italia e Trieste 35.000, Austria 15.000, Olan- 
da 6.000, Grecia 4.000. I progettati paesi di 
destinazione dovrebbero essere il Canadà 
con 40.000 immigranti, gli Stati Uniti con 
25.000, 1 Australia con 25.000, 1’ America 
Latina con 23.000 e la Nuova Zelanda con 
2.000. Si ritiene che il movimento di questi 
115.000 emigranti implicherebbe la spesa 
amministrativa di 3 milioni di dollari, men- 
tre 31 milioni di dollari verrebbero assor- 
biti dalle spese operative. Occorrerà evitare 
che una corrente d’emigrazione integrativa 
sia poi in pratica semplicemente sostitutiva 
delle correnti normali. (V. 8.) 


(1942) EE (131) 48 
DomineDò F. M., L'emigrazione («Il Po- 
polo », Milano, 12 gennaio 1952). 


Nel 1951 l'emigrazione transoceanica ha 
dato le seguenti cifre: 132.500 unita partenti, 
26.500 unitá rientranti: netto, 106.000 emi- 
granti. L'emigrazione europea da in cifraton- 
da 48.200 unità partenti, 9.100 unitàrientranti 
con un netto di 39.100 emigranti stabilizzati. 
In totale 145.000 emigranti rispetto a 133,304 
nel 1950. Aggiungendo, inoltre, la partenza 
di 15.000 rifugiati, si ha un complesso di 
200.000 partenze organizzate dall' Italia. Il 
flusso delle rimesse (trasferimenti ufficiali 
e non ufficiali) ha raggiunto l’ ammontare 
di 105 milioni di dollari. Queste cifre indi- 
cano chiaramente che l’Italia mira oggi ad 
una politica emigratoria, organicamente 
intesa; a tale scopo si rinnovano strutture 
e funzioni. L'Istituto di credito del lavoro 
italiano all'estero (I. C. L. E.) in esecuzione 
di apposita legge, é stato rinnovato negli 
statuti e nei mezzi; usufruisce cosi dei fon- 
di di provonienza ECA (10 milioni di dol- 
lari) e di quelli per l'assistenza tecnica 
(1.300.000 dollari). Un disegno di legge, ela- 
borato presso i Ministeri degli Esteri e del 
Lavoro in collaborazione con il Ministero 
del Tesoro e la Presidenza del Consiglio, 
disciplinerà organicamente tutti i relativi 
servizi, istituendo un Consiglio superiore 
dell'emigrazione. Le funzioni dei vari orga- 
nismi interessati saranno riordinate sia ri- 
guardo alle forme di emigrazione spontanea, 
sia a quelle di emigrazione organizzata. 
Al momento attnale due esigenze appaiono 
dominanti : 1) un piano di ulteriori inve- 
stimenti migratori; 2) il riconoscimento, da 
parte dei nostri alleati, che il lavoro ita- 
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liano rappresenta veramente la «risorsa» 
del paese quale contributo alla solidarietà 
europea e atlantica, in ispecie statunitense. 

(M. P.) 


(1943) (PE) (116) 20 
Salario minimo e scala mobile («Le Mon- 
de», Paris, 27 gennaio 1952). 


Il salario minimo garantito 6 stato fis- 
sato, 18 settembre scorso, a 100 franchi 
l'ora, con un aumento, rispetto alla cifra 
del mese di marzo, del 15 Y, circa. L'indice 
del costo della vita 6 salito, invece, del 
6,1%, fra marzo e agosto e del 7,6%, fra 
marzo e settembre. E’ evidente che il go- 
verno ha voluto creare un «margine di si- 
curezza», precorrendo l’aumento dei prezzi 
previsto per i mesi successivi, in modo da evi- 
tare all'economia i disagi di frequenti scosse. 
Tuttavia, la sollecitudine con la quale la 
commissione del lavoro dell’ Assemblea na- 
zionale prepara il rialzo dei salari e l’isti- 
tuzione di una scala mobile dà adito a 
timori non del tutto infondati. La Francia 
vive oggi in un'atmosfera di inflazione, 
sotto la minaccia del continuo aumento dei 
prezzi; si parla di svalutazione della mo- 
neta. E' quindi logico che lo Stato si af- 
fretti ad adottare le misure necessarie a 
proteggere i salari dagli effetti di tale si- 
tuazione. In base alle dichiarazioni del mi- 
nistro Faure, si presume che verrà istituita 
la scala mobile con applicazione ritardata : 
ossia, il livello del salario minimo sarà au- 
mentato solo dopo un certo periodo di tempo 
(ad esempio, un mese), durante il quale il 
governo dovrà esaminare la congiuntura e 
agire sui prezzi. (M. P.) 


X. - SITUAZIONE ECONOMICA DEI VARI PAESI. 


(1944) EE (221) 60 
SHARMA K. K., Il primo piano quinquennale 
per l’India («The Indian Journal of 
Commerce», Allahabad, settembre 1951). 


Il piano è stato pubblicato nel luglio 1951 
ed è diviso in tre parti. La prima parte 
fornisce un chiaro esame della situazione 
economica ed espone la politica relativa a 
diversi importanti problemi (pressione de- 
mografica, prezzi, controlli, ecc.). La seconda 
parte espone i dettagli del piano e fissa gli 
obbiettivi della produzione agricola e indu- 
striale. La terza parte concerne problemi di 
politica e di amministrazione. Sotto molti 


aspetti il piano è realistico. Ma sembra un 
po’ debole nel settore industriale. Esso lascia 
molta libertà all'iniziativa privata. Il set- 
tore industriale dovrebbe disporre di mag- 
giori mezzi finanziari e si dovrebbero creare 
le condizioni in cui l’impresa privata possa 
operare soddisfacentemente. La politica fi- 
scale dovrebbe essere riveduta e si dovrebbe 
fare in modo che i prodotti privati possano 
essere reinvestiti nell’industria. (v. 8.) 


(1945) EE (161) 3 

Dueuinov A., Jl reddito nazionale del- 
l'URSS e l' aumento del benessere det 
lavoratori (« Planovoe Chozjajstvo », 
Moskva, N. 3, 1951). 


Le leggi principali della riproduzione al- 
largata socialista sono |’ incremento costante 
delle forze produttive e l’elevamento del 
livello materiale e culturale di vita dei la- 
voratori. L'indice generalizzatore che ca- 
ratterizza queste leggi è rappresentato dal- 
l’incessante potenziamento del reddito na- 
zionale sovietico. Nel 1940, alla vigilia della 
seconda guerra mondiale, il reddito nazio- 
nale dell URSS ascendeva — ai prezzi del 
1926/27 — a 128,3 miliardi di rubli, ossia 
risultava sestuplicato rispetto all’ammon- 
tare del 1913. Nel 1950, in conseguenza 
dell'espansione economica postbellica, il 
reddito nazionale sovietico giunse a supe- 
rare del 64 per cento il livello anteguerra, 
sorpassando, così, del 26 per cento le stesse 
quote fissate dal piano quinquennale. Il 
reddito nazionale si suddivide in fondo di 
consumo e in fondo di accumulazione. Nel 
1950 — ultimo anno del quinquennio eco- 
nomico postbellico — circa tre quarti del 
reddito nazionale dell’ URSS (74 per cento) 
vennero utilizzati per soddisfare le necessità 
culturali e materiali della popolazione. Il 
resto — 26 per cento — rimase a disposi- 
zione dello Stato, delle aziende agrarie col- 
lettivizzate e delle organizzazioni coopera- 
tive per l'allargamento della produzione 
nelle città e nelle campagne e per le altre 
necessità statali e sociali. L’ elevamento del 
benessere materiale della popolazione sovie- 
tica, conseguente dell'incremento del red- 
dito nazionale, si espresse nell’aumento sia 
delle retribuzioni monetaria e reale del la- 
voro che dei redditi dei contadini. L'am- 
montare complessivo dei redditi degli operai, 
degli impiegati e dei contadini sorpassò nel 
1950 — a prezzi comparati — del 62 per 
cento la somma dei redditi dell’anno ante- 
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guerra 1940. L’incremento dei redditi porta 
all'aumento del consumo e quindi all'al- 
largamento della circolazione mercantile. 
Nel 1950, attraverso la rete del commercio 
statale e di quello cooperativo vennero — a 
prezzi comparati — vendute alla popola- 
zione sovietica merci in ragione del 30 per 
cento in più che nel 1949: ossia, 27 per cento 
in più di derrate e 35 per cento di manu- 
fatti. Rispetto all anno anteguerra 1940, la 
vendita di merci alla popolazione — pre- 
scindendo dai prodotti delle risorse locali — 
risultd nel 1950 specificatamente aumentata 
in ragione delle seguenti percentuali: carne 
e prodotti di macellazione — 38 per cento, 
prodotti ittici — 51, burro — 59, olio vege- 
tale ed altri grassi — 67, zucchero — 33, 
cotonate, lanerie, tessuti di seta e di lino 
— 47 per cento. (M. 1. A.) 


(1946) EE (161) 60 

1 risultati di attuazione del Piano di svi- 
luppo dell’ economia nazionale dell URSS 
nel III trimestre del 1951 («Isviestija», 
Moskva, 25 ottobre 1951). 


Tl piano della produzione industriale com- 
plessiva è stato nel III trimestre del 1951 
realizzato dall' URSS nella misura del 103 
per cento. Le imprese industriali della mag- 
gior parte dei ministeri hanno sorpassato le 
quote prestabilite. Il piano trimestrale non 
è stato invece attuato dai seguenti mini- 
steri : Industria dei mezzi di comunicazione, 
Costruzione macchine pesanti, Industria 
automobilistica e dei trattori, Costruzione 
macchine utensili, Costruzione macchine da 
trasporto, Industria forestale dell’ URSS, 
Coltura del cotone. Rispetto al III trimestre 
del 1950 la produzione industriale comples- 
siva dell URSS è aumentata del 15 per 
cento; la produttività degli operai dell’in- 
dustria è ulteriormente salita del 9 per cento. 
Nell’agricoltura fervono i lavori di comple- 
tamento della raccolta delle messi. Le se- 
mine dei vernini, particolarmente quelle del 
frumento sono state, rispetto all'anno scorso, 
notevolmente incrementate. L'ulteriore af- 
flusso di macchinario agricolo ha permesso 
alle Stazioni di macchine e trattori di ef- 
fettuare nel 1951 lavori campestri nella mi- 
sura del 20 per cento in più riBpetto a 
quelli eseguiti nel corrispondente periodo 
del 1950. Il patrimonio zootecnico dei kol- 
choz e dei sovchoz è rispettivamente aumen- 
tato nel corso del periodo I ottobre 1950- 
I ottobre 1951, secondo la seguente specifi- 
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cazione: bovini: 13-15 per cento; suini: 
27-16; ovini e caprini: 7-8; equini: 9-15 
per cento. Il patrimonio dei volatili da cor- 
tile è rispettivamente aumentato nella mi- 
sura dell'11 e del 37 per cento. Nell'ambito 
del commercio interno le vendite di pro- 
dotti alla popolazione sono aumentate, nei 
settori di Stato e cooperativo, del 13 per 
cento (a prezzi comparati) rispetto al III 
trimestre del 1950. Lo spaccio dei prodotti 
dell'agricoltura ha registrato sui mercati 
kolchoziani un incremento notevole. (M.L.A.) 


(1947) EE (221) 62 

Problemi economici dell' India e del Pa- 
kistan (« Monthly Review - The Bank of 
Nova Scotia», Toronto, ottobre-novem- 
bre 1951). 


Il 70% dei 430 milioni di abitanti del- 
l’India e del Pakistan dipende ancora di- 
rettamente dall'agricoltura e il tipo carat- 
teristico di unitá sociale é ancora il tradi- 
zionale villaggio contadino. Negli ultimi 60 
anni la popolazione dell'India e del Pa- 
kistan 6 aumentata di circa 150 milioni di 
abitanti: tale aumento riflette perd tassi di 
natalitá e di mortalita relativamente alti. 
L’aspetto più importante della pressione 
della popolazione è in relazione alla dispo- 
nibilità di generi alimentari. Il problema 
dell'alimentazione è più grave in India che 
nel Pakistan perchè la partizione del 1947 
assegnò a quest’ultimo le aree complessiva- 
mente meno popolate e più produttive dal 
punto di vista agricolo. Al Pakistan sono 
andate le migliori aree produttive per il 
cotone e la juta greggi, mentre quasi tutti 
gli jutifici e cotonifici sono stati assegnati 
all'India. Le conseguenze della partizione 
sono andate però ben oltre: la bilancia dei 
pagamenti dell'India, i trasporti, il sistema 
bancario, le finanze pubbliche sono stati 
influenzati. Inoltre, si calcola che fra il 1947 
e il 1950 14 milioni di persone si siano 
trasferiti da un paese all’altro. Le neces- 
sità di aumentare il ritmo dello sviluppo, 
di adottare nuovi metodi di produzione e 
di assicurare un maggiore generale impiego 
di capitale, costituiscono il nocciolo del 
Piano di Colombo. (V. ss.) 


(1948) EE (142) 60 
Il piano di sviluppo della Norvegia Set- 
tentrionale (« Norwegian Joint Stock 
Banks », Oslo, N. 4, 1951). 
Il programma di sviluppo economico della 
Norvegia del Nord riguarda le tre regioni 
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piú settentrionali del paese, che hanno una 
superficie complessiva di kmq. 103.000 ed 
una popolazione di 390.000 abitanti. Sono 
in progetto: la costruzione di centrali elet- 
triche per la messa in valore delle vaste 
risorse idriche; un maggiore sfruttamento 
dei giacimenti di ferro, in particolare di 
quelli di Dunderland, il cui rendimento 
pud raggiungere i 2 milioni di tons annuali; 
l’incremento dell industria siderurgica e 
della metallurgia in genere, delle industrie 
meccanica e dei cementi. Nel campo del- 
Velettrotecnica e dell’ elettrochimica si sono 
gia ottenuti progressi soddisfacenti. Per 
quanto concerne l'industria della pesca, 6 
in programma la costruzione di speciali im- 
pianti atti alla conservazione del pesce fre- 
sco, all'essicazione e alla conservazione del 
merluzzo e sará costruito un apposito sta- 
bilimento per l’utilizzazione dei rifiuti pro- 
venienti dalla lavorazione del pesce, che 
viene inscatolato ed esportato. Per l’agri- 
coltura è in progetto un miglioramento ge- 
nerale, che comprende l'incremento della 
meccanizzazione e lo sviluppo della raffina- 
zione e della distribuzione dei prodotti ani- 
mali, e l'estensione fino al 50 Y, delle coni- 
fere in un periodo di 50 anni. Per il finan- 
ziamento di questo vasto programma il go- 
verno ha deciso la costituzione di un « Fondo 
per lo sviluppo della Norvegia Settentrio- 
nale», con un capitale iniziale di 100 mi- 
lioni di corone. E' stata considerata |’ even- 
tualità di usare a tal fine il surplus del 
bilancio finanziario del 1950-51, Il Fondo 
potrà essere arricchito dei depositi di enti 
pubblici fino al limite massimo di 100 mi- 
lioni di corone, che saranno garantiti dallo 
Stato. Oltre ai contributi delle banche, il 
governo conta su una larga partecipazione 
da parte degli enti privati. (M. P.) 


(1949) EE (161) 60 

L economia nazionale dell’ RSFSR nel III 
trimestre del 1951 (« Isviestija », Moskva, 
4 novembre 1951). 


Il piano della produzione industriale è 
stato nel III trimestre del 1951 realizzato 
dalla Repubblica socialista federativa so- 
vietica russa (RSFSR) nella misura del 104 
per cento, Rispetto al III trimestre del 1950 
l'incremento della produzione è stato del 
14,6 per cento; l'aumento della produttività 
degli operai occupati nell'industria è stato 
del 7 per cento. Nell’agricoltura sono stati 
con successo pressochè ultimati i lavori di 


raccolta delle messi. Il livello agrotecnico 
ed i termini di effettuazione delle semine 
dei vernini sono stati i migliori fino ad ora 
raggiunti. Rispetto all’anno scorso sono state 
intensificate le semine di cereali, special- 
mente quella del frumento. L’ ulteriore po- 
tenziamento del parco di macchinario delle 
MTS ha permesso di effettuare nei primi 
9 mesi dell’anno lavori agricoli nella misura 
del 21 per cento in più rispetto al corrispon- 
dente periodo del 1951. Dal I ottobre del 
1950 al I ottobre del 1951 il patrimonio z00- 
tecnico delle aziende agrarie collettivizzate 
e di quelle statali è rispettivamente aumen- 
tato secondo la seguente specificazione: bo- 
vini: 12-16 per cento; suini: 29-19; ovini 
e caprini: 12-24; equini: 10-16 per cento. 
Il patrimonio dei volatili da cortile è au- 
mentato nei kolchoz nella misura del 16, e 
nei sovchoz del 21 per cento. Lo sviluppo 
del commercio interno è continuato nel 
corso dell'intero trimestre. Le vendite di 
prodotti alla popolazione nell’ambito del 
commercio statale e cooperativo hanno su- 
perato, a prezzi comparati, del 13 per cento 
quelle effettuate nel corso del III trimestre 
del 1950. Considerevole incremento ha pure 
registrato lo spaccio di prodotti agricoli sui 
mercati kolchoziani. (M. 1. A.) 


(1950) EE (152) 61 

L’ espansione dell’economia nazionale ru- 
mena («Die Wirtschaft», Berlin, 9 no- 
vembre 1951). 


Conforme al Comitato dell"Ufficio Centrale 
di Statistica il Piano del III trimestre del 
1951 è stato attuato dall’economia nazionale 
della Repubblica popolare rumena nella mi- 
sura del 101,5 per cento. Rispetto al III tri- 
mestre del 1950 la produzione industriale 
è aumentata del 26 per cento, e la produt- 
tività del lavoro nell’industria — del 13,7. 
Durante i primi 9 mesi dell’anno in corso 
le quote di realizzazione raggiunte nelle di- 
verse sfere dell'industria sono state: 117 
per cento, nel settore siderurgico ; 125,4 in 
in quello elettrotecnico; 105,1 in quello 
petrolifero; 111,7 in quello chimico, Il piano 
del III trimestre del 1951 è stato attuato 
dall’industria elettrotecnica nella misura 
del 105,1 per cento; dall’ industria petroli- 
fera e mineraria nella misura del 102,9; 
dall' industria meccanica e da quella chi- 
mica, nella misura del 105, e dalle indu- 
strie dei materiali da costruzione e leggera, 


rispettivamente nella misura del 96,2 e del 
101,1 per cento. (M. I. A.) 


(1951) EE (165) 61 

L’'economia nazionale polacca nel III tri- 
mestre del 1951 (« Die Wirtschaft >», 
Berlin, 9 novembre 1951). 


Nel III trimestre del 1951 |’ economia na- 
zionale polacca ha registrato notevoli mi- 
glioramenti rispetto ai risultati ottenuti nel 
corrispondente periodo del 1950. Nel settore 
industriale la produzione è aumentata del 
20, la produttività del lavoro del 16, il tra- 
sporto di prodotti del 10 per cento. Il piano 
generale della produzione industriale è stato 
nei primi 9 mesi del 1951 realizzato nella 
misura del 100,7 per cento. Specificatamente, 
rispetto al III trimestre del 1950, le per- 
centuali di realizzazione nel piano trime- 
strale sono state nel 1951 le seguenti: in- 
dustria metanifera: 173; meccanica e di 
attrezzatura per l'industria chimica: 238; 
macchine da costruzione: 304; motocicli: 
194; seta artificiale: 109 per cento. La pro- 
duzione di minerale di rame ha registrato, 
rispetto al 1950, un incremento del 380 per 
cento; quella di piombo raffinato: del 7; 
la produzione di cuscinetti a siere e quella 
di autocarri da trasporto, rispettivamente un 
aumento del 63 e del 219 per cento. La 
produzione di burro è aumentata in con- 
fronto al corrispondente periodo dell’anno 
scorso del 147, e quella di farina di fru- 
mento del 141 per cento. (M. I. A.) 


(1952) EE (122) 62 

L’economia austriaca e la necessità d'un 
mutamento nella política economica na- 
zionale («Der Osterreichische Volkswirt», 
Wien, 30 novembre 1951). 


La recente critica che il Dr. Nemschak, 
direttore dell Istituto austriaco di ricerche 
economiche, ha mosso alla politica econo- 
mica nazionale sfocia nell'affermazione della 
necessitá di un mutamento radicale della 
medesima come inderogabile condizione del 
superamento delle difficoltà che travagliano 
il paese e del risanamento delle sue basi 
di esistenza. Secondo Nemschak, la causa 
principale degli errori commessi dalla po- 
litica economica austriaca nel dopoguerra 
sarebbe da imputare al fatto che l’edificio 
dell'economia nazionale fu elevato sulla 
finzione che il reddito reale sarebbe, mal- 
grado la guerra e le sue conseguenze, ri- 
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masto immutato. Ora, è vero che il prodotto 
nazionale attualmente disponibile ammonta, 
aiuti dall’estero compresi, a 110 9, rispetto 
a quello anteguerra: tuttavia gli investi- 
menti, i costi di amministrazione e le uscite 
per gli aventi diritto a pensioni e a rendite 
sono assai più ingenti che nel 1937, cosicchè 
il tenore generale di vita è necessariamente 
inferiore al livello di allora. La finzione 
del mantenimento del reddito reale comportò 
come conseguenza che nel corso della po- 
litica degli accordi salari-prezzi ogni gruppo 
mirò ad ingrossare la propria fetta di pro- 
dotto sociale a spese degli altri, anzichè 
tendere ad aumentare il volume della torta 
da dividere. Logicamente la lotta di tutti 
contro tutti per il reciproco discarico degli 
oneri finì con il rendere provvisori i van- 
taggi che ogni gruppo si era conquistato, 
cosicchè ognuno si ritenne vittima della 
politica dei prezzi e dei salari: il solo ri- 
sultato duraturo fu, così, il continuo assot- 
tigliamento della valuta come conseguenza 
logica di una politica che, anzichè cercare 
di risolvere i problemi, mira solo a scansare 
le difficoltà. In tale stato di cose, l’idea 
proposta da Nemschak di un progetto eco- 
nomico generale, che dovrebbe esser elabo- 
rato da un foro di economisti per nulla 
influenzato da interessi particolaristici, sem- 
brerebbe la soluzione migliore: essa, però, 
presuppone una repressione delle ambizioni 
di potenza e degli egoismi di gruppo che 
non è agevolmente realizzabile. (M.I.A.) 


(1953) (PE) (416) 53 

ZAMORA F., La politica economica del Mes- 
sico («Société Belge d’Etudes et d'Expan- 
sion - Bulletin Biméstriel », Liége, no- 
vembre-dicembre 1951). 


La categoria principale di consumi del 
Messico 6 costituita dai prodotti di origine 
agricolo-vegetale (82,7 °/,); seguono i pro- 
dotti d’origine animale (10,2 °/,) e quelli di 
origine minerale (7,2 %). Il Messico dipende 
essenzialmente dall'estero per le materie 
prime di origine minerale, e ciò è dovuto 
principalmente alle scarse conoscenze tec- 
niche del paese. L'economia messicana è 
quindi legata strettamente agli sviluppi della 
produzione agricola: questo spiega la po- 
litica seguita dal Governo messicano in ma- 
teria di irrigazione, di fertilizzanti, di nuove 
colture, di lotta contro l’erosicne del suolo. 
Inoltre, la dipendenza dell’ industria messi- 
cana dalle importazioni di prodotti di ori- 
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gine minerale ne condiziona i possibili svi- 
luppi: cid chiarisce perché molti fatti eco- 
nomici messicani siano paralleli a quelli 
verificatisi negli Stati Uniti. Tuttavia, si 
noti che il Messico é in grado di pagare 
le sue importazioni mediante esportazioni di 
piombo, zinco, rame, ecc.: il futuro dell’ eco- 
nomia messicana dipende quindi molto dagli 
sviluppi dell’economia mondiale. Questi mo- 
tivi influenzano notevolmente la politica del 
governo messicano in ció che riguarda l’in- 
vestimento pubblico, il commercio estero, la 
politica sociale. (R. V.) 


(1954) (PE) (123) 53 
GoLay J., La Svizzera crea delle riserve 
di crisi con privilegio fiscale (« Société 
Belge d'Etudes et d’Expansion - Bulle- 
tin Biméstriel », Liège, novembre-dicem- 
bre 1951). 
Nell’ ottobre 1951 il Consiglio Nazionale 
e il Consiglio degli Stati (Camera Alta e 
Camera Bassa della Svizzera) hanno appro- 
vato una legge che prevede l'istituzione, per 
l'economia privata, di «riserve di crisi con 
privilegio fiscale». In base alla nuova legge, 
il Consiglio Federale invita le imprese pri- 
vate a costituire delle riserve di crisi, che 
beneficieranno di un privilegio fiscale nella 
misura in cui esse saranno utilizzate in pe- 
riodo di depressione. 11 privilegio consisterà 
in una restituzione di quanto pagato, al 
momento della creazione delle riserve, per 
imposta di difesa. Alla nuova legge non è 
stato dato carattere imperativo per non 
ereare situazioni «dirigiste ». Dal punto 
di vista nazionale, la costituzione di riserve 
dovrebbe togliere dalla circolazione e « ste- 
rilizzare» notevoli disponibilità, favorendo 
la riduzione dei prezzi. Il controvalore 
delle riserve di crisi dovrà figurare nell’at- 
tivo dei bilanci sotto la rubrica « Titoli di 
deposito della Confederazione». Ai portatori 
dei titoli verrà bonificato un interesse del- 
Piet/,-2%. Al verificarsi della crisi i 
titoli saranno rimborsati alla pari, permet- 
tendo alle imprese di rinvigorire 1’ eco- 
nomia con nuovo circolante. Dal punto 
di vista della singola impresa, la nuova 
legge farà sì che l'imprenditore eviti gli 
impieghi eccessivi nella congiuntura espan- 
sionista, in modo da poter equilibrare l’at- 
tività produttiva quando sopravverrà la de- 
pressione. Per la prima volta, Stato ed 
impresa privata realizzeranno una felice 
collaborazione anti-ciclica, con evidente be- 
neficio per la collettività. (R. v.) 


(1955) EE (321) 60 

Vieuipr P., La valorizzazione del delta 
centrale del Niger («Société Belge d'Etudes 
et d’Expansion - Bulletin Biméstriel », 
Liége, novembre-dicembre 1951). 


Il Niger è formato attualmente dalla riunio- 
ne di due corsi d’acqua in passato distinti: 
l’Alto Niger, che getta le sue acque nella 
grande depressione sahariana, e il Basso 
Niger, che si getta direttamente nell'Oceano. 
Dell’ antica configurazione acquea esiste 
oggi un cono di deiezione, formato di ma- 
teriali alluvionari. Tali materiali formano 
un delta. Date le condizioni naturali (clima 
e natura del suolo), le colture che si sone 
rivelate più efficienti sono quella del cotone 
e quella del riso. L’opera di bonificazione 
completa della zona mira, sia a ricostruire 
un fiume «addomesticato » nell’ex letto 
settentrionale, oggi asciutto (delta morto), 
e ciò in vista soprattutto della produzione 
cotoniera, sia a condurre a termine il si- 
stema irrigativo del delta vivo, regione ri- 
sicola per eccellenza. Attualmente i grandi 
lavori del genio civile costituenti |’ equipag- 
giamento di base sono terminati. L’opera 
principale è lo sbarramento di Sansanding, 
lungo 2600 metri, cui sono annesse opere 
minori: un canale navigabile, chiuse, una 
centrale elettrica, officine. I coloni che abi- 
tano le terre irrigue del Niger sono rag- 
gruppatiin « Associazioni agricole», a forma 
cooperativa. Tali associazioni hanno per- 
messo di realizzare sensibili miglioramenti 
tecnici mediante la collettivizzazione dei 
grandi mezzi di produzione, pur lasciando 
sussistere la libertà dello sfruttamento in- 
dividuale. La regione settentrionale del delta 
è suscettibile di produrre annualmente dalle 
30 alle 40 mila tonnellate di cotone di tipo 
egiziano. Tale cotone permetterebbe alla 
Francia di migliorare la sua bilancia dei 
pagamenti. Per quanto concerne il riso, la 
produzione è ostacolata dall’elevatezza del 
costo totale di produzione e di trasporto: 
tuttavia, bisognerà cercare di risolvere questo 
problema, in modo da permettere il rag- 
giungimento di un più elevato tenore di vita 
nell’ Africa Orientale Francese. (R. V.) 


(1956) » EE (343) 61 

OPSOMER J. E., 11 Congo, colonia agricola ? 
(«Société Belge d’ Etudes et d'Expansion - 
Bulletin Biméstriel », Lidge, novembre- 
dicembre 1951). 
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Nel 1949 il valore totale delle esporta- 
zioni del Congo ha raggiunto un valore di 
10 miliardi 983 milioni di franchi circa. 
Tali esportazioni si sono ripartite come 
segue: il 45,58 Y, formato da prodotti agri- 
coli; 1' 1,46 Y, formato da prodotti indu- 
striali; il 52,96 % formato da prodotti mi- 
nerali; lo 0,71%, formato da prodotti ani- 
mali. Se si tiene conto del fatto che i pro- 
dotti minerali vengono esportati quasi per 
intero, mentre i prodotti agricoli servono 
in parte al consumo interno, non può sfug- 
gire l’importanza dell’agricoltura nel Conge. 
Tra le colture più produttive sono quelle 
della manioca, della palma da olio, del riso, 
del mais. Una delle attività più importanti 
esercitate da imprese europee consiste nello 
sfruttamento della canna da zucchero, per 
un valore annuo del prodotto di circa 40 
milioni e mezzo di franchi circa. Consi- 
derato approssimativamente anche il con- 
sumo indigeno, la produzione agricola con- 
golese per il 1949 si può stimare in 5 mi- 
liardi 802 milioni di franchi (produzione 
mineraria, 5 miliardi e 816 milioni). L'agri- 
coltura è destinata ad avere importanza 
sempre maggiore nel futuro, specie per 
quanto riguarda il caffè, il tè, il tabacco. 
La produzione curata da imprese europeo- 
indigene, come già avviene in qualche set- 
tore, dovrebbe costituire un utile mezzo 
per combattere la proletarizzazione della 
popolazione congolese. (R. v.) 


(1957) (PE) (121) 18 

ANDREAE W., / cartelli e l’ordinamento 
economico tedesco (« Wirtschaftsdienst », 
Hamburg, dicembre 1951). 


Secondo l’opinione corrente, il sistema 
del mercato libero (concorrenza perfetta) e 
il sistema dell’economia controllata sono 
puramente teorici e destinati a rimanere 
tali. Una soluzione di carattere intermedio 
avrebbe scarsi risultati; fra i due estremi 
esiste attualmente una situazione reale che 
non rappresenta un compromesso, ma un 
ordinamento economico che potrà raggiun- 
gere i fini di quest'epoca: sicurezza sociale, 
piena occupazione ed aumento dei redditi 
reali. E' inconcepibile il fatto che la sola 
‘concorrenza sia considerata come forza eco- 
nomica naturale, mentre vengono proibiti 
i tentativi di ristabilire un'economia di pace, 
con la collaborazione delle parti interessate. 
L'abolizione dei cartelli è contraria all'art. 9 
della legge fondamentale di Bonn, che ga- 


rantisce il diritto di associazione al fine di 
proteggere e migliorare le condizioni eco- 
nomiche del paese. La concezione neo-libe- 
rale, secondo la quale il meccanismo del 
mercato sarà in grado di controllare auto- 
maticamente gli sviluppi del mercato stesso 
e quindi di stabilire la produzione, è assai 
contestabile. I cartelli rappresentano oggi 
un fattore basilare per l'ordinamento eco- 
nomico non solo tedesco, ma mondiale; 
essi possono svolgere funzioni che, in man- 
canza di un sano equilibrio del mercato e 
dei prezzi, incomberebbero altrimenti allo 
Stato. Per la Germania, in particolare, i 
cartelli del commercio estero sono indispen- 
sabili ad una più rapida reintegrazione 
dell’economia nazionale nel traffico mon- 
diale. (M. P.) 


(1958) EE (435) 62 

La nuova ricchezza della Giamaica («The 
Financial Times», London, 28 dicembre 
1951). 


La Giamaica possiede una ricchezza di 
recente scoperta di grandi giacimenti di 
bauxite. La «Kaiser Aluminium and Che- 
mical Corporation», la «Reynolds Metal 
Company », entrambe statunitensi, e la 
«Aluminium Ltd.» di Montreal hanno già 
acquistato circa 60 mila acri di terreno 
comprendente buona parte delle province 
agricole della Giamaica. I diritti di sfrut- 
tamento dei giacimenti sono stati concessi 
alle tre società americane a condizione che 
il terreno scavato venga rimesso in efficienza 
dal punto di vista agricolo, e che il terre- 
no non sfruttato sia mantenuto in coltiva- 
zione. Da questi progetti è derivato un 
vantaggio per l'economia della Giamaica, 
nella quale l’agricoltura riveste oggi la 
stessa importanza dell’attività mineraria. 
Si noti che lo sfruttamento della bauxite è 
un problema molto complesso, che richiede 
attrezzature e mezzi di trasporto ad hoc, 
e quindi copiosi finanziamenti. L’E.C.A. 
ha concesso un prestito rimborsabile in lin- 
gotti di alluminio, e ia «Jamaica Bauzite» 
(canadese) ha già ricevuto, oltre a 1 milio- 
ne e mezzo di sterline, 2 milioni e mezzo 
di dollari. Le tre compagnie dovranno cor- 
rispondere i diritti di sfruttamento al Go- 
verno della Giamaica: lo sfruttamento del- 
l'alluminio contribuirá pertanto a sanare 
la situazione economica del paese e a mi- 
gliorare quella dell'intero Commonwealth. 

(HV) 
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E. D., Inasprimento dell austerity in Ce- 
coslovacchia («Neue Zürcher Zeitung», 
Zürich, 5 gennaio 1952). 

Il ritorno all'austerity, che nel I seme- 
stre del 1951 si era espresso in Cecoslo- 
vacchia in una forte limitazione del mer- 
cato libero, nella diminuzione del consumo di 
pane e di farina ed in una riduzione delle 
razioni di carne per tutti, e stato ora ac- 
centuato da nuove misure, entrate in vigo- 
re dal 1° gennaio dell’anno in corso, che 
toccano stavolta anche il mercato regolato. 
L'assegnazione di viveri e di vestiario in 
base alle tessere mensili si effettuerà d’ ora 
in poi seguendo una classificazione della 
popolazione in 4 gruppi: bambini e gio- 
vani fino al 18° anno d’età (anzichè al 20°), 
lavoratori, pensionati e non-occupati. Le 
razioni degli appartenenti al 1 gruppo re- 
stano invariate. Invece i pensionati e i non- 
occupati (categoria che comprende pure 
gli artigiani, i commercianti e gli impren- 
ditori) riceveranno meno carne: nel caso, 
poi, che gli imprenditori privati abbiano 
anche un solo impiegato non avranno più 
diritto a tessere di sorta. Le assegnazioni 
di prodotti tesserati ai lavoratori, pur re- 
stando in complesso invariate, presentano 
Ia modifica dell'abolizione dei supplementi 
agli addetti ai lavori pesanti che non siano 
occupati nelle industrie-chiave ed ai mina- 
tori che osservano i turni di giorno. L'in- 
giustificata assenza dal lavoro per due turni 
in un mese comporta, per tutti indistinta- 
mente, la soppressione dei supplementi per 
tutto il mese successivo. Analoghe misure 
sono state prese per il settore agricolo. Chi 
possieda più di mezzo ettaro di terreno 
arativo è considerato indipendente anche 
se associato in una cooperativa, e non ha 
diritto a viveri razionati, fatta eccezione 
per lo zucchero ed il vestiario, il cui otte- 
nimento è però subordinato all’effettuazione 
delle prescritte consegne a favore dello 
Stato. Chi possiede meno di mezzo ettaro 
di terreno non ha diritto al latte se pos- 
siede una vacca o una capra, e se ha una 
gallina perde il diritto alla tessera delle 
uova. Scopo ufficiale delle misure intraprese 
sarebbe di conseguire un allargamento del 
mercato libero, tale da possibilitare una 
transizione dal razionamento alla libera 
vendita dei prodotti. La scarsità di questi, 
però, ancora non lascia intravedere 1'e- 
poca in cui tale scopo potrebbe esser rag- 
giunto. (M. I. A.) 


CREACH J., Un piano per il miglioramento 
dell’ economia spagnola («Le Monde», 
Paris, 6 gennaio 1952). 


Con la decisione di apportare un miglio- 
ramento all'economia spagnola gli Stati 
Uniti hanno confermato tre punti della loro 
politica estera: essi ritengono, infatti che 
la sicurezza del mondo occidentale dev’ es- 
sere oggi anteposta ad ogni ideologia; che 
un aiuto economico alla Spagna è il solo 
che possa determinare un mutamento deci- 
sivo della politica di Madrid; che l’unità 
dell’ Europa deve essere compiuta, malgrado 
Y opinione di certi europei. Il programma 
comprende l’assistenza tecnica e finanziaria 
dei quattro grandi settori dell industria : 
energia elettrica, trasporti, acciaio e car- 
bone. Gli spagnoli avrebbero di gran lunga 
preferito ricevere crediti da destinarsi a 
beni di consumo; ma non sarebbe stata la 
soluzione migliore. Il governo americano 
intende offrire all'economia spagnola un 
miglioramento sostanziale e duraturo e quin- 
di fornire beni di equipaggiamento. La ci- 
fra complessiva oscillerà tra i 200 e i 300 
milioni di dollari. L'agricoltura riceverà 
più che un aiuto finanziario, un'accurata 
assistenza tecnica; quest'ultima sarà diretta 
in particolare all’irrigazione e alla moder- 
nizzazione delle colture — la meseta e le 
grandi pianure fluviali della Spagna sono 
perfettamente adatte alla meccanizzazio- 
ne — e alla produzione dei concimi chi- 
mici. Con la realizzazione di questo piano 
si spera, nello spazio di cinque anni, di 
aumentare del 100°, la produzione agricola 
del paese. (M. P.) 


(1961) EE (533) 61 
H.I., L'economia argentina alla fine del 
1951 («Neue Ziircher Zeitung», Zürich, 

11 gennaio 1952). 

Nei circoli responsabili, sia politici 
economici, dell’ Argentina si guarda 
preoccupazione al 1952. Benché cifre uffi- 
ciali in merito al raccolto cerealicolo non 
siano ancora state pubblicate, è facile de- 
durre, in base a sicuri rapporti privati, che 
le esportazioni cerealicole del 1952 non po- 
tranno, a scanso di pregiudizio del consumo: 
interno, esser notevoli. L’involuzione delle 
esportazioni argentine, che senza dubbio 
si aggraverá nel 1952, è iniziata nella se- 
conda metà del 1951. Il volume mensile di 
esportazione che, fatta eccezione per il 
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gennaio del 1951, non era mai sceso al di 
sotto di 0,5 milioni di tonnellate, era pas- 
sato nell' agosto a 0,35 contro 0,6 nel corri- 
spondente mese del 1950, ed ha in complesso 
nei primi 8 mesi del 1951 raggiunto sol- 
tanto 4,2 milioni di tonnellate contro 5,38 
nello stesso periodo dell’anno precedente. 
In seguito ai miglioramenti dei prezzi ve- 
rificatisi nel 1951 le esportazioni hanno, 
bènsì, superato in valore, malgrado il mi- 
nor volume, quelle del 1950 (4966,7 milioni 
di pesos contro 3337,6); ma anche il valore 
delle importazioni è aumentato ancora in 


maggior misura (da 3060,5 milioni di pesos - 


a 6205,5), cosicchè il saldo attivo di 277,1 
milioni di pesos della bilancia commerciale 
dei primi 8 mesi del 1950 si è risolto in 
un passivo di 1238,8 milioni. La contra- 
zione delle esportazioni, congiunta con un 
aumento quantitativo delle importazioni 
(da 6,96 milioni di pesos nei primi 8 mesi 
del 1950 a 8,09 milioni nello stesso periodo 
del 1951) si esprime pure nella situazione 
delle riserve argentine di oro e di divise. 
Queste, che dal 31 dicembre 1950 al 30 
giugno 1951 erano aumentate di 574,2 mi- 
lioni di pesos, al 23 novembre 1951 erano 
diminuite rispetto a quest’ultimo termine 
di non meno di 1075,6 milioni, ciò che si- 
gnifica una diminuzione di 501,4 milioni 
rispetto al 31 dicembre 1950. Per contro, 
si è registrato un continuo aumento della 
circolazione di mezzi di pagamento, passata 
da 13.257,5 al 31 dicembre 1950 a 15.821,4 
milioni di pesos al 23 novembre 1951. Ben- 
chè le alternative che più chiaramente si 
profilano per l’uscita da queste difficoltà 
siano rappresentate dalla riduzione delle 
importazioni oppure dai crediti di fornitura 
è indiscutibile che il mezzo più efficace 
consisterà in un incremento della produ- 
zione in tutti i settori, ed è certo che il go- 
verno argentino dirigerà nel 1952 tutti i 
suoi sforzi verso questo preminente obbiet- 
tivo. (M. I. A.) 


(1962) EE (121) 62 
SCcHAFFER F., Considerazioni sul contributo 
tedesco alla difesa dell’ occidente («Der 
Volkswirt- Wirtschafts - und Finanz - Zei- 
tung», Frankfurt a. M., 12 gennaio 1952). 


La politica comunista crea la paura della 
guerra: questa paura, a sua volta, spinge 
al riarmo con lo scopo di garantire quella 
sicurezza interna ed esterna che è neces- 
saria alla conservazione di quell'ordinamento 


economico, che invece le spese straordinarie 
minacciano, a loro volta, di far crollare. 
La cosa riguarda tutti i paesi europei, ed 
il problema della sicurezza e del suo finan- 
ziamento deve esser risolto. Si sostiene che 
tutti i paesi sono tenuti ad arrecare a questa 
difesa lo stesso contributo e che la misura 
di quello tedesco deve essere dettata sulla 
base del cosiddetto prodotto sociale lordo. 
La cifra statistica, peró, di questo prodotto 
appare assai problematica. Essa è calcolata 
secondo i prezzi di mercato. Quanto più un 
paese è povero, quanto minore è il suo pa- 
trimonio e meno alto il suo reddito, tanto 
più esso è costretto ad attingere le sue 
entrate dal reddito giornaliero del lavoro, 
e particolarmente dal consumo quotidiano. 
Così questo paese povero, dal momento che 
attraverso le imposte sul consumo i prezzi 
di mercato aumentano, figurerà statistica- 
mente come un paese con alto prodotto so- 
ciale lordo e sarà costretto a contribuire 
alla difesa in maggior misura di altri paesi 
più ricchi. Entro le prossime settimane il 
Governo Federale dovrà risolvere il pro- 
blema della quata con la quale il contri- 
buente tedesco dovrà partecipare alla co- 
mune difesa della libertà democratica in 
Europa. All’occasione dovrà esser tenuto 
conto del fatto che il reddito disponibile 
della Germania non ascende neppure ai due 
terzi di quello corrispondente della Francia 
e dell'Inghilterra, e che esso non costitui- 
sce che una piccola frazione del reddito di- 
sponibile degli Stati Uniti. La considera- 
zione di :queste circostanze, unita alla 
buona volontà che anima la Germania, por- 
terà ad una soluzione giusta di questo pro- 
blema, ed il 1952 potrà allora considerarsi 
un anno decisivo ai fini della liberazione 
del mondo dalla paura di una nuova guer- 
ra mondiale. (M. 1. A.) 


XI. - POLITICA COMMERCIALE INTERNAZIO- 
NALE. 


(1963) (PE) (221) 40 

Il commercio fra India e Giappone («The 
Eastern Economist», New Delhi, 2 no- 
vembre 1951). 


La decisione del Governo indiano di con- 
siderare lo yen come moneta debole (soft 
currency) ha aperto nuave possibilità di 
sviluppo per il commercio indo-giapponese 
fino ad ora soggetto a limitazioni a causa 
della «dollar clause» inserita nell’ accordo 
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di pagamento dell'area della sterlina con 
il Giappone in vigore dal 31 maggio 1948. 
Il nuovo accordo dispone che, salvo casi 
speciali, tutti i pagamenti fra residenti in 
Giappone e nell’area della sterlina dovranno 
essere normalmente effettuati in sterline. 
L’ India e gli altri paesi dell’area della ster- 
lina possono ora abolire le restrizioni alle 
importazioni del Giappone prima inevita- 
bili. Potranno essere necessarie alcune limi- 
tazioni, per cause riguardanti la bilancia 
dei pagamenti, simili a quelle applicate con 
altri paesi a valuta debole. Si prevede che 
l'espansione del commercio indo-giapponese 
consisterà di maggiori importazioni di mac- 
chinario e beni di consumo dal Giappone. 

(Vv. S.) 


(1964) (PE) (136) 40 

Il nuovo sistema di cambi per l’esporta- 
zione («El Economista», Madrid, 3 no- 
vembre 1951). 


Il Ministro del Commercio, Manuel Ar- 
burúa, ha tenuto una conferenza stampa 
sul nuovo sistema di cambi per l’esporta- 
zione e sulla politica commerciale in gene- 
rale. Le circostanze che obbligarono a forzare 
le esportazioni con il sistema dei cambi 
multipli sembra stiano eambiando e, unita- 
mente ai fattori favorevoli che caratteriz- 
zano la nuova fase dell' economia del paese, 
permettono di ritornare a poco a poco ai 
metodi abituali del commercio estero. I 
buoni raccolti, gli aumenti della produzione 
industriale e le maggiori disponibilità di 
energia consentiranno di ridurre le impor- 
tazioni lasciando disponibili maggiori quan- 
titativi di valute per migliorare le correnti 
di importazione. La maggiore produzione 
consentirà di aumentare anche le esporta- 
zioni con una conseguente maggior entrata 
di divise. La nuova politica economica e 
commerciale richiede la collaborazione di 
tutti e in modo particolare degli industriali. 
Si vuole combattere il mercato nero e i prez- 
zi speculativi migliorando il potere d’ ac- 
quisto dei redditi di lavoro. Questa poli- 
tica si fonda sulla sicurezza che il potere 
d'acquisto della peseta sia superiore a 
quello indicato dai cambi liberi oltre che 
sul fatto che la Spagna costituisce un ri- 
fugio economico per la sua pace sociale, la 
sua stabilità politica e il suo avvenire eco- 
nomico, (Vv. 8.) 
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(1965) (PE) (415) 40 

E. R., L’ America e i problemi dell’ econo- 
mia mondiale («Neue Ziircher Zeitung», 
Ziirich, 9 novembre 1951). 


I principali problemi quest’ anno discussi 
dalla National Foreign Trade Convention 
sono stati quelli relativi 1) all’investimento 
di capitale americano all’estero e 2) alla 
liberazione del commercio mondiale dall’ in- 
tervenzionismo e dalle limitazioni. Tra le 
principali cause, che a giudizio dei circoli 
economici americani attualmente ostacolano 
il collocamento di capitali privati ameri- 
cani nell'economia dei paesi bisognosi, sono 
state durante il convegno nominate le se- 
guenti: limitazioni al commercio estero, 
controllo delle divise e difficolta di trasfe- 
rimento dei guadagni, socializzazioni e na- 
zionalizzazioni di industrie ed intervenzio- 
nismo governativo negli affari economici. 
A conclusione della discussione su que- 
sto punto la Convention ha stabilito che 
l’inderogabile presupposto della disponibi- 
lità di capitali privati americani ha da es- 
sere la creazione, da parte dei governi este- 
ri interessati, di un «clima» adatto all’in- 
vestimento dei medesimi. Per quanto con- 
cerne il punto 2), la Convention ha racco- 
mandato che, ai fini dell’incoraggiamento 
del commercio mondiale, venga ripristinato 
il sistema liberale delle relazioni com- 
merciali multilaterali. Nella risoluzione 
finale della Convention il Governo ameri- 
cano viene caldamente invitato a non ri- 
sparmiare fatiche al fine di conseguire me- 
diante accordi commerciali la reciproca di- 
minuzione delle alte barriere tariffarie e 
l'eliminazione di altri ostacoli ad un libero 
commercio mondiale. In modo particolare 
la Convention si è scagliata contro la Sec- 
tion 104 del Defense Production Act, ossia 
contro il cosiddetto Andresen Amendment, 
domandandone l'abrogazione in nome di una 
libertá delle importazioni coerente con una 
politica governativa favorevole al libero 
commercio internazionale. Analogamente la 
Convention ha preso posizione contro le 
limitazioni alle esportazioni reclamando la 
ricostituzione di condizioni normali per la 
esportazione di beni e di servizi americani. 

(M. I. A.) 


(1966) x (PE)(0)1 

L'organizzazione del commercio mondiale 
alla prova («Neue Ziircher Zeitung», 
Ziirich, 11 novembre 1951). 


Regesti emerografici 
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Dopo la rinuncia alla Carta del Commer- 
cio Monciale, avvenuta nel dicembre scorso, 
la collaborazione nell’ambito del GATT 
ha guadagnato in significato pratico. A pre- 
scindere dai problemi sorti in seguito alla 
sospensione dell’entrata in vigore della Carta 
e all’ irrigidimento nelle concessioni dimo- 
strato dai paesi partecipanti alla Conferenza 
di Torquay, l’inasprirsi della crisi econo- 
mica e politica internazionale ha sollevato 
nuove questioni. Per quanto in occasione 
della IV Sessione il GATT si sia trovato 
più che mai in una posizione difensiva, 
esso è uscito dal dibattito completamente 
rafforzato. Questa volta i compiti si erano 
presentati più difficili che nelle precedenti 
sessioni. Essi possono raggrupparsi in 5 
punti : 1) futuro del GATT; 2) controver- 
sie di indole politica ; 3) procedimento nelle 
trattazioni delle tariffe doganali; 4) esecu- 
zione dell’accordo e 5) allargamento degli 
scambi internazionali. Le risoluzioni di in- 
dole generale della VI Sessione compren- 
dono, oltre alla prolungazione dei termini 
di determinati provvedimenti di emergenza, 
di cui all art. XX del GATT, anche la pub- 
blicazione di un comunicato sulle restrizioni 
delle importazioni, causate dalla necessitá 
di tutelare la bilancia dei pagamenti. Le 
discussioni avvenute in merito alle limita- 
zioni delle importazioni hanno fatto trape- 
lare l’esistenza, fra i partecipanti, di forti 
divergenze di vedute. A tale riguardo la 
situazione risulterà più complessa l’anno 
venturo, visto che, in base allo Statuto, nel 
marzo scade il «periodo transitorio del do- 
poguerra» e l'eventuale ulteriore manteni- 
mento di restrizioni dovrà formare oggetto 
di consultazioni. In complesso la VI Ses- 
sione del GATT ha trattato un programma 
vasto e particolareggiato, e ha raggiunto 
risultati che meritano di essere riconosciuti. 
Il raggiungimento dell’accordo su questioni 
di natura molto controversa dimostra come 
il GATT sia considerato un’organizzazione 
utile, al cui mantenimento e rafforzamento 
sono interessati tutti i suoi membri indi- 
stintamente. (M. P.) 


(1967) (PE) (0) 1 
H. H. Y., La posizione giuridica della Cur- 
ta dell’ Avana (« Neue Ziircher Zeitung», 

Zürich, 5 dicembre 1951). 

Il 6 dicembre 1950 il Dipartimento di 
Stato americano aveva pubblicato una di- 
chiarazione conforms alla quale il Presi- 
dente Truman aveva deciso di non risot- 


toporre all’ accettazione del Congresso, du- 
rante la sua imminente sessione, la Carta 
dell’ Avana. Benchè la decisione non esclu- 
desse la possibilità di un rinvio ad altra 
sessione della procedura dell’ accettazione, 
è tuttavia probabile che la decisione di 
Truman abbia inferto alla Carta, come Con- 
venzione internazionale autonoma, un colpo 
mortale. Ciò non significa ch’essa sia rimasta 
«lettera morta». Non esiste una decisione 
di annullamento dello Schema della Carta. 
Sotto il rispetto giuridico essa continua a 
rimanere ciò che era: ossia un «record of 
agreed principles» che dovranno essere 
posti alla base della collaborazione econo- 
mica internazionale. 11 GATT, come tale, 
non é che un esempio chiaro di applica- 
zione di questi principi, in quanto, a ben 
guardare, esso altro non è che un compendio 
dei principi della Carta sulla politica com- 
merciale (e, cioé, del cap. IV della Carta) 
su base provvisoria. Vi sono, oltraeció, nu- 
merosi altri esempi atti a sottolineare il 
carattere della Carta, quale «record of a- 
greed principles». Basti, a proposito, ricor- 
dare due risoluzioni: quella che raccomanda 
agli Stati associati delle Nazioni Unite di 
intraprendere misure contro le «pratiche 
restrittive» e di collaborare in questo senso; 
e quella che si estende alle consultazioni 
ed alle azioni fra gli Stati nell’ambito della 
economia internazionale delle materie prime. 
Gli unici capitoli della Carta, che sone 
rimasti veramente «lettera morta», sono 
quelli dal VII al IX, che hanno funzioni 
prevalentemente organizzative. Benchè, quin- 
di, in seguito alla suddetta decisione gover- 
nativa del 6 dicembre 1950, la Carta del- 
l’ Avana abbia praticamente perduto la sua 
importanza di Convenzione autonoma, il 
suo contenuto continua ad avere un con- 
creto valore pratico, e in qualità di «re- 
cord of agreed principles» essa ha anche 
maggiori prospettive di successo. Lo sche- 
ma della Carta, infatti, rappresenta un do- 
cumento eccessivamente rigido, che non 
tiene sufficientemente conto della situazione 
dei paesi non americani. La sua entrata in 
vigore e la sua applicazione giuridica avreb- 
be con tutta probabilità sollevato frequenti 
e gravi tensioni tra gli opposti interessi dei 
paesi associati. Al contrario, l'applicazione 
dei principi della Carta offre, come lett- 
motiv per azioni internazionali, una base 
più flessibile. (M. I. A.) 


248 


Regesti emerografici 


Eu E A A ES, eo-—-—- Tg o_o diga.) 


XII.- PROBLEMI ECONOMICI INTERNAZIONALI. 


(1968) EE (0) 15 

APICELLA V., La funzione degli investimenti 
pubblici per lo sviluppo delle aree de- 
presse («La Comunità Internazionale », 
Roma, ottobre 1951). 


Il problema degli aiuti alle aree depresse 
è stato recentemente trattato, negli Stati 
Uniti, in due rapporti di carattere ufficiale. 
Il primo, il Rapporto Gray, dà al problema 
un'impostazione politica ed assegna agli 
investimenti pubblici la superiorità rispetto 
a quelli privati, riconoscendo che se il finan- 
ziamento dello sviluppo economico deve sod- 
disfare gli obbiettivi della politica estera 
americana, i finanziamenti pubblici do- 
vranno sostenervi un ruolo importante. Il 
secondo rapporto, « Partners in Progress » 
(diretto al presidente dell’ International De- 
velopment Advisory Board, e contenente 
— si può dire — il punto di vista e gli 
interessi del capitale privato americano) so- 
stiene, invece, che il maggiore impulso deve 
essere dato agli investimenti privati. In 
effetti, non sempre l’entrata di capitali pri- 
vati stranieri si effettua in relazione alle 
effettive necessità di sviluppo dei paesi che 
ricevono tali capitali, ma piuttosto a bene- 
ficio dei paesi investitori, attraverso progetti 
che solo indirettamente contribuiscono ad 
elevare il tenore di vita delle aree depresse. 
Sembra quindi evidente che un’opera diretta 
a colmare lo squilibrio esistente nelle risorse 
e nei redditi delle varie aree mondiali ri- 
chieda all’inizio concessioni di aiuti, nel- 
l'ammontare maggiore possibile, da governi 
a governi. Su queste considerazioni erano 
evidentemente basati i lavori svolti per 
l’attuazione del «4% punto»; tale program- 
ma è stato poi sorpassato dall'attuale con- 
giuntura internazionale, che pone in primo 
piano i problemi del riarmo. Si può auche 
aggiungere che gli ulteriori aumenti della 
capacità produttiva dell’ industria americana, 
provocati dagli attuali programmi di difesa, 
potrebbero aprire prospettive di depressione, 
che farebbero diminuire le possibilita di 
esportazione negli Stati Uniti da parte del 
resto del mondo e peggiorerebbero la situa- 
zione del «dollar shortage». In conclusione, 
un sistema di equilibrio economico mondiale 
potrá raggiungersi soltanto dopo un periodo 
di tempo, durante il quale sia attuato un 
programma di doni e prestiti a lungo ter- 
mine, per un ammontare sufficiente a coprire 
l’eccedenza delle esportazioni americane. 


Finché tale programma non abbia avuto 
almeno un principio di realizzazione sarebbe 
dannoso eliminare qualsiasi controllo o re- 
strizione agli scambi internazionali attual- 
mente vigenti, dato che una tale politica, 
perché sia duratura, esige uno stato dí svi- 
luppo equilibrato dell’economia mondiale. 

(M. P.) 


(1969) EE (0) 15 

MBADE J.E., Alcu.i problemi economici del 
riarmo dell’ Unione Atlantica (+ Lloyds 
Bank Review», London, ottobre 1951). 


La tensione cui sono attualmente sotto- 
posti i paesi della Comunitá Atlantica in 
relazione all'attuazione del programma di 
riarmo implica la soluzione di numerosi 
problemi economici. Il problema fondamen- 
tale 6 costituito dalla determinazione del 
«livello» delle spese per la difesa: in altri 
termini, dalla determinazione del rapporto 
optimum tra spese civili e spese militari. 
Basandosi sui dati disponibili per la Gran 
Bretagna (paese nel quale le spese per la 
difesa hanno assorbito nel 1949-50 il 7 e!/,% 
e, si prevede, raggiungeranno nel 1951-52 il 
13 % del reddito nazionale) e per gli Stati 
Uniti (paese in cui le spese di riarmo hanno 
toccato, nello scorso anno, 1'8 e ?/, Y, e si 
prevede toccheranno, nel 1951-52, il 17 Y, 
del reddito nazionale) si puó affermare che 
l’attuazione di un «ragionevole» programma 
militare non dovrebbe gravare eccessiva- 
mente sul livello di vita della Comunitá 
Atlantica. Un secondo importante problema 
connesso alle esigenze della difesa è quello 
di determinare una equa suddivisione delle 
spese di riarmo tra i paesi atlantici. La 
soluzione di questo problema incontra note- 
voli difficoltà di carattere politico e tecnico- 
statistico, specie se si vuole adottare il si- 
stema progressivo, per il quale si renderebbe 
necessario un certo grado di redistribuzione 
degli oneri della difesa e per il quale è ne- 
cessario definire accuratamente il reddito 
reale (e non soltanto il reddito monetario) 
di ciascun paese. Un terzo problema si puo 
riassumere nell'interrogativo « Chi deve pa- 
gare le armi? Chi deve produrle ? Chi deve 
usarle?» A questo problema si collega la 
necessità di affrontare con mutua coopera- 
zione il periodo transizionale tra guerra 
fredda e pace completa. Altri problemi do- 
vranno essere inoltre affrontati dai paesi 
N.A.T.O. circa i mezzi con i quali condurre 
la lotta anti-inflazionista, essendo oggi l'in- 
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flazione lo spettro che minaccia il mondo 
occidentale. Secondo un'opinione abbastanza 
diffusa, la soluzione congiunta di tutti i 
problemi sopra accennati dovrebbe ricercarsi 
in una federazione «completa» dei paesi 
atlantici. A prescindere dai pregi a dai di- 
fetti insiti nel concetto di « federazione com- 
pleta >, si osserva che questa via non offri- 
rebbe comunque possibilità di soluzione a 
breve termine dei problemi attuali. Migliori 
possibilità di successo sembrano risiedere 
nell’attuazione di una Confederazione Atlan- 
tica « parziale», che affidasse lo studio dei 
problemi economici connessi al riarmo ad 
organismi internazionali creati ad hoc e pre- 
sieduti da un consiglio di ministri. Ovvia- 
mente, questa soluzione dovrebbe essere 
raggiunta per gradi, onde evitare dannosi 
squilibri interni : la «North Atlantic Treaty 
Organization» potrebbe essere il promettente 
passo iniziale in tale senso, specie se si tiene 
conto della riorganizzazione che essa ha 
recentemente subito. Certo, la N.A.T.O. non 
ha ancora raggiunto sensibili risultati nel 
campo economico: tuttavia, non esistono 
oggi motivi particolarmente gravi che fac- 
ciano dubitare del suo futuro successo. Con- 
dizione essenziale di tale successo sono la 
buona volontà e lo spirito di cooperazione 
dei paesi atlantici. (R.V.) 


(1970) EE (0) 15 

Romus P., Liegi, sede delle istituzioni del 
Piano Schumun (« Etudes Economiques », 
Mons, novembre 1951). 


Nell'attesa della ratifica del « Trattato 
della Comunità Europea del Carbone e del- 
P'Acciaio» sembra opportuno analizzare i 
requisiti che presenta Liegi, sede proposta 
per le istituzioni del Piano Schuman. Liegi 
è una città in cui sono presenti le due in- 
dustrie fondamentali: quella del carbone 6 
quella dell’acciaio, con una produzione annua 
che raggiunge 5 milioni di tonnellate di car- 
bone e 2 milioni di tonnellate di acciaio. 
Oltre ad essere una delle principali città 
industriali d' Europa, Liegi vanta anche una 
Università giustamente apprezzata per le 
sue discipline tecniche, ed una Fiera (pro- 
dotti delle miniere, della metallurgia, della 
meccanica, dell'elettricità industriale) cono- 
sciuta sul piano internazionale. Dal punto 
di vista geogrefico, Liegi costituisce il centro 
della regione carbonifera e siderurgica for- 
mata dal triangolo Ruhr-Lorena-Passo di 
Calais; in materia di trasporti, la città oc- 
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cupa una posizione privilegiata. Posta infatti 
all’inerocio delle linee ferroviarie Ostenda- 
Colonia, Amsterdam-Basilea, Parigi-Colonia; 
Importante porto interno situato al termine 
del miglior canale europeo, su un fiume che 
bagna tre paesi; servita da un areoporto 
internazionale, Liegi è il tratto di unione 
fra i due «grandi» della Comunità europea: 
la Francia e la Germania. Ben si comprende, 
pertanto, perchè la candidatura di Liegi 
abbia suscitato le simpatie di molti europei 
e, in particolare, quelle della stampa belga 
e francese. (R. v.) 


(1971) EE (0) 15 

Dupont J., Pro o contro il Piano Schuman ? 
(« Etudes Economiques », Mons, novembre 
1951). 


Dal punto di vista economico, il Piano 
Schuman presenta i seguenti vantaggi: re- 
golarizzazione della produzione e del con- 
sumo, incremento della produttività, sele- 
zione degli investimenti, migliore utilizza- 
zione della manodopera, riduzione delle spese 
di produzioue e aumento del benessere. L'in- 
tegrazione dei mercati europei occidentali 
appare necessaria sia dal punto di vista 
commerciale, sia dal punto di vista del 
progresso tecnico. Ciononostante, in Belgio 
numerosi sono oggi gli oppositori del Piano. 
Essi basano le loro critiche sui rischi ine- 
renti all'attuazione di una integrazione dei 
mercati, rischi che si possono compendiare: 
nell'eliminazione delle imprese marginali; 
nello spostamento della manodopera, impli- 
cante una possibile disoccupazione durante 
il periodo di adeguamento strutturale; nella 
riduzione temporanea dei salari nelle in- 
dustrie a costo di produzione elevato. In 
particolare, gran parte degli economisti belgi 
è preoccupata da due problemi di carattere 
generale : il problema degli approvvigiona- 
menti e quello dei prezzi. Circa gli approv- 
vigionamenti, si nota che, pur supponendo 
condizioni ottimiste (e cioè la realizzazione 
di miglioramenti tecnici e l'aumento della 
produttività) alla fine del periodo di adat- 
tamento il Belgio soffrirà di un deficit di 
circa 20 milioni di tonnellate di carbone 
(se il consumo resterà invariato). A ciò si 
aggiunga l’elevatezza dei costi belgi, che 
non può conciliarsi con un programma di 
riduzione dei prezzi. E, d'altronde, gli ob- 
biettivi perseguiti dal Piano: abbassamento 
dei prezzi, elevamento dei salari, sembrano 
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in effetti antinomie. Dal punto di vista poli- 
tico, il Piano Schuman implica una abdica- 
zione di poteri in favore di un’organizzazione 
ancora mal definita. I parlamentari belgi 
potrebbero adottare una soluzione di pru- 
denza: l’adesione provvisoria al Piano e 
l'inserimento, nell’atto di ratifica, di una 
clausola di salvaguardia. (R. V.) 


(1972) EE (123) 58 

GoLaY J., Il piano Schuman e la sua inct- 
denza sulla Svizzera («Etudes Econo- 
miques », Mons, novembre 1951). 


11 benessere economico della Svizzera è 
strettamente collegato alla capacitá di espor- 
tazione del paese. Per questo il Governo 
svizzero si 6 sempre battuto in favore della 
libertá degli scambi ed ha sempre aderito 
alle iniziative di collaborazione economica 
internazionale, purché tali iniziative non 
comportino limitazioni di carattere politico. 
Nei confronti del Piano Schuman, che inau- 
gura una politica economica di discrimina- 
zione e di preferenze, la stampa svizzera ha 
mantenuto in genere un atteggiamento ri- 
servato. Al riguardo, le tendenze oggi esi- 
stenti nel paese sono due. Da un lato vi 
sono gli ambienti economici, ostili aila in- 
tegrazione economica europea, considerata 
come negazione del principio della libertá. 
Applicato il Piano Schuman, la Svizzera 
si troverebbe a dover contrattare carbone e 
acciaio con la « Alta Autorità», non più 
con i Governi interessati: le conseguenze 
sarebbero praticamente simili a quelle che si 
produrrebbero qualora entrasse in funzione 
un potentissimo monopolio. In particolare, 
l'articolo 73 del Piano è in aperta opposi- 
zione al «Codice della liberazione degli 
scambi» dell’O. E.C.E. (unico organismo 
internazionale apolitico cui la Svizzera abbia 
aderito), mentre il paragrafo 20 delle dispo- 
zioni transitorie limita gravemente la clau- 
sola della nazione più favorita, D'altronde, 
anche gli uomini politici svizzeri temono 
per il loro paese le conseguenze di una 
rivoluzione «europea». Che ne sarebbe dei 
piccoli Stati in un regime «integrato » che 
non rispetta la voce delle minoranze? È per 
queste fondamentali ragioni che la Svizzera 
si sforzerà nel periodo transizionale del Piano 
Schuman, di ridurne l’ influenza a favore dei 
principi sanciti dall’ O. E, C. E. (R. V.) 


(1973) EE (141) 58 
La Svezia e gli aiuti Marshall (« Index», 
Stockholm, dicembre 1951). 


Nell'autunno 1950 il governo svedese co- 
municò la sua decisione di cessare le ri- 
chieste di aiuti Marshall per il quarto ed 
ultimo anno di funzionamento del piano, 
cioè a partire dal 1° luglio 1951, e di ri- 
nunciare alla parte di assegnazioni degli 
anni precedenti non ancora utilizzata. La 
collaborazione della Svezia al Piano Marshall 
fu attiva fin dall'inizio. Come la maggior 
parte dei paesi europei la Svezia dovette 
affrontare nel dopoguerra una forte penuria 
di dollari. La bilancia commerciale con gli 
Stati Uniti, che nel periodo prebellico pre- 
sentava normalmente un saldo negativo, 
potè, data la libera convertibilitá delle mo- 
nete, essere pareggiata mediante i crediti che 
la Svezia aveva verso gli altri paesi del- 
l' Europa (in particolare la Gran Bretagna). 
Solo una minima parte di dollari è stata 
assegnata alla Svezia sotto forma di « pre- 
stiti»; essa non ha ricevuto alcun «dono». 
Il totale degli aiuti Marshall alla Svezia è 
stato di 106 milioni di dollari, di cui 20,4 
milioni in prestito all'interesse del 2*/, Y, 
con decorrenza dal 1° luglio 1952; questo 
prestito dovrà essere rimborsato nel periodo 
1956-1983. Non meno del 37 Y, delle impor- 
tazioni di dollari in Svezia durante il 1949 
provenivano dagli aiuti Marshall; la percen- 
tuale è scesa al 15 Y, nei primi otto mesi 
del 1951. In complesso, le assegnazioni di 
dollari-Marshall a tutti i paesi d' Europa 
sono state utilizzate come segue: il 60% 
circa, per acquisti di petrolio; il 18% per 
macchinari; 1'8%, per acciaio e altri me- 
talli, il rimanente per prodotti chimici e in 
parte per veicoli, ecc.. (M. P.) 


(1974) EE (114) 58 

Romus P., Difesa del Piano Schuman. Ri- 
sposte a dodici obiezioni (« Revue des 
Sciences Economiques », Liège, dicembre 
1951). 


Il Piano Schuman 6 stato oggetto, fin 
dall’inizio, di aspri commenti da parte belga. 
Le principali critiche sono state raccolte in 
12 punti principali e vivamente controbat- 
tute. (1) Gli avversari del Piano Schuman 
sostengono che questo non sarà reulizzabile 
senza il raggiungimento della parità dei 
salari in tutte le nazioni aderenti e che 
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quindi il Belgio, essendo un paese ad alti 
salari, dovrà subire gli svantaggi della 
concorrenza da parte degli altri paesi 
membri. In effetti, per uniformare i salari ai 
più alti livelli esistenti, è necessario au- 
mentare la quantità delle risorse messe a 
disposizione dei lavoratori. Il programma 
comprende a questo fine lo sviluppo della 
produzione e l’attuazione di una politica 
di piena occupazione. Va ricordato, inoltre, 
che le differenze salariali, anche se consi- 
derevoli, non hanno costituito ostacolo alla 
partecipazione del Belgio a unioni econo- 
miche come l'Unione Economica Belgio-Lus- 
semburgo e il Benelux. (2) 11 Piano Schu- 
man st propone di favorire l’ aumento della 
produttività; il rendimento delle miniere 
tedesche è largamente superiore a quello 
delle miniere belghe, per cui l’ invasione 
del carbone tedesco sui mercati europei co- 
stringerà molte miniere belghe a cessare la 
propria attività. L'affermazione è assoluta- 
mente priva di fondamento, in quanto uno 
dei principali punti del trattato esprime la 
volontà di salvaguardare la continuità del- 
l'occupazione e di evitare di provocare 
qualsiasi mutamento sfavorevole nelle eco- 
nomie dei singoli paesi. (3) La concorrenza 
tedesca sul prezzo del carbone è insosteni- 
bile e condurrà al fallimento di parecchie 
miniere belghe. E’ stato previsto che entro 
un periodo di 5-7 anni le condizioni del- 
l’industria carbonifera in Belgio potranno 
essere considerevolmente migliorate; du- 
rante tale periodo la produzione verrà con- 
tratta, non oltre, però, il 3 Y,; questo limite 
non deve destare preoccupazioni, poichè 
lascia aperte tutte le possibilità di espan- 
sione. (4) e (5) La riduzione della produzione 
di carbone non solo darà luogo alla disoc- 
cupazione, ma pregiudicherà le industrie 
consumatrici. Parlare di indipendenza eco- 
nomica a proposito del Piano Schuman si- 
gnifica ignorare che esso deve fare dei 6 paesi 
aderenti un solo Stato, per quanto riguarda 
il carbone e l'acciaio. Saranno finanziate 
le industrie che accoglieranno mano d'opera 
disoccupata e, se la produzione sarà insuf- 
ficiente, il paese deficitario riceverà le quan- 
tità complementari dagli altri paesi mem- 
bri. (6) Le importazioni di carbone non gra- 
veranno eccessivamente sulla bilancia com- 
merciale poichè, essendo effettuate al prezzo 
« europeo », permetteranno alle industrie tra- 
sformatrici di migliorare la loro posizione 
nel campo della concorrenza e quindi di 
esportare di più. (7)e(8) I poteri che il Piano 


Schuman conferisce all’Alta Autorità an- 
nulleranno l'iniziativa delle imprese e con- 
durranno ad un dirigismo integrale sul 
piano internazionale ; anzi, sotto alcuni a- 
spetti, il Piano Schuman può essere consi- 
derato incostituzionale, in quanto prevede 
la delega di poteri ad una autorità super- 
statale. In realtà, il dirigismo si trova nel 
campo del protezionismo sul carbone, più 
che nello spirito del Piano Schuman, che 
si propone di restaurare la libera concor- 
renza fra i carboni europei. Inoltre, il Belgio 
è ligio già da parecchi anni alle direttive 
di organismi internazionali tanto nel campo 
economico che in quello militare; si tratta, 
quindi, sostanzialmente, di una questione 
di politica interna. (9) La durata del trat- 
tato è giudicata eccessiva. L'Europa unita 
di domani non dovrà avere breve durata, 
bensì essere solidamente costruita, in attesa 
che concezioni politiche più vaste si sosti- 
tuiscano all'idea europea. (10) La Germania, 
principale produttore europeo di carbone, 
acquisterà la preponderanza politica sul 
continente. Il Piano Schuman ha in progetto 
la fusione dell’industria pesante tedesca con 
il complesso europeo, ma affiderà l’incarico 
non già a dirigenti tedeschi, ma ad una au- 
torità supernazionale, che soffocherà ogni 
tendenza all'egemonia. (11) 11 Piano Schu- 
man dovrebbe essere rielaborato e prevedere 
per ciascun membro la possibilità di riti- 
rarsi. (12) Il Piano Schuman, come si pre- 
senta nelle sue linee attuali, non dovrebbe 
essere ratificato dal Parlamento belga. Come 
tutte le opere umane, il piano presenta al- 
cune imperfezioni: sarebbe stato impossi- 
bile risolvere un problema così complesso, 
soddisfacendo del pari gli interessi di tutti 
i 6 paesi membri. In realtà, i soli proprie- 
tari di miniere sono contro il Piano Schu- 
man, perchè sono avversari della libera con- 
correnza e desiderano, per il loro interesse, 
che il mercato belga sia protetto contro le 
importazioni. Ma l'opinione generale non 
dovrà lasciarsi influenzare da posizioni così 
negative e particolariste. Il Belgio non può 
rifiutare l'offerta di ristabilire la sua eco- 
nomia, compromessa da prezzi del carbone 
esorbitanti, e di entrare a far parte di un 
mercato di 160 milioni di abitanti. (M.P.) 


(1975) EE (114) 57 

TIMMERMANS A., L'essenza del problema 
(«L'Echo de la Bourse», Bruxelles, 19 di- 
cembre 1951). 
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Il Belgio e il Lussemburgo, di fronte al- 
aumento eccessivo e costante dei loro cre- 
diti verso 1’ Unione Europea dei Pagamenti, 
hanno deciso di applicare, a partire dal 
15 settembre, una serie di misure tendenti 
a dare nuovi orientamenti al commercio 
estero ed atte a impedire il regolamento, 
tramite l’EPU, delle operazioni speculative 
di carattere finanziario e delle operazioni 
commerciali triangolari. In realtà questi 
provvedimenti non riguardano il problema 
nella sua essenza; questa consiste innanzi- 
tutto nel mantenere artificialmente le parità 
di cambio stabilite dal Fondo Monetario, in 
secondo luogo risiede nel fatto che il frauco 
belga è nettamente sottovalutato rispetto 
alle monete dei paesi membri dell’ Unione 
Europea dei Pagamenti. In questi paesi 
l'inflazione determina l’uscita di capitali 
e l'afflusso di merci straniere; di conse- 
guenza, i crediti concessi all'Unione Europea 
dei Pagamenti sono destinati, in larga mi- 
sura, a finanziare a buone condizioni il riar- 
mo e il riequipaggiamento stranieri e, d'altro 
lato, a recare benefici eccezionali a taluni 
esportatori mentre danneggiano le industrie 
che lavorano prevalentemente per il mercato 
interno. Per giungere ad un risanamento 
della situazione, agendo nell’ambito nazio- 
nale, possono seguirsi due vie: quella del 
credito, per l'aumento degli investimenti e 
del consumo, o quella della moneta, mediante 
la rivalutazione. L'ideale sarebbe poter ri- 
valutare il franco belga solo nei confronti 
delle monete dei paesi più poveri dell’ EPU. 
Ma ciò che è attuabile all’interno non può 
essere facilmente trasferibile sul campo in- 
ternazionale per ragioni giuridiche e psi- 
cologiche. Resta allora una soluzione inter- 
media, comprendente una serie di provvedi- 
menti da applicarsi simultaneamente. Anzi- 
tutto, far gravare sugli esportatori e su 
altre categorie privilegiate l’onere del fi- 
nanziamento del commercio estero limitando, 
con l'applicazione dell'art. 84 dell’accordo 
di Parigi, la liquidazione dei trasferimenti 
provenienti dai paesi dell EPU a mezzo di 
pagamenti disponibili; inoltre aumentare 
il più possibile le importazioni dai paesi 
dell EPU; come terza misura sarebbe con- 
veniente incoraggiare gli investimenti verso 
i settori più disorganizzati dell’economia 
nazionale. L'intervento dello Stato, con 
l’attuazione di una politica di investimenti 
sarebbe giustificato oltrechè dal basso li- 
vello raggiunto dall'indice di produzione in- 


dustriale, dal fatto che l'industria degli ar- 
mamenti non è più in grado di compensare 
il rallentamento del settore produttivo di 
generi da esportare. (M. PB.) 


(1976) EE (0) 17 
Comitati per le materie prime («The Eco- 
nomist », London, 29 dicembre 1951). 


La Conferenza Internazionale delle Ma- 
terie, tenuta a Washington nello scorso 
febbraio, ha avuto nn rilevante successo. 
Sono stati costituiti un gruppo centrale e 
sette comitati, ciascuno dei quali si occupa 
di una o più materie prime. Ad ogni comi- 
tato appartengono 11-16 paesi, che rappre- 
sentano complessivamente 1°80-90°/, sia 
della produzione che della domanda mon- 
diali della rispettiva materia. La qualità di 
membro del comitato è conferita a un paese 
in base all’importanza che esso ha come 
fornitore e come consumatore di una deter- 
minata materia prima. Il gruppo centrale 
fu formato in principio dalle sole tre po- 
tenze convenute: Gran Bretagna, Francia e 
Stati Uniti; in seguito, sono stati ammessi 
altri cinque paesi e i rappresentanti del- 
VOAS (Organizzazione degli Stati Ameri- 
cani) e dell OECE. In totale, i paesi rap- 
presentati alla Conferenza sono 28; più di 1/, 
di essi appartiene ad un solo comitato ; otto 
paesi a due o tre comitati e i rimanenti 


. dieci paesi a quattro o più comitati. L’ Italia 


fa parte, oltrechè del gruppo centrale, anche 
dei comitati del rame-zinco-piombo e dello 
zolfo come produttore-consumatore e dei co- 
mitati del cotone, della lana e della pasta 
di carta come consumatore. La funzione del 
gruppo centrale consiste nel creare nuovi 
comitati, coordinare il loro lavoro e pren- 
dere i necessari provvedimenti; i comitati 
speciali devono limitatamente alla materia 
loro asseguata suggerire ai governi interes- 
sati le misure necessarie all'incremento della 
produzione, e controllare la distribuzione 
delle disponibilità fra i vari paesi consuma- 
tori. La Conferenza Internazionale delle Ma- 
terie ha ottenuto, in pochi mesi, risultati 
che numerose altre organizzazioni interna: 
zionali hanno raggiunto solo dopo parecchi 
anni. Dalla fine della guerra, fra tutti i ne- 
goziati relativi a merci, soltanto su uno — 
quello del grano — fu raggiunto l’ accordo, 
Migliori risultati si attendono dai sei schemi 
attualmente in preparazione. (M. Pp.) 
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(1977) EE (0) 16 
L'ultimo atto del Piano Marshall (« The 
Economist», London. 5 gennaio 1952). 


Il Piano Marshall terminerà ufficialmente 
il prossimo giugno, ma già la corrispondente 
organizzazione americana — l’ Economie Co- 
operation Administration — ha cambiato il 
suo nome in Mutual Security Administra- 
tion. La maggior parte degli obbiettivi fis- 
sati per la produzione agricola e industriale 
sono stati raggiunti. La produzione dei ce- 
reali è ascesa nel 1950-51 a 64,1 milioni di 
tonnellate invece dei 65,8 milioni di ton- 
nellate previsti. La produzione di car- 
bone ha raggiunto nel 1951 i 460 milioni 
di tonnellate, 51 milioni di tonnellate in 
meno dell’obbiettivo fissato. L' Europa non 
ha dissipato le generose donazioni americane: 
ha aumentato la produzione, ha riequipag- 
giato l'industria, ha operato in certi campi 
come una unità, ha aumentato le esporta- 
zioni totali e quelle verso gli Stati Uniti e 
il Canadà. Il maggior risultato negativo si 
è avuto nel tentativo di controllare le infla- 
zioni interne. Senza il riarmo, anche ciò 
non avrebbe avuto conseguenze molto gravi. 
La spesa di 12 miliardi di dol'ari ha costi- 
tuito dal punto di vista degli Stati Uniti 
un investimento ben riuscito: inoltre la 
somma è solo la metà di quanto era origi- 
nariamente considerato necessario. (V.s.) 


(1978) EE (121) 58 
Kreuz L., I costi degli armamenti («Der 
Volkswirt-Wirtschafts- und Finanz - Zei- 
tung», Frankfurt a. M., 12 gennaio 1952). 


L'apparato industriale degli Stati Uniti 
nell’ambito dell'economia degli armamenti 
è, senza dubbio, tale ch'essi sarebbero in 
grado di effettuare in brevissimo tempo 
tutte le riconversioni e le modificazioni in 
questo settore richieste dalla natura stessa 
dello sviluppo tecnico ed economico. Tut- 
tavia, l’antomatizzazione crescente degli ar- 
mamenti e la necessità ad essa collegata 
dell'adattamento continuo dell’attrezzatura 
industriale potrebbe, anche per gli Stati 
Uniti, trasformarsi col tempo in peso atto a 
pregiudicare il tenore di vita di quel popolo 
ed a risolversi, così, in un elemento di mo- 
dificazioni sociologiche. Queste sono, natu- 
ralmente, prospettive che per la povera 
Europa non hanno che un'importanza teo- 
rica. E ciò vale specialmente per la Ger- 
mania, per la quale, preoccupata come essa 
è di assicurare il minimo di esistenza ai 


suoi profughi, ogni miliardo di spese sup- 
plementari per gli armamenti non può che 
costituire un peso opprimente. Calcoli re- 
centemente stabiliti già danno un’idea chiara 
sia dell’ elasticità delle previsioni che della 
preocenpante entità dei costi del riarmo. 
Secondo taluni, il costo di un esercito di 
250.000 uomini, compresa un'aviazione di 
800 macchine e 40.000 uomini d’ equipaggio, 
oscillerebbero tra 16 e 22 miliardi di marchi. 
Altri preventivano il costo complessivo del 
riarmo in 30 miliardi. Le difficoltà di far 
fronte a tali spese aumenterebbero ancor 
più se ad avvenuta ricostituzione d'un eser- 
cito si rendessero necessarie modificazioni 
sostanziali del suo armamento. Non reste- 
rebbe allora che una scelta tra la diminu- 
zione quantitativa degli effettivi e la presa 
in considerazione dell’ aggravio. L' ultima 
alternativa, pur con le sue conseguenze, si 
presenterebbe allora come la più probabile, 
dal momento che si tratterebbe di difendere 
la comune libertà dell’ Occidente e di impe- 
dire che la Germania diventi la terra di 
nessuno tra due blocchi ostili l’uno all’altro. 

(M. I. A.) 


(1979) EE (0) 18 
La regressione del 1954 (« The Economist», 
London, 19 gennaio 1952). 


Se la politica di riarmo, inteso come 
cura preventiva, avrà successo, in Gran 
Bretagna e nell'intera Europa il periodo 
espansionista terminerà,molto probabilmente, 
nel 1954, e ad esso succederà la paventata 
«crisi» depressiva. In tale epoca, infatti, 
le forze armate dovranno essere ridotte ad 
una «maintenance basis» e le industrie 
belliche saranno smantellate. Questa preoc- 
cupazione è ovviamente controproducente 
nei confronti dello sforzo militare oggi ne- 
cessario. Per gli Stati Uniti il problema è 
meno grave perchè nel paese non esiste la 
forte domanda «differita» che si sta accu- 
mulando, a causa delle restrizioni del con- 
sumo, sul mercato europeo. Allo scopo di 
analizzare la situazione e di proporre i re- 
lativi rimedi, recentemente è stato prepa- 
rato da cinque economisti, tra cui J. V. 
Angell e il britannico A. Me Dougall, un 
nuovo rapporto «promosso» dalle Nazioni 
Unite. Tale rapporto è basato sulla convin- 
zione che non si verificherà, negli anni fu- 
turi, una regressione simile a quella pro- 
dottasi in America nel 1931. Le probabili 
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regressioni saranno, in altri termini, molto 
meno gravi, e potranno essere curate in uno 
o due anni. I cinque economisti hanno cal- 
colato che, sulla base di quanto accaduto 
negli Stati Uniti durante la « recession» 
del 1937-38, il reddito in dollari del mondo 
non americano dovrebbe diminuire, nei due 
anni post riarmo, di circa diecimila mi- 
lioni di dollari, cioé di circa un quarto 
della cifra attuale. Pur riconoscendo l’ina- 
deguatezza delle riserve dell’International 
Monetary Fund, il rapporto di Angell con- 
siglia un ottimo mezzo di sfruttarle - forse 
il migliore tra quelli proposti fino ad oggi. 
Le sottoscrizioni al Fondo, in particolare 
quella statunitense, dovrebbero essere au- 
mentate. Il Fondo dovrebbe concedere aiuto 
ai paesi partecipanti quando è impossibile 
stabilire l'esatta natura — temporale o 
permanente — del loro squilibrio. Le limi- 
tazioni che oggi vigono sui prelievi dovreb- 
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bero essere modificate. A ciò si ribatte che 
le misure consigliate potrebbero essere del 
tutto proficue, in caso di regressione, solo a 
condizione che nell’intervallo temporale 
relativo alla loro applicazione si verificas- 
se un deficit nella bilancia dei pagamenti 
statunitense. Dato che ciò è improbabile, le 
misure esposte nel nuovo rapporto O.N.U. 
vengono giudicate incomplete. Si deve tut- 
tavia tener presente che i cinque economi- 
sti propongono, con la riforma dell’Inter- 
national Monetary Fund, un aumento pa- 
rallelo delle risorse della Banca Interna- 
zionale per la Ricostruzione e lo Sviluppo, 
e accordi ad hoc per rendere meno instabili 
i prezzi dei prodotti di prima necessità. 
Considerato nel suo complesso, il rapporto 
dovrebbe essere letto con molta attenzione 
dai governanti europei. Sarebbe bene che 
essi non trascurassero la via che viene loro 
indieata per sconfiggere definitivamente gli 
avversari del mondo oltre cortina. (R. v.) 


NOTE SULLA STORIA DEL SAGGIO D'INTERESSE 


CORSO, DIVIDENDI E SCONTO DEI DIVIDENDI DEL BANCO 
DI S. GIORGIO NEL SEC, XVI (*) 


CARLO M. CIPOLLA 


1. — Le nostre conoscenze sul comportamento di lungo pe- 
riodo del saggio di interesse si fondano prevalentemente sul- 
l’esperienza del sec. XIX. Gli studi di HAWTREY, MACAULAY, di 
LouTCHICH e di altri ci hanno illustrato a dovizia la vita dello 
strano personaggio durante l’Ottocento. Ma sappiamo ancora 
troppo poco dei suoi fatti e dei suoi misfatti durante i secoli 
anteriori. Tale lacuna ci rende impossibile la esatta messa a 
fuoco della stessa esperienza del secolo scorso. E” una lacuna 
che va colmata. 

Il compito tocca allo storico economico, che però si trova 
subito imbarazzato a causa delle deficienze della documentazione. 
E” difficile trovar serie continue e comparabili sui movimenti del 
saggio di interesse per il periodo precedente il sec. XIX. VAN 
DILLEN è riuscito a farci conoscere il movimento del saggio di 
interesse praticato dalla Banca di Amsterdam durante i secc. XVII 
e XVIII. G. Prato raccolse a suo tempo molti dati sul saggio 
d’interesse nei vari paesi europei durante il sec. XVIII. T. S. 
ASHTON è riuscito a raccogliere prove di un tendenziale ribasso 
del saggio di interesse in Inghilterra durante la prima fase della 
Rivoluzione Industriale. G. LUZZATTO, in una opera che onora 
la nostra storiografia economica, ha raccolto una importante serie 
di quotazioni dei titoli del debito pubblico della Repubblica di 
Venezia negli ultimi secoli del medioevo. A. P. USHER ha raccolto 
dati sparsi sul saggio di interesse in Europa nei secc. XIV-XVI. 

Al materiale che si va faticosamente raccogliendo vorrei por- 
tare il contributo di una serie di dati che, per la loro continuità, 
l’epoca e l’ambiente cui si riferiscono mi paiono di eccezionale 
importanza. Si tratta di dati, in parte editi ed in parte inediti, 
relativi al corso, ai dividendi e allo sconto dei dividendi dei luo- 
ghi del Banco di S. Giorgio di Genova durante un periodo stra- 


(*) La forma e le conclusioni assunte dal presente articolo, devono 
molto a conversazioni che ho avuto con i proff. J. R. Hicks, D. H. RoBERTSON 


e specialmente H. J. HABAKKUK. 
17 


256 Carlo M. Cipolla 


ordinariamente interessante: quello dell’afflusso in Europa del- 
Vargento americano e della cosidetta «rivoluzione dei prezzi ». 


2. — Per la natura stessa di questo articolo io devo partire 
dal presupposto che il lettore abbia una idea di cosa fosse il 
Banco di S. Giorgio e di quale fosse l'importanza di Genova 
come mercato internazionale di capitali durante i secc. XVI e 
XVII (1). Qui devo limitarmi a fornire qualche schiarimento 
sulla natura di quegli istituti e di quelle operazioni cui in par- 
ticolare si riferiscono i dati che analizzeremo. 

I luoghi di S. Giorgio erano titoli di debito pubblico (2) 
della Repubblica di Genova, emessi al valore nominale di lire 100 
ciascuno. Venivano negoziati da cittadini e da forestieri (3) come 
gli attuali titoli di borsa e il loro corso di mercato fluttuava 
liberamente al di sopra o al di sotto della pari riflettendo i 
movimenti del rapporto domanda-offerta. 

I luoghi erano a reddito variabile (al contrario dei titoli di 
debito pubblico della Repubblica di Venezia che erano a reddito 
fisso). Come dice bene la Relazione del Doge Senarega del 1597 
«il provento o rendita di S. Giorgio è fondato sopra le cabelle 
della cittá e dominio» (4), cioé a dire: la Repubblica, in com- 
penso dei prestiti ottenuti, aveva ceduto al Banco di S. Giorgio 
(che era il consorzio dei creditori dello Stato) il reddito di gran 


(1) Rinvio il lettore desideroso di maggiori chiarimenti alle opere clas- 
siche di SIRVEKING, Studio sulle finanze del medioevo « Atti Soc. Ligure 
Storia Patria» t. XXXV (1906); ERRENHERG, Der Zeilalter der Fugger, 
Jena, 1922: BRAUDEL, La Mediterranée, Parigi, 1949. Ritengo anche inutile 
insistere sul fatto ben noto che Genova era un mercato monetario eccezio- 
nalmente libero da ogni intrusione di elementi non commerciali. Non vi 
esistette per esempio praticamente pressione ecclesiastica sensibile sulle 
attivita finanziarie. 

(2) Ciò è stato chiaramente dimostrato da SIEVEKING, op. cit. p. XI, 46. 

(3) SIEVEKING, Op. cit. p. 34. Lavorando su documenti lombardi del sec. XV 
io stesso trovai più di una volta tra i patrimoni di privati o di enti eccle- 
siastici lombardi, figurare luoghi di S. Giorgio. 

(4) Relazione del doge Senarega (Bibl. Univ. Genova, mascr. B. VI. 23 
su tale Relazione cfr. qui avanti Appendice) cap. 60. Durante buona parte 
del periodo considerato dal presente studio il Banco di S. Giorgio svolse 
anche attività di banca di deposito e di giro. I proventi di tale attività 
però non vennero mai distribuiti tra i proprietari dei luwoghi essendo” consi- 
derati frutto della attività dei Protettori e quindi di spettanza di questi 
ultimi soli. Come dice un doc. del 1675 cit. da SIEVEKING op. cit. p. 246 
«non spettano ai luogatari (gli introiti che) non procedono da gabele ». 
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parte delle imposte. Tale reddito (1), defalcato delle spese del 
Banco o di ulteriori prestiti alla Repubblica, rappresentava il 
dividendo (provento) dei luoghi. Perciò in periodo di guerra 0 
di depressione economica o di forti spese da parte del Banco o di 
nuovi prestiti al Governo i dividendi erano bassi. In periodo di 
pace e di prosperità economica i proventi erano alti. 

La domanda di luoghi rifletteva fondamentalmente la situa- 
zione economica generale del mercato. Benessere economico, sicu- 
rezza economica e politica, facilità nel mercato monetario, alti 
dividendi erano elementi che gonfiavano la domanda dei titoli. 
Malessere economico, insicurezza economica e politica, difficoltà 
del mercato monetario, contrazione dei dividendi erano, invece, 
elementi che la deprimevano. Così allora per i luoghi di S. Gior- 
gio come oggi per i titoli azionari. 

L’offerta dei luoghi era anche essa strettamente correlata con 
l'andamento della congiuntura e con le prospettive politiche e la 
situazione delle finanze statali. 

Una decisa politica di estinzione del debito pubblico mediante 
acquisto dei luoghi da parte della Repubblica, anche se talvolta 
pensata, non fu praticamente mai nè attuata nè tentata. Non si 
trascuri di pensare che una tale operazione avrebbe significato 
Ja fine del Banco di S. Giorgio. I luoghi non avevano scadenza 
«i rimborso : essi rappresentavano pertanto un impiego a lungo, 
teoricamente infinito, termine. Il loro numero sul mercato, nel 
periodo qui considerato, variò come nello specchietto seguente (2) : 


1509 rime 01934185 
Dd 2). [ETS oO 7022 
LAC > » 416.487 
A awk ATI 
(ERD a OS 151706 
TEN A a ea. 106 


Un elemento importante nel mercato dei luoghi era quello della 
istituzione dei moltiplichi. Era allora diffuso il costume di 


(1) Il Banco appaltava di cinque in cinque anni le gabelle. Il suo red- 
dito non era dunque direttamente quello delle gabelle, ma dell’ appalto di 
quest’ultime. Cfr. Relazione Senarega cit. cap. 60 e PERI, Jl negotiante 
ed, 1697, t._IIL, p..73, 

(2) Cfr. Severine, op. cit. p. 164 e pel 1597 Relazioni Senarega 
cit. cap. 65. Per la guerra di Corsica, tra il 1554 e il 1557, furono emessi 
per lo meno altri 28.000 luoghi. Verso il 1560 quindi i luoghi esistenti 
dovevano aver raggiunto il mezzo milione. Poichè questa cifra non ci è spe- 
cificamente riferita da alcun documento, non l’ho riportata nella tabella. 
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lasciare in ereditá a pie istituzioni o a chiese o allo stato un certo 
numero di luoghi vincolandoli però di maniera che l’erede non solo 
non poteva alienarli ma era altresi obbligato a reimpiegare i divi- 
dendi nell’acquisto di altri luoghi : e ciò sino al raggiungimento di 
una determinata somma da destinarsi poi agli scopi indicati dal 
de cuius. I luoghi così vincolati venivano chiamati moltiplichi. 
Nel 1597 il doge Senarega osservava che su un totale di 437.708 
luoghi esistenti, ben 121.642 erano bloccati come moltiplichi e il 
loro reddito bloccava annualmente circa altri 3.000 luoghi automa- 
ticamente trasformati a lor volta in nuovi moltiplichi (1). Tale 
circostanza esercitava evidentemente una artificiosa pressione al 
sostenimento del prezzo dei luoghi (2). E” anche vero però che 
a turno, molti di questi luoghi bloccati riapparivano sul mercato : 
e ciò quando — come si è detto — traverso il moltiplico si era 
raggiunta la somma desiderata dai benefattori. 


8. — Fin qui ho cercato di fornire notizie e ragguagli sem- 
plificando e schematizzando al limite del possibile. In realtà poi 
le cose erano molto più complicate. Una delle complicazioni mag- 
giori era quella delle paghe. 

Per ragioni che qui è inutile star a ripetere (3), i dividendi 
dei luoghi durante tutto il XVI e XVII secolo non venivano pagati 
alla loro scadenza. Alla scadenza venivano segnati a credito dei 
luogatari su speciali registri: queste somme addebitate al Banco 
mediante registrazione venivano chiamate paghe. Quattro anni 
dopo la registrazione, il Banco pagava ai luogatari metà della 
somma registrata e l’anno successivo (cioè il quinto dalla regi- 
strazione) versava l’altra metà (4). 

In tali circostanze si creò in Genova un mercato per lo sconto 
di queste paghe. Cioè a dire: il luogatario che dopo la registra- 

(1) Relazione Senarega cit. cap. 65. 

(2) Un’altra istituzione che cooperava costantemente al sostenimento del 
corso dei luoghi era l’obbligo imposto ai banchieri di dare in garanzia al- 
l'Ufficio delle monete un certo numero di luoghi (SIEVEKING, op. cit. p. 37). 

(3) Cfr. PERI, op. cit. p. 73. Cuneo, Memorie sopra l’antico debito 
pubblico, Genova, 1842, p. 119 cita ragioni diverse da quelle citate dal Peri. 
Del Cuneo, comunque, non c’è molto da fidarsi. 

(4) Cuwzo, op. cit., p. 120, sostiene che «i proventi furono esigibili al 
quarto anno ». Ma il Doge Senarega nella sua Relazione cit. del 1597 dice 
chiaramente: « le qual paghe sono poi mature dal giorno della deliberazione 
al quarto anno la mezza parte e l’altra mezza parte l’anno seguente tanto 
che la maturatione non finisce prima di cinque anni ». Cfr. anche PERI, op. 
cit. p. 73 e Descrizione delle Due Riviere, Genova, 1780, tomo II, p. 250. 
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zione dei dividendi aveva bisogno di realizzare in contanti i divi- 
dendi stessi prima dei quattro-cinque anni, poteva scontarli facil- 
mente presso qualunque operatore ad un tasso di sconto che il 
mercato stesso determinava. Questo tasso veniva qualificato allora 
come valuta della lira di paghe. La lira di paghe era, poniamo, 
valutata 18 soldi: cioé significava che il luogatario poteva scon- 
tare sul mercato i suoi dividendi ricevendo per ogni lira (cioè 
20 soldi) 18 soldi. Valuta a 18 soldi significava quindi uno sconto 
di 2/20 per quattro anni e mezzo, cioè del 2,2 annuo (1). 


4. — Preziosi documenti superstiti (2) ci permettono oggi di 
disporre di tre preziose serie di dati annuali correnti dal sec. XVI 
alla fine del XVIII. Tali serie ci riferiscono : 1) il corso medio 
annuo dei luoghi; 2) il provento annuo dei luoghi (cioé il divi- 
dendo registrato ma non ancora distribuito); 3) la media annua 
valuta di paghe (cioé il tasso medio di sconto dei dividendi). 

L’esame critico di questo materiale é confinato qui avanti 
nella Appendice: cid allo scopo di alleviare un po’ il lettore fret- 
toloso della lettura di queste pagine. Nelle Tabelle I, II e III della 
stessa Appendice sono concentrate le nostre serie fondamentali 
debitamente elaborate. In questo paragrafo desidero invece chia- 
rire taluni criteri che mi hanno guidato nella elaborazione e nella 
analisi del materiale raccolto. 

Per semplificare l’esposizione chiamerò A il saggio di sconto 
dei dividendi e B il rapporto dividendo-corso dei luoghi. Nel cal- 
colare il rapporto B ho rapportato non il dividendo grezzo ma 
il dividendo scontato della valuta di paghe (3). 

(1) Col sec. XVII però tale saggio si aggravava dell’aggio che la mo- 
neta di paghe aveva sulla moneta di numerato. Che io sappia tale problema 
non è stato ancora ben chiarito. Contro la tesi sostenuta dal CUNEO, mi pare 
non sia da trascurarsi la testimonianza del PERI, op. cit., p. 73. Cfr. anche 
qui avanti nota 3. 

(2) Cfr. Appendice. 

(3) Chiamiamo C il corso effettivo dei luoghi; £ il dividendo attribuito 
nell’anno a ma pagato quattro-cinque anni dopo a. Chiamiamo S lo sconto 
praticato dal mercato su R pel fatto che questo È sarebbe stato esigibile 
solo quattro-cinque anni dopo a. Io ho calcolato per ogni anno Rk — S (cfr. 
Appendice, tab. II) e ho quindi rapportato(R— S): € (cfr. Appendice, tab. III). 
Se avessi rapportato semplicemente R: C, il tasso risultante sarebbe stato 
artificiosamente rialzato. In effetti supponiamo che il corso dei luoghi, se i di- 
videndi fossero stati pagati immediatamente, fosse stato N. Il fatto che i di- 
videndi venissero pagati in ritardo necessariamente doveva deprimere il corso 
dei luoghi portandolo alla quota C= N — X. Questo X è praticamente la 
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Le serie di cui disponiamo vanno dagli inizi del XVI alla 
fine del XVIII secolo. Però se per il sec. XVI noi abbiamo una 
sufficiente conoscenza del trend di talune altre varianti econo- 
miche strategiche, pel sec. XVIII questa conoscenza ci manca 
quasi del tutto. Quanto al sec. XVII e anche al XVIII, forti 
turbamenti nel rapporto di valore tra le monete di conto e le 
monete effettive usate dal banco vennero a inserirsi nel gioco delle 
nostre serie (1). Tali turbamenti ci sono tuttora più o meno sco- 
nosciuti. In considerazione di tutto ciò, io ho preferito limitare 
per il momento l’analisi dei movimenti del saggio di interesse al 
periodo 1509-1625, il periodo che del resto effettivamente mi inte- 
ressava di indagare. 

Uno dei punti su cui si indugerà tale analisi è il confronto 
tra il movimento di lungo periodo del tasso di interesse e il movi- 
mento di lungo periodo dei prezzi delle cose. A dire il vero noi 
non disponiamo tuttora di una specifica storia dei prezzi in Genova 
nel sec. XVI. Grazie però agli studi del FANFANI e del PARENTI mi 
pare si possa giustificatamente oramai parlare di un comune movi- 
mento di lungo periodo dei prezzi delle cose nell’Italia settentrio- 
nale e centrale. Io ho assunto il movimento che risulta dagli studi 
precitati come modulo di raffronto con i movimenti dei saggi di 
interesse e di sconto genovesi. Ciò facendo io ho assunto che il 
movimento di lungo periodo dei prezzi in Genova non si diffe- 
renziasse sensibilmente dal movimento lungo dei prezzi sugli altri 
mercati dell’Italia settentrionale e centrale: per quanto io abbia 
poi soppesato alla luce di numerosi elementi tale assunto, ritengo 
tuttora che esso sia più che ragionevole. 

Le serie di dati annuali — come è il caso delle nostre serie — 
sono scarsamente adatte all’analisi dei movimenti economici di 
breve periodo. A tale handicap, si aggiunge nel nostro caso una. 
assoluta (o quasi) ignoranza della annalistica congiunturale de? 
mercato di Genova in quei secoli. In tali condizioni io ritengo 
impossibile una analisi dei movimenti di A e di B dal punto di 


stessa cosa di S. Tenendo conto solo al denominatore, e non al nominatore- 
di questo coefficiente negativo, noi avremmo alzato artificialmente il rapporto 
reddito/corso dei luoghi. 

(1) Un'altra novità del sec. XVII fu un tentativo di regolamentazione. 
dello sconto delle paghe da parte di un Ufficio aperto da S. Giorgio. Devo 
d'altra parte osservare che, in base ai calcoli effettuati dal Senarega nella 
sua Relazione cit. io sono convinto che fino a tutto il sec. XVI non inter- 
venisse una differenza di valore tra lira di paghe (alla fine dei cinque anni) 
e lira di numerato a turbare l’andamento di 4 e di B. 
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vista del periodo breve, pur essendo pienamente convinto del- 
Palto interesse che una tale analisi rivestirebbe quando essa fosse 
possibile (1). Nelle pagine che seguono, pertanto, l’analisi dei 
movimenti di 4 e di B verrá condotta dal solo punto di vista 
del periodo lungo. 

5. — Il periodo corso tra il 1522 e il 1570 vide il livello 
medio dei saggi di interesse e di sconto oscillare generalmente 
tra il 4 e il 6 per cento: tra il 1522 e il 1570 A scende al di sotto 
del 4% solo cinque volte (anni); B tende ad oscillare attorno ad 
un livello lievemente più basso, ma non dobbiamo dimenticare 
che su B pesa l’artificiosa domanda dei molteplichi. Nel quaran- 
tottenio si possono individuare tre distinti periodi. 

Primo periodo : grosso modo dal 1522 al 1534. A e B palesano 
una tendenza contrastante: il primo tende lievemente a salire, 
il secondo tende indubbiamente a scendere. Le ragioni della ten- 
denza depressiva di B sono chiare : i dividendi si contraggono dra- 
sticamente di circa il 30 per cento mentre il corso dei titoli pur 
palesando una tendenza depressiva non diminuisce di più del 10%. 
E” facile dire delle ragioni che provocarono la depressione dei divi- 
dendi: c’è una lunga serie in quegli anni di guerre tremende, di 


(1) Per quel volonteroso che volesse accingersi all’ atfascinante studio 
dei movimenti brevi, vorrei qui fare qualche raccomandazione ed avanzare 
qualche suggerimento. 

Una prima cosa da ricordare é la seguente. San Giorgio non riscuoteya 
direttamente le gabelle, ma ne appaltava la riscossione con appalti quin- 
quennali. I dividendi dei luoghi si adattano quindi alla congiuntura di cinque 
in cinque anni: sono un buon indice della tendenza, ma un pessimo indice 
delle fluttuazioni brevi. Logicamente quindi anche il rapporto B va preso 
con cautela nell’esame dei movimenti brevi, mentre molto più indicativo da 
tale punto di vista è certamente il rapporto A. 

Una seconda cosa da non trascurare. Per poco che un lettore getti una 
occhiata alle curve del grafico II, di un fatto si accorge subito: le famose 
crisi e bancherotte spagnole (es. del 1556, del 1575, del 1596, del 1607, 
del 1627) a dispetto di Hábler, di Ehrenberg e successori passano senza 
quasi lasciar traccia nell’andamento sia di A che di B. | 

Il carattere speculativo del boom sviluppatosi tra il 1613 e il 1619 (cfr. 
il mio breve articolo su Aspetti di una crisi prima della Rivoluzione In- 
dustriale) appare bene nelle nostre serie dove si nota chiaramente il gonfiarsi 
del corso dei luoghi su dividendi stagnanti (cfr. grafico 2). 

Da notare anche le influenze sulle serie finanziarie di certi avvenimenti 
politici. La guerra del 1555 combattuta per la difesa della Corsica è ben 
visibile nelle punte di A e di B: e un buon commento a tali fatti può venir 
cercato nella citata relazione del Doge Senarega. 
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pestilenze, di rivolgimenti sociali e politici che sconvolgono l’Italia 
tutta e non lascian da parte la Liguria, e falcidiano i traffici e 
distruggono vite e ricchezze. A ciò si aggiunga che dopo il 1528 
come dopo il 1506 la Repubblica, sotto la pressione popolare, fu 
costretta a ridurre varie imposte (1): e si ricordi che le imposte 
rappresentavano il dividendo dei luoghi. Non è altrettanto facile 
individuare le origini della vischiosità palesata dal movimento 
del corso dei titoli (curva C). Tanto più che il periodo corso tra 
il 1509 e il 1581 vide forti emissioni di luoghi il cui numero sul 
mercato passò da 193.185 a 397.624. Può darsi che nel generale 
disastro, molta gente serbasse nel Banco di S. Giorgio quel poco 
di fiducia che le restava e tesoreggiasse i titoli del Banco. Può 
darsi che — come si è accennato nel paragrafo 2 — l’esistenza 
dei moltiplichi frenasse sensibilmente la caduta del corso dei 
luoghi. Io non ho elementi per provare se una di queste due ipo- 
tesi sia da preferire all’altra : e in fondo non ho neppure elementi 
per provare che ci sia del vero nell’una o nell’altra di tali sup- 
posizioni. 

Meno soggetta ad influenze eterogenee, più genuinamente 
legata alla situazione del mercato dei capitali, la curva A palesa 
lungo tutto il periodo 1520-1534 una lieve tendenza di fondo rial- 
zistica (cfr. grafico 2): sui mercati di Milano e Firenze la ten- 
denza dei prezzi era al rialzo (2) e la correlazione positiva del 
tasso di interesse è decisamente normale. 

Dal 1534 al 1546 i prezzi delle cose tesero a cadere. In tale 
periodo A tende ancora a muovere in correlazione positiva con i 
prezzi. B accusa una tendenza piuttosto stazionaria: le forti 
emissioni di luoghi (il cui numero passò da 397.624 nel 1531 a 
477.112 nel 1544) impedirono il rialzo del corso dei titoli. 

Dal 1546 al 1570 nuovo periodo. La tendenza fondamentale di A 
è decisamente rialzistica : nel 1546 è su un livello del 3.5 per cento, 
dopo il 1560 è in media 6 per cento. Compaiono punte chiaramente 
imputabili a fattori congiunturali (es. la punta del 1555 in cui 4 
giunge al 9 per cento e dovuta alla guerra di Corsica (3)): ma indi- 
pendentemente da tali episodi è evidente che ci sono forze ope- 
ranti sul lungo periodo che spingono in alto il saggio di interesse. 

Dal 1540 l’Italia settentrionale e centrale comincia a ripren- 

(1) SIEVEKING, op. cit., p. 175. 

(2) Cfr. G. Parenti, Prime ricerche sulla rivoluzione dei prezzi in 
Firenze, Firenze, 1939, graf. X a p. 169 e tab. XIX a p. 170; A. FANFANI, 
Indagini sulla rivoluzione dei prezzi, Milano, 1940, p. 28, grafico 2. 

(3) Cfr. Relazione Senarega cit. cap. 60. 
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dersi. La «ricostruzione » è in atto. E” un tour de force che l’eco- 
nomia italiana deve compiere. Ci sono intere borgate, intieri quar- 
tieri di città, impianti e stocks, patrimonio zootecnico e attrezza- 
ture manifatturiere da rifare quasi completamente. La domanda 
di capitali è forte mentre il Paese è ancora impoverito e stremato. 
Non c’è da stupirsi se il mercato dei capitali denunciò un netto 
tendenziale rialzo di A. Circa i movimenti di B c’è da osservare 
che essi furono resi incerti da una serie di circostanze contra- 
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Fig. 1 — Corso e reddito dei luoghi di San Giorgio. 


stanti: l’artificiosa domanda dei moltiplichi e nel contempo le 
massicce emissioni di nuovi luoghi (1), l'aumento dei dividendi e 
nel contempo l’aumento del tasso praticato nel loro sconto. Deci- 
samente, B aveva un suo andamento peculiare. 

A partire dal 1570, sia A che B accusarono una spettacolare 
caduta. Il fenomeno si sviluppò in due riprese. Tralasciamo di 
considerare il fenomeno congiunturale della punta del 1566 e della 
sua successiva caduta. Guardando le cose dal punto di vista del 
lungo periodo, si può dire che A abbia teso a diminuire dal 
1570 (5%) al 1585 (1.9%). B pure tese a scendere dal 1570 (4.2%) 


(1) Cfr. pag. 257, nota 2. 
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al 1588 (2.2%). Tra la fine dell’80 e gli inizi del nuovo secolo la 
tendenza depressiva fu arrestata se non adirittura ribaltata. Il 
ribaltamento è al solito più sensibile per A che per B. Comunque 
la nuova fase durò per A sino al 1606 (in cui segnò il 4.4%) e 
per B sino al 1602 (in cui B segnò il 2.7%). Da allora ricominciò 
una nuova fase depressiva alla fine della quale nel 1620 sia A 
che B si ritrovarono su 11.2 per cento. Guardando al grafico 2, 
il lettore può distinguere facilmente le tre fasi. 

Dagli studi del Parenti risulterebbe che sul mercato di Firenze 
l'andamento lungo dei prezzi sia stato il seguente (1): 


dal 1575 al 1588 : tendenziale ribasso 
1588 1599 : tendenziale forte rialzo 
1599 1617: tendenziale stabilitá (o lieve ribasso). 


Il grafico pubblicato dal Fanfani a p. 28 delle sue Indagini, 
per Milano, coincide anche per questo periodo con i risultati 
del Parenti. Ed è facile vedere che le «onde lunghe » dei prezzi 
così individuate coincidono con le suindicate fasi di A e di B. I 
prezzi e i nostri tassi di interesse mossero dunque nella loro 
usuale correlazione positiva. 

C’è da chiedersi perchè il rialzo della fase 1585-1600 pur così 
sensibile nei prezzi sia stato per A e B così lieve in raffronto 
alla caduta dei due periodi 1570-85 e 1600-20: così lieve da non 
compensare la caduta dei due altri periodi e lasciar precipitare 
così sia A che B all’1.2% alla fine di tutto il periodo. 

La risposta a tale domanda deve tener conto a mio avviso di 
due ordini di circostanze. Anzitutto : a partire dal 1570 Genova 
che era il centro dei finanziamenti ai monarchi spagnoli riuscì 
ad accentrare su di sè l’afflusso imponente dell’oro e dell’argento 
americani (2). Questo prolungato ed imponente infusione di me- 
tallo prezioso sul mercato genovese altro non significò che una 
progressiva e grandiosa espansione della offerta di moneta. Il 
gonfiamento dell’offerta di moneta lungo tutto il periodo 1570- 
1620 influenzò necessariamente — spostandola verso destra — la 
posizione della curva di offerta di fondi disponibili. Questo pro- 
gressivo slittamento verso destra della curva dei capitali dispo- 
nibili necessariamente spingeva drasticamente in basso il saggio 
di interesse quando la domanda di fondi stagnava (periodi lunghi 
di ribasso dei prezzi) e ne frenava il rialzo quando la domanda 


(1) G. PARENTI, Op. cil., graf. X a p. 169 e tab. XIX a p. 170. 
(2) F. BRAUDEL, op. cit. p. 374 sg. e p. 395. 
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di fondi disponibili si espandeva (periodi lunghi di rialzo dei 
prezzi). 

Per quanto riguarda in particolare i movimenti di B, il fatto 
dei moltiplichi era un altro fattore depressivo. Limitando la dispo- 
nibilita immediata di luoghi sul mercato e mantenendo una doman- 
da di questi, ne sosteneva il corso. E quindi riduceva il rapporto 


+0 TO so 30 1600 10 20 


mo 20 so 40 so 
Fig. 2 — Saggio di sconto dei dividendi del Banco di S. Giorgio (A) 
e rapporto tra il reddito scontato e il eorso dei luoghi di S. Giorgio (B). 


R/C. D’altra parte, tra il 1560 e il 1597 sembra che un certo 
numero di luoghi venisse redento (cfr. la tab. di pag. 257). | 

Tutto sommato questi vari elementi fecero precipitare drasti- 
camente sia A che B nel periodo 1570-1585. Ne frenarono il rialzo 
nel periodo 1585-1600. Ne accentuarono ancora la caduta nel perio- 
do 1600-1620. Cosi che se si guarda nel suo insieme il cinquan- 
tennio 1570-1620 che fu giudicato nel suo complesso un periodo 
inflazionistico — tanto che gli storici lo qualificarono come « rivo- 
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luzione dei prezzi » — si ha l’illusione ottica di un paradossale 
decremento del saggio di interesse in fase inflazionistica. 

Comunque è certo che per una ragione o un altra, a Genova, 
agli inizi del sec.. XVII, c’erano capitali regolarmente prestati 
all'1.2 per cento. Era la prima volta nella storia dell’Europa 
occidentale, dopo la caduta dell’Impero Romano che del capitale 
si offriva così a buon mercato : e questa era in effetti una straor- 
dinaria rivoluzione. 


APPENDICE 


L’avv. Carlo Cuneo, in appendice alle sue Memorie sopra l'antico debito 
pubblico, riportò una Tabella dell’annuo provento dei Luoghi di S. Giorgio 
dalla sua instituzione fino alla sua cessazione, del valore, ossia prezzo 
in commercio degli stessi Luoghi e delle lire di paghe dal 1559 fino 
all’epoca suddetta, rilevata dai Cartularii dell’ Amministrasione. Come 
è specificato dal lungo titolo dunque, la Tabella contiene : «) corso dei luoghi; 
8) provento dei luoghi ; c) valuta della lira di paghe. Non tutte le tre serie 
cominciano alla stessa data: 4) comincia col 1409; D) e e) cominciano col 
1559. Infine Cuneo dichiara di aver rilevato tali dati dai Cartularii della 
Amministrazione. 

Nel manoscritto E. VII. 3 della Biblioteca Universitaria di Genova, por- 
tante il titolo Trattato dei cambi e valute di oro e «argento e databile alla 
fine del sec. XVIII, io ho trovato a c. 220 una tabella contenente Provento 
dei luoghi di S. Giorgio, valore delle lire in paghe e prezzo dei detti 
luoghi dall’anno 1409 in appresso. Questa tabella contiene, così come 
quella del Cuneo,: 4) corso dei luoghi; b) provento dei luoghi; c) valuta 
della lira di paghe. Così come nella tabella del Cuneo, anche nel Trattato 
a) comincia col 1409. Ma mentre nella tabella del Cuneo 8) e c) comincia- 
vano col 1559, nel Trattato d) comincia col 1509 e €) col 1522. 

Un raffronto tra le due tabelle — quella edita dal Cuneo e quella com- 
presa nel Trattato — mostra chiaramente che le due fonti, pur non deri- 
vando dagli stessi manoscritti, ebbero un comune archetipo. Talune differenze 
tra i dati delle due tabelle sono facilmente riconducibili ad errori di stampa 
(o di trascrizione) dell’edizione del Cuneo. Non avendo a disposizione i do- 
cumenti di cui si servì il Cuneo (che non diede indicazione archivistica) io 
mi servii nel presente lavoro della tabella contenuta nel Trattato, che tra 
l’altro è — come abbiam visto — più completa dell altra. 

Compilazioni di tabelle del genere di quelle citate, non erano eccezioni 
nella Genova dei secc. XVI, XVII e XVIII. Basti citare le analoghe ta- 
belle sul valore di certe monete grosse negli stessi secoli. Tali compilazioni 
si rendevano necessarie per questioni di antichi debiti, lasciti testamentari, 
etc. etc.. Negli stessi cartulari notarili si incontrano spesso dichiarazioni 
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testimoniali circa il valore di determinate monete, oppure proprio dei luoghi 
oppure delle lire di paghe in anni determinati. Da tali dichiarazioni nasce- 
vano poi le tabelle di cui abbiam parlato sopra. 

Naturalmente i valori citati nelle tabelle (o anche nelle dichiarazioni 
testimoniali) rappresentano medie annuali dei valori verificatisi. Bisogna 
ammettere che purtroppo noi non abbiamo nessuna idea di come tali medie 
annuali venissero calcolate. 

Circa l’attendibilita delle tabelle, si deve ammettere che sembra essere 
decisamente buona. In effetti quando é possibile stabilire raffronti con dati 
desunti da fonti completamente diverse, i risultati paiono positivi. 

Cosi per esempio nello specchietto seguente ho riportato i dati sul 
corso dei luoghi e il valore delle lire di paghe in anni determinati quali 
risultano dalla Relazione del Doge Senarega (1) e dalla tabella contenuta 
nel Trattato della Biblioteca Universitaria. Tenuto conto della probabile 
diversitá dei criteri di valutazione della media, a me pare che il raffronto 
sia piú che soddisfacente. 


Corso dei luoghi | Valuta lira paghe 
Anno = “si 
Sensrega | Trattato | Senaregs | Trattato 

| | 
1554 | 13.6 | 13.5 
1555 700 | 745 | 11.8 | 11.10 
1596 | 2490 | | 16.10 
1597 | 2500 | 2455 | 16.8 | 17.2 

| | 


i 


Il mio amico dr. Gioffré, dell’Archivio di Stato di Genova, mi ha poi 
indicato un documento notarile datato 8 febbr. 1538 (ASG, notaio Sauli 
Carega Stefano, filza 10, sala 7, scansia 63, pacco 1537-1538, fol. 152) nel 
quale un autorevole officiale di S. Giorgio dichiara che la lira di paghe 
dell’appena scaduto anno 1537 era valutata a soldi 16.3 (2). La nostra ta- 
bella da per lo stesso anno una valutazione a soldi 16.2. In conclusione: le 
fonti concordano abbastanza bene. 


(1) Si trovano copie della Relazione Senarega sia all’Archivio di Stato 
di Genova (mscr. 117), sia alla Biblioteca Universitaria di Genova (B. VI. 23 - 
B. II. 33 - B. II. 44 - B. III. 8). Devo far rilevare che la copia conservata 
presso l'Archivio di Stato (mser. 117) è tarda e molto scorretta: per es. essa 
dà la quotazione dei luoghi al 1555 in lire 135 mentre B. II. 33 e B. II. 44 
danno la quotazione in lire 35 e il contesto chiaramente mostra che è 
quest’ultima quotazione che si deve assumere. La copia B.III.8 è incompleta. 
Non mi è stato possibile di consultare la copia B. VI. 23. 

(2) Il documento riferisce altre quotazioni per gli anni precedenti. Metto 
in guardia il lettore sul fatto che si tratta del valore nel 1537 delle paghe 
di anni precedenti e non del valore delle lire di paghe negli anni prece- 
denti il 1537. 


Corso e reddito dei luoghi di S. 


rr ___—_——_rre 


Anno 


1509 
1510 
1511 
1512 
1513 
1514 
1515 
1516 
1517 
1518 
1519 
1520 
1521 
1922 
1523 
1524 
1525 
1526 
1527 
1528 
1529 
1530 
DO 
1552 
1533 
1534 
1539 
1536 
1537 
1538 
1539 
1540 
1541 
1542 
1543 
1544 
1545 
1546 
1547 
1548 
1549 
1550 
1551 
1552 
1553 
1554 
1555 
1556 
1557 
1558 
1559 
1560 
1561 
1562 
1563 
1564 
1565 
1566 
1567 


| 


Corso 
(soldi) 


1160 
1200 
1200 

995 
1050 
1040 
1100 
1100 
1100 
1130 
1120 
1210 


1050 
1080 
1000 
1080 

900 


| 


TABELLA 1. 


Reddito 
{soldi} 


| 


Giorgio dal 1509 al 1625 


Anno 


1568 
1569 
1570 
1571 
1512 
1573 
1574 
1579 
1576 
1577 
1578 
1579 
1580 
1581 
1582 
1583 
1584 
1585 
1536 
1587 
1538 
1589 
1590 
1591 
1592 
1593 
1594 
1595 
1596 
1597 
1598 
1599 
1600 
1601 
1602 
1603 
1604 
1605 
1606 
1607 
1608 
1609 
1610 
1611 
1612 
1613 
1614 
1615 
1616 
1617 
1618 
1619 
1620 
1621 
1622 
1623 
1624 
1625 


| 


Corso 
(soldi) 


990 
1060 
1080 
1360 
1360 
1290 
1385 
1400 
1700 
1740 
1580 
1800 
1580 
1800 
9240 
2200 
2220 
2410 
2580 
2440 
2340 
2300 
2305 
2500 
2490 
25490 
2480 
2460 
2490 
2455 
2555 
2680 
2610 
2760 
3100 
4480 
4550 
4660 
4395 
4145 
4265 
4225 
4165 
4120 
3960 
3920 
3920 
4220 
4600 
4520 
4640 
5100 
5280 
5560 
5538 
5120 
5080 
3965 


Reddito 
(soldi) 


5d 
36 
60 
60 
60 
60 
62 
62 
DI 
58 


TABELLA IT. 


Reddito dei luoghi di S. Giorgio scontato al tasso 
della valuta di paga (*) 
mr edi se a gl (rea A __ | 
reddito | reddito 


scontato scontato 


= 
Qt 
to 
th 
© 
x 
No 
_ 
or 
=] 
a 
ot 
a 
— 


1523 = 1575 50.1 
1524 44.9 1576 47.5 
1525 45. - 1577 47.8 
1526 31.5 1578 52.9 
1527 34,5 1579 61.2 
1528 38.1 1580 40.0 
1529 40.4 1581 53.1 
1530 39.2 1582 57.4 
1531 315 1583 64.2 
1532 32.9 1584 56.5 
1533 35.1 1585 60.2 
1534 335 1586 56.8 
1535 56.1 1587 54.3 
1536 34. - 1588 53.5 
1537 34.7 1589 54.1 
1538 34.4 1590 59.5 
1539 35.2 1591 DIA 
1540 37.1 1592 59.2 
1541 38.3 1593 57.8 
1542 37.7 1594 56.1 
1543 37.3 1595 56.6 
1544 37.2 1596 60.6 
1545 34.8 1597 60.0 
1546 395 1598 61.8 
1547 39.1 1599 62.4 
1548 37.7 1600 64.1 
1549 38.7 1601 65.9 
1550 41.6 1602 84.9 
1551 41.3 1603 65.3 
1552 41. - 1604 69.2 
1553 42.7 1605 66.9 
1554 28.8 1606 60.8 
1555 26.6 1607 58.5 
1556 34.4 1608 58.9 
1557 34.4 1609 63.3 
1558 33.7 1610 60.6 
1559 32.2 1611 68,4 
1560 S54 1612 63.5 
1561 33.8 1613 63.8 
1562 36.5 1614 63.5 
1563 40.2 1615 64.7 
1564 41.1 1616 64.7 
1565 35.5 1617 65.3 
1566 31.3 1618 65.3 
1567 38.7 1619 64.6 
1568 40.3 1620 65.9 
1569 43.6 1621 64.7 
1570 46.2 1622 56.5 
1571 48.0 1623 60.0 
1572 50.2 1624 52.5 
1573 53.0 1625 51.5 


(1) Il « reddito scontato » di questa tabella è quel che a pg. 3, nota 3 ho 
chiamato (R — 8). 


TABELLA III: 


Saggi di interesse e di sconto sui luoghi di $. Giorgio in Genova 
dal 1522 al 1625 


Anno A B | Anno | A | B 
1509 1568 5.9 %, 40% 
1510 1569 4.9 4.1 
1511 1570 5.0 4.2 
1512 1571 4.4 3.5 
1513 1572 3.6 3.6 
1514 1573 2.5 4.1 
1515 1574 3.0 3.8 
1516 1575 4,9 39 
1517 1576 3.7 DE 
1518 1977 3.8 oF 
1519 1578 2.1 3.3 
1520 1579 99 3.4 
1521 1580 4.4 25 
1522 4.20, 5.0 9, 1581 2.9 2.9 
1523 3.0 5.1 1582 2,5 2,5 
1524 4.0 44 1583 2.4 2.9 
1525 2.9 4.1 1584 2.5 20 
1526 5.5 4.1 1585 NES 2.4 
1527 6.5 3.7 1586 2.7 22 
1528 5.2 Sot 1587 3.0 2.2 
1529 4.2 3.8 1588 3.3 2.2 
1530 4.0 4.0 1589 3.4 2.3 
1531 4.0 3.8 1590 3.3 2.5 
1532 ont 35 1591 3.3 2.3 
1533 4.0 Sad 1592 3.4 2.3 
1534 02 3.5 1593 3.3 29 
1535 4.3 351 1594 3.8 2.9 
1536 4.6 3,4 1595 all 2.3 
OS 4,2 ol 1596 3.9 2.4 
1538 4.4 3.6 1597 DAL 2.4 
1539 4.8 3.0 1598 2.5 9.4 
1540 4.2 3.8 1599 2.9 23 
1541 4.0 3.8 1600 DEI, 9.4 
1542 3.9 3.6 1601 3.0 2.3 
1543 4.1 3.8 1609 29 24 
1544 4.6 34 1603 3.6 1.4 
1545 Ye) Sp. 1604 2.4 1.5 
1546 3.5 4,2 1605 21 1.4 
1547 al 4.1 1606 4.4 1.3 
1548 4.3 3.9 1607 2.4 1.4 
1549 4.6 3.8 1608 2.6 1.3 
1550 4.4 4.3 1609 2.6 1.4 
1551 4.5 4.1 1610 2.4 1.4 
1552 4.3 3.8 1611 1.9 1.6 
1553 46 3.9 1612 2.0 1.6 
1554 7.3 3.5 1613 1.6 1.6 
1555 9.0 3.5 1614 el 1.6 
1556 6.2 3.6 1615 1.6 1.5 
1557 DO 3.5 1616 1.6 1.4 
1558 5.5 3,4 1617 1.4 1.4 
1559 6.2 30 1618 1.4 1.4 
1560 6.2 3.6 1619 TE 1.2 
1561 6.5 3.6 1620 1.2 12 
1562 5.6 3.6 1621 1.6 pal 
1563 4.3 4.1 1622 42 1.0 
1564 4.6 3.8 1623 Ball 1.1 
1565 ES 3.8 1694 5.5 1.0 
1566 9.0 3.3 1625 5.3 18 
1567 6.2 3.8 


A = saggio annuale di sconto sui proventi dei luoghi 
B = RS/C. 100 (dove RS = provento scontato dei luoghi; C = corso dei luoghi) 
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SUMMARY 


Remarks on the rate of interest history 


The A. analyses important historical statistics on the basis of which it 
is possible to visualise the movements of the long term rate of interest on 
the market of Genoa from the beginning of the XVI century to the begin- 
ning of the XVII century. 

After an outline of the financial institutions of Genoa at the time, the 
A. analyses the long run movements of the rate of interest as they are 
perceived in the series of available statistics. The author individualises a 
a period of high rate of interest from 1520 to 1570. Then follows a 
period from 1570 to 1620 when there is a strong downward trend in 
which the rate of interest from an average level of about 5.5 per cent 
goes down to an average level of about 2%. 

Although the A. realises that general conclusions could be only tenta- 
tive ones, he points out two general considerations. 

The first one is primarily of historical interest. According to the A. 
throughout the Middle Ages the rate of interest even in the best organised 
financial markets never went below 4-5% for relatively long periods. But 
the period that goes from 1570 to 1620 saw a long and unusual downward 
trend of the long term rate of interest and Genoa then experienced tor 
the first time the benefits of baving for a long period the long term 
rate of interest below 3%. The period which historians call the « price- 
revolution era» saw in fact a much more important « revolution » in the cost 
of money. 

The second observation is primarily of economic interest. The expe- 
rience of the period 1509-1620 shows that there was positive correlation 
between the long run movements of commodity-prices and the long run mo- 
vements of the rate of interest. 

The long run movements of the rate of interest during that period can 
be explained in terms of the supply-demand schedules of loanable funds. 
The period 1570-1610 offers however an interesting example of how shifts 
of the money-supply curve can modify the slope or/and the position of the 
supply and demand curve of loanable funds. 


RESUME 


Notes sur l’histoire du taux d'intérêt 


L'A. analyse d’ importantes statistiqnes historiques sur la base desquelles 
il est possible de se rendre compte des mouvements du taux d'intérét à 
long terme sur le marché de Gênes du début du XVI siècle jusqu’au début 
du XVII siècle. 


Après avoir donné un aperçu des institutions financières génolses de 
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l’époque, l'A. analyse les mouvements à long terme du taux d’intérét tels 
qu'ils résultent de la série des statistiques disponibles. L’ A. note un période 
de haut taux d'intérét de l'an 1520 à Pan 1570. Suit alors une période 
allant de 1570 à 1620 au cours de laquelle se vérifie une courbe fortement 
décroissante selon laquelle le taux d’intérêt passe d’un niveau moyen 
d'environ 5*/, Y au niveau moyen d'environ 2%. 

Malgré que l'A. se rende compte que des conclusions générales ne se- 
raient qu'approximatives, il tire néanmoins de ce qui précède deux considé- 
rations de caractère général. 

La première présente surtout un intérêt historique. Selon 1'A., au cours 
du Moyen-Age, sur les marchés financières les mieux organisés, le taux di 
intérêt, pour des périodes relativement longues, ne descendit jamais au-des- 
sous de 4-5%. Mais la période allant de l'an 1570 à 1620 fut témoin 
d’une tendance baissière prolongée et inusitée du taux d'intérêt et Genes 
jouit pour Ja première fois des avantages d'un taux d'intérêt à longue 
échéance inférieur à 3%. La période que les historiens appellent « l’ère 
de la révolution des prix» fut en réalité caractérisée par une « révolution > 
bien plus importante dans le coût de l’argent. 

La seconde observation est surtout d'intérêt économique. L'expérience 
de la période de 1509 à 1620 montre qu’il y eût corrélation positive entre 
les mouvements à longue échéance des prix des marchandises et les mou- 
vements à longue échéance du taux d’intérêt. 

Les mouvements à long terme du taux d'intérêt qui se sont produits 
durant cette période peuvent s'expliquer en termes des modèles d’ offre et 
de demande de fonds de prêt. La période 1570-1620 offre cependant un 
exemple intéressant de la mesure en laquelle les variations de la courbe 
d'offre monétaire peuvent modifier la pente ou/et la position de la courbe 
de l'offre et de la demande de fonds de prêt. 


ZUSAMMENFASSUNG 


Beitrag zur Geschichte des Zinssaties 


Der Verfasser analysiert wichtige geschichtliche Statistiken, mit deren 
Hilfe es méglich ist, sich úber die Bewegungen des langfristigen Zinssatzes 
auf dem Markte von Genua vom Anfang des XVI Jahrhunderts bis zum 
Anfang des XVII Jahrhunderts zu unterrichten. 

Nachdem kurz die finanziellen Einrichtungen Genuas des damaligen 
Zeitraumes gestreift werden, analysiert der Verfasser die langfristigen 
Bewegungen des Zinssatzes die sich aus der Reihe der verfügbaren Statis- 
tiken ergeben. Der Verfasser stellt eine Periode hoches Zinssatzes von 
1520 bis 1570 fest. Es folgt dann der Zeitraum von 1570 bis 1620, der 
einen stark fallenden Verlauf aufweist, auf Grund dessen der Zinssatz 


von einem mittleren Stand von 5,5 % auf einen Stand von ungetähr 2% 
herabsinkt. è 
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Wenn sich auch der Verfasser darúber klar ist, dass allgemeine Schluss- 
fassungen nur annáhernd sein kónnen, so zieht er doch aus dem oben Ge- 
sagten zwei Betrachtungen allgemeinen Charakters. 

Die erste Betrachtung ist vor allem geschichtlichen Interesses. Nach 
dem Verfasser ist der Zinssatz im Mittelalter auf den besser organisierten 
Finanzmárkten für relativ lange Zeitriume nie unter 4-5% gesunken. 
Aber der Zeitraum, welcher von 1570 bis 1620 geht, war Zeuge einer 
lángeren und ungewôhnlichen Tendenz der Senkung des Zinssatzes und 
Genua hat zum ersten Mal die Wobltaten eines langfristigen Zinssatzes 
anter 3% ausprobiert. Der Zeitraum, den die Geschichtsforscher die «Aera 
der Preisrevolution» bezeichnen, war in Wirklichkeit von einer viel wichti- 
geren « Revolution» der Kosten des Geldes charakterisiert. 

Die zweite Beobachtung ist vor allem wirtschaftlichen Interesses. Die 
Erfabrung der Zeitraumes 1509 - 1620 zeigt, dass eine positive Korrelation 
zwischen den langfristigen Bewegungen der Warenpreise und den langfristigen 
Bewegungen des Zinssatzes vorbanden war. 

Die langfristigen Bewegungen des Zinssatzes, welche wáhrend dieses 
Zeitraumes stattgefunden haben, kónnen mit den Modellen von Angebot 
und Nachfrage der Darlehensfonds erklaert werden. Die Periode 1570- 1620 
bietet jedenfalls ein interessantes Beispiel des Ausmasses in dem die Aen- 
derungen des monetáren Angebotskurve die Neigung oder/und die Stellung 
des Angebots- und der Nachfragekurve der Darlehensfonds ándern kónnen. 


RESUMEN 


Notas sobre la historia del tipo de interés 


Analiza el A.. unas estadisticas históricas importantes, en base a las 
cuales puede uno darse cuenta de los movimientos del tipo de interés a 
largo plazo en el mercado de Génova a partir de los comienzos del siglo 
XVI hasta los del XVII. 

Después de someramente aludido a las instituciones financieras genoveses 
aquel entonces, analiza el A. los movimientos a largo plazo del tipo del 
interés según resultan de la serie de estadisticas disponibles. Individúa el 
A. un periodo de alto tipo de interés del año de 1520 a ‘año de 1570. 
Luego sigue un periodo, yendo de 1570 a 1620, cuando se averigua una 
marcha fuertemente decreciente en base a la cual el tipo del interés 
pasa de un nivel medio de cerca de 5,5%, a un nivel medio de Pi 
más o menos. 

Bien que se dé cuenta el A. que unas conclusiones generalesf uesen tan 
sólo aproximativas, saca él de lo arriba dos consideraciones de caracter general. 

Tiene la primera sobre todo un interés histórico. En la opinión del A., 
durante la Edad Media, en los mercados financieros de los más organizados, 
el tipo del interés nunca descendió — durante periodos relativamente 
largos — bajo de 4-5%. Pero el periodo que va de 1570 a 1620 fue testi- 
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monio de una tendencia prolongada e inusitada a una baja del tipo del 
interés, y Genova experimentó por primera vez los beneficios de un tipo 
de interés a largo plazo inferior a 3%. El periodo que nombran los históricos 
el de «la era de la revolución de los precios », fué en hechos caracterizado 
por una « revolución» mucho más importante en el coste del dinero. 

La segunda observación tiene sobre todo un interés económico. La expe- 
riencia del periodo 1509-1620 demuestra que hubo una correlación posi- 
tiva entre los movimientos a largo tiempo, de los precios de las mercaderías, 
y los movimientos a largo tiempo del tipo de interés. 

Los dos movimientos a largo plazo del tipo de interés, que se manifestaron 
durante ese periodo, se los puede explicar en términos de los modelos de 
demanda-oferta de fondos para préstamos. El periodo de 1570-1620 propor- 
ciona empero un ejemplo interesante de la medida en la que las variaciones 
de la curva de oferta de la moneda pueden modificar la pendiente o/y la 
posición de la curva de oferta y de demanda de fondos para préstamos. 


INTORNO AD UN PRINCIPIO DI RIPARTIZIONE 
DELL’ IMPOSTA 


R. D'ADDARIO 


Sommario: 1. - Un principio di ripartizione dell imposta del Crosara ; 
2. - L’analisi del Crosara puó indurre a credere che il principio sia vincolato 
agli assetti distributivi paretiani. La funzione esprimente 1 aliquota, studiata 
dal Crosara, fu scritta dal Cohen Stuart sin dal 1889; 3. - Si dimostra che 
il principio enunciato dal Crosara è autonomo ed indipendente dalla * forma 
della ripartizione dei redditi cui l'imposta dovrebbe essere applicata. Esso 
ammette come unica soluzione la funzione di Cohen Stuart; 4. - Si enuncia 
un principio di ripartizione che ammette come soluzione l’imposta quasi- 
proporzionale; 5.- Si enuncia un principio di ripartizione più generale che 
comprende come casi particolari il principio del Crosara ed il principio 
enunciato nel numero precedente. Osservazioni sul principio manchesteriano 
di ripartizione dell’imposta; 6. - Il principio di stabilità distributiva. Alcune 
distribuzioni che, per detto principio, ammettono come soluzione la funzione 
di Cohen Stuart; 7. - Alcuni assetti distributivi che, per lo stesso prin- 
cipio, ammettono come soluzione l'imposta quasi-proporzionale; 8. - Consi- 
derazioni finali. 


1. — Il Crosara, insoddisfatto dei tanti e tanti principî di 
ripartizione dell’imposta sinora enunciati, ne ha recentemente 
proposto uno (!), che considera (una grande scoperta per la sua 
portata », in quanto «si tratta — come egli afferma — di una 
«legge naturale della distribuzione dei carichi, secondo la vec- 
«chia formula della progressione geometrica, cui Aristotele e 
«l’Aquinate riportano la giustizia distributiva ». 

Per il Crosara, cioè, l'imposta deve essere ripartita in modo 
che restino soddisfatte le due seguenti condizioni, che ritiene 
«essenziali per la concordia basata sulla giustizia » : 

a) perfetta conservazione delle proporzioni tra i redditi pre- 
esistenti alla tassazione, nel senso che, ad un reddito imponibile, 


(1) A. Crosara, De lribulis oeconomicae theoriae novae specimen, 
Perugia, 1945; A. Crosara, Jl concetto di redditiere indifferente, Padova, 
1949; A. Crosara, De tributis solvendis : reditu minimo familiari immuni 
servato simul cum omnium civium redituum proportione, in « Ange- 
licum », 1950. 
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che sia medio proporzionale fra due altri redditi imponibili, corri- 
sponda un reddito residuo, che sia anche medio proporzionale tra 
i redditi residui corrispondenti agli altri due redditi imponibili ; 
b) esenzione del reddito minimo di sufficienza. 
L'Autore afferma che la seguente funzione : 


[1] Ji ey 

(2, 
— in cui: :(x) è l’aliquota unitaria dell’imposta che deve pagare 
il reddito imponibile +, variabile nel campo positivo (m, ©), 
essendo m il reddito minimo di sufficienza; f è una costante 
essenzialmente positiva non maggiore unità — soddisfa piena- 
mente alle predette due condizioni e perciò essa, secondo lui, 
è la «legge naturale della distribuzione dei carichi) e la espres- 
sione dell’imposta veramente «razionale ». 

La [1] soddisfa effettivamente alle due condizioni predette, 
però il Crosara non dimostra se essa è una funzione, o la sola- 
funzione, che soddisfi al principio di ripartizione enunciato, in 
quanto la [1] è stata intravista, come egli dichiara esplicita- 
mente (!), studiando gli assetti distributivi paretiani e, propria- 
mente, le distribuzioni di redditi rappresentabili con la ben nota 
funzione paretiana di prima approssimazione. 

Anzi, lo stesso principio di ripartizione enunciato, come l’Au- 
tore dichiara, gli è stato suggerito proprio dall’analisi degli as- 
setti distributivi paretiani. Egli scrive, infatti, « This regularity 
«of distribution (distribuzione paretiana) suggests a foundation, 
«which appears to me sure and indisputable, to the graduality 
«or progressiveness of the taxation of incomes » (2). 


2. — La segnalata mancanza di una dimostrazione sulla gene- 
ralità o meno della soluzione [1] e la stessa analisi dell’ Autore 
possono indurre il lettore dei citati lavori del Crosara a credere, 


(*) Il Crosara scrive, infatti: « .... dal punto di vista euristico, il tipo di 
imposta diretta che veramente associa la proporzionalità e l’esenzione del 
minimo è stato da me trovato analizzando gli assetti a © costante, per de- 
scrivere i quali Pareto ci ha dato la chiave così semplice e così mera- 
vigliosa. L'applicazione fiscale, che Pareto sembrava assolutamente escludere, 
al pari di qualunque altra, non è meno semplice e ai miei occhi ha reso 
tanto più mirabile l'applicazione, di Pareto, di una formula, così comune 
in fisica, alla descrizicne degli assetti distributivi » (77 concetto di reddi- 
liere indifferente, già cit., pag. 34). 

(*) A. Crosara, De tributis oeconomicae theoriae novae specimen, già cit. 


A 


A 


A 


A 


A 


A 


A 


Intorno ad un principio di ripartizione dell'imposta 211 
A A los rd e ia to ee 
dunque, che la [1] sia una soluzione particolare o caratteristica 
degli assetti distributivi paretiani. 

Il Fasiani (*) crede, infatti, «che Voriginalitá del pensiero del 
«Crosara stia nel cercare la misura dell’imposta progressiva che 
«dovrebbe gravare i varii redditi, non già in pretese misurazioni 
«dell’utilità marginale, o nell’empirismo che ha dettato innumeri 
«formule, ma in qualcosa che gli sembra suggerito da una legge 
«induttiva di grande rilievo: la così detta Legge di Pareto della 
«distribuzione dei redditi ». 

Il Fasiani ritiene, quindi, che il principio di ripartizione del- 
l’imposta formulato dal Crosara sia qualcosa di caratteristico 
degli assetti distributivi paretiani e perciò, dopo avere somma- 
riamente ricordato le equazioni paretiane e qualche loro pro- 
prietà, dopo avere esaminato sulla scorta dell’analisi del Crosara 
le conseguenze su una distribuzione paretiana di tre tipi di im- 
poste (proporzionale, pseudo-proporzionale e quella patrocinata 
dal Crosara), sente il bisogno, al fine di vagliare criticamente il 
principio formulato dal Crosara e di negare «che la legge di 
« Pareto possa dettare, da sola, un criterio in tema di ripartizione 
«dell'imposta, che possa dirsi scientificamente più corretto dei 
« molti che continuamente ci vengono offerti », di scuotere le pre- 
sunte fondamenta del principio stesso, sollevando alcuni dubbi 
sul « valore pratico che si può attribuire alla legge di Pareto per 
«la risoluzione dei problemi di politica finanziaria » e sulle « con- 
«seguenze logiche che da essa si vogliono trarre ». 

«Io non intendo — scrive il Fasiani — discutere qui della 
«legge di Pareto intesa come un’uniformità empiricamente deter- 
«minata, i cui limiti di validità sono contenuti nelle stesse riserve 
«di cui il suo autore l’aveva circondata. Ne discuto in quanto 
«da essa si vogliono ricavare dettami per decidere di cosa tanto 
«importante quanto il sistema tributario. E infatti, nel progetto 
«del Crosara, si tratta addirittura di assumerla come pietra di 
«paragone per giudicare del bene e del male in merito alle im- 
«poste da applicare in concreto ». 

Non solo, ma il Fasiani è così convinto di ciò che, in altra 
occasione (2), afferma che, mentre il Pareto non trasse dalla sua 


(1) M. Fasiani, La distribuzione dell'imposta e la «legge di Pareto » 
in una recente indagine teorica, in « Economia Internazionale >, maggio 1949. 

(2) M. Fastani, Contributi di Pareto alla scienza delle finanze, in 
« Giornale degli economisti », marzo-aprile 1949. L’Autore scrive infatti: 
« Pareto non trasse dalla sua legge conseguenze finanziarie di notevole portata. 

« Furono invece due altri scrittori a farne applicazione, con risultati che 
« forse non furono abbastanza meditati dai loro contemporanei. 
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legge conseguenze finanziarie di notevole portata, il Barone ed 
il Crosara ne fecero invece applicazione, pervenendo a risultati 
che, secondo lui, « forse non furono abbastanza meditati dai loro 
contemporanei ». 

Constatato questo, dimostreremo pertanto che la [1], invece, 
è una soluzione generale, ossia, indipendentemente dalla forma 
particolare della distribuzione dei redditi imponibili alla quale 
dovrebbe essere applicata, essa è la sola imposta che attua com- 
piutamente le condizioni a) e b) che caratterizzano il principio 
di ripartizione enunciato dal Crosara. 

Questo vuol dire, cioè, che detto principio è autonomo e suf- 
ficente a determinare univocamente un metodo di ripartizione 
dell’imposta e, quindi, esso non è vincolato a determinati assetti 
distributivi ed in particolare agli assetti distributivi paretiani. 

Prima di passare a questa dimostrazione riteniamo oppor- 
tuno, però, dichiarare che il principio del Crosara noi intendiamo 
esaminare in sè e per sè, nella sua portata ipotetica, sotto l’aspetto 
fisico e non sotto l’aspetto metafisico, in quanto la scelta dei cosid- 
detti ideali di giustizia distributiva esula dai compiti veri e pro- 
pri della scienza delle finanze, sebbene non vi sia quasi studio 
generale o trattato di finanza in cui non sia ricercato, esaminato, 
proposto ed osannato il principio naturale, razionale di giusta 
ripartizione dell’imposta, che, invero, non ha nulla a che fare 
coi problemi di una scienza logico-sperimentale, qual’è, appunto, 
la scienza delle finanze. 

«Nella maggior parte dei casi — osserva il Borgatta (1) 
«sotto l’armamentario della discussione filosofica, giuridica, mo- 


« Il primo, in ordine di tempo, ad inserirla con notevole arditezza nella 
« scienza delle finanze, fu il Barone : y A gene, 

« Affatto diverso è invece il modo con cui il RI propone di usu- 
« fruire delle risultanze dell’ indagine induttiva di Pareto 

« È però curioso ché entrambi gli autori abbiano fatto un tal uso ana 
«legge di Pareto, che contrasta stranamente cogli insegnamenti del sno 
« scopritore » © crhalvaopo kaa a Iban JI. DIE IA >. 

E conclude: « .... questo frammento del pensiero del Pareto (la curva 
« dei redditi) è penetrato nella scienza delle finanze per una strada dalla 
«quale giungono le derivazioni. Ma qualunque sia stata la strada seguita, 
« mi pare certo che esso abbia ormai subito una elaborazione, che lo rende 
« parte del nostro bagaglio di nozioni specifiche, il cui sviluppo non è 
« prevedibile ». 

() G. Borearra, Lo studio scientifico dei fenomeni finanziari, in 
« Giornale degli economisti », gennaio 1920. 
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«rale, logica, del principio generale delle imposte sta un nucleo 
«di tesi del tutto soggettive, derivi esso dai personali sentimenti 
« dell’autore, o dalla preoccupazione di rafforzare con una costru- 
«zione, almeno apparentemente, razionale, metodi o norme ema- 
«nate o da emanarsi nell’interesse economico o politico di deter- 
« minati gruppi, o dal bisogno che l’uomo ha di dare ai suoi senti- 
«menti, da cui il precetto finanziario promana, un’apparenza 
«razionale o logica. 

«In pochi scrittori — aggiunge il Borgatta — il principio è 
«postulato come una premessa ipotetica definita da cui rigorosa- 
«mente deducendo possono formularsi certi sistemi e norme, 
«ugualmente ipotetiche, di imposizione tributaria e confrontarle 
«coi sistemi concreti; ma l’ipotesi rimane arbitraria. Risalendo 
«alle premesse, le troviamo in genere connesse ad una nozione 
«di giustizia, razionalità, uguaglianza, etc., che non è che un 
«modo di esprimere una certa forma di sentimenti morali, giu- 
«ridici, etc., accolta dall’autore, arbitraria ed indeterminata, 
«onde dalla stessa parola o concetto scrittori diversi traggono 
« spesso deduzioni o norme diversissime » (1). 

Per il Crosara, invece, la formulazione degli ideali di giu- 
stizia fa parte integrante della scienza delle finanze e perciò esa- 
mina, propone e caldeggia la «legge naturale della distribuzione 
« dei carichi secondo la vecchia formula della progressione geo- 
«metrica, cui Aristotile e l’Aquinate riportano la giustizia distri- 
« butiva » (2). 

Il Fasiani (3) giustamente osserva che, quella del Crosara, 
«non è già una ricerca di quello che è, ma una ricerca di quello 
«che dovrebbe essere secondo i suoi desideri. In una parola, il 


(‘) Basta scorrere la letteratura finanziaria per convincersi che, partendo 
da un opinabile ed inafferrabile concetto di « giustizia », alcuni autori de- 
ducono, per esempio, la progressività ed altri, invece, la proporzionalità 
delle imposte. 

(?) Che la distribuzione dei carichi secondo la formula della progressione 
geometrica sia una legge opinabile e non una legge naturale, basta osservare 
che, proprio sulla base della stessa teoria aristotelica, alcuni Autori parlano 
anche di una giustizia tributaria o contributiva, per la quale la distribu- 
zione dei carichi, per gli scopi comuni, dovrebbe essere fatta secondo la 
formula della progressione armonica, introdotta e studiata dai pitagorici e 
specialmente da Archita da Taranto (G. DeL VeccHIo, La giustizia, Roma, 
1946, v. specialmente le pagine 55 e 137). 

(2) M. Fasiani, La distribuzione dell'imposta e la «legge di Pareto» 
in una recente indagine teorica, già cit. 
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«suo è un progetto di finanza pubblica: e come tutti i progetti 
«del genere, presuppone ovviamente un giudizio di bene e di 
«male, il cui fondamento sfugge a una scienza di mezzi, qual’é 
«la nostra ». 

Crediamo opportuno segnalare, inoltre, che il Cohen Stuart, 
ammettendo per ipotesi che l’utilità marginale del reddito decre- 
sca secondo la ben nota legge di D. Bernouilli ed applicando il 
principio del sacrificio equiproporzionale, scrisse l’equazione [1] 
sin dal 1889 (1). 

E” facile vedere, poi, che l’aliquota espressa dalla [1], col 
crescere del reddito imponibile x, cresce continuamente conver- 
gendo all’unità, mentre gli incrementi successivi vanno continua- 
mente decrescendo (2). 

Infine, se B = 1 si ha: 


m 
[2] Feet sta 


cioè l’imposta di Bentham (3), che livella tutti i redditi al red- 
dito minimo di sufficienza m. 


3. — Indichiamo con @, variabile nel campo positivo (m, 00), 
il reddito imponibile; con (x) Valiquota unitaria dell’imposta; 
con A(z) il reddito residuo (dopo il prelevamento dell’imposta) 
corrispondente al reddito imponibile x, cioè : 


[8] A(x) = (1 — r(w)] . 


(*) A. J. CoHEN STUART, Contributo alla teoria della imposta progres- 
siva sul reddito, in « Biblioteca dell’economista », serie V, vol. XV, cap. IV 
ed Appendice II. 

(>) Infatti, derivando successivamente la [1] abbiamo: 


NUO = Lu) >0; 


3 +1 
nv 
x 
cioè la funzione t(x) è crescente e convessa. 
Inoltre, poichè 
Him) 


x=n 
x» 


IA > 
s'inferisce che la funzione 7(x) cresce e converge all’ unita. 


(*) F. Y. EpGrworTH, La teoria pura dell’ imposta, ir « Biblioteca 
dell’economista », serie V, vol. XVI. 
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Le proprietà generali della funzione (x) sono state indicate 
ed illustrate in due nostre precedenti memorie 2): 

Comunque, a migliore intelligenza di quanto appresso diremo, 
ricordiamo che dalla natura stessa di qualsiasi imposta progres- 
siva discende che la funzione 1(x) deve: 

1) assumere valori non minori di zero; 

2) essere crescente; 

3) convergere, per x tendente all'infinito, al valore positivo 
x < 1, assunto come limite superiore dell’aliquota ; 

4) crescere in misura tale che ad un reddito imponibile 
maggiore corrisponda un reddito residuo non minore di quello 
corrispondente ad un reddito imponibile minore, il che vuol dire 
che la funzione 2(#), definita dalla [3], deve essere generalmente 
crescente e quindi la sua derivata non minore di zero. 

Derivando la [3] si ha: 


[4] (a) =1 — 1(a%) — x T'(x), 
da cui segue, per le quattro proprietá sopra indicate, 


t' (a) 
[5] O = x ta di = 
e cioè, la condizione fondamentale cui deve soddisfare la fun- 
zione (x) è espressa dalla [5], la quale sta ad indicare che 
l’elasticità puntuale del reddito residuo unitario 1 — 7 (x) deve 
essere, a meno del segno, non minore di zero (cui corrisponde 
l'imposta proporzionale), nè maggiore dell’unità (cui corrisponde 
l’imposta livellatrice di Bentham). 
Ponendo, per brevità di scrittura, 


(2) 
[6] e (ar) = E TA) ; 
dovrà essere dunque 
[5] OHNE 


La conoscenza di e(x) è fondamentale, in quanto essa carat- 
terizza ed individua la funzione 1(2). 


() R. D’Appario, Sulle proprietà dell’ equazione vanpresentatrice 
dell’ aliquota di una imposta progressiva, in « Archivio finanziario », vol. I, 
Padova, 1950; R. D’Appario, Sulla misura della progressività strutturale 
di una imposta, « Giornale degli economisti », novembre-dicembre 1950. 
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Infatti, assegnata una particolare espressione analitica alla 
(x), compatibile con la condizione [5], dalla [6] si ha 
e) _ 0) 


[7] a 


x L— «(ae 


per cui, integrando tra m ed zx, si ha ancora 


8 E] 


Ter 


e quindi, passando all’antilogaritmo, 
[9] (a) =1—|1—- r(m] et. 


Sulla espressione analitica generale di e(æ), oltre la condi- 
zione [5] alla quale deve soddisfare, nulla possiamo dire, in quanto 
essa varia, evidentemente, col variare dei criteri particolari che 
il potere politico-giuridico intende seguire nel fissare la scala 
delle aliquote. 

Premesso tutto questo, consideriamo, del campo positivo 
(m, ©), tre redditi imponibili u << v < 2 tali che il reddito v 
sia medio proporzionale tra i redditi we 2, cioè 


{10} v=Vuz. 


La condizione a) posta dal Crosara stabilisce che l’imposta 
dovrà essere tale che anche il reddito residuo 4(v), corrispondente 
al reddito imponibile v, sia medio proporzionale tra i redditi resi- 
dui 1(u) e 4(z), corrispondenti ai redditi imponibili u e 2. 

Il problema consiste, quindi, nel determinare una funzione 
t(æ) tale che si abbia 


(11) A(v) = Vi(u) A(z) , 


essendo u, v, 2 legate dalla relazione [10]. 


La condizione a) del Crosara è, evidentemente, un caso par- 
ticolare della seguente condizione più generale : 


(12) logs — logw _ log A(z) — log 4(v) 
logo — logu  log4(v) — log à(u) ” 


in cui 4, v, 2 sono tre redditi imponibili qualsiasi del campo 
positivo (m, ©) e non già legati dalla relazione [10], come nella 
condizione del Crosara. 
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Passando alla determinazione dell’imposta soddisfacente alla 
condizione [12], facciamo osservare che il problema è stato impo: 
stato senza fare alcun riferimento a particolari assetti distribu- 
tivi e, quindi, la soluzione sarà una conseguenza della sola con- 
dizione posta e, cioè, assolutamente indipendente dalla forma par- 
ticolare della distribuzione dei redditi imponibili alla quale l’im- 
posta dovrebbe essere applicata. 

Dalla [12], componendo, si trae 

log z — logu _ log A(z) — log 4(u) 


13 — —— == - = —- 
[13] log © — log u log 2(v) — log 4(u) 


e quindi, per la [12] e per le ipotesi fatte, 


[14] log A(v) — log 4(u) _ log A(z) — log A(v) _ log A(z) — log 4(u) 


logv—logu = logz—logv  logz — logu Mosk: 
essendo ¢ una costante non minore di zero e non maggiore del- 
l’unità. 

Pertanto, indicando con x un generico reddito imponibile del 
campo positivo (m, x), per la [14] possiamo scrivere 


i A(x 1 L 
= ¢€ 10g —, 
[15] eS 5 de 
da cui si ricava immediatamente 
: m \P 
[16] tx) =1 — [1 — r(m)] (7 A 


in cui si è posto 6 = 1 — c. 

Cioé, l’imposta che soddisfa alla condizione [12], e quindi 
alla condizione a) del Crosara, è espressa dalla [16], in cui: 
x varia nel campo positivo (m, x); f è una costante non minore 
di zero e non maggiore dell’unità (se 6 = 0 si ha l’imposta pro- 
porzionale e se B = 1 si ha l’imposta livellatrice); t(m) è Vali- 
quota corrispondente al reddito minimo m. 

E’ facile vedere, poi, che l’aliquota espressa dalla [16], col 
crescere del reddito imponibile x, cresce continuamente (assume 
il valore minimo +(m) per z = m e tende asintoticamente all’unità 
per y tendente all’infinito), mentre gli incrementi successivi vanno 
continuamente decrescendo (1). 


(*) Infatti, derivando successivamente la [16] abbiamo: 
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PI pia pr o_o enna 


Passando alla determinazione della «(#), corrispondente alla 
funzione [16], abbiamo 


[17] e(e)= 6, 


il che vuol dire che le funzioni r(æ) che soddisfano alla condi- 
zione [12] sono quelle la cui elasticità puntuale del reddito resi- 
duo unitario è costante in tutto il campo di variabilità (m, ©). 


In particolare, infine, se t(m) = 0, cioè se il reddito minimo 
m è esente da imposta, dalla [16] si ha 
pat 
(1 (0) =1 (2, 


ossia la funzione di Cohen Stuart, la quale rappresenta, come 
volevasi dimostrare, l’imposta che, indipendentemente dalla forma 
particolare della distribuzione dei redditi imponibili cui dovrebbe 
essere applicata, soddisfa contemporaneamente alla condizione [12], 
e quindi alla condizione a) del Crosara (perfetta conservazione 
delle proporzioni tra i redditi preesistenti alla tassazione, nel 
senso cioé che il reddito residuo corrispondente ad un reddito 
imponibile che era medio proporzionale tra altri due redditi im- 
ponibili rimanga medio proporzionale tra i redditi residui corri- 
spondenti ai due redditi imponibili tra i quali era medio propor- 
zionale), ed alla condizione t(m) = 0, ossia alla condizione b) 
del Crosara. 


4. — Consideriamo, ancora, tre redditi imponibili u << © < 2 
del campo positivo (m, x) e determiniamo l’imposta soddisfa- 
cente alla seguente condizione : 

4—- v A(z) — A(v) 


ns OS 


cioè la funzione 1(%) è crescente e convessa. 
Inoltre, poichè 


limie(@)tezeda 


x=0 


s'inferisce che la funzione [16] cresce e converge asintoticamente all’unità. 
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Osservando la [12] e la [18] si vede immediatamente che 
esse esprimono due particolari criteri di stabilità delle posizioni 
relative dei contribuenti. Esse, pertanto, possono essere intese ed 
assunte come particolari applicazioni del principio mancheste- 
riano, per il quale l’imposta deve essere ripartita in modo da 
lasciare invariata la posizione economica relativa dei contribuenti. 

Dalla [18], componendo, si trae 

4 A(z) — A(u) 


119] vg 2(0) — A(u) 


e quindi per la [18] 


120] A(v) — A(u) = A(z) — 4(o) x A(z) — 4(u) BIO 


E et 19) a 7 


essendo c una costante non minore di zero e non maggiore del- 
l’unità. 

Pertanto, indicando con x un generico reddito imponibile del 
campo positivo (m, %), per la [20] possiamo scrivere 


[21] A(x) — A(m) = c¢ (x4 — m), 


da cui si ricava immediatamente 


[22] (a) =» 


bi br se oe 


in quanto, come è facile vedere, c = 1 — k. 

Cioè, l’imposta che soddisfa alla condizione [18] è espressa 
dalla [22], in cui: « varia nel campo positivo (m, ©); t(m) è 
l’aliquota corrispondente al reddito minimo m; k è il limite supe- 
riore dei valori che può assumere l’aliquota, ossia il limite al 
quale tende «(#) per x tendente all’infinito. 

Passando alla determinazione della corrispondente «(x) abbiamo 


1 


[23] (= 7777: 
in cui si é posto 

1—x 
[24 "= lens) 


Dunque, l’imposta che soddisfa pienamente alla condizione [18] 
è espressa dalla funzione [22], la quale è stata determinata senza 
fare alcun riferimento a particolari assetti distributivi. Essa, 
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cioè, è una conseguenza della sola condizione [18] e perciò è asso- 

lutamente indipendente dalla forma particolare della distribuzione 

dei redditi imponibili alla quale l’imposta dovrebbe essere applicata. 
E” facile vedere (1), poi, che l’aliquota espressa dalla [22] 

cresce continuamente (assume il valore minimo t(m) per 7 = m 

e tende asintoticamente al valore k per x tendente all’infinito) 

mentre gli incrementi successivi vanno continuamente decrescendo. 
In particolare, se 1(m) = k sarà 


[25] (AC) 


ossia l’aliquota è costante in tutto il campo di variabilità e quindi 
l’imposta è proporzionale. 
Così, se t(m) = 0, cioè se il reddito minimo m è esente da 
imposta, sarà 
m 


[26] (a) =p 


1 


ossia l’imposta quasi-proporzionale o pseudo-proporzionale cal- 
deggiata dal Mill (?). 
Infine, se t(m) = 0 e k = 1 sarà 
[2] (0) =1-=%, 
xv 


re 


ossia l’imposta livellatrice di Bentham. 


5. — La condizione [12], che è realizzata dalla [16], e la 


condizione [18], che é realizzata dalla [22], sono suscettibili di 
una immediata e spontanea generalizzazione. 


(') Infatti, derivando successivamente la [22] si ha: 


it 
— rr] > 0; 


a 
pi 
8 
Se 
Î 


2 
| (a) == DS © (a) 2708 


cioè la funzione 7(w) è crescente e convessa in tutto il campo positivo (m, oo). 
Inoltre, poichè 


lim + (a) = x 


X=% 


) 


n 


si inferisce che la funzione (x) cresce e converge a x. 
(*) J. Stuart Minn, Principi di economia politica, in < Biblioteca del- 
economista >, serie I, vol. XII, pp. 977-978. 
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Sieno, cioè, tre redditi imponibili u < v < z del campo 
positivo (m, x) e determiniamo l’imposta soddisfacente alla se- 
guente condizione : 


[27] dial LL) 


vs us  [A(o)]s — [A(u)]® ’ 


x 


in cui s è un numero reale maggiore di zero. 

Abbiamo escluso s = 0 poichè per questo valore la [27] non 
ha significato. Comunque, volendo attribuire alla [27] un signi- 
ficato anche per s = 0, si può convenire di assegnarle come valore, 
nel punto s = 0, il limite al quale essa tende per s tendente a zero. 
Ora, poichè : 


3 zs — vs log z — logo 
Sai ci v— us logo —logu ” 
. [4(z)§— [A(w)Js_ _ logá(z) — logà(v) 
[29] E N De je) = lon tt) 


la [27], per la convenzione ora posta, sarà uguale, per s = 0. a 


log z — logo _ log A(z) — log A(v) 
logv — logu —logà(v) — log A(u) 


[12] 


e cioè la condizione [12]. 

La [27], tolta così la discontinuità nel punto s = 0, è una 
funzione continua di s > 0 e comprende come casi particolari 
la condizione [12], alla quale si riduce per s = 0, e la condi- 
zione [18], alla quale si riduce per s = 1. 

Dalla [27], componendo, si trae poi 


zs— us _ [ia] — [4(u)]* 
vw (ao) — AG) 


[80] 


e quindi, per la [27], 
E lì sata lapa ofA (Olea) 


[81] — US zs — vs z® — us 

essendo c una costante non minore di zero e non maggiore del- 

Punita. ALU A 
Pertanto, indicando con # un generico reddito imponibile del 

campo positivo (m, x), per la [31] possiamo scrivere 


[32] [A (2)]? im [A (m)]§ = C(xs — ms), 
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i Ln li 
dalla quale si ricava immediatamente 
1 


m 


[83] TOA apt e ga (>) “ 


in cui c è una costante determinata dalle condizioni iniziali. 

La [33] esiste per qualsiasi valore reale positivo di s. Per s = 0 
essa non ha significato. Però, siccome abbiamo convenuto di attri- 
buire alla condizione [27] un significato anche per s = 0, ponen- 
dola uguale al valore al quale tende per s ‘= 0, ne segue che la 
stessa convenzione vale per la [32] e quindi per la [33]. E perciò 
la [33], nel punto s = 0, sarà, per convenzione, posta uguale al 
valore al quale essa tende per s tendente a zero. 

Ora, ponendo $ = 1 — c, è facile vedere (*) che il limite 
al quale tende la [33], per s tendente a zero, è uguale a 


m 


116 @=1- m2), 


cioé la [16], la quale, come si é visto, realizza la condizione [12], 
che, per la convenzione fatta, é il limite al quale tende la condi- 
zione [27] per s tendente a zero. 

La [33], tolta così la discontinuità nel punto s = 0, è una 
funzione continua di s > 0 e comprende quindi come casi parti- 
colari la [16], alla quale si riduce per s = 0, e la [22], alla quale 
si riduce per s = 1. Essa, inoltre, col crescere del reddito impo- 
nibile x, cresce continuamente (assume il valore minimo +t(m) 


per x = m; tende asintoticamente all’unità per x tendente all’in- 
1 


finito se s = 0, ovvero a k = 1 — c* se s # 0), ma gli incre- 
menti successivi vanno continuamente decrescendo (2). 


(*) Infatti, dalla [33] si ha 


1 s 
log [1 — +()] = — log fe + ([1 — +(m)]s — e) (a) | 
onde, per la regola di De |’ Hospital, si ha ancora 
lim log [1 — r(x)] = log [1 — r(m)] + (1 — c) log — 
s=0 x 


e quindi la formula [16] del testo. 
(*) Infatti, derivando successivamente la [33] abbiamo : 


| (= [1 (a) {1 — (a — ec) > 0; 


e(æ)| <0, 


Y (a) 144 
x 


| a) == (gy ee 0 Fe 
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— e ——————r—y—_ 
a 


Il reddito residuo, cioè 4(x), a sua volta cresce col crescere 
del reddito imponibile, ma gli incrementi successivi o sono co- 
stanti, o vanno continuamente crescendo, o vanno continuamente 
decrescendo, a seconda che s sia rispettivamente uguale, mag- 
giore o minore dell’unità (1). 

Passando alla determinazione della e(#) corrispondente alla 
funzione [33], abbiamo 


1 
[34] Eke) de 27 1 
in cui si è posto 
[35] des eee OF 
* {[1 — r(m)J* — ¢} 


Le imposte, dunque, che soddisfano alla condizione [27] sono 
espresse da una equazione differenziale semplicissima quale e 
appunto la [34]. In particolare: per s = 0 si ha Pimposta che 
soddisfa alla condizione [12], che comprende come caso partico- 


cioè la funzione [33] è crescente e convessa. Inoltre, poichè: 


farra. sis 0 
174 1 
| lim CLM) LR 02 0) se 0 


\ X=2 


s’inferisce che la funzione [33] cresce e converge asintoticamente all’ unita 
se s — 0, cresce e converge asintoticamente a x (limite superiore della scala 


delle aliquote) se s 4 0. 
(') Infatti, derivando successivamente la [32] abbiamo: 


¡mel ot 


pri e a Dee 


Ora, poichè l’elasticità del reddito residuo, cioë 

4" (a) 

A(x) 
è non minore di zero, cui corrisponde l’imposta livellatrice, e non maggiore 
dell’ unita, cui corrisponde l'imposta proporzionale, s'inferisce che il segno 
di 4”(x) dipende dal valore di s. E propriamente: se s = 1 è 4”(x) —=0 e 
quindi la funzione 4(x) è lineare; se s > 1 è 4”(x) > 0 e quindi la fun- 
zione A(%) è crescente e concava; se s < 1 è 2“(7) <0 e quindi la fun- 
zione A(x) è crescente e convessa. 


= 1 — e(2) 


lare la condizione a) del Crosara; per s = 1 si ha l’imposta che 
soddisfa alla condizione [18]; per r = 0 si ha l’imposta livella- 
trice; per r tendente all'infinito si ha l’imposta proporzionale. 

E” bene sottolineare, poi, che la condizione [27] è autonoma. 
Essa, cioè, è sufficiente a determinare univocamente un metodo 
di ripartizione dell’imposta, senza bisogno di ricorrere ad ipotesi 
supplementari, e perciò la [33], che è la sola imposta che soddisfa 
alla condizione [27], è assolutamente indipendente dalla parti- 
colare forma della distribuzione dei redditi imponibili alla quale 
l'imposta dovrebbe essere applicata. 

Osservando la condizione [27], si vede, infine, che essa, a simi- 
glianza di quanto si è detto al n. 4 a proposito delle condizioni [12] 
e [18], che sono casi particolari della [27], esprime un particolare 
criterio di stabilità delle posizioni economiche relative dei con- 
tribuenti. 

La condizione [27] può essere interpretata, perciò, come una 
particolare applicazione del principio manchesteriano, per il quale 
l'imposta deve essere ripartita in modo da lasciare invariata la 
posizione economica relativa dei contribuenti, nel senso, cioè, che 
le quantità. economiche (reddito, patrimonio, ecc.) esprimenti la 
posizione economica dei singoli contribuenti debbono trovarsi 
prima e dopo la tassazione in una determinata relazione. 

Ora, poichè tra quelle quantità economiche noi possiamo isti- 
tuire infinite relazioni, infinite saranno, di conseguenza, le solu- 
zioni del problema. 

Il principio manchesteriano, dunque, non ci fornisce una 
soluzione generale del problema della ripartizione dell'imposta, 
in quanto per detto principio la ripartizione dipende dalla defi- 
nizione di posizione economica relativa dei contribuenti, e quale 
sia la definizione più conveniente, più adatta e più opportuna 
non è assolutamente possibile dire in modo univoco e generale. 

La condizione a) del Crosara, come si è detto al n. 3, è un 
caso particolare della condizione [12], che a sua volta è un caso 
particolare della condizione più generale [27], e quindi il prin- 
cipio di ripartizione caldeggiato dal predetto Autore può essere 
interpretato, per quanto sopra si è detto, come una particolare 
applicazione del principio manchesteriano. 

Da quanto sopra si è detto segue, quindi, che non esiste, nè 
può esistere, alcuna ragione obiettiva per preferire ad altri il 
principio di ripartizione enunciato dal Crosara, poichè non ésiste, 
nè può esistere, alcuna ragione obiettiva per preferire ad altre 
la definizione di posizione economica relativa dei contribuenti 
assunta a base del principio stesso. 


Intorno ad un principio di ripartizione dell’ imposta 291 


« Perchè mai — osserva giustamente il Fasiani (1), e le sue 
«osservazioni, mutatis mutandis, valgono anche per il principio 
«manchesteriano in generale — questo risultato — la perfetta 
«conservazione delle proporzioni tra i redditi preesistenti alla 
«tassazione — dovrebbe essere preferito a un altro qualsiasi : 
«come, ad esempio, favorire la produzione del risparmio; stimo- 
«lare la produzione affidata all’iniziativa dei singoli; rendere 
«minima la disoccupazione del fattore lavoro; ridurre al minimo 
«la tassazione dei redditi di lavoro; assorbire le rendite; esentare 
«il reddito risparmiato; oppure quello consumato; ecc., ecc. ? 
«Qualunque imposta tende verso certi risultati che potrebbero 
«essere ritenuti desiderabili per una qualche ragione; e non si 
«vede perchè il risultato desiderato dal Crosara debba essere pre- 
«ferito agli altri. Per qual motivo esso dovrebbe essere essenziale 
« per la concordia sociale basata sulla giustizia? Io non vedo pro- 
« prio nessun fatto storico il quale ci consenta di affermare che 
«gli uomini credano in quella particolare giustizia, nè che siano 
« pronti ad abbracciarsi tra loro non appena proprio quella giu- 
« stizia sia realizzata. Anzi, sulla base delle esperienze del pas- 
« sato, credo che questo non sia affatto vero ». 

Ma a parte tutto questo ed ammesso, ma non concesso, che 
la giustizia distributiva consista nella cristallizzazione della posi- 
zione economica relativa dei contribuenti — in qualsiasi modo 
definita — possiamo noi affermare che l’imposta patrocinata dal 
Crosara realizzi veramente la voluta giustizia? 

Ne dubitiamo moltissimo, anzi lo escludiamo, in quanto ciò 
si verificherebbe nel solo caso in cui l’imposta incidesse total- 
mente e definitivamente sul contribuente de jure, in assenza, cioè, 
di traslazione dell’imposta, mentre è ben noto che la ripartizione 
di fatto dell’imposta differisce, di regola, più o meno fortemente 
dalla ripartizione di diritto. 

L’imposta patrocinata dal Crosara realizzerebbe, quindi, la 
voluta giustizia tra i contribuenti percossi, ma non tra i contri- 
buenti incisi, attuerebbe, cioè, solo formalmente, ma non di fatto, 
la voluta cristallizzazione della posizione economica relativa dei 
contribuenti preesistente alla tassazione. 


6. — Il principio di stabilità poc’anzi enunciato, che, per bre- 
vità, chiameremo principio di stabilità strutturale, consiste, dun- 


(*) M. Fasiani, La distribuzione dell'imposta e la « legge di Pareto » 
in una recente indagine teorica, già cit., paragrafo 20. 
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que, nel ripartire l'imposta in modo tale che i redditi dei singoli 
contribuenti si trovino in una determinata relazione prima e dopo 
la tassazione. 

Da questo principio segue, quindi, che, fissata una determinata 
relazione tra i redditi, la corrispondente graduazione dell’aliquota 
è assolutamente indipendente dalla forma particolare della distri- 
buzione dei contribuenti secondo l'ammontare del reddito posse- 
duto prima della tassazione. 

Un altro principio di stabilità caldeggiato da alcuni Autori, 
che, per brevità, chiameremo principio di stabilità distributiva, 
assume, invece, che l’imposta deve essere ripartita in modo che la 
distribuzione dei contribuenti secondo l’ammontare del reddito sia 
dello stesso tipo prima e dopo la tassazione ; l’imposta, cioè, deve 
essere ripartita in modo che la distribuzione dei contribuenti 
secondo l’ammontare del reddito residuo sia dello stesso tipo 
della distribuzione degli stessi contribuenti secondo l’ammontare 
del reddito imponibile. 

Da questo principio segue, quindi, che, diversamente da quanto 
avviene per il principio di stabilità strutturale, la corrispondente 
graduazione dell’aliquota dipende proprio e per definizione dalla 
forma particolare della distribuzione dei contribuenti secondo 
l'ammontare del reddito posseduto prima della tassazione. 

Ammettiamo, per esempio, che la distribuzione dei contri- 
buenti secondo l’ammontare del reddito posseduto prima della 
tassazione sia espressa dalla ben nota funzione paretiana di prima 
approssimazione, cioè 


186] N (4) = 0 (E 


xo | 


in cui: # sta ad indicare il reddito imponibile e varia nel campo 
(im, ©); N(x) è il numero dei possessori di un reddito imponi- 
bile non minore di 2; C è il numero complessivo dei contribuenti ; 
o è una costante positiva maggiore dell’unità. 

Ora, per il principio di stabilità distributiva la distribuzione 
dei redditi residui 2(æ) deve essere dello stesso tipo, cioè 


A(m) e 


37 À DJ == 
[87] NiA@ =0 [5 | 


in cui b è una costante positiva tale che per ogni x deve essere 


[38] Ne) = Ni4le)], 


Intorno ad un principio di ripartizione dell’ imposta 293 


ossia la frequenza dei possessori di un reddito imponibile non 
minore di x deve essere uguale alla frequenza dei possessori di 
un reddito residuo non minore di 1(2). 

Ricordando che 


[3] A(@)= [1 — r(x)] 
e ponendo 
[39] p= 1 — n° 


dalla [38] si ricava immediatamente 


B 
[16] (2) =1— 1:01 (=), 
x 
la quale, come è stato dimostrato al n. 3, soddisfa anche al prin- 
cipio di stabilità strutturale [12], che, come sappiamo, comprende 
come caso particolare la condizione a) del Crosara. 
Volendo esentare da imposta il reddito minimo m, dovrà 


essere t(m) = 0 e quindi dalla soprascritta funzione si ha 
tr ‘à 
[1] (au) = 1 — (=) , 


cioé, la funzione di Cohen Stuart. 

E” bene osservare a questo punto che la [16] ed in partico- 
lare la [1] non sono soluzioni caratteristiche degli assetti distri- 
butivi paretiani, in quanto esistono altri assetti distributivi che, 
per il principio di stabilitá distributivva, ammettono le stesse 
soluzioni. 

Ammettiamo, infatti, fra gli altri esempi che potremmo ad- 
durre, che la distribuzione dei contribuenti secondo l’ammontare 
del reddito posseduto prima della tassazione sia rappresentata 
dalla seguente funzione (1) 


[40] N(x) =0)1 — de log, 


in cui: æ sta ad indicare il reddito imponibile e varia nel campo 
positivo (m, ©); N(w) è il numero dei possessori di un reddito 
imponibile non minore di æ; C è il numero complessivo dei 


(*) R. D' Appario, Le trasformate euleriane, Bari, 1936; R. D’ Ap- 
DARIO, Sulla rappresentazione delle curve di frequenza, in « Atti del- 
l’Istituto nazionale delle assicurazioni », vol. VIII, Roma, 1936. 
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contribuenti; a è una costante essenzialmente positiva e © sta 
ad indicare il ben noto integrale di Laplace, cioé 


[41] OG) = = few dz. 
0 


Ora, per il principio di stabilità distributiva la distribu- 
zione dei redditi residui 1(w) deve essere dello stesso tipo, cioè 


= 4(0) | 
= =e eet 
[49] N[A(&)] =0 hr È log} 
in cui d è una costante positiva tale che per ogni valore di » 
deve essere 


[43] N (0) = N[A(@)] , 


cioé, il numero dei possessori di un reddito imponibile non minore 
di æ deve essere uguale al numero dei possessori di un reddito 
residuo non minore di 2(%). 

Dalla [43] si ricava immediatamente 


A(@) 


144] a log — = = blog - CA 


e quindi, ricordando la [3] e per la posizione [39], si ha la 
[16] e conseguentemente anche la [1]. 

La stessa soluzione [16], e quindi la [1], ammette anche 
la seguente funzione di ripartizione, particolarmente idonea 
rappresentare la distribuzione dei patrimoni successori : 


[45] Nn Fl os] 


in cui: æ sta a rappresentare l’ammontare del patrimonio suc- 
cessorio e varia nel campo positivo (m, ©); N(x) è il numero dei 
patrimoni imponibili non minori di x; C è il numero comples- 
sivo dei patrimoni; « è una costante essenzialmente positiva. 
Infatti, per il principio di stabilità distributiva la distribu- 
zione dei patrimoni residui +(7) deve essere dello stesso tipo, cioè 


[46] N[A(x)] = Ce {ne a), 


in cui 6 è una costante positiva tale che per ogni valore di © 
deve essere 


[47] N (0) =N |4(w)] 
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e quindi, per la [45] e la [46], 


[48] a log en a blog === 
m 


da cui segue, per la [3] e la posizione [39], la soluzione [16] 
ed in particolare la [1]. 

Gli esempi potrebbero essere moltiplicati, ma qui bastano i 
due sopraesposti, che non sono ipotetici, ma effettivamente riscon- 
trati nella realtà, per provare la nostra asserzione che la [16] e 
conseguentemente la [1] non sono, per il principio di stabilità 
distributiva, soluzioni caratteristiche ed esclusive degli assetti 
distributivi paretiani. 

Il principio di ripartizione enunciato dal Crosara è, come 
si è detto, un principio di stabilità strutturale, in quanto per 
esso l’imposta deve essere ripartita in modo che i redditi dei 
singoli contribuenti si trovino nella stessa relazione [12] prima 
e dopo la tassazione. 

Il Crosara, però, dopo avere enunciato il suo principio, non 
determina direttamente la conseguente scala delle aliquote, ma 
si limita a verificare che la funzione [1], altrimenti determi- 
nata ('), applicando, cioè, il principio di stabilità distributiva 
agli assetti paretiani, soddisfa appieno al suo principio. 

Egli prova, così, che la [1] è una condizione sufficiente, ma 
non dimostra, come, invece, noi abbiamo fatto al n. 3, che il suo 
principio è autonomo ed è soddisfatto, indipendentemente dalla 
forma particolare della distribuzione dei redditi alla quale l’im- 
posta deve essere applicata, unicamente e solamente quando la 


x 


scala delle aliquote é espressa dalla predetta funzione [1]. 


7. — Pur non intendendo discutere di proposito il principio 
di stabilità distributiva, sarà bene, al fine di una esatta valuta- 
zione di esso, segnalare qualche tipo di assetto distributivo, fra 
quelli riscontrati nella realtà o particolarmente studiati, che per 
il principio predetto ammette come soluzione la funzione [22], 
che si riduce, esentando da imposta il reddito minimo, all’impo- 
sta quasi-proporzionale e pseudo-proporzionale espressa dalla [26]. 


(!) v. specialmente: A. Crosara, De tributis oeconomicae theoriae novae 


specimen, già cit. 


296 R. D’ Addario 


Il March (1), prima, e l’Amoroso (2), dopo, proposero, come 

é noto, di rappresentare le distribuzioni dei redditi di lavoro con 
la seguente funzione (tipo III pearsoniano) : 

[49] N (0) = È ES avi dz 

ds: I i 


a(x—m) 


in cui: æ sta a rappresentare il reddito e varia nel campo posi- 
tivo (m, ©); N(x) è il numero dei possessori di un reddito non 
minore di x; C è il numero complessivo dei redditieri; a e p 
sono due costanti essenzialmente positive; T(p) sta a rappre- 
sentare l’integrale euleriano di seconda specie. 

Ora, gli assetti distributivi rappresentati dalla [49], per il 
principio di stabilità distributiva, ammettono come soluzioni pro- 
prio le imposte espresse dalla [22] e dalla [26]. 

Infatti, per detto principio deve essere 
[50] N[A(x)] = TA fo e—4 294 dz, 

È È 
bfa(x)—A(m)] 


in cui 6 è una costante tale che per ogni valore di æ del campo 
(m, %) deve essere 


[51] N (2) = N[4(x)] 

e, quindi, per la [49] e la [50], 

[52] a(a@ — m)= b[A(w) — A(m)], 
da cui segue, per la [3], 

[22] (0) =" — [a.m], 
in cui si è posto 

[53] » = SN 


(') L. Marcu, Quelques exemples de distribution de salaires, in « Journal 
de la Société de statistique de Paris», 1898. 

(*) L. Amoroso, Ricerche intorno alla curva dei redditi, in « Annali di 
matematica pura ed applicata », serie IV, tomo Il, 1924-25; R. D’ADDARIO, 
Sulla curva dei redditi di Amoroso, Bari, 1936. 
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Esentando da imposta il reddito minimo m, ponendo cioè 
t(m) = 0, dalla soprascritta funzione [22] si ha 


ae 


[26] Ta) = e (1 — =| ; 


cioè, l’imposta pseudo-proporzionale. 

Dunque, gli assetti distributivi rappresentati dalla [49] ammet- 
tono come soluzioni soddisfacenti al principio di stabilità distri- 
butiva le imposte espresse dalle funzioni [22] e [26], le quali, 
come si è visto al n. 4, soddisfano anche al principio strutturale [18]. 

Osserviamo immediatamente che la [22] e la [26] non sono 
soluzioni caratteristiche degli assetti distributivi espressi dalla [49], 
in quanto esistono altri assetti distributivi che, per il principio 
di stabilità distributiva, ammettono le stesse soluzioni. Consi- 
deriamo, infatti, fra gli altri esempi che potremmo addurre, 
gli assetti studiati dal Vinci (1), il quale propose, sulla base di 
considerazioni probabilistiche, di rappresentare la distribuzione 
dei redditi con la seguente funzione (tipo V pearsoniano) : 


a 


C x—m 
54 N(a = ary fete dz 
se pipes 


in cui i simboli e le costanti hanno il significato ed il segno 
indicati e specificati a proposito della soprascritta funzione [49]. 
Ora, per il principio di stabilità distributiva deve essere 
b 
2(x)-4(m) 


[55] N [A (2)] = 7 | emt dz, 


(p) 
in cui 6 è una costante tale che per ogni æ del campo (m, 00) 
deve essere 


[56] N(2) =N|4(0)], 
ovvero, per la [54] e la [55], 

a b 
= am Ae)! 


(0) F. Vinci, Nuovi contributi allo studio della distribuzione dei red- 
diti, in « Giornale degli economisti », 1921. 
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da cui segue, ponendo 
b 
[58] x =1-— art 
la funzione [22] e quindi se «(m) = 0 la funzione [26]. 

Senza indugiarci in altri esempi, sarà bene, prima di abban- 
donare l’argomento, chiarire meglio che cosa abbiamo inteso per 
invarianza del tipo di distribuzione dei contribuenti secondo il 
reddito posseduto prima e dopo la tassazione. 

Riconsideriamo a questo fine gli assetti [36], [40], [45], [49] 
e [54]. Questi assetti possono essere sintetizzati nella seguente 
espressione (4!) 

| 2(c0) 


[59] N(@e)= e-tutidu), 


T(p) 


z(x) 


in cui: æ sta a rappresentare il reddito e varia nel campo posi- 
tivo (m, ©); N(x) è il numero dei possessori di un reddito non 
minore di x; C è il numero complessivo dei redditieri; p è una 
costante essenzialmente positiva; T(p) sta a rappresentare l’inte- 
grale euleriano di seconda specie; 2(æ) è una funzione crescente 
da zero all’infinito o decrescente dall’infinito a zero. 

Ora, il tipo dell’assetto è individuato e caratterizzato dal va- 
lore di p e dalla forma particolare della funzione 2(x), che altrove 
ho denominato funzione trasformatrice. Infatti, assegnando a p 
ed a 2(x) i valori e rispettivamente le forme indicate nella 
seguente Tavola si hanno, come è facile vedere, le funzioni rap- 
presentatrici degli assetti distributivi da noi considerati 


Assetto distributivo Valore di p Funzione trasformatrice 
[36] pesi Hole leg Es 
m 

i ite 

[40] p=— 2 (0) = a log —| 
me m 

x À 

[45] di (a) log ~~ 
m 

[49] p>0 2 (0) = a(x — m) 

[54] p>0 so)= — 


am 

(') R. D’ ApparIo, Le trasformate euleriane, già cit.; R. D’ ADDARIO, 
Ricerche sulla curva dei redditi, in « Giornale degli economisti », gennaio- 
febbraio 1949. 
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Da quanto si é detto segue, quindi, che l’invarianza del tipo 
dell’assetto distributivo comporta l’invarianza dei due elementi 
che caratterizzano ed individuano l’assetto stesso: valore di pe 
forma della funzione trasformatrice. 

Possono variare, pertanto, solo i valori dei parametri che com- 
palono nella funzione trasformatrice e queste variazioni dovranno 
essere tali che il numero dei possessori di un reddito residuo non 
minore di (x), cioè 

c Z[A(0 )] 
T(p) 


[60] N [4 (æ)] = 


e—"up—i du} , 


z[2(x)] 


sia uguale al numero dei possessori di un reddito imponibile 
non minore di æ, espresso dalla [59]. 

Deve essere, cioè, per ogni valore di x del campo positivo 
(m, oe), 


[61] N(x) = N[A(2)] , 
dalla quale segue 
[62] (0) =2[2(0)],, 


in cui z ha la stessa forma di 2, ma con valori diversi di tutti 
o parte dei parametri che in questa compaiono e tali, comunque, 
che la conseguente funzione +(x), soddisfi a tutte le proprietà 
alle quali deve soddisfare. 


8. — Riassumiamo brevemente, completandoli con alcune con- 
siderazioni finali, i risultati raggiunti nel corso di questa rapidis- 
sima memoria. 

Il principio di stabilità strutturale, come abbiamo detto, con- 
siste nel ripartire l’imposta in modo tale che i redditi dei singoli 
contribuenti si trovino in una determinata relazione prima e 
dopo la tassazione. Pertanto, fissata una relazione tra i redditi 
(invariante strutturale), la corrispondente graduazione dell’ali- 
quota è assolutamente indipendente dalla forma particolare della 
distribuzione dei centribuenti secondo l’ammontare del reddito pos- 
seduto prima della tassazione. Il principio, cioè, è autonomo, ossia 
sufficiente a determinare univocamente, in corrispondenza di un 
prefissato invariante strutturale, un metodo di ripartizione del- 
l'imposta, senza bisogno di ricorrere ad ipotesi supplementari 
sulla forma della distribuzione dei redditi imponibili. 
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In questa memoria abbiamo avuto occasione di studiare alcuni 
invarianti strutturali, quali il [12] ed il [18], e le conseguenti 
graduazioni dell’aliquota. Esentando il reddito minimo da impo- 
sta, l’invariante [12] porta ad una graduazione dell’aliquota. espres- 
sa ante funzione di Cohen Stuart, cioé la [1], e l’invariante [18] 
porta all'imposta quasi-proporzionale o pseudo-proporzionale, spe- 
cialmente sostenuta dal Mill. 

Al n. 5 abbiamo studiato un invariante più generale, il [27], 
che comprende come casi particolari i predetti invarianti [12] e 
[18], e la conseguente graduazione dell’aliquota. 

Il principio di stabilità strutturale può essere interpretato 
come specificazione del principio manchesteriano, per il quale 
l’imposta deve essere ripartita in modo da lasciare invariata la 
posizione economica relativa dei contribuenti, nel senso, cioè, che 
le quantità economiche (reddito, patrimonio, ecc.) esprimenti la 
posizione economica dei singoli contribuenti debbano trovarsi pri- 
ina e dopo la tassazione in una determinata relazione (invariante 
strutturale). 

Ora, poichè tra quelle quantità economiche noi possiamo isti- 
tuire infiniti invarianti, infinite saranno, di conseguenza, le gra- 
duazioni dell’aliquota. 

Il principio manchesteriano, dunque, non ci fornisce una solu- 
zione generale del problema della ripartizione dell’imposta, in 
quanto per detto principio la ripartizione dipende dalla defini- 
zione di posizione economica relativa dei contribuenti, e quale 
sia la definizione più conveniente, più adatta e più opportuna 
non è assolutamente possibile dire in modo univoco e generale. 

Il principio di stabilità distributiva, come abbiamo detto ai 
nn. 6 e 7, consiste nel ripartire l’imposta in modo che la distri- 
buzione dei contribuenti secondo l’ammontare del reddito sia dello 
stesso tipo prima e dopo la tassazione. 

Da questo principio segue, quindi, che, diversamente da quanto 
avviene per il principio di stabilità strutturale, la graduazione 
dell’aliquota dipende per definizione dalla forma particolare della 
distribuzione (assetto distributivo) dei contribuenti secondo l’am- 
montare del reddito posseduto prima della tassazione. 

In questa memoria abbiamo determinato le graduazioni del- 
l’aliquota corrispondenti ad alcuni assetti distributivi, quali il [36], 
il [40], il [45], il [49] ed il [54]. 

La [36] è la ben nota funzione proposta dal Pareto per rap- 
presentare in prima approssimazione le distribuzioni zeromodali 
di redditi globali; la [40] è un ramo della funzione di Mc Alister 
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ed è particolarmente idonea a rappresentare in prima approssima- 
zione le distribuzioni zeromodali di redditi globali; la [45] è una 
funzione particolarmente idonea a rappresentare in prima appros- 
simazione le distribuzioni dei patrimoni successori; la [49] è 
una funzione del tipo III pearsoniano utilizzata dal March e 
dall’Amoroso per rappresentare le distribuzioni dei redditi da 
lavoro; la [54] è una funzione del tipo V pearsonianò proposta 
dal Vinci, sulla base di considerazioni probabilistiche, per rap- 
presentare le distribuzioni unimodali di redditi globali. 

Quelli considerati, dunque, sono assetti effettivamente riscon- 
trati nella realtà ed hanno dato luogo a studî vari e molteplici. 

Esentando da imposta il reddito minimo, gli assetti [36], 
[40] e [45] portano ad una graduazione dell’aliquota espressa dalla 
funzione di Cohen Stuart, mentre gli assetti [49] e [54] portano 
all’imposta quasi-proporzionate o pseudo-proporzionale. 

Il principio di ripartizione dell’imposta enunciato dal Crosara, 
che ha dato luogo ad una larga analisi critica del Fasiani e che 
ha occasionato la presente memoria, consiste, esentando il red- 
dito minimo, nel ripartire l’imposta in modo che ad un reddito 
imponibile che sia medio proporzionale fra due altri redditi impo- 
nibili corrisponda un reddito residuo che sia anche medio pro- 
porzionale tra i redditi residui corrispondenti agli altri due redditi 
imponibili. 

Il principio del Crosara, dunque, è un principio di stabilità 
strutturale, in quanto tende a ripartire l’imposta in modo che 
i redditi dei singoli contribuenti si trovino in una determinata 
relazione prima e dopo la tassazione, in modo, cioè, come scrive 
l’Autore, che ci sia «perfetta conservazione delle proporzioni tra 
i redditi preesistenti alla tassazione ». 

Poichè questo principio assume come invariante un caso par- 
ticolare dell’invariante [12] sopraricordato e contempla l’esenzione 
del reddito minimo, la conseguente graduazione dell’aliquota è 
espressa dalla funzione [1], ossia dalla funzione determinata e 
scritta dal Cohen Stuart, sin dal 1889, per esprimere l’aliquota di 
una imposta soddisfacente al principio del sacrificio equipropor- 
zionale, nella ipotesi che l’utilità marginale del reddito dei singoli 
contribuenti sia espressa dalla ben nota legge di D. Bernouilli. 

Il Crosara, però, pure avendo enunciato un vero e proprio 
principio di stabilità strutturale, non determina, com'era neces- 
sario, la conseguente graduazione dell’aliquota, ma si limita a 
verificare che la funzione [1], altrimenti determinata, soddisfa 
appieno al suo principio. 


Egli prova, cosi, che la [1] € una condizione sufficiente, ma 
non dimostra, come invece noi abbiamo fatto, che il suo principio 
è soddisfatto unicamente e solamente quando la graduazione del- 
l’aliquota è espressa da detta funzione, che è, come si detto, la 
funzione di Cohen Stuart. 

Il Crosara, insomma, determina la [1], non già applicando 
il principio di stabilità strutturale da lui enunciato, bensì appli- 
cando il principio di stabilità distributiva ad un assetto paretiano, 
il nostro [36], nel qual caso, come si è detto, si perviene, esentando 
il reddito minimo, proprio alla funzione di Cohen Stuart, la quale, 
però, non è una soluzione caratteristica degli assetti paretiani, in 
quanto esistono altri assetti, come il [40] ed il [45], che, per lo 
stesso principio di stabilità distributiva, ammettono la stessa 
soluzione. 

La funzione di Cohen Stuart, quindi, soddisfa sia al principio 
strutturale del Crosara, sia al principio di stabilità distributiva 
applicato agli assetti paretiani. Però, mentre essa è la sola fun- 
zione che soddisfa al principio strutturale enunciato da detto 
Autore, esistono per converso vari tipi di assetti, fra i quali il 
paretiano, che per il principio di stabilità distributiva ammettono 
come soluzione detta funzione. 

Il Fasiani ritiene, invece, che il Crosara consideri l’assetto 
distributivo paretiano come «un ordine naturale» e che «ad 
esso corrisponda un ordine naturale nella distribuzione dei tributi » 
consistente in quel tipo di imposta, e cioè l’imposta espressa dalla 
[1], per cui è paretiano anche l’assetto distributivo dei corrispon- 
denti redditi residui. 

Posta la questione in questi termini, il Fasiani passa, conse- 
guentemente, ad esaminare la rispondenza alle premesse della tesi 
del Crosara, discutendo i seguenti due problemi : 

1) se sia vero che l’imposta patrocinata dal Crosara non 
modifichi la distribuzione «naturale » dei redditi ; 

2) se il proposito di non modificare tale distribuzione, sia 
sufficiente, da solo, a dimostrare la necessità dell’adozione di 
quel tributo, o almeno se sia sufficiente, a tale scopo, in unione 
a un qualche principio razionale. 

Il Fasiani, come si vede e come del resto appare sin dal titolo 
della sua memoria (La distribuzione dell’imposta e la «legge di 
Pareto y in una recente indagine teorica), considera e vaglia cri- 
ticamente il principio enunciato dal Crosara come principio di 
stabilità distributiva applicato agli assetti paretiani e non già 
come principio di stabilità strutturale, quale effettivamente è e 
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cosi come vuole il suo Autore, il quale afferma esplicitamente che 
l’esistenza o non esistenza di un assetto distributivo paretiano 
«non ha pertinenza con la questione (la quale per chi ne com- 
prenda i termini è già risolta una volta posta) della razionalità 
della tassazione » mediante una imposta espressa dalla funzione 
di Cohen Stuart, in luogo di un qualsiasi altro tipo di imposta. 
Egli dichiara, inoltre, che « dal punto di vista euristico il tipo di 
imposta diretta che veramente associa la proporzionalità e l’esen- 
zione del minimo », in che consiste il suo principio, è stato da lui 
trovato analizzando gli assetti paretiani, ma nello stesso tempo 
chiarisce che ha considerato tali assetti « per precisare fattispecie 
più definite, che d’altronde — a suo giudizio — sono storica- 
mente di gran lunga le più frequenti, e rispetto alle quali, come 
a termine di riferimento, si può determinare qualunque assetto, 
analizzandone gli scostamenti dal tipo ». 

Il procedimento seguito dal Crosara, senza dubbio, non è il 
più naturale ed il più felice, ma, riconosciuto questo; è doveroso, 
a nostro avviso, riconoscere anche, come abbiamo dimostrato al 
n. 3, che quello enunciato dallo stesso Autore è un vero e proprio 
principio di stabilità strutturale, sufficiente a determinare uni- 
vocamente un metodo di ripartizione dell’imposta, espresso dalla 
funzione di Cohen Stuart, indipendentemente dalla forma partico- 
lare della distribuzione dei redditi imponibili alla quale l’imposta 
dovrebbe essere applicata. 

Nel ragionamento del Crosara, insomma, c’è una frattura 
metodologica, ma il principio enunciato, ripetiamo, è un principio 
di stabilità strutturale e non di stabilità distributiva applicato 
agli assetti paretiani. 

Prima di chiudere sentiamo il bisogno di ripetere quanto ini- 
zialmente abbiamo dichiarato in maniera molto esplicita. Noi, 
cioè, abbiamo esaminato, analizzato e discusso alcuni principî di 
ripartizione delle imposte, ed in particolare il principio enunciato 
dal Crosara, come ipotesi di lavoro, sotto l’aspetto fisico e non 
sotto l’aspetto metafisico, senza con ciò avere assolutamente il 
proposito, la pretesa o il semplice desiderio di caldeggiarne qual- 
cuno a preferenza di altri, in quanto, a nostro avviso, la scelta 
dei cosiddetti ideali di giustizia distributiva esula dai compiti 
veri e propri di una scienza logico-sperimentale, quale è appunto 
la scienza delle finanze. 

«I diversi principii — osserva il Tangorra (!) — che si posero 


(1) V. TanGoRRA, Trattato di scienza della finanza, Milano, 1915. 


vol. I, pag. 810. 
20 
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«a fondamento del giusto riparto delle imposte, o si fecero servire 
«a dar l’idea della giustizia e dell’uguaglianza tributarie, o nel- 
«Vattuazione dei quali tale giustizia od eguaglianza si volle rav- 
«visare, altro non sono se non la rappresentazione e l’interpre- 
«tazione dei concetti di giustizia e d’eguaglianza elaborati dal 
« diritto e dalla politica in generale; la rappresentazione e l’inter- 
«pretazione di concetti e di principii che al finanziere non è 
«lecito di elaborare e valutare ». 

La scienza delle finanze, dunque, è incompetente a dare una 
risposta tanto al problema se un determinato principio di ripar- 
tizione dell’imposta è giusto o non è giusto, quanto al problema 
di stabilire che cosa è la giustizia. 

La scienza delle finanze, che è scienza e non metafisica, non 
può risolvere questi problemi, perchè questi in nessun modo pos- 
sono essere risolti scientificamente. Essa, come tutte le scienze, 
«spiega i fatti, ragiona da premesse, connette gli effetti alle 
«cause, deduce i probabili effetti dalle premesse poste, osserva le 
«interdipendenze dei fenomeni; e lascia poi che gli uomini gli 
« statisti facciano a lor talento, paga di constatare che se operano 
«in un dato modo nasce un dato effetto e se operano in altro 
«modo nasce effetto diverso (1) ». 

La soluzione di quei problemi è un giudizio di valore e, per- 
ciò, un giudizio relativo, come è ogni vero giudizio di valore. 

Vi sono, infatti, troppi ed assai diversi concetti di giustizia 
ed i ragionamenti di molti autori tendenti a dimostrare che il 
proprio concetto è esatto e naturale non sono altro che pseudo- 
ragionamenti o, nella terminologia paretiana, delle derivazioni. 
Molto opportunamente il Kelsen (?) osserva che la pretesa giusti- 
ficazione razionale di un principio fondato su di un giudizio 
soggettivo di valore, su di un’aspirazione, è un auto-inganno, o, 
ciò che è pressapoco lo stesso, una ideologia. 

Parafrasando il pensiero dello stesso Kelsen, espresso a pro- 
posito degli ordinamenti giuridici, possiamo dire, mutatis mutan- 
dis, che «la giustizia è un ideale irrazionale. Per quanto indispen- 
« sabile possa essere per la volontà e l’azione degli uomini, essa 
«non è oggetto di conoscenza. Dal punto di vista della conoscenza 
«razionale, ci sono soltanto degli interessi, e quindi dei conflitti 


(') L. Emaun, Miti e paradossi della giustizia tributaria, Torino, 
1940, pag. 15. 


(*) H. Kelsen, La dottrina pura det diritto, Torino, 1952, pagg. 145 
e segg. 
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«di interessi. Questi possono essere risolti, o da un ordinamento 
«che soddisfi un interesse a spese dell’altro, o da un ordinamento 
«che cerchi di stabilire un compromesso fra i due. Il fatto che 
«solamente uno di questi ordinamenti sia giusto non può essere 
« stabilito dalla conoscenza razionale ». 


SUMMARY 
On a Principle for the Distribution of Taxation 


In this paper has been more especially discussed a principle for the di- 
stribution of taxation recently presented by Crosara, which has given rise 
to a full and pointed critical analysis by Fasiani. 

This principle has been considered in its hypothetical bearing, under 
its material and not its metaphysical aspect, without any claim either to 
reject or to advocate it rather than others, for the Author of this paper 
— differing in this from Crosara — considers that the selection of the so-called 
ideals of distributive justice is alien to the real tasks assigned to a logical 
and experimental science, such as public finance. 

He begins by explaining that Crosara’s principle — though Fasiani 
does not think so — is a principle of structural stability as it tends at di- 
stributing taxation in such a way that the relations between the incomes of 
the individual tax-payers are the same before and after taxation. This being 
so, a minimum income being exempted from taxation, a taxable income which 
occupies a relatively medium position between two other taxable incomes 
will be matched by a residual income also occupying a medium position 
between the residual incomes corresponding to the other two taxable incomes. 
Differing from Crosara, the Author goes on to show that this principle can 
only be satisfied by a tax whose rate is expressed by a function worked out 
by Cohen Stuart as far back as 1889. 

Crosara, on the contrary, after stating his principle, dit not establish 
— as would have been necessary and as has been done in this paper — the 
consequent graduation of the rates, but limited himself to confirming that 
the aforesaid function, which he defines otherwise, fully complies with his 
principle. 

That is to say, Crosara deduces the said function not from the principle 
of structural stability stated by him, but from a quite different principle. 
hus, he defines this function by applying the principle of distributive sta- 
bility to a distributive arrangement proposed by Pareto, that consists in al- 
lotting the tax so that the distribution of the taxpayers in accordance with 
the amount of the income each possesses, should-be the same type before and 
after taxation. If this be done, the minimum income being exempted from 
taxation, one arrives precisely at Cohen Stuart’s function, which however 
does not offer a solution in conformity with Pareto’s arrangements, as other 
arrangements exist which, as a result of the same principle of distributive 
stability, allow of the same solution. 
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As can be seen from the very title of his paper, Fasiani considers and 
criticises the principle stated by Crosara as being the principle of distri- 
butive stability applied to Pareto's arrangements, and not as what it really 
is, and what its author meant it to be, :. e. a principle of structural sta- 
bility. Indeed, its author explicitly states that the existence or absence of 
Pareto's distributive arrangement has nothing to do with the question of 
the rationalisation of taxation by means of a tax, expressed by Cohen Stuart' s 
function, to replace any other type of tax. 

The procedure followed by Crosara is certainly not the most natural and 
felicitous, but when this is admitted it is only right also to recognise that 
the principle he has stated is really and truly of structural stability, suffi- 
cient for determining in a univocal way a method of distributing taxation 
expressed from Cohen Stuart’s function, independently of the special form 
of distribution of the taxable incomes to which the tax should be applied. 

So as to clarify the position taken up by Crosara and Fasiani the Author 
has had occasion, in this paper, to study, among other things, a structural 
invariant, with the consequent graduation of the rate, which includes as 
special cases that of Crosara and that which leads to the pseudo-propor- 
tional tax. 

Likewise, dealing succinctly with the principle of distributive stability, 
the Author has considered, besides Pareto’s distributive arrangement, others 
met with in practice, that lead either to Cohen Stuart’s function or to the 
pseudo proportional tax. 


RESUME 
A propos d'un principe pour la répartition de l'impót 


Dans ce mémoire la discussion s'est portée principalement sur un prin- 
cipe de la répartition de l’impôt énoncé par Crosara et qui a donné lieu à 
une analyse critique ample et profonde de Fasiani. 

Ce principe a été considéré en sa portée hypothétique sous l’aspect phy- 
sique et non sous l’aspect métaphisique, sans aucune idée préconçue de le 
rejeter ou de le défendre de préférence à d’autres, en ce sens que l’auteur 
du présent mémoire, contrairement à ce que pense Crosara, est d'avis que 
le choix des prétendus idéaux de justice distributive dépasse la limite de 
l’objet véritable d’une science logico-expérimentale telle qu' est précisément 
la science des finances. 

Etant établi que, contrairement à ce que pense Fasiani, le principe 
énoncé par Crosara est un principe de stabilité structurelle en ce qu'il tend 
à répartir l’impôt de manière telle que les revenus des divers contribuables 
se trouvent dans un rapport déterminé avant et après la taxation —- de façon 
qu’en exemptant d'impót le revenu minimum, à un revenu imposable qui 
soit la moyenne proportionnelle entre deux autres revenus imposables, corre- 
sponde un solde de revenu qui soit également une moyenne proportionnelle 
entre les soldes de revenu correspondants aux deux autres revenus imposa- 
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bles — on démontre, contrairement á ce que fait Crosara, que le dit principe 
est satisfait uniquement et exlusivement par un impôt dont le taux se trouve 
exprimé dans une formule établie par Cohen Stuart déja en 1889. 

Par contre, aprés avoir énoncé son principe, Crosara ne détermine pas, 
comme c’était nécessaire et comme cela a été fait dans ce mémoire, la gra- 
duation conséquente du taux, mais se limite & vérifier que la dite formule, 
qu’ il détermine autrement, satisfait pleinement à son principe. 

Crosara déduit cette formule non point du principe de stabilité structu- 
relle énoncé par lui-même, mais d’un tout autre principe. Il établit, en effet, 
la dite formule en appliquant le principe de la stabilité distributive — con- 
sistant à répartir l’impôt de manière que la distribution des contribuables, 
selon l’importance du revenu possédé, soit du même type avant et après la 
taxation — à un arrangement distributif parétien ; dans ce cas, en exemptant 
de tout impôt le revenu minimum, on arrive précisémént à la formule de 
Cohen Stuart, qui toutefois n’est pas la solution caractéristique des arrange- 
ments parétiens, en ce qu'il existe d’autres arrangements qui, en vue du 
même principe de stabilité distributive, admettent la même solution. 

Comme il résulte du titre même de son mémoire, Fasiani examine et 
passe au crible de la critique le principe énoncé par Crosara comme principe 
de stabilité distributive appliqué aux arrangements parétiens et non point 
comme principe de stabilité structurelle comme il l’est du fait et comme le 
veut son auteur, lequel affirme explicitement que |’ existence ou la non-exi- 
stence d’un arrangement distributif parétien n’est pas liée à la question 
de la rationalité de la taxation moyennant un impôt exprimé par la formule 
de Cohen Stuart en lieu et place de n'importe quel autre type d'impôt. 

Le procédé adopté par Crosara n’est certainement ni le plus naturel ni 
le plus heureux, mais, ceci dit, il fant aussi reconnaître que ce qui a été 
énoncé cconstitue un véritable principe de stabilité structurelle, suffisant à 
déterminer de façon univoque une méthode de répartition de |’ impôt, exprimée 
par la formule de Cohen Stuart indépendamment de la forme particulière de 
la distribution des revenus imposables à laquelle l’impôt devrait être appliqué. 

Ainsi, mises en lumière les positions de Crosara et de Fasiani, l’Auteur 
a eu l’occasion, au cours du présent mémoire, d'étudier entre autres une 
non-variante structurelle avec la graduation conséquente du taux qui com- 
prend comme cas particuliers celui de Crosara et celui qui mène à l’impôt 
pseudo proportionnel. 

Par ailleurs, traitant succinctement du principe de la stabilité distribu- 
tive, l’Auteur a examiné, outre |’ arrangement parétien, d’autres arrangements 
distributifs effectivement rencontrés dans la pratique, qui conduisent à la 
formule de Cohen Stuart ou à l’impôt pseudo-proportionnel. 


$ ZUSAMMENFASSUNG 
a Ueber ein Aufteilungsprinzip der Abgaben 
Y° In dieser Memoire wurde besonders ein Prinzip der Abgabenverteilung 


behandelt, das kiirzlich von Crosara ausgedriickt wurde und das für eine 
weite und scharfe, sowie kritische Analyse des Fosiani Anlass gegeben hat. 
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Dieses Prinzip wurde in seiner hypothetischer Tragweite unter dem 
physischen Gesichtspunkt und nicht unter dem metaphysischen Gesichtspunkt 
untersucht, ohne Forderung dasselbe zurückweisen oder unterstútzen zu 
wollen, zum Umterschied von anderen, da der Verfasser dieser Memoire 
unterschiedlich von der Annahme des Crosara glaubt, dass die Wahl der 
sogenannten Ideale der Verteilungsgerechtigkeit über die eigentlichen Auf- 
gaben einer logischen-experimentalen Wissenschaft, wie der Finanzwissen- 
schaft, hinausgeht. 

Nachdem geklárt wird, dass unterschiedlich von der Annahme des Fa- 
siani, es sich bei Crosara um ein Prinzip der strukturellen Stabilität han- 
delt, da beabsichtigt ist, die Abgaben so zu verteilen, dass die Einkommen 
der einzelnen Steuertráger sich in einem bestimmten Verháltnis vor und 
nach der Besteuerung befinden — u. zw. derart, dass bei Abgabenfreiheit 
des Minimaleinkommens, dem besteuerbaren Einkommen, welches proportio- 
neller Mittelwert zwischen zwei anderen besteuerbaren Einkommen ist, ein 
Resteinkommen entspricht, das auch proportioneller Mittelwert zwischen den 
Resteinkommen ist, der den anderen beiden besteuerbaren Einkommen ent- 
spricht — zum Unterschied von Crosara wird gezeigt, dass das besagte 
Prinzip lediglich und nur durch eine Abgabe befriedigt wird, dessen Abga- 
bensatz durch eine Fuuktion ausgedriickt wird, die bereits von Cohen Stuart 
1889 aufgestellt wurde. 

Crosara hingegen, nach Festlegung seines Prinzips bestimmt nicht, 
wie es notwendig war und wie es in dieser Memoire durchgeführt wurde, 
die folgenden Abstufungen des Abgabensatzes, sondern beschränkt sich da- 
rauf zu priifen, ob die besagte Funktion, die er anders bestimmt, sein Prinzip 
voll befriedigt. 

Crosara, námlich, leitet diese Funktion nicht vom Prinzip der struktu- 
rellen Stabilitat ab, das von ihm ausgedriickt wurde, sondern von einem 
anderen Prinzip. In der Tat bestimmt er diese Funktion durch Anwendung 
des Prinzips der verteilenden Stabilität, (die in der Aufteilung der Abgaben 
in der Weise besteht, dass die Verteilung der Steuertráger nach dem Be- 
trage des besessenen Einkommen vor und nach der Besteuerung der gleichen 
Art ist) an einer Verteilungsordnung von Pareto, in welchem Falle bei 
Abgabenfreiheit des Minimaleinkommens man zur Funktion von Cohen Stuart 
gelangt, die jedoch nicht eine charakteristische Lósung der Ordnung von 
Pareto ist, da andere Verteilungsordnungen bestehen, welche aus dem glei- 
chen Prinzip der Verteilungsstabilitát heraus die gleiche Lósung zulassen. 

Fasiani, wie aus dem Titel seiner Memoire hervorgeht, betrachtet und 
prúft kritisch das vom Crosara ausgedriickte Prinzip als Prinzip der Vertei- 
lungsstabilität, das an die Verteilungsordnung von Pareto angewandt wird 
und nicht als Prinzip der strukturellen Stabilitát, das es in Wirklichkeit 
ist, und wie es sein Verfasser haben will, der ausdruecklich behauptet, dass 
das Vorhandensein oder Nichtvorhandensein einer Verteilungsordnung von 
Pareto keinen Zusammenhang mit der Frage der Rationahtät der Besteue- 
rung durch eine, durch die Funktion von Cohen Stuart ausgedriickte Abgabe 
hat, statt irgendeiner anderen Art von Abgabe. 
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Das Verfahren, welches von Crosara verfolgt wird, ist ohne Zweifel, 
nicht das natürlichste and glücklichste, aber nach dem dies einmal anerkannt 
wird, so istes Pflicht anzuerkennen, dass auch dieser Grundsatz ein wahres 
und richtiges Prinzip der strukturellen Stabilitát darstellt, das ausreicht um 
unzweidentig eine Methode der Abgabenverteilung zu bestimmen, die durch 
die Funktion von Cohen Stuart ausgedrückt wird, unabhángig von der be- 
sonderen Form der Verteilung der bestenerbaren Einkommen, an welche die 
Abgabe angewandt werden soll. 

Nachdem die Stellung von Crosara und Fasiani geklárt wurde, hatte der 
Verfasser im Laufe der vorliegenden Memoire Gelegenheit unter den An- 
deren eine strukturelle Invariante mit folgender Abstufung der Abgabensätze 
za studieren, die Sonderfálle, wie denjenigen von Crosara und Fille, die zu 
einer pseudo-proportionalen Abgabe fúhren, einschliesst. 

Bei einer kurzen Behandlung des Prinzips der Verteilungsstabilitat un- 
tersucht der Verfasser in ähnlicher Weise ausser der Verteilungsordnung 
von Pareto andere Verteilungsodnungen, die tatsichlich in der Praxis vor- 
kommen und die entweder zur Funktion von Cohen Stuart oder zur pseudo- 
proportionalen Abgabe führen. 


RESUMEN 


Acerca de un principio de repartición del ¿impuesto 


Se discutió en estas anotaciones particularmente un principio de repar- 
tición del impuesto, que Crosara enunció recientemente, y que dió lugar a un 
amplio y agudo análisis crítico de Fasiani. 

Dicho principio se lo consideró en su importancia hipotética, bajo el 
aspecto fisico que no bajo el metafisico, sin pretensión alguna de rechazarlo 
ni de apoyarlo encarecidamente prefiriéndolo a otros, pues opina el A. de 
estas anotaciones, de una manera distinta de la de Crosara, que la elección 
de los asi llamados ideales de justicia distributiva, se extraña de las tareas 
e incumbencias propias y verdaderas de una ciencia lógico-experimental como 
cabalmente es la ciencia de caudales o finanzas. 

Aclarado que el de Crosara, contrariamente a lo que Fasiani cree, es un 
principio de estabilidad estructural, dado que tiende a repartir el impuesto 
de modo que los réditos de los sendos contribuyentes se hallan en una re- 
lación determinada antes de, y después de la imposición de impuestos — es 
decir de manera que, al exentar de impuestos al rédito menor, a una renta 
imponible la que sea media proporcional entre otras dos rentas imponibles, 
le corresponda un rédito restante el que sea también medio proporcional entre 
los réditos restantes correspondiendo a los otros dos réditos imponibles — 
demuéstrase, de una manera distinta de la de Crosara, que dicho principio 
se lo statisface tan sólo y únicamente por medio de un impuesto cuya alícuota 
Cohen Stuart expresó mediante una función que él escribió desde al año de 


1889. 
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Crosara, al contrario, después de enunciado su principio, no determina, 
como hubiera sido necesario, y como ya se lo hiciera en estas anotaciones, 
la consiguiente graduación de la alícuota, sino limitase a averiguar que la 
susodicha función, a la que determina él de otro modo, satisface de lleno 
a su principio. 

Crosara, eso es, deduce dicha función no desde el principio de estabilidad 
estructural que él enunció, sino de otro principio muy distinto. Determina 
él, en hechos, dicha función; en aplicando el principio de estabilidad distri- 
butiva — consistiendo ésté en el repartir el impuesto de manera que la di- 
stribución de los contribuyentes, según el importe del rédito poseido, sea del 
mismo tipo ya sea antes ya sea después de la imposición de impuestos — a 
un equilibrio o arreglo distributivo paretiano en este caso, si se exenta 
de impuesto al rédito mínimo, se llega propiamente a la función de Cohen 
Stuart, la cual, empero, no es una solución caracteristica de los arreglos pa- 
retianos, pues existen demás arreglos los que, conforme, el propio principio 
de estabilidad distributiva, admiten la misma solución. 

Considera y pondera Fasiani criticamente — según lo que aparece hasta 
del titulo de sus anotaciones — el principio enunciado por Crosara, en su 
calilad de principio de estabilidad distributiva aplicado a los equilibrios pa- 
retianos, y no como principio de estabilidad estructural cual es él efectiva- 
mente, y según la voluntad de su autor, quien afirma explicitamente que la 
existencia o la no-existencia de un arreglo distributivo paretiano no se las 
puede relacionar con la cuestión de la racionalidad de la imposición de im- 
puestos mediante un impuesto expresado por la función de Cohen Stuart, en 
lugar de otro tipo de impuesto. 

El proceder que Crosara siguió, no cabe duda, no es el más natural ni 
el más feliz, pero, reconocido esto, es de nuestro deber reconocer también 
que el principio enunciado es un principio real y verdadero de estabilidad 
estructural, suficiente a determinar univocamente un método de repartición 
del impuesto, expresado por la función de Cohen Stuart, independientemente 
de la forma particular de distribución de los réditos imponibles a la cual 
deberia de aplicarse el impuesto. 

Aclarada la posición de Crosara y de Fasiani, tuvo ocasión al A., en 
el curso de la presentes anotaciones, de estudiar, entre otras, una invariante 
estructural, con la consiguiente graduación de la alícuota, la que abarca, como 
casos peculiares, el de Crosara y el que lleva al impuesto seudo-proporcional. 

De igual modo, en tratando someramente acerca del principio de esta- 
bilidad distributiva, consideró el A., amén del paretiano, demás equilibrios 
distributivos, los que se averiguaron efectivamente en realidad, los que llevan 
o a la función de Cohen Stuart, o al impuesto seudo-proporcional. 
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I. DIR ALIMENTIBRUNG. 


1. - Der Zeitfaktor im Produktionsablauf. 


Den Kern der BOHM-Bawerk’ schen Kapitaltheorie bilden 
seine Untersuchungen úber den zeitlichen Aufbau der Produktion. 
Diese Theorie sieht das Wesen der kapitalistischen Produktion in 
einer Verlángerung des Zeitraumes, welcher zwischen der Auf- 
wendung von urspriinglichen Produktionsfaktoren und der Ge- 
winnung von « Genfgiitern » vergeht. Je lánger der durchschnitt- 
liche Zeitabstand dieser Aufwendungen von der Konsumreife des 
Endproduktes ist, umso kapitalistischer sei die Produktion. 
Die Lange dieser « Produktionsumwege » sei identisch mit dem 
« Kapital per Kopf » je beschaftigtem Arbeiter — also ein Mafstab 
für die Kapitalintensitàt der Produktion. Im Begriffe der 
« durchschnittlichen Produktionsperiode », glaubt BOHM-BAWERK 
einen exakten Ausdruck fiir diesen Mafstab gefunden zu haben. 

Es handelt sich also um die Frage, ob zwischen dem Einwurfe 
von elementaren Aufwendungen in die Produktion und der 
Entstehung von fertigen Konsumgiitern (« Genufgútern ») ein 
Zeitabstand von ókonomischer Relevanz besteht. Zweifellos wird 
der Produktionsprozef in ékonomischem Sinne mit dem Einsatz 
von ursprünglichen Produktionsfaktoren (Arbeitsleistungen und 
Bodennutzungen) begonnen, denn die fiir solche Faktoren bezahlten 
Preise bilden das Geldeinkommen, d.h. den laufend entstehenden 
Strom von Kaufanspriichen auf das Sozialprodukt. In jeder 
Zeitperiode stehen sich somit die Wertschópfung der Produk- 
tionsfaktoren als Aktivum und die durch das Geldeinkommen 
dieser Faktoren entstandenen Kaufansprúche als Passivum der 
volkswirtschaftlichen Bilanz (Gleichgewicht zwischen Geld- und 
Giiterseite) gegenúber. 

Das Ende des Produktionsprozesses ist in der Marktwirtschaft 
durch den Uebergang von Sachgiitern, Nutzungen und Dienstleis- 
tungen in den Besitz bzw. GenuB des letzten Verbrauchers 
gegeben. Zweifellos besteht ein ókonomisch relevanter Zusammen- 
hang zwischen dem Beginne und dem Ende der Produktion. Die 


312 Otto Kraus 


für die ursprünglichen Produktionsfaktoren bezahlten Preise 
werden in der Wirtschaftsrechnung erfaft als elementare (Geld) 
Kosten der Produktion, während die Erlóse aus den Konsumgúter- 
verkäufen als definitive Geld-Erträge zu betrachten sind. Dieser 
Zusammenhang bedeutet, daf alle Geldkosten (mit welchen die 
ursprúnglichen Faktoren bezahlt wurden) durch die Geldertráge 
(aus dem Verkaufe der von diesen Faktoren produzierten Kon- 
sumgúten) eingebracht werden miissen, wenn eine Fortfúhrung 
der Produktion méglich sein soll. 

Sicherlich wird auf dem Wege vom Beginne bis zum Ende 
der Produktion tiber alle Aufwendungen eine fortlaufende Kon- 
trolle durch die Wirtschaftsrechnung ausgeübt. Aber dieser Weg 
verläuft für jede einzelne Arbeitsleistung und Bodennutzung 
verschieden, und es ware ein Ding der Unméglichkeit, für jedes 
solche Aufwandselement die Zeitdauer dieses Weges zu bestimmen. 
In der modernen Volkswirtschaft läft sich tiberhaupt kein 
Zeitabschnitt isolieren, innerhalb dessen eine bestimmte Menge 
von Arbeitsleistungen und Bodennutzungen für sich allein (also 
ohne Mitwirkung von Produktionsmitteln, zu deren Herstellung 
wiederum Arbeitsleistungen, Bodennutzungen und vor allem 
Produktionsmittel aufgewendet wurden) eine bestimmte Menge 
von Konsumgútern hervorbringt. 

Das hat auch BOHM-BAWrRK eingesehen und aus diesem 
Grunde eine Zusammenfassung der «in ein Werk » (1) bzw. für 
«die Herstellung eines Genufgutes » (1) bzw. «eines anderen 
Gutes » () «verwendeten origináren Produktivkräfte, Arbeit und 
Bodennutzungen » (!) versucht. Auch bei diesem Versuch dürfte 
es sich jedoch um eine Illusion handeln. Was ist «ein Werk », 
wo liegen die Grenzen gegen die anderen « Werke»? Wieviel 
Arbeit erfordert die Herstellung eines Genufgutes oder eines 
«anderen Gutes »? 


2. - Der « Subsistenemittelfonds ». 


Zweifellos miissen alle mit der Herstellung von Produktions- 
mitteln beschiftigten Arbeiter aus dem Ertrage einer Produktion 
alimentiert werden, zu der sie selbst keinen Beitrag leisten, 
nimlich der Konsumgúterproduktion. Fiir den Subsistenzmittel- 
bedarf der kapitalerzeugenden Arbeiter ist es jedoch ohne :Bedeu- 
tung, wieviel Zeit nach der Aufwendung ihrer eigenen Arbeitslei- 


(*) Evern von Boum-Bawerk, Positive Theorie des Kapitals, 4. Aufl,, 
Jena, 1921, Seite 118. 
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stungen noch vergehen wird, bis die von ihnen hergestellten 
Produktionsmittel in der Konsumgüterproduktion verwendet 
werden. Wichtig ist nur, wieviel Arbeit in der Gegenwart 
aufgewendet und! bezahlt wird, ohne in der Konsumgiiterproduk- 
tion beschäftigt zu sein. Natürlich findet nur durch die Verwendung 
der neuerstellten Produktionsmittel in der Konsumgútererzeugung 
eine Vermehrung des « Subsistenzmittelfonds », d. h. also des 
laufend ausgebrachten Konsumgiiterstromes statt. 
_ Aber die Zeitdauer, welche zwischen den « Entnahmen » aus 
dem «Subsistenzmittelfonds » durch die Alimentierung der 
kapitalschaffenden Arbeiter und der Vermehrung dieses Fonds 
durch die Verwendung der neugeschaffenen Produktionsmittel 
vergeht, ist kein Objekt der wirtschaftlichen Kalkulation. Das 
laft sich schon in der seit BÜHM-BAWERK so beliebten Robinsonade 
oder am ROSCHER’schen Fischervolk demonstrieren: Denn nur 
fiir die Arbeitszeit, welche tatsáchlich zur Herstellung eines 
Produktionsmittels (Kapitalgutes) aufgewendet wird, muf der 
« Subsistenzmittelfonds » in Anspruch genommen werden. Wenn 
zur Herstellung eines Fischerbootes nicht nur Arbeitszeit 
erforderlich ist, sondern auch reine « Wartezeit » — weil z. B. die 
Planken für den Bootsbau einige Tage zum Trocknen in der Sonne 
liegen miissen, ohne daf in dieser Zeit irgendwelche Arbeit fiir 
den Bootsbau geleistet wird, — so steht ja während dieser 
Wartezeit die ganze Arbeitskraft des Fischervolker ungeschmà- 
lert fiir die Subsistenzmittelgewinnung zur Verfiigung. Die reine 
« Wartezeit » — ohne Arbeitsaufwand — kostet dem Fischervolk 
gar nichts und aus dieser theoretischen Betrachtungsweise kann 
daher auch nicht abgeleitet werden, daf die Zeit einen Kostenfaktor 
der Wirtschaftsrechnung bildet. Die Inanspruchnahme des 
Subsistenzmittelfonds bestimmt sich einzig und allein nach jener 
Arbeitsmenge, welche zur Kapitalgüterproduktion eingesetzt wird, 
und nach der Hóhe des Stunden (Tage) Lohnes; von der Dauer 
des Produktionsprozesses ist sie ganz und gar unabhángig. 

Es ist also nichts mit dem von BOHM-BAWERK (1), WICKSELL (2), 
EUCKEN (3), STRIGL (4), und STACKELBERG (5) behaupteten Zusam- 


(1) Eucen von Boum-Bawerk, Positive Theorie des Kapitals, 4. Aufl., 
I. Bd., Jena, 1921 (1. Aufl., Innsbruck, 1888). 

(*) Knur WicKseLL, Vorlesungen über Nationalókonomie, Theoreti- 
scher Teil, I. Band, Jena, 1913. 

(5) Wattuer Eucken, Kapitaltheoretische Untersuchungen, Jena, 1934. 

(*) Ricnarp von SrRrIGL, Kapital und Produktion, Wien, 1934. 

(°) Heinrich von STACKELBERG, Grundlagen der theoretischen Volks- 
wirtschaftslehre, 2. Aufl., Bern, 1948 (1. Aufl. 1943). 
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menhang zwischen Subsistenzmittelfonds, Zinshóhe und Dauer der 
Produktionsperiode. Die Funktion des « Subsistenzmittelfonds » 
besteht nicht darin, daf er fiir eine bestimmte Zeit ausreichen, 
sondern darin, daf er eine bestimmte Arbeitsmenge bevorschus- 
sen (alimentieren) muf. Zwischen « Subsistenzmittelfonds » und 
Investition schiebt sich ein ganzer Komplex von Vorgángen ein, 
die durch den Geldumlauf und seine Veránderungen verursacht 
werden. Angesichts der Bedeutung dieser Vorgánge für das 
Schicksal der Volkswirtschaft muf die BOHM - BAWERK’sche 
Konstruktion eines «allgemeinen Subsistenzmittelmarktes » (*) 
als zu wirklichkeitsfremd erscheinen, als daf sie einen brauchbaren 
Beitrag zur Erklárung der Kapitalbildung in der Geldwirtschaft 
liefern kónnte. Es trifft zwar zu, daf die Kreditnachfrage eine 
indirekte Nachfrage nach Subsistenzmitteln ist — obwohl es sich 
um ganz verschiedene Personenkreise handelt, námlich bei der 
Kreditnachfrage für produktive Zwecke um  investierende 
Unternehmer, bei der Subsistenzmittelnachfrage um die bei der 
Investition selbst und um die bei der Herstellung von Investi- 
tionsgútern beschiftigten Arbeiter. Dagegen ist das Kreditangebot 
kein Angebot an Subsistenzmitteln ; dies wiirde nur dann der Fall 
sein, wenn Kredite nur aus gleichzeitigen Ersparnissen, d.h. in 
jenem Umfange angeboten und gewährt würden, als die Bezieher 
von in der Produktion verdienten Geldeinkommen in demselben 
Zeitraum Kaufansprúche vom Markte der Subsistenzmittel (Kon- 
sumgiiter) zurückhalten, d.h. also sparen. Da jedoch die Kredit- 
gewährung nicht an den Umfang der gleichzeitig gemachten 
Geldersparnisse gebunden ist, hat sie mit dem tatsächlichen 
Subsistenzmittelangebot gar nichts zu tun. Infolgedessen hat die 
Theorie vom Subsistenzmittelfonds seit ihrer Begrúndung durch 
WILLIAM STANLEY JEVONS (?% eine merkwiirdige Entwicklung ge- 
nommen : urspriinglich als eine Analyse des wirtschaftlichen Seins 


gedacht, konnte sie von ihren letzten Vertretern — vor allem in 
der ósterreichischen Kapitaltheorie (5) — nur noch als normative 


Regel für die Aufrechterhaltung des wirtschaftlichen Gleich- 
gewichtes vorgetragen werden. Damit der Geldwert und die 

(*) a. a. O. Seite 391-409. 

(°) WILLIAM STANLEY JEvons, The Theory of Political Economy, 4th 
Ed., London, 1911. Deutsche Uebers., Jena, 1924. 

(*) Lupwie von Mises, Theorie des Geldes und der Umlaufsmittel, 
2. Aufl., München, 1924 (1. Aufl. München 1912). FrIEDRICH A, HAYEK, Preise 
und Produktion, Wien, 1931. RicHarD von STRIGL, Kapital und Produktion, 
Wien 1934 sowie: Zeit und Produktion in < Zeitschrift für Nationalóko- 
nomie », Band VI, Wien 1935. 
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Kaufkraft der Nominaleinkommen sich nicht andere, müsse 
die Investition an den durch die Sparer bereitgestellten 
« Subsistenzmittelfonds » gebunden werden. Dieses wirtschafts- 
politische Postulat ist zwar mit den Erkenntnissen der 
modernen Geldtheorie besser vereinbar als die Begründung der 
WICKSELL’ schen Zinsspannentheorie (1), die sich auf das « allge- 
meine Preisniveau » stützt — eine neuerdings sehr umstrittene 
Vorstellung (?). Indessen hat der Begriff des « Subsistenzmittel- 
fonds » selbst eine andere Deutung erfahren, als ihm von seinen 
Vátern beigelegt wurde: BOHM-BAWERK, WICKSELL und ihre 
Schiler (* verstanden darunter einen laufenden Strom von 
Unterhaltsmitteln, welcher durch das « Ausreifen » des ganzen 
Vermogensstockes der Wirtschaftsgesellschaft Zug um Zug hervor- 
gebracht wiirde (4). Dagegen wird in der heutigen Betrachtung 
auf das potentielle Angebot an sofort verfiigbaren Konsumgiitern 
das entscheidende Gewicht gelegt; dazu gehóren neben der 
laufenden Ausbringung der Konsumgiiterindustrie vor allem die 
Lagervorráte an fertigen und halbfertigen Konsumgiitern — in 
einem weiteren Sinne auch die Rohstofflager, die Bestánde an 
Hilfs- und Betriebsstoffen sowie die im Produktionsprozef 
befindlichen Mengen an Halbfabrikaten. Sogar die unausgelastete 
Produktionskapazitát der Konsumgiiterindustrie hat die Bedeu- 
tung einer im Bedarfsfalle fiir den Unterhalt von kapitalschaf- 
fenden (in der Investition und bei der Herstellung von Investitions- 
gútern beschäftigten) Arbeitern aktivierbaren Reserve (5). 


(*) Knur WicKksELL, Der Bankzins als Regulator der Warenpreise 
in « Jahrbücher für Nationalókonomie und Statistik », 1897, Heft 2; sowie: 
Geldzins und Gúterpreise, Jena, 1898. 

(?) Vgl. u. a. Ivo Kornrern, Diskontopolitik und Preise in « Jahr- 
bücher für Nationalókonomie und Statistik », Band 72, 1927, Seite 424: 
« Es gibt kein allgemeines Preisniveau und es kann daher auch nicht 
definiert werden». Neuerdings GEorGe N. HaLm, Monetary Theory - A 
Modern Treatment of the Essentials of Money and Banking, 1. Auf, 
Philadelphia, 1942, 2. Aufl., 1949; deutsche Uebers.: « Geld, Aussenhandel 
und Bescháftigung » München, 1951, Seite 83 ff.: 8. Kapitel: Das allgemeine 
Preisniveau. 

(*) Insbesondere Gusrar AKERMAN, Realkapital und Kapitalzins, Heft I, 
Stockholm, 1923, Seite 57 ff. Heft II, Stockholm 1924. 

(4) « Ausreifungszeit » bei EUCKEN, v. STACKELBERG a. a. 0; 

(*) Indessen kommen durch zusátzliche Konsumgúterproduktion auch 
neue Geldeinkommen fúr die Produktionsfaktoren der Konsumgúterindustrie 
zur Entstehung. Es handelt sich also nur um eine technische, nicht um 
eine wirtschaftliche Produktionsreserve im Sinne des « Subsistenzmittelfonds >. 
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3. - Kapital und Konjunktur. 


Wenn jedoch eine kapitalistisch entwickelte V olkswirtschaft 
ihre produktive Ausriistung erweitern oder verbessern will, so 
sind dazu nicht nur Arbeitsleistungen und Bodennutzungen 
erforderlich; denn in einer solchen Wirtschaft kann keine 
Produktion nur durch die Aufwendung von ursprünglichen 
Faktoren erfolgen. Man braucht auch Zwischenprodukte (Rohstoffe 
und Hilfsstoffe), ferner muf die Arbeit mit produzierten Pro- 
duktionsmitteln, insbesondere mit dauerhaften Produktionsanlagen 
ausgestattet sein. 

Die Bereitstellung dieser Kapitalgúter ist in der modernen 
Volkswirtschaft die Aufgabe eines besonderen Produktionszweiges, 
der sog. Investitionsgiiterindustrie. Und zwar ist die Produktions- 
kapazitit dieses Industriezweiges nicht nur auf den laufenden 
Bedarf fiir Ersatzinvestitionen eingestellt, sondern ausreichend, 
um einen bestimmten Zuwachsbedarf an Neuanlagen mit Investi- 
tionsgútern zu versorgen. Solange die Zuwachsrate der Produk- 
tionsmittelausriistung innerhalb dieser Grenze bleibt, sind keine 
sog. « Rückversetzungen » erforderlich. 

Allerdings kann eine sofortige Vermehrung der Investitionen 
nur dann erfolgen, wenn die Investitionsgúterindustrie ausreichen- 
de Reserven an Lagervorráten besitzt, die den Bedarf fiir die 
laufende Produktion tibersteigen. Diese Reserven an sofort verfiig- 
baren Lagerbestánden sind daher ein Element des Konjunktur- 
aufschwunges. Sie sind zwar nicht unbedingt erforderlich in dem 
Sinne, daf ohne ihr Vorhandensein ein solcher Aufschwung 
absolut unmóglich wire. Wenn sie fehlen, so kann jedoch die 
produktionssteigernde Wirkung der Konjunktur nur an den 
Státten der Stoffgewinnung, also in der sog. Urproduktion 
beginnen. 

Infolgedessen muf dieser Umstand (die Ausstattung mit 
Lagerreserven) von vorneherein den Verlauf der Konjunktur 
beeinflussen. Wenn die Nachfrage nach Investitionsgiitern zunimmt, 
und das Angebot kann weder durch Verkauf vom Lager noch 
durch sofortige Produktionssteigerung vermehrt werden, so 
erhühen sich die Preise der Investitionsgúter. Mindestens in diesem 
ersten Stadium ist also keine Mengenkonjunktur, sondern nur 
eine Preiskonjunktur méglich. 

Aus demselben Zusammenhang ergibt sich, daf das Tempo 
der Investitionsausweitung, die Bandbreite der Neuinvestitionen, 
die Zuwachsrate der produktiven Ausrústung durch die Kapazität 
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der Grundstoffproduktion und der Investitionsgiiterindustrie 
maximal begrenzt ist. Indessen arbeiten diese Produktionszweige 
sowohl fiir die Neuinvestition als fiir den Bedarf zur Herstellung 
von Ersatzanlagen, und die Erzeugnisse der Grundstoffproduktion 
kénnen sowohl fiir die Investition als fiir die Herstellung von 
Konsumgútern verwendet werden. 

Andererseits bedeutet die Produktion auf Lager nicht weniger 
eine Kapitalbildung als die Herstellung von dauerhaften Anlagen 
und Produktionsmitteln (Maschinen und Werkzeugen). Im 
wirtschaftlichen Kreislauf wird die Wertschópfung der Produk- 
tionsfaktoren in der Investitionsgiiterindustrie dadurch gedeckt, 
daf der Gesamterlós aus den laufenden Konsumgüterverkäufen 
nicht restlos als Geldeinkommen (an die Produktionsfaktoren) der 
Konsumgúterindustrie ausbezahlt, sondern in einem bestimmten 
Verháltnis zwischen dieser Industrie und ihren Vorlieferanten 
aufgeteilt wird: ein Teil geht zur Bezahlung von Rohstoffen und 
allgemeinen Produktionsgitern (Kohle, Energie) an die Grund- 
stoffindustrie und ein weiterer Teil wird zunáchst als Gegenwert 
fiir die zeitanteilige Abnutzung des dauerhaften Sachkapitals 
einbehalten und bei der Wiederbeschaffung (Erneuerung, Ersatz- 
investition) von Kapitalanlagen und Produktionsmitteln an die 
Investitionsgúterindustrie bezahlt. Insofern sich die Geldein- 
kommenszahlungen an die Produktionsfaktoren der Investitionsgü- 
terindustrie und damit ihre laufende Wertschópfung innerhalb 
dieser Grenze halten, kann die Produktion dieser Industrie aus 
den laufenden Abschreibungen vorfinanziert und im Zeitpunkt der 
Fertigstellung aus den angesammelten Abschreibungsbetrágen 
bezahlt werden. Neuinvestitionen hingegen — sei es in Anlagen 
oder in Vorriten — bringen mehr Geldeinkommen zur Entstehung, 
als vom Verkaufserlós der Konsumgiiterindustrie ftir den Bedarf 
der Produktionsfaktoren in den anderen Wirtschaftsabteilungen 
laufend abgezweigt wird. Solche Investitionen kónnen daher nur 
aus Einkommensersparnissen oder durch zusátzlichen Kredit 
finanziert werden. 

Die volkswirtschaftliche Funktion des Sparens besteht also 
nicht darin, Produktivkráfte aus der laufenden Erzeugung « frei- 
zusetzen ». Sondern es handelt sich um die Bereitstellung eines 
Anteiles an der laufenden Konsumgúterproduktion fiir den Ver- 
brauch von Arbeitern, welche fúr die Neuinvestition (in Anlagen 
und Vorräten) tátig sind. In diesem Sinne kann man sagen, daf 
das Sparen die Voraussetzung fiir das « Einschlagen von Produk- 
tionsumwegen » ist. Andererseits ist in der Kapitaltheorie seit 
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BôHM-BAWErk auch vom « Verlängern der Produktionsumwege » 
die Rede; welcher Sachverhalt kann mit dieser Metapher gemeint 
sein? 


II. DAS « VERLANGERN )) DER PRODUKTIONSUMWEGE. 
1. - Die Kapitalintensitat. 


Der technische und wirtschaftliche Erfolg der Produktion 
ist das Ergebnis der angewendeten Methode. Jedes Wirtschafts- 
system und jede Wirtschaftslage ist gekennzeichnet durch die Art 
der zur Anwendung kommenden Produktionsverfahren. Von der 
nackten Handarbeit ohne jedes Werkzeug und sonstigen Hilfs- 
mittel bis zur Anwendung der modernen Technik führt eine weite 
Entwicklung fortlaufender Aenderungen und Verbesserungen der 
Produktionsmethoden. Solche Aenderungen der technischen Me- 
thoden setzen jedoch in der Regel eine Umgestaltung der Struktur 
des Produktionsapparates voraus, die in der wirtschaftswissen- 
schaftlichen Betrachtung durch den Begriff der « Kapitalintensi- 
tat» erfaft worden ist. 

Am augenfálligsten tritt die Vermehrung des Sachkapitals 
im Verháltnis zur Anzahl der in einem Produktionsbetriebe 
beschäftigten Arbeiter in Erscheinung. Indessen kann diese in 
álteren Lehrbúchern úbliche Bestimmung als Kapitalquote je 
Kopf der beschaftigten Arbeiter den Begriff der Kapitalintensitát 
nur unvollstándig erfassen. Auch wenn das Verháltnis von Sach- 
kapital und Arbeit unverándert bleibt, kann eine Vermehrung 
des dauernd investierten Sachkapitals im Verháltnis zu der in 
der Zeiteinheit ausgebrachten ‘Menge von Produkten erfolgen. 
Eine solche Definition der Kapitalintensitát, wie sie von der 
modernen Theorie bevorzugt wird, schlieft auch jene Kapital- 
investitionen ein, welche nur die technische Dauerhaftigkeit der 
produzierten Produktionsmittel verlängern, ohne daf die Produk- 
tionskapazität dieser Kapitalgúter zunimmt. ALVIN A. HANSEN (1) 
bezeichnet als «capital deepening » jede Erhóhung der Kapital 
intensitát der Gesamtwirtschaft bezogen auf die Produktions- 
mengen, d. h. eine Erhóhung des Kapitalbedarfes je Produk- 
tionseinheit. Eine solche «Investition in die Tiefe» ist technisch 
sowohl durch 


EPA ~ 


(*) Progress and Declining Population in «American Economic Re- 
view », Vol. XXIX, No. 1, Marz 1939. 
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1. Vermehrung und Vergróferung als durch 
2. Verlángerung der technischen Dauerhaftigkeit von Kapital- 
gútern môglich. 

Im ersteren Falle wird bei der Verwendung von neuen Pro- 
duktionsmitteln Arbeitsaufwand, d. h. also Lohnkosten erspart ; 
dafiir miissen zwar zur Herstellung dieser Produktionsmittel 
mehr Lohnkosten aufgewendet werden, aber die Lohnersparnis 
bei der «kapitalverwendenden) Arbeit úberwiegt den Mehrauf- 
wand an Lohn für die «kapitalschaffende» Arbeit. Die Folge ist, 
daf die gesamten Lohnkosten fiir die «laufende» und fiir die 
«vorgetane) Arbeit zusammen je Einheit des Endproduktes 
(Konsumgutes) sinken. Im zweiten Falle handelt es sich um die 
Produktion von dauerhafteren Produktionsmitteln, welche in der 
Regel mehr kostet als die Herstellung von weniger dauerhaften 
Kapitalgütern. Auch dieser Mehraufwand ist jedoch nur ein 
Vorschuf, welcher durch die Ersparung von zeitanteiligen Ersatz- 
(Amortisations-) Kosten bei der Verwendung dieser Produktions- 
mittel tiberwogen wird. Die gesamte Investierungsperiode eines 
Kapitalgutes umfaft natiirlich nicht nur die Zeitdauer seiner 
Benutzung, sondern auch den fiir seine Herstellung erforderlichen 
Zeitraum. 

Bei der «vertikalen» Investition (= Verlángerung der tech- 
nischen Dauerhaftigkeit von Kapitalgiitern) wáchst der Kapital- 
bestand schneller als die zeitanteilige Ausbringung. Eine solche 
Entwicklung bedeutet, daf die physische Grenzproduktion von 
zusätzlich investierten Kapitaleinheiten der Tendenz nach abneh- 
men muf. Bemerkenswert ist jedoch, daf die Rentabilitát des 
Kapitaleinsatzes in diesem Falle nicht allein durch den Preiserlós 
der physischen Grenzproduktion, sondern auch durch die laufende 
Amortisationskostenersparnis bestimmt wird; unterproportional 
zunehmende Produktmengen haben daher kein Sinken der Renta- 
bilitat zur Folge. 

Bei der sog. «intensiven » Investition hingegen werden 
menschliche Arbeitskrifte durch Maschinen ersetzt. In diesem 
Falle entsteht regelmáfig ein stofweiser Kapitalbedarf bei der 
Einfúhrung von arbeitsparenden Erfindungen, für die Errich- 
tung von neuen Produktionsanlagen. Dieser Stofbedarf hat 
zumeist einen Konjunkturaufschwung vor allem in der Investi- 
tionsgúterindustrie zur Folge (deren Kapazitátsausnutzung bis 
auf 100% steigen kann), der jedoch nach Fertigstellung der neuen 
Produktionsanlagen sein Ende erreicht. Erst wenn diese neuen 
Anlagen und Kapitalgiiter durch ihre Verwendung in der Pro- 


21 


320 Otto Kraus 


duktion abgenutzt sind und erneuert werden müssen, tritt eine 
neue Nachfrage nach Investitionsgútern fiir diejenigen Produk- 
tionszweige auf, in welchen die «intensiven » Investitionen statt- 
gefunden haben. Daraus ergibt sich der willkiirliche und stof- 
weise Verlauf aller Konjunkturen, die durch den technischen 
Fortschritt verursacht sind. Da die Ersatzinvestitionen erst nach 
dem Ablaufe der Amortisationsperiode erforderlich werden und 
sich auch dann auf einen verhältnismäfig lángeren Zeitraum ver- 
teilen, kann der durch technische Erfindungen erreichte Stand 
von Investition und Bescháftigung nach dem Ende der «Errich- 
tungsperiode» in aller Regel nicht aufrechterhalten werden - es 
sei denn, daf eine Erfindung auf die andere folgen wiirde. 

Wird dagegen Kapital investiert, um bisher unbescháftigte 
Arbeitskráfte mit Produktionsmitteln zu versorgen (sog. «exten- 
sive» Investition) so muf die laufende Grenzproduktion den jeweils 
hóchsten Stand in allen Wirtschaftszweigen erreichen, in welchen 
solche Neuinvestitionen erfolgen. Arbeitslosigkeit ermóglicht also 
eine besonders produktive Art von Investitionen. Die Rentabilitát 
solcher horizontalen Investitionen wird vor allem davon abhángig 
sein, ob die Nachfrage nach den Endprodukten der neuen Kapi- 
talgúter elastisch ist oder nicht. Bei zunehmender Bevólkerung 
wird die Nachfrageelastizitát nach den Gútern des Massenbedarfes 
vergrófert, wáhrend bei Bevólkerungsstagnation die Zahl der 
Produkte mit einer Nachfrageelastizitát grófer als Eins immer 
geringer wird. Ceteris paribus muf der «ursprúngliche Kapital- 
profit» sinken, wenn das Realkapital im Verhältnis zum Produk- 
tionsfaktor Arbeit weniger knapp wird. 


2. - Die Dauerhaftigkeit der Produktionsmittel. - « Warteny und 
« Kapital-Disposition.y 


Indessen wiirde bei einer Berechnung der durchschnittlichen 
Investierungszeit nicht die Herstellungsdauer der Produktions- 
mittel am meisten ins Gewicht fallen, unverhältnismäfig linger 
ist jene Zeitdauer, wáhrend derselben die zur Herstellung eines 
Produktionsmittels aufgewendeten Arbeitsleistungen und Boden- 
nutzungen in der Produktionsmittelform beharren. Betrachtet 
man das Produktionsmittel nur als eine Zwischenstufe auf dem 
Wege zur Gewinnung konsumreifer Endprodukte, so muf die 
Dauer dieses Weges bis zur Abnutzung des Produktionsmittels 
reichen, da erst durch sein Ausscheiden aus dem Wirtschaftspro- 


ze$ die in das Kapitalgut investierten Aufwendungen ihre Wirk- 
samkeit beenden. 
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Zweifellos besteht ein wirtschaftlich relevanter Zusammenhang 
zwischen dem gesamten Ertrage eines Produktionsmittels und 
den fiir seine Herstellung erforderlichen Kostenaufwendungen ; 
eine andere Frage ist jedoch, ob die Zeitdauer welche zwischen 
dem Einsatze dieser Produktionskosten und dem gesamten Ertrags- 
anfall vergeht, eine Belastung der Gesellschaft bedeutet und als 
solche in die Wirtschaftrechnung eingestellt werden muf. Sowohl 
BOHM-BAWERK (*) als CASSEL (2) bejahen diese Frage. Nach CASSEL 
«erfordert das Warten auf die Dienste eines dauerhaften Gutes 
eine gewisse Kapitaldisposition» (3), d.h. «man muf über ein 
gewisses Kapital im abstrakten Sinne verfiigen» (3). Dieses 
«abstrakte Kapital» (4) definiert CasseL als «eine Wert- 
summe » (*), wáhrend er an anderer Stelle sagt: «Das ’Warten’ 
besteht darin, daf man sich selbst die Verfügung über eine gewisse 
Geldsumme wáhrend einer bestimmten Zeit entzieht» (5). Aller 
Mystik entkleidet, bezeichnen die CasseL’schen Ausführungen 
somit das Geldsparen als den «produktiven Dienst» (6), 
welcher als «eine unter allen Umstánden notwendige Bedin- 
gung» (7) der Produktion anzusehen ist (8). 

Andererseits ist es klar, daf jemand, der ein neugebautes 
Haus kaufen will, spátestens bis zu diesem Zeitpunkt die fiir den 
Kauf benótigte Geldsumme bereits erspart haben muf. Das Spa- 
ren kann also nicht ein Vorgang sein, der sich erst wáhrend des 
«unvermeidlichen Wartens auf die Friichte der Aufopferun- 
gen » (°) vollzieht. CASSEL kehrt diesen Sachverhalt in sein Gegen- 
teil um: «Ist dagegen das dauerhafte Gut einmal fertig, dann 
muf man warten, die nótige Kapitaldisposition mag gefunden 
werden oder nicht» (1). 

Also gibt es doch ein « Warten» ohne «Kapitaldisposition » 


(1) a. a. O., S. 121-128: « II. Abschnitt. Eine wichtige Parallelerscheinung 
der kapitalistischen Produktionsumwege ». 

(*) Gustav CassEL, Theoretische Sozialókonomte, 5. Aufi., Leipzig, 1932, 
(1. Aufl., 1918), S. 178-187 ($ 22. Die Kapitaldisposition als Produktionsfaktor). 

(3) ebenda S. 180 

(4) ebda. S. 169 und S. 182: « Das erforderliche Kapital ist in jedem 
Augenblick gleich dem Wert des Produkts ». 

(5) ebda. S. 172. 


(*) ebda. S. 186. 
(7) ebda. S. 182. 
(*) ebda. S. 181. 


(?) ebda. S. 179. 
(1°) ebda. S. 181. 
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dann aber kónnen diese beiden Begriffe nicht «synonym» (*) sein. 
Der Kauf eines Hauses oder einer Maschine kann vom Gesichts- 
punkte des betreffenden Käufers aus eine « Aufopferung » (2) seiner 
im Kaufobjekt investierten Geldsumme darstellen - aber diese 
Geldaufwendung des einzelnen Investors ist keine volkswirt- 
schaftliche Grófe. Der investierende Unternehmer muf natiirlich 
seine Geldausgaben als die Kosten der Investition betrachten. 
Fúr die gesamte Wirtschaftsgesellschaft hingegen ist das Geld 
kein Kostenfaktor: was der eine ausgibt, nimmt der andere ein. 
Die Bindung einer Geldsumme in dauerhaften Gútern wúrde nur 
dann ein volkswirtschaftliches Opfer bedeuten, wenn das Geld 
bei der Investition verloren ginge und durch Kostenaufwand 
ersetzt werden miifte. Aber das Geld wird úberhaupt nicht «ver- 
braucht» - und wenn es verbraucht würde, so ware das kein 
Verlust fiir die Volkswirtschaft; denn das Geld ist nicht von 
Natur aus oder aus dem Grunde knapp, weil seine Herstellung 
Kosten verursachen wiirde, sondern es muf künstlich knapp 
gehalten werden, damit es seinen Wert (d.h. seine Kaufkraft) 
nicht verliert. 

Kostenaufwand im volkswirtschaftlichen Sinne erfordert also 
nur die Produktion der dauerhaften Giiter, weil durch diesen 
Vorgang Geldeinkommen, d.h. Kaufanspriiche auf das laufend 
ausgebrachte Sozialprodukt entstehen. Die Méglichkeit, solche 
Giiter zu produzieren, ist daher begrenzt, und es ergibt sich die 
spezifisch 6konomische Frage, welche Kapitalgúter denn nun 
aus diesen derart begrenzten Mitteln hergestellt werden sollen. 
Es ist klar, daf eine solche Frage nicht existieren kónnte, wenn 
es nur eine einzige Art von dauerhaften Kapitalgiitern geben 
wirde. In diesem Falle wire die Zeitdauer der Produktion und 
der Benutzung ohne jede ókonomische Bedeutung; nur und 
ausschlieflich die Tatsache, dap unter verschieden dauerhaften 
Produktionsmitteln eine Auswahl besteht und demzufolge bei der 
Herstellung von Kapitalgiitern unter verschiedenen Produktions- 
móglichkeiten eine Entscheidung getroffen werden muf, macht 
die Produktionsdauer und im weiteren auch die Gebrauchsdauer 
(Nutzungsdauer) zu einem Faktor der Wirtschaftsrechnung. 


(*) Gustav CasskL, a. a. O., S. 180. Vgl. auch die Kritik Boum-Bawerxs 
in: Positive Theorie des Kapitals, zweiter Band, 4. Aufl, Jena, 1921, Exkurs. 
XIII: Einige kritische Glossen zu den Zinstheorien CasseLs und LANDRYS, 
S. 326: «Wem fállt hier nicht Shakespeares Polonius ein mit seiner Wolke, 
die ein Kamel darstellt, aber auch ein Wiesel und einen Walfisch ? ». 

(?) ebenda S. 179. 
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Das Motiv, welches den wirtschaftenden Menschen zum Ein- 
schlagen und Verlángern von Produktionsumwegen - also zur 
Kapitalinvestition - veranlaft, ist jedoch nicht die Aussicht, daf 
man die investierte Kostensumme nach einiger Zeit wieder zurück- 
erhált. Der Grund fiir dieses Verhalten ist vielmehr die Aussicht 
auf die Erzielung eines Gewinnes, eines Ueberschusses der Ertráge 
úber die Produktionskosten. Entscheidend fúr die Investitions- 
pläne ist der Reinertrag, welcher nach Abzug der Kosten für 
Arbeitslohn, Materialbezug, Amortisation und Verzinsung úbrig 
bleibt. 

In dieser Reinertragsberechnung bildet nun die Dauerhaftig- 
keit der Produktionsmittel einen Faktor auf der Kostenseite - und 
zwar einen umgekehrt proportionalen. Die Kosten fiir den Kapi- 
taldienst sind umso geringer, je linger die Dauerhaftigkeit jener 
Produktionsmittel ist, zu deren Herstellung oder Beschaffung eine 
bestimmte Kapitalsumme investiert wurde. Wenn durch eine 
technische Erfindung die Dauerhaftigkeit eines Produktionsmit- 
tels kostenlos von der Nutzungsperiode t, auf die Gebrauchspe- 
riode t, erhóht werden kann, so steigt ceteris paribus die Renta- 
bilitát der zur Herstellung dieses Produktionsmittels investierten 
Kapitalsumme k von 7, auf r,. Für diesen Zusammenhang gilt 
die Gleichung 


n= ==). (1) 


E, se 
In der Regel muf jedoch zur Herstellung von Produktions- 
mitteln mit lángerer Gebrauchsdauer (Nutzungsperiode)) eine 
grófere Kapitalsumme investiert werden. In diesem Falle führt 
die Zunahme der Kapitalinvestition von k, auf k, zu einer 
Erhóhung der Zinskosten. Die Mehrbelastung (m) durch den 
Zinsendienst ist von der Héhe des Zinssatzes e abhángig : 


vi (k, = k,) 4. (2) 
Demgegenúber steht die durch Verlángerung der Dauerhaftig- 


keit verminderte Belastung mit Amortisationskosten oder Ab- 
schreibungen (a): 


a= Lives Lo ; (3) 
É, te 

Wenn wir in Gleichung (2) und (3) den Zinssatz 2 auf dieselbe 
Zeiteinheit beziehen, in welcher die Perioden t, und ?, gemessen 
werden (üblicherweise auf ein Jahr), so läft sich die 6konomische 
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Bedingung für die reine Verlingerung sinvestition dahin- 
gehend formulieren, daf die Mehrbelastung mit Zinskosten gerin- 
ger als die Amortisationskostenersparnis, also 

k, k, 


(A, — hy) 2 A 


2 


sein muf. In dieser Präferenzbedingung ist die Zinshóhe ein 
Kostenfaktor, von dessen Hóhe die Móglichkeit abhángig ist, 
neues Kapital fiir die Herstellung von Produktionsmitteln mit 
lángerer Gebrauchsdauer (Nutzungsdauer) zu investieren. 

Wir kónnen diese Investitionen, welche die Kosten der zeit- 
anteiligen Abnutzung (Abschreibung) vermindern, als «kapital- 
sparende » Investitionen denjenigen Kapitalanlagen gegenúber- 
stellen, durch deren Vornahme Arbeit erspart wird - sei es bei 
der Verwendung (Bedienung), sei es bei der Herstellung von 
neuen Produktionsmitteln. Beide Varianten vermindern den auf 
die Einheit des Endproduktes (Konsumgutes) entfallenden Kosten- 
aufwand an ursprünglichen Produktionsfaktoren (d.h. an Arbeits- 
lohn und Grundrente in der Kostenrechnung der Wirtschaftsbe- 
triebe). Und zwar ist diese Senkung der Stúckkosten im Ender- 
gebnis der laufenden Produktion die dauernde Wirkung einer 
einmaligen Kapitalinvestition - soferne es sich nicht um eine 
Fehlinvestition handelt. 

Nur die Vermehrung des Sachkapitalbestandes, die erstmalige 
Herstellung eines neuen Produktionsmittels erfordert eine Kapi- 
talbildung, d.h. die Freistellung eines Anteiles am konsumierbaren 
Sozialprodukt fiir den Bedarf der in der Neuinvestition tátigen 
Arbeiter (und der fiir diese Investition Bodennutzungen bereit- 
stellenden Grundbesitzer). Aus diesem Grunde kann die Neuinves- 
tition im wirtschaftlichen Gleichgewicht nicht aus den Preisen 
finanziert werden. 


III. KRBDIT UND SPAREN. 
1. - Die volkswirtschaftliche Kapitalreserve. 


Als erster hat wohl KARL RODBERTUS die Produktionsreserven 
der modernen Volkswirtschaft entdeckt. Wie er in seinem Buche 
«Die preufische Geldkrisis» (1845) ausführt, kommt es bei einer 
Geldvermehrung nicht zu einer Preissteigerung, wenn sich in einer 
Volkswirtschaft ungenutzte Reserven an Gütern befinden. Das 
Vorhandensein von unausgenützten Produktionsreserven aller Art 
beweise, daf sich die Ersparnisse zu langsam bilden. Mit Aus- 
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nahme von gelegentlichen Bemerkungen bei SPIETHOFF (1), BOHM- 
BAWERK (?) und Mises (5) ist die Existenz und die Bedeutung 
dieser Reserven, was die deutsche Literatur anbetrifft, fast vollig 
in Vergessenheit geraten, bis die grofe Krise der dreifiger Jahre 
eine Reservenbildung in bis dahin kaum vorstellbaren Dimensio- 
nen verursachte. 

«Nach BRESCIANI - TURRONI (4) wurde der Gesamtwert der 
«grofen Reserven an Rohmaterial, Halbfabrikaten und verschie- 
denen Arten von Verbrauchsgútern », die sich wihrend der Wirt- 
schaftskrise im Deutschen Reiche angesammelt hatten, «auf 
20 Milliarden RM geschätzt» (4). Daf diese Entwicklung in allen 


(*) ARTHUR SPIETHOFF, Das Verháltnis von Kapital, Geld und Gúterwelt 
in « Schmollers Jahrbuch », 33. Bd. (1909), S. 946: « Nicht die Notenusw. 
Banken sind die Kreditgeber, sondern die Giiterbesitzer, die gegen Ersatz- 
mittel Güter gewáhren. Die Schaffung einer Notenbank ware in einem Lande, 
dessen persónliche und sachliche Giiter voll ausgenútzt sind, und das nicht 
úber freie, der Benutzung harrende Vorráte und Erzeugungskráfte verfiigt, 
ein Unding. Die in den Besitz der Noten gelangenden Kreditnehmer der 
Bank würden als Wettbewerber mit den früheren Käufern auftreten, und 
die Folge der Notenausgabe wire keine Belebung des Wirtschaftslebens, 
sondern lediglich eine Verschiebung in den Besitz- und Preisverhältnissen ». 

(?) In einer als Fussnote zur 3. Auflage seiner Positiven Theorie des 
Kapitals (2. Halbband, 1912) gebrachten Erwiderung auf Orro Conraps 
Aufsatz Bóhm-Bawerks Krilik der sozialistischen Zinstheorie (« Zeitschrift 
fir Volkswirtschaft, Sozialpolitik und Verwaltung », 20. Bd., 1911, S. 708 ff.) 
fihrt Boum-Bawerk u. a. folgendes aus (hier zitiert nach der 4. Auflage, 
Jena, 1921, S. 351, Anmerkung): « Aber es scheint mir ebenso klar zu sein, 
dass fiir irgend eine nennenswerte Ausdehnung der Produktionsumwege die 
Speisung aus der laufenden Ersparung..... nicht ausreichen kann, sondern 
dass die Ersparung durch eine Vorratsbildung ... hindurchleiten muss. 
Sollte denn Conrap wirklich im Ernst glauben, dass Produktionsumwege in 
solcher Ausdehnung, wie sie in einer kultivierten Volkswirtschaft vorzukom- 
men pflegen, ohne Vorratsbildung, bloss aus der laufenden Ersparung be- 
stritten werden kónnten ? ». 

(*) Lupwie von Mises, Geldwertstabilisierung und Konjunkturpolitik, 
Jona, 1928, S. 49: « Es gibt auch auf dem unbehinderten Markte zu Zeiten 
eine gewisse Menge von unverkauften Giitern, die úber das Mass der der 
Statik entsprechenden Lagerhaltung hinausgebt, von unbeschäftigten Pro- 
duktionsmittelanlagen und von unbeschaftigten Arbeitern. Diese Reserven 
werden nun zunáchst von der Belebung der Gescháfts- und Produktionstátigkeit 
erfasst. Sind sie aber einmal verschwunden, dann muss die Vermehrung der 
Umlaufsmittelmenge Stérungen besonderer Art auslósen. Die in einem ge- 
gebenen Zustand der Volkswirtschaft durchführbaren Produktionsméglich- 
keiten sind durch die Menge der verfúgbaren Kapitalgtiter begrenzt ». 

(*) Cosranrino BRESCIANI-TURRONI, Linfuhrung in die Wirtschaftpolitik, 
Deutsche Uebersetzung, Bern, 1948, S. 202. 
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von der Wirtschaftskrise betroffenen Lándern gleichfórmig verlief, 
zeigt die Lage an den damaligen Weltmárkten (1). Diese in jenen 
Jahren jedem Kaufmann und Fabrikanten so sattsam bekannten 
Tatsachen werden heute unverstándlicherweise von einigen Auto- 
ren bestritten; unter Berufung auf eine Publikation des Statis- 
tischen Reichsamtes über den Wert (?) der Lagerbestánde fordert 
Professor LUKAS (3) (München): «Und da muf mit der weit- 
verbreiteten Fehlmeinung aufgeráumt werden, daf in der Depres- 
sion mangels entsprechenden Absatzes die Vorráte der Volks- 
wirtschaft wachsen und erst im Aufschwung wieder abgebaut 
werden». Auch HABERLER ist der Ansicht; «Es wird eine 
starke Tendenz bestehen, die Lager zu reduzieren und die Bestell- 
ungen und Káufe um mehr als den Betrag zu kürzen, um den die 
Verkäufe heruntergegangen sind» (‘). 

Zweifellos wiirde es im Interesse der Warenbesitzer liegen, 
bei fortschreitender Deflation ihre Lagerbestánde abzustofen. 
Einigen mag das auch gelingen, allein «per saldo und im grofen 
Durchschnitt der Gesamtwirschaft» ergibt sich eine Zunahme 
der Lagervorräte, und zwar aus folgenden Griinden: Wenn heute 
die Produktion eingeschránkt wird, so nimmt das Arbeitseinkom- 
men sofort ab; dagegen gelangen noch die Erzeugnisse einer 
frúheren, nicht eingeschrankten Produktion auf die Gütermärkte 
und kónnen aus den laufenden Geldeinkommen nicht zu Kosten- 
preisen bezahlt werden (°). Infolge des Widerstandes der Unter- 
nehmer gegen Verlustverkäufe muf ein Teil der Waren unabgesetzt 


(*) Anfang 1931 betrugen die Vorráte auf dem Weltmarkt in Prozenten 
des Bestandes vom Dezember 1926: an Zink 700, Steinkohle 570, Kupfer 
425, Rohseide 300, Zinn 270, Kaffee 250, Kautschuk 200, Zucker 170, 
Weizen 159, Erdól 133, Baumwolle 120, Benzin 105%. (Nach FRIEDRIcH 
Dessauer, Im Kampf mit der Wirtschaftskrise, 2. Aufl., Frankfurt a. M., 
1932, S. 4). 

(>) Epuarp Lukas, Geld und Kredit, München, 1951, S. 288. « Auch wenn 
man die gleichzeitigen Bewegungen der Preisindices.... zu Rate Zieht >». 

(*) Ebenda, S. 287. 

(*) GorTFRIED HABERLER, Prosperilát und Depression. Deutsche Ueber- 
setzung, Bern, 1948, S. 310. 

(°) H. v. MangoLpr, Grundriss der Volkswirthschaftslehre, Stuttgart 
1863, S. 98: « Streng genommen námlich stellt, abgesehen von dem Einkommen 
der Tuiera shinee als solcher, nicht der Bears der laufenden, sondern der 
der abgelaufenen Produokiohnbariéle das Einkommen dar, und es ist desshalb 
das letztere bei fortschreitender Volkswirthschaft geringer, bei rückschrei- 
tender grósser, als der Reinertrag der laufenden nationalen Production >. 
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bleiben. Als Resultat der mangelnden Preisanpassung entsteht 
eine unfreiwillige Investition in überschüssigen Lagerbestánden, 
welche die Unternehmer lieber heute als morgen losschlagen woll- 
ten, wenn die Preise die Kosten decken wiirden. 

Natiirlich entspricht dieses Verhalten der Unternehmer nicht 
den Anforderungen, welche die Theorie an den Verstand des 
idealen homo oeconomicus stellt. Wenn alle Unternehmer so han- 
deln wiirden, wie es die rationale Theorie voraussetzt, so kénnten 
nur Scheinverluste entstehen - die Gelderlósminderung miifte 
durch eine entsprechende Senkung der Wiederbeschaffungskosten 
ausgeglichen werden (d.h. also durch eine entsprechende Erhóhung 
des Geldwertes). Da jedoch diese Aenderung des Geldwertes durch 
die Wirtschaftsrechnung der Betriebe nicht erfaft wird und auch 
die Lieferanten der (von der Geldeinkommenskürzung zunächst 
betroffenen) Konsumgiiterindustrie sich gegen den Verkauf zu 
rechnerischen Verlustpreisen mit allen Kräften stráuben, so setzt 
sich ein Verhalten durch welches den Unternehmern wirkliche 
Verluste bringt - und zwar umso hóhere, je grófer die Lagerbes- 
tánde sind, die ja einer fortlaufenden Entwertung unterliegen. 

Wenn demzufolge die Preisanpassung hinter der Geldein- 
kommenverminderung zuriickbleibt, so kann die Gesamtheit der 
Einkommensempfänger nicht mehr den realen Gegenwert ihrer 
Produktionsleistung verbrauchen. Es findet ein Deflatori- 
sches Zwangssparen statt - welches in dem bekannten 
Zwangsparprozef in der Inflation sein Gegenstiick hat, bei wel- 
chem die Geldeinkommen der Festbesoldeten hinter den Preis- 
steigerungen zuriickbleiben. 

Jede Produktion auf Lager ist eine /nvestition, obwohl sie 
zumeist nicht durch Kreditaufnahme finanziert wird und ein 
Geldsparen hier nicht vorliegt. Kreditfinanzierung ist bei denje- 
nigen Lagerinvestitionen úblich, die in spekulativer Absicht erfol- 
gen, um, wenn die Preise steigen, «mit der Ware da zu sein ». 
Diese Investitionen sind daher ganz besonders zinselastisch. Eine 
dritte Art von Vorratsinvestitionen wird auch in der Erwartung 
von Preissteigerungen (oder von Rationierungen) von den Fabri- 
kanten vorgenommen, um die regelmáfige Versorgung der Pro- 
duktion zu sichern; dabei handelt es sich um Einlagerung von 
Rohstoffen und Halbfabrikaten. 


2. - Geldmarkt und Kapitalmarkt. 


Eine Zunahme der Produktion kann nur dadurch erfolgen, 
daf die vorhandenen und verfiigbaren Kapitalreserven in Gebrauch 
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und in Bearbeitung genommen werden. Eine Zunahme der Ver- 
käufe vom Lager ist jedoch in der Gesamtwirtschaft per saldo 
nur móglich, wenn die wirksame Gesamtnachfrage zunimmt, 
also der gesamte Geldumlauf entweder vermehrt oder beschleunigt 
wird. Natúrlich kann der Geldumlauf jederzeit vermehrt werden 
durch eine Ausdehnung des Kreditvolumens der Geschaftsbanken ; 
aber die Wirkung auf das Umsatzvolumen ist negativ, wenn diese 
Kredite zur Finanzierung von Lagerinvestitionen (z.B. in spe- 
kulativer Absicht, sog. Warenhortung) oder zum Durchhalten von 
Lagerbeständen bei niedrigen oder fallenden Verkaufspreisen ge- 
nommen werden. Wenn jedoch nur die Diskontierung echter 
Handelswechsel durch Senkung der Zentralbankrate erleichtert 
wird, so liegt «die Initiative... bei den Wechseleinreichern », (*) 
und die Bank muf «warten, ob sie úberhaupt in erhóhtem Map 
in Anspruch genommen wird oder ob sich gar keine Nachfrage 
nach zusátzlichen Barreserven geltend macht» (?). 

Indessen wird der Konjunkturverlauf nicht durch das Niveau 
der Zinssätze für kurzfristigen Kredit am Geldmarkt, sondern 
durch den langfristigen Kapitalmarktsatz bestimmt. Denn es gibt 
keine Konjunktur ohne Ausdehnung der Investitionen, und fiir 
den Investor ist nur der «landesúbliche Zinsfuf» entscheidend. 
Dies aus folgenden Grinden: Erstens, weil die «Bondrate» (3) 
durch ibren Einfluf auf den Emissionskurs bei der Konsolidierung 
von Vorfinanzierungskrediten jene Effektivverzinsung bestimmt, 
mit welcher die Investition auf lange Sicht belastet wird; und 
zweitens, weil die Berechnung des Ertragswertes von Neuanlagen 
durch Kapitalisierung der erwarteten Geldreinertráge zum «lan- 
destiblichen Zinsfufe» vorgenommen wird. 

Der zweite Gesichtspunkt ist vor allem von Bedeutung fiir 
die Entscheidungen von Investoren, welche Kapitalgüter und 
Produktionsmittel nicht fiir den eigenen Gebrauch, sondern fúr 
den Verkauf an andere Unternehmer herstellen. In diesem Falle 
wird der erzielbare Marktpreis durch den kalkulatorischen Er- 
tragswert bestimmt, dessen Berechnung auf der Grundlage einer 
Fiktion (*) erfolgt: man muf dabei voraussetzen, daf die Geld- 


(*) Friepricu Lurz, Das Grundproblem der Geldverfassung, Stuttgart 
und Berlin, 1936, S. 28. 

(*) Rupotr Srucken, Geld und Kredit, Tübingen, 1949, S. 163. - 

(*) Joan Maynarp Keynes, Vom Gelde (deutsche Uebersetzung Yon A 
Treatise on Money) München und Leipzig, 1932, S. 163 ff. 

(*) Orro Kraus, Beitráge zur Theorie des Kapitalzinses in « Jahr- 
bücher für Nationalókonomie und Statistik », Band 163, Februar 1951, S. 26. 
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rohertráge eines Kapitalgutes wúhrend der ganzen Lebensdauer 
desselben konstant, d.h. unverándert bleiben. 

Dabei ist der rechnerische Einfluf des Kapitalisierungssatzes 
auf den diskontierten Gegenwartswert der fingierten Geldertráge 
umso grófer, in je weiterer (fernerer) Zukunft diese Ertráge 
liegen. Aus diesem Grunde wird die Dauerhaftigkeit der Ertrags- 
gúter zu einem mit der Hóhe des landesúblichen Zinsfufes schwan- 
kenden Bestimmungsgrund ihres Marktpreises; eine Zinssenkung 
hat also zur Folge, dap «die Gegenwartspreise der fiir die spiitere 
Zukunft geplanten Aufwendungen und Erträge» (1) «verháltnis- 
máfig» «steigen» (*). Doch ist es offenbar ein Denkfehler, 
daf die Geldrohertriige des in dauerhafteren Anlagen investierten 
Geldkapitals bestándiger seien als die der Kurzfristiger” Si 
genen Ertragsobjekte. 

Aber dieser “Denkfehler ist der eigentliche aa fiir 
den sog. Konjunkturcyklus, d.h. fiir diejenigen Wechsellagen des 
Wirtschaftslebens, welche nicht durch einmalige, besondere, 
«exogene » Ursachen herbeigefúhrt werden. Während der techni- 
sche Fortschritt eine Sonderkonjunktur in demjenigen Produk- 
tionszweige herbeizuftihren pflegt, dessen technische Bedingungen 
durch seine Durchfiihrung verbessert werden, ist die (monetäre » 
Konjunktur von Anfang an nicht branchenmáfig beschránkt, 
sondern durch eine allgemeine Verschiebung der Kosten- und 
Ertragsrelationen bedingt. 

Die durch Zinssenkung veranlafte Ueberinvestition in lang- 
fristigen Kapitalanlagen hat námlich Wirkungen zur. Folge, die 
vor allem einer Wirtschaftsgesellschaft, in welcher Arbeitslosig- 
keit besteht, verhängnisvoll werden kónnen. Wenn eine Wahl- 
móglichkeit zwischen zwei Kapitalanlagen besteht, die beide 
gleichviel kosten, aber von verschiedener Lebensdauer sind, so 
rentiert sich die dauerhaftere Kapitalanlage selbst dann besser, 
wenn ihre jihrliche Ausbringung geringer ist als die der weniger 
dauerhaften Anlage. Denn die lángere Lebensdauer bedeutet eine 
Ersparnis an jährlichen Amortisationskosten. Sofern diese Er- 
sparnis den Unterschied des Bruttoproduktionswertes übersteigt, 
erzielt der Unternehmer einen hóheren Reingewinn durch die 
dauerhaftere Kapitalanlage. So wiirde z.B. die Investition von 
100000 DM in einer Kapitalanlage mit einer Lebensdauer von 
5 Jahren eine jáhrliche Amortisationskostenersparnis von 5000 DM 
gegeniiber der Investition derselben Kostensumme in einer vier- 


(') HEINRICH von STACKELBERG, a. a. O., S. 96. 
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jáhrigen Anlage bedeuten. Selbst wenn die jahrliche Ausbringung 
der dauerhafteren Investition nur 25000 DM gegenüber einem 
Bruttoproduktionswert der kurzlebigen Anlage von 29 000 DM 
betrágt,. also um 4000 DM pro Anno weniger, würde der Reinge- 
winn bei der fünfjährigen Investition um 1000 DM grófer sein. 
Wenn die Investition also durch die Rentabilitát gesteuert wird 
so kann die Wahl derselben nicht zweifelhaft sein. Denn die 
fünfjährige Kapitalanlage mit einem Geldrohertrag von 25000 DM 
wirft einen jáhrlichen Reingewinn von 5000 DM, also 5 vH der 
investierten 100000 DM, die vierjáhrige Anlage mit einem Geld- 
rohertrag von 29000 DM hingegen nur 4000 DM = 4 vH von 
100000 DM pro Anno ab. 

Wenn es sich nun um eine Investition handelt, durch deren 
Vornahme neue Arbeitsplátze geschaffen werden sollen, so bedeu- 
tet die Entscheidung für die langfristigere Anlage, daf um einen 
Mehrgewinn von 1000 DM eine jáhrliche Lohnsumme von 5000 DM 
geopfert wird - und daf das aus einer Kapitalinvestition von 
100000 DM neu entstehende Realeinkommen in jedem Jahre um 
4000 DM geringer ist, als es bei Investition derselben Geldsumme 
in der kurzfristigeren Kapitalanlage sein wiirde. 

Aber auch in der vollbeschäftigten Wirtschaft kann ein Unter- 
nehmer vor die Wahl gestellt sein, ob er eine bestimmte Geld- 
summe dazu verwenden soll, daf er zu den vorhandenen Maschinen 
einige weitere Stúcke derselben Art hinzukauft - oder ob er sie 
fiir eine neue Maschine investiert, die zwar keine grófere jáhrliche 
Produktionsleistung hat als eine Maschine alter Art, aber zwei- 
mal so dauerhaft ist und dafúr mehr kostet. Wenn sie das Dop- 
pelte kosten wiirde, so kónnte der Unternehmer offenbar durch 
den Kauf der dauerhafteren Maschine keinen Gewinn erzielen, 
auch wenn der Zins auf Null stehen wiirde. Die Kosten der 
dauerhafteren Maschine miissen also mindestens um soviel unter 
den Kosten fiir zwei alte Maschinen liegen, daf der jáhrliche 
Mehraufwand fiir Zinsen durch die Ersparung an Abnutzungs- 
kosten etwas mehr als ausgeglichen wird. Auf jeden Fall aber 
hat die Investition in dauerhafteren Maschinen eine Verminderung 
der durch dieselbe Kapitalinvestition erzielbaren Jahresproduk- 
tion zur Folge. 

Sobald nun eine Senkung des landesiiblichen Zinsfufes zur 
Folge hat, daf auch bei den Erneuerungsinvestitionen die abge- 
nutzten Produktionsmittel durch kostspieligere Kapitalamagen 
mit längerer Gebrauchs (=Nutzungs) dauer ersetzt werden, muf 
sich der Strom des zeitanteilig hervorgebrachten Sozialproduktes 
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per saldo vermindern. Infolgedessen steigen die Gegenwartspreise, 
die Gewinne und der landesúbliche Zinsfuf. Die im Konjunktur- 
aufschwung begonnenen, lángerfristigen Kapitalinvestitionen wer- 
den nunmehr verháltnismáfig unrentabel; ihre auf die Gegenwart 
abgezinsten Ertragswerte sinken wieder. Die eigentliche Stockung 
tritt ein, sobald auch die Kostengúter der Investitionen von der 
steigenden Preiswelle stárker erfaft werden und die Schere zwi- 
schen sinkenden Ertrags - und steigenden Kostenwerten sich zu 
schliefen beginnt. 

Wie die moderne Kredittheorie gezeigt hat, sind Gelderspar- 
nisse keine notwendige Voraussetzung fiir die Finanzierung der 
Investitionen. Die Vorfinanzierung durch den Geldmarkt ist nicht 
auf die blofe Vermittlung von Krediten beschránkt, die sich vorher 
als Depositen bei den Geschäftsbanken angesammelt haben miif- 
ten; durch die Buchgeldschópfung der Geschiftsbanken und die 
Bargeldschópfung der Notenbank entstehen aus dem Nichts neue 
Kaufansprúche, welche den investierenden Unternehmern über- 
lassen werden. 

Indessen kann eine Vermehrung der gesamtwirtschaftlichen 
Produktion nur dann erzielt werden, wenn unausgenútzte Reserven 
vorhanden sind. Fehlen sie, dann kann die Durchführung der mit 
zusátzlichem Kredit finanzierten Investitionen nur auf Kosten 
einer mindestens gleichgrofen Produktionseinschránkung an ande- 
rer Stelle erfolgen, und es ist sehr unwahrscheinlich, daf in diesem 
Falle die Konsumgúterindustrie von der Einschránkung betroffen 
wird. Denn die aus den zusátzlich entstehenden Geldeinkommen 
finanzierte Mehrnachfrage der Verbraucher muf beim Fehlen von 
Lagervorráten die Preise der Konsumgúter und die Gewinne dieser 
Industrie notwendigerweise zum Steigen bringen, während die 
durch den zusitzlichen Kredit finanzierte Mehrnachfrage nach 
sachlichen Produktionsmitteln zunáchst jedenfalls nur die Kosten- 
preise fiir Investitionsgúter erhóht. Die unmittelbare Wirkung 
einer Kreditexpansion in der vollbescháftigen Wirtschaft ohne 
Produktionsreserven ist daher, daf die durch den Kredit kauf- 
kräftig gemachten Investoren durch Preisiiberbietung die von 
ihnen benótigten Produktionsmittel an sich bringen — Produk- 
tionsmittel, die andernfalls von den beim bestehenden Preissystem 
konkurrenzfáhigen Unternehmungen verwendet wiirden. Die Folge 
ist also, daf der Wettbewerb des Marktes ausgeschaltet wird 
durch einen Wettbewerb, der im Wesentlichen durch die Gunst 
der Bankdirektoren entschieden wird. 

Damit also eine Vermehrung der Investitionstätigkeit per 
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saldo móglich ist, müssen volkswirtschaftliche Produktionsreserven 
in jener Menge und Zusammensetzung vorhanden sein, als sie fúr 
die neuen Investitionen benótigt werden. Aber diese Reserven 
haben nicht die Eigenschaft, vom Himmel zu fallen. Mit Aus- 
nahme der spekulativen Vorratsbildung kónnen sie nur dann 
entstehen, wenn der Absatz nicht den Erwartungen der Produ- 
zenten entspricht. Reservenbildung ist nur móglich, wenn die 
Menge des den Konsumenten zufliefenden Gúterstromes hinter der 
eleichzeitigen Produktionsleistung zurúckbleibt. Sie kónnen nur 
in dem Umfange entstehen, als die Konsumausgaben eines Zeit- 
raumes geringer sind als die in der Produktion verdienten Geldein- 
kommen. Es handelt sich also um reale Ersparnisse der Vergan- 
genheit, welche durch den zusitzlichen Bankkredit fiir den Bedarf 
der Neuinvestitionen verfiigbar gemacht werden. Sie sind nicht 
unerschópflich, sondern nach Art und Menge durch den Umfang 
dieser Ersparnisse begrenzt, im Konjunkturaufschwung werden 
sie fortlaufend beansprucht und mússen sich schlieflich erschópfen. 

Nun werden zwar durch die Investitionen selbst neue Giiter- 
werte geschaffen. Aber solange die Kreditexpansion anhált, eilt 
die Nachfrage nach Investitionsgútern und Produktionsgútern 
mit allgemeinem Verwendungszweck (z.B. Kohle, Eisen, die meisten 
Rohstoffe, Baumaterial, Gas, elektrischer Strom u.dgl.) ihrer 
Erzeugung voraus — ebenso wie die Nachfrage an den Miirkten 
der Konsumgúter einen dauernden (und, durch die Entsparung 
von Bankdepositen und Enthortung von Bargeldbestiinden finan- 
ziert, sogar einen progressiven) Vorsprung vor der Produktion 
dieser Gúter gewinnt. Mit der Erschópfung der Lagerreserven 
aber hat die Mengenkonjunktur ihr Ende erreicht und die reine 
Preisinflation beginnt, die durch Rationierungsmafnahmen nur 
auf die schwarzen Márkte «zurückgestaut», niemals jedoch 
verhindert werden kann. Beide Inflationsformen die offene und 
die «zurückgestaute», müssen jedoch, wenn sie nicht vorher 
abgebremst werden, in einem allgemeinen Marasmus durch 
Kreislauflihmung der Produktion und des Geldes mit Notwendig- 
keit zusammenbrechen. 

Kine Vermeidung dieser Katastrophe ist nur dann môglich, 
wenn die gesamte Nachfrage voriibergehend hinter der laufenden 
Produktionsleistung zurtickbleibt, d.h. also wenn gespart wird. 
Sparen im Konjunkturaufschwung vermindert die Uebernachfrage 
und verlángert somit die Zeitdauer einer gesunden Expansionsbe- 
wegung des Produktionsapparates. Sind die Produktionsreserven 
einmal erschôpft, so muf die Neuinvestition solange ausgeschaltet 
werden, bis die Reserven wieder aufgefúllt sind. 
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Die Ausschaltung tritt ein, wenn die Liquiditátsgrenze des 
Banksystems erreicht ist— vorausgesetzt, daf die Notenbank keine 
Kreditexpansion betreibt. Indessen sind die Grenzen der Banken- 
liquiditát vom Umfange der vorhandenen Produktionsreserven 
vóllig unabhángig. Die finanztechnischen Grenzen der Bank- 
geldschópfung gewähren keinen Schutz gegen inflatorische 
Wirkungen — ebensowenig, als die Leistungskraft der volks- 
wirtchaftlichen Reserven schon ausgenutzt sein muf, wenn der 
«Punkt der maximalen Ausdehnung des Bankkredites » (1) erreiclit 
ist. Dagegen findet eine automatische Anpassung des Kredit- 
und Produktionsvolumens durch die Konsolidierung der Investi- 
tionskredite am Kapitalmarkte statt. Der Zins am Kapitalmarkt 
ist jener Preis, den die Investoren bezahlen miissen fiir die 
Riickbildung (Riickerstattung) der volkswirtschaftlichen Produk- 
tionsreserven die sie durch ihre Investitionstátigkeit verbraucht 
haben und die fiir eine zukúnftige Produktionsausdehnung von 
neuem gebildet werden miissen. 


IV. INVESTITION UND BESCHAFTIGUNG 


1. - Arbeitsintensive und materialintensive Investitionen. 


Die Wirkung einer Investition auf den Arbeitsmarkt und 
auf die Märkte der Konsumgiiter hángt gleicherweise davon ab, 
in welcher Zeit die Investitionsausgaben zu Geldeinkommen 
werden. Wir kénnen annehmen, daf die mit der Errichtung einer 
neuen Produktionsanlage beschäftigten Arbeiter vom investie- 
renden Unternehmer selbst entlohnt werden. Wenn ein neues 
Fabrikgebáude, ein Kraftwerk oder ein Hochofen errichtet wird, 
so sind die an der Baustelle ausbezahlten Arbeitslóhne zweifellos 
Investitionsausgaben, welche unmittelbar, d.h. ohne zeitlichen 
Zwischenraum zu Geldeinkommen werden. Wenn nun ein besonders 
hoher Anteil an den gesamten Geldausgaben (Geldkosten) einer 
Investition schon an ihrer Finsatzstelle unmittelbar zu Geldein- 
kommen wird, so spricht man von einer «arbeitsintensiven » 
Investition. In der Literatur über Arbeitsbeschaffung und 
Beschäftigungspolitik wird häufig die Ansicht vertreten, daf 
durch eine Kapitalanlage umso mehr Arbeit und Brot gegeben 


(*) Orro Kraus, Kredit und Produktion, in < Zeitschrift für die gesamte 
Staatswissenschaft » 106. Band, 1950, S. 628. Der Kapitalzins im Kreuz- 
feuer, Miinchen, 1951, S. 77 und 106. 
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wird, je hóher der unmittelbare Lohnanteil an den gesamten 
Geldkosten dieser Investition ist. Je «lohnintensiver » eine Investi- 
tion, umso mehr neue Arbeitsplátze entstehen an ihrer unmit- 
telbaren Einsatzstelle. 

Von «materialintensiver » Investition spricht man, wenn der 
Kostenanteil fiir die Beschaffung des Sachgiiterbedarfes an den 
Gesamtaufwendungen überwiegt. Indessen werden auch die für 
eine Investition benótigten Rohstoffe und Halbfabrikate, ebenso 
wie die dabei verwendeten Maschinen und Werkzeuge mit Arbeits- 
aufwand hergestellt. In den Preisen dieser Investitionsgiiter sind 
Lohnkosten enthalten, welche für die Reproduktion dieser Güter 
wieder aufgewendet werden miissen. Fiir die Wirkung dieses 
Teiles der Investitionsausgaben auf Arbeitsmarkt und Konsum- 
gütermärkte kommt es also darauf an, in welcher Zeit die Repro- 
duktion der Investitionsgúter erfolgt. 

Unter Umstánden kann eine solche Reproduktion ganz unter- 
bleiben. Wenn die Investitionsgúter «vom Lager» des Lieferanten 
genommen werden, so ist mit diesem Vorgange keine Produktion 
verbunden. Wáhrend bei rückgehender Konjunktur und besonders 
in der Krise die Lagerbestánde der Investitionsgúterindustrie 
weitgehend über den Bedarf des normalen Geschäftsverkehrs hinaus 
erhóht werden, findet im Konjunkturaufschwung zunächst ein 
Abbau der überschüssigen Lagervorráte statt. In der Wirtschafts- 
krise sind die Preise der Investitionsgúter unter ihre vollen Prcduk- 
tionskosten gesunken. Die Unternehmer verkaufen nicht gerne 
zu rechnerischen Verlustpreisen; andererseits sind sie auch wenig 
geneigt, die Produktion einzuschránken, weil die betrieblichen 
Durchschnittskosten umso hóher werden, je tiefer das Produk- 
tionsvolumen unter die optimale Kapazitátsauslastung des Betrie- 
bes (das sog. «Betriebsoptimum ») sinkt. Aus diesen beiden 
Griinden wird zwar der Verkauf eingeschránkt, die Produktion 
aber nicht sogleich dem Ausmafe der Absatzverminderung ange- 
paft, sondern mehr oder weniger lange Zeit auf Lager genommen 
werden. Das Maximalvolumen dieser Lager- oder Vorratsinvesti- 
tionen hángt natürlich von den Finanzierungsmóglichkeiten ab. 
Mindestens im ersten Stadium des Konjunkturriickganges werden 
die Unternehmer solche Investitionen durch Bankkredit zu finan- 
zieren trachten ; wenn nun die Preisbaisse lángere Zeit andauert, 
so frieren diese Bankkredite ein und das eigene Betriebskapital 
der Unternehmer dazu. 

Die soeben geschilderte Entwicklung muf dann eintreten und 
so lange anhalten, wenn und als die volkswirtschaftliche Nettoin- 


Kapital, Kredit und Beschäftigung 335 


vestition hinter der Nettoersparnis zuriickbleibt. Die Ursache 
dafúr kann eine deflatorische Kreditpolitik der Notenbank sein, 
wie sie die deutsche Reichsbank von Dezember 1929 bis Februar 
1933 praktiziert hat. In dieser Zeit sank der Umlauf an Reichsbank- 
noten von 4,7 auf 3,2 Milliarden, also um 1,5 Milliarden RM oder 
um 32 Prozent. Aber auch die Geschiftsbanken kénnen eine 
deflatorische Kreditpolitik betreiben bzw. von der Notenbank 
dazu veranlaft werden. Umgekehrt kann die Nettoinvestition 
einer Volkswirtschaft nur durch Kreditexpansion und Vermeh- 
rung des Geldumlaufes erhéht werden. In diesem Falle himmt 
aufer den Geldeinkommen die gesamte Nachfrage nach Investi- 
tionsgútern zu, und die überschüssigen Lagerbestände der 
Investitionsgúterindustrie kónnen jetzt wieder aufgelést werden. 

In diesem Stadium muf es noch zu keiner Erhóhung der 
Investitionsgtiterpreise kommen. Der beginnende Aufschwung 
kann durchaus die Form einer reinen Mengenkonjunktur annehmen 
und diese Periode dauert umso linger, je gréfer die tiberschiissigen 
Lagerbestánde im Verháltnis zur Kreditexpansion sind. Namen- 
tlich nach einer lángerdauernden Depression werden die Unter- 
nehmer zunáchst froh sein, wenn sie ibre überschüssigen, 
zinsenfressenden Vorráte ohne weitere Preisnachlässe abstofen 
kónnen. Aber schon durch den reinen Mengenumsatz gelangt ein 
Teil der Investitionsausgaben in die Hinde von Unternehmern, 
welche diese Gelder nicht zur Bezahlung von Produktionsfaktoren, 
sondern zur Riickzahlung ihrer in der Krisenzeit eingefrorenen 
Bankschulden verwenden. Aufer fiir diesen Geldriickstrom an 
das Banksystem zur Begleichung von alten Verbindlichkeiten 
werden die Erlóse aus Verkáufen von überschüssigen Lagerbe- 
stánden wenigstens teilweise zur Wiederauffüllung der in Krisen- 
zeiten dahingeschwundenen Kassenreserven im Geldschrank und 
als Girodepositen Verwendung finden. 

Durch diese Vorgánge wird nun die Wirkung einer Kreditex- 
pansion mindestens teilweise paralysiert. Durch die Desinvestition 
von Lagerbeständen entsteht eine Gegenwirkung zur aktiven 
Kreditpolitik, die den Ueberschuf der Investition úber die Ersparnis 
um jene Geldbetráge vermindert, welche zur Bereinigung alter 
Bankschulden und zur Wiederauffúllung weggeschmolzener 
Kassenreserven an das Banksystem zurúckstrómen bzw. die 
Bargeldbestánde in der Wirtschaft vermehren. 

Eine Gleichheit von Investition und Ersparnis kann durch 
diese Vorgánge allerdings nicht herbeigeführt werden. Denn der 
Absatz von bisher unverkäuflichen Investitionsgútern hat ja 
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schlieflich zur Voraussetzung, daf entsprechend mehr investiert 
wird. Insofern ist zweifellos die arbeitschaffende Wirkung einer 
Investition umso stárker und sicherer, je weniger materialintensiv 
sie ist, d.h. je geringer sich der Anteil jener Kosten an den 
Gesamtausgaben stellt, welcher fúr den Einkauf von Sachgútern 
bezahlt werden muf; denn nur die unmittelbaren Lohnaufwendun- 
gen an der Investitionseinsatzstelle treten sofort und auf jeden 
Fall als Nachfrage am Arbeitsmarkte in Erscheinung. 


2. - Die Investitionsfinanzierung. 


Die Verhältnisse ändern sich jedoch, wenn die überschüssigen 
Lagervorráte verkauft sind. Die zweite Aufschwungperiode der 
Konjunktur beginnt mit einer Mehrproduktion von Investitions- 
gútern. Auch in diesem Stadium setzt sich noch keine Erhóhung 
der Investitionsgiiterpreise durch; denn die Betriebe der Investi- 
tionsgúterindustrie sind noch nicht voll ausgelastet, sie arbeiten 
noch unterhalb der optimalen Beschäftigung ihrer Kapazitát. 
Solange eine Zunahme der Produktion noch ohne Vermehrung 
der variablen Stúckkosten móglich ist, muf nach dem Gesetz der 
Massenproduktion die Belastung der Produkteinheit mit fixen 
Kosten proportional zur ausgebrachten Produktmenge abnehmen. 
Erst wenn die variablen Durchschnittskosten steigen, beginnen 
sich auch die Grenzkosten zu erhóhen; da sie aber immer noch 
unter den gesamten Durchschnittskosten liegen, haben sie noch 
keinen Einfluf auf die Preise. Im Tiefpunkt der gesamten Stúckko- 
sten (Durchschnittskosten) liegt das Betriebsoptimum; bis zu 
diesem Punkte werden kluge Unternehmer sogar zu einem 
Preisnachlaf für Mehraufträge bereit sein, weil die durch solche 
zusátzlichen Auftráge ermóglichte Mehrproduktion eine Kosten- 
senkung je Produkteinheit zur Folge hat. 

Diese kostensenkende Zunahme der Investitionsgiiterproduk- 
tion tritt in demselben Mafe ein, als die Verkáufe «vom Lager» 
aufhóren. Dann aber werden auch die fiir Sachgüterkäufe bezahl- 
ten Investitionsausgaben fast restlos zu Geldeinkommen — mit 
Ausnahme jener verhältnismäfig geringen Betráge, welche fiir 
die Abnutzung der dauerhaften Produktionsmittel auf Abschrei- 
bungskonto einbehalten werden. 

Die durch Mehrbeschäftigung von Arbeitskráften entstandenen 
Geldeinkommen gelangen nun — insoweit sie nicht von” den 
Arbeitern selbst gespart werden — als zusátzliche Nachfrage auf 
die Konsumgútermárkte. Aus welchen Quellen kann nun der 
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zusátzliche Kaufanspruch dieser neuen Geldeikommensempfanger 
gedeckt werden? Die nationalókonomische Theorie unterscheidet 
3 Móglichkeiten : 


I. Ersparnisse der Vergangenheit ; 
IT. freiwilliges Sparen in der Gegenwart : 
III. Zwangssparen. 


Fall I. 


‘In der Diskussion um die Arbeitsbeschaffung begnügen sich 
manche Autoren mit dem Hinweis auf angebliche Konsumgiiter- 
vorráte, die fiir den Bedarf der mit Arbeit und Brot zu versor- 
genden Erwerbslosen vóllig ausreichend seien. Offenbar haben 
die Urheber solcher Behauptungen niemals über die Grófenver- 
háltnisse nachgedacht, die sich hier gegeniiberstehen. Man sieht 
nur die vollen Schaufenster der Handelsgeschäfte und die 
Arbeitslosen, die ohne Geld in der Tasche daran vorbeigehen 
miissen. In Wirklichkeit gab es gròfere Warenhortungen in der 
deutschen Wirtschaftsgeschichte nur zweimal, nämlich die 
unfreiwillige in den Deflationsjahren 1930 bis 1932 und die illegale 
vor der Geldreform von 1948. 

Andere Ursachen fiir die Entstehung von allgemeinen Gúter- 
vorráten kann es, wie die theoretische Ueberlegung zeigt, keinesfalls 
geben. Dasselbe gilt ja auch fúr die noch háufiger behauptete 
Ausdehnungsfähigkeit der Konsumgiiterproduktion. Diese Behaup- 
tung will uns offenbar glauben lassen, daf wir alle in einem 
unentdeckten Schlaraffenlande leben. Wenn eine solche Môglich- 
keit bestehen sollte, die Konsumgiiterproduktion «je nach Bedarf » 
zu erweitern — was kann uns dann noch hindern, alle nur 
denkbaren Bediirfnisse zu befriedigen? 

Es ist eine Binsenweisheit, daf jede Produktion durch die 
verfiigbare Kapazitát begrenzt wird. Aus diesem einfachen Grunde 
ist eine Produktionserweiterung nur dann móglich, wenn 


1. entweder die verfügbare Kapazitát nicht voll ausgenützt ist — 
also bei Unterbescháftigung — 

2. oder die verfiigbare Kapazitát erweitert wird durch Neuinvesti- 
tionen. 


ad 1.) Niemand wird annehmen, daf es auf der Welt einen 
Unternehmer gibt, der sich freiwillig eine Kapazitätsreserve hilt. 
Diese Reserven entstehen entweder durch eine Fehieinschätzung 
der Nachfrage — das sind die sog. (Fehlinvestitionen». Von 
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diesen Ausnahmefállen abgesehen, wird unausgenútzte Reserve- 
kapazitát nur durch Schwankungen der Nachfrage verursacht. 
Solchen Saison- und Konjunkturschwankungen ist die Investi- 
tionstátigkeit und damit die Nachfrage nach Investitiinsgútern, 
weiterhin die Nachfrage nach Konsumgútern des sog. elastischen 
Bedarfes unterworfen — vor allem dauerhafte Konsumgúter, wie 
Wohnhäuser, Automobile, Hausrat, Kühlschränke, Staubsauger, 
Wasch-und Búgelmaschinen, Radioapparate und sonstige elek- 
trische Haushaltartikel. Die lebenswichtigen Nahrungs-und Ge- 
nufmittel hingegen sind Güter des sog. Starren Bedarfes, 
der nur in schweren Depressionszeiten eingeschránkt zu werden 
pflegt — námlich dann, wenn die Menschen wirklich hungern 
miissen, wie es in Deutschland zur Zeit des Reichskanzlers 
Brüning und des Reichsbankprasidenten Luther der Fall war. 


ad 2.) Durch Investitionen kann das Problem der Konsumgú- 
terversorgung erst dann gelóst werden, wenn die neuen Produk- 
tionsanlagen fertig sind und Ertráge liefern. Für die Zeitdauer 
der Errichtung dieser Anlagen hingegen wird das Problem der 
Alimentierung jener Arbeiter, welche die Anlagen herstellen und 
die dafiir benótigten Investitionsgiiter erzeugen, erst gestellt. Die 
durch die Investitionsausgaben entstehenden Geldeinkommen 
kónnen nicht durch dieselbe Investition, bei der sie entstehen, 
gütermäfig gedeckt werden. 


Fall II. 


Auf lángere Sicht kann also ein laufender Konsumgúterstrom 
fiir die Alimentierung der kapitalschaffenden Arbeiter nur durch 
Sparen bereitgestellt werden. Freilich darf, wenn die Bescháftigung 
der Volkswirtschaft per saldo vermehrt werden soll, das Sparen 
vor dem Investieren keinen zeitlichen Vorsprung haben. Wenn 
gespart wird, ohne daf gleichzeitig eine Investition erfolgt, oder 
wenn die Investitionen hinter den gleichzeitig gemachten Espar- 
nissen zuriickbleiben, so findet zunächst eine Anhäufung von 
Konsumgútervorráten statt; später müssen die Nominalléhne oder, 
falls diese nicht flexibel sind, die Beschäftigung in der Konsum- 
gúterindustrie absinken. Wenn jedoch die Geldersparnisse und 
die Investitionsausgaben desselben Zeitraumes übereinstimmen, 
so treten die zusätzlichen Geldeinkommen der durch die Investition 
Bescháftigten an die Stelle des Nachfrageausfalles der Geldsparer, 
und in der gesamten Konsumgiiternachfrage tritt keine Vermin- 
derung ein. Es bedarf also gar keiner «eusätelichen» Kredite, 
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um die Mehrbeschiftigung von bisher Arbeitslosen zu finanzieren ; 
der sog. «kompensatorische» Kredit (welcher nur den durch 
Kreditriickzahlungen und durch die Nettoersparnis verursachten 
Geldriickstrom an das Banksystem ausgleicht) ist fiir diese 
Finanzierungsaufgabe ausreichend. 


Fall III. 


Wenn die Geldeinkommensempfänger nicht freiwillig sparen, 
so kónnen sie auch dazu gezwungen werden. Ein solcher Zwang 
ist móglich 


1) durch erhéhte Besteuerung. Im Jahre 1950 wurden in der 
deutschen Bundesrepublik rund ein Drittel der Nettoinves- 
titionen aus óffentlichen Haushaltmitteln finanziert ; 

2) durch Monopolpreise. Die Selbstfinanzierung «aus den Preisen » 
wird fiir 1950 auf rund ein Fiinftel der westdeutschen Nettoinves- 
tition geschátzt; 

3) durch inflatorisches Zwangssparen. Die Vorfinanzierung durch 
kurzfristigen Bankkredit diirfte im Jahre 1950 ein rundes 
Viertel der Nettoinvestitionen im westdeutschen Bundesgebiet 
betragen haben. 


Freilich erfolgt diese Vorfinanzierung in der Hoffnung, 
spáter durch Effektenemission am Kapitalmarkt, d.h. also durch 
unkúndbare Ersparnisse konsolidieren zu kónnen. Wenn man 
jedoch beriicksichtigt, daf von den seit der Währungsreform in 
Westdeutschland ausgegebenen Pfandbriefen und Kommunalobli- 
gationen nach dem Bericht der Bank deutscher Lander am 31. 
Oktober 1951 etwa 93 Prozent im Besitze 6ffentlicher Stellen 
waren und sich die private Wirtschaft nur mit ganzen 2 Prozent 
am Erwerbe von langfristigen Schuldtiteln, beteiligt hat, dann 
kann die «Aufnahmefáhigkeit» des Kapitalmarktes nicht mehr 
als Kennzeichen fúr den Anteil des freiwilligen Sparens der 
Produktionsfaktoren an der Investitionsfinanzierung betrachtet 
werden. Nominéll betrug dieser Anteil im Kalenderjahr 1950 etwa 
ein Fiinftel des Wertes der Neuanlagen in der Bundesrepublik. 


V. DER VOLKSWIRTSCHAFTLICHE WEG ZUR ARBEITSBESCHAFFUNG. 


Diese chronische Schwáche des westdeutschen Kapitalmarktes 
hat ihren Grund jedoch nicht darin, daf überhaupt nicht gespart 
wúrde. Die nicht unbetráchtliche Zunahme der Termindepositen 
und der Spareinlagen beweist vielmehr, daf das Sparen heute in 
liquiderer Form erfolgt — eine ganz natiirliche Folge der 
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Festsetzung von Hôchstzinssätzen (5% für Pfandbriefe, 614% fiir 
Industrieobligationen) und Mindestausgabekursen durch den 
Kapitalverkehrsausschuf des Bundesfinanzministeriums. Diese 
Funktionsunfähigkeit des Kapitalmarktes hat indes zur Folge, 
daf ein stándig wachsender Teil der durch kurzfristigen Bankkredit 
vorfinanzierten Investitionen am Kapitalmarkt nicht mehr konso- 
lidiert werden kann. Wenn also zwangsläufig kurzfristige Vorfi- 
nanzierungskredite in langfristige Investitionskredite «transfor- 
miert» werden, so muf auf die Dauer eine Anpassung der Inves- 
titionen selbst erfolgen : Soll die Finanzierung der Arbeitsbeschat- 
fung nicht eine stetig zunehmende Gefahrenquelle werden, so muf 
sich die Umschlagsfrist der Investitionen entsprechend verkiirzen. 

Es erweist sich nunmehr als notwendig, 3 Begriffe streng zu 
unterscheiden, nimlich 
1) das für Neuinvestitionen verfúgbare Geldkapital (*); 

2) jenes Geldkapital, welches fortlaufend investiert wird (2); 
3) jene Geldbetráge, welche für eine bestimmte Investition ausge- 

geben worden sind (5). 

Weiterhin unterscheiden wir den Vorgang der Investierung 
von ihrem konkreten Objekt, nämlich der Sach- oder Realinves- 
tition. Durch die Investierung vermindert sich das freie Geld- 
kapital (*) jeweils um die investierte Geldsumme. Dieses investierte 
Geldkapital (?) flieft im Produktionskreislauf (Geschaftskreislauf) 
weiter; fúr den investierenden Unternehmer hat es nur noch die 
Bedeutung eines Erinnerungswertes in der Buchfúhrung. Die 
aufgewendeten Geldkosten sind dort eine Grundlage für die 
Erfolgsrechnung. Solange bis der Erfolg eintrifft, sind nun diese 
Geldkosten im Realobjekt der Investition gebunden, und diese 
Kostenbindung bezeichnet man auch als «Kapitaldisposition » (3) 


(*) Nach ApoLr WEBER soll « die Bezeichnung ‘freies’ Kapital ... fiir 
die investitionsbereite Verfiigung iiber Produktionselemente Verwendung 
finden ». (Kurzgefasste Volkswirtschaftslehre 4. Aufl., Berlin, 1943/48 S. 48). 
An den Kreditmärkten wird « freies Kapital in Geldform » (ApoLF WEBER, 
Marktwirtschaft und Sowjetwirtschaft, Múnchen, 1949, S. 215) angeboten. 
« Die Erweiterung und Verbesserung der Produktionsanlagen kann nur durch 
freies Geldkapital finanziert werden ». (Orto Kraus, Einfúhrung in die 
Wirtschaft von heute, Múnchen, 1948, S. 78). 

(*) Für diesen Begriff habe ich in meiner Æinführung in die Wirt- 
schaft von heute, (München, 1948, S. 70) die Bezeichnung « Virulentes Geld- 
kapital » vorgeschlagen. 

(°) Es dúrfte sich empfehlen, die von Gusrav CasseL geprägte Be- 
zeichnung Kapitaldisposition ausschliesslich für diesen Begriff zu ver- 
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— denn der Unternehmer muf so lange auf eine anderweitige 
Verfügung über den gebundenen Geldwert verzichten («warten »), 
bis er ihn im Geldrohertrage der Investition zurückerhält. Der 
ganze Komplex von Vorgiingen von der Investierung freien 
Geldkapitals bis zum Riickfluf des investierten Geldwertes an den 
Investor durch den Verkauf der Investitionsprodukte aber wird 
als «Kapitalumschlag» bezeichnet. Die Dauer des « Kapitalum- 
schlages) einer Investition fällt mit der Bindungsdauer jener 
Geldkosten zusammen, welche eine Unternehmung fiir diese Inves- 
tition aufwenden muf. 

Jeder neue Arbeitsplatz muf nun solange durch die Aufwen- 
dung von freiem Geldkapital finanziert werden, bis die laufend 
erforderlichen Lohnsummen aus dem Verkaufserlós der Inves- 
titionsprodukte anfallen. Und zweitens kénnen aus einer bestimm- 
ten Geldkapitalinvestition nur soviele Dauerarbeitsplitze entstehen, 
als der laufend anfallende Geldrohertrag dieser Investitionen zu 
finanzieren vermag. Daraus folgt, daf bei gegebener Lohnhóhe 
die Zahl der durch die Investierung einer bestimmten Geldkapi- 
talsumme entstehenden Arbeitsplátze der Kostenbindungsdauer 
oder Umschlagsperiode dieser Investitionen umgekehrt proportional 
sein muf. 

Ebenso ergibt sich, daf die Zahl der durch eine Investition 
neu entstehenden Dauerarbeitsplátze vóllig unabhángig von der 
Anzahl jener Arbeiter ist, die durch die Investitionen selbst und 
durch die Herstellung der dafiir erforderlichen Investionsgiiter 
beschäftigt werden. Eine solche Gleichheit würde voraussetzen, 
daf bei gleichmàfiger Beschäftigung wáhrend der Investitionen und 
wáhrend der produktiven Verwendung des Investitionsobjektes 
die Zeitdauer der Investierung und die Umschlagsperiode des 
investierten Kapitals genau tibereinstimmen. Ist die Kapitalum- 
schlagsperiode kiirzer als die Zeitdauer der Investierung. so 


wenden. Fritz MacHLUP (Bórsenkredit, Industriekredit und Kapttalbildun g, 
Wien, 1931) bezieht auch das frei disponible nominelle Geldkapital in diese 
Bezeichnung ein — ja, er wúrde sie am liebsten ganz auf diesen letzteren 
Begriff beschránken. Nun hat jedoch CasseL seine Begriffsdefinition in ma- 
thematischer Formulierung dargestellt, námlich als ein Produkt der <« rein 
wirtschaftlichen Dimension» M und der « Dimension der Zeit » T. (Theore- 
tische Sozialókonomie, 5. Aufl., Leipzig, 1932, S. 186). Eine Zeitdimension 
kann aber das an den Kreditmárkten angebotene Geldkapital nicht haben, 
sondern nur der Kredit an und fiir sich. Fúr den Kreditbegriff selbst bedarf 


es keiner neuen Bezeichnung. 
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iibertrifft die Anzahl der entstandenen Dauerarbeitsplátze jene 
der durch die Investition selbst bescháftigten Arbeiter; wenn 
dagegen die Bindungsdauer der Produktionskosten die Produk- 
tionsdauer der Kapitalanlage in der Lange überragt, so kónnen 
nach der Fertigstellung des Investitionsobjektes nicht mehr soviele 
Arbeiter bescháftigt werden als dies im Aufbaustadium durch 
die Vorfinanzierung môglich war. 

Eine Entlastung der fúr die Alimentierung neu eingestellter 
Arbeitskräfte beanspruchten Konsumgütermärkte tritt jedoch erst 
dann ein, wenn die Sachgúterertráge der neuen Produktionsanlagen 
zu einer Vermehrung der laufenden Konsumgüterproduktion 
geführt haben. Diese Endwirkung kann natúrlich am schnellsten 
dann erreicht werden, wenn die neuen Kapitalanlagen in der 
Konsumgúterindustrie selbst erfolgen, wáhrend der Weg zum 
letzten Verbraucher fiir die Produktionsergebnisse von Kapital- 
anlagen in der Investitionsgúterindustrie am lángsten ist. Bei 
Beurteilung der Volkswirtschaftlichen Wirkung einer Investition 
darf also nicht nur die technische Produktionsdauer der neuen 
Anlage und die technische Dauerhaftigkeit derselben in Ansatz 
gebracht werden. Der Zeitraum zwischen der Kostenaufwendung 
fiir eine Neuinvestition und der durch diese Investition bewirkten 
Vermehrung des volkswirtschaftlichen Realeinkommens ist auch 
wesentlich davon abhángig, an welcher Stelle im stufenweisen 
Vertikalaufbau des gesamten volkswirtschaftlichen Produktions- 
apparates die neue Investition erfolgt. 


RIASSUNTO 


Capitale, credito ed occupazione 


Al centro della teoria del capitale elaborata dalla scuola austriaca e dagli 
autori con essa simpatizzanti figura il rapporto stochiometrico tra il « fondo 
dei mezzi di sussistenza » determinato dai risparmi (volontari), l'ammontare 
dell’ interesse ed il «periodo medio di produzione » («periodo di maturazione »), 
ossia la durata degli investimenti. Al contrario, la «moderna » teoria mone- 
taria nega ogni rapporto di dipendenza degli investimenti dai risparmi « pre- 
visti»: il volume degli investimenti sarebbe, secondo questa teoria, esclusi- 
vamente determinato dalla creazione di denaro e di credito del sistema ban- 
cario. Cionondimeno, questa asserzione non tien conto del fatto che gli inve- 
stimenti dipendono dalle riserve produttive che possono esser rese disponibili 
ai fini di un allargamento del volume della produzione. Tali riserve produttive 
sono tratte dai risparmi accumulati e vengono utilizzate negli investimenti. 
Affinchè altre riserve si rendano disponibili per gli investimenti futuri 
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dovranno essere effettuati nuovi risparmi. In realtá, mentre la teoria creditizia 
«moderna » 6 una concezione valida per un breve periodo, la teoria neoclas- 
sica del capitale é una concezione a lungo andare. 

Decisivo, nei confronti del volume e dell orientamento degli investimenti, 
è il tasso d’ interesse a lunga scadenza, che determina il valore del rendimento 
degli impianti produttivi progettati. Poichè questo calcolo del valore del 
rendimento poggia su un errore logico in merito alla prevedibilità dei ren- 
dimenti futuri, esso potrà cagionare un sovrainvestimento di capitali a lunga 
scadenza nel caso di riduzione dell’ interesse. Ad avvenuta effettuazione di 
questi nuovi investimenti.di capitale si produrrà una discrepanza notevolis- 
sima tra il numero degli operai occupati nella costruzione di questi impianti 
ed il numero delle nuove e durature possibilità di lavoro create dai nuovi 
investimenti. Di conseguenza, il contraccolpo congiunturale, che inevitabil- 
mente conseguirà all’avvenuto esaurimento delle riserve produttive dell’eco- 
nomia nazionale, sarà tanto più violento e tanto più grande sarà la disoccu- 
pazione da esso causata, in confronto al livello d’occupazione della fase 
d’ espansione, quanto più forte sarà stata la riduzione dell’ interesse, e quindi 
il sovrainvestimento negli impianti di produzione a lunga scadenza. Ed anche 
la corrente dei redditi di continuo prodotti dall'unità di capitale investita si 
assottiglierà tanto più, quanto più lunga sarà la durata degli investimenti. 

Quanto più capitale dovrà esser risparmiato ed investito per la creazione 
dello stesso numero di nuove possibilità di lavoro e per il raggiungimento 
del medesimo incremento del reddito reale, tanto più a lungo durerà la rico- 
struzione economica nei paesi devastati dalla seconda guerra mondiale. Una 
politica di denaro a buon mercato inasprisce le ripercussioni congiunturali 
e tende a ritardare la ripresa di un’ economia depauperata assai più di quanto 
non comporti una situazione caratterizzata dalle esistenti disponibilità di 
risorse naturali e tecniche. 


SUMMARY 
Capital, Credit and Employment 


The central feature of the theory on capital worked out by the Austrian 
School and by writers accepting its views, is the « stochiometric » relation 
existing between the «subsistence fund» as fixed by (voluntary) savings, 
interest charges, and the «average period of production» («maturation period»). 
But the «modern» monetary theory denies any relation of dependence 
between investments and «expected » savings. This theory considers that 
the volume of investments is determined exclusively by the creation of bank 
money and bank credit. This assertion, however, fails to take into account the 
fact that investments depend on the presence of productive reserves available 
for enlarging the volume of production ; reserves that are drawn from accumu- 
lated savings and utilised for making investments. To provide other reserves 
available for future investments, new savings must be set aside. Thus, while 
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the « modern» credit theory is a notion that holds good for a brief period, 
the neo-classic theory of capital is a long run notion. 

A decisive factor in determining the volume and the direction of invest- 
ments is the long-term rate of interest, which determines the yield of the 
productive works contemplated. As this calculation of the yield is based on an 
error in logic about the possibility of forecasting future yields, it may lead to 
excessive long-term investments of capital if the rates should be reduced. When 
these new investments of capital have been made, a notable discrepancy will oc- 
cur between the number of workers employed in erecting the new plants and 
the number of new and steady opportunities for employment which will be 
created by the new investments. Consequently, the conjunctural reaction on 
the situation which must necessarily follow the exhaustion of the productive 
reserves of the national economy, will be the more violent, and — compared 
with the employment level of the expansion period — the unemployment to 
which it will give rise will be the more severe, the greater the reduction 
of the interest rate will have been, and hence the excessive long-term 
investments in productive plants. And the reduction too of the steady flow 
of the incomes produced per unit of capital invested will be all the more 
marked the longer the date of the investments. 

The larger the amount of capital that will have to be saved and invested 
for creating the same number of opportunities for employment and for pro- 
ducing the same increase of real income, the longer will be the time required 
for the economic reconstruction of the countries devastated by the second 
world war. A cheap money policy only intensifies the conjunctural reactions 
and delays the recovery of an impoverished economy much more than is 
justified by a situation characterised by the existing supplies of raw materials 
and technological resources. 


RESUME 


Capital, erédit et occupation 


Au centre de la théorie du capital élaborée par l’école autrichienne et 
par les auteurs qui lui sont proches, figure le rapport stochiométrique entre 
le «fonds des moyens de subsistance » déterminé par les épargnes (volon- 
taires), le montant de l'intérêt et la « période moyenne de production » 
(« période de maturation»), c'est-à-dire la durée des investissements. Au 
contraire, la théorie monétaire «moderne » nie tout rapport de dépendance 
des investissements d’avec les épargnes « prévues » : le volume des investis- 
sements serait, selon cette théorie, determiné exclusivement par la création 
de monnaie et de crédit du systéme bancaire. Malgré cela, cette assertion ne 
tient pas compte du fait que les investissements dépendent des réserves 
productives susceptibles d’étre rendues disponibles pour un élargissement 
‘du volume de la production. Pareilles réserves productives proviennent des 
épargues accumulées et s’utilisent dens les investissements. Pour que d'autres 
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réserves deviennent disponibles pour des investissements futurs, il faudra 
que se réalisent de nouvelles épargnes. En réalité, tandis que la théorie 
< moderne » du erédit est une conception valable pour une brève période, la 
théorie néoclassique du capital est une conception & longue échéance. 

Ce qui est déterminant au regard du volume et de l’orientation des 
investissements c'est le taux d’ intérét à longue échéance, qui détermine la 
valeur du rendement des établissements productifs projetés. Comme ce calcul 
de la valeur du rendement s'appuie sur une erreur logique au point de vue 
de la possibilité de prévoir les rendements futurs, i] pourra étre cause de 
surinvestissement de capitaux á longue échéance en cas de réduction du taux 
d’intérêt. Après la realisation de ces nouveaux investissements de capital, il 
se produira un écart fort notable entre le nombre des ouvriers engagés dans 
la construction de ces établissements et le nombre des possibilités nouvelles 
et permanentes de travail ‘créées par les nouveaux investissements. En con- 
séquence, le contre-coup conjonctural, qui suivra inévitablement l’épuisement 
survenu dans les réserves productives de l’économie nationale, sera d'autant 
plus violent et le chómage qu'il provoquera sera, par rapport au niveau de 
l’emploi de la phase expansionniste, d'autant plus élevé qu’aura été plus 
forte la réduction de 1'intérét et, par conséquent, le surinvestissement dans 
les établissements de production á longue échéance. De méme, le courant 
des revenus produits par l’unité de capital investie s' amenuisera d'autant 
plus que sera plus longue la durée des investissements. 

Plus il faudra économiser et investir de capital pour la création du 
même nombre de possibilités nouvelles de travail et pour l’obtention du 
méme accroissement de revenu réel, plus il faudra de temps pour la recons- 
truction économique des pays dévastés par la seconde guerre mondiale. 
Avec une politique d'argent á bon marché, les repercussions conjoncturales 
se font plus aigués et la reprise d'une économie appauvrie tardera bien 
plus qu'il ne faut á une situation caractérisée par la disponibilité éxistante 
des ressources naturelles et techniques. 


RESUMEN 


Capital, crédito y ocupación 


En el centro de la teoria del capital, elaborada por la escuela austriaca 
y los autores simpatizando con ella, figura la razón estequiométrica entre el 
«fondo de medios de subsistencia » que los ahorros (voluntarios) determinan, 
el monto del interés y el « periodo medio de producción » (« periodo de ma- 
duración »), es decir la duración de las inversiones. Al contrario, la « moderna » 
teoria monetaria niega a los ahorros « previstos » una relación cualquiera de 
dependencia de las inversiones: el volumen de las inversiones seria, según 
esta teoria, exclusivamente determinado por la creación de dinero y crédito 
del sistema bancario. No obstante eso, esta aserción no toma en cuenta el 
hecho de que las inversiones dependen de las reservas productivas que puedan 
hacerse disponibles con miras al ensanchamiento del volumen de producción. 
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Esas reservas productivas se las saca de los ahorros acumulados y se las 
utiliza en las inversiones. Para que haya más reservas disponibles para las in- 
versiones venideras, nuevos ahorros tendrán que ser efectuados. En realidad, 
mientras que la teoria «moderna » del crédito es una concepción valedera durante 
un breve periodo, la teoría neoclásica del capital es una concepción a largo plazo. 

Decisivo, con arreglo al volumen y orientación de las inversiones, es el 
tipo de interés a largo plazo, el que determina el valor del rendimiento de 
las instalaciones productivas planeadas. Puesto que este cálculo del valor del 
rendimiento apóyase en un error lógico en lo que concierne lo que podriase 
prever acerca de los rendimientos venideros, podria él causar una sobrein- 
versión de capitales a largo plazo, en caso de reducción del interés. Cuando 
estas nuevas inversiones fueren efectuadas, una discrepancia muy notable se 
manifestará entre el número de obreros ocupados en la construcción de esas 
instalaciones, y el número de las nuevas y duraderas posibilidades de trabajo 
quo las nuevas inversiones crearen. Por consiguiente, la repercusión coyun- 
tural que inevitablemente se averiguará cuando agotadas las reservas pro- 
ductivas de la economia nacional, resultará tanto más violenta — en com- 
paración del nivel de ocupación en la fase de expansión — y tanto mayor 
será Ja desocupación o paro forzoso, que aquella repercusión causare, cuanto 
mas fuerte fuera la reducción del interés, y, por consiguiente, la sobrein- 
versión en las inalaciones de producción a largo plazo. Y también la cor- 
riente de los réditos que la unidad de capital invertido producirá de continuo, 
tanto más se adelgazará cuanto más larga la duración de las inversiones. 

Cuanto más capital tuviere que ser ahorrado e invertido para la creación 
de igual número de nuevas posibilidades de trabajo, y para el logro de igual 
incremento del rédito efectivo, tanto más largo será el tiempo de duración 
de la reconstrucción económica en los paises que la segunda guerra mundial 
estragó. Mediante una política de dinero barato, las repercusiones coyunturales 
se exasperan y el recobramiento de una economía depauperada tardará mucho 
más en averiguarse de lo que consiente una situación caracterizada por la 
actual disponibilidad de recursos naturales y técnicos. 


TYPES OF EMPIRICAL RELEVANCE 
IN MODERN ECONOMICS 


A. G. PAPANDREOU 


I. - INTRODUCTION. 


Economics as an analytic discipline differs from the other 
social sciences in that it employs a fairly advanced deductive 
structure in the derivation of propositions about its subject matter. 
The deductive technique, to be sure, is not employed by all 
economists nor is it applied with the same degree of rigor by 
those who employ it. Also it is not true that all other social 
scientists restrict themselves to non-deductive methods of ap- 
proaching their subject matter. The statement refers merely to 
the typical behavior of the economist as a scientist in contrast 
to the typical behavior of the sociologist, anthropologist, psycho- 
logist, etc. 

The power of tautological systems can scarcely be exaggerated. 
Modern physics and all disciplines in which the mathematical 
technique can be applied are vivid examples of the effectiveness 
of axiomatized deductive constructions in the derivation of pro- 
positions about empirical data. The process involved in the cons- 
truction of such systems is too well-known to require extensive 
comment in this paper. It may help the argument, nevertheless, 
to indicate briefly the general structure of an axiomatized system. 
Primitive terms and relations are stated axiomatically and are 
employed, observing the rules of logic, in the derivation of 
theorems. The system, at this stage, need have no empirical 
meaning whatsoever. Its formal validity (consistency, etc), is 
the only matter for concern. If we leave matters at this stage, 
we have contributed nothing to knowledge about the empirical 
world: we have merely restated in the form of theorems what 
we introduced in the form of postulates and primitives. In order 
that the postulational system become empirically relevant, its 
terms must be « significated », they must be given empirical content. 
This calls for the development of operational definitions of at 
least some of the terms of the axiomatized system. As soon as this 
has taken place, the theorems derived from the postulates of the 
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system become hypotheses about empirical data; they become, 
that is, operationally meaningful theorems. It is important to 
note that these theorems or hypotheses about empirical data 
need not be tested in fact. It is only necessary that the conditions 
under which they could conceivably be tested be spelled out 
rigorously. If these hypotheses are actually put to empirical 
test, they may lead to the disconfirmation of the postulates of 
the tautological system. When this occurs, the scientist is under 
obligation to revamp the tautological system and to produce new 
hypotheses about the behavior of empirical data. 

It follows from these remarks that whenever someone claims 
empirical relevance for a deductive system, he is under obligation 
to show what operationally meaningful theorems can be derived 
from it. It is no secret, of course, that a great deal of economie 
thinking and writing fails to pass this test. The criticism applies 
with especial force, in fact, to the writings of the Austrian school 
and its contemporary advocates. There is growing evidence, however, 
that economists, are becoming more aware of the need to produce 
empirically meaningful propositions. A very interesting and re- 
freshing example of a presentation which carries the process 
through most of the stages indicated above is provided by Richard 
Stone’s paper on « Postulates for the Theory of Choice » (*). In 
this paper Stone first develops the formal relations (equivalence 
and strong ordering relations) necessary for the theory of choice 
under certainty, without any reference to terms which might 
link his postulational system to some body of empirical data. 
Having completed the formal structure Stone proceeds to relate 
his system to empirical data by interpreting the equivalence 
relation as meaning «indifference and the strong ordering 
relation as meaning «is preferred to». Finally, empirically 
meaningful theorems are derived from the system, though the 
conditions under which these hypotheses might be tested are not 
spelled out. 


II. - THE UNIVERSALISTS. 


Despite the dogmatic character of the assertions made in sec- 
tion I, it is well known that all economists do not share these views. 
There exists an influential group of economists who would take 
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(*) RicHArD STONR, The Role of Measurement in Economics, Cambridge, 
U. K., Cambridge University Press, 1951, pp. 15-18. 
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strong exception to the view that empirical meaningfulness can 
only be achieved in the manner described in this paper. For 
convenience let us name this group the universalists (1). No matter 
what the grounds they offer in support of their position, the 
most prevalent being that the methods of the natural sciences 
are not applicable to the social sciences, they argue that empirical 
meaning can be imparted to a postulational system by means of 
asserting that the postulates are universally valid, that they are 
intuitively obvious propositions. Such synthetic a priori propo- 
sitions have universal validity no matter what the time or place 
or culture under consideration. We are confronted here with the 
paradox that a proposition can be about the empirical world and 
yet be universally valid. It is self-evident, of course, that none of 
the theorems derived from such a system can be refuted since 
they are founded on « universally valid » postulates. If a statement 
about empirical data is made with the aid of such a system and 
the statement is contradicted by the empirical data at hand, it 
will be argued (indeed it must be argued) that the incorrect 
assumptions were made, i.e., that the particular statement did 
not «really » refer to this particular set of empirical data, that, 
in other words, the economist and not the theory is guilty of 
errur. This «flexible defense » type of theorizing is beyond the 
reach of empirical refutation. It is thus «universally valid » 
anu by reason of this it is also « universally meaningless ». Its 
proponents insist, however, that it does have empirical relevance 
at least in the sense that it presents an ordered picture of the 
world, that it explicates the world-scheme. If this mystical meaning 
is attached to the concept of « empirical meaningfulness », then 
their position can be accepted. If, on the other hand, the basic 
tenets of the main current of modern epistemological thought 
are accepted, the universalist position must be rejected. 

It may not be amiss to suggest that the dominant role played 
by universalist thought in the development of economics may 
in part at least be explained on the grounds that historically 
economists have been less concerned with analytic than with 
normative propositions. If the primary objective of the economist 
centers around the development of an « individualist ethic », it 
is small wonder that his tautological constructions are beyond the 
reach of empirical refutation. 


(*) The term is meant to apply to the neo-Austrian economists. Lupwie 
von Mises, Frieprich HAYEK and LioneL Roggins are probably the outstanding 
exponents of the universalist position. 
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TIT. - QUALITATIVE ECONOMICS. 


Consideration must be given now to the character of economics 
which might be called « empirically relevant economics ». It is 
necessary here to make a distinction between two branches of 
empirically relevant economics, the qualitative and the quantita 
tive. Though this represents an over-simplification of the issues, 
it will be convenient to adhere to this distinction throughout the 
remaining part of this paper. This section will be concerned with 
qualitative economics only. 

Qualitative economics aims at producing refutable hypotheses 
about empirical data concerning the direction of change of the 
values of variables with respect to selected parameters. The 
modesty of its goals is accounted for by the fact that quantitative 
knowledge regarding economic relations is hard to come by. It is 
most essential to state at the very start of this discussion that 
the kind of postulational system which is so characteristic of the 
writings of the universalists (namely the general theory of choice) 
is also employed in qualitative economics. In this instance, 
however, it is introduced as ancillary equipment; it does not 
constitute the main body of the theory nor is it absolutely essential 
in its construction. This will become amply clear as the argu- 
ment proceeds. 

The main task of the qualitative economist begins with the 
construction of a system of equations which represent relations 
among economic variables. The economist’s decision as to the 
variables and relations to be included may very well be influenced 
by the theory of choice. The theory of choice is also liberally 
employed in the derivation of restrictions upon the form of the 
economic relations which will permit the theorist to make asser- 
tions concerning the algebraic sign (direction) of the rates of 
change of variables with respect to parameters. In this case, 
however, the theory of choice is held in the background and is 
resorted to only insofar as it is useful in the selection of variables 
and equations, and in the formulation of restrictions upon the 
form of these equations. Nor is the theory of choice the exclusive 
instrument employed in this connection. Other postulational 
systems or even single ad hoc propositions can be resorted to in 
order to introduce the necessary restrictions (1). It may be worth 
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(') Such ad hoc propositions may either be intuitive or may actually 
be based on econometric estimates. 
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our while to formalize this distinction between the role of the 
theory of choice and the role of the main system of equations 
employed by the theorist by talking about the back-room as 
opposed to the front-room of economic analysis. The front-room 
consists of the equations which explicitly make up the system 
which will be tested against empirical data. The back-room 
consists of a postulational system, single ad hoc propositions 
or even other constructions which will facilitate the imposition 
of restrictions on the form of the equations appearing in the 
front-room. 

In substance the technique of qualitative economics is restricted 
to comparative statics. It is well known, however, that meaningful 
propositions in comparative statics presuppose either the explicit 
direct postulation of stability conditions or else the formulation 
of a dynamic system «on the side» (i.e., in the back-room) 
corresponding to the static system under consideration. Unless 
stability conditions are considered (in either of the two ways 
indicated) we run the trouble of asserting « nonsense ) proposi- 
tions. It is of great interest, however, that the introduction of 
stability conditions helps restrict the form of our equations very 
much in the same way that the theory of choice does. For 
instance, a marginal propensity to consume of less than one 
may be introduced into the static system merely on the grounds 
that the stability conditions of the dynamic model corresponding 
to it require it. This should make it amply clear that the general 
theory of choice is only part of the apparatus employed in the 
derivation of operationally meaningful theorems. 

The technique of qualitative economics has been lucidly stated 
by Professor SAMUELSON | (4). It is not necessary, therefore, to 
spell it out in any detail here. Its general outlines may be 
presented, nevertheless, in order to give the argument some concre- 
teness. Our analytical front-room contains a set of mutually 
consistent and independent implicit equations in an equal number 
of variables and an arbitrary number of parameters. These equa- 
tions represent no more than a listing of relations and variables 
suspected of being relevant on the basis of back-room considera- 
tions. The solution of these equations takes the form of a set 
of explicit equations, one for each variable, in terms of the 
parameters of the original system. These are our derived rela- 


Ter. 


(1) PauL A. SAMUELSON, The Foundations of Economie Analysis, Cam- 


bridge, Mass., Harvard University Press, 1947. 
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tions. As such they incorporate the solution conditions (or the 
equilibrium conditions) of our original relations. If these derived 
equations could be written, we should be able to state unam- 
biguously the algebraic sign of the rate of change of any variable 
with respect to any parameter. Unfortunately we do not know 
what these derived equations look like. We must proceed to state- 
ments concerning the direction of change of our variables with 
respect to parameters through a somewhat different route. 
The procedure involved is briefly this: We differentiate our system 
of original equations with respect to some one parameter and 
then solve for the unknowns, which in this case are the rates of 
change of our variables with respect to that parameter. 

The expressions we end up with are to all intents and pur- 
poses empty boxes unless we can somehow place on them sufficient 
restrictions for the task at hand, restrictions, that is, which are 
sufficient to determine the signs of these expressions. Maximizing, 
minimizing or other types of behavior implicit in the theory of 
rational choice are employed at this stage with the intention of 
introducing the appropriate restrictions upon the form of our 
equations. The stability conditions of the corresponding dynamic 
model play the same role. Finally, we may resort to ad hoc 
propositions which may be either of the «hunch» variety or 
may actually be borrowed from some neighboring social science 
or from econometric- models. 

The distressing possibility is ever present that we may not 
be able to introduce sufficient restrictions and that, therefore, 
we will be left with indeterminate signs for the rates of change 
of our variables with the respect to some of or all the parameters. 
If this happens, we must conclude that our model is incapable 
of producing hypotheses about empirical data. In general, the 
greater the inclusiveness of our model the greater the likelihood 
of this outcome. Empirical meaningfulness, then, is inversely 
related to inclusiveness. This conflict is at the root of the argu- 
ment between partial and general equilibrium economists. The 
latter prefer inclusiveness to meaningfulness, whereas the former 
are ready to sacrifice inclusiveness in favor of a greater likelihood 
of meaningfulness. The rapid spread of macro-economic models 
can in part at least be explained on the grounds that, although 
such models deal with problems of the economy as a whole, they 
need not be more inclusive than partial equilibrium models in the 
technical sense of the number of variables and equations explicitly 
considered within the model. 
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Almost universally the theorist considers his task completed 
when he arrives at hypotheses concerning the algebraic signs of 
the rates of change of the variables under study with respect to 
selected parameters. In fact, however, his task does not end here, 
if he is truly concerned with the development of empirically 
relevant propositions. There still remains the task of spelling ‘ont 
in sufficient detail and in operational terms the conditions under 
which such propositions might conceivably be tested. There also 
remains the task of indicating the part of his construction which 
he will consider faulty if the hypothesis is disconfirmed. Unless 
these tasks are carried out, the theory must be considered as 
being empirically meaningless even though it may be well on its 
way toward becoming meaningful. The reason for stressing this 
is the generality of the practice of leaving matters stand half-way 
between tautologies and operationally meaningful propositions. 
One, in fact, is justified in feeling that theorists pay lip service 
only to empirical meaningfulness while restricting their work to 
the elaboration of tautological systems. 

It is not possible to consider in detail the process whereby 
the conditions under which a theorem might be tested are spelled 
out. It is only fitting, however, to offer some general remarks con- 
cerning the character of the tasks involved. It is clear, to begin 
with, that the terms appearing explicitly in the equation system 
must be given operational definitions. Beyond this, however, it is 
necessary to devise an appropriate operational definition of 
«equilibrium » for the system. It will be remembered that the 
derived equations (from which we obtain the algebraic signs of 
the rates of change of variables with respect to parameters) incor- 
porate the equilibrium conditions of the system of original equa- 
tions. Therefore, absence of equilibrium at the time of shift of 
a parameter will vitiate our hypothesis. A somewhat different but 
important problem emerges whenever a theorist has at his disposal 
a variety of different models which yield contradictory theorems 
(as between any. two models) concerning the algebraic signs of 
rates of change. In such situations the theorist must develop 
independent operational definitions for the economic structures 
which correspond to his models, and then proceed to select the 
model and, therefore, the hypothesis which is required by the 
particular structure under consideration. Testing in this case 
involves the following sort of argument: «If this (structure) 
then: if this (shift in parameter) then this (shift in variable) > 
Failure to develop independent operational definitions of structure 


must of necessity lead to circularity of a most damaging kind. 
A typical example may be found in the various classifications 
(models) of market types. If we distinguish, say, between a mono- 
polistic and a perfectly competitive market, and develop a hypo- 
thesis concerning the response of certain variables to certain 
parameter shifts which differ as between the two markets, failure 
of, say, our monopoly hypothesis to hold can only lead to the 
conclusion that we were not dealing with a monopoly market, 
unless, of course, an independent operational definition of a 
monopoly market has been adhered to, in which case the failure 
of our hypothesis must needs lead us to abandon some part of 
our theory. 

It was already indicated that we must do more than state 
the conditions under which a proposition might be tested. We 
should also attempt to establish a fortiori the implications of 
disconfirmation of our hypothesis. This is a difficult task, espe- 
cially in the case of a discipline such as economics in which very 
few empirical hypotheses have been established to be valid. 
It should be clear that the larger the number of propositions in 
our analytical back-room which we hold as being valid, the 
greater the likelihood that we will be able to identify the part 
of the theoretical structure which must be abandoned following 
disconfirmation of any one specific hypothesis. A speculation may 
be offered that, if we are successful in developing a theory of 
choice which is capable of being tested independently, we will 
be much more successful in tracing the «errors » of the theore- 
tical structure which produced an invalid theorem. This statement 
calls for some elaboration. It was indicated above that the theorist 
typically employs the theory of choice as a means for imposing 
restrictions upon the form of his equations. Disconfirmation of a 
theorem derived from such a theoretical structure clearly brings into 
question among other things the theory of choice. It is conceivable, 
however, that we may be able to develop and test independently 
a theory of choice and thus employ.it for the imposition of restric- 
tions upon the form of the equations of other economic models 
without raising questions concerning the validity of the theory 
of choice, if it happens that theorems derived from the models 
are disconfirmed. Under such conditions the task of identifying 
the part of the theoretical structure which must be rejected 
following disconfirmation of a theorem derived from it betomes 
much simpler. There are signs that real progress is being made 
along these lines. If and when a reliable final product emerges 
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from work currently carried out on the theory of choice, it is 
most likely that it will be viewed as a legitimate part of the 
discipline of social psychology rather than that of economics. 
All this, however, belongs to the realm of speculation at this 
stage of the development of the theory of choice. 

This brief discussion of the technique of qualitative economics 
leads to the conclusion that empirical meaningfulness is still a 
fairly distant goal. Seldom are hypotheses formulated in the 
rigorous manner required for testing and refutation. The kit-bag 
of the economist contains very few empirical propositions which 
are held as tentatively valid, and this in turn, makes it quite 
difficult to trace the consequences of disconfirmation of empirical 
hypotheses, a task which is of the essence in testing a theoretical 
structure. Qualitative economics, then, has hardly reached the 
predictive stage. It is still fundamentally in the heuristic stage, 
the stage in which refutation of theorems is almost as desirable 
(if not more so) than their confirmation, the stage of building 
and testing theory which some day may become predictive. 
It must be recognized, nevertheless, that the qualitative approach 
is empirically oriented and that in this respect it is far superior 
to the universalistic pattern of thought which is only capable of 
building « ivory towers ». 


IV. - QUANTITATIVE ECONOMICS. 


A different approach to empirical meaningfulness is contained 
in modern econometrics. Econometrics seeks quantitative rather 
than qualitative information concerning the behavior of economic 
variables. The distinction between back-room and front-room is 
as legitimate in the case of econometrics as it is in the case of 
comparative statics. The back-room in the case of econometrics 
may include the theory of choice or other postulational systems 
or even single ad hoc propositions borrowed from other disciplines. 
Stability conditions, however, belong to the front-room in the 
case of econometrics. They are explicitly introduced into the for- 
mulation of the equation system. It is likely, of course, that a 
good many of the restrictions imposed on the form of the equa- 
tions which make up the model (lags, etc.) are not derived from 
any back-room considerations but are, in fact, « hunches » whose 
validity depends on the predictive potency of the model. We might 
say, then, that, in general, the back-room of the econometrician 
is somewhat less restrictive than that of the qualitative economist, 


that, in other words, the econometrician must needs play with 
hunches to a larger extent than the qualitative economist. This, 
of course, is a consequence of the fact that the back-room 
considerations are relatively important in imposing quantitative 
restrictions of the sort that the econometrician is interested in. 

Typically the econometrician is concerned with prediction in 
the most exacting sense of inferring some future state of the 
system from his knowledge of the system today. This involves 
the employment of dynamic rather than static relations, relations 
that is in which elapsed time plays an important role. Also, since 
the econometrician cannot hope to incorporate in his model more 
than the main systematic relations among the variables of the 
system, he is forced to deal with stochastic or probabilistic rather 
than exact models. Random disturbances are thus formally 
introduced into the system. Generally then (but not exclusively) 
econometric models are both dynamic and stochastic. 

Although the main statistical process involved is that of 
estimation of the parameters (constants) of the system, it must 
be preceded by careful theory construction. It must be preceded, 
that is, by a discriminating selection of equations and variables. 
Otherwise the end product will turn out to be nonsense. The main 
system-construction problems which conceptually precede the 
process of estimation are two: identification and invariance. 
The problem of identification is essentially that of distinguishing 
among the constants of different equations which involve common 
variables (1). The problem of invariance involves the twin concepts 
of structural and derived relations (*). Structural relations are 
relations which state the behavior of some agent or a homogeneous 
(from the point of view of the problem at hand) group of agents. 
Derived. relations are statements of relations among variables 
which incorporate the interactions of two or more behavior pat- 
terns, relations that is which may be thought of as being derived 
from a « more basic » set of structural relations. Derived relations 
cannot, in general, be expected to display invariance. Structural 
relations are at least expected to show more invariance than 


(*) In this connection see T. C. Koormans, Identification Problems in 
Economic Model Construction, « Econometrica », vol. XVII, No. 2, April 
1949, pp. 125-144. 

(*) In this connection see JAMES DUESENBERRY, Income - Consumption 
Relations and their Implications in Income, Employment and Public 
Policy: Essays in Honor of Alvin H. Hansen, New York, W. W. Norton, 
1948, pp. 54-81. 


Types of Empirical Relevance in Modern Economics 357 


derived relations, though even they may not turn out to be 
sufficiently invariant. The problem of invariance has been brought 
up in this paper with a view of emphasizing certain basic difficul- 
ties in the construction of econometric models. It is clear, for 
instance, that we cannot place much faith in our model unless 
we believe the structural relations employed to be fairly invariant. 
We may, however, be able to render our structural equations 
more invariant, but we can do so only at a price. The price is 
the introduction of more variables and, therefore, more equations. 
This is not at all distressing on the plane of theory construction. 
It does cause us concern, however, on the plane of statistical 
estimation. The larger the number of variables we are dealing 
with the larger the body of data needed for estimation. Since our 
data, however, are of a historical character, we are, in general, 
forced to employ data over a greater span of time, and this 
increases the likelihood that our behavior relations will hdve 
shifted (i.e., that they will lack invariance for the period under 
consideration). This implies that there are limits to the predictive 
potency of an econometric model of a sort that current methods 
of system construction and parameter estimation are not in a 
position to overcome. 

Another « fly in the ointment » has to do with the random 
disturbances which are formally introduced into the stochastic 
systems of modern econometrics. In making forecasts with 
stochastic models we set the values of the random disturbances 
equal to their expected value, that is equal to zero. Since at any 
one time in the future these disturbances will not in fact be zero, 
predictions based on models of this sort will be subject to an 
increasing margin of error as the interval of time over which 
we make the prediction increases (!). 

It is clear from these brief comments that we cannot expect 
«miracles » from econometric models. No matter how expertly 
constructed, they may do less than well when it comes to predie- 
tion. Such improvement of our models as is within reach of our 
present techniques may be brought about primarily through a 
eareful consideration of the « reasons » for the failure of a model 
to predict adequately. It is especially important, for instance, 
to discover whether or not the failure was due to a shift in the 
structural relations employed in the model. The formulation of 
more invariant relations, though subject to the limitations discussed 


(1) RicHarD STONE, op. cit., pp. 32-33, 
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above, can be fostered by a more careful scrutiny of the findings 
of the other social sciences, especially those of social psychology. 

Econometrics is not in a far different position from qualitative 
economics so far as prediction is concerned. This is a stage of 
development in which error is almost as valuable as sound predic- 
tion. We find ourselves in a process of theory building, a stage 
which is more characterized by heuristic than by predictive 
scientific activity. 


RIASSUNTO 


Tipi di rilevanza empirica della moderna scienza economica 


L' economia si distingue dalle altre scienze sociali in quanto impiega un 
apparato deduttivo piuttosto elaborato per formulare proposizioni riguardanti 
il suo oggetto. Si puó fare una distinzione fra economisti che cercano di dare 
un significato empirico alla scienza economica ed economisti (gli universalisti) 
che sviluppano soltanto le conseguenze di postulati considerati validi a priori. 

Si pud fare una ulteriore distinzione tra due tipi di scienza economica 
empiricamente significativi: cioé, la scienza economica qualitativa e la scienza 
economica quantitativa. 11 prodotto finale della scienza economica qualitativa 
è costituito da ipotesi confutabili (funzionalmente significative) relative ai 
segni algebrici dei tassi di variazione delle variabili rispetto ai parametri. 
La teoria delle scelte, altri sistemi ipotetici o singole proposizioni ad hoc 
vengono impiegati per limitare formalmente le equazioni del medello del- 
l economista in modo da rendere determinati i segni algebrici. In relazione 
a tale tecnica sorge tuttavia un conflitto tra l'estensione del modello e la 
sua attitudine rappresentativa dal punto di vista empirico. Questa difficoltà 
e la riluttanza degli economisti a portare a termine il procedimento di collaudo 
delle proposizioni derivate dai loro modelli costituiscono le ragioni principali 
dell’assenza, nella scienza economica, di un complesso, di proposizioni speri- 
mentalmente valide. Si deve ammettere, in effetti, che l’ economia qualitativa 
ha un carattere molto più euristico che di previsione. 

Nella scienza economica qualitativa si incontrano modelli statici ed esatti 
mentre nella scienza economica quantitativa (econometrica) si incontrano 
modelli dinamici e stocastici. In econometrica, il processo di costruzione del 
modello precede l'operazione statistica di stima dei parametri del sistema ed 
implica due problemi fondamentali: l’identificazione e l’invarianza. Esiste 
un conflitto basilare tra l’esigenza che porta ad aumentare l’invarianza delle 
relazioni strutturali e quella che porta ad impiegare nel procedimento di 
stima dati riferentisi a periodi per i quali non si può ragionevolmente 
supporre che le relazioni strutturali siano mutate. Ne segue che |’ econo- 
metrica non porta necessariamente a previsioni soddisfacenti. Sembra che 
l’econometrica stia attraversando lo stadio euristico, di collaudo della teoria, 
al pari della scienza economica qualitativa. 
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RESUME 


Types de conséquence empirique dans la science économique moderne 


La science économique se distingue des autres sciences sociales en ce 
qu'elle recours á un systéme plutót ample de déductions pour formuler des 
propositions concernant son object. On peut faire une distinction entre éco- 
nomistes qui cherchent á donner une signification empirique 4 la science 
économique et économistes (universalistes) qui se contentent de développer 
les conséquences de postulats considérés a priori comme valables. 

On peut faire une distinction ultérieure entre deux types de science 
économique empiriquement significatifs: c’est-à-dire la science économique 
qualitative et la science économique quantitative. Le produit final de la 
science économique qualitative est constitué d’ hypothéses réfutables (fonction- 
nellement significatives) relatives aux signes algébriques des taux de variation 
des variables par rapport aux paramètres. La théorie de choix, d'autres 
systèmes économiques ou des propositions particulières ad hoc, sont utilisés 
pour limiter les équations du modèle de l’économiste à l’effet de rendre 
déterminés les signes algébriques. Il surgit toutefois un conflit inhérent à 
pareille technique notamment entre l'étendue du modèle et son attitude 
représentative du point de vue empirique. Cette difficulté et la répugnance 
qu'éprouvent les économistes à porter à bonne fin le processus tendant à 
mettre à l’épreuve les propositions dérivées de leurs modèles constituent la 
raison principale de l’absence, dans la science économique, d’un ensemble 
de propositions valables du point de vue expérimental. Il faut reconnaître, 
en effet, que la science économique qualitative a bien plus le caractère 
heuristique que de prévision. 

Dans la science économique qualitative, nous trouvons des modèles sta- 
tiques et exacts, tandis que dans la science économique quantitative (écono- 
métrie) nous trouvons des modèles dynamiques. En économétrie le processus 
de construction du modèle précède l’opération statistique d’évaluation des 
paramètres du système et implique deux problèmes fondamentaux: l’identi- 
fication et l’invariabilité. Il existe un conflit fondamental entre le besoin 
qui porte à augmenter l’invariabilité des rapports structurels et le besoin 
qui porte à utiliser dans le processus d’évaluation de données se réfèrant à 
des périodes pour lesquelles on ne peut raisonnablement supposer que les 
rapports structurels aient subi des évolutions. Il s'ensuit que l’économétrie 
ne doit pas nécessairement conduire à des prévision satisfaisantes. I] semble 
que l’économétrie soit en train de traverser le stade de l'examen critique 
de la théorie d'investigation, tant comme il en est de la science économique 


qualitative. 
ZUSAMMENFASSUNG 
Empirisch wichtige Typen in der modernen Wirtschaftswissenschaft 


Die Oekonomie unterscheidet sich von den anderen Sozialwissenschaften 
dadurch, dass sie eine ziemlich ausgearbeitete deduktive Struktur bei der 
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Ableitung von Propositionen hinsichtlich ihres Untersuchungsgegenstandes 
verwendet. Man kann einen Unterschied zwischen Oekonomisten ziehen, 
welche die Wissenschaft empirisch bedeutungsvoll zu gestalten versuchen, 
und Oekonomisten (Universalisten), welche lediglich die Folgen von Postu- 
laten entwickeln, die sie a priori als gueltig betrachten. 

Man kann einen weiteren Unterschied zwischen zwei Arten von empirisch 
bedeutungsvollen Oekonomiewissenschaften machen u. zw. die qualitative und 
quantitive Oekonomie. Das Endprodukt der quatilativen Oekonomie besteht 
iu widerlegbaren Hypothesen (operativ bedeutungsvoll) von algebraischen 
Zeichen der Tauschsátze der Variablen in Bezug auf die Parameter. Die 
Theorie der Auswahl, andere Postulatensysteme oder einzelne ad hoc Pro- 
positionen werden verwendet um die Form der Gleichungen des Modells des 
Oekonomisten zu beschranken, damit auf diese Weise die algebraischen 
Zeichen bestimmt werden. Im Zusammenhang mit dieser Technik, jedoch, 
entsteht ein Konflikt zwischen Umfang des Modells und seiner empirischen 
Bedeutung. Diese Schwierigkeit und die Zuriickhaltung der Oekonomisten das 
Prüfverfahren der Propositionen, welche von ihren Modellen abgeleitet wurden 
zu Ende zu bringen, bilden die Hauptgriinde fuer die Abwesenheit in der 
Oekonomie eines Komplexes von versuchsweise giiltigen, empirischen Propo- 
sitionen. In der Tat muss angenommen werden, dass die qualitative Oekonomie 
einen mehr « heuristischen » als voraussagenden Charakter hat. 

In der qualitativen Oekonomie begegnet man statischen und exakten 
Modellen während in der quantitativen Oekonomie (Oekonometrie) dynamische 
and « stochastische » Modelle vorgefunden werden. In der Oekonometrie geht 
der Prozess der Modellkonstruktion der statistischen Schátzungsoperation der 
Parameter des Systems voraus und bringt zwei Grundprobleme mit sich, und 
zwar: die Identifikation und die Unveránderlichkeit. Es besteht ein grund- 
sätzlicher Konflikt zwischen der Erhéhung der Unveränderlichkeit der struk- 
turelle Beziehungen auf dem Plane der Modellkonstruktion und der Anwendung 
im Schätzungsverfahren von Daten, welche sich auf Perioden beziehen, für 
die vernúnftigerweise nicht angenommen werden kann, dass die strukturellen 
Beziehungen geándert sind. Daraus folgt, dass die Oekonometrie notwendi- 
gerweise nicht zu befriedigenden Voraussagungen führt. Es scheint, dass die 
Oekonometrie das «heuristische » Stadium der Theorieprüfung durchgeht 
u. zw. in der gleichen Weise wie die qualitative Oekonomiewissenschaft. 


RESUMEN 


Modelos de importancia emptrica en la moderna ciencia econdmica 


Se distingue la economia de las demás ciencias sociales por emplear ella 
un aparato deductivo algo complicado para formular proposiciones referentes 
a su objeto. Puede hacerse una distinción entre economistas, los que intentan 
dar una significación empirica a la ciencia económica, y economistas (los 
llamados universalistas), los que tan sólo desarrollan las consecuencias de 
postulados, de los que se consideran válidos a priori. 
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Puédese hacer una ulterior distinción entre dos modelos de ciencia eco- 
nómica, que son empiricamente significativos, esto es: la ciencia económica 
cualitativa, y la ciencia económica cuantitativa. El producto final de la ciencia 
economica cualitativa está constituido por hipótesis inopugnables (funcional- 
mente significativas), relativas a los signos algebráicos de los tipos de va- 
riación de las variables respecto a los parámetros. La teoria de las selecciones, 
demás sistemas hipotéticos, o bien sendas proposiciones ad hoc, se las emplea 
para limitar formalmente las ecuaciones del modelo del economista, de manera 
a que los signos algébricos se hagan determinados. Relacionado con tal 
técnica, nace empero un conflicto entre la extensión comprensiva del modelo 
y su aptitud representativa desde un punto de vista empirico. Esta dificultad 
y la repugnancia de los economistas para llevar a cabo el proceso de ensayo 
de las proposiciones que derivan de sus modelos de ellos, constituyen las 
principales razones de la ausencia, en la ciencia económica, de un complejo 
de proposiciones experimentalmente válidas. 

Debemos admitir, en efecto, que la economia cualitativa tiene un carácter 
mucho más heurístico que de previsión. 

Se encuentran en la ciencia económica cualitativa modelos estáticos y 
exactos, mientras que en la ciencia económica cuantitativa (econométrica) se 
encuentran modelos dinámicos y estocásticos. En la econométrica, el proceso 
de construcción del modelo es anterior a la operación estadistica de avaluación 
de los parámetros del sistema e implica dos problemas fundamentales: la 
identificación y la invariación. Existe un conflicto basilar entre la exigencia 
que propende aumentar la invariación de las relaciones estructurales y la que 
propende para emplear en el proceso de avaluación unos datos que se refieren 
a periodos acerca de los cuales no se puede razonablemente suponer que las 
relaciones estructurales son mudadas. Coligese de ahi que la econométrica 
no acarrea necesariamente previsiones satisfactorias. Parece que la econo- 
métrica está atravesando su fase heurística, es decir la de prueba de la teoria, 
igual que la ciencia económica cualitativa. 
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DISCUSSIONI ED ESAMI CRITICI 


COME SCRIVERE OGGI UN TRATTATO DI ECONOMIA ? 


GIUSEPPE BRUGUIER PACINI 


C’é un solo modo di scrivere trattati di economia? Tutti ricordano la 
frase pungente del Pantaleoni a proposito delle scuole economiche; vale essa 
anche per il metodo della trattatistica? Mi sono posto questa domanda nel 
leggere i tre volumi del corso dell’ Hesse (1), giunto felicemente alla quarta 
edizione, dove, nelle sue mille e più pagine, non solo non troviamo una for- 
muletta matematica, anche di quelle che ormai non spaventano più nessuno, 
ma nemmeno un grafico e nemmeno una tabella statistica. Chi ha in mente 
i volumi (e ve ne sono degli ottimi) che l’editoria americana sforna a ritmo 
serrato, non può non rilevare questa profonda diversità formale di metodo 
di esposizione, nè fare a meno di porsi l’interrogativo di sopra. 

Per rispondere bisogna accertare se il Hesse, proprio a causa del metodo, 
non sia stato in grado di darci quello che possiamo trovare in un manuale 
medio americano od inglese; o se il Hesse sostanzialmente arrivi allo stesso 
risultato, pur percorrendo strada diversa, ed è ovvio che ogni strada offra 
taluni vantaggi di contro a tal altri svantaggi. 

Anzitutto esaminiamo rapidamente il contenuto dei tre volumi. Il primo 
volume è una «introduzione alla teoria economica »; come dice il titolo, 
questo libro esamina argomenti che sono marginali o preliminari alla vera 
e propria teoria: i « dati» geografici, demografici, tecnici, cioè «i fattori 
che determinano la figura, la Gestaltung, di una società economica»; e a 
questi dati va aggiunta la Wirtschaftsgesinnung, ossia gli ideali economiei 
propri di ogni epoca storica e di ogni collettività e la Ordnung der Wirt- 
schaft, cioè gli ordinamenti giuridici politici della attività economica, che 
configurano istituzionalmente i rapporti tra individuo e Stato, tra il singolo 
e la collettività. Si dà così rilievo e importanza euristica agli elementi mor- 


fologici dipendenti dalla situazione storica di civiltà dei singoli popoli. 


(1) A. Hesse, Lehrbuch der Nationaloekonomie; erster Band, Einfuhrung vn 
die Volkswirtschaftslehre; zweiter Band, Allgemeine Volkswirtschaftslehre; dritter 
Band, Angewandte Volkswirtschaftslehre (Offenburg: Lehrmittel - Verlag GmbH, 
1950. 4° ed., pp. 313 + 342 + 398, D. M. 36). 
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Questo ci fa comprendere come il Hesse sia, al pari di tanti economisti te- 
deschi, dai cameralisti in poi, preoccupato di formulare una teoria che sia 
insieme razionale, astratta, e aderente alla vita e quindi «zeitgebunden » 0 
permeata di senso storico, come avrebbe detto uno schmolleriano, o di senso 
sociologico, come direbbe un weberiano. Ed é questo un motivo che corre 
per tutta l’opera e che si cerca di giustificare logicamente, seppure, in ve- 
rità, non si vada molto più in là dell’affermazione che, se la teoria necessa- 
riamente si discosta, nel suo teorizzare ed astrarre, dalla vita concreta, pur 
tuttavia anch'essa è «dentro la vita». Das Leben, ecco il termine magico 
e misterioso cui si affissa inquieto il pensiero tedesco di tanti filosofi, politici 
ed economisti; si scruta la vita per afferrarne il segreto, comprenderne l’es- 
senza, nella speranza di riuscire a dettare regole di vita secondo scienza 6 
teoria e non si riflette che non si pud comprendere la vita senza insieme 
viverla. 

Questa esigenza di una teoria che sia storia non trova soddisfazione, né 
potrebbe trovarla, perchè la «grande antinomia » (come direbbe 1' Eucken) 
non si risolve nella costruzione teorica che ci offre l’autore; piuttosto ha un 
surrogato di soddisfazione nelle molte pagine (gran parte del primo volume, 
le prime sessanta pagine del secondo volume e i primi due capitoli del 
terzo volume) dedicate a problemi metodologici, dove i problemi sollevati, 
seppure non sono risolti, vengono almeno ampiamente discussi. Ma sulla 
metodologia torneremo ancora; qui fermiamoci alla parte di teoria economica 
propriamente detta. La teoria si presenta unitaria, come un solo edificio, 
ancorchè lo svolgimento occupi, per restare nell’immagine, tre piani: al 
piano terreno (primo volume) si esaminano i concetti generali, quelli cioe 
che, stando alla denominazione del libro, il Hesse considera « introduttivi » : 
essi riguardano la distinzione tra economia di consumo ed economia di pro- 
duzione, la distinzione tra grandi branche di attività economica (agricoltura, 
industria ecc.), le forme delle aziende e delle imprese. Forse resteremo de- 
lusi nel trovare della morfologia, del materiale empirico, descrittivo, ma 
pochi concetti economici. Passiamo al primo piano, cioè al secondo volume, 
dove sta la «teoria generale ». Essa si raccoglie in tre parti: la produzione 
dei beni, la circolazione, la distribuzione; basta l’accenno a questa triparti- 
zione, cara alla trattatistica di sessanta anni fa, per dispensarmi dal dire 
molto di più. Noterò tuttavia che non mancano rapidi tocchi a problemi che 
interessano la più moderna scienza economica, e naturalmente non si t?ovano 
nei trattati di sessant'anni fa; così, ad esempio, i mercati imperfetti, cui è 


dedicata una pagina e mezzo (è riprodotta anche la nota tabella dello 
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Stackelberg), e, con ben maggior ampiezza e rilievo concettuale, l’economia 
regolata. 

Ma credo che meglio non potrei caratterizzare la fisionomia di questa 
opera che rilevando come al problema del valore e del prezzo sia dedicato 
un solo capitolo, cioé cinquanta pagine su mille e piú pagine. E che nella 
trattazione anche di questo argomento, il Hesse non si preoccupi del rigore 
espositivo, puó essere esempio quanto scrive a proposito della elasticitá della 
domanda e dell’offerta: a pag. 101 del secondo 'volume si legge: « il mercato 
di fatto è libero quando domanda ed offerta sono elastiche, cioë possono 
essere estese e contratte »; e più avanti, a pag. 121: «nel consumo di 
massa le variazioni di prezzo sulla domanda avranno tanto maggiore in- 
fluenza quanto più del bene può farsi a meno, cioè quanto più elastica è 
la domanda >. Se non vado errato (manca la voce « elasticità » nell’indice 
per materia), questo è tutto quello che si dice su questo argomento. Ampia 
la trattazione della moneta, e forse una delle parti più felici; il Hesse segue 
una concezione eclettica circa il valore della moneta e le sue cause, nel 
senso che accanto ai fattori economici ammette l’autorità dello Stato (teoria 
della Geltung) cui si deve l’inserimento della moneta in un dato ordina- 
mento economico. 

Che lo Stato sia sempre presente nella concreta attività economica, come 
fattore organizzativo, amministrativo, e pertanto fattore necessario all’ ordi- 
nato svolgersi di quell’attività il Hesse vuol dimostrare nel suo terzo volume 
(che rappresenta l’ultimo piano dell’edificio teorico che, come ho detto sopra, 
si presenta « unitario » nel senso che la cosiddetta politica economica, intesa 
come economia applicata, fa parte integrante della teoria), dove di questa 
attività si dà una ampia descrizione secondo i vari settori della produzione. 
Appunto perchè inquadrata in un ordinamento storicamente determinato la 
economia è «politica »; ma non è « politicante », nel senso che lo Stato o 
lo studioso debba piegare attività di uomini o teorie al conseguimento di 
finalità prestabilite. Questo mi riconduce al problema metodologieo che, come 
ho detto, occupa largo posto nei tre volumi. 

Come tanti economisti tedeschi che hanno il merito di soffermarsi su 
problemi che economisti di altre nazioni solitamente preferiscono ignorare, 
è qui che il Hesse indugia soddisfatto, e dà prova di abilità chiarificatrice, 
anche se a scapito della profondità. Piace mettere in risalto la ripetuta 
negazione dei carattere naturalistico dell’attività e della scienza economica. 
I fatti economici non sono natürliche Geschehnisse, ma Ergebnisse des 
Gestaltungswillens der Staatsfihrung und der Tatigkeit des wirlschaf- 
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tenden Menschen; così si cade però in un volontarismo, che, come può 
arguirsi da quanto ho detto più sopra, colorisce un po’ tutta l’opera, e si 
accentua nel terzo volume. Il Hesse, peraltro, non si accorge che questi 
« Ergebnisse» entrano nella considerazione teorica come « fatti », cosicchè 
la teoria nella sua logica nou si solleva dal piano della descrizione o rappre- 
sentazione di fatti nei loro nessi di causalità tecnica o di finalità pratica. 
E se è negato il carattere naturalistico della teoria economica, è per inserirvi 
giudizi di valore, cioè la « Betrachtung der Zwecke und Wertungen welche 
die Ordnung der Wirtschaft und das Handeln des Einzelnen leiten > (vol. 
II°, p. 26), ma non già per affermare il carattere formale della scienza eco- 
nomica, come puro calcolo di convenienza nell’ assegnazione di mezzi limitati 
a fini alternativi; onde riesce poco persuasivo il Hesse quando, dopo aver 
negato il carattere naturalistico della teoria economica, ammette |’ importanza 
della « regolarità » ed « uniformità » dei fenomeni come « rapporto di dipen- 
denza che si avvicina al rapporto di causalità » (ib. p. 27), nel senso cioè 
che la regolarità nel campo economico esprime una tendenza che ammette 
eccezioni, laddove la causalità nel mondo della natura è assoluta. Ora il 
Hesse non si rende conto che la eccezione nel nostro campo esprime soltanto 
questo : che nel fatto considerato come eccezione sono presenti altri elementi 
(diciamo «altre cause »), cicè sono operanti altri rapporti di interdipendenza 
oltre i pochi che la teoria, questa grande semplificatrice, aveva ammesso. 
La «causa» nella teoria economica non esprime che una direzione, un 
parametro di indagine. 

Ed ora dovrei rispondere alla domanda che mi son posta all’inizio di 
queste righe. Ma non è facile rispondere in poche parole. Il lettore penserà 
che, dopo i rilievi qui fatti (un po’ disordinatamente, ma una «recensione 
ordinata » di tre volumi avrebbe richiesto troppe pagine), dovrei concludere 
che un trattato, dove non si fa uso di concetti di funzione, di rapporti di 
sostituzione, di marginalismo, come fanno tutti i più apprezzati trattati mo- 
derni, e soprattutto che non imposti la problematica economica sul prezzo e 
la sua determinazione e funzione, che non dia al reddito il posto che oggi, 
dopo il Keynes, gli compete e via dicendo, sia un trattato nato vecchio, 
anacronistico, che non serve per dare ai giovani studenti, cui è destinato, 
una visione dell’attuale stato della scienza e fornire loro gli strumenti con- 
cettuali per affrontare ricerche più approfondite, e sentirsi di casa nel leg- 
gere un testo dello Schneider, dello Stigler, del Weintraub. 

Orbene, una conclusione così categorica nella sua condanna, senza atte- 
nuanti e senza riserve, non vorrei pronunziarla. Anzitutto vorrei distinguere : 
e distinguere tra le deficienze che sono imputabili al Hesse e quelle che 
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dipendono dal metodo. Al Hesse, alla sua mentalita di tipico economista 
tedesco 6 da imputare la accentuazione dell'elemento «stato» e «ordine 
sociale » che affiora di continuo e dove mi sembra avvertire (se non sbaglio, 
e potrei sbagliare perché é difficile dare un inoppugnabile fondamento a 
questa sensazione) quasi un’eco lontana della mistica cara ai romantici sino 
ai nazionalsocialisti. Alcune delle critiche che più sopra ho espresso si deb- 
bono a questa mentalità. Al metodo invece vanno indubbiamente le obiezioni 
che ho formulato qui sopra. Ma vorrei anche esprimere un grave dubbio. 
Anni fa il Cannan spezzò una lancia a favore di una economia più semplice, 
che si perdesse un po’ meno dietro le astrazioni (che sono semplificazioni e 
a volte deformazioni della realtà) del metodo matematico, per tenere più 
conto dei fatti, e svolgere sui fatti ragionamenti comprensibili dall’ uomo 
della strada, che però mettessero spietatamente in luce i sofismi e le stor- 
ture logiche dell’opinione volgare, abituando a cogliere le meno evidenti 
connessioni e le interdipendenze tra fatti. Ora, senza spingere queste consi- 
derazioni sino all’assurdo dilemma, o Bastiat o Pareto ?, vorrei porre la 
questione se nella scuola non convenga insistere, più di quello che penso 
non si faccia, sui fatti della vita economica di oggi, ordinati secondo norme 
tecniche, giuridiche, amministrative nei quadri delle economie di consumo 
individuali o familiari, dell’imprese, degli enti pubblici, dello Stato. È una 
questione che, più vado in là negli anni di insegnamento, e più spesso mi 


propongo. Senza però osare una risposta perentoria. 
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THE COLOMBO PLAN 
WITH SPECIAL REFERENCE TO PAKISTAN 


URGENCY Or DEVELOPMENT. 


Pakistan is one of the under- developed countries of South Asia with all 
the characteristics of the economies of such countries. The pressure of po- 
pulation on land has reduced the per capita cultivated area to .6 acres. 
The population density in the Eastern wing (which contains one seventh of 
its total area of 361,000 sq. miles and about 45 Y, of its population of seventy 
five and half million souls) is about 780 persons per sq. mile. The Western 
wing shows a smaller density of about 200 persons. But since large portions 
of this region are barren and unproductive, this lower density does not 
indicate correspondingly lighter pressure on land. Thus while cultivated 
area per capita in East Pakistan is .4, it is about .7 in West Pakistan. 
When it is realised that over 80 percent of the total population is engaged 
directly in agriculture, the seriousness of the situation can very well be 
imagined. Although there are large landed estates the average size of the 
unit of cultivation is small. This is so both in the case of about half of the 
cultivated area which is under tenancy, and of the other half which is 
cultivated by owner cultivators. The size of the economic unit varies according 
to the nature of the soil, irrigation facilities and other factors, but the vast 
majority of the holdings are below the economic size. Quite a high propor- 
tion are less than three acres and comparatively few are ten acres each or 
more. On such holdings only very primitive methods of agriculture can be 
used and are being used. And when it is realised that most of this area is 
under staple crops, and not under specialities of high value, the low pro- 
ductivity and the low incomes per head of the agricultural population can 
be easily understood. According to recent-most estimates the per capita 
income of the entire population of Pakistan comes to about 60 dollars, or 
just over 200 Rupees a year. 

Outside the sphere of agriculture the most important occupations of the 
people are the various kinds of handicrafts carried on in the home of the 
cottage workers. Here again the technique of production is most primitive 
and the economic position of these workers is far from enviable. So far as 
the large scale modern industry is concerned, Pakistan inherited from 
undivided India only 34 establishments out of the total of 921 factories in 
six large industries of the sub-continent. Taking all the industrial establish- 
ments Pakistan had 10% of the number of such establishment and 7% of 
the total employment in such industries. When it is reslised that 20% of 
the population of the subcontinent of India fell to the share of Pakistan the 
unequal inheritance in industry received by the two successor states becomes 
evident. Qualitatively speaking even the industries that fell to the share of 
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Pakistan were of smaller size and most of them dealt with simple processing 
of agricultural raw materials. Some very important industries were entirely 
absent in Pakistan, among these being jute manufacture, ship building, 
iron and steel works, copper smelting, lead smelting, mica smelting, dyeing 
and bleaching, paper and paper pulp, soap and metal stamping, canning 
food, tobacco works, etc. 

Even as regards industries in which Pakistan bad special raw material 
facilities its position was negligible or even nil. For instance, producing 
over 80 per cent of the raw jute of the sub-continent, Pakistan did not 
have even a single jute mill. She had only sixteen as against India’s 435 
cotton mills, while she produced the bulk of the high quality cotton in the 
sub-continent. It is not necessary to go into the reasons why these areas 
which now constitute Pakistan were left industrially undeveloped. The 
reasons were partly geographical and partly social and political. The fact 
remains that even if the partition had been accomplished smoothly Pakistan 
would have started with a handicap in respect of industry. But the events 
which accompanied the partition, had further unfavourable repurcussions on 
the industrial position of Pakistan. Most of the industries which existed in 
these areas were owned, financed and operated by the Hindus, who as a 
result of the inter-dominion migration moved out of the country. In many 
cases they destroyed the buildings and machinery and took with them 
their movable assets. 

Similar repercussions took place in the field of banking and financial 
institutions which left the country's trade, commerce and industry in a 
dislocated, if not actually paralysed, condition. In the field of transport 
Pakistan got most of the strategic railways and in general hopelessly de- 
preciated locomotives and rolling stock, on account of these areas having 
suffered, by their geographical positions, from the direct and indirect ravages 
ot the war. 

Thus the Pakistan areas, in addition to being already in very unde- 
veloped state, suffered from the consequences of the partition which accen- 
tuated the economic problems which in any case the new state would have 
had to face. The usual indices by which the backwardness of a country is mea- 
sured are productivity per acre and per man, the degree of dependence on 
agriculture and industry, the proportion of people living in towns as against 
the countryside, the percentage of literacy, the availability of medical faci- 
lities, the death and birth rate, the character of the diet, the amount of 
transport facilities available etc. etc. In an appendix to this article we have 
set out this data so far as it was available. A causal look at the facts given 
there would indicate the low level of economic standards prevailing in 
Pakistan and hence the urgency of quick economic development. 


GOVERNMENT ATTEMPTS AT DRVELOPMENT. 


an spite of the multifarious worries with which the new Government 
of Pakistan was faced at the birth of the new state, it lost no time in 
taking steps for the development of the country. The partition took place 


The Colombo Plan With Special Reference to Pakistan 375 


on August 14, 1947, and from the 13th to the 17th of December, 1947 an 
Industrial Conference was convened at Karachi at which all the provinces 
and states were represented. At this conference, provisional targets for 
development were accepted. In April 1948, the Government declared their 
industrial policy in which the Government’s attitude was defined with 
respect to such matters as the sectors of industry to be regulated or con- 
trolled by the state, the conditions for investment of capital from foreign 
countries and the assistance to the industries which the state wanted to 
give. About that time a sort of a planning machinery was also set up. A 
Development Board was created whose function was to approve and coordi- 
nate development plans received from the centre and the provinces, and to 
set up priorities among the projects thus approved. An Advisory Board 
consisting of officials and non-officials was created to advise Government 
generally on matters relating to planning and development. Soon after a 
Ministry of Economic Affairs was set up and the Development Board and 
the Planning Advisory Board became its organs. 

The Development Board re-examined the various schemes prepared by 
the Provinces under the direction of the pre-partition Government of India. 
It was realised that under the new circumstances these schemes needed 
reconsideration and modification. The Provincial Governments and Central 
Ministries were therefore asked to re-examine their old schemes especially 
in relation to the following subjects: 


(a) Production of hydro-electricity and other forms of power. 

(b) Maintenance and expansion of communications including ports. 

(c) Exploitation of mineral wealth. 

(d) Reclamation of land, especially for the refugees pouring in from India. 
(e) Establishment of basic key industries. 

(f) Training of technical personnel, required for industrial development. 
(g) Prevention of disease and improvement of health, and 

(h) Large scale development of fisheries and fish industry. 


Thus, it will be seen that from the very beginning the Pakistan Go- 
vernment had in mind the development of the basic needs of the country for 
future economic progress. By the middle of 1950 the Development Board had 
received and considered as many as 212 schemes out of which 111 schemes 
had been approved. The total cost on these schemes up to 31st December, 
1950 was estimated to be Rs. 1125.6 million (1) ($ 337.6 million). 


Tue EMERGENCE OF THE CoLomBo PLAN. 


In the meantime a new development had taken place. Karly in 1950 a 
Conference of Commonwealth Foreign Ministers was held at Colombo (Ceylon) 
at which, among other things, it was generally agreed, « that the problem 


(1) $ 100 — Rs. 332. 
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of South and South East Asia was essentially economic and called for urgent 
measures to raise the standard of living of the people of the area». 

This was followed by another conference at Sydney (Australia) in 
May 1950 which considered the ways and means of implementing the recom- 
mendations of the previous conference. Accordingly, the Commonwealth 
countries and other Governments in the South and South East Asian region 
were asked to draw up their respective development plans for a period of 
six years. It was further agreed to launch a scheme of technical assistance 
costing £ 8 millions. The various Commonwealth countries and some other 
South East Asian countries drew their six year plans which were examined 
by the Commonwealth Consultative Committee in London in September, 1950. 
The Report of this Committee became the basis of the Colombo Plan for 
cooperative Economic Development in South and South East Asia. 

The Colombo Plan is the coordinated result of the programmes submitted 
by Pakistan, India, Ceylon, the Federated Malaya, Singapore, North Borneo, 
Sarawak and Brunei. Under this Plan, which will embrace the period from 
July 1951 to June 1957, the total public investment in the development of 
these countries will amount to £ 1868 millions. Of this 73% will be spent 
by India, 15% by Pakistan and the remaining 12%, by the other countries 
named above. As regards the lines of development agriculture will claim 32% 
of the total investment, transport 33%, fuel and power 7°, industries 
and mining 11% and schemes of social development the remaining 17°. 
It is estimated that as a result of this investment there will be an increase 
of 13 million acres (3'/, per cent) in land under cultivation, an increase of 
6 million tons (10 per cent) in the production of tood grains and an increase 
of 1.1 million kilowatts (67 °/,) in electricity generating capacity of this region. 

Of the total expenditure of £ 1868 million, £ 1030 million (55 Y.) will be 
supplied by the countries themselves and the remaining £ 838 million (45 %) 
will be obtained from foreign borrowings. It is understood however that each 
country will, as far as possible, try to meet its cost from its own resources. 


PakisTan’s Six YEAR PLAN. 


The plan that the Pakistan Government submitted to the Consultative 
Committee will cost £ 280 millions, or Rs. 2600 million. This amount will be 
spent for the development of the various sectors of the economy as follows : 


Million Percentage of the 
£ totel 
(a) Agriculture . o : : : 88 32 
(6) Transport : A 6 A : 57 20 
(c) Fuel € Power ; : . 3 51 18 
(d) Industry € Mining ; à 53 19 
(e) Social capital ; ‘ ; 31 li 


TOTAL . ; è À . 280 100 
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The £ 88 million allotted to agriculture will be spent mainly on develop- 
ment of irrigation, Jand settlement anti-water logging measures, introduction 
of improved varieties of seeds and mechanization of farming in certain areas. 
As a result it is expected that the total production of food crops will increase 
from 20 million tons to 26.9 million tons during the period of this plan or 
an increase of 31%. Out of this total increase of about 6.9 million tons 
4.9 million tons will be due to extension of the area under cultivation and 
the remaining 2 million tons on account of increased yield obtained from 
the area already under the plough. As regards cash crops (including jute, 
tobacco and cotton) their present production of 1.3 million tons will be 
increased in six years’ time to 1.5 million tons or an increase of 14%. Of 
this total increase of .18 million tons .12 million tons will be due to increased 
acreage and .06 million tons due to increase in yield from the present 
area. The increase in the production of other agricultural commodies like 
wool, hides and skins, forest products, milk products is estimated at about 
55 million tons. Out of this fodder alone will account for 48 million tons, 
forest products 5 million tons and milk products 1.3 million tons. It should 
be noted that special emphasis has been laid on cash food products including 
oil seeds, vegetables, sugar cane, fruit and tea. The production of these 
commodities will be increased by 86% i.e. from 5 million tons to 9.3 
million tons. The great increase in fodder production is necessitated by 
the fact that the country depends primarily on animal power for its agricul- 
tural operations. 

The development of hydro-electric power, however, has been given a 
very high priority. The present capacity of only 9,600 kilowatts of hydel 
power will be increased to 900,000 kilowatts; in addition 56,000 kilowatts 
of thermal power will be produced. This will cost Rs. 450 million. With 
the help of this power extensive new pumping and irrigation projects will 
be operated, jute and cotton factories will be run and modern machinery 
will be used in the mines. At present Pakistan has to depend on electricity 
imported from India. The Goverment is trying to free the country from this 
dependence as early as possible. 

At present Pakistan produces only about 300,000 tons of coal a year. 
It is proposed to increase this output to 3 million tons through an expen- 
diture of 20 million rupees. 

Another problem of urgency before Pakistan is the restoration and 
extension of its railways and building of more roads. Pakistan railways 
suffered considerable deterioration during the war, due to intense pressure 
of war needs. Later they were overworked due to the interdominion movement 
of populations at the time of the partition. Moreover, there are several new 
links of railways which have to be constructed in the interest of more 
effective supply of transport facilities. The worn out locomotives and rolling 
stock has to be replaced. The plan provides Rs. 200 million for the rehabi- 
litation and extension of our railway system. Another Rs. 100 million is 
provided for the development of roads and Rs. 90 million for tele-communi- 
‘cations. To increase the handling capacity of Chittagong port, which has 
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now to bear the major burden of the foreign trade of East Pakistan, the 
plan provides Rs. 135 million. At the time of the partition the capacity of 
this port was only for handling 600,000 tons of trade. At present it is 
almost 2 million tons and this capacity will be doubled during the period 
of the plan. 

It has already been said that Pakistan inherited very little of modern 
industries. The Pakistan Government fully realises the necessity of early 
industrial development. To start with, however, the Government has planned 
to concentrate on those industries for the development of which adequate 
raw materials are available or which are regarded as fundamental for the 
economy of the country. Among these are jute, cotton and paper. Jute 
industry is the foremost priority because of Pakistan’s importance as a 
producer of jute. The plan contemplates the establishment of six jute mills 
which will produce 130,000 tons of manufactured jute a year. This pro- 
duction will not only supply the entire internal demand for jute goods but 
will also leave a surplus for export. The production of cotton textiles is of 
equally great importance. At present Pakistan consumes about 700 million 
yards of cotton cloth, or roughly 9 yards per head. Out of this only 100 million 
yards are produced within the country. Under the development plan 24 addi- 
tional cotton mills are going to be established. It is estimated that by the 
end of the period of the plan the consumption per head will be as high 
as 17 yards, assuming that the imports will be in the order of 150 million 
yards a year. There is a provision in the plan for the establishment of a 
paper mill in East Pakistan with an annual output of 30 million tons, which 
represents almost the entire consumption of paper in the country. These 
three industries i. e. jute, cotton and paper have been provided Rs. 300 
million in the plan. In addition to these the establishment of a few miscel- 
laneous industries is also contemplated. Among these are sugar, ceramics, 
glass, chemicals and fertilizers. The latter industries will be financed entirely 
by private enterprise and in the cuse of the former the Government will 
supply finance partially or wholly. So far as mining is concerned the plan 
provides for a geological survey of the country. 

The development of social amenities like housing, education and medical 
facilities primarily falls in the sphere of provincial governments. Normally 
they are financed from the current revenues of these Governments. The plan 
provides Rs. 180 million to supplement expenditure on these purposes. This 
sum will cover capital cost of housing Rs. 40 million, expansion of education 
Rs. 100 million and the remainder for health facilities. The housing facilities 
will be mainly in the form of providing prefabricated houses to refugees and 
the development of new residential areas and townships. 

Under education it is proposed to set up 4460 new primary schools, 
1456 middle schools, 400 high schools, 15 teachers’ training schools and 
2 teachers training colleges. In addition a sum of Rs. 40 million has been 
set aside for the establishment of technical institutes and research labora- 
tories, and another Rs. 50 million for the training of scholars abroad in 
scientific and technical subjects. 
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The total cost of the plan during the six years from 1951 to 1957 has 
been estimated at Rs. 2600 millions of which Rs. 2200 million will consist 
of pubblic investment and the remaining 400 million of private investment. 
It has been further estimated that private investment outside the plan 
including resettlement expenditure will come to Rs. 450 million. Thus the 
total investment is expected to be Rs. 3050 million. Of this amount Rs. 1700 
million are expected to be drawn from internal financial resources. Of this 
latter figure Rs. 1200 will be contributed by private saving and Rs. 500 
million by public funds. An amount equal to Rs. 1350 million has been 
put under ‘Balance of Payments deficit’ which must be available in the 
form of foreign exchange. Of this Rs. 150 million will be covered by the 
sterling balances and the balance of Rs. 1200 will have to be supplied from 
other external sources (1). 

Leaving aside the private investment outside the programme the finances 
to be supplied from internal resources have thus been put at Rs. 140 crores. 
This finance will have to be met partly from private sources and partly from 
public funds. Such is the plan. What are the chances of its successfull 
implementation. Obviously the first question is whether the requisite finances 
will be forthcoming. 


PossIBILITIES OF INTERNAL FINANCE. 


We have mentioned above that out of Rs. 1700 million which has to be 
supplied by internal financial resources Rs. 1200 million will come from 
private savings and Rs. 500 million from public funds. So far as public funds 
are concerned their ultimate sources are likely to be as under: 


i) The Railway Depreciation Account. 
ii) Money invested in some projects, which are already under way. 
iii) Funds available with the Government from past borrowings. 
iv) Possible reductions in Defence expenditure. 
v) Increase in the taxable capacity of the people. 
vi) Possible incomes from State Trading activities of the Goverment. 


So far as the private sources are concerned money may be forthcoming 
for participation on the part of private enterprise in certain Government 
schemes, e. g. textile, paper and jute mills. From the demand deposits 
available with the banks it would appear that liquid capital is not as scarce 
as is some times thought to be in Pakistan. More over as the plan begins 
to yield fruit with increasing. incomes more private capital for investment 
may be forthcoming. 

These are however only possibilities. So far as the Government funds 
are concerned certain negative factors will have to be kept in mind. A good 
deal has been made in certain quarters of the success of Government 
borrowing during the post partition period. During this period the Govern- 


(1) Economy of Pakistan, Ministry of Economics Affairs, 1951, p. 341. 
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ment has been able to borrow about Rs. 1,000 million in the form of long 
term loans. But it should be remembered that most of the subscribers to 
these loans were institutional investers and not individuals. Institutional 
investers in their turn were forced to invest in Government securities because 
they were required by law to invest a certain proportion of their assets in 
Pakistan currency, and they found the Government securities as the safest 
form of investment. It is not likely that this source will be available to the 
same extent in the future unless the proportion required by law to be in- 
vested in Pakistan is raised. This proportion being already as high as 
75% is not likely to be raised nor would it be advisable to do so. So far 
as the defence outlay is concerned it is very improbable that any reduction 
will take place during the period of the plan. This expenditure must be 
maintained in the interests of security which is a condition precedent for 
inspiring confidence among the investers. The State Trading activities again 
may have adverse repurcussions on the sense of security of the private 
investing public and thus can not be pushed too far. As regards increasing 
the level of taxation the scope is very limited. Taxes are already too high. 
Taxable capacity, however, may increase with the progress of the plan. 

Some people suggest that financing from the public funds may be sup- 
plemented by ‘a careful injection of created purchasing power’ (1). Financing 
of development plans through created money is a dangerous game to play. 
Once this method is accepted as legitimate the temptation is great and it 
usually becomes difficult to draw the line where to stop. It has been suggested 
that since in under-developed countries plenty of resources are lying idle, 
created money is not likely to lead to inflation since inflation only appears 
after the point of full employment has been reached. This argument assumes 
that the idle resources are found in a condition mobile enough to transform 
them, without inordinate delay, into goods and services available for purchase 
through the additional created money. This is not so, and is not at all so 
in a static economy like that of Pakistan, where the interval between the 
injection of money into circulation and the appearance of goods and services 
in the market is likely to be long, especially when during the initial 
stages of the plan most of the activity will centre around the building of 
the foundations of the economy rather than the production of consumer goods. 
The level of prices of consumer goods in the country is already high enough 
and any additional inflationary tendency would spell ruin for the mass of the 
people whose incomes are already very low and are not likely to increase in 
proportion to the rise in prices. 

As regards finance coming from private sources, a recent committee of 
officials, industrialists and bankers, has estimated the rate of savings in 
Pakistan at Rs. 200 million annually, which would mean Rs. 1200 million 
over the period of six years (2). In an under developed country like Pakistan 


(1) Pakistan Development Plan by Aziz Air F. MowAmMMAD in ¿Pakistan 
Economie Journal», March, 1951, p. 86. 
¡2) Economy of Pakistan, op. cit., p. 341. 
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the scope for saving is rather small, partly due to the small margin available 
over the barest consumption needs and partly to the lack of proper institutional 
facilities for encouraging and pooling of the savings. In addition, the 
investments flowing towards developmental purposes are not adequate even 
in the light of the savings available. It has been widely complained that 
private capital is not forthcoming for industrial purposes in Pakistan. The 
Government was so concerned about this matter that they appointed an 
Industrial Investment Enquiry Committee early in 1949 to investigate into 
the causes of the lack of enthusiasm on the part of the Pakistan capitalists 
for investment in industry. Among other things. the Committee blamed the 
high rate of taxation as a deterrant to capital formation and investment. 
The Committee pointed out that the general scarcity of investable funds 
was due to the prevailing high prices, absence of adequate banking facilities, 
and low per capita income. The shyness of capital for industrial investment 
was attributed to the unfamiliarity of the people with the joint stock financing, 
insufficient credit facilities and a large number of practical difficulties in the 
way of industrial ventures, like the lack of coordination among the various 
Government departments, difficulties in the requisition or allotment of suitable 
land or factory sites, inadequacy of water and power resources and dearth 
of technical personnel. To meet the situation the Committee suggested that 
steps should be taken to encourage capital formation and to promote the 
habit of investment among the people especially in joint stock enterprises. 
Among the measures suggested to promote investment in industry were the 
rationalization of taxation with the raising of the exemption limit and the 
reduction in the incidence of taxation on the various slabs of incomes. In 
order to creaté confidence among the private investors the Committee recom- 
mended state participation in the more important ventures. They also recom- 
mended the improvement and extension of banking facilities, intensification 
of the campaign of small savings scheme, introduction of a compulsory 
savings scheme the proceeds of which should be earmarked for the industrial 
development of the country, establishment of coordinating agencies at the 
Centre and the provinces, development of power resources, increasing the 
facilities for technical education and establishment of stock exchanges on 
sound lines. The Committee is optimistic about the possibilities of increasing 
the savings and investments in the country. 

It has been complained that whatever investable funds are available 
they tend to flow more towards trade and commerce than towards indu- 
stry. For this the private investors can not be blamed since private en- 
terprise follows the profit incentive. The reason for this tendency so far 
has been that trade and commerce since the partition has been yielding not 
only high profits but profits without much risk and delay. Industrial in- 
vestment involves greater risks due to much higher initial investment and 
also on account of the natural delay in yielding rewards. Only well seasoned 
industrialists can afford to take such risks and the number of such indu- 
gtrialists in Pakistan is extremely small. The Muslims have had very little 
experience of industrial enterprise and they will take some time to gather 
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confidence. In the meantime the Government must enter the field itself and 
the Government has already done so. An Industrial Development Corporation 
has been established and the Government has adopted a policy of partici- 
pation in industry along with private enterprise. This has already produced 
good results and has attracted private capital and enterprises in fields in 
which enterprises have been sponsored by the state. On the whole, therefore, 
it would appear that as the plan advances private enterprise is sure to take 
more and more interest in the nationally desirable lines of development. 
With the increase in production and the rise in the incomes of the people, 
provided the institutional framework for savings and investment is gradually 
improved, it is not likely that there will be any serious difficulty in attracting 
the necessary private finance into the programme of development. 


SOURCE OF EXTERNAL FINANCE. 


So far internal finance. As already noted Pakistan will have to find 
external capital to the extent of Rs. 1200 million. In addition it is envisaged 
that Rs. 150 million will be supplied through drawing upon our sterling 
balances. This means that the country will need Rs. 1350 million worth of 
foreign exchange. 

According to the report which contains the Commonwealth cooperative 
plan the possible channels of externa] finance are as under: 


(1) Use of the country’s own external assets (i. e. sterling balances 
in our case). 

(2) From private investors overseas to private investors in the area. 

(3) From private investors overseas to Government in the area. 

(4) From international institutions to Government in the area. 

(5) From Government overseas to Government in the area. 


So far as the sterling balances are concerned we shall require their 
release at the rate of about Rs. 200 million a year. This should not present 
much difficulty so far as the availability of such assets is concerned. Our 
sterling assets increased by about 425 million rupees between January 1951 
and January 1952. No doubt there were certain abnormal factors at work 
which increased our sterling resource yet a release of half of the increase 
that took place in one year cannot be regarded as excessive, even though 
we may not be able to maintain the present rate of our net earning in sterling. 
A part of the accumulated sterling would be available for transfer provided 
the international balance of payments position of Great Britain does not 
deteriorate any further. 

Private investment on the part of foreigners whether direct or indirect 
have not been encouraging in spite of all the facilities and concessions 
provided by the Pakistan Government. In any case these investments could 
not be substantial even if through the guarantee given by the World Bank 
such investments could be promoted. The Bank can give help and nego- 
tiations are afoot for the purpose, but we cannot expect any substantial 
proportion of the external finances being supplied by the World Bank. There 
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are many claims for assistance on the Bank trom the under-developed areas 
of the world. Help under President Truman’ s Point Four is more of tech- 
nical than of financial nature. There is, however, a possibility of some sort 
of a Marshall aid for South and South East Asian countries which the 
United States might think of giving on political and humanitarian grounds. 
Some people are rather wary of accepting such help. They are afraid of the 
‘ political strings’ being attached to it. We believe that with normal caution 
such help should be welcomed. The fact is that the United States can afford 
a help of this kind, because it is as much to her own interests as to that 
of the beneficiary countries that living standards should be raised in under- 
developed areas. Unless these countries attain a reasonable level of economic 
development they are a danger not only to their own political and social 
stability, but also to the peace of the whole world. In fact the very existance 
of democratic institutions may be in danger. Under these circumstances the 
U. S. A. needs no additional incentives to help the implementation of plans 
of economic development of countries like ours. 

Apart from all these possibilities however the main source of strength 
for our plan must come from our own efforts in mobilizing our own resources 
and utilising the existing resources to the best advantage. 


SUPPLY oF CAPITAL Goops. 


Finance however does not solve the whole problem. For a backward 
country like Pakistan external help is required in the form of capital goods 
like machinery and machine tools, essential stores etc. and also technical 
assistance for implementation of the plan. So far as capital goods are con- 
cerned the experience of Pakistan has not been very encouraging. In 1949-50 
the total value of machinery imported into Pakistan did not exceed Rs. 
8 crores. During the year 1950 the value of machinery and mill work was 
8.9 crores forming about 9 Y, of the total imports. More recent figures are no 
more encouraging. The trouble has not so far been regarding finance. Delay 
in the delivery has been the major cause. To start with there was a real 
shortage of capital goods in the producing countries due to the aftermath 
of the last war. On the other hand the demand for such goods was great, 
especially on the part of war damaged countries of Europe which received 
the first priority from the main supplier, the U.S.A.. As the supply position 
was getting better there appeared the Korean war in the middle of 1950, 
which again led to diversion of resources towards increasing the armaments. 
Unless the international political situation is eased the difficulty of obtaining 
capital goods will increase rather than decrease in the near future. If the 
war. actually breaks out on a world scale the whole Commonwealth Economic 
Plan will have to wait for some future date. 

It was in view of the international situation that arose after Korea, 
creating difficulties for obtaining goods especially capital goods from abroad, 
that the Pakistan Government thought of drawing up a ‘Two Year Priority 
Plan’ as a part of the Six Year Plan of Development. The main idea of 


this Two Year Plan is to concentrate upon those projects which can be 
25 
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taken in hand immediately and which are likely to make Pakistan reasonably 
self-sufficient in respect of her most urgent needs. The industries on which 
greater emphasis is being laid include improvement of shipping docks, tele- 
communications and telephone services, promotion of projects relating to 
power, especially hydro-electric power, production of edible oils, leather 
goods including foot wear, increase in the production of cement, establishment 
of jute and cotton mills, production of pharmaceuticals and miscellaneous 
chemicals etc. As the capital goods situation is eased, other sectors of the 
plan requiring greater amounts of such goods, will receive adequate attention. 


TECHNICAL ASSISTANCE. 


Even if the necessary capital equipment is available, without adequate 
technical help the Plan cannot make satisfactory progress. Technical per- 
sonnel is required for advice, guidance and even for operation in initial 
stages. In any under-developed country like Pakistan the lack of such 
personnel is one of the bottlenecks to be overcome. For this purpose help 
from more advanced countries is indispensible if relatively quick results are 
to be obtained. On the whole, however, Pakistan does not entirely lack 
technicians. Among the projects that are included in the plan very few are 
entirely new, even in the case of paper and jute manufactures which are 
new ventures, there are available in Pakistan, people who have held important 
position in similar enterprises in India. In agriculture and irrigation projects 
we have quite a number of qualified men. There are, however, deficiencies 
in the very senior appointments where foreign help will have to be sought 
for. This help is being made available and is being taken advantage of 
through the technical assistance programme of the United Nations which is 
being implemented through its various specialised agencies. Help is also 
being sought under the Point Four programme of the United States of 
America and under the Fullbright agreement with that country. 

Technical assistance is already being obtained by Pakistan in connection 
with several of its development projects.. Foreign experts have been called 
for advice from Canada, Sweden, Belgium, United Kingdom, United States, 
Holland, etc. Pakistan youngmen have been sent out for training and within 
the country technical training facilities are being expanded. 


ADMINISTRATION OF THE PLAN. 


To implement the plan the Government of Pakistan have set up an 
economic council, a Planning Commission and a number of sub-commissions 
which have replaced the Economic Committee of the Cabinet, the Develop- 
ment Board and the Planning Advisory Board formed in the early post- 
partition period. The Economic Council is directly responsible to the Cabinet, 
subject to the general control of the Government. It is an entirely auto- 
nomous body with powers to appoint consultants, experts and officials and 
to determine the methods or agencies by which plans are to be carried out. 
Its functions are as follows : 
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(a) To implement the plan as approved by the Government, 

(6) To determine for the purpose of implementation, the order of priorities 
of the schemes and decide the agency to which the actual execution of 
any individual project is to be entrusted, 

(c) To sauction works falling under the plan, 

(d) To report to the Government periodically the progress made in imple- 
menting the plan and 

(e) To maintain liaison with the Commonwealth Economic Council to be 
established according to the agreement reached in the Commonwealth 
Consultative Committee to implement the plan. 


The Council consists of the Prime Minister as Chairman, Ministers of 
Finance, Economics Affairs, Industries, Food and Agriculture and Commu- 
nications. Thus it is composed of the highest level personnel. 

The Planning Commission is a body subsidiary to the Economic Council. 
lts functions are: 


(a) To coordinate development plans, central and provincial, 

(b) To recommend priorities among the schemes to the Economic Council, 

(c) To suggest projects for the consideration of Minister and the provincial 
governments concerned before submitting them to the Economic Council, 

(d) To prepare under the orders of the Economic Council memoranda on 
matters of general policy affecting development, 

(e) To keep a watch or the progress of development schemes, and to bring 
difficulties and bottlenecks to the notice of the Economic Council and 

(r) To educate the people in regard to the necessity of the various deve- 
lopment schemes in order to get their cooperation. 


The Chairman of the Commission is the Minister for Economic Affairs 
and the members include some other Minister of the Pakistan Government 
and the representatives of the provincial governments. A number of Sub- 
commissions deal with appropriate sections of the plan, for instance those 
relating to agriculture, irrigation, transport and communications, fuel and 
power, industry and mining, and social capital. These Sub-commissions make 
reports about their respective fields for the consideration of the Planning 
Commission, 


“JONCLUSION. 


It will be seen that the Pakistan Government is making a serious 
attempt to raise the material and cultural standards of the mass of the 
people. The task is tremendous. The neglect of centuries cannot be undone 
in years, not even in decades. The level of national income is extremely 
low and the margin between basic consumption and present production is 
very small. The country lacks the necessary institutional framework for the 
pooling and mobilization of financial resources, meagre as they are. The level 
of literacy is low and the standard of health leaves much to be desired. 
In spite of the agricultural character of the country food is inadequate and 
deficient in many respects. People are ill-clad and ill-housed. The basic 
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necessities for development like power, capital equipment and technical per- 
sonnel are seriously lacking. To build on these foundations is not an easy job. 
A beginning has however been made. One jute mill has already been esta- 
blished and others will follow soon. A large sugar mill has started production. 
Several textile factories have been installed, a hydro-elettric unit has started 
work. A paper mill is in the progress of construction. Several chemical 
units are already under way. The people are earnest and serious about qui- 
ckening the pace of development. What measure of success and at what 
rate will be achieved is not entirely in the hands either of the Government 
or of the people of the country. 

The degree of success achieved will depend not only on national factors 
but also on international forces the future of which is difficult to forecast. 
The recent drive towards increasing armaments is not a good omen nor is the 
crisis within the sterling areas. The people and the Government of Pakistan 
are determined to go ahead and to make the best of a difficult situation. 
Even if the plan is implemented in accordance with the objectives laid down 
it will not make a very significant change in the standard of living of the 
people. Part of the increased production is bound to be counterbalanced by 
the increase in population. The basic problem of the country i. e. the inor- 
dinate pressure on land, will hardly be solved by the transfer of even a 
few million people from agriculture to industry. Even in the domain of agri- 
culture spectacular results are not expected since the plan does not propose 
to tackle the basic problems of the mal-distribution of land among the 
people. In spite of all these shortcomings however the plan is a most positive 
and determined step taken by the Government since the birth of the new 
state. Let us hope that the plan will improve the condition of the mass of 
the people to some significant degree, however small, because it is always 
better to be moving ahead, whatever the pace, than to be standing still. 


APPENDIX (Source: Ministry of Economic Affairs Govt. of Pakistan) 


Comparative Yield of Crops 


lbs per acre lbs per acre 
a) Wheat Pakistan (West) 850 e) Cotton Pakistan (West) 166 (1948-49) 
Germany (1941) 2,200 » » 205 (highest 
Italy (1941) 1,350 Egypt SA li 
b) Rice Pakistan (East) 890 China 142 
China 1,400 LES PAS 234 
U.S. A. 1,450 U. S. S. R. 333 
Egypt 2,000 d) Jute Pakistan (East) 1,240 (Present) 
Japan 2,300 » » 1,640 (Experts 
Italy 3,000 e) Tobacco Pakistan (West) 969 0biectivel 
U.S. A. 1,180 
Canada 1,1837 


Argentina 341 


Cereals: 


Pulses: 


Vegetables: 


Fats and Oils: 


Sugar cane: 


Fish: 


Fruit : 


Milk : 


Cloth : 
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Food Consumption. 
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East Pakistan 330 lbs per head per annum and West Pakistan 368 
lbs per head per annum. Minimum standard consumption 365 lbs 


per head per. annum. 


0.8 ounces as against 3 ounces per head per day necessary. 


1.5 ounces as against 6 ounces per head per day necessary. 


East Pakistan  .12 ounces per head per day. 


West Pakistan .54 » > 

Standard 1.5 » » 

Pakistan 30 lbs per head per annum. 
U. K. 112 » » 

UISCAR 103 » » 

Japan 29 > > 

Australia 114 » » 

East Pakistan .080 ounces per head per day. 
West Pakistan .094 » » 

Standard 2.5 ounces (fish meat and eggs) 


1.0 » (fish alone). 


2 ounces per head per day. 
Standard 3 » » 


East Pakistan 1.2 ounces per head per day. 


West Pakistan 3.5 » » 


(with lassi (butter milk) curd etc. works out 
8 ounces per head per day). 


Standard 8 ounces per head per day of pure milk. 
9 yards per head per capit 

Standard 18 yards per capita. 

U.S. A. 46 > > 


Per capita Consumption of Steel. 


Pakistan 3 lbs per head per year (1949) 
India 8 » » (1946) 
Iran 14 » > (1936-39) 
U. K. 594 > > (1948) 
U.S. A. 855 > > (1946) 

Railway Facilities. 

Miles of lines per 100 sq. Population per mile of line 
Pakistan 1.9 11,863 
India (Undivided) 2.3 8,181 
France 12.4 1,585 
Italy 11.8 3,023 
USK. 22.5 2,233 


a. 
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Power Available Capacity. 
K. W. per 1090 people 
Pakistan 1.02 
Japan 109.00 
India 4.10 
Malaya 20.68 
Health. 
Ratio te Population in case of: 
Doctors Nurses Midwives Pharmaceutists 
Pakistan 1 to 6000 1 to 43,000 1 to 60,000 1 to 4 milliona 
U.K. 1 to 1000 1 to 300 1 to 615 1 to 3 doctors 
U.S.A. 1 to 750 


Literacy Percentage of Total Population. 


Province literacy percentage 


East Bengal 16.0 
North West Frontier 6.0 
Baluchistan 8.2 


University, Panjab, Lahore, marzo 1952, 


Province Literacy percentage- 
Panjab 10.2 
Sind 10.8 
Federal Capital area 31.3 
S. M. AKHTAR 


IL GIUOCO MONETARIO DELL' EUROPA (*) 


Vi è un giuoco che si effettua in primavera in Europa. E un giuoco 
completamente nuovo. Nuovi spettacoli, inoltre, stanno per essere escogitati 
e denominati dai loro ingegnosi inventori (1). È anche un giuoco eccitante, 
e in primavera vi sono devoti americani nelle piazze Lafayette e Harvard 
che hanno gran voglia di prender parte allo sport a Parigi. Forse il giuoco 
è così eccitante perchè vi sono poche regole e perchè l’arbitro osserva da 
lontano ed è in ogni caso realmente molto indulgente. Ma come molti altri 
giuochi che sono divertenti per i giocatori, esso può essere molto nocivo alla 
salute di quelli che presenziano. E in realtà non è un giuoco molto demo- 
eratico, poichè solo alcuni hanno la possibilità di giuocare, e anche i mag- 
giormente dotati tendono a perdere di vista il pallone nel mezzo di una 
complessa manovra. Nessuno è mai assolutamente sicuro dell’entità del 
punteggio. 

Mi riferisco, naturalmente, allo sport di negoziare un nuovo accordo per 
i pagamenti intra-europei per il prossimo anno finanziario. Questa primavera 
il giuoco si effettua per la quinta volta. Non sembra che la moda stia an- 
cora passando, nè che i giocatori siano pronti a ritornare ad occupazioni 
tranquille e meno spettacolari. Infatti coloro che sono abituati al giuoco 
respingono con disprezzo il suggerimento che è venuto, per essi, il tempo di 
abbandonare l’arena. Essi hanno orecchie solo per chi dimostra il proprio 
valore inventando un nuovo giuoco abbagliante. I giocatori vengono così as- 
sorbiti da ogni nuova partita, che, dopo che il colpo di fischietto è stato 
dato, giuocano per parecchi mesi. L'arbitro, il lontano National Advisory 
Council a Washington, non ha ancora arrestato il giuoco. 

Gli elementi essenziali del giuoco furono elaborati nei primi giorni del- 
l’ultima guerra (2), e nei primi anni post-bellici sono state giuocate centi- 
naia di partite di singolo (3). Nel 1947 fu formata la gran lega di tutta 


(*) Le opinioni espresse in questo articolo corrispondono al pensiero personale 
dell’ A. Esse non rappresentano necessariamente il punto di vista del Dipartimento 
di Stato nord-americano. 

(1) ANSIAUX, Tasca, TRIFFIN, FIGGUERES, KAHN, SMITRIES, BERNSTEIN, etc. 

(2) Probabilmente il primo accordo di pagamenti del tipo prevalente dopo lo 
scoppio della guerra fu firmato il 10 febbraio 1940: « Abkommen zur Regelung des 
Zahlungsverkehrs zwischen dem Deutschen Reich und dem Kónigreich Bulgarien », 
Reichsgesetzblatt, Berlino, Teil 11, 1940, p. Doll 

(3) Il prototipo dei primi accordi post-bellici è stato firmato il 21 ottobre 1943 : 
«Convention Monetaire Belgo-Luxembourgeoise-Neerlandaise», Staatsblad van het 
Koninkrijk der Nederlanden, 1944, No. E 76, (London: Waterlow and Sons, 1944), 
pp. 1-13. Un elenco parziale degli accordi è riportato in Jupp Pork and GARDNER 
PATTERSON, The Emerging: Pattern of Bilateralism, «The Quarterly Journal of 
Economies», vol. LXII, No. 1, novembre 1947, p. 129, e in BANK FOR INTERNATIONAL 
SETTLEMENTS, Seventeenth Annual Report, Basie, 16 giugno 1947, p. 128. 
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l'Europa. Fu stabilito il modello annuale. Quel primo anno il giuoco non 
fa molto rude. Alla fine fu proclamato il piuttosto blando «Primo Accordo 
sulle Compensazioni Monetarie Multilaterali del 18 novembre 1947> (1). 
Nelle due stagioni seguenti il giuoco fu fatto con maggior serietà. Qualche 
effettivo contrasto si verificò prima che l’« Accordo per i Pagamenti e le 
Compensazioni Intra-europei, Parigi, 16 ottobre 1948 » (2) e l’« Accordo per i 
Pagamenti e le Compensazioni Intra-europei per il 1949-50, Parigi, 7 set- 
tembre 1949» (3) potessero essere annunciati. Il colpo veramente grosso 
venne però nella prima metà del 1950. Anche i giocatori più avidi sentirono 
che un anno di pausa sarebbe stato necessario dopo tale esibizione. Quando 
le squadre ebbero lottato l’una contro l’altra fino ad un punto morto — 
come accade piuttosto di frequente dopo l’inizio dell’anno finanziario —- il 
19 settembre 1950 fu raggiunto l’ « Accordo per l'Istituzione di una Unione 
Europea dei Pagamenti » (4). Questa volta lo schema, noto come l'E. P. U., 
doveva restare in vigore fino al 31 giugno 1952. 

Ora la stagione del giuoco è di nuovo arrivata e trovo che anch'io ho 
la febbre. Infatti ho un nuovo giuoco da spiegare. La mia coscienza si culla 
nel pensiero che di tutti gli schemi, il mio sia quello maggiormente adatto 
a portare velocemente e felicemente a termine questo giuoco dell’ accordo 
di pagamenti. E mentre il giuoco continua, lo schema lo renderebbe almeno 
molto più popolare e spettacolare. 

Quest'anno i negoziatori di un nuovo accordo di pagamenti dovranno pren- 
dere in considerazione diversi sviluppi verificatisi dopo la creazione dell’E.P.U.. 

Uno di questi è il fatto che i membri dell’ E. P. U. hanno accumulato 
notevoli sbilanci (5). Mentre la Francia e il Regno Unito sono fortemente 
in debito verso l’ Unione, tre paesi, Belgio, Italia e Portogallo, hanno accu- 
mulato al 30 dicembre crediti superiori alle quote loro assegnate, e si pre- 
vede che la Svezia si aggiungerà presto a questi tre. L’ E. P. U. si trova di 
fronte alla necessità di regolarizzare i pagamenti da farsi a questi paesi 
eccessivamente creditori. 

Un altro importante sviluppo è il fortissimo aumento negli ultimi due 
anni del saggio degli acquisti «offshore» con i dollari riservati per l’aiuto 
all’ Europa. La maggior parte di questi «offshore procurements» è costituita 
dall’acquisto in Europa, con dollari, dell'equipaggiamento per gli eserciti 
europei. Connesso a questo aumento è l’attuale conflitto fra gli economisti 


(1) BANK FOR INTERNATIONAL SETTLEMENTS, Eighteenth Annual Report, Basle, 
14 giugno 1948, p. L67. 

(2) BANK FOR INTERNATIONAL SETTLEMENTS, Nineteenth Annual Report, Basle, 
13 giugno 1949, pp. 232-254. 

(3) BANK FOR INTERNATIONAL SETTLEMENTS, Twentieth Annual Report, Basle, 
12 giugno 1950, pp. 263-286. 

(4) ORGANISATION FOR EUROPEAN ECONOMIC COOPERATION, Agreement for the 
Establishment of a European Payments Union, Paris, 19 settembre 1950. 

(5) INTERNATIONAL MONBTARY FUND, «International Financial Statistics», Vol. 
5, No. 2, febbraio 1952, p. XII. 
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ed i generali sul come ripartire l’aiuto dato dal Congresso. I negoziatori 
dovranno prendere in considerazione il fatto che i legislatori hanno dimo- 
strato, su questo argomento, una marcata preferenza per i generali (1). Nel 
prossimo anno finanziario forse la totalità dell'aiuto sarà resa disponibile 
per i generali. Il mio schema sembra adattarsi bene a queste tendenze. 

Lo schema ottimo sarebbe quello che infondesse ai governi europei il 
coraggio di prendere quei provvedimenti necessari per fissare immediata- 
mente tassi di cambio liberamente fluttuanti simili a quelli del tipo cana- 
dese; lo schema fornirebbe poi a quei governi l’auto-controllo necessario 
per osservare che non vengano causate ampie fluttuazioni in tali tassi liberi. 
Ma, ohimé, lo schema è di gran lunga più modesto. Esso accetta come fatti 
fondamentali tassi di cambio fissati e sopravalutati con relativamente elevate 
barriere all'importazione. Lo schema fornisce unicamente un migliorato mec- 
canismo dei pagamenti, da usarsi fino a che siano escogitati rimedi fonda- 
mentali. Lo schema distrugge il disperato argomento che la sola alternativa 
all” E. P. U. sia un ritorno al modello di accordi bilaterali di pagamenti. 

In base allo schema ogni governo partecipante all’Organizzazione per 
la Cooperazione Economica Europea dovrebbe fissare per la propria unità 
monetaria un prezzo in moneta convertibile, prezzo che dovrebbe esser più 
basso del tasso di cambio ufficiale. Questo prezzo più basso potrebbe essere 
chiamato il cambio-premio. L'esistenza di un cambio-premio non avrebbe 
alcun effetto diretto sulle operazioni internazionali private. Tutte le ope- 
razioni internazionali ordinarie continuerebbero ad essere calcolate sulla 
base del cambio ufficiale. Ogni governo dovrebbe usare il cambio-premio 
solo qualora vendesse ai governi degli altri paesi partecipanti ammontari 
della propria moneta sufficienti a pagare le proprie esportazioni verso di 
essi. Ciascun governo fisserebbe il proprio cambio-premio, ma dovrebbe 
applicare lo stesso cambio-premio a tutti i governi partecipanti allo schema. 
Ogni governo potrebbe variare il proprio cambio-premio senza modificare 
il cambio ufficiale, ovvero, variare il cambio ufficiale senza modificare il 
cambio-premio. Così, i diversi paesi potrebbero avere cambi-premio rappre- 
sentanti percentuali diverse dei cambi ufficiali, e, in tempi diversi, ogni 
dato governo potrebbe avere cambi-premio diversi. © 

Man mano che la situazione economica di un paese migliora, il governo 
può aumentare il cambio-premio in confronto al cambio ufficiale. Per contro, 
se la situazione economica peggiorasse, il governo potrebbe ridurre il cambio- 
premio. Tale riduzione del cambio-premio non renderebbe, per se stessa, più 
vantaggiose, per gli importatori privati stranieri, le esportazioni del paese. 
Ciò si verificherebbe soltanto nel caso di una variazione del cambio ufficiale : 
un tipo di variazione che i governi europei si sono mostrati disposti ad 
effettuare molto di rado. La riduzione del cambio-premio costituirebbe un 
tentativo per indurre i governi stranieri a ridurre le barriere contro le impor- 


(1) Il bilancio alternativo del Senatore BYRD è un esempio stringente, Congres- 
sional Record Eighty-second Congress, second session, Vol. 9, No. 24, martedì 19 


febbraio 1952, p. 1131. 
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tazioni dai paesi la cui situazione economica fosse peggiorata. Corrispon- 
dentemente, un aumento del cambio-premio potrebbe significare che un 
governo ritenesse di aver meno da temere da restrizioni alle importazioni 
negli altri paesi partecipanti. 

Nel decidere in quale mercato comprare, un importatore privato prende 
in considerazione i livelli dei prezzi delle merci e i tassi ufficiali di cambio. 
Con un sistema di cambi-premio un governo determinerebbe il costo reale 
delle importazioni in base ai livelli dei prezzi delle merci e ai cambi-premio. 
Il costo reale calcolato in base a questi elementi influenzerebbe il modello 
delle restrizioni all'importazione. Un aumento del cambio-premio, di qual- 
siasi paese, combinato ad una riduzione dei livelli dei prezzi delle sue merci, 
potrebbe avere un effetto compensatore delle restrizioni all'importazione che 
il paese dovesse fronteggiare. Similmente, una riduzione del cambio-premio 
potrebbe compensare un aumento del livello dei prezzi di un paese. 

Questo schema ha diversi punti di grande rassomiglianza con |’ E.P.U. 
Anche nell’E. P. U. ogni governo vende la propria moneta agli altri governi 
partecipanti ad un cambio-premio. Indubbiamente, il cambio-premio è piut- 
tosto dissimulato. Nell’ E. P. U. ogni governo fornisce la propria moneta in 
parte contro moneta pienamente convertibile e in parte contro valori che, 
quantunque non pienamente convertibili, sono, per altro, valutati totalmente 
ai tassi di cambio ufficiali. Tuttavia, un governo che vende la propria mo- 
neta alla pari contro moneta inconvertibile, vende ad un cambio-premio pro- 
prio come un governo che vende la propria moneta a prezzi inferiori ai 
cambi ufficiali contro moneta convertibile. 

I cambi-premio creati nell’ambito dell’ E. P. U. hanno lo stesso scopo. 
Gli artefici dell’ E. P.U. li consideravano come un mezzo per proteggere il 
commercio di esportazione di ciascun paese membro dagli effetti derivanti 
dalle restrizioni all'importazione da parte degli altri paesi membri. L’E.P.U. 
rivela un’altra rassomiglianza nel fatto che dispone che ciascun paese può 
vendere la propria moneta a un cambio-premio diverso, ma uguale nei con- 
fronti di tutti gli altri paesi. 

Malgrado queste rassomiglianze vi sono importanti differenze fra lo 
schema del cambio-premio e l'E. P. U.. Prese insieme, mi sembra che queste 
differenze siano estremamente favorevoli al primo schema. Vi sono, tuttavia, 
nello schema del cambio-premio alcuni possibili svantaggi oltre quelli ine- 
renti al tentativo di fissare una serie di tassi di cambio sopravalutati. Alcuni 
possono ritenere che lo schema sia troppo semplice e troppo onesto. Il pub- 
blico ed i legislatori potrebbero comprendere il funzionamento dello schema 
e potrebbero indurre i burocrati a giustificare politiche che potrebbero es- 
sere pacificamente perseguite dietro uno schermo protettivo fatto di verbo- 
sità e complessità, secondo la procedura dell’E.P.U.. Altri potrebbero at- 
taccare lo schema del cambio-premio dal punto di vista contabile. Da dove 
proviene, si potrebbe chiedere, il danaro per eliminare la differenza fra la 
moneta ceduta e quella ricevuta quando un governo vende parte della pro- 
pria moneta ad un cambio-premio? La risposta deve essere che la partita 
doppia non sempre rivela tutta la verità; il governo deve colmare la diffe- 
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renza nello stesso modo in cui si procura i mezzi per qualsiasi altra spesa 
di bilancio. La utilizzazione dei mezzi non è meno inflazionaria nell’E.P.U., 
quando è accompaguata dal deposito nel tesoro pubblico di titoli esteri sopra- 
valutati. 

Uno svantaggio maggiore può essere la possibilità che lo schema del 
cambio-premio dia luogo a restrizioni da usare solo nelle contrattazioni. Le 
norme di politica commerciale che accompagnano l’E. P. U. includono un di- 
vieto, parzialmente efficace, delle restrizioni discriminatorie nel commercio 
intra-europeo (1). Anche se questo divieto rimanesse in vigore lo schema 
del cambio-premio avrebbe ancora molti motivi per essere raccomandato. 
Se un paese abbassasse il proprio cambio-premio gli altri paesi potrebbero 
adattare le loro restrizioni multilaterali in modo tale da favorire i prodotti 
che più verosimilmente dovrebbero essere importati dal paese che riducesse 
il proprio cambio. Evidentemente le variazioni nel cambio-premio avrebbero 
molto più effetto se la proibizione di restrizioni discriminatorie fosse rimossa; 
e quando un paese riducesse i suoi cambi-premio, gli altri paesi avrebbero 
an incentivo a ridurre le proprie restrizioni sulle importazioni da quel paese. 
Sarà provato che il permesso di tale discriminazione non implica un ritorno 
ad una qualsiasi discriminazione valutaria maggiore di quella esistente nel- 
lE. P.U.. Sarà anche dimostrato che l’efficienza distributiva del sistema, 
per ciò che riguarda le restrizioni all'importazione, è migliorata da tale di- 
scriminazione. La difficoltà si trova nel fatto che con la revoca delle proi- 
bizioni, la contrattazione bilaterale diventerebbe probabilmente ancor più 
diffusa di quanto ora non sia. Coppie di nazioni stipulerebbero reciproche ridu- 
zioni delle barriere all'importazione, e il pericolo sarebbe che il risultato 
netto dell’intero processo si traducesse in maggiori barriere al commercio. 
Questo infelice risultato si avrebbe se le riduzioni pattuite fossero più che 
compensate dalle restrizioni imposte da ciascun governo per procurarsi le 
armi di contrattazione per le negoziazioni bilaterali. Questo sviluppo potrebbe 
essere reso meno probabile dal fatto che il permesso di discriminare non 
richiederebbe in alcun modo l'abbandono delle promesse di liberalizzazione 
in base alle quali i governi partecipanti si sono impegnati a limitare il va 
lore totale della parte del loro commercio colpita da restrizioni. Inoltre, la 
maggior facilità di condurre negoziazioni bilaterali in opposizione a nego 
ziazioni multilaterali, può portare a riduzioni del livello delle restrizioni, 
ben al disotto dei livelli promessi per le liberalizzazioni. Questa discussione 
richiama le antiche e non definite dispute sulla efficacia della clausola della 
nazione più favorita nei trattati tariffari. Costituisce, ad ogni modo, uno 
svantaggio il fatto che lo schema del cambio-premio apre la porta a restri- 
zioni contrattuali. 

A compensare largamente questi ed altri svantaggi vi sono alcuni no- 
tevoli vantaggi a favore del semplice schema del cambio-premio. 


(1) A European Union and the Rules of Commercial Policy to be followed by 
Member Countries, Document C (50) 190 (Final) del” Organizzazione per la Coope- 
razione Economica Europea, Paris, 7 luglio 1950. 
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In contrasto all’ E. P. U., lo schema del cambio-premio prende adegua- 
tamente in considerazione i diversi gradi di sopra-valutazione delle varie 
monete europee. Un governo membro dell’E. P. U. riceve esattamente lo 
stesso sconto quando compra franchi belga e quando compra corone norve- 
gesi; non si tiene alcun conto del fatto che il franco belga è una moneta 
molto più forte, che i prezzi in Belgio sono molto più in linea con il tasso 
ufficiale di cambio e che, per tale ragione, i governi richiedono meno age- 
volazioni prima di permettere ai propri cittadini di comprare nel Belgio. 
In base alle norme dell E. P. U. un governo non ha ragione di preferire che 
i suoi cittadini esportino verso un paese che paga con una delle monete di 
maggior valore. Il governo esportatore riceve pagamenti della stessa specie 
senza riguardo alla direzione delle proprie esportazioni in Europa. Lo schema 
del cambio-premio è invece progettato per tenere conto della relativa debo- 
lezza delle diverse monete europee. Il cambio-premio relativo alla corona 
norvegese sarebbe inferiore a quello relativo al franco belga. Lo schema sop- 
primerebbe perciò gli invertiti incentivi dell’ E. P. U., che tende a indurre i 
governi a far concentrare gli acquisti dei propri cittadini nelle aree a mo- 
neta relativamente più forte e le loro vendite nelle aree a moneta relativa- 
mente più debole. 

A tale riguardo lo schema è un miglioramento, non solo rispetto 
all’ E. P. U., ma anche rispetto a diverse altre proposte. R. F. Kahn pro- 
pose nel 1949, e di nuovo nel 1950, quello che egli chiamava il « Dis- 
count Scheme» (1). Cambi-premio che fossero la stessa percentuale dei 
cambi ufficiali erano suggeriti per tutti i paesi partecipanti. Nel 1950 
anche Arthur Smithies propose che tutti i pagamenti fra i paesi europei 
fossero fatti in moneta pienamente convertibile, ma dopo una dilazione uni- 
forme di un anno o altro conveniente periodo di tempo (2). Queste due pro- 
poste riguardavano essenzialmente la stessa cosa, perchè un pagamento inte- 
grale dilazionato costituisce un premio per il compratore come un pagamento 
ridotto effettuato immediatamente. Nessuno di questi due schemi, ancor più 
dell’E.P.U., fa discriminazioni fra monete di pretese molto diverse. Il « Ma- 
naging Board» dell’E. P.U. ha dichiarato nel suo rapporto che questa è 
stata una delle maggiori difficoltà incontrate nel primo anno di funziona- 
mento (3). 

Affine a questa mancanza di discriminazione nell’ E. P. U. fra le monete 
delle diverse nazioni, è la mancanza di metodi adeguati per adattare i cambi- 
premio alle mutate situazioni economiche di una data moneta in diversi mo- 
menti di tempo. Man mano che un paese accumula un surplus di importazione 
nell’ E.P.U., il governo paga un cambio-premio sempre più elevato per le altre 

(1) R. F. Kaun, A Possible Intra-European Payment Scheme, «Economica», 


Nuova Serie, Vol. XVI, No. 64, 1919, pp. 293-304; The European Payments Union, 
Nuova Serie, Vol. XVII, No. 67, Agosto, p. 315. 

(2) ArrHUR SmitHias, European Unification and the Dollar Problem, ,« Quar- 
terly Journal of Economies», Vol. LXIV, No. 2, maggio 1950, pp. 159-182. 

(3) ORGANIZATION FOR EUROPEAN ECONOMIC COOPERATION, European Payments 
Union, First Annual Report of the Managing Board, Paris, agosto 1951, pp. 37-40. 
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monete. E quando un paese ha accumulato un grande surplus di esportazione 
nell E.P.U., la moneta di quel paese è venduta ad un più elevato cambio- 
premio. Vi sono così nell’ E. P. U. delle differenze nel trattamento di una 
moneta ‘man mano che la situazione economica varia. A parte perd l’ovvia 
insufficienza di una relazione puramente automatica fra il cambio-premio e 
un singolo indice economico, come può la bilancia complessiva di un paese 
relativa al semplice commercio intra-europeo essere considerata come la mi- 
sura della necessità di un cambio-premio? Non è affatto inconcepibile che 
la situazione economica di un paese possa notevolmente migliorare senza 
alcun cambiamento nella complessiva bilancia commerciale intra-europea. E, 
d’altra parte, è probabilmente possibile che un paese europeo, avente una 
situazione economica immutata, abbia uno stabile e crescente sbilancio, at- 
tivo o passivo, nel commercio intra-europeo. Le regole dell” E. P.U. sembrano 
implicare che vi sia qualcosa di normale a riguardo dell'equilibrio del com- 
mercio in Europa. Al contrario, lo schema del cambio-premio è destinato a 
permettere ad ogni paese di riferirsi ad una bilancia completamente multi- 
laterale. La moneta ricevuta al cambio-premio sarebbe completamente con- 
vertibile. Un paese con un surplus di esportazioni in Europa potrebbe usare 
il proprio guadagno globale per coprire un surplus di importazioni nel com- 
mercio con il resto del mondo, e viceversa. Allo stesso tempo variazioni nei 
cambi-premio di un paese potrebbero essere fatte, quando necessario, sulla 
base della completa situazione economica del paese, non automaticamente in 
conformità alle variaziori in un settore del suo commercio totale. 

La possibilità di graduali variazioni nel cambio-premio, da effettuarsi 
quando necessario, evita un altro svantaggio del sistema E.P.U., cioè, le sue 
repentine discontinuità. Scrivendo nel 1949, R. F. Kahn affermava che «la 
repentina transizione sul punto dell’ oro dalla totale inconvertibilita alla totale 
convertibilità ha sempre rappresentato un elemento insensato nelle nostre tran- 
sazioni finanziarie (1)». Egli parlava degli accordi di pagamento che hanno 
preceduto l’E.P.U., ma l’E.P.U. ha fornito solo una parziale correzione. Nel- 
l’E.P.U., pagamenti ad un creditore saltano ancora dallo zero al 50% di pa- 
gamento in oro. I pagamenti da parte di un debitore procedono ancora per 
salti del 20%. Tali improvvisi cambiamenti negli incentivi dati dai cambi- 
premio possono causare non necessari repentini mutamenti delle restrizioni 
al commercio e non necessarie dannose perturbazioni al commercio. Lo schema 
del cambio-premio incoraggia piccoli e graduali cambiamenti e dovrebbe 
perciò essere molto meno capriccioso nei suoi effetti sul commercio interna- 
zionale. La desiderata transizione alla piena convertibilità delle monete 
potrebbe essere effettuata gradualmente e dolcemente da ciascun paese al 
passo consentito dalle rispettive capacità, man mano che il cambio-premio 
fosse rialzato verso le parità con il tasso di cambio ufficiale. 

Mentre il gran giorno della convertibilità deve ancora venire, lo schema 
del cambio-premio sembra promettere che l’ Europa raggiungerebbe la mag- 
gior parte dei benefici dei vantaggi comparativi esistenti nel suo commercio. 


(1) R. F. Kaun, A Possible Intra-European Payment Scheme, p. 295. 
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La stessa esistenza di due cambi, uno ufficiale ed uno premio, viola le re- 
gole per massimizzare il guadagno proveniente dal commercio internazionale. 
Quando un paese vende ad entrambi i tassi, è ovvio che viene infranta la 
regola che. le vendite devono essere fatte al miglior offerente. Si possono 
prevedere delle difficoltà quando i commercianti privati tenteranno di indi- 
rizzare il commercio in base a costi calcolati a un tasso di cambio e i go- 
verni tenteranno di indirizzare il commercio in base a costi calcolati ad un 
altro tasso. Queste difficoltà sono comuni all’E.P.U. e allo schema del cambio- 
premio. L’E.P.U., però, crea confusione; l'efficienza della assegnazione 
è ulteriormente minata perchè il cambio-premio che un paese importatore 
paga è diverso dal cambio-premio che un paese esportatore riceve. Un paese 
importatore può pagare il 40% in oro per comprare da un paese che non 
riceve oro in pagamento e per comprare, allo stesso tempo, da un altro paese 
che riceve un pagamento in oro del 50%. Non vi è così alcun incentivo, 
per un paese, di dirigere i propri acquisti verso paesi i cui prezzi sono 
realmente più bassi, nè di dirigere le proprie vendite dove i prezzi sono 
realmente più elevati. 

In aggiunta alle distorsioni che introduce nel modello del commercio 
europeo, l’E.P.U. crea un’altra occasione di perdite. Quando la Germania 
superò la propria quota nell’E.P.U., fu concesso un prestito (1). Perchè no? 
Gli altri paesi avevano poco da perdere. Il prestito può essere stato saggio, 
ma il sistema non sembra fornire incentivi per un accurato giudiziv da parte 
degli altri membri dell'E.P.U.. Indipendentemente dalla quantità di oro ver- 
sata dalla Germania all’E.P.U. per i suoi surplus di importazioni, gli altri 
paesi hanno ricevuto pagamenti in oro secondo le scale preordinate. La sola 
cosa in pericolo era l’appropriato risparmio dell’ apporto degli Stati Uniti 
all’ Unione. Corrispondentemente, gli altri paesi membri dell'E.P.U. non 
hanno un pieno interesse a opporsi a un’alta percentuale di pagamento in 
oro a un paese che sorpassa la propria quota di surplus di esportazioni. Per 
una volta almeno i paesi con surplus di importazione verserebbero gli stessi 
ammontari di moneta convertibile senza riguardo alla percentuale di moneta 
forte che va al paese con surplus di esportazione. Nondimeno, quando notevoli 
surplus di esportazioni siano ottenuti da membri che possiedono nell’E.P.U. 
una minoranza di quote, si deve trovare il modo per evitare l'esaurimento 
delle risorse liquide dell’ Unione. Vi sono vari modi per realizzare ciò: per 
esempio, si potrebbero fare convenzioni ad hoc con ciascun creditore per un 
cambio-premio sufficientemente basso; le quote del creditore potrebbero :es- 
sere aumentate; 1’ Unione potrebbe ottenere prestiti dal Fondo Monetario 
Internazionale. Tutti questi provvedimenti richiedono nuove trattative. Con 
il semplice schema del cambio-premio scomparirebbe il problema di nego- 
ziare la percentuale del pagamento in oro al paese con eccessivo surplus di 
esportazione. Poichè i paesi importatori pagherebbero proprio quanto i paesi 
esportatori ricevono, questi ultimi, il Belgio per esempio, avrebbero cura, nel- 


dal 


(1) ORGANIZATION FOR EUROPHAN ECONOMIC COOPERATION, European Payments 
Union, pp. 21-24. 
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l’interesse del proprio commercio, che il cambio-premio non fosse fissato 
troppo elevato. 


Infatti un vantaggio generale del semplice schema del cambio-premio è 
che il fardello delle negoziazioni sarebbe ridotto. Alcune negoziazioni sareb- 
bero ancora necessarie per fissare la regola che la discriminazione monetaria 
inerente allo schema non verrebbe ulteriormente proseguita. Lo schema del 
cambio-premio è basato, così come l’E.P.U., prima sull’ evidente consenso 
degli Stati Uniti di concedere un cambio-premio intra-europeo che discrimini 
contro il dollaro, e, in secondo luogo, sul consenso europeo di convenire che la 
discriminazione valutaria non sarà ulteriormente condotta. In questi giorni 
di «< economisti e calcolatori » sarebbe probabilmente necessario incorporare 
quest’ultimo consenso in una promessa da parte di ciascun governo di non 
applicare cambi-premio diversi ai vari governi partecipanti allo schema. A 
parte il lavoro necessario per assicurare questo impegno, l'istituzione del 
semplice schema del cambio-premio non sembrerebbe richiedere negoziazioni 
complesse. Una volta istituito, lo schema sembrerebbe praticamente automa- 
tico e, se sorgesse la necessità, potrebbe facilmente terminare. 

L’ E.P.U., d’altra parte, ha comportato vaste negoziazioni prima di es- 
sere istituita, richiede una istituzione per condurre le proprie operazioni e 
lascerà, probabilmente, un’eredità estremamente onerosa per i futuri nego- 
ziatori. 

L’ E.P.U. è stata concepita nella stessa forma simmetrica che era stata 
usata negli accordi bila:erali di pagamento dei primi anni post-bellici. Questo 
fatto in sè spiega in parte la lunga agonia delle negoziazioni. L’accordo bi- 
Jaterale di pagamenti era un contratto in cui si scambiavano considerazioni. 
Le trattative per raggiungere l’accordo erano rese più difficili perché spesso 
i governi si limitavano a scambiare considerazioni esattamente della stessa 
specie; ogni governo prometteva di vendere all’altro la propria moneta ad 
un cambio-premio, e, per ragioni sconosciute, si riteneva generalmente che 
jo sconto dovesse essere lo stesso per entrambe le monete interessate. Questo 
uso aumentava la difficoltà di negoziare gli accordi poichè vi era una ampia 
portata nel grado di sopravalutazione delle diverse monete europee. A com- 
plicare ulteriormente la materia, un accordo bilaterale tipico disponeva che 
il cambio-premio praticato da un governo dovesse applicarsi non a tutte le 
sue esportazioni all’altro paese, ma solo a quella parte delle esportazioni 
she era in eccesso rispetto alle importazioni di detto paese. Raramente lo 
squilibrio nel commercio fra coppia di paesi aveva eguale probabilità di 
muoversi nell’una o nell’altra direzione. I negoziatori di un accordo bilate- 
rale avevano così un compito difficile. Essi dovevano arrivare ad un equili- 
brio reciprocamente soddisfacente del guadagno e della perdita previsti 
mentre trattavano con monete aventi diversi gradi di debolezza; allo stesso 
tempo essi dovevano fare calcoli in base al previsto squilibrio del commercio 
che poteva essere predetto con una percentuale di errore molto alta. Quando 
i negoziatori dell E.P.U. tentarono di arrivare ad un accordo simile fra quin- 
dici goverai, le loro difficoltà si moltiplicarono. Monete aventi gradi molto 
diversi di sopravalutazione e anche non di sopravalutazione, erano conside- 
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rate, e indovini migliori erano necessari per predire lo squilibrio del globale 
commercio intra-europeo. Il lavoro ha prodotto un miglioramento molto im- 
portante rispetto al modello degli accordi bilaterali; 1’ accordo per 1 E.P.U. 
contiene l'impegno che lo stesso cambio-premio sarà applicato da ogni paese 
a tutti gli altri paesi partecipanti. 

Tuttavia lo schema del cambio-premio potrebbe introdurre maggiore sem- 
plicità in questa riforma. Ogni paese fisserebbe un cambio-premio per la 
vendita delle proprie monete a tutti gli altri paesi partecipanti. Fino a che 
il tasso non fosse variato esso dovrebbe essere applicato a tutte le esporta- 
zioni verso detti paesi senza riguardo al flusso del commercio nell’ altra di- 
rezione (1). Un governo potrebbe perciò computare con fiducia il costo reale 
di un’importazione senza dover indovinare lo squilibrio del commercio, come 
è necessario nell’ E.P.U. 

L’inutile complessità dello schema dell’ E.P.U. non è finita con la ne- 
goziazione dell’ accordo. Durante la vita dell’ accordo, una organizzazione per- 
manente è necessaria per usare discrezione in certe questioni, per assicurare 
l'osservanza delle complesse regole nelle operazioni mensili, e per ammini- 
strare il fondo di moneta convertibile posseduto dall’ Unione. Un certo nu- 
mero di questioni è lasciato in sospeso nell'accordo dell’ E.P.U.. Il « Ma- 
naging Boad » deve giudicare, per esempio, per decidere quali passi devono 
essere fatti quando un paese creditore esaurisce la propria quota, o per de- 
cidere quando la speciale assistenza offerta dagli Stati Uniti dovrebbe essere 
richiesta per un debitore in condizione imbarazzante. Il « Managing Board » deve 
anche sorvegliare il clearing eseguito dalla « Bank for International Settle- 
ments » come agente del « Board ». Questo nuovo accomodamento istituzio- 
nale fu reso necessario dalla complessità delle regole dell’ E.P.U.. Quando 
vengono versate soltanto monete convertibili, come nel caso dello schema 
del cambio-premio, le banche private esistenti sono perfettamente in grado 
di effettuare il clearing dei pagamenti. Infine, il « Managing Board» deve assu- 
mere la responsabilità del fondo capitale d’esercizio, inizialmente di 350 mi- 
lioni di dollari, che è reso necessario, nell’ E.P.U., dalla separazione fra il 
cambio-premio pagato e il premio ricevuto come risultato di ogni transazione 
fra i paesi partecipanti. Il « Board » deve aver cura che |’ Unione non fallisca 
per eccessiva indulgenza verso forti debitori o eccessiva generosità verso 
forti creditori. 

Per nessuna di queste ragioni un ente amministrativo permanente sa- 
rebbe necessario nel semplice schema del cambio-premio. Non vi sarebbe 
alcun appello per la discrezione di gruppo. Non sarebbe eretta una sopra- 
struttura sull’esistente sistema bancario. Non vi sarebbe alcun pool d’oro da 
custodire. Nè sarebbe necessaria una istituzione centrale per dissuadere i 
paesi dall’usare i propri criteri nel fissare i propri tassi di cambio, ufficiale e 


(1) E istruttivo notare che in base a questo sistema vi potrebbe essere, in di- 
pendenza della differenza nei cambi-premio, un flusso di oro da un governo al- 
l’altro anche se il commercio, calcolato al tasso di cambio ufficiale, fosse equilibrato. 
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a premio. Un taglio netto dovrebbe esser fatto dal mito, preziosamente con- 
servato nel Fondo Monetario Internazionale, che vi sia qualcosa da temere 
da una svalutazione in concorrenza. Sia il naturale desiderio di ogni governo 
di guadagnare quanto possibile dalle proprie esportazioni, sia la comune 
avversione pubblica ad eccessive sovvenzioni a qualsiasi settore dell’ economia, 
sì opporrebbero alla fissazione di cambi-premio. estremamente bassi. E 
qualche pressione pubblica per tassi ufficiali più bassi dovrebbe, probabil- 
mente, essere, oggi, devotamente desiderata in Europa. 

Se, però, fosse introdotto lo schema del cambio-premio e poi esso risul- 
tasse manchevole, il tentativo potrebbe essere revocato. Ciò esaurirebbe la 
questione. Non così, con 1 E.P.U.. Quando un paese decide di ritirarsi dal- 
l’ Unione, o quando si decide di smantellare |’ organizzazione, i fastidi sono 
soltanto all’inizio. I debiti dell’ E.P.U. o verso 1 E.P.U. devono essere con- 
vertiti in titoli a scadenza più o meno lunga dei paesi partecipanti. Ogni 
governo che è in debito verso 1'E.P.U. deve dare titoli a ciascuno degli 
altri governi partecipanti, e ogni governo che è creditore deve ricevere ti- 
toli da ogni altro governo partecipante. Questi titoli resteranno poi per anni 
come un buon argomento di dispute e negoziazioni fra i governi ogni qual 
volta sorgeranno difficoltà di pagamento. 

Considerato da ogni angolo, l’E.P.U. sembra essere un dispositivo non 
necessariamente complicato. Nei prossimi anni questa complessità, se non 
corretta, potrebbe severamente inceppare il programma di Mutua Sicurezza 
in Europa. Sarà sempro più importante, per il meccanismo dei pagamenti, 
facilitare il vasto programma di « offshore procurements » delle partite mili- 
tari. Oggi l’E.P.U. e la procedura degli « offshore procurements » non costi- 
tuiscono un sistema integrato per dirigere l’aiuto americano all’ Europa. Una 
difficoltà dell’attuale accordo è che l’effettuazione di acquisti in dollari 
< offshore > in un paese non é separata dalla fornitura di aiuto economico a 
quel paese. I dollari spesi in «offshore procurement» sono convertiti nella 
moneta locale richiesta al tasso di cambio ufficiale. Perciò, quando un paese 
vende contro dollari oggetti per uso militare, si può dire che il paese riceve 
come aiuto economico la differenza fra il valore dei dollari ricevuti e il 
minor valore della combinazione di dollari e di obbligazioni E.P.U. che nor- 
malmente avrebbe ricevuto per un’esportazione in un altro paese europeo. 
La difficoltà sorge quando è desiderabile concentrare gli acquisti militari in 
un paese e l’aiuto in un altro. La difficoltà aumenterà se negli anni futuri 
il Congresso assegnerà aiuti solo per scopi militari. Una soluzione possibile 
sarebbe quella di effettuare tutti gli « offshore purchases » con unità E.P.U. 
che gli Stati Uniti comprerebbero in dollari dall’ E.P.U. sulla base di uno 
a uno. Il paese che necessita di assistenza potrebbe allora essere aiutato con 
la richiesta di pagare all’ Unione solo una piccola percentuale di oro per i suoi 
surplus di importazioni intra-europei. Un'altra alternativa, alquanto più fles- 
sibile, sarebbe quella di comprare le unità E.P.U. necessarie con la moneta 
del paese abbisognevole d’aiuto. La moneta sarebbe comprata con dollari 
sulla base del tasso ufficiale, dirigendo così l’aiuto dove necessario. 

Entrambe queste soluzioni seguono l’oscillante metodo di trovare nuove 
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vie tortuose per raggiungere un obbiettivo. Sarebbe più semplice spazzar via 
gli ostacoli ereditati per un metodo diretto. L’ ostacolo maggiore è l'uso di 
convertire gli aiuti in dollari in moneta estera al tasso ufficiale di cambio 
senza riguardo al grado di sopravalutazione della moneta estera. È questo 
uso che lega insieme la concessione dell’ aiuto e la effettuazione di acquisti 
«offshore». L'introduzione dello schema del cambio-premio offrirebbe una 
opportunità e un sistema convenienti per interrompere tale abitudine. Il Go- 
verno degli Stati Uniti potrebbe far sì che i suoi acquisti « offshore » fossero 
fatti in ogni paese partecipante al cambio-premio. Gli acquisti sarebbero ef- 
fettuati nel mercato meno caro, quando fossero presi in considerazione sia i 
prezzi delle merci sia i cambi-premio. La concessione dell aiuto sarebbe al- 
lora ampiamente separata dagli acquisti. 

Un accomodamento desiderabile per gli aiuti in dollari sarebbe proba- 
bilmente quello di depositarli in un pool di monete convertibili a cui gli altri 
paesi dovrebbero anche contribuire. Da questo pool le spese per l’ esercito 
europeo sarebbero effettuate sul mercato meno caro calcolato sulla base dei 
cambi-premio. Le diverse capacità economiche dei vari paesi sarebbero prese 
in considerazione nella misura dei loro contributi al pool e delle loro spese 
dirette per la difesa. Questa sistemazione indica come lo schema del cambio- 
premio contribuirebbe facilmente ad un comprensibile ed ordinato programma 
di difesa reciproca in Europa. 

D'altra parte, se 1” E.P.U. viene mantenuta, sarà probabilmente a spese 
di ulteriori complicazioni di un apparato amministrativo che è già quasi in- 
credibilmente complesso. 

L’ estrema confusione in cui il meccanismo dei pagamenti dell’ Europa 
dovrà funzionare nel prossimo anno rafforza la necessità di una più compren- 
sibile sistemazione dell’ Unione Europea dei Pagamenti. Tale sistemazione è 
stata esposta. Molti vantaggi sono stati elencati per lo schema del cambio- 
premio. La maggior parte di questi vantaggi può in realtà essere ridotta ad 
uno. Questo articolo è scritto in difesa di un po’ di semplicità nel giuoco 
monetario dell’ Europa. 


Jack F. BENNETT 


Washington, marzo 1952. 


LA GUERRA FREDDA E L'ECONOMIA AMERICANA 


Il livello del reddito e dell’occupazione nell'economia americana ha 
sempre grande importanza per il resto del mondo libero. Gli effetti delle 
#uttuazioni cicliche nell'attivitá delle imprese americane si trasmettono ra- 
pidamente all’ furopa e alle regioni sud-americane ed asiatiche produttrici 
di materie prime. Subito dopo lo scoppio della guerra coreana, il movimento 
inflazionista che si è verificato nell'economia americana è stato un fattore 
importante per l’aumento dei prezzi delle materie prime, che ha reso sfavo- 
revole la ragione di scambio della Gran Bretagna e degli altri paesi indu- 
striali. In altri tempi, le diminuzioni del livello del reddito e dell’occupa- 
zione statunitensi hanno ridotto l’offerta di dollari al resto del mondo ed 
hanno aggravato la situazione della bilancia dei pagamenti nelle altre na- 
zioni. Attualmente, la situazione economica dell’ unione americana è di par- 
ticolare importanza poichè gli Stati Uniti sono la pietra angolare dell’al- 
leanza del mondo libero per resistere all’ ondata dell’imperialismo sovietico 
€ la fonte da cui attingere gran parte della forza materiale necessaria per 
rendere effettiva tale alleanza. Questo articolo, pertanto, discuterà gli attuali 
andamenti economici statunitensi e tenterà di determinare se tali andamenti 
lascino prevedere, per i mesi futuri, l'inflazione, la deflazione o la stabilità. 


Introduzione. — È, ovviamente, assiomatico che il fattore predominante 
nella vita economica americana è stato per qualche tempo nel passato, e 
sarà per un periodo indefinito nel futuro, il programma di riarmo e l’elevato 
tasso della spesa pubblica che esso implica. Nel 1950, allorchè ha avuto 
inizio il programma della mobilitazione parziale, si credeva, in generale, 
che si sarebbero sviluppate forti pressioni inflazioniste e che i controlli 
fiscali, monetari e diretti, sarebbero stati necessari, per alcuni anni, per man- 
tenere la stabilità economica. Si sperava che, infine, l’aumento di produzione 
risultante dall’espansione delle facilitazioni concesse alla produzione di base 
avrebbe permesso alla nazione di avere cannoni e burro, sì che i controlli 
avrebbero potuto essere gradualmente rilassati. 

Nel momento attuale, il trend inflazionista, tanto evidente durante il 
primo anno della guerra coreana, sembra sia stato contenuto. E invero, 
in qualche settore dell'economia sono evidenti alcuni chiari sintomi di de- 
flazione. Tuttavia, vi sono anche indizi che il mostro dell'inflazione potrebbe 
divenire di nuovo più attivo. È pertanto interessante, data l'incertezza dei 
tempi, passare in rassegna i varii elementi della situazione, considerandoli 
.come preludio delle possibili conclusioni. 


La spesa pubblica. — La politica di «deficit spending» del Governo 
Federale ha raggiunto attualmente un nuovo culmine per il tempo di pace 
e deve essere certamante considerata un fattore di inflazione. Al 30 giugno, 
chiusura del presente anno fiscale, il deficit del bilancio si aggirerà proba- 
bilmente sugli 8 miliardi di dollari. Il bilancio del Presidente Truman per 
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l’anno fiscale 1953, presentato al Congresso nello scorso gennaio, conteneva 
cifre anche più astronomiche. Le spese previste ammontavano a 85,4 miliardi 
di dollari e le entrate fiscali a 71 miliardi, con un deficit di 14,4 miliardi. 
Questo crescente deficit, finanziato in gran parte con la vendita di titoli 
pubblici al sistema bancario, e verificantesi in un momento in cui le risorse 
nazionali sono virtualmente impiegate per intero è, ovviamente, un fattore 
inflazionista. 

Si sentono ovunque richieste affinchè venga fatto qualcosa, ma è diffi- 
cile trovare una via di uscita. Le imposte federali, statali e locali assorbono 
attualmente circa il 30% del reddito nazionale; il tasso fiscale base sui 
profitti societarii ascende al 52%, ed inoltre molte società pagano pure una 
imposta sugli extra profitti (excess profit tax). Si ritiene, in generale, che 
le imposte non verranno quest'anno nuovamente aumentate, particolarmente 
a causa delle prossime elezioni. D’altra parte, una drastica riduzione della 
spesa pubblica sembra fuor di questione fino a che durerà la guerra fredda. 
Una maggior efficienza nell'attività del Governo e l'eliminazione o la ridu- 
zione di alcune spese non concernenti la difesa potrebbero far risparmiare 
alcuni miliardi di dollari. Soltanto il 60% della spesa prevista riguarda la 
difesa nazionale; il 13% è destinato alla sicurezza internazionale e agli aiuti 
all’estero (in primo luogo quelli riguardanti la N.A.T.0.); il 7% concerne 
gli interessi sul debito nazionale; il 5% è destinato alle provvidenze sociali 
per i reduci (veterans’ services and benefits). L’85% del bilancio com- 
plessivo riguarda, pertanto, voci connesse alle guerre passate, presenti o 
possibili nel futuro. 1] restante 15%, ossia 13,1 miliardi di dollari su 85,4 


miliardi, riguarda le normali funzioni adempiute in tempo di pace dal go- 
verno federale. 


L'investimento privato in impianti ed equipaggiamento. — In gene- 
rale, sembra probabile che continui la forte espansione subita dall’investi- 
mento interno privato lordo, causa del «boom» verificatosi negli scorsi anni 
negli Stati Uniti. Durante il 1951 si è manifestato un notevole aumento 
nella spesa sostenuta dagli imprenditori per gli impianti e l’equipaggiamento. 
Nel quarto trimestre del 1951, le spese di questo tipo erano più elevate 
del 18% rispetto all anno precedente. Sembra probabile che tale espansione 
venga mantenuta in molti campi, comprendenti quelli dell’ acciaio, dell’ in- 
dustria aeronautica, dell'alluminio, dei prodotti chimici, del petrolio, del- 
l’energia elettrica e dei metalli. L'espansione dell’investimento industriale 
è stimolata in parte dagli acquisti del governo per la difesa (e dagli espe- 
dienti simili a quello di un accelerato ammortamento fiscale), ed in parte 
dall’espansione generale dell’ economia, che era un fattore stimolante gia 
molto tempo prima dello scoppio della guerra coreana. Nel 1951 si è regi- 
strato anche un livello massimo nelle nuove costruzioni. Questo elevato li. 
vello delle spese di investimento può essere considerato, alla lunga, come. 
un incentivo anti-inflazionista, e ciò a causa dell’ aumento di produzione che: 
ne deriva; tuttavia, in periodo breve esso può aver causato, ed ha causato,. 
lo sviluppo di alcune strozzature inflazioniste. 
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La struttura salari-prezzi. — Sebbene il «Defense Production Act» 
del 1950, prorogato nel 1951, permetta il rafforzamento dei controlli diretti 
sui salari e sui prezzi, e sebbene la «Economic Stabilization Agency» si 
sia prefissa un tale programma, i risultati raggiunti sembrano dimostrare 
che non vi é stato un serio sforzo, da parte sia del Congresso sia del 
Governo, per renderlo effettivo. Le organizzazioni sindacali dei lavoratori, 
i gruppi industriali ed agricoli sono stati in grado di infrangere i «wage 
and price ceilings» (massimi dei salari e dei prezzi) tante volte che non 
si può fare a meno di essere cinici nei confronti dell’ intero programma. 

Nel 1951, quando è stato prorogato il « Defense Production Act», sono 
stati aggiunti ad esso i cosiddetti emendamenti Capehart ed Herlong. L'e- 
mendamento Capehart fa obbligo all’ Ufficio per la Stabilizzazione dei Prezzi 
(Office of Price Stabilisation) di permettere ai produttori, senza tener conto 
della necessità, di trasferire al cliente, sotto forma di prezzi più elevati, 
tutti gli aumenti verificatisi nei costi a partire dal 1950. L'emendamento 
Herlong chiede il mantenimento dei margini normali di profitto per i gros- 
sisti e i dettaglianti, basandosi sul fatto che un aumento di un dollaro nel 
costo si trasforma in un aumento molto maggiore di un dollaro nel prezzo 
pagato dal consumatore. Cosi, il Congresso ha escogitato l’espediente di 
una inflazione interiore («built-in inflation») a beneficio della comunità com- 
merciale. 

Neppure ciò che è stato realizzato nei confronti della stabilizzazione 
dei salari è soddisfacente. La politica dell’ Ufficio per la Stabilizzazione dei 
Salari (Wage Stabilization Board) è consistita nell’adeguare i salari al costo 
della vita e nel permettere aumenti dei salari quando il costo della vita è 
aumentato. Sono state approvate le cosiddette «escalator clauses» nei con- 
tratti collettivi, in base alle quali entrano in vigore aumenti automatici dei 
salari quando aumenta l'indice dei prezzi al consumo elaborato dal Bureau ' 
of Labor Statistics. Inoltre, sono permessi gli aumenti dei salari che riflet- 
tano aumenti della produttività e sono stati approvati molti cosiddetti «be- 
nefici - frangia» («fringe benefits»), ossia contributi ai fondi di pensione da 
parte del datore di lavoro, programmi per l'igiene e il benessere, ecc.. Nel 
momento in cui scriviamo, la crisi dell'industria dell'acciaio non è ancora 
risolta, ma il Governo sta appoggiando le richieste dei sindacati (« United 
Steelworkers of America - C.I.0.») tendenti ad ottenere un aumento del 
salario orario di cents 17,50, aumento da attuarsi in un periodo di 18 mesi, 
più varii «benefici - frangia ». Il Governo non ha mai dimostrato molto de- 
siderio di attuare un effettivo programma di stabilizzazione dei salari. 

Infine, nella legislazione in atto dal 1950, il blocco degli agricoltori in 
seno al Congresso riuscì ad impedire l'imposizione dei controlli sui prezzi 
dei prodotti agricoli, a meno che tali prezzi non avessero raggiunto la parità 
o il livello toccato nel giugno 1950, che fu il più elevato. Il concetto stesso 
di parità è, ovviamente, un espediente di inflazione «built-in». 

Nei confronti dei controlli diretti, quindi, le previsioni suggeriscono 
ehe non si può contare troppo su di essi come protezione contro le tendenze 
inflazieniste. 
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I controlli monetari e fiscali. — Le previsioni relative ai controlii 
monetari e fiscali sono molto più promettenti. I controlli diretti sul credito al 
consumo e sul credito ipotecario hanno contribuito effettivamente a contenere 
la domanda potenziale di beni di consumo durevoli, comprese le abitazioni. 

Un fatto significativo verificatosi durante il 1951 è stato anche la riaf- 
fermazione dei poteri dell’ autorità del Federal Reserve System nei confronti 
del credito. Specie in conseguenza della pressione esercitata dal Congresso 
per mezzo del «Douglas Subcommittee on Monetary, Credit and Fiscal Po- 
licies» (comitato presieduto dal Senatore Paul Douglas dell” Illinois, già 
Professore di Economia all’ Università di Chicago), il Tesoro aveva in parte 
ritirato le sue pressioni tendenti ad ottenere che la Riserva Federale soste- 
nesse il prezzo dei titoli pubblici per mezzo di illimitati acquisti su mercato 
aperto, allo scopo di agevolare l'attuazione del programma di negoziazione 
del debito pubblico formulato dal Tesoro. Tutto questo significava che le 
banche commerciali della nazione erano state in grado di rinvigorire le 
loro riserve — ed espandere in tal modo il credito — vendendo i loro titoli 
pubblici alla Riserva Federale. Dopo il cosiddetto «accordo» fra il Tesoro 
e la Riserva Federale (che alcuni hanno cinicamente definito «matrimonio 
forzato»), vi è stato un rafforzamento anti-inflazionista della struttura cre- 
ditizia. Questa lotta fra coloro che invocano la severità del credito e coloro 
che desiderano mantenere a tutti i costi bassi i tassi d’interesse non è 
affatto conclusa, ma i primi hanno avuto una vittoria, sia pure temporanea. 

In materia di politica fiscale, ci siamo già riferiti al deficit del bilancio 
pubblico ed all’elevato livello della spesa del Governo. Le imposte sono state 
aumentate tre volte dopo lo scoppio della guerra coreana, e, dato che il 
deficit è inferiore a quello che sarebbe stato altrimenti, questo aspetto della 
politica fiscale è stato effettivamente anti-inflazionista. 


Il consumo e il risparmio. — Uno dei principali fattori, dal quale di- 
pende l’imbrigliamento dell’ inflazione, è, attualmente, l’elevato tasso del ri- 
sparmio personale. Alla fine del 1950 e all’inizio del 1951 si è verificata 
una corsa panica agli acquisti, in previsione di grande scarsità. Gli uomini 
di affari hanno rafforzato i loro stocks e i consumatori si sono affrettati a 
comperare automobili, apparecchi elettrodomestici, mobili, ecc.. Queste sono 
state importanti cause del rapido aumento dei prezzi verificatosi durante i 
primi nove mesi dopo lo scoppio della guerra coreana. Da allora, tuttavia, 
la domanda ha subito una flessione. In parte, la caduta è un risultato ine- 
vitabile della precedente corsa agli acquisti; in parte, essa è una resistenza 
ai prezzi elevati; in parte, essa è il riflesso di una crescente fiducia che la 
guerra non è imminente e che l’ elevato livello produttivo sta eliminando 
la scarsità. In tutti i casi, il tasso del risparmio personale assorbe attual- 
mente circa il 10% del reddito, livello che è molto più elevato dei livelli 
precedenti. I prezzi all'ingrosso si sono orientati, con oscillazioni varie, 
per qualche tempo, verso il ribasso e l’ascesa del costo della vita si è ar- 
restata. Si sta anche verificando la liquidazione dei vecchi debiti. Si ritiene, 
generalmente, che l'elevato livello del risparmio personale sia un importante 
fattore anti-inflazionista. Si ritiene pure che tale risparmio costituisca non 
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soltanto una protezione contro la possibile deflazione futura, ma anche una mi- 
naccia inflazionista potenziale se il comportamento del pubblico dovesse 


cambiare in conseguenza, ad esempio, di un ulteriore deterioramento della 
situazione internazionale. 


L’espansione della produzione. — Infine, resta da considerare il più 
importante elemento della situazione, la produzione. Una volta di più, come 
nel corso della seconda guerra mondiale, economia americana ha compiuto 
un miracolo di produzione. La capacità produttiva di base è stata rapida- 
mente aumentata, come già detto, e le conseguenze favorevoli sono già evi- 
denti nella diminuita pressione sulle materie prime scarse e nelle aumentate 
assegnazioni di tali materie alle industrie civili. 

Il « defense mobilizer » C. E. Wilson ha intitolato il suo quinto rapporto 
trimestrale al Presidente, pubblicato il 1 aprile 1952, «Strength for the 
Long Run» (Forza per il lungo andare). In questo rapporto (l’ultimo prima 
delle sue dimissioni) Wilson ha descritto l'espansione dei miglioramenti alla 
produzione di base. Egli ha esposto dettagliatamente, ad esempio, perchè la 
produzione interna di petrolio dovrebbe aumentare del 9% nell’anno pros- 
simo ed i miglioramenti alle raffinerie del petrolio del 7%. Egli ha affer- 
mato che la capacità produttiva dell'industria dell'acciaio è stata aumentata 
da 100 milioni di tons a 109 milioni durante il 1951 e che l’obbiettivo sarà 
quello di raggiungere 120 milioni di tons annui nel 1953 (la capacità era 
di 84 milioni annui alla fine della seconda guerra mondiale). Egli ha affer- 
mato che l’industria dell’alluminio aveva aumentato la sua capacità produt- 
tiva di 50.000 tons dopo lo scoppio della guerra coreana e che tale capacità 
aumenterà di altri 415.000 tons durante il 1952. Ha affermato ancora che 
il più colossale aumento nella storia dell’energia elettrica si è avuto nel 
1951, anno in cui si è registrato un aumento di capacità di 7 milioni di 
Kilowattora, e che nel 1952 si produrrà un ulteriore aumento di 9 milioni 
di Kilowattora. Questi esempi sono sufficienti a dimostrare che l’aumento 
della produzione è, forse, il più importante fattore individuale anti-inflazio- 
nista che operi attualmente nell' economia americana. 


Conclusione. — 1 diversi fattori che agiscono sulla situazione economica 
sono cosi confusi e la situazione internazionale cosi incerta che, come ha 
dichiarato recentemente il Presidente del « Board of Governors» del « Fe- 
deral Reserve System> al Comitato senatoriale per la moneta e il credito, 
nessuno « puó fiduciosamente prevedere il prossimo futuro o le ripercussioni 
sull’economia del programma di difesa». Sarebbe davvero temerario chi 
volesse oggi profetizzare la situazione economica del paese quale sará fra un 
anno. Un giocatore, tuttavia, potrebbe essere incline a scommettere che il 
futuro porterá una difficile specie di stabilità, con una leggera tendenza al- 
l’inflazione. Non sembra che nell'immediato futuro debba verificarsi una 
deflazione sn vasta scala. 

James D. CALDERWOOD 


Columbus, Ohio State University, aprile 1952. 
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1. - INTRODUCTION. 


The unexpectedly rapid return to pre-war levels of European food pro- 
duction and consumption tends to give the impression that normal standards 
have come to stay. However, this appearance of normality in the supply of 
basic human necessities may well be deceptive. As far as can be judged, 
the period during which stringencies of food supplies are to be expected has 
not yet come to an end. Although temporary and local surpluses of individual 
foodstuffs may appear and have, in fact, appeared in recent years, the overall 
supply position is likely to remain tight for some time to come. 

This seems at least true as long as the policy of full employment is 
pursued throughout the main industrial countries of the world. The breath 
taking increase of population in Asia is likely to aggravate the position. 
Although any exaggerations ought to be avoided, it is probably true to say 
that abundance of food can only be expected, if in wide areas of the world 
lack of food is allowed to exist simultaneously. 

If this analysis is reasonably accurate, it remains imperative for some 
time to come to obtain as accurate an account as possible of levels and trends 
of production and consumption in the main areas of the world. Contrary to 
the views held by some, it may be said that hardly anything remotely ac- 
curate can be expected from any calculations of food production or con- 
sumption throughout the main territories of Asia. The position appears hardly 
any better when Soviet Russia, Africa or South America are considered. 

Only in North America, Oceania and Europe is it possible to estimate 
with a reasonable degree of accuracy the production and consumption of 
foodstuffs. However, even in these areas the comparability of available data 
leaves much to be desired. Calculations made for individual countries are 
rarely comparable with those of other countries, and estimates made by 
some agencies on an international plane still lack the necessary uniformity 
of approach and method and thus the comparability desired in any inter- 
national work. > 

In these circumstances, it seems Justified to review the data available 
and to survey the possibilities of certain improvements. Whilst the remarks 
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on the following pages are limited to food consumption and requirements as 
well as farm production and productivity in European countries only, they 
also apply ceteris paribus to areas outside Europe. 

If critical comments are made on some of the work done, by national 
and international agencies, in the past, it should not be forgotten that we 
are only at the very beginning of international cooperation in this sphere. 
While much remains to be done, the daring and courageous efforts made in 
the past ought not to be underrated. 


2. - Foop CoNsUMPTION AND Foop REQUIREMENTS. 


Modern knowledge of nutritional requirements has largely grown out of 
the observation of undernourishment and malnutrition during war-time. The 
lack of food and feed has led to considerable improvements in drawing up 
national food balances and differential rationing schemes. During the first 
world war, some attempts were made at estimating food supplies and require- 
ments in terms of nutrients, but only during the second world war were 
the first extensive international comparisons made. 

While the Combined Food Board improved considerably the methods 
of estimating the food supplies and their utilisation in the United States, 
Canada and the United Kingdom, Hitler’s war administration developed to 
great refinement the technique of allocating foodstuffs according to the 
usefulness of the consumer to his war economy. At the end of the war 
many estimates of food requirements were made by allied military and 
civilian authorities, such as SHAEF and UNRRA. 

After the war some internationally comparable calculations of food re- 
quirements and food supplies, which had been unobtainable as long as hostil- 
ities lasted, became available. These emanated partly from allied countries 
and partly from Germany (1). The main Anglo-American sources on food 
supplies and food consumption were as follows: 


(1) J. H. Richter, World Food Situation 1946. Mimeographed. 
Washington, 1946. 

(2) J. Cassel, The Food Situation 1943/44. Mimeographed. London, 
1945. 

(3) J. Evans, World Food Survey. Mimeographed. London, 1946. 

(4) W. Klatt, European Food Supplies. Mimeographed. London, 1946. 


In Germany the most comprehensive studies undertaken during the 
war were as follows: 


(1) E. Woermann, Die Europdische Ernáhrungswirtscha]t in Zahlen. 
Berlin, 1943. 

(2) O. Mielck, Die Ernährungswirtschaft Europas 1935-1938. Berlin, 
1942. 


(1) These were later reviewed by the author of this article in his Comment on 
the F. A.O. World Food Survey, Mimeographed, London, 1946. 
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(3) W. Hahn, Die Ernáhrungswirtschajt Europas 1936-1938. Jena, 
1942. 

(4) H. v. d. Decken-H. J. Metzdorf, Europas Ernährungswirtschayt. 
Hamburg, 1943. 


Since the end of the last war, several national and international agencies 
have continued to improve the methods applied and the results achieved im 
calculating food consumption at various stages of distribution. The main 
sources on European food supplies, before and after the war, which have 
become available in recent years are as follows: 


(1) Food and Agriculture Organisation of the United Nations, Foow 
Balance Sheets. Washington, 1949 and 1950. 

(2) Organisation of European Economic Cooperation, Food Consumption 
Levels in O.E.E.C. Countries. Paris, 1950. 

(3) Office of Foreign Agricultural Relations of U.S. Department of 
Agriculture, Agricultural Production and Food Consumption 
in Western Europe. Washington, 1951. 


While previously a number of different estimates appeared for one and 
the same item of information, lately estimates of food supply and consumption, 
in many European countries, have become more uniform than in the past. 
In this way, the impression is given that the technique of estimating re- 
quirements and supplies has improved to a considerable extent. While this 
is indeed the case in certain respects, some of the improvements in the 
methods applied and in the results obtained are apparent only. So as to 
provide a working agreement on the needs of men and the degree of satis- 
fying them, certain data have become commonly accepted without being 
more than intelligent estimates. 

How much nutrionists and food planners are still in the dark on some 
vital issues of food supplies and requirements, has been illustrated recently 
by the diverging results of two studies issued under the auspices of the 
Food and Agriculture Organization of the United Nations, i.e. Food Balance 
Sheets and Calorie Requirements (1). Although both studies were published 
by the same organization during the same year, the findings on food re- 
quirements and food consumption levels leave a gap which remains unexplained 
and calls for further examination. 


3. - Foop Consumption LEVELS. 


Early in 1946, whilst the Special Meeting on Urgent Food Problems 
was prepared in Washington, the Food and Agriculture Organization began 
to take an active interest in drawing up food balances and in estimating 
food consumption levels. Material was made available primarily by British 
and American Government Departments and was reproduced in the World 


n 


(1) F.A.O., Calorie Requirements, Washington, 1950. 
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Food Survey, the first paper published by F.A.O. on the subject. Of the 
pre-war (1935/38) consumption data for twenty Continental European countries 
given in the World Food Survey (1), one was taken from the material made 
available by the Office of Foreign Agricultural Relations, eight were taken 
from the data submitted by the U. K. Ministry of Food and eleven from 
the material submitted to the Allied Control Authority in Berlin by the 
author of this article. In addition food balances were prepared hastily by 
the staff of F.A.O. for some forty-five non-European countries, but the 
sources used were so scanty that later on it was considered impracticable to 
construct food balance sheets for some of the less advanced countries. 

So as to make a comparison possible between estimates from various 
sources, in the Autumn of 1946 the author of this article circulated his 
Comment on the F.A.0. World Food Survey in which food consumption 
estimates for twenty countries on the European Continent were analysed. In 
the meantime this material has been amended and supplemented. Data for the 
United Kingdom and Ireland and nutrients for all European countries have 
been included. Comparisons for some post-war years have also been added. 
In some cases the original material had to be converted so as to make it 
comparable with data from other sources. Throughout the comparison, cereals 
are taken as grain and in terms of flour, rice as milled, sugar as refined, 
vegetables and fruit at fresh weight, meat at carcass weight and fats and 
oils as such and at their pure fat content. Fish is supposed to be given at 
landed weight, but this seems doubtful in some cases (as space is scarce, 
the details of the comparisons have been excluded from the statistical tables 
given at the end of this article). 

The differences between various estimates which are disclosed in this 
way are considerable. Whilst there is on the whole a fair amount of 
agreement among the various experts about the consumption of the basic 
foodstuffs, such as cereals, potatoes, pulses and sugar, there are wide dis- 
crepancies in the estimates of the consumption of protective foods. As these 
are the items which matter most in a balanced diet, it seems imperative to 
examine further the estimates which through the publications of F.A.0. 
have become generally accepted throughout the world. 

Since 1948, food consumption estimates have been made regularly by 
F.A.O. for pre-war (1934/38) as well as for post-war years and have been 
published first in The State of Food and Agriculture 1948 (2) and later 
in Food Balance Sheets 1949 and Food Balance Sheets 1950. Revised 
pre-war consumption data have been published for most countries, but no 
detailed explanation has been given as to the reasons which have led to 
these changes. The food balances are said to have been submitted to member 
governments for comments and to have been altered partly at their request. 
These requests were justified in some cases where Governments had better 
information than had been available elsewhere. However, as food allocations 


(1) F.A.O., World Food Survey, Washington, 1946. 
(2) F.A.O., The State of Food and Agriculture 1948, Washington, 1948. 
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were largely based on food balances, in some cases Government requests for 
alterations were motivated by considerations which had little to do with 
the aims of unbiased scholars or working parties, such as the Special Joint 
Committee of the Combined Food Board. In part changes were made by 
the F.A.O. Secretariat without reference to those who had submitted the 
original estimates. 

‘Certain improvements in the estimates of food supplies and food con- 
sumption have been made possible by some of the work undertaken by 
F.A.O. In 1949 F.A.O. published its Handbook for the Preparation of 
Food Balance Sheets (1) in which recommendations were made as to the 
most suitable methods to be applied in calculating food consumption levels. 
The method suggested is largely in line with that practised by experts in 
various parts of the world. The use of standardised nutrient factors was 
facilitated by F.A.O. through the publication of Food Composition Tables (2). 
For purposes of international comparison, these are now used by F.A.0. and 
other agencies, such as the Office of Foreign Agricultural Relations of the 
U.S. Department of Agriculture (O.F.A.R.) and the Organisation of European 
Economic Cooperation (O.E.E.C.). 

When the Food and Agriculture Committee of O.E.E.C. began to draw 
up food balance sheets for member countries of its organisation, a member 
of the staff of F.A.O. was seconded to this work, and since then food 
balance sheets for Western European countries have been published by F.A.0. 
in conjunction with O.E.E.C. Independently, O.E.E.C. has published the data 
agreed with F.A.O. in a report on Fovd Consumption Levels in O.E.E.C. 
Countries, but this report has been superseded in part by a mimeographed 
paper issued last year in Paris. A summary of the calculations undertaken 
by F.A.O. has also been published in the Economic Survey for Europe 
in 1951 (3). 

The publication of the Handbook for the Preparation of Food 
Balance Sheets and of Food Composition Tables and the co-operation of two 
international agencies has doubtlessly led to certain improvements in the 
work done on consumption levels in European countries. On the other hand, 
the apparent uniformity of published material is not entirely due to a genuine 
agreement on methods applied and results obtained. O.F.A.R. who have been 
represented by observers at the Food and Agriculture Committee of O.E.E.C. 
have published an independent set of estimates on pre-war and post-war 
consumption levels in E.R.P. countries which in some cases differ substantially 
from those published by O.E.E.C. in conjunction with F.A.O. 

A comparison of consumption levels calculated by F.A.O. and O.E.E.C. 
at various stages suggests that there is still a considerable amount of 


(1) F. A. O., Handbook for the Preparation of Food Balance Sheets, Washington, 
1949, 


(2) F.A.O., Food Composition Tables, Washington, 1949. 


_ (3) Economic Commission FOR Europa, Economic Survey for Europe in 1951, 
Geneva, 1952. 
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uncertainty about important items of the European diet. Pre-war data have 
been changed up to four times for countries with reliable statistics such as 
Sweden, Switzerland and Holland. Consumption estimates for grains and 
potatoes for which reasonably reliable statistics are available have been 
changed more frequently than those of milk, meat, fish and vegetables. A 
comparison of O.E.E.C. data with those calculated by O.F.A.R. suggests that 
immediately after the war some Governments tended to under-estimate their 
production and consumption levels so as to have a strong claim for food 
imports at I.E.F.C. meetings, whilst recently some Governments have tended 
to go in the opposite direction so as to obtain a large share in any inter- 
European market arrangement. 

To sum up the experience gained in the food consumption level enquiries 
for European countries, it may be said that some progress has been made 
in the methods applied and in the results achieved, but there are still certain 
differences in the methods of treatment and interpretation and in the value 
of the sources used which explain the uncertainty with regard to some 
items of consumption and some countries of Europe. The need for clari- 
fication is all the more necessary as lately all international calculations of 
agricultura] production indices have been based on the net production data 
of food balances excluding from gross production the amounts not available 
for human consumption, i. e. waste, seed and feed requirements. Therefore, 
any errors in the estimated utilisation of crops will affect food consumption 
data as well as food production indices on which productivity estimates 
are based. 

A comparison of those sources which provide food consumption data for 
all European countries shows the discrepancies of the various estimates to be 
of the following order (highest estimate above lowest estimate in per cent): 


Europe Total E.R.P. Area 
10 to 20 per cent Potatoes Coarse Grains 
Sugar Potatoes 
Meat Vegetables 
Eggs Fruit 
20 to 30 per cent Rice Cheese 
Poultry Slaughter Fats 
Cheese Vegetable Oils 
Fish Marine Oils 
above 30 per cent Coarse Grains Rice 
Slaughter Fats Poultry 
Vegetable Oils Game 
Marine Oils Fish 


In the case of certain countries, particularly in East and South Kast 
Europe, ‘the estimates of various authors differ even more than for Europe 
as a whole. However, while the range between various estimates 1s con- 
siderable with regard to some important items of the European diet and some 
European countries, there is a reasonable degree of agreement between most 
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authorities on the nutrient content of the diet (1). In these circumstances it 
is surprising that there is a marked difference between the levels of food 
consumption, as shown by F.A.O. in its Food Balance Sheets, and those 
of food requirements as given by the F.A.O. Nutrition Panel on Calorie 
Requirements. 


- Foop REQUIREMENT LEVELS. 


In May 1950, F.A.O. published a report on Calorie Requirements which 
had been prepared by a Nutrition Panel with Dr. Ancel Keys as Chairman. 
The report deals with calorie requirements according to factors such as 
age, sex, body size and environmental temperatures. It includes a section 
which gives average per head calorie requirements for populations of different 
countries. Calorie requirements are stated at the physiological level, i. e. as 
actually eaten and are said to represent the need of fully healthy indivi- 
duals and to be sufficient to maintain an active life and a high level of 
industrial activity (2). 

No calorie requirements are given in the report for individual countries, 
but of the three hypothetical cases given in the report, the second example 
is nearest in age distribution, body weight and environmental temperature 
to conditions in countries of Western Europe. It shows an average daily 
requirement of approximately 2,300 calories, if a body weight of 65 kilos 
and an environmental temperature of 10°C is assumed. For Europe as a 
whole and for the E.R.P. area the corresponding figure is 2,250 calories. 
Against this, the figure which has been used for the calorie requirements 
of some Western European countries, such as the United Kingdom and 
Germany, is approximately 2,550 calories per head per day. 

The discrepancy between food requirements as estimated by F.A.O. and 
by some national agencies is of the order of 250 calories. The same discre- 
pancy is found when food requirements based on the recommendations of 
the F.A.O. Nutrition Panel, and food supplies, as shown in F.A.0. food 
balance sheets, are compared. The difference between food supplies (at retail 
level) and food requirements (as eaten) is of the order of 600-650 calories 
respectively for Europe as a whole and for the E.R.P. area and amounts 
to 800 calories and more in the case of some Western European countries. 
The difference cannot be explained merely by a loss of food. As in the food 
balance sheets all quantities of food lost through wastage, from the first 
stage of production up to the stage when the food reaches the kitchen, are 
deducted from gross production, the difference between food supplies (at 


(1) Professor WOERMANN seems to have used conversion factors different from 
those of most other experts, but when interviewed last year on this point he was 
unable to explain the high calorie content of his food consumption estimates. 

(2) So far, estimates of requirements of nutrients other than calories haye not 
heen published by F.A.O., but it is understood that fat and protein requirements 
are being studied and may be published at some later date. 
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retail level) and requirements of food (as eaten) should be equal to kitchen 
and plate waste. This is unlikely to be of the order of 600 to 650 calories 
or 30 per cent of all foodstuffs purchased in European countries. 

As over a period of time a biological equilibrium between requirements 
and actual consumption must be assumed (unless the population gains or 
loses weight), there seem to be some faults in the methods recommended in 
the F.A.O. paper on Calorie Requirements. In any event, the discrepancy 
between requirement and consumption levels is of such magnitude as to call 
for further examination. 

In the past, estimates of food requirements have usually been based on 
the recommendation of the League of Nations and the U.S. National Re- 
search Council (1). Recently some alterations have been recommended for 
the United Kingdom by the Committee on Nutrition set up by the British 
Medical Association (2), but all these data show a large measure of agreement. 
The overall calorie intake of the whole population of the United Kingdom, 
based on the recommendation of the N.R.C. and the B.M.A., is almost 
identical, i.e. approximately 2,550 calories. 

Although different allowances were made, in the N.R.C. recommendations, 
for different grades of activity, in fact the population of Western European 
countries has usually been taken to be ‘moderately active’. The daily re- 
quirements of 3,000 calories for moderately active men and 2,500 calories for 
moderately active women (3), as advocated by the National Research Council, 
were assumed to cover deviations for men and women engaged in heavy 
work as well as deviations for people who, owing to old age or physical 
disability, were in need of less than the requirements of the moderately 
active. The Nutrition Panel working under the auspices of F.A.O. tried to 
improve on past recommendations. While requirements recommended by 
the Panel for children and adolescents were identical with allowances re- 
commended by the National Research Council, significant changes were 
suggested for adults. The consumption level recommended in the F.A.O. 
* report for the ‘reference man’ of twenty to twenty-nine years is 200 
calories above the N.R.C. standard for the moderately active man; for 
females the F.A.O. level is 200 calories below the 1945 N.R.C. standard 
and 100 calories below the revised 1948 N.R.C. standard for the moderately 
active woman. 

So as to allow for the reduced activities of people of higher age than 
the reference man and woman, the Nutrition Panel working under the 
auspices of F.A.O. recommended a reduction by 7'/, per cent or 240 and 170 
calories respectively for men and women of thirty to thirty-nine years of age. 


(1) NATIONAL RESEARCH COUNCIL, Recommended Dietary Allowances, 
Washington, 1948. | e 

(2) BririsH MEDICAL ASSOCIATION, Report of the Committee on Nutrition, 
London, 1950. 

(3) In 1948 the N.R.C. standard for moderately active women was revised 
to 2,400 calories. 
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This reduction was to be applied, once for every decade of life, thus allowing 
men and women of eighty years of age food requirements of 1,760 and 1,270 
calories respectively. Against this, surveys done recently among old age 
pensioners in the United Kingdom show an actual food intake of approxima- 
tely 2,150 and 1,900 calories respectively. 

While it is generally accepted that calorie requirements of elderly 
people are below those of younger adults, few data are available on the 
relationship between age and requirements; nor is much known about the 
different requirements of men and women doing different types of work. 
However, from recent research work it seems doubtful whether a flat rate 
of reduction should be applied to both the basal and the work requirements 
of people of growing age. Work done at Aberdeen seems to suggest that 
basal metabolism falls by 3 per cent only per decade above the age of the 
adolescent. 

There does not seem to be any proof that work requirements decline 
at the same rate as basal requirements, nor that activities assigned to men 
and women of twenty to twenty-nine years of age apply to other sections of 
the working population. Research work done at the Institute of Labour 
Physiology at Dortmund (1) seems to indicate that the requirements of men 
working in industry and farming are not sufficiently covered by the 
allowance of 3,200 calories recommended by the F.A.O. Nutrition Panel for 
the 'reference man”. Nor does the allowance of 2,300 calories appear to cover 
fully the requirements of women looking after children and working in town 
and country households. In some countries of Western Europe where mecha- 
nisation is not far advanced and a large section of the population is occupied 
in agriculture, the burden of physical work falling on women is likely to 
be well above the level which is considered normal in highly industrialised 
countries. 

To sum up the observations on Calorie Requirements, it may be said 
that the methods of assessing nutritional requirements are still rather 
undeveloped and that for practical purposes in Western European countries 
the recommendations of the U.S. National Research Council and of the 
British Medical Association seem to be more adequate than those of the 
F.A.O. Nutrition Panel. In the United Kingdom this view was fully supported 
during the war by the results of the body weight survey. In Germany during 
the war, when consumption levels fell below an average intake of about 
2,550 calories, the health of the population was not impaired seriously 
and on a large scale, but the industrial output was affected throughout the 
country. From data available on the German war-time economy it appears 
that industrial output and output of miners fell to 90 per cent and less of 
pre-war when food supplies of industrial workers and miners were reduced 
to less than 95 and 90 per cent respectively (2). 


(1) H. Kraur, Berechnung des Nahrungsbedarfs im Bundesgebiet, Mimeographed, 
Frankfurt, 1951. 


(2) W. Kuarr, Calorie Requirements in the United Kingdom, in the Com- 
monwealth and in Continental Europe, Mimeographed, London, 1951. 
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While scientific evidence on food requirements of men and women of 
different ages and activities is still scanty, from the limited information 
available it appears that the Nutrition Panel working under the auspices 
of F.A.O. has under-estimated the requirements of men and women engaged 
in heavy work and has over-estimated the reductions due to reduced basal 
metabolism and work at advanced age. The gap of about 250 calories between 
estimated requirements (at retail level) and food consumption (at retail level) 
is likely to be due to these causes. 


5. - FARM Propuction LEVELS. 


Food consumption and domestic production are so closely interrelated 
that it is imperative to consider one in relation to the other. This seems 
all the more so, as in the years since the end of the war the technique 
of calculating farm production and productivity has been based on food 
balances in most cases. 

The improvement of European farm production in the years since the 
end of the war has been truly remarkable. In Western Europe, where the 
recovery has been particularly speedy, the pre-war output of. grains, meats 
and fats has been reached and the pre-war output of sugar and milk has 
been surpassed. Total farm net production is now about 15 per cent higher 
than before the last war, but there are, of course, wide differences from 
commodity to commodity and from country to country. 

As European farm output reaches and surpasses former production levels, 
the question arises to what extent further improvements are possible; in 
which countries and sections of the farm economy production ceilings have 
been reached; and to what extent further gains may be possible through 
improvements in output per man rather than through increased yields per 
unit of land or livestock. 

These complex questions cannot be answered without measuring acca- 
rately the existing levels and the likely trends of production and product- 
ivity. The need for computing internationally comparable indices of farm 
production and productivity is thus obvious. 

In fact, several national and international agencies have paid consider- 
able attention to this matter. Some attempts at drawing up internationally 
comparable food production indices for the period prior to the last war have 
been made in the past, notably by: 


(a) Economic Intelligence Service, League of Nations (1); 

(b) Bureau of Statistics, International Institute of Agriculture (2); 
(c) Office of Population Research, Princeton University (3); 

(d) Bureau of Industry, Brisbane, Australia (4). 


(1) World Production and Prices, 1938/9, Geneva, 1939. 

(2) Agricultural Commodities and Raw Materials, Rome, 1944. 

(3) W. E. Moore, Economic Demography of Eastern and South Eastern Europe, 
Geneva, 1945. 

(4) CoLin CLARK, The Conditions of Economic Progress, London, 1940. 
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Since the war, several organisations have taken up and expanded these 
studies, i. 6. 


(e) Economics & Statistics Division, Food and Agriculture Organis- 
ation (1); 

(f) Research & Planning Division, Economic Commission for Europe (2); 

(4) Office of Foreign Agricultural Relations, U.S. Dept. of Agricul- 
ture (3); 

(A) Food and Agriculture Committee, Organisation for European 
Economic Co-operation (4). 


The methods which these various agencies have applied and the results 
to which they have come, differ sufficiently to warrant a comparison of their 
techniques and their findings. No single method, fully satisfactory for all 
purposes, of computing internationally comparable food and farm production 
indices has yet been found. It is rather a matter of exploring the advan- 
tages and disadvantages of each method than of choosing one and rejecting 
the others. 

In drawing up internationally comparable agricultural production indices, 
it is essential to cover the whole range of food production as fully as poss- 
ible without double counting and to apply weight factors that are inter- 
nationally applicable. The first requirement is met reasonably satisfactorily 
where reliable data on the production of the main crops and livestock pro- 
ducts and on the use of crops for feeding purposes are available. 

Before the war, when the technique of food balances was not commonly 
known, estimates on the use of foodstuffs for feeding farm animals were 
very rough. For instance, the International Institute of Agriculture, in 
their study on Agricultural Commodities and Raw Materials, could suggest 
nothing better than to exclude all coarse grains and 50 per cent of all potato 
crops, thus ignoring entirely the use of coarse grains for human consumpt- 
ion and the use of bread grains for feed. 

Lately, all international calculations of agricultural production indices 
have been based on the net production data of food balances, excluding 
from gross farm production the amounts not available for human consumption, 
i. e. waste, seed and feed requirements. As waste is usually a constant 
portion of the gross production, it is of minor importance whether it is 
excluded or not (provided one or the other is done consistently throughout 
the survey). 


(1) F.A.0., Index Numbers of Food and Agricultural Production, Washington, 
1950. 

(2) Economic Survey of Europe, 1948, 1949, 1950, Geneva, 1949, 1950, 1951. 

(3) Agricultural Production and Food Consumption in Western Europe, 
Washington, 1951. 


(4) Calculations of Indices of Food Production, Trade and Consumption, Paris, 
1951. 
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A thorough analysis of food balances is particularly ‘necessary before 
agricultural production indices are computed, in the case of the post-war 
period. If one accepts the data of certain food balances that have become 
available lately, since the war the supply of recorded feedingstuffs per live- 
stock unit has declined by about one-quarter in some European countries, 
such as France and Italy, while it has increased in some others, such as 
the United Kingdom and Denmark. These results seem to suggest the need 
for further examination of data on crop utilisation. 

The grand total of agricultural production of different types is estab- 
lished by applying a weight factor to each commodity. The weights chosen 
by various authors and agencies differ considerably. Calorie weights, which 
are common to consumption indices, were also used, before the end of the 
war, by Purves in some crude estimates of wartime changes in world food 
production (1). Grain units, which are also based on nutrient values, but 
form an improvement on calorie weights, were introduced by a German 
scholar (2) and applied by O.F.A.R., as a check on calculations based on 
other weight factors. They are shown in the first series of production indices 
for the E.R.P. area published by O.F.A.R. (3). 


6. - Gross AND NET Farm PRoDUCTION. 


Most calculations operate with constant prices which are likely to be 
most suitable factors for measuring economic phenomena, such as the vo- 
lume of farm production. However, the prices used vary considerably from 
source to source. Colin Clark, in his study, used American farm prices, a 
set of weight factors of doubtful value to countries outside the United States. 
World export prices were taken for other pre-war surveys and are still used 
by F.A.O.. Although some adjustments have been made in order to eliminate 
certain anomalies, such as the high prices of early potatoes, the weights 
remain somewhat unsatisfactory as they refer to wholesale rather than farm 
prices. Potatoes and milk remain overweighted, while rice is underweighted. 

These shortcomings have been overcome recently in the indices drawn 
up by O.F.A.R. and O.E.E.C. in which the relationship of average farm 
prices of the area covered has taken the place of world export prices. The 
production figures for meat and animal fats have been converted by O.F.A.R., 
but not by O.E.E.C., into live weight to permit the application of live 
weight prices. Butter and cheese production have been included by O.F.A.R., 
but not by O.E.E.C., in total milk production to permit the application of 


(1) C. M. Purves, Wartime Changes in World Food Production, Washington, 
1944, 

(2) E. WoERMANN, Erndhrungswirtschaftliche Leistungsmasstäbe, Mitt. f. d. 
Ldw. Berlin, 1944. | 

(3) J. H. Ricatmr, Indices of Agricultural Production in E.R.P. Countries, 
«Foreign Agriculture», Washington, June 1950. 
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farm prices of milk. Furthermore, O.F.A.R. is the first organisation to 
have included post-war farm prices in their calculation of weights. In some 
countries present farm price relations differ sufficiently from those of the 
pre-war period to justify the course taken by O.F.A.R. 

The indices obtained in the manner described record farm production 
at constant prices and thus provide a measure of quantitative changes. They 
are partly indices of gross production (minus seed, waste and feed) and 
partly indices of net production in the sense of the definition used by the 
Agricultural Departments in the United States (1) and in the United King- 
dom (2), but they do not usually consider farm inputs, such as fertilisers, 
fuel and machinery; nor do they take into account any differences and 
changes in the quality of the farm output produced in various countries and 
at different times. 

The net output conception as defined by «value added» has been ac- 
cepted by Colin Clark and W. E. Moore, but is absent from other enquiries 
quoted in this paper. As the calculations of net production do not usually 
take items of cost into account, they tend to increase the differences, from 
country to country, in production and productivity. As high yields are ob- 
tained in countries where farming is carried out at high expense, the margin 
between countries of high and low production levels is exaggerated in the 
data on net output as defined by the Agricultural Departments in the United 
Kingdom. It would shrink if costs were taken into consideration. 

The indices are not always clearly defined as gross or net indices. The 
F.A.O. indices are described as «essentially based on a gross production 
concept modified only by the deduction of imported feed grains». This is 
what other organisations, such as O.F.A.R. and O.E.E.C., describe as net 
indices, the difference between gross and net being the inclusion or exclu- 
sion of imported feedingstuffs. In the index published in the Economic 
Survey, the Economic Commission for Europe (E.C.E.) is said to have de- 
ducted certain feedingstuffs, such as oilcake, and fertilisers which are ignored 
by F.A.0. (3). Thus E.C.E. appear to publish a net index in the sense 
described above. In fact, the indices published by F.A.O: and E.C.E. are 
identical and should probably both be described as net indices. As a mea- 
sure of gross production, the F.A.O. indices would appear unduly high for 
the post-war years. 

None of the indices published so far allows for changes in stocks of 
field crops and farm animals. This is a drawback in any index covering the 
war-time or post-war period when, owing to substantial capital consumption 
during and capital accumulation after the war, the output of meat rarely 


(1) G. T. BARTON - M. R. Cooper, Farm Production in War and Peace. 
Washington, 1945. 


(2) J. H. KIRK, The Output of British Agriculture during the War. Proceedings 
of the Agricultural Economies Society. Reading, 1946. 


(3) E. C. E., Economic Survey of Europe in 1949, Geneva, 1950, p. 233. 
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reflected the actual growth of meat on the hoof. During the war, some 
substantial part of the annual meat production was in fact capital consumption. 
Conversely, in the post-war period when livestock herds were rebuilt, meat 
production on the hoof was not recorded fully in meat output statistics. 

Some of the indices published on agricultural production are sub-divided, 
while others are not. Before the war, the League of Nations published a 
large number of sub-indices for individual commodities and for groups of 
commodities, such as cereals and sugar, fodder crops, fruit and vegetables, 
oil materials and oils, total foodstuffs and total agricultural products. 

Post-war sources are less detailed, but as the quantities and prices of 
individual commodities form the statistical raw material of a production 
index, it should not be difficult to construct sub-indices for groups of com- 
modities. F.A.O. publish two separate indices for foodstuffs and for all farm 
products, while O.F.A.R. and O.E.E.C. publish a separate index for live- 
stock products. 

A crop index that was originally calculated by O.E.E.C. appears to ex- 
clude feedingstuffs such as green fodder, roughage and silage, that are not 
shown in food balances. It is therefore unlikely to represent fully the 
changes in land utilisation and feeding practices which have occurred in 
some countries in recent years. It may not be possible to produce gross and 
net crop production indices (such as those published by W. E. Moore for 
the years prior to the last war), as long as statistical information on pa- 
stures, meadows and other land under fodder crops is as scanty and inaccur- 
ate as it is at present. 

Working material is sometimes published in terms of absolute data. 
Before the war, indices were frequently available in relative as well as in 
absolute figures (League of Nations: million dollars; International Institute 
of Agriculture: million gold francs; W. E. Moore: million crop units; Colin 
Clark: million dollars). For the yearg after the war, only F.A.O. has pu- 
blished original data (in million units) for food and farm production. If, in 
future, such totals were given for groups of commodities, the value of the 
publication of absolute data would gain considerably. 

An additional advantage of the access to these data lies in the possib- 
ility of comparing, from country to country, the trend as well as the level 
of production. This material is most likely to disclose any anomalies in the 
pattern of agricultural production. It also provides the raw material for any 
international comparison of total agricultural production per acreage and 
livestock unit, per head of population and per person working in agriculture. 


7. - Farm PRoDUCTIVITY LEVELS. 


Comparisons of productivity in agriculture are of increasing importance 
in countries in which production has reached or surpassed pre-war levels. 
Therefore production indices gain in value where they are used for estimates 
of farm productivity. For the years prior to the last war, international com- 
parisons of farm productivity were published among others by Colin Clark, 
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N. Jasny (1), L. Rostas (2) and W. E. Moore. Recently F.A.O. and E.C.E. 
have published estimates. 

A comparison of farming productivity in European countries shows 
some rather startling discrepancies for countries with relatively reliable sta- 
tistics, such as Denmark, Sweden, Holland and Germany. While the discrep- 
ancies are, no doubt, due in part to differences in the estimates of work- 
ing farm population, they are also due in part to discrepancies in production 
estimates (3). 

As will be seen from the following table, a comparison between the 
United Kingdom and the United States also discloses some marked differ- 
ences in the estimates of various authorities: 


Pre-war Productivity in Agriculture per male agricultural worker 


U.K. U.S.A. UK. U.S.A. 

(original units) (U.K. = 100) 
C. Clark 475 661 100 140 
L. Rostas 159 166 100 105 
F.A.O. * 822 747 100 90 
¡OU djs 560 580 100 105 


* per person of agricultural population. 
** per person engaged in agriculture. 


lt is true that a comparison of the production indices for the years 
since the end of the war suggests that raw material used and methods 
applied have improved considerably in the course of the last few years. In 
some cases the estimates, made at different times for the same period, 
differ to such an extent that an explanation of changes in data and method 
would be helpful. The changes in indices are most surprising in the case 
of countries with reliable statistics, such as Denmark and Norway. 

The indices estimated by O.E.E.C. cover the largest number of years. 
of the post-war period, including the year 1952/53 when countries of the 
E.R.P. area are to be independent of outside aid, obtained at present under 


(1) N. JasnY, Labour Productivity in Agriculture in U.S.S.R. and U.S.A., 
«Journal of Farm Economics», Wisconsin, 1945, 

(2) L. Rostas, Productivity of Labour in British, American and German 
Agriculture, «London and Cambridge Economic Service », London, 1946. 

(3) More will have to be said at a later date about the intricacies of finding a 
common denominator for male and female labour on farms and about the compar- 
ability of estimates of persons actively engaged in farming or living on farms.. 
At present, the lack of uniformity is even greater in this sphere than with regard 
to food consumption and farm production. May it suffice to say at this stage that 
an improvement in the international comparability of agricultural labour statistics, 
necessary as it is, will not provide satisfactory data on productivity as long as 
production data are lacking the uniformity and comparability desired. 
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the Marshall Plan and the Mutual Security Act. In its calculations O.E.E.C. 
depends largely upon national statistics which are known to have been inac- 
curate in many cases during the first years after the war. Therefore O.E.E.C. 
indices tend to exaggerate the degree of economic recovery from 1947/48 
to 1950/51 and after. 

According to net production indices constructed by O.E.E.C., in 1952/53 
the output of the E.R.P. area is to be more than 30 per cent higher than 
in 1947/48. This would be equal to an annual increment of 6 per cent or 
twice as much as has been achieved in the United Kingdom and in the 
United States during the last decade or so. The rapid rise in the product- 
ion indices of O.E.E.C. is all the more significant as the base period of 
1934/38 includes some years of relatively high agricultural output. 

The indices published by O.F.A.R. allow for corrections for under- 
estimates in the first years after the war and seem to be based on realistic 
food balances in recent years. No original data (in million units) and no 
productivity indices have so far been issued by O.F.A.R. The material pu- 
blished recently by F.A.O. stands out for its original data of production 
and productivity (in million units), but it does not provide data for any 
year later than 1949/50 and it does not give corrections for underestimates 
in 1946/47. 

As long as the margin of error in estimating the level and trend of 
farm and food production in various countries remains considerable, no 
agreement can be expected on the differences in output of food and farm 
produce per acreage and livestock unit, per person working in agriculture 
or living in rural areas. While reasonably reliable data on productivity in 
agriculture are available for the United States and the United Kingdom, 
satisfactory statistical information is still lacking for most European coun- 
tries. The existing international data requires further analysis before it 
can be accepted for purposes of comparison. In countries where land is re- 
latively scarce and labour is relatively plentiful, the comparison of yields 
has usually preference to that of output per man. However, under conditions 
of high employment and industrialisation the productivity of .agricultural 
labour becomes a matter of growing concern. 

A wealth of valuable information is contained in the various indices of 
agricultural production and productivity, published by various agencies in 
recent years, but the discrepancies between the different sources are of 
such magnitude as to require some working agreement on methods to be 
applied in future. Full documentation of original data on which present 
estimates are based is likely to facilitate the elimination of discrepancies, 
which cannot be explained fully on present evidence, and to facilitate an 
agreement on future work in this sphere. 


8. - CONCLUSIONS. 


With the present knowledge of food production, consumption and re- 
quirement levels, it may be premature to try and achieve the complete 
agreement between varions sets of estimates, that in an age of narrowing space 
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is obviously desirable. It does not seem impossible, however, to eliminate 
certain inconsistencies and thus to reduce the margin of error. When this 
has been done, there will remain a large sphere in which only further study 
can bridge the gap that still exists in our knowledge. 

One may conveniently distinguish the steps to be taken in the sphere 
of production and productivity from those concerning food consumption and 
requirements. In this latter sphere it seems desiderable : 


(a) to obtain international agreement on the treatment and interpret- 
ation of the technique of drawing up food balances so as to reduce the 
margin of error in food balances to a minimum ; 

(b) to adjust national production and utilisation data where additional 
evidence justifies correction of the original statistical material so as to 
eliminate any national bias in any international comparison ; 

(c) to pay special attention to estimating the utilisation of crops 
in close relation to livestock trends and not as a residual of the food ba- 
lances so as to avoid errors in the distribution of food between animals 
and humans; 

(d) to pay special attention to the quantities of food wasted at all 
levels of distribution, from the stage of production to the stage when the 
food leaves the retailer so as to arrive at internationally acceptable data of 
food consumption at retail level; 

(e) to apply nutrient factors after allowing for quantities discarded 
as inedible so as to avoid any error in comparing internationally the 
nutrient content of national food consumption levels; 

(f) to apply the various internationally applicable food requirements 
so as to establish the margin of difference in various countries with a dif- 
ferent composition of the population; 

(g) to study the requirements of men and women engaged in differ- 
ent activities so as to arrive at internationally applicable standards; 

(h) to study the requirements of men and women of different age 
groups so as to establish internationally applicable rates of reduction for 
basal metabolism and work requirement, declining with growing age; 

(7) to study the magnitude of kitchen and plate waste so as to arrive 
at internationally acceptable rates of household waste ; 

(7) to compare in international studies the estimates of food require- 
ments with those of food consumption levels so as to make known the 
magnitude of the gap between intake at physiological and supply at retail level. 


As food consumption and farm production estimates are interdependent, 
any improvement in one sphere is likely to have a beneficial effect in the 
other. Thus there is bound to be a certain amount of repetition, if the steps 
are listed that may conveniently be taken so as to improve the international 
comparability of estimates on production and productivity. In any interna- 
tional understanding on the future construction of production and product- 
ivity indices it would seem desirable to agree: 
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(a) on estimating the utilisation of crops in close relation to livestock 
trends and not as a residual item of the food balances; 

(5) on adjusting national production and utilisation data where add- 
itional evidence justifies corrections of the original statistical material ; 

(c) on using average farm in preference to wholesale prices (or other 
weight factors such as calorie or grain units) and on converting meat, slaugh- 
ter fat and dairy produce to live animals and milk from which they are 
derived so as to permit the application of farm prices for primary products; 

(d) on including post-war prices for the construction of weight fact- 
ors, or alternatively of adjusting downwards potato and milk prices (applied 
at present by F.A.O. and E.C.E.) and up-grading rice prices; 

(e) on defining the dividing line between gross and net production, 
preferably by applying a definition such as that used by Agricultural De- 
partments in the United States and in the United Kingdom ; 

(f) on allowing for changes in stocks in the calculation of gross and 
net production, particularly where livestock herds are built up or reduced 
beyond customary levels; 

(g) on presenting gross and net production in absolute as well as re- 
lative data so as to make possible a comparison, from country to country, of 
relative trends as well as absolute levels of production ; 

(h) on including sub-indices on livestock products and groups of field 
crops, such as cereals, fodder crops, vegetable oils, fibres, fruit and vege- 
tables, but not on total crops production as long as statistical material on 
green fodder, roughage and silage is unlikely to be complete and accurate ; 

(i) on extending calculations on production indices so as to include 
estimates of productivity per male worker in agriculture (rather than per 
person of agricultural population), allowing for the contributions made by 
members of families and by seasonal labourers ; 

(j) on studying tbe possibility of the future extension of work to in- 
clude net production as defined by «value added», allowing for items of 
cost of production. 


W. KLATT 


London, marzo 1952. 


424 W. Klatt 


EUROPE - Food Requirements and Food Supplies Pre-War 
(Calories per day) 


Food Re- Food Food Re- Food 
County quirements | Supplies | Diference | Spirements | Supls | pigerence 
eaten) (4) level) (2) level) (4) level) (2) 

United Kingdom 2,320 3,100 780 2,670 3,100 430 
Ireland (2,320) 3,390 1,070 (2,670) 3,390 720 
(10°, 65 Kg.) 

Denmark 2,340 3,420 1,080 2,690 3,420 730 
Norway 2,360 3,160 800 2,710 3,160 450 
Sweden 2,350 3,120 770 2,700 3,120 420 
Finland 2,350 3,000 650 2,700 3,000 300 
(5°, 65 Kg.) 

Netherlands 2,300 3,010 710 2,650 3,010 360 
Belgium 2,320 2,970 650 2,670 2,970 300 
France 2,280 2,880 600 2,620 2,880 260 
Switzerland (2,300) 3,170 870 2,650 3,170 520 
(10°, 65 Kg.) 

Austria 2,300 2,920 620 2,650 2,920 270 
Germany 2,300 2,960 660 2,650 2,960 310 
Czechoslovakia 2,300 2,720 420 2,650 2,720 70 
(109, 65 Kg.) 

Poland 2,260 2,710 450 2,600 2,710 110 
(59, 60 Kg.) 

Hungary 2,210 2,770 560 2,540 2,770 230 
Rumania 2,220 2,760 540 2,550 2,760 210 
Bulgaria 2,180 2,900 720 2,510 2,900 390 
Yugoslavia 2,200 3,020 820 2,530 3,020 490 
(10°, 60 Kg.) 

Italy 2,130 2,640 510 2,450 2,640 190 
Spain 2,150 2,760 610 2,470 2,760 290 
Portugal 2,140 (2,460) 320 2,460 (2,460) 0 
Greece 2,140 2,580 440 2,460 2,580 120 
(15°, 60 Kg.) 

EUROPE TOTAL 2,250 2,850 600 2,600 2,850 250 
E.R.P. Area 2,250 2,900 650 2,600 2,900 300 


(1) based on recommendations contained in Calorie Requirements and on add- 
itional information obtained from F.A.O.; waste at retail level = 15 per cent. 
(2) based on F.A.O., Food Balance Sheets for pre-war. 


» 


Sources: F.A.O., Calorie Requirements, Washington, 1950. 
F.A.O., Food Balance Sheets, Washington, 1950. 
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E.R.P. AREA - 1950/51 Food Consumption. 


Country 


United OFAR 
Kingdom OEEC 
Klatt 


Ireland OFAR 
OEEC 
Klatt 


Denmark OFAR 
OEEC 
Klatt 


Norway OFAR 
OEEC 
Klatt 


Sweden OFAR 
OEEC 
Klatt 


Netherlands OFAR 
OEEC 
Klatt 

Belgium OFAR 
OEEC 
Klatt 

France OFAR 
OEEC 
Klatt 


Switzerland OFAR 
OEEC 
Klatt 

Austria OFAR 
OEEC 
Klatt 


W. Germany OFAR 
OEEC 
Klatt 

Italy OFAR 
OEEC 
Klatt 

Greece OFAR 
OEEC 
Klatt 


Portugal OFAR 
OEEC 
Klatt 


ERP Area OFAR 
OEEC 
Klatt 


Flour 
(incl. rice) 


102 
101 


Potatoes 
(fresh) 


Kilos 


115 
110 
109 


184 
190 
190 


140 
146 
145 


129 
127 
125 


128 
116 
125 


145 
145 
145 


180 
149 
165 


139 
130 
140 


89 
96 
95 


111 
106 
110 


192 
192 
189 
35 
30 
35 
36 
34 
35 
105 
Nn. a. 
90 
121 


117 
119 


Sugar 
(ref.) 


Meet 
(carc.) 


me 


Ik 
(liquid) *) 


per head per yeer 


39 
31 
37 
39 
36 
38 
42 
31 
37 


26 
23 
26 
46 
ol 
49 
33 
37 
35 


29 
31 
30 


53 
52 
52 
54 
55 
aD 
54 
67 


168 
158 
157 


177 
175 
175 


172 
173 
170 


235 
253 
240 
245 
237 


*) OEEC = excluding condensed and evaporated milk. 
n.a. = not available. 


Fats 
(pure) 


425 


Calories 
per day 


3,060 
3,085 
3,050 
3,330 
3,465 
3,250 
3,125 
3,300 
3,150 
3,055 
3,160 
3,150 
3,160 
3,190 
3.200 
2,890 
3,025 
2,950 
2,970 
2,910 
2,950 
2,945 
2,700 
2.850 
3,115 
3,300 
3,200 
2,800 
2,685 
2,800 
2,865 
2,800 
2,800 
9,575 
2,450 
2,550 
2,500 
2,510 
2,950 
ESTO 
nea, 

2,590 
2.865 
2,800 
2,840 


Sources : O.F.A.R., Agricultural Production and Food Consumption in Western 
Europe, Washington, 1951. ; 
O.E.E.C., Food Consumption Levels in O.E.E.C. Countries (including 


revisions), Paris, 1951. 


International Food and Agricultural Production Indices. Melhods Applied. 


| L.O.N. | LIA. [ve E.Moore | C. Clark El (E. à | O.F.A.R. | ONENENC, | W. Klatr 
Area covered | World | World | Europe |Nineteen| World Re AEE Area|ERP Area 
countries| (Europe) 
Basie Period 1925-29 | 1934-38 | 1931-35 | 1925-34 | 1934-38 | 1933-38 | 1934-38 | 1935-38 
Period covered: 

Pre-war 1920-38 | 1934-38 | 1931-35 | 1933-35 | 1934-38 | 1933-38 | 1934-38 | 1935-38 
Post-war until — — — — 1950-51 | 1950-51 | 1952-53 | 1950-51 
Commodities 

covered: 

Food 39 24 78 19 56 21 27 20 
Non-food 18 10 8 6 til 6 3 5 
Farm total 57 34 86 25 67 27 30 25 

Weights Gold Gold |Crop Unit| 1.U. [Gold Frane hn Comm. | 

chosen Dollar Franc Value | — 
Prices used World World National | United World Average | Average | Average 

Export Export | European | States Export [ERP Areaj/ERP Area|ERP Area 
Wholesale |Wholesale | Wholesale | Farm |Wholesale| Farm Farm Farm 
1930 1934-38 1931-35 | 1925-34 | 1934-38 | 1933-38 | 1934-38 | 1935-38 
1948-49 1950-51 
Production Gross Gross Gross Gross Net Net Net Net 

Data excl. excl. excl. excl. FAO OFAR OEEC Food 

chosen feeds feeds seeds, feeds, Food Food Food | Balances 

feeds fortil. Balances | Balances | Balances 
Character Gross Gross Gross Not Gross Gross Gross Gross 
of excl. excl. Net « value excl. Net Net Not 

Indices feeds feeds « value added » feeds 

added » (fertilisers) 
Sub-Indices [Commodity] Crops Crops — Food Livest. Crops Livest. 
glven Groups | Livest. Livest. Livest. 
Productivity — — per agr. | per agr. | per agr. = — — 
Indices given worker worker popul. 

Weights of | 

Commodities 
(Wheat = 100) : 

Wheat 100 100 100 100 100 100 100 100 
Rye n.a. 80 70 75 80 90 100 90 
Rice (rough) n.2. n.a 115 n.a. 70 70 150 *) 75 
Pulses 100 n.a. 110 n. a. 100 120 150 100 
Barley 45 70 70 70 70 85 75 80 
Oats 80 70 65 85 70 m5 75 75 
Maize 90 60 55 60 60 70 15 70 
Potatoes 20 50 20 100 50 30 35 30 
Sugarbeet n. a. n.a. 15 20 n.a n.a. n. a. n.d. 
Sugar (raw) 65 93 n.a. n.a. 93 120 **)| 110 110 
Milk 160 80 80 120 100 85 90 90 
Butter n.a n.a. 1,225 Daas n.a. n. A. 1,300 n. a. 
Eggs n.a. n.a. 725 965 750 800 700 800 
Beef (Cattle) 820 400 615 610 500 (420) 750 (450) 
Pork (pigs) 1,125 700 615 925 700 (550) 750 (550) 
Mutton (Sheep) 915 600 670 825 600 (480) ~ 750 (500) 
Slaughter Fats n.a, nia. n.a. n. a. 400 Nn. a. 400 n.a. 
Vegetable Fats 745 800 445 610 | 800 450 450 450 
Oilseeds (soya) 75 80 95 160 *) 80 250 *) n. a. 225 *) 
Wine ila ts 150 110 115 | 150 100 120 125 

*) milled refined n.a. = not available 
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E.R.P. AREA - Agricultural Production Indices. Total 
(Pre-war = 100) 


Gross Production Net Production 


1947/48 | 1948/49 | 1949/50 |: 1950/81 1947/48 | 1948/49 | 1949/50 | 1950/51 


United OFAR 94 108 111 120 118 136 136 148 
Kingdom OEEC 95 111 114 122 121 140 141 154 
Klatt 95 110 110 120 120 135 135 145 


Ireland OFAR 84 90 98 96 87 92 99 97 
OEEC 89 88 95 103 93 90 96 102 
Klatt 90 90 100 95 90 90 100 95 


Denmark OFAR 84 94 108 116 93 101 113 123 
OEEC 84 92 113 126 96 101 121 136 
Klatt 85 95 110 115 90 100 115 125 


Norway OFAR 93 102 111 116 100 107 113 125 
OEEC 86 92 112 120 88 94 113 127 
Klatt 90 100 110 115 95 105 115 125 


Sweden OFAR 104 114 120 121 105 116 123 123 
OEEC 101 111 115 116 102 112 118 on 
Klatt 105 110 115 120 105 110 120 125 


Netherlands OFAR 73 Sal 108 113 82 100 118 122 
OEEC 79 93 116 119 85 101 125 127 
Klatt 75 90 110 115 80 100 120 125 


Belgium OFAR 83 92 103 108 100 110 116 125 
OEEC 83 93 116 119 98 109 134 132 
Klatt 85 95 105 110 95 105 115 125 


France OFAR 84 100 102 110 87 102 104 113 
OEEC 78 100 103 Lu 80 101 105 113 
Klatt 85 100 105 110 85 100 105 110 


Switzerland OFAR 90 99 100 110 89 102 102 109 
OEEC 95 98 98 104 101 103 101 107 
Klatt 95 100 100 110 95 100 100 110 


Austria OFAR 66 72 80 90 71 75 83 92 
OEEC 53 66 79 88 57 69 80 oi 
Klatt 65 70 80 90 70 75 85 90 


W. Germany OFAR 71 82 95 104 75 84 95 105 
OEEC 60 76 96 106 63 76 96 107 
Klatt 70 80 90 105 75 85 95 105 


Italy OFAR 90 97 104 108 90 96 104 108 
OEEC 85 95 103 109 85 95 103 108 
Klatt 90 95 105 110 90 95 105 110 
Greece OFAR 85 82 106 92 85 82 106 93 


OEEC 83 79 110 93 82 79 110 93 
Klatt 85 80 100 95 85 80 100 95 
Portugal OFAR 110 102 106 110 110 100 104 110 
OEEC n.a. n.a. n. 4. n.a. n.a. mia: n.a. n.a. 
Klatt 110 100 105 110 110 100 105 110 
ERP Area OFAR 85 97 103 110 90 102 107 114 
OEEC 81 95 104 111 85 99 107 115 
Klatt 85 95 105 110 90 100 110 115 


n.a. — not available. 
Sources: O.F.A.R., Agricultural Production and Food Consumption in Western 
Europe (including revisions), Washington, 1952. 
O.E.E.C., « Statistical Bulletin », Paris, 1952. 
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EUROPE - Productivity of Farming. Pre-war 


Production per Person engaged in Agriculture 


Moore | F.A.O.(*) | E.C.E. Moore LU FE AOC EE 
Country (c. u.) (units) $) Europe = 100 

(e) (b) (c) ® | ® | © 
United Kingdom 310 820 560 250 285 320 
Ireland 115 315 310 90 110 180 
Denmark 410 875 440 325 300 250 
Norway 140 315 200 110 110 115 
Sweden 170 490 470 135 170 270 
Finland 90 210 110 70 70 65 
Netherlands 300 645 500 235 220 285 
Belgium 230 550 400 180 190 230 
France 205 535 280 160 185 160 
Switzerland 215 545 430 165 190 245 
Spain 120 190 90 95 65 50 
Portugal 65 140 90 55 50 50 
Italy 85 200 130 70 70 75 
Greece 60 180 90 50 60 50 
Austria 165 375 160 130 130 90 
Germany 245 D.a. 290 190 n.a. 165 
Europe Total 125 290 175 100 100 100 
U.S. A. D.2. 745 580 n.a. 255 330 


Production per Hectare of Agricultural Area 


Moore F.A.O. (*) EGE Moore | F.A.O. | ESTE 
Country (c. u.) (units) $) Europe = 100 

(e) 6 | (© @) | ® | © 
United Kingdom 45 185 85 180 115 170 
Ireland 40 110 120 170 70 240 
Denmark 55 280 85 235 175 170 
Norway 40 230 85 175 145 170 
Sweden 30 170 60 120 105 120 
Finland 20 105 50 90 65 100 
Netherlands 90 420 185 375 260 370 
Belgium 65 365 155 285 230 310 
France 25 170 55 110 105 110 
Switzerland 90 220 205 370 135 410 
Spain 15 70 25 55 45 50 
Portugal 10 165 25 45 105 50 
Italy 15 180 35 70 110 70 
Greece 20 80 25 75 50 50 
Austria 35 150 75 155 95 150 
Germany 45 215 100 180 135 200 
Europe Total 25 160 50 100 100 100 
U.S. A. n.a. 160 30 D. à. 100 60 

n.a. — not available. Sources : (a) W. E. MooRe, Economie Demography, Ge- 
Da millions units neva, 1945. 
million hectares agr. area (b) F.A.O., Index Numbers, Washington, 1950. 


(e) E.C.E., Economic Survey, Geneva, 1949, 


NOTE INFORMATIVE 


CONVEGNO INTERNAZIONALE PER LO STUDIO 
DEI PROBLEMI ECONOMICI DELLA FEDERAZIONE EUROPEA 


Genova, 14-17 Settembre 1952 


La Camera di Commercio Industria e Agricoltura di Genova, avvalendosi 
del proprio Istituto di Economia Internazionale in accordo col Movimento 
Federalista Europeo e in collaborazione con l’Istituto per gli studi di eco- 
nomia di Milano, promuove e organizza un Convegno internazionale per lo 
studio dei problemi economici della Federazione Europea. 

Il Convegno ha lo scopo: 


a) di stimolare un maggior interessamento allo studio dei problemi 
economici del primo nucleo dell’ Europa Federata (Belgio, Francia, 
Germania, Italia, Lussemburgo, Olanda) ; 

b) di portare un contributo positivo alla conoscenza e alla soluzione 
di tali problemi, mediante la loro discussione da parte di studiosi, 
di uomini politici e di uomini d'affari. 


Durante il Convegno saranno discussi i seguenti temi : 


1°) Scambi e politica commerciale dell’ Europa Federata 

2°) Sistema monetario e politica monetaria dell’ Europa Federata 
3°) Spese pubbliche e tributi nell’ Europa Federata 

4°) Mobilità del lavoro nell’ Europa Federata 


5°) Il problema delle autorità specializzate (Piano Schuman, « pool 
verde », pool di trasporti, etc.) nell’ Europa Federata. 


Il Convegno si terrà a Genova dal 14 al 17 settembre 1952. 

La Segreteria del Convegno ha sede presso la Camera di Commercio 
Industria e Agricoltura di Genova (Via Garibaldi n. 4 - Telefoni 23-427, 
22-625, 24-148, 22-285, 28-336). 

Su ciascun tema del Convegno il Comitato Ordinatore ha nominato alcuni 
relatori, incaricati di redigere una relazione e di illustrarla al Convegno. 

Tutti gli aderenti e tutti i partecipanti al Convegno potranno dare il 
loro contributo ai lavori, inviando comunicazioni o intervenendo alla discus- 
sione orale. 

Il testo delle comunicazioni, redatte in qualsiasi lingua, dovrà pervenire 
in duplice copia alla Segreteria del Convegno, entro il 31 luglio. Ogni co- 
municazione dovrà essere accompagnata da un riassunto (in quadruplice copia) 
di circa 500 parole. 

La pubblicazione degli Atti del Convegno sarà curata dall’Istituto di 
Economia Internazionale. 
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RECENSIONI 


Brack D. and NewinG R. A., Committee Decisions with Complementary Valuation 
(London: W. Hodge and Company Limited, 1951, pag. VII + 59, 10s. 6d.). 


Il volumetto tratta di una questione di democrazia in concreto: esamina, cioè, 
le procedure adottate — seguendo criteri matematici — dai componenti di un co- 
mitato, per arrivare ad una decisione «con una semplice maggioranza». Lo svi- 
luppo teorico delle preferenze e delle schede di preferenza individuale, riguarda 
un numero «finito» e «infinito» di mozioni: lo scopo finale concerne il raggiun- 
gimento di «positions of stable equilibrium ». 

L'analisi non è certo di quelle che appassionano larghe schiere di studiosi. 
E’ un’applicazione, forse troppo eterea, ai problemi sociali, di strumenti che anche 
gli economisti usano con rispettosa prudenza. 

ER 


Di Fenizio F., Economia politica (Milano: Ulrico Hoepli, 1951, 28 Ed. riveduta e 
corretta, pp. 570, L. 2.000). 


Il corso del Di Fenizio 6 giunto presto — e meritatamente — alla seconda 
edizione, cosa invero che ben di raro avviene per i volumi tecnici italiani. I motivi 
del successo devono essere riferiti alla forma piana e discorsiva adottata dall’Autore 
e all'aver Egli puntualizzato quelli che, dal punto di vista della teoria economica, 
sono i problemi all'ordine del giorno. Il Di Fenizio, infatti, considera rapidamente, 
senza però trascurare nulla d’importante, gli argomenti su cui solitamente indu- 
giano i nostri trattatisti, e si ferma ad esaminare la teoria della concorrenza mo- 
nopolistica, le relazioni fra miero e macro economia, e, infine, in una ottima sintesi, 
la teoria keynesiana ed alcune delle sue estensioni al settore degli scambi interna- 
zionali. Confidiamo che, in una prossima nuova edizione, l'Autore si attardi ancor 
più su alcuni aspetti dei fenomeni monetari e sulla teoria dei cicli economici. 

L'opera del Di Fenizio è, senza alcun dubbio, felice. La suddivisione degli argo- 
menti è hen scelta e ottima l’idea di aggiungere, ai vari capitoli, una ricca serie di 
esercizi. Tali esercizi hanno lo scopo di agevolare lo sviluppo delle argomentazioni 
svolte nel testo, attraverso consigli di letture ben ordinate e ponendo in chiara 
iuce le relazioni che corrono fra trattazioni teoriche e fatti concreti. Questa se- 
conda edizione è largamente riveduta (specialmente nella parte introduttiva) ar- 
riechita nelle esemplificazioni, nelle indicazioni bibliografiche e negli esercizi, i 
quali vengono collegati in base ad un piano di massima. 

Coloro che abbisognano di una preparazione economica non superficiale, che 
segua schemi moderni, e che, insieme, non desiderano essere arrestati da eccessive 
difficoltà d'indole formale ed espositiva, possono, con piena fiducia, leggere questo 
volume. Ne trarranno insegnamenti e stimoli, nonchè utili strumenti per interpretare 
le molte complessità della fenomenologia economica. 

L. r. 


KINDLEBERGER C. P., The Dollar Shortage (London: Chapman & Hall, Ltd., 1950, 
pp. 276, $ 4). 
Nella prefazione a questo suo volume, edito nell'autunno del 1950, sull’annosa 


questione del «dollar shortage», Charles Kindleberger osservava che, alla luce 
degli avvenimenti sopravvenuti nell’estate di quello stesso anno, persino il titolo 
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del volume risultava «superato», in quanto nella mente dell'A. la conseguente: 
rapida ripresa espansiva dell'economia americana avrebbe, di per sé stessa, rappre- 
sentato una cura alla scarsità mondiale di dollari. Viceversa gli sviluppi di un 
anno e mezzo a questa parte hanno dimostrato che, nonostante tutto, la scarsità 
di dollari è rimasta a preoccupare la mente degli uomini di governo responsabili 
così come degli economisti. 

Questo volume si presenta perciò quanto mai attuale, anche perchè dall’acuta. 
discussione, spesso garbatamente polemica, del problema, diremo così, del giorno, 
emerge lo schema di una originale teoria degli aspetti internazionali dello sviluppo 
economico. Partendo dal principio che la scarsità di dollari non costituisce un fe- 
nomeno puramente contingente, il Kindleberger si ricollega alla ben nota teoria 
della maturità economica dell’ Hansen, e svolge la propria analisi, a carattere di- 
namico, da un punto di vista essenzialmente deduttivo. 

L'equilibrio della bilancia dei pagamenti internazionali di un dato paese in 
un determinato periodo di tempo — afferma il Kindleberger — dipende dalla par- 
ticolare posizione raggiunta da quel paese nel suo cielo di evoluzione economica.. 
Ciò premesso, l'A. traccia il ciclo evolutivo di un paese sotto-sviluppato, ossia eco- 
nomicamente arretrato, a ciaseuno stadio del quale egli attribuisce il nome di un 
periodo della vita umana, 

Un paese inizia la sua partecipazione ai rapporti economici internazionali quale 
«giovane» debitore, che contrae prestiti in misura progressivamente crescente. Esso 
si trasforma quindi in debitore «adulto», nella quale fase la sua bilancia dei pa- 
gamenti — nella sezione « partite correnti» — raggiunge il pareggio. Successiva- 
mente il paese diviene « maturo » ed incomincia a rimborsare i debiti contratti, dopo 
di che passa allo stadio di «giovane» creditore, in cui concede, a sua volta, pre- 
stiti a «giovani» debitori. A questa fase succede quella di creditore «adulto », ca- 
ratterizzata dal fatto che il paese non concede più nuovi prestiti ma al tempo 
stesso conserva i suoi investimenti esteri. Divenuto « maturo» il paese creditore 
incomincia ad accettare il rimborso dei crediti concessi nel passato. Avendo esaurito 
i suoi investimenti esteri, il paese diviene economicamente «senile» e può consi- 
derarsi atto ad iniziare di bel nuovo il ciclo di sviluppo. 

Alla luce del predetto sviluppo i paesi che si trovano nei primi e negli ultimi 
stadi tendono ad avere un deficit nelle «parti correnti» della propria bilancia dei 
pagamenti. I paesi che si trovano negli stadi intermedi tendono invece ad avere un 
avanzo. Solo i paesi primitivi e sotto-sviluppati ed i paesi economicamente « senili » 
tendono ad avere una bilancia dei pagamenti in pareggio. 

Come avviene la transizione tra i vari stadi dello sviluppo economico di um 
paese? Quali sono le forze che la determinano? La transizione è provocata, in 
gran parte, dalle guerre. Prescindendo da questo fattore, l'evoluzione di un « gio- 
vane» paese creditore al successivo stadio di «maturità» è determinata da una 
riduzione delle differenze internazionali dei tassi di sviluppo tecnologico. L' aumento 
del reddito nazionale in un paese «giovane », per effetto di massicci investimenti 
esteri, ed il conseguente impulso dato al processo di sviluppo, tendono a restrin- 
gere gradatamente il «gap» tra i diversi tassi di sviluppo tecnologico. 

Ad intralciare il naturale processo di sviluppo economico sopravvengono feno- 
meni strutturali e ciclici, i quali tendono a rendere secolari determinate fasi di 
tale processo, ed in particolare la fase di «maturità» e quella che ad essa si con- 
trappone e che il Kindleberger chiama «exhilaration ». 

E’ nell’ambito di una teoria generale così brevemente riassunta che si inserisce 
il problema della scarsità di dollari. Il Kindleberger si preoccupa innanzi tutto di 
fornire una definizione della scarsità di dollari. Dopo un esame, non privo di os- 
servazioni acute, dei concetti espressi da altri autori, massimamente da Haberler è 
da Balogh — per citare soltanto i due maggiori esponenti di due opposte correnti 
di pensiero — il Kindleberger precisa che la scarsità di dollari può essere, consi- 
derata sotto due punti di vista, ossia da quello statunitense e da quello del resto 
del mondo. Dal punto di vista statunitense la condizione di scarsità è rappresentata 
dall'esistenza di un surplus della bilancia delle «partite correnti» superiore alle 
esportazioni di capitali a lunga scadenza ; considerato dal punto di vista dei paesi 
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al di fuori degli Stati Uniti la condizione di scarsità è rappresentata da un deficit 
della bilancia delle « partite correnti» con gli Stati Uniti superiore alle importa- 
zioni di capitali a lunga scadenza dagli USA. 

Alla luce di tale definizione, la scarsità di dollari non costituisce un fenomeno 
contemporaneo, ma risale al 1914. La manifestazione di tale scarsità nel tempo e 
la sua ampiezza dipendono dal fatto se si considerano, o meno, le esportazioni di 
capitali compiute durante i periodi bellici da parte del governo statunitense come 
movimenti normali di capitali. Se essi si considerano normali, la searsitá di dollari 
si è verificata ininterrottamente dal 1914 sino ad oggi; se essi si considerano invece 
anormali, la scarsità di dollari risulta essersi concentrata nei periodi 1919-21, 
1929-39 e dal 1945 in poi. 

Qual’é la causa della predetta scarsità? La causa — e qui entra in gioco la 
teoria generale sinteticamente esposta in precedenza — sta nella tendenza ad una 
«maturità» secolare dell'economia degli Stati Uniti cui si contrappone una ten- 
denza dell'economia del resto del mondo verso la cosiddetta « exhilaration » secolare. 
Il prolungarsi delle due opposte fasi dello sviluppo economico è determinato da un 
complesso di fenomeni che caratterizzano le economie interne rispettivamente degli 
Stati Uniti e del restante gruppo di paesi del mondo. Negli Stati Uniti il tasso 
medio annuale di formazione del reddito e la propensione al risparmio sono sensi- 
bilmente superiori a quelli corrispondenti dei restanti paesi del mondo. D'altra parte 
le possibilità di investimento non sono sufficienti ad assorbire il risparmio nazio- 
nale. Ossia, negli Stati Uniti, il consumo e l’investimento si adeguano ai movi- 
menti del reddito solo lentamente e con difficoltà, per cui, nei confronti di tale 
paese, si può parlare di una tendenza al sottoconsumo e di una tendenza al sottoinve- 
stimento o, il che torna ad essere lo stesso, al super-risparmio. Una situazione com- 
pletamente opposta caratterizza l'economia dei restanti paesi del mondo. Essendo il 
reddito medio individuale di poco superiore al livello medio di sussistenza, la pro- 
pensione al risparmio di tali paesi è molto bassa. In essi, perciò, i movimenti dei 
consumi e degli investimenti, tendono a precedere i movimenti del reddito, mentre 
il risparmio nazionale non è sufficiente a coprire le possibilità di investimento che 
si presentano. Il resto del mondo è quindi caratterizzato da una tendenza al super- 
consumo e da una tendenza al super-investimento o, il che torna ad essere lo stesso, 
al sotto-risparmio. Si badi — tiene a precisare il Kindleberger — che i precedenti 
fenomeni strutturali hanno carattere puramente tendenziale e che quindi l'ampiezza 
della loro manifestazione dipende dal particolare andamento del ciclo. Vi sono pe- 
riodi in cui si accentuano le tendenze al sotto-consumo ed al sotto-investimento 
degli Stati Uniti, ed altri in cui si accentuano le tendenze al super-consumo ed 
al super-investimento dei restanti paesi del mondo. 

Ad ogni modo le sopra illustrate tendenze delle singole economie degli Stati 
Uniti e del vasto gruppo formato dai restanti paesi del mondo si riflettono, per i 
primi, in nna tendenza alla sottocompensazione rispetto agli avanzi o in una super- 
compensazione rispetto ai disavanzi della bilancia delle partite correnti, e per il 
secondo, in una tendenza alla sottocompensazione rispetto ai deficit ed in una super- 
compensazione rispetto agli avanzi della bilancia delle partite correnti. Perdurando 
tali tendenze, il fenomeno della scarsità di dollari viene ad assumere un carattere 
di cronicità. i 

Per correggere i fenomeni ciclici e strutturali che tendono a rendere secolari 
determinati stadi dello sviluppo economico dei diversi paesi occorre operare su di- 
versi fronti. E qui, ricollegandosi alle analisi già compiute da precedenti autori, il 
Kindleberger si sofferma ad illustrare le possibilità di intervento attraverso la po- 
litica fiscale e monetaria, Ja politica dei cambi, la politica commerciale, e la po- 
litica dei movimenti internazionali di capitali. F 

La teoria sviluppata dal Kindleberger ha un indubbio earattere di originalità : 
essa si differenzia sensibilmente dalle numerose teorie formulate negli scorsi anni, 
se non altro, per il fatto che queste ultime si limitano a considerare il fenomeno 
della scarsitá di dollari quasi esclusivamente alla luce del periodo post-bellico. E 
benché non sia stata, di proposito, verificata con l’analisi storica, tale teoria apre 
un nuovo campo per una promettente ricerca economica. Vi sono infatti alcuni 
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> , 
punti che necessitano di maggiori chiarimenti. Se la teoria del Kindleberger è 
corretta, l'equilibrio internazionale presuppone una stretta sincronizzazione inter- 
nazionale dello sviluppo economico. Un dato paese può comportarsi come un « gio- 
vane» debitore soltanto se un altro paese si comporta come un «giovane» credi- 
tore. Ogni qualvolta-un paese creditore passa da una fase di « giovinezza » ad una 
di «maturità» un altro paese debitore deve attuare un consimile passaggio, difetti 
di sincronizzazione conducono immediatamente allo squilibrio internazionale. — 

Come la teoria classica dimostra che l'equilibrio statico nella bilancia dei pa- 
gamenti internazionali è raggiunto, sotto certe condizioni, attraverso un meccanismo 
automatico relativamente semplice connesso con il sistema dei prezzi, così occorre- 
rebbe dimostrare che l'equilibrio dinamico può effettivamente essere raggiunto 
attraverso un meccanismo che coordina automaticamente i mutamenti nelle fasi di 
sviluppo economico dei diversi paesi. d : \ 

La dimostrazione dell’esistenza di un tale meccanismo non è certo facile, ma 
se essa potesse essere ottenuta, l'originale teoria che il Kindleberger traccia a grandi 
linee in questo suo interessante volume acquisterebbe un valore non indifferente. 


ROBERTO ZANELETTI 


Ricci U., Eléments d’ économie politique pure. Théorie de la valeur (Milano: Mal- 
fasi Editore, 1951, pp. XXII + 225, L. 2000). 


Il corso delle lezioni tenute da Umberto Ricci alla Università di Istanbul nel 
triennio 1943-1945, apparso originariamente in lingua turca, è stato pubblicato in 
francese a qualche anno di distanza dalla morte dell’ Autore; così è divenuto ac- 
cessibile agli studiosi dei nostri paesi un testo che arricchisce la dottrina economica 
di un lucido contributo, coerente e conseguente alla produzione scientifica dell’ Au- 
tore che dette già dei mirabili saggi. 

Lo studio è limitato ai problemi del valore dei beni in generale; il tema della 
distribuzione (o della formazione del valore dei fattori produttivi) e quello mone- 
tario, sono fra quelli programmaticamente esclusi dalla trattazione. 

Lo studio inoltre è limitato alle ipotesi statiche; pochi cenni sulla traslazione 
delle curve di domanda e di offerta contenuti nei capitoli dell'equilibrio del consu- 
matore, della domanda, della statica, non spostano l'indagine da questo campo, nel 
quale, del resto, si è soffermata più spesso la teoria economica. 

Essenziale alla impostazione statica, come è noto, è la riduzione dei problemi 
a valori istantanei. Lo studio del tempo presenta nel Ricci scorci assai diversi: 
« periodo determinato e costante » (un mese, un anno etc.) (pag. 40); «successione » 
(perciò trascorrere di tempo; e non alternative istantanee) di disponibilità dosali, 
«in breve intervallo » (pag. 41) considerato così per poter supporre |’ invarianza dei 
gusti. Altrove invece la domanda è una curva teorica ciascun punto della quale 
rappresenta l'ipotesi di un prezzo e di una quantità corrispondente, cioè un’ alter- 
nativa con le possibilità espresse da altri punti, (pag. 71); le variazioni della do- 
manda, se temporali, sono rappresentate da trasposizioni di curve (pag. 81). Nello 
studio della produzione gli assi cartesiani sono chiamati a rappresentare quantità 
prodotte e costi sopportati «per anno» (pag. 159); e i sistemi di coordinate nel- 
l’ambito dell’anno esprimono possibilità alternative. Poco dopo si formula l'ipotesi 
di prezzi di vendita che, per periodi transitori di depressione, non coprono com- 
pletamente i costi di produzione (pag. 171); ipotesi evidentemente appartenente ad 
analisi periodali. Nel capitolo della teoria dell’ offerta, posta la questione se consi- 
derare l'istante o il periodo, 1” A. dice che lo scambio può appartenere ad un istante, 
ma l'equilibrio fra domanda ed offerta appartiene ad un periodo, perchè occorre un 
tempo di adattamento nelle relazione fra prezzi e quantità (pag. 185). Questi punti, 
che sono stati ricordati, possono lasciare l'impressione che un tema delicato‘si pre- 
senti in maniera sfuocata; d'altra parte lo studio del Ricci appartiene definitamente 
alla statica economica, il che elimina ogni possibile incertezza; nell’ambito della 
quale il tempo non è legato ad alcuna grandezza cronologica, l'istante è la generica 
grandezza temporale sufficiente per gli adattamenti, vuota di fatti innovativi. 
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L'opera consta di quattro parti: una introduzione; l'utilità e la domanda; il 
costo di produzione e l’offerta ; l’equilibrio fra la domanda e I’ offerta. 

L'introduzione svolge le definizioni di beni, di bisogni, di utilità, di riechezza. 
I concetti sono aderenti alla più rigorosa ortodossia degli studi economici; le clas- 
sificazioni accolte e commentate, sono limitate a quelle che servono poi nello svi- 
luppo del corso, restandone bandita ogni altra di puro carattere mnemonico e tine 
a só stessa. 

In questa parte si afferma che la scienza economica è sostanzialmente la teoria 
del valore, e poichè questo, nel suo aspetto di valore di scambio, si concreta nei 
prezzi, l'economia è anche, principalmente, la teoria dei prezzi. Due premesse di 
ordine generale sono poste allo svolgimento di questa teoria: che il valore della 
moneta sia costante, di modo che la formazione dei prezzi è considerata come l’ef- 
fetto del manifestarsi del valore dei beni, e che l'intervento dello Stato sia limitato 
al mantenimento dell’ ordine nel quale si svolgono le relazioni economiche. Questa 
premessa esplicita o implicita in molte trattazioni di economia, nell’ A. è dovuta 
alle convinzioni personali, radicatissime, che fecero di Umberto Ricci un paladino 
indomito della libertà politica e del liberismo economico. 

I capitoli dell’utilità e della legge di domanda si aprono con l'esame della 
misurabilità della utilità; a questo riguardo è affermata possibile una graduazione, 
ma non una misura con quantità matematiche; ciò almeno finchè la questione sia 
tenuta su un piano strettamente logico. E’ superfluo richiamare i dibattiti della 
dottrina sull’ argomento, e l'impostazione della misura indiretta dell’utilità. 11 Ricci 
arriva per altra via ad introdurre lo studio dell'utilità come quantità matematica: 
considerando, cioè, che questo può avvenire forzando la verità, per raggiungere una 
maggiore precisione di concetti. 

Superato questo punto iniziale, postulata la continuità delle variazioni della 
utilità, si sviluppano le considerazioni sulla utilità marginale (considerata come un 
differenziale) e totale; esposte con la lucididità e il rigore che furono caratteri co- 
stanti degli studi del Ricci. L'equilibrio del consumatore è presentato in termini 
valrasiani con esclusione, in prima approssimazione, dell'intervento del risparmio e 
perciò con assoluta sovrapponibilità del reddito con la erogazione in beni di con- 
sumo. L'utilità marginale della moneta-reddito è presentata come l’addizione delle 
trasformate delle utilità. 

Il capitolo della rendita del consumatore offre al Ricci lo spunto per alcune 
considerazioni critiche del pensiero marshalliano; la rendita del consumatore, egli 
dice, è un concetto essenzialmente dinamico, e si risolve in guadagni differenziali 
per acquisti successivi, dopo ognuno dei quali la curva della domanda non può es- 
sere supposta invariata perchè l'equilibrio del consumatore si è dovuto riformare. 
Il ragionamento del Marshall, nota il Ricci, manca di nitidezza perchè esamina in 
termini di legge di domanda ciò che dovrebbe essere esaminato in termini di curva 
di utilità; procedendo in quest’ultimo senso, può essere correttamente considerato 
un beneficio per differenza fra l’utilità totale ed il prodotto di quella marginale per 
il numero delle dosi acquisite. 

I capitoli del costo di produzione e della legge dell’ offerta si iniziano con no- 
zioni generali sulla impresa, che è considerata come un organismo che funziona 
sul mercato, economicamente indipendente e definita (una unità tecnica di produ- 
zione non è un’impresa) e dedicata, in prima approssimazione, alla fabbricazione di 
un solo prodotto. Le nozioni sui fattori della produzione, classificati nella quadri- 
partizione classica, sono limitate allo stretto indispensabile per lo sviluppo logico 
del corso; d’inciso si nota che il Ricci accetta di definire la funzione economica del- 
P impresa, principalmente ma non esclusivamente, come l’assunzione della parte 
prevalente dei rischi non assicurabili; definizione che, spesso, si riflette in un minor 
rigore logico nelle costruzioni teoriche di quanto è possibile raggiungere dando valore 
esclusivo alla assunzione dei rischi come funzione della impresa. 

Il capitolo della produttività dei fattori riproduce le questioni aperte dalla loro 
complementarietà. L'A. definisce produttività marginale netta di un fattore la va- 
riazione del prodotto (o del suo valore; nel regime di concorrenza non occorrono 
correzioni da modifica di prezzo unitario) conseguente ad una variazione marginale 
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nell'impiego del fattore considerato con la condizione del coeteris paribus ; quando 
questa non si può verificare, |’ espediente suggerito è quello di considerare la pro- 
duttività marginale in valore, deducendo le spese per il maggior impiego dei fat- 
tori complementari. Le variazioni della produzione, quando la funzione di questa 
non è omogenea di primo grado, sono rinviate alla letteratura sull'argomento. 

ll teorema dell’uguaglianza delle produttività marginali ponderate, il rendi- 
mento variabile dei fattori della produzione, il comportamento del costo totale 
conseguente, la risoluzione del problema dimensionale dell'impresa, si svolgono 
nei successivi capitoli, in modo corrispondente alla più ortodossa posizione della 
teoria economica sulla materia. Ciò detto anche per evitare di riassumere, anche 
brevemente, il contenuto di questi capitoli, resta da osservare che il Rieci considera 
il profitto composto di una quota normale e di un extraprofitto (in forma di quasi 
rendita di impresa) che la concorrenza elimina. Esprimere dubbi sulla configurabilità 
di un simile effetto può essere superfluo, perchè le quasi rendite sono l’effetto delle 
varietà di combinazioni produttive fra concorrenti, che la concorrenza tende a 
limitare e magari a ridurre, ma che non può sopprimere, se non per pura acciden- 
talità o per eliminazione da parte del competitore più agguerrito degli altri, il 
che è già entrare nella ipotesi del monopolio. Piuttosto è da notare che questo è 
uno dei punti in cui le osservazioni liberiste dell’A., condotte al limite, mostrano 
una rigorosa coerenza, ma lasciano qualche perplessità sulle conclusioni: per esempio 
la concorrenza imperfetta, secondo l’A., si ha già quando le imprese intramarginali 
godono di extraprofitti (pag. 183). 

I capitoli del costo medio e del costo marginale, trattati aritmeticamente e 
senza l’ausilio dell'analisi, sacrificano all’accessibilità il più elevato rigore scien- 
tifico; cosa necessaria, purtroppo frequentemente necessaria, dal punto di vista 
didattico nei corsi di lezione. 

L’opera si conclude con lo studio dell'equilibrio fra domanda ed offerta pro- 
grammaticamente limitato alle ipotesi della concorrenza e del monopolio, impecca- 
bilmente trattate. 

La produzione scientifica di Umberto Ricci ha dato alla letteratura economica 
contributi di grande valore; e questo può dirsi il coronamento della sua fatica 
raggiunto nella maggiore maturità. La lucidità della esposizione, che tanto spesso 
riflette quella del pensiero, contribuisce a fare di questa opera, venuta a noi come 
postuma per affettuosa volontà della moglie alla quale dobbiamo essere grati, un 
testo particolarmente pregevole. 

L’opera è completata da due saggi biografici scritti da Luigi Einaudi e da 
Costantino Bresciani Turroni; e da una completa bibliografia delle opere del- 
l'Autore. 


RENATO GALLI 


SCHELLING T. C., National Income Behavior - An Introduction to Algebraic Ana- 
lysis (New York, Toronto, London: Me Graw-Hill Book Co., 1951, pp. X + 291). 


Con questo volume lo Schelling si propone di raggiungere due scopi: svilup- 
pare l’analisi algebrica del reddito nazionale in modo da renderla accessibile anche 
a chi non sia fornito di solide basi matematiche, e trattare adeguatamente i pro- 
blemi analitici basilari nella teoria del comportamento del reddito nazionale. Egli 
prescinde dai tentativi di verifica sperimentale delle relazioni algebriche, essendo 
sua intenzione chiarire la « analytical complexity, rather than economie importance». 
L'indagine è limitata all'ipotesi di mercato chiuso: tuttavia, alcuni problemi inter- 
nazionali vengono trattati separatamente, in una parte dedicata all’ « International 
Income Analysis». 

Nella prima parte dell’opera l' Autore costruisce uno schema generale delle 
relazioni algebriche intercorrenti fra i vari aggregati macroscopici, in modo da 
giungere ad una raffigurazione chiara, ma sufficientemente articolata, dei fllussi va- 
scolari. Egli espone un sistema economico di prima approssimazione, rappresentato 
da due equazioni lineari che mettono in evidenza le relazioni esistenti fra il con- 
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sumo e il reddito nazionale, e fra il reddito e le spese «non di consumo». Allo 
scopo di chiarire l’esposizione algebrica e basandosi sulla perfetta corrispondenza 
fra metodo algebrico e i metodi geometrici alternativi, lo Schelling integra la trat- 
tazione con alcune pagine dedicate alla rappresentazione diagrammatica delle fun- 
zioni del consumo. 

Le relazioni e le equazioni sviluppate dall’Autore nelle prime parti del suo 
studio sono essenzialmente statiche: in altri termini, egli trascura i processi di 
adeguamento attraverso i quali le variabili passano da una serie di soluzioni ad 
un’altra. Per ovviare, sia pure parzialmente, alla lacuna, lo Schelling affronta il 
problema del comportamento dinamico del reddito, del consumo, delle spese «non 
di consumo», sviluppando i criteri che presiedono all’ accettazione — o alla man- 
cata accettazione —- della soluzione del sistema di equazioni in precedenza delineato. 

Dopo avere illustrato il comportamento «dinamico» delle equazioni lineari, 
Y Autore procede all'estensione del sistema, includendo in esso l’attività economica 
del Governo e la relazione che lega il reddito all'investimento. L'analisi dinamica 
— condotta in precedenza dallo Schelling nell’ipotesi di due specie di variazioni: 
a) variazioni arbitrarie nel valore delle variabili indipendenti; 6) variazioni indotte 
nel valore delle variabili dipendenti — viene completata ammettendo una varia- 
zione in una o più relazioni del sistema. In particolare, lo Schelling analizza gli 
effetti di una variazione nella relazione imposte/reddito sulle diverse variabili con- 
siderate. 

La seconda parte del volume è dedicata allo studio della distribuzione del 
reddito. Anche qui l’analisi procede per gradi. In un primo tempo, |’ Autore si 
propone di determinare gli effetti di una variazione indipendente nella distribu- 
zione del reddito sul reddito nazionale e sulle sue componenti. Si noti che lo 
Schelling illustra il sistema economico senza specificare se le equazioni che lo com- 
pongono colleghino valori real? o valori monetari: in altri termini, egli suppone un 
regime di prezzi costanti. Successivamente, allo scopo di mettere in evidenza l’in- 
fluenza dei prezzi sull'andamento del reddito, egli costruisce un nuovo sistema, nel 
quale il consumo è legato al reddito in termini reali, mentre le imposte sono collegate 
al reddito in termini monetari. L'indice dei prezzi viene, ovviamente, considerato 
una variabile indipendente. L'esposizione della materia è completata da una accu- 
rata rappresentazione grafica delle diverse funzioni. 

La terza parte del volume tratta del comportamento del reddito in caso di 
mercato aperto. L' Autore limita il suo studio alle ipotesi: a) di un sistema eco- 
nomico costituito da due soli paesi; 5) di un accumulo indefinito, da parte delle 
due banche centrali, di saldi (positivi o negativi) in valuta dell’altro paese; c) di 
prezzi costanti. L'analisi « internazionale» è suddivisa in tre sezioni. Nella prima 
lo Schelling si occupa del commercio estero di un solo paese, supponendo che le 
importazioni siano una variabile dipendente e le esportazioni una variabile ¿n- 
dipendente. Quindi, l'Autore esamina il commercio internazionale di ambedue i 
paesi, studiando, peraltro, le ripercussioni sul reddito nazionale di un solo paese. 
Le esportazioni vengono in questo caso considerate qual variabile dipendente dal- 
l'ammontare delle importazioni. In una terza approssimazione, lo Schelling si propone 
infine di studiare come varii, al variare dei parametri, non soltanto il commercio 
estero del secondo paese, ma anche il suo reddito nazionale. 

Nella quarta parte dell’ opera l’ Autore sviluppa la soluzione di alcuni problemi 
« dinamici». Trattando della distinzione fra statica e dinamica, egli osserva: 
«... i sistemi di equazioni in precedenza studiati sono — fatta eccezione per 
l’analisi circa la loro stabilità, che abbiamo definito «dinamica» — statzcz, in 
quanto essi non implicano essenzialmente l'elemento tempo e non esiste una se- 
quenza cronologica dei valori delle variabili: ... le variazioni che abbiamo posto 
erano essenzialmente confronti, e non sequenze cronologiche di due valori». In 
questa parte del volume, dopo avere analizzato la soluzione del reddito corrispon- 
dente all’ipotesi di uno sfasamento temporale fra consumo e reddito, lo Schelling 
elabora alcune equazioni allo scopo di mettere in evidenza |’ influenza del compor- 
tamento delle scorte sui totali macroscopici. Nella sezione conclusiva dell’opera ven- 
gono trattati due problemi di particolare interesse: le «conseguenze dinamiche» 
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della relazione statica investimento/reddito; la riformulazione di tale relazione in 
termini esplicitamente dinamici: in termini, cioè, del noto « principio dell’ accelera- 
zione». La stabilità dei sistemi dinamici viene esaminata in appendice. — 

In complesso, il volume dello Schelling, nonostante le pagine dense di formule, 
è una analisi veramente chiara e conseguenziale delle relazioni che legano il red- 
dito nazionale alle sue componenti. E' evidente, per un attento lettore, l'influenza 
esercitata sull’ Autore dalle elaborazioni matematiche del Samuelson: è tuttavia 
doveroso rilevare che lo Schelling ha saputo arrivare a conclusioni opportunamente 
semplificate. In linea generale, si può osservare che non sempre lo svolgimento 
della materia raggiunge gli scopi che |’ Autore — a giudicare dal titolo — sembra 
essersi proposto. In effetti, più che di «comportamento» del reddito, l’opera tratta 
della sua determinazione teorica, senza quasi tener conto dei problemi statistici 
inerenti alla «stima» dei totali maeroeconomici. In particolare, poi, lo sviluppo 
della funzione del consumo presenta qualche lacuna e manca — come peraltro si 
rileva in tutto il volume — dei dovuti riferimenti alle più recenti elaborazioni 
statistiche dei «totali sociali». Comunque, tenuto conto della limitazione dei suoi 
scopi, il libro presenta una indiscussa utilità per chi si accinga a studiare ab ¿mis 
la tecnica dell’ indagine statistica macroeconomica ed è, in ogni caso, consigliabile 
a coloro che vogliano approfondire la conoscenza della teoria del reddito nazionale. 


Rosita VIOLI 


STOCKING G. W. and Warkins M. W.: 
— Cartels in Action (1946 rip. 1949, pp. XXII + 533). 
— Cartels or Competition? (1948, pp. XIV + 516). 
— Monopoly and Free Enterprise (1951, pp. XV + 596). 
(New York: The Twentieth Century Fund, publishers George Allen & 
Unwin Lt., London, ciascun volume $ 4 o 32 s.). 


La trilogia degli scritti sui cartelli internazionali e sul monopolio curata dal 
Twentieth Century Fund, è ora completa. 

1 tre volumi: Cartels in Action (1946), Cartels or Competition ? (1948), Mono- 
poly and Free Enterprise (1951), sono il risultato delle ricerche effettuate da 
George W. Stocking e Myron W. Watkins e discusse da uno speciale «Com- 
mittee on International Cartels and Domestic Monopoly» presieduto da James M. 
Landis, e di cui ha fatto parte anche il prof. Viner. 

Lo scopo di questa estesa indagine è di individuare la portata delle pratiche 
aventi natura monopolistica e di promuovere una politica volta a ripristinare, nei 
limiti del possibile, situazioni di concorrenza. I primi due volumi esaminano spe- 
cialmente l’ aspetto internazionale, il terzo concerne il monopolio interno. 

Il volume Cartels in Action - Case Studies in International Business Diplo- 
macy studia i vari tipi di cartelli internazionali: in particolare considera le ori- 
gini e gli effetti dei cartelli controllanti zuechero, gomma, nitrati, ‘acciaio, allu- 
minio, magnesio, lampadine elettriche e prodotti chimici. Il cartello vien definito 
in senso piuttosto lato, come «an arrangement among, or on behalf of, producers 
engaged in the same line of business, designed to limit or eliminate competition 
among them» (Introduction pg. 3): tale definizione include, pertanto, i cartelli sia 
pubblici che privati, e dovuti sia a iniziative dei soli produttori sia a combinate 
iniziative private e pubbliche. L'esame degli effetti dei cartelli è verament: inte- 
ressante. Per lo zucchero la gomma ed i nitrati, vien rilevato il quasi generale 
fallimento delle politiche di sostegno dei prezzi, data la secolare tendenza al ribasso 
dei prezzi di tali prodotti. Nessun effetto positivo sembra aver avuto la cartelliz- 
zazione internazionale dell’acciaio (la formazione del primo e del secondo cartello 
internazionale — pp. 182 e segg. — può essere istruttiva per comprendere»le lon- 
tane origini del Piano Schuman); mentre per magnesio, alluminio, prodotti chimici 
e lampadine elettriche le misure di cartellizzazione hanno prevalentemente riguardato 
la limitazione d’uso di procedimenti tecnici e di brevetti, limitazione presto superata 
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dallo sviluppo di nuovi procedimenti e dalla concorrenza extra-cartello. Il ruolo 
della «Farben» nel campo chimico, è esaminato con ricchezza di particolari. 

Il volume Cartels or Competition? The Economics of International Controls 
by Business and Government è strettamente legato al volume precedente (di cui, 
talvolta, ripete le argomentazioni) ed è una analisi delle forme, degli scopi e degli 
effetti economici dei cartelli. In particolare, nel capitolo quarto («Economie Conse- 
quences of Cartels») sono esaminati gli effetti dinamici dei cartelli, a riguardo 
dello sviluppo economico e della distribuzione dei redditi; e «its ability to sarisfy 
the socially approved aspirations for economie opportunity and security of all 
elements in a democratie society» (pg. 99). 

L'importanza dei cartelli negli Stati Uniti è messa in particolare rilievo. 
Stando agli autori del volume, nel 1939 le cartellizzazioni riguardavano, negli 
Stati Uniti, il 47,4%, dei prodotti agricoli, 1'86,9°% dei prodotti minerali, il 42,7% 
dei prodotti manufatti (tavola 1 - pp. 93-94). (Nell' «Appendix B»: «Prevalence of 
Cartels in the American Economy» si spiega come tali dati siano stati ottenuti : 
e in certo senso la limitazione dei settori produttivi considerati lascia pensare che 
le percentuali siano, forse, un po' esagerate). Epperò, in sostanza, i cartelli statu- 
nitensi non sembra abbiano avuto l'influenza temuta, principalmente a causa: 1) 
delle continue defezioni all’interno del cartello; 2) della concorrenza delle imprese 
non cartellizzate; 3) degli sviluppi e spostamenti tecnici (pg. 94). 

I cartelli sono considerati « espedienti affaristici per scopi affaristici». «Essi 
tendono ad aumentare o sostenere i prezzi e così ad aumentare i profitti o a ri- 
durre le perdite dei suoi membri. Essi possono anche sviluppare I’ efficienza tecnica 
e ridurre i costi di produzione — ma solo finchè le industrie cartellizzate guada- 
gnano» (pg. 141): e le critiche sono veramente serrate. Tuttavia qualche dubbio 
potrebbe sorgere, da un punto di vista generale, circa l'affermazione che i cartelli 
abbiano ridotto il saggio degli investimenti: «1) by retarding the introduction of 
new techniques — 2) by restrieting the use or limiting the application of old te- 
chniques», chè, in realtà, questo non è sempre accaduto, ad esempio nel settore 
della gomma, dei nitrati e di altri prodotti chimici. Gli «international commodity 
agreements» nel settore delle materie prime, sono (cap. 9 - pg. 314 e segg.) respinti 
quali soluzioni per stabilizzare i redditi nell'ambito dell’attività agricola e mine- 
raria. Gli autori, tolgono, opportunamente, molte illusioni a coloro che auspicano 
questo tipo di accordi internazionali. 

Il volume contiene, alla fine, un ampio rapporto del «Committee» su «A cartel 
policy for the United States» (pp. 403-452). Fra le «basic policies» in materia di 
cartelli (<laisser faire; deliberate encouragement: acceptance and public regula- 
tion; nationalization; breaking up cartels and fostering competition» (pp. 411-414)) 
essi sostengono la opportunità che negli Stati Uniti si continui la politica volta a 
dissolvere i cartelli e le pratiche monopolistiche ostacolanti la libera concorrenza, 
Sul piano internazionale molte speranze — senza, tuttavia, eccessive illusioni — 
erano risposte nella Carta dell’Avana, la cui realizzazione, attraverso |’ International 
Trade Organisation, non è più oggi, sperabile. Per gli Stati Uniti il «Committee» 
raccomanda la riforma delle leggi anti-trust e del Webb-Pomerene Act che, come 
è noto, permette la formazione di associazione di esportatori al fine di rafforzare 
la loro capacità di concorrenza sui mercati esteri. | 

Il terzo volume Monopoly and Free Enterprise è, di certo, il più interes- 
sante: esso descrive la presente struttura dell'economia statunitense e mostra come, 
in essa, le forze di concorrenza siano limitate per accordi fra le imprese è dalla 
stessa legislazione, Il libro contiene numerose considerazioni pratiche e riferimenti 
alle migliori elaborazioni teoriche in tema di configurazioni monopolistiche; in 
complesso è veramente stimolante. Le forme di concorrenza imperfetta, la « price 
leadership », il sistema dei « basing point pricing» sono esaminate con copiosità di 
esempi scelti con cura. La politica anti-trust, dallo Schuman Act del 1890 ad oggi, 
viene acutamente analizzata, nei vari pregi e nelle non rare manchevolezze. A conclu- 
sione vengono fatte delle raccomandazioni a riguardo delle politiche da adottare per la 
ricostituzione di una situazione di concorrenza effettiva. Gli autori ritengono che tali 
politiche dovrebbero essere rivolte ad aumentare il numero dei produttori nell’ambito 
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di ciaseun settore produttivo, ad eliminare la concorrenza imperfetta attraverso 
maggiori standardizzazioni e ad agevolare la mobilitá del capitale e del lavoro: il 
capitolo 15% «Post, present, and future of competition» analizza con acutezza tali 
misure. Chiude il volume un rapporto preparato dal «Committee », con la collabo- 
razione del prof. Clair Wilcox. Il rapporto, che ha come titolo A program to 
promote competition considera la politica volta a frangere le concentrazioni mo- 
nopolistiche. Lo Stato dovrebbe intervenire solo quando «the power of bigness has 
clearly been abused», (pag. 541). In effetti, secondo il «Committee», non è la 
grandezza dell'azienda o i metodi adottati per la sua formazione, che devono essere 
presi in considerazione per l'adozione di politiche anti-monoplistiche, ma gli abusi 
e le pratiche effettivamente monopolistiche che rivelano, nei dirigenti, mentalità di 
dominio del mercato. «In one case, great size and substantial concentration may 
serve the public interest. In another, they may not. It is the task of public policy 
to draw a line between the two. Where size and concentration are in the public 
interest, existing combinations can be allowed to stand and new combinations 
approved. Where they are prejudicial to the public interest, existing combinations 
should be dissolved and new combinations prohibited » (pg. 552). Tutto sta, eviden- 
temente, nel trovare quali concentrazioni possano o no essere utili, dal punto di 
vista del pubblico interesse: pubblico interesse che, evidentemente, deve essere in- 
dividuato in base a criteri empirici, non certo indipendenti dalle valutazioni fatte 
da coloro che, in un dato momento, hanno in mano le leve politiche! E il principio 
addotto dagli autori, a giustificazione dei lorò consigli è piuttosto vago: « The 
issues presented by bigness are not to be resolved on economie grounds alone. Even 
where the survival of concentration can be justified in terms of the superior eco- 
nomy of large scale operations, non-economic considerations may support an effort 
to reduce the size and increase the number of sellers in the major markets for 
goods and service » (pg. 554). 

In linea generale, abbiamo quasi l'impressione che l'eccessivo amor della tesi, 
— che le situazioni di monopolio sono in forte ascesa e debbano costringere ad 
azioni politico-economiche più decise, — forzi un po’ tutta la esposizione. Alla fin 
fine, dato che i volumi riguardano gli Stati Uniti, il lettore non può non considerare 
con meraviglia la paradossale situazione dei contrasti: negli Stati Uniti esiste la 
più attrezzata legislazione anti-trust (« Which has no counterpart in other countries » 


pg. 569) e nell'insieme — qui si afferma — la più ricca e svariata e crescente serie 
di combinazioni monopolistiche; il che non impedisce, per altro, che, sempre negli 
Stati Uniti, si parli di alta produttività — la più elevata del mondo — provocata 


da forte concorrenza, di alti salari, di aumenti colossali del reddito nazionale, e 
via dicendo! Ci sembra quasi che possa esservi un po’ di esagerazione della critica 
del «Committee»: critica cui sarebbe bene si unisse, forse, una maggior aderenza 
alla realtà. Sarebbe davvero un peccato se la politica anti-monopolistica facesse 
perder di vista la cura di altre manchevolezze e inducesse a provvedimenti avven- 
tati, di pura demagogia economica, che, alla lunga, non sarebbero certo favorevoli 
al mantenimento di sane situazioni di concorrenza. 


ORLANDO D'ALAURO 
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Les Relations Economiques Franco. Allemandes (Etudes et Travaux N. 20) 
(Paris: Presses Universitaires de France, s. a., pp. 67, fr. 250). 


Il primo volume contiene il rapporto presentato dal Presidente del Consiglio 
Economico francese in merito al progettato Piano Schuman per il mercato 
comune del carbone e dell’acciaio. Tale rapporto si divide in tre parti: « Si- 
tuazione delle industrie»; « Il piano (caratteristiche e origini)»; «Le conse- 
yuenze del piano Schuman». Vengono inoltre riportati i testi dell’ «avis» pre- 
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dei «contre-projets d’ avis» presentati a nome dei lavoratori della « Chambre 
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Department of State, [n Quest of Peace and Security - Selected Documents on 
American Foreign Policy - 1941-1951 (Washington: U.S. Printing Office, ot- 
tobre 1951, pp. V + 119, cents 55). 


La pubblicazione riproduce alcuni documenti ufficiali relativi alla politica 
estera seguita dagli Stati Uniti nel decennio 1941-1951. Si divide in tre parti: 
« Documenti del tempo di guerra, 1941-1945»; « Documenti relativi ai paesi 
vinti e occupati»; « Documenti relativi alla sicurezza contro le aggressioni ». 
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Dirección General de Estadística y Censos Nacionales, Anuario Estadístico de Ve- 
nezuela - 1949 (Caracas: Ministerio de Fomento, 1952, pp. XXXI + 563). 


L” Annuario statistico del Venezuela per il 1949 si divide in undici parti : 
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La prima pubblicazione, in edizione bilingue (inglese e francese), contiene le 
statistiche concernenti la consistenza del bestiame e la produzione, il consumo 
e il commercio estero canadesi dei derivati animali durante il 1950. Le altre 
due pubblicazioni riguardano il reddito, il prodotto e la spesa nazionali del 
Canadà nel periodo 1926-1950 e nel 1951 (dati preliminari). L’analisi dei 
totali macroeconomici per il periodo 1926-1950 è completata da una dettagliata 
esposizione dei concetti, delle fonti e dei metodi adottati dal « Dominion Bureau 
of Statistics » per il calcolo del reddito nazionale. 


EARLEY JAMES S., SELTZER LAWRENCE H., BOULDING KENNETH È., GRUCHY 
ALLAN G., Economic Theory in Review (edited by C. Lawrence Christenson) - 
Indiana University Publications, Social Seience Series No. 8 (Bloomington, 
Ind.: Indiana University, October 1949, pp. 126, $ 1,50). 


Il volume raccoglie uu gruppo di lezioni di economia, tenute presso lu « Indiana 
University » nel corso dell’anno accademico 1948-49. Gli argomenti trattati sono 
i seguenti : « Lo sviluppo ed il nutrimento dell’economia teoretica » (J. S. Earley); 
« Le limitazioni della teoria economica » (J. S. Earley); « Il mutevole significato 
della moneta nella teoria economica » (L. H. Seltzer); «La teoria monetaria e 
la politica pubblica» (L. H. Seltzer); « La base e la struttura di una teoria 
macroeconomica della distribuzione » (K. E. Boulding); « I modelli di una teoria 
macroeconomica della distribuzione » (K. E. Boulding); « Keynes e gli istituzio- 
nalisti: alcune somiglianze » (A. G. Gruchy); «Keynes e gli istituzionalisti : 
contrasti importanti» (A. G. Gruchy). Le singole parti si integrano, permettendo 
al lettore di passare agevolmente dalla teoria classica individualista alla teoria 
macroeconomica keynesiana, sotto la cui influenza viene impostata una nuova 
teoría della distribuzione del reddito. Negli ultimi due capitoli si pone criti- 
camente a confronto il pensiero della scuola keynesiana e quello della scuola 
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Economie (The) Report of the President Transmitted to the Congress - January 1952 
(Together With a Report to the President by the Council of Economie Advisers) 
(Washington: U.S. Government Printing Office, 1952, pp. 220, cents 55). 
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degli Esperti Economici circa l’ andamento dell’ economia statunitense nel 1950. 
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1951, pp. IX + 626). 


L'Annuario statistico svizzero per il 1950 si divide nelle seguenti parti: « In- 
formazioni geografiche, condizioni atmosferiche » ; « Stato e composizione della 
popolazione » ; « Movimento della popolazione » ; « Agricoltura e silvicoltura» ; 
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« Confronti internazionali ». 


FriscH RAGNAR, Knut Wicksell - A Cornerstone in Modern Economic Theory (Oslo: 
Universitetets Socialokonomiske Institutt, 15 dicembre 1951, pp. 46). 


La pubblicazione ha lo scopo di illustrare la vita e il pensiero economico di 
Knut Wicksell. Si divide in sette capitoli : «La vita»; «La teoria del capt- 
tale e del tasso di produttività dell’interesse » ; «Come può differire l'investi- 
mento dal risparmio ?»; « Teoria monetaria e principio bancario»; « Esposi- 
zione preliminare della teoria monetaria del Wicksell» ; « Sintesi fra la teoria 
dei capitale e la teoria monetaria » ; « Una teoria dinamica del ciclo economico >. 


GRUBER KARL, Conditions of Full Employment (London, Edinburgh, Glasgow: 
William Hodge € Co., 1952, pp. VI + 141, 12s. 6d.). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


Guirton Henry, L’ objet de l’économie politique (Collection « Bilans de la Connais- 
sance Economique ») (Paris: Librairie Marce] Rivière et Cie, 1951, p. 196, fr. 450). 
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Handelskammer Bremen, Bericht dex Handelskammer Bremen über das Jahr 1951 
(Frankfurt: Handelskammer Bremen, 1951, pp. 153). 


Rassegna dell' attivita svolta dalla Camera di Commercio di Brema nel 1951. 


Handelskammer Hamburg, Bericht über das Jahr 1951 (Hamburg: Handelskammer 
Hamburg, 1951, pp. 269). 


Rassegna dell’attivita svolta dalla Camera di Commercio di Amburgo nel 1951. 


Harrop Roy F., The Pound Sterling (Essays in International Finance, No. 13) 
(Princeton, N.J.: Princeton University, International Finance Section, s.a., pp. 42). 


Il volumetto appartiene alla serie di studi sulle finanze internazionali pro- 
mossa dall’ Università di Princeton. L’ Autore pone in evidenza i fattori che 
hanno cooperato all’alterno andamento della sterlina in questi ultimi anni e 
trae conclusioni circa la futura politica economica britannica. 


HpATON HERBERT, Histoire économique de l’Europe de 1750 à nos jours (Paris: 
Librairie Armand Colin, 1952, pp. 340, fr. 850). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


Institut fiir Weltwirtschaft an der Universitit Kiel, Die Weltwirtschaft Ende 1951 


(Kiel: Institut für Weltwirtschaft an der Universität Kiel, dicembre 1951, 
pp. 80 + 51). + 


La pubblicazione passa in rassegna gli elementi fondamentali dell’economia 
mondiale nella seconda metà del 1951. Si divide in tre parti: « Settore te- 
desco » ; « Rassegna dei vari paesi»; « Rassegna dei vari mercati». In ap- 


x 


pendice vi è un ampio sommario statistico. 
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Instituto Nacional de Estatistica (Portugal), Anudrio Estatistico 1950 (Lisboa: 


Instituto Nacional de Estatistica, 1951, pp. VII + 400). 


L’Annuario Statistico del Portogallo per il 1950 si divide in quattordici 
parti : « Territorio e clima», « Demografia», « Sanità pubblica e assistenza 
sociale», « Previdenza», « Organizzazione corporativa », « Educazione», « Giu- 
stizia », « Produzione e Consumo», « Proprietà», « Commercio », « Comunica- 
zioni », « Credito, borsa e moneta», « Amministrazione pubblica», « Oltremare ». 


International Monetary Fund, Research Department, The Collection and Presenta- 


tion of Monetary and Banking Statistics (Washington: International Monetary 
Fund, 1951). 


Rapporto presentato dal Prof. F. Paish della « London School of Economics » 
di Londra circa i modelli di rilevazione e di elaborazione delle statistiche 
bancarie. 


International Monetary Fund, Summary Proceedings - Sixth Annual Meeting 1951 


(Washington: International Monetary Fund, 8. a., pp. IX + 123). 


Il volume riguarda i lavori della sesta sessione plenaria del « Board of Go- 
vernors » del Fondo Monetario Internazionale. Esso contiene le relazioni e le 
«raccomandazioni » elaborate dai vari comitati ed un compendio delle risolu- 
zioni adottate alla fine della sessione. 


Istituto Bancario S. Paolo, L’Istituto Bancario S. Paolo di Torino, 1563-1950 


(Torino: Istituto Bancario S. Paolo, 1951, pp. 176 + XIV tav.). 


La pubblicazione è dedicata all’attività svolta dall’ Istituto Bancario S. Paolo 
di Torino dall’ epoca della sua costituzione (« Compagnia di S. Paolo», 1563) 
ad oggi. Si divide in quattro parti: « Origini e primi ordinamenti della Com- 
pagnia di S. Paolo e delle sue opere (1563-1684)»; « Attività assistenziale e 
credito benefico (1685-1852)»; « Sviluppo e progresso dell’attività creditizia 
(1853-1930) »; « 11“ S. Paolo” nell’ economia bancaria nazionale (1931-1950) ». 
In appendice vengono riprodotti numerosi ed interessanti documenti storici che 
illustrano l’attività dell’ Istituto nelle varie epoche. 


Istituto Centrale di Statistica: 


Cause di morte negli anni 1943-1948 (Roma: Istituto Centrale di Statistica, 
1952, pp. 71 + 407, L. 1.200). 


Movimento della popolazione secondo gli atti dello stato civile negli anni 1943- 
1948 (Roma: Istituto Centrale di Statistica, 1952, pp. 63 + 214, L. 1.200). 


Norme per la rilevazione dei prezzi al minuto e calcolo degli indici del costo 
della vita (Roma: Istituto Centrale di Statistica, 1952, pp. 93, L. 300). 


Primi risultati generali dei censimenti (IX Censimento Generale della Popola- 
zione e Rilevazione delle Abitazioni - 111 Censimento Generale dell'Industria e 
del Commercio) (Roma: Istituto Centrale di Statistica, s. a., pp. 187, L. 500). 


La prima pubblicazione si divide in quattro parti: « Distribuzione territoriale »; 
« Distribuzione per età e sesso»; « Distribuzione per mese di morte»; « Morti 
nel primo anno di vita». Una «Nota introduttiva» completa e chiarisce il 
contenuto delle tavole statistiche; in appendice sono riportate alcune elabora- 
zioni dei numeri indici regionali della mortalità in base alle cause. Anche il 
secondo volume si divide in quattro parti : « Riassunto del movimento naturale » ; 
« Matrimoni » ; « Nascite » ; « Morti». La consueta « Nota introduttiva» e la 
dettagliata appendice demografica permettono di completare adeguatamente la 
conoscenza del- movimento della popolazione italiana dal 1943 al 1948. La 
terza pubblicazione riassume le norme adottate dall’ Istituto Centrale di Stati- 
stica per la rilevazione dei prezzi al minuto e per il calcolo degli indici del 
costo della vita. In appendice sono riportati i fac-simile dei vari modelli di 
rilevazione. La quarta pubblicazione raccoglie i risultati provvisori dei censi- 
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menti generali del 4 e 5 novembre 1951. Si divide in tre parti Sii Censimento 
della popolazione » ; « Rilevazione delle abitazioni» ; « Censimento industriale 
e commerciale». In appendice vengono forniti i dati relativi ai censimenti 
nella Zona A del Territorio Libero di Trieste e la classificazione (provvi- 
soria) delle attività economiche in Italia. 


Jarre A. J. and StewART CHARLES D., Manpower Resources and Utilization - Prin- 
ciples of Working Force Analysis (New York: J. Wiley & Sons; London: 
Chapman & Hall, 1951, pp. XII + 532, $ 6,50). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


Johannesburg (The) Chamber of Commerce, Commercial Year Book 1951-52, 
(Johannesburg: Chamber of Commerce, 1952, pp. CII + 40). 


La pubblicazione riproduce il testo della relazione presentata dal Presidente 
della Camera di Commercio di Johannesburg circa l’attività svolta dalla Ca- 
mera nel 1950-51. Il volume è completato dall’elenco dei membri della Ca- 
mera al 31 maggio 1951. 


Konjunkturinstitutet, Nationalbokfóring 1946-1950 (Stockholm: Konjunkturinsti- 
tutet, 1951, pp. 226, kr. 4,50). 


Il volume è dedicato allo studio della contabilità nazionale svedese per il pe- 
riodo 1946-1950. Un ampio sommario in lingua inglese riassume gli andamenti 
fondamentali del reddito nazionale della Svezia. 


Korner EMIL, The Law of Freedom as the Remedy for War and Poverty, Vol. I 
and Vol. II (London: Williams and Norgate Ltd, 1951, pp. XXIII + 562 e 
pp. VI + 663, 21s. e 21s.). 


Questi volumi saranno recensiti in uno dei prossimi fascicoli. 


MEADE J. E. and Stone R., National Income and Expenditure (Cambridge: Bowes 
and Bowes, 1952, pp. 48, 3s.). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


Mepici G. e ORLANDO G., Agricoltura e Disoccupazione - I - 1 braccianti della 
bassa pianura padana (Bologna: Nicola Zanichelli Editore, 1952, pp. 305, L. 2.000). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


Ministére du Budget, Les dépenses dans le budget de 1952 (Paris: Ministére du 
Budget, s. a., pp. 55, fr. 150). 


La pubblicazione del Ministero francese del Bilancio illustra i documenti 
della spesa pubblica per il 1952. Numerosi istogrammi facilitano l’ interpre- 
tazione delle ampie e dettagliate tavole statistiche. 


Ministerie van Landbouw, Visserij en Voedselvoorziening, Verslag over de Landbouw 
in Nederland over 1950 (’s-Gravenhage: Ministerie van Landbouw, Visserij en 
Voedselvoorziening, 1951, pp. XV + 390). 


Annuario agricolo olandese per il 1950. 


Ministero delle Finanze, Le Statistiche Finanziarie - Statistica delle Imposte di 


Fabbricazione - Esercizio finanziario 1950-51 (Roma: Ministero delle Finanze. 
1952, pp. 41). 


Ministry of Labor, Division of Labor Statisties and Research, Year Book of Labor 
Statistics and Research - 1950 (Tokyo: Ministry of Labor, s. a., pp. 452). 


L’Annuario giapponese di Statistiche del Lavoro per il 1950 si divide in 
undici parti: « Occupazione e disoccupazione » ; «Ore di lavoro»; « Salari » ; 
« Costo della vita»; « Assicurazioni sociali»; « Facilitazioni di benessere » ; 
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« Incidenti sul lavoro»; «Sindacati del lavoro » ; «Controversie di lavoro » ; 
« Tipi di lavoro»; «Statistiche internazionali del lavoro». E” una edizione bi- 
lingue : giapponese ed inglese. 


National Bureau of Economie Research, Studies in Income and Wealth - Volume 
fourteen (New York: National Bureau of Economic Research, 8. a., pp. X + 
276, $ 3,50). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


Nations Unies, Bulletin trimestriel de statistiques de l’acier pour l’Europe (Genève: 
Nations Unies, mars 1952, pp. 97, L. 300). 


Il 6° numero del Bollettino trimestrale delle statistiche dell’ acciaio per V Eu- 
ropa, pubblicato a cura delle Nazioni Unite in edizione bilingue (francese e 
inglese), raccoglie i dati relativi alla produzione e al commercio dei minerali fer- 
rosi, del ferro e dell’acciaio nei paesi europei fino al gennaio-febbraio 1952. 


Nations Unies, Deuxième Rapport Annuel du Commissaire des Nationa Unies en 
Libye (préparé en consultation avec le Conseil pour la Libye) (Paris: Nations 
Unies, 1951, pp. VIII + 181, $ 1,75). 


Il secondo Rapporto del Commissario delle Nazioni Unite in Libia ha lo scopo 
di esporre all'Assemblea delle Nazioni Unite i progressi compiuti in favore 
dell’indipendenza libica, Il rapporto si divide in cinque parti: « Sviluppo co- 
stituzionale della Libia»; « Trasferimento dei poteri»; « Questioni finanziarie 
e monetarie e istituzioni per lo sviluppo economico e sociale > ; « Assistenza 
tecnica alla Libia in applicazione del programma di assistenza tecnica delle 
Nazioni Unite»; «Osservazioni generali ». In appendice sono riportati nume- 
rosi documenti ufficiali relativi alla questione libica. 


Nations Unies, Commission Economique pour l'Europe, Comité de l’Energie Elec- 
trique, Aspects juridiques de l’aménagement hydro-électrique des fleuves et 
des lace d’intérét commun (Genéve: Nations Unies, gennaio 1952, pp. VI + 276). 


Il volume riproduce il testo dello studio gía pubblicato nel marzo 1950 a cura 
del Segretariato delle Nazioni Unite, aggiornandolo in base ai trattati più 
recenti. Questa nuova edizione ha lo scopo di dare una piu ampia diffusione 
alla conoscenza del problema dello sfruttamento idro-elettrico dei fiumi e dei 
laghi di interesse comune. 


Nations Unies, Département de 1' Information: 
Ce qu'il faut savoir des Nations Unies (New York: Nations Unies, 1951, pp. 
456, L. 900). 
Répertoire des résolutions de l’Assemblée Générale - VI Session - 6 novembre 
1951 - 5 février 1952 (Genéve: Office Européen des Nations Unies, 1952). 
Travaux et Programmes des Nations Unies en matière d'Assistence Technique 
(New York: Nations Unies, maggio 1951, pp. 44). 


Il primo volume ha lo scopo di informare compiutamente, con dati e notizie 
tratti da fonti ufficiali, sull’organizzazione, la struttura, il funzionamento e 
l’attività delle Nazioni Unite e delle istituzioni specializzate. L’opera è suddi- 
visa in tre parti. La prima considera le origini dell’Organizzazione ed 1 suoi 
scopi fondamentali. La seconda espone l’attività delle Nazioni Unite nei di- 
versi campi economici, politici e sociali. La terza parte riguarda le istituzioni 
specializzate, delle quali vengono descritte le origini, l’organizzazione e i mezzi 
di funzionamento. In appendice, oltre all’ elenco degli Stati Membri e dei 
Centri di Informazione, è riprodotta una dettagliata bibliografia delle pubbli 
cazioni ufficiali e non ufficiali delle Nazioni Unite. Il «Repertorio » raccoglie 
e classifica per materia tutte le «risoluzioni» adottate dall’Assemblea delle 
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Nazioni Unite nel corso della VI Sessione (6 novembre 1951-5 febbraio 1952). 
La terza pubblicazione fornisce un elenco dettagliato dei programmi e delle rea- 
lizzazioni delle Nazioni Unite nel campo dell’assistenza tecnica alle aree depresse. 


Nations Unies, Département des Questions Economiques, Mesures à prendre pour 
le développement économique des pays insuffisamment développés (New York: 
Nations Unies, maggio 1951, pp. IX + 112, fr. suisses 3,00). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


O.E.C.E., Le Charbon et 1' Expansion Economique Européenne (Paris: O.E.C.E., 
1952, pp. 68). 


Trattasi di un rapporto redatto da un gruppo speciale di esperti, e riguar- 
dante le tendenze del consumo e le possibilità della produzione di carbone dei 
paesi dell’ O.E.C.E.. Il rapporto, presentato nel gennaio 1952, si divide in 
cinque parti: «Consumo», « Carbonizzazione », « Produzione », « Commercio 
estero dei paesi membri», « Conclusioni generali». Numerose e dettagliate 
tavole statistiche completano l’ esposizione. 


O.E.C.E., Le Marché du Poisson dans les Pays de l’O.E.C.E. (Documentation 
O.E.C.E.) (Paris: O.E.C.E., 1951, pp. 262). 


Lo studio mette in evidenza i fattori che limitano il consumo ittico europeo e 
i mezzi che potrebbero essere adottati per aumentare tale consumo. La tratta- 
zione st divide in due parti. La prima, di carattere generale, riguarda : «La 
pesca in Europa»; «Tendenze generali del mercato del pesce»; « Organizza- 
zione generale » ; « Prezzi » ; « Consumo» ; « Qualità » ; « Trasporti ». La seconda 
esamina dettagliatamente la situazione ittica di ogni singolo mercato europeo 
(paesi dell’OECE). In appendice sono forniti à necessari elementi di carattere 
tecnico e vengono illustrate le condizioni del mercato spagnolo del pesce. 


OLIVETTI ADRIANO, Società, Stato, Comunità (Milano: Edizioni di Comunità, 1952, 
pp. XXXVIII + 239, L. 1.000). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi f:scicoli. 


PEACOCK ALAN T., The Economics of National Insurance (London, Edinburgh, 
Glasgow: William Hodge and Co., 1952, pp. 126, 8s. 6d.). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


PELLEGRINI ANDREA, Cellulosa e carta in Italia (Roma: Ente Nazionale per la 
Cellulosa e per la Carta, 1951, pp. 180, L. 500). 


Trattasi di una documentazione completa sulla situazione e sull’evoluzione del- 
l’industria cartaria in Italia, La materia è stata distribuita in sei capitoli : 
« Attrezzatura industriale »; « Materie prime impiegate » ; « Produzione » ; 
«Scambi con l’estero» ; «Consumo apparente di carta e cartoni»; « Valore 
della produzione - Bilancia commerciale - Piani di sviluppo». In appendice 
sono numerose tavole statistiche sulle importazioni ed esportazioni italiane di 
carta e cartoni nel periodo 1922-1950. 


Quaderni dell’Associazione fra le Società Italiane per Azioni, L'Accordo Generale 
sulle Tariffe Doganali e sul Commercio (G.A.T.T.) (Roma: Associazione fra le 
Società Italiane per Azioni, 1951, pp. 475, L. 2000). 


Scopo del volume è quello di agevolare, anche per il lettore tecnicamente non 
preparato, la comprensione della natura e della struttura dell’ « Accordo Gene- 
rale sulle Tariffe Doganali e sul Commercio» e, soprattutto, quello dî mettere 
in evidenza la portata effettiva delle varie disposizioni in esso contenute. La 
materia è stata distribuita in ventisei capitoli: « Cenni storici» ; « Il protocollo 
di applicazione provvisoria e î protocolli di Annecy e di Torquay»; «Il testo 
originario dell’ Accordo ed i successivi emendamenti » ; « La clausola della na- 
zione più favorita»; «Idazi preferenziali »; « Le trattative tariffarie » ; «Le 
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liste delle concessioni » ; « Il trattamento nazionale » ; « Il contingentamento delle 
protezioni cinematografiche »; « Il traffico in transito»; « Dazi anti-dumping e 
dazi compensatori »; «Determinazione dei valori doganali»; « Diritti e for- 
malita doganali»; «I marchi d’origine» ; « Pubblicazione e applicazione delle 
norme relative al commercio internazionale » ; « Le restrizioni quantitative» ; 
«Le parti contraenti del G.A.T.T. ed il Fondo Monetario Internazionale » is 
«Il commercio di Stato»: « Provvedimenti per lo sviluppo e per la ricostru- 
zione » ; « Provvedimenti di emergenza » ; « Eccezioni generali alle norme del- 
l'Accordo»; « Giurisdizione territoriale dell'Accordo»; «Le parti contraenti 
dell’Accordo e la loro azione collettiva » ; « Consultazioni - Procedura di rego- 
lamento delle controversie fra Parti Contraenti»; « Rapporti dell'Accordo con 
la Carta dell’Avana »; « Disposizioni varie concernenti la data, l'accettazione 
e le modificazioni dell’Accordo, nonchè l’ adesione e il recesso delle Parti Con- 
traenti». In appendice, i testi dei documenti ufficiali del G.A.T.T. 


Quiroz CUARON FRANCISCO, Tablas de Precios de Compra de Valores. Tomo I 
(México, D.F.: Banco de México, 1952, pp. 507). 


Tavole finanziarie pubblicate a cura del Banco del Messico per facilitare 1' at- 
tività degli operatori del mercato messicano det valori mobiliari. 


RomEUF JEAN, Pouvoir d’achat et coût de la vie (1948-1951) (Supplément au No. 
de décembre 1951 de 1 Observation Economique) (Paris: Presses Universitaires 
de France, 1951, pp. 64, fr 300). 


Questo volume sará recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


RòPKB WILHELM, La crisi del collettivismo (Firenze: La Nuova Italia, dicembre 
1951, pp. 166, L. 750), 


L’ Autore esamina criticamente le fasi evolutive del collettivismo in Europa, 
giungendo a conclusioni piuttosto scettiche nei confronti delle sue possibilità e 
dei suoi meriti. L’opera si divide in cinque capitoli : «La cris: del colletti- 
vismo » ; « L'ordinamento dell’economia» ; « Crisi e rinnovamento del libera- 
lismo » ; «Il nazionalcollettivismo in Europa e il suo superamento»; «Crisi 
mondiale ed economia di mercato». 


Royer ROBERT € JAEGER GILBERT, Le maintien du pouvoir d’ achat des pensions 
sociales (Bruxelles: Editori gli Autori, 1951, pp. 108). 


Gli Autori affrontano il problema delle pensioni sociali e del mantenimento del 
loro potere d’ acquisto nel tempo basandosi su una analisi approfondita det si- 
stemi di pensione vigenti nei diversi paesi e valendosi della copiosa letteratura 
esistente sull'argomento. L’opera si divide in sette parti: « Introduzione» ; «I 
sistemi di ripartizione»; «I sistemi di capitalizzazione individuale » 5 «I 8i- 
stemi di capitalizzazione con «back-service»»; «I sistemi di capitalizzazione 
collettiva » ; «Aspetti economici del problema delle pensioni » ; «Conclusioni ». 
In appendice vengono trattati «i modelli-tipo di un sistema di capitalizzazione 
individuale con garanzia legale effettiva» e «lo studio comparato della capi- 
talizzazione individuale e della capitalizzazione collettiva ». 


SCHNEIDER ERICH, Pricing and Equilibrium (London: William Hodge € Co., 1952, 
pp. XII + 327, Lgs. 1.5.0.). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


Statistisk Sentralbyrà, Statistisk Arbok for Norge - 1951 (Oslo: Statistisk Sentral- 
byrà, 1951, pp. 32 + 420, Kr. 5,00). 
L’ Annuario statistico norvegese per il 1951 si divide in venticinque parti: 
« Divisioni amministrative, ecc.., dati metereologici » ; «Superficie, popolazione » ; 
«Movimento della popolazione» ; «Cause di decesso, situazione sanitaria» ; 
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«Agricoltura e silvicoltura » ; «Pesca e caccia» ; « Miniere, officine, industria» ; 
«Commercio» ; « Navigazione »; «Altre comunicazioni»; « Monete, banche, so- 
cietà per azioni, ecc.» ; «Assicurazioni private»; «Assicurazioni sociali» ; 
« Prezzi, costo della vita, ecc.» ; «Cooperazione» ; « Condizioni operaie»; «La 
costruzione e il tipo delle abitazioni» ; « Consumo di alcool, delitti di ubria- 
chezza» ; «Infanzia abbandonata, assistenza pubblica» ; «Giustizia» ; « Istru- 
zione pubblica, ecc..» ; « Finanze»; « Elezioni» ; «Isole Svalbarde»; «Ras- 
segna ‘internazionale ». 


Tilastollisen Päätoimiston Julkaisema, Suomen Tilastollinen Vuosikirja - Vuonna 
1951 (Helsinki: Tilastollisen Päätoimiston Julkaisema, 1951, pp. XIX + 379). 


L’ Annuario Statistico finlandese per il 1950, pubblicato in edizione trilingue 
(finlandese, svedese, francese), si divide in ventidue parti: «Territorio e me- 
tereologia », « Popolazione», «Movimento della popolazione », «Situazione sa- 
nitaria e igiene pubblica», « Agricoltura e allevamento », «Pesca », « Foreste», 
« Agrimensura e colonizzazione », «Industrie», «Traffico», « Commercio estero», 
«Commercio interno», « Moneta e credito», « Assicurazioni», « Consumo e prezzi», 
« Condizioni sociali», « Finanze dello Stato» «Finanze comunali», «Istru- 
zione », «Giustizia e servizio dei penitenziari», « Elezioni», «Tavole interna- 
zionali ». 


TimLIN MaBEL F., Keynesian Economics (Toronto: The University of Toronto 
Press, 1948, pp. IX + 198, $ 4,25). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


TIMOSHENKO VLADIMIR P., The Soviet Sugar Industry and Its Postwar Restoration 
(War-Peace Pamphlet N. 136) (Stanford, Cal.: Stanford University, Food Re- 
search Institute, 1951, pp. VII + 53, cents 50). 


La monografia espone le caratteristiche fondamentali dell’ industria saccarifera 
russa ed illustra à vari fattori che hanno influito ed influiscono sul suo svi- 
luppo. L’unalisi, corredata da numeros: dati statistici, si divide in tre parti 
fondamentali. Esse sono dedicate, rispettivamente, all’andamento della produ- 
zione saccarifera nell’ U.R.S.S. durante gli anni precedenti la seconda guerra 
mondiale, nel periodo bellico e negli anni successivi al conflitto. 


TivaronI Jacopo (Studi in onore) Finanza pubblica contemporanea (Biblioteca di 
Cultura Moderna) (Bari: Gius. Laterza & Figli, 1950, pp. 445). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


U.N.E.S.C.0., Det diritti dell’uomo (Milano: Edizioni di Comunità, 1952, pp. 402, 
L. 1.300). 


Questo volume sara recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


United Nations, Formulation and Economic Appraisal of Development Projects, 
Vol. I and Vol. II (New York: United Nations, 1951, pp. XIV + 473 e pp. VII 
+ 780, fr. 12.00 e fr. 10.00). 


I due volumi raccolgono le lezioni tenute dal 2 ottobre al 15 dicembre 1950 
presso l’ «Asian Centre on Agricultural and Allied Projects» di Lahore. Il 
primo volume riguarda le lezioni di carattere generale sui progetti di sviluppo 
economico. Si divide in sei parti: « Progetti di sviluppo come parti dei pro- 
grammi nazionali di sviluppo»; « Valutazione dei costi e dei benefici relativi 
at progetti di sviluppo » ; « Metodi della previsione economica»; « Organizza- 
zione e Amministrazione » ; « Aspetti finanziari di sviluppo economico » ;, « Pre- 
parazione di uno schema finale e proposte per un progetto di sviluppo». Il 
secondo volume raccoglie le lezioni riguardanti i problemi speciali dello svi- 
luppo economico. Si divide in quattordici parti: « Pianificazione e costruzione 
di strade nella Regione di Thal»; «La F.A.0. e lo sviluppo della produ- 
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zione risicola»; «I problemi sanitari dei progetti di sviluppo»; « Provviste 
di cereali»; «Fattori umani nello sviluppo economico - Assistenza tecnica 
disponibile per i paesi insufficientemente sviluppati»; « Sviluppo forestale in 
relazione all’economia asiatica » ; «“ Waterlogging " e la richiesta di terre saline 
nel Punjab, Pakistan» ; « Problemi relativi alla pianificazione, alla stima e 
alla preparazione di una relazione su un progetto di irrigazione » y « Programma 
di sviluppo delle industrie ittiche dell’ Asia»; « Democrazia nella pianifica- 
zione - Istruzione e pianificazione » ; « Pianificazione dei progetti relativi alle 
industrie dei fertilizzanti - Problemi della mobilizzazione del capitale nazionale - 
Credito agrario»; «I progetti fluviali multilaterali»; « Valutazione dei costi 
e dei benefiti dei lavori di controllo delle acque»; « Aspetti dell’ amministra- 
zione agricola nei progetti di sviluppo dell’agricoltura ». 


United Nations, Statistical Office: 
Demographie Yearbook 1951 (New York: United Nations, 1951, pp. 608, $ 6,00). 


National Income and its Distribution in Under-Developed Countries (New York: 
United Nations, 1951, pp. VI + 35, $ 0,40). 


Statistical Yearbook 1951 (New York: United Nations, 1951, pp. 616, $ 6,00). 


Nell’ Annuario Demografico delle Nazioni Unite per il 1951 (in edizione bilin- 
gue: inglese e francese) vengono riepilogati à duti demografici, attuali e retro- 
spettivi (alcuni si riferiscono all’ultimo cinquantennio), relativi a più di 200 
paesi. Rispetto alle edizioni precedenti, questa dà maggiore importanza alla 
mortalità nei suoi vari aspetti, giungendo a conclusioni relativamente ottimiste. 
La «speranza di vita» sembra infatti sensibilmente aumentata ovunque, fino a 
superare î 70 anni in parecchi paesi. Nel leggere le cifre dell’ Annuario occorre 
tuttavia tener presente che esse sono sufficientemente rappresentative soltanto per 
quanto riguarda l' America, l' Europa e l'Oceania : per Ll’ Asia e L’ Africa î dati 
sono parziali e frammentarii, e non permettono di trarre conclusion? generali. 
La parte esplicativa del volume si divide in tre capitoli: «Il recente anda- 
mento della mortalità » ; « Elaborazione delle statistiche delle cause di morte » ; 
« Note tecniche sulle tavole statistiche ». Le tavole demografiche sono distribuite 
in sette parti: « Popolazione»; « Nascite» ; « Nati morti»; « Decessi »; « Ma- 
trimoni e divorzi +; « Tavole di sopravvivenza » ; « Migrazioni ». Dettagliati 
indici per paese e per argomento facilitano la consultazione della «complessa 
materia. La seconda pubblicazione riproduce il rapporto preparato dallo « Sta- 
tistical Office» delle Nazioni Unite in base alla richiesta dell” Assemblea 
Generale di essere informata circa il volume e la distribuzione del reddito 
nazionale nelle aree depresse. Gli esperti dello « Statistical Office > hanno effet- 
tuato uno studio comparato dei livelli di reddito esistenti nei vari paesi, ana- 
lizzando le fonti del reddito per tipo di industria e calcolando al rapporto fra 
investimenti esteri e reddito nazionale. La materia è suddivisa in quattro 
capitoli: « Introduzione » ; « Livello e fonti del reddito met vari paesi»; « In- 
vestimenti esteri»; « Distribuzione interna del reddito ». L Annuario Statistico 
delle Nazioni Unite per il 1951 (anch'esso in edizione bilingue : inglese e fran- 
cese) è simile ai due annuari che lo hanno preceduto negli anni scorsi. Allo 
scopo di facilitare è confronti internazionali, i dati statistici sono stati elabo- 
rati în modo da renderli comparabili: gli indici di conversione impiegati sono 
elencati in appendice. La materia è suddivisa in ventitrè capitoli: « Popola- 
zione »; « Manodopera»; «Terra»; « Agricoltura»; « Foreste >> € Pesca » £ 
« Produzione industriale»; «Miniere, cave»; « Industrie »; € Costruzioni »; 
« Elettricità, gas»; «Consumo»; «Trasporti »; € Comunicazioni » ; « Commercio 
interno » ; « Commereto estero » ; « Bilancia det pagamenti» ; « Salari e prezzi»; 
« Reddito nazionale » ; « Finanze » ; « Finanza pubblica »; «Statistiche sociali»; 
« Istruzione, cultura ». Dettagliati indici per materia e per paese completano 
la pubblicazione. 
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United Nations, Technical Assistance Administration, Report of the United Nations 
Mission of Technical Assistance to Bolivia (New York: United Nations, 1951, 
pp. VIII + 127, $ 1,50). 


Questo volume sara recensite in uno dei prossimi fascicoli. 


University of California Publications in Statistics : 
BARANKIN E. W. and GURLAND J., On Asymptotically Normal Efficient Esti- 
mators : I (Berkeley € Los Angeles: University of California Press, 1951, pp. 
89-130, cents 50). 
CHAPMAN DougLas G., Some Properties of the Hypergeometric Distribution 
with Applications to Zoological Sample Censuses (Berkeley & Los Angeles : 
University of California Press, 1951, pp. 131-160, cents 50). 
Nel primo studio l’ Autore si propone di elaborare stime asintoticamente nor- 
mali di un parametro per un gruppo di distribuzioni multinomiali. Il secondo 
studio elabora alcune proprietà della distribuzione ipergeometrica, con appli- 
cazioni ai censimenti zoologici effettuati col metodo del campione. 


VINCENOT Yves, Le service de santé en Grande Bretagne (Cahiers de la Fondation 
Nationale des Sciences Politiques) (Paris: Librairie Armand Colin, 1952, pp. 
X + 263, fr. 300). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


WBINTRAUB SIDNEY, Income and Employment Analysis (New York, Toronto, Lon- 
don: Pitman Publishing Corporation, 1951, pp. XI + 239, $ 3,00). 


Questo volume sará recensito in uno dei prossimi fascicoli. 
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pp. 325, D. M. 22,80). 
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Wiener Bürsekammer, Bericht über das Geschäftsjahr 1951 (Wien: Wiener Bbr- 
sekammer, s. a., pp. 45). 
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strano l’ andamento det titoli quotati. 
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prijatija - orudie borby za vypolnienie gosudarstvennovo plana (L'analisi dell’atti- 
vità economica dell impresa come strumento di lotta per la realizzazione del piano 
economico). 


Planovoe Chozjajstvo, Moskva, N. 1-1952. 


N. N. Mose-enyj podjom sotzialisticeskoj ekonomiki (La formidabile espansione 
dell economia socialista). - ACHUTIN A., Kujbiscevskaja i Stalingradskaja hidroe- 
lektrostanzii - veliciajscie soorujenija stalinskoj epochi (Le centrali idroelettriche 
di Kuibiscev e di Stalingrado, impianti grandiosi dell’epoca staliniana). - VoLo- 
DARSKIJ Li, Neuklonnyj rost proizvoditelnosti truda v sotzialisticeskoj promy- 
sclennosti SSSR (L’ aumento progressivo della produttività del lavoro nell’ambito 
dell’ industria socialistica dell URSS). - ToLstyK A., Puti sokrase-cenija proizvod- 
stvennovo tzikla na mascinostroitelnych predprijatijach (Mezzi e modi per abbre- 
viare il ciclo di produzione nelle imprese di costruzioni meccaniche). - OBUCHOVSKIJ 
Ia., O ras-scirenii resursov koksujusc-cichzza ugley v Donbasse (Sull’allargamento 
delle risorse di carboni coksificabili nel bacino del Don). - Demipov C., Sovietskaja 
agronomija v borbe za vysokuju kultura selskovo chozjaistva (L’ agronomia sovietica 
a servizio dell’elevamento del livello dell'agricoltura). - DRAMPJAN G., FHDOTOv 
N., O planirovanii valovoj produkzii promysclennosti v sopostavimych tzenach (Sulla 
pianificazione a prezzi comparati della produzione lorda industriale). - PUDOVEEV 
P., Iz opyta planirovanija mestnych stroitelnych materialov (Dalla prassi della 
pianificazione dei materiali da costruzione locali). - Lisovsk1s V., «Evropeiskoe 
obedinenje uglija i stali», kartel podjigatelej vojny («L'unione europea carbone- 
acciaio», cartello dei guerrafondai). - DyAIKov M., Voprosy analiza chozjajstvennoj 
dejatelnosti stroitelnych organizazij (Problemi d'analisi dell’attività economica delle 
organizzazioni di costruzione). 


Political Science Quarterly, Lancaster, Pa., March 1952. 


WARBURTON C., A Hedge Against Inflation. - McKesson J. A., The Schuman 
Plan. - Harris J. P., The Courtesy of the Senate. - PALMER R. R., Reflections on 
the French Revolution. - LIVINGSTON W. S., A Note on the Nature of Federalism. - 
GROSSMANN K. R., The Political, Social and Economic Development of Eastern 
Germany During 1950. 


Population, Paris, Janvier-Mars 1952. 


SauvY A., Productivité, production, population optimum. Application à l’Europe 
occidentale. - ***, La politique de sécurité sociale en Algérie. - DARIC J., Vieil- 
lissement de la population, besoins et niveau de vie des personnes ágées. - DAIN- 
VILLE (de) FR., Un dénombrement inédit au XVIIIe siècle: l'enquête du Contrôleur 
général Orry-1745. - SUTTER J. et TABAH L., La mortalité, phénomène biométrique. - 
Bénarp E., Contribution à l'étude des agglomérations françaises. - GIRARD A., 
Travaux récents de sociologie en France. - PELTIER R., L'I.N.E.D. vient de rééditer 
Richard Cantillon. 


Quarterly (The) Journal of Economics, Cambridge, Mass., February 1952. 


RICARDO CAMPBELL and CAMPBELL G., Compulsory Health Insurance: The Economic 
Issues. - Feus R., The Theory of Business Cycles. - Cooper G., Taxation and 
Incentive in Mobilization. - KATONA G., and Morgan J. N., The Quantitative 
Study of Factors Determining Business Decisions. - BALDWIN R,E., The New 
Welfare Economics and Gains in International Trade, 


Review (The) of Economic Studies, Cambridge, N. 48, 1950-1951. 


CLEMENS E. W., Price Discrimination and the Multiple-Product Firm. - Scorr I. 
O., Jr., An Exposition of the Keynesian System. - CAMBRON B., The Construction 
of the Leontief System. - Joanson H. G., Optimum Welfare and Maximum Revenue 
Tariffs. - PoLAK J. J., The «Optimum Tariff» and the Cost of Exports. - KALDOR 
N., Employment Policies and the Problem of International Balance. - Hirsch W. 
Z., A Survey of Price Elasticities. - Turvy R., The Speculative Demand for Se- 
curities and Carry-Over, 
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Review (The) of Economie Studies, Cambridge, N. 49, 1951-52. 


Brose P., Simple Transaction Models, Information and Computing. - Tusrix A. 
An Engíneer's View of the Problem of Economic Stability and Economie Regu- 
lation. - Jomxsox H, G., Some Cambridge Controversies in Monetary Theory. - 
Boseersox D. H, Comments on Mr. Johnson's Notes. - James $. F. and Pearce I. 
F., The Factor Price Equalisation Myth. - Samuensox P. A., A Comment on Factor 
Price Equalisation, - Vire J., The Existence-Conditions of a Total Utility Function. 


Review of the Economic Conditions in Italy, Roma, March 1952. 


Di Narpi G., The program for the Economic Development of Southern Italy. - 
Two Months of Economic Activity in Italy. - Deposits with Italian Banks. 


Revista de Economía Política, Madrid, Febrero 1951. 


NAHARRO J. M, El sistema de los medios de cambio y pago españolas. - ALVAREZ V. 
A., Terminología y morfologia del mercado. - Panepes M, Elementos para una 
estimación de la renta de las colonias españolas (II). 


Revista de la Facultad de Ciencias Económicas, Buenos Aires, Junio 1951. 


Dacxixo Pasrore L., La industria argentina. Centralización y descentralización. - 
Estevez A., Algunos antecedentes para el estudio de la carrera de Contador Pú- 
blico (1836/1872). - Rote Leacue M, Estructura y funcionamiento del Plan Schuman. 


Revista de la Facultad de Ciencias Económicas, Buenos Aires, Julio 1951. 


Dacsiso Pasrore L., El trigo en el comercio argentino-brasileño. - BROIDE J., 
Bibliografía sobre economía internacional. - Diez Miezes A., Liquidaciones de 
tipo concursal, 


Revista de la Facultad de Ciencias Económicas, Buenos Aires, Agosto 1951. 


Mascia A., Plan de fomento para la constitución de la unidad económica familiar. - 
BELAUNDE C. H., Las leyes económicas. 


Revue d' Economie politique, Paris, Janvier-Février 1952. 


Lambeer P., La loi des débouchés avant J.-B. Say et la polémique Say-Malthus. - 
Tisperces J, De quelques problèmes posés par le concept de structure écono- 
mique. - Masse P., Le mécanisme des prix et de |’ intérét dans une économie con- 
eurrentielle aléatoire. - Reuter F., Sous-équipement et capitalisme. 


Revue de l’Institut International de Statistique, Le Haye, Vol. 19, N. 2, 1951. 


-Quoesouirze M. H., The variate-difference method in theory and practice. - Goups- 
WAARD G., Spécialisation, intégration et statistique internationale. - Tame H., 
Estimates and their sampling variance of parameters of certain heteroscedastic 
distributions. 


Revue de la Faculté des Sciences Economiques de l' Université d’ Istanbul, 
Istanbul, Octobre 1950 - Janvier 1951. 


Lavuresxsurcer H., La conception moderne du budget unique. - WEDDIGEx W., 
The functions of social policy. - BARDA S., Les grands centres boursiers du monde. - 
Roquer LA GARBIGUE V., Le rôle de l'histoire dans l'élaboration des théories écono- 
miques. - BursAL N., Der fiskalische Einkommensbegriff. - DeRTILI8 P. B., La Grèce 
et le Plan Marshall. - Bicxur 8., National income estimates of Turkey and new 
measures to improve reliability. - Feyzioczu B. N., La comparaison des organes 
de contrôle budgétaire en Turquie et 4 l’étranger. - Hesxe F., Die Forstfrage in 
der Tiirkei. - Soya B.S., Aspect général du problème de la balance des paiements 
de la Turquie. 
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Revue de Svience et de Législation Financiéres, Paris, Janvier-Mars 1952. 


Hicks O.K., A la recherche de recettes dans les pays insuffisamment développés. - 
BurKHBAD J., Nouvelle orientation de la fiscalité aux Etats-Unis. - Draco 5 
1 Etat créancier. - Sur F. H., La réforme de l'impôt sur le revenu en Turquie. - 
BouLou1s J., A propos de la responsabilité des administratenrs délégués par l’ Etat 
dans les entreprises d'économie mixte. - CLuseau M., Economie et Finances des 
Vallées d’Andorre. - Brocuier H., Structures nationales et systèmes fiscaux. 


Revue économique et sociale, Lausanne, Janvier 1952. 


Simon F., Aspects économiques et sociaux des nationalisations en France: un 
essai de bilan. - Marre G. A., Les banques suisses en 1950. - HARTMANN G., La 
nonvelle tarification des marchandises des chemins de fer suisses. 


Revue Internationale du Travail, Genève, Février 1952. 


Léon Jouhaux prix Nobel de la paix. - L’ Organisation internationale du Travail et 
les migrations. - GILLON J. J., L'inspection médicale du travail et l’organisation 
des services médicaux dans l’industrie en France. - La sécurité sociale dans les 
pays d’ Amérique centrale: II. - Les conditions de travail dans les administrations 
publiques en Grande-Bretagne. 


Revue Internationale du Travail, Genève, Mars 1952. 


Roux R., Le plan Schuman et la condition ouvrière. - PHELAN V.C., L’organi- 
sation de l'immigration au Canada. - Les problémes et la politique du logement 
dans les pays d’ Amérique latine. 


Rivista bancaria, Milano, Genvaio-Febbraio 1952. 


E. d’A., Vie maestre finanziarie e creditizie (Cronache). - FERRARA F., Questioni 
in tema di crediti documentari. - La VoLpe G., Sulla migliore distribuzione dei 
beni di consumo. - MoranpI G., Il Federal Reserve System (Parte seconda). 


Rivista di Diritto Finanziario e Scienza delle Finanze, Pavia, Marzo 1952. 


ADRIANI P.J. A., L'evoluzione del Diritto Tributario. - SCHREUDER E., Le tasse 
di registro in Belgio. - ScHREUDER E., Azione pauliana ed azione di dichiarazione 
della simulazione nei loro rapporti con la percezione delle tasse di registro. - DER- 
mis P. B., Le imposte sul patrimonio in Grecia. - MAFFEZZONI F., Osservazioni 
sul progetto di riforma del contenzioso tributario in materia di imposte dirette. - 
PoLi O., Questioni concernenti l’art. 63 di R. M. - CapacciorI E., Contenzioso in 
materia di imposta sull’entrata. 


Rivista di Economia Agraria, Roma, IV Fascicolo - 1951. 


GRINOVERO C., PASSBRINI P., Verso nuovi rapporti fra impresa e mano d' opera 
nell'azienda irrigua lombardo-piemontese a mano salariale. - ANDALO G., L'orga- 
nizzazione tecnico-economica delle aziende agrarie. - Perini D., Lineamenti sociali 
de agricoltara cilena. - SCHIFANI C., Su aleuni rapporti contrattuali a miglioria 
in Sicilia. 


Rivista di Política Economica, Roma, Gennaio 1952. 


VILLANI F., Il sofisma della doppia tassazione del risparmio. - RestA M., Sui ri- 
sultati di un'arbitraria generalizzazione delle leggi della produttività. - Cao-Pinna 
V., Nuovi metodi di programmazione economica. La «Input-Output analysis». 


Rivista di Politica Economica, Roma, Febbraio 195%. > 


Gini C., Problemi sul reddito nazionale. - VILLANI F., L’impiego delle curve di 
indifferenza in alcune analisi finanziarie ed il «paradosso di Giffen». - SELAN V 


. . . . . . . wu 
Osservazioni sul moltiplicatore del commercio internazionale. 
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Rivista di Política Economica, Roma, Marzo 1952. 


ARENA C., La politica della produttività e la stabilità del sistema economico. - 
ZANELETTI R., L'area della sterlina ed i recenti provvedimenti valutari britannici. - 
SecRETI G., Controversie di lavoro e sciopero. 


Rivista internazionale di Scienze sociali, Milano, Gennaio-Febbraio 1952. 


De Marrer R., Visuali teoriche e stimoli pratici nel riformismo economico-sociale 
del seicento. - FEROLDI F., I fattori determinanti del ciclo delle scorte. Analisi dei 
loro valori e dei loro effetti. - VAGLIO M., I problemi dell’ unificazione economica 
europea. 


Rivista internazionale di Scienze sociali, Milano, Marzo-Aprile 1952. 


FABBRINI L., Lo schema della struttura economica di W. Leontief. - CARPANO G,, 
Marginalità e principio etico nella teoria economica. - GRILLI C., L'utilità pub- 
blica e la sua misurazione. 


Schweizerische Zeitschrift fiir Volkswirtschaft und Statistik, Basel, Februar 1952. 


STREIFF S., Begriffliches zur wirtschaftlichen Landesverteidigung. - SULZER K., Zum 
Finanzsystem John Laws. - VóLk K. H., Die Umkehrung des Gesetzes der fallenden 
Profitrate von Karl Marx. - STAUFFER E., Zur Untersuchung und Gestaltung der 
menschlichen Beziehungen im Gruppenleben. 


Skandinaviska Banken Aktiebolag - Quarterly Review, Stockholm, January 1952. 


JACOBSSON P., Convertibility and the Strength of Nations. - HEYMANN H., New 
Influences on Commodity Markets. - Import and Export Prices. - ABERG E., Genetics 
and Vegetable Food Supplies. 


Social Research, New York, December 1951. 


Lowe A., On the Mechanistic Approach in Economics. - RATNER S., The Evolut- 
ionary Naturalism of John Dewey. - FisHer P., Labor Codetermination in Germany. - 
Wire H. B., Patriotism and the Citizen Soldier. - GALLAGHER O. R., Rural 
French Voting Habits. 


Southern (The) Economic Journal, Chapel Hill, N. C., January 1952. 


CouLBorn W. A. L., The Quantity Index and the Elasticity of Demand for 
Output. - MiLuer W. L., The Equality and Inequality of Saving and Investment. - 
ELL8wORTH STEELE H., Association-Wide Collective Bargaining in the Flint 
Glass Industry. - GrrLow A. L., Union Rivalries. - KnowLes W. H., The Nature 
of Industrial Cooperation. - HEADY E. O., Share Leases and the Inter-Product Allo- 
cation of Agricultural Resources. - KATKOFF V., The Soviet Citrus Industry. - 
Hines J. W., Recent Trends and Developments in the Flue-Cured Tobacco. - 
FisHMan I: and FisHMan B. G., Bituminous Coal Production During World War II. 


Statistica, Milano, Luglio-Dicembre 1951. 


BaLasso A. e DR POLZER A., Un'inchiesta tra i braccianti polesani in alcune bor- 
gate del delta padano. - Pizzetti E., Relazioni fra indici di concentrazione. - 
CasTELLANO V., Introduzione alla teoria dei campioni. 


Statistiques et Etudes Financières, Paris, Janvier 1952. 


Statistique des bénéfices industriels et commerciaux imposables d’après le régime 
du bénéfice réel (Exercices clos en 1949). - Les successions et les donations décla- 
rées en 1950. 
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Statistiques et Etudes Financiéres, Paris, Février 1952. 


L' évolution du commerce extérieur en 1951. - Les résultats des sociétés d’ assurance 
nationalisées en 1950. - Etats-Unis. Les messages du Président au Congrés; le budget 
économique de la Nation et le budget du Gouvernement fédéral. - Egypte. La situa- 
tion économique et financiére en 1951. 


Statistiques et Etudes Financiéres - Supplément Statistiques, Paris, N. 11-12, 1951. 


Inventaire de la situation financière (mise à jour en 1951). 


Statistiques et Etudes Financiéres - Supplément Statistiques, Paris, N. 13, 1952. 


Rapport sur la situation des sociétés d’assurances, de capitalisation et des autres 
entreprises régies par le Décret-loi du 14 juin 1938 (Anné 1949). - Quatriéme rap- 
port de la commission des investissements: I. Les investissements en 1950 et 1951. 
IT. Les programmes d'investissements proposés pour 1952. 


Studi Economict, Napoli, Luglio-Ottobre 1951. 


MorGENSTERN O., Limiti e condizioni dei programmi economici. - TAGLIACOZZO G., 
Croce e la natura della scienza economica. - ACQUAVIVA F., Sui prezzi politici in 
agricoltura. - Dent A., Lineamenti di Finanza Regionale. - PENNETTA E., La Reale 
Societá Economica di Terra di Bari. 


Westminster Bank Review, London, February 1952. 


The Chairman’s Statement. - MACGREGOR J. J., The Problems of British Forest 
Policy. - «Putting It Over»: A Problem of Management. - The Place of Canteens. 
in Industry. - Riots in the City. 


Wirtschaftsdienst, Hamburg, Februar 1952. 


KALBITZER H., Deutsche Voraussetzungen für den Handel mit dem Osten. - Scorr D., 
Der britische Handel mit dem Ostblock. - SCHNORR G., Das System der Sozialver- 
sicherung in der Ostzone. - EDELMANN T., Der Neubau des üsterreichischen Sozial- 
versicherungswesens. - GUITON J., Die Grundziige der Sozialversicherung in Frank- 
reich, - BURCHARD H. J., Proiskartell im internationalen Luftverkehr. - BAYERLEIN F., 
Stand und Aussichten der brasilianischen Baumwollindustrie. - DiETRICH A., Pro- 
duktionsbedingungen und Entwicklungstendenzen der schwedischen Eisen- und 
Stahlindustrie. 


Wirtschaftsdienst, Hamburg, Márz 1952. 


Roper B., Westdeutschland Stellung im europäischen Kraftespiel. - G1EMBIN H., 
Freistellung der Spareinlagen von der Mindestreservepflicht. - Kress P., Investi- 
tionskraft und Investitionsverteilung in der Bundesrepublik. - KLEPZIG R., Kritische 
Beurteilung der deutschen Wirtschafterfolge. - HANDKB W., Die Einfuhrordnung der 
Bundesrepublik. - Tucarre.pr E, Deutschland und Bretton Woods. - Pax P., Die 
Dollarbilanz der Bundesrepublik. - Tirpitz (v.) W., Die Industrie der Heimatver- 
triebenen in Bayern. - KLEIN W., Die Entwicklung der deutschen Schneidwaren- 
industrie. - Der nordamerikanische Markt fiir Gebrauchsporzellan. - HOFFMANN M., 
Lage und Aufbau des westdeutschen Hotelgewerbes. 


Wirtschaftskonjunktur, München, Heft 1/1952, Teil 1. 
Die wirtschaftliche Lage Fribjahr 1952. 


Wirtschaftskonjunktur, München, Heft 1/1952, Teil II. 


Zahleniibersichten. 
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Yorkshire Bulletin of Economic and Social Research, Hull, January 1952. 


Kuusro A. M., An Investigation of Liquidity Preference. - Siasworrn E. M., The 
West Riding Wool Textile Industry and the Great Exhibition. - BeELLAMY J., Oc- 
cupations in Kingston upon Hull, 1841-1948. - Carmopy A. T., The Level of the 
Australian Tariff: A Study in Method. - Lomay K. S., Colonial Demand for Cotton 
Goods. 


Zeitschrift für die gesamte Staatswissenschaft, Tiibingen, 108. Band, 1 Heft 1952. 


Preiser W., Das Machiavelli-Bild der Gegenwart. - AnprEAS W., Die Epochen 
der neueren Geschichte. - MirsCHERLICH W., Wom Wesen und Bau der Gemein- 
schaft. - TAUTSCHEBR A., Vollbeschäftigung und dffentliche Finanzpolitik. - Has- 
SELBLATT W. B., Einkommen und Produktion. - BRAUBR W., Johann von Helfe- 
rich. - SCHNEIDER E., Bemerkung zu dem Aufsatz von J. H. Müller: «Das betrieb- 
liche Gleichgewicht bei verschiedenem Preisverhalten auf den Márkten der Pro- 
duktionsmittel und Produkte ». 


Zeitschrift fiir Nationalékonomie, Wien, Heft 3, 1952. 


FRANKEL H., Einige Gesichtspunkte über Investitionen und Wirtschaftsentwick- 
lung: Der Kontinent Afrika, - Kmrrsrmap B. S., Die Voraussetzungen für der mul- 


tilateralen Handel. - Uri B., Der Schuman-Plan und gewisse Probleme der inter- 
nationalen Volkswirtschaftslehre. - ROBERTSON D. H., Die Austauschverhältnisse 
im Aussenhandel. - STAmHLE H., Bemerkungen zu den Austauschrelationen im 


Aussenhandel. - CLARK C., Die Zunft der Austauschverhältnisse. - KEILHAU W., 
Grundlegende Bemerkungen über die Zusammenhänge zwischen Innenpolitik, Infla- 
tion und Aussenbilanzen. - KALDOR N., Beschäftigungspolitik und das Problem des 
internationalen Gleichgewichtes. - HABERLER G., U.S.A. Reale Kosten, Geldkosten 
und komparative Vorteile. - MacDoucaL G. D. A., Praktische Erläuterungen und 
Bemerkungen zur Theorie der komparativen Kosten. - AKERMAN J., Das Problem 
des internationalen Gleichgewichtes in fortgeschrittenen Wirtschaften. 
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diversi paesi e a 11 organismi internazionali. I regesti sono redatti dai seguenti ricercatori 
dell’ Istituto: ANGIOLINA Gosio, MATILDE PITTALUGA, VITTORIO SIROTTI, Rosita VioLI. 

Soltanto una piccola parte dei regesti eseguiti viene pubblicata nel Bollettino Emero- 
grafico di Economia Internazionale. 

I regesti pubblicati nel Bollettino sono distribuiti secondo una classificazione semplice, 
non eccessivamente sistematica e non eccessivamente analitica. Ciò ai fini pratici della ra: 
pida lettura e consultazione. 

At fini scientifici, l’Istituto di Economia Internazionale usa una propria classificazione 


sistematica, nella quale è stato in parte applicato il criterio decimale. Le lettere e le cifre 
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pratici — i fascicoli trimestrali del Bollettino Emerografico di Economia Internazionale 
vengono stumpati soltanto sulla pagina anteriore di ciascun foglio. 


Lu classificazione dei regesti qui adottata è la seguente : 


1. - Problemi economici generali. i VII. - Scambi con l'estero - Bilancia dei 

lJ. - Problemi dell'agricoltura e delle in- | pagamenti - Problemi valutari. 
dustrie estrattive. i VII. - Problemi dei trasporti. 

Ii. Pi Problemi dell’ industria. i DE - Problemi del lavoro - Politica S0-- 

IV. - Problemi del commercio interno - xX a encantos : E y 

€ . - Situazione economica dei vari paesi. 

Prezzi. i | | ‘XI. - Politica commerciale internazionale. 

V. - Problemi bancari e monetari. XII. - Istituti e problemi economici inter- 


VI. - Le finanze pubbliche. 


nazionali. 


I. - ProBrnmi ECONOMICI GENERALI. produttività del lavoro sociale e dell’aceu- 


3 mulazione socialistica, l'elevamento inces- 
a Heats eee aA; be (161) 61 sante del benessere materiale della popola. 
URBE oi N70 7 a A 12 BL della rione — sono questi i tratti essenziali della 
A Mak ad AS «eE lanovoe riproduzione socialistica che viene realiz. 
Chozjajstvo», Moskva, n. 5, 1951). 


zata nell’URSS. Le caratteristiche fonda. 
mentali della riproduzione ricevono la Loro 
espressione concreta nel bilancio dell’eeo- 
nomia nazionale sovietica. La stabilizza; 
zione di tale bilancio è effettuata sulla base 
dei seguenti principi della teori® marxistica 
della riproduzione: 1) riproduzione allar- 
gata, come riproduzione del prodotto sociale, 
delle condizioni di riproduzione — dei mezzi 


Il bilancio dell'economia nazionale rap- 
presenta un difficile problema della produ- 
zione socialistica e della pianificazione del- 
l'economia nazionale. L'espansione continua 
della produzione, l'incremento ed il conso- 
lidamento delle forme socialistiche di eco- 
nomia, l’ aumento del numero degli occupati 
nell’economia nazionale, l' incremento della 
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di produzione e della mano d'opera, e ri- 
produzione dei rapporti sociali; 2) unità dei 
diversi aspetti della riproduzione — della 
produzione, del consumo, dell'accumulazione, 
della distribuzione e della circolazione; 3) 
divisione in tre parti del prodotto sociale 
in base al valore — spese materiali, valore 
del prodotto necessario, valore del plusprodot- 
to; 4) divisione del prodotto sociale in base 
alla forma naturale in mezzi di produzione e 
beni di consumo; 5) collegamento della divi- 
sione in base al valore e di quella naturale- 
cristallizzata del prodotto sociale, data da 
Marx nella sua teoria e nei suoi schemi della 
riproduzione. In base alla teoria leninista 
della riproduzione socialistica lo schema del 
bilancio dell'economia nazionale dell’ URSS 
ha ottenuto la sua concreta espressione nel 
sistema degli indici e dei bilanci del piano 
statale e della registrazione economica. Il 
piano unico di stato dell'economia nazionale 
abbraccia tutte le sfere della riproduzione, 
stabilisce i necessari rapporti tra la ripro- 
duzione, il consumo e la distribuzione del 
prodotto sociale e del reddito nazionale 
dell URSS, fissa le giuste proporzioni dello 
sviluppo dei singoli settori dell economia 
nazionale sovietica. Il bilancio consuntivo 
dell'economia nazionale sovietica rappre- 
senta una generalizzazione dell'intero si- 
stema di indici della registrazione economica 
e permette di stabilire l’entità globale del 
prodotto sociale, del reddito nazionale e 
della loro distribuzione nel periodo trascorso. 
I compiti del bilancio nazionale dell' URSS 
nei riguardi della coordinazione dello svi- 
luppo dei singoli rami, della giusta propor- 
zione di tutti quanti gli aspetti della ri- 
produzione socialistica sono aumentati di 
importanza nel periodo post-bellico. La diffe- 
renziazione, infatti, intervenuta nella piani- 
ficazione dell'economia nazionale, la sepa- 
razione nel piano statale del piano dei ri- 
fornimenti di materie prime e di macchi- 
nario, permette di risolvere più concreta- 
mente e in modo più esauriente i problemi 
del bilancio dell'economia nazionale ed è 
l’espressione del più alto livello della pia- 
nificazione sovietica nel dopoguerra. (M.I.A.) 


(1981) (PE) (0) 13 

HasHnm Z., Indagine sul problema delle 
economie arretrate («L'Egypte Contem- 
poraine», Le Caire, ottobre 1951). 


La situazione di «area depressa» è gene- 
ralmente determinata da un circolo vizioso: 


la mancanza di capitali ostacola l’introdu- 
zione di nuove attrezzature e quindi l’in- 
cremento della produzione e dei redditi; 
questi, assai bassi, non rendono possibile 
la formazione del risparmio e quindi l’accu- 
mulazione delle riserve da destinarsi a nuovi 
investimenti. L'economia dej paesi «arre- 
trati» è basata su una o due principali 
attività, per la maggior parte attinenti al- 
l'agricoltura, o su un prodotto minerale. 
In questa situazione gli scambi con l’estero 
assumono un ruolo importantissimo. Le 
esportazioni dei -paesi arretrati sono preva- 
lentemente costituite da prodotti primari, 
mentre le importazioni riguardano articoli 
manufatti. Queste caratteristiche strutturali, 
se messe in rapporto col fattore demografico, 
possono produrre differenti tipi di economia. 
In alcuni paesi, ad esempio, il tasso di au- 
mento della popolazione è superiore all'in- 
cremento della produttività, per cui si ma- 
nifesta un'inevitabile riduzione del reddito 
individuale e quindi un abbassamento del 
tenore di vita della popolazione; il feno- 
meno dura fino a che non intervengono fattori 
esogeni ad arrestarne |’ andamento o a modi- 
ficarne la tendenza. Ma nella maggioranza dei 
casi prevale il tipo di economia in cui l’incre- 
mento della produttività è proporzionale al- 
l'aumento della popolazione; ilrisparmio, pur 
estendendosi, è appena sufficiente a produrre 
i capitali necessari per i nuovi investimenti 
e a mantenere costante il livello del red- 
dito individuale; il tenore di vita non mi- 
gliora, permane «stazionario». I paesi del 
Medio Oriente appartengono, in diverso 
grado, a questa categoria. La situazione di 
«economia arretrata» non va confusa con 
la fase di «ristagno secolare», in cui si 
trovano molti paesi economicamente assai 
progrediti: in rapporto ai loro livelli di 
produttività e di reddito i paesi arretrati 
hanno un'alta propensione al consumo, che 
protrae il loro stato di povertà e ostacola 
ogni forma di progresso ; per contro, è l’au- 
mento della tendenza al risparmio che nei 
paesi più progrediti determina la cosiddetta 
«stagnation ». (M. P.) 


(1982) (PE) (111) 17 

HELDMAN H., 1 problemi economici della 
denazionalizzazione («Political Science 
Quarterly », New York, dicembre 1951). 


Una politica di denazionalizzazione fa- 
rebbe sorgere quattro gruppi di problemi 
economici: problemi finanziari, politica dei 
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prezzi, problemi del lavoro e tecnologici, 
problemi di distribuzione. La forma con- 
creta dei diversi problemi varierá da paese 
a paese e da industria a industria. Difficoltá 
di natura transitoria in un paese potrebbero 
risultare quasi insormontabili altrove. La 
denazionalizzazione 6 una politica non fa- 
cile da perseguire a causa della varietá e 
complessitá degli elementi da considerare. 
Se la denazionalizzazione é estesa a piú 
industrie il processo diviene ancor piú com- 
plesso e questioni non-economiche possono 
facilmente minimizzareiproblemieconomici. 
Sono assolutamente necessari una completa 
conoscenza di ció che implica un cambia- 
mento nella politica sociale e il consenso 
di una maggioranza della popolazione di 
accettare le conseguenze di tale cambia- 
mento. (v. 8.) 


(1983) EE (415) 14 
BRAMBILLA F., Il mito della produttività 
(«Tecnica ed organizzazione», Milano, gen- 

naio-febbraio 1952). 

Produttività è il rapporto fra una deter- 
minata produzione ed uno dei suoi fattori. 
Il forte aumento che essa ha subito negli 
Stati Uniti può essere attribuito a quattro 
fattori fondamentali: attrezzature e mac- 
chine perfezionate; gestione e tecnica di 
produzione altamente specializzate; forza 
di lavoro adatta alla produzione di massa; 
pressione esercitata sull'economia dal re- 
gime di libera concorrenza. Dal 1909 al 
1944 per ogni unità di aumento della pro- 
duzione industriale (misurata in ore lavorate) 
si è verificato negli Stati Uniti un corri- 
spondente aumento del guadagno reale orario. 
Nel settore agricolo, nel 1944 la produzione 
era maggiore del 50%, rispetto a quella 
del 1925 e superava del 150% quella 
del 1909. I salari agricoli non si sono tut- 
tavia adeguati a questo sensibile aumento 
della produttività fino allo scoppio della 
seconda guerra mondiale. Alla fine della 
guerra, i salari agricoli reali superavano 
del 75 Y, quelli del 1939, mentre quelli del- 
industria erano superiori alla media pre- 
bellica del solo 25%. Alla fine del 1945, i 
prezzi delle materie prime erano aumentati 
di due terzi rispetto al 1939, ed i prezzi 
dei prodotti finiti erano aumentati di circa 
un quarto. A causa dell'incremento di pro- 
duttività, dei più alti salari e della migliorata 
qualità delle merci vendute a prezzi più 
vantaggiosi, l'incidenza delle spese alimen- 
tari sul salario è fortemente diminuita. At- 


tualmente circa un terzo del salario viene 
speso negli Stati Uniti per l'acquisto di beni 
sussidiari, in confronto a poco più di un deci- 
mo speso a tale scopo nel 1869-1879. (R. v.) 


(1984) EE (415) 14 
BarceELò G., I problemi della produttività 
(«El Economista», Madrid, 12 aprile 1952). 


A parte le condizioni esterne e la situa- 
zione economica generale del paese vi sono 
molti altri fattori da considerare fondamen- 
tali per spiegare l'elevata produttività degli 
Stati Uniti. Fra questi: la tecnica di dire- 
zione, l’interessamento per le idee nuove, 
lo scambio di informazioni, l’ambiente di 
lavoro, l'esatta programmazione del lavoro. 
I fattori di maggior importanza, di cui si 
può usufruire senza bisogno di investire 
ingenti capitali e impiegare macchinari 
grandiosi, sono quelli relativi alla mano 
d’opera: utilizzazione razionale, semplif- 
cazione dei metodi del lavoro, spirito di 
cameratismo, durata del periodo di lavoro, 
livello morale del personale, decentralizza- 
zione delle responsabilità, iniziativa del 
personale. (v.s.) 


II. - PROBLEMI DELL’ AGRICOLTURA E DELLE 
INDUSTRIE ESTRATTIVE. 


(1985) EE (415) 17 

Post R. E., I cereali per alimentazione 
quest’ anno e il prossimo («The Agricul- 
tural Situation», Washington, settembre 
1951). 


Le disponibilitá di grano degli Stati Uniti 
per l’anno iniziatosi il 1% luglio 1951 
sono attualmente valutate a 1.433 milioni 
di bushels: 998 milioni di raccolto, 40 mi- 
lioni di importazione, 395 milioni rimasti 
dallo scorso anno. Le disponibilita di segala 
sono valutate a 30,3 milioni di bushels in 
confronto a 32,5 milioni di bushels nel 
1950-51. Si prevede che la superficie a segala 
si aggirerá, come per il 1951, sugli 1,8 mi- 
lioni di acri. Le disponibilita di riso hanno 
raggiunto un livello record : 47,6 milioni di 
ewts. Non si prevedono per il 1952 diminu- 
zioni della superficie a riso: si dovrebbe 
perció avere un altro raccolto molto slevato. 


(Vv. 8.) 


(1986) (PE) (416) 23 

FLores E., Riforma agraria e sviluppo 
economico («Revista de Economia», Mé- 
xico, D. F., dicembre 1951). 
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Negli ultimi quaranta anni si è verificato 
nel Messico un grandioso mutamento della 
struttura sociale, politica ed economica. 
L'elemento catalizzatore di questo processo 
di sviluppo è stato la riforma agraria. Il 
reddito agricolo è passato dal 17 Y, del red- 
dito nazionale nel 1938, al 20 Y, nel 1948. 
La percentuale di popolazione economica- 
mente attiva occupata nell’agricoltura ascen- 
deva al 65%, nel 1940 e a circa il 55 Y, nel 
1950. Attualmente la politica agraria con- 
tinua ad essere uno strumento importante 
per il progresso economico, ma ha perso il 
ruolo di fattore unico. Ciò non significa 
che economia agraria non abbia ancora 


complessi problemi da risolvere. (V. 8.) 


(1987) EE (161) 17 
Demipov S., L’agronomia sovietica in lotta 
per un più alto livello dell’ agricoltura 
(«Planovoe Chozjajstvo», Moskva, n. 1, 

1952). 

Il modo di produzione capitalistico esclude 
qualsiasi importante lavoro nell’ambito della 
trasformazione della natura. Le escogitazioni 
della «filosofia idealistica» borghese si sono 
arrestate alla affermazione della «legge della 
fertilità decrescente del terreno » ed alle 
asserzioni dell’inconoscibilità della natura 
dell'ereditarietá, e dell'esaurimento delle 
«riserve genetiche» («Genofond»). La scienza 
sovietica della evoluzione della natura viva, 
ha dimostrato la possibilità di un elevamento 
illimitato del rendimento del lavoro nel- 
l'agricoltura socialistica. La messa in atto 
della politica leninista nell’ambito dell’in- 
dustrializzazione del paese e della collet- 
tivizzazione dell’ agricoltura, l’ esecuzione 
durante i piani quinquennali di un lavoro 
gigantesco per il consolidamento organiz- 
zativo-economico dei kolchozy — hanno 
reso possibile l'attuazione del piano dei 
grandi lavori per la trasformazione della 
natura. Questo piano mira ad un largo svi- 
luppo del collocamento di barriere frangi- 
vento ; all’instaurazione d’un ordine preciso 
nello sfruttamento di tutti quanti i terreni; 
alla messa a punto di un regolare avvicen- 
damento delle colture con l’utilizzazione 
dei maggesi e la semina di foraggi (« tra- 
vopolnoje zemmljedielije »); all'adozione di 
un sistema scientifico di lavorazione del te- 
rreno, di impiego di fertilizzanti organici 
e minerali, di selezione e coltura delle se- 
menti, e di un largo sviluppo dell’irriga- 
zione. In tal modo il programma staliniano 


di lotta contro la siccità nei confini di quello 
che costituisce il granaio dell URSS — le 
steppe a terra nera del sud e del sud-est — 
comprende un polimorfo sistema di misure 
dirette alla ricostituzione della fertilità 
del terreno. Alla base di queste misure di 
carattere agronomico, sono gli insegnamenti 
scientifici e rivoluzionari degli agronomisti 
russi Dokuciaiey, Kostycev e Villiams, cui 
l’accademico Lysenko ha recentemente ap- 
portato modifiche e perfezionamenti essen- 
ziali. I risultati già raggiunti nel corso di 
un triennio d'applicazione dei principi della 
scienza agronomica sovietica sono un'ulte- 
riore dimostrazione della superiorità del 
sistema economico socialistico rispetto a 
quello capitalistico. (M. 1. A.) 


(1988) EE (161) 17 

KATKOFF V., L’industria sovietica degli 
agrumi(<The Southern Economic Journal», 
Chapel Hill, N. C., gennaio 1952). 


Nel 1914 la Russia aveva circa 160 ettari 
di terreno coltivato ad agrumi; durante la 
I guerra mondiale, tale superficie salì a 
500 ettari. Con l’attuazione di vari piani 
quinquennali, il governo sovietico portò 
l'estensione degli agrumeti georgiani da 
3.280 ettari nel 1936 a 17.122 ettari nel 1940 
e contemporaneamente introdusse la colti- 
vazione degli agrumi nel bassopiano di 
Kolhidsk, nell’ Azerbaigian, in Crimea, nel 
Turkmenistan e nel Tagikistan. La Il guerra 
mondiale ha danneggiato gravemente questo 
settore dell’ agricoltura sovietica; la ripresa 
ha avuto inizio nel 1945 con l'intensifica- 
zione delle colture e l’impiego su vasta scala 
di mano d’opera, ritrovati chimici e mezzi 
moderni atti all'eliminazione de‘ narassiti 
e delle malattie. Nel 1947 la superficie com- 
plessiva degli agrumeti dell'URSS era di 
ha. 20.800 e il raccolto era previsto in «non 
meno di 600 milioni di frutti» ; nel 1950 la 
cifra è salita a 36.300 ettari. Si è calcolato 
che la produzione sovietica sarà nel 1955 
pari a 7.356.000 casse (della misura standard 
americana, contenente da 210 a 290 frutti); 
la produzione americana del 1947 è stata 
di 127.250.000 casse. L’ Unione Sovietica 
dovrà rivolgersi ad altre fonti per soddisfare 
le sue necessità di vitamina «C». (M. P.) 


(1989) EE (116) 17 

Reddito agricolo e situazione reale del- 
l’agricoltura («L'Economie», Paris, 7 
febbraio 1952). 
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Le entrate agricole francesi nella cam- 
pagna 1950-51 sono salite a 1.600 miliardi, 
di cui il 41% proveniente dal settore ve- 
getale, ed il restante dal settore animale. 
Le entrate di origine vegetale sono diminuite 
di 35 miliardi in confronto all'anno prece- 
dente; quelle di origine animale sono au- 
mentate del 20°/. La caduta delle entrate 
di origine vegetale non deve imputarsi al 
raccolto, ma ai prezzi, che in certi casi 
(vino, legumi, patate) sono notevolmente 
diminuiti. L’ aumento delle entrate di ori- 
gine animale deve attribuirsi in parte al- 
l’aumento dei prezzi (caso della carne), e 
in parte all'aumento della produzione (caso 
dei latticini). Malgrado l’espansione delle 
entrate agricole complessive (aumentate del 
9 Y, dal 1949-50 al 1950-51) il potere di acqui- 
sto degli agricoltori francesi è ulteriormente 
diminuito, come viene messo in evidenza dal 
forte aumento subito, dal 1949-50 al 1950-51, 
dall’indice dei prezzi industriali all’ingrosso: 
35 Y,. La caduta del potere d’acquisto viene 
confermata anche dal forte aumento (18 Y,) 
verificatosi, fra i due anni considerati, nelle 
spese agricole, aumento dovuto quasi intera- 
mente alla lievitazione dei vrezzi. Il reddito 
agricolo netto è stato, nel 1950-51, di 1.170 
miliardi di franchi, con un incremento del 
7%, rispetto all’anno precedente. Analiz- 
zando le cifre, risulta tuttavia che hanno 
beneficiato di un aumento effettivo di red- 
dito i soli salariati agricoli, e non i colti- 
vatori. Per questi ultimi, la situazione é 
tuttora critica: in base alle cifre di cui 
sopra, essi percepiscono circa 130.000 franchi 
annui, in confronto ai 150.000 franchi che 
vanno ai salariati. Questa è una constata- 
zione senza dubbio amara per l'agricoltura 
francese, anche se si tiene conto dei possi- 
bili errori di stima. (R. V.) 


(1990) EE (131) 17 
SPAGNOLI Á,, La produzione del latte in 
Italia (« Agraria», Roma, aprile 1952). 
In Italia la produzione media di latte nel 
biennio 1949-50 è stata pari a 50.926.120 
quintali, di cui il 40°/ consumato fresco 
dai produttori, il 60% trasformato in pro- 
dotti caseari presso le aziende agrarie e presso 
i caseifici industriali. Se la percentuale del 
latte consumato fresco venisse elevata ne 
guadagnerebbe la dieta alimentare della po- 
polazione e ne trarrebbero vantaggio gli 
stessi produttori, dato che il prezzo del latte 
alimentare risulta per essi più favorevole 
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del prezzo del latte industriale. La Lom- 
bardia è ia principale produttrice di latte 
(17 milioni di quintali); seguono, a distanza, 
l' Emilia, il Veneto e il Piemonte. La pro- 
duzione intensiva di latte si ferma a nord 
della linea gotica; nell' Italia centrale pre- 
vale l'allevamento di razze bovine e da la- 
voro e si fa l’ingrasso dei vitelloni, utiliz- 
zando il periodo di massimo accrescimento 
che nei buoi va dai quattro ai venti mesi 
di età. L'allevamento di vacche, specie lat- 
tifere, è indice di progresso agricolo rispetto 
alla fase di economia pastorale basata sulle 
pecore e sulle capre, e deve essere conside- 
rata con favore la tendenza all’ aumento 
della produzione del latte di vacca. Ma se 
il consumo interno di latte fresco rimane 
basso, se l'esportazione di tipici formaggi 
italiani è ostacolata, e viceversa viene con- 
sentita l'importazione incontrollata di for- 
maggi e di burro dall'estero, allora un’ ab- 
bondante produzione di latte, anzichè essere 
considerata con soddisfazione, sarà oggetto 
di amara delusione e mortificherà lo slancio 
produttivo. (M. P.) 


(1991) EE (611) 17 
Fonti di alimentazione dell’ Australia («The 

Times », London, 10 aprile 1952). 

La popolazione australiana ha raggiunto 
nel 1951 la cifra di 8.500.000 unità: si prevede 
supererà i 10 milioni in un periodo di 6 anni. 
La produzione di generi alimentari è rimasta 
quasi ai livelli prebellici. La recessione nel- 
l'agricoltura ha radici più profonde di 
quanto possa essere spiegato dalla siccità o 
da un boom dei prezzi della lana: essa è 
in gran parte il risultato della politica eco- 
nomica. Le forze lavorative dell’agricoltura 
sono scese, dal 1938-39 ad oggi, da 520.000 
a 450.000 unità; quelle dell industria sono 
aumentate da 542.000 a 889.000 unità- La 
recessione è però non solo il risultato di 
una politica generale errata, ma anche di 
particolari azioni governative risultate poco 
saggie. Occorrono case per gli agricoltori; 
emigranti dall’ Europa con esperienza per i 


lavori agricoli; adeguate forniture di super- 
fosfati. (V. 8.) 


III. - PROBLEMI DELL'INDUSTRIA. 


(1992) EE (261) 18 

OBucHOvsKIJ Ja., Sull’allargamento delle 
risorse dei carboni da coke nel Donbass 
(« Planovoe Chozjajstvo», Moskva, N. 1, 
1952). 


Regesti emeroyrafici 


Durante i piani quinquennali si è regi- 
strato nell’URSS un forte incremento della 
cokeria. Particolare attenzione è stata ri- 
volta all’ intensificazione dell’ adozione di 
nuovi tipi di carboni da coke. L'ulteriore al- 
largamento delle riserve di questi ultimi — 
in modo particolare di quelli degli immensi 
giacimenti, non ancora sfruttati, del bacino 
del Don e la loro utilizzazione al mas- 
simo costituisce uno dei compiti principali 
che le cokerie delle zone meridionali hanno da 
affrontare e da risolvere. Per quanto riguarda 
il problema dell'adozione di nuovi carboni da 
coke, sarà necessario lavorare intensamente 
nelle seguenti direzioni: 1) uniformare la 
qualità dei carboni e tendere ad ottenere un 
coke di caratteristiche qualitative stabili; 
2) adattare un raggruppamento tecnologico 
dei carboni; 3) scegliere un nuovo criterio 
di caratterizzazione del coke in base alle 
proprietà fisico-meccaniche ; 4) stabilire una 
differenziazione nei confronti dell’ adozione 
di nuovi carboni, e ciò specialmente negli 
stabilimenti forniti di piccoli alti forni, 
oppure nelle imprese dotate di fabbriche di 
agglomerazione e di altre per la prepara- 
zione meccanica del carbone; 5) adottare 
una giusta pianificazione degli indici tec- 
nico-economici, suscettibili di variazione 
nel caso di miscele di nuova composizione. 
Per la realizzazione di questo programma 
sarà necessario superare gli ostacoli che si 
frappongono all'allargamento delle risorse 
dei carboni da coke. Ciò che specialmente 
conterà, nei riguardi della soluzione dei varî 
problemi, sarà la capacità di conciliare gli 
interessi dei singoli rami e delle singole 
imprese con gli interessi comuni o nazionali, 
subordinando i primi ai secondi. (M.1. A.) 


(1993) EE (165) 19 

Va., Aumento della produzione industriale 
del 24,4%, (« Die Wirtschaft », Berlin, 
1 febbraio 1952). 


Nel 1951 il piano sessennale polacco è 
stato realizzato nella misura del 100,8%, 
con un aumento, rispetto al 1950, del 24,4%, . 
La produzione della grande e media indu- 
stria ha raggiunto il 270% del livello del 
1938. Contemporaneamente all’aumento del 
rendimento nei settori in piena attività sono 
state create le premesse per l'attuazione di 
un nuovo tipo di produzione e per lo svi- 
luppo dei settori arretrati. Durante lo scorso 
anno, sono entrati in funzione 138 stabili- 
menti industriali, fra cni la nuova fonderia 
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di Czestochowa, l'altoforno <B>» nella mi- 
niera di Kosciuszko, l'officina di montaggio 
della fabbrica di veicoli da trasporto di 
Lublino, la fabbrica di cemento « Odro » di 
Opole, ecc. L'introduzione di nuovi me- 
todi di lavoro ha favorito l'aumento della 
produttività del lavoro, la riduzione dei 
costi di produzione e il miglioramento degli 
indici tecnico-economici dei diversi rami 
dell'industria. L'indice di occupazione è 
salito del 12°/ circa. Il reddito nazionale 
è attualmente pari al 170% del valore del 
1938. Uno degli obbiettivi cui tenderà lo 
sforzo del popolo polacco durante l’anno 
in corso è l'incremento della produttività 
del settore agricolo. (M. P.) 


(1994) EE (136) 18 
L’ economia del carbone (« El Economista », 
Madrid, 5 febbraio 1952). 


La produzione spagnola di carbone è au- 
mentata da 7.300.000 tonnellate nel 1955 a 
quasi 13.000.000 di tonnellate nel 1951. 
Nello stesso periodo l'ammontare del con- 
sumo è passato da quasi 8.500.000 tonnellate 
a più di 14.000.000 di tonnellate. 1.80%, 
della produzione carbonifera spagnola pro- 
viene dalle regioni delle Asturie e del Leon 
che presentano condizioni geologiche molto 
sfavorevoli per lo sfruttamento delle miniere. 
Ciò causa rendimenti inferiori a quello ot- 
tenuto negli altri paesi europei. Non sarà 
possibile aumentare considerevolmente la 
produzione di carbone finchè non sarà pos- 
sibile aumentare il numero degli operai oc- 
cupati in questa industria. Nuovi: macchi- 
nari sono tuttavia necessari; non solo per 
realizzare un aumento di produzione, ma 
anche per mantenere il livello attuale di 
produzione. L’ attrezzatura impiegata nel- 
l’industria carbonifera è infatti sottoposta 
a un forte logorio e va rinnovata ogni otto- 
dieci anni. (V. S.) 


(1995) EE (161) 19 

SivoLAP I., Per una ulteriore espansione 
dell’ industria alimentare dell’ URSS 
(« Isviestija », Moskva, 2 febbraio 1952). 


L’anno 1951 è stato caratterizzato da un 
continuo aumento dell’aiuto governativo ac- 
cordato all'industria alimentare sovietica. 
Basti dire che gli investimenti di capitale 
in questo settore hanno, nel corso dell’anno 
considerato, superato del doppio l'importo 
degli stanziamenti del 1940, mentre i fondi 
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per le forniture di materiali e di macchina- 
rio concessi per le costruzioni e per le ne- 
cessità della produzione hanno sorpassato di 
3-4 volte quelle del 1940. In conseguenza del 
potenziamento e del perfezionamento degli 
impianti, della migliore utilizzazione deile 
risorse di materie prime e dello sviluppo del- 
Vemulazione, la produttività del lavoro degli 
operai delle imprese alimentari 6 considere- 
volmente aumentata. Durante l’ultimo quin- 
quennio il rendimento per operaio è aumentato 
di 3 volte negli zuccherifici, di due volte nel 
settore produttivo di burro e grassi, di 1 volta 
e mezza nel settore della cottura del pane 
e della produzione di conserve alimentari. 
I notevoli risultati conseguiti nell' industria 
alimentare sovietica nell’ambito del poten- 
ziamento della base energetica, dell’eleva- 
mento del livello tecnico e di quello di mecca- 
nizzazione, dovranno, nel 1952, esser conti- 
nuati e migliorati. Particolarmente gli operai 
di questo settore dovranno affrontare il com- 
pito di una radicale eliminazione degli an- 
cora numerosi casi di insufficiente sfrutta- 
mento delle capacità produttive e dell'in- 
tempestivo impianto dellenuove attrezzature. 
Più specialmente, inoltre, dovranno essere 
eliminate quelle infrazioni alla disciplina 
finanziaria che, quali le spese improduttive 
o superiori alle previsioni del piano, ostaco- 
lano l’ulteriore diminuzione dei costi di 
produzione. (M. I. A.) 


(1996) EE (161) 19 

Rysov N., L’industria leggera dell’ URSS 
di fronte at nuovi compiti (« Isviestija », 
Moskva, 5 febbraio 1952). 


Nel 1951 l'industria leggera dell’ URSS 
ha conseguito nuovi successi. Il piano di 
produzione annuale è stato realizzato nella 
misura del 102 per cento. Rispetto all' anno 
precedente la produzione complessiva è au- 
mentata in questo settore del 19 per cento. 
L'iniziativa dei «novatori» dell’ industria 
leggera sovietica è ora diretta ad assicurare 
fin dal principio dell’anno, la realizzazione 
dei più difficili compiti stabiliti per il 1952. 
Il considerevole incremento della produzione 
previsto dal piano, il miglioramento delle 
sue caratteristiche qualitative e l'allarga- 
mento dell’assortimento saranno del resto 
garantiti dall'entrata in funzione di nuovi 
impianti produttivi, dalla sostituzione di 
attrezzatura invecchiata con macchinario di 
alto rendimento, dal perfezionamento della 
qualifica degli operai e dei tecnici. Nel 


corso del 1952 saranno azionati impianti 
supplementari per la produzione di 17,6 mi- 
lioni di paia di scarpe, di 55 milioni di paia 
di calze da uomo e da donna, di 16,1 milioni 
di pezzi di articoli d'abbigliamento. Con- 
temporaneamente verranno effettuati grandi 
lavori per il miglioramento delle condizioni 
di vita dei lavoratori addetti all’ industria 
leggera. E’ previsto un aumento di 400 mila 
metri quadrati della superficie abitabile, la 
costruzione di giardini e di nidi d’infanzia, 
di sanatori, di polielinici, di scuole di 
istruzione generale e di altre di avviamento 
al lavoro specializzato. Tutti i rami dell’in- 
dustria leggera sono tenuti a conseguire 
nel 1952 un’ulteriore, rilevante riduzione 
dei costi di produzione. Ciò richiederà da 
ogni singola impresa il raggiungimento ed 
il superamento delle quote stabilite per il 
volume della produzione e per la produtti- 
vità del lavoro, l'eliminazione di tutte le 
spese non produttive, una quotidiana atten- 
zione per l’impiego più economico possibile 
delle materie prime e dei materiali. La lotta 
per il miglioramento sia della qualità che 
dell’ assortimento della produzione resta il 
compito centrale di tutti i lavoratori del- 
l’industria leggera sovietica nell'anno 1952. 

(M. I. A.) 


(1997) EE (111) 19 
Rosson R., La situazione dell’ industria 
cotoniera britannica (« Rivista dell’ indu- 
stria tessile cotoniera », Milano, marzo 


1952). 


La difficile situazione dell’ industria coto- 
niera britannica, dovuta ad una lenta ri- 
presa postbellica rispetto alle altre industrie 
cotoniere europee, si è particolarmente ag- 
gravata in seguito all'istituzione del con- 
tingentamento delle esportazioni di cotone 
sodo, istituito dagli Stati Uniti nell’ottobre 
1950. Nella stagione terminata nel luglio 
1951 il prezzo del cotone americano è ri- 
masto inferiore del 50%, circa ai prezzi 
degli altri cotoni; dato che la British Raw 
Cotton Commission applica, per i suoi ac- 
quirenti, la media fra i prezzi del cotone 
americano e quelli di altra provenienza, nel 
giugno 1951 il prezzo del cotone americano 
quotato in Gran Bretagna era di circa 14 
denari per libbra superiore a quello quotato 
negli Stati Uniti. Questo margine si è ne- 
cessariamente assottigliato a circa 8 denari 
per libbra, e si stima che attualmente esista 
una differenza, rispetto ai prezzi statunitensi, 


Regesti emerografici 


477 


di circa 5 denari per libbra, tenuto conto 
delle spese di trasporto. Questa situazione 
ha determinato un senso di sfiducia nella 
stabilità dei prezzi; e a ció si attribuisce 
la causa principale dell'attuale regresso sia 
nelle ordinazioni da parte del mercato in- 
terno (che sono discese a circa i due terzi 
del loro livello abituale) sia nelle vendite 
per l'esportazione, che durante il terzo tri- 
mestre dell’anno si sono aggirate attorno 
alla metá del normale. Se un'effettiva e con- 
creta ripresa dovesse ulteriormente tardare, 
si andrebbe incontro al rischio di una con- 
trazione permanente del commercio britan- 
nico d’esportazione, a causa sopratutto 
della concorrenza giapponese. Questo 6 il 
più serio pericolo che si prospetta per l'in- 
dustria cotoniera britannica nell’anno 1952. 

(M. P.) 


(1998) EE (121) 19 
M.G., Le industrie del carbone e dell'acciaio 
della Germania occidentale dopo la guerra 
(«The World Today», London, marzo 1952). 


Dopo l'accordo di Potsdam del 2 agosto 
1945 la politica alleata nei riguardi delle 
industrie base tedesche é passata per varie 
fasi. Il distretto della Ruhr fornisce attual- 
mente il 93%, della produzione totale di 
carbone della Germania Occidentale. Nella 
stessa regione à coucentrato circa 1'83 Y, 
dell’ industria dell'acciaio. Nel 1945 la pro- 
duzione di carbone della Germania Oc- 
cidentale era scesa a 35,5 milioni di tons 
in confronto a 137 milioni di tons nel 1938. 
Nel 1948 era risalita a 87 milioni di tons 
ed ha raggiunto i 118,9 milioni di tons nel 
1951. La grave scarsitá di alloggi costituisce 
un forte ostacolo al reclutamento di lavora- 
tori per le miniere di carbone. La produ- 
zione di acciaio greggio ha raggiunto nel 
1951 i 13,5 milioni di tons in confronto a 
17,9 milioni di tons nel 1938. Si valuta che 
per portare l'industria tedesca del ferro e 
dell acciaio al livello tecnico esistente in 
altri paesi occorrerebbe un investimento to- 
tale di 3 miliardi di marchi. (v. 8.) 


(1999) EE (121) 28 
HorrMann M., Situazione e struttura del- 
Vindustria alberghiera della Germania 
Occidentale (« Wirtschaftsdienst », Ham- 
burg, marzo 1952). 
Alla fine delle ostilità l’ industria alber- 
ghiera della Germania Occidentale era in 


condizioni disastrose: parecchi alberghi di- 
strutti o danneggiati, i rimanenti, quasi tutti, 
requisiti dalle autoritá d'oceupazione. Nel 
1934 gli investimenti dell’ industria turistica 
tedesca ammontavano a circa 3,3 miliardi 
di RM e i letti disponibili in tutto il ter- 
ritorio della Germania di allora erano 739.155, 
di cui 484.738 nella parte occidentale e 2.118 
nella Saar. Il danno per cause di guerra è 
stato valutato pari a 700 milioni di marchi; 
anche nel dopoguerra, però, si sono regi- 
strate perdite ingenti, derivanti dall'occu- 
pazione degli alberghi da parte delle truppe 
alleate e dalle requisizioni operate dalle au- 
torità per fornire alloggio ai rifugiati del- 
l'Est; il loro ammontare è di circa 636 mi- 
lioni di DM. Nell estate del 1947, 51.702 
letti erano riservati all’ Occupazione e 156.876 
ai rifugiati. La vera spinta alla ripresa del- 
l’industria alberghiera si avuta dal Piano 
Marshall. Circa i progressi raggiunti si hanno 
i seguenti dati: 1 ottobre 1949, 185.980 letti; 
1 ottobre 1950, 274.456 letti; attualmente, 
332.000 letti. Il traffico turistico si è parti- 
colarmente intensificato in questi ultimi 
anni; dal gennaio al novembre 1951 i visi- 
tatori stranieri hanno occupato 3.166.850 
letti. Il movimento degli affari si è avvici- 
nato al livello del 1937, benchè i costi ab- 
biano subito un considerevole aumento (tra 
il 60 e 1’80°/,) in parte a causa del gene- 
rale rialzo del costo della vita, in parte per 
l’apporto di miglioramenti alle attrezzature. 
L’ Ufficio Centrale Tedesco per il traffico 
turistico ha calcolato in 275,5 milioni di 
marchi il totale delle entrate dal turismo 
estero per il 1952, (M. P.) 


(2000) EE (222) 19 

LAtir AHMED SHERWANI, L’ industria tes- 
sile nel Pakistan (« The Islamic Review », 
Woking, marzo 1952). 


Il Pakistan ha una produzione annuale di 
circa 1,3 milioni di balle di cotone (ciascuna 
di lb. 400), ma possiede soltanto 16 cotonifici, 
con 175.000 fusi e 5.000 telai, che produ- 
cono annualmente 75 milioni di yards di 
tessuto, ossia il 6,3% circa del fabbisogno 
interno. Dopo la proclamazione dell’ auto- 
nomia il governo stabilì che entro 10 anni 
i fusi in attività dovevano raggiungere la 
cifra di 2.500.000, di cui 1.000.000 da in- 
stallarsi entro il marzo 1955. Su 28 milioni 
di libbre di lana prodotte nel paese, 20 mi- 
lioni vengono esportati principalmente negli 
Stati Uniti e in Gran Bretagna e il rima- 
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nente é impiegato nella manifattura di 
tappeti, coperte, ecc. Gli obiettivi del go- 
verno riguardo all’industria tessile della 
lana sono i seguenti: 44.000 fusi, 10 mac- 
chine rifinitrici, 5 stabilimenti per la con- 
fezione di maglierie, 5 stabilimenti per la 
manifattura dei tappeti. L’ industria tessile 
della seta occupa attualmente circa 1.000 
operai. La produzione annuale di seta 
greggia è di circa lb. 40.000 e corrisponde 
al 25°, del consumo interno. Il governo ha 
rinviato al termine della questione del Ka- 
shmir la formulazione dei piani per lo svi- 
luppo di questa industria, dato che in quella 
regione sussistono le migliori condizioni per 
tale attività. L'industria tessile della juta 
offre prospettive assai brillanti, limitate solo 
dalla scarsità dei capitali nel Pakistan orien- 
tale, dove l'industria dovrebbe avere il suo 
centro produttivo. E’ stata stabilita l’aper- 
tura di 3 jutifici, con un capitale di 65 mi- 
lioni di rupie, per metà apportato da una 
impresa privata. (M. P.) 


(2001) EE (161) 19 
Più materiali da costruzione al paese 
(« Pravda», Moskva, 1 marzo 1952). 


Nel corso dell’ultimo piano quinquennale 
la produzione cementifera sovietica è quasi 
raddoppiata rispetto all’anteguerra. Nel 1951 
Vindustria dei materiali da costruzione del- 
l'URSS ha dato al paese una quantità di 
cemento, di mattoni, di ardesia, di materiale 
morbido per tetti considerevolmente maggio- 
re di quella prodotta nel 1950. Cionondime- 
no, nell’URSS la produzione dei materiali da 
costruzione è ancora lontana dal coprire, sia 
quantitativamente che qualitativamente, la 
crescente domanda dell’economia nazionale. 
Nel settore dell’industria dei materiali da co- 
struzione si registrano fatti assai notevoli di 
emulazione, come l'iniziativa dell’ impresa 
«Oktjabr», il cui collettivo si è impegnato ad 
aumentare del 42 per cento la produzione di 
cemento di qualità superiore per le grandi 
costruzioni del regime. Si tratta, però, di 
iniziative isolate che, anzichè trovare una 
auspicata generalizzazione, sono per di più 
neutralizzate nei loro effetti salutari dal- 
l’attività improduttiva di altre imprese. Per 
citare un esempio: nella grande fabbrica 
cementifera « Spartak », nella provincia di 
Rjazan, nel corso del 1951 l’inattività degli 
impianti, causata dalla scarsa disciplina 
tecnologica, ha coperto il 50 per cento del 


tempo lavorativo; l’impresa si è rivelata 
insufficientemente preparata per quest’ in- 
verno; la direzione non si è preoccupata 
del miglioramento della situazione mineraria, 
e perciò la materia prima affluisce saltuaria- 
mente ai reparti di produzione con i risultati 
che si possono immaginare. Tutte queste 
insufficienze dovranno essere eliminate nel 
corso del 1952 in sede di attuazione dei 
compiti che il piano di Stato ha posto agli 
operai del settore dell’ industria dei materiali 
da costruzione. Questo piano prevede un al- 
largamento considerevole della produzione 
tanto dei materiali principali che di quelli 
secondari, un miglioramento delle loro ca- 
ratteristiche qualitative e dell’assortimento, 
nonchè una diminuzione del loro costo di 
produzione. Oltracciò, nuovi grandi impianti 
dovranno essere completati ed il loro fun- 
zionamento dovrebbe rivelarsi decisivo ai 
fini di un miglioramento della situazione 
in questo settore: si consideri che la sola 
produzione di mattoni dovrà nel corso del- 
l’anno aumentare di oltre un miliardo di 
pezzi. (M. 1. A.) 


(2002) EE (111) 19 
Riarmo e motori («The Economist», London, 
8 marzo 1952). 


Il ritardo verificatosi nelle consegne di 
moderni aeroplani dipese, tra l’altro, dalla 
scarsità di alcuni importanti pezzi meccanici, 
tra cui, in particolare, ie pale per motori con 
compressori assiali. Tale scarsità deriva in 
primo luogo da quella dei punzoni di stam- 
paggio delle pale stesse. Si è cercato di ri- 
solvere la questione coll’allestire nuove of- 
ficine e coll’esperimentare vari tipi di mae- 
chine stampatrici. Ma, come si comprende, 
questi provvedimenti sono un pò aleatori e 
non assicurano il regolare rifornimento di 
pale per il prossimo futuro. Il problema, 
comunque, vale soltanto per quasi la metà 
dei motori da prodursi, essendo l’altra metà 
costituita da motori Havilland-Ghost, Rolls 
Royce Nene e Derwent, a compressori cen- 
trifughi. La costruzione di motori assiali, 
per quanio notevolmente superiori a questi 
ultimi, è però in notevole ritardo, giuste le 
considerazioni fatte. Cosiechè sembra oppor- 
tuno accogliere il parere di esperti, di ap- 
profondire le ricerche sui compressori cen- 
trifughi, allo scopo di ridurre il loro con- 
sumo di combustibile e poter quindi au- 
mentare la loro produzione. (G. F.) 
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(2003) EE (412) 19 

Piani canadesi per la trasformazione della 
natura («The Economist», London, 8 
marzo 1952). 


Sono in corso importanti progetti per lo 
sviluppo economico del Canadá. Tra questi 
è la costruzione — quasi ultimata — di 
una ferrovia che allaccerá le ricche miniere 
di ferro del Labrador a Seven Islands, sul 
S. Lorenzo. Nella Columbia britannica, rieca 
come é di bauxite, sorgeranno a Kitimat le 
piú grosse fonderie di alluminio del mondo. 
Esse utilizzeranno l’energia dei grossi im- 
pianti idroelettrici attualmente in costru- 
zione. La potenza da essi sviluppata — che 
può arrivare a 2 milioni di e. v. — per- 
metterà una produzione di 500.000 tonnellate 
di alluminio, pari ad oltre un terzo della 
attuale produzione mondiale. Altri progetti 
sono la costruzione di un oleodotto da Al- 
berta a Vancouver e di un metanodotto 
destinato a dare impulso all’industria chi- 
mica. Nella regione del Lago Lynn si stanno 
mettendo in funzione miniere di uranio. In 
complesso, il capitale investito lo scorso anno 
in nuove miniere, ferrovie, officine, ammonta 
a quasi 4 miliardi di dollari. (G. F.) 


(2004) EE 10 

La posizione del nylon sul mercato mondiale 
(«L’ Echo de la Bourse», Bruxelles, 11 
marzo 1952). 


Il superpoliamide fu scoperto nel 1935 
dallo scienziato Carothers presso i laboratori 
della ditta americana Du Pont de Nemours 
e messo in commercio qualche anno dopo 
sotto la marca «Nylon». La produzione 
americana, monopolio legalmente ricono- 
sciuto della Du Pont, ha raggiunto, nel 
1951, la cifra di t. 60.000 contro 40.000 nel 
1950 e 15.000 nell’immediato dopoguerra. 
La produzione non-americana si aggira sulle 
9.000 tonnellate, di cui 5.000 prodotte dalla 
Gran Bretagna, 3.500 dalla Francia e 500 
dall'Italia. Considerando le altre fibre di 
superpoliamide simili al nylon, fabbricate 
senza licenza della Du Pont in Germania 
(4.000 tonnellate di « Perlon» nel 1951), 
Olanda, Svizzera, Danimarca, Svezia, Spa- 
gna, ecc., il mondo occidentale raggiunge 
una produzione di t. 75.000 annue di fibre 
sintetiche del tipo nylon, pari a cinque 
volte quella della seta naturale, ma tuttavia 
esigna rispetto alla produzione mondiale di 
cotone (t. 6.260.000 nel 1950-51) e di lana 
(t. 1.035 000, lavata, nel 1950-51). Contro la 


posizione monopolistica della Du Pont le 
autorità del Dipartimento di Giustizia hanno 
intentato un processo antitrusts, il quale è 
suscettibile di condurre la grande ditta a 
dover rendere pubblici tutti i suoi brevetti 
in questione o quanto meno ad accordare 
licenze gratuite agli industriali americani 
che ne facciano richiesta. La Du Pont, pe- 
raltro, ba già fatto diverse concessioni a 
produttori europei, tra l’altro cedendo licenze 
a parecchi fabbricanti di perlon, la rivale 
tedesca del nylon. L'impiego industriale 
delle nuove fibre sintetiche, fra cui l'«Orlon» 
fabbricato pure dalla Du Pont, e il « Ter- 
ylene », prodotto in Gran Bretagna dalla 
Imperial Chemical Industries Ltd. e di cui 
la Du Pont si è assicurata i diritti di fab- 
bricazione negli Stati Uniti ribattezzandolo 
«Dacron», determinerà una certa concor- 
renza con le fibre al superpoliamide. (M.P.) 


(2005) EE 10 

Prospettive favorevoli sul mercato mondiale 
dell’ acciaio (« L’ Economie», Parigi, 20 
marzo 1952). 


La produzione mondiale dell'acciaio è 
aumentata quasi costantemente dal dopo- 
guerra, raggiungendo nel 1951 la cifra record 
di 208 milioni di tonnellate (metriche). 
All’avanguardia di questo notevole sviluppo 
stanno gli Stati Uniti, con 95 milioni. L’ Ku- 
ropa occidentale ha raggiunto 58 milioni. 
L' URSS e satelliti — secondo cifre appros- 
simate — 40 milioni. L'impianto di costose 
installazioni siderurgiche in molti paesi 
pressochè nuovi a tale industria e la riap- 
parizione sul mercato internazionale del 
Giappone e della Germania occidentale, 
fanno prevedere che — malgrado le gravi 
difficoltà di approvvigionamento di materie 
prime per molti paesi — sul mercato inter- 
nazionale vi sarà nel prossimo futuro una 
vivace concorrenza ed un ulteriore aumento 
della produzione. L'ottimismo dei paesi 
produttori sembra giustificato dalla do- 
manda di prodotti siderurgici che si. è ma- 
nifestata nel 1951. Gli enormi bisogni per 
la ricostruzione ed il riarmo fanno d'al- 
tronde prevedere che nell’avvenire, il con- 
sumo tenderà a livelli ancora maggiori. (G.F.) 


(2006) (PE) (111) 24 
L’accordo sullo zucchero («The Times», 
London, 27 marzo 1952). 


Alla fine del 1951 è stato firmato un 
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Commonwealth Sugar Agreement dal Mi- 
nistro dell'Alimentazione e i rappresentanti 
della British West Indies Sugar Association, 
del Queensland Sugar Board, del Mauritius 
Sugar Syndicate, della South African Sugar 
Association e della Colonial Sugar Refining 
Company of Fiji. L'accordo è rinnovabile 
di anno in anno fino al 1959 ed ha per 
mira una produzione annuale per l'espor- 
tazione di 2.375.000 tons di zucchero da 
parte del Commonwealth. Il Ministero del- 
l’Alimentazione si è impegnato ad acqui- 
starne 1.640.000 tons a prezzi da stabilirsi 
annualmente. Il resto sarà venduto in con- 
correnza sul mercato mondiale. L'accordo 
ha portata più vasta del tipo normale di 
contratti a lungo termine stipulati dal Mi- 
nistero dell’ Alimentazione e in qualche 
aspetto ne differisce sensibilmente. Canadà 
e Nuova Zelanda sono direttamente o indi- 
rettamente interessate come compratori. 
(V. S.) 


(2007) EE (114) 18 

A. A. W., Il carbone vallone - Un problema 
economico belga («The World Today », 
London, aprile 1952). 


L'economia del Belgio è legata allo svi- 
luppo delle province valloni, depositarie 
della maggior parte delle industrie belghe. 
Dopo le rovine del periodo bellico, grazie 
anche ad un vigoroso processo di raziona- 
lizzazione, la produzione carbonifera della 
Vallonia ha raggiunto e superato, nel 1946 
e 1947, il livello toccato nel 1938, e nel 1948, 
1949 e 1950 ha oltrepassato il record pre- 
bellico del 1939. Tuttavia, l'elevato ritmo 
della produzione industriale vallone è oggi 
minacciato da un nuovo fatto: l'esaurimento 
del bacino carbonifero dell' Hainaut, che ha 
provocato una considerevole disoccupazione. 
Allo scopo di sanare la situazione, il Con- 
siglio Economico Vallone ha proposto due 
inisure di carattere fondamentale. Esso ha 
lanciato un piano per il riequipaggiamento 
e la modernizzazione dell’industria belga, 
piano che prevede un onere finanziario di 
eirca 14.000 milioni di franchi per la in- 
dustria vallone. La seconda misura consiste 
nella ricercà e nello sfruttamento dei pozzi 
carboniferi del Borinage e del Tournaisis : 
sfruttamento da farsi con l’aiuto dello Stato 
poichè tali pozzi richiedono spese che un 
privato difficilmente potrebbe sopportare. 
Si è parlato anche di attirare nella Vallonia 
le industrie belghe, applicando il processo 


di decentralizzazione già posto in atto con 
successo negli Stati Uniti, in Olanda e in 
Francia. Questa misura non sembra tuttavia 
realizzabile in Vallonia, data la difticoltà 
delle vie di comunicazione. Il problema è 
anche aggravato dal fatto che in Vallonia 
la disoccupazione aumenta. Per poter risol- 
vere adeguatamente i suoi problemi eco- 
nomici, la Vallonia chiede l'autonomia re- 
gionale. (R. v.) 


(2008) EE (111) 19 
I tessili («The Times», London, 8 aprile 

1952). 

Il governo inglese ha recentemente re- 
spinto la proposta di abolizione della « pur- 
chase tax» sui tessili. Secondo quanto af- 
fermato da Mr. Butler, il provvedimento 
non recherebbe alcun vantaggio alle in- 
dustrie del ramo; per contro, ridurrebbe il 
reddito di 80-100 milioni di sterline, provo- 
cherebbe analoghe proposte da parte di tutte 
le industrie che si trovano in condizioni 
critiche, inciderebbe seriamente sulla strut- 
tura del bilancio. Le difticoltà nel settore 
dei tessili cominciarono a manifestarsi 
l'estate scorsa sul mercato interno e nella 
seconda metà dell’anno per le esportazioni. 
La produzione non si è con: :.tta così rapi- 
damente come le vendite, e ciò perchè i com- 
mercianti e le industrie manifatturiere sono 
stati costretti ad accettare le consegne rela- 
tive ad ordinazioni da essi passate nel periodo 
della «corsa agli acquisti»: tali merci hanno 
provocato un aumento dei loro stocks e delle 
loro difficoltà finanziarie. Le prospettive di 
una ripresa delle ordinazioni sono favorevoli 
in riferimento al mercato interno e riguar- 
dano in particolare gli articoli di cotone e 
di rayon. Coloro che hanno caldeggiato 
l'abolizione o la sospensione dell’ imposta 
sugli acquisti sostengono che ciò avrebbe 
prodotto un rapido aumento nelle vendite 
al dettaglio. La possibilità del governo di 
aiutare l'industria tessile mediante l'imme- 
diata applicazione di misure ad hoc è limi- 
tata. La decisione di destinare da 20 a 25 
milioni di sterline alle ordinazioni per la 
difesa farà salire considerevolmente la do- 
manda, ma gli stocks di merci ad uso civile 
rimarranno inutilizzati. (x. P.} 


(2009) EE (116) 19 

La situazione dell’ industria automobilistica 
francese (< Journal des Finances», Paris, 
18 aprile 1959). 


Regesti emerografici 
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La produzione dell industria automobi- 
listica francese ha raggiunto, nei primi due 
mesi del 1952, la cifra complessiva di 84.790 
veicoli (esclusi quelli ad uso militare), sor- 
passando di oltre il 200% il livello del 
1938. Nell immediato dopoguerra furono 
spinte al massimo le esportazioni di auto- 
mobili; la parte di produzione destinata al 
‘commercio con l'estero passò dal 6 Y, nel 
1938 al 40%, nel 1949. Da allora questa 
percentuale si è progressivamente ridotta 
fino a scendere al 20%, al principio di 
quest'anno. Il fenomeno sembra abbia coin- 
-ciso con la liberazione dei prezzi sul mer- 
cato interno e con l’aumento dei costi di 
produzione, che in Francia si è manifestato 
con maggiore intensità. Questa evoluzione 
ba contribuito a modificare in senso favo- 
revole il volume della disponibilità dell'in- 
dustria nazionale; si registra, infatti, un 
aumento delle importazioni di automobili 
per uso privato. ln complesso, il mercato 
interno dispone annualmente, oggi, di circa 
‘26.000 vetture private il che corrisponde ad 
un incremento dell’ 87 Y, rispetto alla cifra 
del 1938. Si prevede che nei prossimi mesi, 
data la scarsità di divise e l’entrata in 
vigore delle nuove misure restrittive, le 
importazioni subiranno una contrazione, 
mentre è probabile che venga dato un nuovo 
impulso alle esportazioni. (M. P.) 


IV..- PROBLEMI DEI, COMMERCIO INTERNO. 


PREZZI. 


(2010) EE (164) 55 

LauriLa E. H., Confronto degli indici dei 
prezzi (« Kansallis-Osake-Pankki Econo- 
mic Review», Helsinki, n. 1, 1952). 


Le funzioni delle statistiche dei prezzi 
sono notevolmente aumentate durante gli 
ultimi anni, e sono quindi aumentate le 
elaborazioni relative alla costruzione dei 
numeri indici. Occorre tuttavia tener pre- 
sente che non sempre i diversi indici dei 
prezzi sono fra loro comparabili, data la 
diversità del contenuto. Gli indici maggior- 
mente usati nelle statistiche finlandesi sono 
l'indice dei prezzi all’ingrosso e I’ indice 
del costo della vita. L'indice dei prezzi al- 
ingrosso è basato sui «prezzi del produt- 
tore» aumentati delle sovvenzioni concesse 
ai ‘produttori. J,' indice del costo della vita 
è basato invece sui prezzi al consumo. Non 
ei si può quindi attendere uno sviluppo 
uniforme dei due indici. Comunque, lo sfa- 


samento temporale esistente fra i prezzi 
all'ingrosso e i prezzi al consumo costi- 
tuisce una base di previsione delle fluttua- 
zioni future. L'indice dei prezzi all’ ingros- 
so e l'indice del costo della vita sono cal- 
colati su «classi» di beni che in generale 
differiscono. Inoltre, si rileva che un indice 
dei prezzi all'ingrosso riferito a molte ma- 
terie prime è soggetto a fluttuazioni rapide 
e sensibili, e costituisce un'ottima base di 
previsione delle future variazioni del costo 
della vita. Se si confrontano gli aumenti 
relativi subiti dai due indici nel periodo 
che va dal 1948-49 al 1950-51, si osserva 
una rapida ascesa dell'indice dei prezzi al- 
l’ingrosso cui non fa riscontro un propor- 
zionale aumento dei prezzi al consumo. Una 
più approfondita analisi mette tuttavia in 
evidenza che il « peso» adottato per calco- 
lare l'indice del costo della vita esclude la 
tassazione diretta e gli assegni familiari, 
mentre il forte aumento subìto dai prezzi 
all'ingrosso dal 1950 al 1951 è dovuto essen- 
zialmente a due fattori straordinari: il forte 
rincaro dei prezzi del legname ed il trasfe- 
rimento al produttore delle imposte gravanti 
sul consumo. Prima di confrontare i «trend» 
dei diversi indici dei prezzi, occorre quindi 
indagarne accuratamente la natura e la 
composizione, per evitare di giungere a con- 
clusioni troppo affrettate e, in certi casi, 
del tutto erronee. (R. V.) 


(2011) (PE) (111) 47 
I sussidi sui generi alimentari (« The Fi- 
nancial Times», London, 4 marzo 1952). 


Nel 1941, quando la stabilizzazione del 
costo della vita fu adottata come politica, 
il costo dei sussidi sui generi alimentari 
ascese a soli 95 milioni di sterline. Nel 
1945-46 il costo era già salito a 225 milioni 
di sterline. Nessun tentativo conereto per 
ridurre i sussidi fu fatto fino alla primavera 
del 1949, allorchè il loro ammontare rag- 
giunse un livello di 525 milioni di sterline 
all’anno. Per il 1951-52 si prevede un am- 
montare aggirantesi sui 412 milioni di ster- 
line. Il sussidio più elevato, sia come spesa 
totale sia in relazione al prezzo al dettaglio, 
è quello per il pane e la farina: comples- 
sivamente 88 milioni di sterline. Segue il 
latte con 60 milioni di sterline. Un ammon- 
tare annuo di 410 milioni di sterline signi- 
fica un sussidio settimanale di 3s 1*/,d 
per persona. (v. 8.) 
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(2012) EE 14 
Incertezze sul mercato delle materie grasse 
(« L'Economie », Paris, 27 marzo 1952). 


Le materie grasse possono dividersi, dal 
punto di vista economico, in tre gruppi: 
1) grassi commestibili (olii fluidi e grassi 
animali alimentari), 2) grassi ad uso misto 
alimentare ed industriale, 3) materie grasse 
ad uso esclusivamente industriale. Il mer- 
cato dei grassi alimentari 6 caratterizzato 
da una certa penuria e da un volume rela- 
tivamente ridotto degli scambi. Gli Stati 
Uniti rivestono un importante ruolo come 
fornitori; si prevede, anzi, che in futuro 
l'approvvigionamento del mercato mondiale 
dipenderá dalle disponibilita esportabili 
americane. Tuttavia, lo sviluppo delle col- 
ture di arachidi in Africa (Africa Occid. 
Francese, Nigeria, Gambia) fa sperare in un 
apporto di considerevole importanza, dato 
che proverrebbe da paesi fuori della zona 
del dollaro. La situazione degli olii vegetali 
e dei grassi animali è favorevole. La pro- 
dnzione degli olii industriali è, per contro, 
tuttora inferiore al livello prebellico e in- 
sufficiente a coprire la domanda mondiale 
in continuo aumento. Il consumo americano 
di grassi si è sensibilmente elevato, dalla 
fine della guerra: 4.987.000 tonnellate nel 
1950, contro 4.100.000 tonnellate nell'ante- 
guerra. Con la rapidità che la caratterizza, 
la produzione americana si è adeguata al 
fabbisogno, riuscendo contemporaneamente 
a coprire la domanda interna e a mante- 
nere la corrente di esportazione, che dal 
1947 aveva assunto particolare ampiezza 
in forza dell'E.R.P.. La situazione in Eu- 
ropa permane, invece, preoccupante. Il con- 
sumo medio pro-capite è attualmente in- 
feriore a 20 chilogrammi, mentre nel pe- 
riodo prebellico sorpassava Kg. 25. La solu- 
zione del problema si presenta assai incerta. 


(M. P.) 

V. - PROBLEMI BANCARI E MONETARI. - 
Borse. 

(2013) (PE) (131) 12 


Rosa R. V., / saggi di interesse e la Banca 
Centrale (« Moneta e Credito », Roma, 4° 
trimestre 1951), 


L'azione della Banca Centrale e la poli- 
tica dei saggi di interesse sono passati per 
i due estremi del pubblico favore e del di- 
seredito nel mezzo secolo ora trascorso. 
Oggi sembra abbiano trovato un posto in 


certo senso intermedio. Con la sua azione: 
di guida dei prezzi nei settori dei titoli 
pubblici, la Banca Centrale può esercitare 
una potente pressione sul volume del cre- 
dito e sulla scelta del tempo per mutamenti 
nella sua disponibilità globale. E principal- 
mente attraverso i suoi effetti sulla posizio- 
ne e sulle decisioni dei prestatori e solo 
secondariamente attraverso gli effetti sulle 
decisioni dei mutuatari e risparmiatori, che 
gli interventi della Banca Centrale incidenti 
sui saggi di interesse acquistano il loro si- 
guificato. Nolle condizioni odierne, qualsiasi 
azione della Banca Centrale ha probabilità 
di essere soprattutto efficace nel frenare 
eccessive espansioni creditizie, un po' meno 
efficace nell'invertire un movimento di con- 
trazione creditizia al suo inizio, e relativa- 
mente debole nello stimolare una espan- 
sione del credito nelle fasi più acute di 
depressione ciclica. In ognuna di tali situa- 
zioni, la portata della sua influenza dipen- 
derà dalla tempestività ed esigerà l’impiego 
di delicati (e prontamente reversibili) stru- 
menti. (v. 8.) 


(2014) (PE) (114) 12 

La politica monetaria e creditizia della 
Banca Nazionale Belga nel 1951 («Bul- 
letin d'information et de documentation», 
Bruxelles, febbraio 1952). 


La politica della Banca nazionale Belga 
nel 1951 è stata volta a mantenere la sta- 
bilità monetaria, senza ostacolare però ia. 
espansione economica del paese. Nel quadro 
del credito all'economia privata, ciò si è 
ottenuto con la classica manovra del tasso 
di sconto. Circa i crediti esteri, il fatto più 
importante è stato l'aumento eccezionale di 
crediti verso l’E.P.U., coperto dallo Stato e 
dalla Banca, oltre i limiti previsti dalPac-- 
cordo del 7 marzo 1951. Nel campo del 
credito allo Stato, il debito del Tesoro si è- 
sempre mantenuto entro i limiti stabiliti. 
L'impegno straordinario assunto dallo Stato 
per coprire parte dei erediti verso l’E.P.U., 
è stato compensato dall’anmento dei versa- 
menti delle varie banche. La Banca ha pure 
partecipato alla costituzione del capitale 
della Banca Centrale del Congo Belga e 
del Ruanda-Urundi. (G. ¥.) 


(2015) (PE) (0) 4 
Il prezzo del Gold Standard («The Gua- 
ranty Survey », New York, febbraio 1952). 


La ricerca mondiale di un’ancora contro 
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l'inflazione, ha riacceso le polemiche per 
un ritorno o meno al Gold Standard. I di- 
fensori del sistema ritengono che con esso 
si avrebbe finalmente un freno alle svaluta- 
zioni monetarie ed alle eccessive spese sta- 
tali. Gli automatici movimenti internazio- 
nahi di oro assicurano a lungo andare la 
‘stabilità monetaria interna e quella dei 
cambi, mentre le forze economiche regolano 
la quantità di moneta necessaria al mercato. 
Gli oppositori — dal canto loro — pensano 
che l’automatico aggiustamento dei livelli 
dei prezzi avviene, in regime di Gold Stan- 
dard, con continue espansioni e contrazioni 
del credito, che sono dannose sia alla pro- 
duzione che all'occupazione. Alcuni riten- 
gono addirittura che il raggiungimento del 
pieno impiego sia un obbiettivo più deside. 
rabile della stabilità monetaria a lungo an- 
dare, 6 che esso possa meglio essere otte- 
nuto con prezzi gradualmente crescenti 
piuttosto che con prezzi stabili. Appare 
dunque indispensabile scegliere tra il Gold 
Standard, che presuppone una vita econo- 
mica regolata dalle forze del mercato piut- 
‘tosto che dall'intervento statale, od il rag- 
giungimento della sicurezza e del benessere 
sociale mediante il deciso intervento dello 
Stato. (G. F.) 


(2016) EE (111) 11 

Harrop R., La manovra contro l’ inflazione 
(« District Bank Review», London, marzo 
1952). 


Nel 1951 vi sono stati nell’ economia bri- 
tannica due fattori mar atamente inflazio- 
nisti: l’anmento delle spese militari e so- 
pratutto il sensibile peggioramento della 
ragione di scambio. Il deterioramento della 
ragione di scambio è dovuto più alla «sba- 
gliata » svalutazione della sterlina attuata 
nel 1949 che non allo scoppio della guerra 
coreana. Indubbiamente il problema della 
bilancia dei pagamenti della Gran Bretagna 
è intimamente collegato a quello del bilancio 
interno. Le misure restrittive del credito al 
consumo e degli investimenti indiscriminati 
sono suscettibili di riverberarsi sull’econo- 
mia britannica più favorevolmente delle 
misure essenzialmente «esterne», tendenti 
a diminuire le importazioni e ad aumentare 
le' esportazioni. In particolare, il maggiore 
sforzo anti-inflazionista dovrebbe essere 
concentrato in una severa riduzione dell’in- 
vestimento. Questo dovrebbe essere conte- 
nuto nei limiti del risparmio disponibile, 
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per restituire una maggiore stabilità alla 
moneta, evitando investimenti industriali 
stimolati esclusivamente da motivi infla- 
zionisti e non volti a modernizzare l’indu- 
stria britannica. (R. v.) 


(2017) EE (1/1) 11 
La crisi della sterlina («The World To- 
day », London, aprile 1952). 


Per la quarta volta dopo la fine della 
guerra, la Gran Bretagna soffre di una 
grave crisi nella bilancia dei pagamenti. 
Indice della crisi è la caduta delle riserve 
auree dal massimo post-bellico di 3.867 
milioni di dollari (cifra raggiunta nel giugno 
1951) a 1.770 (cifra raggiunta nel febbraio 
1952). L'entità ed il ritmo della caduta 
sono tali che la crisi attuale sembra supe- 
rare in gravità tutte le precedenti. Anche 
questa crisi è dovuta all’evoluzione del- 
l'economia americana. Il fluttuare delle im- 
portazioni statunitensi ha infatti notevoli 
conseguenze sullo sviluppo del mondo «non 
dollar». In particolare, gli effetti di tali 
fluttuazioni sono accentuati da due feno- 
meni: lo sfasamento temporale che inter- 
corre fra il «boom» di esportazioni dirette 
in America, provocato dalla decisione statu- 
nitense di accumulare maggiori stocks, ed 
il pagamento delle maggiori importazioni 
che ne derivano. La crisi attuale ha inoltre 
due caratteristiche: che tutte le monete 
sono «forti» per la Gran Bretagna; che 
non si tratta più di crisi britannica, ma di 
crisi dell'intera area della sterlina. Le mi- 
sure proposte per sanare la nuova situa- 
zione sono alternative: maggiori controlli o 
maggiore libertà (ossia deflazione ?). ]l par- 
tito laburista sostiene la prima soluzione, 
il partito conservatore la seconda. Data 
l'urgenza dei problemi da risolvere, la po- 
litica seguita dai conservatori ha dovuto 
essere attuata nei limiti di un programma 
disinflazionista: fanno quindi parte di essa 
la riduzione delle importazioni, il raziona- 
mento, gli spostamenti di mano d'opera 
dalle industrie non essenziali a quelle essen- 
ziali, e, soprattutto, il. controllo del credito 
e la riduzione della spesa pubblica. Il bi- 
lancio britannico dovrebbe raggiungere alla 
fine dell'anno finanziario un surplus «di- 
sinflazionista» di 511 milioni di sterline. 
Fra le altre misure, la politica di Butler 
prevede lo spostamento dell’onere della tas- 
sazione dalla produzione al consumo, e la 
riduzione delle sovvenzioni. Ma l’azione 
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della Gran Bretagna non può, da sola, ri- 
sollevare le sorti della sterlina. E’ necessario 
che tutti i paesi dell’area concorrano, con 
politiche adeguate, al miglioramento valu- 
tario. L'Australia ha già dato l'esempio, 
con le recenti riduzioni delle importazioni. 
In genere i governi interessati hanno dato 
prova di encomiabile autodisciplina. Nella 
conferenza tenutasi nello scorso gennaio, i 
Ministri delle Finanze del Commonwealth 
hanno dichiarato essenziale per la soprav- 
vivenza della «sterling area» il raggiungi- 
mento della convertibilità monetaria. Perchè 


questo obbiettivo divenga realtà è tuttavia . 


necessaria la solidarietà degli Stati Uniti, 
divenuti ormai paese « creditore » per anto- 
nomasia. (R. V.) 


(2018) EE 17 
Produzione, prezzi e ripartizione dell’ oro 
nei 1951 (« L'Economie », Paris, 3 aprile 

1952). 

Secondo le stime della « Union Corpora- 
tion» la produzione aurea mondiale ha rag- 
giunto nel 1951 23,6 milioni di once di me- 
tallo fino, in confronto a 24,3 milioni nel 1950. 
Si 6, cioé, prodotto un arresto nell’ aumento, 
di produzione che dal 1947 al 1950 è avvenuto 
da un saggio annuo del 3,5°/,. Le cause che 
hanno contribuito a tale arresto sono l’usura 
dell'equipaggiamento, l’insufficienza della 
manodopera, i forti oneri inerenti alla messa 
in opera di nuove miniere, e, soprattutto, 
l'aumento dei costi di produzione che ha 
fortemente ridotto gli utili degli imprendi- 
tori. La flessione della produzione aurea 
verificatasi nel 1951 non ha provocato l’au- 
mento dei prezzi: anzi, la tendenza gene- 
rale di questi è stata al ribasso. Sul mer- 
cato di Parigi l’oro era quotato $ 44,37 per 
oneia a fine gennaio 1951: a fine dicembre 
esso era passato a $ 41,52. Si calcola che il 
40% circa della produzione complessiva 
(ossia, 10 milioni di once) sia stata desti- 
nata, nel corso del 1951, ad usi non mone- 
tari. In altri termini, quasi la metà della 
produzione aurea è stata messa in circola- 
zione per essere «sterilizzata». E' difficile 
poter valutare la tesaurizzazione privata 
nelle sue cifre attuali. Secondo il « New 
York Times» essa dovrebbe assorbire circa 
un terzo delle riserve auree mondiali. La 
Francia apre la graduatoria dei paesi tesau- 
rizzatori con circa 220 miliardi di franchi 
impiegati annualmente in transazioni auree 
nel mercato libero. Si noti che i tesauriz- 


zatori odierni non sono costituiti soltanto 
da singoli individui, ma anche da forti 
gruppi industriali che ritengono l'investi- 
mento aureo proficuo a causa dei prezzi 
dell’oro, mantenuti artificialmente bassi. 
L' offerta di oro non proviene dai soli paesi 
produttori: anche gli Istituti Centrali ven- 
dono oro monetato (e acquistano oro in 
barre) allo scopo — come accade per la 
Banca di Francia — di evitare che il primo 
faccia premio sul secondo. La sottrazione di 
metallo giallo alle riserve monetarie ufficiali 
provoca serie ripercussioni sui regolamenti 
internazionali. In primo luogo si ha una ri- 
duzione della massa aurea suscettibile di 
essere usata per finanziare gli scambi com- 
merciali. In secondo luogo, la tesaurizza- 
zione concorre ad aumentare la penuria di 
dollari, ed aggrava quindi la cattiva di- 
stribnzione delle riserve mondiali, oggi pos- 
sedute per il 60% dagli Stati Uniti. (R. v.) 


VI. - LE FINANZE PUBBLICHE. 


(2019) EE (161) 9 

BACIURIN A., Le finanze ed il credito 
nell’ URSS a servizio del comunismo 
(« Voprosy Ekonomiki», Moskva, n. 11, 
1951). 


Le finanze ed il credito giocano nell’ URSS 
un ruolo assai importante nell' ambito del- 
l'attuazione da parte dello Stato della sua 
funzione economico-organizzativa. Con questi 
strumenti a sua disposizione lo Stato sovie- 
tico ripartisce e redistribuisce i redditi mo- 
netari atti a far fronte alle necessità pro- 
duttive e a quelle non produttive dello 
Stato e delle imprese. Le finanze sovietiche 
comprendono le finanze dei rami dell'eco- 
nomia nazionale, il bilancio statale, le f- 
nanze delle assicurazioni di Stato ed i si- 
stemi delle Casse di risparmio statali; tutti 
questi anelli formano un unico sistema con 
al centro il bilancio statale. Il bilancio. 
statale dell’ URSS rappresenta il piano fi- 
nanziario di formazione e di distribuzione 
del fondo centralizzato delle risorse mone-- 
tarie utilizzate per soddisfare alle necessità 
generali dello Stato. Oltre i 4/5 delle entrate 
del bilancio sovietico derivano dall’ economia 
socialistica: esse rappresentano precipua-- 
mente il valore del plusprodotto creato nelle 
imprese statali e cooperative come conse-- 
guenza delle spese di lavoro produttivo. Il 
bilancio statale sovietico è uno degli stru- 
menti principali di quella distribuzione e 
redistribuzione del reddito nazionale da cui 


si ci emeroyr nba 


si formano i fondi di accumulazione e di 
consumo necessari alla realizzazione della 
riproduzione socialista allargata. Enorme 
importanza per lo sviluppo dell'economia 
sovietica riveste il credito, che nell’ URSS 
viene utilizzato ai fini dell'espansione delle 
forze produttive e dell'ulteriore consolida- 
mento del sistema economico socialistico. 
Mediante il credito si effettuano l’accumu- 
lazione dei mezzi monetari temporaneamente 
liberatisi dalla circolazione economica e la 
loro utilizzazione per l'accelerazione del 
processo di riproduzione allargata. Il credito 
costituisce nell' URSS uno dei fattori più 
potenti della rotazione continua dei fondi 
delle imprese socialistiche. Una parte delle 
risorse monetarie, mobilitate dal sistema 
ereditizio, viene utilizzata come credito a 
lunga scadenza per le grandi opere del re- 
gime. Nell'ordinamento socialistico il credito 
è indissolubilmente collegato con le finanze. 
Lo stretto legame reciproco tra le finanze 
dei vari settori dell'economia nazionale, del 
bilancio statale e del credito ha per presup- 
posto la proprietà socializzata dei mezzi 
di produzione ed il carattere di pianifi- 
cazione dello sviluppo dell’ economia so- 
vietica. (M. I. A.) 


2020) EE (116) 9 
AUFENBURGER H., Verso una «riforma» 
della riforma fiscale francese (« Rivista 
Bancaria », Milano, dicembre 1951). 


Il sistema fiscale istituito con il decreto 
del 9 dicembre 1948 è, soprattutto, contrario 
alla psicologia del contribuente francese. 
Questi resiste all'imposta o froda il fisco 
con tutti i mezzi a sua disposizione perchè 
l’imposta nella struttura attuale è vessatoria. 
L’ossatura del nuovo sistema proposto dalla 
sottocommissione parlamentare Truffaut sa- 
rebbe costituita dalla tassazione professio- 
nale, distinta in tre branche, a cui si ag- 
giungono tributi di scarsa importanza rela- 
tivi alla proprietà mobiliare e immobiliare. 
I bilanci degli enti locali, dipartimenti e 
comuni dovrebbero essere svincolati dalle 
sovvenzioni dello Stato, in quanto esse com- 
portano la tutela amministrativa, incompa- 
tibile con l’indispensabile loro autonomia. 
Il progetto Truffaut, pur contrastando con 
la concezione ortodossa della moralità fiscale, 
presenta almeno tre qualità: l’imposta è 
semplice e poco sensibile, mentre l’auto- 
matismo spinto della sua riscossione ne ga- 
rantisce la produttività. (Vv. 8.) 


(2021) EE (131) 9 

GRIZIOTTI B., Vecchi e nuovi problemi tri- 
butari nel 1952 (+ L’ araldo tributario », 
Milano, febbraio 1952). 


Poichè le conoscenze statistiche della di- 
stribuzione dei redditi sono abbastanza 
avanzate, nei settori in cui i risultati nou 
siano esaurienti con l’osservanza e l’appli- 
cazione della legge, sarebbe opportuno ri- 
partire per contingente la somma dei tributi 
sfuggiti agli ulteriori accertamenti legali. 
Applicato per categorie e per poche migliaia 
o decine di migliaia di contribuenti, sotto 
il controllo scientifico ed amministrativo dei 
pubblici poteri, il contingente procurebbe, 
ottimi risultati. Questo procedimento straor- 
dinario risulterebbe giustificato dalle ecce- 
zionali esigenze fiscali per il riarmo e per 
riparare ai colossali danni dell’alluvione. 
Prestiti per le terre alluvionate potrebbero 
emettersi sul mercato del risparmio nazio- 
nale tenendo conto dell'esempio dei nuovi 
tipi di prestiti emessi in altri paesi. Biso- 
gnerebbe ottenere il collocamento all’estero 
di prestiti ad un tasso di interesse moderato. 
Non si dovrebbe esitare a cercare nuove 
grandi entrate anche da ben scelti monopoli 
fiscali. Un altro problema che il Ministro 
delle Finanze deve risolvere è la riforma 
del contenzioso tributario. (V. 8.) 


(2022) EE (111) 9 
Imposta sugli acquisti e «utility schemes » 
(«The Economist », London, 1 marzo 1952). 


Nel corso dei «meetings» del G.A.T.T. 
tenutisi nella. primavera e nell'estate 1951 
sono state elevate proteste circa la genera- 
lizzazione degli «utility schemes» in Gran 
Bretagna. Tali «schemes», che prevedono 
l'esenzione dall'imposta sugli acquisti per 
determinati beni di consumo durevoli, eo- 
privano, nella primavera 1951, |’ 87 Y, degli 
acquisti di lanerie e il 98 Y, degli acquisti 
di calzature. Prima di rivedere il sistema, 
il Governo britannico ha incaricato una 
speciale commissione di studiare l'argomento 
e di elaborare una relazione. Secondo la 
Commissione Douglas, gli «utility schemes» 
non adempiono agli scopi per i quali sono 
stati creati. I «prezzi utility » restano, per 
talune merci, così elevati, che i venditori 
sono costretti a ridurli; inoltre, alcuni ge- 
neri di prima necessità peri meno abbienti 


non rientrano negli «utility schemes», 
mentre beni di lusso — quali le scarpe da 
sera — possono essere acquistati a prezzi 
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ridotti. La Commissione Douglas, pur am- 
mettendo, in generale, che è necessario man- 
tenere i vantaggi degli schemi di utilità 
per i consumatori, ha consigliato una mo- 
difica dell’attuale sistema. In luogo di esen- 
tare dalla «purchase tax» (imposta sugli 
acquisti) un’intera categoria di beni, si po- 
trebbe fissare un minimo esentabile, e colpire 
fiscalmente solo l'eccedenza del prezzo al- 
l'ingrosso rispetto a tale limite. Questo 
sistema attribuirebbe la responsabilitá di 
stabilire i minimi non tassabili al Tesoro, in 
luogo di dividerla, come avviene attualmente 
fra Tesoro e «Board of Trade». Il tasso, 
relativamente basso, dell'imposta sugli ac- 
quisti allevierebbe gli oneri intollerabili che 
gravano sui prodotti più a buon prezzo, di- 
stribuendoli razionalmente sui prodotti di 
qualitá e, in complesso, i tassi fiscali esi- 
stenti potrebbero anche essere ridotti. E' 
auspicabile che il Cancelliere dello Scac- 
chiere tragga dalla relazione Douglas lo 
spunto per eliminare le anomalie e le illu- 
sioni degli odierni «utility schemes». (R.V.) 


(2023) EE (111) 9 

Le opiniont della Commissione Fabiana 
sulla riforma fiscale («Economic Digest», 
London, aprile 1952). 


In Gran Bretagna, nel corso delle discus- 
sioni sulla tassazione dei profitti societari 
vengono di frequente confusi gli effetti pro- 
duttivi e gli effetti distributivi dell’ impo- 
sizione. La tassazione dei profitti indistri- 
buiti riduce le prospettive di reddito futuro, 
cioé la produzione futura; la tassazione dei 
profitti distribuiti riduce direttamente il 
reddito degli azionisti. L'imposta sui pro- 
fitti indistribuiti è utile poichè il suo livello 
può essere abbassato o aumentato senza che 
ciò provochi gli effetti indesiderati di una 
variazione nel tasso dell'imposta sul reddito. 
E’ del tutto errato affermare che il sistema 
fiscale impedisce all'industria di mantenere 
intatto il capitale fisico, o che l’elevata 
tassazione è una effettiva limitazione al- 
l'espansione produttiva. Dopo la fine della 
guerra, i fattori che hanno contenuto l’au- 
mento del capitale fisso non sono stati di 
carattere finanziario, bensì di carattere ma- 
teriale, dovuti ai controlli fisici che hanno 
impedito l'adeguamento dell’offerta di beni 
strumentali alla forte domanda di tali beni. 
Circa il problema del salvaguardare, in re- 
gime di moneta deprezzantesi, il valore 
finanziario (come accade attualmente) o il 


valore reale del capitale di una società, si 
osserva che non vi sono ragioni sostanzial- 
mente valide per abbandonare la prassi fi- 
scale oggi applicata: nulla vieta, dal punto 
di vista logico, che una società affronti gli 
aumentati costi per mezzo di una nuova 
emissione di azioni o per mezzo del capitale 
bancario. Nei confronti delle piccole imprese, 
che meno possono contare su capitali di 
prestito, i limiti di esenzione fiscale dovreb- 
bero invece essere aumentati fino alle 15.000 
sterline annue. Come i redditi societari, anche 
i cosiddetti «guadagni di capitale» dovrebbero 
essere sottoposti a tassazione, eccezion fatta 
per quelli realizzati dai proprietari di case 
che reinvestano, entro tre anni, il surplus di 
capitale proveniente dalla vendita della 
propria abitazione nell'acquisto di una 
nuova casa. (R. V.) 


(2024) EE (116) 9 

M. S., L’imposta sull’ energía sconvolgerà 
le condizioni della produzione e la strut- 
tura dei prezzi (« Le Monde», Paris, 13 
aprile 1952). 


La sostituzione di un’unica tassa sulla 
energia all'attuale sistema fiscale dovrebbe, 
in teoria, provocare un aumento nei prezzi 
dei prodotti che esigono maggiore impiego 
di energia e un ribasso nei prezzi di quelli, 
nella cui fabbricazione l'energia riveste un 
ruolo secondario. La tassazione dell’energia 
potrà determinare, d'altra parte, il trasferi- 
mento della domanda verso i prodotti sue- 
cedanei, col conseguente aumento dei prezzi 
di questi ultimi. Presto o tardi, quindi, lo 
Stato dovrà intervenire per ristabilire l’equi- 
librio fra prodotti e servizi tassati e prodotti 
e servizi di sostituzione, sia togliendo l'im- 
posta sui primi, sia tassando i secondi: la 
riforma verrebbe così a perdere la sua ori- 
ginaria semplicità e si ritornerebbe, press'a 
poco, al sistema attualmente in vigore. Nel 
campo del commercio con l'estero il problema 


. sarebbe più grave. I sistemi fiscali dei paesi 


con i quali la Francia ha rapporti commer- 
ciali attribuiscono alle imposte indirette 
un'importanza secondaria rispetto alle im- 
poste sul reddito; di conseguenza la riforma 
determinerà una considerevole differenza 
fra prezzi interni e prezzi esteri. I generi 
di lusso e alcuni prodotti agricoli che esi- 
gono grande impiego di mano d’opera sa- 
ranno venduti meno cari in Francia che 
all’estero, il che faciliterà la loro esporta- 
zione, mentre i prodotti a base di energia 
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diverranno inesportabili: cosi i prodotti 
dell’elettrometallurgia, i prodotti siderurgici 
(specialmente semi-lavorati), i prodotti della 
raffinazione del petrolio. Ogni sistema fiscale 
che si basi su di un’unica fonte di entrata 
è particolarmente sensibile alle depressioni 
economiche; a maggior ragione, se questa 
fonte è costituita dall'energia, in quanto la 
depressione si traduce in un ribasso quan- 
titativo della produzione, e quindi del con- 
sumo di energia. (M. P.) 


VII. - SCAMBI CON L'ESTERO - BILANCIA 
DEL PAGAMENTI - PROBLEMI VALUTARI. 


(2025) EE (111) 52 

Kaun R. F., La bilancia dei pagamenti e 
l’area della sterlina («District Bank 
Review », London, dicembre 1951). 


1 recenti sviluppi verificatisi nell'anda- 
mento della bilancia dei pagamenti britannica 
possono essere definiti « drammatici », e ciò 
sia per l'entitá del deficit, sia per la velocità 
con cui esso si è manifestato. Per rendersi con- 
to della situazione è utile distinguere le cifre 
della bilancia dei pagamenti «on income 
account» da quelle della bilancia «on gold 
and dollar account». La differenza sostan- 
ziale fra le due classi di cifre consiste nel 
fatto che la prima non comprende i dati 
relativi ai movimenti di capitale, mentre 
tali dati sono inclusi nella seconda; inoltre, 
la bilancia dei pagamenti «on income ac- 
count» si riferisce alla posizione economico- 
commerciale del Regno Unito, mentre la 
bilancia «on gold and dollar account» si 
riferisce alle entrate nette provenienti dalla 
maggior parte delle operazioni compiute 
dall’area della sterlina. Il deficit della bi- 
lancia «on gold and dollar account» può 
eccedere il deficit «on income account»: 
in questo caso le «sterling balances» pos- 
sono diminuire, sebbene in misura minore 
del deficit in oro e dollari. Inoltre, tale de- 
ficit non può continuare a verificarsi indefi- 
nitamente, mentre non sembra esistere osta- 
colo di sorta ad un ulteriore, prolungato 
aumento del livello delle «sterling balan- 
ces». Il Cancelliere dello Scacchiere ha da 
tempo dichiarate «forti» tutte le monete 
estere, fatta eccezione per quelle usate nel- 
l’area della sterlina. Ciò perchè si pensava 
che le «sterling balances», lasciate a sè, 
sarebbero notevolmente diminuite in seguito 
al ristabilimento della bilancia «on income 
account», tradizionalmente favorevole per 
la Gran Bretagna. In effetti, la bilancia è 


divenuta favorevole fin dal 1947, e si è inan- 
tenuta tale nel 1948, nel 1949 e nel 1950. 
Durante il periodo 1948-1951 essa ha rag- 
giunto un avanzo di circa 769 milioni di 
sterline: nello stesso periodo, tuttavia, le 
«sterling balances» sono aumentate di circa 
801 milioni. Questo apparente contrasto è 
dovuto a due ragioni. In primo luogo, una 
bilancia «on income account» favorevole 
nei confronti del resto dell’area della ster- 
lina ridurrà il livello delle «sterling ba- 
lances» solo ove ad essa corrisponda un 
deficit generale del resto dell’area della 
sterlina. In secondo luogo, una bilancia dei 
pagamenti «on income account» favorevole 
porterà di per sè stessa al rimborso delle 
«sterling balances» solo se essa non sarà 
finanziata da pagamenti alternativi di capi- 
tale. Dal punto di vista britannico, vi è una 
differenza sostanziale fra le transazioni con 
l’area della sterlina e le transazioni con 
l’area del dollaro. Infatti, mentre le impor- 
tazioni dagli Stati Uniti non provocano un 
aumento della domanda di beni prodotti in 
Gran Bretagna, le importazioni dall' area 
della sterlina, entro certi limiti, creano au- 
tomaticamente un mercato per le esporta- 
zioni britanniche. La decisione di esentare 
le importazioni provenienti dall'area della 
sterlina dalle restrizioni recentemente im: 
poste può, tuttavia, essere giustificata sol- 
tanto se tale esenzione viene applicata effet- 
tivamente per ristabilire la posizione privi- 
legiata dei prodotti del Regno Unito nel 
mercato dell’area della sterlina. Circa la 
tanto discussa rivalutazione monetaria, si 
può osservare che il miglioramento della 
ragione di scambio che ne deriverebbe sa- 
rebbe assicurato in parte a spese dei paesi 
dell’area della sterlina, i quali sarebbero 
privati, sia pure parzialmente, del beneficio 
derivante dall'aumento dei prezzi dei pro- 
dotti primari diretti verso la Gran Bre- 
tagna. Se i paesi della sterlina desiderano 
cooperare effettivamente al risanamento eco- 
nomico dell’area, debbono compiere ogni 
sforzo per mantenere elevato il proprio svi- 
luppo. Si deve anche rammentare che |’ ade- 
sione all’area della sterlina implica sacri- 
fici non solo da parte dei paesi cosiddetti 
« dollar-earning », ma anche da parte della 
Gran Bretagna, esposta, data l’attuale li- 
bertà dei movimenti di capitale verso l’area, 
della sterlina, agli effetti negativi che tali 
movimenti comportano quando non si tra- 
ducono in un aumento di «sterling balan- 
ces». (R. v.) 
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(2026) (PE) (111) 46 
Il nuovo mercato dei cambi esteri (« The 
Banker», London, gennaio 1952). 


L'abolizione di tutti i controlli sui cambi 
decretata in Canadà è una dimostrazione 
della fiducia nella solidità della bilancia 
dei pagamenti del paese. A tale abolizione 
ha fatto seguito la decisione di riaprire il 
mercato dei cambi di Londra. Dal 17 di- 
cembre 1951 la Banca d'Inghilterra ha ces- 
sato di quotare tassi ufticiali per cambi a 
termine che godono quindi, virtualmente, 
di una piena libertà di movimento. Il mer- 
cato è stato reso libero anche per le trat- 
tazioni a pronti in determinate monete entro 
tassi-limite fissati dall'autorità. Lo scarto 
fra i tassi-limite è stato però sensibilmente 
ampliato: per il dollaro statunitense le quo- 
tazioni ufficiali della Banca d'Inghilterra 
sono passate da $ 2,797/, e $ 2,80'/, prima 
del 17 dicembre a $ 2,78 e $ 2,82 dopo tale 
data. La riapertura del mercato dei cambi 
esteri dovrebbe risultare utile anche al fu- 
turo della stessa sterlina. (V. 8.) 


(2027) EE (251) 46 

Herman F., Il commercio della Cina con à 
paesi dell’Est aumenta («Le Monde», 
Paris, 24 e 25 febbraio 1952). 


Nel 1951 il commercio estero della Cina 
ha assunto un nuovo orientamento. La parte 
di esportazioni cinesi, diretta all’ URSS e 
ai paesi del blocco orientale è passata dal 
40% all’80°% circa. La Cina, infatti, per 
ottenere da questi paesi i beni di equipag- 
giamento indispensabili alla realizzazione 
del suo piano di industrializzazione, deve 
cedere loro in cambio le materie prime di 
cui necessitano. Il volume dei prodotti de- 
stinati ai paesi occidentali si è così ridotto 
sensibilmente. Le importazioni provenienti 
dall’URSS e dalle repubbliche popolari 
sono salite, nei primi tre trimestri del 1951, 
rispettivamente a 44,7% e 25,3%, contro 19,8% 
e 1,4%, nel 1950. L'inizio di questi cambia- 
menti strutturali negli scambi con l'éstero 
coincide con la conclusione del trattato 
russo-cinese, in base al quale l'URSS ac- 
cordò alla Cina un credito di 300 milioni 
di dollari e s’impegno a fornirle ogni ge- 
nere di beni di equipaggiamento. In seguito 
furono create tre società russo-cinesi: una 
dei petroli, una per lo sfruttamento dei 
metalli non ferrosi e un’altra per i trasporti 
aerei civili; inoltre fu firmato un accordo 
sui trasporti ferroviari diretti. Altri trat- 


tati commerciali sono stati conclusi fra la 
Cina e i paesi satelliti della Russia; in 


‘essi si prevede lo scambio di attrezzature e 


di manufatti contro materie prime e pro- 
dotti alimentari. (MAP) 


(2028) KE 17 
Protettore sull’oro («The Banker», London, 
marzo 1952). 


Negli anni recenti si é avuta una note- 
tevole tesaurizzazione di oro anche da parte 
di istituzioni fortemente specializzate come 
forma genuina di investimento a lungo ter- 
mine. Due principali cambiamenti si sono 
verificati nel mercato dell'oro rispetto al 
periodo prebellico: 1) la produzione è diini- 
nuita considerevolmente a causa dell’ au- 
mento dei costi e della stabilitá del prezzo 
ufficiale; 2) é aumentata notevolmente la 
parte di produzione assorbita dall' industria 
e dalla tesaurizzazione privata: quasi il 50°, 
nel triennio 1948-50 e circa il 70°, nei 
primi sei mesi del 1951. Questa diversione 
dell'oro verso usi non monetari sta cau- 
sando due conseguenze deleterie: 1) contri- 
buisce a ridurre le già scarse riserve auree 
per il commercio internazionale; 2) priva il 
mondo «non-dollar» di una delle più im- 
portanti fonti di entrata di dollari. Per ri- 
mediare questa situazione bisognerebbe o 
abolire il mercato libero o aumentare il 
prezzo ufficiale: la prima soluzione è am- 
ministrativamente impossibile, la seconda 
sarà probabilmente oggetto di polemica in- 
ternazionale nel 1952. (V. 8.) 


(2029) EE (0) 1 
Il commercio est=ovest: illusioni e possibi- 
lita (« Le Monde », Paris, 4 aprile 1952). 


I primi programmi di cooperazione eco- 
nomica europea stabiliti in base al Piano 
Marshall prevedevano il mantenimento di 
un certo flusso di scambi commerciali fra 
occidente ed oriente (blocco sovietico). Tut- 
tavia gli Stati Uniti hanno sempre ostaco- 
lato tale flusso. La lista «nera» americana, 
pubblicata nel dicembre 1951, vieta assolu- 
tamente gli scambi di armi e munizioni fra 
Stati Uniti e mondo sovietico ; vieta, salvo 
speciale permesso presidenziale, gli scambi 
di prodotti chimici e petroliferi; sottopone 
a stretto controllo gli scambi di stagno e 
di diversi altri prodotti. Su questa lista 
devono, all'incirca, modellarsi quelle «dei 
paesi europei, pena l’immediata cessazione 
degli aiuti statunitensi. Indubbiamente, gli 
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Stati oltre cortina soffrono di queste limita- 
zioni, e desiderano che esse vengano atte- 
nuate. Ciò non è perd in potere dei paesi 
europei, i quali si sono limitati a studiare 
se e come è possibile espandere il com- 
mercio «lecito » con l' oriente, pervenendo a 
conclusioni piuttosto scettiche. L'espansione 
delle correnti commerciali fra occidente ed 
oriente non è impedita tanto dagli «em- 
bargo » statunitensi, quanto dalla stessa 
politica sovietica. L’U.R.S.S. è divenuta un 
prese essenzialmente industriale, che neces- 
sita di beni di equipaggiamento e consuma 
tutti i beni alimentari che produce. È in 
grado di offrire poco: cereali e legna, di 
cui abbisognano, per altro, i paesi satel- 
liti. Essi hanno un'economia ancora in crisi 
e dal canto loro non potranno divenire, nel 
prossimo futuro, buoni esportatori per l’oc- 
cidente. Partendo da questi presupposti, gli 
economisti occidentali dubitano dei risul- 
tati della conferenza economica di Mosca: 
comunque, occorre ricordare che, qualora si 
riuscisse ad aumentare gli scambi con i 
paesi oltre cortina, l’Enropa non avrebbe 
trovato la panacea per il problema del « dol- 
lar shortage ». Questo non significa, natural- 
mente, che i negoziati di Mosca debbano 
essere boicottati: ciò sarebbe dannoso anche 
dal punto di vista politico. (REVO) 


VIII. - PROBLEMI DEI TRASPORTI. 


(2030) EE (131) 49 

Sulla concorrenza fra i trasporti marittimi 
e i trasporti aerei (« La Marina Mercan- 
tile», Genova, febbraio 1952). 


Mentre nel 1937 — anno di punta del 
movimento turistico per via marittima — 
su 100 turisti entrati in Italia attraverso le 
vie del mare e del cielo, 7 sbarcarono negli 
aeroporti e 93 nei porti, nel dopoguerra il 
rapporto si è capovolto e, contro 36 turisti 
stranieri sbarcati nei porti italiani nel 1951, 
ben 64, circa il doppio cioè, sono sbarcati 
negli aeroporti. A Ciampino, dove fanno 
scalo oltre 60 società di navigazione aerea 
di tutto il mondo, il traffico internazionale 
dei passeggeri ha superato nel 1950 il cor- 
rispondente traffico dei porti di Genova e 
di Napoli. L'incremento del movimento tu- 
ristico per via aerea, peraltro, non è avve- 
nuto tutto a scapito di quello marittimo. 
Vi sono intere categorie di viaggiatori, oltre 
ai turisti in senso stretto, i quali non po- 
trebbero essere tali se non avessero la di- 


sponibilità di un mezzo di trasporto velo- 
cissimo quale è l'aereo. E questo il settore 
del «traffico nuovo» a cui si rivolgono in 
particolare le nuove tariffe turistiche, che 
fra breve entrerauno in vigore sull'Atlan- 
tico e si diffonderanno sulle altre rotte. I 
viaggiatori che danno la preferenza al mezzo 
aereo appartengono alle seguenti nazioni: 
Gran Bretagna, Stati Uniti, Canadà, paesi 
del Benelux, Scandinavia, Irlanda, Germa- 
nia, Spagna, Portogallo. La prevalenza degli 
arrivi per aereo si è manifestata special- 
mente nei mesi invernali. (M. P.) 


(2031) EE (161) 49 
La flotta mercantile sovietica (« Air-Terre- 
Mer », Paris, febbraio 1952). 


Gli sboechi marittimi dell URSS sono 
numerosi ma non tutti importanti. La mag- 
gior parte di essi è bloccata dai ghiacci da 
dicembre a maggio. Ciò spiega l'immenso 
sforzo russo compiuto per sviluppare la na- 
vigazione interna fluviale. La rete naviga- 
bile dell URSS è di 95.000 chilometri e 
l’ultimo piano quinquennale ne prevede l'au- 
mento a 115.000 chilometri. 11 tonnellaggio 
lordo della flotta mercantile sovietica è va- 
lutato a circa t. 2.500.000. Parecchie unità 
di questa flotta sono di origine americana, 
tedesca, polacca e spagnola. La produzione 
dei cantieri navali sovietici è poco cono- 
sciuta. La Finlandia doveva fornire all URSS 
alcune unità a titolo di riparazioni di guer- 
ra: 571 navi sono state varate dai cantieri 
finlandesi e consegnate al governo sovietico ; 
altre ordinazioni per un totale di 20.000 
tonnellate sono state passate ai cantieri 
belgi, olandesi, svedesi e danesi. La flotta 
mercantile sovietica occupa, attualmente, il 
sesto posto nella graduatoria mondiale. La 
precedono : Inghilterra, t. 17.530.000; Stati 
Uniti, t. 15.000.000 (in servizio); Norvegia, 
t. 5.500.000; Francia, t. 3.130.700; Italia, 
t. 2.700.000. Seguono: Svezia, t. 2.146.300; 
Giappone, t. 1.755.600; Germania, t. 1,35 
milioni; Danimarca, t. 1.200.000; Finlandia, 
t. 576.000; Jugoslavia, t. 300.000. Il go- 
verno sovietico dà grande importanza alle 
sviluppo della sua flotta mercantile: il 
piano quinquennale fissa l'obbiettivo di 6 
milioni di tonnellate per il 1953, — (M. P.) 


(2032) EE (123) 37 
Le ferrovie svizzere possono avere delle 
finanze equilibrate? («Journal des Asso- 
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ciations patronals», Zurich, 8 febbraio 
1952). 


La necessità per le ferrovie svizzere (CFF) 
di equilibrare le loro finanze con una rior- 
ganizzazione permanente urta contro varie 
ditticolta. Sarebbe anzitutto necessario un 
traffico ferroviario sufficientemente impor- 
tante, ma vi è l'ostacolo della crescente con- 
correnza dell'automobile: a tal riguardo 
sono attualmente in corso dei lavori per 
giungere ad un accordo tra le CFF e l’in- 
dustria dei trasporti automobilistici. Per 
adeguare i prezzi alle maggiori spese — re- 
lative, fra l’altro, alla voce « Personale» — 
si aumenteranno prossimamente le tariffe. 
Il provvedimento, osteggiato dagli ambienti 
economici privati, permetterà un aumento 
annuo degli incassi — rispetto al volume 
di affari del 1949 — di circa 25 milioni di 
franchi. Per mantenere il livello tecnico 
degli impianti sarà tuttavia necessario au- 
mentare le quote di ammortamento, attual- 
mente varianti dal 2 al 5%. Nel complesso, 
le difficoltà economiche ed ambientali che 
ostacolano il pareggio del bilancio possono 
essere in parte superate con una maggiore 
collaborazione tra l’economia privata e le 
CFF. E' appena il caso di ricordare la 
grande influenza che le finanze delle Fer- 
rovie federali hanno sulla vita economica 
nazionale. (G. F.) 


(2033) EE (314) 49 

MBUNIBR G., I porti tunisini e il traffico 
marittimo («La Revue de Rouen», Rouen, 
marzo 1952). 


Attraverso i quattro porti di Tunisi-La 
Goletta, Sfax, Sousse e Biserta la Tunisia 
svolge il suo traffico commerciale con l’e- 
stero. A Tunisi convergono le correnti di 
importazione di merci in genere, combusti- 
bili ed idrocarburi e il movimento dei pas- 
seggeri; Sfax è il porto dei fosfati; Sousse 
e Biserta, dal punto di vista del commercio, 
hanno importanza regionale: il primo è de- 
stinato all'esportazione di alfa e di sale, il 
secondo, che è inoltre un'importante base 
militare, assicura l'esportazione di cereali e 
di minerale di ferro. Le operazioni di guerra 
hanno provocato la rovina quasi completa 
in questi porti. Dal 1945 è in corso di rea- 
lizzazione un piano di ricostruzione e am- 
modernamento che ha dato, fino ad oggi, 
risultati soddisfacenti. Contemporaneamente 
allo svolgimento dei lavori di equipaggia- 
mento portuale viene effettuata l’installa- 


zione di impianti industriali: impianti pé- 
troliferi (La Goletta, Tunisi, Sfax), stabili- 
menti per la lavorazione dei fosfati (Sfax, 
La Goletta), impianti per ia conservazione 
dei cereali (Biserta, La Goletta), impianti 
frigoriferi (Tunisi), produzione di cemento 
(Biserta), cantieri navali (Tunisi), ece.. Lo 
sviluppo di queste installazioni contribuirà 
largamente all'incremento del traffico marit- 
timo della Tunisia, che è oggi pari a 4,3 
milioni di tonnellate e si prevede possa rag- 
giungere, entro pochi anni, la cifra di 5 mi- 
lioni di tonnellate. (M. P.) 


(2034) EE (0) 6 

MARCHEGAY J., La situazione favorevole 
della marina mercuntile mondiale non 
deve nascondere l'incertezza dell’avvenire 
(«Journal de la Marine Marchande et de 
la Navigation Aérienne», Paris, 13 marzo 
1952). 


Il 1951 è stato caratterizzato da un traf- 
fico marittimo mondiale particolarmente in- 
tenso, da programmi di costruzioni senza 
precedenti e da acquisti di navi d’occasio- 
ne a prezzi eccezionalmente alti. Evidente- 
mente, il persistere dell’alto livello dei noli 
e l'aumento costante del prezzo del naviglio 
hanno spinto gli armatori che avevano ritar- 
dato la ricostruzione della loro flotta a pas- 
sare in fretta le ordinazioni, mentre altri 
armatori hanno dato inizio a piani di svi- 
luppo. Nel complesso le nuove costruzioni 
raggiungeranno la cifra di 15 milioni di 
tonnellate di stazza lorda e impegneranno 
i cantieri mondiali fino al 1957. Gli aequisti 
di vecchie navi e di navi costruite in serie 
durante la guerra al prezzo del naviglio 
nuovo implicano la convinzione, da parte 
dei compratori, che l'aumento dei noli si 
manterrà costante e renderà possibile l’ am- 
mortamento a condizioni soddisfacenti delle 
unità di nuovo acquisto. In effetti questa 
opinione è troppo ottimista; a parte il ca- 
rattere ciclico dell’attuale prosperità della 
marina mercantile, basta considerare il ri- 
basso — momentaneo — che i noli e i prezzi 
delle navi d’occasione hanno subìto, in con- 
seguenza della tregua d'armi in Corea, per 
rendersi conto della fragilità dell'equilibrio 
attuale. Quest'equilibrio è minacciato, di 
giorno in giorno, dal crescere delle unità di 
nuova costruzione e dall’intensificarsi del 
traffico internazionale; e non tarderà a ri- 
sentire gli effetti delle restrizioni agli scambi 
che alcuni paesi istituiranno per ragioni mo- 
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netarie e del ritorno in lizza delle marine 
mercantili tedesca e giapponese. (M. P.) 


IX. - PROBLEMI DEL LAVORO.- POLITICA 80- 
CIALE. - DEMOGRAFIA. 


(2035) EE 1 

BOLDRINI M., Razze e migrazioni («Rivista 
Italiana di Demografia e Statistica», 
Roma, gennaio-giugno 1951). 


Il fatto che le razze umane possano co- 
stituire un fattore politico è stato chiara- 
mente dimostrato già da lungo tempo. Si 
rileva che le varie legislazioni sulle migra- 
zioni tengono conto, più o meno indiretta- 
mente della discriminazione delle razze. E' 
noto che nel Nord-America è vietata di 
fatto l’entrata ai gialli e alle genti di co- 
lore in genere. Per i bianchi esistono i 
contingenti di ammissione, stabiliti in modo 
da ostacolare sopratutto gli arrivi dal- 
l’Europa sud-orientale. In Brasile, la porta 
aperta è stata praticata, per un certo periodo, 
soltanto nei riguardi dei portoghesi. Altrove, 
il literacy test o il dictation test è inteso 
nel senso che l’immigrante deve sapere 
la lingua del paese. Le limitazioni econo- 
miche all'ingresso finiscono col favorire le 
provenienze da paesi con più alta ricchezza 
media o alle classi sociali abbienti, che, in 
genere; differiscono somaticamente dal resto 
della popolazione di origine. Tutto ciò, in 
realtà, deriva dal diritto di ogni paese di 
provvedere come meglio crede alla propria 
stabilità sociale. Circa le preoccupazioni raz- 
ziali, si può obbiettivamente affermare che 
trattasi di vieti pregiudizi: il razzismo è 
da considerarsi un fattore politico di natura 
romantica ormai sorpassato. (M. P.) 


(2036) (PE) (0) 14) 
Wizriams F. M., Scala mobile dei salari 
nei paesi del piano Marshall (« Monthly 
Labor Review», Washington, gennaio 


1952). 


Svariati metodi sono stati usati nel pe- 
riodo post-bellico dai paesi del piano Mar- 
shall per tentare di conservare il potere di 
acquisto dei salari. In Gran Bretagna i con- 
tratti collettivi contenenti clausole automa- 
tiche riguardano da un milione e mezzo a 
due milioni di lavoratori. La Danimarca è 
l’unico passe in cui i salari sono collegati a un 
indice del costo della vita che include le impo- 
ste sul reddito. Adeguamenti automatici con- 


formi alle variazioni, sia in piú che in meno, 
dell’indice dei prezzi sono previsti negli 
accordi stipulati in Belgio, Gran Bretagna, 
Islanda, Italia, Norvegia e Svezia. In Au- 
stria e in Germania le unioni dei lavoratori 
non hanno richiesto clausole automatiche. 
In Francia, il Governo ha finora resistito 
alle pressioni per una generale applicazione 
del principio. In luogo della scala mobile 
viene usato in aleuni paesi il sistema di 
consentire una revisione delle clausole sala- 
riali per tener conto degli aumenti del 
costo della vita. (V. S.) 


(2037) EE (415) 43 

STANCHFIELD P., La produttività ed il 
pieno impiego americano («Monthly Labor 
Review», Washington, febbraio 1959). 


Un gruppo di studiosi francesi, recatisi 
recentemente negli USA sotto gli auspici 
dell ECA, per accertare le cause della cre- 
scente produttivitá e della piena occupazione 
di quel paese, ha coneluso che il progresso 
tecnologico non impedisce il pieno impiego : 
la migliorata produttività in un dato settore, 
permettendo prezzi più bassi e comunque 
la disponibilità di maggiore potere d’acqui- 
sto, porta alla creazione di una nuova do- 
manda di lavoro che assorbe la disoccupa- 
zione formatasi nel settore migliorato. Il 
funzionamento di questo meccanismo è reso 
possibile, tra l’altro, dal grande sviluppo 
della concorrenza che, stimolata dall’efficiente 
azione governativa anti-trust, si mette al 
servizio del consumatore. Inoltre l’econo- 
mia americana è entrata in una fase espan- 
siva che gli studiosi ritengono, nel complesso, 
di lungo periodo. La partecipazione dei la- 
voratori ai miglioramenti produttivi è stata 
assicurata con aumenti dei salari e ridu- 
zioni dei prezzi. (G. F.) 


(2038) EE (131) 43 
LA Loggia E., Inoccupazione in Sicilia e 
attività privata e pubblica per combat- 
terla («Bollettino dell’ Ufficio Studi della 
Cassa di Risparmio V. E. per le Provincie 
Siciliane in Palermo», Palermo, marzo 


1952). 


L'elemento più espressivo della depres- 
sione sociale della Sicilia, rispetto a tutte le 
altre regioni italiane, è il più alto grado 
della inoccupazione. Il dislivello della po- 
polazione inattiva in Sicilia tende a cre- 
scere, non solo per la maggiore potenza eco- 


492 


Regesti emerografict 


nomica ormai acquisita dalle regioni del 
nord, ma anche perchè !’ incremento naturale 
della popolazione isolana 6 più alto di 
quello della popolazione complessiva nazio- 
nale. I possibili indirizzi di un’ azione anti- 
depressiva sono tre: il progresso dell’ agri- 
coltura, l'incremento industriale, le opere 
pubbliche. Nel campo dell'agricoltura, la 
Regione provvide alla programmazione orga- 
nica di opere di bonifica, secondo un piano 
quinquennale, per 210 miliardi. Potenziò 
l’Ente di Colonizzazione destinando al suo 
patrimonio 500 milioni: per l'incremento 
della meccanizzazione agraria stanziò 650 
milioni, 465 per incoraggiare culture speciali 
ed allevamenti e 150 per creare migliori 
condizioni di vita nella campagna, provve- 
dendo agli abbeveratoi. Nei riguardi dell’in- 
dustria la Regione ha ottenuto la concessione 
di contributi statali per nuovi impianti idro- 
elettrici (la produzione di energia elettrica 
si è elevata, nel 1950, a 400 milioni di Kwh.) 
e per opere irrigue, agevolando lo sviluppo 
di iniziative industriali. (U. P.) 


(2039) EE (221) 1 

Tassi di natalità e aumento della popola- 
zione («The Eastern Economist», New 
Delhi, 28 marzo 1952). 


L’andamento dei tassi di natalitá nel pe- 
riodo 1930-1950 dimostra che il tasso di na- 
talitá dell'India non é affatto eccezionale. 
Attualmente esso è quasi uguale al tasso 
di natalità del Canada, Quelli dell’ Egitto 
e di Ceylon sono stati di molto superiori 
in tutto il periodo considerato; quello del 
Giappone lo è da diversi anni. Non vi è 
molta differenza fra i tassi di natalità del- 
l'India e degli Stati Uniti. Ciò che rende 
il problema della popolazione così oppri- 
mente per l’India non è il tasso di natalità 
in sè stesso, ma la vastità della popolazione 
a cui il tasso è applicato. E’ probabile che, 
dei due fattori, la caduta del tasso di mor- 
talità sia stata la causa maggiore dell'au- 
mento di popolazione in questo secolo. (v.s.) 


(2040) EE (221) 59 
Il movimento cooperativo in India («Indian 
Trade and Industry», London, aprile 1952) 


Il movimento cooperativo sta assumendo 
in India una parte sempre più importante 
nella vita economica del paese. Sia il Governo 
Centrale "che quelli degli Stati hanno ap- 


prezzato la potenzialità del movimento. 
L'esperienza degli ultimi anni ha dimo- 
strato chiaramente che il movimento coope- 
rativo può fornire la forma di organizza 
zione più adatta per trattare alcuni problemi 
di vasta portata la cui soluzione richieda 
uno sforzo dell'intero paese, quali quelli 
che hanno accompagnato il raggiungimento 
della libertà politica. Prima della guerra, 
le principali cooperative erano in gran parte 
del tipo creditizio. Esse costituiscono tut- 
tora il gruppo maggiore, ma si sta costi- 
tuendo un numero crescente di cooperative 
a scopi molteplici: commercio dei prodotti 
agricoli, fornitura ai coltivatori di utensili 
domestici ed agricoli, oltre la concessione 
di credito. Con l'appoggio del Governo il 
movimento cooperativo è ora inserito nei 
piani di vasta portata per il miglioramento 
dell'agricoltura e nella campagna per «grow 
more food». Nelle zone urbane si stanno 
sviluppando cooperative edilizie, per la di- 
stribuzione del latte, ecc.. (v. 8.) 


(2041) EE (114) 48 

Il crivello del Belgio («Bollettino quindi- 
cinale dell'emigrazione», Milano, 10 aprile 
1952). 


Dalle statistiche del Centro Migrazioni di 
Milano si rilevano i seguenti dati: 


Paestrdi lavoratori Esclusi En À È 

È iunti per visita per motiv 

destinazione ito medica di polizia 
Belgio 37.040 8.791 443 
Francia 25.116 948 76 
Inghilterra 4.837 64 — 


Dalle considerevoli differenze di percentuali 
di esclusi dall’espatrio che si riscontrano 
per i tre paesi appare evidente una diver- 
sità di valutazione delle condizioni fisiche 
degli emigranti. Ci si domanda quali criteri 
abbiano informato l'iniqua regola della de- 
legazione belga. Non si può, peraltro, rite- 
nere che un più pesante lavoro richieda 
una più severa selezione poichè fra gli emi- 
granti per la Francia 3.529 vennero reclu- 
tati per le miniere e dei 4.785 per |’ Inghil- 
terra i minatori furono 1.500; è stato ri- 
scontrato che, nelle ultime partenze, fra gli 
scartati dalla missione belga oltre una ses- 
santina vennero rivisitati, reclutati e spediti 
in Francia dalla missione francese. Il si- 
stema di drastiche selezioni wnediche im- 
plica un grave dispendio per lo Stato e cer- 
tamente nello scorso anno la cifra ha supe- 
rato i cento milioni; senza contare le spese 
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e i danni morali e materiali subiti dai Ja- 
voratori, costretti a perdere giornate di la- 
voro e a sobbarcarsi un viaggio spesso lungo 
e faticoso. Da un'inchiesta svolta presso 
operai partenti per il Belgio risulta che in 
media ciascuno di essi ha speso diecimila 
lire per provvedere alle necessità indispen- 
sabili. Per quanto riguarda le esclusioni 
«per motivi di polizia» si rileva che ben 
443 emigranti, muniti di passaporto rego- 
larmente rilasciato dalle nostre autorità, sono 
stati scartati per arbitrio di un'autoritá 
straniera, il che offende i nostri elementari 
principi e diritti di sovranità nazionale. Il 
governo ha il dovere di richiamare in forma 
chiara e decisa il governo belga su una que- 
stione che non può essere più taciuta o 
differita. (M. P.) 


X. - SITUAZIONE ECONOMICA DEI VARI PAESI. 


(2042) EE (251) 61 

MASLENNIKOV V., Due anni di Repubblica 
Popolare Cinese (« Voprosy Ekonomiki », 
Moskva, N. 11, 1951). 


Dall’ ottobre del 1949, ossia dall’ epoca 
della proclamazione della Repubblica Popo- 
lare, la Cina ha effettuato dei passi gigan- 
teschi sulla via della sna ricostruzione eco- 
nomica. La riforma agraria segnò l’inizio 
d’una rapida ripresa in questo settore, che 
interessa i due terzi dell’ intera popolazione 
cinese. Il raccolto dei cereali ascese nel 
1949 al 75 per cento del livello anteguerra, 
e sali nel 1950 all’85,7 per cento: il raccolto 
del 1951 superò quello del 1950. Il raccolto 
del cotone del 1950 ascese all’ 82,5 per cento 
del raccolto «record» del 1936, superò di 
260 mila tonnellate il raccolto del 1949, e 
fu notevolmente superato dal raccolto del 
1951. Riorganizzata e rafforzata l’ agricoltura 
confiscate le grandi imprese industriali, le 
banche, i mezzi di trasporto e di telecomu- 
nicazione, il nuovo Governo ha creato una 
industria di Stato che va sviluppandosi ce- 
lermente. Il Governo persegue una ricostitu- 
zione ed uno sviluppo dei principali rami 
dell’industria mineraria, metallurgica, ener- 
getica, meccanica, elettrotecnica e chimica. 
Dal gennaio all’ agosto del 1950 la produ- 
zione della ghisa è aumentata di 11,4 volte 
rispetto al 1949; quella dell'acciaio di 7,8 
volte; quella del cemento, di 3,8 volte. La 
produzione dell’industria meccanica è tri- 
plicata. In complesso, nel 1950 il valore lordo 
dei 21 principali beni prodotti dalla indu- 
stria siderurgica cinese è raddoppiato ri- 


spetto al 1949. Quanto all’ industria leggera 
cinese, essa nel 1950 ha già raggiunto il li- 
vello di produzione anteguerra, mentre l'in- 
dustria tessile l'ha superato. Notevoli ri- 
sultati sono già stati raggiunti dalla nuova 
Repubblica cinese nell’ambito dei trasporti 
ferroviari ed automobilistici. La lunghezza 
complessiva delle strade ferrate, ha supe- 
rato nel 1950, i 22 mila chilometri. La 
lunghezza delle strade carrozzabili è au- 
mentata nel 1950 di cinque volte rispetto 
al 1949 ed ha superato i 100 mila chilo- 
metri. Il volume dei trasporti merci per 
ferrovia è aumentato nel 1950 del 7,35 
per cento rispetto al 1949, ed aumenterà nel 
1951 del 25,3 per cento rispetto al 1950. 
L’emulazione del lavoro risultava alla fine 
di aprile del 1951 estesa a 2.232 mila 
operai. La produttività ed i costi di produ- 
zione sono rispettivamente in aumento ed 
in diminuzione (nella sola industria carbo- 
nifera la produttività del lavoro è salita 
nel 1950 del 13,6 per cento rispetto al 1949). 
L’elevamento del livello culturale della 
nuova Repubblica cinese è caratterizzato 
dalle seguenti cifre: nel 1951 le scuole ope- 
raie sono state frequentate da 1,2 milioni 
di persone; le scuole rurali, da 25 milioni 
di contadini. Le scuole elementari sono state 
nel 1950 frequentate da 13 milioni di 
alunni: nel 1951 questo numero salì a 30 
milioni. Gli studenti delle scuole medie 
e quelli degli istituti universitari sono ri- 
spettivamente passati da 540 e 50 mila nel- 
l’anteguerra a 1,5 milioni e 130 mila nel 
1951. (M.I. A.) 


(2043) EE (136) 61 

Studio dell’ economia spagnola (« Comercio, 
Industria y Navegación de Espana», Ma- 
drid, dicembre 1951). 


Un grande ammontare di investimenti non 
riuscirebbe utile all’ economia spagnola se 
venisse effettuato in un breve periodo. La 
economia spagnola é relativamente piccola; 
molto piú agricola che industriale. Un vo- 
lume di investimenti troppo elevato potrebbe 
facilmente provocare uno squilibrio. Negli 
ultimi quindici-venti anni la Spagna ha 
fatto uno sforzo encomiabile nello sviluppo 
delle proprie fonti di energia; tuttavia il 
compito non 6 ancora completato. Il paese 
ha inoltre bisogno di un sistema di ferrovie 
e di strade più efficiente e razionale. L'eco- 
nomia spagnola è un complesso di agricol- 
tura, miniere ed industrie. L'equilibrio di 
questo complesso è molto più importante 
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dei piani più grandiosi. Se nei riguardi 
della direzione del commercio estero la 
Spagna continuerà il suo corso normaie e 
storico la sua posizione finanziaria von sarà 
sufficientemente sicura. (V. 8.) 


(2044) EE (221) 17 

RusseL E. J., I problemi della produzione 
alimentare in India («International Af- 
fairs», London, gennaio 1952). 


La popolazione indiana è aumentata nel- 
l’ultimo decennio con un ritmo annuale 
medio di 4 milioni di unità. Nel marzo 
1951 ammontava a 357,4 milioni di unità. 
La produzione totale di cereali è ascesa 
nel 1949-50 a 45,5 milioni di tons, di cui 
solo 39,8 milioni di tons disponibili per la 
alimentazione, pari a 11 oncie giornaliere 
per persona. Nonostante il vasto patrimonio 
zootecnico la produzione di carne è molto 
piccola a causa dell'insufficiente alimenta- 
zione animale. 1’ India ha ancora conside- 
revoli possibilità di aumentare la produzione 
di generi alimentari. Le fattorie sperimen- 
tali ottengono comunemente raccolti supe- 
riori alla media. I sistemi migliori sono co- 
nosciuti, ma non vengono adottati a causa 
della povertà dei contadini i cui poderi sono 
usualmente piccoli, spesso dispersi e gene- 
ralmente antieconomici. Ii problema dell’ali- 
mentazione resterà molto difficile o addirit- 
tnra insolubile se la popolazione continuerà 
a crescere con il ritmo attuale. Lo sviluppo 
delle industrie potrà contribuire alla solu- 
zione fornendo fertilizzanti, migliori uten- 
sili, migliori trasporti e creando un mercato 
che agirà come incentivo per il coltivatore 
e migliorare i sistemi seguiti. (v. s.) 


(2045) EE (131) 60 
Rocco F., Le finalita essenziali della legge 
istitutiva della «cassa» («Notiziario della 
Cassa per il Mezzogiorno», Roma, gen- 
naio 1952). 
La legge istitutiva della « cassa», si ispira 
a cinque finalità: 1) Assicurare che opere 
pubbliche o di interesse pubblico non subi- 
scano sospensioni o interruzioni. (A tale scopo 
sono state garantite le disponibilità finan- 
ziarie mediante l'assegnazione complessiva 
di mille miliardi, in ragione di cento mi- 
liardi annui). 2) Operare una scelta razio- 
nale delle opere da finanziare, con giudizio 
non soltanto tecnico, ma anche, e in primo 
luogo, economico-sociale. 3) Attuare il coor- 
dinamento tra le diverse categorie di opere 


pubbliche spettanti allo Stato, alle Regioni, 
alle Province, ai Comuni, ai Consorzi e ad 
altri Enti pubblici (Enti speciali di bonifica 
e di riforma agraria), eliminando gli incon- 
venienti derivanti dal frazionamento delle 
competenze. 4) Assicurare il necessario pa- 
rallelismo tra l’azione dello Stato e degli 
Enti pubblici e quella dei privati. L'Ente 
per la «Cassa» avrà il compito di im- 
porre ai proprietari la collaborazione ai 
lavori, non solo sotto la minaccia di san- 
zioni, ma accordando loro congrui aiuti sotto 
forma di concorsi nella spesa e di agevola- 
zioni di credito, che rendano sopportabile 
l'onere ingente delle trasformazioni fon- 
diarie e del miglioramento agricolo. 6) Sem- 
plificare e snellire le procedure per consen- 
tire un più rapido ritmo dell’attività della 
«Cassa», eliminando o riducendo i disagi 
connessi con la lentezza degli ordinamenti 
burocratici. (M. P.) 


(2046) EE (257) 62 

ISHIKAWA I., I principali problemi dell’ éco- 
nomia yiapponese dopo la firma del trat- 
tato di pace («Société Belge d’ Etudes e 
d' Expansion-Bulletin Bimestriel », Liége, 
gennaio-febbraio 1952). 


In Giappone il rendimento industriale è 
attualmente superiore a quello del periodo 
anteguerra, mentre il tenore di vita e il 
reddito nazionale sono ancora al disotto dei 
livelli prebellici; il volume degli scambi 
con l’estero è stato, nel 1951, pari alla metà 
di quello prebellico. La bilancia dei paga- 
menti registra una grave penuria di dollari 
contro un’accumulazione di sterline. e ciò 
perchè il Giappone acquista la maggior parte 
delle materie prime nell’area del dollaro, 
mentre colloca nella zona della sterlina i 
principali prodotti della sua industria ‘tes- 
sile, metalli, macchine ed articoli vari. Prima, 
della conclusione dell'accordo generale anglo- 
giapponese sui pagamenti (31 agosto 1951) 
vi era la possibilità — in forza di una clau- 
sola detta «del dollaro » contenuta in una 
precedente convenzione — di convertire in 
dollari Ja parte di saldi giapponesi in ster- 
line eccedenti Lst. 17 milioni. Questa clau- 
sola è stata ora soppressa e da quando Hong- 
Kong è stata inclusa nella zona della stér- 
lina, tutto fa prevedere un ulteriore aumentò 
delle disponibilità giapponesi di questa mo- 
neta. Anche nei confronti dei paesi con cui 
ha il conto aperto (Indonesia, Francia, Fi- 
lippine, America del Sud, ecc.) il Giappone 
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gode di una bilancia commerciale attiva. 
Recentemente, I’ Indonesia ha proposto un 
regolamento in sterline; se questa tendenza 
divenisse generale, il problema del surplus 
in sterline e della penuria di dollari si fa- 
rebbe ancor più grave. Una buona soluzione 
potrebbe ottenersi se i paesi che guadagnano 
dollari con l'esportazione di materie prime 
impiegassero una parte dei loro saldi in 
valute forti nei loro rapporti commerciali 
con il Giappone. Ciò segnerebbe 4’ inizio di 
una cooperazione effettiva del Giappone allo 
sviluppo dell' Asia sud-orientale. (M. P.) 


(2047) EE (52) 62 

Amazonia: un campo di sviluppo interna- 
ztonale («The World To-day», London, 
febbraio 1952). 


Il bacino delle Amazzoni è la più vasta 
delle regioni ancora inesplorate e possiede 
una notevole riserva di risorse naturali. Tale 
bacino si estende su una superficie pari al 
409%, del territorio brasiliano (circa la metà 
del territorio europeo, esclusa la Russia), 
ed interessa direttamente quattro paesi, 
sfortunatamente divisi da divergenze di ca- 
rattere politico: Brasile, Colombia, Perù, 
Equador. Lungo le rive del Rio omonimo, 
che si snodano per 3500 miglia, sorgono solo 
tre agglomerati urbani di qualche impor- 
tanza: Iquitos, nel Perù; Manaos, nel Bra-- 
sile; Para, pure nel Brasile. L’ alto bacino 
delle Amazzoni è pressochè innavigabile ed 
è poco conosciuto, essendo popolato da tribù 
ileui comportamento nei confronti dei bianchi 
è dubbio. La zona del basso bacino è per 
contro ricchissima di vegetazione e, ove 
fosse possibile imbrigliare le acque che al- 
lagano la regione nel periodo novembre- 
aprile, potrebbe divenire un’area coltivabile 
di estensione pari a quella della Francia o 
della Spagna. Gli ingegneri peruviani inte- 
ressati ai progetti di controllo delle acque 
affermano che il costo di una stazione idro- 
elettrica che sviluppi energia per 4 milioni 
di cavalli vapore si aggirerebbe sugli 8 mi- 
lioni di pesos. La somma eccede le possi- 
bilità del bilancio peruviano; d'altronde, 
sarebbe molto difficile raccogliere la mano- 
dopera, già molto scarsa nella regione. In 
generale, vi sono oggi due correnti di opi- 
nioni circa le possibilità di sfruttamento 
del bacino amazzonico. Secondo la prima, 
ogni sforzo dovrebbe essere concentrato 
sullo sfruttamento dell' abbondantissimo le- 


gname, senza curarsi della bonifica agraria, 
ritenuta di dubbia utilità. Altri, invece, 
propongono un popolamento della zona me- 
diante immigrazione massiva da terre a 
clima simile (Giava, Sumatra, Africa Occi- 
dentale, ecc.) ed una accurata opera di ri- 
sanamento del terreno. Dopo i tentativi più 
o meno fruttuosamente compiuti dai paesi 
interessati, dovrebbe essere seriamente con- 
siderato il recente progetto secondo cui Perù 
Colombia e Brasile dovrebbero cedere un 
lembo di terra ad una nuova « Amazon 
Authority» (avente amministrazione auto- 
noma) che dovrebbe dare libero accesso ai 
tecnici di ogni parte del mondo per lo svi- 
luppo dell’agricoltura e dell’ allevamento. 
Se l'esperimento riuscisse, esso potrebbe 
essere ritentato con probabilità di successo 
anche per le vaste foreste del Congo belga, 
altra terra « promessa ». (ava) 


(2048) EE (161) 61 
L'economia dell’RSFSR nel 1951( «Pravda», 


Moskva, 7 febbraio 1952). 


Il piano annuale per la produzione glo- 
bale è stato realizzato nel 1951 dalle indu- 
strie repubblicana e locale della Repubblica 
socialista federativa sovietica russa (RSFSR) 
in ragione del 104 per cento. In rapporto al 
1950 la produzione industriale della Repub- 
blica è aumentata nel 1951 del 15 per cento, 
Nell’agricoltura, l’area seminativa comples- 
siva è stata aumentata rispetto al 1950 di 
5,7 milioni di ettari. Dalle aziende agrarie 
collettivizzate e statali del Ministero dei 
Sovchozy dell RSFSR il piano di semina 
dei vernini per il raccolto del 1952 è stato 
attuato. La superficie arata per le semine 
dei marzuoli del 1952 ha sorpassato di 5 mi- 
lioni di ettari l’area lavorata nell'autunno 
del 1950. Le Stazioni di macchine e trattori 
(MTS) hanno compiuto lavori agricoli in 
ragione del 19 per cento in più rispetto al 
1950. Il patrimonio zootecnico dei kolchozy 
e dei sovchozy ha rispettivamente registrato 
nel 1951 le seguenti percentuali specifiche 
di incremento rispetto al 1950: bovini - 10 
e 13; suini - 25 e 16; ovini e caprini - 16 
e 24; equini - 10 e 13. Il collocamento di 
barriere frangivento è stato nel 1951 ef- 
fettuato su una superficie di 535 mila ettari. 
Nell’ambito dei trasporti, il piano annuale 
dei trasporti automobilistici è stato attuato 
in rapporto alle merci ed è aumentato in 
rapporto ai passeggeri del 29 per cento ri- 
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spetto al 1950. I trasporti merci per via 
fluviale sono aumentati del 23 per cento. 
Nel settore dell'edilizia sono state costruite 
case d'abitazione per una superficie abita- 
bile di 17 milioni dì metri quadrati, Le case 
rurali costruite nell’ RSFSR nel 1951 sono 
state 200 mila. Nel settore del commercio 
interno, nell’ambito della organizzazione 
statale e cooperativa le vendite alla popola- 
zione di merci al minuto hanno sorpassata 
del 15 per cento quelle registrate nel 1950. 
Tl] numero degli operai e degli impiegati 
occupati nelle economie repubblicana e peri- 
ferica aveva sorpassato alla fine del 1961 
del 4 per cento la cifra raggiunta alla fine 
del 1950. La produttività del lavoro del 
settore industriale ha superato nel 1951 
dell 8 per cento la produttività raggiunta 
nel 1950. (M: I. A.) 


(2049) (PE) (533) 53 

La «nuova politica economica» di Perón 
(«Neue Ziircher Zeitung», Zürich, 20 feb- 
braio 1952). 


Il nuovo programma del presidente Peròn 
prevede una politica economica di austerità. 
I principali provvedimenti riguardano il set- 
tore agricolo (aumento, in misura consi- 
derevole, dei prezzi all’ammasso dei prin- 
cipali prodotti del prossimo raccolto) e 
il settore valutario (concessione di un cam- 
bio preferenziale per le divise destinate 
all'importazione di macchinario agricolo, 
parti di ricambio e accessori, che dovrebbero 
esser messi a disposizione delle aziende 
agricole all'effettivo prezzo di costo). L'in- 
dustria estrattiva verrà incrementata, me- 
diante 1' intensificazione della produzione di 
combustibili e dell'approvvigionamento di 
materie scarseggianti, quali lo zolfo, il wol- 
framio, il berillo, il piombo, lo zineo, ecc. 
Per quanto riguarda la politica degli scambi 
è previsto un aumento delle esportazioni 
«anche a costo di una certa riduzione dei 
consumi interni», come pure una più rigida 
riduzione delle importazioni. L'edilizia 
statale dovrebbe venire ridotta al massimo, 
per favorire lo sviluppo di quella privata. 
Questi provvedimenti saranno completati 
con disposizioni in merito all'adattamento 
delle retribuzioni al livello dei prezzi. Nel 
campo dell'emigrazione sono previste limi- 
tazioni: saranno ammessi in primo luogo i 
tecnici necessari all'agricoltura e all'in- 
dustria. Il nuovo programma costituisce il 
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primo tentativo per l'instaurazione in Ar- 
gentina di una politica antinflazionista. 
(Mm. P.) 


(2050) EE (166) 61 

Kuysyscrv A. Lo sviluppo economico della 
Cecoslovacchia (« Vniesenjaja Torhovlja >, 
Moskva, n. 3, 1952). 


La politica di industrializzazione del 
paese ha ispirato il piano quinquennale di 
sviluppo dell'economia nazionale cecoslo- 
vacca (1949-1953) destinato a creare la base 
meccanica e di materie prime del socialismo. 
Considerando l'aumento successivamente 
— nel febbraio del 1951 — apportato nei 
compiti previsti da questo piano, esso è stato 
realizzato nel 1951 — terze anno del quin- 
quennio — quanto alla produzione indu- 
striale, nella misura del 99,7 per cento. 
Rispetto al 1950 il volume della produzione 
industriale cecoslovacca è aumentato nel 
1951 del 14,9 per cento. Le produzioni dei 
settori siderurgico, dell'industria leggera e 
di quella alimentare sono rispettivamente 
aumentati del 22,9, 10,6 e 5,7 per cento. 
Per alcuni beni — quali la lignite, i metalli 
ferrosi, l'acciaio, gli autocarri, ecc. — sono 
state raggiunte le quote che la prima edi- 
zione del piano aveva prefissato per il 1953. 
Nel secondo semestre del 1951 il livello della 
produzione industriale ha superato del 60 
per cento il livello del 1937. Il piano quin- 
quennale cecoslovacco prevede per il 1952 
un ulteriore incremento dell'industrializza- 
zione del paese. Il volume della produzione 
industriale delle imprese statali dovrà au- 
mentare nel corso del 1952 del 21 per cento 
rispetto al 1951. La quota della produzione 
siderurgica — che nel 1952 dovrà superare 
di due volte e mezza quella del 1937 — 
nella produzione industriale complessiva 
dovrà essere del 55 per cento, contro il 49 
raggiunto nel 1951. Lo sviluppo dell’ indu- 
strializzazione ha creato le basi per i grandi 
successi ottenuti dall' agricoltura cecoslo- 
vacea nel quadro del piano quinquennale. 
In confronto al 1950 la produzione agricola 
è aumentata nel 1951 del 6 per cento. La 
produzione del frumento e dell’ orzo è stata 
rispettivamente superiore del 3 e 10,8 per 
cento; quella dell avena e del granoturco, 
del 6,4 e 29,3. Al 1° luglio 1951 (incremento 
del patrimonio zootecnico aveva raggiunto 
il 96 per cento per i bovini, il 94 per i 
suini e il 97 per gli ovini. Il commercio 
interno è stato nel 1951 caratterizzato da 
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forti percentuali di aumento rispetto al 1950. 
Nei primi 9 mesi dei 1951 le esportazioni 
di beni industriali sono risultate quadru- 
plicate rispetto al corrispondente periodo 
del 1950. Analogamente, nei primi dieci 
mesi del 1951 le importazioni di alimentari 
hanno superato di 7 volte quelle dello stesso 
periodo del 1946. Il reddito nazionale ceco- 
slovacco, che ne! 1937 era di 56,5 miliardi 
di corone, è passato nel 1949 a 63,6 miliardi 
e nel 1950 a 68,2 miliardi di corone (ai 
prezzi del 1937). Nel 1951 esso è aumentato 
del 10 per cento rispetto al 1950. (M.1. A.) 


£2051) EE (131) 60 
Di NARDI G., Jl programma per lo sviluppo 
economico dell’ Italia meridionale (« Re- 
view of the Economie Conditionsin Italy», 
Roma, marzo 1952). 


il territorio che rientra nei confini del- 
l Italia meridionale si estende per circa 
12.306.000 ettari, occupando il 41% del 
‘territorio italiano ed il 42,4%, della super- 
ficie produttiva. Le regioni meridionali com- 
prendono il 37 °/, della popolazione italiana 
(47.609.000 su 47.020.000 abitanti), con una 
densità di 143 abitanti per kilometro qua- 
drato, confrontata ad una densità di 165,3 
nel restante territorio nazionale. Il tasso 
di riproduzione della popolazione meridio- 
nale è maggiore della media nazionale, 
mentre il saggio di aumento del reddito è 
meno che proporzionale all'aumento degli 
abitanti. Calcolando pari a 100 il livello 
naturale dell’ attività economica (quello, 
cioè, che si avrebbe qualora l’attività eco- 
nomica fosse equamente distribuita in Italia 
secondo la superficie e la popolazione) si può 
affermare che lo scarto deficitario raggiunge, 
per il Sud, il 33%. Nel 1950 il Governo 
italiano ha varato il «piano per lo sviluppo 
‘economico e sociale dell’Italia meridionale», 
piano che dispone di 1125 miliardi di lire 
da impiegarsi in 12 anni (con inizio dal 
1950) in lavori di utilità pubblica. Il piano 
non è concepito come uno strumento atto 
soltanto a sanare la depressione economica 
dell’Italia meridionale, ma anche a fornire 
un incentivo per la ripresa dell’ economia 
nazionale nel suo complesso. Il 77 Y, dei 
fondi, che vengono forniti quasi essenzial- 
mente dai conti E.R.P., verrà concentrato 
nel settore agricolo (che è il settore fonda- 
mentale per l’economia del Mezzogiorno). 
In seguito ai lavori di miglioria agricola, 
l'occupazione dovrebbe passare da 20-40 
giorni lavorativi per ettaro a 80-120 giorni, 


ed il reddito lordo dovrebbe salire a 
120-150.000 lire per ettaro. Il piano pre- 
vede anche notevoli lavori nel settore stra- 
dale (con circa 18 mila kilometri di vie di 
comunicazione da riattare ed ampliare) e 
nel settore industriale. A questo riguardo, 
si noti che fino ad oggi si è parlato di sole 
industrie agricolo-alimentari, ma si prevede 
una prossima estensione ad altri tipi di 
industria. L’ aumento totale dell'occupazione 
previsto in base al piano si aggira sui 6,21 
milioni di giornate lavorative, tenendo conto 
del solo Meridione, e tocca i 7 milioni se 
si considera anche l’Italia centro-settentrio- 
nale. Perchè |’ aumento della spesa pubblica 
inerente all'esecuzione del piano non incida 
sulla situazione della bilancia italiana dei 
pagamenti (almeno fino a che non si pro- 
durrà l'incremento del reddito), è da au- 
gurarsi che nn considerevole fiusso di capi- 
tali stranieri rafforzi l'investimento nazio- 
nale. Comunque, alla fine del 1952 si do- 
vrebbe poter formulare un primo, appros- 
simato, consuntivo. (R. V.) 


(2052) EE (111) 61 

Pals F. W., Variazioni nell’entità e nella 
distribuzione del prodotto nazionale reale, 
1938-50 (« The Times Review of In- 
dustry », London, marzo 1952). 


Esistono due metodi alternativi atti a 
stimare le variazioni del prodotto nazionale. 
L'uno consiste nell'elaborare un indice della 
produzione industriale, corredato da stime 
della spesa sostenuta per la produzione dei 
servizi e corretto per mezzo degli indici dei 
prezzi «al costo dei fattori». Il secondo 
metodo si basa sulla spesa relativa ai pro- 
dotti «finali», corretta con l'ausilio degli 
indici dei prezzi di mercato. Il secondo 
metodo permette di calcolare il prodotto 
nazionale britannico, ai prezzi 1938, in 6.381 
milioni di sterline per il 1950 e in 5.665 
milioni per il 1938, con un incremento del 
21°/ fra i due anni. Se si tiene conto che 
la popolazione attiva è aumentata, dal 1938 
al 1950, del 59, la produzione pro capite 
è cresciuta del 15 Y, . Per valutare il reddito 
nazionale (ai prezzi di mercato), occorre 
tener presente che esso equivale al complesso 
delle risorse usate dai residenti nel Regno 
Unito, aumentato o diminuito del saldo 
delle partite correnti della bilancia dei 
pagamenti. La conversione di tale saldo in 
prezzi del 1938 presenta notevoli difficoltà. 
Supponendo che il saldo negativo della bi- 
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lancia dei pagamenti significhi che la Gran 
Bretagna avrebbe dovuto esportare di pit, 
e che il saldo negativo significhi che la 
Gran Bretagna avrebbe potuto esportare 
meno, si pud scegliere come indice di con- 
versione quello dei prezzi all esportazione. 
Si ottengono in tal modo, in base ai prezzi 
del 1938, le cifre di 6.710 milioni di sterline 
per il reddito nazionale lordo nel 1950, e 
di 5.841 milioni per il 1938, con un aumento 
del 15 Y, fra i due anni. In base allo stesso 
procedimento di stima, il reddito reale per- 
sonale, escluse le imposte, è passato da 
4.557 milioni di sterline nel 1938 a 4.914 
milioni nel 1950, con un aumento dell'8 Y, . 
La differenza verificatasi fra i tassi di in- 
cremento del reddito nazionale e del pro- 
dotto nazionale in termini reali è dovuta in 
parte alla perdita del reddito netto prove- 
niente dall’estero e in parte al peggioramento 
della ragione di scambio. La differenza veri- 
ficatasi fra l'aumento del reddito nazionale 
e "aumento del reddito personale in termini 
reali è dovuta in parte alla frazione crescente 
del reddito nazionale assorbita dal consumo 
del Governo ed in parte all'aumento del fi- 
nanziamento degli investimenti interni ed 
esteri a spese del risparmio pubblico e pri- 
vato. Le cifre relative alla distribuzione del 
reddito mettono in evidenza che dal 1988 al 
1950 l’importanza relativa dei salari è passata 
dal 379, al 449, del reddito personale, mentre 
quella dei dividendi, degli interessi e delle 
rendite è passata dal 24% al 15%. (R. v.) 


(2053) EE (215) 62 

NeviLLe-BaGoT G. H., Le grandi prospet- 
tive economiche dell’ Iraq («The Islamic 
Review », Woking, marzo 1952). 


La missione Clipp, inviata dalle Nazioni 
Unite nei paesi del Medio Oriente, ha ri- 
ferito che l’Iraq ha le migliori possibilità 
di uno sviluppo agricolo. Attualmente, al 
nord, su 4.000.000 di ettari di terreno ara- 
bile soltanto 600.000 ettari sono coltivati : 
gli esperti ritengono che la superficie totale 
dei terreni irrigati potrebbe essere portata 
da 3.400.000 a 8.000.000 di ettari e forte- 
mente aumentata la produzione di grano. 
Tatti i partiti politici sono concordi per 
una riforma agraria, ma la potenza dei 
grandi proprietari terrieri, membri del Par- 
lamento, intralcia l’azione del governo. I 
problemi tecnici riguardanti il corso dei due 
grandi fiumi, Tigri ed Eufrate, permangono 
abbastanza gravi. Il governo iracheno ha 


recentemente stipulato un accordo con ha 
Iraq Petroleum Co. per il conseguimento 
del 509%, degli utili e un accordo con la 
Khanekein Petroleum Co. per il passaggio 
allo Stato della gestione dell'impresa. La 
Banca Internazionale per la Ricostruzione 
e lo Sviluppo nel suo rapporto sull' Iraq 
contempla la cifra di 186 milioni di dinars 
da destinarsi, per il periodo 1952-57, ad an 
vasto programma di sviluppo agricolo e ta- 
dustriale, con l’aiuto di proventi dal pe- 
trolio. Nuovi stabilimenti chimici saranno 
aperti a Kirkuk, dove il gas naturale verrà. 
impiegato per la produzione di zolfo, ferti- 
lizzanti al solfato di ammonio, cemento, ecc.. 

(M: P.) 


(2054) EE (522) 62 
Il Brasile sulla via dell’ industr ana 
(«L’ Economie», Paris, 6 marzo 1952). 


Dal 1952 al 1955 dovrà svolgersi in Bra- 
sile un vasto piano economico, i cui obbiet- 
tivi principali sono l'incremento della pro- 
duzione industriale ed agricola e il risena- 
mento della situazione finanziaria. 1l go- 
verno ha disposto la meccanizzazione dei 
sistemi agricoli; l’aumento del potenziale 
di energia elettrica; il miglioramento dei 
metodi di estrazione e di trasporto del car- 
bone. Lo sfruttamento delle risorse petro- 
lifere, dalla ricerca dei giacimenti alla vea- 
dita, sarà affidato ad una compagnia di 
nuova fondazione, la Petroleo Brasileiro S.4., 
il cui capitale iniziale sarà interamento sot- 
toscritto dal governo. Le immense riserve di 
minerale di ferro, di bauxite, di manganese 
verranno sfruttate razionalmente e impiegato 
nelle nuove officine siderurgiche. La cifra 
di 50 milioni di eruzeiros è stata comples- 
sivamente destinata alle imprese che pro- 
ducono solfuri e acido solforico dalle piriti 
brasiliane: uno stabilimento per la produ- 
zione di gomma sintetica verrà finanziato 
dalla Export-Import Bank. Il problema dei 
trasporti esige una soluzione urgente: è in 
corso di attuazione la sistemazione di 39 
porti e l'aumento del tonnellaggio della 
flotta mercantile (la Gran Bretagna ha ri- 
cevuto l'ordinazione di 4 petroliere; gli 
Stati Uniti forniranno impianti portuali per 
un valore di 80 milioni di dollari). La rete 
ferroviaria sarà estesa, particolarmente per 
il trasporto del minerale di ferro: è stato 
disposto l’acquisto di 842 locomotive, 1.869 
vetture per passeggeri, 14.200 vagoni merci 
e oltre 17.000 chilometri di rotaie. Comples- 
sivamente, la realizzazione del piano richie- 
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derà 20 miliardi di cruzeiros. La metà di 
questa somma, per acquisti all’estero, sarà 
fornita dalla Export-Import Bank e dalla 
Banca Internazionale di Ricostruzione e 
Sviluppo. I rimanenti 10 milioni il governo 
dovrà attingerli all’interno: esso ha fatto, 
inoltre, appello ai capitali privati stranieri. 

(M. P.) 


(2055) EE (161) 9 

ZVEREV A. G., Il bilancio nazionale del- 
l'URSS per il 1952 e il consuntivo del 
bilancio nazionale per il 1950 («Isvie- 
stija», Moskva, 7 marzo 1952). 


I bilanci statali dell’ URSS tanto per il 
1950 che per il 1951 sono stati attuati con 
un supero degli introiti sulle spese. Rispetto 
al 1950 le entrate di bilancio dell’ URSS 
sono aumentate nel 1951 di 45,2 miliardi 
di rubli, ossia del 10,7 per cento. Il bilancio 
statale per il 1952, presentato all'esame del 
Consiglio Supremo — 508,8 miliardi di rubli 
alle entrate e 476,9 miliardi alle uscite —, 
mira ad assicurare, con la messa a disposi- 
zione delle necessarie risorse finanziarie, la 
realizzazione di un ulteriore sviluppo del- 
Y industria, dell'agricoltura, dei trasporti e 
del commercio dell’ Unione, di un elevamento 
del livello culturale e del tenore materiale 
di vita dei lavoratori, di un consolidamento 
della difesa della nazione. Rispetto al 1951 
Je entrate di bilancio dell’ Unione Sovietica 
aumentano nel 1952 dell’8,7 per cento, e le 
ascite dell'8,1 per cento. Rubli 180,4 miliardi 
vengono stanziati per lo sviluppo dell’eco- 
nomia nazionale. Gli stanziamenti per 
istruzione sono previsti in 60 miliardi. 
Le spese nell’ambito della salute pubblica 
e della cultura fisica e quelle nell’ambito 
delle assicurazioni sociali ascenderanno ri- 
spettivamente a 22,8 e 37,5 miliardi. Il con- 
tributo statale di assistenza alla madre è 
previsto in 4,5 miliardi. Il grosso delle en- 
trate di bilancio dello Stato sovietico è 
costituito dagli introiti derivati dalle im- 
prese e dalle organizzazioni socialistiche. 
Anche il bilancio sovietico per il 1952 può, 
come i precedenti, esser definito un bilancio 
di pace. Tuttavia l’ineremento degli arma- 
menti e la militarizzazione dell'economia, 
voluti dai monopoli capitalistici, impongono 
all URSS di provvedere alla propria difesa. 
Perciò, pur destinando la maggior parte dei 
mezzi del suo bilancio statale al finanzia- 
mento dell’economia nazionale ed al miglio- 
ramento del tenore di vita dei lavoratori, 
il Governo sovietico ha progettato di stan- 


ziare per il 1952 per lu difesa del paese 
113,8 miliardi di rubli, ossia il 23,9 per 
cento delle uscite complessive di bilancio. 

(M. I. A.) 


(2056) EE (161) 9 

Il bilancio per il 1952 dell’ Unione delle 
Repubbliche Socialiste Sovietiche (« Prav- 
da», Moskva, 11 marzo 1952). 


Il Consiglio Supremo dell’ Unione delle 
Repubbliche Socialiste Sovietiche ha appro- 
vato il seguente bilancio di Stato presentato 
dal Consiglio dei ministri dell’ URSS: en- 
trate, 509,9 miliardi di rubli; uscite, 476,9 
miliardi. Le entrate di bilancio aumentano 
così, in confronto al 1951, di 41,9 miliardi 
di rubli, e le uscite di 35,6 miliardi. L'am- 
montare complessivo dei bilanci nazionali 
delle singole repubbliche confederate ascen- 
de, tanto alle entrate che alle uscite, a 98 
miliardi 756 milioni 947 mila rubli. Di 
questi, oltre 54 miliardi sono stati assegnati 
all’ RSFSR, ed oltre 17 miliardi alla Repub- 
blica ucraina. Il consuntivo del bilancio di 
Stato dell’ URSS per il 1950 è stato appro- 
vato per l’ammontare di 422.767.710 mila 
rubli quanto alle entrate, e di 413.236.606 
mila rubli quanto alle uscite, con un supero 
complessivo di 9.531.104 mila rubli delle 
entrate sulle uscite. (M. I. A.) 


XI. - POLITICA COMMERCIALE INTERNAZIO- 
NALE. 


(2057) (PE) (111) 40 
Il nuovo accordo commerciale anglo-tedesco 
(«The Statist», London, 19 gennaio 1952) 


L'accordo commerciale anglo-tedesco per 
il 1952 è ritenuto vantaggioso per l’ Inghil- 
terra: i commercianti tedeschi, dal canto 
loro, non nascondono una certa inquietudine 
circa gli effetti delle restrizioni sulle im- 
portazioni inglesi stabilite nell’ accordo. 
Nel 1951 l’industria tedesca ha concluso 
con i gruppi industriali americani il «Coal- 
Steel-Processing Agreement» per lo scambio 
di notevoli quantità di accinio tedesco con 
carbone statunitense, assicurandosi in tal 
modo la fornitura di combustibile, tanto 
più urgente da quando l'Autorità della 
Ruhr ha stabilito l'esportazione obbligatoria 
di un quarto circa del carbone ivi prodotto. 
Pare, tuttavia, che in base al nuovo Wa- 
shington Agreement parte dell'acciaio de- 
stinato all’Oltreoceano sarà diretto verso 
l'Inghilterra. Le trattative per l'esportazione 
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di prodotti tessili inglesi e di cioccolato 
verso la Repubblica Federale procedono in 
maniera soddisfacente. La controversia circa 
la proprietà dei marchi di fabbrica tedeschi 
procede bene, per quanto non si sia ancora 
giunti a risultati concreti. Il nuovo accordo 
commerciale terminerà con la fine del 1952, 
ma sarà oggetto di revisione, se necessario, 
dopo sei mesi dalla sua entrata in vigore. 

(M. P.) 


(2058) (PE) (116) 40 

Un grido d'allarme: la sospensione della 
liberazione degli scambi («L’ Economie», 
Paris, 7 febbraio 1952). 


Le misure restrittive applicate dalla Fran- 
cia agli scambi con l’estero non hanno stu- 
pito gli ambienti economici nazionali. Dal 
maggio 1951 le esportazioni francesi stavano 
diminuendo, e nel secondo semestre 1951 
esse avevano raggiunto i 441,8 miliardi 
in confronto a 488,4 miliardi nel primo 
semestre 1951. La bilancia dei paga- 
menti correnti metteva in evidenza, nel 
primo semestre 1951, un deficit di 254,3 mi- 
lioni di dollari, in luogo di 167,7 milioni 
per il corrispondente periodo del 1950. Un 
altro sintomo che avrebbe dovuto essere con- 
siderato come un segnale d’allarme è costi- 
tuito dal mutamento nel saldo della bilancia 
dei pagamenti «E. P.U.» : la Francia aveva 
goduto di una posizione ereditoria dal lu- 
glio 1950 all'ottobre 1951, ma dopo l’otto- 
bre 1951 la posizione è divenuta debitoria 
e il deficit ha toccato, nel gennaio 1952, i 
284 milioni di unità di conto. Ciò ha pro- 
vocato una grave pressione sulle riserve in 
oro e in divise, tanto da minacciare — in 
mancanza di provvedimenti adeguati — pre- 
levamenti dallo stock aureo della Banca di 
Francia. La decisione presa il 3 febbraio 
1952 dal Governo francese ha, tuttavia, ca- 
rattere temporaneo, e tende a sospendere 
l’applicazione delle misure di liberazione 
per un certo numero di prodotti, considerati 
non essenziali. La Francia ha un altro grave 
problema: quéllo della bilancia dei paga- 
menti con l’area del dollaro. Nel dicembre 
1951 il deficit francese nei confronti di tale 
area era di 94,6 miliardi di franchi in con- 
fronto a 88,5 miliardi nel 1950. Per favo- 
rire lo sviluppo delle esportazioni, il Go- 
verno francese ha esteso anche ai paesi 
E. P. U. parte delle facilitazioni già concesse 
alle esportazioni verso Stati Uniti e Canadà 


(consistenti in riduzioni degli oneri com- 
merciali e fiscali gravanti sugli esportatori). 
Ma la soluzione completa del problema fran- 
cese può essere conseguita soltanto con il 
coordinato aiuto degli Stati Uniti e di isti- 
tuzioni «europee». (ROVE): 


(2059) (PE) (0) 1 
Forzando il G.A.T.T. («The Economist », 

London, 5 aprile 1952). 

In questi ultimi tempi si è levata la voce 
di alcuni ambienti economici britannici per 
consigliare il distacco della Gran Bretagna 
dal G.A.T.T.. Ciò in quanto l' « Accordo» 
limiterebbe la libertà britannica di esten- 
dere il trattamento preferenziale nell’ambito 
dell’area della sterlina. Ma l'accusa mossa 
al G.A.T.T. sembra superficiale dato che le 
norme dell’ Accordo permettono ai paesi 
della sterlina, nella difficile situazione at- 
tuale, di imporre contingentamenti e diseri- 
minazioni. La sola restrizione inerente al- 
l’applicazione del G.A.T.T. riguarda il 
commercio britannico col Commonwealth. 
A questo riguardo è da notare che i paesi 
interessati nel corso delle recenti discussioni 
commerciali si sono dimostrati poco inclini 
agli accordi preferenziali. Se la Gran Bre- 
tagna volesse insistere su tali preferenze, 
il suo atteggiamento verrebbe interpretato 
all'estero come un tentativo di mantenere 
in vita industrie decadenti a spese dei paesi 
collegati alla sterlina. Esistono oggi valide 
ragioni per modificare alcuni punti del 
G.A.T.T., ma non vi sono ragioni altret- 
tanto valide perchè la Gran Bretagna debba 
recedere dai suoi impegni nei confronti del- 
l'Accordo. Facendo questo, essa incorre- 
rebbe nel biasimo degli Stati Uniti, del 
Canadà e della maggior parte dei paesi eu- 


ropei, senza realizzare alcun beneficio ef- 
fettivo. (R. V). 


(2060) (PE) (L16) 40 
E” possibile sviluppare gli scambi fra la 
Francia e i paesi orientali ? («L'Eco- 

nomie», Paris, 24 aprile 1952). 

Gli scambi della Francia con i paesi 
dell’ Europa orientale rappresentano oggi 
una minima parte (1,3%) cel commercio 
estero francese complessive. Allo scopo di 
incrementare tali scambi sono stati firmati 
accordi commerciali, completati da partico- 
lari accordi di pagamento, con l'Ungheria, 
la Cecoslovacchia, la Polonia. Nei confronti 
della Russia esiste attualmente un semplice: 


Regesti emerografici 501 


trattato di commercio, basato sulla clausola 
della nazione più favorita. Le liste del com- 
mercio estero della Francia con i paesi orien- 
tali differiscono sensibilmente Puna dall’altra. 
Lalista delle esportazioni ungheresi riguarda 
principalmente i prodotti agricoli (partico- 
larmente tabacco) ed ammonta complessiva- 
mente a 3 miliardi di franchi. Fatta ecce- 
zione per i tessuti di cotone, non vengono 
considerati i manufatti. Le esportazioni 
francesi verso l’ Ungheria si compongono 
invece essenzialmente di prodotti finiti e di 
macchine. L'accordo, stipulato nel marzo 
1951, è giunto alla scadenza e verrà certa- 
mente prorogato. Secondo in importanza è 
l'accordo franco-cecoslovacco, firmato nel 
luglio 1951 per la durata di 1 anno, per 
una somma complessiva di cinque miliardi 
di franchi. La Cecoslovacchia, si noti, è non 
soltanto in condizioni di importare prodotti 
industriali ma anche di esportarne (pasta di 
legno, calzature, tessuti, carta, vetrerie, mo- 
tociclette, macchinari agricoli, ecc...). L'ac- 
cordo franco-polacco è un accordo speciale. 
Firmato nel settembre 1951 con validità di 
l anno a partire dal 1° luglio 1951, esso è 
costituito da un accordo commerciale e da 
un accordo «di equipaggiamento». Quest’ul- 
timo riguarda le consegne di carbone po- 
lacco in cambio di maechinari francesi per 
un ammontare pari al controvalore di 20 
milioni di dollari. L'accordo commerciale 
prevede l’invio, da parte della Polonia, di 
carbone (550.000 tonnellate) e di prodotti 
agricoli, e, da parte della Francia, di pro- 
dotti siderurgici e meccanici. I pagamenti 
fra la zona del franco e |’ Ungheria, la Po- 
lonia e la Cecoslovacchia sono effettuati in 
franchi, in base al corso ufficiale medio del 
dollaro a Parigi e nelle altre capitali. In 
caso di saldo debitore eccedente i limiti 
fissati, il pagamento avviene in oro o in 
dollari. Il regolamento finale dell'accordo 
dovrà pure essere effettuato in valuta «forte». 
Dal punto di vista pratico, tuttavia, il solo 
accordo che funzioni quasi regolarmente è 
quello franco-ungherese, e ciò sia a causa 
della tendenza della Francia di chiedere 
soltanto i prodotti che la interessano, sia a 
causa della tendenza dei paesi orientali di e- 
sportare soltanto i prodotti in eccedenza. In 
sostanza la capacità di esportazione e di im- 
portazione delle parti interessate è netta- 
mente superiore agli scambi effettivi: la 
ragione fondamentale risiede nella politica 
autarchica attualmente perseguita dal blocco 


sovietico. Fino a che tale politica non verrà 
modificata, non vi saranno fondate speranze 
di una ripresa del commercio est-ovest, e 
ciò nonostante la Conferenza Economica 
che si sta concludendo a Mosca. (R. V.) 


XII. - PROBLEMI ECONOMICI INTERNAZIONALI. 


(2061) EE (0) 15 
Piani europei per un pool agricolo (« Foreign 

Agriculture», Washington, novembre1951). 

L’idea di un mercato unificato per i pro- 
dotti agricoli dell'Europa occidentale sta 
ottenendo una crescente attenzione. Per la 
attuazione del piano, alcuni ritengono ne- 
cessaria la creazione di un’ autorità superna- 
zionale, altri sono invece contrari ad una 
tale limitazione della sovranità nazionale. 
E' certo comunque che il problema dell’ uni- 
ficazione economica agricola è ostacolato 
dalla mancanza dell’ unificazione politica. 
Nelle condizioni attuali, l’idea è osteggiata 
dalla parte maggiore della comunità agricola 
europea, costituita da produttori piccoli o 
piccolissimi, che difficilmente potrebbero re- 
sistere alla concorrenza. E’ quindi necessario 
studiare misure atte a facilitare l’ economico 
assorbimento dei produttori meno efficienti 
che sarebbero esclusi da un tale mercato, ed 
accompagnare il processo di liberalizzazione 
ed unificazione con una serie di sovvenzioni 
a lungo termine ai settori agricoli marginali 
o extramarginali di molti paesi. Non si può 
negare, nel complesso, che la realizzazione 
di un tale piano contribuirebbe al rafforza- 
mento della produttività e quindi del be- 
nessere sociale dell’ Europa occidentale, ma 
la soluzione, possibile solo nel lungo andare, 
presuppone che i governi interessati tendano 
costantemente ad una politica agricola eu- 
ropea. (Ge Es) 


(2062) EE (111) 46 
Wer C., Esportazioni verso l’area del dol- 
laro nel periodo del Piano Marshall («In- 
ternational Affairs », London, gennaio 

1952) 

La stretta collaborazione fra industria e 
governo nel tentativo di colmare il «dollar 
gap » portò, versola metà del 1949, alla costi- 
tuzione del Dollar Exports Board. Alla fine 
del giugno 1951 il Dollar Exports Board fu 
trasformato in un organo a carattere meno 
temporaneo: il Dollar Exports Advisory 
Council. Le esportazioni verso gli Stati Uniti 
si aggiravano alla fine del 1949 fra i 15 e i 
20 milioni di dollari al mese. Nei primi otto 
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mesi del 1951 hanno raggiunto la media 
mensile di 33,6 milioni di dollari. Le espor- 
tazioni verso il Canadá sono ascese, nel 1950, 
a 352 milioni di dollari con un aumento 
del 20%, rispetto all anno precedente. Nel 
1951 dovrebbero aver quasi raggiunto i 420 
milioni di dollari. La principale funzione 
del Dollar Exports Board, ora svolta dal 
Dollar Exports Advisory Council, é stata 
quella di «bottle-neck burster» (di appia- 
nare difficoltà). (Vv. 8.) 


(2063) EE (0) 15 

L'Oryanizzazione Internazionale del Lavoro 
e le migrazioni (« Revue Internationale du 
Travail», Genève, febbraio 1952). 


Alla Conferenza di Napoli 1’ ILO ha pre- 
sentato, in termini concreti, un progetto 
preciso tendente a risolvere il problema 
delle migrazioni europee. Il 22 novembre 
1951 il direttore dell’ ILO ha precisato che 
nessuno dei programmi che 1'ILO presen- 
terà ai governi porrà limiti alla libertà di 
azione dei vari stati ed ha affermato che 
sarà evitata qualsiasi forma di concorrenza 
con altre organizzazioni, mentre ogni sforzo 
verrà compiuto per stabilire un'utile colla- 
borazione. Nel corso dello stesso mese di 
novembre, la Conferenza intergovernativa 
rinnitasi a Bruxelles per iniziativa del go- 
verno statunitense ha deciso di creare un 
Comitato intergovernativo provvisorio dei 
movimenti migratori europei, con l’incarico 
di organizzarne i trasporti terrestri, aerei e 
marittimi e di noleggiare le navi messe a 
disposizione dall’IRO. E° stato così com- 
piuto un importante passo avanti nel campo 
delle misure atte a dare una soluzione du- 
revole ad uno dei più importanti ed urgenti 
problemi dell’epoca attuale. (M. P.) 


(2064) EE (0) 17 

Aspetti del problema internazionale delle 
materie prime (« Quaderni di studi e no- 
tizie», Milano, 16 febbraio 1952). 


Su tre punti fondamentali i Comitati del- 
I’ International Materials Conference hanno 
tutti adottato il medesimo atteggiamento: 
a) le conciusioni cui i Comitati sono per- 
venuti nei loro lavori hanno formato oggetto 
di raccomandaziont non impegnative per i 
paesi interessati; d) nei casi in cui sono 
stati formulati programmi di ripartizione, 
questi non hanno precisato obblighi bilate- 
rali di scambio, ma, sotto il nome di quote 
di «allocations» si à avuta di fatto una 


dichiarazione di riconoscimento di fabbi- 
sogni dei singoli paesi; c) non si é in alcun 
caso fatto luogo a fissazione di prezzi, nó 
a raccomandazioni anche generiche in me- 
rito. A lato della Conferenza, tentativi par- 
ticolari di cooperazione internazionale per 
regolarizzare il mercato sono stati fatti per 
due materie prime particolarmente impor- 
tanti (gomma naturale e stagno). Per il 
mercato italiano non si sono presentati, nel 
1951, problemi di effettiva deficienza di ma- 
terie prime; esso ha però dovuto scontare 
interamente gli anmenti massimi dei prezzi 
internazionali. (V. 8.) 


(2065) EE (0) 17 
La Conferenza delle Materie Prime («The 
Times», London, 28 febbraio 1952). 


Nel corso degli ultimi dodici mesi l’a- 
spetto del mercato internazionale delle ma- 
terie prime è notevolmente mutato. I primi 
mesi del 1951 hanno coinciso con il rag- 
giungimento del « massimo» di uno dei più 
notevoli «booms» della storia. A tale mas- 
simo è subentrata una atmosfera di calma 
e di resistenza ai prezzi troppo elevati. Ciò 
è stato causato principalmente dai muta- 
menti verificatisi nella esecuzione dei piani 
di riarmo occidentale. In altri casi (ad 
esempio, quello dei tessili) si è avuta invece 
una vera e propria temporanea recessione. 
Anche i lavori della « International Mate- 
rials Conference» hanno indubbiamente 
contribuito a frenare la disordinata corsa 
agli acquisti. L'attività svolta dalla Confe- 
renza nel suo primo anno di vita può essere 
divisa in due fasi: la fase preparatoria e la 
fase operativa. La fase preparatoria è stata 
rapida: nel corso di essa è stato presentato 
un primo «Survey» piuttosto realistico, 
circa la situazione dei rifornimenti interna- 
zionali. Nel «Survey» vengono messi in 
particolare evidenza gli squilibri fondamen- 
tali esistenti fra la produzione e il consumo 
di molte materie prime. La fase operativa 
ha avuto inizio verso la metà del 1951. 
Sono stati condotti a termine rifornimenti 
di emergenza, fra cui quello di carta da 
stampa alla Francia. Altri schemi distribu- 
tivi sono stati studiati per lo zolfo, il mo- 
libdeno, il tungsteno, il rame, lo zinco, il 
cobalto. In linea generale |’ «International 
Materials Conference » si è fino ad oggi li- 
mitata ad alleviare la pressione sui prezzi 
causata dalle «scarsità» dell’offerta, me- 
diante assegnazioni strategiche: non si è tut- 
tavia ancora praticamente occupata del pro- 
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blema di fondo, ossia degli squilibri fra 
produzione e consumo. Questi squilibri po- 
tranno essere sanati mediante l'espansione 
dell’ offerta. La «Conferenza», istituto ancor 
giovane ma promettente, 6 forse l'unico or- 
ganismo in grado di assicurare, attraverso 
Je pressioni esercitate sui Governi aderenti 
(molti dei quali hanno una posizione di 
primo piano nella produzione di materie 
prime), una migliore distribuzione delle 
stesse e, quindi, la stabilità dello sviluppo 
economico internazionale. (R. y.) 


(2066) EE (0) 18 
Gogrz N., Dopo il riarmo - recessione? 
(« Economie Digest», London, marzo 1952). 


Al di lá degli attuali problemi di infla- 
zione e di «scarsità» vi è la grave minac- 
cia di una recessione economica, minaccia 
che sovrasta specialmente gli Stati Uniti. 
Le Nazioni Unite hanno incaricato un 
grappo di studiosi (J. W. Angell, G. D. A. 
Medougall, T. W. Swan, ed altri) di appro- 
fondire questo problema, facendo seguito 
al «paper» National and International 
Measures for Full Empioyment pubblicato 
nel 1949. Il nuovo studio — come il pre- 
cedente — non fa analisi puramente teore- 
tiche. Esso esamina tre diversi problemi: 
a) gli accordi mercantili internazionali; 
6) il flusso internazionale di capitali; c) le 
riserve monetarie internazionali. Lo scopo 
degli accordi mercantili internazionali è di 
ridarre le fluttuazioni dei prezzi a lungo 
andare. Gli attuali «emergency import 
allocation schemes» dovrebbero essere cor- 
redati da adeguate garanzie, da parte dei 
paesi importatori, di prezzi minimi per il 
faturo. Dovrebbero inoltre essere evitati 
schemi unilaterali riguardanti solo importa- 
tori o solo esportatori. La Banca Mondiale 
potrebbe finanziare, senza intervento di altri 
organismi, gli accordi per la costituzione 
di stocks strategici riguardanti un certo nu- 
mero di merci «importanti » : ciò servirebbe 
al raggiungimento della stabilità dei prezzi. 
Circa il secondo punto, la Banca Mondiale 
dovrebbe cercare di espandere sostanzial- 
mente il flusso dei prestiti, in modo da per- 
mettere uno sviluppo continuato degli inve- 
stimenti internazionali. In merito al terzo 
punto, in caso di recessione il Fondo Mo- 
netario dovrebbe abrogare la norma che li- 
mita i prelevamenti annuali al 25%, della 
quota di ogni membro, aiutando pronta- 
mente i paesi interessati a superare tempo- 


ranee difficoltà monetarie. I fondi potreb- 
bero essere tratti da nuovi versamenti dei 
singoli membri e da prestiti, soprattutto 
statunitensi. In conclusione, il nuovo « Re- 
port» si limita a indicare i mezzi che, in- 
telligentemente adottati da ogni singolo 
paese (con particolare riferimento agli Stati 
Uniti), dovrebbero limitare la portata e gli 
effetti di uno «slump». (R. V.) 


(2067) EE (0) 15 

BAREAU P., Addio a Bretton Woods? («The 
Three Banks Review», London, marzo 
1952). 


Gli sviluppi economici internazionali ve- 
rificatisi negli ultimi anni hanno dimostrato 
la poca efficienza della struttura monetaria 
di Bretton Woods. In particolare, il Fondo 
Monetario Internazionale si è rivelato del 
tutto inadeguato alle funzioni per le quali 
era stato creato. In primo luogo, nell’ orga- 
nizzazione del Fondo l’aspetto politico ha 
predominato sull’aspetto economico : all’atto 
della sua creazione, fu infatti stabilito che 
la Direzione Esecutiva fosse composta di 
rappresentanti ufficiali dei governi interes- 
sati, e non da esperti tecnici, come sembrava 
logico. Un aspetto significativo dell’indirizzo 
essenzialmente politico seguito dal Fondo è 
costituito dalla decisione, adottata nel 1948, 
di arrestare le vendite di dollari statunitensi 
ai paesi destinatari degli aiuti Marshall. In 
altri termini, il Fondo ha operato in tale 
occasione come un Dipartimento statunitense. 
Anche il gesto, compiuto nel novembre 1951, 
di vendere 2.200.000 dollari alla Persia, ha 
carattere più politico che economico. Sarebbe 
infatti difficile dimostare che l'Iran si trova 
attualmente in condizioni di squilibrio «tem- 
poraneo ». Infine, la battaglia che il Fondo 
ha perso nei confronti dei produttori d'oro 
ha contribuito a sminuire la fiducia di cui 
ancora il Fondo godeva. La Banca Interna- 
zionale per la Ricostruzione e lo Sviluppo 
presenta, invece, caratteristiche che inducono, 
ad un certo ottimismo. La sua attività si è 
svolta, fino ad oggi, abbastanza regolarmente. 
Ciò, si noti, è dovuto soprattutto allo spe- 
ciale aspetto di tale attività, nella quale 
non rientra l'ingerenza diretta in operazioni 
valutarie e monetarie. Comunque, i forti 
dubbi oggi esistenti circa Bretton Woods 
non riguardano gli ideali che stanno alle 
sue basi, ma la forma di organizzazione 
scelta per gli enti internazionali. Data la 
incertezza del mondo attuale è stato un er- 
rore immobilizzare l’attività di tali enti in 
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schemi troppo rigidi. Un esempio di mag- 
giore comprensione si è avuto, nel campo 
internazionale, con la creazione del G.A.T.T., 
che ha senz'altro migliori probabilità di 
sopravvivere che non la proposta I. T.O.. 
(R. V-) 


(2068) EE (0) 15 
Il lavoro della Banca Mondiale («The 
Times», London, 11 marzo 1952). 


La Banca Internazionale di Ricostruzione 
e Sviluppo ha studiato per qualche tempo 
la possibilità di sviluppo dei territori d’ol- 
tremare dei paesi membri. Nel settembre 
1951 essa ha concesso i primi prestiti per 
questo scopo: uno al Belgio ed un'altro al 
Congo Belga per un ammontare complessivo 
di 70 milioni di dollari. Recenti trattative si 
sono concluse con un prestito di 28 milioni di 
dollari alla Rodesia meridionale. Ultimamente 
la Banca ha deciso di inviare una missione 
in Giamaica con il compito di studiare la 
economia di questo paese e formulare rac- 
comandazioni per un vasto programma di 
sviluppo. Dal maggio 1947 sono stati con- 
cessi prestiti a 24 paesi per un ammontare 
complessivo di oltre 1.200 milioni di dollari. 
Se il Regno Unito potrà fornire i prodotti 


necessari ai mutuatari della Banca a prezzi 


più convenienti di quelli di altri fornitori, 
i prestiti della Banca possono diventare per 
detto paese una fonte non trascurabile di 
dollari. (V. 8.) 


(2069) EE (0) 15 

Il costo del Fondo Monetario Internazionale 
(« The Financial Times», London, 21 
marzo 1952). 


Le entrate del Fondo Monetario Interna- 
zionale sono passate da 4,2 milioni di dol- 
lari nel 1947-48 (l’anno decorre dal 1° mag- 
gio al 30 aprile) a 2,7 milioni di dollari nel 
1950-51 con una diminuzione di oltre il 
30%. Nello stesso periodo le spese ammi- 
nistrative del Fondo sono aumentate del 
939, : da 2,43 milioni di dollari a 4,37 mi- 
lioni di dollari. Le spese totali sono pas- 
sate da 2,6 milioni di dollari a 4,6 milioni 
di dollari. Circostanze politiche ed econo- 
miche hanno soffocato la principale funzione 
del Fondo inaridendone, in conseguenza, 
quasi interamente la fonte più importante 
di reddito. Per contro sono aumentate le 
spese inerenti allo svolgimento delle altre 


funzioni. Quasi tre quarti dell’ ammontare 
delle spese amministrative sono assorbiti 
dalle spese per il personale, attualmente 
composto di 455 elementi. Molto forti sono 
pure le spese per viaggi, missioni, ecc.. 

(v. 8.) 


(2070) EE (0) 10 
MICHAJLOV M., Il «pool verde» («Isviestija>, 
Moskva, 30 marzo 1952). 


Più che l'evasivo e confuso comunicato 
ufticiale emanato dal palazzo Chaillot alla 
chiusura della conferenza preliminare, sono 
le dichiarazioni contemporanee di Schuman 
e del portavoce del Dipartimento di Stato 
statunitense che orientano sulla vera sostanza 
di questo nuovo « piano » per la creazione 
di un comune mercato agricolo per i paesi 
dell’ Europa occidentale. Il primo ha espli- 
citamente sottolineato il collegamento del 
piano Pflimlin con i piani Schuman e Pleven, 
che formano le parti integranti per la co- 
stituzione della base militare ed economica 
della guerra in Europa. Il secondo ha espres- 
so la propria convinzione che l’ Europa Oc- 
cidentale, che già ha elaborato il piano 
Schuman ed il progetto dell’ « esercito eu- 
ropeo », porterà ora a termine il piano della 
creazione di un comune mercato agricolo. 
Le due dichiarazioni rivelano chiaramente 
come quella del «pool verde», che pure porta 
il nome di un nuovo ministro francese, altro 
in realtà non sia che una nuova escogita- 
zione di quella politica americana che mira 
ad assicurarsi, con tappe successive, il pieno 
controllo dell'economia dell'Europa Ocei- 
dentale. Una cosa, tuttavia, è certa: che 
se anche questa cumbinazione, malgrado le 
crepe che già ai suoi inizi rivela, dovesse 
alla fine riuscire, essa non soltanto si rive- 
lerà impotente ad eliminare le difficoltà di 
cui nel settore agricolo soffrono i paesi oc- 
cidentali, ma anzi le aggraverà. Gli inte- 
ressi, infatti, di questi paesi impongono lore 
non già la creazione di mercati chiusi, iso- 
lati e dipendenti dagli Stati Uniti, ma la 
costituzione di normali rapporti economici, 
su principi di parità e di equità, con tutti 
quanti i paesi: in particolare con quegli 
Stati dell’ Europa Orientale le cui forniture 
di derrate e di materie prime si sono sempre 
rivelate indispensabili all’appagamento del 
fabbisogno di numerosi paesi dell’ Europa 
Occidentale. (M.1. A.) 
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(2071) EE (0) 15 

CAIRNCROssS A.K., E° reale la cooperazione 
europea? («Economic Digest», London, 
aprile 1952). 


L'essenza della cooperazione economica 
consiste nell'eliminare le disarmonie e nel 
creare istituzioni che favoriscano il mante- 
nimento di un soddisfacente equilibrio in- 
ternazionale. Non vi sono ragioni valide per 
giustificare la natura regionale — o conti- 
nentale — di tali istituzioni: ne é prova il 
successo del Commonwealth. Nel giudicare 
l’attività e l’opportunità di mantenere in 
vita gli attuali organismi inter-europei, oc- 
corre ricordare che 1’ Europa è composta di 
economie concorrenti, e non di economie 
complementari. In particolare, quando si 
parla dell’ E.P.U. ricorrono spesso due cri- 
tiche. Si afferma in primo luogo che l'E.P.U. 
non permette di usare i procedimenti discri- 
minatori come mezzi atti a garantire l'equi- 
librio della bilancia dei pagamenti; in se- 
condo luogo, che l'appartenenza all’ E.P.U. 
non può giovare ai paesi che si trovano in 
condizioni di deficit strutturale. Alla prima 
critica si può rispondere che |’ E.P.U. non 
è affatto ostile alle principali forme di di- 
scriminazione, purchè attuate con l'appro- 
vazione dell’ O.E.C.E.. Circa la seconda cri- 
tica, |’ E.P.U. non potrà avere pieno successo 
fino a che il dollaro resterà «forte» e la 
sterlina « debole». Mantenere uno stabile 
rapporto fra il dollaro e la sterlina è quindi 
condizione essenziale per la vita dell’Unione: 
e la Gran Bretagna può contribuirvi sostan- 
zialmente, lottando perchè la sterlina ri- 
manga moneta internazionale. (R. V.) 


(2072) EE (0) 15 

Il «pool verde» può risolvere il deficit 
alimentare dell’ Europa ? («L’ Economie», 
Paris, 3 aprile 1952). 


La dipendenza dell’ Europa dall'estero nel 
campo alimentare è uno dei più gravi fattori 
di squilibrio per la bilancia commerciale di 
molti paesi europei. In particolare, la Gran 
Bretagna acquista prodotti agricoli e ali- 
mentari per il 40 Y, delle sue importazioni 
complessive; la Germania per il 45%; 
l’Austria è in grado di provvedere soltanto 
al 65 Y, dei bisogni alimentari della popo- 
lazione ; la Svizzera, infine, è in grado di co- 
prire il solo 56%, di tali bisogni. Olanda, Nor- 
vegia e Belgio riescono a soddisfare intera- 
mente il consumo di alcuni prodotti agricoli: 


devono importare, rispettivamente, cereali e 
zucchero, carne e cereali, grano. Svezia, 
Italia e Francia hanno una produzione più 
equilibrata. La Svezia copre infatti pres- 
sochè interamente il suo fabbisogno alimen- 
tare; l’Italia e la Francia esportano vini, le- 
gumi, frutta. Paesi a produzione abbondante 
sono la Danimarca, la Grecia, il Portogallo, 
l' Irlanda, la Turchia. Le loro esportazioni 
non sono sufficienti a coprire il fabbisogno 
europeo, per cui il problema agricolo è oggi 
per l'Europa una preoccupante realtà. L'idea 
di una soluzione «collettiva» di tale pro- 
blema è nata in Francia nel 1950, all’epoca 
del Piano Schuman. Inteso dapprima come 
un accordo franco-tedesco, il mercato agricolo 
comune è stato preso in esame alla Confe- 
renza di Parigi, promossa dal Governo fran- 
cese nel marzo del 1952. Hanno partecipato 
alla Conferenza, oltre ai paesi già citati, 
l'Irlanda e il Lussemburgo. Data l'impor- 
tanza e la particolare delicatezza del pro- 
blema agricolo, il Governo francese non ha 
voluto nè potuto formulare un piano detta- 
gliato: si è limitato a proporre l’organiz- 
zazione progressiva dei mercati europei, in 
modo da armonizzare gli scambi in seno 
alla comunità, contribuendo altresì al livel- 
lamento dei prezzi. Ha inoltre reputato 
necessario che questi primi scopi vengano 
raggiunti mediante speciali organismi in- 
ternazionali che mirino ad accomunare, in 
un primo tempo, grano, vino, zucchero e 
prodotti del latte. In linea di massima, i 
paesi partecipanti hanno accettato il punto 
di vista francese: preciseranno i diversi 
punti del « pool verde » nella prossima Con- 
ferenza, prevista tra il giugno e l’ottobre 
1952 Due fatti sono incoraggianti: la valida 
cooperazione dimostrata dai paesi interessati 
e l’avvenuto riconoscimento dell’utilità dei 
consigli provenienti dalle associazioni pro- 
fessionali. (R. V.) 


(2073) EE (0) 15 
HareR E., Jl pool delle verdi illusioni 
(«Der Volkswirt - Wirtschafts-und Finanz- 
Zeitung», Frankfurt a. M., 5 aprile 1952). 


La realizzazione del Piano-Pflimlin sará 
fortemente ostacolata dalla stessa ragione 
che tanto ha pregiudicato l’attuazione del 
Piano-Schuman, ossia la questione istituzio- 
nale, per cui allo schema organizzativo 
— come fatto di regolazione politica — 6 
stata attribuita una importanza assai mag- 
giore che alla realtà economica. D'altra 
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parte 6 indiscutibile che 6 contrario all'in- 
teresse generale europeo e a quello partico- 
lare tedesco che sorga una autarchia agraria 
occidentale. La Germania, ad esempio, non 
sarebbe in condizione, per ragioni di eco- 
nomia estera, di rinunziare alla libertà di 
acquistare, poniamo, cereali sul mercato 
libero mondiale, mentre il piano dell’ Unione 
prevede la copertura — al di fuori dei con- 
fini dell’ Unione — soltanto del deficit eu- 
ropeo. Le conseguenze per la Germania di 
tali impedimenti che il piano dell’ Unione 
frapporrebbe al suo commercio estero, si 
comprendono facilmente quando si consideri 
che soltanto in base alle relazioni contrat- 
tuali tra la Repubblica federale e gli altri 
stati europei circa un terzo del volume del- 
l'esportazione tedesca viene appunto pagato 
con prodotti agricoli. Si verrebbe perciò a 
rinunciare ad ogni equivalente politico- 
commerciale se, attraverso la realizzazione 
di un «pool verde», si escludesse per il 
futuro all'esportazione industriale tedesca 
la possibilità di prepararsi le sue strade. 
Le conseguenze sarebbero disastrose tanto 
per la produzione industriale della Ger- 
mania che per la sua bilancia dei pagamenti. 
A parte ciò, le unioni parziali non potranno 
esser prese seriamente in considerazione 
fintantochè non siano affrontati quei pro- 


blemi fondamentali — quali i problemi fi- 
nanziari e monetari di un'integrazione eu- 
ropea — la cui soluzione renderebbe poi 


superfiue tutte le altre fatiche particolari. 
Tutti i desideri che gravitano intorno alle 
Unioni parziali si attueranno da soli una 
volta si sia riusciti a ristabilire la libera 
convertibilità delle valute. Risolto questo 
problema centrale dell’integrazione europea, 
ed effettuata nel contempo un’ adeguata ri- 
duzione dei dazi doganali, si sarà automa- 
ticamente raggiunta una liberalizzazione al 
100 per cento, vale a dire lo status di un mer- 
cato comune, senza la necessità della previa 
creazione di super-istituzioni o di alte au- 
torità. Fino ad allora un futuro per 1' Europa 
si profilerà più sul campo sul quale l’OECE 
traccia lentamente i suoi solchi, che non 
dalle fantasie di alcuni uomini politici cui 
il plauso di oggi è più caro che la sicu- 
rezza di domani. (M. 1. A.) 


(2074) EE (0) 18 
Il futuro dei pagamenti europei («The 
Economist», London, 5 aprile 1952). 
E stata recentemente ultimata la relazione 
circa l’attività dell’ E.P.U. nei suoi due anni 


di vita. Da tale relazione risulta che il 
commercio fra i paesi europei è passato da 
un tasso annuo di 8.800 milioni di dollari 
nel periodo precedente alla creazione del- 
VE.P.U. ad un tasso di 12.800 milioni di 
dollari nel terzo trimestre del 1951. Il 50% 
circa di questo notevole aumento rappre- 
senta un'espansione del volume reale del 
commercio, espansione dovuta non soltanto 
alla liberalizzazione degli scambi, ma anche 
alla trasferibilità automatica conferita alle 
valute dei paesi partecipanti. Il «Managing 
Board» dell’E.P.U. ha preso in esame, nel 
corso dei due anni, la situazione economica 
di diversi paesi europei, e in qualche caso 
ha adottato misure pratiche. I risultati 
raggiunti nei confronti dell'economia — e, in 
particolare, della bilancia dei pagamenti — 
tedesca costituiscono il frutto principale 
dell’attività consultiva dell’ E.P.U.. In com- 
plesso, l’attività dell'E.P.U. ha avuto sue- 
cesso. Parte dei difetti dell’ Unione derivano 
dal fatto che alcuni paesi, considerando 
l'Unione stessa un meccanismo atto a con- 
seguire il rafforzamento delle riserve pre- 
giate, ne hanno usato per seopi diversi da 
quelli per i quali essa è stata creata. Il 
Belgio e il Portogallo, ad esempio, hanno 
accumulato surplus eccedenti la loro quota. 
Inoltre, il fatto che non tutte le monete 
europee siano ugualmente « deboli » nei 
confronti del dollaro ha favorito il verifi- 
carsi di indesiderabili movimenti di capitali. 
Come risultato, il capitale dell’ E.P.U. è 
passato da 442 a 306 milioni di dollari, e 
si prevede che la diminuzione si aggraverà 
nel futuro. Per poter continuare a fumzio- 
nare, 1*E.P.U. necessita di una riserva mi- 
nima che si aggira sui 200 milioni di dol- 
lari. I nuovi fondi potrebbero essere ottenuti 
seguendo tre vie. Una è costituita dagli 
aiuti statunitensi. La seconda via, suggerita 
dai paesi debitori, consiste in una revisione 
delle quote effettuata tenendo conto del- 
aumento generale dei prezzi e delle Hut- 
tuazioni delle bilance dei pagamenti. La 
terza via, infine, è consigliata dai paesi 
creditori. Essa implica la variazione delle 
«scale mobili» in base alle quali vengono 
regolati i pagamenti in oro ed i crediti in 
seno all’ Unione. Gli ultimi due suggerimenti 
non tornano tuttavia graditi, rispettiva- 
mente, ai paesi creditori ed ai paesi debi- 
tori: per cui si attende con una certa ansia 
la risposta del governo americano all’invito 
che, sia pure indirettamente, viene fatto 
agli Stati Uniti. Tuttavia, qualunque sia 


tale risposta, la vita dell' E.P.U. verrá sen- 
z’altro protratta per tutto il 1953. Nel va- 
lutare questa opportunitá, occorre tener pre- 
sente, piú che il grado di liberalizzazione 
ehe l'E.P.U. ha permesso di raggiungere, 
l'ondata di restrizionismo ed il caos econo- 
mico che la sua creazione ha evitato ai paesi 


europei. (R. v.) 
(2075) EE (0) 15 
Occorre anzitutto consolidare i crediti EPU 


(«The Statist», Londra, 5 aprile 1952). 


I due anni di funzionamento dell’EPU, 
pur dimostrando i vantaggi economici di un 
sistema multilaterale di pagamenti, hanno 
anche rivelato i suoi difetti nella forma 
attuale. Tali inconvenienti consistono nel- 
l'eccessivo aumento dei crediti accumulati 
da vari paesi — Belgio, Italia, Portogallo, 
Svezia, Svizzera — verso quelli dell’ area 
della sterlina e del franco francese. Prima 
che l’EPU inizi, il 1° luglio 1952, la nuova 
fase di attività, è necessario consolidare in 
qualche modo i saldi creditizi accumulatisi 
ed adottare provvedimenti per impedire che 
si formino ancora. Tra i vari suggerimenti 
avanzati per il consolidamento, l’unico pra- 
tico sembra essere quello per cui i paesi 
ereditori dovrebbero trattare bilateralmente 
con i governi dei paesi debitori, per giun- 
gere a liquidazioni a lungo termine che 
alleggerirebbero i debiti verso 1'EPU ed i 
relativi pagamenti in oro. Questo sistema, 
però, non si riconcilierebbe con lo spirito 
dell EPU di ristabilire il principio delle 
multilateralità. Per evitare inoltre la for- 
mazione di nuovi saldi creditori e la loro 
accumulazione, sarà poi indispensabile man- 
tenere in equilibrio le importazioni ed espor- 
tazioni — visibili ed invisibili — tra i paesi 
membri. (G. F.) 


(2076) EE (0) 15 

ILirr W. A. B., La Banca Mondiale come 
mutuataria («The Financial Times», 
London, 7 e 8 aprile 1952). 


In cinque anni di attività la Banca Mon- 
diale ha concesso prestiti per un ammontare 
di 1300 milioni di dollari. Le sottoscrizioni 
di capitale dei 51 membri ascendono in to- 
tale a 8.453 milioni di dollari. L’80°/, del 
capitale non deve essere versato e non può 
essere usato in operazioni di prestito. Solo 
il 2%, è stato versato in oro o dollari sta- 
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tunitensi. Il 18% nelle rispettive monete 
dei diversi paesi membri: questo ammon- 
tare può essere usato in operazioni di prestito 
solo con il consenso del governo del paese 
sottoscrittore. Nel complesso il capitale di- 
sponibile per prestiti è asceso a 780 milioni 
di dollari. Le maggiori operazioni di mutuo 
della Banca sono state effettuate sul mercato 
degli Stati Uniti. La prima emissione di 
titoli fu eseguita il 15 luglio 1947. Negli 
ultimi due anni si è venuto costituendo un 
importante mercato dei titoli in dollari della 
Banca anche fuori dagli Stati Uniti. La 
prima emissione di titoli non in dollari è 
stata effettuata nel maggio 1951 nel Regno 
Unito. (Vv. Ss.) 


(2077) EE (114) 57 

De Bièvre C., Il Belgio, banchiere della 
Unione Europea dei Pagamenti (« Bulletin 
de la Fédération des Industries Belges», 
Bruxelles, 10 aprile 1952). 


Durante gli ultimi sei mesi il Belgio ha 
dovuto accordare all' E. P. U. un credito sup- 
plementare di 10 miliardi di franchi. Date 
le parità di cambio artificiali che legano il 
franco belga alle monete dei principali paesi 
debitori, le misure anti-inflazioniste di 
«blocco», agendo più sugli effetti che sulle 
cause, sono riuscite non già ad eliminare lo 
squilibrio nei confronti dell’ EPU, ma ad as- 
sicurare parzialmente il suo finanziamento, 
Successivamente il 5, 7,5, 10, 15, 20 e 25% 
delle entrate per esportazioni verso i paesi 
dell’EPU sono state bloccate e così il 40 Y, 
dei redditi di capitali provenienti dagli 
stessi paesi. I debitori principali hanno 
raggiunto un livello di indebitamento tale 
che per liberarsi dovrebbero versare 1'80 e 
persino il 100% in oro, mentre sono nel- 
l'assoluta impossibilità di provvedervi. Il 
ritorno alla convertibilità delle monete è 
ostacolato dallo squilibrio esistente nei rap- 
porti fra EPU e zona del dollaro. In attesa 
che gli Stati Uniti prendano l'iniziativa 
per la soluzione dell'importante problema, 
il governo belga dovrà cercare di favorire 
al massimo le esportazioni verso l’area 
del dollaro. Se lo statuto dell'EPU non 
verrà modificato, sarà necessario che una 
conferenza internazionale faccia appello a 
tutte le esperienze monetarie del dopoguerra 
ed esamini l’eventualità di un ritorno alla 
convertibilità delle valute. Il Belgio non 
può continuare ad essere il banchiere del- 
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l'Europa. D'altra parte sarà difficile man- 
tenere al livello attuale le esportazioni 
belghe senza che il Belgio stesso non ne 
sia, in parte, il finanziatore. Solo la libera 
quotazione dei cambi potrebbe ristabilire 
l'equilibrio dei pagamenti internazionali. 

(M. P.) 
(2078) EE (0) 15 
Il Piano Schuman e i trasporti («Lloyd 

Anversois», Anvers, 12-13 aprile 1952). 


L’applicazione del Piano Schuman com- 
portera la canalizzazione della Mosella da 
Thionville a Coblenza. La lunghezza del 
canale sara di 270 km. ripartiti sui terri- 
tori francese (30 km.), lussemburghese e 
sarrese (30-40 km.) e tedesco (per la restante 
lunghezza). Le spese previste ammontano a 
30 miliardi di franchi, dei quali 4 per il 


tratto francese, 4 per il tratto Sarre-Lus- 
semburgo, 22 per il tratto tedesco. Il porto 
di Strasburgo è direttamente minacciato dal- 
l'applicazione del piano, e ciò per tre ra- 
gioni principali. Il piano implicherà, infatti, 
la riduzione delle tariffe ferroviarie interna- 
zionali, a scapito della navigazione renana. 
L' elettrificazione della linea Thionville- 
Coblenza aggraverà la situazione. Il progetto 
di canalizzazione della Mosella si rivela, 
infine, favorevolissimo all'industria siderur- 
gica lorenese, i cui prodotti fino ad oggi 
affuivano al porto di Strasburgo. La cana- 
lizzazione della Mosella presenta, per i 
francesi, l'inconveniente di essere effettuata 
in gran parte su territorio tedesco. Da 
cinquant'anni non si fa nulla per i canali 
che attraversano la Francia, oggi in deplo- 
revole stato di abbandono. (R. v.) 


COMPETITION AND THE THEORY OF THE FIRM (*) 


ELIZABETH BRUNNER 


Part. I. - The Theory of Demand and of Costs. 


1. — INTRODUCTION. 


This paper will consider some of the issues raised by current 
controversy about the theory of the firm and about price formation 
in ‘normally competitive’ industries, as taught in English schools 
of economics. The theories which are at present generally taught, 
themselves had their origin in an earlier controversy. Although 
Professor CLAPHAM launched an important attack in 1922 and 
hinted at the existence of an underground current of dissatisfaction 
at Cambridge itself (‘things are constantly said which never get 
into print...) it may broadly be said that Marshallian economics 
held the field until 1926. In that year Professor SRAFFA's « Economic 
Journal » article (1) and the start of Professor CHAMBERLIN’s work 
in America ushered in a decade primarily devoted to the devel- 
opment of the theories of imperfect and monopolistic competition, 
seen as a necessary supplement to the “pure competition” theory 
of the firm, attributed to Marshall. Thereafter, the theory of the 
firm was dominated by these newer theories. 

Before the recent war, however, the development of empirical 
research led to some re-thinking. In England, the work of the 
Oxtord Economists’ Research Group resulted in the publication 
of the paper by Messrs. HALL and HITCH on the “full cost’ principle 
of pricing, in 1939 (2). Parallel empirical work has been done 
in America. The first comprehensive attempt, however, at a 
general theory based on empirical research seems to be the normal 
cost theory of price developed by Mr. P.W.S. Anprews (2). This 


(*) I am grateful to Mr. T. Witson for reading and criticizing a draft 
of this article. I am also generally very indebted to Mr. P. W. S. ANDREWS. 
The responsibility for the views expressed is, of course, mine alone. 

(1) Bibliographical references : 

A. MarsHaLL, Principles of Economics, 1st edn. 1890. 


J. H. Crarmam, On Empty Economic Boxes, « Economic Journal », 1922. 
33 
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theory has entailed some criticism of the implications of the 
imperfect competition doctrines, so has naturally come under 
attack, and the ensuing discussion has resulted in renewed interest 
in the theory of the firm. 


P. SRAFFA, The Laws of Returns under Competitive Conditions, « Eco- 
nomic Journal », 1926. 

D. H. RoseRTson, G. F. Suove, P. SRAFFA, Increasing Returns and the Re- 
presentative Firm: a Symposium, « Economic Journal », 1930. 

R. F. Harrop, Notes on Supply, «Economic Journal », 1930. 

R. F. Harrop, The Law of Decreasing Costs, < Economic Journal», 1931. 

J. Ropinson, Imperfect Competition and Falling Supply Price, « Economic 
Journal >, 1932. 

J. Rosinson, Economics of Imperfect Competition, 1st edn., 1933. 

E. CHAMBERLIN, Theory of Monopolistic Competition, 1st edn., 1933 (docto- 
rate 1926). 

E. CHAMBERLIN, Monopolistic Competition Revisited, « Economica », No- 
vember, 1951. 

R. F. Harrop, Doctrines of Imperfect Competition, « Quarterly Journal of 
Economics », 1934. 

R. F. Harrop, Price and Cost in Entrepreneurs Policy, « Oxford Eco- 
nomic Papers », No. 2, May 1939. 

R. L. Hatt and C. J. Hiren, Price Theory and Business Behaviour, 
« Oxford Economic Papers», No. 2, May 1939, reprinted in Oxford 
Studies in the Price Mechunism, edited by T. WiLson and P. W.S. 
ANDREWS, 1951. 

P. W.S. AnpREWS, A Reconsideration of the Theory of the Individual 
Business, « Oxford Economic Papers », (New Series Vol., No. 1, 
January 1949). 

P. W. S. ANDREWS, Manufacturing Business, 1949. 

P. Wives, Empirical Research and the Marginal Analysis, « Económic 
Journal », September 1950. 

E. A. G. RoBinson, The Pricing of Manufactured Products, « Economic 
Journal », December 1950 (a review of Manufacturing Business). 

M. J. FARRELL, The Case against the Imperfect Competition Theories, 
« Economic Journal », June 1951. 

A. SILBERSTON, The Pricing of Manufactured Products: A Comment, 
« Economic Journal >, June 1951. 

E. A. G. Robinson, The Pricing of Manufactured Products and the case 
against Imperfect Competition : a Rejoinder, « Economic Journal », 
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P. W. S. AnpREWS, /ndustrial Analysis in Economics, chapter in Oxford 
Studies in the Price Mechanism, 1951. 

M. J. FARRELL, Deductive Systems and Empirical Generalizations in the 
Theory of the Firm, «Oxford Economic Papers» (New series), 
Vol. 4, No. 1, February 1952. 
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There seems room for a paper setting out the essentials of 
the normal cost theory of pricing, and comparing it with the 
hitherto accepted doctrine of the theory of the firm, in an attempt 
to see where the disagreement is really fundamental or where 
it is more apparent than real. Professor ROBINSON's article in 
the « Economic Journal », The Pricing of Manufactured Products, 
raises many of the points at issue and may be taken as typical 
of the attack of the traditional marginal analyst. It will therefore 
be drawn on for illustrations of the contrast between the two 
approaches to the problem of pricing. 

Any theory of the firm must start from some assumption as 
to the entrepreneur’s motives. We assume that what normally 
drives him is the profit motive, and that therefore we may take 
as a reasonable assumption that businessmen aim to maximize 
their profits. Here, as has often been pointed out, we may feel 
that in reality there should be some qualifications — that in 
particular cases factors which do not readily lend themselves 
to analysis may be a brake upon the whole-hearted pursuit of 
profits — for example, a businessman (or his wife) may set 
some arbitrary limit on the amount of time he may devote to 
his business, or a businessman interested in social work may 
spend a disproportionate amount on ‘welfare’ schemes for his 
employees. But recognizing this as a qualification, we may assume 
that it does not render invalid the general assumption of profit 
maximization. 

The fact that the normal cost theory of the firm assumes 
profit maximization (allowing for a range of uncertainty) as do 
the older theories, is worth stressing. Professor ROBINSON is not 
alone in holding the contrary view: ‘I am sure I am not misre- 
presenting Mr. ANDREWS if I say that throughout the book he 
regards the ritualistic price-fixing system that he describes as 
the antithesis of the policy of profit maximization’. This misses 
the point that any such ‘ritual’ is only adopted if it yields results 
— in this case the quoting of a price which is the maximum a 
business man can charge if he is to continue in existence in 
the long run. 

So far as profit maximization is concerned, the normal cost 
theory seems to me to be formally reconcileable with marginal 
analysis as such. Mr. ANDREWS attacks not the postulate of profit 
maximization but the modern doctrines of the way in which 
profits are maximized, the validity of which depends not on the 
postulate itself but on particular assumptions as to the behaviour 
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of demand and cost curves. It is contended that the assumptions 
as to the behaviour of demand and costs in the individual firm, 
and hence the classification of business situations which may be 
used to predict action, are wrong. Closely bound up with this 
is the question of over what period the business man is trying 
to maximize profits. 

The ‘modern doctrines’ I have referred to, I propose to call 
in future the theory of monopolistic competition. Under this 
general head, if Professor CHAMBERLIN will forgive me, I propose 
to include also the theory of imperfect competition. Prof. 
CHAMBERLIN has himself rightly stressed the difference between 
the two doctrines; certainly Mrs. ROBINSON ostensibly offers us 
only a ‘box of tools’ (but with outlines of some theoretical situations 
which she deems to be of fairly wide importance) whereas Professor 
CHAMBERLIN provides a general theory intended to cover all types 
of business situation. It is this which has determined my adoption 
of the terminology of monopolistic competition; but the ‘tools’ of 
the Cambridge school are similar to those used by Professor 
CHAMBERLIN, and statements are to be taken as referring to both 
doctrines unless the two are specifically distinguished. My analysis 
of the differences between the two groups of theory with which 
we are concerned has been divided into two parts. In this first 
part a comparison will be made, first, of the theories of demand 
for the products of an individual business and, secondly, of the 
behaviour of costs. Part II will deal with the determination of 
price, where, from a criticism of the monopolistic competition 
approach we shall be led into a more extended analysis of the 
working of the normal cost theory. 

The economic theory of the firm does not ordinarily distin- 
guish between types of firms. Now it becomes more necessary 
to distinguish, and for the purpose of this paper the analysis 
will be confined to the general case of manufacturing business. 
It will also be confined to a consideration of the product market 
and will not go into the pricing of the factors of production. 
Throughout, of course, there will be implications for ‘the theory 


of the factor markets, but it will not be possible to pursue this 
topic here. 


II. — DEMAND. 


* 


Here the disagreement is not about the general laws of 
demand, but about demand as it appears to the individual business. 
For a commodity class as a whole it is generally accepted that 
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if price rises less will be sold, and, similarly, if the market is 
to absorb more, the price must fall. The dispute concerns whether 
a similar falling demand curve is appropriate to the analysis of 
the individual business in a ‘normally competitive’ situation. It 
will be remembered that this was first suggested by Professor 
SRAFFA in 1926 as a solution to the analytical difficulty that a! 
condition of internal economies of scale is logically inconsistent 
with the infinite elasticity of demand for the firm which is 
postulated in pure competition. But it was coming to be suspected 
that increasing returns of this kind were the general rule for 
much manufacturing industry. 

The theory of pure competition had led to price and output 
analysis proceeding in terms of the full (‘atomistic’) equilibrium 
of the individual business. If this type of particular equilibrium 
analysis were to be retained, in the face of falling costs with 
increasing scale of production, then the limiting factor on a 
firm’s growth had to be postulated as coming from the demand 
side. SRAFFA chose to get this result by giving the individual 
firm a falling demand curve, which had previously been kept for 
the analysis of an industry or of a monopoly. 

Then as Mrs. ROBINSON has put it, the analysis of monopoly 
was released ‘from its uncomfortable pen in a chapter in the 
middle of the book’ whereupon ‘it immediately swallowed up -the 
competitive analysis without the smallest effort’ (1). Now, 
differentiation of products, or “spatial” factors of location, were 
recognized and were analysed as giving to each producer a limited 
*monopoly’. Professor CHAMBERLIN thus expressed it: “Under pure 
competition the market of each seller is perfectly merged with 
those of his rivals; now it is to be recognized that each is in 
some measure isolated, so that the whole is not a single large 
market of many sellers, but a network of related markets, one 
for each seller’ (2). The “market” type of demand curve was thus 
taken to be applicable to an individual seller, and while the 
elasticity of the business’ demand curve would depend upon the 
price and availability of close substitutes, it would in all cases 
diverge from the horizontal. Since the behaviour of costs in the 
individual firm is believed to show the same general characteristics 
as scale or output varies, whatever the prevailing conditions of 
competition in the product market, it is the difference in the 
«demand curve for the individual producer under pure and under 


(1) Economics of Imperfect Competition, p. 4. 
(2) Theory of Monopolistic Competition, p. 69. 
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monopolistic competition which is the heart of the theory. It 
depends not simply on the logical deduction of market limitation, 
but on the assumption that the market is limited by a falling 
demand curve, and on the logical consequences of this assumption. 

It is possible, however, to recognize the facts of differentiation 
of the product market, and of limitation of the market for the 
individual business, without writing into our analysis the falling 
demand curve tor the firm as a necessary consequence. The 
results of empirical research have shown that businessmen look 
to their long run position. We are concerned with manufacturing 
producers, not dealers or speculators, and the former at least 
are not in business just to snatch any short-term money profit, 
but as a continuing activity. Phrases such as ‘spoiling the market’ 
and the stress on ‘goodwill’ all reflect this longterm preoccupation. 
It will be conceded at least that the long run demand curve for 
an individual business must be more elastic than its short run 
demand (for in the long run consumers’ information will be more 
perfect, and there will be more substitutes available). 

A fundamental flaw in the monopolistic-competition view of 
demand is its carrying over into the demand curve for the individual 
business the structure of consumers’ preferences applicable only 
to the (short run) analysis of the demands for consumers’ goods.. 
Thus Professor CHAMBERLIN writes: “The general system of 
consumers’ preferences now embodies sloping demand curves for 
the individual firms...’ (1). It is apparent, however, that talking 
solely in terms of consumers’ goods leaves out the very important 
categories of producers’ goods — raw materials, semi-finished 
goods, machinery etc. More than this: it must be stressed that, 
even in consumers” goods, ‘the typical customer of a manufacturing 
business is another business, not a consumer of the conventional 
kind’ (2). It is exceptional for the final consumer to be in direct 
contact with the manufacturer; normally the latter sells through 
a retailer or through a wholesaler and retailer, and these are 
businessmen like himself, experts in their own line and (if they 
are to survive) in business to make a profit. They cannot afford 
the luxury of irrational preferences (3). This is not, of course, 


(1) Monopolistic Competition Revisited, « Economica », November 1961. 

(2) Manufacturing Business, p. 149. x 

(3) In some cases the retailers may be tied agencies. But the whole 
market will not be tied and they will have to sell on a competitive basis in the 
long run or lose trade. They will therefore see to it that they buy competitively 
too, and will often reserve the right to sell other brands alongside. 
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to deny the existence of goodwill and preference for established 
connections, but the goodwill only operates if the price is fully 
competitive; it does not in itself give the power to raise prices — 
which is ordinarily thought to be the necessary consequence of the 
fact of goodwill (1). Other things being equal, an order will go to 
the manufacturer who has supplied goods satisfactorily in the 
past, but except in the short run no ‘irrational’ preference will 
prevent the order going to a competitor if the latter offers compa- 
rable quality at a lower price, or better quality at the same price. 
In the theory of monopolistic competition, the linking of 
differentiation of product with consumers’ preferences led naturally 
to the conclusion that differentiation might not be based on real 
differences of kind or quality, but could be induced spuriously 
— that the consumer could be made to want particular goods 
not for their inherent qualities, but as the result of ‘sales pro- 
motion’ in its various forms. Hence the importance in the theory 
of monopolistic competition of selling costs, i.e. ‘costs incurred 
in order to alter the position or shape of the demand curve for 
a product’ (2) — of which advertising costs are taken as the 
type. ‘Irrational’ preferences, whether based on selling costs or 
not, are seen as attaching consumers to the particular product 
so that it will be preferred to others of strictly comparable 
physical types even at a higher price. We have already said that 
the typical customer is not the final consumer. But taking this 
latter case now, in the long run even the ordinary consumer 
is not likely to persist in irrational behaviour (3). Persuasive 
advertising may be effective in a very narrow range of consumers’ 
commodities, such as patent medicines and some cosmetics; in 
a much wider range of commodities, such as food, drink and some 
clothing, advertising may induce people to try a particular brand, 
but why should it induce them to continue buying it unless its 
inherent qualities satisfy them? In the case of durable-use con- 
sumers” goods, where the purchase represents a substantial outlay 
to the consumer, much the most important influence on sales would 


(1) See Industrial Analysis in Economics, by P. W. S. ANDREWS, 
Oxford Studies in the Price Mechanism, p. 151 and the reference there 


to MAcGREGOR. 

(2) Theory of Monopolistic Competition, p. 117. 

(3) cf. Some Aspects of Competition in Retail Trade by P. W.S. An- 
pREws, « Oxford Economic Papers », June 1950, and Manufacturing Bu- 


siness, pp. 188 ff. 
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appear to be personal recommendation — either by a trusted 
retailer or by other consumers who may already have acquired 
washing machines, television sets etc. and can speak from 
experience. In this last case the persuasive power of advertising 
is limited to making the name of the maker generally known, so 
that consumers have heard of it, and so feel they have a guarantee 
of quality — but this will still leave them with a choice between 
half a dozen or more well-known makes. 

Two rather uneasy arguments have been put up in defence 
of the use of a short-run sloping demand curve for the individual 
business in the analysis of prices. Professor ROBINSON has 
argued (1), first, that it is not always appropriate to apply the 
long-term demand curve, and indeed that by looking to his short 
run situation a businessman will best ensure his position in the 
iong run. Secondly, he “would prefer... to conceive of the demand 
curve that is applied to the short period situation as including, 
suitably discounted, all the various repercussions of the future 
upon the present’. Mr. Farrell (2) has pointed out the fallacy 
in both these arguments: on the first, that ‘maximizing profit in 
each of a sequence of short periods is not in general consistent 
with maximizing profits over the longer period composed of these 
short periods’, for the results in the long period are not independent 
of price and output policies in the present; on the second, that 
this is an example of ‘implicit theorizing’, inadmissible methodo- 
logically, for it involves defining profits merely as “what the 
businessman tries to maximize’. 

The sloping demand curve for the individual firm can only 
be made a long-term phenomenon either by assuming continuing 
‘irrational’ preferences on the part of consumers, or by assuming 
that transport costs are important. The assumption of continued 
preferences not based upon quality (3) is, as we have said, diffi- 


(1) See his original review article, « Economic Journal», Dec. 1950, 
and his Rejoinder, « Economic Journal », June 1951. 

(2) Deductive Systems and Empirical Generalizations in the Theory 
of the Firm, « Oxford Economic Papers », February 1952. 

(3) The theory of monopolistic competition allows consumers to recognize 
higher qualities in so far as a superior product is thought to meet a higher 
level demand curve than an inferior product from the same manufacturer. 
But as between manufacturers, the preferences of consumers are thought 
to be irrational with regard to qualities. Thus, even given that other manu- 
facturers are offering identical qualities at constant prices, an individual 
firm will be seen as having a sloping demand curve for each product, re- 
ecting the preferences of consumers despite price differentials. 
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cult to justify. As regards transport costs, the monopolistic 
competition theorists have come increasingly to invoke the idea 
of “spatial monopoly’. This may seem to avoid the difficulties 
of assuming continued irrational preferences; thus Professor 
CHAMBERLIN in his recent reformulation writes: «Each seller 
has a local monopoly based upon his location, yet he is surrounded 
by competitors. Hence the paradoxical expression ‘monopolistic 
competition’. His demand curve has a downward slope whose 
steepness will depend upon how highly people value the unique 
elements of his own product (in our example, his convenient 
location) as compared with the available substitutes) (1). This 
analysis is most obviously applicable to retail trade, where there 
is such a dispersal of business. Yet even there, it disregards the 
mobility of consumers, which would surely justify considerable 
reservations. 

In the case of manufacturing industry, if an extreme assumption 
has to be made, it would be more realistic to assume that producers 
were all localized toyether in one district rather than that they 
were scattered over the country. In Britain there is considerable 
localization of industry. It is also true generally in this country 
that the difference in transport costs between alternative producers 
is small compared with other costs; if a competitor is better 
placed, extra transport costs will have to be offset by greater 
efficiency in some other way. In such a model, the adduced basis 
for preferences will not exist. 

One could argue that any demand curve of the ordinary kind 
by definition must be short run, for it assumes given specifications 
and given prices of other goods. Avoiding the term demand curve, 
then, on the normal-cost theory of price, the “price-policy line’ 
will be horizontal, with an effective limit set by long-run compe- 
tition to the price which a businessman can charge. Customers 
will know what other possibilities there are — not only what is 
actually on offer but what could be on offer if an order were 
placed ; any persistently irrational customers may be assumed to be 
such a small part of the total demand that their effect will be 
negligible. Similary, if the price is too high, other producers 
will be tempted to come in and offer an identical product. Those 
who deny the possibility of this overlook the prevalence of sample 
orders and the effects of seasonal and other pressures. 


(1) Monopolistic Competition Revisited, « Economica », Nov. 1951. 
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The orthodox idea of competition has proceeded too much 
in terms of competition from other existing products rather than 
from other producers. For the purpose of pricing the ‘industry’, 
of which a firm is part, should be defined with reference to its 
processes and machinery, not final products; the criterion is 
whether, in the not so very long run, other firms could offer 
adequate substitute products. The businessman thus has to look 
at potential as well as actual competition. The price level which 
he thinks it safe to charge will be fixed on the basis of experience. 
If he exceeds the safe level and insists on sustaining it, he will 
be faced with a continuous shrinkage in demand; as others come 
in to his market his original (shortrun) demand curve will in fact 
be pushed to the left and at the same time it will become flatter, 
until in the end his price-policy line would lie above his demand 
curve and he would not be able to sell anything. In practice, he is 
likely to revise his price downwards at once to meet price com- 
petition by others. As long as its price is right, however, an 
established business will have the goodwill earned and retained 
by quality and service, and so will have a definite, though limited, 
market at that price; (limited because other businesses will also 
enjoy goodwill). 

Thus the level of price available to the individual business in 
the long run is determined. by the competition of others. To 
understand how that competition arises we must proceed to the 
analysis of costs, which, as the name implies, is basic to the 
normal cost theory. 


III. — Costs. 


The now traditional approach to the behaviour of costs of 
production in the individual firm (given factor prices) runs in 
terms of (a) the ‘short period’ when the equipment and overhead 
organization of a business are given and unalterable, and (b) the 
‘long period’ in which those limitations are removed, so that the 
firm is free to vary its ‘scale’. Both types of cost curve are 
normally described as U-shaped. The short-period cost curve is 
seen as falling to a minimum and then rising, because beyond 
some definite point the fixed factors will be ‘overworked’ and 
the returns per unit of variable factor will fall. The rising average 
costs of the variable factors per unit of product will eventually 
outweigh the decreasing average unit costs of the fixed factors. 
In the long run, although the quantities and qualities of all 
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factors are thought to be freely variable, it is usually considered 
that the average cost curve, falling at first under the influence 
of economies of scale, will eventually rise because of the increasing 
complexity or difficulty of management (1). 

For the determination of prices, in the theory of monopolistic 
competition it is long run costs which are of critical importance. 
Professor CHAMBERLIN, for instance, works only with long run 
cost curves. A businessman, once in operation, is seen as adjusting 
his scale with reference to his long run marginal costs, and a 
prospective new entrant is seen as taking his decision on an 
estimate of whether the price he may expect to get will cover 
his expected long run average costs. The normal cost theoretical 
approach pays more attention to the use of short run costs in 
the making of price quotations and reconsiders the shape of both 
the short and long run cost curves. 

As regards the long run cost curve, Mr. ANDREWS has taken 
the distinction between management costs and technical costs and 
made it into a more precise weapon of analysis. He defines 
technical costs rigidly as the minimum level of the costs of the 
technical (non-managerial) factors of production at any scale of 
production, when they are working at 100 per cent efficiency. 
(Allowance, however, must be made for strategic reserve capacity, 
which may show itself in preference for a flexible organization 
rather than one of somewhat lower cost but of extreme rigidity, 
since the latter will in effect only yield ‘least cost’ under static 
conditions). Managerial costs then are defined to include not 
only the costs of management proper but any excess of the actual 
costs of the technical factors over the theoretical optimum ‘technical 
costs’. 

All economies of scale, therefore, other than those of man- 
agement proper, will lie in the technical cost curve. This must 
be seen as falling continuously, sharply at first, then more and 
gently, for once the major economies of flow production are open 
to the firm, the extension of large-scale mechanization will be 


(1) Mrs. RoBinson sees the entrepreneur as the one «indivisible unit » 
in the long run, so that if output is increased beyond his ‘capacity’ it will 
be at rising costs. Professor CHAMBERLIN does not argue in terms of indivis- 
ibility but of «increased difficulties of co-ordination and management», the 
sheer complexity of management, which will increase with increased scale. 
See Economics of Imperfect Competition and Theory of Monopolistic 
Competition. 
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confined to ancillary processes, such as handling and transport, 
and further economies in the main manufacturing processes will 
probably be confined to the improvement of particular machines 
or parts of the process. Some further technical economies of scale 
will always be open to the firm, but they will become relatively 
less important, and may only be attainable by very large discon- 
tinuous steps. 

Managerial costs have to be added to the technical costs to 
get the average total long run cost curve. A fall in managerial 
efficiency may show itself in either or both of the two elements 
making up managerial costs — the cost of management proper 
may rise, or the costs of non-managerial factors may depart 
further from the technical optimum. Some earlier writers (1) have 
been doubtful about the assumption of necessarily increased ineffi- 
ciency of management with scale. Mr. ANDREWS now argues that 
the capacity of the entrepreneur cannot be taken as ‘fixed’ because 
there will be new techniques of management open to him with 
increased scale just as there are changing techniques of produc- 
tion. Similarly, if the indivisibility approach be rejected, with 
Professor CHAMBERLIN, the argument asserts that in fact systems 
of ‘co-ordination’ exist to mitigate the defects of size. This approach 
brings in the idea of ‘levels’ of management (2), an appropriate 
management technique being available for different ranges of 
output. In this way the capacity of the businessman is extended 
with the growth of his business. Managerial costs at first may 
well fall from one ‘level’ to the next until the ‘optimum’ position 
is reached; thereafter there may be a sudden sharp rise as the 
business gets too big for personal supervision by one man; but 
there seems little reason to suppose that each succeeding level 
of management will be progressively less efficient than the pre- 
ceding one — once the step has been made to more impersonal 
management one would expect the decrease in efficiency to slow 
down. Moreover, with each level of management, over the appro- 
priate range of output, managerial costs will not be rising, and 
each succeeding level will extend over a progressively wider range 
of output. 

Taking managerial and technical costs of production together, 
then, we may expect costs to fall sharply at first, then more 
slowly until at a very large scale they could be taken as 

(1) E. g. Mr. Harrop and Mr. Katpor. 

(2) Manufacturing Business, p. 130 ff. 


Competition and the: Theory of the Firm 521 


approximately constant. This conclusion will be shown in Part II 
to be important for price policy. 

Empirical research, however, has shown that businessmen 
work from their existing costs, and therefore the behaviour of 
short run costs is of explicit importance in the normal cost 
theory of pricing. The costs concerned are those which are shown 
in the business” accounts. It is true that looking to the future 
the businessman will be able to make some estimate of the 
technical long run costs open to him (these are especially 
significant because he will not normally expect a fall in his present 
level of managerial efficiency). But we have already argued that, 
once his firm is the appropriate size for its industry, the slope 
of this long run cost curve will be very gentle. The businessman 
can, therefore, take his present costs as a good enough guide for 
future policy, knowing that if his business expands he will at 
least be no worse off. Thus we may say that in the normal cost 
theory businessmen are seen as looking to long run demand 
and using present short run costs, whereas in monopolistic compe- 
tition theory the demand curve must, I have argued, be short 
run (1), while the cost curves usually stressed are long run. 

As regards the shape of the short run cost curve, normal cost 
theory sees the rising part of the U-shaped curve as irrelevant 
for pricing policy, and has shown that average direct costs per 
unit are taken by the businessman as normally constant at any 
given time. Stability of the individual business in this condition 
is incompatible with “pure” competition. It is not necessarily incom- 
patible with monopolistic competition; indeed, if one of the con- 
ditions of equilibrium in monopolistically competitive manufactur- 
ing groups be taken as the making of only normal profits, this 
requires the firm to be producing in a condition of decreasing 
costs, both short and long run, for only thus can there be tangency 
of cost and demand curves, Constant short run marginal costs 
would thus at least be a possibility. 

Normal cost theory, however, holds that this is the general 
case, arising from the nature of costs themselves, and quite consist- 
ent with a horizontal price line. Mr. ANDREWS rejects the tradi- 
tional concept of firms organized to produce a certain ‘point’ of 
output, and has argued that firms, knowing that they will be 


(1) i.e. short run in mature, but these short ran characteristics are 
assumed to persist through the long run. 
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subject to changes in demand at least over the trade cycle, will 
organize to produce a range of output, and will plan to have what 
economists would consider a reserve in the fixed factors even 
when nominally at full capacity. Given. the level or demand, the 
businessman will wish to allow for the accidental break-down 
as well as the normal rate of repair to his machinery, and other 
possible contingencies, so that he must have some spare plant 
(some of which may well be out of date machinery, kept just for 
such an emergency). He will normally also expect to have some- 
thing in hand to meet any sudden accretion of demand, whether 
from cyclical or seasonal fluctuations, changes in fashion ete., 
for to turn away an order may damage his goodwill and allow 
a competitor to gain a firmer footing, and when demand slackens 
again he cannot be at all sure of regaining such custom. 

The plant is thus theoretically capable of producing more, 
and it will be able to do so at decreasing overhead costs. These 
especially low average costs, however, are not attainable except 
in the very short run, and they will not enter into price calcula- 
tions any more than will rising costs for great decreases in short 
run outputs. Similarly, for over-fuli capacity outputs, counter- 
balancing expenses may well be incurred in the way of overtime 
payments to labour ete. which will cause rising average direct 
costs; but these, again, will not enter into price. Competitors may 
not be in such a position, and such costs may therefore be classed 
as ‘extraordinary’ (1) so far as pricing analysis is concerned. 

Neither the short run nor the long run reserve capacity ‘of 
the normal cost theory has anything to do with the excess capacity 
or unexhausted economies of scale adduced in the theory of 
monopolistic competition. The former reflect the need for flexibility 
in a dynamic world, whereas the latter are due to the multiplica- 
tion of firms in a limited market, leading to too many firms all 
too small for efficiency. 

Granted the constancy of average direct costs, and the gentle 
slope of the long run average cost curve, in view of the assumed 
competitive limit to price, it is rational for the businessman’s 
pricing policy to work itself out in terms of a definite margin 
which can be got over direct costs. The pricing policy itself and 
its implications will be discussed in Part 11 of this paper. 


» 


(1) Manufacturing Business, p. 109. 


Competition and the Theory of the Firm 523 
A une A __________ 


RIASSUNTO 
La concorrenza e la teoria dell' impresa 


Parte I. - La teoria della domanda e dei costi. 


Lo scopo di questo articolo è di confrontare la dottrina della concor- 
renza monopolistica cou la teoria del costo normale dell' impresa proposta 
da P. W. S. Andrews. Una seconda parte tratterà della formazione del prezzo. 
Frattanto questa parte critica le ipotesi fatte dalla teoria della concorrenza 
monopolistica a riguardo del comportamento delle curve della domanda e 
del costo nell’impresa individuale. 

La discussione verte sul fatto che una curva di domanda inclinata può 
essere soltanto un fenomeno a breve andare, e l'impresa si basa su una 
domanda a lungo andare. Le preferenze dei consumatori non dovrebbero 
essere considerate nella curva di domanda per l’impresa individuale; il 
tipico cliente di un'impresa è un’altra impresa. Inoltre, l'ipotesi di mono- 
polio «spaziale » è inapplicabile alle condizioni della maggior parte dei 
paesi industriali. 

La teoria del costo normale ammette la differenziazione di prodotto, ma 
nega che ciò porti necessariamente condizioni di monopolio nel mercato; essa 
ammette l'avviamento, come la preferenza per relazioni stabilite, ma nega 
che l'avviamento dia il potere di aumentare il prezzo oltre il livello che 
potrebbe essere quotato da qualsiasi altro produttore — ciò che esso dà è 
la limitazione del mercato ad un dato prezzo. La linea della politica del 
prezzo di un'impresa sarà orizzontale e il prezzo praticato sarà limitato dalla 
concorrenza — potenziale ed effettiva. 

I costi a breve andare sono di più esplicita importanza nella teoria del 
costo normale che nella tecnica della concorrenza monopolistica. La fissa- 
zione del prezzo da parte di un'impresa si effettua generalmente attraverso 
i costi mostrati nei conti. L’ effetto della capacità di riserva nei fattori fissi 
è che i costi totali medi a breve andare sono normalmente decrescenti, e i 
costi diretti medi per unità sono presi come normalmente costanti in qual- 
siasi dato momento. Nei riguardi dei costi a lungo andare viene fatta una 
distinzione analitica fra costi di amministrazione e tecnici. 

La conclusione è che la curva del costo totale medio a lungo andare 
discende in continuazione, fortemente all’inizio, poi più lentamente; fino a 
che in linea molto generale essa può essere considerata appossimativamente 
costante. 


RESUME 
La concurrence et la théorie de l’entreprise 
Ie Partie. - La théorie de la demande et du coût. 
Le but de cet article est de comparer ls doctrine de la concurrence 


monopolistique avec la théorie du coût normal de l’entreprise, émise par 
P. W.S. Andrews. La seconde partie traitera de la formation du prix. En- 
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tretemps cette partie expose la critique des hypothéses faites par la théorie 
de la concurrence monopolistique à l’égard du comportement des courbes 
de la demande et du coût de l’entreprise individuelle. 

La discussion porte sur le fait qu’une courbe de demande descendante 
ne peut être qu’un phénomène de brève durée, tandis que l’entreprise se 
base sur une demande de longue durée. Les préférences des consommateurs 
ne devraient pas être considérées dans la courbe de demande pour l’entre- 
prise individuelle ; le client typique d’une entreprise est une autre entre- 
prise. En outre, l'hypothèse du monopole lié à un certain espace n’est pas 
applicable aux conditions de la plupart des pays industriels. 

La théorie du coùt normal admet la différenciation du produit, mais 
nie que ceci introduise nécessairement des conditions de monopole dans le 
marché ; elle admet la mise en train, comme la préférence pour les rela- 
tions établies, mais elle nie que Ja mise en train donne le pouvoir d'aug- 
menter le prix au delà du niveau qui pourrait être coté par un autre pro- 
ducteur quelconque: ce qu’elle donne, c’est la limitation du marché à un 
prix déterminé. La ligne de la politique du prix d’une entreprise sera hori- 
zontale et le prix pratiqué sera limité par la concurrence — potentielle ou 
effective. 

Les coûts a courte durée ont une importance plus grande dans la théorie 
du coût normal que dans la théorie de la concurrence monopolistique. La 
fixation du prix de la part d’une entreprise s’ effectue d'ordinaire au moyen 
des coûts relevés par les comptes. L’ effet de la capacité de réserve dans 
les éléments fixes est que les coûts totaux moyens à courte durée sont nor- 
malement décroissants et les coûts directs moyens par unité sont considérés 
comme normalement constants à n’ importe quel moment. En ce qui concerne 
les coûts à longue durée, on fait une distinction analytique entre coûts 
d’ administration et coûts techniques. 

La conclusion est que la courbe du coút total moyen á longue durée 
accuse une chute continue, forte dans les débuts, plus lente ensuite, jusqu'á 
ce que, de façon générale, elle puisse être considérée comme à peu près 
constante. 


ZUSAMMENFASSUNG 
Konkurrenz und Theorie der Unternekmung 


1. Teil. - Nachfrage-und Kostentheorie. 


Zweck dieses Artikels ist der- Vergleich der monopolistischen Konkur- 
renzlehre mit der von P. W. S. Andrews vorgeschlagenen Theorie der nor- 
malen Kosten der Unternehmung. Ein zweiter Teil wird die Presbildung 
behandeln. Inzwischen übt dieser Teil Kritik an den, von der monopolisti- 
schen Wettbewerbstheorie gemachten Hypothesen beziiglich des Verhaltens 
der Nachfragenkurven und der Kosten in der individuellen Unternehmung. 

Die Diskussion handelt über die Tatsache, dass eine geneigte Nachfra- 
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genkurve lediglich eine Erscheinung auf kurze Sicht sein kann und die 
Unternehmung sich auf eine Nachfrage auf weite Sicht stútzt. Die Bevor- 
zugungen der Verbraucher sollten in der Nachfragenkurve fiir die Einzelun- 
ternehmung nicht berúcksichtigt werden. Der typische Kunde einer Unter- 
nehmung ist eine andere Unternehmung. Ausserdem ist die Hypothese eines 
«ráumlichen» Monopols für die Bedingungen des gróssten Teils der Indu- 
strielander nicht anwendbar. 

Die Theorie der Normalkosten lässt eine Differenzierung des Produktes 
zu, verneint aber, dass dies notwendigerweise zu Monopolbedingungen auf 
dem Markte fiihrt; dieselbe lässt die Einführung, wie die Bevorzugung für 
bestehende Beziehungen, zu, verneint aber, dass die Einführung die Móglich- 
keit gibt, den Preis über das Niveau zu erhóhen, welches von jedweden 
anderen Produzenten eingeráumt werden kann: das was die Einführung gibt, 
ist die Begrenzung des Marktes zu einem gegebenen Preise. Die Linie der 
Preispolitik eines Unternehmens wird horizontal sein und der angewandte 
Preis wird durch die potenzielle oder effektive Konkurrenz beschrankt sein. 

Die Kosten auf kurze Sicht sind von grésserer Bedeutung in der Theorie 
der Normalkosten, als in der Theorie der monopolistischen Konkurrenz. 
Die Festlegung des Preises von Seiten einer Unternehmung wird im allge- 
meinen durch die, in den Konten gezeigten, Kosten durchgeführt. Die 
Wirkung der Reservekapazitát in den festen Faktoren besteht darin, dass 
die durchschnittlichen Gesamtkosten auf kurze Sicht normalerweise fallend 
sind und die durchschnittlichen, direkten Kosten pro Einheit normalerweise 
in jedem Zeitpunkte als konstant angesehen werden. Beziiglich der Kosten 
auf weite Sicht wird ein analytischer Unterschied zwischen Verwaltungs- 
und technischen Kosten gemacht. 

Abschliessend wird festgestellt, dass die Kurve der durchschnittlichen 
Gesamtkosten auf weite Sicht dauernd im Fallen ist, anfänglich stark und 
dann langsamer, bis dieselben sehr allgemein als ungefáhr konstant angesehen 
werden kann. 


RESUMEN 


La competición y la teoría de la empresa 


Parte primera - La teoría de la demanda y de costes. 


Mira este artículo a cotejar la doctrina de la competición monopolista 
con la teoría del coste normal de la empresa, que P. W. Andrews propuso. 
Una parte segunda tratará de la formación del precio. Mientras tanto critica 
esta parte a las hipótesis que se hicieron por parte de la teoria de la 
competición monopolista respecto al comportamiento de las curvas de la 
demanda y coste en una empresa individual. 

Versa la discusión sobre el hecho de que una curva de demanda incli- 
nada puede ser tan sólo un fenómeno a corto plazo, y la empresa se basa 
sobre una demanda a largo plazo. No deberian las preferencias de los con- 
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sumidores estar consideradas en la curva de demanda cuando se trata de 
una empresa particular: el cliente típico de una empresa es otra empresa. 
Además, la hipótesis de monopolio «espacial» no se la puede aplicar a las 
condiciones de los más de los paises industriales. 

Admite la teoria del coste normal la diferenciación de producto, pero 
niega que esto necesariamente acarree condiciones de monopolio en el mer- 
cado; admite ella tener en cuenta el concurso de parroquianos, como la pre- 
ferencia a consecuencia de relaciones ya desde largo tiempo trabadas, pero 
niega que la preferencia o concurso dé parroquianos facilite el poder de 
aumentar el precio más allá del nivel que cualquier otro productor podria 
cotizar — lo que ambos, preferencia y concurso, proporcionan es la limi- 
tación del mercado a un precio establecido. La linea de la politica de precios 
de una empresa quedará limitada por la competición — ya sea ésta poten- 
cial o efectiva. 

Los costes a corto plazo tienen una importancia más explicita en la 
teoria del coste normal de lo que tengan en la de la competición monopolista. 
La fijación del precio por parte de una empresa se efectúa por lo general a 
través de los costes que las cuentas señalan. El efecto de la capacidad de 
reserva en los factores fijos es el que los costes totales medianos a corto 
plazo son normalmente decrecientes, y los costes directos medianos por 
unidad se los considera como normalmente constantes a cualquier momento 
establecido. En lo tocante a los costes a largo plazo se hace una distinción 
analítica entre costes de gestión y técnicos. 

En conclusión, la curva del coste total mediano a largo plazo desciende 
sin interrupción, primero fuertemente, luego más lentamente; hasta que, en 
una medida muy general, se la puede considerar aproximadamente constante. 


THE CONSISTENOY OF THE MARXIAN ECONOMIC 
SYSTEM (*) 


JOHN S. CHIPMAN 


The question of the consistency of Marx’s economic system 
has been the subject of considerable discussion ever since the 
posthumous publication by ENGELS of Volume III of Das Kapital. 
It is the purpose of this paper to reconsider this question and 
see whether any consistent theory of value can be drawn from 
Marx’s writings. It will be shown that one assumption — namely 
that of equal rates of surplus value among industries — is re- 
sponsible for nearly all the errors and contradictions in Marx’s 
theory; and that this assumption must be altogether discarded if 
the theory is to uphold any claim to empirical validity. 


I. - INTRODUCTION. — The three variables which MARX considers 
significant in the analysis of capitalism are the rate of profit (p’), 
the rate of surplus value (s”), and the organic composition of 
capital (q). Representing constant capital (cost of materials plus 
depreciation) by c, variable capital (cost of labour) by v, surplus 
value (interest, dividends, and rent (')) by s, and total value (?) 
by u, we have the following definitions (5): 


(*) This study was undertaken at the suggestion of Dr. Evsey D. Domar, 
to whom I am much indebted for suggestions and searching criticisms. I am 
also obliged to Dr. Fritz MacHLUP for several suggestions. 

(') It is assumed throughout most of Das Kapital that there is no 
rent. We shall for the present keep to that assumption, but relax it in the 
next section. 

(?) Marx used the word ‘value’ for what modern theorists would call 
4 total revenue’. The same use is made of the word ‘price’. 

(*) I follow Sweezr in the definition of the organic composition of 
capital (cf. Pauz M. SwerzY, The Theory of Capitalist Development, New 
York, Oxford University Press, 1942, p. 66). Marx’s definition (Capital, 
Chicago, Charles H. Kerr & Company, 1906, Vol. I, Part VII, Section 1, 
p. 671) might be interpreted, with perhaps greater justification, as c/v; this 
is the definition used by Joan Roginson (An Essay on Marxian Economics, 
London, MacMillan & Co. Ltd., 1949, p. 6). However it makes no great 
difference which of the two ratios is used. 
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His three variables are then related in the following way (?): 
(2) p' = s'(1—q). 


It must be emphasized that this is not an equation, but an 
identity. An identity may, however, be treated as an equation 
if either of two conditions is satisfied: a) that the independent 
variables (in this case s’ and q) be determined independently of 
one another; or b) that if they are not independently determined, 
the manner in which changes in the one affect changes in the 
other be sufficiently known. If neither of these conditions is 
satisfied, then the identity cannot be treated as an equation; or, 
in other words, the identity, whilst true, does not add anything 
to our knowledge of the system it attempts to describe. 

It is therefore necessary to inquire to what extent s’ and q 
are independently determined; and to the extent that they are 
not, it is necessary. to know how changes in the one will affect 
changes in the other. We shall attempt in this paper to evaluate 
the degree to which Marx showed this, and to which it can be 
shown, and consequently the degree to which (in this respect) 
Marxian economics is of value in analyzing « the law of motion 
of capitalism ». 

Since (2) is an identity, it is possible also to express the 
organic composition of capital as a function of the rate of profit 
and the rate of surplus value: 


(3) q=i- 2. 


Now it is the Marxian position that there is a tendency in a 
capitalist economy (operating under conditions of perfect compe- 


(') As follows: x 
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tition) for both the rate of profit and the rate of surplus value 
to be equal in all industries; and at the same time, that there 
is no such tendency with respect to the organic composition of 
capital. It is admitted by Marxian economists that, because of 
imperfections and immobility of labour, the equality of rates of 
surplus value (and of profit) is never achieved; but it is never- 
theless asserted that the tendency always exists (1). 

According to (3), when p’ and s’ are given, q is uniquely 
determined. Furthermore, if it is known that both p’ and s’ tend 
to inter-industry equality, then it follows immediately that q 
must do the same - which is denied. This is the great contradiction 
of Marxian economics which has been the subject of debate ever 
since the publication of BOHM-BAWmRK’s Karl Marx and the Close 
of His System (?). 

Let us be clear on the nature of the contradiction involved; 
it is not an « apparent » contradiction, but a logical contradic- 
tion. The assertion is made that the rates of profit and of surplus 
value tend to equality; and that the organic compositions of 
capital do not tend to equality. What could be a plainer example 
of logical contradiction than this? It is not enough to say, as 
Mr. SWEBZY does, that we may make the simplifying assumption 
that organic compositions of capital are equal (or happen to be 
equal) (3); we must go further and make the assumption that 
there is a tendency in such a system for equal organic composi- 
tions of capital. If this assumption is too unrealistic, then we 
must discard the assumption that there is a tendency for both 
rates of profit and rates of surplus value to be equal. The reason 
for this is not that tendencies in p’ and 8’ cause similar tendencies 
in q, for (3) is an identity; the reason is, then, that it is precisely 
the same thing to say that organic compositions of capital tend 
to equality as it is to say that both the rates of profit and of 
surplus value tend to be equal. 

The question before us, then, is the following: whether it 
is possible to solve the contradiction without breaking down the 
principal foundations of the Marxian system. It is necessary either 


(1) See below, p. 7, note 2, and p. 17, note 1, for citations. 

(?) New York, Augustus M. Kelley, Inc., 1949. 

(*) «It is perfectly legitimate to postulate a capitalist system in which 
organic compositions of capital are everywhere equal and hence the law of 
value does hold, and to examine the functionings of such a system». The 
Theory of Capitalist Development, p. 70. 
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to assume a tendency for equal compositions of capital, or to 
drop the assumption that both rates of profit and of surplus 
value tend to equality. 

We may at once dispense with the assumption of equal 
organic compositions of capital. There is obviously no reason 
why the proportion of constant to total capital should be the 
same in all industries; these proportions are largely determined 
by technical factors. Marx himself realized the impossibility of 
such an assumption. 

The latter alternative, then, can of course be chosen in either 
of two ways: by assuming that there is no tendency towards 
equality in rates of profit or, on the other hand, in rates of 
surplus value. Our problem then is, which of these modifications 
of MARX”s system can be made with least cost to the system as 
a whole? 


II. - UNEQUAL RATES OF RENT. — Now surplus value, for Marx, 
includes interest, dividends, and rent (1). Profit is the form in 
which surplus value appears to the capitalist (2). But if profit 
is then to include differential rent, how can we assume equal 
rates of profit? In order to avoid such a conclusion, MARX assumes, 
for the major part of his work, that there is no rent (%). When 
he first introduces rent in Part VI of Volume III of Das Kapital, 


(*) « Assuming that the price of the product is the same as its value, 
we here find the surplus value distributed under the various heads of 
profit, interest, and rent, € c.» - Capital, Vol. I, Part III, Ch. IX, Section 1, 
p. 244. « Profit» in this context is used in its narrower sense, and not in 
the sense in which Marx generally uses the term. By rent is meant only 
ground-rent, for in the previous page, in the example of the spinning mill, 
Marx includes the «rent of the building» as part of constant capital. 
There is a similar example in Vol. III, Part. I, Ch. 1V, p. 91. 

(*) «In its alleged capacity of an offspring of the advanced total cap- 
ital, the surplus value assumes the change of form known as profit». - 
Capital, Vol. ITI, Pt. I, Ch. I, p. 49. 

(*) In a letter to ENGELs, he says: «In the whole of this section.... 
landed property is taken as =0; that is, nothing as yet concerns landed 
property as a particular economic relation. This is the only possible way 
to avoid having to deal with everything under each particular rolation ». - 
Marx-Encels, Selected Correspondence, New York, International Publishers, 
1936, p. 106, as quoted by Sweezy, op. cit., p. 67. 
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he distinguishes between that part of surplus value that goes into 
profit, and that part which goes into rent (1). 

Once we take account of differential rent, the rate of surplus 
value will evidently differ from one sphere to another, perfect 
competition notwithstanding. This fact was of considerable 
concern to Marx: does it mean, he asked himself, that the source 
of surplus value is land, not labour? A nicety saves him from 
this contingency: « The natural power is not the source of the 
surplus profit, but only its natural basis, because this natural 
basis permits an increase in the productive power of labour. » (2) 
Thus, when put to the task, Marx was willing, when necessary, 
to reconcile himself to the existence of unequal rates of surplus 
value. We shall see in the next section that Marx would have 
made things much easier for himself if he had used the fact that 
capital, as well as land, could increase the productivity of labour. 

MARX poses the problem of rent in this way: 


« The difficulty is not to explain the surplus product and 
the surplus value produced by agricultural capital. This 
question is solved by the general analysis of the surplus value 
produced by all productive capital, no matter in what sphere 
it may be invested. The difficulty consists rather in demon- 
strating the source of the surplus over and above the general 
surplus value paid by capital invested in the soil to the 
landlord in the form of rent after the general surplus value 
has been distributed among the various capitals by means of 
the average profit, in other words, after the various capitals 
have shared in the total surplus value produced by the social 
capital in all spheres of production in proportion to their 
relative size » (3). 


(*) «All ground-rent is surplus value, the product of surplus labour. In 
its undeveloped form, as natural rent (rent in kind), it is as yet directly 
the surplus product itself. This gives rise to the mistaken idea that the 
rent corresponding to the capitalist mode of production is explained by 
merely explaining the general prerequisites of surplus value and profit, 
whereas this ground-rent is always a surplus over and above profit. It ‘is a 
peculiar and specific portion of surplus value, over and above that portion 
of the value of commodities, which is known as profit and consists itself of 
surplus value (surplus labour)». - Capital, Vol. INI, Pt. VI, Ch. XXXVII, 
pp. 743-4. 

(?) Capital, Vol. III, Pt. VI, Ch. XXXVIII, pp. 757-8. 

(*) Capital, Vol. III, Pt. VI, Ch. XLVII, Section 1, p. 908. 
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This passage brings out most clearly Marx’s separation of 
the theory of value from the theory of distribution. In an even 
more emphatic passage, he says: 


« Profits of capital (profits of enterprise plus interest) 
and ground-rent are merely particular constituents of surplus 
value, categories, by which surplus value is distinguished 
according to whether it falls into the hands of capital or of 
private land. This classification does not alter its nature in 
any way. If added together, these parts form the sum of the 
surplus value. Capital pumps the surplus labour, which is 
represented by surplus value and surplus. product, directly 
out of the labourers. To this extent it may be regarded as 
the producer of surplus value. Private Land has nothing to 
do with the actual process of production. Its role is confined 
to carrying a portion of the produced surplus value from 
the pockets of capital to its own. » (1). 


How exactly is this process carried out according to which 
the landlord obtains the already-produced surplus value? A third 
quotation will explain this: 


« Value is labour. Therefore surplus value cannot be land. 
The absolute fertility of the soil accomplishes no more than 
that a certain quantity of labour produces a certain product 
conditioned upon the natural fertility of the soil. The differ- 
ence in the fertility of the soil brings it about that the same 
quantities of labour and capital, hence the same value, express 
themselves in different quantities of agricultural products, 
so that these products have different individual values. The 
equalization of these individual values into market-values is 
responsible for the fact that the ‘advantages of fertile over 
inferior soil... are transferred from the cultivator or consumer 
to the landlord’. (Ricarpo, Principles, p. 6) » (?). 


We must now adjust the Marxian identity to take account 
of differential rent. If we represent rent by r and profit by p, 
we may write: 


(4) oS poro: 
(*) Capital, Vol. III, Pt. VII, Ch. XLVIII, Section 3, pp. 955-6.> 


(*) Capital, Vol. ITI, Pt. VII, Ch. XLVIII, Section 1, p. 948. I have 
been unable to locate the alleged quotation from Ricardo. 
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The rate of profit is now 


5 fee 
(5) bm 38 
and the «rate of rent » (1) is 
(6) dia 
ctv 
The Marxian identity then becomes 
(7) p'=s'(1-qQ)—r'. 


Any divergencies in the rate of surplus value from industry 
due to the differential quality of land will be exactly compensated 
by divergencies in the rate of rent, such that rates of profit will 
be the same in all industries. 


III. - UNEQUAL ORGANIC COMPOSITIONS OF CAPITAL. — Let us 
now assume unequal organic compositions of capital and equal 
rates of profit. Then it follows that the rate of surplus value is 
high in those industries with a high organic composition of capital, 
and low in those with a low composition of capital. This would 
seem to be a quite plausible situation; nevertheless MARX was 
unwilling to take it into consideration. 

There appear to be two reasons why MARX believed there 
was a tendency for rates of surplus value to be equal. In the first 
place, MARX apparently feared that the statement that the rate 
of surplus value varies with the organic composition of capital 
would imply that the source of surplus value was not variable 
but constant capital. We saw in the last section, however, that 
MARX was quite willing to concede that superior land could, by 
raising labour productivity, permit a higher degree of exploitation. 
He would therefore not be inconsistent if he attributed the same 
powers to constant capital. 

In the second' place, MARX believed that competition tended 
to equalize rates of surplus value. The mechanism by which such 
equality is achieved is not described; apparently it is competition 
among workers (*). There does not seem to be any valid reason 


(*) Zbid., Pt. VI, Ch. XXXVIII, p. 778. The equivalent term < average 
rent per capital» is also used (p. 780). 

(*) «If capitals employing unequal amounts of living labour are to 
produce unequal amounts of surplus value, it must be assumed, at least to a 
certain degree, that the intensity of exploitation, or the rate of surplusvalue, 
are the same, or that any existing differences in them are balanced by real 
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why competition among workers, or among firms, should equalize 
rates of surplus value. It is surely sufficient to say that compe- 
tition equalizes rates of profit. To say, in addition, that compe- 
tition equalizes rates of surplus value, is another way of saying 
that competition tends to equalize organic compositions of capital. 

Having decided that there is a tendency for equal rates of 
surplus value to prevail, Marx found it necessary to make an 
extraordinary modification in his theory of value. His solution 
was as follows (1): if there are m commodities with values u,, 
Uz, + + + Um, then the total value U is given by the sum of 
all the values : 


(8) UE > ui. 
Total capitals (costant (C) and variable (V)) are similarly 


given by the sum of all the capitals going into the production 
of commodities : 


3 


(9) C++ V — pe (ei -}- vi). 
i=1 


4 


Similarly, total surplus value (S) or profit (P) is the sum 
of all the masses of surplus value (?). 


(10) EEE, 


If we divide the total surplus value (or profit) by the total 
capital, we obtain the average rate of profit P”: 


S 


(11) Pl =. 
Couey 


or imaginary (conventional) elements of compensation. This would presuppose 
a competition among the labourers and’ an equilibration from one sphere of 
production to another. Such a general rate of surplus value — as a tendency, 
like all other economic laws — has been assumed by us for the sake of 
theoretical simplification.... Still, this approximation is so much greater to 
the extent that the capitalist mode of production is normally developed... ». - 
Capital, Vol. III, Pt. II, Ch. X, p. 206. x 

(') The following treatment is adapted from Marx’s exposition in Ca- 
pital, Vol. UI, Pt. II, Ch. IX, pp. 184-5. 

(*) Rent is, of course, excluded from this analysis. 
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The average rate of profit then becomes the prevailing rate 
of profit p’ (or the rate of profit which tends to hold) for all 
individual firms. If c, + v, are the capitals of any firm, then 
the profit (p,) made by that firm is equal to the capitals multiplied 
by the average rate of profit : 


(12) pi = p' (ci + vi). 


Price (+) is determined by the sum of the capitals and the 
profit. Representing price by a, we may write: 


(13) a=c+v+p. 


Now total price (1) is defined as the sum of all prices: 
(14) i=» Ti. 


Since I = C + V + P, and P = $, it follows that 11 = U, 
i.e., that total price is equal to total value (2). If a firm has a 
lower than average organic composition of capital, it would (since 
the rate of surplus value is given) have a higher than average 


rate of profit ; but since it can only earn the average rate 


c+ v 
of profit, the profit it obtains is less than the surplus value it 
produces, and the price of its commodities will be less than their 
value. Conversely, in firms with a higher than average organic 
composition of capital, profit will exceed surplus value and price 
will exceed value. Hence individual prices and values differ, but 
the sum of the excess of prices over values is equal to zero. 
The mass of profit and surplus value are not the same except in 
firms which happen to have the average organic composition of 
capital. Industries with a high organic composition of capital 
will therefore appropriate some of the surplus value of workers 
in industries with a low organic composition of capital, as well 
as the surplus value of their own workers. 

Thus, for a firm with a higher than average organic com- 
position of capital, a large part of profit will be extracted, not 


(*) Marx used the term « price » for total revenue, i.e., price times 
quantity of output. 

(*) Marx’s « total price » and < total value > correspond to gross value 
of production. V + S corresponds to net national product. Gross national 
product would be obtained by deducting from total value that part of C which 
represents cost of materials. 
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from its own workers, but from other firms, by means of a higher 
price charged for its product. Even though this may not be so 
for the economy as a wnole, 1t seems strange that this method 
of extracting surplus value should obtain in the case of individual 
firms, in view of Marx’s utter contempt for economists who 
suggest that the source of surplus value is price (?). 

It has been shown by SWEEZY that Marx’s solution which 
we have described is inconsistent with his conditions of Simple 
Reproduction; the source of the error being that he neglected to 
change constant and variable capital from value terms into price 
terms (2). This inconsistency can be remedied by use of a scheme 
developed by BORTKIEWICZ (3) which is consistent with the con- 
ditions of reproduction, yet at the same time similar in principle 
to Marx’s. Prices and values differ in BorTKIEWICZ’s scheme, 
just as in MARX’s. 

What, in the meantime, has happened to the Marxian identity? 


The rate of profit is no longer equal to _ = E but is now equal 
to — 5. =, where p # s except by coincidence. Consequently, 


identity (2) no longer holds, and we must substitute the following 
identity : 


(15) p= 1-9. 


But the argument that competition tends to equalize rates 
of surplus value can be applied only to the expression p/v, not 
to s/v; that is, if anything, it is p/v, not s/v, which is equalized 
by competition from industry to industry. In this case the con- 
tradiction has not been solved at all, for we are still left with 


equal rates of profit, equal sa ‘8, and unequal organic compositions 


of capital. Hence we must discard completely the argument that 


(1) Capital, Vol. I, Pt. II, Ch. V. «It is true», he says (pp. 176-7), 
«commodities may be sold at prices deviating from their values, but these 
deviations are to be considered as infractions of the laws of the exchange 
of commodities, which in its normal state is an exchange of equivalents, 
consequently, no method for increasing value ». 

(?) Cf. Sweezy, op. cit., pp. 113-5. 

(*) LapisLaus von Bortkirwicz, On the Correction of Marx's Funda- 
mental Construction in the Third Volume of Capital, included in Karl 
Marx and the Close of His System, pp. 197-221. 
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competition tends to equalize rates of surplus value. If Marxian 
and similar solutions involve the discarding of this assumption, 
we may well ask why such an involved procedure was used to 
solve the contradiction in the first place. 

Our only recourse now is to fall back on the first argument 
to support equal rates of surplus value. This argument, as we 
showed above, is to the effect that the statement that variable 
capital is the source of surplus value implies equal rates of 
surplus value despite unequal organic compositions of capital. 


In this case it is =, and not Z., which is equalized, and 
v 


will vary with the organic composition of capital. This leaves 
the Marxian theory in a somewhat happier state; but we are still 
left with the dilemma that individual prices and values differ, 
and that the law of value does not hold ('). It is only in the 
aggregate that values and prices are equal. Marxists usually 
argue that it is only aggregate value which is of significance in 
the analysis of capitalist production. But the question remains, 
does an aggregate have any significance if its parts are of no 
significance? Marx attempted to justify his weakened theory of 
value by the following observations: (1) that changes in labour- 
time bring about changes in prices, which was known by RICARDO, 
as Marx knew perfectly well (?%); and (2) that prices were 
« approximately » measured by values, the degree of approxima- 
tion depending, of course, upon the degree of diversity of the 
composition of capital. The last point truly begs the question. 
The former point is extremely weak, for if we are to take 
Mr. STRACHEY's word! for it, the chief merit of the Marxian theory 
of value as opposed to the « capitalist » theory is that it is an 


(1) «In short, under capitalist production, the general law of value 
enforces itself merely as the prevailing tendency, in a very complicated and 
approximate manner, as a never ascertainable average of ceaseless fluctua- 
tions ». - Capital, Vol. III, Pt. II, Ch. IX, p. 190. 

(?) « The law of value dominates the movement of prices, since a re- 
duction or increase of the labour-time required for production causes the 
prices of production to fall or to rise. It is in this sense that Ricarpo 
(who doubtless realized that his prices of production differed from the value 
of commodities) says that the inquiry to which he wishes to draw the 
reader's attention relates to the effect of the variations in the relative 
value of commodities, and not in their absolute value >. - Capital, Vol. III, 
Pt. 11, Ch. X, p. 211. 
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«objective » rather than a «relative » theory; that is, that it is 
concerned with absolute and not relative value (!). 

Since Marx’s values do not represent prices, it seems that 
we must fall back upon a normative account of his theory of value. 
Perhaps prices ought to be equal to values. Support for this 
approach is furnished by STRACHEY. « Unless we realize », he says, 
«that prices represent real quantities, viz., amounts of socially 
necessary labour time, a total of prices is a meaningless expres- 
sion », for if prices are essentially relative measures, an aggregate 
of relatives has no meaning (2). « Moreover », he continues, (the 
fact that as production becomes more and more technically 
developed the price system expresses these valuations more and 
more imperfectly, is as we shall see, just what is at the bottom 
of the irremediable troubles of the capitalist system. It is this 
ever growing divergence between prices and values which is caus- 
ing the system to produce ever more irrational, anti-social, and 
finally murderous results. We saw... that the monstrous results 
which the present system produces all flow from the fact that 
existing money costs bear little relation to the true efforts and 
sacrifices undergone, the actual work done, in the production of 
commodities, and that existing money offers bear little relation 
to human needs. And these divergencies are a reflection of the 
fact that the prices of commodities are increasingly diverging 
from their values, are increasingly diverging, that is to say, from 
the socially necessary labour time contained in them. For if 
commodities could be priced so that they sold at their value, 
costs would be brought back into direct relation to human effort. 
And in the same way demand would once again [?] express 
human needs, for the money spent in production would be 
distributed to the men and women who did the work, instead of, 
in great part, to the persons who ’waited’ for the dividends » (3). 

Let us see what happens if we follow STRACHEY’s advice, and 
set prices equal to values. We may write the value equation as 
follows: 


(16) u=c+v(14 s’) 


(*) Cf. Jon StrAcHEY, The Nature of the Capitalist Crisis, New York, 
Covici, Friede Publishers, 1935. This point is emphasized throughout the 
book, particularly in chapters VIII-XII. 

(*) This argument really backfires against STRACHEY for, < realizing » 
what he says, we should settle for a theory of relative prices and abandon 
the labour theory of value and the notion of aggregate real price. 

(*) Zbid., p. 280. 
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Where s’ is assumed constant. Since 1 + s’ > 1, it follows that 
value will be high, the higher the proportion of v to c, and vice 
versa. That is, a high organic composition of capital will produce 
a low value, and a low organic composition of capital a high value. 
Profits will be high in industries with a low organic composition, 
and low in industries with a high organic composition. Now 
presumably the good Marxist would have us distribute the surplus 
value to the workers from whom it was extracted. In that case, 
workers in industries using little capital would earn higher wages 
than workers in industries using much capital. Far from equaliz- 
ing income distribution as STRACHEY supposes, the result of setting 
prices equal to values and giving workers the entire value pro- 
duced by them, is (under the assumption of equal rates of surplus 
value) a very unequal distribution of income. This would hardly 
be in accord with Marxian philosophy. Hence, with a given rate 
of surplus value, prices neither are nor ought to be equal to 
values. What a marvelous theory of value is this! It should be 
clear by now that, given the assumption of equal rates of profit 
and unequal organic compositions of capital, the assumption of 
equal rates of surplus value leads to too many absurdities to 
be tenable. 

It has occurred to few Marxists to inquire into the meaning 
of equal rates of surplus value. Consider organic compositions 
to be unequal; then where organic composition is high, labour 
productivity must also be high, and where organic composition 
is low labour productivity must be low. But where labour pro- 
ductivity is high the rate of surplus value must be correspondingly 
high, and where the productivity is low the rate of surplus value 
must also be low. A high organic composition of capital in an 
industry enables the workers to produce more value (otherwise 
the constant capital would not have been introduced); this extra 
value, under the Marxian assumptions, will be expropriated by 
the capitalists in the form of surplus value. The rate of profit 
need not be altered. It is astonishing that SweEzyY, who pointed 
out that increases in organic compositions of capital over time 
would be accompanied by increases in the rate of surplus value, 
and consequently would not necessarily affect the rate of profit, 
did not apply the same reasoning to the value problem (). 
SWEBZY’s reasoning may be applied spatially as well as temporally. 
Consequently the proper presumption is that diversities in the 


(*) Cf. Sweezy, op. cit., p. 102. 
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organic composition of capital are accompanied by compensating 
diversities in the rate of surplus value, so that no divergencies 
in the rate of profit need exist. 

Marx did indeed observe that an increase in the organic 
composition of capital would increase labour productivity : 


«If the capital in a certain sphere of production is of 
lower composition than the social average capital, then this 
is primarily an expression of the fact that the productive 
power of the social labour in this particular sphere of prod- 
uction is below the average; for the prevailing degree of 
productive power shows itself in the relative preponderance 
of the constant over the variable capital, or in the continual 
decrease of the portion used in a certain capital for wages. 
On the other hand, if the capital in a certain sphere of 
production is of a higher composition, then it expresses a 
development of the productive power above the average » (1). 


Mrs. ROBINSON, who cites this passage, draws the conclusion : 
« Thus the rate of exploitation tends to vary with capital per 
man employed » (7). A correct conclusion, but not Marx’s; for 
in the immediately preceding paragraph Marx reaffirms his 
previous position : 


« If the composition of the capital in a certain sphere of 
production is lower than that of the social average capital... 
then the value of its products must stand above their price 
of production. In other words, such a capital, employing more 
living labour, produces at the same rate of exploitation of 
labour more surplus value, and therefore more profit, than 
an equally large aliquot portion of the social average 
capital » (3). 


It is strange that Marx should have been so blind to this 
contradiction. 

It is now clear how misleading the Marxian identity is. 
The rate of surplus value is not independent of the organic 
composition of capital, but is, on the contrary, directly related 
to it. When this is realized, we need have no fear of divergent 


(*) Capital, Vol. III, Pt. VI, Ch. XLV, p. 881. 5 
(*) RoBINSON, op. cit., p. 16. 
(*) Capital, Vol. III, Pt. VI, Ch. XLV, pp. 880-1. 
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rates of profit. Prices, then, are everywhere equal to values, and 
individual profits are equal to individual surplus values, and 
the Marxian contradiction is easily solved. 


IV. - UN®QUAL RATES OF TURNOVER. — It will be recalled 
that in the formula 


s 
ct» 


s and c + v represent surplus value and total outlay per unit 
of time (say a year).Though surplus value is always a flow, MARX 
frequently refers to constant and variable capital as stocks. 
He distinguishes between «advanced capital» and « invested » 
or «employed capital » (*). Advanced constant capital consists 
of the capital equipment and the stock of raw materials on hand 
at any time; advanced variable capital consists of the funds on 
hand at any time out of which wages are paid: this may be 
considered as «capital » in the sense that it represents a claim 
on a stock of goods which constitutes workers’ subsistence (2). 
These capitals, when sunk, are transformed into goods which are 
sold; the period of time in which the goods are produced is the 
period of production, and the period during which they are sold 
is the period of circulation. The two together constitute the period 
of rotation (*). The number of times in a year that such rotation 
takes place is the annual rate of turnover. Thus when advanced 
capital is multiplied by its annual rate of turnover, the product 
is the invested capital, or total outlay in the language of modern 
economic theory. The value of the capital equipment, multiplied 
by its period of turnover (the reciprocal of its durability, or 
length of time in which it reproduced itself) becomes deprecia- 
tion; likewise, the raw materials and advanced variable capital, 
when multiplied by their respective rates of turnover, become 
cost of materials and of labour. 

We shall reserve the symbols c and v for invested or employed 
constant and variable capital. Their sum, total cost, we shall 


pi 


(1) Capital, Vol. II, Pt. II, Ch. XVI, Section 1, p. 338. 

(2) Tris does not imply that the consumption goods are all available 
at the beginning of the rotation period; they will, in fact, be largely 
«locked up» in the productive process and « freed » as required. This was 
pointed out to me by Prof. James S. DUESENBERRY. 

($) Capital, Vol. II, Pt. IT, Ch. VII, p. 173. 
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denote by k (Marx’s « price of production »). k, c, and v are to 
be reckoned annually. We shall employ the symbols x, ¢, and »v 
for advanced total, constant, and variable capital respectively, 
where 


(17) k=e-+v. 


Let n be the annual average rate of turnover of capital, the 
rates of turnover of constant and variable capital being designated! 
by n. and n,. Then, 


(18) k=hn=cen+ vmy=c+r.- 
Thus, 

19 ¡33 Ss AL, SSIES 

qe Say Ur 


is the rate of surplus value on the turnover, or «current rate 
of surplus value » (!), and 


(20) “=== 


is the «annual rate of surplus value » (?). It is the former which 
MARX considers to be the measure of the degree of exploitation (3). 
Likewise, 
s s/n 


21 A O 
(21) p ; i 


(22) D — 


is the «annual rate of profit » (*). Marx frequently refers to the 
latter when he speaks of the rate of profit; he was well aware 


(*) Capital, Vol. II, Pt. II, Ch. XVI, Section 1, pp. 348-9. 

(*) Zbid., pp. 338, 350-4. 

(*) «It is only the capital actually invested in the working process 
which produce any surplus value and for which all laws relating to 
surplus value are in force, including for instance the law according to which 
the quantity of surplus value is determined by the relative magnitude of the 
variable capital if the rate of surplus value is given». - /bid., p. 341. 

(*) Capital, Vol. III, Pt. I, Ch. IV, p. 89. 

(°) Zbid., p. 90. 
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of the implication that annual rates of profit would vary from 
industry to industry because of the inequality of rates of turnover. 
This was a great source of worry to him, as can be seen from 
this significant passage : 


«The law (as a general tendency) that profits are pro- 
portioned as the magnitudes of the capitals, or that capitals 
of equal magnitude yield equal profits in equal times, applies 
only to capitals of the same organic composition, with the 
same rate of surplus value, and the same rate of turnover... 
On the other hand there is no doubt that, aside from 
unessential, accidental, and mutually compensating distine- 
tions, a difference in the average rate of profit of the various 
lines of industry does not exist in reality, and could not 
exist without abolishing the entire system of capitalist pro- 
duction. It would seem, then, as though the theory of value 
were irreconcilable at this point with the actual process, 
irreconcilable with the real phenomena of production, so that 
we should have to give up the attempt to understand these 
phenomena » (1). 


Marx states quite clearly here that the law of equality of 
rates of profit refers to the annual rate of profit. His only answer 
to this dilemma appears to be the following : 


« Since the average rate of profit is formed by the average 
of the various rates of profit for each 100 of the invested 
capital during a definite period of time, say one year, it 
follows that the difference brought about by the various 
periods of turnover of different capitals is also effaced by 
this means. But these differences play a leading role in the 
different rates of profit of the various spheres of production 
whose average forms the average rate of profit » (?). 


Thus he reconciles himself to the existence of unequal annual 
rates of profit in spite of the fact that he previously said that 
such differences «could not exist without abolishing the entire 
system of capitalistic production ». His attempt to substitute the 
rate of profit on the turnover for the annual rate of profit, in 
order to equalize the rates of profit, appears here to have been 
done in a spirit of despair. And yet we find in Volume IT of 


(*) Capital, Vol. III, Pt. II, Ch. VIII, pp. 181-2. 
(*) Ibid., Ch. IX, p. 190. 
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Das Kapital a statement that the significant concept is the rate 
of profit on the turnover : 


«It is the average period required by the entire capital 
for the purpose of passing through the hands of the capitalist, 
in order to turn over once, which must furnish the basis on 
which the capitalist figures his profits » (+). 


It cannot be a matter of indifference, concerning a law om 
which hangs the entire existence of the capitalistic system, whether 
the rate of profit is figured annually or on the turnover. Marx 
failed to solve the difficulties brought about by differences in 
rates of turnover. 


The Position of the Classical Economists. 


Like Marx, the classical economists (before MARSHALL) were 
not clear about their conception of the rate of profit. ADAM SMITH, 
in the only places in the Wealth of Nations where he indicates 
whether he is speaking of the annual rate of profit, or the rate 
of profit on the turnover, reveals his employment of the latter 
concept. In one passage he shows, in an example, that the rate 
of profit is equal te annual profits divided by « capital annually 
employed», the latter being clearly defined as total annual 
outlay (?). In another passage SMITH says: 


« A capital... employed in the home trade will sometimes: 
make twelve operations, or be sent out and returned twelve 
times, before a capital employed in the foreign trade of con- 
sumption has made one. If the capitals are equal, therefore, 
the one will give five-and-twenty times more encouragement 
and support to the industry of the country than the other » (3). 


In a further passage he says: 


«In proportion as the value of [the] produce is great 
or small, so will likewise be the profits of the employer » (‘)- 


(*) Capital, Vol. II, Pt. II, Ch. IX, p. 212. 

(*) The Wealth of Nations, London, J. M. Dent & Sons, 1933, Vol. I, 
Book 1, Ch. VI, p. 43. 

(°) Zbid., Vol. I, Bk. II, Ch. V, pp. 329-30, a 

(*) Zbid., Vol. I, Bk. IV, Ch. II, p. 400. In Marxian terms, the < produce »- 
is value, or © --- v + s. The proportion of profits to produce is: 
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SMITH also indicates in one place that the rate of turnover 
does not affect the rate of profit (1). 

RICARDO avoids the issue of the rate of turnover by assuming 
that capital turns over in one year. Besides, his examples contra- 
dict one another: for in one case (2) the value of a capitalist's 
annual product consists of the capital annually advanced! to the 
workers, plus a profit margin on this «capital », plus a profit 
margin on the machine the workers produced the previous year; 
while in two other examples (3), the original cost of the machine 
is included as well. As a result of his remarkable assumption 
that capitals of unequal durability have equal rates of turnover, 
he is able to come to the well-known conclusion that « this cause 
of variation of commodities is comparatively slight in its 
effects » (?). 

Ricarpo’s labour theory of value can be stated as follows. 
The price of a good is equal to its unit cost (assumed constant) 
plus a profit margin on the advanced capital. In its strictest form, 
the theory states that labour is the only cost and that the profit 
margin is figured on the wages fund (Marx’s advanced variable 
capital) which constitutes the whole of the « capital ». This wages 
fund is equal to the wage bill (wage rate times employment) divided 
by the rate of turnover of the wages fund. Representing the wage 
rate by w, employment by N, the annual rate of profit by p’, the 
rate of turnover by n, and output by x, then the price of any 
commodity i is determined by the formula 


wi Ni (1 + p'ifni) 
i a 3 


(23) 


Owing to competition in the labour market, wage rates are 
all the same, and owing to competition in the capital market, 


rates of profit are all the same. That is, wi = wj, pi = PD, for 
Ss a 1 = 1 
c+v+s Rat de j 
s p 


which is a function of the rate of profit on the turnover. Therefare if profits 
are proportional to produce, rates of profit on the turnover will be equal. 

(*) Zbid., Vol. II, Bk. IV, Ch. VII, pp. 100.1. 

(2) Davin Ricarpo, Principles of Political Economy und Taxation, 
Toronto, Everyman edition, 1948, Ch. I, Section IV, p. 21. 

(5) Zbid., pp. 20, 23. 

(*) Zbid., p. 22. 
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all i, j. If, as RICARDO assumes, rates of turnover are also the 
same, then it is clear that the ratio of the prices of two commod- 
ities è and j reduces to 

MM 


Le Xi / T; 


This is the labour theory of value. But this result no longer 
holds if rates of turnover are different, unless it is the rates 
of profit on the turnover (p'i/m) which are equal. 

In spite of these inconsistencies, however, RICARDO does leave 
one with the decided impression that, in his view, there is a strong 
tendency towards equalization of annual rates of profit: 


« Whilst every man is free to employ his capital where 
he pleases, he will naturally seek for it that employment 
which is most advantageous; he will naturally be dissatisfied 
with a profit of 10 per cent., if by removing his capital he 
can obtain a profit of 15 per cent. This restless desire on 
the part of all the employers of stock to quit a less profitable 
for a more advantageous business has a strong tendency to 
equalize the rate of profits of all, or to fix them in such 
proportions as may, in the estimation of the parties, com- 
pensate for any advantage which one may have, or may appear 
to have, over the other » (?). 


MILL was clearer than RICARDO on the turnover problem, but 
was also subject to confusion between stocks and flows. 
In a highly ambiguous passage he says: 


« The capitalist... may be assumed to make all the 
advances, and receive all the produce. His profit consists of 
the excess of the produce above the advances; his rate of 
profit is the ratio which that excess bears to the amount 
advanced » (?). 


If the « advances » are to be subtracted from produce (a flow), 
then they must be a flow rather than a stock. On the other hand, 
he does define capital as «a stock, previously accumulated, of 
the products of labour » (5). 


(*) Zbid., Ch. IV, p. 48. 

(*) Jon Stuart Mir, Principles of Political Economy, New York, 
D. Appleton & Co., 1895 (from 5th London edition), Vol. I, Bk. II, 
Ch. XV, § 6, p. 510. 

(*) Jbid., Vol. I, Bk. I, Ch. IV, $ 1, p 83. 
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MILL speaks in one place of a practice among retailers of 
charging a uniform markup on wholesale prices, and observes that : 


«... the increase of competition... is rapidly tending to 
break down customs of this description », owing to the 
«numerous dealers whose motto is “small gains and frequent' 
- à great business at low prices, rather than high prices and 
few transactions; and by turning over their capital more 
rapidly, and adding to it by borrowed capital when needed, 
the dealers often obtain individually higher profits» (1). 


In another passage, he says: 


« The greater the proportion of the whole capital which 
consists of machinery, or buildings, or material, or anything 
else which must be provided before the immediate labour can 
commence, the more largely will profits enter into the cost 
of production. It is equally true, though not so obvious at 
first sight, that greater durability in the portion of capital 
which consists of machinery or buildings, has precisely the 
same effect as a greater amount of it» (?). 


That is, the rate of profit on the turnover varies inversely 
with the rate of turnover, so that the annual rate of profit is 
unaffected. 

In a further passage, MILL deals explicitly with the question : 


« After due allowance is made for these various causes 
of inequality, namely, difference in the risk or agreeableness 
of different empioyments, and natural or artificial monopolies ; 
the rate of profit on capital in all employments tends to an 
equality. Such is the proposition usually laid down by political 
economists, and under proper explanations it is true. 

«That portion of profit which is properly interest, and 
which forms the real remuneration for abstinence, is strictly 
the same, at the same time and place, whatever be the 
employment... 

«It is far otherwise with gross profit; which, though... 
it does not vary much from employment to employment, 
varies greatly from individual to individual, and can scarcely 
be in any two cases the same. It depends on the knowledge, 


(*) Ibid., Vol. I, Bk. II, Ch. XV, $ 4, pp. 507-8. 
(*) Ibid., Vol. I, Bk. III, Ch. IV, $ 5, p. 570. 
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talents, economy, and energy of the capitalist himself, or of 
the agents whom he employs; on the accidents of personal 
connection; and even on chance. Hardly any two dealers in 
the same trade, even if their commodities are equally good 
and equally cheap, carry on their business at the same 
expense, or turn over their capital in the same time... 

« But though profits thus vary, the parity, on the whole, 
of different modes of employing capital (in the absence of 
any natural or artificial monopoly) is, in a certain, and a 
very important sense, maintained. On an average... the various 
employments of capital are on such a footing as to hold out, 
not equal profits, but equal expectations of profit, to persons 
of average abilities and advantages ». (*). 


In spite of the observation here that inequalities in rates of 


turnover prevent complete equalization of rates of profit, the 
general conclusion does seem to be that there is nevertheless a 
tendency for equalization of annual rates of profit; but this 
conclusion is by no means certain. 


MARSHALL was very definite about the effect of the rate of 


turnover on the rate of profit. 


«It is obvious », he said, « that while the normal rate 
of profit per annum varies within narrow limits, the profit 
on the turnover may vary very widely from one branch of 
trade to another, because it depends on the length of time 
and the amount of work required for the turnover. Thus 
wholesale dealers, who buy and sell large quantities of produce 
in single transactions, and who are able to turn over their 
capital very rapidly, may make large fortunes though their 
average profit on the turnover is less than one per cent; and 
in the extreme case of large stock-exchange dealings, even 
when it is only a small fraction of one per cent. But a 
shipbuilder who has to put labour and material into the ship, 
and to provide a berth for it, and who has to take care for 
every detail connected with it, must add a very high percent- 
age to his direct and indirect outlay in order to remunerate 
him for his labour, and the locking up of his capital» (?). 


(*) Zbid., Vol. I, Bk. II, Ch. XV, $ 4, pp. 502-3, > 
(*) Aurrep MARSHALL, Principles of Economics, 8th edition, New York, 


The MacMillan Company, 1948, Bk. VI, Ch. VIII, $ 3, pp. 615-6. 
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On the other hand, MARSHALL also considered profits to 
depend upon the work of management, which in turn varied with 
the wages-bill : 


« The normal earnings of management are of course high 
in proportion to the capital, and therefore the rate of profits 
per annum on the capital is high, when the work of manage- 
ment is heavy in proportion to the capital... 

« ... the work of management will generally be the heavier, 
and the rate of profits the higher, the more important the 
wages-bill is relatively to the cost of material and the value 
of the stock-in-trade » (1). 

So he concludes : 

«And perhaps the least inaccurate of all the broad state- 
ments that can be made with regard to a general tendency of 
profits to equality in different trades, is that where equal cap- 
itals are employed, profits tend to be à certain percentage 
per annum on the total capital together with a certain 
percentage on the wages-bill » (?). 


This qualification would make the annual rate of profit vary, 
to a certain extent, with the rate of turnover. Indeed, MARSHALL 
points to a tendency, on quite different grounds from those of 
MARX, towards a partial equalization of rates of surplus value. 

MARX considered' the effect of the turnover on the rate of 
profit from a different point of view. 


« It may be briefly summarized », he said, «in the state- 
ment that the entire capital cannot be employed all at once 
in production, because the turnover requires a certain lapse 
of time; for this reason a portion of the capital is always 
lying fallow, either in the form of money-capital, of a supply 
of raw materials, of finished but still unsold commodity- 
capital, or of outstanding bills not yet due; hence the capital 
active in the production and appropriation of surplus-value 
is curtailed to that extent. The shorter the period of turnover, 
the smaller is the fallow portion of capital as compared 
with the whole, and the larger will be the appropriated surplus 
value, other conditions remaining the same » (°). 


(!) Ibid., $ 2, p. 612. 
() Ibid., p. 614. 
(*) Capital, Vol. III, Pt. I, Ch. IV, p. 85. 
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Where the rate of turnover is high, therefore, less advanced 
capital will be necessary to produce the same amount of surplus 
value, or more surplus value will be produced with the same 
amount of capital, so that the rate of profit on the turnover 
will be the same as, and the annual rate of profit larger than, 
it is in industries where the rate of turnover is low. 

It is not the mechanism of competition here that accomplishes 
equality in the rates of profit on the turnover. Even if a high 
rate of turnover brings about a large amount of surplus value 
in relation to advanced capital, MARSHALL would argue that the 
high rate of turnover would, by unlocking his capital, compensate 
the manufacturer so that a smaller amount of surplus value 
would be required in relation to the capital advanced. Thus in 
spite of the influence of the rate of turnover on surplus value 
which Marx describes, competition would still bring about equality 
of annual rates of profit. Capital would move into industries 
where a high turnover has produced a high annual rate of profit 
until the latter is reduced to the average level. 

It would always be possible for Marx to argue that competition 
tends to equalize rates of profit on the turnover. This would 
accentuate the róle of the entrepreneur rather than that of the 
capitalist. Possibly when MARX and ADAM SMITH thought of the 
equality of rates of profit on the turnover, they had something 
like this in mind. The notion does find certain credence in the 
writings of MILL and MARSHALL. They would therefore not be 
quite as guilty of neglecting the róle of the entrepreneur as 
SCHUMPETER implies (1). On the other hand, SCHUMPETER’s thesis 
implies that there is no tendency at all towards equalization of 
rates of profit, except in the trivial sense that profits disappear 
completely in the stationary state. In SCHUMPETER’s words, 


« Entrepreneurial profit is not a rent like the return 
to differential advantages in the permanent elements of a 
business; nor is it a return to capital, however one may 
define capital. So that there is no reason for speaking about 
a tendency towards equalization of profits which does not 


(') «It is leadership rather than ownership that matters. The failure 
to see this and, as a consequence, to visualize clearly entrepreneurial activity 
as a distinct function sui generis, is the common fault of both the economic 
and the sociological analysis of the classics and of Karl Marx ». - JosePH 
A. SCHUMPETER, Business Cycles, New York, McGraw-Hill Book Co., Inc., 
1939, Vol. I, Ch. IIIc, pp. 103-4. 
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exist at all in reality: for only the jumbling together of 
interest and profit explains why many authors contend for 
such a tendency, although we can observe such extraordinarily 
different profits in one and the same place, at the same timé 
and in the same industry (1) ». 


In a footnote, he adds : 


« The problem, which made so many difficulties for Marx, 
disappears if our conclusion is accepted (1). 


In the light of conflicting statements in Marx’s writings, 
as well as of divergent views among the classical economists, 
it is not possible to establish definitely which of the two concepts 
of the rate of profit Marx considered to be the significant one. 
On balance, the annual rate of profit seems to be favoured. But 
the assumption of equality of annual rates of profit gave rise 
to problems which Marx felt were insoluble. 

This is another instance, howerer, where Marx created for 
himself a tempest in a teapot. If the significant variable is the 
annual rate of profit, Marx’s basic identity becomes (2) : 

(23) p=sn(1-9). 

Marx held, as we saw above, that differences in n would give 
rise to differences in p'. However, Marshallian analysis shows that 
any differences in p’ would give rise to movements of capital 
from industries with a low rate of profit into those with a high 
rate until the consequent opposite movements of n and s’ bring 
about equal annual rates of profit. Thus the rate of surplus 
value is high where the rate of turnover is low, and low where 
the rate of turnover is high; and prices are still equal to values. 


V. - CONCLUSION. — We have seen that MARX was faced with 
a serious contradiction, arising out of the inequality of organic 
compositions of capital and rates of turnover. Given the inequality 
of these two variables from industry to industry which MARX 
recognized, the assumption of equal current rates of surplus 
value is incompatible with the assumption of equal annual rates 
of profit. We saw that Marx’s attempt to solve this contradiction 


(*) The Theory of Economic Development, Cambridge, Mass. Harvard 


University Press, 1949, p. 153. 
(*) Capital, Vol. III, Pt. I, Ch. IV, p. 90. Rent, of course, is excluded here. 
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by setting up divergencies between prices and values (as well 
as BORTKIEWICZ's more refined calculation, if it is assumed that 
rates of surplus value are equalized by competition) failed to 
solve the contradiction at all. How, then, is this problem to 
be solved? 

One way out is to accept SCHUMPETER's view that there is no 
tendency whatever for equalization of rates of profit. Can we 
then say that there is nothing to prevent the equalization of 
rates of surplus value? Hardly; for the very arguments which 
lead to the conclusion that there is no tendency for equal rates 
of profit, lead also to the conclusion that rates of surplus value 
must be very different. For the innovating sectors of the economy 
— those where profits are high — are precisely those, in the 
majority of cases, where capital expansion is most vigorous. 
SCHUMPETER's analysis would therefore lead us to expect rates 
of surplus value to vary even more markedly than rates of profit. 

We are left with only one possibility. The assumption of 
equal rates of surplus value must absolutely be discarded. This 
Marx was prepared to do in his chapters on rent. Why did he 
not eliminate the assumption completely? The answer is that 
he wished, whenever he thought he could get away with it, to 
cling assiduously to the labour theory of value. Even where he 
had to reject it, he took pains to point out that whenever a 
discrepancy in value could' not be imputed to labour, labour was 
still its «source », though another factor provided its « natural 
basis ». But once the theory of price determination yields to 
these terminological niceties, what is left of the underlying 
labour theory of value? 

Something indeed is left; but not an economic law. What 
is left is a doctrine of political right. And this doctrine is 
nowhere better stated than in LOCKE : 


«God, who hath given the world to men in common, 
hath also given them reason to make use of it to the best 
advantage of life and convenience. The earth and all that is 
therein is given to men for the support and comfort of their 
being. And though all the fruits it naturally produces, and 
beasts it feeds, belong to mankind in common, as they are 
produced by the spontaneous hand of nature; and nobody 
has originally a private dominion exclusive of the rest of 
mankind in any of them as they are thus in their natural 
state; yet being given for the use of men, there must of 
necessity be a mean ‘to appropriate them some way or other 
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before they can be of any use or at all beneficial to any 
particular man... 

« Though the earth and all inferior creatures be common 
to all men, yet every man has a property in his own person: 
this nobody has any right to but himself. The labour of his 
body and the work of his hands we may say are properly his. 
Whatsoever, then, he removes out of the state that nature 
hath provided and left it in, he hath mixed his labour with, 
and joined to it something that is his own, and thereby 
makes it his property. It being by him removed from the 
common state nature placed it in, it hath by this labour 
something annexed to it that excludes the common right of 
other men. For this labour being the unquestionable property 
of the labourer, no man but he can have a right to what that 
is once joined to, at least where there is enough and as good 
left in common for others (*) ». 


But, it may be objected, could Marx have based his labour 
theory of value on a doctrine of the rigit of private property? 
Indeed he could, and did. « Political economy », he said, « confuses 
on principle two very different kinds of private property, of which 
one rests on the producers’ own labour, the other on the 
employment of the labour of others. It forgets that the latter not 
only is the direct antithesis of the former, but absolutely grows 
on its tomb only » (7). Thus Marx made a literal extension of 
LockE's doctrine of the right of private property to an advanced 
industrial society, and brought it to its logical conclusion. 

Marx’s confusion itself (and that of Ricarpo, of course, as 
well) can find its source in LockE's doctrine. In elaborating his 
theory, LOCKE said : 


« He that is nourished by the acorns he picked up under 
an oak, or the apples he gathered from the trees in the wood, 
has certainly appropriated them to himself. Nobody can deny 
but the nourishment is his. I ask, then, when did they begin 
to be his? when he digested? or when he ate? or when he boiled? 
or when he brought them home? or when he picked them up? 
And ’tis plain, if the first gathering made them not his, 


(*) Joun Locke, The Second Treatise of Civil Government, Oxford, 


Basil Blackwell, 1948, p. 15: 
(*) Capital, Vol. I, Pt. VIII, Ch. XXXIII, p. 838. 


554 John S. Chipman 


nothing else could. That labour put a distinction between 
them and common; that added something to them more than 
nature... had done, and so they became his private right... We 
see in commons which remain so by compact that ’tis the 
taking any part of what is common and remoying it out of 
the state nature leaves it in, which begins the property ; 
without which the common is of no use... Thus the grass my 
horse has bit, the turfs my [ ! ] servant has cut, and the 
ore I have dug in any place where I have a right to them in 
common with others, become my property without the 
assignation or consent of anybody. The labour that was mine 
removing them out of that common state they were in, hath 
fixed my property in them » (?). 


LOCKE rested the right and necessity of private property on 
the fact that without labour, natural resources would be of no use. 
This is something that can be said of any factor of production. 
It is but a small step from here to go on to say that the average 
product of labor (rather than its marginal product) constitutes 
its economic wage; but this step is entirely erroneous. However 
much we may feel that labour is entitled to receive the value of 
its average product, we cannot attribute this value to labour in 
an economic sense (2). In so doing, Marx confused the « ought » 
with the «is». In this, he was at one with SENIOR, whom he so 
despised (5). As a result, he made an assumption — the equality 
and constancy of rates of surplus value — which lies at the basis 
of nearly every error, contradiction, and confusion in his economic 
doctrine. 


RIASSUNTO 


La consistenza del sistema economico marxista 


La teoria del valore di Marx contiene una contraddizione fondamentale 
risultante dall’ipotesi di uguali tassi di plusvalore, eguali tassi di profitto, 
e diverse composizioni organiche del capitale, da industria a industria. Dato 
che il tasso di profitto (p’) viene definito come il plusvalore (s) diviso per 


(*) Locke, op. cit., pp. 15-16. 

(*) See the excellent discussion of this topic by ScHuMmPErER in the 
Theory of Economic Development, pp. 144-5. In my view, however, he carries 
the argument too far in identifying the wage with the marginal product. 

(*) Capital, Vol. I, Pt. VII, Ch. XXIV, Section 3, p. 664. 
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la somma del capitale costante (c) e del capitale variabile (v), il tasso di 
plusvalore (s’) come s/v, e la composizione organica del capitale (q) — in 
una delle definizioni affermative — come c/(c + v), la contraddizione può 
essere espressa dalla identità: 
DA E: 

cioè, non puo essere vero che p’ ed s' siano eguagliati fra le industrie, e 
q no. Questa è una contraddizione logica a cui è impossibile sfuggire. Una 
delle ipotesi deve allora essere respinta se la teoria di Marx deve sostenere 
la prova di consistenza e mantenere la pretesa di validità empirica. 

Nei suoi capitoli sulla rendita nel volume III del « Das Kapital» Marx 
volle scartare l'ipotesi di eguali tassi di plusvalore, perchè egli capiva che 
questo tasso sarebbe stato maggiore su una terra più fertile. Perchè egli 
non ha usato lo stesso ragionamento a riguardo del capitale, e arguito che 
un'elevata composizione organica del capitale in una certa industria si riflet- 
terebbe in una più alta produttività del lavoro, e quindi originerebbe un 
maggiore tasso di plusvalore? 

Invece, egli ha usato un artificio per rendere i prezzi diversi dai valori, 
un artificio che fu più tardi corretto dal Bortkiewicz; però, entrambi questi 
schemi sono contradditori con l’ipotesi che i tassi di plusvalore siano resi 
uguali dalle forze della concorrenza. Quindi questa ipotesi deve essere scartata. 

Contraddizioni simili si trovano in Marx in relazione all’ineguaglianza 
dei tassi di circolazione fra i settori dell’ economia. Questa è una contrad- 
dizione che egli non ha mai spiegato. 

In conclusione, l’ipotesi di uguali tassi di plusvalore deve essere scar- 
tata dalla teoria di Marx se questa deve essere in sè coerente. Che cosa 
resta della teoria del valore-lavoro? Qualcosa resta, ma non una legge 
economica; ciò che rimane è una dottrina politica, una logica estensione 
della filosofia politica di John Locke. 


RESUME 


La consistance du système économique maræiste 


La théorie de la valeur de Marx contient une contradiction fondamen- 
tale résultant de l'hypothèse de taux égaux de plus-value, taux égaux de 
profit et compositions organiques diverses du capital d'industrie à industrie. 
Vu que le taux de profit (p’) est défini comme la plus-value (s) divisée par 
la somme du capital constant (c) et du capital variable (v), le taux de plus- 
value (s') comme s/v, et la composition organique du capital (g) — en une 
des définitions affirmatives — comme c/(c + v), la contradiction peut être 
exprimée par la formule : 


pp =s (1 — 9); 


c'est-à-dire, c'est impossible que p' et s’ soient considérés égaux entre les 
industries et q pas. Ceci constitute une contradiction logique à laquelle il 
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n’est guère possible d’ échapper. Une des hypothèses doit alors étre repoussée 
si la théorie de Marx doit soutenir la preuve de la consistance et maintenir 
la prétention de validité empirique. 

Dans ses chapitres sur la rente, au volume III de «Das Kapital », 
Marx voulut écarter l'hypothèse de taux égaux de plus-value, parce qu'il 
comprenait que ce taux eût été plus élevé sur une terre plus fertile. Pour- 
quoi n’a-t-il pas appliqué le même raisonnement au capital et conclu qu’une 
haute composition organique du capital d'une industrie déterminée se tra- 
duirait par une plus forte productivité du travail et donnerait ainsi lieu à 
un plus fort taux de plus-value? 

Au lieu de cela, il a eu recours à un artifice pour rendre les prix dif- 
ferents des valeurs, artifice qui plus tard fut corrigé par Bortkiewicz; tou- 
tefois ces deux propositions sont en contradiction avec l’hypothèse que les 
taux de plus-value soient rendus égaux par les forces de la concurrence. Il 
y a donc lieu d’écarter cette hypothèse. 

Semblables contradictions se retrouvent chez Marx pour ce qui regarde 
l'inégalité des taux de circulation entre les secteurs de l’économie. Ceci 
constitue une contradiction qu'il n’a jamais expliquée. 

En conclusion, l'hypothèse de taux égaux de plus-value doit être écartée 
de la théorie de Marx si celle-ci doit être conséquente avec elle-même. Que 
reste-t-il de la théorie valeur-travail? Il en reste quelque chose, mais non 
une loi économique; ee qui reste est une doctrine politique, une extension 
logique de la philosophie politique de John Locke. 


ZUSAMMENFASSUNG 


Die Konsistenz des murxistischen Wirtschaftssystems 


Die Marx’sche Werttheorie enthált einen wesentlichen Widerspruch, 
der sich aus der Hypothese gleicher Sátze des Mehrwertes, gleicher Sátze 
des Profites und verschiedener organischer Zusammensetzungen des Kapitals 
von Industrie zu Industrie ergibt. Nachdem der Profitsatz (p”) definiert wird 
als Mehrwert (s), geteilt durch die Summe des konstanten Kapitals (c) und 
des variablen Kapitals (v), und der Mehrwertssatz (s’) als s/v, und die or- 
ganische Zusammensetzung des Kapitals (q) — in einer der bejahenden 
Definitionen — als c/(c—- vw), so kann der Widerspruch durch folgende 
Gleichung ausgedrückt werden : 


p'=s' (1 — 9); 


d. h., es kann nicht wahr sein, dass in den Industrien p’ und s’ gleich 
sein kónnen und q nicht gleich sein kann. Dies ist ein logischer Wider- 
spruch, dem man unmóglich entfliehen kann. Eine der Hypothesen muss 
demnach zurückgewiesen werden, wenn die Marx’sche Theorie die Probe 
der Konsistenz bestehen soll und der Anspruch auf empirische Gültigkeit 
aitrecht erhalten werden sol). 
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In seinen Kapiteln úber das Einkommen im III. Band des « Das Kapital» 
wollte Marx die Hypothese gleicher Mehrwertssitze ausschalten, da er ver- 
stand, dass dieser Satz fiir eine fruchtbarere Erde grésser sein miisste. 
Warum hat er die gleichen Ueberlegungen nicht auch hinsichtlich des Ka- 
pitals angewandt und nicht den Schluss gezogen, dass eine hohe organische 
Zusammensetzung des Kapitals in einer bestimmten Industrie sich in einer 
hóheren Produktivitát der Arbeit widerspiegeln und daher einen grósseren 
Satz des Mehrwertes hervorrufen wiirde ? 

Stattdessen hat er einen Kunstgriff angewandt um die Preise unter- 
schiedlich zu den Werten zu gestalten, Kunstgriff der spáter von Bortkiewicz 
korrigiert wurde ; jedoch sind beide dieser Schemen im Widerspruch zu 
der Annahme, dass die Mehrwertssátze durch die Krafte der Konkurrenz 
gleichgestaltet werden. Daher muss diese Annahme ausgeschaltet werden. 

Aehnliche Widerspriiche finden sich bei Marx in Bezug auf die Ungleich- 
heit der Kreislaufssátze zwischen den Wirtschaftssektoren. Dieser Wider- 
spruch wurde von ihm nie geklart. 

Abschliessend sei gesagt, dass die Hypothese gleicher Mehrwerts- 
sátze aus der Marx’schen Theorie heransgenommen werden muss, wenn 
dieselbe an sich konsequent sein soll. Was bleibt von der Wert-Arbeit 
Theorie übrig ? Etwas bleibt úbrig, aber kein wirtschaftliches Gesetz. Was 
úbrig bleibt ist eine politische Doktrin, eine logische Ausdehnung der po- 
litischen Philosophie des John Locke. 


RESUMEN 


La consistencia del sistema económico marxista 


La teoría del valor de Marx contiene una contradicción fundamental 
resultando de la hipótesis de tipos iguales de mayor valia, tipos iguales de 
ganancia, y composiciones orgánicas distintas del capital, conforme las di- 
stintas industrias. Dado que el tipo de beneficios (p’) se lo explica como la 
mayor valía (s), dividida por la suma del capital constante (c) y del capital 
variable (v), el tipo de mayor valía (s’) como s/v, y la composición orgánica 
del capital (9) — en una de las definiciones afirmativas — como c/(c-}- v), la 
contradicción se la puede expresar por medio de los miembros de la igualdad : 


p=s (1-0); 


esto es, no puede ser verdad que p’ y s' vayan igualados entre las varias 
industrias, mientras que q no lo es. Es ésta una contradicción lógica que 
no se puede eludir. Debe rechazarse entonces una de las hipótesis, si la 
teoria de Marx tuviere que sujetarse a la prueba de consistencia y guardar 
su pretensión de validez empirica. 

En sus capitulos sobre el rédito, en el tomo III de «das Kapital», 
quiso Marx rehusar la hipótesis de tipos iguales de mayor valia, pues com- 
prendia él que ese tipo hubiera sido superior en un terreno fértil. ¿Por qué 
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no usó él igual razonamiente con arreglo ‘al capital, y tampoco arguyó que 
una elevada composición orgánica del capital, ‘en cierta industria, se hubiera 
reflejado en una producibilidad del trabajo más alta, originando por consi- 
guiente un tipo mayor de plusvalia ? 

Usó él, al contrario, un artificio, pára que los precios se diferenciaran 
de los valores, artificio éste que, más tarde, Bortkiewicz corrégiò; pero, 
ambos estos esquemas están en contradicción con la hipótesis de que los 
tipos de mayor valía los hagan iguales las fuerzas de la competición. Esta 
hipótesis, pues, se la debe rechazar. 

Semejantes contradicciones se encuentran en Marx con arreglo a la de- 
sigualdad de tipos de circulación entre los sectores de la economia. Es ‘ésta 
una contradicción que nunca él aclaró. 

En resumidas cuentas: la hipótesis de tipos iguales de plusvalía se la 
debe rechazar de la teoria de Marx, si quiere ella ser coherente consigo 
misma. ¿Qué es lo que se queda de la teoria de valia-trabajo? Algo se 
queda, mas no una ley económica; lo que se queda es una doctrina politica, 
una extensión lógica de la filosofia politica de John Locke. 


EXCHANGE RATE POLICY: EXPERIENCE AND THEORY 
RECONSIDERED 


ROGER DEHEM 


« Regulate», but not « peg». 
J. M. Keyxes, A Tract on Monetary Reform, p. 190. 


The aim of this essay is to throw historical and analytical 
light on the monetary obstacles that still clog the channels of 
international trade and investment, in spite of (or because of ?) 
the Bretton Woods Agreement. 

Up to quite recently, expert thinking on this matter was 
in substantial agreement on the merits of the Bretton Woods 
code of foreign exchange policy (1). A same unanimity of opinion 
about the virtues of the international Gold Standard existed up 
to 1923, when J. M. Keynes called it «a barbarous relic » (2). 

Now that post-war monetary events have led to the euthanasia 
of the International Monetary Fund, time has come to reconsider 
the theory of exchange rate policy in the light of novel experience. 
But, in order to understand better the « sociology » of the present 
policy principles, let us look back as far as the Golden Age of 
the Gold Standard. I shall, of course, not dwell upon the ywell- 
known sequence of events (3), but rather bring to a focus the 
comparative timing of economic situations and foreign exchange 
policy decisions. I shall especially try to show the consistent 
and rather long.lag between major policy decisions and actual 
situations. The consequence of this has been a perpetual inadequacy 
of policy solutions to the basic policy problems. 


I. - HISTORICAL PERSPECTIVE 


A. - The pre-1914 Gold Standard Era 


The chief merit of the pre-1914 Gold Standard was that it 
provided no monetary incentive to lessen or to distort international 


(1) Professor J. E. MFADE is a notable exception in his illuminating new 
hook: The Balance of Payments, Oxford University Press, 1951. 

(2) A Tract on Monetary Reform, London, Macmillan, 1923, p. 172. 

(3) League of Nations, International Currency Experience, 1944. 
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interdependence. The sensitivity of the international flows of trade 
and investment to international price and interest rate disparities 
was such that central bank credit policies were an effective and 
sufficient lever for international payments equilibrium. 
However, general monetary convertibility at stable rates 
provided the channels for the international spread of demand 
fluctuations. But, thanks to the flexibility of the price systems 
at that time, the demand instability was more nominal than real, 
i.e., it affected more the prices than production and employment. 
Moreover, «for many years past gold had afforded not only a 
stable exchange but, on the whole, a stable price level also » (1)- 


B. - The Twenties 


The wartime inconvertibility of most currencies into gold 
was considered as an accident that had to be repaired as soon 
as possible. The merits of the pre-war system were unchallenged, 
up to KEYNES'S heresy in 1923. What is more important, the mutual 
adaptability of the economies at a set of fixed exchange rates 
was unquestioned. Monetary policies were framed on the basis 
of pre-war structural assumptions that proved to be no longer 
valid in the new circumstances. 

Some countries, viz., the United Kingdom, succeeded in 
restoring the pre-war gold parities, albeit at great social cost. 
Others, viz., France, Belgium, Italy, pegged their currencies at 
depreciated parities after a period of fluctuating and progressively 
falling rates. The deflationary evils in the first group of countries, 
and the inflationary ones in the other group were to influence the 
policies in the respective countries in the following period. 

Besides the social cost of deflation and inflation, a new evil 
was to arise from the lack of international coordination of 
monetary and exchange rate policies: massive capital transfers 
were induced by undervaluations and overvaluations. After having 
been equilibrating in the first part of the period, these capital 
movements became more and more disequilibrating, (2) as the 
public at large became more conscious of the instability of 
exchange rates and of the causes thereof. 


(1) J. M. Keynes, op. cit., p. 158. x 
(2) International Currency Experience, pp. 113 and 118. 
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©. - The Thirties 


The breakdown of the shaky Gold Exchange Standard divided 
the World roughly into the Sterling Area with fixed internal and 
fluctuating external exchange rates, and the « Gold Bloc » with 
fixed and overvalued gold pegs. The Sterling Area was formed 
around the United Kingdom, where the evils of the previous 
deflationary policy led to a reaction. On the other hand, the Gold 
Bloc comprised mainly countries where inflation in the twenties 
had been concomitant with exchange depreciation. The link be- 
tween these two phenomena in the popular mind explains the 
prolonged reluctance of the Gold Bloc countries to readjust their 
exchange rates (1). 

Payments disequilibria at inadequate exchange rates, aggra- 
vated by speculative capital movements, prompted the need for 
exchange control and quantitative import restrictions. The mal- 
distribution of international reserves that resulted from previous 
exchange policies and from the use of these reserves to offset the 
payments imbalances consequent upon national recovery policies, 
induced a more and more discriminatory administration of 
exchange and trade restrictions. This was true particularly of 
Germany, that maintained a constant official rate throughout the 
thirties, in order to squeeze its trade partners. The piecemeal 
disintegration of the Gold Bloc resulted from the desire to correct 
the price-disparities with the Sterling Area, that caused defla- 
tionary hardships and balance-of-payments dangers. 

Up to the Tripartite Agreement of 1936 between France, the 
United Kingdom and the United States, exchange rate policies 
remained within the realm of national decisions. Despite their 
considerable international effects, these national decisions were 
not internationally integrated. The external effects of these inter- 
nationally irresponsible behaviours were, however, such that every 
major decision induced retaliation or, at least, a readjustment of 
the policies of competing countries. The international scene was 
one of a competitive game. As the deflationary forces were 
predominant throughout the world, the national recovery attempts 
had unfavourable balance-of-payments effects for those who 
undertook them. More employment being universally preferred 
to a better allocation of the world resources, internationalism 
gave way to autarky. 


(1) International Currency Experience, p. 167. 
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D. - The Bretton Woods Agreement 
1. - Background 


The Jiscussions that led to the Bretton Woods Agreement 
of 1944 were dominated by memories of the interwar international 
monetary chaos and by employment pessimism. 

a. - Inappropriate, inadequately timed, and internationally 
uncoordinated national policy decisions had caused a considerable 
contraction and distortion of the flows of international trade and 
investment during the interwar period. The national evils of this 
international chaos were the more pronounced that the internal 
price systems, which were rather flexible before 1914, grew more 
and more rigid. Internal correctives to external disturbances 
became more and more unresponsive. International adjustment 
was thus less and less automatic. 

b. - The employment consequences of the deliberate deflation- 
ary policies in the United Kingdom up to 1931, and in the Gold 
Bloc countries thereafter, and also of inept policies in the United 
States, inspired a widespread unemployment psychosis that was 
rationalised by J. M. KEYNES in his General Theory. What KEYNES: 
had already advocated in his Tract for Monetary Reform in 192%, 
namely the supremacy of domestic prosperity goals, and the 
insulation of the national economy from the external disturbances: 
that were so well transmitted through the Gold Standard channels, 
had become a general objective. 


2. - Pwrposes 


The Bretton Woods Agreement has two essential aims: 

a. - to implement international responsibility on the part of 
the national monetary authorities. However, except for a few 
more or less strict constraints imposed on certain national 
decisions, and for certain criteria of ineligibility to the Fund 
resources, the members continue to enjoy full autonomy in their 
domestic policies. It was implicitly and optimistically assumed 
that the internal policies of the members would be consistent 
with the purposes of the Agreement. 

b. - to remove or, at least, to lessen the balance-of-payments: 
obstacles to multilateral trade and to domestic full employment 
policies. This was to be made possible by the création of a second 
line of international reserves. It was thought that the additional 
reserves provided for in the Agreement would give sufficient leeway 
to the members to make quantitative and discriminatory exchange 
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restrictions unnecessary, even in case the members would pursue 
divergent internal policies, as could be expected in view of the 
rejection of the Gold Standard «rules of the game ». 

In the preliminary proposals and discussions, and in sub- 
sequent comments and Fund thinking, great emphasis has been 
laid on ewchange stability, exchange instability being almost 
syhonymous with « competitive exchange depreciation ». Although 
the ranking of the IMIF’s qhjectives has never officially been made 
explicit, one might reasonably suggest that exchange stability is 
ancillary to the promotion of sound international trade and 
financial relations. It should not be considered as an end in itself, 
nor as the primary objective of the new Agreement. The emotional 
bias against exchange flexibility after the unhappy interwar 
experience explains the over emphasis that has been laid on 
exchange stability. 


3. - Working Principles and Assumptions 


a. - Two types of balance-of-payments disequilibria were 
distinguished : « temporary » and reversible (or cyclical) payments 
imbalances on the one hand, and « fundamental » or irreversible 
imbalances on the other. The first were to be settled by means 
of existing international reserves supplemented by IMF resources ; 
the second, through exchange rate adjustment. The settlement of 
short term imbalances by the use of reserves and Fund resources 
were to render cyclical fluctuations of exchange rates unnecessary. 
Exchange reserves including Fund resources would serve as pay- 
ments buffers to give the member governments the freedom to 
pursue anti-cyclical domestic policies (1). In the ideal case of 
perfect coordination of such policies, these buffer reserves could 
be reduced to low levels. 

Exchange rate fluctuations, on the other hand, would not be 
allowed as an instrument of domestic anti-depression policy. This 
was blamed as « competitive exchange depreciation » and « beggar- 
my-neighbour policy ». Parity adjustments would be permitted 
only as a means to correct non-reversible disequilibria. 

Great freedom of action was also granted to the members, 
with respect to exchange control, for a «transition period », 
during which war-caused disequilibria were expected to be cured 


(1) For a neat rationalisation of the IMF functions, see R. NURKSE, Con- 
ditions of International Monetary Equilibrium, Princeton University, 1945. 
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and the members thus be brought into the healthy preconditions 
of harmonious international behaviour. 
b. - The criteria of IMF policy action were formaily clear-cut. 
Their practical suitability is, however, dependent upon 

(1) the unrealistic assumption that the two sets of forces 
(temporary and fundamental) would be clearly identifiable ; 

(2) the optimistic assumptions that 

(a) the member governments would make the whole set 
of their national policy decisions consistent with the purposes 
of the IMF, viz., that they would avoid internal policies actually 
inconsistent with long run balance-of-payments equilibrium at 
stable rates of exchange; 

(b) the eventual exchange rate adjustments, or their mere 
possiblity, would not induce substantial exchange speculation. 
It was assumed that national controls on capital transfers would 
be effective and would involve little interference with normal 
current transactions. 


E. - Postwar Experience 


A brief review of salient postwar monetary developments as 
contrasted to Bretton Woods aspirations and resolutions, may 
help to appraise the present problems. Five phases may be 
distinguished. 


1. - The Early Postwar Period: 1944-1947 


Early postwar monetary developments may be characterized 
by (a) the inconsistency between national policies and sound 
international interdependence, and (b) the consequent interna- 
tional payments imbalances. 

a. - The objectives and the means of implementation of 
national recovery programs were, in most cases, inconsistent 
with optimum international trade and with external payments 
equilibrium. 

In spite of international agreements and resolutions, and 
under the cover of «transitional permissions », most national 
recovery programs were autarchic in their aims and destructive 
of international economic order in their implementation. 

The widespread recourse to direct of quantitative controls 
over internal and external transactions, made necessary by ple- 
thoric money supplies at artificial price levels, meant the quasi- 
breakdown of the international price-system. This implied that, 
in the absence of coordination of the direct controls — an impos- 
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sible task — the national economies were, in fact, far less inter- 
nationally integrated than before the war. 

6. - After the First World War, the damage done to interna- 
tional interdependence by divergent domestic policies was greatly 
reduced by the adjustment mechanism of fluctuating exchanges 
that preserved the effectiveness of the international price system. 
This time, the frozen exchange rates had no effective role. The 
divergencies of the national policies resulted, consequently, in 
more or less severe import restrictions, and in a more or less 
rapid exhaustion of owned or borrowed hard currency reserves 
by soft currency countries. 


2. - The 1947-1948 Dollar Crisis 


The persistence of the underlying causes of international 
payments imbalances led to the rapid depletion of hard currency 
reserves that were also used to finance payments imbalances be- 
tween soft currency countries, beyond the agreed credit margins. 
As semi-hard currency countries, like Canada, Belgium and 
Sweden, were reluctant to grant further credits to support soft 
currency countries, in order not to aggravate their own « dollar 
gaps», multilateralism had to give way to stricter bilateralism. 
Immense economic waste resulted, especially for the weak currency 
countries. 


3. - E.C.A. 1948-1949 Period 


In order to prevent the social and political consequences of 
the collapse of trans-Atlantic trade to a barter basis, ECA 
supplied grants and credits to balance hard currency deficits. 
Part of those funds served to revive intra-European multilateralism. 

However, the recipient countries were not compelled to pursue 
domestic policies consistent with optimum international trade at 
stable exchange rates as a precondition for receiving aid. The 
pressure for financial health was purely moral. As a consequence, 
there was even less incentive for these countries to achieve external 
equilibrium than when the payments deficits had to be settled by 
the expenditure of national reserves. Under ERP, those deficits 
were to be borne by the United States. A more rational formula 
would have been to make grants in proportion to war-devastation 
and to supply credits in accordance with the marginal productivity 
criterion. Under such conditions there would have been maximum 
incentive for monetary self-discipline. 
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4. - The 1949 Crisis and Devaluations 


In spite of ECA «stopgaps », the divergencies of national 
economic conditions asserted themselves again strongly in the 
foreign exchange positions during the summer of 1949. The ECA 
direct and conditional allocations proved to be insufficient to 
settle the imbalances at the existing exchange rates. This was 
aggravated by concealed speculation against soft currencies. 

After prolonged public discussions, soft currencies were 
dévalued at levels that were thought to be sufficiently low to stop 
further reserve depletions, without a further tightening of quanti- 
tative restrictions. 


5. - The 1950-1951 Boom 


The September devaluations of 1949 lagged half a cycle, as 
they occured at the very beginning of a new American boom. 
As a combined effect of the adjustment of parities and of the 
economic expansion in the United States, the previous imbalances 
were corrected and even reversed. This was the consequence 
mainly of accelerated private and public stockpiling. 

The inflationary effects of these speculative and strategic 
moves were such that an up-valuation of European currencies with 
respect to the dollar was advocated on the ground that such an 
operation would stabilize the price-levels in non-dollar countries. 
This up-valuation was recommended by the Economic Commission 
for Europe in the early summer of 1951, i.e. at the very moment 
of a new reversal of the payments positions and of the underlying 
price relationships. 

As a first major attempt to restore multilateralism and to 
liberalize trade on a regional basis, a European Payments Union 
was set up in 1950. The first year experience has shown that 
divergent national conditions, in the framework of pegged exchange 
rates, have hampered a smooth functioning of the system and the 
realization of the initial purposes to a satisfactory extent. 
Moreover, the mechanism of EPU operates towards regional 
autarky, and thus does not conform to the Bretton Woods 
objectives. 


II. - MOVING VERSUS PEGGED EXCHANGE RATES - THEORETICAL 
ARGUMENTS 
A. - The Policy of Pegged Rates ì 


An exchange peg may be quasi-permanent, as before 1914, 
or it may be adjustable more or less frequently. The peg adjust- 
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ments may be decided upon by independent monetary authorities, 
aS was the case in the interwar period, or after being sanctioned 
by an international authority, as provided by the Bretton Woods 
Agreement. 


1. - A peg that is considered as permanent by the public has 
the advantage that attaches to any stable price: it removes 
uncertainty as to the future of that price. Forward transactions 
linked to the fixed exchange rate are conferred an element of 
security. A forward market in foreign exchange would be super- 
fluous. With such a system, the financial cost of foreign trade 
is minimal, and the financial incentive to optimum world trade 
is thus maximal. 

However, if the free access to the foreign exchange market 
is to be maintained, and only minor balance of payments dis- 
equilibria tolerated, the domestic policies are to adjust themselves 
to the external payments accounts. Free exchange markets at fixed 
rates provide the channels through which national disturbances 
spread internationally. Under such a system, domestic stability 
is antithetic to payments equilibrium at fixed rates, when external 
conditions are not stable. 


2. - The consequences of an adjustable peg (1) depend much 
on the adjustment policy, on concurrent policy measures, on the 
public responses to balance of payments phenomena, and on the 
coordination of exchange rate policies. 

A policy of adjusting the peg after some time lag to a pay- 
ments imbalance of a certain size will inevitably induce specula- 
tion that will aggravate the disequilibrium in the short run. 
This may induce adjustments larger than would be justified by 
non-speculative factors. This happened in France in 1927, and 
presumably in some cases at the 1949 devaluations. 

As public expectations of the future rates are uncertain, 
forward international transactions involve exchange risks. Those, 
however, can be met through forward exchange markets at a cost. 
This cost is equivalent to an extra insurance premium or to 
increased transportation costs. As such it tends to reduce inter- 
national trade and investment. 

The frequency of peg adjustments depends, on the one hand, 
on the intensity of domestic and external disequilibrating forces, 


(1) This expression is borrowed from, and the theory here developed owes 
much to, J. E. Mrape’s Balance of Payments, Ch. XII, XIV, XV and XVII. 
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and, on the other, upon the reserves of international currency: 
In order to render cyclical exchange rates adjustments unnecessary, 
and thus to impart greater stability to the exchange pegs, the 
Bretton Woods Agreement supplemented the national exchange 
reserves by the resources of an International Monetary Fund, to 
cover temporary and reversible payments imbalances. Fundamental 
disequilibria, or imbalances whose reversal cannot be expected 
in a short period, were to be corrected by changes of parities. 
The appropriate use of this formal distinction for policy making 
is, however, dependent upon the practical identifiability of the 
two types of imbalances. The identifiability of a disequilibrium 
rests upon the predictability of the future course of the payments 
streams. The Bretton Woods implicit assumption of predictability 
and identifiability proved to be too optimistic in subsequent 
experience. Predictability might have been possible in a world 
determined mainly by private decisions and minor counter-cyclical 
policies. In a world predominantly determined by active public 
policies aimed at employment stabilization or accelerated capital 
accumulation (e.g. Norway, the Netherlands), the time pattern 
of payments balances may not be expected to conform to the 
traditional one, as if economic evolution were still mainly 
influenced by the well-known periodic or cyclical forces. 


B. - The Policy of Flexible Rates 
1. - The Arguments Against Freely Fluctuating Rates 


The disadvantages of fluctuating rates have become a text- 
book-commonplace. They have been repeatedly stressed by Pro- 
fessor R. NURKSB (1). Let us quote his systematic formulation 
of them: 

a. - «Freely fluctuating exchanges... create an element of 
risk which tends to discourage international trade. The risk may 
be covered by « hedging » operations where a forward exchange 
market exists; but such insurance, if obtainable at all, is obtain- 
able only at a price and therefore generally adds to the cost 
of trading ». 

b. - (Exchange fluctuations involve constant shifts of labour 
and other resources between production for the home market and 
production for export... ». 


n 


(1) International Currency Ewrperience, p. 120. Conditions of Inter- 
national Monetary Equilibrium, pp. 2-3. 
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ce. - (Fluctuating exchanges cannot always be relied upon 
to promote adjustment. Any considerable or continuous movement 
of the exchange rate is liable to generate anticipations of a further 
movement in the same direction, thus giving rise to speculative 
capital transfers of a disequilibrating kind... ». 

To this may be added the argument that international re- 
sponsibility would be more difficult to implement if the national 
monetary authorities were free to manipulate the market for 
national advantages. 


2. - A Criticism of the Arguments 


a. - First argument: under a system of fluctuating rates, 
forward international transactions involve risks. Hedging against 
uncertainty is costly. This cost reduces trade. 

Let KEYNES reply to this argument: « So far as foreign trade 
is concerned, I think that the advantage of fixing the maximum 
fluctuations of the foreign exchange within quite narrow limits 
is usually much over-estimated. It is, indeed, little more than 
a convenience... Moderate fluctuations, if they are desirable on 
other grounds, will not be seriously inconvenient » (1). 

One may add that the argument applies equally to the policy 
of « adjustable pegs » with uncertain futures. The trade-reducing 
effects of hedging costs should, moreover, not be considered in 
absolute terms, but in comparison with the trade effects of alter- 
native policies. It should, furthermore, be stressed that the effects 
‘of hedging costs, like those of an increase in transportation costs, 
are marginal. Trade is cut in the least disadvantageous way: the 
reduction affects the imports of the commodities whose home- 
producing costs are relatively lowest, and the exports of those 
commodities whose production costs in the export countries are 
comparatively highest. The same cannot be said of alternative 
methods of restricting international trade. 

b. - Second argument: exchange fluctuations induce shifts 
of factors of production between the sector oriented to the home 
market and the export sector. 

This is true. However, the continuity of the adjustment process 
should be stressed and contrasted to the discontinuity of the 
adjustment operated by abrupt peg changes. When the exchange 
rate adjustments are continuous, the adaptations of economic 
(1) J. M. Keynes, A Treatise on Money, Vol. I, London, Macmillan, 
1930, p. 333. 
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activities occur at the margin, i.e., there where they are least 
harmful. A discontinuous change of an exchange peg Causes 4 
temporary distortion of the price system, owing to the unequal 
flexibility of the different prices. This distortion of the price 
system may have undesirable structural effects, as it will likely 
cause temporary and abnormal changes of the production and 
consumption patterns. These distortions will be more than « mar- 
ginal », and may leave long run vestiges behind (1). 

c. - Third argument: exchange fluctuations may induce 
disequilibrating speculation. 

What NURKSE seems to consider as « disequilibrating specu- 
lation » are transactions undertaken upon the belief that a 
movement of the exchange rate in the present is likely to continue 
in the same direction in the future. This is the assumption of an 
elasticity of expectation greater than one. 

Now, such « disequilibrating » speculation is not necessarily 
« perverse » from the point of view of the general welfare, although 
it may be annoying for a monetary authority who sanctifies the 
status quo. Although disequilibrating in the present, speculation, 
either private or official, is beneficial to the public welfare if its 
direction and its amount are right (2). Conversely, «equilibrating» 
speculation is not necessarily socially desirable. It all depends 
upon its effect on the discrepancy between the present and the 
future exchange rate. If it tends to narrow this margin it is 
beneficial; otherwise it is detrimental to welfare. 

What may realistically be feared on the exchange market 
is «excessive » speculation, i.e., speculation in the right direction 
but on too large a scale. Such speculation « will bring down price 
in the higher-priced market relatively to the price in the lower- 
priced market so that the price margin is no longer sufficient to 


(1) Cf. R. DEHEM, Emploi et revenus en économie ouverte. Théorie 
et application a l’evolution belge et britannique, 1919-1939, « Bulletin 
de l’Institut de Recherches Economiques et Sociales », Louvain, 1946. 

(2) According to Professor J. E. Meape, competitive speculation is 
< perfect » if «the individual speculators correctly foresee the price differ- 
entials on which they are speculating ». Speculation is « deficient» if 
undertaken in the right direction but on a scale smaller than perfect specu- 
lation; it is « excessive » if undertaken on too large a scale. Speculation 
is « perverse» if it is undertaken in the wrong direction and thus tends to 
widen the differential between the present and the future price. Cf. De- 
grees of Competitive Speculation, « The Review of Economic. Studies », 
Cambridge, Vol. XVII (3), pp. 159-162. 
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compensate for the marginal cost of speculation » (1). Some phases 
of the interwar period have been market by excessive capital 
transfers, consequent upon exaggerations by the public of the 
latent exchange disequilibria (2). Excessive exchange speculation 
generally arises as a result of a prolonged latent disequilibrium, 
as was the case in the United Kingdom in the summer of 1931. 
Mere exchange rate stability is not sufficient to fool the public 
under any circumstances. It is, however, true that a sustained 
monotonic movement of the exchange rate is likely, sooner or 
later, to induce « excessive » speculation, as in France in 1926. 

If exchange rates are not pegged, « deficient », « excessive » 
or (perverse » private speculation can always be corrected by 
more enlightened official speculation. Total speculation can thus 
be made to approach its «perfect» level, in MBEADE”s sense. Optimum 
exchange rate stability through time could thus be achieved (3). 

If the exchange rates are pegged, speculation is deterred 
from having its beneficial welfare effects: it does not tend auto- 
matically to narrow the margin between the present and the 
future rate. As the scale of speculation is not regulated by 
automatic price variations, private speculation is likely to be 
excessive, and may compel the monetary authority to adjust the 
peg to a greater extent than would have been justified if there 
had been no speculation. In such a case it may be wise to abandon 
the pegging policy altogether, as in the United Kingdom in 
September 1931 and in Canada in October 1950. The alternative 
course of action to prevent excessive speculation on pegged rates 
is to set up an all-pervading exchange control. It is now generally 
recognized that mere control of capital transactions cannot be 
effective without a bureaucratic supervision of all current 
transactions (4). 

The speculation argument is thus a strong one in favor of 
regulated flexible exchanges and against a policy of pegged rates. 


(1) J. E. Means, ibid., p. 162. 

(2) By «latent exchange disequilibrium » is meant here a situation in 
which the balance-of-payments is maintained in equilibrium by «accomodating 
official financing or by quantitative restrictions on external transactions. 

(3) The distribution of the speculative gains between the private spec- 
ulators and the operating monetary authority is considered here as indif- 
ferent to public welfare. If the monetary authority wants to minimize 
the private share of speculative profits, it could do so by controlling the 
relevant information. 

(4) J. E. MrapE, The Balance of Payments, pp. 301-302. 
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d. - Fourth argument: free exchange rates may be manip- 
ulated for national purposes against the international interest. 
In the interwar period the exchange rate was often managed 
for purely national purposes without regard to external reper- 
cussions, although such policies could often be excused on the 
ground that they were merely defensive against disturbances 
originating elsewhere. These competitive self-protective policies 
were generally self-defeating (1). 

Does the Bretton Woods Agreement provide an adequate 
solution to the problem of implementation of international 
responsibility on the part of national monetary authorities? The 
solution provided by the IMF control of exchange pegs, even if 
strongly enforced, is an apparent or a «shadow » one, (2) which 
has, furthermore, perverse consequences. As the IMF has no 
effective authority on domestic policies and on alternative much 
more damaging instruments of economic warfare, viz., quantitative 
and discriminatory restrictions, the rigidity imparted on the 
exchange rates by the Fund is a fundamental cause of generalized 
latent exchange disequilibria, and of the consequent inevitable 
obstructions of the channels of international trade and investment. 

It may be argued that direct import controls are generally 
less damaging nationally than exchange depreciation, assuming 
that retaliation is not thereby provoked (3). Whatever good net 
national results may remain under the more realistic assumption 
that warfare is reciprocal, the world income is reduced by such 
autarchic policies. 

It remains true that free exchange rates could be manipu- 
lated for national purposes. However, consultation on exchange 
rate management could be organised, or an « international exchange 
equalization fund » set up, as MEADE has suggested (4). 

(1) Cf. R. TrIFFIN, National Central Banking and the International 


Economy, Board of Governors of the Federal Reserve System, September 
1947, p. 58. 


(2) « Les termes de référence des organismes internationaux limitent la 
discussion aux aspects superficiels des choses, notamment aux interminables 
considérations sur la maniére de boucher ex post les déficits des balances 
des paiements ». L. H. Duprinz, Les déterminantes des cours des changes 
dans les dévaluations monétaires contemporaines, « Economia Interna- 
zionale », Genova, Feb. 1950, p. 82. 

(3) S.S. ALEXANDER, Devaluation Versus Import Restriction? as an 
Instrument for Improving Foreign Trade Balance, IMF Staff Papers, 
April 1951, 

(4) J. E. Meave, The Balance of Payments, pp. 225-226. 
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3. - The Advisability of Freely Fluctuating Exchange Rates 
under Realistic Assumptions. 

Permanent stability of exchange rates is only feasible under 
conditions (amount and distribution of exchange reserves, price 
and wage flexibility, and absence of domestic stability objective) 
that are no longer realised. 

The smooth working of the international payments system 
under a set of adjustable exchange pegs rests upon extremely 
vulnerable foundations. Quantitative controls on international 
transactions could only be dispensed with in the absence of large 
scale speculative activity; public confidence in exchange stability 
should thus be very great. This state of confidence can only be 
brought about by prolonged factual stability without latent dis- 
equilibrium. Long-period stability and equilibrium can only be 
realised if the domestic income - and price - policies are suitably 
internationally integrated. This presupposes the effective adherence 
of all countries who participate in the system to a common code 
of social values. This utopian state, fortunately or unfortunately, 
is not yet of this age, as the Benelux example shows. It has 
however been approached in the Gold Standard Era, up to 1914. 

In this real world, the actual circumstances being so remote 
from the ideal prerequisites for free international trade under a 
system of fixed exchange rates, such a system cannot but soon 
collapse into a state of bureaucratic controls. Indeed, exchange 
rate adjustments are likely to be frequent and inadequately, if 
not perversely, timed: 1) the present distribution of interna- 
tional reserves is such that most countries could not stand a 
substantial balance-of-payments deficit for a long time. 2) As long- 
period prediction of balance-of-payments is extremely hazardous 
when government intervention in economic life is far-reaching 
and unpredictable, (reversible) and (fundamental) disequilibria 
are hardly identifiable. IMF decision-making on this score will 
be almost impossible. 3) Owing to the great uncertainty of the 
future, and the universal reluctance of governments to change 
the exchange-pegs, adjustments will generally lag too much beyond 
the inception of a disequilibrium, to be fully effective. It may 
lag so much that it may be perverse. 4) Without an effective 
supra-national fiscal and monetary authority, divergent national 
policies are likely to aggravate balance-of-payments disequilibria. 
5) The generalised latent disequilibria, which are explained by 
the foregoing considerations will foster speculative attitudes 
which, in their turn, will accentuate the disequilibria and cause 
excessive peg-adjustments. 
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While the conditions under which a system of pegged exchange 
rates would work are quasi-utopian, the mechanism of flexible 
exchanges may not be expected to work properly under any cir- 
cumstances. One has to make sure that certain stability conditions 
are fulfilled. I shall not enter into this here except to refer to 
Professor MEADE’s Balance of Payments, and to Professor F. 
MACHLUP (1). Briefly: a system of flexible exchanges will provide 
satisfactory stability to balances of payments and remove the 
necessity of quantitative exchange controls, only if import - and 
export - price-elasticities are sufficiently large. As MEADE rightly 
emphasizes, these elasticities depend upon the adjustment period 
considered and upon the artificial obstacles to world trade. 

Our hopes for a free society rest ultimately upon the pre- 
sumption of high long run price-elasticities. This is a basic policy- 
problem that can only be solved by international action. 


TIT. - CONCLUSIONS 


a) Experience has shown that, because of a lack of proper 
understanding of contemporaneous circumstances, monetary policy 
decisions have generally been less adequate to the situation at 
hand than to the conditions of the previous decade, by which 
they were inspired. 

Policies in the twenties were governed by pre-war principles; 
policies in the thirties were intended to obviate the evils of the 
twenties. Doctrines and policies in the forties, namely the set-up 
of the International Monetary Fund, were primarily inspired by 
the absurdities of the thirties. 

b) The Bretton Woods Agreement was intended to restore 
the benefits of international interdependence in a world of nations 
pursuing uncoordinated domestic policies. 

Exchange rate stability was given excessive weight in the 
objectives of the Agreement. This was due to: 1) the over-emphasis 
laid on exchange fluctuations as a factor of the contraction of 
world trade in the interwar period; 2) the assimilation of an 
«adjustable peg » policy with a «permanent peg » policy as 
existed up to 1914; 3) the wishful and over-optimistic assumption 


(1) F. Macuuup, Elasticity Pessimism in International Trade, « Econo- 
mia Internazionale >, Genova, Feb. 1950, pp. 118-137. Professor Macurtup shows 
convincingly that the theoretically required elasticities have generally 
been overstimated, and that the actual elasticities have been statistically 
underestimated. 
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that the member countries will subordinate their whole domestic 
policies to the monetary objective of convertibility at stable rates. 

The Bretton Woods system is not one of long run stability 
like the pre-1914 Gold Standard, but one of «adjustable exchange 
pegs ». which has neither the advantages of a system of « per- 
manent pegs» nor those of moving rates. It has, however, all 
the alleged disadvantages of a svstem of flexible rates. The advocacy 
or the defense of the IMF rules rests on the illusory assumption 
that domestic monetary policies would be such as to make 
«fundamental disequilibria » so exceptional that the benefits of 
<onvertibility and exchange stability could be reaped together. 

One may, however, contend that the prerequisites to the 
Fund objectives are grossly underestimated. Under the actual 
assumption of internationally incoherent domestic policies, one 
is faced with the dilemma: exchange stability or convertibility. 
It would be hard to question that, from an international point 
of view, convertibility at a moving rate is preferable to inconvert- 
ibility at a stable rate. If the primary objective of the Interna- 
tional Monetary Fund is to further sound international interde- 
pendence, a policy of regulated flexible exchange rates would thus 
be the most appropriate (1). 


RIASSUNTO 


Politica dei cambi: esperienza e teoría 


La storia monetaria dopo il 1914 rivela che i principi che hanno ispirato 
le decisioni di politica monetaria sono stati, in generale, più appropriati alle 
circostanze dell’epoca precedente che non agli effettivi problemi dell’ora. Cosi, 
nel corso del decennio che ha seguito la prima guerra mondiale, le politiche 
monetarie avevano per obbiettivo il ritorno al sistema pre-1914, mentre le 
condizioni strutturali erano mutate. Dal 1931 al 1939, le politiche nazionali 
hanno voluto impedire i gravi danni causati alle nazioni dalle politiche del pe- 
riodo precedente: evitare l’ inflazione in alcuni Paesi e arrestare la deflazione in 
altri. Gli accordi di Bretton Woods hanno avuto come primo obbiettivo quello 
di impedire il ritorno al caos monetario internazionale del 1930, tentando di 
conciliare le esigenze di una sana interdipendenza internazionale con l'auto- 
nomia delle politiche nazionali. La fissità dei corsi dei cambi era considerata 
essenziale al buon ordine internazionale. L'insistenza degli accordi di Bretton 
Woods sulle stabilità dei cambi si spiega: 1) con l’esagerata importanza 


(1) I am not unaware of the formidable political difficulties of achieving 
the suitable preconditions that are necessary for a smooth functioning of 
flexible exchanges without appreciable deterioration of the terms of trade 
«of soft currency countries. This task should be faced squarely. 
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accordata alle fluttuazioni dei cambi, considerate come fattore di contrazione 
del commercio internazionale nell’ intervallo fra le due guerre; 2) con Pas- 
similazione di una politica di cambi; « fissi ma modificabili» ad una polit.ca 
di cambi « fissi e permanenti » ; 3) con la speranza ingiustificata che i paesi 
firmatari avrebbero conformato le loro politiche interne all’obbiettivo di una 
convertibilità stabilita in base a corsi fissi. 

In effetti, gli accordi di Bretton Woods non hanno istituito un regime 
di cambi «stabili e permanenti » simile a quello in vigore fino al 1914, ma 
un sistema di cambi «stabili e modificabili ». Ora, si può dimostrare teori- 
camente che un sistema di tal genere non ha nè i vantaggi dei cambi «fissi 
e permanenti» nè quelli dei cambi flessibili, e che esso presenta tutti gli 
inconvenienti generalmente imputati al regime dei cambi flessibili. In effetti, 
se la stabilità dei cambi è considerata temporanea, sussiste l’ incertezza del 
futuro. Tale incertezza darà luogo a una speculazione che non avrà gli effetti 
stabilizzatori della speculazione in regime di cambi flessibili. Siccome non 
può suscitare un adeguamento automatico dei corsi, la speculazione rischia 
di diventare eccessiva e di provocare un esagerato adeguamento delle parità. 
Per essere interamente favorevole, la speculazione privata in regime di cambi 
flessibili dovrebbe essere assecondata, o eventualmente corretta, per mezzo 
di interventi sul mercato da parte dell’autorità monetaria. Resta tuttavia, il 
fatto che in regime di cambi flessibili le autorità monetarie nazionali possono 
manipolare i corsi dei cambi per finalità nazionali, e causare in tal modo un 
pregiudizio internazionale. Si può rispondere che gli accordi di Bretton Woods 
non recano una soluzione soddisfacente del problema dell’ integrazione inter- 
nazionale delle politiche monetarie nazionali. Dato che il Fondo monetario: 
non ha autorità sulle politiche interne, esso non può impedire |’ inevitabile 
ricorso a metodi di protezione delle bilance dei pagamenti, molto dannosi 
per l’interdipendenza internazionale. La fissità dei corsi dei cambi, cui il 
Fondo monetario tiene come a un dogma, rende inevitabile il controllo quan- 
titativo e generalmente discriminatorio del commercio internazionale e dei 
movimenti di capitali. Nel mondo attuale mancano le condizioni ideali ne- 
cessarie per un commercio internazionale efficace e libero, in regime di 
parità fisse. Gli squilibri latenti saranno continui. Non si può sperare che 
gli adeguamenti di parità saranno adeguati, nè per quanto concerne il tempo 
nè per quanto concerne l’ampiezza, in ragione e del ritardo delle decisioni 
politiche sugli avvenimenti e dell’ imprevedibilità delle congiunture future. 

La flessibilità dei cambi sembra essere l’unico mezzo per conciliare le 
politiche monetarie nazionali fra loro divergenti con le esigenze di un ordi- 
namento internazionale efficace, e per risolvere nel modo più favorevole il 
dilemma : fissità dei cambi o interconvertibilità delle monete. 


RESUMÉ 
Politique des changes : expérience et théorie x 
L’ histoire monétaire depuis 1914 révèle que les principes qui ont inspiré 
les décisions de politique monétaire auraient, en général, été plus appropriés 
aux circonstances de l’époque précédente qu’ ils ne l’étaient aux véritables 
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problèmes de l’heure. Ainsi, au cours de la décade qui a suivi la première 
guerre mondiale, les politiques monétaires avaient pour objectif le retour au 
système d'avant 1914, alors que les conditions structurelles avaient changé. 
De 1931 à 1939, les politiques nationales ont voulu prévenir les méfaits 
nationaux des politiques de la période précédente : éviter l'inflation dans 
certains pays et enrayer la déflation dans d'autres. Les accords de Bretton 
Woods ont eu comme objectif premier de prévenir le retour au chaos moné- 
taire international des années '30, en essayant de concilier les exigences 
d’une saine interdépendance internationale avec l'autonomie des politiques 
nationales. La fixité des cours de change était considerée comme essentielle 
au bon ordre international. L’insistance des accords de Bretton Woods sur 
la stabilité des changes s'explique: 1) par l’importance exagérée accordée 
aux fluctuations des changes comme facteur de contraction du commerce 
international dans l’entre-deux-guerres ; 2) par l’assimilation d’une politique 
de changes «fixes mais ajustables» à une politique de changes « fixes et 
permanents >; 3) par l’espoir injustifié que les pays signataires conformeraient 
leurs politiques internes à l’objectif de convertibilité à des cours fixes. 

En fait, les accords de Bretton Woods n’ont pas institué un régime de 
changes «stables et permanents », tel que celui qui fut en vigueur jusqu’en 
1914, mais un système de changes «stables et ajustables ». Or, on peut 
montrer théoriquement qu'un tel système n’a ni les avantages de changes 
«fixes et permanents », ni ceux de changes flexibles, et qu’il présente tous 
les inconvénients généralement imputés au régime de changes flexibles. En 
effet, si la stabilité des changes est considérée comme temporaire, |’ incerti- 
tude du futur subsiste. Celle-ci donnera lieu à de la spéculation qui n’aura 
pas les effets stabilisateurs de la spéculation sous un régime de changes 
flexibles. Puisqu' elle ne peut susciter un ajustement automatique des cours, 
la spéculation risque de devenir excessive et d'induire un ajustement exagéré 
des parités. Pour qu’elle soit entièrement favorable, la spéculation privée 
sous un système de changes flexibles devrait être secondée ou corrigée éven- 
tuellement par des interventions de l'autorité monétaire sur le marché. 
Il reste, toutefois, qu’en régime de changes flexibles, les autorités mo- 
nétaires nationales peuvent manipuler les cours de change à des fins na- 
tionales, et causer ainsi un préjudice international. On peut répondre á 
ceci que les accords de Bretton Woods n’apportent pas de solution sati- 
sfaisante au problème de l'intégration internationale des politiques monétaires 
nationales. Puisque le Fonds monétaire n’a pas d’autorité sur les politiques 
intérieures, il ne peut empêcher le recours inévitable à des méthodes de 
protection des balances des paiements beaucoup plus dommageables à l’in- 
terdépendance internationale. La fixité des cours de change, à laquelle le 
Fonds monétaire tient comme à nn dogme, rend inévitable le contrôle quan- 
titatif et généralement discriminatoire du commerce international et des 
mouvements de capitaux. Dans le monde actuel, les conditions idéales néces- 
saires à un commerce international efficace et libre, sous un régime de parités 
fixes, sont absentes. Les déséquilibres latents seront continuels. On ne peut 
espérer que les ajustements de parités seront adéquats, quant au temps ni 
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quant à l’ampleur, en raison du retard des decisions politiques sur les évé- 
nements et de l’imprévisibilité des conjonctures futures. 

La flexibilité des changes semble être l’unique moyen de concilier les 
politiques monétaires nationales divergentes avec les exigences d'un ordre 
économique international efficace, et de résoudre le plus favorablement pos- 
sible le dilemme: fixité des changes ou interconvertibilité des monnaies. 


ZUSAMMENFASSUNG 


Kurspolitik: Erfuhrung und Theorie 


Die Geschichte des Geldes nach 1914 zeigt, dass die Prinzipien, welche: 
die Entscheidungen der Geldpolitik beeinflusst haben, im allgemeinen eher 
den Umstánden der vorhergehenden Epoche angepasst waren, als den Pro- 
blemen der Stunde. So hatten die Geldpolitiken, wáhrend sich die struktu- 
rellen Bedingungen geándert hatten, im Verlaufe der zehn Jahre, die auf 
den ersten Weltkriege folgten, die Riickkehr zu dem System vor 1914, als. 
Ziel. Von 1931 bis 1939 versuchten die einzelnen nationalen Politiken die 
schweren Schaden, welche den Nationen durch die Politiken der vorherge- 
henden Perioden verursacht wurden zu verhindern, d. h. Vermeidung der 
Inflation in einigen Lándern und Aufhaltung der Deflation in anderen. Die 
Abmachungen von Bretton-Woods hatten als erstes Ziel mit dem Versuch 
die Forderungen einer gesunden internationalen wechselseitigen Abhángigkeit 
mit der Selbststándigkeit der nationalen Politiken zu vereinbaren, die Ver- 
hinderung der Rückkehr zum internationalen Geldchaos von 1930 im Auge. 
Die Festigkeit der Wechselkurse wurde als wesentlich fúr eine gute internatio- 
nale Ordnung betrachtet. Das Bestehen auf eine Kursstabilitát der Abmachun- 
gen von Bretton- Woods erklárt sich: 1.) mit der úbertriebenen Wichtigkeit, 
welche den Schwankungen der Kurse beigemessen wurde, die als Schrump- 
fungsfaktoren des internationalen Handels in der Zeit zwischen den beiden 
Kriegen angesehen wurden; 2.) mit der Angleichung einer Politik von «fest- 
stehenden aber ánderbaren » Wechselkurse an eine Politik von «festste- 
henden und dauerhaften» Wechselkurse; 3.) mit der ungerechtfertigten 
Hoffnung, dass die Unterzeichnerlánder ihre innere Politik dem Ziel der 
Konvertierbarkeit auf Grund von feststehenden Kursen angeglichen hátten. 

In der Tat haben die Abmachungen von Bretton-Woods nicht ein Re- 
gime von «stabilen und permanenten» Kursen, ähnlich demjenigen, das 
bis 1914 in Kraft war, eingerichtet, sondern ein System von «stabilen und 
ánderbaren» Kursen. Es kann jetzt theoretisch gezeigt werden, dass ein 
derartiges System weder die Vorteile der «festen u. permanenten» Kurse 
hat, noch diejenigen der flexiblen Kurse, wobei dasselbe sámtliche Nachteile: 
aufweisst, die allgemein dem Regime der flexiblen Kurse nachgesagt werden. 
In der Tat ist die Zukunft unsicher, wenn die Stabilitát der Kurse für 
zeitweilig angesehen ist. Diese Unsicherheit wird einer Spekulation statt- 
geben, welche nicht die stabilisierende Wirkung der Spekulation iim flexi- 
blen Regime hat. Nachdem sie keine entsprechende automatische Anpassung 
der Kurse hervorrufen kann, riskiert die Spekulation übermässig zu werden 
und eine tibertriebene Anpassung der Paritáten hervorzurufen. Um voll- 
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kommen gúnstig zu sein, músste die private Spekulation bei einem flexibien 
Kursregime durch Interventionen auf dem Markte vou seiten der Geldbe- 
hórden unterstützt oder eventuell korrigiert werden. Es bleibt jedenfalls 
die Tatsache bestehen, dass im flexiblen Kursregime die nationalen Geld- 
behórden die Wechselkurse fúr nationale Zwecke manipulieren kónnen und 
auf diese Weise einen internationalen Nachteil (Prijudiz) schaffen kómnen. 
£s kann geautwortet werden, dass die Abmachungen von Bretton-Woods 
keine befriedigende Lósung des Problems der internationalen Integration 
der uationalen Geldpolitiken bringen. Nachdem der Geldfond keine Autoritát 
úber die inneren Politiken besitzt, kann er die unvermeidbare Zuflucht zu 
Schutzmethoden der Zahlungsbilanzen nicht verhindern, welche fir die in- 
ternationale, wechselseitige Abhiingigkeit sehr schädigend sind. Die Festigkeit 
der Wechselkurse, an die der Geldfond wie an einem Dogma festhält, 
macht die mengenmássige und allgemein diskriminatorische Kontrolle des 
interuationalen Haudels und der Kapitalsbewegungen unvermeidbar. In der 
gegenwártigen Welt tellen die notwendigen idealen Bedingungen für einen 
internationalen, wirkungsvollen freien Handel im Regime von festen Pari- 
táten. Die verborgenen Gleichgewichtsstórungen werden dauernd sein. Man 
kann uicht hotfen, dass die Paritátsangleichungen wegen der Verzógerung 
der politischen Entschlussfassungen hinsichtlich der Freignisse und der 
Unvorsehbarkeit der zukiinftigen Konjukturen passend sein werden, weder 
was die Zeit, noch was die Ausmasse betrifft. 

Di: Flexibilität der Kurse scheint das einzige Mittel zu sein um die 
nationalen Geldpolitiken, welche untereinander abweichend sind, mit den 
Forderungen einer wirkungsvollen internationalen Ordnung zu versühnen, 
und um in der giinstigsten Weise das Dilemma Festigkeit der Kurse oder 
wechselseitige Konvertibilität der Valuten zu lósen. 


RESUMEN 


Politica de cambios : esperiencia y teoría 


La historia de las monedas, después del ano de 1914, revela que los 
principios que sugirieron las resoluciones de politica monetaria fueron, por 
lo general, mas apropiados a las circunstavcias de la época anterior que a 
los problemas efectivos de la hora presente. De igual manera, en el tran- 
scurso del decenio que vino tras de la primera guerra mundial, tenian las 
politicas monetarias como objetivo el retorno al sistema de antes de 1914, 
mientras que eran mudadas las condiciones estructurales. 

Desde 193i hasta 1939, las politicas nacionales quisieron impedir los 
graves perjuicios que las politicas del periodo anterior causaron a las naciones : 
evitar la inflación en unos paises y detener la deflación en otros. Los con- 
venios de Bretton Woods tuvieron como primer objetivo el de impedir el 
vegreso al caos monetario internacional de 1930, procurando conciliar las 
necesitades de una sana interdependencia internacional con la autonomia 
de las politicas uacionales. La fijeza de los tipos de cambios se la conside- 
raba esencial para el buen orden internacional. La insistencia de los conve- 
uios de Bretton Woods acerca de las estabilidades de cambios se explica : 
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1) con la exagerada importancia con que se consideraba la fluctuación de 
cambios, juzgando esas fluctuaciones como factores de contracción del co- 
mercio internacional en el intervalo entre ambas guerras; 2) con la asimi- 
lación de una política de cambios: «fijos pero modificables», a una poli- 
tica de cambios: «fijos y permanentes»; 3) con la injustificada esperanza 
de que los países firmantes conformaran sus políticas interiores con el obje- 
tivo de una convertibilidad por establecer en base a tipos fijos. 

En efecto, los convenios de Bretton Woods no instituyeron un régimen 
de cambios «estables y permanentes», parecido al en vigencia hasta 1914, 
sino un sistema de cambios «estables y modificables». Pues bien, puede 
teóricamente demostrarse que tamaño sistema ni tiene las ventajas de los 
cambios «fijos y permanentes» y tampoco las de los cambios flexibles, y 
que proporciona él todos los inconvenientes que generalmente se imputan 
al régimen de cambios flexibles. 

En realidad, si la estabilidad de cambios se la considera como tempo- 
ránea, continua existiendo la incertidumbre en lo porvenir. Semejante 
incertidumbre dará lugar a una especulación la que no tendrá los efectos 
estabilizadores de la especulación en régimen de cambios flexibles. Pero, 
como no puede ella promover una adecuación automática de tipos o cursos, 
arriesga la especulación hacerse excesiva y provocar una adecuación exa- 
gerada de paridades. Para manifestarse enterameute favorable, deberia la 
especulación particular en régimen de cambios flexibles, ser secundada o, 
eventualmente, corregida, por medio de intervenciones en el mercado, por 
parte de la autoridad monetaria. 

Queda, sin embargo, el hecho de que en un régimen de cambios fle- 
xibles, las autoridades monetarias nacionales pueden manipular los tipos de 
cambios con miras nacionales, y causar de tal modo un perjuicio internacional. 
Se puede rebatir que los convenios de Bretton Woods no acarrean una 
satisfactoria solución del problema de la integración internacional de las 
politicas monetarias nacionales. 

Dado que el fondo monetario no tiene autoridad sobre políticas interiores, 
no puede el impedir el recurso inevitable a métodos de protección de las 
balanzas de pagos, que muy perjudiciales son a la interdependencia interna- 
cional. La fijeza de los cursos de cambios, a la que el Fondo monetario 
considera como dogma, hace inevitable la comprobación cuantitativa y, gene- 
ralmente, diferenciada del comercio internacional y del movimiento de capitales. 

Hacen falta, en el mundo actual, las condiciones ideales que precisan 
para un comercio internacional eficaz y libre, en régimen de paridades fijas. 
Los desequilibrios latentes serán continuos. No puede uno esperar que las 
adecuaciones de paridades fueran adecuadas, en lo que toca al tiempo, ni 
tampoco a la amplitud, ya sea a causa del retardo de las resoluciones poli- 
ticas acerca de los acontecimientos, ya sea a la de lo imprevisible de las 
coyunturas venideras. 

Parece ser la flexibilidad de cambios el único medio para conciliar las 
politicas monetarias nacionales entre si divergentes, con las exigencias de un 
arreglo internacional eficaz, y para resolver de una manera de las más favo- 
rables el dilema: fijeza de cambios o sea interconvertibilidad de las monedas. 


ZUR FORMALEN KLASSIFIZIERUNG VON WIRTSCHAFTS- 
KREISLAUFEN. KOMBINATORISCHE PROBLEME 


HANS PETER 


Der Kreislaufbegriff hat in der Wirtschaftswissenschaft ein 
seltsames Schicksal gehabt. Vielfach begegnet er vorschneller 
Kritik, die ihn ablehnt, als gebe es weder etwas, das da irgendwo 
umlaufe, noch sei das, worin es umlaufe, ein Kreis; aber dann 
kann man dem Begriff eben doch nicht umgehen, und er schlúpft 
unter mannigfachen Bezeichnungen doch wieder ins Allerheiligste 
sogar der nicht-mathematischen Theorie. Tatsachen lassen sich 
schwer umgehen. Allerdings ist die Kritik an den Kreislaufdefini- 
tionen oft nicht so unberechtigt; — nicht selten machen sich die 
Verwender des Begriffes garnicht die Múhe, exakt zu definieren. 

Im Hintergrund lauern hier mathematische Probleme, die 
von ganz anderer Art sind, als sie die gewohnte mathematische 
Nationalókonomie, sei es des álteren Stiles, sei es der Oekono- 
metrie, zu behandeln sich veranlaft sieht. 

Wir wollen hier nur eine wohl besonders abstrakte Frage 
aufwerfen und ihre Beantwortung skizzieren, die sich ganz im 
Bereich der Grundbegriffe, vielleicht noch im Vorfeld der eigent- 
lichen Theorie halt. Es geht nur um die Klassifizierung formaler 
Kreislauftypen, und das mathematische Rústzeug ist nur kombi- 
natorische Topologie und Graphentheorie. Anwendungen dieser 
Begriffe haben wir in materialen Abhandlungen und einem Buche 
úber Strukturlehre des Wirtschaftskreislaufes versucht. Auf sie 
hier einzugehen verbietet der zur Verfúgung stehende Raum. 

Vorauszuschicken ist eine Definition des Wirtschaftskreislau- 
fes, die weniger neue Erkenntnisse bringen soll als den Sprach- 
gebrauch eindeutig festlegen. 

Was gemeinhin Wirtschaftskreislauf genannt wird, kann man 
tiberall beobachten, wo es Arbeitsteilung gibt. Der einzelne erzeugt 
allein oder in Zusammenarbeit mit andern mehr Gúter einer 
bestimmten Art, als er selbst oder seine Arbeitsgruppe braucht, 
und er braucht zur Befriedigung seiner eigenen Bedúrfnisse Gúter, 
die er nicht selbst herstellt. So bewegen sich bis zur endgúltigen 
Verteilung an den letzten Verbraucher Gúter und ebenso auch 
Dienste in der Wirtschaftsgesellschaft von einem zum andern. 
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Zum Teil gelangen sie in cinem Schritt vom Erzeuger zum Ver- 
braucher, zum Teil durchlaufen sie unverándert oder stándig 
verándert als Rohstotfe, mehr oder weniger verarbeitete Stücke 
oder schlieglich als fertige Güter lángere Bahnen. Indem an den 
einzelnen, der durch Arbeitsleistungen oder durch Bereitstellung 
von Arbeitsmitteln zur Herstellung beigetragen hat, aus diesen 
Strómen der Giiter einige zurückgelangen, schliegen sich Kreise, 
und es ist eine interessante Frage, ob es nicht móglich ist, diesen 
Zirkulationsprozef mit seinen Kigen- und Besonderheiten syste- 
matisch formal zu beschreiben. 

Wenn man sich aut Kreislaufstréine beschránkt, in denen 
Giiter und Dienste fliegen, tindet man Einzelwirtschaften. in denen 
solche Stróme wie in einer Quelle entsteben. und andere, in denen 
sie wie in einer Senke verschwinden. Die Stróme haben dann 
einen Anfang oder ein Ende, und diese Wirtschaften sind nicht 
in einen Kreislauf eingeftigt. Wir lassen hier die Frage auf sich 
beruhen, ob man gesellschaftswirtschaftliche Ablaufe immer als 
Kreisláufe auffassen, oder wie man Wirtschaftsabláufe mit Quellen 
und Senken als geschlossene Ganze behandeln kann, und wenden 
uns uur den Fallen zu, in denen es móglich ist. alle Vorgánge 
als Kreislánfe oder deren Teile zu interpretieren. Das ist immer 
der Fall. wenn die Güter durch Tausch oder Kauf ihren Besitzer 
wechseln, oder wenn Zuteilungen nach Festlegung quantitativ 
bestinimter Anspriiche erfolgen. Der quantitative Mafstab braucht 
nicht durch die Preisbildung am Markte geschaffen zu werden. 

Am geläufigsten ist uns allerdings die Krieslaufvorstellung 
in Gesellschaftswirtschaften, die sowohl als Tanschwirtschaften 
wie als Geldwirtschaften bezeichnet werden kónnen. In ibnen 
kann die Einzelwirtschaft einen Kreislaufstrom nur aufnehmen, 
wenn zugleich auch Kreislaufstróme von ihr ausgehen. mag das 
im direkten Tausch von Ware gegen Ware oder im indirekten 
Tausch bei Kanf und Verkauf gegen Geld vor sich gehen. Alle 
interpersonale Wirtschaft vollzieht sich in Strémen zwischen je 
zwei Einzelwirtsehaften. zwischen denen etwas umgesetzt wird. 

Solche Umsatzstróme haben eine bestimmte Richtung: was 
umgesetzt wird, hat vor dem Umsatz die eine und nach dem 
Umsatz die andere Einzelwirtschaft inne. Die Umsätze kann man 
nach der Methode der Doppik buchen. Wir legen jeweils eine 
Reihenfolge der Einzelwirtschaften oder der Gruppen, zu denen 
sie zusammengefaft werden, fest und numerieren sie laufend durch. 
Jede Einzelwirtschaft oder Gruppe hat ihre Zeile und ihre Spalte, 
die die Gutschriften und die Lastschriften aufnehmen. Stellt man 
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etwa die Sollseiten sámtlicher Konten in der Reihenfolge der 
Numerierung als Spalten nebeneinander (oder als Zeilen unter- 
einander), so erhált man ein quadratisches Schema — eine qua- 
dratische «Matrix» —, deren Zeilen (bzw. Spalten) die 
Habenseiten der Konten darstellen. 

Gibt es einen gemeinsamen Mafstab für die Gròfe der umge- 
setzten Objekte, dann läft sich bei Gleichwertigkeit der Gaben 
und Gegengaben jeder Tauschvorgang durch zwei Paar Buchungen 
verzeichnen. 

. X gibt dem Y Ware im Betrage U und Y gibt dem X Ware 
anderer Art im gleichen Betrage oder bezahlt den Betrag U an Y 
in Zahlungsmitteln. 

Um Gesamtzusammenhang und Struktur eines Wirtschafts- 
kreislaufes zu erfassen, gentigt es, einen der stets paarweise auf- 
tretenden und in Gegenrichtung verlaufenden Kreislaufstréme zu 
betrachten. In Wirklichkeit kénnen die beiden Hälften dieser 
Strompaare zeitlich auseinanderfallen. Nur wenn Zug um Zug, 
«bar » bezahlt wird, decken sich beide Bilder auch zeitlich. 
Zeitliches Auseinanderfallen von Leistung und Gegenleistung fúhrt 
zu den Grundbegriffen des Kredites; auch Umsiitze von Krediten 
kónnen in Kreisláufen auftreten. Hier sehen wir von derartigen 
Erscheinungen wie auch von allen «lags» ab. Sämtliche Kreis- 
laufe beziehen sich hier auf geschlossene Volkswirtschaften. 

Die zwischen zwei Einzelwirtschaften oder Gruppen verlau- 
fenden Teile von Wirtschaftsstrómen interessieren in ihrer Rich- 
tung und in ihrer « Breite », d.h. dem Umsatz, der in ihnen erfolgt. 

Wir kénnen jetzt versuchen, den Begriff des Wirtschaftskreis- 
laufes, wie wir ihn verwenden wollen, zu definieren. Die Bewe- 
gungen werden als Ereignisse aufgefaft, die in einem Zeitpunkt 
ablaufen. Im allgemeinen werden wir die Kreisláufe als die 
Gesamtheit der Bewegungsvorgánge betrachten, die wáhrend einer 
fest begrenzten Zeitspanne vor sich gehen. Unsere Konten nehmen 
alle Vorgánge auf, die wáhrend dieser Zeitspanne stattfinden. 
Sie sind also von der Dimension Umsatz je Zeiteinheit. 

Alle Konten sind, wenn der Kreislauf geschlossen ist, aus- 
geglichen. Das gilt auch fiir den Fall, dap die Bewegung der 
Zahlungsmittel gebucht wird. 

Fiir die Theorie bietet die Herausarbeitung eines klaren Kreis- 
laufbegriffes den Vorteil, daf man bei den weiteren Untersuchungen 
die formalen Beziehungen, die er aufzuzeigen erlaubt, scharf von 
den materialen Erscheinungen des konkreten Falles trennen kann 
und so die Uebersichtlichkeit der Axiomatik erhóht. 


Vorerst abstrahieren wir von den empirisch ermittelbaren 
Kreislaufbreiten und suchen uns zuerst ein Bild von der Kreis 
laufstruktur zu machen. 

Virtuell méglich sind zwischen n Einzelwirtschaften n. (n-1) 
solcher Einzelstücke. Als uneigentliche Stúcke kann man n weitere 
hinzufügen, in denen die Güter erfaft werden, die von der glei- 
chen Finzelwirtschaft erzeugt und in Anspruch genommen werden. 
Bei Gruppenbildung wird in ihnen der Umsatz innerhalb der 
Gruppe erfaft. Die Zahl der Kreislaufstiicke ist dann »”. 

Zur Abkúrzung bezeichnen wir die Einzelwirtschaften oder 
deren Gruppen, zwischen denen die Stróme laufen, als « Pole ». 
Die Polzahl legt die Struktur eines Kreislaufes noch nicht voll- 
stándig fest; es muf auch noch berücksichtigt werden, welche 
Stromstiicke zwischen den einzelnen Polen wirklich existieren und 
welche Richtung sie haben. Daraus ergibt sich eine neue Problem- 
stellung: Welche Strukturen sind bei einem n-poligen Kreislauf 
méglich, wenn alle virtuellen Stromstücke wirklich vorhanden sind? 

Diese Frage ist sowohl dann interessant, wenn man einen 
spontan ablaufenden Prozef daraufhin untersucht, welche Gestalt 
er womúóglich annehmen kann, wie auch dann, man sich bei Wirt- 
schaftsplanungen vor die Aufgabe gestellt sieht, den Prozef so zu 
gestalten, daf er einem vorgegebenen Zweck am besten entspricht. 

Bei der mathematischen Erórterung dieser Problemstellung 
werden wir die « reguláren » Typen in den Vordergrund stellen, 
bei denen die virtuellen n* Stróme wirklich vorhanden sind. 

Das quadratische Schema, auf das wir bereits hingewiesen 
haben, bildet den Ausgangspunkt der formalen Untersuchungen. 
Es spielt in allen einschlägigen Theorien und praktischen Methoden 
eine Rolle, bei QUESNAY im Tableau économique, in den MARX’schen 
Schemata, in der KBEYNES”'schen Theorie, in der Input-Output- 
Methode LBONTIEFFS, bei STONE und in den Methoden, die praktische 
Institute entwickelt haben. Ich habe sie in meiner « Strukturlehre 
des Wirtschaftskreislaufes » 1943 systematisch behandelt. 

Einen tieferen Einblick in die Strukturzusammenhinge gewinnt 
man, wenn man aus dem quadratischen Input-Output-Schema das 
« Saldenschema » ableitet. Im Kreislaufschema finden sich zwi- 
schen den beiden Polen Y und Y die beiden Umsatzstróme Uxy 
von X nach Y und uyx von Y nach X. Saldiert man, dann 
verschwindet der kleinere Betrag und an der Stelle des gróferen 
bleibt die Differenz zwischen den beiden Strómen v,y — uyx stehen. 

In der wiederum quadratischen Saldenmatrix sind nur noch 


pas | £ 3 
ee Felder besetzt. Die Hauptdiagonale enthält nur noch 
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Nullen, und von je zwei zu ihr symmetrisch liegenden Feldern 
ist immer nur eins besetzt. 

Der ókonomische Raum, in dem sich der Kreislauf vollzieht, 
ist ein abstraktes Gebilde, das keine Metrik hat; die dkonomische 
« Entfernung » zwischen den « Polen » ist nicht definiert, es gibt 
sie nicht. Das Stromstiick oder der Weg von einem Pol X zu 
einem andern Pol Y ist nur insofern bestimmt, als er in X beginnt 
und in Y endet; was zwischen diesen Endpunkten liegt, interessiert 
nicht. Nur die Pole gelten als ókonomische Punkte, und der Weg 
von Y nach Y kann sehr wohl úber solche Punkte, andere Pole 
Z, W, V usw. verlaufen. 

Zur exakten Kreislaufdefinition gehórt es auch, Náheres über 
diesen Raum zu sagen. In der Mathematik miissen wir uns dazu 
denjenigen Zweigen der Raumlehre zuwenden, die es mit eigen- 
schaftsármeren Ráumen zu tun haben, als es euklidische und 
úberhaupt metrische Ráume sind, zur Topologie, zur Analysis situs. 

In diesen Bereichen mússen wir auch die Grundlagen zu einer 
formalen Klassifizierung von Kreislauftypen suchen. 

Drei Stufen der Abstraktion haben wir jetzt durchlaufen. 
Die wirklichen Kreisláufe setzen sich aus Stromstücken zusammen, 
diese haben eine bestimmte Richtung und úber sie vollzieht sich 
ein Umsatz von bestimmter Grófe. Die Kreislaufstrukturen cha- 
rakterisieren wir durch Gebilde, in denen uns nur mehr die Rich- 
tung der Teilstücke zwischen den einzelnen Polen interessieren. 
In der letzten Stufe der Abstraktion stellen wir die Frage, weiche 
Bahnen — ohne Riicksicht auf die Richtung — zwischen den Polen 
denkbar sind. 

Aus dieser Exposition des Begriffes ergibt sich der systema- 
tische Aufbau der Untersuchung. 

Es gibt verschiedene mathematische Darstellungsmethoden 
fúr die Gebilde, mit denen wir es zu tun haben. 

Das quadratische Buchungsschema hatten wir bereits als 
Matrix bezeichnet. Wir schreiben es 


|] 


i bezeichnet die Zeile, j die Spalte ; beide Indices gehen von 1 bis ». 
Eine zwar kaum weniger abstrakte, aber in gewisser Hinsicht 
anschaulichere Darstellung der Kreisláufe gewinnt man durch die 
Anwendung der zur Topologie gehórigen Graphentheorie, die seit 
der Mitte des 19. Jahrhunderts entwickelt worden ist. 
Graphen sind geometrische Konfigurationen, die aus Punkten 
— den Knotenpunkten — und ihren (nicht notwendig geraden) 
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Verbindungslinien — den Kanten — bestehen. Diese Kanten 
kónnen gerichtet und bewertet sein. Wir lassen in der Kreislauf- 
theorie den Knotenpunkten des abstrakten Graphen die « Pole » 
und den Kanten die Teilstúcke der Kreislaufstróme entsprechen. 

Im allgemeinen kónnen zwischen je zwei Knoten in beiden 
Richtungen beliebig viele Kanten beider Richtungen bestehen. 
Unsere Kreisläufe weisen zwischen je zwei Polen in jeder Rich- 
tung einen Strom, unsere Saldenmatrizen einen Strom in einer 
der beiden Richtungen auf. 

Die Kreislaufmatrizen entsprechen reguláren, gerichteten, 
bewerteten Graphen von der Ordnung 2n, wobei wir die den 
Elementen der Hauptdiagonale entsprechenden Schleifen des Gra 
phen doppelt záhlen, da sie sowohl von dem Pol ausgehen wie 
in ibn einmiinden. 

« Regular » heift ein Graph, wenn alle seine Knotenpunkte 
den gleichen Grad, d.h. die gleiche Anzahl von Kanten, mit denen 
er koinzidiert, besitzt. 

Den Kreisláufen, ihren Strukturen und dem ókonomischen 
Raum, in dem sie sich befinden, entsprechen in umgekehrter Rei- 
henfolge allgemeine Graphen, gerichtete Graphen und bewertete 
Graphen. 

Sine Beziehung der Graphentheorie zur Polvedertheorie 
erlaubt eine anschauliche Darstellung der Strukturen der Kreis- 
láufe fiir die verschiedenen n. Und zwar ist dazu der Begriff des 
« Simplex » gut verwendbar. Wir definieren (nach ALEXANDROFF 
Horr, Topologie, Band 1. 1935 S. 155.) : 

Eine Menge von irgendwelchen Elementen, die hier Eckpunkte 
heipen, bilden ein Gerúst. Dem Gerúst 


CA PERL 


ist das von ihm aufgespannte Simplex zugeordnet. d, 1 weniger als 
die Anzahl der Punkte, ist die Dimensionszahl des Simplex. 

Das 0-dimensionale Simplex ist der Punkt a,. 

Das 1-dimensionale Simplex besteht aus den beiden Punkten 
4, und a, und der sie verbindenen Kante; wir nennen sie b,.. 

Das 2-dimensionale Simplex ist das Dreieck mit den drei 
Punkten a,, 4, und a., den drei sie verbindenden Kanten b 
b,., da und dem 2-dimensionalen Gebilde ¢,.,. 

Das 3-dimensionale Simplex ist das Tetraeder mit den vier 
Punkten a, 4,, %,, 4,, den sechs Kanten do, Dos, Dos, Dio, Dio, Das; 


den vier Dreiecken Co, Co, Cos, Cia und dem 3-dimensionalen 
Gebilde d,,3,. 


01? 
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An Orientierung ist dabei noch nicht gedacht. 

Jeder weitere Punkt spannt das Geriist fiir das Simplex der 
náchst hóheren Dimension auf. Jedes r-dimensionale Simplex wird 
von r-dimensionalen Simplices begrenzt, seinen r-dimensionalen 
Seiten. Die Anzahl dieser Seiten ist 


aay te , 
(mai) vel. A./H.S. 156. 


Jedes Simplex wird von einem 1-dimensionalen Kantennetz 


‘ d+1 : : È 3 
begrenzt, das aus einen ( (a ) 1-dimensionalen Seiten und seinen 


d+1 Eckpunkten besteht. Dieses Gebilde des Kantennetzes ist es, 
was uns weiterhin nútzlich sein wird. 

n = d+1 Einzelwirtschaften oder Pole lassen sich als Geriist 
eines d-dimensionalen Simplex auffassen. Der Komplex der ein- 
dimensionalen Seiten des Simplex gibt den topologischen Ort an, 
in dem sich Einzelstróme des Kreislaufes befinden kónnen. Diese 
Komplexe lassen sich daraufhin untersuchen, wieviele geschlos- 
sene Kreise aus r Kanten in ihnen denkbar, wieviel « gerich- 
tete Kreise » (siehe unten) in ihnen gleichzeitig môglich sind. 
Im ersten Falle ist von einer Richtung der Kanten noch nicht 
die Rede, im zweiten wird sie beachtet. 

Jeder Teilkomplex von r Ecken - Polen - liefert solche Kreise. 


Es gibt (7) verschiedene solche Teilkomplexe ; jeder liefert r! = 


1.2..r Kreise, von denen r isomorph sind, da es beim Kreislauf 
gleichgiiltig ist, in welchem Punkte er beginnt. Die Gesamtzahl 
der môglichen Kreise ist also 


mir 


TABELLE L: i, — 3 $ 5 6 4 x y 
Tr = 1 3 4 5 6 ll 
2 3 6 10 15 21 
3 2 8 20 40 70 
4 = 6 30 90 210 
5 -- — 24 144 504 
6 — = = 120 840 
Y == = == = 720 
Summe : 8 24 89 415 2372 


Summe von r=3 ab: 2 14 74 394 2344 
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Schlieflich lat sich der Kreislauf noch durch Linearformen 
von Zyklen darstellen; auch dieser Darstellung werden wir uns 
gegebenenfalls bedienen. 

Im systematischen Aufbau der Kreislauftheorie verwenden 
wir beim Aufsuchen der fundamentalen Eigenschaften von Kreis- 
láufen die Graphentheorie als Leitfaden und betrachten erst die 
ungerichteten, dann die gerichteten und schlieflich die bewerteten 
Graphen. Die andern Darstellungsweisen ziehen wir jeweils nach 
Zweckmáifigkeitsgesichtspunkten heran. 

Ein Graph kann ein zusammenhängendes Gebilde sein oder 
in Teilkomplexe zerfallen. Die Anzahl der zusammenhángenden 
Teile bezeichnen wir mit » und nennen sie « Zusammenhangs- 
zahl ». Im allgemeinen wird sie fiir Wirtschaftskreisläufe 1 sein. 
Es wird aber von Interesse sein, die Voraussetzungen aufzuzeigen, 
unter denen ein Kreislauf in Teile zerfállt, wann ein Pol sich 
isoliert und dergl. mehr. 

Die zweite charakteristische Zahl eines Graphen ist die « zyk- 
lomatische Ordnungszahl ». Wir bezeichnen sie mit w. Sie gibt an, 
wieviele von einander unabhángige geschlossene Kreise der Graph 
enthalt. Unter einem « Kreis) haben wir einen geschlossenen 
Kantenzug zu verstehen, der eine Anzahl von Knoten berúhrt 
und in dem keine Kante zweimal durchlaufen zu werden braucht, 
wenn man alle Knoten des Komplexes berúhren will. 

Zur Veranschaulichung der zyklomatischen Ordnungszahl 
gehen wir von einem « Geriist » des Graphen aus, das seine sámt- 
lichen Knoten enthált. In einem zusammenhángenden Graphen 
mit n Knoten muf dieses Gerúst offenbar n-1 Kanten enthalten. 
Es kann verschiedene Gestalt haben; die einzelnen Kanten kónnen 
von einem einzigen Knoten ausgehen; sie kónnen ganz beliebig 
verlaufen. Wir werden aus Grúnden, die sich erst in einem spá- 
teren Stadium der Theorie angeben lassen, als Geriist einen Kan- 
tenzug wáhlen, der einen Knoten als Anfang und einen als Ende 
hat, wahrend die tibrigen Knoten stets mit genau zwei Kanten 
koinzidieren. Allgemein nennt man solche Gerúste, die keinen 
Zyklus enthalten, einen «Baum ». Der von uns gewählte Baum 
hat keine Verzweigungen, sondern stellt einen Streckenzug dar, 
dem zum geschlossenen Kreis eine Kante fehlt. Jede weitere 
Kante, die man diesem Baum oder Geriist hinzufügt, schliept 
einen Kreis. Denkt man sich den Graphen aus dem urspriinglichen 
Baum Schritt fiir Schritt durch diese kreisbildenden Kantem auf- 
gebaut, so erkennt man sofort, dap zwar die erste hinzugefúgte 
Kante nur einen Kreis bilden kann; schon die folgende aber 
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môglicherweise zwei, nämlich den, den sie mit den Kanten des 
Baumes allein bilden, und den, dem auch die erste kreisbildende 
Kante angehôrt. Von durch zwei hinzugefügten Kanten gebildeten 
drei Kreisen lift sich immer einer aus den beiden andern zusam- 
mensetzen, wenn man vereinbart, dap diese Zusammensetzung stets 
so geschehen soll, daf bei der Zusammensetzung zusammenfallende 
Kanten fortgelassen werden sollen. 

Man verallgemeinert das Ergebnis der Ueberlegung leicht fiir 
beliebige Anzahlen kreisbildender Kanten. 

Die Anzahl der kreisbildenden Kanten gibt somit an, aus wel- 
cher Mindestzahl von Kreisen sich sámtliche im Graphen môgliche 
Kreise zusammensetzen lassen. Jeder solche Satz von Kreisen 
bildet ein Fundamentalsystem, und alle Fundamentalsysteme 
eines Graphen haben die gleiche Anzahl von Kreisen: námlich 
die der zyklomatischen Ordnungszahl. 

Die zyklomatische Ordnungszahl errechnet sich aus der Zahl 
der Knoten «,, der Kanten «, und der Zusammenhangszahl » zu 


MEA AA 


Zwei besondere Graphen spielen in der Kreislauftheorie eine 
wichtige Rolle, der Graph des vollstándigen Kreislaufes und der 
Graph des Saldenkreislaufes. 

Der vollstándige Kreislauf hat n Knoten und n° Kanten, er 
ist zusammenhángend, seine zyklomatische Ordnungszahl ist also 


m= n—n+l. 


Jeder Knoten ist vom Grade 2n. 
Der Graph der Saldenmatrix enthált zwischen zwei Knoten 
genau eine Kante; seine zyklomatische Ordnungszahl ist also 


wa (ein ("2)) 


Dieser Graph des Saldenkreislaufes, d.i. der Saldenmatrix, 
stellt den Kantenkomplex eines Simplex dar. Er ist ein « voll- 
stándiger, regulárer, gerichteter Graph vom Grade n — | ». 

« Volistandig » heift ein Graph, wenn je zwei Knoten durch 
genau eine Kante verbunden sind. 

« Regular » heist ein Graph, wenn alle seine Knoten den 
gleichen Grad! besitzen. 

« Grad » ist die Anzahl der Kanten, mit denen ein Knoten- 


punkt koinzidiert. 
38 
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Die Aenderung der Fragestellung beim Uebergang vom unge- 
richteten zum gerichteten Graphen macht man sich am einfachsten 
an dem Unterschied klar, der zwischen den Verkehrsmóglichkeiten 
in einem bestimmten Wegenetz ohne Einbahnstrafen und dem 
gleichen Netz mit 1auter Einbahnstrafen besteht. Ohne die Fest- 
legung der Richtungen gibt es viel mehr Méglichkeiten zu Kreis- 
fahrten als mit ibr. 

Zur Charakterisierung eines gerichteten Graphen láft sich, 
wie in der Topologie iblich, eine Inzidenzmatrix definieren, die 
soviel Zeilen, wie der Graph Knotenpunkte, und soviel Spalten, 
wie er Kanten hat. Jedes Element dieser Matrix exi ist + 1, 
wenn der Knotenpunkt k der Anfangspunkt der Kante ?, und —1, 
wenn er deren Endpunkt ist; es ist 0, wenn er die Kante nicht 
begrenzt. Es gilt also: 


+ 1, wenn k=? 
ek ij = | — 1, wenn À — ; 
0, wenn k i,j. 
Man sieht sofort, dap ex ij = — &k,ji - 
Für n = 3 ist die Inzidenzmatrix 


T, | ij | E | la eee stare oi 
De ARE IQ a Oe E 

2. Pen Pag delie 

3 E E EE EE 


Die zweite Hálfte ist das Spiegelbild der ersten. Summiert 
man die Spalten der Kanten, die einen Kreis bilden, so ergibt 
sich eine 0-Spalte, d.h. eine Spalte, die aus tauter Nullen besteht; 
z.B. (13) + (31) oder (12) + (23) + (31). 

Die Summe der Zeilen ist 0. Die Matrix hat den Rang 2; 
denn es gibt nur 2-reihige Determinanten, die von 0 verschie- 
den sind. 

Man beachte, das zur Festlegung der Vorzeichen zwei Schritte 
notwendig sind. Zunáchst muf man vereinbaren, wie man die 
Richtung der Kanten wáhlt; sodann muf man verabreden, wel- 
ches Vorzeichen man bei Koinzidenz eines Punktes mit dem Anfang 
einer Kante geben will. x 

Eine zweite Matrix láft sich zur Beschreibung der Beziehun- 
gen zwischen Kanten und Zyklen aufstellen; sie hat soviel Zeilen 
wie Kanten und soviel Spalten, wie Zyklen môglich sind. Wegen der 
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Spiegelbildlichkeit genúgt es, von zwei entgegengesetzt gerichteten 
Kanten nur die eine aufzuführen. 


U, jk = | 123 321 
13909050 AE 
EURE ES CREER | 


Die erste Hälfte der T,-Matrix liefert die Koeffizienten eines 
linearen Gleichungssystems zwischen den Kanten k,,, ki, ks. 
Die Determinante dieses homogenen Gleichungssystems ist 0. 
Die Unbekannten verhalten sich wie die algebraischen Adjunkten 
einer Zeile, z.B. der dritten. 


Rig LORL., 5 dt SEL 


0 +1 me ATA 


= +l:—1: +1. 


Diese Lôsung finden wir als erste Spalte der U,-Matrix. Es 
gibt auferdem noch die Lósung, in der die Werte der ersten mit 
— 1 multipliziert sind. 

Bei dieser Betrachtung ist insofern schon etwas über die 
Bewertung der Kanten vorausgesetzt, als ihre Gleichheit behauptet 
wird. 

Die Reichhaltigkeit der Formen bei Kreislaufstrukturen mit 
noch unbewerteten Kanten wird deutlich, wenn man beachtet, 
daf ein regulárer Graph mit m Kanten 2” mógliche Strukturen 
aufweist; wenn man hinzunimmt, daf jede Kante auch als nicht 
vorhanden gedacht werden kann, so ergeben sich 3” Méglichkeiten. 


m ist in einem Kreislauf gleich 2 ( 2) und bei einem Saldenkreis- 


lauf ( >) ; 

Nimmt man die Bewertung der Graphen hinzu, gelangt man 
zur volistandigen formalen Kreislauftheorie. 

Damit der Kreislauf geschlossen ist, muf die Bedingung 
erfüllt sein, dap die Summe der Breiten der in einen Pol ein- 
múndenden Kreislaufstróme gleich der Summe der Breiten der 
auslaufenden Stróme ist. Es muf also sein 


a1, 2, Lins SP 
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Von diesen Gleichungen kónnen hóchstens n-1 linear unab- 
hángig sein. Wir bezeichnen das Gleichungssystem als das Kreis- 
laufaxiom. Da die k;; nicht negativ sein kónnen, muf in jedem 
nichtisolierten Pol mindestens ein ki; und kx; vorhanden sein. 

Versteht man unter einem Elementarkreislauf einen einfachen 
Zyklus, so lift sich sagen, daf jeder Kreislauf als Summe von 
Elementarkreisläufen dargestellt werden kann. Diese Zyklen 
stellen ein Fundamentalsystem dar und haben als Anzahl die 
zyklomatische Ordnungszahl. 

Jedes ki lift sich als Summe der Teile von Elementarkreis- 
läufen darstellen, die durch die Pole (i) und (7) hindurchlaufen. 

Aus jedem Kreislauf láft sich eine Saldenmatrix ableiten. 
Es sei (ij) = ki; — kji > 

Die Saldenmatrix enthalte die (ij) in den Feldern, wo sie 
positiv sind. In der Saldenmatrix sind, wenn kein Saldo zufállig 


0 ist, (à) Felder besetzt. 


Bezeichnet man die Kanten, die mit einem Knotenpunkt 
koinzidieren, als Kantenbüschel und nennt ein Büschel homotrop, 
wenn es aus lauter gleichgerichteten Kanten besteht, so gilt: 
Ein Pol mit homotropem Kantenbúschel ist isoliert. Die Kanten 
eines homotropen Riischels kónnen nur mit 0 bewertet werden. 
Kommt kein (ri) vor, so muf 


da kein (#j) negativ sein kann, miissen also sámtliche 0 sein. 

In einer Saldenmatrix ohne isolierten Pol kónnen in einer 
Reihe — Zeile oder Spalte — hóchstens n-2 Salden auftreten, 
und es muf mindestens 1 Saldo vorhanden sein. 

Die Strukturen von Kreisliufen und Saldenmatrizen lassen 
sich úbersichtlich darstellen, indem man ihnen Matrizen zuordnet, 
in denen die auftretenden Elementarkreisläufe sämtlich mit 1 
bewertet sind. An Stelle der %;; oder (ij), die in der beschriebenen 
Weise gleich den Summen der entsprechenden Elementarkreis- 
laufwerte sind, treten dann die Anzahlen dieser Elementarkreis- 
laufe. Diese Anzahlen stellen die Multiplizitàten der Kanten des 
zugeordneten Graphen dar. 


Ein vierpoliger Kreislauf mit der Matrix | | mit i, = va 
2, 3, 4 habe die Saldenmatrix 
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(2) (23) 
(8) | (31) (34) 
(4) | (41) (42) 


In ihr treten die Elementarkreisláufe (123), (234) und (1234) 
auf. Die Matrix der Kantenmultiplizitàten hat folgendes Aussehen 


(1) (2) (8) (4) 


(1) 2 2 
(2) 3 3 
(3) ti 2 3 
(4) Loisi 2 

PA 8 


Dasselbe wie diese Multiplizitátenmatrix leistet auch das 

Koeffizientensystem einer Linearform : 

= 2.%,, + 3.0, + 2.2%, — 1.2%, — 1.4, — 1.%,,- 
Die Vorzeichen sind so gewáhlt, daf in der Grundstellung der ij 
stets 1 < j ist. Die letzte Spalte und die letzte Zeile sind Sum- 
menreihen. 

Diese Strukturbegriffe werden den Klassifizierungen der Kreis- 
láufe zugrundegelegt. 

Ohne die Beweise vorzutragen, geben wir die Ergebnisse 
einiger Abzählungen. 

Die Anzahl der unterscheidbaren Anordnungen der Salden 
in der Saldenmatrix, die gruppenweise durch Umnumerieren 
ineinander überführt werden kónnen, ist 

a n—1 n—2 
K(n) = 4) = SS 2) ART à 2 7 ) 


Dise Zahl nimmt sehr schnell zu; aber der Quotient 


K(n) : of?) geht sehr schnell gegen 1. Für die ersten n ist: 
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TABELLE II. 


PR iu ’’’’r 
n (2) 1. Glied. 2. Glled. 3. Glied. Kin) Kint:a* 
3| 3 8 12 eked 2 0,25 
de une 64 64 JPA 24 0,375 
5| 10 1024 640 160 544 0,531 
6 15 32768 12288 1920 22400 0,684 
7| 21 | 2,097.10° | 4,688.10 | 4,801.10‘ | 1,681.10 | 0,802 
8| 28 2,684.10* 3,355.10” 1,855.10* 2;357.10° 0,878 
9| 36 | 6,872.10' | 4,838.10? | 1,510.10° | 6,404.10 | 0,932 
10 | 45 | 3,518.10 | 1,874.10 | 2,416.10 | 3,883.10" | 0,962 
20 | 190 1,569.105” 1,197.10* 4,339.10* 1,569.10*" | 0,999924 


Die drei Summanden von K (n) zählen drei Arten von Salden- 
verteilungen ab; die erste gibt die Anzahl sámtlicher móglichen 
Verteilungen ; der zweite zählt diejenigen, unter denen wenigstens 
ein im Saldenschema isolierter Pol vorkommt. Formal lassen sich 
zwei Arten solcher Isolierungen unterscheiden ; bei einer liegt ein 
homotropes Kantenbúschel mit positiv — vom Pole weg — gerich- 
teten Kanten des Graphen, bei der andern ein homotropes Kan- 
tenbúschel mit negativ — zum Pole hin — gerichteten Kanten vor. 
In diesen beiden Gruppen sind diejenigen Saldenverteilungen 
doppelt gezáhlt, die beide Eigenschaften gleichzeitig aufweisen. 
Diese Anzahl wird im dritten Summanden wieder hinzugefiigt, 
nachdem sie im zweiten doppelt abgesetzt war. 

Man bemerkt, daf leere Zeilen der Matrix einem homotropen 
Búschel mit positiv gerichteten Kanten und angefiillte Zeilen 
einem homotropen Biischel mit negativ gerichteten Kanten ent- 
sprechen. 

Der Versuch einer Klassifizierung der Saldenanordnungen 
stôpt auf grófere mathematische Schwierigkeiten, als man anneh- 
men wird. Man sieht sich recht bald aufer Stande, independente 
Formeln oder auch nur geschlossene Rekursionsformeln aufzu- 
stellen, die wenigstens den Fall von n Polen auf den von n-1 
Polen zurückzuführen gestatten. Die Aufgabe wird schon dadurch 


verwickelt, daf sowohl die Aufteiluig der (3) Salden auf die n 


Zeilen wie die Verteilung der auf jede Zeile entfallenden Salden 
innerhalb einer Zeile berücksichtigt werden muf. 
Schon die einfachste Saldenmatrix, die bei 3 Polen auftritt; 
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zeigt dieses Problem. Von den (3) = 3 Salden fállt auf jede 


einzelne Zeile ein Saldo, der in dieser Zeile zwei verschiedene 
Stellen einnehmen kann. Die beiden Anordnungen sind: 


| (1) (2) (8) (1) (2) (3) 
(1) | A gr È (1) ; RE: 
(2) 23 und (2) | 21 
(3) | 31 (3) 32 | 


In beiden Fallen ist jede Zeile durch einen Saldo besetzt, 
sodaf wir fiir beide nach der Zeilenbesetzung den gleichen «Index», 
den « Zeilenbesetzungsindex », 111 bekommen. Bezeichnen wir die 
« Klasse » der Verteilung mit s,,,, so miissen wir zur Bestimmung 
dieser Multiplizitát noch einen Koeffizienten c,,, angeben, der 
hier gleich 2 ist. 

Sind die Zeilen verschieden besetzt, wie das z.B. bei 3 iso- 
lierten Polen der Fall ist, so làft die Klassenbezeichnung s,,, UN- 
schwer erkennen, daf zunáchst 3! = 6 Fálle móglich sind, jenach- 
dem in welcher der drei Zeilen zwei, ein oder kein Saldo stehen. 
Da bei jeder dieser 6 Besetzungen nur eine Stellung môglich ist, 
wird der zugehórige Multiplizitátskoeffizient Ca. = 1. Wenn n» 
grófer als 4 ist, geht diese Eindeutigkeit wieder verloren, und je 
grófer n ist, umso mehr Varietáten treten in dieser Hinsicht auf. 

Eine erste Klassifizierung erreicht man auf folgende Weise: 
Man bildet das Potenzprodukt : 


Die Anzahl der Zeilenreprásentanten x; ist n; die Summe der 
Exponenten, die gleich der Gesamtzah] der Salden ist, muf sein : 


Da jede Zeile héchsten n-1 Salden enthalten kann, gelten die 
Grenzen 


0<%i=<n-— 1. 


Da nur eine Zeile leer und nur eine Zeile voll sein kónnen, 
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diirfen o und n-1 in einem Satz von Exponenten hóchsten einmal 
vorkommen. 
Jede Kombination hat noch eine bestimmte Multiplizitát c.... 
Ohne Beweis stellen wir fest: Wenn wir mit P... den Poly- 
nomialkoeffizienten einer bestimmten Kombination bezeichnen, so 
muf sein : 


(2) 


cui PA ARA Se 


VI 


wobei die Summe úber sámtliche Kombinationen zu erstrecken ist, 
die den Bedingungen geniigen. 

Die s (4) lassen sich aus Produkten aufbauen, in denen die 2, 
nur entweder den Exponenten 0 oder 1 haben; wir schreiben sie 


Silj—i-i;; 


was bedeuten soll, daf der Index 0 ¿-mal und der Index 1 (j-1-î)- 
mal steht. Dann schreibt sich die abzáhlende Funktion 


Siri=ti;, 


S,0,0;, ist gleich 1 zu setzen. 
Fiir die Summenkontrolle hat man : 


n j—1 


hy] Sy cr et 


i 0 
Die Ausfúhrung erfordert eine langwierige Rechenarbeit. 
Eine geschlossene Rechnung ist nicht móglich. Es gibt Verfahren, 
die schneller zum Ziel fúhren, wenn sie sich auch nicht so unmit- 
telbar anschaulich machen lassen. 


Zunáchst lassen sich die Zeilenbesetzungen aus dem Glei- 
chungssystem 


0 0 


gewinnen. 

vx gibt dabei die Anzahl der Exponenten 4,, die gleich Æ*sind : 
k liegt innerhalb der angegebenen Grenzen. 

Lósungen fúr die 4 ersten n sind: 
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TABELLE III. 


MZ RO A D. MI 
A = il v = 1 
n= 3 V tv + v\=8 vi 1570 
”, + 2v, =8 ”=1;3 
Eng 
n = 4 le pi Ve 10 %+ = 4 Ye = 1; 0; 1; 0 
» + 2, +89, = 6 m= 1; 8; 0; 2 
verbs O58) 2 
PTS OSEO 


Allgemein interessiert die Anzahl der Lósungen. Für sie ligt 
sich keine geschlossene Formel angeben, wohl aber kennt die Kom- 
binatorik Verfahren der Abzáhlung; sehr bequem sind sie aller- 
dings nicht. Es handelt sich um die Kombinationen — und nachher 
auch die Variationen — zu bestimmter Summe, aber mit gewissen 
Nebenbedingungen, die sich aus dem Kreislaufaxiom ergeben. 

Nach Netto gilt fiir die Kombinationen (Kombinatorik, 1901. 
S. 124, Formel (9).), wenn man die Summenformel einführt : 

(h 4) 


(Jm fon + | (fm—i—=1,1,2...4—1) 


h gibt die Anzahl der Summanden an; die hinter dem Integral 
zeichen stehende Zahl m gibt die vorgeschriebene Summe an; die 
nach dem Semikolon folgenden Zahlen geben den Elementenvorrat 
an, aus dem die Summanden genommen werden diirfen. Wir 
schreiben die linke Seite der Formel in unmittelbar verstándlicher 
Weise kurz: (h/m/k). 

Ohne die besonderen Bedingungen zu beriicksichtigen, haben 
wir folgenden Ausgangpunkt;wir wollen die simtlichen Klassen 
eines n-poligen Kreislaufes nach der Zeilenbesetzung zählen und 
dann gesondert diejenigen, die keine leere oder volle Zeile besitzen. 


In beiden Fallen ist m = (53 zu setzen; aber das erste Mal 


stehen die Zahlen 0, 1, 2,... (n-1), das zweite Mal nur die Zahlen 
1, 2,... (n-2) zur Verfúgung. Beim ersten Mal miissen wir sofort 
die Bedia berücksichtigen, das 0 und n-1 je hóchstens einmal 
vorkommen diirfen. 

Es besteht die vierfache Disjunktion : 
A,) Im Klassenindex kommt weder 0 noch n-1 vor. 


VHS) 
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A.) Es kommt keine 0, aber ein. n-1 vor. Dann kónnen wir auf 


: — 1 
die Klasse n-1 zurückgehen. Die Summe wird 144 -(n-1)= po 9 : 


113 0-2) 
A,) Es kommt kein n-1, aber eine 0 vor. Dann kónnen wir wieder 
auf die Klasse n-1 zurückgehen; die Summe bleibt aber bestehen. 


Ejes 


A.) Es kommt sowohl eine 0 wie ein n-1 vor. Dann kónnen wir 
auf die Klasse n-2 zuriickgehen und wieder die kleinere Summe 


| LOTO 


Wiederholte Anwendung der Rekursionsformel führt schlief- 
lich stets zur Klasse 1. Und nun gilt evident : 


(1/m/k) =1 (km) 

(1/m/k) = 0 (k<m) 

(1/0/k) = 0; denn die Reihe beginnt mit 1. 
(1/0/0) = 0 


Die Rechnung ergibt : 


n = 3. A,: (8/8/1) = (2/2/1) = (1/1/1) = 1 
A,: (2/1/1) = (1/0/1) = 0 
A,: (2/3/1) = (1/2/1) = 0 
A,: (1/1/1) = 1 


in Uebercinstimmung mit dem obigen Ergebnis: Zwei Klassen : 
21001 

Die schon fiir geringe n langwierige Rechnung fúbrt zu der 
Tabelle. IV. 


= 
© 
CS 
pe 
(er) 
a] 
00 


A, 1 ] 3 8 24 73 
A, 0 1 2 3 14 43 
A, 0 1 2 6 14 43 > 
di 1 1 2 5 12 32 
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Bis n — 6 ergeben sich keine neuen Probleme. Bei n = 7 
sind folgende Kombinationen zu beachten, die in der Formel mit- 
gezählt werden, aber keine Kreislauftypen sein kónnen. 


I 6553110 
II 6552210 und 6544110 
III 6552111 und 5554110 


Sie miiften Elemente in der Hauptdiagonale aufweisen, und 
das widerspricht den Voraussetzungen. 

Fiir die Variationen mit Wiederholung gibt Netto die Formel, 
die sich in unserer vereinfachten Weise schreibt : 


Bb ¿E 
dm) = d+ qu ip (7 lle ). 
Le 
Für n = 3 erhält man bei der gleichen viergliedrigen 


Disjunktion : 
1, 0, 0, 6, 


und das ist, wenn man beachtet, daf bei À, die Multiplizität 2 ist, 
in Uebereinstimmung mit dem frúheren Resultat. 

Für n = 4 erhält man: 6 (Multiplizität 4), 4 (Mult. 2), 
4 (Mult. 2) und 24 (einfach). 

Die Ermittlung der Multiplizitátskoeffizienten ist nur im 
schrittweisen Aufbau fiir n = 2, 3, ... móglich. Das Verfahren zu 
schildern erfordert zu viel Raum. 

Bei Kreislaufen mit 6 und mehr Polen kónnen die Salden- 
graphen zerfallen. 

Die kleinste zerfallende Saldenmatrix hat den Index 444111, 
ibr Bild ist: 


Die Punkte zeigen die beiden vorkommenden Zyklen 123 und 456 
an. Die Nullen bilden einen leeren Streifen von drei gleichlangen 
Reihen. Zu ihnen stehen symmetrisch drei gleichlange formal 
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besetzte Reihen mit Kreuzen (+), die aber « zufallig » ebenfalls 
den Wert 0 haben. 

Eine 7-polige Matrix kann zwei auseinanderfallende Dreierzyk- 
len und einen isolierten Pol oder auch einen Dreier und einen 
Vierer aufweisen, die auseinanderfallen. 

Zerfallende Matrizen weisen leere Streifen von mindestens drei 
Reihen Breite auf, kónnen daneben noch isolierte Punkte enthalten. 

Die zerfallenden Graphen lassen sich auf ähnliche Weise ab- 
zihlen wie die Graphen mit homotropen Búscheln. Homotrope 
Büschel sind die Grenzfálle isolierter Teilgraphen. 

Ab n = 5 tritt das Problem auf, in wieviel Unterklassen eine 
Zeilenbesetzungsklasse zerfallen kann, wenn man als Unterklasse 
eine solche ansieht, deren Elemente durch blofes Umnumerieren 
ineinander überführt werden kónnen. Solche Unterklassen kónnen 
hôchstens n! Einzelfálle aufweisen. Die Zeilenbesetzungsklassen 
sind aber grófer. Z.B. ist die Anzahl der Zeilenbesetzungsklasse des 
5-poligen Kreislaufes 8::::, 280; sie hat zwei Unterklassen von der 
Anzahl 120 und eine von der Anzahl 40. 

Raumgründe zwingen dazu, sich auf ein einziges Beispiel zu 
beschrànken. Beim 5-poligen Kreislauf gibt es bei der Zeilen- 
besetzung S::21, zwei Klassen mit je 6! = 120 Saldenanordnungen. 
Nimmt man in der Klasse I nur die Kante 51 = — 15 negativ 
gerichtet, so hat man eine Saldenkonfiguration mit 7 móglichen 
Elementarkreisláufen, aus denen entsprechend der zyklomatischen 


5—1 
Ordnungszahl 9 ) = 6 Sechsersátze als Fundamentalsysteme aus- 


gewählt werden kónnen. Deren gibt es 7. Der entsprechende Teil 
der Kantenzyklenmatrix U, zeigt folgendes Bild : 


125 135 145 1245 4345 1235 12345 Koeffizienten der 7 linesrformen 


12 Liat 1 Lo 4 8.4 de Bsus 
13 | 1 1 CN ae be ee ee 
14 1 ey ee ae ee 
ii E A AR i 6.676 6 0 616 
23 A: OO on 2 
24 1 F1 A 
25 | 1 Oly tet DI 
34 1 1 RO ge 
35 1 1 2.13 2210 
45 rd rs 1 104 57002 de 


+ 
+ 
+ 
+ 
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Soll keine Kante wegfallen, so kommen die vier mit + versehe- 
nen Sátze in Betracht. Ihre Multiplizitatenmatrizen sind : 


daebral io (LE bb. pas; esti (2) 
dani 1 24154 act tell 
2 1 | dot 2 1 1 2 

ik 4 FOR TEMAS a sa A RER 3 

Ge chee Geil hier ECHA 

643456 3164436 23|163346|2|63336 | 21 


Die andere Klasse, die noch die negative Kante —13 = 31 
aufweist hat die 6 Zyklen 12345, 1245, 1235, 123, 125, 145. Ihre 
Multiplizitátsmatrix ist: 


Ras. Bes oa 
"RT MEX 
1 loda 
; si 
6 | 
6 5 8 8 5 | 2 


Soweit die Skizzierung der formalen Theorie und der formalen 
Klassifizierung. Den Schluf kann nur ein Ausblick auf die Ver- 
wendbarkeit bilden. 

Jede praktische Untersuchung von Kreislaufstrukturen beginnt 
mit der Feststellung der konkreten Kreislaufmatrix, aus der sich 
dann zwecks Klassifizierung die Saldenmatrix ableiten lift. Zur 
Aufstellung der konkreten Matrix muf man sich zunächst für eine 
bestimmte Anordnung der Konten, d.h. Numerierung der Pole 
entscheiden. Einen 5-poligen Kreislauf braucht man z.B. wenn 
man (1) die Arbeit leistenden Personen, (2) die Güter erzeugenden 
Betriebe, (3) die Sparer und Investoren, (4) den Staat und (5) 
das Ausland als Pole einfúhren will; oder auch wenn man statt 
der Einbeziehung des Auslandes, bei der Produktion zwei Sektoren, 
Landwirtschaft und Industrie, oder Konsumgiiterproduzenten und 
Produktionsmittelproduzenten unterscheiden will. 

Bei dem erstgenannten Schema sind z.B. beim Konto des 
Staates Steuern aus dem Einkommen der Arbeitenden (1) und 
Steuern aus den Betrieben zu unterscheiden (2); erstere werden 
unter (41), letztere unter (42) gebucht. Bei den Ausgaben des 


602 Hans Peter 


Staates treten Personalaufwand und Sachaufwand auf, die unter 
(14) und (24) zu buchen wáren. Die Salden (14) — (41) und (24) 
— (42) kónnen positiv oder negativ sein, ebenso der Saldo (34) 
— (43), der angibt, ob der Staat aus seinem Einkommen investiert 
oder ob er ein Defizit hat. Letzten Endes mússen die Ausgaben 
des Staates immer aus dem Nettovolkseinkommen fliefen; ob sie 
aber unmittelbar aus den Arbeitseinkommen an den Staat gehen 
oder etwa durch die Preise hindurchgeschleust werden, wirkt sich 
zwar weniger auf die Realverteilung, sehr stark aber auf die Preis- 
gestaltung und damit auf die Nominalverteilung aus. Der Bahnen, 
auf denen die Mittel von ihrer urspriinglichen Quelle zum endlichen 
Ziele gelangen, gibt es nun zumeist mehrere; wenn man sehr aus- 
ziselierte Kreislaufstrukturen verwendet, kénnen sie sehr zahlreich 
werden. Jeder Weg hat seine Vor- und Nachteile. Die hier vor- 
geschlagene Analyse bietet die Móglichkeit, die formal denkbaren 
Wege vollstándig zu erfassen und somit bei der Auswahl keinen 
zu úbersehen. 

Was in der Kreislauftheorie behandelt wird, ist nur ein Aus- 
schnitt der theoretischen Probleme. Die hier erórterte Klassifi- 
zierung befaft sich úberdies nur mit einem Teilbereich der Kreis- 
lauftheorie, wenn man will, kann man sagen, mit einer Vorfrage : 
der Klassifizierung nach gewissen Formalen Gesichtspunkten. In 
materiale Eròrterungen sind wir damit noch nicht eingetreten. 

Das Ziel, das auf diese Weise erreicht werden kann, ist ledig- 
lich eine schärfere Präzisierung einiger Grundbegriffe, die nicht 
immer exakt definiert worden sind und dadurch Anlaf zu ver- 
meidbaren Streitgesprichen geben haben. 

Die Beweise und weitere Ausfiihrungen finden sich in « Ma- 
thematische Theorie des Wirtschaftskreislaufes », Verlag Otto 
Schwartz u. Co, Góttingen, die demnáehts erscheint. 


RIASSUNTO 


Sulla classificazione formale delle circolazioni economiche 
Problemi combinatori 


Trattandosi di problemi di circolazione economica, è opportuno precisare 
la « geometria » dello spazio economico in cui tale circolazione si svolge. 
Ciò, a sua volta, comporta l'opportunità di chiarire lo « sfondo » inatematico 
di critica e di applicazione delle definizioni di circolazione. A questo scopo 
viene presa a fondamento una definizione lata di circolazione economica, ba- 
sata sulle nozioni di «elemento della circolazione » e di « polo » 
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Per l’analisi del carattere della struttura si astrae a tutta prima dai 
problemi di natura quantitativa. In questa provvisoria impostazione del pro- 
blema la topologia dei « semplici» e la teoria delle configurazioni geometriche 
note come « grafiche » si offrono come strumento formale. 

Dall' idea fondamentale della « partita doppia » viene sviluppata un’ espo- 
sizione <a matrice» della circolazione economica, con la quale, mediante 
procedimenti combinatori si derivano conclusioni esatte circa il numero e la 
forma delle circolazioni possibili. La evidenza e l’intelligibilità delle deri- 
vazioni e dei risultati vengono ulteriormente aumentate con |’ introduzione 
di una « matrice dei saldi» ossia di una disposizione delle quantità, di par- 
ticolare chiarezza sotto il rispetto economico. Da questa formulazione, me- 
diante il principio dell’ assioma della circolazione e quello della circolazione 
elementare considerata, automaticamente si ottiene il passaggio all’ analisi 
quantitativa, dove gli elementi dell’ esame sono rappresentati dalle quantità 
di smercio. Con il metodo del « fascio » omotropo si rende quindi possibile 
un ampliamento sostanziale del circolo ‘originario del modello economico 
preso per base, tanto nel senso di un superamento delle economie chiuse, 
che nei riguardi di un’analisi parziale approfondita dei gruppi economici 
ancora assommati nel modello in questione. 

L’assunto vero e proprio di questo lavoro, che persegue lo scopo di 
rendere possibile la fondazione di un’analisi quantitativa della struttura e 
dell’azione del principio di circolazione, viene integrata con l’esame espli- 
cativo della localizzazione metodologica dei problemi economici strutturali 
della circolazione. Tale spiegazione è basata súl rapporto reciproco dei me- 
todi matematici considerati, che conseguentemente dovranno, prescindendo 
dalla loro applicazione aritmetica, essere visti nella loro speciale coordina- 
zione scientifica. Il risultato si esprimerà allora in una certa disposizione delle 
impostazioni problematiche reali, di cui dovrebbe essere tenuto conto nella 
discussione pratica. 


SUMMARY 


On the Formal Classification of Business Circulation 
Problems of Combinations 


As we are dealing with problems of business circulation it is advisable 
to define the « geometry » of the economic space within which this circula- 
tion takes place. This makes it advisable to explain the mathematical 
« background » of criticism and of application of the definitions given of cir- 
culation. For this purpose we shall take as our base a broad definition of 
business circulation, based on the notions of the « element of circulation » 
and of < pole ». 

In making the analysis of the nature of the structure, we shall first of 
all set aside all the problems of quantitative description. In making this 
provisional statement of the problem, the topology of «simples» and the 
theory of the «graphs+, can be used as formal instruments. 
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The fundamental idea of «double entry », leads to a matrix-exposition 
of business circulation by means of which, using a system of combinations, 
accurate conclusions can be reached, about the number and form of the 
possible circulations. The clearness and intelligibility of the derivations and 
the results is further elaborated by the introduction of a «matrix of bal- 
ances », that is to say by an arrangement of the quantities which is par- 
ticularly clear from the economic viewpoint. We obtain automatically from 
this formulation, by the help of the principle of the axiom of circulation, 
and that of the elementary circulation considered, the passage to quantita- 
tive analysis, in which the elements of the study are represented by the 
volume of sales. By using the method of the homotropic « bundle» it is 
possible to obtain a substantial enlargement of the original circuit of the 
economic pattern taken as a basis, understood both as means of getting 
beyond closed economies, and as a means fora thorough partial analysis of 
the economic groups still summed up on the pattern in question. 

The real assumption of this work, whose purpose is to allow of the 
foundation of a quantitative analysis of the structure and of the action of 
the principle of circulation, is completed by an explanatory examination of 
the methodological localisation of the structural problems of the economics 
of circulation. This explanation is based on the reciprocal relation existing 
between the mathematical methods considered, which consequently, apart from 
their arithmetical application, should therefore be considered in their spe- 
cial scientific coordination. The result will then be expressed in a sort of 
arrangement of the real problematical statements which should be taken 
into account in a practical discussion of the matter. 


RESUME 


A propos de la classification formelle des circulations économiques 
Problémes combinatoires 


A l’égard des problèmes de circulation économique, il est opportun de 
préciser la « géométrie »de l’espace économique en lequel cette circulation 
évolue. A son tour, ceci comporte |’ utilité de mettre en lumière le « fond » 
máthématique de critique et d' application des définitions de la circulation. 
A cette fin, on aura recours á une large définition de la circulation écono- 
mique basée sur la notion «d'élément de la circulation » et de « pôle ». 

Pour |’ analyse du caractère de la structure, on fait tout d’abord ab- 
straction des problémes de nature quantitative. Dans cette position provisoire 
du problème, la topologie des « simples > et la théorie des « graphiques » se 
présentent comme instrument formel. 

De l’idée fondamentale de la «partie double», on arrive à un exposé 
«4 matrice» de la circulation économique, grâce auquel, moyennant -des pro- 
cédés combinatoires, on peut tirer des conclusions exactes concernant le nombre 
et la forme des circulations possibles. L’ évidence et la facilité de compréhen- 
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sion des conclusions et des résultats augmentent ultérieurement grâce à Pin- 
troduction d’une « matrice des soldes», c’est-à-dire d'une disposition des 
quantités d’une particulière clarté du point de vue économique. De cette 
définition, moyennant le principe de l’axiome de la circulation et celui de 
la circulation élémentaire considérée, on obtient automatiquement le passage 
à l'analyse quantitative, où les éléments de l'examen sont représentés par 
le volume des veutes. Par la méthode du « faisceau » homothrope, on rend 
ainsi possible une ampliation substantielle du cercle originaire du modèle 
économique pris pour base. tant dans le sens d’un surpassement des ééono- 
mies fermées qu'à l’‘gard d’une analyse partielle approfondie des groupes 
économiques encore compris dans le modèle en question. 

Le véritable objet de ce travail, lequel poursuit le but de rendre -pos- 
sible l’institution d'une analyse quantitative de la structure et.de l’action 
du principe de circulation, se complète de l'examen explicatif de la « loca- 
lisation » méthodologique des problèmes économiques structurels de la cir- 
culation. Pareille explication se base sur le rapport réciproque des méthodes 
mathématiques cousidérées, les que:les, abstraction faite de leur application 
arithmétique, devront donc étre considérées en leur coordination scientifique 
spéciale. Le résultat s'exprimera alors en une certaine présentation de la 
position des problémes réels dont il y aurait lieu de tenir compte au cours 
de la discussion pratique. 


RESUMEN 


Sobre la elasificación formal de las circulaciones económicas 
Problemas combinatorios 


Como se trata aquí de problemas de circulación económica, es oportuno 
determinemos de modo preciso la « geometria » del espacio económico dentro 
del cual se desarrolla dicha circulación. Esto, a su vez, trae consigo la opor- 
tunidad de aclarar el « fondo » matemático de critica y aplicación de las si- 
gnificaciones de circulación. Con este fin se toma como base una significación 
en sentido lato de circulación economica, asentándola en Jas nociones de 
«elemento de circulación » y de < polo ». 

Para el análisis del carácter de la estructura, prescindimos de primero 
de los problemas de naturaleza cuantitativa. En este provisional planteamiento 
del problema, la topologia de «simples» y la teoría de configuraciones geo- 
métricas, conocidas como « gráficas », se las facilita como instrumento formal. 

Se desarrolla, de por la idea fundamental de « partida doble >, una expo- 
sición «de matriz » de la circulación económica, por la que, mediante pro- 
cedimientos combinatorios, proceden conclusiones exactas acerca del numero 
y forma de circulaciones posibles. La evidencia e inteligibilidad de las de- 
rivaciones y de los resultados se las aumenta aún más en introduciendo una 
«matriz de saldos», es decir una disposición de las candidades, la cual 
tiene una claridad peculiar desde un punto de vista ecomómico. Procedendo 
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de esta formulación, mediante el principio del axioma de la circulación y 
del de la circulación elemental que nos ocupa, se alcanza automáticamente 
la transferencia hacia el análisis cuantitativo, donde las cantidades de salida 
o despacho representan los elementos de investigación. Por medio del método 
del « haz » homótropo se hace posible, por lo tanto, una ampliación sub- 
stancial del circulo originario del modelo económico que se tomó como 
base, y esto ya sea en un sentido de. superación de las economias cerradas, 
ya sea respecto a un análisis parcial detenido y a fondo de los grupos eco- 
nómicos que están agregados todavia en el modelo. que nos ocupa. 

La tarea verdadera y real de este, trabajo, con miras a hacer posible la 
fundación de un análisis cuantitativo de la estructura y la acción del prin- 
cipio de circulación, se la integra con el examen explicativo de la <locali- 
zación », conforme a la metodologia, de los problemas económicos estructu- 
rales de la circulación. Esta explicacion tiene su fondamento en la propor- 
ción entre unos y otros métodos matemáticos que se consideran, los que, por 
consiguiente, dejando a un lado su applicación aritmética de ellos, tendrán 
que ser ponderados según su coordinación cientifica especial. El resultado se 
lo expresará entonces según cierta disposición de los planeamientos proble- 
máticos reales, de los que deberiase tener cuenta para su práctica discusión. 
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A NOTE ON THE THEORY OF COMPARATIVE COSTS 
AND LONG PERIOD DEVELOPMENTS 


GERALD M. MEIBR 


To understand the problems associated with the economic 
«development of under-developed countries, economists must cast 
their thoughts not only backwards over the historical experience 
of the industrialisation process but also downwards to the very 
fundamentals of international trade theory. In his instructive 
article Industrial Nations and Industrialisation of Under-Deve- 
loped Countries, (1) Dr. HIRSCHMAN has submitted evidence of 
historical changes in the volume and composition of foreign trade 
as industrialisation permeated various sectors of the world 
economy. These changes, however, have a significance for interna- 
tional trade theory beyond that discussed by HIRSCHMAN: they 
are indicative of ever-changing comparative costs and suggest 
that the theory of comparative costs should be extended to allow 
for features of economic growth. Accordingly, the purpose of this 
note is to incorporate into the theory of comparative costs some 
of the long period developments associated with growth. In so 
doing, we shall be providing HIRSCHMAN's discussion with the 
theoretical foundation to which his evidence may be viewed as 
an historical supplement. 


1. — The Static Model 


Without resorting to a labour-time theory of value or 
MARSHALL’s «representative bales ». the modern mutual inter- 
dependence theory of comparative costs allows a determination 
of what commodities a country will export and import, the volume 
of exports and imports, and the equilibrium terms of trade. 

Let us for convenience examine this theory within the con- 
text of a two country - two commodity - two factor model, (2) 


(1) A. O. Hirscuman, Industrial Nations and Industrialization of 
Under-Developed Countries, « Economia Internazionale », Genova, vol. IV, 
Num. 3, Agosto 1951. 

(2) The inferences drawn from our model will in essence be the same as 
those of a multi-country, multi-commodity, multi-factor model. 

As a preliminary to the introduction of long period developments, this 
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the countries being E and G, the commodities being A and B, 
and the factors being Labour (LL) and Capital (C). We assume 
that (i) neither country behaves as a monopolist; (ii) for each 
commodity, a linear homogeneous production function relates the 
inputs of factors to output of product per unit of time; (iii) A 
and B embody the factors in different proportions, B being 
«labour intensive » in the sense that the ratio of total labour 
to total capital engaged in the production of B is greater thau 
the corresponding ratio in the production of A; and (iv) full 
employment is maintained. 


Diagram I. 


Consider country E. In an EnckworrH-BowLey box-type 
diagram of production functions for country E (Diagram I) the 
locus of the points of tangeney of the isoquants forms a « pro- 
duction contract curve» BA which gives an infinity of optima! 
positions for the production of commodities A and B with given 
supplies of Labour and Capital in country E. This follows from 


section synthesizes various aspects of the static theory of comparative 
costs. Cf. G. HaserLKK, Some Problems in the Pure Theory, « Economic 
Journal», Vol. LX, June 1950; R. E. BaLpwin, Equilibrium in Interna- 
tional Trade, « Quarterly Journal of Economics », November 1948; À. C. 0. 
MATTHEWS, Reciprocical Demand and Increasing Returns, « Review of 
Economic Studies », Vol. XVIT (2), No. 43, October 1950. 
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the condition that at each point of tangency the ratios of the 
marginal physical productivities of the two factors are the same 
in the production of A and B. By reading off the amounts of 
A and B along the production contract curve and translating 
these amounts to a plane such as in Diagram II; we derive the 
«production frontier » MN. This curve shows the various combina- 
tions of the maximum amounts of A and B which can be produced 
in E from given quantities of the factors Labour and Capital. 

For each country there is a production frontier, the shape 
and position of which will depend on factor supplies in each 
country and the technological relations under which they are 
atilised. Comparative costs are represented by the ratio between 
the slopes of the production frontiers. If in addition we introduce 
demand conditions, (1) we may derive an offer curve for each 
country. Given the curves, we can then directly determine the 
equilibrium terms of trade and the equilibrium volume of trade. 

Opening E to trade, we may now suppose that there exists 
a world market in which certain terms of trade (ratio of the price 
of A to the price of B) are established. Interpreting the terms 
of trade as a parameter, we may consider the reactions of E to 
variations in the terms of trade. If the external price ratio is 
identical with the domestic price ratio in E, namely, the slope 
of RS (Diagram II), E will simply continue to produce and 
consume the combination of A and B indicated at P. If, however, 
the terms of trade diverge from the initial domestic price ratio, 
production and consumption will be altered, and the domestic 
production and consumption of each commodity will no longer 
be equal. The direction and degree of alteration depend on the 
divergence of the external price ratio from the internal price 
ratio and the shape of the production frontier. 

If the terms of trade line becomes steeper than the internal 
price line RS, a unit of B will exchange for a greater number 
of units of A on the world market than on the home market; 
the country will accordingly specialise in the production of B 
in which it has a comparative advantage (2). In contrast, if the 
terms of trade line becomes less steep than RS, a unit of A will 


(1) Community indifference curves have been drawn in Diagram II. 
Such carves, however, are used merely as an heuristic device and not as an 
empirical construct. Moreover, no welfare conclusions will be sought therefrom. 

(2) If che production frontier were linear or convex to the origin, 
complete specialisation would result. 
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exchange for a greater number of units of B on the world market 
than on the home market, and the country will specialise in the 
production of A. 

Thus, in Diagram II. when the terms of trade line is PT, 
E specialises in the production of 13, offers for export P’K of B, 
and is willing to import KT of A. Were the terms of trade line Pera 
Y would specialise in the production of A, offer for export PK” 


A 


Diagram IT. 


of A, and be willing to import KI” of B. In conformity with 
the equilibrium conditions of pure competition, the amounts of 
exports and imports are determined by the requirement that the 
price ratio, ratio of marginal costs, marginal transformation ratio, 
and marginal rate of substitution should all be equal. b 

We may now derive Es offer curve, EE” in Diagram LIL, 
hv plotting in the first quadrant of Dauno III Els offers of B 
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for A at various terms of trade lines steeper than RS (1), and 
by plotting in the third quadrant 1's offers of A for Bat various 
terms of trade lines less steep thant RS (2). 

By a similar analysis for country G, we may derive G’s offer 
curve, GG” in Diagram III. Only the first quadrant in which the 


-BG 
+AG 


Diagram III. 


offer curves intersect is of practical interest. The point of inter- 
section T being a position of stable equilibrimn (3), the commodity 

(1) + Bu and — Ax denote exports of B by E and imports of A by E, 
respectively, in Diagram III. E’s exports must of course equal G’s imports, 
and vice versa. 

(2) + Ax and — By denote esports of A by E and imports of B by E, 
respectively. 

(3) Cf. A. MarsHaLL, Money, Credit, and Commerce, London, 1923, 
p. 341, and P. A. SAMUELSON, Foundations of Economic Analysis, Cam- 
bridge, Mass., 1947, p. 266. If we follow Marshall and allow some trade 
to occur at terms of trade other than the equilibrium terms of trade, we 
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terms of trade will be equivalent to the slope of OT, and the 
equilibrium volume of trade may be designated as OM of RE 
or MT of A. 

The preceding analysis has the merits of refining the neo- 
classical statement of the comparative cost doctrine and of linking 
offer curve analysis to the modern mutual interdependence theory 
of comparative costs. The hitherto «unseen movements of the 
machinery » behind the offer curves are now revealed to consist 
of production, income, and substitution effects as a new pro- 
duction point is taken up on the production frontier in response 
to a variation in the terms of trade. 

However, the analysis so far has not considered the effects 
of growth on comparative advantages. To do this, we must relax 
the assumptions of inelastic factor supply, given efficiency of 
labour, and given state of technology. 


2. — Long Period Developments. 


The long period developments which we now wish to examine 
might take a variety of forms. Introducing changes in factor 
supply will mean that the dimensions of the box in Diagram I 
are no longer fixed, but expand or contract according to whether 
the factors increase or decrease in amount. However, only move- 
ments of the box into the region above and to the right of point 
A (Diagram I) are relevant to our problem. For only in this 
region is the quantity of some or all factors increased without 
a diminution in others. Movement into any other region involves 
a decumulation of capital or an absolute reduction in the labour 
force - not impossible occurrences, but certainly exceptional ones 
in a growing economy. 

We may further distinguish within the region to the right 
and above A (i) a movement along AA”, that is, the factors 
increase proportionately over a period so that the ratio between 
the quantities of factors remains the same at the end of the 
period as it was at the beginning; (ii) a movement into region «, 
must assume that the income effects of the « false trading » are negli- 
gible and can be neglected. Otherwise, we must assume that the equilibrium 
position is instantaneously reached or that recontracting is permitted. 

It should be recognised that the offer curves which we have derived 
resemble, but are not identical with, the Marshallian reciprocal demand 
curves. MARSHALL assumed each country «to make up her exports into 
representative ‘bales’; that is, bales each of which represents uniform 
aggregate investments of her labour and her capital». The terms of trade 
are then factoral instead of commodity terms of trade. 
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that is, capital increases proportionately more than does labour: 
and (iii) a movement into region B, that is, labour increases 
proportionately more than does capital. Movement along AA” 
would also rarely occur in reality, and may be disregarded for 
present purposes. 

We are therefore left with a consideration of what may be 
termed the « non-proportional type of increase » in factor supply. 
if there is a movement into region f, the origin of the isoquant 
map of A will be shifted northeastwards into the region $. This 


A Sy 
| | 
| \ 
| \ 
i 
| S da 
1 vete 
Mi aa a di \ 
M FX / ea 
ez 
Ì N 
| Peet 
| a FER 
| ay ale 
| - 
À 
R NR! 
: Y 
N 
\ 
Ñ 
0 N N' B 


Diagram 1V. 


shift will bring into tangency isoquants that originally neither 
touched nor intersected, thereby forming a new production con- 
tract curve. The production frontier derived from the new pro- 
duction contract curve will then lie beyond the frontier at all 
points. If in Diagram 1V, MN is the original production frontier, 
and subsequently the supply of labour increases proportionately 
more than does the supply of capital, the frontier will shift 
outwards, say to the position M’N’, denoting a more than propor- 
tionate increase in the production of the labour-intensive com- 
modity B. 
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In contrast, should the supply of capital increase propor- 
tionately more than that of labour (that is, the box moves into 
region a), the shift outwards of the frontier will be proportionately 
greater in the direction of A. 

The second type of long period development, that of an 
increase in labour efficiency, results in the same combination of 
inputs yielding a greater output than was formerly obtainable, 
or, alternatively, in allowing the same output to be produced 
with a smaller amount of at least one factor. This is equivalent 
to a shift in the production function, each isoquant now repre- 
senting a larger product. Points on the production contract curve 
will therefore represent larger combinations of A and 3, and the 
new production frontier will accordingly lie beyond the old frontier 
at all points. The shift outwards will be proportionately greater 
in the direction of B than A, just as when in the preceding case 
there was a non-proportional increase in the supply of labour. 
And this is as it should be; for an increase in labour efficiency 
is analytically the same thing as an increase in the supply of 
labour. Whatever we may say about a non-proportional increase 
in labour supply will therefore also be applicable to an increase 
in labour efficiency. 

The incorporation of inventions into the analysis is somewhat 
more complicated. We can no longer refer simply to a shift in 
the production function. When an invention is adopted, a new 
production function is established. The ratio of the marginal 
products of the factors being altered (1), the utilisation of an 
invention results in the production of each output with a combina- 
tion of factors different from that which was previously possible. 
Since this changes the isoquants in position and shape there will 
be a new production contract curve and a new production frontier. 
The direction in which the frontier shifts will depend on whether 
the invention is capital-saving or labour-saving (2), and the extent 
of the shift will depend on the degree to which the invention is 
factor-saving. If a country initially has a comparative advantage 
in the production of a capital-intensive commodity, and the 
country then adopts a capital-saving invention in the production 
of this commodity, the production frontier will shift out propor- 


(1) Cf. J. R. Hicks, The Theory of Wages, London, 1935, p. 121. 

(2) In reality both types will occur, but it is unlikely that in the sum 
of inventions the labour-saving and capital-saving types cancel each other, 
so that the sum increases productivity of labour and capital in equal pro- 
portions. Rather, in reality the sum is likely to be on balance labour-saving. 
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tionately more in the direction of the production of this commodity. 
The country’s comparative advantage will thus be widened. In 
contrast, if the invention were labour-savine, the country’s com- 
parative advantage would be narrowed. 

However, an invention, regardless of whether it is capital- 
saving or labour-saving, cannot in itself destroy the country’s 
comparative advantage. True, an invention may save a scarce 
factor and, in the terminology of the HECKSHER-OHLIN theory of 
international trade, thereby make the relative scarcity of factors 
more similar between countries. But even if the sum of inventions 
was very factor-saving for the scarce factor, and the relative 
scarcity of factors became identical between countries, it does 
not follow that comparative costs would be equalised between 
countries. This would only result if the countries have both the 
saine relative factor supplies and the same production functions. 
While an invention may make the relative factor supplies more 
similar, or even in the extreme case the same, the very fact that 
an invention is adopted by one country, must mean that the 
production functions are no longer the same in different countries, 
and therefore the production frontiers cannot be identical in all 
countries. 

We now know how long period developments may affect the 
production frontier. But normally the process of development also’ 
involves a secular increase in income, and until we consider bow 
changes in income may affect the division of the community’s 
expenditure between A and B the effects of growth on the terms 
of trade and the volume of trade are indeterminate. 

A consideration of how increases in income affect relative 
demand is equivalent to considering bow the marginal rate of 
substitution of B for A changes. In Diagram IV, let the terms 
of trade line R’S’ be drawn parallel to and to the right of RS, 
denoting unchanged terms of trade but an increase in income. 
If RS were originally tangential to a community indifference 
curve at T, and R’S’ is now tangential to a community indifference 
eurve at T’, the marginal rate of substitution of B for A is the 
same at T’ as it was at T, since T and A’ lie on a straight-line 
ineome-consumption curve OTT’ drawn through the origin. In this 
case, the community continues to divide its expenditure in the 
same proportions after an increase in income as it did prior to 
the increase. Were the marginal utility of money constant, such 
an absence of income effects would be possible. But this will 
generally not be the case. Instead, R’S’will be tangential to a 
community indifference curve either to the left or right of T’. 
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If beyond T the income-consumption curve diverges to the 
left of TT’ (the indifference curve now being I, instead of 1,) the 
marginal rate of substitution of B for A along such an income- 
consumption curve is greater than it is along OTT’, and the 
consumption of A increases proportionately more than that of 
B (1). With the shift in the production frontier being propor- 
tionately greater in the direction of B than A, this must mean 
that the country will now offer more 13 for more A at each 
terms of trade, that is, the country’s offer curve will shift 
outwards, say from OE to OF’ in Diagram III. 

However, if beyond T the income-consumption curve diverges 
to the right of OTT’ (the indifference curve being 1, instead 
of I,) the marginal rate of substitution of B for A along such 
an income-consumption curve is less than it is along OTT’, and 
the consumption of B increases proportionately more than that 
of A. In this case the relative increase in the home consumption 
of B may neutralise the production effect, so that the offer curve 
does not shift at all. Or if the increase in home consumption 
of B is sufficiently large, it may more than offset the production 
effect, so that the country’s offer curve shifts inwards, in the 
sense that the country offers less B for less A at each terms 
of trade. 

By proceeding trom the purely static framework to the method 
of comparative statics, we have reached a stave where we could 
now specify how various possible changes in demand conditions, 
factor supply, and inventions cause the offer curves to shift. 
Once the offer curves shift, we are confronted with three questions 
which are basic to a study of the long period aspects of inter- 
national trade: (i) how do the value and composition of trade 
change through time (ii) how do the terms of trade vary over 
the long period? (iii) is the conception of a natural position of 
equilibrium in international trade a mirage, balance of payments 
disequilibrium being the normal rule? (2). It may now be seen 
that. HIRSCHMAN’s discussion is significant as contributing to the 
answer of the first question. 


(1) If the marginal rate of substitution of B for A increases, a greater 
amount of A is necessary to offset the loss of one unit of B. The convexity 
of the indifference curve makes the marginal rate of substitution of B for A 
greater to the left of OTT’ than it is along OTT’, that is, the slope of I, is 
greater at the point of tangency with R'S” than it is at the point of inter- 
section with OTT’. 

(2) Cf. J. Ropinson, The Pure Theory of International Trade, « Re- 
view of Economic Studies », Cambridge, Vol. XIV, No. 36, 1946-7. 
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L’ INFLAZIONE NEL REGNO UNITO DURANTE IL 1951 


Il 1951 è stato un anno di quasi aperta inflazione per |’ economia del 
Regno Unito; tutte le statistiche economiche attinenti all’argomento sosten- 
gono questa conclusione. I prezzi e le retribuzioni sono aumentati, nel corso 
del 1951, ad un ritmo molto più veloce che in ciascuno dei due anni prece- 
denti: il saggio di aumento è comparabile a quello degli ultimi mesi del 
1947 e dei primi mesi del 1948. Inoltre, la bilancia dei pagamenti ha subito 
un notevole e disastroso cambiamento, dato che l’avanzo di quasi 250 mi- 
lioni di Lst. del 1950 si è trasformato nel 1951 in un disavanzo di 521 mi- 
lioni di Lst.. Questa brusca modificazione è stata il risultato di un notevole 
peggioramento nei «terms of trade», rispetto alla media del 1950, combinato con 
un aumento relativamente forte nel volume delle importazioni ed un aumento 
relativamente modesto in quello delle esportazioni. Il peggioramento dei 
«terms of trade » cominciò con la svalutazione della sterlina nel 1949 e ha 
raggiunto un massimo verso la fine del 1950 ed i primi mesi del 1951; 
tuttavia, nonostante il vantaggio di esportazioni relativamente più a buon 
mercato e lo svantaggio di importazioni relativamente più care, nel 1951 il 
volume delle importazioni del Regno Unito è stato maggiore del 16% e 
quello delle esportazioni maggiore solo del 3% rispetto al 1950. Tale svi- 
luppo dei prezzi, delle remunerazioni e del deficit verso l’estero è di solito 
l’indizio dell’esistenza di una notevole eccedenza della domanda nel mercato 
interno: ed è chiaro che nell’ economia britannica tali pressioni agirono ef- 
fettivamente. Nondimeno, vi sono ragioni per credere che l'inflazione del 
1951 non è stata di questo semplice tipo di eccedenza della domanda. Per 
esempio, vi fu la ben nota contrazione in alcune industrie di beni di 
consumo, provocata dalla diminuzione della domanda sia interna che 
estera. In tali industrie, la disoccupazione è aumentata piuttosto rapida- 
mente fino al 1952; e le scorte per la vendita all’ ingrosso ed al det- 
taglio dei tessili, del vestiario e del mobilio si sono andate accumulando 
nel corso dell’anno. Più importante, però, e probabilmente meno conosciuta, 
è stata la notevole redistribuzione del reddito a favore dei salari, che si è 
verificata durante l’anno. Secondo il più recente White Paper sul « Red- 
dito e la Spesa Nazionali » (Cmd. 8486), i profitti, escluse le rivalutazioni 
degli stocks (stocks appreciation: utili derivanti dall’ aumento di valore 
delle scorte in seguito all'aumento dei prezzi), hanno subito una larga con- 
trazione, che non è facilmente conciliabile con un'inflazione dipendente da 
eccesso di domanda. Scopo di questa relazione è di esaminare brevemente gli 
sviluppi di alcuni fenomeni economici durante il 1951, al fine di scoprire 
quali tendenze inflazionistiche hanno agito in tale anno. Prima di tutto, però, 
sarà bene indicare alcune distinzioni concettuali che saranno impiegate nella 
analisi. 
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Sezione I 


Da un punto di vista analitico, una spinta all'insù del livello dei prezzi 
può essere l'effetto dell’azione di due forze che possono agire congiuntamente 
od anche indipendentemente. Da una parte, i prezzi tenderanno ad aumen- 
tare ogni volta che nel mercato vi è un'eccedenza della domanda; questo è 
il tipo normale di movimento dei prezzi, associato alla cosiddetta inflazione 
«della domanda >. 

Senonché i prezzi possono anche aumentare per le pressioni esistenti dal 
lato dell'offerta. Per esempio, nu monopolista può accorgersi che non sta, 
sfruttando il mercato col massimo profitto e può aumentare i prezzi nella 
misura opportuna: oppure l'aumento nei prezzi delle materie prime impor- 
tate può provocare aumenti nei costi e quindi anche nei prezzi dei pro- 
dotti finiti. È opportuno distinguere i due tipi di movimento dei prezzi e 
chiamare il primo, che è l'effetto di forze che operano dal lato della do- 
manda, aumento «indotto » dei prezzi, e invece il secondo, che è l’ effetto 
di forze che operano dal lato dell'offerta, aumento « spontaneo » dei prezzi (1). 

Naturalmente, la misura in cui i prezzi aumenteranno in conseguenza 
della pressione del secondo tipo, dipende in gran parte dalla grandezza del- 
l'eccedenza della domanda sul mercato; |’ aumento sarà maggiore se l'ecce- 
denza della domanda è positiva e notevole, minore se negativa o piccola. 
Analogamente, in un’ effettiva situazione inflazionistica, gli aumenti indotti 
e spontanei dei prezzi andranno di pari passo, ma la distinzione formale in- 
trodotta rimane utile, malgrado la difficoltà pratica di stimare la forza re- 
lativa di ciascuno di essi. 

La distinzione può essere applicata ai mercati dei fattori produttivi, in 
particolare al mercato del lavoro. I salari possono aumentare in seguito 
alla domanda concorrenziale degli imprenditori per maggior lavoro, in un 
periodo di pieno impiego; oppure essi possono aumentare in conseguenza 
della pressione delle Trade Unions. Queste pressioni, naturalmente, sono en- 
trambe un riflesso dell'alto livello della domanda esistente nel mercato dei 
beni; poichè se l'imprenditore può ottenere alti prezzi per i suoi prodotti, 
egli sarà maggiormente disposto a pagare alti salari per il lavoro, e quando 
la domanda di lavoro è elevata, la forza contrattuale delle Trade Unions è 
anch’ essa grande. Da un punto di vista concettuale, la distinzione è qui 
altrettanto chiara che nel caso dei prezzi dei beni, ed in pratica può avere 
il suo equivalente nella distinzione fra.tassi dei salari e salari effettivi. Il 


(1) Per una più ampia discussione sulla distinziono tra aumenti «indotti» 6 
«spontanei » dei prezzi, vedi Bent HANSEN, A Study in the Theory of Inflation; 
Allen & Unwin, 1951. 

Si può ritenere che un aumento dei prezzi delle materie prime importate possa 
essere considerato come «indotto», in quanto effetto dell'eccedenza della domanda 
sul mercato mondiale. Ma dal punto di vista di un singolo paese (a meno che 
esso assorba una larga percentuale della produzione mondiale), è meglio considerare 
un tale aumento come «spontaneo ». 
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tasso del salario è la paga per ora, per giorno o per settimana, stabilita nel 
corso della contrattazione collettiva fra imprenditori e Trade Unions; nor- 
malmente, o almeno nel breve andare, esso non è influenzato dai cambia- 
menti della domanda. È probabile che il tasso sia stabilito per determinati 
intervalli di tempo, ogni 6 o 12 mesi — ad esempio — e benchè, al mo- 
mento della sua fissazione, si consideri tra gli altri fattori anche la do- 
manda per quel particolare lavoro, tuttavia altri elementi possono essere 
ugualmente importanti, come ad esempio il costo della vita. In tal modo, un 
movimento dei tassi. dei salari, riflettendo il potere contrattuale delle Trade 
Unions anzichè solamente la domanda di lavoro, può essere spontaneo invece 
che indotto. Un caso in cui un aumento nel tasso dei salari è chiaramente 
spontaneo anzichè indotto si ha quando il tasso è legato (o influenzato con- 
siderevolmente) ai (dai; cambiamenti uell'indice del costo della vita. Dove la 
relazione tra l’indice del costo della vita ed il tasso dei salari è esplicita e 
legalizzata, allora la pressione spontanea sui tassi dei salari è perfettamente 
nota. Di solito però la relazione è meno stretta, e soggetta allo svolgimento 
delle contrattazioni collettive. Per motivi che saranno esaminati più tardi, 
un indice utile dell'aumento spontaneo dei tassi dei salari può essere la di- 
stribuzione del reddito; se questa si sposta a favore dei salari ed a spese 
del reddito degli imprenditori produttori, ciò può essere considerato come il 
segno di un aumento spontaneo nei salari. Questo fenomeno si è verificato 
în misura notevole nel corso del 1951. 

I salari effettivi, d'altra parte, sono costituiti da quelo che il lavora- 
tore riceve effettivamente con la sua busta-paga ; l’indice ufficiale dei salari 
effettivi nel Regno Unito prende in considerazione elementi diversi, come i 
guadagni per straordinari, le retribuzioni oltre i tassi stabiliti, i miglioramenti 
edi movimenti di lavoro verso gli impieghi meglio retribuiti, nonchè le mo- 
dificazioni nei tassi dei salari. L'eccesso della domanda di lavoro provocherà 
generalmente un aumento nei lavori straordinari (extra orario), a tassi di 
retribuzione maggiori, e gli imprenditori spesso si faranno concorrenza 
nella domanda di lavoro, coll’offrire tassi maggiori di quelli stabiliti uffi- 
cialmente. Il movimento dei guadagni effettivi medi è perciò, da molti 
punti di vista, un migliore indice dell’eccesso di domanda, di quanto lo 
‘siano i movimenti dei tassi dei salari. Un confronto dei movimenti dei due 
indici può dare in tal modo un'indicazione ‘della forza relativa delle due 
pressioni sul livello dei salari, specialmente se nello stesso tempo si con- 
fronta un anno con l’altro. 

È chiaro che la causa più comune di un aumento spontaneo nel livello 
generale dei prezzi è costituita dalle forze che agiscono all'infuori dell'eco- 
nomia interna; ad esempio, un alto livello della domanda mondiale di pro- 
dotti sul mercato internazionale, provoca l’aumento dei prezzi delle importa- 
zioni (di tali prodotti), il che a sua volta è causa di una pressione verso l’au- 
mento dei prezzi e dei costi interni. Possiamo chiamare questa una pressione 
esterna sul livello interno dei prezzi. La pressione interna, d’altra parte, ap- 
pare come conseguenza (I) del tentativo della società nel suo complesso di 
godere un reddito realè maggiore di quello effettivamente disponibile} 
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oppure (ii) del tentativo di uno strato o di alcuni strati della societa di 
aumentare i propri redditi o la propria parte di reddito; o, infine, (iii) delle 
cause (i) e (ii) che agiscono insieme. Nel caso in cui la societá nel suo 
complesso pretenda di godere un reddito reale maggiore di quello disponi- 
bile, il movimento dei prezzi che ne seguirá sara indotto; nel caso, invece, 
in cui uno strato della societá tenti di aumentare la propria porzione di 
redditi, allora il movimento dei prezzi sara spontaneo. 

L’ analisi di un effettivo movimento dei prezzi, comunque, deve tendere 
anzitutto a separare le pressioni interne da quelle esterne; ed idealmente 
noi avremmo uno schema teorico del tipo Leontief, cosicché noi potremmo rin- 
tracciare le ripercussioni dell'aumento dei prezzi alle importazioni, in ogni 
parte del sistema. Oppure noi possiamo cercare di isolare l’aumento dei 
prezzi dovuto unicamente a cause interne e considerare il residuo come ef- 
fetto dell aumento dei prezzi alle importazioni. 

È possibile ottenere qualche misura dell’ordine di grandezza relativa 
delle pressioni interne ed esterne, quando si confronti un indice delle varia- 
zioni economiche della produzione (« Natural Product >), espresso in termini 
monetari, con un indice che ne esprima le variazioni in termini reali. Così, 
se il « Prodotto lordo nazionale » (GNP = Gross National Product) in termini 
monetari è aumentato da un anno all’altro del 10%, ed il GNP reale è 
aumentato solo del 5%, allora si può pensare ad un aumento medio e gene- 
rale dei prezzi di circa il 5%. Ora, questo aumento dei prezzi potrebbe 
essere l’etfetto soltanto di cause interne e rifietterebbe i maggiori rendimenti 
(costi) dei fattori produttivi che vengono attribuiti ad ogni unità di prodotto 
effettivo; l’etfetto dei maggiori prezzi alle importazioni è automaticamente 
escluso, poichè il GNP è una stima del valore aggiunto dal processo eco- 
nomico produttivo. Inoltre, se il calcolo viene tatto al costo dei fattori, si 
vengono ad escludere anche le imposte indirette ed i sussidi; ed il GNP è 
la somma dei salari, rendita, interesse e profitti (comprese le quote di de- 
prezzamento). La somma di questi rendimenti dei fattori produttivi per unità 
di prodotto etfettivo, rappresenta il prezzo di tale unità; ed un aumento nel 
prezzo, provocato dalla pressione dell’eccedenza della domanda, provocherà 
l'aumento in questi redditi dei fattori produttivi per unità di prodotto effet- 
tivo, con un aumento che sarà di solito maggiore per i redditi degli impren- 
ditori e poi per quelli dei lavoratori. In tal modo, un aumento inflazionistico 
dei prezzi si traduce normalmente in un aumento dei profitti imprenditoriali 
e dei salari per unità di prodotto. D'altra parte, se si verifica un aumento 
nei tassi dei salari non accompagnato da un aumento corrispondente 
nella produttività, allora i costi (redditi) salariali per unità di prodotto 
aumenteranno. Se la domanda è sufficientemente forte, il prezzo dell’ unità 
di prodotto aumenterà in misura analoga; altrimenti i profitti imprendi- 
toriali (e probabilmente anche gli altri tipi di redditi) saranno sottoposti 
a compressione. In quest’ultimo caso, la risultante redistribuzione dei redditi 
indica uno spontaneo aumento nei tassi dei salari, che può essere mantenuto 
a lungo andare solo se i redditi imprenditoriali precedenti per unità prodotta 
erano troppo alti, o se la domanda nel mercato dei beni permetterà un au- 
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mento dei prezzi. Così, osservando i movimenti nel GNP, reale e monetario, 
e nella distribuzione dei redditi, noi abbiamo qualche indicazione sulla misura 
relativa degli aumenti indotti e spontanei dei prezzi, provocati da cause in- 
terne, che, una volta che siano paragonati con i cambiamenti effettivi mani- 
festatisi nei prezzi dei prodotti, permettono di trarre alcune conclusioni sulla 
grandezza relativa delle pressioni interne ed esterne. È inutile dire che le 
osservazioni di questo genere hanno un valore solo approssimato; tuttavia, 
quando esse sono fatte in modo comparativo, ad esempio quando si confronta 
un anno con un altro, è possibile trarre delle conclusioni significative. 


Sezione II 


Il 1951 fu palesemente un anno di seria inflazione per il Regno Unito, 
poichè il livello interno dei prezzi fu assoggettato a pressioni sia dal lato 
della domanda che da quello dell’offerta. La Tavola I riporta le variazioni 
degli indici relativi al volume ed ai prezzi dell'economia britannica per gli 
anni 1948-51 ‘i primi anni essendo stati inclusi a scopo comparativo). In 
questa Tavola, dal confronto fra l’aumento del GNP (in termini monetari) 
e quello del Prodotto Nazionale in termini reali, si inferisce l’esistenza im- 
plicita di un aumento dei prezzi, nonchè la misura in cui essi aumentarono 
in seguito alle pressioni inflazionistiche interne (vedi Sezione I). L'andamento 
del GNP negli anni considerati è ricavato dalle stime contenute nel White 
Paper governativo sul « Reddito e sulla Spesa Nazionali del Regno Unito >» 
(Cmd. 8486), ma non v’è alcun indice ufficiale dell'aumento del Prodotto 
Nazionale in termini reali in questo periodo. Comunque, Mr. Carter e 
Mr. Reddaway hanno fatto un tale calcolo per il bollettino « London and 
Cambridge Economic Service » (1) fino al 1949 compreso. I dati che com- 
paiono nella Tavola per gli anni 1948 e 1949 sono loro stime. Il dato del 
1950 è invece una semplice congettura, e l’unica sua giustificazione è che, 
dato l’aumento durante l’anno della produzione industriale (7%), si può 
ragionevolmente presumere un aumento implicito dei prezzi, inferiore al 2%. 
La stima per il 1951 deriva dal calcolo ufficiale fornito dall’« Economic 
Survey » per il 1951, secondo cui, ai prezzi del 1950, il GNP è aumentato 
di Lst. 250 milioni (cf. Tavola 19 a p. 39), con un aumento del 2 % rispetto 
all’anno precedente (2). 

Gli altri dati della Tavola I sono ricavati dalle stime ufticiali pubblicate 
nella « Ministry of Labour Gazette » e nel « Board of Trade Journal». La 
Tavola II indica l’avanzo attivo o quello passivo dei conti relativi al com- 
mercio con l’estero, e le sue variazioni rispetto all’anno precedente. 

L’ aumento implicito dei prezzi durante il 1951 (indicato nella Tavola I) 
appare sorpreudentemente piccolo e, se confrontato con quello dei prezzi al 
dettaglio, ad esempio, fa supporre che il maggior costo delle materie prime 


(1),Vedi «London and Cambridge Economic Service », agosto 1950. 
(2) Dato l'aumento della produzione industriale durante il 1951 (circa il 3%), 
questa stima sembra piuttosto alta. 
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importate, ecc., provocó un aumento nei prezzi dei beni di consumo del 6 o 
7%. Una simile conclusione la si puó trovare nella Relazione dell’ O.E.C.E.: 
« Financial Stability and the Fight against Inflation » (novembre 1951). 
Gli autori di questa relazione partono dalle importazioni e considerano che 
l’aumento dei costi delle importazioni ha provocato nella maggior parte 
dei paesi europei un aumento complessivo nel livello dei prezzi di circa il 
68%. Inoltre, le pressioni inflazionistiche interne nel 1951 non sembrano 
essere state molto maggiori di quelle esistenti nel 1949 o 1950, e considere- 
volmente minori di quelle del 1948. Il 1949 ed il 1950 furono anni abbastanza 
stabili ed i conti del commercio con l'estero, pressochè in equilibrio nel 
1949, mostrarono un notevole avanzo attivo nel 1950; l'aumento dei prezri, 
provocato dalle due pressioni inflazionistiche interne di minore importanza 
che agirono nel 1950, fu quasi unicamente il riflesso di costi più alti. 


TavoLa I. 


Aumento percentuale 


REGNO UNITO rispetto all'anno precedente 


1948 1949 1050 | 1964 

Prodotto Nazionale Lordo (in termini 

monetari, esclusa la rivalutazione 

delle scorte) . x à È j 10 7,9 4,5 4 
Prodotto Nazionale Reale 5 5 (3) 2 
Aumento implicito dei prezzi in se- 

guito alle pressioni interne ; 5 2,5 (< 2) 2 
Prezzi al dettaglio (media dell’ anno) 8,5 2 2 8,5 
Prezzi all'ingrosso (idem) . 3 . 20 5 14,5 25 
Tassi dei salari (idem) PET, > 6 3 2 
Prezzi all'importazione (idem) . , 125 120 12 30 
Prezzi all’esportazione (idem) . , 11 1,5 4 15 
Volume delle importazioni (idem) . 3,5 8 300 16 
Volume delle esportazioni (idem) - 25 11 17 3 


TavoLa II. 


Commercio internazionale 
(milioni di Lst.) 


1948 | 1949 | 1950 | 1951 


Avanzo (+) o disavanzo (—) nelle par- 
tite correnti . o . è . — 26 +5 + 244 — 521 


Variazione rispetto all'anno precedente 
(Miglioramento (+); peggiora- 


mento (—)) . . +519 431 4239 — 765 
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Il confrouto più interessante è quello fra il 1948 ed il 1951. A prima 
vista sembrerebbe che i due anni siano stati entrambi egualmente inflazio- 
nistici, ma è chiaro che nel primo di essi le pressioni inflazionistiche interne 
furono più gravi. Cionondimeno, il 1948 fu un anno particolarmente favore- 
vole per la bilancia dei pagamenti del Regno Unito, dato che il notevole 
deficit del 1947 si trasformò quasi nel pareggio dei conti; invece, nel 1951 
si ebbero maggiori importazioni per quasi Lst. 500 milioni. Il miglioramento 
del 1948 avvenne nella seconda metà dell’anno (mentre |’ aumento dei prezzi 
ebbe luogo in modo particolare nei primi mesi) e riflesse il successo della 
politica di Sir Stafford Cripps, ossia un bilancio fortemente disinflazionista, 
severe restrizioni alle importazioni e spinta alle esportazioni. 

Questi brevi calcoli suggeriscono che le pressioni inflazionistiche interne 
ebbero una importanza solo limitata nel rapido aumento dei prezzi al det- 
taglio ed all'ingrosso che si manifestò nel 1951, e di cui la causa maggiore 
sembra essere stata il forte aumento dei prezzi all'importazione. 

Una notevole eccedenza delle importazioni indica comunque l’esistenza 
di pressioni provocate da una: domanda esagerata. Quale fu la natura di 
questa domanda? Se osserviamo i reali sviluppi dell’ economia britannica 
nel 1951, noi possiamo avere una spiegazione di queste pressioni. L'analisi 
governativa dell’anno, riportata nell’ « Economic Survey for 1952», mette in 
rilievo i seguenti elementi: anzitutto, il consumo privato e l’investimento 
di capitale rsso non mostrarono durante il 1951 alcun aumento in termini 
reali rispetto al 1950. In secondo luogo, dalla Tavola 19 del «Survey» noi 
possiamo dedurre che la’spesa governativa per le voci correnti assorbì ri- 
sorse extra pari a circa 1'1*/,% del prodotto reale del 1950. In terzo luogo, 
vi furono notevoli investimenti reali in forma di scorte; ai prezzi del 1950, 
essi ammontarono a 300 milioni di Lst.. In quarto luogo, il Prodotto Nazio- 
nale reale aumentò di circa il 2%. Se trascuriamo per un momento gli in- 
vestimenti reali in forma di scorte, è difficile a prima vista vedere dove si 
trovava la pressione inflazionistica; l’aumento del Prodotto Nazionale coprì, 
con un largo margine, l'aumento della domanda governativa, e il consumo 
privato e gli investimenti fissi non indicarono alcuna variazione. La spiega- 
zione, naturalmente, si trova nel notevole peggioramento dei «terms of trade », 
quando li si confrontino con quelli dell’anno precedente, e nella conseguente 
diminuzione del reddito reale disponibile per la collettività; le importazioni 
si sono dovute ottenere in tal modo a condizioni più svantaggiose. Occorre 
comprendere che un peggioramento nei «terms of trade» ha conseguenze 
inflazionistiche diverse da quelle provocate da un aumento dei prezzi delle 
importazioni; nel primo caso, l'offerta viene ad essere ridotta nei riguardi 
della domanda ed in tal modo è probabile che si verifichi un aumento in- 
dotto nel livello dei prezzi; nel secondo, invece, il sistema economico è col- 
pito da ripercussioni spontanee dei prezzi. Lo storzo della collettività di 
mantenere, di conseguenza, il suo reddito reale di fronte ad un peggiora- 
mento dei «terms of trade» è inflazionistico e questo fu certamente un ele- 
mento di notevole importanza nel 1951, benchè bilanciato in una certa mi- 
sura dall’anmento naturale del prodotto effettivo. L'investimento reale sotto 
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forma di scorte, dipendente dal rifiuto di accettare la diminuzione nel red- 
dito reale, dovette avere la sua contropartita, che fu in effetti costituita 
dalla larga eccedenza delle importazioni. E molto difficile stimare le conse- 
guenze inflazionistiche dell’accumulazione delle scorte. Nella misura in. cul 
essa é decisa o progettata, deve essere considerata come domanda di reddito 
reale; senonché spesso le scorte si accumulano in seguito ad una imprevista 
caduta delle vendite, nel qual caso l’accumulazione è involontaria o non pre- 
stabilita. Da un punto di vista formale, l’accumulazione delle scorte è con- 
siderata come investimento, ma solo nel caso di aumenti prestabiliti si hanno 
conseguenze inflazionistiche. Nel 1951, forse, la maggior parte dell’ aumento 
delle scorte fu il risultato di una loro deliberata ricostituzione, sia da parte 
del Governo che da parte del settore privato. È però anche chiaro che alcuni 
investimenti in scorte ebbero conseguenze deflazionistiche : l'aumento nelle 
scorte dei tessili, del vestiario, del mobilio, ecc. 

La conclusione che l'inflazione dipendente dalla domanda non fu, nel 
1951, nè generale nè grave, è suffragata fino ad un certo punto dall’anda- 
mento dei redditi durante l’anno. Secondo le nostre precedenti osservazioni, 
ci dovremmo aspettare di trovare i redditi imprenditoriali e salariali per 
unità di prodotto, in aumento, qualora l'eccesso di domanda spinga i prezzi 
in alto; e d'altra parte, se l’aumento nei tassi dei salari fosse maggiore 
dell' aumento della produttività, noi dovremmo attenderci un aumento nei 
redditi salariali per unità di prodotto e (ma solo nel caso in cui la domanda 
permetta prezzi più alti) una variazione dei profitti imprenditoriali, fino a 
che venga ripristinato il loro precedente rapporto con i redditi salariali. Nel 
1951, v'è ragione di credere che la produttività fu solo dell’1% più alta di 
quella dell’anno precedente (1), mentre i tassi dei salari furono maggiori 
dell’8%. In tal modo noi dovremmo trovare che i redditi salariali per unità 
di prodotto subirono un aumento, ed in effetti i salari furono 765 milioni di 
Lst. maggiori che nel 1950. A prima vista sembra esserci stato un aumento 
corrispondente nei profitti imprenditoriali; i profitti commerciali ad esempio 
aumentarono di circa 400 milioni di Lst.. Occorre comunque fare molta at- 
tenzione quando si considera questo dato, il quale è stato il risultato della 
rivalutazione delle scorte, ossia un profitto contabile indicato come aumento 
nel valore delle scorte in seguito all'aumento dei prezzi. Le stime prelimi- 
nari del « Reddito e della Spesa Nazionali » per il 1951 (Cmd. 8486) indi- 
cano che la rivalutazione delle scorte incluse 1.200 milioni di Lst. di red- 
diti nominali, 800 milioni più della stima relativa per gli anni precedenti. 
Quindi, se si deve accettare questa stima (2), si verificò una notevole dimi- 
nuzione nei profitti netti (esclusa cioè la rivalutazione delle scorte). Il note- 
vole spostamento dei redditi dal settore dei profitti a quello dei salari, può 
essere illustrato in modo anche più evidente. Mentre il GNP (esclusa la 


n 


(L) ct. Cuad. 8509, Capitolo UL. 
(2) Pur certo, questa stima di 1,200 milioni di Lst. sembra straordinariamente 
alta, e non dove vasere considerata attendibile. 
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rivalutazione delle scorte) aumentò nel corso dell’anno di 507 milioni di Lst., 
ì salari aumentarono di 735 milioni di Lst. di più, cosicchè, delata 
del GNP, quasi il 150% andò ai salari (1). 

Un nuovo fenomeno del periodo post-bellico, nor facilmente concilia- 
bile con l'inflazione dipendente dalla domanda, è costituito dalla notevole 
diminuzione dei profitti netti (nel complesso). Esso può suggerire due cose: 
anzitutto, che l'aumento dei tassi dei salari fu spontaneo piuttosto che in- 
dotto, ossia fu il risultato degli sforzi del settore salariale intesi a mante- 
nere i salari reali di fronte all'aumento dei prezzi alla importazione, e non 
fu invece il risultato dell'eccesso di domanda di lavoro (2); in secondo 
luogo che, malgrado lo spostamento dei redditi ai percettori dei salari, che 
permise ad essi di mantenere i loro consumi, il potere d’acquisto non fu 
sufficiente ad assorbire la pressione dei maggiori prezzi all’ importazione ed 
a permettere ai redditi imprenditoriali di conservarsi inalterati. Indubbia- 
mente non vi fu alcuna deficienza del potere d’acquisto distribuito tra i 
redditi personali (ossia derivante dal lavoro, dalla proprietà e dai trasferi- 
menti sociali), aumentato di quasi 900 milioni di Lst.; inoltre il risparmio 
individuale varió di poco. Ma dobbiamo prendere in considerazione la note- 
vole influenza stabilizzatrice della politica fiscale, che impedì ad una infla- 
zione dei costi di trasformarsi in una grave inflazione della domanda. Le 
imposte dirette assorbirono quasi 200 milioni di Lst. dell'aumento dei red- 
diti personali, e benchè le spese dei consumi personali aumentarono di 700 mi- 
lioni di Lst., 200 milioni si trasformarono in imposte indirette. I residui 
500 milioni di potere d’acquisto disponibile, coprirono probabilmente lo 
spontaneo aumento dei prezzi al dettaglio, provocato dall'aumento dei prezzi 
all’importazione e dei tassi dei salari, ma fu insufficiente a provocare un 
ulteriore aumento. 

Un'analisi di questo tipo, condotta da un punto di vista così panora- 
mico, non è molto soddisfacente, in quanto non permette di considerare le 
notevoli differenze che esistono nell'economia. La diminuzione dei profitti 
(netti) e l’accumulazione involontaria delle scorte, ad esempio, non possono 
essere ritenute comuni a tutte le industrie, ma forse solo a poche. Nondi- 
meno, l’analisi permette di trarre qualche conclusione generale sulla natura 
dell’inflazione del 1951. Anzitutto, questa fu del tipo inflazione del «costo» 
e due furono le pressioni che agirono: in primo luogo, l'aumento dei prezzi 
delle materie prime importate, che provocó un aumento di circa il 6-8 Y, 


(1) Quando consideriamo gli spostamenti della distribuzione del reddito, sembra 
ragionevole considerare i profitti al netto della rivalutazione delle scorte; poichè 
i profitti per rivalutazioni sono semplicemente redditi contabili e non possono essere 
considerati nell’ esame della distribuzione o degli altri investimenti. 

(2) Fino a un certo punto, questo è confermato dallo sviluppo dei guadagni e 
dei tassi salariali medi nel 1951. I guadagni medi furono maggiori del 9-9'/,%, 
rispetto a quelli del 1950 e la causa più importante ne fu l'aumento dell'8°/ nei 
tassi dei salari. Nel 1948, i guadagni medi furono del 10%, ed i tassi dei salari 
del 69, superiori a quelli del 1947 (Vedi Sezione I). 
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nel livello generale dei prezzi; ed in. secondo luogo, un aumento dei tassi 
dei salari, maggiore del corrispondente aumento di produttività. Quest’ ul- 
timo fattore fu in gran parte compensato dall'effetto stabilizzatore della 
politica fiscale, che impedì che il peso dei maggiori costi ricadesse sul con- 
sumatore; di conseguenza i profitti imprenditoriali furono compressi. Come 
ci si può aspettare dalla natura della politica fiscale, l’influenza repressiva 
fu limitata alle industrie produttrici di beni di consumo, dove il ridotto 
potere d’ acquisto ed i maggiori costi tendettero a provocare della disoccu- 
pazione. Da un punto di vista retrospettivo, può sembrare sorprendente che 
l'aumento della disoccupazione non sia stato maggiore, ma con tutta proba- 
bilità gli imprenditori — nel complesso — giudicarono la diminuzione delle 
vendite come un fenomeno temporaneo. Salvo una considerevole caduta 
nei prezzi all'importazione, essi non possono avere ragione, poichè, date pro- 
gressive aliquote di imposte, maggiore è il livello dei redditi nell'economia 
e maggiore è l'influenza repressiva esercitata con la politica fiscale. Il man- 
tenimento dei salari reali nel 1951 fu, in certa misura, inflazionistico, poichè 
un movimento sfavorevole dei «terms of trade» implica una diminuzione 
nel reddito reale disponibile per la collettività; ma eiò non fu di seria im- 
portanza perchè, benchè a spese dei profitti imprenditoriali, il risparmio 
governativo sostituì il risparmio privato. In tal modo, malgrado i palesi 
segni esteriori di aperta inflazione, il 1951 può essere considerato un anno 
di transizione ; per la prima volta dalla fine della guerra, gli imprenditori 
non hanno potuto guadagnare facilmente. Le conseguenze per il 1952 non 
sono chiare; il programma di riarmo concorre indubbiamente a conservare 
un alto livello nella domanda di risorse della collettività, ma 1’ influenza 
deflazionistica della diminuzione dei profitti, dei maggiori tassi d’interesse 
e di una diminuzione del commercio internazionale non può essere trascu- 
rata. Il centro del problema consiste forse nel commercio mondiale, perchè 
se le esportazioni del Regno Unito non possono essere aumentate, allora non 
è possibile alcun rilassamento nella politica monetaria e fiscale interna, e 
le influenze deflazionistiche assumeranno un ruolo essenziale. 


G. W. MAYNARD 


University College, Cardiff, agosto 1952. 


LES CONDITIONS D'UNE STABILISATION EN FRANCE 


Ta stabilisation économique de la France, dont l'importance pratique 
dans la conjoncture internationale est évidente, soulève aussi des problèmes 
théoriques dont l'étude objective peut être profitable. Il s’agit essentielle- 
ment de ces régions frontières où l’économique pur débouche dans le social 
et l’historique: les limitations de la théorie économique traditionelle s' y 
manifestent, avec la nécessité d’une méthode compréhensive qui couvre tout 
le complexe des interactions humaines. Et l'exemple même de la situation 
française peut ouvrir des voies d’accès vers cette méthode. 

Le premier point qui se dégage est le rôle joué par l'expérience histo- 
rique récente, par le passé immediat, dans Je comportement économique pré- 
sent. On dépasse là le domaine de la dynamique économique courante, qui 
considére seulement l’action actuelle des faits économiques passés, tels 
que revenus, programmes et délais de production; il s’agit, en fait, d’une 
modification des réflexes économiques considérés comme normaux, par l'effet 
de la mémoire collective, d’une véritable hystérésis sociale dans le champ 
des forces historiques. Ce qui nous semble approcher le plus près d'une 
telle conception dans la pensée économique, se rencontre dans les dévelopt 
pements consacrés par le Professeur Hicks à ses élasliciiés d'anticipation 
(elasticities of expectation): celles-ci définissent et mesurent la réaction 
psichologique d’une collectivité à une hausse de prix instantanée, en 
ce qui concerne son Caractère provisoire ou définitif, son amortissement 
ou son amplification probables. Elles sont supérieures à l'unité lorsque 
l'expérience du passé conduit à attendre toujours l’amplification d’une hausse 
amorcée, à abandonner l’idée d'un niveau «normal» des prix vers lequel 
ils tendraient toujours à se rétablir. En ce cas, il résulte de l’analyse même 
de Hicks qu’un tel système économique « est assurément instable » (1). 

Cette étude qui date de 1938, apparaît malheureusement prophétique 
vis-a-vis de la conjoncture française: soumise depuis 1936 à une hausse de 
prix quasi ininterrompue, la population a été réduite à n’en plus espérer 
le terme et s’est trouvée placée dans le cas défavorable envisagé. Les acci- 
dents de l'instabilité en ont naturellement résulté, qui constituent l’histoire 
du passé récent; et pour l’avenir, le pronostic serait assurément sombre, — 
la maladie ici se renforçant d’elle même — s'il n’était possible d'élargir 
l’analyse de Hicks, et de dépasser son diagnostic par des moyens d'action 
qu'il a ignorés. C’est là une question préalable qui se pose pour tout projet 
de stabilisation en France. 

La conception de Hicks est profondémént intéressante en ce qu’elle tente 
de résumer l’action des facteurs historiques en la faisant porter tout entière 


(1) J. R. Hicks, Value and Capital, Oxford, Clarendon Press, p. 255. 
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sur les prix et leur anticipation: c'est par la, et par lá seulement, que P hi- 
stoire s’insérerait dans l’économie. Il suffirait alors de tenir compte de 
l'élasticité d’ anticipation, sans faire intervenir dans l’économie des facteurs 
exogénes explicites dont la connaissance échappe à l’économiste; mais l’Hi- 
stoire ne se laisse pas éliminer si facilement, et, en dehors des prix, nous 
trouvons d’autres grandeurs économiques qui sont directement influencées 
par elle. 

Nous ne voulons pas parler ici du taux de l’intérêt dont le niveau ex- 
cessif est une cause apparente de faiblesse pour l’economie française: on 
peut en effet imputer ce taux démesuré à l’anticipation de la hausse des 
prix qui rendra négatif le taux réel, quelqu’élevé que soit le taux nominal, 
suivant les analyses classiques. 

Mais nous rencontrons en France un phénomène de thesaurisation qui 
semble bien outrepasser les descriptions classiques de la littérature écono- 
mique, généralement dues à des auteurs anglo-saxons qui ont eu le bonheur 
de rester étrangers aux épreuves extrêmes qu’a traversées ce pays. Nous ne 
rappellerons pas les descriptions bien connues des motifs de la préférence 
pour la liquidité, qu’on trouve dans la Théorie générale de Keynes: ces des- 
criptions s'appliquent à la thésaurisation d'or et de dollars et, mutatis mu- 
tandis, à la rétention de stocks divers de valeurs « réelles », en tant qu’elles 
visent seulement à garantir contre la hausse des prix. 

Mais elles restent inadéquates devant un phénomène beaucoup plus pro- 
fond dont nous sommes témoins, et qui est déterminant pour la thésaurisation 
constatée: il ne s’agit plus d’une fuite devant la monnaie, il s’agit d’une 
véritable fuite devant l’avenir, d’une tentative, désespérée et illusoire, certes, 
mais profondément humaine, d'échapper au devenir collectif, en recherchant 
on ne sait quel salut individuel. L'or qui s' enfouit dans les jardins de France 
ressemble à celui que les archéologues remettent au jour sur les sites des 
civilisations mortes. 

Après deux guerres et une occupation démoralisante, après de terribles 
déchirements et devant des dangers redoutables, on peut comprendre, sinon 
excuser, que bien des Français aient perdu confiance en l’avenir: l’or thé- 
saurisé n’est qu’un réflexe aveugle, un refus subconscient de responsabilités 
trop lourdes. Plus grave peut-être parce que plus conscient et plus délibéré 
est l’acte de ceux qui exportent leurs capitaux et préparent au delà de 
quelque Océan des positions de repli et des destins de rechange. 

Il s’est aussi produit, devant la détérioration continue de la monnaie 
fiduciaire, un phénomène de régression historique ; dans certaines campagnes, 
le paysan ne croit plus à la mounaie de papier et ne veut plus avoir affaire 
qu’à Por. L'économie moderne fondée sur le crédit, achoppe sur cet anachronisme. 

Importations clandestines d'or et de devises, exportations de capitaux 
ou non-rapatriement du produit des exportations, faussent le mécanisme des 
échanges internationaux et empêchent les comptes des paiements visibles de 
se balancer. Les études entreprises sur les « marchés noirs » fournissent des 
chiffres très approximatifs, mais dont l’ordre de grandeur est frappant: ces 
< pertes en charge » du circuit du commerce extérieur doivent équivaloir au 
déficit apparent de la balance des comptes. 


Les conditions d'une stabilisation en France 633 
————————_——@ec dit A RO PEER A 


Un autre circuit qui souffre du méme mal est celui des dépenses et re- 
venus publics: le système fiscal français fait l’objet de critiques légitimes. 
Ici encore, dans les conjugaisons de fraudes et d' évasions légales auxquelles 
il donne lieu, le passé joue son rôle, l’histoire politique et sociale du der- 
nier siécle. L’analyse nous en entrainerait trop loin; qu'il nous suffise de 
constater que les hausses de prix profitent surtout 4 deux catégories sociales 
particulièrement peu imposées : les paysans et les petits et moyens commer- 
gants, bénéficiaires du forfait. Ainsi, les dépenses de 1' Etat augmentent sans 
que ses recettes s' accroissent proportionnellement, d'où un déséquilibre qui 
l’accule à des expédients, ou le contraint d’alourdir encore la charge des 
défavorisés jusqu'á la rendre intolérable et antiéconomique. On retrouve lá 
curieusement des <abus» et des <privilèges» qui évoquent facheusement 
l’ Ancien Régime. 

On nous reprochera peut-être de tracer un tableau trop sombre de la 
situation de la France, dont le redressement économique a pourtant été remar- 
quable depuis la fin de la guerre ; l’indice de la production industrielle, qui 
était en fin 1945 à 70°/, de sa moyenne de 1938, a passé à 153 en février 
1952, dépassant de 20°/, la plus haute moyenne d'avant-guerre, en 1929. 

La stabilisation des prix a été obtenue en 1949-50 et n’a été détruite 
que par les suites de la guerre de Corée. Le rééquipement de l’industrie 
est avancé, l'effort vers le progrès technique indéniable. La motorisation 
de l’agriculture a pris un développement remarquable. La démographie est 
en plein essor. La France reste un pays riche et travailleur dont le redres- 
sement est toujours possible. Mais justement, parce que ce redressement est 
urgent et importe à l'équilibre du monde, il faut bien voir les obstacles 
qu’il rencontre, pour ne pas risquer d’y apporter un effort insuffisant dont 
l’échec laisserait la situation empirée et l’avenir compromis. 


Tout les maux dont souffre la France se résument dans le terme d’«in- 
flation». L’inflation est assurément la maladie mortelle des démocraties ; outre 
les ravages économiques qu’elle exerce, elle ruine l’équilibre moral sur lequel 
est fondée une société libre; les activités supérieures, les valeurs désintéres- 
sées sont sacrifiées ; les récompenses économiques vont aux parasites et aux 
égoistes; un esprit général de cynisme et de jouissance immédiate se répand 
dans toutes les classes, fatal au sentiment du devoir, à l’abnégation minimum 
nécessaires à des citoyens. Il est donc utile que l'inflation soit désignée et 
stigmatisée. 

Mais le terme malheureusement est ambigu, en ce qu’il peut signifier 
soit l'accroissement des moyens monétaires, soit la hausse généralisée des 
prix, phénomènes associés, mais dont l’enchaînement causal n’est pas cons- 
tant; le mot d’inflatiou ne distingue pas entre les deux et tend à brouiller 
les relations causales effectives. Après la Libération, l’excès des moyens 
monetaires non épongés, face à la pénurie des biens de consommation, semble 
avoir été le facteur déterminant de la hausse des prix; dans les dernières 
années, par contre, celle-ci a précédé l'accroissement des moyens de paiement, 
toute hausse accidentelle, consolidée aussitôt par un alignement des salaires 
nominaux, entraînait alors irrésistiblemement la création de monnaie. 
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Une campagne salutaire a été déclanchée dans |’ opinion française contre 
l'inflation ; elle est menée par diverses personnalités dont les plus marquantes 
sont: M. Mendés-France, ancien ministre des finances et M. J. Rueff, de 
l'Institut. Mais si ces deux hommes publics sont d'accord pour condamner 
tout recours de l'Etat à la Banque d'Emission, sous forme d'avances, ou 
de souscriptions de bons du Trésor, ou par tout autre procédé plus ou 
moins indirect, leurs vues diffèrent pourtant sur des points essentiels. 

M. Mendés-France est résolument hostile a toute politique d'emprunt; 
même à long terme. Selon lui, l'emprunt ne fait que dissimuler la poussée 
inflationniste sans l'interdire. Il se fonde sur la considération des comptes 
<physiaues» de la nation; étant donné le produit national physique que 
les ressources productives sont capables de fournir, il faut lui ajuster les 
charges physiques qu’on assume. Si l'on prétend outrepasser la limite maté: 
rielle ainsi fixée, la hausse des prix est certaiue par la compétition exercée 
sur les facteurs de production insuffisants; cette hausse de prix provoquera 
un accroissement certain de la monnaie scripturale, et probable de la monnaie 
fiduciaire, si elle met ]’ Etat en difficulté; l’emprunt, même réussi, ne fera 
qu’ éponger après coup cette masse nouvelle créée de crédits bancaires et de 
dépóts. Il enregistrera en somme la hausse des prix, sans s' y opposer. 

M. Mendés-France préconise donc une politique de rigueur et de choix. 
Il faut choisir d’abord les charges indispensables, en renonçant absolument 
aux autres, puis couvrir la totalité des charges ainsi assumées par l'impôt: 
Ainsi seulement, le total de la consommation publique et privée ne dépas- 
sera pas les ressources physiques de l’appareil productif et l’économie sera 
stabilisée. 

On ne peut dénier à un tel programme la lucidité et le courage. 
L’ objection qu’on lui fait est de nature politique; en affirmant impossible le 
choix et les renoncements qu’il suppose. La gestion civile de l’Etat une 
fois assurée, les deux grandes charges publiques qui restent à couvrir sont, 
d'une part, l’appareil militaire, avec le réarmement et la guerre d’ Indo-Chine; 
d'autre part, les investissements de l’équipement national et de la recons- 
truction. Ces derniers ne peuvent être sacrifiés sans compromettre irrémé- 
diablement l'avenir économique et, par suite; la paix sociale; la logique du. 
système conduit donc à ralentir le réarmement et abandonner 1'Indo-Chine, 
ce à quoi les gouvernements français engagés dans l'alliance atlantique ne: 
peuvent se résoudre. 

L'autre école, représentée par M. Rueff, espère trouver une solution à 
ce dilemme par la restriction spontanée de la consommation privée, en sorte 
de faire face à toutes les charges publiques. Cette restriction, constituant 
ane épargne réelle, dégagerait les moyens financiers aussi bien que physiques 
de couvrir les investissements; ceux-ci seraient donc assurés par l’emprünt, 
sans provoquer la hausse des prix. Le problème serait donc résolu d'un seul 
coup; mais comment amener cette restriction de la consommation ?, 

Ce serait l’effet d’une restauration de la confiance, quoique les. défen- 
seurs de cette politiques aient quelque prévention à l' encontre de ce terme 
qui leur parait ressortir davantage de la thaumaturgie. que de la rationalité 
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économique. Il s'agit pourtant bien de cela, d'un changement radical de 
l’horizon psychologique qui rende à la monnaie son rôle conservatoire, et à 
l'accumulation de patrimoines libellés en monnaie son attrait. Alors dispa- 
raissent des dépenses somptuaires, ou une accélération des dépenses courantes 
ou une anticipation des besoins, qui constituent le gaspillage des époques 
d'inflation. 

Dans le cas de la France, |’ énorme déperdition de potentiel économique, 
représentée par l'importation clandestine d'or et de devises, serait, en outre, 
interrompue et remplacée par des placements productifs. 

L'espoir d'un tel retournement de la conjoncture est étayé par les pré- 
cédents bien connus des redressements associés en 1926 au nom de Poincaré 
et en 1938 à celui de Paul Reynaud. Ici comme lá, les succès d'une poli- 
tique fondée sur la confiance ont été immédiats et décisifs. Il ne s'agirait 
donc que de reprendre une voie tracée et reconnue. 

Remarquons en passant qu’un argument peu connu peut être apporté en 
faveur d'une telle politique, qui dissipe en partie le mystère et le caractère 
irrationnel en apparence, de son succès. Il s’agit du rôle moteur autonome joué 
dans l'inflation, dans la hausse du niveau général des prix de la production cou- 
rante, par l'appréciation du capital ancien, effet immédiat de la défiance moné- 
taire. Les terres, les immeubles, les objets d’art, l’or, les actions cotées en 
Bourse, les fonds de commerce, donnent lieu à une surenchère qui fait 
monter leur prix. Ces transactions en hausse sur le stock de capital exis- 
tant produisent par un effet mecanique (c'est-à-dire indépendant de toute 
modification de l'attitude psychologique individuelle vis-a-vis de la répartition 
d’un revenu donné entre dépense et épargne), un accroissement de la pro- 
pension à consommer moyenne de la collectivité en cause. En langage key- 
nésien, le multiplicateur du système économique se trouve augmenté, et pour 
une même base (ou multiplicande) d'investissements, de déficit budgétaire 
et du solde du commerce extérieur, le revenu national nominal est accru en 
proportion, ce qui se traduit par la hausse du niveau des prix. Nous avons 
pu établir cette conclusion de façon rigoureuse dans une étude récente (1). 
L’ effet inflationniste de la défiance monétaire se trouve ainsi mis en évidence, 
et par là même, l’action anti-inflationniste d'un retour de la confiance qui 
stabilise les cours nominaux des « valeurs réelles» du capital existant. La 
réduction « mécanique » de la propension à consommer collective précède et 
encourage les réductions individuelles qui seront causées par un changement 
d’attitude psychologique vis-à-vis de l'épargne et contribueront encore à ré- 
duire la consommation totale. 

Pour déclancher ces effets salutaires de la confiance, M. Rueff propose 
une politique financière soumise à des règles strictes et toujours vérifiables. 
L'essentiel en est l’interdiction absolue de recourir au Crédit bancaire pour 
financer quelque déficit que ce soit. Le crédit devrait être ramené à son 
rôle strict de faciliter l’accomplissement des diverses fonctions économiques 


(1) J. ULixo, Une extension de la Théorie du Multiplicateur — Inflation et appré- 
ciation du capital ancien, « Economie Appliquée », Paris, T. II, N° 2, avril-jun 1949. 


636 Jean Ulimo 


en anticipant sur leur dénouement financier: crédits d’escomptes sur des 
transactions effectives, crédits de campagne pour financer des productions 
réelles, bons du Trésor pour étaler dans le temps des rentrées d’im- 
pots attendues. Le critère de l'usage légitime du crédit doit être sa 
réversibililé, la possibilité pour une institution quelconque d’aunuller à tout 
instant un crédit consenti, en vendant sur le marché la créance correspon- 
dante, qui trouvera preneur si elle doit être effectivement remboursée à 
l'échéance. En somme, tout titre de créance résultant du crédit doit être à 
chaque instant convertible en espèces parce qu’il doit pouvoir être vendu. 
C'est cette exigence de convertibilité qui est fondamentale, et qui doit cul- 
miner dans la convertibilité parfaite de tout le svstéme financier, y compris 
la monnaie fiduciaire, par son rattachement final à l'or. A ce moment, la 
valeur de la monnaie et des créances serait finalement garantie et une po- 
litique axée vers cet objectif doit donc restituer la sécurité monétaire. 

On pourrait contester théoriquement cette conception du crédit légitime 
en la jugeant trop étroite ; le crédit peut ne pas servir seulement à mobiliser 
les richesses matérielles existantes, il peut être créateur de richesses. Il 
peut relancer une économie en état de sous-emploi. Même en cas de plein 
emploi, des crédits à moyen terme, consentis à l’ industrie pour rééquipement, 
par exemple, pour n'être pas proprement mobilisables, n’en correspondent 
pas moins à un accroissement futur des ressources qui permettront de les 
consolider alors. Mais cet argument peut être négligé aujourd’hui devant 
l'urgence d’une stabilisation monétaire. 

Admettons donc qu’on impose au crédit les règles strictes envisagées. 
Elle s’opposeront alors mécaniquement à tout accroissement de la masse 
monétaire. Cette certitude acquise doit faire renaître la confiance. Celle-ci 
sera confirmée par une presentation du budget qui fera ressortir la distinction 
entre les charges proprement dites de l’Etat (qui, dans la situation actuelle 
sont toutes couvertes largement par les rentrées d'impôts, y compris le réar- 
mement et la guerre d' Indo-Chine) et les dépenses qu'il assume, productives 
(investissements) ou dont le poids peut étre normalement étalé sur une 
génération (reconstruction); pour ces derniéres, elles ne constitueront plus 
un déficit budgétaire, mais une tâche précise à remplir par l'épargne. 

Entin, la confiance sera consolidée par l’entreprise d'un retour à la con- 
vertibilité-or, qui pose le problème d’un emprunt international, pour renforcer 
les réserves de la Banque d’Emission. Les défenseur de ces projets ne dé- 
sespèrent nullement d'obtenir un tel emprunt, qui serait consenti non à la 
France seule, mais à toute |’ Europe occidentale, pour y consolider définiti- 
vement l’économie. Ils envisagent même que |’ Angleterre puisse être asso- 
ciée à cette stabilisation; les déclarations faites en janvier par le Chancelier 
de l’Echiquier leur font penser qu’elle ne maintient plus ses objections pré- 
cédentes aux rigidités de l’étalon-or. 

Sans aborder ces problèmes de politique internationale, et les supposant 
résolubles comme le font M. Rueff, M. Rist et leurs amis, il reste à examiner 
de plus près différents points de leur séduisant, programme. 

[l est exact que l’orthodoxie financière est compatible avec le financement 
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par l’emprunt des investissements productifs. Il est même paradoxal d’avoir 
à recourir à l’impôt pour financer des projets tels que l’ électrification de la 
voie ferrée Thionville-Dunkerque, dont la rentabilité capitaliste est estimée 
à 15°/,, ou le transport à Paris du gaz produit par les cokeries de Lorraine, 
qui rapportera 21°/, du capital engagé. Il s’agit là de la seule objection 
sérieuse que l'expérience ait dégagée contre le principe des nationalisations ; 
en abolissant le crédit propre des entreprises nationalisées pour le confondre 
dans le crédit de l’ Etat, elles rendent impossibles des recours au marché 
financier qui eussent été à la portée de sociétés privées. Celles-ci, en parti- 
culier, auraient eu la faculté d’émettre des actions représentatives de la 
valeur réelle des investissements projetés. 

On peut envisager sans doute de restituer aux sociétés nationalisées un 
crédit propre, en les autorisant à émettre des emprunts gagés par quelque 
procédé technique d’indexation ou de garantie réelle. Mais en attendant, les 
investissements en cours ne sauraient être interrompus, sans les plus graves 
perturbations ; les programmes d’investissements futurs retardés sans com- 
promettre l’avenir: développement de l’énergie au rythme des besoins, ca- 
pacité de concurrence de la France dans le pool charbon-acier, suppression 
du déficit des chemins de fer par la modernisation, perfectionnement technique 
de l’agriculture pour répondre aux besoins du marché européen, politique 
sociale du logement: autant de tâches urgentes et vitales. Il n’est pas ques- 
tion de les abandonner ; l’emprunt doit relayer l’impôt. Mais le relais s' ef- 
fectuera-t-il à temps? Comment assurer la transition? Ce sont là des ques- 
tions graves auxquelles il faut répondre par un pari hasardeux. 

L'on compte parfois sur la déthésaurisation de l’or pour assurer cette 
relève de l’impôt par l’emprunt; mais en provoquant une expansion immé- 
diate des moyens de paiement, cette déthésaurisation massive risque d’avoir 
un effet inflationniste qui ébranlerait tout le système, fondé sur la stabilité 
des prix et l’épargne qu’elle doit engendrer. 

Le problème physique reparait toujours sous le problème comptable. 
L’explication de l'inflation aujourd’hui classique dans la littérature anglo- 
saxonne — une quantité excessive de pouvoir d'achat appliquée à une quantité 
insuffisante de marchandises offertes, — n’a sans doute pas une valeur ab- 
solue dans l’expérience française. Elle s’applique à l’époque de pénurie qui 
a suivi la Libération, elle ne s'applique pas à la forte élévation du niveau 
des prix depuis la fin de 1950. Il n’y a pas eu alors insuffissance des biens 
offerts, mais hausse spéculative de leur prix d’offre; la consommation s’est 
essouflée devant cette brutalité du «sellers market», et la mévente s’est 
généralisée, coincidant avec l’ascension rapide des indices de prix. Ceux-ci 
ont été suivis par des hausses périodiques de salaires, l’ensemble imposant 
une création continue de monnaie. L'argument majeur de la politique de 
confiance réside justement dans la possibilité d'arrêter et même de renverser 
ce processus d’origine psychologique. 

Mais encore ne faut-il pas que les moyens de cette politique viennent 
renforcer ce processus, comme pourrait le faire l’ expansion monétaire due à 
la réapparition de l'or sur le marché. Et surtout, il est indispensable de 
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poser le probléme en termes réels, de se rendre compte si toutes les táches 
qu’on entreprend sont supportables à la fois, si l'épargne réelle nouvelle suf- 
fira à en dégager les moyens: déthésauriser l’or pour souscrire 4 des em- 
prunts d’investissements, ce n’est pas encore proprement éparger en restrei- 
gnant sa consommation courante. Et même si cette épargne nouvelle se des- 
sine, sera-t-elle suffisante pour compenser l'énorme consommation de ressour- 
ces réelles par le réarmement enfin lancé? Le problème de l'insuffisance de 
la production ne s’est pas vraiment posé dans le passé récent. Il se pose 
avec force aujourd’hui, devant le poids des charges militaires. Un choix 
sera inéluctable, si l’on veut éviter qu’un fardeau excessif n’écrase 4 nou- 
veau l'édifice économique. 

Mais auparavant une condition s'impose à toute tentative de stabilisation 
dont la méconnaissance serait ruineuse: il faut que le mouvement propre 
de l’économie causé par le passé inflationniste récent, soit arrêté. L'inflation 
entraîne, en effet, des distorsions dans la répartition du revenu national ; 
certains prix sont en avance, certains secteurs sont avantagés; d'autres, 
doués d’une inertie plus grande ou retenus par la réglementation économique 
ou par des rigidités contractuelles, prennent un retard parfois considérable 
dans cette course farouche, pour maintenir les positions relatives, qui est le 
propre des crises d'inflation. Les revendications de l’échelle mobile par les 
salariés, les bagarres périodiques autour de la fixation des prix agricoles 
garantis, les rajustements toujours tardifs et toujours inopportuns des tarifs 
des services publics, constituent des épisodes parmi d’autres, de cette lutte 
qui oppose les différents groupes de l’economie, par laquelle ils s'efforcent 
constamment de rattraper les décalages créés entre eux par le mouvement 
désordonné des prix. 

De tels phénomènes si évidents et si déterminants dans |’ expérience 
économique, ont été jusque récemment étrangers à la théorie, c'est sans 
doute pourquoi ils n’ont pas été prévus lorsqu'il fut fait choix d'une poli- 
tique économique après la Libération, — négligence qui causa l’échec de 
l’expérience alors entreprise et valut à la France quatre ans de détérioration 
de sa monnaie qui eussent pu lui être épargnés. 

Aujourd’hui, les études de stratégie économique entreprises à la suite 
du livre novateur de Von Neumann et Morgenstern sur La Théorie des 
Jeux, fournissent un cadre conceptuel pour de tels phénomènes de luttes 
entre groupes économiques rivaux ou associés. Mais, sans pouvoir attendre 
que la théorie en soit faite, il est indispensable d'en tenir compte dans les 
preseriptions immédiates d'une politique rationnelle. 

Faute de quoi les barrages qu’on croit opposer à l’inflation seront em- 
portés ; les régles les plus strictes pour interdire le financement inflationniste 
du déficit ne prévaudront pas contre les pressions sociales. Si les caisses de 
l’Etat sont vides en fin de mois, on ne peut renoncer à payer les fonction- 
naires; si le sort des travailleurs est trop injuste, les gréves paralyseront 
la production; les travaux d'investissement ne peuvent être interrompus sans 
provoquer le chômage et |’ agitation sociale; la Société Nationale des Chemins 
de fer ne peut suspendre ses paiements, ou la Sécurité Sociale ses presta- 
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tions. Antant d'exemples qui démontrent qu'il ne suffit pas de proclamer 
qu’il ne sera plus fait appel au secours de la Banque d'Emission, il faut 
aussi faire en sorte qu’un tel recours ne soit pas obligatoire. 

Ainsi toute politique de stabilisation suppose qu’on ait établi a son fon- 
dement une structure solide des relations économiques, un systéme des prix, 
des rétributions et des charges qui soit viable, qui n’entraine pas de ten- 
sions insupportables. C’est donc qu’il faut réduire tout d’abord les déséqui- 
libres fondamentaux: retards de certains salaires et des prix taxés, deficits 
du budget et de la Sécurité Sociale, soldes négatifs de la balance des comptes 
extérieurs, injuste répartition des impôts. Les problèmes négligés se venge- 
ront en rendant précaire toute l’entreprise. La confiance, toute salutaire 
qu’elle soit, n’est pas une panacée ; elle ne suffit pas à résoudre les problé- 
mes de la base initiale des salaires et des prix, des subventions abusives, des 
charges militaires excessives, du taux des changes, de la réorganisation et 
coordination des transports, ou des privilèges fiscaux. Une véritable décision 
de stabilisation ne peut éluder ces obstacles; elle ne peut s'accommoder de la 
facilité ; elle impose la fermeté et la résolution. La convertibilité en parti- 
culier suppose tous ces problèmes résolus : il faut donc d’abord les résoudre. 

Que conclure, au terme d’une analyse forcément cursive ? La leçon qui 
s’en dégage est celle de la grande complexité du retour à une économie 
équilibrée après une longue période de désordre et de glissement. Les fac- 
teurs en jeu débordent largement les cadres de la théorie économique tra- 
ditionnelle: souvenirs, craintes, tensions, habitudes, jouent un rôle impos- 
sible à négliger. Pourtant, de cette complexité même naît un sentiment qui 
n’est pas décourageant; une nation comme la France est un corps social 
dont l’histoire est profondément individualisée et transcende par la. même 
les schémas économiques abstraits et impersonnels. Ses difficultés s’ aggra- 
vent lorsqu'il parait s’abandonner; le redressement est toujours possible. 
L’ exemple récent de l'Italie semble montrer qu’une longue période d’inflation 
n’interdit pas une stabilisation efficace; dira-t-on dans la terminologie de 
Hicks que l'élasticité d’anticipation tend à se rétablir inférieure à l’unité 
par un oubli collectif rapide de l’experience passée ? Ou ne conclura-t-on 
pas plutôt que nos vieilles nations possèdent une conscience historique, une 
volonté de survie qui les fatigue du désordre et les fait aspirer au retour à 
la santé sociale ? 

Le pronostic pour la France serait alors assez favorable; les épreuves 
traversées commencent à s'estomper; les dangers courus par 1’ Occident pa- 
raissent moins redoutables; la base matérielle de l’appareil producteur est 
en bonne voie de développement: la politique de facilité a porté ses fruits 
amers; l'opinion semble mûre pous un sursaut de courage. Si les gouver- 
nants ne lui manquent pas, la France se relèvera encore et ne faillira pas 
à sa tâche. 


Jean ULLMO 


Paris, aprile 1952. 


THE FOREIGN TRADE AND INDUSTRIAL STRUCTURE 
OF POST-WAR JAPAN 


With Reference to Her Trade with South and South-East Asian Countries 


I. - INTRODUCTION. 


The chief object of this article is to clarify, on the basis of the con- 
crete post-War data, the correlation between the trade and the industrial 
structure of Japan. As an extention or corollary of the main treatment, a 
forecast of Japan's trade with South and South-East Asian countries is 
deduced. The subject is treated mainly from the view point of Japan, and 
an attempt is made to elucidate how Japan could recover her trade and 
production after the War, and how the promotion of the cooperation between 
the South and South-East Asian countries and Japan is of inherent value 
and necessity to her trade and industrial structure. It was possible for Japan 
to regain her pre-War level in production, but only much lower level in 
foreign trade. The gap between the two processes of recovery explains to 
some extent the weakness of capital construction of present-day Japan. 

Japan's needs to raise the level of her industrial structure and to 
extend the foreign trade are much keener after the War than before, as 
she has now to support a larger population with less natural resources. In 
this connection, Japan's dependence upon South and South-East Asian 
markets will increase both for the export of manufactured goods and for 
the import of raw materials. The tendency of many Asian countries to in- 
dustrialize their economies will be beneficial to Japan as it will extend 
their demand for capital goods and equipment from Japan. With the rising 
level of her industrial structure, Japan's ability to supply capital goods 
and equipment to the satisfaction of the Asian peoples will be increased ; 
and as the markets for these goods are enlarged, Japan will be able to level 
up her industrial structure more easily. This closer interdependence between 
Asian countries and Japan will be beneficial not only to both sides con- 
cerned, but also to the world economy at large, because the richer Asian 
economies (including Japan's economy) will mean the larger world trade, 
the larger international capital movements and the easier triangular settle- 
ment and transportation. 


II. - STRUCTURAL CHARACTERISTICS OF JAPAN’ S ECONOMY. 


The fundamental fact with Japan's economy is that the population is 
too large relative to her natural resources. In order to support her rela- 
tively too dense a population with her scanty resources, taking into account 
a certain rate of growth of the national income and improvement of the 
standard of living (also making allowance for a certain rate of growth in 
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population), Japan has to endeavour to enhance her productivity by raising 
the level of her industrial structure, and corroborate her economic structure 
by extending her foreign trade. Thus the tendency to level up the industrial 
structure and che high rate of dependence upon the foreign trade are the 
structural characteristics as well as the structural needs of Japan’s economy. 

For the levelling up of the industrial structure, the development of 
science ana technique and the accumulation of capital are its prerequisites. 
But the accumulation of capital comes only from national savings, which 
are derived from national income. So that an ever increasing national in- 
come becomes indispensable for the levelling up of the industrial structure. 
In the past, Japan’s economy showed a pretty high rate of growth with a 
pretty high rate of saving. Professor Kazushi Ohkawa of the Hitotsubashi 
University and his associates made public lately the results of their minute 
study on the growth of national production in Japan (1). According to their 
findings, the rate of growth of national products in Japan showed some 
value near 3.7°/, per year since 1900, the capital coefficient being estimated 
to have been about 5.4 and the rate of saving about 20%. 

These values are not so large as were estimated by Mr. Colin Clark (2), 
but even with these values Japan ranks rather high among other countries. 

How Japan’s economy, with her disproportionately large number of 
population and accordingly with low level of income per capita, could have 
saved at such a high rate and showed such a high rate of growth is a ques- 
tion which must be examined from various angles. One solution to it, in 
the writer’s opinion, is found in the development of her foreign trade. 

Generally speaking, the foreign trade is in close correlation with na- 
tional economy in two directions and contributes to the levelling up of the 
industrial structure. One phase of correlation is concerned with the economic 
circulation: that is, national income is increased by the expansion of the 
foreign trade and the foreign trade, in turn, is expanded by the increase of 
national income. These relations between foreign trade and national income 
are what the theory of foreign trade multiplier intends to explain. The 
foreign trade multiplier analysis takes into consideration not only the in- 
come effect of the foreign trade but also the trade effect of the income (as 
the foreign repercussion). 

The other phase of correlation is of the nature of economic structure. 
It underlies the first phase of correlation and is one where the foreign 
trade structurally and qualitatively is related with national economy. The 
foreign trade introduces into the national economic structure new factors 
(so called exogenous structure-deciding factors) and affects the national eco- 


(1) Kazusa1 OHKAWA AND ASSOCIATES: The Rate of Growth in Japan's 
Economy, in «The Economic Review», Vol. 3, No. 1, Jan. 1952, (Hitotsubashi 
University). 

(2) Mr. Coin CLARK estimated the rate of saving in Japan to have been over 
25 per cent even in peace-time. The Conditions of Economic Progress, second ed., p. 526. 
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nomic structure as well as the productivity of the national economy. At the 
same time, as the economic structure changes the potential ability to trade, 
which is a part of the productivity itself, changes and thus the quantity and 
the quality of the actual trade alter also. 

By the influence of the above mentioned dual correlation between for- 
eign trade and national income, not only the amount of national income 
and savings but also the concrete direction of investment and the actual 
industrial structure are definitely affected Applying these relations to the 
‘actual development of Japan’s economy in the pre-War days, the industries 
which developed first were those whose products found an easy access to 
the world markets (silk first, cotton yarn and cotton fabrics following), and 
according as the income and savings were increased the foundations to de- 
velop the heavy industries and chemical industries which have higher pro- 
ductivity were cultivated. 

In this process of development, owing to the fundamental fact that 
Japan is relatively too densely populated, the accumulated capital tended to 
be divided among large number of managerial subjects, and thus the most 
profitable combinations of capital and resources as well as of capital 
and labourers could not have been attained. This is the reason why an 
enormous number of medium and smal] scale enterprises came into ex- 
istence, and could not organize themselves to a highly capital intensive 
form remaining unchanged with the highly labour intensive ‘system of 
production even if they could grow up to large scale ones. And again, 
this is the reason why Japan has a comparative advantage in light in- 
dustries which are more labour intensive and less round-about, and a 
comparative disadvantage in heavy industries and chemical industries 
which are more capital intensive and more round-about; the former repre- 
senting the export industries and the latter remaining as home industries. 

Judging from the above considerations, in order to level up Japan’s 
industrial structure it is necessary to increase the international competitive 
power in heavy industries and chemical industries by promoting the capital 
accumulation. As capital accumulation depends upon the national income, 
and again as the national income is affected by the foreign trade, the pro- 
motion of the foreign trade is essential for the levelling up of the industrial 
structure. Thus, the capital extensive structure of economy as the charac- 
teristic fact or tendency of Japan’s economic structure, and the capital in- 
tensive structure as the fundamental need of Japan's economy can be bro- 
ught to harmony only by the intermediation of the foreign trade. 

The rehabilitation process of Japan’s post-War economy and trade, 
however, shows that the capital extensive tendency was strengthened, but 
not quite enough to satisfy the need for capital intensification. The writer 
intends in this article to examine the process of recovery of Japan’s economy 
with a view to make clear the relation of the foreign trade and the indus- 
trial structure of Japan and, as extension, to suggest the importance of 
the market for heavy industrial and chemical products in the South and 
South-East Asian countries. 
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IIT. - THE DELAY OF RECOVERY OF THE FOREIGN TRADE AND CAPITAL ACCUMULATION. 


The War not only aggravated the unbalance between population and 
national resources but also drastically decreased the amount of the capital. 
The effort to rehabilitate Japan’s economy after the War has been devoted 
to make up the lost capital and to recover the productivity under the 
changed conditions. As the development of Japan’s economy in the past 
was made possible thorough the dependence upon the foreign trade in high 
degree, the rehabilitation of post-War economy needs, a fortiori, the corro- 
boration of the national economic structure through the foreign trade. 

The recovery of the foreign trade, however, could not keep pace with 
the recovery of production: while the production index number of mining 
and manufacturing industries in 1950 fiscal year was above the pre-War 
level (1933-35 = 100, 1950 = 109.6), the index numbers of the volume of 
trade were only 1/3 of the pre-War level (1934-36 = 100, export index 
number and import index number in 1950 being 29 and 33.1 respectively). 
The same phenomenon can be observed in the change of degree of depend- 
ence on trade; the ratios of the amount of foreign trade (export : import) 
to total national income were 16.72°/, in 1949 and 19.98°/, in 1950 as com- 
pared with 38.22°/, in pre-War period (average of figures from 1930 to 1934). 

The reason why the production could have recovered to such a high 
level without the corresponding recovery of the foreign trade can be found 
in the fact that the capital accumulated in the past was impaired so much 
after the War. It is true that the capital was accumulated in some degree 
through savings which were forced indirectly by the post-War inflation, 
and this capital accumulation (though fictitious) contributed to the production 
recovery, but on the other hand, the sweating or exploitation of existing 
equipment and resources outbalanced the new capital accumulation. 

To what degree the recovery of production sacrificed the existing equip- 
ment and machineries can be perceived from the following facts: in the 
case of steal rolling mills about half the operating capacity of rolling ma- 
chines was installed before 1935 as compared with 4.9% installed after the 
War, and in the ease of industrial equipment manufacturing industry the 
percentage proportions of those machines preserving at present the same 
accuracy and efficiency as at the time of installation were only 1.6°/, in 
ordinary ‘car chassis manufacturing, 0% in bearing manufacturing and 13 Si 
in heavy current electric machinery manufacturing, the proportions of those 
machines not suitable for use being 2.b°/, 50°/, and 30°/, in the respec- 
tive ‘branches of the industry (1). 

As is shown in the following table, it was not until ¡949 that the 
level of production per head of population surpassed the level of consump- 
tion per head of population. The gap between the two levels may mean 
the erosion of real capital (before 1948) and the capacity of new saving 
(after 1949). 

(1) The Ministry of International Trade and Industry: Japanese Foreign 
Trade in 1950. 
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Recovery of Production and Consumption per Head of Population 
(Index Number) 


Belére he axe” Wis 1944 1947 1948 1949 1950 
Production 100 49 50 61 71 80 
Consumption 100 — 52 64 62 68 


(The Institute for Economic Research, the Toyo Spinning Co., Ltd.: Im- 
portant Economic Indices). 


But the above figures do not mean that after 1949 the new capital ac- 
cumulation outbalanced the erosion of real capital. It is true that the capac- 
ity to accumulate new capital has increased year after year and the erosion 
of real capital has decreased likewise, but we must not forget that, on the 
one hand, the capacity of new capital accumulation was in large part pro- 
vided by the foreign aid from the United States, and on the other hand, 
the impairing process of real capital is still going on. 

In fact in 1947 and 48 the amount of net home investment equalled 
the amount of foreign aid from the United States, and in 1949 and 50 the 
total U.S. aid imports amounting to $895.6 million = Y 322,416 million 
were much larger than the total net investment on private industrial equip- 
ment, amounting to Y 292,000 million. 

The proportion of the investment devoted to the depreciation of fixed 
equipment had been very small and it was only at the beginning of 1950 
that the write-up of fixed assets was carried on, which enabled the normal 
and appropriate depreciation with the effect of increasing the possibility 
of capital accumulation. And yet, comparing the latter half of 1950 with 
the first half of 1942, the proportions of current assets were much higher 
in almost all branches of manufacturing industries. The same was true with 
the proportion of the borrowed capital to the whole capital employed. These 
facts indicate the financial weakness of the manufacturing industries of 
present-day Japan. 

The most conspicuous example of financial weakness can be found in 
the case of the foreign trade firms. Foreign traders usually have little fixed 
assets to be written up and find difficulties to provide capital from their 
retained earnings, so that their owned capital after the War has been in- 
creased only a little. On the other hand, the prices of merchandise handled 
by them and the various expenses they paid out have kept the same rising 
pace with the inflation. Accordingly, the traders nowadays have to borrow 
from outside most of their working capital. — 

According to the figures calculated by the Bank of Tokyo (1) based 
upon the financial statements of the 60 larger trading firms, the ratios of 
borrowed capital to their owned capital were 31.48 fold (average) in the 
first half of 1950 and 51.03 fold (average) in the latter half of the same year. 


(1) « Monthly Report of the Bank of Tokyo », May and November 1951. 
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To cite another figure, the Ministry of International Trade and Industry of 
Japan reported that the ratio of transactions of the trading firms to their capi- 
tals was 6.93 fold in 1950 as against 1.52 fold in the pre-War period (1938) (1). 

The present writer undertook the research of the actual conditions ot 
the foreign trading firms in Kobe City every summer since 1948 and from 
the data collected in the summer 1951 which regards 268 trading firms, he 
found that the average ratio of transactions to paid—in capital was 158 fold 
in the case of the trading firms with the capital ranging from over 1 mil- 
lion to less than 5 million yen — a class to which the largest number be- 
longs (= mode) (2). Taking into consideration that they also transact busi- 
ness in the home markets, this ratio will have to be doubled. 

The writer is of the opinion that the ratio he found tells more truth 
about the actual financial conditions of present-day Japan than the ratio 
shown in the report of the Ministry of Foreign Trade and Industry. 

The extreme lack of capital of the foreign trade firms together with 
the stringency of lending policy of the banking system of present-day Japan 
drives the traders to speed up the capital turn over. Consequently, the 
traders cannot hold their merchandise to sell at fit time and at remunerative 
price, with the effect that the rate of selling margin is depressed. Accord- 
ing as the margin of selling goes downward the need for expanding the 
amount of transactions increases, which lads the traders to expand the 
sphere of activities often making them step into even unfamiliar lines of trade. 
This tendency means the keener competition among the traders and the 
lower level of profit rate. The course is nothing but a vicious circle. 

To cite once more the results of the writer’s investigation of the actual 
conditions of the foreign trade firms of Kobe City after War, the number 
of the exclusive exporters and the exclusive importers decreased year by 
year and the number of those who combine export and import businesses 
increased likewise. At the same time, a tendency that the traders expanded 
their lines of transactions was conspicuous. 

These tendencies are partly the signs that the fields of activity of the 
foreign traders were widened as the foreign trade of Japan recovered yearly 
after the War, but they also indicate the fact that the traders were in dif- 
ficulty to maintain their own trading lines and were forced to step out 
into the unfamiliar fields seeking chances of increasing their amount of 
transactions in order to cover the increased expenses. The latter part of 
interpretation explains the reason why the competition among the traders 
has been felt so keenly after the War, notwithstanding the fact that the 
number of traders are not so large as compared with the volume of trade 
after the War. The volume of trade decreased to 1/3 of that of pre-War 


(1) Japanese Foreign Trade in 1950. 
(2) As to the details of the writer’s investigation, see Actual Conditions of the 
Foreign Trade Firms in Kobe after the War in Vol. 11 of «International Economic 


Review», March 1952, Kobe University. 
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level and the number of the traders to 37.2% in 1950 as compared with 
that in 1937. 

The above mentioned tendencies found among the foreign traders hold 
true more or less with the manufacturers, especially with those of small 
scale. They also are in difficulty owing to the stringent need for more work- 
ing funds to finance increased expenses and payments, and they are not in 
a position to depreciate the fixed assets, needless to say to renew their 
equipment. 

Thus, though Japan’s economy could find a sort of equilibrium between 
production and consumption in the circulation sphere (this equilibrium does 
not mean the equilibrium in the balance of international payments), the loss 
of capital is not yet fully recovered, and contrary to the substantial increase 
of productivity by way of more round-about method of production, there 
persists a fundamental tendency to speed up the capital turn-over, aiming 
only at the increase of amount of transactions or output. 

This structural weakness, so to speak, of present-day Japan’s economy 
may be due to many causes, and at least one reason can be found in the 
delay of the recovery of the foreign trade as compared with that of produc- 
tion, which means that if the foreign trade had recovered with the same 
pace as production the weakness in the structural sphere might have been 
mitigated. 


IV. - THE CORRELATION BETWEEN TRADE AND PRODUCTION. 


So far, the writer has concerned himself with the structural weakness 
of Japan’s economy caused by the gap between the recovery of production 
and that of the foreign trade. The writer does not intimate that the recov- 
ery of production had been possible irrespective of the recovery of the 
foreign trade. On the contrary, he asserts that the recovery of the foreign 
trade is indispensable for the true recovery of production (free of structural 
weakness). 

The relation between trade and production in the sphere of economic 
circulation is found to be much closer. It was true that the recovery of 
the foreign trade lagged behind that of production, leaving the structural 
weakness in Japan’s economy, but the recovery of the foreign trade as far 
as it went helped the recovery of production itself. Let us examine the cor- 
relation between the several sets of recovery with the aid of some figures. 

For this purpose, the writer calculated some correlation coefficients from 
the index numbers concerning the recovery of trade and production afterthe War. 

In the first place, we find very high rates of correlation between imports 
in general and production of manufacturing industries in general (0.96) as 
well as between manufacturing production in general and exports in general 
(0.97), the latter showing a little higher rate than the former. As a whole, 
the fact that the manufacturing production showed such high rates of cor- 
relation with both imports and exports respectively can be taken as a re- 
flection of high rate of dependence of Japan's economy upon the outer world. 
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Correlation Coefficients between 
Import Production Export 


| Total quantity | 0.96 — | Manufacturing | 0.97 + | Total quantity | 
| Textile material | 0.94 — | Textile goods | — 0.98 > | Textile goods | 


| Cotton | “— 0.81 —> | Cotton yarn | <— 0.99 > | Cotton fabrics | 
| Ore and metal | <— 0.64 —> | Machine | <— 0.91 —= | Machine | 


(For the sake of space, the original index numbers are omitted. In each 
set of index numbers, pre-War period = 100). 


Attention should first be paid to the high rate of correlation between 
imports and production. This can be explained by the contribution made 
by the foreign aid for the import of foodstuffs that accelerated the recovery 
of production at large. Other correlation coefficients such as between cotton 
imports and cotton yarn production (‘).81), and between textile raw material 
imports and textile goods production (0.94) were lower than that between im- 
ports and production in genera]. The relatively low rate of correlation be- 
tween cotton imports and cotton yarn production may appear queer, in view of 
the fuct that Japan imports the whole of the raw cotton from abroad, but this 
might be explained by the special circumstances affecting particular imports 
and production such as the irregularity of importation of raw materials and the 
carrying over of material stocks. In any case, we can see how much the im- 
portation of the foodstuffs contributed to the recovery of production in general. 

Each correlation coefficient between production and exports was extreme- 
ly high, which teaches us bow important the expansion of export markets 
was for the recovery of production as well as how important the recovery 
of production was for the increase of exports both in general and in partic- 
ular. The highest rate of correlation found in the case between cotton 
yarn production and cotton fabrics exports (9.99) can be easily explained 
from the fact that the rate of dependence on exports was highest in the 
case of cotton fabrics. lu 1950, the rate of dependence of cotton fabrics on 
exports was 72.2%, as against 38.4 %,, 64.2%, and 3.8% in the case of rayon 
fabrics, and woollen fabrics respectively. 

For the sake of reference, the correlation coefficients between the im- 
ports of ore aud metal and production of machine (0.64) as well as between 
the machine production and its exports (0.91) are shown also in the table. 
These coefficients were much lower than those concerning cotton and textiles. 
Especially, that between imports of ore and metals and production of ma- 
chine was very low. The low coefficient for metals is partly due to the 
fact that all of the imported ores and metals are not used as raw materials 
for machine production, and also that a certain portion of the raw mate- 
rials for machine production is supplied by home production. (The rate of 
dependenve on import for iron ore was 64.0%, in 1950). The coefficient of 
correlation between the production and export of machinery, on the other 
hand, shows a tolerably high rate, 0.91, showing that the machine manufac- 
turing industry is gaining a stage of opening up a new sphere as an export 
industry. Whatever might be the inference, the post-War export of machin- 
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ery indicates that this export is contributing much to the recovery of ma- 
chine production; and this high correlation coefficient is worthy of our at- 
tention, and especially so when we take into consideration the limitedness 
of the home markets. 

Judging from these coefficients, we can see that for the recovery of 
production the recovery of imports and in much higher degree that of exports were 
indispensable. Indeed, it might have been impossible to expect the equilibrium 
in the sphere of circulation (that is equilibrium between demand and supply) 
without the expansion of the circulation through the recovery of the foreign trade. 

The recovery of production as well as that of the foreign trade mean 
an increase of national income both by way of expanding the output and 
by raising the productivity per labourer. To make clear how the recovery 
of production: could raise the labour productivity, let us examine the cor- 
relation coefficient between the rate of operation of the equipment and the 
per labourer productivity after the War. 

Immediately after the War, the reduction of production was so large 
that many manufacturing industries suffered from idle capacity in spite of 
the fact that their equipment was damaged or lost to a large extent. According 
as the production went up the rate of operation of equipment was also 
raised, and this recovery of the rate of operation had so much to do with 
the rising up of labour productivity. For example, the correlation coefficient 
between the recovery of labour productivity (quantities of output per hour) 
and that of the rate of operation of cotton mills after the War was consi- 
derably high (0.94). This high rate explains the main reason of the recovery 
in labour productivity after the War, and we must not forget that the 
rising of the rate of operation was much due to the recovery of imports of" 
raw materials and exports of manufactured goods. Of course, this was a 
special case as it concerned with the cotton industry which depends so much 
on imports and exports, but the same might have been true with other 
industries, though in less degree, and we can understand from the ahove 
consideration that the recovery of productivity after the War owed its 
growth to the expansion of economic circulation far more than to the struc- 
tural improvement like the betterment of equipment and levelling up of 
the technique. 

In this connection, the following table shows the labour productivity 
(index number, the year with highest productivity before the War = 100) 
and the rate of operation of various industries in recent times (chiefly from 
March to June 1951). 


Labour Productivity and Rate of Operation 


Paint epics Cement [Paper | leather éeroslaun Coal a Rubber 
Labour Productivity | 137.9 | 80.5 79 76 | 66.4 | 57 54 | 40 | 35.5 
Rate of Operation .| 56.6 {102.6| 82 | 86| 95 TRS 91 | 84.3: 38 


(From the investigations by the Nippon Sangyo Kyogikai) 


The Foreign Trade.and Industrial Structure etc. 649 
"_—_—_—_e A ____. 


Comparing the above sets of figures, the industries can be classified into 
three types: the first is the group with high productivity and low rate of 
operation (paint), the second is the group with under 100°/, level of pro- 
ductivity and relatively high rate of operation (cotton yarn, leather and coal), 
and the third is the group with both low level of productivity and low rate 
of. operation (sheet glass, rubber and in less degree cement, paper and 
ammonium sulphate). 

The first group indicates that there were substantial improvements in 
production conditions such as levelling up of the technique and the better- 
ment of equipment while the latter two tell that much room is left to improve 
the substantial conditions of production in order to raise the labour productivity. 

The above facts illustrate the correlation between the expansion of the 
foreign trade and the recovery of production as well as the existence of the 
room for improvement of the substantial (structural) conditions of production 
which had been left unheeded by the mere expansion of economic circulation. 


V. - THE STRUCTURAL CRITERIA OF JAPAN’ S EXPORT INDUSTRIES. 


Judging from the above consideration, the most cardinal objective to 
be pursued in Japan’s economy is to strengthen the structural weakness by 
accumulating more capital as well as improving the substantial conditions 
of production, which, in turn, can be secured by expanding the foreign 
trade. Then what kind of industries should Japan foster as export industries 
in order to achieve the objective ? 

We have several criteria with regard to the future construction of 
Japan's export industries. One is the rate of earning the foreign currency 
by the individual industry: that is, (export price — price of imported raw 
materials) — export price. The higher the rate, the larger the national 
income earned with the same amount of export. This criterion was made 
use of by the Economic Stabilization Board of Japan in planning the future 
structure of Japan's export industries. It is very useful for Japan's economy 
from the view point of balancing the international payments of Japan. 

Another is the rate of turn-over of fixed capital in various industries. 
The higher the rate, the larger is the national income earned with the 
same amount of fixed capital invested. The Institute for Economic Research 
of the Toyo Spinning Co., Ltd. calculated the number of turn-over of various 
industries. This criterion is significant in the sense that it suggests the 
ways of increasing the national income with small capital, and as such it 
justifies the present structure of Japan’s export industries giving much 
importance to light industries, but it is doubtful whether it is suitable to 
be used for planning what the future structure shall be. 

The third criterion is the net productivity of labour in the individual 
industry : that is, net value added per labourer. The higher the productivity 
per labourer, the more capital needed and the more real national income is 
gained with the same amount of labour effort. The writer calculated the 
net labour productivity in various industries in 1935. This criterion will be 
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useful for judging what the future structure of export industries shall be, 
becanse it coucerns with the capital construction of these various industries. 


Various Criteria about the Structure of Export Industries 


Criterio | Rate of Earning Rate of Turn-over | Net Labour Productivity 
vie Foreign Currency (1) of Fixed Capital (2) | (Index Number) (3) 

Foodstuffs . . | 78.0 9, i 1.29 times | 100 

Metals . . . | 85.0 1 03 À 91.8 
Chemicals . . | 82.6 | 1.10 | 85.9 
Machine. . . |! 88.0 | 1.13 | 75.8 
Ceramics . . | 89.5 | 0.83 63.1 
Textiles 7 69.9 229 195 

il 


(1) Compiled by the Economic Stabilization Board. 

(2) Calculated by the Institute for Economie Research of the Toyo Spinn- 
ing Co., Ltd. 

(3) Calculated by the writer. 


Each of these three criteria has its own view point and may be used 
in mixed form for present-day Japan, because each view point is equally 
important in judging the present economic structure. But as time goes on, 


the third one will be of more weight than the second one, as it concerns 
with the structure that shall be. Thus such industries as chemical, metal 


and machine industries with more round-about met..ods of production will 
have to be fostered as the export industries in the future. However, to what 
extent will these industries be able to be fostered and established as export 
industries depends, on the one hand, on the degree of capital accumulation 
and the improvement of the technique at home and, on te other, on to 
what extent the export markets for their products can be developed. 

In this way, from the view point of levelling up the structure of 
Japan's export industries the expansion of the world markets for the 
products of these more round-about production industries is deemed to be 
indispensable. 


VI. - Japan's TRADE WITH THE SOUTH AND SOUTH-EAST ASIAN COUNTRIES. 


How can the above indicated direction of the development of Japan ba 
brought into harmony with the economic needs of the South and South-East 
Asian countries ? 

One of the most remarkable changes in the world economy after tha 
War is the tendency of industrialization of the South and South East Asian 
countries. The fundamental factors needed to promote the industrialization 
of these Asian countries are (a) raw materials, (b) capital goods and equip- 
ment, (c) technique and labour and (d) funds. These Asian countries are 
self-sufficient with regard to some raw materials and labour, but with regard 
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to most of the other factors, they are not in a position to supply for them- 
selves to a sufficient extent. There have been such plans as the Truman’ s 
Point Four and the Colombo Plan aiming at the economic development of 
the Asian countries by providing them such factors as are deficient in them. 
These plans and efforts will be surely helpful in promoting the industriali- 
zation aad raising the standard of living of these Asian countries. The 
industrialization and the higher level of productivity of the Asian countries. 
will be beneficial to the world economy at large, as they mean the larger 
ability to import and export. 

At the same time, Japan is placed in a position to render some help 
to the Asian countries in supplying capital goods and equipment as well as 
the technique and skilled labour, and in these respects she may be of some 
service in the « Economic Cooperation and Development in South and South- 
East Asia ». 

Japan's economic structure, to a large extent, was complementary to 
that of most Asian countries in the past, supplying them with finished 
goods and buying from them raw materials and foodstuffs. Immediately after 
the War, Japan's trade with the Asian countries decreased to a large extent 
both in quantity and in the percentage share, but by 1950 the volume of 
trade whith the South and South-East Asian countries had made a rapid 
recovery and the percentage share of these Asian countries in Japan's 
exports and imports showed much higher level than that of pre- War period; 
the percentage share of the South and South-East Asian countries in 
Japan's whole trade being 28°/, in exports and 21°/, imports in 1950 as 
against 17°/, and 16°/, respectively in the pre-War period — average of 
figures from 1934 to 1936. 

The tendency of the industrialization of the Asian countries seems to 
have reflected on Japan’s exports to these countries as is shown in the 
following table: 


lo 


Japan's Exports to the South and South-East Asian Countries (*) 
(as Percentage of Total) 


1934 (b) 1949 1950 
Total . : : 7 ; i 9 100.0 100.0 100.0 
Foodstuffs . : : : 7 : 3.5 0.7 1.2 
Chemical products . 7 a 3 19 0.6 1.0 
Textiles o - E A > 71.2 62.3 66.0 
Metal & metal ne : e E 6.5 11.0 12.3 
Non-metal products . y : : 1.4 4.6 3.2 
Machinery . , : 7 y : 4.9 16.7 11.3 
Others : y ‘ 3 4 a 10.7 4.2 5.3 


(a) The countries are as follows: Indo-China, Thailand, Malaya, Singapore, the 
Philippines, British Borneo, Indonesia, Burma, India, Pakistan and Ceylon. 
(b) The classification of goods after the War is not exactly the same 
as before. 
(Compiled by the Economic Stabilization Board of Japan) 
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Clearly there were changes in the percentage weight of various export 
goods as between pre-War period and after. While textiles decreased their 
importance, machinery and metals increased in importance. 'The demand for 
capital goods and equipment from these Asian countries will grow according 
as they become more industrialized. On the other hand, the more self-suf- 
ficient they become with such products as textiles, the smaller will become 
the markets for textile exports. Thus the effect of the industrialization of 
these Asian countries on Japan's exports will be two sided, one being pos- 
itive and the other negative. But as long as Japan's tendency to level up 
her structure of the export industries keeps pace with the industrialization 
of the South and South-East Asian countries, Japan may be able to maintain 
the complementary relation with these countries. In this way, the direction 
of development of Japan's export industries as indicated in the preceding 
chapter will be harmonious with the tendency of the industrialization of 
the Asian countries. > 

Moreover, the closer cooperation between Japan and these Asian countries 
in trade and technique will increase the benefits to both sides concerned. 
In the first place, the closeness of distance will belp in saving both time 
and money in transactions. The similarity of ways of production will prove 
the suitability of Japan’s technique to be applied in the Asian industries. 
The most suitable example is found in the case of the agricultural tecnique 
which follows the paddy-field method of cultivation. Likewise, Japan’s expe- 
riences in the management of medium and small scale businesses may be 
of some value for the enterprisers of the Asian countries. Generally speaking, 
Japan may be able to act as an interpreter or a mediator of the more ad- 
vanced technique of Western countries, making it applicable to the Asiatic 
manners of life and method of production which are in many respects sim- 
ilar to those of Japaa. The same will hold true with the goods exported 
from Japan. The similarity of custom of consumption will make the Japa- 
nese goods more suitable for the customers in the Asian countries to buy 
and consume the goods. 

Promoting the cooperation in trade and technique between Japan and the 
South and South-East Asian countries is beneficial not only to both sides con- 
cerned but also to the world at large. Because as the productivity and national 
income of the Asian countries (including Japan) are raised by the closer 
trade relations and closer technical cooperation, the purchasing power for 
the outer world will be increased and thus the world trade at large will 
be enlarged. At the same time, there will be more chances for settlement 
of payments and transportation as well as capital movements multilaterally 
and internationally among all countries in the world. 


SHIGERU Fug 
Kobe University, maggio 1952. 


L'INDUSTRIA SACCARIFERA SOVIETICA 


Nel volume «The Soviet Sugar Industry and its Postwar Restora- 
tion» (1) il Prof. V. P. Timoshenko descrive brevemente la storia 
dell’industria saccarifera in Russia prima della rivoluzione del 1917, il suo 
declino nei primi anni dopo la rivoluzione, l’ulteriore decadimento dopo la 
collettivizzazione forzata dell’ agricoltura, il suo miglioramento negli anni pre- 
cedenti la secouda guerra mondiale, la sua distruzione durante questo conflitto 
ed — infine — la sua ricostrazione dopo la guerra. Lo serittore dirige la 
sua massima attenzione alla base agricola dell’industria saccarifera, cioè alla 
coltivazione della barbabietola da zucchero (area coltivata, produzione di 
barbabietole da zucchero, produzione per ettaro e consegne effettive di bar- 
babietole agli stabilimenti), ma egli descrive anche l’industria saccarifera 
sovietica (numero, capacità e distribuzione geografica degli stabilimenti 
saccariferi, loro produzione e livello tecnico). - 

Dopo i primi, disastrosi anni del:regime sovietico (gli anni del comu- 
nismo di'guerra) in cui l'agricoltura sovietica cadde ai suoi livelli più bassi, 
la Nuova Politica Economica (N. E. P.) arrecò qualche miglioramento. Nel 
1927-28, la superficie coltivata a barbabietole era quasi al livello pre-bellico, 
ma la produzione per ettaro rimase inferiore del 20-25 Y, alla media (piut- 
tosto bassa) ante rivoluzione di 17,5 tonnellate (metriche). 

Con la vigorosa collettivizzazione dell'agricoltura sovietica avvenuta negli 
anni immediatamente seguenti il 1930, l’area coltivata a barbabietole fu 
molto estesa e raggiunse, nel 1932, 1,5 milioni di ettari, il doppio del livello 
toccato nel 1928-29 prima della collettivizzazione. Ma tale rapida espansione 
portò ad una diminuzione catastrofica nella produzione per ha. Durante il 
1931-32 essa fu — in media — la metà del già basso livello anteriore alla 
collettivizzazione. Se tale produzione media era nel 1927-28 di circa 13-14 
tonnellate, essa diminui a 6,4 nel 1932 e fu solo di 9,6 nel 1934. Solo negli 
ultimi anni prima della seconda guerra mondiale, un considerevole aumento 
nell’applicazione dei fertilizzanti minerali permise al governo sovietico di 
portare i raccolti di barbabietole ad un livello leggermente superiore a 
quello anteriore alla collettivizzazione. Questo nuovo livello può essere cal- 
colato in circa 16 tonn. per ha; esso rimase cioè sotto il livello relativamente 
basso raggiunto prima della rivoluzione. Ma anche questo livello fu raggiunto 
col ridurre l’area coltivata a meno di 1,2 milioni di ha. Ci vollero, quindi, 
15-20 anni per ristabilire le basi agricole dell'industria saccarifera sovietica, 
distrutta dalla rivoluzione e disorganizzata più tardi dalla coattiva e mas- 
siccia collettivizzazione agricola. 


(1) VLapnar P. TIMOSHENKO: The Soviet Sugar Industry and its Postwar 
Restoration (Stanford, California: Food Research Institute, Stanford University, 


1951, pp. 53). 
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Uno sforzo molto inferiore richiese il restauro dell'attrezzatura tecnica 
dell’ industria saccarifera. Il Governo sovietico ottenne dalla vecchia Russia 
circa 200 stabilimenti senza alcuna spesa. La loro capacità produttiva ecce- 
deva la domanda interna, poichè l’Impero Russo era stato un importante 
esportatore di zucchero sia sui mercati europei che su quelli asiatici. I so- 
vietici ereditarono anche un numeroso gruppo di tecnici ben addestrati. 
Prima del 1930, la capacità totale degli stabilimenti esistenti non potò 
essere sfruttata, perchè la provvista di barbabietole da zucchero rimase sotto 
il livello precedente la rivoluzione. Nè fino al 1930-40 il governo aggiunse 
nuovi stabilimenti saccariferi alla capacità produttiva dell’ industria sovietica, 
I nuovi stabilimenti furono costruiti nelle zone orientali, dove non vi era 
stata prima alcuna produzione saccarifera. 

L' espansione dell'industria dello zucchero nelle aree orientali fu dettata 
dalia generale politica sovietica di trasferimento dei centri produttivi della 
URSS nelle regioni meno accessibili rappresentate dagli Urali, dalla Siberia 
e ilall’Asia centrale. Ma le condizioni climatiche di queste regioni e l’in- 
sufficiente offerta di lavoro causarono bassi rendimenti ed alti costi di lavoro 
per tonnellata di barbabietole. Nella Siberia occidentale (Altai) durante gli 
ultimi anni prebellici, la produzione unitaria media fu inferiore alle 8 tonn. 
per ha, ed una notevole parte di raccolto restò sui campi, inconsegnata. 
«Solo nel sistema economico sovietico che elimina ogni concorrenza tra le 
varie regioni produttive, sarebbe possibile intraprendere una produzione in 
condizioni economiche tanto sfavorevoli come quelle che caratterizzano la 
produzione di barbabietole da zucchero in Siberia », dice lo scrittore (pag. 6). 
La produzione unitaria media era maggiore nelle pianure irrigue della 
Asia Centrale, ma la coltivazione di barbabietole da zucchero in queste 
regioni fu limitata dalla concorrenza fatta in esse da coltivazioni di maggior 
valore, come il cotone. Fino allo scoppio della guerra, perciò, meno del 10% 
dell’area coltivata a barbabietole era localizzata lontano dai vecchi centri 
dell'industria saccarifera nella Russia Europea, per un ammontare corrispon- 
dente a meno del 7% della capacità produttiva totale. 

Dopo la collettivizzazione agricola, la produzione di barbabietole, richie- 
dendo notevoli quantitativi di lavoro, fu concentrata per la maggior parte 
nelle aziende collettive e solo in misura limitata nelle aziende statali. Benchè 
negli nltimi anni prebellici la coltivazione di barbabietole fosse migliorata, 
il prodotto unitario medio nelle aziende collettive, era, nel 1935-39, inferiore 
non solo a quello dell’ Europa occidentale — dove era doppio di quello 
sovietico — ma anche a quello ante-rivoluzione (pag. 16). Questi bassi ren- 
dimenti sussistevano malgrado l’uso molto più largo di fertilizzanti mine- 
rali ed il miglior equipaggiamento di macchine, specialmente di trattori. 
Sembra che le 20.000 aziende collettive che coltivarono barbabietole nel: 
1938, si siano servite di oltre 900 stazioni di servizio ed abbiano utilizzato 
quasi 70.000 trattori. Il costo di lavoro manuale ammontò a 120-130 giornate 
di lavoro per ettaro coltivato. 

Lo scrittore fa un’analisi dettagliata delle cause tecniche dei bassi 
rendimenti di barbabietole, ottenuti nell’ Unione Sovietica, e mette-in rilievo 
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la scarsezza di concime, attribuendola alla netta diminuzione delle scorte 
vive. In questa analisi, tuttavia, non si insiste sufficientemente sulle ‘condizioni 
generali economie sovietica ed in particolare su quelle dell agricoltura 
collettivizzata. Queste condizioni spiegano inoltre il fatto che, perfino negli 
auni migliori precedenti la guerra, il trasporto delle barbabietole dai campi 
agli stabilimenti fosse il maggiore intoppo nell’ industria saccarifera sovie- 
tica e che una notevole parte del raccolto fosse ammassato nei campi, con 
conseguente notevole. perdita di zucchero. Il problema del trasporto e del- 
l'ammasso delle barbabietole fu complicato dalla campagna dello zucchero 
molto più lunga nell’ Unione Sovietica che negli altri paesi o nella stessa 
Russia prima della rivoluzione. Anzichè modificare le condizioni generali, il 
“governo sovietico ed il partito comunista regolarono minutamente la tecnica 
dell'ammasso delle barbabietole sui campi, ma tali prescrizioni furono scar- 
samente osservate. 

Malgrado i bassi rendimenti e tutte le altre deficienze, la produzione di 
barbabietole fu aumentata, grazie all'aumento della superficie coltivata, e 
gli stabilimenti saccariferi sovietici poterono produrre una media annua di 
2,5 milioni di tonnellate di zucchero. Questo permise al governo sovietico 
di aumentare la fornitura ai funzionari dello Stato e del partito ed all’ eser- 
cito, di accumulare riserve di zucchero per l’uso bellico e persino di espor- 
tare nel 1936 tonn. 162.800 e nel 1937 tonn. 134.000. È però impossibile 
dire di quanto aumentò, e se aumentò, il consumo di zucchero per capita 
dello strato più largo della popolazione. 

In seguito, lo scrittore descrive gli effetti dell’invasione tedesca. Dallo 
inizio del dicembre del 1941, praticamente l’intera area a barbabietole della 
URSS ed una notevole parte di quella della regione agricola centrale della 
RSFSR furono nelle mani del nemico. Sotto il controllo del governo sovietico 
non rimasero più di 220.000 ha di barbabietole, un pò meno di */, della super- 
ficie coltivata prima della guerra. Di essi, circa 25.000 erano nel Caucaso setten- 
trionale e nella regione del Volga, e circa 70.000 nelle zone saccarifere asia- 
tiche e transcaucasiche. Di circa 220 stabilimenti saccariferi (compresi 15-20 
esistenti nei territori riassorbiti dall’ Unione Sovietica nel 1939-40), solo 30 
<irca restarono in possesso sovietico nella campagna zuccheriera del 1941-42, 
Di essi, 10 furono costruiti nel 1930-40 nelle nuove zone dell’industria 
saccarifera. La capacità degli stabilimenti rimasti ai Sovietici alla fine del 
1941 non era molto superiore al 15% della complessiva capacità prebellica. 
Molti stabilimenti furono distrutti dallo stesso governo sovietico, durante la 
ritirata, e dai tedeschi, quando a loro volta dovettero abbandonare le regioni 
occupate; 55 furono completamente demoliti, ed in due terzi degli stabilimenti 
le attrezzature tecniche furono distrutte. Ma perfino le barbabietole coltivate 
nelle aree ridotte, non poterono essere interamente raccolte in tempo ed 
avviate agli stabilimenti per la lavorazione. La produzione di zucchero, 
perciò, durante la prima campagna saccarifera del periodo bellico non può 
aver superato, secondo i calcoli dell'autore, le 400.000 tonnellate, contro una 
anedia prebellica di circa 2,5 milioni di tonnellate. 

Perdite così notevoli nella coltivazione delle barbabietole e nella pro- 
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duzione dello zucchero nelle regioni europee occidentali e centrali, stimo- 
larono il Governo sovietico ad espandere febbrilmente la produzione saccarifera 
nelle regioni orientali. Nel 1942 e 1943, la superficie coltivata a barbabietole 
nelle pianure irrigue dell’ Asia centrale aumentò di 4-5 volte e raggiunse 
circa 120.000 ha, e forse perfino 150.000, specialmente ove si aggiunga l’area 
usata per la produzione dei semi di barbabietola. Questa espansione avvenne 
però a spese della coltivazione di cotone. Inoltre, la febbrile estensione della 
coltivazione, accompagnata dalla scarsità di fertilizzanti e dalla scarsa sele- 
zione dei terreni dedicati alle barbabietole, ridusse il rendimento medio di 
queste regioni. Nelle zone migliori dell’ Asia centrale, esso fu nel 1942 di 
16,8 tonnellate per ha, contro 34,9 nel 1939. Sembra che in alcune regioni 
della Repubblica di Kazakh, il rendimento medio scese, nel 1943-44, fino a 
6,7 tonnellate per ha. Risultati altrettanto magri furono ottenuti nella 
Repubblica di Uzbek. D'altra parte, molte barbabietole raccolte furono perse 
o danneggiate per la lunga permanenza sui campi. 

L’espansione delle coltivazioni della barbabietola nelle zone non irrigue 
della parte centrale del RSFSR, lungo la riva occidentale del Volga, nella 
regione del Transvolga fino ai piedi degli Urali e nella Siberia occidentale, 
fu meno importante e fortunata. 

La superficie complessiva coltivata a barbabietole fu di oltre 300.000 ha 
nel 1942 e di quasi 450.000 nel 1943, anno in cui alcune delle vecchie aree 
vennero liberate dal nemico. Malgrado ciò, la produzione di zucchero nella 
Unione Sovietica non superò le 400.000 tonnellate nel 1942 e 1943. Dal 1943 
al 1946 la ricostruzione delle coltivazioni e dell’industria dello zucchero 
procedette in una maniera del tutto insoddisfacente. Dal 1947 essa fu più 
fortunata, benchè ancora in ritardo rispetto al quarto Piano quinquennale. 
Nello stesso tempo, il governo sovietico rovesciò la sua politica. L'espansione 
dell’industria saccarifera nelle regioni orientali meno favorevoli venne abban- 
donata e lo sforzo totale fu concentrato nella ricostruzione delle vecchie 
zone di produzione. Da questo punto di vista i progetti relativi all’ industria 
zuccheriera differiscono da quelli di parecchie altre industrie, specialmente 
di quelle pesanti del carbone e del ferro. Secondo le relazioni ufficiali, la 
superficie complessiva a barbabietole nell’ URSS aumentò dal 1943 al 1950 
da 450.000 a 1.290.000 ha, ma la superficie coltivata nelle regioni irrigue 
diminui da 130.000 a 90.000 ha. Questo è un altro sintomo del fatto che i 
risultati della rapida estensione delle coltivazioni nelle regioni irrigue non 
furono soddisfacenti (pag. 30). Nello stesso tempo, la qualità del lavoro 
impiegato nelle piantagioni era bassa, e la situazione rispetto ai trattori. 
altro macchinario, cavalli, concime e fertilizzanti minerali era insoddisfacente, 
Lo scrittore accenna, a questo punto, alle contraddizioni tra le affermazioni 
della propaganda sovietica, per cui nel 1949 l’agricoltura avrebbe ricevnto 
il 33% di più di fertilizzanti minerali che nel 1940, e la dichiarazione 
ufficiale che in tale anno la produzione di questi fertilizzanti raggiunse solo 
il livello prebellico (pag. 32). A causa di queste condizioni, la produzione 
di barbabietole fu molto bassa durante il periodo 1944-46. La superficie col- 
tivata fu di 821.000 ha nel 1945 e 938.000 nel 1946, la produzione di 
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barbabietole fu rispettivamente di 6 milioni e di 5-5,5 milioni di ton- 
nellate, ed il rendimento per ettaro fu inferiore a 8 tonnellate nel 1945 e 
5-6 tonnellate nel 1946. Ma quella era una produzione < biologica » e le 
consegne effettive per ha di barbabietole agli stabilimenti furono inferiori di 
2-3 tonnellate, cosicchè esse raggiunsero le 5 tonnellate nel 1945 e valori 
perfino inferiori nel 1946. Ciò significa che la produzione sovietica di zuc- 
chero potè superare di poco le 500.000 tonnellate nel 1945 e si aggirò in- 
torno a questa cifra nel 1946. 

Nel 1947 la situazione agricola migliorò, ma si perdette una larga parte 
di raccolto per il fatto che notevoli quantità di barbabietole malamente 
ammassate, rimasero sui campi fino alla primavera. In tali condizioni, la 
percentuale di estrazione dello zucchero delle barbabietole lavorate dovette 
essere inferiore al solito, ossia di circa il 12%. 

Nel 1949, la superficie coltivata fu di 1.157.000 ha, la produzione di 
barbabietole di 22,3 milioni di tonnellate, le consegne effettive di 18 milioni 
circa e quindi di 15 tonnellate per ettaro. Nel 1950, infine, l’area fu di 
1.290.000 ha (ossia inferiore del 10% circa a quella prevista dal quarto 
Piano quinquennale), la produzione di barbabietole di 23,5 milioni di tonnel- 
late, le consegne effettive di circa 20 milioni od anche meno, il rendimento 
di circa 15 tonnellate per ettaro e la percentuale di estrazione del 13%. 

Il numero degli stabilimenti saccariferi in attività e la loro capacità 
produttiva espressa in percento di quella prebellica, secondo la stampa 
sovietica aumentò come segue : 


Numero Capacità 
Campagna 1945-46 168 oltre 50 
» 1947-48 167 72,5 
» 1949-50 196 circa 95 
> 1950-51 oltre 200 100 


Nella campagna 1950-51, la capacità degli stabilimenti saccariferi sovie- 
tici fu riportata al livello prebellico. Poichè due terzi degli stabilimenti 
furono completamente ricostruiti e l'Unione Sovietica potè disporre non solo 
dell'industria meccanica cecoslovacca e tedesca, ma anche delle recenti espe- 
rienze dell'industria americana, l’attrezzatura dell’ industria saccarifera 
sovietica è forse attualmente più moderna di prima della guerra. Ma la 
ricostruzione dell’ industria zuccheriera procedette per la maggior parte nelle 
vecchie localizzazioni geografiche. I nuovi stabilimenti ubicati nelle regioni 
orientali non terminarono neanche i loro programmi per il 1950, sebbene si 
fosse annunciato nell’ URSS che i Piani erano stati tutti superati. Eviden- 
temente, gli stabilimenti costruiti nelle regioni orientali non furono suffi- 
cientemente riforniti di barbabietole. 

Lo scrittore fa le seguenti osservazioni conclusive. Nel 1950 |’ industria 
saccarifera sovietica era quasi completamente ricostruita, ma le sue basi agri- 
cole continuano ad essere insoddisfacenti, i rendimenti sono bassi e l’organiz- 
zazione della produzione è antieconomica. La ragione fondamentale di ciò sta 
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nel fatto che il sistema agricolo sovietico non ha saputo dominare in modo 
soddisfacente il processo organico dell'agricoltura. Il lavoro animale nei 
campi non ha avuto successo. All’inizio del 1951 il numero delle scorte vive 
non aveva raggiunto il livello prebellico: il numero totale degli animali fu 
notevolmente inferiore a quello fissato nel quarto Piano quinquennale. I dati 
ufficiali sul numero degli animali agricoli (in milioni di capi) prima e 
dopo la guerra sono i seguenti (pag. 42): 


Equini Bovini Suini Ovini 

1-1-1941 effettivi 21,3 54,5 27,5 91,6 
1-1-1951 previsti 15,3 65,3 31,2 121,5 
- 1- 1951 effettivi 13,7 57,2 21,1 99,0 


L'aumento relativamente piccolo nel numero dei bovini e degli ovini 
non compensa le notevoli diminuzioni nel numero degli equini e dei suini. 
Il quarto Piano venne attuato in una misura del 10-23 Y, a seconda delle 
varie specie di animali. Una delle principali ragioni di questo fatto € stata 
la scarsità di mangime. La superficie a foraggi fu nel 1950 superiore solo 
del 15 Y, a quella del 1940, mentre il quarto Piano aveva stabilito un au- 
mento del 77% circa. Il piano fu cosi attuato solo per un quinto. La pro- 
gettata introduzione della nuova rotazione agraria, associata al nome del 
Prof. Williams e basat su di un'estesa coltivazione di erbe perenni, mancó 
completamente. Questo spiega i recenti grandiosi progetti sovietici di irriga- 
zione col Volga ed il Don e nel deserto dell’ Asia Centrale. Il nostro autore 
dice: «Questi progetti devono guidare gli agricoltori sovietici nella loro 
strenua fatica cosi come i miraggi guidano o, piuttosto, fuorviano i viaggia- 
tori nel deserto » (pag. 43). 

La mancata ricostituzione del deficiente numero prebellico delle scorte 
vive, costrinse il governo sovieticu a procedere con la meccanizzazione e la 
mineralizzazione dell'agricoltura piú celermente di quanto il sistema econo- 
mico poteva ragionevolmente sopportare. L'agricoltura sovietica ricevette per 
il raccolto del 1950 meno concime di quello che era disponibile alla fine 
della seconda ed all’inizio della terza fase del terzo Piano, e 1’ industria 
chimica sovietica non potè supplire a questa scarsità di concime. 

Il ritorno della produzione saccarifera sovietica alla quantità prebellica, 
anche se definitivamente assicurato, non significa che il consumo di zucchero 
per capita della popolazione sia riportato al livello ante-guerra. La popola- 
zione dell’ URSS nei suoi nuovi confini è ora notevolmente superiore a quella 
di prima della guerra. È vero che l’ URSS controlla attualmente |’ industria 
saccarifera della Cecoslovacchia, della Polonia e della zona sovietica della 
Germania, da cui le importazioni di zucchero furono calcolate in 500.000 
tonnellate per il 1948-49 ed in 400.000 tonnellate per il 1949-50 (nel 1948-49: 
dalla Cecoslovacchia 103.800; dalla Polonia 126.300 e da altri paesi, spe- 
cialmente dalla Germania in conto riparazioni, 269.900 tonnellate). Ma d'altra 
parte, le esportazioni politiche sovietiche di zucchero nelle limitrofe regioni 
dell Asia furono stimate per il 1948-49 e 1949-50 a 100-150.000 tonnellate. 
Inoltre notevoli quantità di zucchero furono immagazzinate come riserva. 
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Tale è il quadro delineato dal Prof. V. P. Timoshenko per 1' industria 
saccarifera sovietica e la sua ricostruzione postbellica. Esso è molto detta- 
giiato e basato su un largo uso dei dati ufficiali delle statistiche sovietiche 
e della letteratura speciale sovietica. La lista di tale letteratura è data a 
pagg. 50-53. È vero che lo scrittore si è sforzato di criticare i dati statistici 
sovietici, ma egli potè rettificare l’inesattezza di questi dati solo in quei 
casi, in cui egli fu in grado di scoprirne le contraddizioni. In tutti gli 
altri casi, i dati ufficiali sovietici devono necessariamente restare non-corretti 
e tra essi anche quelli sull’attuazione del quarto Piano quinquennale, benchè 
sulla loro esattezza ci siano molti dubbi. 

Con queste riserve, il quadro così delineato può essere accettato. Le 
stesse riserve — del resto — fanno sì che lo scrittore non abbia illusioni 
a proposito dell’agricoltura socializzata e dell’industria saccarifera sovietica. 


ALEXANDER D. BILIMOVICH 


San Francisco, California, aprile 1952. 
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RECENSIONI 


AUTORI VARI: Dei diritti dell’uomo (Milano: Edizioni di Comunità, 1952, pp. 402, 
L. 1.300). 


Nella sua evoluzione politica, economica e sociale, il mondo contemporaneo attra- 
versa un periodo di crisi il cui superamento implica la costituzione di un fondo 
comune di idee e di principi tra cui principalmente una formulazione collettiva dei 
diritti dell’uomo. 

A questo fine una vasta raccolta di saggi sui problemi teorici relativi ad una 
dichiarazione internazionale di diritti dell’uomo è presentata a cura dell'UNESCO 
nel presente volume che, prescindendo da qualsiasi posizione ideologica pregiudi- 
ziale, offre un'immagine fedele dell'intera gamma di opinioni suscitate dal vitale 
problema nei più illustri esponenti della cultura contemporanea. Il volume garan- 
tisce pertanto non solo una vasta panoramica dei vari fondamenti ideologici dei 
diritti dell’uomo nei loro aspetti etici, politici e economici, ma rivela come con- 
trasti irridneibili sul piano teorico possano trovare il loro punto d'accordo nelle 
finalità pratiche del vivere collettivo. Il che, se da un lato infirma la validità obiet- 
tiva della nuova dichiarazione, limitandone la formulazione ad un rapido schema- 
tismo elencativo, nel contempo pone in guardia contro i pericoli d'una troppo ot- 
timistica supervalutazione. Le stesse conclusioni tratte in questo senso dal Comitato 
dell’ UNESCO, più che una definitiva raccolta di norme, costituiscono una pre- 
ziosa informazione che non esclude atteggiamenti critici, anzi determina e favorisce 
esplicitamente nuovi fermenti d’ idee. 

Il motivo dominante ed insieme giustificativo che l'intera opera rivela nonostante 
il suo carattere antologico, è la necessità storicamente determinata di una nuova 
dichiarazione dei diritti; necessità affermata dallo stato attuale delle idee e dalle 
nuove possibilità economiche odierne. Oggi i diritti fondamentali restano sostanzial- 
mente immutati nei confronti delle dichiarazioni classiche del sec. XVIII, ma le 
preoccupazioni del nuovo secolo, nonchè la tendenza contemporanea ad un vasto 
movimento di cooperazione internazionale, spostano sensibilmente l’accento dai di- 
ritti politici a quelli più propriamente economico sociali. L'analisi filosofica e sto- 
rica delle ideologie e dei fatti umani caratteristici del mondo occidentale e di quello 
sovietico può inoltre rafforzare una speranza quando si ravvisino nelle due conce- 
zioni due aspetti diversi d’ uno stesso principio. Si enuclea con ciò il problema se 
la società sovietica e quella occidentale nelle loro evoluzioni possano avvicinarsi 
estendendo maggiormente le loro concezioni dei diritti dell’uomo rispettivamente 
nel campo politico e nel campo sociale. 

Un primo gruppo di saggi contenuti in questo volume concerne i problemi più 
generali dei diritti dell’uomo (E. H. Carr, A. Huxley, B. Croce, J. Maritain). Altri 
saggi trattano più particolarmente delle conseguenze in campo economico e sociale 
degli sviluppi della scienza contemporanea (L. Somerhausen, J. Lien); del problema 
delle relazioni umane secondo le diverse culture e tradizioni (Gandhi, Chung-Schu Lo, 
H. Kabir); dei principî democratici occidentali e sovietici (J. Somerville, B: .Tche- 
chko); del diritto d’informazione e d’ educazione (I. L. Kandel, S. Hessen); del di- 
ritto di popoli primitivi e non autonomi (A. P. Elkin, L. J. Barnes); etc. 

Dalla vasta mole di materiale offerta dal libro, 1* UNESCO trae la dichiarazione 
conclusiva che costituisce la chiusa della presente opera, la quale riveste, pertanto, 
tutta l’importanza della più fedele documentazione di ciò che nel campo dei diritti 
universali sia oggi internazionalmente configurabile sul piano d'un denominatore 
comune. L’opera rappresenta inoltre uno dei più cospicui tentativi di risoluzione di 
un problema di vitale importanza per i tempi moderni: se popoli di convinzioni 
essenzialmente differenti, impegnati su vie economiche divergenti e raggruppati in 
sistemi politici antagonistici, possano cooperare all’ avvento della pace e della giu- 
stizia e alla protezione dei diritti fondamentali dell’uomo nello spirito d'una più 


solidale comunità umana. 
L. Gosio 
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Waeare K. C., Del governo federale (Milano: Edizioni di Comunità, 1949, pp. 
498, L. 1.600). 


BULLETIN INTERNATIONAL DES SCIENCES SociaLes, Vol. IV., Le fédéralisme: pro- 
blémes et méthodes (Paris: U.N.E.S.C.O., 1952, pp. 239). 


EinAupi L., La guerra e l’unità europea (28 Edizione) (Milano: Edizioni di Co- 
munità, 1950, pp. 202, L. 550). 


AUTORI VARI, Federazione europea, - Saggi federalisti - prefazione di Tristano Co- 
dignola (Firenze: Ed. «La Nuova Italia», 1948, pp. XX + 322, L. 650). 


AUTORI VARI, Spirito europeo (Milano: Edizioni di Comunità, 1950, pp. 345, L. 1.350). 


L'idea federalista è decisamente in marcia. I convegni riguardanti il federa- 
lismo e l'attesa creazione federale europea, divengono sempre più frequenti. Le 
realizzazioni politiche parziali (Piano Schuman) e per scopi specifici (C.E.D. Com- 
munauté Européenne de Défense) incominciano a porsi su concrete basi di attua- 
zione. E l'avvenire preannuncia passi ancor più decisi e fruttuosi, in Europa e 
negli altri continenti, per ragioni politiche e per motivi prevalentemente economi- 
co-sociali, nel campo delle costruzioni federaliste. 

Occorre, pertanto, esser veramente grati ad autori ed editori, per la pubbli- 
cazione di studi su argomenti federalisti e, in particolare, sui fondamenti ideali 
dell'unione federale europea. 

Il volume del Kenneth C. Wheare è, come lo stesso A. osserva, uno studio di 
politica comparata, che considera essenzialmente gli aspetti federalistici di uno 
stato federale moderno. L’ A. considera la «natura ed essenza dello stato federale», 
le «condizioni favorevoli all'applicazione del regime federale», l' «organizzazione 
dello stato federale», il «funzionamento dello stato federale», e conclude discu- 
tendo sulla opportunità di una sistemazione federale rigida'o elastica e conside- 
rando le tendenze e prospettive dello stato federale moderno. Il volume, pur es- 
sendo stato completato nel 1945 e scritto durante la guerra, pur considerando es- 
senzialmente i governi federali degli Stati Uniti, Svizzera, Canadà ed Australia (e in 
effetti l’unica vera manchevolezza, a questo riguardo, è quella di non aver considerato 
la costituzione dell’ Unione Sovietica — chè le altre federazioni più o meno ricalcano 
i tipi considerati), è, senza dubbio, interessante. Gli economisti esamineranno con 
piacere la sintetica esposizione riguardante il più importante problema del governo 
federale: quello finanziario, cui l'A. dedica il capitolo sesto. Egli opina che «in 
un sistema federale non esiste e non può esistere una soluzione definitiva per 
quanto riguarda l’attribuzione delle risorse finanziarie. Vi possono solo essere degli 
accordi provvisori e delle nuove attribuzioni alla luce delle sempre variabili con- 
dizioni. Ciò che occorre ad uno Stato federale, è un meccanismo adeguato per com- 
piere queste variazioni ed anche per compierle in modo tale da garantire, nei li- 
miti del possibile, l'indipendenza dei governi centrali e di quelli regionali » (p. 
226). L'esperienza, che Egli riporta, non è, invero, decisiva: le incognite che per- 
mangono su questo delicato argomento sono molte: gli stessi lavori dell’ Adarkar 
e dello Shirras — che sono anche citati dall' A. — dimostrano che la strada della 
finanza federale è una strada perigliosa per la conservazione delle strutture fede- 
rali. I problemi economici sono tutti al centro delle federazioni: l'A. per altro af- 
ferma che le federazioni non sempre hanno «attribuito poteri sufficienti ai loro 
governi centrali per affrontare le moderne crisi economiche» (p. 468). Ma questo 
non ci pare infici le costruzioni federaliste esistenti e scoraggi quelle in progetto, 
anche perchè il federalismo — come l'A. ben osserva — ha essenzialmente lo 
scopo di «introdurre un certo grado di unità in modo da prevenire conflitti e da 
facilitare la cooperazione» (p. 469). 

Allo studio dei problemi e metodi del federalismo l'UNESCO ha dedicato una 
parte notevole del suo «Baullettin» della primavera 1952. Gli articoli riportati sono 
d’ indole prevalentemente politica. Dopo una «Introduction á une étude de l'évolu- 
tion des sociétés fédérales» dovuta a Jean Rivéro, vi sono gli articoli dell’ Aron 
(R.) («Esquisse d'un plan d'étude du fédéralisme»), del Landecker (W.S. («La dy- 
namique de l’intégration politique dans les systèmes fédéraux »), dello Scott (F. R.) 
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(«Une étude du fédéralisme canadien») e del Rappard (W.E.) («Les expériences 
politiques de la confédération suisse»). Tutti i lavori sono interessanti: della lunga 
introduzione del Rivéro ci sono particolarmente piaciuti i paragrafi dedicati alla 
importanza dei «facteurs humaines» e dei «facteurs économiques» nelle formazioni 
federaliste. Veramente ben fatta la sintesi riguardante la dinamica dell’ integrazione 
federalista: informativi gli studi sui sistemi federali canadesi e svizzeri. 

All'esame delle questioni inerenti alla federazione europea sono dedicati buona 
parte del volume dell’ Einaudi, i «saggi federalisti» presentanti dal Codignola, e, 
idealmente, la raccolta delle conferenze tenute nelle «Rencontres Internationales 
de Genève» del 1946. 

Il volume dell Einaudi è già ben noto. Esso costituisce una scelta raccolta di 
seritti federalisti, a sostegno dell'unificazione federale dell'Europa. La presente 
edizione contiene anche il lavoro «Per una federazione economica europea» che 
l’ Einaudi pubblicò nel settembre 1943 nella collezione clandestina di saggi del Mo- 
vimento Liberale Italiano. Questo scritto rappresenta una anticipazione dell'altro 
su «I problemi economici della federazione europea» che opportunamente lo integra: 
entrambi — che costituiscono i tre-quarti del volume — servono a porre in Juce 
quelli che dovrebbero essere i compiti economici di una federazione europea ed 
hanno un carattere prevalentemente divulgativo. 

I saggi presentati dal Codignola sono di varia indole: gli aspetti politici e 
storico-giuridici del federalismo sono curati in modo particolare. Degni di rilievo 
sono i saggi del Rossi (E.) («L'Europa di domani») e del Brugmans (H.) («Le 
ragioni fondamentali del federalismo europeo»). L'economista leggerà con piacere 
lo studio del Robbins, (preparato nel 1941) su « Aspetti economici della federazione»: 
è un vero peccato, per altro, che una mente acuta come quella del Robbins abbia 
deliberatamente trascurato l’esame dei problemi del periodo di transizione: eppure 
sono proprio le soluzioni di questi problemi che sovente fan tremare le vene ed i 
polsi ai più accorti sostenitori del federalismo economico. 

La traduzione italiana di «L' Esprit Européen » sarà indubbiamente apprezzata 
da politici, letterati e anche, perchè no?, da economisti. La vivacità e l'elevatezza 
degli interventi nelle «Rencontres internationales» di Ginevra, che hanno pun- 
tualizzato con acume i mali dell'odierno spirito europeo e le insufficienze politico- 
sociali del solidarismo europeo, rendono questo volume veramente attraente. Parti- 
colarmente interessanti i discorsi del Benda, del Lukas (però forse troppo permeato 
di marxismo), del Bernanos (sempre un po’ crudele e fors'anche cinico!) e dello 
Jaspers, Dotta e ben sistemata la «introduzione» di Umberto Campagnolo: Egli 
vede nella Federazione Europea una fase della «rivoluzione sociale»: «come la 
politica che consente la continuazione e il compimento della rivoluzione sociale, 
che è inevitabilmente interrotta dalla tensione internazionale»: forse Egli vuol 
trarre troppo poco (come « mezzo») e troppo (come «fine») dal federalismo eu- 
ropeo: e ciò non ci pare possa essere molto costruttivo, anche sul piano meramente 
spirituale. a aot ane 

Le opere presentate dimostrano che i problemi federalisti stanno vieppiù dive- 
nendo argomento di studi e di seri dibattiti : v'è da augurarsi che l’esperienza dei 
prossimi anni venga arricchita da ulteriori apporti tecnico-scientifici — special- 
mente nel campo economico — e da concrete e salde realizzazioni politiche. 


ORLANDO D’ ALAURO 


ENK5 S. and Sauera V., International Economics - Second Edition (New York: 
Prentice Hall Inc., 1951, pp. IX + 724). 


La complessa dinamica degli avvenimenti politico-economici mondiali ha con- 
tribuito a rendere «out of date», nel corso di pochi anni, parte della materia 
svolta nel volume dell’Enke e del Salera. Gli Autori hanno pertanto ritenuto neces- 
sario preparare una nuova edizione dell’ opera,: il cui contenuto è stato revisionato 
ed integrato alla luce dei più recenti sviluppi internazionali, vagliati da un punto 
di vista sempre strettamente obbiettivo. 
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La nuova edizione si è arricchita, rispetto alla precedente, di alcuni capitoli 
relativi alle istituzioni internazionali create in data recente; inoltre, hanno trovato 
in essa ampio svolgimento alcuni importanti problemi economici contemporanei : il 
problema del «dollar shortage» e quello, ad esso intimamente collegato, della na- 
tura dello «squilibrio internazionale », il problema dell'immigrazione e quello dello 
sviluppo economico delle aree depresse. Nel campo teorico, gli Autori hanno pro- 
ceduto ad un rinnovamento degli strumenti analitici impiegati nella loro indagine, 
basandosi essenzialmente sui moderni modelli macroscopici. 

La struttura generale dell’opera è rimasta immutata rispetto all'edizione del 
1947. Il volume è diviso in sei parti, di cui le prime tre hanno carattere spiccata- 
mente teorico ed introduttivo: « L'economia mondiale»; « Pagamenti fra le na- 
zioni»; «La teoria economica internazionale». In particolare, la seconda parte 
contiene un ampio capitolo sull'analisi dei rapporti che intercorrono fra i vari 
«conti» della bilancia dei pagamenti. Mediante l'impiego di alcune relazioni ele- 
mentari, gli Autori concludono: a) vi è una tendenza all'aumento della ricchezza 
nazionale quando il risparmio effettuato da un certo paese sul piano internazionale 
è pienamente equilibrato dall'investimento interno; b) vi è, per molti paesi, una 
tendenza alla perdita di capitali a breve termine quando la somma algebrica del 
conto delle partite correnti e del conto degli investimenti a lungo termine è nega- 
tiva; e) la perdita di capitali a breve termine non può continuare indefinitamente: 
e quanto più essa si aggrava, tanto più ansiosi divengono gli operatori economici 
di ritirare i propri fondi prima della incombente svalutazione. Quando questa si 
verifica, se il paese fruisce di aiuti dall'estero l’entità di tali aiuti corrisponde 
al «quantum» dello squilibrio dell'economia nazionale; lo squilibrio può inoltre 
sussistere anche quando, in assenza di aiuti, il paese attui una politica di eftettivo 
controllo valutario. 

Nella terza parte del volume vengono studiati i problemi inerenti all' equilibrio 
economico internazionale. In un primo tempo, supposto il mercato libero da inter- 
ferenze statali, si analizzano le fasi dell'adattamento raggiunto, per gradi, mediante 
variazioni nel complesso meccanismo dei prezzi; quindi, gli Autori affrontano 
l’analisi dell'equilibrio internazionale valendosi del più moderno strumento con- 
cettuale della teoria economica: il reddito nazionale. Basandosi sulla relazione fon- 
damentale : 


Importazioni + Risparmio = Esportazioni + Investimento 


gli Autori considerauo, sia per il paese esportatore sia per il paese importatore, 
quali variazioni «indotte» vengono provocate da una variazione «indipendente »' 
in una delle quattro grandezze di cui sopra. A conclusione di questa parte della 
loro analisi, essi mettono in evidenza come un «boom» od una depressione possano 
estendersi da un paese incubatore al resto del mondo, provocando una tendenza 
generale all'aumento o alla caduta del reddito nazionale. 

Successivamente gli Autori, riunendo le fila della loro esposizione, passano a 
studiare l'equilibrio internazionale tenendo presente, oltre al punto di vista classico 
— che attribuisce le variazioni dei prezzi interni alle variazioni dello stock monetario 
(a loro volta collegate alla situazione della bilancia dei pagamenti) — gli strumenti 
più recenti forniti dalla teoria dei cambi accoppiata a quella del reddito nazionale, 
Nel capitolo «Squilibrio controllato » gli Autori mettono, infine, in evidenza come 
i governi intervengano di frequente nella vita nazionale con espedienti tali da ri- 
tardare o, addirittura, ostacolare il raggiungimento dell'equilibrio economico. 

Nella quarta parte del volume vengono considerati i mezzi di cui si avvale il mo- 
derno nazionalismo economico: le tariffe permanenti, i contingentamenti, il controllo 
valutario, la dimensione della flotta mercantile, l'immigrazione, il protezionismo, i 
controlli. In particolare, nel capitolo dedicato allo spostamento internazionale della 
manodopera gli Autori sottolineano l'utilità di un mutamento di indirizzo nella 
politica migratoria degli Stati Uniti, che accettano oggi soltanto lavoratori stranieri 
bene equipaggiati dal punto, di vista finanziario. L'abbandono della clausola finan- 
ziaria a favore di una immigrazione «di qualità» gioverebbe non soltanto all'eco- 
nomia statunitense, ma, indubbiamente, all'economia mondiale. 
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Dopo avere illustrato gli aspetti fondamentali dell'attuale politica commerciale 
internazionale ed avere descritto il meccanismo della politica commerciale statu- 
nitense, dell’area della sterlina, del commercio «di stato», del Benelux, degli «In- 
ternational Commodity Agreements» e dell'I. T.O., gli Autori affrontano un argo- 
mento di vivo interesse: «Gli investimenti internazionali e i problemi valutari » 
(parte sesta). Trovano in questa sede ampio sviluppo le questioni riguardanti la 
Banca Internazionale per la Ricostruzione e lo Sviluppo, il Fondo Monetario Inter- 
nazionale e l'E.R.P. Particolarmente impegnativo è, infine, il capitolo dedicato al 
cosiddetto «dollar shortage ». In esso gli Autori pongono in evidenza come, in ef- 
fetti, le polemiche oggi esistenti sull'argomento siano spesso frutto di una erronea 
impostazione del problema. Il concetto di «bilancia dei pagamenti » è un concetto 
artificioso, che deve essere adeguatamente chiarito a scanso di confusioni: è, 80- 
prattutto, un concetto suscettibile di essere adattato alle specifiche questioni che si 
desiderano trattare. Così, per studiare il problema della scarsità di dollari è utile 
considerare la «bilancia dei pagamenti di mercato» («market balance of payments»), 
il cui deficit può essere corretto mediante l’impiego di mezzi diversi: svalutazione 
monetaria, controllo valutario, politica fiscale deflazionista, politica di restrizione 
delle importazioni, liberalizzazione degli scambi. L'ipotesi della «cronicità» di 
tale deficit, che si traduce nella asserita cronicità del «dollar shortage», è, secondo 
gli Autori, puramente teorica. Bisognerebbe infatti supporre che la propensione 
marginale estera a risparmiare sia, e resti nel tempo, algebricamente maggiore della 
propensione marginale estera ad investire; e bisognerebbe, soprattutto, dimostrare 
che i normali processi di aggiustamento non porterebbero il mercato internazionale 
verso una nuova posizione di equilibrio. « Ad ogni modo — concludono gli Autori — 
sono necessarie misure positive per affrontare la temporanea (il corsivo è nostro) 
scarsità di dollari; tali misure si riassumono essenzialmente negli adeguamenti dei 
tassi valutari e nella agevolazione delle importazioni negli Stati Uniti». 

Il volume si chiude con tre utili appendici (di cui la prima, essenzialmente 
teorica, riveste particolare interesse): «Il moltiplicatore del commercio estero» ; 
« Estratti dagli articoli dell'accordo del Fondo Monetario Internazionale» ; « Estratti 
dalla Carta dell'I. T. O.». 

In complesso, l'opera sembra rispondere in. pieno agi scopi essenzialu ente di- 
vulgativi che gli Autori si sono posti. Per un lettore già iniziato ai complessi pro- 
blemi economici il volume può peccare, in qualche punto, di troppa superficialità, 
o rivelarsi, in qualche altro, frammentario: comunque, esso rappresenta uno stru- 
mento di indagine che potrebbe essere proficuamente consultato da quanti deside- 
rino acquisire approfondite nozioni generali nel campo della politica economica 
internazionale. 

Rosira VIOLI 


Grar W., Der Aussenhandel zwischen marktwirtschaftlich organisierten und zen- 
tralgeleiteten Volkswirtschaften (Vol. 28 della Serie A delle «Vertffentlichungen» 
della Handels - Hochschule di St. Gallen. Ziirich und St. Gallen: Polygraph. 
Verlag A.-G., 1951, pp. XVI + 190). 


Questo lavoro di Willi Graf è un'espressione caratteristica dell'interesse che 
i problemi, sia pratici che teorici, del commercio estero tra i paesi ad economia di 
mercato e quelli ad economia diretta dal centro — quest'ultima intesa nel senso 
della « Zentralverwaltungswirtschaft» di conio euckeniano — continuano a susci- 
tare ovunque tra gli studiosi. K’ ormai lontana, infatti, l'epoca in cui la Russia 
era ancora l’unico paese della terra ad organizzazione economica centralizzata, con 
un volume di scambi con l'estero che non raggiungeva che i 4/5 di quello svizzero! 
Un’intera costellazione di «democrazie popolari» ha fatto, nel frattempo, blocco 
con "URSS e s'è profilata sulla scena del mondo come un fattore determinante per 
i suoi destini politici ed umani. Con ciò l’importanza dei problemi delle relazioni 
commerciali tra l'Est e l’Ovest, praticamente consacrata dal progressivo intensifi- 
carsi — malgrado il «sipario di ferro» — degli scambi trai due blocchi, 6 andata 
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sempre pitt aumentando in questo dopoguerra, fino a sfociare, nel marzo 1948, in 
quell’implicito riconoscimento ufficiale che è rappresentato dalle disposizioni rile- 
vanti contenute nel Cap. IV, Sez. D dello «State Trading and Related Matters» 
(art. 29-32) della redazione definitiva della Carta del commercio mondiale dell’Avana. 

Il Graf ha diviso la sua esposizione — che consta complessivamente di otto 
capitoli e di due appendici, una documentativa e l’altra bibliografica — in tre 
parti. Nella prima — a ragione ricorrendo a premesse semplificative imposte dalle 
successive modificazioni, e financo snaturamenti, che l'intervenzionismo statale di- 
retto gli ha impresso, nei confronti della sua forma «pura» —1'A. ha delineato la 
struttura ed il funzionamento del sistema di commercio estero delle economie di mer- 
cato. Con ciò è stata stabilita la base comparativa per lo svolgimento del tema della se- 
conda parte, che è l'esame del sistema di commercio estero nei paesi ad economia 
controllata: la comprensione dei problemi inerenti a questo sistema è stata qui op- 
portunamente agevolata, per il lettore meno specializzato, da una preventiva scorsa 
all’ organizzazione economica interna dei paesi a regime contemplato. La terza parte 
infine, è stata riservata al punto centrale della trattazione, ossia all'esame delle 
reciproche relazioni commerciali fra Stati ad ordinamento economico antitetico. 

Questo doveroso accenno al contenuto del volume lascia non dificilmente argo- 
mentare come si tratti, in sostanza, di lavoro compendioso e semplificativo, a dif- 
ferenza di elaborazioni teoriche di maggior impegno — con le quali, del resto, non 
intende entrare in concorrenza: come quelle dell' Ellsworth, di Enke e Salera, del 
Gerschenkron e quelle più delimitate dell’ Haberler e del D’ Alauro — impostato e 
sviluppato in maniera che, più ancora che all’economista, possa giovare a chiunque 
sia praticamente interessato agli scambi internazionali. Precipuamente orientato al 
lodevole fine di presentare al lettore un delineamento schematico dei problemi e 
delle conseguenze che il sorgere delle economie controllate prospetta all’ economia 
ed al commercio mondiali, il lavoro non è, tuttavia, esente da intenti contributivi. 
Ad integrazione, infatti, dell’assunto centrale di carattere descrittivo, si innesta e 
ramifica nell'esposizione una vena non secondaria di apporto induttivo personale, 
espressa nel suggerimento dei mezzi e dei modi ritenuti più idonei ad attenuare, 
almeno, difficoltà la cui eliminazione rimane, a giudizio dell’A., impossibilitata dal 
fatto che in un'economia mondiale prevalentemente costituita di economie di mer- 
cato, le economie controllate resteranno sempre dei corpi estranei. Peccato, soltanto, 
tutto sommato, che in questo lavoro, pubblicato nel 1951, non abbia potuto esser 
tenuto conto dell’interessante contributo, e teorico ed informativo, della più recente 
pubblicistica economica sovietica in tema di scambi internazionali. Un esame pa- 
ziente ed obbiettivo di questa fioritura specifica, cui la Conferenza economica di 
Mosca ha dato «a comando » la stura, comporterebbe senza dubbio l’eliminazione 
— in una auspicata seconda edizione del volume — di più d'una delle conclusioni 
— a ragione, del resto — generalmente pessimistiche del Graf. Varrebbe, altresì, a 
modificare impostazioni adottate in assenza ancora di elementi che ne suggerissero 
di diverse e ciò dovrebbe sfociare in un più proficuo incitamento ad iniziative di 
carattere meno isolazionistico di quelle postulate: a maggior vantaggio degli inte- 
ressi materiali reciproci; a più sicura contribuzione ad un appianamento automatico 
degli ostacoli verso un accordo che — malgrado tutto — non devesi ritenere im- 
possibile; a miglior valorizzazione, infine, di questo stesso lavoro, i cui pregi non 
sono nó scarsi nè di poco conto. 


M.I. ALVIGINI 


ZAKLAD SKARBOWOSCI UNIWERSYTETU MIKOLAJA KOPERNIKA w TORUNIU, Wybrane 
zródla i literatura do obowiazujacego Prawa finansowego (Istituto di Scienza 
delle Finanze dell’ Università N. Copernico di Torun: Fonti scelte illustrate 


del vigente Diritto finanziario). (Torun, Zaklad Skarbowogci U. M.K., 1949, 
pp. XIV + 756). È 


L'Istituto di Scienza delle Finanze (Zaklad Skarbowosci) presso 1’ Università 
Nicol) Copernico » di Torun ha inteso con questa ponderosa ed elegante pubbli- 
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cazione di surrogare la mancanza in Polonia d'un manuale del Diritto finanziario 
vigente, ad uso degli studenti delle facoltà di Diritto e di Economia. Si è mirato, 
cioè, a colmare almeno in parte la lacuna dando alle stampe una doviziosa ed 
accurata scelta di testi ufficiali integrata con l’utile apporto esegetico-illustrativo 
della più autorevole letteratura polacca corrente sui vari soggetti del Diritto finan- 
ziario oggi in vigore. Il contenuto di questo volume riflette, di conseguenza, gli 
effetti limitativi dell’adozione d’un criterio selettivo precipuamente ispirato al 
compito didattico che, nei disegni del Comitato redazionale, esso è anzitutto de- 
stinato ad assolvere. Epperd i testi giuridici che, con la relativa illustrazione pub- 
blicistica, rientrano nei 28 cupitoli di eui consta questa specie di Summa ad usum 
Athenaeorum del nuovo Diritto finanziario polacco sono, naturalmente, solo quelli 
che si riferiscono agli argomenti principali, a quelli di maggiore attualità e di ca- 
rattere generale: quali — per non citare che i più caratteristici e significativi — 
la pianificazione finanziaria, il bilancio nell'economia pianificata, le finanze nelle 
imprese statali, il sistema bancario e quello dei «fondi»: via via, fino al finanzia- 
mento degli investimenti, al nuovo sistema tributario (imposte sul reddito, sulle re- 
tribuzioni del lavoro e sul giro d’affari), ai prestiti statali, alle assicurazioni, al 
controllo, infine, ed alla contabilità statale. D’altro lato, l'esclusione — a tutta 
prima sorprendente, ma, a ben considerare, coerente — di fonti giuridiche per altro 
verso non secondarie, ma dal punto di vista finanziario di scarso interesse, come il 
diritto finanziario penale; oppure di altre che, come il diritto finanziario comunale 
completo, avrebbero con la loro inclusione — sia per l'eccessiva ampiezza del tema 
che per l'autonomia che lo caratterizza — così nociuto all economia dell'impresa 
che esulato dalle sue finalità ben definite: non pregiudica la relativa completezza 
della raccolta, da cui traspare la diligente sollecitudine dei compilatori di fissare, 
anzitutto, quello che, in un periodo di transizione come l’attuale, promette di eri- 
stallizzarsi come patrimonio duraturo della legislazione finanziaria del paese. L'in- 
serimento stesso delle leggi sull'invaliditá e sulle pensioni, tanto superate ormai 
da essere generalmente considerate in Polonia un auacronismo, se a tutta prima 
sembrerebbe contraddire l'espresso rilievo, rientra, a ben considerare, nei limiti 
della medesima sollecitudine, traendo esso evidentemente la sua giustificazione dal 
desiderio di offrire un orientamento quanto più preciso su quel passato su cui si 
dovranno erigere i nuovi principi per il futuro. 

In complesso, è un’opera, questa recensita, che fonde due pregi per un'utilitá 
maggiore. Essa è, in primo luogo, un ottimo florilegio di fonti giuridico-finan- 
ziarie, dovuto alla paziente compilazione degli assistenti del Seminario finanziario 
dell’ Accademia di Scienze Politiche di Varsavia ed alla accurata elaborazione re- 
dazionale dei membri del Seminario finanziario dell’ Università di Torun: ma è 
anche, come già accennato, per quanto riguarda la parte illustrativa dei testi, un 
simposio della competente collaborazione della più autorevole schiera, in materia 


finanziaria, di teorici e di pratici di tutto un paese. E' a loro tutti — e partico- 
larmente a Leon Kurowski, cui è toccata la maggior fatica dell'impresa ed il 
compito tutt'altro che facile di realizzarla — che va il merito di una pubblicazione 


destinata non solo ad essere di indispensabile aiuto agli studenti delle facoltà di 
Economia e di Diritto, ma anche di guida autorevole a tutti quei pratici — specie 
dei settori amministrativo e tributario — cui stia a cuore, anche ai fini di un 
maggior rendimento della loro attività professionale, un orientamento generale, ma 
non superficiale, sul sistema finanziario della Polonia contemporanea. 


M. I. ALVIGINI 
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nomico: vie e mezzi di comunicazione e di trasporto, rifornimenti idrici, centrali 
di energia, insegnamento per l’industria, insegnamento per il commercio». 


Camera dei Deputati, Segretariato Generale, Ufficio Studi Legislativi, Resoconto 
dei lavori legislativi della Camera e delle Commissioni dal 1° gennaio al 31 
dicembre 1951 - N. 9 (Roma: Camera dei Deputati, gennaio 1952, pp. 164). 


Camera di Commercio, Industria e Agricoltura di Genova, Usi marittimi commer- 
ciali e agrari nella provincia di Genova (Genova: Camera di Commercio, In- 
dustria e Agricoltura, 1952, pp. XXIX + 120). 


La pubblicazione raccoglie ed aggiorna gli usi e le consuetudini vigenti nella 
provincia di Genova, inquadrati in base alla gerarchia delle fonti del diritto 
privato che è derivata dall’ assorbimento nel nuovo codice civile della materia 
commerciale. Si divide in sette parti: « Introduzione», « Indice per gruppi 
di materie», «Indice analitico-alfabetico », « Usi marittimi e portuali», «Usi 
commerciali-industriali», « Usi della Borsa Valori e Usi bancari», «Usi agrari». 


Camera di Commercio, Industria e Agricoltura di Massa e Carrara, I dazi doga- 
nali sul marmo nei principali paesi del mondo e regime delle esportazioni 
(Massa e Carrara: Camera di Commercio, Industria e-Agricoltura, 1952). 


Raccolta delle disposizioni fondamentali che regolano gli scambi con l'estero 
dei principali paesi del mondo e, in particolare, le importazioni di marmo, 
con indicazione delle tariffe doganali vigenti. 


Canadian (The) Bank of Commerce, Annual Report 1951 (Ottawa: The Canadian 
Bank of Commerce, s. a., pp. 32). 


Carnegie Endowment for International Peace, Annual Report 1950-51 (New York: 
Carnegie Endowment for International Peace, 1952, pp. 73). 


Central Statistical Office, Annual Abstract of Statistics - N. 88 - 1938-50 (London: 
Central Statistical Office, 1952, pp. XI + 331, Lgs. 1.1.0). 


Committee for Economic Development: 


Our Economic Policy at Home and Abroad (A Report by Marion A. Folsom) 
(New York: Committee for Economic Development, novembre 1951, pp. 17). 


Price and Wage Controls (New York: Research and Policy Committee of 
Committee for Economic Development, dicembre 1951, pp. 44). 


Conseil de l’Europe, « Low Tariff Club» - Etude sur la possibilité d’abaisser les 
tarifs douaniers entre les Membres du Conseil de l’Europe (Strasbourg : Conseil 
de l’Europe, 1952, pp. 121). 


Cowles Commission for Research in Economics, Rational Decision-Making and 
Economic Behavior - 19th Annual Report 1950-51 (Chicago: The University 
of Chicago, 1951, pp. 65). 


E' il 19° Rapporto annuale della «Cowles Commission for Research in Eco- 
nomics». Si divide in tredici parti: « Rassegna dell’anno»; « Rapporto sul- 
l’attività di ricerca»; «Convegni e Seminarii»; «Cooperazione con altri 
gruppi » ; « Articoli e monografie » ; « Insegnamento » ; « Notizie del personale >; 
« Ospiti»; «Ufficio e bilioteca»; « Struttura organizzativa»; « Aiuto finan- 
ziario»; « Necessità attuali e prospettive future»; «La Società di Econo- 
metria». In appendice sono riportati: « Pubblicazioni e indirizzi del personale, 
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1° luglio 1950-30 giuyno 1951»; « Elenco dei corsi tenuti presso 1? Università 
di Chicago in Econumetria, Economia matematica, Teoria economica, Stati- 
stica»; «‘ Papers’ della Cowles Commission, 1943-1951 »; « Monografie della 
Cowles Commission, 1934-1951 >». 


Department of Citizenship and Immigration, Canada-Descriptive Atlas (Ottawa : 
Department of Citizenship and Immigration, 1951, $ 1,00). 


Department of Labor, Mobilizing Labor for Defense - A Summary of Significant 
Labor Developments in Time of Emergency - Thirty-Ninth Annual Report of 
the Secretary of Labor (Washington: Department of Labor, s. a., pp. XIV + 223, 
cents 75). 


E’ il 89° Rapporto del Segretariato statunitense del lavoro. Si divide in 
quattro sezioni : « Problemi della mobilizzazione del lavoro » ; «Influenza della 
mobilizzazione sui prezzi, sui salari e sulle relazioni industriali»; « Legisla- 
zione del lavoro e decisioni della magistratura»; «Lo sforzo costruttivo me- 
diante la cooperazione dei lavoratori sul piano internazionale ». 


Department of Trade and Commerce: 


Supply of Building Materials in Canada - Outlook 1952 (Ottawa: Department 
of Trade and Commerce, 1952, pp. 28). 


Private and Public Investment in Canada - Outlook 1952 (Ottawa: Depart- 
ment of Trade and Commerce, 1952, pp. 44). 


Si tratta di due relazioni presentate al Parlamento canadese dal Ministro del 
Commercio. La prima riassume la situazione dell’ edilizia canadese negli ultimi 
anni e formula le previsioni per tl 1952; la seconda tratta del probabile 
livello delle spese capitali canadesi nel 1952. 


Dominion Bureau of Statistics, Department of Trade and Commerce: 


Report on Fur Farms 1950 - Rapport sur les fermes à fourrure 1950 (Ottawa: 
Dominion Bureau of Statistics, 1952, pp. 21, cents 25). 


Fur Production - Produetion de fourrures (Season 1950-51; Saison de 1950-51) 
(Ottawa: Dominion Bureau of Statisties, 1952, pp. 19, cents 25). 


La prima pubblicazione riassume i dati fondamentali relativi all’ economia 
degli allevamenti canadesi di animali da pelliccia nel 1950; la seconda con- 
tiene i dati statistici relativi alla produzione canadese di pellicce nella 
stagione 1950-51. 


Economie Commission for Europe, Transport Division, Annual Bulletin of Transport 
Statistics 1950 (Geneva: United Nations, 1951, pp. 76, $ 0.70). 


Bollettino dei trasporti europei per il 1950 pubblicato a cura dell’ E.C.E.. La 
materia è distribuita in quattro capitoli: « Trafico»; « Reti dei trasporti » ; 
« Materiale mobile»; « Utilizzazione dell’ equipaggiamento di trasporto ». In 
appendice vi sono numerose tavole statistiche riassuntive, accompagnate da una 


spiegazione generale dei termini e dei riferimenti usati nel « Bollettino ». 


Evidence of Violations of Human Rights Provisions of the Treaties of Peace by 
Rumenia, Bulgaria and Hungary (Submitted by the United States to the 
Secretary-General of the United Nations pursuant to the Resolution of the 
General Assembly ot November 3, 1950) - Volume I - Violations by the Ru- 
manian Government - Freedoms of Expression and of Press and Publication 
(Washington: Department of State, novembre 1951, pp. VIII + 195, cents 75). 


Federal Reserve Bank of New York, Annual Report for 1951 (New York: Federal 
Reserve Bank of New York, 1952, pp. 63). 
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Federation des Cooperatives Migros Zurich, Extrait du rapport d'activité 1951 
(Zurich: Federation des Cooperatives Migros Zurich, 1952, pp. 70). 


FoLLows JoHN M., Antecedents of the International Labour Organization (Oxford: 
Clarendon Press, 1951, pp. X + 324, 18s.). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


Frankfurter Zeitung, Bürsen-und Wirtschafts-Handbuch 1952 - 89. Jahrgang (Frankfurt 
a. M.: Frankfurter Zeitung, 1952, pp. 248). 


Government of Canada, Dominion Bureau of Statistics, Department of Trade and 
Commerce, Production of Poultry and Eggs 1951 (Ottawa: Dominion Bureau 
of Statistics, 1952, pp. 26, cents 25) 


Kipric Boris, L’economia ed i produttori diretti (Milano: Editoriale Periodici 
Italiani, 1952, pp. 53). 


L’ opuscolo commenta i disegni delle nuove leggi economiche che il Governo 
jugoslavo sta elaborando. I cinque capitoli, preceduti da una Prefazione, 
in cui è suddiviso, trattano i seguenti argomenti: I, Ruolo dei produttori di- 
retti nell’amministrazione dell’economia ; II, Azione delle leggi economiche 
della offerta e della richiesta e della legge dei valori secondo i disegni delle 
nuove leggi economiche ; III, Proporzioni basilari; IV, Ruolo dello Stato nel 
nuovo sistema pianificatore e finanziario; V, Posto storico del nuovo sistema 
pianificato e finanziario. 


Konjunkturinstitutet, Oversikt óver det ekonomiska láget 1952 (Preliminär national- 
budget for &r 1952) (Stockholm: Konjunkturinstitutet, 1952, pp. 89, Kr. 2,00). 


Il bilancio economico preventivo svedese per il 1952 si divide nelle seguenti 
parti: « Introduzione »; « Bilancio delle risorse per l’anno 1951»; « Mano- 
dopera » ; « Produzione »; «Commercio estero »; « Investimento»; «Consumo» ; 
« Rassegna del panorama economico ». Un sommario în lingua inglese permette 
di chiarire il contenuto di alcune tavole statistiche. 


Larson Gustav E. e Porear MARSHALL N., Come si vende sul mercato degli Stati 
Uniti - Una guida per produttori e commercianti (a cura del Dipartimento del 
Commercio degli Stati Uniti d'America, Ufficio dell’ Industria e Commercio) 
(Roma: Missione Speciale dell'E.C.A. in Italia, 1951, pp. 241). 


Loëve MicHEL, On Sets of Probability Laws and Their Limit Elements - University 
of California Publications in Statistics, Vol. 1, No. 5 (Berkeley and Los 
Angeles: University of California Press, 1950, pp. 53-88, cents 50). 

Lo studio tratta dello sviluppo matematico delle leggi probabilistiche e delle 
loro limitazioni. Fa parte del I volume delle pubblicazioni statistiche curate 
dall’ Università di Culifornia. 


Ministero del Commercio con l'Estero, Direzione Generale per i Servizi delle Im- 
portazioni e delle Esportazioni, Servizio I - Divisione I, Nuova Tabella 
« Esport» (circolare n. 91614/107 dell'8 aprile 1952) (Roma: Ministero del Com- 
mercio con |’ Estero, 1952, pp. 20). 


Neumann Inae S., A Bibliography of the European War Crimes Trials (New 
York: Carnegie Endowment for International Peace, 1951, pp. 113, $ 1,00). 


0.E.C.E.: 
American Sylvicolture and Tropical Forest Problems (0.E.E.C. Documentation, 
Technical Assistance Mission No. 18a) (Paris: O.E.C.E., 1952, pp. 95). 
Bulletins Statistiques de V’O.E.C.E. - Définitions et Méthodes (Paris: O.E.C.E., 
1952, pp. IV + 138, frs. 250). 
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La Coopération Economique Européenne - Troisiéme Rapport établi pour le 
Conseil de l’Europe par l’Organisation Européenne de Coopération Economique 
(Paris: O.E.C.E., maggio 1952, pp. 52 + 15 + 13, s. p.). 


Ecologie des Essences Forestières Américaines - Erosion et Reboisement (Docu- 
mentation O.E.C.E., Mission d’Assistance Technique No. 18) (Paris: O.E.C.E., 
1952, pp. 282). 

Les Engrais - Tendances récentes de la Consommation dans les pays de l'O.E.C.B. 
(Paris: O.E.C.E., 1952, pp. 31). 


Le Mais Hybride - Développement de la production dans les pays de l’ O.E.C.K. 
(Documentation O.E.C.E., Mission d'Assistance Technique No. 96) (Paris: 
O.E.C.E., 1952, pp. 54). 


Recensements Industriels en Europe Occidentale (Paris: O.E.C.E., settembre- 
1951, pp. 74). 


La prima pubblicazione, frutto delle ricerche di una Missione Tecnica inviata 
dall’ O.E.C.E. negli Stati Uniti per raccogliere informazioni circa le colture 
tropicali, è dedicata allo studio della tecnica della conservazione del suolo e 
del rimboschimento negli Stati Uniti nell’intento di estenderne le conclusioni a 
beneficio delle terre tropicali. La seconda pubblicazione contiene le nozioni tn— 
dispensabili per l’ interpretazione delle statistiche bimestralmente pubblicate 
dall’ O.E.C.E., La terza pubblicazione riproduce la relazione presentata dal- 
V O.E.C.E. al Consiglio d' Europa nel maggio 1952 circa l’andameuto dell'eco- 
nomía europea e l’attività svolta dall’ O.E.C.E. nel corso del 1951. La quarta 
pubblicazione si occupa delle condizioni di crescita delle piante da essenza ame- 
ricane, del rimboschimento delle regioni semi-desertiche e delle terre incolte, ‘e 
dello stato delle ricerche riguardanti Ll’ erosione dei boschi. Le ultime tre pub- 
blicazioni riguardano rispettivamente le recenti tendenze del consumo europeo 
di fertilizzanti, lo sviluppo della produzione europea di mais ibrido e il pro- 
blema dei censimenti industriali nell’ Europa Occidentale. 


Pieri Mario, L’alabastro di Volterra (Pisa: Camera di Commercio, Industria e: 
Agricoltura, s. a. pp. 37). 


Problemi dell’ora e azione di Governo (Studi di parlamentari democristiani) (Roma = 
.dicembre 1951, pp. 266). 


Il volume raccoglie gli studi e le proposte di parlamentari democristian: per 
una più efficace azione del potere esecutivo. Si divide in quattro parti: « Le 
basi dello Stato»; «I problemi economici-finanziari e delle abitazioni »; «FT 
problemi della produzione » ; «I problemi sociali ». 


Regione Siciliana, Assessorato dell’ Industria e del Commercio, Raccolta dei prov- 
vedimenti legislativi emanati durante la prima legislazione dell’ Assemblea Re-- 
gionale su iniziativa dell’Assessorato dell’ Industria e del Commercio (Palermo = 
Regione Siciliana - Assessorato dell’ Industria e del Commercio, 1951, pp. 191). 


ROBINSON JOAN, The Rate of Interest and Other Essays (London: Macmillan, 
1952, pp. VIII + 170, Lgs. 0.10.6). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


RoppKE WILHELM, The Problem of Economic Order (National Bank of Egypt - 
Fiftieth Anniversary Commemoration Lectures) (Cairo: National Bank of 
Egypt, 1951, pp. 38). 


Il volumetto raccoglie le lezioni sui problemi dell’ ordinamento economico tenute 
dal Prof. Roepke alla «Società Fuad I di Economia Politica, di Statistica 
e di Legislazione» del Cairo in occasione del 50° anniversario della fonda- 
zione della Banca Nazionale d' Egitto. 
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Rotary Club di Roma, Le alluvioni in Italia - Problemi e soluzioni (Roma: Rotary 
Club, 1952, pp. 64). 


Rotterdamsche Bank, Rapport sur l'exercice 1951 (Rotterdam: Rotterdamsche 
Bank, gennaio 1952, pp. 12). 


Scirowsky Tisor, Welfare and Competition (London: George Allen & Unwin 
Ltd., 1952, pp. XVI + 457, Lgs. 1.5). 


Questo volume sara recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


Secretaria de Economia, Dirección General de Estadística : 
La Estadistica a Través de Medio Siglo de Informes Presidenciales (México: 
Secretaría de Economia, Dirección General de Estadística, 1951, pp. 74). 
Memoria de los Censos Generales de Población Agrícola Ganadero y Ejidal 
1950 (México: Secretaría de Economía, 1952, pp. 542). 


Segundo Censo Agrícola Ganadero de los Estados Unidos Mexicanos - 1940 - 
Resumen General (México: Secretaría de Economía, 1952, pp. 542). 


Societé de Banque Suisse, Rapport et Comptes du Quatre-Vingtième Exercice 
Annuel 1951 (Bale: Société de Banque Suisse, 1952, pp. 40). 


Svenska Handelsbanken : a 
Economic Survey 1951 (Stockholm: Svenska Handelsbanken, 1952, pp. 59). 
Annual Report 1951 (Stockholm: Svenska Handelsbanken, marzo 1952, pp. 27). 


Statistisk Sentralbyrà, Konjunkturene i mellomkrigstiden Norge og utlandet - (Norges 
Offisielle Statistik XI-78). (Oslo: Statistik Sentralbyrá, 1951, pp. 89, Kr. 3,00). 


La pubblicazione dell’ Istituto norvegese di statistica illustra l’andamento dei 
cicli economici nel periodo intercorrente fra le due guerre mondiali. St divide in 
quattro parti principali: « Nozione di trend e principi di calcolo del trend » ; » Mo- 
vimenti del trend della produzione industriale dei prezzi all’ingrosso, 1899-1949, 
in Norvegia, Svezia, Gran Bretagna e Stati Uniti»; « Movimenti ciclici della 
produzione industriale e dei prezzi all’ingrosso durante il periodo intra-bellico in 
Norvegia e in Gran Bretagna » ; « Commenti delle tavole ». Un sommario in lingua 
inglese agevola l’interpretazione dei grafici e delle tavole statistiche. 


TINTNER GERHARD, Econometries (New York: John Wiley and Sons, 1952, pp. XIII 
+ 370, $ 5,75). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


Union de Banques Suisses : 
Evolution Economique et Financière de l’ Australie (Zurich: Union de Banques 
Suisses, marzo 1952, pp. 27). 
Rapport pour l’année 1951 (Zurich: Union de Banques Suisses, 1952, pp. 34). 


Union Interparlementaire, Compie Rendu de la XL* Conférence tenue à Istanbul 
du 31 août au 6 septembre 1951 (Genève: Bureau Interparlementaire, 1952, 
pp. XII + 783, 8. p.). 


United Nations, Department of Economic Affairs : 
Public Finance Surveys: India (New York: United Nations, novembre 1951» 
pp. VI + 101, cents 75). 


Summary of Recent Economic Developments in the Middle East (Supplement to 
« World Economie Report, 1950-51 ») (New York: United Nations, aprile 1952, 


pp. IV + 99, $ 1.00). 
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La prima pubblicazione fa parte della serie di studi sui. sistemi fiscali det 
paesi economicamente arretrati, di recente promossa dalle Nazioni Unite in base 
ad una risoluzione dell’ « Economic and Social Council ». In essa l'autrice (Mrs. 
Ursula Hicks) mette in rilievo i particolari e complessi problemi che le finanze pub- 
bliche indiane hanno dovuto affrontare dopo la creazione dello Stato dell’ Indostan. 
La materia è distribuita in otto parti: + L'orizzonte economico e monetario » ; « Lo 
schema istituzionale delle finanze pubbliche indiane » ; « La struttura e l’organiz- 
zazione di bilancio »; « La tassazione nell’ Unione Indiana»; « La distribuzione 
della spesa pubblica »; « Finanza statale e locale»; « Prestiti e debito pubblico 
nell’ Unione Indiana»; « Previsioni future». La seconda pubblicazione è un sup- 
plemento del « Survey » delle Nazioni Unite sull’ economia mondiale nel 1950-51. 
In essa vengono esposti gli sviluppi economici fondamentali verificatisi in questi 
ultimi anni nei paesi del Medio Oriente. Il volume si divide in tre parti: « Com- 
mercio estero»; « Petrolio » ; « Andamenti della produzione e dei prezzi in al- 
cuni paesi ». Ampie e numerose tavole statistiche completano la trattazione. 


United States Council of the International Chamber of Commerce, « Red Tape » 
in Trade and Travel - A Report of the Committee on Trade Barriers (New 
York: United States Council of the International Chamber of Commerce, aprile 
1952, pp. 11, cents 25). 


La pubblicazione ha lo scopo di mettere in evidenza le difficoltà che attual- 
mente ostacolano il movimento delle merci e dei turisti sul piano internazionale : 
essa indica alcune misure atte a ridonare una maggior libertà al traffico mondiale. 


United States Department of Agriculture: 


Crops in Peace and War - The Yearbook of Agriculture 1950-51 (Washington: 
United Stated Government Printing Office, 8. a., $ 2.50). 


Report of the Administrator of the Commodity Exchange Authority - 1951 (Wash- 
ington: United States Government Printing Office, 1951, pp. 27). 


Si tratta dell’ Annuario statunitense dell'agricoltura per il 1950-51 e della re- 
lazione presentata al Ministro dell’ Agricoltura nell' ottobre 1951 dal Capo della 
« Commodity Exchange Authority » degli Stati Uniti. 


Università degli Studi di Milano, Istituto di Scienze Economiche e Statistiche - 
Quaderni - XIV: 
Vinci Felice, Reddito collettivo e piano d’ investimenti. 
Vinci Felice, Chiarimenti sulle produzioni e gli appagamenti comuni. 
Gualtierotti Federico, I sindacati dei lavoratori e l'ordinamento capitalistico. 
(Milano: Università degli Studi, dicembre 1951, pp. 55, £. 400). 


Zircher Handelskammer, Bericht über das Jahr 1951 {Zürich: Zürcher Handels- 
kammer, 1952, pp. 123). 


SEGNALAZIONI EMEROGRAFICHE 


Accounting Research, London, April 1952. 


GREGORY R. H. and WaLLaca E. L., Solution of Funds Statement Problems. History 
and Proposed New Method. - GoLpBerG L., A Distinction between «Profit» and 
«Income». - Norris H., Profits of the Year - or of Last Year? - SWARDT (DE) G. D., 
A Theory of Cost and Cost Accounting. I. - GARRETT A. A., Accounting Research. 
An International Function. 


Actualité (L’) Economique, Montréal, Janvier-Mars 1952. 


LAUFENBURGER H., Entreprise privée et entreprise publique. - RoQuET LA Gar- 
RIGUE V., L'initiation ouvrière à la solidarité industrielle. - GARDNER G., Les res- 
sources minières du Grand-Nord canadien. I. L'Ouest du Canada. - Arias G., La 
science économique et ses méthodes. - ALLEN P., La distribution coûte-t-elle 
trop cher? 


Allgemeines Statistisches Archiv, München, Erstes Heft, 1952. 


Horn G. H., Meinungforschung. - Mewes B., Die Wahlen als Ausdruck politischen 
Willens, - Merer E., Methodisches zur Statistik der Patienten im Krankenhaus. - 
GRAF U., HennING H. J., Der Einsatz der technischen Statistik in Industrie und 
Wirtschaft. - Tooms A. A., Neue Záhlmaschinen. - SCHMUCKER H., Reprásentativ- 
erhebungen zur kurzfristigen Beobachtung von Einkommensverteilung und Einkom- 
mensverwendung im Ausland. 


American (The) Economic Review, Menasha, Wis., May 1952. 


Papers and Proceedings of the Sixty-fourth Annual Meeting of the American Eco- 
nomic Association, Boston, Massachussetts, December 26-29, 1951. Economic Theory 
and Public Policy. - Issues in Methodolegy. - Monetary Theory. - Fiscal Theory. - 
International Trade Theory. - Value Theory. - Recent Developments in United States 
Monetary Policy. - Inflation Control in the United States.- American Foreign Aid 
Programs. - International Trade in the Postwar World. - Wages, Manpower, and 
Rearmament. - Government Policy on Business Practices. - Economic Problems of 
Military Mobilization. - The Theoretical Analysis of Economie Growth. - General 
Factors in Economic Growth in the United States. - Growth in Underdeveloped Coun- 
tries. - The Role of War in American Economic Development. - Public Utilities, Tran- 
portation, and Spatial Organization. - Collective Bargaining in the Regulated Industries. 


American (The) Political Science Review, Menasha, Wis., March 1952. 


Mason A. T., American Individualism: Fact and Fiction. - EHRMANN H. W., The 
French Peasant and Communism. - FRENKEL-BkunswiK E., Interaction of Psycho- 
logical and Sociological Factors in Political Behavior. - Sniper C. F., American 
County Government: A Mid-Century Review. - WaLDO D., Development of Theory 
of Democratic Administration. - SmimLDs C. V., The American Tradition of Empir- 
ical Collectivism. - IrisH M. D., Recent Political Thought in the South. - Evans 
A. F., The Colombian-Peruvian Asylum Case: The Practice of Diplomatie Asylum. - 
FaLLMAN D., Constitutional Law in 1950-51. 


Annales de Sciences Economiques Appliquées, Louvain, Avril 1952. 


Aperçu de la conjoncture économique en Belgique. - BONVOISIN P., Le prubléme 
des investissements en Belgique. - Doxy E., Etude du régime nouveau des pensions 
coloniales. - Basyn T., Les transformations du marché financier des Etats-Unis. - 
Pierre J.C., Problèmes du Travail: I° La cogestion en Allemagne occidentale. 
2° L'art du commandement. 
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Annals (The) of The American Academy of Political and Social Science, 
Philadelphia, March 1952. 


Ethical Standards in American Public Life - Patterns of Public Morality - Ethical 
Standards in Public Elections - Ethical Standards in Governmental Agencies - 
Sources of Influence and Pressure - Measurement and Promotion of Ethical Standards. 


Aussenwirtschaft, Bern, Márz 1952. 


BACHMANN H., BossHARDT A., Kine E., Betrachtungen zur Aussenwirtsehaftspolitik. - 
Jaquemer G., Der schweizerische Zahlungsverkehr mit dem Auslande. - GsELLE., 
Die Abrechnungen der Europäischen Zahlungsunion (EZU). 


Banca Nazionale del Lavoro Quarterly Review, Rome, January-March 1952. 


SAYERS R. S., The Development of British Monetary Policy, 1951. - BanpINI M., 
Land Reform in Italy. - WiLson J. S. G., The Operation of Australian Central Bank 
Controls. - Marer K. F., Has Western Germany a Liberal Market Economy? - GinI 
C., The Minimum Common Denominator. 


Bancaria, Roma, Dicembre 1951. 


Fascicolo speciale dedicato al primo Convegno Internazionale del Credito (11* parte). - 
PeLLERI P., Il mercato finanziario italiano nell’ ottobre 1951. 


Banque, Paris, Mai 1952. 


Perroux F., Concurrence et effet de domination. - Fain G., Le cancer de l'in- 
flation. - Petit G., Des attributions des agents de change en matière de valeurs 
mobiliers (suite). - La Conférence de Londres sur les dettes allemandes. - GUENSER G., 
Les Banques anglaises en 1951. - Pupin R., Le dispositif de sécurité économique 
aux Etats-Unis pour conjurer les crises agricoles. - Bigo R., Le centenaire du Crédit 
Foncier de France. - ScHLOGEL M., TissigR J. et Love A., Le financement des 
marchés publics. - Simon P., Le problème frangais de la formation professionnelle 
dans la Banque (fin.). 


Barclays Bank Review, London, May 1952. 


The Price of Economie Survival. - Budgetary Policy and the Budget. - The Eco- 
nomics of Education. 


Boletín de Estudios Económicos, Bilbao, Enero 1952. 


PeRPINA R., Estructura espacial de la población y renta de España. - Pose A., 
Eficacia del control del crédito por medio del tipo de interés y por la selección de 
las inversiones, - Viro F., Función económica de los sindicatos obreros. - CHOCÓN E., 
La ficha de control y los límites de tolerancia. - TukÍ A. W., La planificación en 
Inglaterra. 


Bulletin de l’Institut de Recherches Economiques et Sociales, Louvain, Mai 1952. 


La Belgique en 1951. JUSSIANT J., Les finances publiques de la Belgique en 1951. - 
Persoons F., Les finances privées en 1951. - LAGAS8E A., Le mouvement social en 
1951. - Benrer (de ter) C. J., L'industrie charbonniére. - STRYCKER (de) R., La mé- 
tallurgie en 1951. - L’industrie textile en 1951. - PaquerT R., Les industries diverses 
en 1951. - Hourrs (van) A., L'agriculture belge en 1951. - Urseu (d’) C., Le com- 
merce extérieur de la Belgique en 1951. - BAUDHUIN F., Prix, consommation, ba- 
lance ef revenus. 


Bulletin de l’Institut de Recherches Economiques et Sociales, Louvain, Juin 
1952. 


Woirrin M., La conjoncture économique de la Belgique. 


~ 


Bulletin of the Oxford University Institute of Statistics, Oxford, March 1952. 


Ross C. R., The Food Subsidies and the Budget. - ScHuLz T., Ten Years of Family 
gurveys. - LypAaLL H. F., Liquid Asset Holdings in Oxford. 
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Bulletin of the Oeford University Institute of Statistics, Oxford, April & May 1952. 


JOHNSON H. G., The New Monetary Policy and the Problem of Credit Control. - 
KENNEDY C., Monetary Poliey and the Crisis. - Comments (I. Paish F. W., II. Kahn 
R. F., III. Robertson D. H., IV. Hicks J. R,, V. Balogh T., VI. Harrod R.F.). - 
Worswick G. D. N., Conclusion. - 


Canadian (The) Journal of Economics and Political Science, Toronto, May 1952. 


WALLACE E., Old Age Security in Canada: Changing Attitudes. - Eastman H. C., 
Recent Canadian Economie Policy: Some Alternatives. - MURPHY M. E., Nationali- 
zation of British Industry. - WkINTRAUB S., The Theory of the Consumer Price 
Level. - Ronimois H. E., The Cost-Profit-Output Relationship in a Soviet Industrial 
Firm. - GEIGER TH., Human Society and Scientific Law. 


Comunità (La) Internazionale, Roma, Gennaio 1952. 


SALVATORELLI L., Oggi e domani. Panorama politico del 1951. - Dr Simon» G. M., 
Lineamenti economici del 1951. - Sperpuri G., Il principio della buona fede e 
l’ammissione di nuovi membri nelle Nazioni Unite. - PARENTI G., Le grandi cor- 
renti migratorie dalla seconda metà del sec. XIX ai giorni nostri. - Le disposizioni 
economiche e finanziarie riguardanti |’ Eritrea. 


Critica Economica, Roma, Febbraio 1952. 


A. P., Nostro Paese. - PHSENTI A., Significato delle nazionalizzazioni. - MANZOC- 
cHI B., Il monopolio dell'industria chimica in Italia. - GEORGE P., La realizza- 
zione del socialismo nelle democrazie popolari. 


Econometrica, Chicago, April 1952. 


CHARNES A., Cooper W. W. and MeLLoN B., Blending Aviation Gasolines. A Study 
in Programming Interdependent Activities in an Integrated Oil Company. - CHAR- 
NES A., Optimality and Degeneracy in Linear Programming. - FARRELL M. J., 
Irreversible Demand Functions. - DvorEeTzKY A., KIEFER J. and WoLFowiTzZ J., 
The Inventory Problem: I. Case of Known Distributions of Demand. - MORISHIMA 
M., Consumer's Behavior and Liquidity Preference. - Simon H, A., On the Ap- 
plication of Servomechanism Theory in the Study of Production Control. - BorHwELL 
F.E., The Method of Equivalent Linearization. - SHUBIKE M., A Business Cycle 
Model with Organized Labor Considered. - DeBREU G., Definite and Semidefinite 
Quadratic Forms. - HATANAKA M., Note on Consolidation Within a Leontief 
System. - WALD A., On a Relation Between Changes in Demand and Price Changes. 


Economia Internazionale, Genova, Maggio 1952. 


CipoLLa C. M., Note sulla storia del saggio d’interesse - Corso, dividendi e sconto 
dei dividendi del Banco di S. Giorgio nel sec. XVI. - D'Appario R., Intorno ad 
un principio di ripartizione dell'imposta. - Kraus O., Kapital, Kredit und Beschäf- 
tigung. - PAPANDREOU A. G., Types of Empirical Relevance in Modern Economics. - 
Bruguipr Pacini G., Come serivere oggi un trattato di Economia? - AKETAR S. M., 
The Colombo Plan With Special Reference to Pakistan. - BENNET J. F., ll giuoco 
monetario dell Europa. - CALDERwWO0O0D J. D., La guerra fredda e l'economia ame- 
ricana. - KLATT W., Comparability of Food Production and Consumption in Europe. 


Economica, London, May 1952. 
GuiLLasauD C. W., Marshall’s Principles of Economics in the Light of Contempo- 
rary Economic Thought. - JOHNSON H. G., The Effects of Income-Redistribution on 
Aggregate Consumption with Interdependence of Consumers’ Preferences. - THIRLBY 
G. F., The Economist’s Description of Business Behaviour. - RHoDes E. C., The 
Inequality of Incomes in the United Kingdom. - ROBERTSON W., Unemployment in 
Belgium and Full Employment Policy. - Lomax K. S., Cost Curves for Electricity 


Generation. 
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Economic (The) Journal, London, June 1952. 


Jewxes J., The Size of the Factory. - Brown E. H. P. and Harr P. E., The Share 
of Wages in National Income. - SAMUELSON P. A., The Transfer Problem and 
Transport Costs: the Terms of Trade When Impediments are Absent. - MARCUS 
E., The Cyclical Adjustment Pattern of an «Open Economy»: Canada, 1927-1939.- 
CHambERLIN E. H., «Full Cost» and Monopolistic Competition. - ROBINSON J., A 
Comment. - Leser C. E. V., Men and Women in Industry. 


Economic (The) Record, Melbourne, May 1952. 


Hreser R., The Degree of Monopoly Power. - Horner F. B., The Pre-War Demand 
For Wool. - WiLson J. R., Maximization and Business Behaviour. - VAUTIER C., 
Labour Turnover in Butter Factories in New Zealand. - Epwarps H. R., Goodwill 
and the Normal Cost Theory of Price. 


Economist (De), Haarlem, Maart 1952. 


KRAAL A., De afschaffing van het certificatensysteem in Indonesié en wat er voor in 
de plaats is gekomen (La soppressione del sistema del certificato nell' Indonesia e ció 
che gli-è stato sostituito). - HARTOG F., Moeilijkheden of de weg naar economische 
eenheid van Europa(Slot) (Difficolta sulla via dell'unità economica dell'Europa) (Fine). 


Economist (De), Haarlem, April 1952. 


PosTHUMA S., Enige Beschouwingen over de Europese Betalingsunie (Considerazioni 
sull’ Unione Europea dei Pagamenti). - KLAASSEN L. H., De statistische conjunctuur- 
documentatie (La documentazione statistica della congiuntura). 


Economist (De), Haarlem, Mei 1952, 


Kooy (van der) T. P., Bespiegelingen over Economie en Ethiek (I.) (Considera- 
zioni sull'economia e sull'etica. 1.). - VERwEY G., John Maynard Keynes en 
het economisch denken van onze tijd (John Maynard Keynes e il pensiero eco- 
nomico del nostro tempo). - MEL (van der) M., De interne financiéle stabiliteit van 
West-Europa en Noord-Amerika (La stabilitá finanziaria interna dell'Europa Occi- 
dentale e del Nord America). 


Egypte (L”) Contemporaine, Le Caire, Avril 1952. 


Darmois G., Le Développment des Idées et des Méthodes Statistiques.- EL MOLLA 
Y.S., The United States Post-War Tariffs on Long-Staple Cotton. - MANDICAS A. S., 
Comments on the International Credit Conference. - ZAKARIA MOHAMEBD CHAFIK 
L’investissement de la réserve comptable dans les Société d'Assurance sur la vie 
et l'impôt sur les bénéfices commerciaux et industriels (in lingua araba). 


Estudos Económicos, Rio de Janeiro, Marco e Junho de 1951. 


A produtividade da máo de obra téxtil em cinco países da América Latina. - 
A indústria quimica no Brasil. - Política Económica Externa dos Estados Unidos. 


Etudes Economiques, Mons, Avril 1952, 


GaLLez P., Une nouvelle technique en mécanographie: l'électronique. - DIBUDONNÉ 
Pu., L'Union Européenne de paiements a-t-elle rempli sa mission? - Dernier FR. 
Aspects économiques de l’industrie gazière belge. 


Europa Archiv, Frankfurt a. M. April 1952, N. 8/9. 


ScHiILLING K., Europäischer Wirtschaftsrat (OEEC) und Europäische Zablungs- 
union (EZU). 


n 


Europa Archiv, Frankfurt a. M., Mai 1952, N. 10. 


WuanorN E., Dis Probleme des Ost-West-Handels auf der Internationalen Wirt- 
schaftskonferenz in Moskau. 
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Europa Archiv, Frankfurt a. M., Juni 1952, N. 11. 


MICKWITZ (von) E., Die internationalen Bemühungen zum Abbau der Handels- 


IRR te Entwicklung seit dem Abschluss der Konferenz von Torquay am 


Federal Reserve Bulletin, Washington, April 1952. 


Consumer Plans for Spending and Saving. - Statement by Chairman of the Board 
of Governors before Subcommittee on General Credit Control and Debt Manage- 
ment. - Banking in the Soviet Union. 


Finansi i Kredit, Sofija, n. 3-4, 1951. 
STOJANOV A., Znacenije na spestovnost i narodnite zaemi za izhrazhdaneto na 
sotzialisma u nas (L'importanza dei risparmi e dei prestiti nazionali ai fini del- 
l’organizzazione del socialismo in Bulgaria). - JANJEv P. JA., Planiranje na drzhav- 
nite prichodi (La pianificazione delle entrate dello Stato). - Markov S. G., Kratkos- 
rocno Kreditirane na kooperativnite orhanizazij ot Blgarskata narodna banka (La 
concessione di crediti a breve scadenza alle organizzazioni cooperative da parte 
della Banca nazionale bulgara). - Perkov P.I., Roljata na kredita v narodnoto 
stopanstvo na SSSR (La funzione del credito nell'economia nazionale dell’ URSS). 


Finansi i Kredit, Sotija, n. 5-6, 1951. 

Boapanov L., Osobenosti na novija zakon za bjudzheta i proizticiase-cite ot nevo 
izmienienija v s-stavjaneto, izplnenieto i otcitaneto na bjudzhetite (Le caratteri- 
stiche della nuova legge sul bilancio e i mutamenti che ne derivano nell’ambito 
dell’attuazione e della registrazione dei bilanci). - SAPUNDZHEV D., Kreditirane na 
trudovo-kooperativnite zemedelski stopanstva za investitzii (La concessione di ere- 
diti di investimento alle aziende cooperative agricole). - SroJCEv A., Borbata za 
uskorjavanje obrase-ciaemostta na oborotnite sredstva i zadacite na bankovite 
slujiteli (La lotta per l'accelerazione della velocità di circolazione del capitale circo- 
lante ed i compiti dei bancari). - CHERSCKOVIC JA., Snijenieto na sebestojnostta na 
produkzijata pri vsjaka proizvodstvena operazija i vprost za nehovoto otcitane (La 
diminuzione dei costi di produzione per ogni singola operazione produttiva ed il 
problema della sua registrazione). 


Giornale degli Economisti e Annali di Economia, Milano, Gennaio-Febbraio 1952. 


DEMARIA G., I costi di distribuzione. - MARRAMA V., Riflessioni sullo sviluppo eco- 
nomico dei paesi arretrati e, in particolare, sugli effetti di una redistribuzione del 
reddito. - GASPARINI I., Rischio crescente ed ingresso di capitale nello sviluppo 
economico. 


Indian (The) Journal of Economics, Allahabad, January 1992. 


Conference Number - Containing Conference Papers to be Read at the Thirty-Fourth 
Conference of the Indian Economic Association Patna, december, 1951. 


Industria (L’), Milano, N. 1 - 1952. 


NEUMANN (von) J., Un modello di equilibrio economico generale. - CHAMPERNOWNE 
D. G., Nota sull'articolo di J. v. Neuman «Un modello di equilibrio economico ge- 
nerale». - BRAMBILLA F., Il contributo di Georgescu-Roegen allo schema di v. 
Neumann riguardante l'equilibrio economico generale. - Di Frnizio F., La meto- 
dologia di Oskar Morgenstern. 


Industrie, Bruxelles, Avril 1952. 
Grandeur de Liège. 


Industrie, Bruxelles, Mai 1952. 
Fuss H., L’ Organisation internationale du travail. - BRABANDERE (de) E., L’in- 
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dustrie et le barreau. - Luomsr T., Les cadres devant la réforme des structures. - 
CLanssens H. M., Structure du commerce extérieur belge (II). - Le jubilé d’une 
institution européenne: La Compagnie internationale des Wagons-lits. 


International Affairs, London, July 1952. 


MansERGH N., Ireland: The Republic Outside The Commonwealth. - HOLLAND W. L., 
Japan and the New Balance of Power in the Far East. - Brrpwoop (Lord), Ka- 
shmir. - MayaLL R. C. Recent Constitutional Developments in the Sudan. - 
ParsH E. W., The Sterling Area Crisis. - BoorHBY R., The Future of the Council 
of Europe. - Twaepy O., The Arab Refugees. - MARMORSTEIN E., Religious Opposi- 
tion to Nationalism in the Middle East. 


Isviestija Akademii Nauk SSSR - Otdelenie Ekonomiki i Prave, Moskva, N.5, 1951. 


CesnoKov D.I., Mesto gosudarstva v sisteme nadstrojki (Il posto dello Stato nel 
sistema della sovrastruttura). - LAZARIEV M.1., K voprosu o dopusc-cenii predsta- 
vitelej Kitajskoj Narodnoj Respubliki v Organizaziju Objedinionnych Nazij (Sul 
problema dell’ammissione all ONU dei rappresentanti della Cina popolare). - 
Kronrop Ia. A., Borba Sovietskovo Gosudarstva za preobrazovanie tovarnodenejinych 
otnoscenij (La lotta dello Stato sovietico per la riforma dei rapporti monetari e 
mercantili). 


Isviestija Akademit Nauk SSSR - Otdelenie Ekonomiki i Prava, Moskva, N. 6, 1951. 


LePescriN A. I., Stalinskaja Konstituzija - konstituzija pobiedivscevo sotzialisma 
(La Costituzione di Stalin - costituzione del socialismo vittorioso). - KUDRIAVZEV D. I., 
Voprosy ekonomiki i prava v13-m tomie Socinenij I. V. Stalina (1 problemi di-eco- 
nomia e di diritto nel vol. 13° delle opere complete di Stalin). 


Jahrbücher für Nationalbkonomie und Statistik, Stuttgart, Mai 1952. 


KreLLE W., Theoretische Analyse der deutschen Zahlungsbilanz 1949/1951. 
MULLER J. H., Grundlagen einer allgemeinen Theorie der Wabhlakte. 


Journal de la Société de Statistique de Paris, Paris, Janvier-Février-Mars 1952. 


Curvry G., La structure industrielle et commerciale de la France. - Pryor, 
DUMONTIER et CHARTIBR, La statistique industrielle aux Etats-Unis. 


Journal (The) of Finance, Chicago, Ill., March 1952. 


Lawson E. W., A Federal Department of Finance. A Proposal. - SPENGLER J. J., 
Population Movements and Investment (II). - McKinney G. W., Jr., Residential 
Mortgage Lenders. - Rossins S. M., Investor Guideposts in Comparing Income 
Statements. - SIEGELMAN L., Inflation Control through a National Wage Policy. - 
Markowitz H., Portfolio Selection. 


Journal (The) of Political Economy, Chicago, February 1951. 


Hoover C. B., Foreign Economie Aid and Communism. - METZLER L. A., A Multiple- 
Country Theory of Income Transfers. - KINDLEBERGER C. P., Group Behavior and 
International Trade. - Hrapy E. O., Efficiency in Public Soil-Conservation Pro- 
grams. - BaumoL W. J., The Neumann-Morgenstern Utility Index—an Ordinalist 
View. - Merzcer L. A., The Rate of Interest and the Marginal Product of Ca- 
pital - A Correction. - Bourpine K. E., M. Allais's Theory of Interest. 


Journal (The) of Political Economy, Chicago, April 1951. 


METZLER L. A. Wealth, Saving and the Rate of Interest. - HurcHins J. G. B., 
United States Merchant Marine Policy-and Surplus Ships. - SHERRARD A., Adver- 
tising, Product Variation and the Limits of Economics. - Rees A., Wage Determi- 
nation and Involuntary Unemployment. - Ackuny G., The Wealth-Saving Rela- 
tionship. - Maisez S. J., Housebuilding in the San Francisco Bay Area. 
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Journal (The) of Political Economy, Chicago, June 1951. 


STIGLER G.J., The Division of Labor is Limited by the Extent of the Market. - 
Hoyt ELIZABETH E., Want Development in Undeveloped Area. - FRIEDMAN M., 
Commodity-Reserve Currency. - HowENSTINE E. Jay, The Alleged Inflexibility of 
Compensatory Public Works Policy. - Smirn V. E., The Classicists' Use of « De- 
mand». - Morton W. A., Keynesianism and Inflation. 


Journal (The) of Political Economy, Chicago, August 1951. 


Lewis H. G., The Labor-monopoly Problem; a positive program. - Roussras S. W. 
and Harr A.G., Experimental Verification of a Composite Indifference Map. - 
SELTZER G., Pattern Bargaining and the United Steelworkers. - GHALK A. F., Na- 
tural Law and the Rise of Economic Individualism in England. - Dewey D.J., 
Crisis in Britain: a note on the Stagnation Thesis. - Jenxins H. P., Fiscal Equity 
in the Unequal Treatment of Unequals; a suggested test. - BUCHANAN J. M., A 
Rejoinder. 


Journal (The) of Political Economy, Chicago, October 1951. 


MOSTELLER F. D. and Nocrs P., An Experimental Measurement of Utility. - 
JASNY N., Labor and Output in Soviet Concentration Camps. - BRONFENBRENNER M., 
A Loan Ratio for Inflation Control. - CamPBELL C. D., Are Property Tax Rates 
Increasing? - KLEIN L. R., The Life of John Maynard Keynes. 


Journal of the Statistical & Social Inquiry Society of Ireland, Dublin, Vol. 
XVIII-104 Session 1950-51. 


KIERNAN T. J., A Study of Catholic Ecclesiastical and Religious Statistics. - 
BRENNAN P., The Finance of Air Transport Services in Ireland. - JOHNSTON, Raw 
Materials for Irish Animal Husbandry. - Eason J. C. M., A Summary of the Figures 
of Expenditure and Revenue Presented in the Finance Accounts for the Years 
1929-30, 1939-40 and 1949-50. - CurHBERT N., Total Civilian Income in Northern 
Ireland. - STAEHLB H., Statistical Notes on the Economie History of Trish 
Agriculture, 1847-1913. 


Kansantaloudellinen Atkakauskirja, Helsinki, I Nide, 48 Vuosikerta, 1952. 
Leppo M., Talouspolitiikan päämäärät ja keimot (Scopi e mezzi della política eco- 
nomica). - VALTASAARI M., Metsáteollisuunden jalostusaste kansantalouden kannalta 
(La fase di raffinazione dei prodotti forestali e l'economia nazionale). - Waris K., 
Talouspolitiikka vientisuhdanteiden heikentyessá (La politica economica nell’ attuale 
periodo di ribasso dei prezzi all'esportazione). - Vaivio F. L., Kokonaiskásitteet 
talouspoliittisen keskustelun taustana (Il concetto macroeconomico come base della 
politica economica). 


Kyklos, Bern, Vol. V, Fasc. 1/2, 1951. 


SINGER K., Keynes. A Memorial. - BEHRMANN J. N., Dollar Crises: Cured by World 
Socialism ? - LAURAT L., Changements de structure de l'économie mondiale. - 
SoTIROFF G., Introductory Note to an Economic Theory of War and Peace. 


Manchester (The) School of Economic and Social Studies, Manchester, May 1952. 


Lewis W. A., World Production, Prices and Trade, 1870-1960. - CoHEN L.., Costs 
of Distribution in Department Stores. - CHECKLAND S. G., John Koster, Anti-Bul- 
lionist. - Watson W., British and Foreign Immigrant Miners in Fife. 


Metroeconomica, Trieste, Aprile 1952. 


TINTNER G., Complementarity and shifts in demand. - Kaysmn C., The minimax 
rule of the theory of games and the choice of strategies under conditions of un- 
certainty. - Fossati E., Dell’ econometria.. 


Midland Bank Review, London, May 1952. 
Monetary Survey 1951-2. - The Tax-Gatherers. - The Ending of « Utility ». 
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Moneda y Crédito, Madrid, Diciembre 1951. 
Vinuaces A. Antonio Flores de Lemus: 1876-1941. - Cuesta GARRIGÓS I., La 
Banca española en el quinquenio 1946-1950. - EsTaPÉ F., Algunos comentarios a la 
publicación del «Ensayo sobre la naturaleza del comercio en general», de Can- 
tillón. - HerNANDRZ Rola J., El neoliberalismo económico. Una obra póstuma de 
Walter Eucken. 


National Provincial Bank Review, London, May 1992. 


CaDoGax (sir) A., Must History Repeat Itself? - BarEAU P., The French Franc. - 
Monetary and Commercial Agreements - 1951. 


Political Science Quarterly, Lancaster, Pa., June 1952. 


Powe. T. R., Charles Evans Hughes. - TANNENBAUM F., The Balance of Power 
versus the Coordinate State. - SkiLLina H. G., The Czechoslovak Constitutional 
System: The Soviet Impact. - KRIEGER L., The Intellectuals and European Society. - 
Hoyr E. A., Naturalization under the American Colonies: Signs of a New Com- 
munity. - ALBERY M., The Cost of Wars. 


Public Finance - Finances Publiques, Amsterdam, N. 1/2, 1952. 


Special double number: The impact of the Rearmament on Western Countries. - 
Keyserune L. H., The Impact of the Rearmement on the U.S.A. - Carrer C. F., 
The Impact of the Rearmament on Britain. - VALLERIE P., Les Aspects du Réar- 
mement en France. - CAMBI E., Les Répercussions du Réarmement sur |’ Italie. 
SCHMOELDERS G., The impact of the Rearmament on Western Germany. - Masoin M. 
La Belgique devant le Réarmement. - TINBERGEN J., The Impact of the Rearma- 
ment on the Netherlands. - CaperwaLL G., The Impact of the Rearmament on 
Denmark. - PIATIBR A., The Economics of the Rearmament and its Effects on the 
Western Economics. A Theoretical Synthesis. 


Quarterly (The) Journal of Economics, Cambridge, Mass., May 1952. 


Jasny N., A Close-up of the Soviet Fourth Five Yeat Plan. - LERNER A. P., The 
Essential Properties of Interest and Money. - STEI¡NER P. O., Program Patterns and 
Preferences, and the Workability of Competition in Radio Broadcasting. - WE- 
ston J. F. and JacoBy N. H., Profit Standards. - Lurz V., Real and Monetary 
Factors in the Determination of Employment Levels. - Kravis B., Guideposts for 
Reciprocal Trade Policy. 


Review (The) of Economics und Statistics, Cambridge, Mass., February 1952. 


LroNrier W., Some Basic Problems of Structural Analysis. - PERRY MILLER J., 
The Pricing Effects of Accelerated Amortization. - COHEN M., Postwar Consumption 
Functions. ~ Reper M. W., The Theory of Union Wage Policy. - Fisher G. H., A 
Simple Econometric Model for the United States, 1947-1950. - Bennion E. G., The 
Cowles Commission's «Simultaneous Equation Approach»: A Simplified Explana- 
tion. - KASDAN S., The Relationship Between Machinery and Steel Produetion in 
Russia and the United States.  EvsriN R. C., Foreign Investments of American 
Corporations. - Warsurton C., Has Bank Supervision Been in Conflict with Mo- 
netary Policy ? - TURGEON L., On the Reliability of Soviet Statistics. - Koo A. Y. C., 
A Note «on Professor Frisch's Trade Matrix and Discriminatory Restriction of 
Imports. - TOWNSEND R. G., An Application of the Durand Method for Estimating 
the Size Distribution of a Given Aggregate Income. - Ricw S. A., Statistical Concepts 
in the Soviet Union Examined from Generally Accepted Scientific, Viewpoints. 


Review (The) of Economic Studies, Cambridge, N. 50, 1952 53. 


Ten, H., Qualities, Prices and Budget Enquiries. - Ross N. S., Management and 
the Size of the Firm. - Houraæaxker H. S., Compensated Changes in Quantities 
and Qualities Consumed. - CLoweR R. W., Professor Duesenberry and Traditional 
Theory. - Hany F. H., The general Equilibrium Theory of Money : A Comment. - 
PATINKIN D., Further Considerations of the General Equilibrium Theory of Money. 
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Review of the Economie Conditions in Italy, Roma, May 1952. 


Giusti DEL GIARDINO J., International Emigration Problems. - Two Months of 
Economie Activity in Italy. - Italian Economy in 1951. - Tucci G., Latin America's 
Industrialization, Foreign Trade and Exchanges with Italy. 


Revista de la Facultad de Ciencias Económicas, Buenos Aires, Septiembre 1951. 


Bancus I. E., Política económica. - Esrevez A., Bartolomé Mitre, primer cate- 
drático de estadística. - BRIGNONE C. S., La nueva ley de estadística. - MANGIANTE 
E. L., Importancia económica de la industria del cemento en la Argentina. 


Revista de la Facultad de Ciencias Económicas, Buenos Aires, Octubre 1951. 


Número extraordinario dedicado al Yacimiento « Presidente Perón» de Río Turbio. 


Revista de la Facultad de Ciencias Económicas, Buenos Aires, Noviembre 1951. 


MANGIANTE E. L., Importancia económica de la industria del cemento en la Ar- 
gentina (Conclusión). - GONZALEZ CLIMENT A., La Flota Mercante del Estado. - 
Correse A., Consideraciones a la Ley 14.067 (Jubilación del personal que integran 
empresas de servicios públicos de automotor). 


Revue d' Economie politique, Paris, Mars-Avril 1952. 


Lepuc G., Le sous-développement et ses problèmes. - CapeT M., Les difticultés 
d’élaboration d'une théorie générale de la répartition. - GANDON A., La législation 
anti-trust aux Etats-Unis. 


Revue de Science et de Législation Financières, Paris, Avril-Juin 1952. 


Groves H. M., Le choix d'une forme appropriée de droits de succession. - ACKER- 
MANN E., Finances et monnaie de la Suisse. - LECAILLON J., Note sur la part des 
revenus du travail dans le revenu national et la politique financiére. - TAUTSCHER 
A., Les fonctions économiques des entreprises publiques. - CouLzois P., Capital et 
imp0t sur le revenu. - BARAGWANATH L. E., La livre australienne. - PASSERON A., 
Stuut politique, économique et financier de la Principauté de Monaco. 


Revue des Sciences Economiques, Liège, Mars 1952. 
GékarD M. L., L' Industrie libre dans un Etat gouverné. - Sauvy A., L’ Influence 
de la Productivité sur l’emploi et la population. - GONNARD R., Les Physiocrates 
au Portugal. 


Revue Economique, Paris, Mars 1952. 
LBHomme J. et MARCHAL J., Avant-Propos. - MARCHAL J., Approaches et catégories 
à utiliser pour une théorie réaliste de la répartition. - LHOMME J., Le problème 
d'une politique «nationale» des salaires en Grande-Bretagne. - LECAILLON J., Le 
revenu des cadres, - BROCHIER H., Les variations de l’intérét et du volume de 
Vendettement. Essai d'interprétation théorique. 


Revue Economique, Paris, Mai 1952. 


Baucuwr P., Evolution des salaires et structure économique. - GENDARME R., Esquisse 
d'une théorie du revenu des agriculteurs. - GUIBÉNBUF R., Essai sur une méthode 
d’analyse du comportement du groupe syndical. - LHOMME J., Le profit et les 
structures sociales. 


Revue économique et sociale, Lausanne, Avril 1952. 


Zeevanp (van) M., Retour au marché. - Simon F., Aspects économiques et sociaux 
de nationalisation en France: un essai de bilan (suite et fin). - L’HUILLIER J, A., 
L'expérience de 1' Accord général sur les tarifs douaniers et le commerce. - GEBRI 


B., Le marché immobilier à Lausanne. 
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Revue Internationale du Travail, Genève, Avril 1952. 


CHarues P., Les sociétés africaines devant la législation du travail. - STEWART A. £., 
La rétribution au mérite. - GREBLER L., Les répercussions de la réglementation 
des loyers aux Etats-Unis. 


Revue Internationale du Travail, Genéve, Mai 1952. 


Grrop R., La recherche sociologique, instrument de progrès social. - DAYA E., Les 
relations humaines dans l’industrie. - BURTLE J., L'analyse facteur-produit, contri- 
bution á la politique de la main-d’ oeuvre. 


Rivista Bancaria, Milano, Marzo-Aprile 1952. 


E. D'A., Modi dell’azione statale in campo economico e tributario (Cronache). - 
ViLnLANI F., Preferenza per la liquidità e saggio d'interesse. - GOLA M., La politica 
del denaro a buon mercato in Gran Bretagna dal 1931 al giorno d'oggi. 


Rivista di Politica Economica, Roma, Aprile 1952. 


VI° Convegno di Studi di Economia e Politica Industriale. - Prerr1-TonkLu1 (de) A. 
Agostino Lanzillo (31 ottobre 1886-3 marzo 1952). - SENSINI G., Le curve cre- 
scenti dell’ofelimità elementare. 


Rivista internazionale di Scienze sociali, Milano, Maggio-Giugno 1952. 


Viro F., Considerazioni intorno ad una recente rassegna dei concetti basilari del- 
l'economia politica. - LecLERQ J., Science et sciences politiques. - Brasca C., La 
proposta Rignano di riforma dell'imposta successoria. Vantaggi, difficoltà e pro- 
blemi tecnico-amministrativi. 


Schweizerische Zeitschrift für Volkswirtschaft und Statistik, Basel, April 1952. 


Haun L. A., Theorie der Bórsenkursbildung. - MARCHAND E., Die finanzielle Lage 
der AHV. - Sieser H., Ueber das Ziel der staatlichen Monopol-, Kartell- und 
Trustpolitik. - SCHWARZ A., Bemerknngen zur Verstädterung. 


Skandinaviska Banken Aktiebolag - Quarterly Review, Stockholm, April 1952. 


BRUNDELL P., Northern Traveller's Cheques. II. - JacoBssoN P., Mild Inflation for 
Ever? - Pension Funds and Capital Problems of the Swedish Companies. - Public 
Finances and Inflation. - HARDIN E., Wages and Productivity. 


South African (The) Journal of Economics, Johannesburg, March 1952. 


RouTH G., Industrial Relations in South Africa. - Horwoop O. P. F., Reflections 
upon the Present State of National Income Determination. - CRONJE F. J.C., The 
Textile Industry in the Union of South Africa. - LAIGHT J. C., Transportation in 
the American Economy. - WiynHoLps H. W. J., Inflasie. - Horr W. H., The 
Nature of Money. 


Southern (The) Economic Journal, Chapel Hill, N. C., April 1952. 


SHadaNn E. P., [llustrations of Degrees of Validity in Economics. - Fisapr G. H., A 
Survey of the Theory of Induced Investment, 1900-1940. - WARBURTON C., How Much 
Variation in the Quantity of Money is Needed? - Simmons E. C., The Uses and 
Limitations of Mouetary-Fiscal Poliey in Economic Stabilization. - KoTTKE F. J., 
Monopoly and Mobilization for Defense. - GREENHUT M. L., Integrating the Leading 
Theories of Plant Location. - Gaines T. C., The Outlook for Agricultural Pro- 
duction and Consumption. - CARROLL T. H., The Need for Increasing Convergence 
of Management Theory and Practice. 


Soviet Studies, Oxford, April 1952. 


BeLorr M., The Theory of Soviet Foreign Policy, - Seron F., Pre-war Soviet Prices 
in the Light of the 1941 P - MiLLER J., ajn.The 1941 Economic Plan, 
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Statistica, Milano, Gennaio-Marzo 1952. 


FERRARI G., Contributo allo studio del problema dell’alimentazione. - D' ELIA E., 
Sui metodi di rilevazione delle statistiche agrarie. 


Statistiques ei Etudes Financières, Paris, Mars 1952. 


La situation des finances publiques en 1951. - L'évolution des disponibilités mo- 
nétaires et du crédit bancaire au cours du quatriéme trimestre 1951. - Etats Unis. 
Le revenu national en 1951. - Grande-Bretagne. Le révenu national en 1951. 


Statistiques et Etudes Financiéres - Supplément Finances Comparées, N. 11 - 1951. 
La fiscalité en France et à l’ étranger. Etats-Unis, - Grande-Bretagne. 


Statistiques et Etudes Financières, Supplément Finances Comparées, N. 12-1951. 


x 


La fiscalité en France et à l'étranger (II). Allemagne Occidentale. - Belgique. - 
Suisse. U.R.S.S.. 


Studi Economici, Napoli, Novembre-Dicembre 1951. 


Racca L., La legislazione federale anti-trusts negli Stati Uniti d'America. - Pin- 
TRASANTA G., Vecchie e nuove tariffe ferroviarie. - CARDELLICCHIO S., In tema di 
finanza locale. - HawnBLr. D., I meriti e i demeriti delle imposte dirette e indirette 
e la loro prospettiva nel Regno Unito. - GRILLI C., Umberto Ricci e l'economia 
psichico matematica. 


Transport and Communications Review, New York, January-March 1952. 


RUMPLER A., Unification of Road Sign and Signals on a World-Wide Basis (II). - 
Hitprap W. P., International Air Transport Association. - JAMES E. W., Interna- 
tional Highways in the Americas. - Survey of Inland Water Transport by Experts 
from Asia and the Far East. - MARTIN M., PARMANTIER A., Co-operation between 
the French and German Railways. - SJUBERG A., Budgetary Planning for Efficiency 
Analysis and Control of Rate Fixing and Production. - Study on Highways in 
Thailand - 1950. 


Trimestre (El) Económico, México, Enero-Marzo de 1952. 


ALIBNES Urosa J., Tesis sobre el desarrollo económico de Cuba. - BENHAM F. C., 
Reflexiones sobre los paises insuficientemente desarrollados. - BAZANT J., Evolución 
de la industria textil inglesa en la Edad Media. - Macario S. P., El instituciona- 
lismo como crítica de la teoría económica clásica. - MAYOBRE J. A., Filosofía y 
ciencia económica. 


Voprosy Ekonomiki, Moskva, N. 11, 1951. 
Desorin G., Leninsko-stalinskaja vniesenjaja politika SSSR - politika mira (La 


politica estera lenin-staliniana dell’ URSS - politica della pace). - OmMAROSKIJ A., 
Techniceskij prohress v narodnom chozjajstve SSSR v poslevojennyj period (Il pro- 
gresso tecnico nell'agricoltura dell’ URSS nel dopoguerra). - BAcIURIN A., So- 


vetskije finansy i kredit na slujibie stroitelstva kommunizma (Le finanze sovietiche 
ed il credito a servizio dell’ organizzazione del comunismo). - MasLENNIKOv V., Dva 
goda Kjtajskoj Narodnoj Respubliki (Due anni di Repubblica popolare cinese). - 
DupinsKiy I., Bjudjety mirnoj ekonomiki v evropejskich stranach narodnoj demo- 
kratii (I bilanci dell'economia di pace nei paesi europei a domocrazia popolare). - 
NixtriN T., Uspiechi demokraticeskovo stroitelstva v respublike Vjetnam (I suc- 
“cessi dell'organizzazione democratica nella repubblica del Vietnam). 


Voprosy Ekonomiki, Moskva, N. 12, 1951. 


VBRSCININ A., SamoJLov S., Borba za znijenije sobestoimosti produkzii na pred- 
prijatjach Urala (La lotta per la riduzione dei costi di produzione nelle imprese 
degli Urali). - RoHozin G., Podiom obse-cestvennovo kolchoznovo jivotnovodstva v 
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pervoj poslievojennoj pjatiletke (L'espansione dell'allevamento zootecnico kolchoziano. 
nel primo piano quinquennale postbellico). - Kuvscinov I., Stalinhradskij hidrouzel i 
razvitie selskovo chozjajstva rajonov Prikaspija (Il ganglio idroelettrico di Stalingrado 
e lo sviluppo dell'agricoltura delle zone del Caspio). - MoscENsKIJ M., Honka voo- 
rujienij v kapitalisticeskich stranach usilivaet obnisc-cianije trudjase-cichza (La 
corsa agli armamenti nei paesi capitalistici aggrava il depauperamento dei lavora- 
tori). - Borisov S., Marsciallizovannaja Avstrija pod gniotom amerikanskich impe- 
rialistov (L'Austria marshallizzata sotto il gioco degli imperialisti americani). - 
Nikitin P., Uspiechi sotzialisticeskovo stroitelstva v narodno-demokraticeskoj Polsce 
(I successi dell’organizzazione socialista nella Polonia democratico-popolare). - Mi- 
litarizatzija ekonomiki kapitalisticeskich stran (La militarizzazione dell'economia 
nei paesi capitalistici)). 


Voprosy Ekonomiki, Moskva, N. 1, 1952. 


Dmirkirv M., O putjach znijienija sebestoimosti promysclennoj produkzii (Dei 
mezzi per giungere alla riduzione del costo di produzione dei manufatti). - VE- 
DENJAPIN H., KOJIEVNIKOV V., Gigant sovetskovo avtostroienija (Un gigante della 
fabbricazione automobilistica sovietica). - ZAKLADNOJ V., Ob oborotnych sredstvach 
kolchozov (I mezzi circolanti dei kolchozy). - Pasckov A., U istokov russkoj eko- 
‘nomiceskoj mysli (Alle fonti del pensiero economico russo). - MicHALEVSKIJ F., In- 
fijazionnaja sistema na slujibie militarizma i ahressii (Il sistema dell’inflazione a 
servizio del militarismo e dell'aggressione). - LeMIN I., Plody imperialisticeskovo 
chozjajnicianija v Indii i Pakistane (I frutti dell’amministrazione imperialistica in 
India e nel Pakistan). - VasiLiova V., Narody Afriki v borbie za mir i svobodu 
(I popoli dell’Africa in lotta per la pace e per la libertà). - Kuzmin H., Ukreplenije 
chozjajstvennovo rasciota v promysclennosti Cechoslovakii (Il consolidamento del 
calcolo dei costi nell'industria cecoslovacca). 


Voprosy Ekonomiki, Moskva, N. 2, 1952. 


Lissciz R., Promysclennyj podiom ekonomiceskich rajonov SSSR v poslevojennoj 
pjatiletkie (L'espansione industriale delle zone economiche dell'URSS nel quin- 
quennio economico postbellico). - Upacin S., Voprosy zemleustrojstva ukrupnionnych 
kolchozov (I problemi della utilizzazione della terra nelle super-aziende colletti- 
vizzate). - MARTINOV A., Velikaja drujiba narodov Sovietskovo Sojuza i Kitaja (La 
grande amicizia dei popoli dell’Unione Sovietica e della Cina). - VATOLINA L.,. 
Borba ehipetskovo naroda za mir i nezavisimost (La lotta del popolo egiziano per 
la pace e l'indipendenza). - MILCIKOVSKIJ A., Obostrienie borby mejidu amerikanskim 
i anglijskim imperializmom za hospodstvo v britanskim dominionach (1, inasprimento 
della lotta tra l’imperialismo americano e quello inglese per il predominio nei Do- 
minions britannici), - ALBXANDROV M., Mejidunarodnyje ekonomiceskie svjazi i 
problema uluc-scenija uslovij jisni v zapadnych stranach (Le relazioni economiche 
internazionali ed il problema del miglioramento delle condizioni di vita nei paesi 
occidentali). - Firuni Li, Sovietskij Sojuz i mejidunarodnoe ekonomiceskoe sotrud- 
nicestvo (L’ Unione Sovietica e la cooperazione economica internazionale). - KuzEM- 
BAEV N., Nekotoryje itohi ukrupnienija kolchozov v Kazachskoj SSR (Alcuni ri- 
sultati dell’unificazione dei kolchozy nella Repubblica sovietica cosacca). 


Weltwirtschaftliches Archiv, Hamburg, Band 68, Heft 1, 1952. 


Machu? F., Oligopolistie Indeterminacy. - WIBDENFELD K., Kapitalismus und 
Weltmarktwirtschaft als Erginzung und Gegensatz. - Dickson H., Grundziige der 
schwedischen Wirtschaftstheorie, vor allem der Stockholmer Schule, während der 
letzten 25 Jahre. - HoHman E. P., Probleme und Arbeitsmethoden der intern ati o- 
nalen Sozialpolitik. 

Westminster Bank Review, London, May 1952. o 
Baxtur W. T., Inflation and Accounting Profit. - Economie Policy and the Budget. - 
Measuring Changes in the Value of Money. - Plague in the City. - Agricultural 
Proporty Market. | 
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Wirtschaftsdienst, Hamburg, April 1952. 


WINTBR A., Messen und Ausstellungen. - Die Deutschlandfrage und die westeuro- 
páische Integration. - Die Angst vor morgen. - Scorr D., Behandlung des Ost- 
Westhandels in Genf. - Sime H., Integration nebenverfassungsmässiger Kräfte durch 
einen Bundeswirtschaftsrat ? - ANDRHAE-GIESSEN W., Das Mitbestimmungsrecht 
und die berufsstindische Ordnung der Wirtschaft. - KAPFERER C., Der Ordnungs- 
gedanke in der freien Berufstitigkeit. - Cresta M., Das problem der Verteilungs- 
kosten in Italien. - FriscH A., Landwirtschaftliche und industrielle Entwicklungen 
in Franzósisch-Marokko. - HunLe F., Die Móbelindustrie in Westdeutschland. - 
STROER H. J., Nachkriegsentwicklung des Apparatebaus fiir die chem. Industrie in 
der Bundesrepublik. 


Wirtschaftsdienst, Hamburg, Mai 1952. 


Scorr D., Grossbritannien und die Moskauer Wirtschaftskonferenz. - ARNDT E., 
Die Gewinnbeteiligung: betriebspolitische Bedeutung und volkswirtschaftliche 
Grenzen. - HERRMANN B., Die Beteiligung der Belegschaft am Betriebsergebnis. - 
SPIEGELHALTER F., Leistungsbeteiligung und Sozialgestaltung. - ABRAHAMSON G., 
Importrestriktionen im Sterlingblock: langfristiger Kapitalbedarf als Ursache. - 
Romign W., Lage und Entwicklung des indonesischen Plantagenbaus. - Landwirt- 
schaftliche Nahrungs- und Rohstoffbasis der UdSSR. - CARDEW J., Die Erschliessung 
der Erdólvorkommen in China. - Die Mineralólindustrie im Bundesgebiet. 


Zeitschrift fiir die gesamte Staatswissenschaft, Tübingen, 108 Band, 2 Heft, 1952. 


BERNÁCER G., Keynes, kritisch gesehen. - FORSTMANN A., Der Gleichgewichts- 
begriff als Grundlage der Verlaufsanalyse und der wirtschaftswissenschaftlichen 
Integration. - Rnurr P. W., Morphologie des Sparens (II). - RicHTER R., Die Ver- 
teilung der Nettoinvestitionen auf die Konsumgiiter- und Produktionsmittel- Industrie 
(Eine Ergánzung). - HenDeErsON W. O., England und die Industrialisierung Deutsch- 
lands. - ScuuLtz B., Das Steueraufkommen als Massstab. - NEUMEYER F., Ame- 
rikanische Antitrustgesetze und Gewerkschaften. - HALL K. A, Vom Geist des 
Prozesses. Richterliches Denken und Staatsráson. 


Zeitschrift fur Okonometrie, Mainz, Dezember 1951. 


Dean J., Capital budgeting and the firm's demand for capital. - BRUNNER K., Pa- 
rametriche Variation und Multiplikatoranalyse. - BoLza H., Anwendung der Er- 
neuerungtheorie auf das Abschreibungsproblem. 


REGESTI EMEROGRAFICI 


L’ Istituto di Economia Internazionale riussume i principali articoli dei principali pe- 
siodici economici e politici del mondo. 

Lo spoglio viene eseguito sopra un complesso di 824 pubblicazioni, appartenenti a 58 
diversi paesi e a 11 organismi internazionali. I regesti sono redatti dai seguenti ricercatoré 
dell’ Istituto: Giuseppe FELLONI, ANGIOLINA Gosio, MATILDE PITTALUGA, VITTORIO St- 
ROTTI, Rosita VIOLI. 

Soltanto una piccola parte dei regesti eseguiti viene pubblicata nel Bollettino Emero- 
grafico di Economia Internazionale. 

I regesti pubblicati nel Bollettino sono distribuiti secondo una classificazione semplice, 
non eccessivamente sistematica e non eccessivamente analitica. Ciò ai fini pratici della ra- 
pida lettura e consultazione. 

Ai fini scientifici, l’Istituto di Economia Internazionale usa una propria classificazione 
sistematica, nella quale è stato in parte applicato il criterio decimale. Le lettere e le cifre 
che precedono ciascun regesto del Bollettino (che trovansi, precisamente, sull’ angolo destre 
superiore del regesto) corrispondono alla classificazione sistematica introdotta e usata dal- 
i? Istituto. 

Il Bollettino Emerografico di Economia Internazionale è posto in vendita in fascicole 
irimestrali separati. 

Per l'eventuale ritaglio e l’ eventuale schedatura dei singoli regesti — da parte di uni- 
versità, ‘istituti scientifici, biblioteche, centri di studio, enti economici, aziende, studiosi e 
pratici — i fascicoli trimestrali del Bollettino Emerografico di Economia Internazionale 
vengono stampati soltanto sulla pagina anteriore di ciascun foglio. 


La classificazione dei regesti qui adottata è la seguente : 


I. - Problemi economici generali. | VII. - Scambi con l'estero - Bilancia dei 

IL - Problemi dell'agricoltura e delle in- | pagamenti - Problemi valutari. 
mate os trativo | Vill. - SMS dei trasporti. 

111. - Problemi dell’ industria. po Paine Rob lemiby tel JAN Skee obio deg 

È ue mografici - Politica sociale. 

IV. - Problemi del commercio interno - | ; : ‘ EE a 
"i : | X. - Situazione economica dei vari paesi. 
eS } a q XI. - Politica commerciale internazionale.. 

V. - Problemi bancari e monetari. XII. - Istituti e problemi economici inter- 

VI. - Le finanze pubbliche. | nazionali. 

I. - PROBLEMI ECONOMIC! GENERALI. Tali teorie non sono però precise: partendo 

dal e o di i i j = 

(2079) (PE) (114) 20 al concetto di popolazione ottima, si pos 


LARE sono distinguere tre tipi fon i di 
SAUVY A., Influenza della produttività sul- ae me o hes damental a 
E > 4 progressi produttivi, e cioè a) progressi di- 
l’occupazione e la popolazione («Revue ivi : 
E 5 È di rettamente evolutivi, se accrescono il nu- 
des sciences économiques », Liège, marzo : : : 
1952) mero degli occupati del settore dove agiscono: 


o dove comandano; b) progressi inizialmente 
involutivi, ma evolutivi in una fase secon- 
daria, quando provocano spostamenti quali- 
cupati ed accresce il potere dei proprietari. tativi dell'occupazione, con, disoccupazione 
Le teorie classica e neoclassica sono più temporanea d’attrito, e miglioramenti quan-- 
ottimiste e sostengono che la produzione  titativi complessivi; c) progressi direttamente 
dei nuovi mezzi tecnici apre ugualmente alla involutivi quando creano disoccupazione cro- 
mano d’opera nuove possibilità di lavoro. nica o comunque difficoltà per i salariati. 


Secondo la teoria marxista, il progresso 
tecnico riduce il numero dei lavoratori oc- 
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691. 


Questa distinzione sembra importante ed 
occorrerebbe che ad essa si ispirassero le 
attnali semplicistiche coneezioni sulla pro- 
duttività. (a. F.) 


(2080) (PE) (415) 18 

Racca L., La legislazione federale anti- 
trusts negli Stati Uniti d' America (« Studi 
Economici», Napoli, anno VI, n. 6). 


Nel linguaggio della Common Law anglo- 
sassone il trust è un istituto giuridico in 
hase al quale una persona fisica o giuridica 
(il fiduciario) è legalmente autorizzata a 
disporre in varie guise delle proprietà di 
un’altra persona. Uno degli adattamenti 
dell istituto fiduciario della Common Law 
alla vita economica moderna é dato dai 
cosiddetti «trusts industriali», dei quali si 
occupa la legislazione federale anti-trust in 
vigore negli Stati Uniti. Il «trust indu- 
atriale » è costituito da un accordo fra fab- 
bricanti o commercianti (i quali nominano 
un Consiglio Fiduciario comune) allo scopo 
di sottrarsi ai danni della libera concor- 
renza. Si noti che negli Stati Uniti non 
viene di regola colpita l'intesa « verticale», 
bensì soltanto quella « orizzontale ». La 
legge fondamentale anti-trust è lo Sherman 
Act (promulgato verso la fine del 1800). 
L’ Act è formato da otto articoli, nei quali 
si dichiara illegale qualsiasi contratto od 
secordo che abbia il fine di limitare il com- 
mercio tra i vari Stati dell’ Unione, oppure 
fra gli Stati dell’ Unione e uno Stato stra- 
niero. L'articolo 2 dello Sherman Act pu- 
nisce i tentativi di monopolizzare il mercato, 
ed: ha acquistato un'importanza fondamen- 
tale per l’estensione interpretativa che se 
ne è fatta: si è infatti stabilito che è suffi- 
ciente la possibilità potenziale di escludere 
i concorrenti dal mercato per violare la 
norma, Tale interpretazione si è avuta nella 
sentenza contro le tre principali società 
americane del tabacco, che è stata definita 
e Nuovo Sherman Act». Occorre anche ri- 
cordare le sentenze emesse contro la società 
cinematografica Paramount, contro la Allu- 
minum Co., e quelle pendenti contro la Du- 
pent de Nemours e contro la Remington. 
A differenza dei trusts, la legislazione ame- 
ricana ritiene valide le « holdings », e ciò in 
quanto queste possono essere facilmente ma- 
scherate come società aventi lo scopo pre- 
cipuo di acquistare azioni di altre società 
per finalità di carattere «sociale». In com- 
plesso, data la genericità dei principi fon- 


damentali delle leggi statunitensi contro i 
monopolii e data l’importanza essenziale 
dell’ opinione pubblica a tale riguardo, è dif- 
ficile prevedere la evoluzione della legisla- 
zione anti-trusts statunitense. (R. V.) 


(2081) EE (111) 34 

CHESTER D. N., Differenze tra aziende pri- 
vate ed amministrazione pubblica (« Dis- 
trict Bank Review», Manchester, giugno 
1952). 


L’ attitudine critica che il mondo degli 
affari e la pubblica amministrazione adot- 
tano reciprocamente non 6 sempre facil- 
mente comprensibile. Le difficoltá che si 
incontrano nel definire le differenze tra 
Puna e l’altra, dipendono in gran parte 
dai particolari organismi che si confrontano. 
Considerando una tipica societá per azioni 
ed un dipartimento governativo, osserviamo 
che da un certo punto di vista il consuma- 
tore può esercitare un controllo più diretto 
e più drastico nell’ azienda privata di quanto 
possa fare un cittadino sul dipartimento go- 
vernativo. Ma da un altro punto di vista, 
il controllo (politico) sull’ amministrazione 
pubblica è più generale e può risultare più 
efficace. Non bisogna scordare poi che i di- 
partimenti governativi hanno — in gene- 
rale — una cerchia d'azione molto più 
ampia di quella delle aziende private e 
quindi le decisioni di gestione devono es- 
sere maggiormente ponderate. Per quanto 
concerne — infine — le industrie naziona- 
lizzate, nom si può ancora dire se assume- 
ranno i lineamenti caratteristici dei dipar- 
timenti governativi, oppure sapranno accop- 
piare il meglio dei due tipi di gestione, 
privata e pubblica. (G. F.) 


II. - PROBLEMI DELL’ AGRICOLTURA E DELLE 
INDUSTRIE ASTRATTIVE. 


(2082) PE (0) 9 
Disaccordo per il yrano (« The Economist », 
London, 17 maggio 1952). 


L’ «International Wheat Council» si 6 
riunito nella prima quindicina di maggio per 
decidere se il presente «agreement» dovrá 
essere prorogato oltre il prossimo anno. I 46 
paesi intervenuti non hanno tuttavia potuto 
raggiungere l’accordo a causa della disparita 
di vedute esistente fra i paesi esportatori edi 
paesi importatori. I primi desiderano il rin- 
novo dell’ «agreement» in base a prezzi da 
decidersi attualmente ; i secondi, per contro, 
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favoriscono il prolungamento dell’ accordo 
ma non vogliono impegnarsi fin d’ora circa 
il prezzo. In effetti, 1’ « International Wheat 
Agreement » è stato collaudato, nei suoi tre 
anni di vita, soltanto in una direzione. Il 
prezzo mondiale del grano ha quasi sempre 
superato il limite massimo fissato dall’ Ac- 
cordo, per cui sono stati favoriti i paesi 
importatori. E' sintomatico che, dopo la 
firma dell’ Accordo, Germania, Giappone e 
Spagna abbiano chiesto di aderirvi, mentre 
nessun paese esportatore ha rivolto eguale 
richiesta. Nel valutare la posizione dei paesi 
esportatori occorre tuttavia tener conto della 
sicurezza, che essi hanno goduto, di un 
prezzo minimo, al di sotto del quale essi 
non avrebbero dovuto scendere, qualunque 
fosse stata la situazione del mercato. La 
perdita effettiva in cui tali paesi sono in- 
corsi può essere pertanto considerata come 
un premio assicurativo. Qualora l’ « Interna- 
tional Wheat Agreement» non venisse pro- 
rogato gli importatori subirebbero una per- 
dita a breve andare, mentre a lungo andare 
potrebbero conseguire un guadagno, deri- 
vante dall'aumentata produzione cerealicola 
provocata dagli alti prezzi attuali. Gli espor- 
tatori, dal canto loro, avrebbero subito un 
guadagno ma perderebbero la sicurezza che 
l «agreement» concede loro per il futuro. 
Comunque, se gli esportatori rifiutasséro ul- 
teriormente di prorogare l’accordo in base 
ai prezzi attuali, sarebbe cosa saggia tor- 
nare al libero meccanismo del mercato, 
senza contratti ed impegni multilaterali. 
(R. V.) 


(2083) EE (122) 17 
LD’ industria austriaca delle fibre vegetali 
e le conseguenze della concorrenza italiana 
(«Internationale Wirtschaft», Wien, 30 

maggio 1952). 

La crisi che attualmente si registra sul 
mercato mondiale ha finito con l'estendersi 
anche all'industria delle fibre vegetali la 
cui situazione, per quanto riguarda l'indu- 
stria austriaca, si è in questi ultimi mesi 
considerevolmente aggravata. Soltanto arti- 
coli di juta possono ancora essere esportati, 
ma i prezzi di costo non coprono neppure 
le spese di produzione. Le esportazioni di 
canapa filata sono notevolmente diminuite 
in conseguenza della concorrenza accanita 
dei grandi canapifici italiani. Gli articoli di 
sisal e di altre fibre dure sono esclusiva- 
mente riservati al mercato austriaco ed in 
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questo settore non si concludono da molto 
tempo affari di esportazione. Mentre si 08- 
servano attentamente gli sviluppi della si- 
tuazione si pensa seriamente al modo di 
sostituire il materiale estero con una pro- 
duzione di fibre indigena. Attualmente sono 
allo studio progetti per piantagioni di ca- 
napa nel Burgenland, nella Bassa e nel- 
l' Alta Austria ed a Salisburgo. La costru- 
zione degli stabilimenti sarebbe effettuata 
con i crediti ERP. Secondo calcoli appros- 
simativi la quantità complessiva di canapa 
e di stoppa che potrebbe annualmente essere 
smerciata in Austria non supererebbe le 
2000 tonnellate, per cui si renderebbe ne- 
cessaria una coltura di non oltre 2000 ettari 
per evitare una grave crisi di sovraprodu- 
zione. (M. 1. A.) 


(2084) EE 14 

DEsBORDES M. I., Il mercato internazionale 
dello zuechero («Nouvelle Revue de |’ Eco- 
nomie Contemporaine», Paris, giugno 
1952). 


Il mercato internazionale dello zucchero 
6 caratterizzato dalla debole importanza di 
quello che é detto il mercato libero (6.507.000 
tonn. metr. per l’annata 1951-52), rispetto 
alla totale produzione mondiale (37.000.000 
tonn. metr. per lo stesso periodo). La dif- 
ferenza è costituita a) dalle produzioni lo- 
cali consumate direttamente dai paesi pro- 
duttori e 5) dai mercati preferenziali costi- 
tuiti da gruppi territoriali con interessi 
comani (es.: Gran Bretagna e Common- 
wealth; Francia e territori dell’ Unione 
francese; Stati Uniti e frazioni di Cuba, 
Haway). Per regolare il commercio interna- 
zionale dello zucchero si sta attualmente 
discutendo per il raggiungimento di un ac- 
cordo tra paesi produttori e consumatori. 
L'inconvertibilità delle monete costituisce 
però un grave ostacolo al commercio mon- 
diale di questo prodotto. (G. E.) 


(2085) EE (523) 18 
Lo stagno e la rivoluzione boliviana («L'Echo 
de la Bourse », Bruxelles, 25 giugno 1942). 


Appena salito al potere, il nuovo governo 
rivoluzionario boliviano si è assunto il mo- 
nopolio delle esportazioni di minerali ed ha 
annunciato la sua intenzione di nazionaliz- 
zare alcune miniere tra cui quelle di stagno. 
Esse sono la principale risorsa naturale del 
paese e gli assicurano la quasi totalità delle 
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entrate in divise estere. L'esaurimento pro- 
gressivo dei giacimenti ad alto tenore, im- 
pone ai proprietari di trattare vene sempre 
meno ricche ed applicare tecniche di estra- 
zione sempre più meccanizzate e quindi 
sempre più costose. Data la scarsità di ca- 
pitali nazionali, è naturale che la Boli- 
via si sia rivolta nel passato all'estero per 
ottenerli e che debba fare lo stesso nell'av- 
venire. La nazionalizzazione delle miniere 
di stagno — in queste circostanze — si ri- 
leva greve di conseguenze per il rendimento 
dei giacimenti. Cesserà infatti l'afflusso dei 
capitali esteri; partirà gran parte del per- 
sonale specializzato; non sarà più possibile 
mantenere l’attuale disciplina e rendimento 
del lavoro indigeno. Si può quindi preve- 
dere una caduta sensibile della produzione 
boliviana di minerale di stagno nel pros- 
simo futuro ed una profonda disorganizza- 
zione economica nel paese. (G. F.) 


III. - PRoBLweMI DELL'INDUSTRIA. 


(2086) EE (257) 19 
Le costruzioni navali in Giappone («Fuji 

Bank Bullettin», Tokyo, febbraio 1952). 

Dopo il deciso sviluppo raggiunto durante 
la 1% guerra mondiale, industria navale 
giapponese fu duramente colpita dalla de- 
pressione del 1930 (in cui ha toccato punte 
minime annue di produzione di 100.000 t.1.). 
In seguito ai programmi governativi, però, 
essa si riprese, raggiungendo nel periodo 
1931-40 punte medie annue di 221.000 t.l.. 
Durante la seconda guerra del Pacifico, la 
produzione anmentò ulteriormente, ma la 
tecnica costruttiva rimase stazionaria ed anzi 
peggiorò rapidamente nelle ultime fasi del 
conflitto. Dopo una temporanea sospensione 
alla fine della guerra, le costruzioni navali 
oltre le 100 t.l. sono state sottoposte al con- 
trollo delle forze di occupazione. Il modesto 
aiuto finanziario governativo non ha per- 
messo all'industria navale di sottrarsi alle 
difficoltà derivanti dalla scarsezza delle or- 
dinazioni e dagli aumenti nei costi dei sa- 
lari e dei materiali, originati dall'inflazione; 
cosicchè hanno potuto sopravvivere solo i 
cantieri più grandi, moderni ed efficienti. 
Malgrado termini di consegna più celeri, 
questi però continuano ad avere costi note- 
volmente superiori a quelli internazionali. 
E’ quindi opportuno procedere alla loro ri- 
duzione mediante l'adeguamento alle tee- 
niche più progredite (specie in riferimento 
alle saldature elettriche). (G. F.) 


(2087) EE (355) 19 

CRONJE F. J. C., L'industria tessile nella 
Unione Sudafricana (« The South African 
Journal of Economies», Johannesburg, 
marzo 1952). 


Lo sviluppo dell'industria tessile sud- 
africana data soltanto dal 1946: tale svi- 
luppo è dovuto, principalmente, al generale 
stato di depressione dell'industria tessile 
mondiale nel periodo 1918-39 e, in secondo 
luogo, alla politica protettiva del governo. 
Dopo il 1945 circa 30 stabilimenti sono en- 
trati in attività; per la maggior parte si 
tratta di aziende dipendenti o comunque 
collegate xd importanti aziende nel Regno 
Unito, in Francia e in Italia. La produzione 
copre, attualmente, soltanto una parte del 
fabbisogno interno, che è passato da Lst. 
58,4 milioni (1946) a Lst. 96 milioni (primi 
nove mesi del 1951). L’ industria tessile del 
Sud Africa, raggiunta la «maturazione», 
potrà competere in qualità e prezzo con i 
grandi fornitori dell'Europa Occidentale e 
degli Stati Uniti, non, però, con il Giappone, 


dato il basso livello dei salari in quella 
nazione. (M. P.) 
(2088) EE (111) 18 


HouLpswoRtH H., L’ industria britannica 
del carbone. I primi cinque anni di na- 
zionalizzazione («Société Belge d'Etudes 
€ d'Expansion - Bulletin Bimestriel », 
Liége, marzo-aprile 1952). 

Il National Coal Board assunse la dire- 
zione dell'industria carbonifera poco dopo 
la fine dell'ultima guerra. Nel 1946 la pro- 
duzione era scesa a 181 milioni di tons, 
contro 227 milioni nel 1938; lV esportazione 
non sorpassava i 9 milioni di tons, contro 
46 milioni nel 1938; la mano d'opera e il 
rendimento individuale per anno erano 
passati rispettivamente da 782.000 unità 
e 290 tons a 697.000 unità e 260 tons. 
Il consumo interno, il cui rapido au- 
mento costituisce il più importante fattore 
del problema carbonifero britannico del 
dopoguerra, raggiungeva 186 milioni di tons, 
rispetto a 178 nel 1938. Negli anni succes- 
sivi si è registrata la seguente evoluzione 
(in milioni di tons): 1947 — produzione 
187, consumo 185, esportazione 5; 1949 — 
produzione 203, consumo 195, esportazione 
19; 1951 — produzione 211, consumo 12, 
esportazione 12..La penuria di mano d'opera, 
problema fra i più importanti che il Board 
dovette affrontare all’inizio della sua atti- 
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vitá nel 1947, fu in parte ridotta col ritorno 
degli ex-combattenti e il reclutamento di 
18900 stranieri: attualmente i lavoratori 
delle miniere sono 707.500 circa. L'aumento 
costante del rendimento annuale per unitá 
e per squadre comprova il buon esito del- 
l' amministrazione del National Coal Board 
specialmente quando si considerino gli osta- 
coli non lievi, incontrati nei primi cinque 
anni di questa colossale esperienza indu- 
striale. Oltre ad un servizio centrale di ri- 
cerche, il Board ha creato un organo di con- 
trollo scientifico, con sede in ogni regione, 
per assicurare tutti i servizi relativi al mo- 
derno sfruttamento delle miniere. La spesa 
complessiva ammonta fino ad ora a Lst. 
120 milioni; per i prossimi 15 anni è pre- 
visto uno stanziamento di 520 milioni di 
sterline. (M. P.) 


(2089) EE (221) 19 

La domanda e l’offerta di tessili («The 
Eastern Economist», New Delhi, 11 aprile 
1952). 


Negli ultimi tempi si è manifestata una 
erisi nell’industria tessile cotoniera dei prin- 
cipali paesi produttori. La crisi è stata for- 
temente accentuata dalle difficoltà valutarie 
e dal boom nei prezzi del cotone greggio. 
L'industria tessile dell' India gode di una 
posizione più favorevole per affrontare la 
presente situazione. Giappone e Regno Unito 
dipendono interamente dalle importazioni 
per le forniture di cotone greggio; Il’ India 
importa solo un quarto del proprio consumo 
di cotone (pur avendo aumentato le impor- 
tazioni di cotone americano). Il Giappone, 
inoltre, ha esportato negli ultimi due anni 
quasi il 60%, della produzione di tessuti. 
L'assenza, per Vindustria indiana, di ragioni 
di allarme e panico non giustifica però la 
mancanza di una politica governativa per 
sormontare le difficoltà dell’attuale situa- 
zione. (V. 8.) 


(2090) EE (111) 19 
A proposito del nuovo programma di espan- 
stone della siderurgia inglese («L’ Echo 
de la Bourse», Bruxelles, 2 luglio 1952). 


Il secondo programma quinquennale della 
siderurgia inglese 6 ancora in una fase avan- 
zata di studi. E’ tuttavia possibile conoscerlo 
a grandi linee. Il nuovo piano della British 
Iron and Steel Federation prevede, tra 
l’altro, aumento della produzione dell’ac- 


Regesti emerografici 


ciaio e della ghisa grezzi (rispettivamente 
a 20 e 15 milioni di t.1.) e la costruzione 
di una quindicina di nuovi alti forni (della 
capacità unitaria media di 250.000-300.000 
t.1. di ghisa grezza all' anno). Esso pone poi 
l'accento sulla necessità di costruire dei 
forni a grande capacità. Il costo del pro- 
gramma è di circa 300 milioni di sterline, 
di cui 150 m. saranno forniti dall’industria 
siderurgica stessa, grazie ad un processo di 
autofinanziamento. Gli altri 150 m. dovranno 
essere trovati sul mercato dei capitali; ma 
affinchè ciò sia possibile, è indispensabile 
in primo luogo regolare la questione della 
proprietà delle imprese siderurgiche, che i 
laburisti minacciano di rinazionalizzare qua- 
lora tornino al potere. (G. F.) 


(2091) EE (116) 19 
La Francia è toccata dalla crisi mondiale 
dei prezzi (« L'Economie», Paris, 10 lu- 

glio 1952). 

Il Consiglio dei Ministri francese ha re- 
centemente studiato i mezzi atti a ridurre 
le ripercussioni, sull'economia del paese, 
della crisi mondiale dei tessili. Sono state 
proposte la concessione di speciali indennità 
di disoccupazione ai lavoratori dell'indu- 
stria tessile; l'incremento degli acquisti 
del Governo e l'estensione delle misure per 
agevolare le esportazioni. In particolare, è 
stato deciso di rimborsare una parte degli 
oneri di carattere sociale agli esportatori di 
prodotti finiti. Negli ambienti dell’ indu- 
stria tessile si osserva in primo luogo che 
sarebbe stato opportuno far beneficiare di 
tale rimborso tutti gli stadi della produ- 
zione, onde permettere agli esportatori fran- 
cesi di filati di conquistare nuovi sbocchi 
all’estero. In secondo luogo, sarebbe stato 
anche opportuno aumentare la percentuale 
di divise «libere» lasciate a disposizione 
dei titolari dei conti E.F.A.C., onde inci- 
tarli ad esportare maggiormente. L'indu- 
stria tessile (in particolare quella cotoniera, 
che invia il 309, della sua produzione al- 
l'Unione Francese) chiede inoltre che il 
rimborso degli oneri sociali venga esteso 
alle esportazioni dirette verso i territori. 
francesi d'oltremare. Anche se tali esporta- 
zioni mon procurano direttamente divise, 
evitano tuttavia l'uscita di valuta estera. 
per maggiori acquisti in zonè monetarie 
extra-franco. Infine, l’industria tessile fran- 
cese (che non ha beneficiato dei crediti di 
investimento concessi ad altre industrie dal 
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Piano Monnet) chiede al Governo la messa 
In ‘opera di un programma che permetta di 
ridurre i suoi costi di produzione. A questo 
fine sono necessarie tre condizioni: possibi- 
lità ‘di otfenere crediti a tassi comparabili a 
quelli di cui gode l' industria estera; l’esen- 
zione dai dazi per il materiale importato, 
e una revisione della nozione di ammorta- 
mento. E’ auspicabile che il Governo fran- 
cese tenga conto di questi suggerimenti, 
cereando però di risolvere il problema su 
scala internazionale, onde non creare squi- 
libri dannosi non alla sola industria tessile, 


ma all'intera economia. (R. V.) 

IV. - PROBLEMI DEL COMMERCIO INTERNO. 
PREZZI. 

(2092) (PE) (116) 47 


PAGE A., Influenza delle sovvenzioni econo- 
miche sulla struttura e sulla produzione 
dei redditi («Economie Contemporaine », 
marzo-aprile 1952). 


Il gioco delle sovvenzioni economiche im- 
plica due tipi principali di effetti diretti. 
Se l’offerta è suscettibile di espansione, la 
sovvenzione provoca essenzialmente una mo- 
difica nella struttura della produzione. Le 
imprese beneficiate sono favorevolmente in- 
fluenzate, ed è facilitata la ricerca di nuovi 
sbocchi. La struttura dei redditi è toccata 
incidentalmente, in relazione al migliora- 
mento della situazione dei produttori e dei 
consumatori dei beni e servizi sovvenzionati. 
Se, per contro, l’offerta è rigida, gli effetti delle 
sovvenzioni sono contrari. La sovvenzione 
mira, in questo caso, a neutralizzare |’ au- 
mento dei prezzi. Con la trasformazione dei 
rapporti dei prezzi, è soprattutto la strut- 
tura dei redditi che subisce una modifica. 
La sovvenzione si traduce, in altri termini, 
in un meccanismo di redistribuzione. La 
sovvenzione comporta una tecnica di inter- 
vento statale che ha due pericoli. Il primo è 
costituito dalla non sempre adeguata misu- 
razione dei guadagni e delle perdite; il 
secondo è costituito dalla tendenza alla «pe- 
rennità», che rischia di fare delle sovven- 
zióni un elemento di trasformazione del si- 
stema economico. Lo studio delle sovvenzioni 
econontiche non è sufficiente per decidere 
l'opportunità dell’interventismo statale: esso 
dimostra semplicemente che, per rendere 
razionali le macrodecisioni, occorre soprat- 
tutto perfezionare gli attuali strumenti di 
anälisi e di misurazione quantitativa, ac- 


crescendo la competenza economica delle 
autoritá politiche. (R. v.) 


(2093) EE (412) 23 
ALLEN P., Costa troppo la distribuzione ? 


(«L’ Actualité Economique», Montréal, 
N. 4, 1952). 


E diffi :ile poteraffermarea priori che il costo 
di distribuzione sia elevato. Gli elementi che 
influiscono sulla distribuzione sono complessi, 
e vanno analizzati accuratamente prima di 
giungere a conclusioni categoriche. Quando 
il costo di distribuzione è «caro» — come 
si afferma oggi — la ragione deve ricercarsi 
nell’elevato ammontare dei profitti, o nelle 
troppo alte spese di gestione. Attualmente, 
i profitti netti assorbono da 4 a 11 cents di 
ogni dollaro pagato dal consumatore e ciò, 
tenuto conto dell'imposta che colpisce il 
distributore, non sembra eccessivo. Restano 
le spese di gestione, che assorbono margini 
elevati del profitto mercantile lordo (1’'83,2% 
nel 1950, per i ristoranti, e il 64° per le 
gioiellerie, per non citare che due esempi). 
Molto probabilmente, è all’elevatezza di tali 
spese che si deve attribuire il fenomeno la- 
mentato. Il primo responsabile è lo stesso 
distributore che in numerosi casi, non sa ot- 
tenere un adeguato rendimento dal personale 
di cui dispone, non cerca di razionalizzare 
il sistema distributivo e non elimina le 
spese improduttive. Tuttavia, a favore del 
distributore, occorre osservare che la mole 
dei servizi richiesti oggi dai consumatori 
è in continuo aumento, e quindi in aumento 
sono i problemi che egli deve risolvere. 
D'altronde, l’analisi approfondita delle cifre 
di cui attualmente si dispone mette in ri- 
lievo che, in generale, il costo di distribu- 
zione assorbe oggi una percentuale minore 
rispetto all’anteguerra. Ciò non esclude, ov- 
viamente, che le tre categorie interessate — 
produttori, intermediarí, consumatori — deb- 
bano collaborare, cercando, se non di sop- 
primere certi servizi, almeno di renderli 
più economici. (R. V.) 


(2094) EE (141) 55 
JURÉEN L., I prezzi della produzione agri- 
cola nel 1952-53 («Jordbruksekonomiska 
Meddelanden», Stockholm, aprile 1952). 


Un accordo sui prezzi dei prodotti agri- 
coli per il periodo settembre 1952-agosto 1953 
è stato stipulato nello scorso aprile fra il 
Comitato per la compravendita dei generi 
alimentari e le organizzazioni degli agri- 
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coltori. In esso si sostiene, tra l'altro, che 
mediante prezzi e sussidi più alti |’ agricol- 
tura potrà conseguire un aumento del red- 
dito pari a complessivi 171 milioni di co- 
rone. In precedenza e contemporaneamente 
alla conclusione dell’accordo i prezzi dei 
generi alimentari hanno subìto i seguenti 
aumenti (in dre per chilogrammo): grano -13, 
segale-10, patate -3,5, barbabietole-1,2, seme 
di lino - 23, formaggio - 30, orzo - 8, avena - 6, 
uova -30. L'ammontare complessivo dei sus- 
sidi dello Stato ai produttori di latte nel 
1952-53 è stato previsto in 222 milioni di 
corone. (M. P.) 


(2095) EE (161) 55 
Il nuovo ribasso sovietico dei prezzi dei 
prodotti di largo consumo («Pravda», 

Moskva, 1 aprile 1952). 

Il nuovo ribasso dei prezzi dei prodotti 
di largo consumo che Consiglio dei Ministri 
e Comitato Centrale del Partito comunista 
hanno decretato in data 1 aprile 1952 è il 
quinto ribasso consecutivo delle principali 
derrate realizzato dall'epoca dell'abolizione 
del tesseramento nell'Unione Sovietica. Il 
provvedimento in questione è una conse- 
guenza immediata degli importanti risultati 
ottenuti nel 1951 nell'ambito della produ- 
zione industriale e di quella agricola e nelle 
sfere della produttività del lavoro e della 
diminuzione dei costi di produzione. In se- 
guito alla nuova riduzione dei prezzi alla 
popolazione sovietica deriverà un guadagno 
netto di oltre 23 miliardi di rubli a solo 
considerare il settore del commercio di 
Stato al minuto. Se poi si considerino le 
ripercussioni automatiche sul commercio 
kolchoziano e su quello cooperativo, che si 
concreteranno in una riduzione dei prezzi 
in questi settori non inferiore complessi- 
vamente a 5 miliardi di rubli, si otterrà un 
guadagno netto di oltre 28 miliardi di cui 
si avvantaggerà la popolazione. Di conse- 
guenza il rublo sovietico si rinsalderà ancor 
più e il suo potere d’acquisto salirà, si ve- 
rificherà un ulteriore sensibile aumento reale 
dei salari e degli stipendi e aumenteranno 
gli utili dei rurali delle aziende collettiviz- 
zate: migliorerà infine la situazione dei 
pensionati e di quanti usufruiscono di borse 
e di sussidi statali, (M. I. A.) 


(2096) EE (111) 55 

Stern E. H., Il futuro dei prezzi delle ma- 
terte prime («The Banker», London, 
maggio 1952). 


Nell'immediato dopoguerra si manifestó 
uno squilibrio fondamentale, nel Regno 
Unito, fra l’offerta di materie prime e la 
domanda; negli ultimi anni, questo feno- 
meno è apparso con maggiore evidenza. Gli 
indici relativi alla produzione dei metalli 
segnano un aumento sensibile per l'alluminio 
(la produzione è oggi pari a tre volte quella 
prebellica), un leggero aumento per il rame, 
lo zinco e il manganese; un declino nelle 
produzioni del piombo e dello stagno. 
L'indice dei combustibili e dell’ energia 
elettrica segna un notevole incremento della 
produzione di petrolio, metano e dell' energia 
idroelettrica, mentre neila produzione di 
carbone l'aumento è stato di lieve entità. 
La produzione delle fibre tessili naturali è 
stata sorpassata da quella delle fibre arti- 
ficiali. In generale, i progressi di maggior 
rilievo si sono avuti a riguardo delle co- 
siddette «nuove materie prime», mentre 
searso sviluppo hanno avuto le produzioni 
delle «vecehie materie prime». L'attività 
dell’industria manifatturiera, che aveva su- 
bito un rallentamento nella seconda metà 
del 1951, si è mantenuta ad un livello pres- 
sochè stazionario nel primo trimestre del 1952; 
si prevede che nell’anno in corso l'aumento 
della produzione di questo settore sarà in- 
feriore a quello registrato nel 1951. Se ciò 
si verificherà, lo squilibrio esistente nei 
confronti della produzione di materie prime 
potrà essere in parte eliminato. (M. P.) 


(2097) (PE) (111) 47 
Sr. CLARE GRONDONA l.., Un sistema per 
la stabilizzazione det prezzi delle merct 
(«Economic Digest», London, giugno 1952). 


Tre anni dopo la fine della prima guerra 
mondiale si ebbe sul mercato internazionale 
un forte crollo dei prezzi, discesi del 40% 
rispetto a quelli del 1920. Attualmente, a 
distanza di sei anni dalla chiusura del se- 
condo conflitto mondiale, i prezzi non ac- 
cennano ancora a scendere. I fattori respon- 
sabili di tale situazione si possono riassu- 
mere negli aiuti Marshall, nell’accumulo di 
stocks effettuato dagli operatori americani 
a scopo strategico, negli schemi di sostegno 
dei prezzi, nell’intervento statale, nell’ infla- 
zione provocata dal riarmo. Ma tutti questi 
fattori sono di natura artificiale, e non po- 
tranno durare indefinitamente. Per evitare 
le dannosissime conseguenze di un terzo 
«slump», simile a quello verificatosi nel 
1921 e nel 1930, è stato progettato in Gran 
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Bretagna un piano di stabilizzazione auto- 
matica dei prezzi. Secondo le proposte, si 
dovrebbe costituire una «British Price Sta- 
bilising Corporation», libera da interferenze 
politiche e da pressioni di parte, sia pure 
provenienti dal Governo. Suo primo compito 
dovrebbe essere quello di calcolare una serie 
di indici dei prezzi delle materie di base. 
Tali indici dovrebbero essere minori dei 
prezzi attuali, ma molto maggiori dei prezzi 
registrati durante le depressioni del 1920 e 
del 1931. Essi dovrebbero naturalmente tener 
conto dei rapporti esistenti nel lungo andare 
fra i prezzi delle varie materie prime. La 
«Corporation» dovrebbe essere pronta ad 
acquistare i prodotti «sotto indice» ad un 
prezzo inferiore (ad esempio del 10%) ri- 
spetto a quello base, rivendendoli quindi 
soltanto su domanda e ad un prezzo supe- 
riore (ad esempio del 10°) rispetto all’in- 
dice. Il necessario finanziamento verrebbe 
fornito da obbligazioni garantite dal Tesoro; 
inoltre, dovrebbero essere fissati i quantita- 
tivi minimi di acquisto e di vendita. Il 
prezzo-indice di ciascun prodotto dovrebbe 
variare in modo inversamente proporzionale 
agli stocks aceumulati dalla «Corporation». 
I pagamenti dovrebbero essere effettuati sol- 
tanto in sterline Se ogni paese creasse una 
istituzione analoga a quella britannica, il 
commercio internazionale ne risentirebbe 
favorevolmente + la politica anti-ciclica con- 
tribuirebbe a stabilizzare, con i prezzi, il 
valore delle singole monete, che verrebbero 
agganciate a beni reali e non più a valuta- 
zioni fittizie e soggettive. (R. V.) 


(2098) EE (131) 4 

I consumi voluttuari in Italia. Progressi e 
tendenze («Quaderni di studi e notizie», 
Milano, 1 giugno 1952). 


Mentre nel dopoguerra il reddito nazionale 
in Italia si è considerevolmente ridotto ri- 
spetto al 1938, la quota destinata ai consumi 
voluttuari è aumentata in misura non tra- 
scurabile: per alcuni generi, come teatro e 
tabacco, la variazione è pressochè dell’ordine 
di grandezza della svalutazione della mo- 
neta o un po’ superiore, per altri è decisa- 
mente maggiore, come per le radio-audizioni 
(l’aumento degli utenti-radio è stato dal 
1938 di oltre due volte e mezza), il cinema 
(nel 1951 gli incassi sono stati pari a 123 
volte la cifra anteguerra) e le manifesta- 
zioni sportive. Le spese per scommesse, pra- 
ticamente inesistenti prima della guerra, 


hanno raggiunto in pochi anni la cifra di 
50 miliardi, mentre una sola voce di spesa, 
quella per il lotto, segna, tenuto conto della 
svalutazione monetaria, una certa contra- 
zione. La diversa intensità dell’ aumento 
nelle spese voluttuarie rivela una profonda 
modificazione di abitudini e tendenze degli 
italiani. Le cause sono varie: trasferimento 
di ricchezza tra classi sociali a diversi li- 
velli culturali, il progredire della tecnica, 
l'inquietudine e l’euforia conseguenti sia 
alla guerra che alla crisi economica e mo- 
netaria. Certamente uno dei motivi princi- 
pali che hanno consentito che una parte 
sempre più elevata del reddito individuale 
fosse destinata a consumi voluttuari è da 
ricercare nel blocco dei prezzi di certi beni 
e servizi fondamentali come affitto, energia 
per illuminazione, acqua potabile, ece., poichè 
mantenendo bassi i corrispondenti prezzi si 
è liberato un certo potere di acquisto nelle 
mani del consumatore. Così, mentre per 
l'affitto e l’illuminazione e riscaldamento 
l'incidenza sulla spesa totale in un blocco 
familiare tipo è sensibilmente diminuita, 
passando rispettivamente da valori del 15 Y, 
e del 6 Y, nel 1938 al 3,8%, e al 5,2%, nel di- 
cembre del 1951, un'opposta tendenza si nota, 
in complesso, per le spese voluttuarie. (M.P.) 
V. - 


PROBLEMI E MONETARI. - 


BorsE. 


(2099) EE (131) 55 

ViLLANI F., Preferenza per la liquidità e 
saggio di interesse (« Rivista Bancaria», 
Milano, marzo-aprile 1952). 


BANCARI 


Secondo gli schemi keynesiani, la do- 
manda monetaria può essere sollecitata: 
1) dal movente del reddito; 2) dal movente 
commerciale; 3) dal movente precauzionale; 
4) dal movente speculativo. Mentre la do- 
manda sub 1), 2), 3), è sensibile soltanto 
alla variazione dell’attività economica e del 
livello del reddito, la domanda per motivi 
speculativi è legata al saggio d’ interesse. 
Conseguentemente, la domanda complessiva 
di moneta può concepirsi divisa in due 
parti, in corrispondenza alle quali si hanno 
due funzioni di liquidità: una legata prin- 
cipalmente al reddito, l’altra legata princi- 
palmente alla relazione fra saggio cor- 
rente di interesse e «stato delle aspetta- 
tive». Il saggio di interesse dipende, a sua 
volta, dal desiderio degli operatori di te- 
nere il risparmio sotto forma liquida a scopo 
speculativo e dalla quantità di moneta di- 
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sponibile a tale 3copo, cioé dalla quantitá 
complessiva di moneta disponibile diminuita 
della quantitá richiesta per le transazioni. 
In periodo breve, l'equilibrio monetario si 
raggiunge quando la quantità di moneta 
eccedente il fabbisogno per scopo di tran- 
sazione è integralmente assorbita dalla do- 
manda di moneta per scopo speculativo. 
Secondo la teoria tradizionale il volume 
dell'occupazione, il saggio di interesse, la 
produzione e il reddito reale non dipendono 
dalla quantità di moneta, che ha soltanto la 
funzione di determinare il livello dei prezzi. 
La correlazione diretta fra saggio di inte- 
resse e livello dei prezzi desunta dall'agire 
della preferenza per la liquidità è pertanto 
in contrasto sia con la tesi del Wicksell, 
sia con quella del Marshall. Nell'ipotesi 
dei salari flessibili l'introduzione della pre- 
ferenza per la liquidità non altera le con- 
clusioni della teoria tradizionale. Quando 
si ipotizzano salari rigidi, il saggio di in- 
teresse si riduce, sì, ma in misura minore 
rispetto a quella che si verificherebbe nel- 
l'ipotesi di salari flessibili. Il sistema eco- 
nomico raggiunge una nuova posizione di 
equilibrio con un minor reddito reale, e, 
soprattutto, con una disoccupazione più o 
meno pronunciata. Questo equilibrio con 
sotto-occupazione non può ritenersi stabile: 
comunque, esso è dovuto all'ipotesi concer- 
nente la rigidità dei salari e non già, come 
si ritiene, aila preferenza per la liquidità. 

(R. v.) 


(2100) EE (116) 11 
HERBETTE M. F., Convertibilità in oro della 
moneta e stabilità dei prezzi (« Nouvelle 
Revue de l'Economie Contemporaine», 

Paris, aprile 1952). 

In un paese in cui la convertibilità in 
oro della moneta sia stata abolita ed i prezzi 
aumentino costantemente perturbando pro- 
duzione, consumo e risparmio, si può fon- 
datamente supporre che l’aumento dei prezzi 
dovrebbe arrestarsi, qualora la quantità di 
carta moneta emessa dallo Stato e la quan- 
tità di credito concesso dalle banche fosse 
legata allo stock monetario d’oro del paese. 
L'introduzione di una moneta d'oro o la 
convertibilità renderebbero (relativamente) 
stabile il valore della moneta in termini di 
beni e servizi. Porchè tale stabilità fosse 
completa, occorrerebbe adottare provvedi- 
menti atti ad abolire gli effetti tesaurizza- 
tori di una prolungata inconvertibilità. Sa- 
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rebbe .perció necessario riabituare la popo- 
lazione a servirsi del metallo come mezzo 
di cambio e non solo come mezzo di tesguriz- 
zazione, provando in seguito a mettere pru- 
dentemente in circolazione l'oro apparte- 
nente allo Stato. Evidentemente sarebbe in- 
dispensabile assestare l’intero ambiente eco- 
nomico e finanziario nazionale. (G. F.) 


(2101) EE (221) 11 
Rivalutazione rivalutata (« The Eastern 
Economist », New Delhi, 18 aprile 1952). 


Nell’aprile 1951 il Ministro delle Finanze 
pensava di poter conservare il pareggio della 
bilancia dei pagamenti e di contenere il 
costo della vita senza ricorrere alla svaluta- 
zione della rupia; temeva soltanto per il 
bilancio. Oggi, con i prezzi dei cereali nelle 
aree urbane ad un massimo mai raggiunto 
econ il grave aumento del deficit della bi- 
lancia commerciale, dovrebbe essere evidente 
la vera entitá dell'errore allora commesso. 
La Reserve Bank of India dovrebbe ora 
porre il problema dei prezzi in un posto 
preminente della politica economica indiana. 
Le restrizioni del credito non avranno al- 
cuna influenza sui prezzi dei cereali impor- 
tati. (V. 8.) 


(2102) EE (111) 11 

BAxTER W. T., Inflazione e profitti contabili 
(« Westminster Bank Review», London, 
maggio 1952). 


Le variazioni nel livello dei prezzi influen- 
zano la contabilità nelle imprese. L' infla- 
zione provoca infatti — da un punto di 
vista contabile - un anormale aumento dei 
profitti, in seguito alla maggiore differenza 
che viene a crearsi tra i ricavi ed i costi 
(storici). Questi ultimi, in effetti, vengono 
ad essere inferiori ai costi che, ad inflazione 
iniziata, è necessario sostenere per conser- 
vare il potere reddituale dell'impresa in 
termini reali. Cosicché sembra opportuno 
adottare dei correttivi; anzitutto sarebbe 
necessario inserire nei conti di gestione i 
costi di produzione delle attività. Inoltre si 
dovrebbe adottare un indice generale dei 
prezzi per correggere il conto dei profitti 
e delle perdite. (a. F.) 


(2103) EE (116) 11 

E. V., Il viaggio del Prof. J. Rueff negli 
Stati Uniti («Journal des Finances», 
Paris, 23 maggio 1952). 
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Secondo il Prof. Rueff, le condizioni che 
debbono essere soddisfatte perchè si possa 
tentare una operazione: di convertibilitá 
sono le seguenti: a) la ricerca del corso del 
franco in base al quale i prodotti francesi 
— tenuto conto dell’attuale costo di produ- 
zione — possano conservare, o riguadagnare, 
gli sbocchi all’estero; 6) 1' equilibrio della 
Tesoreria; c) la ricostituzione delle riserve 
della Banca di Emissione. Circa la prima 
condizione, il Prof. Rueff non esclude che il 
corso attuale del franco possa essere il 
«corso di equilibrio »; tuttavia, è neces- 
sario rendersene conto mediante una accu- 
rata ricerca. In merito alla seconda condi- 
zione, Rueff rileva che il bilancio francese 
«normale» 6 quasi equilibrato (non tenendo 
conto degli oneri relativi agli investimenti) 
mediante le entrate ordinarie. La situazione 
sarebbe quindi soddisfacente se tale quasi- 
equilibrio non implicasse oneri fiscali troppo 
accentuati. La terza condizione potrebbe 
verificarsi se gli Stati Uniti decidessero di 
appoggiare praticamente la politica di ri- 
torno alla convertibilitá monetaria. Le opi- 
nioni del Prof. Rueff sono piuttosto otti- 
miste. E' comunque impossibile iniziare una 
politica volta alla realizzazione delle con- 
dizioni auspicate prima della riuscita dei 
prestiti che si intendono emettere, e prima 
del ristabilimento dell' atmosfera politica. 
In definitiva, tutto dipende dalla volonta 
degli Stati Uniti: e oggi, malgrado il fa- 
vore americano per la politica Pinay, è 
troppo presto per parlare di consolidamento 
del franco. (R. V.) 


(2104) EE (111) 54 
Busscuau W. T., Il prezzo dell’oro (« The 
Financial Times », London, 25 e 26 giugno 

1952). 

Affinché l’Inghilterra possa ricuperare il 
suo antico ruolo bancario, occorrono varie 
condizioni. Anzitutto a) é necessario che 
essa riesca ad ottenere un sostanzioso e du- 
revole avanzo attivo nel commercio estero; 
questa rappresenta una condizione sine qua 
non per qualsiasi mutuante. Inoltre b) é 
opportuno un generale aggiustamento del 
prezzo dell'oro. Il Commonwealth, infatti, 
produce ancora più della metà della produ- 
zione annua mondiale di oro e ne possiede 
notevoli quantità. Un generale aumento del 
prezzo dell'oro significherebbe un conside- 
revole vantaggio. Gli Stati Uniti sembrano 
però contrari a tale misura. Infine c) sa- 


rebbe necessario un prestito d'oro a lungo 
termine di una certa consistenza: almeno 
$ 3.000-4.000 milioni (con l’oro a $ 35 l'oncia). 

(G. F.) 


VI. - LR FINANZE PUBBLICHE. 


(2105) EE (0) 2 
Bower F., Confronto degli oneri relativi 
all’imposta sugli affari («Economie Di- 

gest», London, aprile 1952). 

E’ interessante confrontare il comporta- 
mento fiscale dei diversi paesi nei confronti 
delle imprese. Negli Stati Uniti i profitti 
delle società vengono colpiti da un'imposta 
cumulativa del 52%; i profitti eccedenti 
l'83% di quelli realizzati nei tre anni « mi- 
gliori» del quadriennio 1946-1949 sono gra- 
vati, inoltre, da un'imposta sui sovraprofitti 
(E.P.T.) del 30%. Il limite della E.P.T. è 
il 18% dell'intero profitto, senza deduzioni. 
In complesso, quindi, negli U.S.A. il red- 
dito societario è colpito con un tasso del 
70%, che, se si tiene conto della imposizione 
locale, può ascendere al 72°/ circa. Nomi- 
nalmente, esso eccede il tasso massimo bri- 
tannico, che si aggira sul 66,25 Y/,. Si deve 
tuttavia tener conto di alcune misure che 
permettono agli imprenditori americani di 
essere gravati meno sensibilmente. Nel Ca- 
nadà le varie imposte assorbono comples- 
sivamente il 54,6% dei profitti societari. 
L'onere reale è tuttavia superiore a tale 
tasso, dato il severissimo sistema canadese 
di computo dei redditi ai fini fiscali. Come 
accade negli Stati Uniti, anche in Canadà 
le imposte societarie ricadono interamente 
sugli azionisti non privilegiati. In Francia 
il complesso delle imposte dirette incide sui 
profitti per il 46%, del loro ammontare; 
tuttavia, sia i forti oneri di carattere so- 
ciale, che ascendono al 30° della busta- 
paga, sia le imposte indirette, aumentano 
notevolmente il carico fiscale che grava sulle 
imprese In Germania le imposte dirette as- 
sorbono complessivamente il 74,5 °/, dei pro- 
fitti societari. In Norvegia il tasso medio 
raggiunge il 71,5% del reddito complessivo 
delle imprese ; in Svizzera esso tocca il 51 Y,. 
Nei paesi del Commonwealth, eccettuati 
India (62%), Pakistan (63%) e Nuova Ze- 
landa (58%), il tasso fiscale medio assorbe 
il 40% dei profitti. Concludendo, si può 
esservare che, eccettuate la Germania e la 
Norvegia, l'onere fiscale che grava sulle 
imprese britanniche è il più elevato, e rende 
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oltremodo difficile il finanziamento degli 
impianti e la lotta contro la concorrenza 
estera. (R. V.) 


(2106) EE (136) 9 
Paris EcuiLaz H., 11 problema dell’imposta 
sul reddito («El Economista», Madrid, 

3 maggio 1952). 

Il problema di fondo dell'economia spa- 
gnola é quello di aumentare fortemente per 
vari decenni il processo di capitalizzazione 
soprattutto nel settore privato. Un sistema 
fiscale con un'imposta di reddito che sot- 
toponesse l'imprenditore al continuo timore 
di una vigilanza poliziesca delle proprie 
entrate, oltre che ridurre ad un minimo i 
guadagni dell' imprenditore stesso frene- 
rebbe lo sviluppo della sua attività. E° pre- 
feribile un sistema che permetta all’ indi- 
viduo di guadagnare molto e gli lasci la 
libertà di capitalizzare o spendere in beni 
di consumo superflui gravandoli fortemente 
soltanto in quest’ultimo caso. (V. 8.) 


(2107) EE (611) 9 
Finanze federali («The Times», London, 

13 maggio 1952). 

La crisi economica recentemente sofferta 
dal Commonwealth dell’ Australia, causata 
dalla notevole eccedenza delle importazioni 
coesistente ad una sensibile caduta del prezzo 
delle esportazioni australiane, ha avuto serie 
ripercussioni. Essa ha provocato una netta 
riduzione negli acquisti australiani dal- 
l'estero, e soprattutto dalla Gran Bretagna, 
ed ha sottolineato la serietà dello squilibrio 
esistente fra le finanze del Commonwealth 
australiano e quelle dei diversi stati austra- 
liani. Attualmente, infatti, il Governo Fede- 
rale ha la priorità assoluta nell’ imposizione 
fiscale, mentre ai singoli stati sono diretta- 
mente attribuiti solo le accise, i diritti po- 
stali, e simili. Lo Stato Federale assegna, 
tuttavia, ai singoli governi una somma pari 
alla media delle entrate che avrebbero per- 
cepito, qualora l'imposizione fosse stata auto- 
noma. Ciò implica la subordinazione finan- 
ziaria delle amministrazioni federate rispet- 
to al Governo centrale. Dato che attualmente 
non sembra che gli australiani vogliano adot- 
tare una costituzione unitaria, occorrerebbe 
risolvere il problema delle finanze pubbliche 
in modo più dignitoso per ì governi federati, 
tenendo presenti anche le esigenze della 
parte direttamente interessata, che è sempre 
la stessa: i contribuenti. (R. V.) 


(2108) EE (116) 9 
L'evoluzione del debito pubblico francese 
(«L’ Economie», Paris, 5 giugno 1952). 


Il debito pubblico francese era, alla fine 
del 1913, di 32 miliardi di franchi-oro ; nel 
1926, anno critico per le finanze interne, si 
elevò a 303,6 miliardi; raggiunse i 432,6 
miliardi all’inizio della II guerra mon- 
diale e 1.823,3 miliardi al termine delle 
ostilità. Alla fine del 1951, il debito a 
media e breve scadenza rappresentava il 
43%, del totale, contro il 41°, nel 1945, 
il 32%, nell’ agosto 1939 e 1'1,8 Y, nel 1913; 
il debito verso le banche di emissione, 
il 22% del totale, 18%, nell’anteguerra; 
il debito perpetuo e il debito a lunga sca- 
denza costituivano il 34 Y, del totale, contro 
il 69% nell agosto 1939 e il 97,5% nel 
1913. L'onere complessivo del debito pub- 
blico (interno ed estero) deriva dal volume 
del debito stesso, dal tasso di interesse e 
dal sistema di ammortamento. Nel 1913 la 
voce relativa al debito pubblico rappresen- 
tava il 21,2% delle spese totali del bilancio 
nazionale; nel 1920, il 26,9 °/ ; nel 1926, il 
41,9%,; questo alto livello era determinato 
dall’elevato tasso di interesse, passato dal 
3*/,°% nel 1914 all'8,63%, nel 1924 e al- 
18,08 °/, nel 1926. L'interesse concesso dallo 
Stato sul debito pubblico venne ridotto sensi- 
bilmente dal 1938 al 1945 in conseguenza della 
politica del denaro a buon mercato; la parte 
di spesa gravante sul bilancio scese al 17,5%, 
(1938) e, in seguito, al 5,9% (1945). Il nuovo 
prestito 31/,% a capitale garantito permet- 
tendo un parziale consolidamento del de- 
bito fluttuante avrà l’effetto di attenuare i 
rischi di ampie domande di rimborso di 
buoni a breve scadenza. Inoltre, la spesa del 
Tesoro a titolo di interessi, sarà diminuita 
in funzione dell’entità della rendita 5%, 
convertita al 31/,%. (M. P.) 


VIT. - SCAMBI CON L'ESTERO - BILANCIA 
DEL PAGAMENTI - PROBLEMI VALUTARI. 


(2109) EE (1) 46 
CAIRNCROSS A. K., FAALAND J., Andamenti 
a lungo termine nel commercio europeo 


(«The Economie Journal» London, marzo 
1952). 


Dal 1913 ad oggi il commercio estero dei 
maggiori paesi industriali è diminuito in 
rapporto al loro reddito nazionale. In par- 
ticolare, l’importanza relativa degli scambi 
esteri è passata dal 26°/, al 17°/, nei quattro 
principali paesi europei: Regno Unito, Fran- 
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‘cia, Italia e Germania, mentre negli Stati 
Uniti esso è passato dal 6%/, al 3°/,. Tale 
andamento decrescente può ascriversi a di- 
versi fattori, tra cui la politica commerciale 
progressivamente restrittiva adottata nei 
«confronti degli scambi inter-europei e le in- 
novazioni tecnologiche, che hanno concorso 
a diminuire il rapporto fra il volume delle 
importazioni e il volume del reddito nazio- 
nale. Dal punto di vista geografico, nel 1913 
le importazioni dei quattro paesi europei 
erano così distribuite: 38°/, proveniente dal- 
1’ Europa Occidentale; 18°/, proveniente dal 
Nord America; 15°/, proveniente dai ter- 
ritori coloniali; 10°/, proveniente dall'A me- 
rica latina; 10°/, provenieute dall’ India e 
dall’ Australasia. Nel 1950 la distribuzione 
geografica è alquanto mutata, e le impor- 
tazioni dei quattro paesi europei sono giunte 
per il 30°/, dagli altri paesi dell' Europa 
occidentale, per il 27°/, dai territori colo- 
niali, per il 17°/, dal Nord America, per il 
14°/, dall’ Australasia e dall'India, per 
1'8°/ dall America Latina. Suddividendo 
le importazioni in tre classi fondamentali 
(prodotti alimentari, materie prime e semi- 
lavorati, prodotti finiti) si rileva che, per 
quanto riguarda la provenienza dall' Europa 
Occidentale, nel periodo 1913-1950 6 aumen- 
tata l'importanza relativa delle importazioni 
di generi alimentari, mentre é diminuita 
‘quella dei prodotti finiti. Circa la prove- 
nienza dagli altri paesi, si mota che dal 
1913 al 1918 sono aumentate le importazioni 
-europee di generi alimentari e, in maggior 
misura, di prodotti finiti, mentre sono di- 
minuite quelle di materie prime e semilavo- 
rati. Dal 1913 ad oggi le esportazioni europee 
sono diminuite in modo più accentuato delle 
importazioni. In particolare, nel 1913 il 43°/, 
delle esportazioni del Regno Unito e della 
Francia, Germania e Italia sono state di- 
rette verso l'Europa Occidentale; nel 1950 
la proporzione è passata al 35°/,. Circa la 
suddivisione qualitativa delle esportazioni 
europee nei tre gruppi fondamentali, non 
si sono avute, dal 1913 al 1950, variazioni 
degne di particolare rilievo. Variazioni molto 
sensibili si notano, per contro, nella strut- 
tura del gruppo «prodotti finiti». In tale 
gruppo sono infatti notevolmente diminuite 
le esportazioni di filati e tessuti in lana e 
cotone, mentre sono altrettanto notevolmente 
aumentate le esportazioni di macchinari, 
veicoli, impianti elettrici. In complesso, 
l'andamento odierno del commercio europeo 
si può riassumere in un elevato surplus di 


importazioni alimentari e di materie prime, 
cui corrisponde un elevato surplus di espor- 
tazioni di prodotti finiti. Occorre però di- 
stinguere gli sviluppi del commercio dei 
quattro paesi europei con il resto dell'Europa 
Occidentale da quelli relativi al commercio 
con gli altri continenti. Nel primo caso, si 
rilevano ampi surplus e deficits che tendono 
a divenire minori; nel secondo caso si hanno 
limitati surplus e deficits che tendono a 
divenire maggiori. In altri termini, tende 
a scomparire la disparità fra il commercio 
inter-europeo ed extra-europeo dei quattro 
paesi considerati. (R. v.) 


(2110) EE (0) 1 
AFANASIEV G., L’allargamento del com- 

mercio internazionale e lo sviluppo eco- 

nomico dei paesi sottosviluppati («Vo- 

prosy Ekonomiki», Moskva, N. 3, 1952). 

E’ noto come uno dei compiti dell ONU 
sia, conforme al suo statuto, quello di aiu- 
tare i popoli, che ne abbisognano, a realiz- 
zare i presupposti del loro progresso econo- 
mico e sociale: ossia a contribuire alla crea- 
zione di quelle condizioni di stabilitá e di 
benessere che, fondate sul rispetto dei prin- 
cipi di uguaglianza e di autodecisione, sono 
necessarie per i rapporti pacifici tra le na- 
zioni. Tuttavia, benché tali compiti siano 
pure stati fissati negli statuti degli organi 
specializzati, istituiti in geno all’ONU, e 
nelle funzioni della FAO rientrino la conces- 
sione ai paesi sottosviluppati di aiuti tec- 
nici e l'invio, a domanda, in questi paesi 
di commissioni di aiuto: i risultati in questa 
direzione sono stati fino ad ora assai insod- 
disfacenti. E ció non tanto per la pur indi- 
scutibile scarsitá di mezzi a disposizione 
delle Nazioni Unite per questo specifico 
scopo, quanto per la tendenziosa ntilizzazione 
di questi stessi mezzi tanto da parte, della 
FAO e dell’ Organizzazione internazionale 
del lavoro che della Banca Internazionale, le 
cui prestazioni di servizi sono sempre subor- 
dinate all'accettazione da parte del destina- 
tario di condizioni lesive dei suoi diritti 
sovrani a tutto vantaggio dell’espansionismo 
economico americano. Fini non diversi per- 
segue la stessa politica inglese nei confronti 
dei paesi dell’ Estremo Oriente. Il cosiddetto 
«Piano Colombo», che la propaganda inglese 
si sforza di presentare come «un generoso 
contributo dell'Inghilterra al consolidamento 
economico dei paesi sottosviluppati», anche 
a prescindere dalla sua finalitá politica con- 
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sistente nell’ostacolare il rafforzamento in 
Estremo Oriente delle posizioni statunitensi, 
non solo si pone compiti ben modesti dal 
punto di vista del miglioramento economico 
dei paesi beneficiari, ma, ciò che più conta, 
non getta alcuna base materiale per assicu- 
rare l’effottiva indipendenza economica di 
questi paesi. Tutto sommato, la politica 
anglo-americana di aiuto ai paesi sottosvi- 
luppati mira soltanto all’accaparramento 
delle loro riserve strategiche in cambio d'un 
aiuto che ostacola, anzichè favorire, lo svi- 
luppo delle loro forze produttive, contri- 
buendo a perpetuare lo stato di inferiorità 
di questi paesi e ponendo in pericolo lo 
stesso attuale livello di vita delie loro po- 
polazioni. Tutto il contrario, in sostanza, a 
quanto avviene nei paesi a democrazia po- 
polare di cui l'URSS salvaguarda la ric- 
chezza nazionale, garantisce l’industrializ- 
zazione, 1' autonomia economica e l'indipen- 
denza politica contro le mene e le mire im- 
perialistiche delle potenze capitalistiche. 

(M. L A.) 


(2111) EE (415) 46 

Sveruine B. C., Le importazioni mercan- 
tili degli Stati Uniti («The Economic 
Journal», London, marzo 1952). 


Il surplus di esportazioni statunitensi è 
passato da un massimo di 1,029 milioni di 
dollari nel maggio 1947 ad una media men- 
sile di 119 milioni di dollari nel 1950. Per 
rendersi conto dei fattori strutturali e dei 
fattori congiunturali che hanno influito sugli 
sviluppi passati ed odierni del commercio 
statunitense, e quindi delle sue tendenze a 
lungo andare, occorre analizzare le caratte- 
ristiche fondamentali dell'economia ameri- 
cana. L'elevato livello della produzione e 
del consumo negli Stati Uniti richiede no- 
tevoli importazioni, soprattutto per ciò che 
concerne prodotti minerali e materie prime. 
In certi settori, la dipendenza americana 
dall’estero è non soltanto elevata, ma in 
continuo aumento. Tale è il caso della lana, 
del rame, del petrolio, dei minerali di ferro. 
Lo sviluppo tecnologico incide sul commercio 
internazionale molto meno di quanto gene- 
ralmente si creda, in quanto rende sovente 
necessarie maggiori importazioni di deter- 
minate materie prime, che equilibrano le 
minori importazioni dei beni sostituibili 
sinteticamente. L'esame dell'andamento del. 
l'economia americana dopo il 1893 mette 
in evidenza una rilevante capacità di adat- 
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tamento agli sviluppi mondiali. Il passaggio 
della «leadership» (direzione) bancaria da 
Londra a New York sembra che sia accom- 
pagnato da un adeguamento parallello delle 
correnti commerciali internazionali. Infatti 
nel 1950, per la prima volta, gli Stati Uniti 
hanno sostituito il Regno Unito nel ruolo 
di principale importatore del mondo. Sembra 
lecito affermare che l'andamento del sistema 
internazionale degli scambi commerciali, 
spogliato dei fattori congiunturali che oggi 
premono su di esso, non induce a pessi- 
mismo. Le forti e crescenti importazioni 
statunitensi, che procedono di pari passo 
con il progresso dell'economia americana, 
sono molto significative. (R. V.) 


(2112) (PE) (0) 1 

Smirnov A., La normalizzazione dei rap- 
porti economici ed il problema valutario 
(« Voprosy Ekonomiki», Moskva, N. 3, 
1952). 


Una delle cause che maggiormente osta- 
colano i normali rapporti economici tra i 
paesi è rappresentata dall’instabilità della 
valuta, inaspritasi nel dopoguerra nei paesi 
capitalistici. Instabilità valutaria e ribasso 
dei cambi determinano scompensi negli 
scambi tra i paesi, che non possono non 
provocare la disorganizzazione del commercio 
internazionale. E la situazione è peggiorata 
anche dalle varie misure adottate in Occi- 
dente e determinate dalla erisi valutaria. 
Tra queste sono da rilevare anzitutto le 
restrizioni valutarie. Alcuni paesi dell’Eu- 
ropa occidentale considerano tali restrizioni 
come un mezzo difensivo, atto ad attenuare 
le ripercussioni sulla loro economia della 
congiuntura inflazionistica statunitense. Tut- 
tavia esse vengono sfruttate in pratica non 
solo come barriere commerciali, ma anche 
come strumento di espansione econcmica. 
Molti paesi in sostegno alle restrizioni va- 
lutarie attuano una discriminazione nei rap- 
porti commerciali con altri paesi. Tale di- 
scriminazione viene. spesso applicata nella 
concessione delle licenze per il commercio: 
con l'URSS e con i paesi a democrazia po- 
polare. Anche la creazione di un diverso 
regime per i diversi paesi nella legislazione 
valutaria costituisce una diseriminazione. 
Una misura discriminatoria in campo valu- 
tario e commerciale è l’organiàzazione del- 
l’ Unione Europea dei Pagamenti. La crea- 
zione sotto forma di clearing valutari o plu- 
rilaterale di una unione politico-commerciale 


quale è l'EPU non contribuisce allo svi- 
luppo del commercio internazionale e ne 
provoca una contrazione, ostacolando i nor- 
mali rapporti commerciali tra i paesi occi- 
dentali dell’ Europa. Uno dei fattori, quindi, 
che acuiscono la crisi valutaria e ostacolano 
perciò, lo sviluppo normale dei rapporti eco- 
nomici internazionali, è la politica valutaria 
degli Stati Uniti. Essa ha condotto al con- 
centramento negli USA della maggior parte 
delle riserve auree mondiali, all'esaurimento 
delle riserve auree e valutarie dei paesi 
dell'Europa occidentale e alla creazione 
della «fame di dollari», inasprendo in tal 
modo lo squilibrio già esistente nella di- 
stribuzione dell'oro tra i vari paesi prima 
della seconda guerra mondiale. Inevitabil- 
mente il mantenimento del prezzo ufficiale 
dell' oro negli USA ad un livello non cor- 
rispondente al suo effettivo valore rispetto 
alle merci, oltre che inasprire il caos per 
quanto riguarda il corso dei cambi — che 
cessano di esprimere l’effettivo valore delle 
corrispondenti valute —, crea condizioni 
anormali per gli spostamenti di óro fra i 
paesi: e la difficoltà dell’impiego dell’oro 
per il regolamento delle bilance interna- 
zionali limita la possibilità di sviluppo del 
commercio mondiale. Lo sganciamento da 
questa politica ed il ristabilimento di nor- 
mali rapporti commerciali con tuttii paesi 
del blocco socialistico sarebbe dunque una 
via di salvezza per i paesi Cell’ Europa oc- 
cidentale. I rapporti commerciali tra i paesi 
dell’ Europa occidentale ed orientale possono 
infatti essere sviluppati sulla base di accordi 
per reciproca fornitura di merci, in forza 
dei quali le transazioni verrebbero regolate 
non in dollari, ma in clearing, senza tra- 
sferimento di valuta. Lo sviluppo di questo 
commercio faciliterebbe il pareggio della 
bilancia dei pagamenti dei paesi europei- 
occidentali e creerebbe le premesse per il 
raggiungimento di una relativa stabilità 
dei loro cambi. Ne deriverebbe un’at'enua- 
zione della crisi valutaria e un graduale 
risanamento dei rapporti valutari interna- 
zionali, che si trovano oggi in uno stato di 
profonda disorganizzazione. (M. I. A.) 


(2113) EE (116) 46 
Bouvier H., Influenza della penuria di dol- 
lari sull’approvvigionamento della Fran- 
cia in prodotti petroliferi (« Economie 
Contemporaine », Paris, marzo - aprile 


1952). 
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Nel 1951 il consumo francese di prodotti 
petroliferi è stato il seguente: 3.967.000 me- 
tri cubi di essenze diverse; 1.352.000 metri 
cubi di petrolio e di gasolio; 380.000 ton- 
nellate di lubrificanti; 6.863.000 tonnellate 
di olii carburanti. Tali prodotti sono stati 
forniti pressochè per intero dalle raffinerie 
francesi, la cui capacità complessiva passerà, 
con uno sforzo davvero eccezionale, da 1 
milione di tonnellate nel 1945 a circa 20 
milioni di tonnellate nel 1952 (1938 = 8 
milioni di tonnellate). Con la raffinazione 
all’interno delle materie prime importate, 
la Francia risparmia circa il 15 Y, di valuta 
estera. Se si riuscisse ad ottenere anche le 
materie prime da fonti nazionali, si appor- 
terebbe un notevole aiuto al problema della 
bilancia dei pagamenti. L'incremento della 
produzione interna è tuttavia strettamente 
legato alla possibilità di attuare forti inve- 
stimenti. Nella situazione attuale, sarebbe 
azzardato pensare di poter finanziare tali 
investimenti con i normali mezzi a dispo- 
sizione del Governo. In base alle previsioni 
attuali, sembra che nel 1955 la Compagnia 
Francese dei Petroli — che detiene il 23,75 Y, 
delle azioni dell’ Irak Petroleum Company — 
dovrebbe ottenere circa 9.000 000 di tonnel- 
late di petrolio grezzo, che verrebbe in 
parte venduto contro divise «forti». Per 
l'esercizio 1952-53 si stima che la Francia 
sarà tributaria all’estero, per materie prime 
petrolifere, di circa 129 667.000 dollari; nello 
stesso esercizio, essa otterrà in franchi pe- 
trolio grezzo per circa 130.600 000 dollari. 
Rispetto agli anni precedenti. la situazione 
è indubbiamente migliorata. Tale migliora- 
mento è in gran parte dovuto all’accordo 
concluso con le società americane, in base 
al quale il 25% del petrolio importato dagli 
Stati Uniti sarà pagabile in franchi. (R.v.) 


(2114) EE (116) 46 
Può la Francia esportare maggiori quan- 
tità di pro-lotti agricoli ? («L'Economie», 

Paris, 10 aprile 1952). 

Nel programma 1948-52 un grande posto 
era riservato all’agricoltura, per cui ci si 
proponeva di esportare nel 1952 per un va- 
lore (netto) di 150 miliardi di franchi attu- 
ali. Senonché nel 1951 le esportazioni ed 
importazioni agricole sono rispettivamente 
state di 144 e 261 miliardi circa, con un 
deficit quindi di 117 miliardi, di eni 97 
verso i territori d'oltremare e 20 verso 
l'estero. Per i prodotti base — carni da 
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macello, cereali e prodotti del latte — che 
dovevano fornire i grossi contingenti delle 
esportazioni, si 6 avuto un deficit di 4 mi- 
liardi; in particolare vi sono state maggiori 
esportazioni di carni da macello per 6 mi- 
liardi, e maggiori importazioni di cereali e 
prodotti del latte per 9 ed 1 miliardo. Per 
i cereali poi si ha un saldo attivo di circa 
16,5 miliardi per la farine ed il grano, ed uno 
passivo di 25,5 per l’orzo, il riso ed il mais. 
In altre parole, uno degli obbiettivi essen- 
ziali del piano quadriennale — rendere inu- 
tili le importazioni di cereali secondari e 
alimenti per il bestiame — non 6 stato af- 
fatto realizzato. Si spera perció in una mag- 
giore adeguatezza dei «mezzi» ai «fini» 
nel prossimo piano quadriennale. (a. F.) 


(2115) (PE) (221) 46 

La rupia ed il commercio estero (« The East- 
ern Economist », New Delhi, 18 aprile 
1952). 


Sembra vi siano buone ragioni per preve- 
dere che le esportazioni indiane (e in par- 
ticolare quelle delle tre maggiori industrie 
esportatrici, juta, tessuti di cotone e té) 
non soffrirebbero eccessivamente da una ri- 
valutazione della rupia. Una ragione di ot- 
timismo è costituita dal fatto che essendo 
l’India un’area «a moneta debole» pre- 
senta pochi problemi per gli importatori 
d’oltremare. La rivalutazione è più reali- 
stica che lo sperare. che i prezzi delle im- 
portazioni di generi alimentari diminuiscano 
a causa di uno «slump» internazionale. Il 
probabile deficit della bilancia commerciale 
dopo la rivalutazione viene valutato a 882 
milioni di rupie. Sarebbe assurdo rifiutare 
di adottare un rimedio solo perchè tale ri- 
medio richiederà degli aggiustamenti. (v. 8.) 


(2116) (PE) (111) 46 
Evirr H. E., Panorama internazionale. Il 
corso di cambio della sterlina (« The Ban- 
kers' Magazine», London, maggio 1952). 


L'infondatezza delle voci di una nuova 
svalutazione della sterlina, inducendo spe- 
culatori ribassisti e commercianti stranieri 
a coprire le loro posizioni debitorie, ha pro- 
vocato un aumento nella domanda di ster- 
line. Questo fatto, nonchè le recenti restri- 
zioni nell'uso di accettazioni bancarie a fa- 
vore di importatori stranieri, ha migliorato 
la posizione della sterlina, rialzando il 
cambio con il dollaro a $ 2.81.'/, per Lst. 


, (2118) 


Il miglioramento, peró, é solo temporaneo. 
In realtá la maggior parte dei paesi del- 
l' Area della sterlina, sta spendendo ogni 
mese più di quanto introiti. Per assorbire 
questo eccesso mensile di sterline, occorre- 
rebbe aumentare la produzione per |’ estero, 
specialmente di carbone e beni tecnologici: 
infatti, la continua espansione demografica 
ed industriale del mondo richiede una scorta 
continua di nuovi beni capitali e la sosti- 
tuzione degli impianti invecchiati. (G.F.) 


(2117) EE (111) 52 

Hunsworts J., La bilancia dei pagamenti 
per il 1951-52 («The Bankers’ Maga- 
zine», London, maggio 1952). 


Dalle cifre governative ed ufficiose per il 
1951, è possibile conoscere la situazione 
della bilancia dei pagamenti inglese per il 
1951. Essa presenta un deficit complessivo 
di Lst. 521 milioni, contro un saldo attivo 
di Lst. 244 m. nel 1950. Tra il 1950 ed il 
1951, la posizione del Regno Unito è quindi 
peggiorata di ben Lst. 765 m., di cui 642 
per una inaggior differenza tra il valore 
delle importazioni e quello delle esporta- 
zioni, dovuta in parte all' aumento dei prezzi 
delle prime rispetto a quelli delle seconde; 
in parte ad un aumento quantitativo della 
domanda di beni esteri. Il peggioramento 
della bilancia è concentrato fuori dell’ area 
della sterlina (Lst. 760 m. di deficit nel 1951 
contro un saldo attivo di Lst. 10 m. nel 
1950). Verso gli altri paesi dell’area, si ha 
un saldo attivo di 239 m. (contro 234 m nel 
1950). Le riserve di oro e di dollari sono 
diminuite nel 1951 di Lst. 344 m. Nel i952, 
il governo cercherà di eliminare il deficit 
nelle partite visibili e di migliorare il saldo 
attivo per quelle invisibili. Occorrerà poi 
arrestare la fuga delle riserve — ed anzi, 
se possibile, aumentarle —, ridurre le im- 
portazioni (per cui sono già stati annunciati 
dei tagli) ed espandere le esportazioni. Un 
miglioramento alla bilancia dei pagamenti 
deriverà certo dall’ aiuto americano, con- 
cesso al Regno Unito nel quadro del piano 
per la difesa reciproca. (G. F.) 


EE (121) 46 
La Germania e gli scambi con il blocco 
orientale (« Der Volkswirt-Wirtschaft- 
und Finanz-Zeitung», Frankfurt a. M., 3 
maggio 1952). 
Prima della guerra la Germania era tra- 
dizionalmente il paese con i più forti scambi 
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commerciali con la Russia. Calcolati in va- 
lore, questi scambi avevano, nel periodo 
1928-31, raggiunto per entrambe le parti 
l’ammontare di oltre 600 milioni di RM. 
Oggi essi sono scesi quasi a zero. Per contro 
PInghilterra e Ja Francia sono riuscite a 
mantenere invariato il volume del loro com- 
mercio con 1'Unione Sovietica, e persino ad 
aumentarlo nel corso del 1950-51.Secondo una 
recente statistica londinese i paesi dell’ Eu- 
ropa occidentale hanno dall'8 aprile del- 
l'anno scorso importato dai paesi del blocco 
orientale merci per un valore di 899 milioni 
di dollari. I traffici della Germania con 
questi paesi hanno invece finito con lo scen- 
dere nel 1951 all'1,6 delle importazioni e 
all'1,8 per cento delle esportazioni globali 
tedesche, mentre nel 1955 essi ammontavano 
rispettivamente al 15,8 e al 10,5 per cento. 
Ma v'è di più: gli stessi traffici interzonali 
sono scesi nel dopoguerra a meno di un de- 
cimo del volume prebellico degli scambi 
commerciali tra le regioni occidentali tede- 
sche e quelle orientali. Mentre, infatti, du- 
rante il 1936 la corrente mercantile tra la 
attuale Germania Orientale e quella Occi- 
dentale ascendeva, tanto nell’ uno che nel- 
l’altro senso, a 5 miliardi di DM ai prezzi 
del 1950 — e corrispondeva così, in valore, 
acirca un terzo dell'intero commercio estero 
della Germania Occidentale —, nel 1950 
essa raggiunse appena un volume di circa 
400 milioni di DM, per peggiorare ancor 
più nel 1951. La necessità di riparare alla 
perdita dei suoi rapporti economici naturali 
con 1' Oriente ‘europeo ha finito — com'era 
inevitabile — con lo spingere la Germania ad 
intensificare le sue importazioni d'oltremare, 
aggravando la sua situazione verso l’area del 
dollaro anche con l'impossibilità di compen- 
sare le maggiori importazioni da quest’ area 
con più forti esportazioni di semilavorati e 
di prodotti finiti verso l’ Europa orientale. 
Affinchè le condizioni economiche di esi- 
stenza del popolo tedesco siano assicurate 
si impone ormai inderogabilmente il rico- 
noscimento del diritto ad una piena libertà 
di azione della Repubblica federale nel com- 
mercio con l'Oriente europeo. Tale diritto 
ha da esser reclamato contro le invadenze 
degli Alleati nei controlli di frontiera e 
contro i privilegi fin'ora fatti valere nelle 
trattative e nella stipulazione di accordi 
commerciali con Stati del blocco sovietico. 
E’ tempo che il mondo si riconvinea che 
lo scambio internazionale dei prodotti non 


giova soltanto all’economia ed al benessere 
dei popoli, ma alla causa della pace più che 
qualsiasi minaccia armata. Poichè «se i pro- 
dotti non varcano le frontiere, sono gli 
eserciti che lo faranno ». (M. 1. A.) 


(2119) (PE) (0) 4 
BINDER P., Ritornare al mercato libero delle 
divise! («DerVolkswirt— Wirtschafts-und 
Finanz-Zeitung», Frankfurt a. M., 3 mag- 
gio 1952). 
La crisi politica dell' Europa occidentale 
è in parte dovuta alla debolezza economica 
e valutaria dei paesi che ne fanno parte. 
L'istituzione dell’ Unione Europea dei Pa- 
gamenti ha certamente rappresentato un 
notevole progresso rispetto agli accordi di 
pagamento bilaterali: ma la crisi sia del 
franco francese che della sterlina ha rivelato 
i pericoli cui è esposto il sistema monetario 
europeo dei paesi associati nell’ EPU. Sa- 
rebbe tuttavia errato tentare di superare la 
debolezza di questo sistema integrandolo 
con misure organizzative complementari, per 
quanto importanti esse possano apparire. 
Tali misure resteranno dei palliativi se non 
si provvederà ad eliminare i difetti struttu- 
rali delle valute europee. Questi consistono : 
1) nella mancanza di fiducia nella situazione 
politica dell’ Europa occidentale, 2) nell'in- 
sufficiente disciplina finanziaria di alcuni 
paesi europei e 3) nella sottovalutazione del 
dollaro americano. Nel primo caso si ha a 
che fare con un compito di natura psicolo- 
giea e politica che non può esser risolto 
che con mezzi esattamente corrispondenti. 
In merito al secondo punto è da rilevare 
che i migliori accordi monetari internazio- 
nali od europei non servono a nulla se i 
singoli paesi non tengono in ordine i loro 
bilanci e se a copertura dei loro disavanzi 
fanno ricorso all'inflazione, anzichè cercare 
di eliminare i corsi politici forzosi e qual- 
siasi forma di amministrazione centrale 
delle divise nello scambio delle merci e dei 
servizi. Quanto al terzo punto, è fuor di 
dubbio che non si è fino ad ora tenuto conto 
dell’enorine incremento produttivo dell'eco- 
nomia americana nel dopoguerra per la fis- 
sazione del corso del dollaro rispetto alle 
valute europee. Queste sono, in confronto 
al dollaro, sopravalutate. Di conseguenza i 
prodotti americani sono oggi per |’ Europa 
troppo a buon mercato ed i prodotti europei 
sono troppo cari per l’ America. Di qui la 
continua penuria di dollari nei paesi europei 
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e la serie di aiuti finanziari americani a 
loro favore. Ma la penuria di dollari non 
potrà esser superata dai paesi europei se 
non attraverso un periodo di «austerity ». 
Tuttavia la riduzione delle importazioni 
dall'area del dollaro non dovrà essere otte- 
nuta con una politica di deflazione oppure 
di riduzione delle importazioni, ma attra- 
verso una rivalutazione del corso del dol- 
laro. Tutto sommato, è solo sulla base di 
un risanamento politico-monetario generale 
che potranno avere senso ed efficacia tutte 
le altre singole misure che dovranno esser 
prese per realizzare il ritorno ad un libero 
mercato delle divise. (M. L A.) 


(2120) EE (121) 46 

Crusus, La Germania si difende dagli af- 
fari «switch» («Lloyd Anversois», An- 
vers, 8 maggio 1952). 


Alcuni paesi dell’ Europa occidentale si 
sono specializzati in un tipo di commercio 
«switch», che consiste neil’ acquistare pro- 


dotti presso paesi membri dell EPU (con . 


regolamento in dollari nella misura del 
50%) e quindi esportarli negli Stati Uniti. 
L'operazione è vantaggiosa sia per il com- 
merciante che la effettua, sia per il paese 
in cui il commerciante stesso risiede, mentre 
priva il paese produttore (fornitore iniziale) 
di un incasso in dollari. La Germania oc- 
cidentale ha recentemente dimostrato che 
esiste un mezzo di difesa contro gli affari 
«switch ». A partire dal 1° aprile 1952 ven- 
gono accordati agli esportatori tedeschi de- 
ritti di importazione per un ammontare pari 
al 40%, del valore delle esportazioni, rego- 
late in divise convertibili (principalmente 
in dollari). Questi diritti possono essere uti- 
lizzati per l'importazione di merci soggette 
a licenza: inoltre, a differenza delle facili- 
tazioni finora concesse agli esportatori te- 
deschi, sono trasmissibili. In borsa gli 
« Anrechte » sono contrattati con un utile 
del 20% ; l’esportatore realizza così un'en- 
trata supplementare dell’8°/ (il 20% è cal- 
colato sul 40%, del valore delle’ sue espor- 
tazioni verso la zona del dollaro). L’ impor- 
tatore, dal canto suo, non si oppone ad una 
spesa addizionale del 20%, per ottenere le 
divise che gli necessitano, poichè la vendita 
dei prodotti americani sul mercato tedesco 
gli fornirà un compenso più che adeguato. 

(M. P.) 


(2121) (PE) (111) 46 

Il punto della convertibilita per la sterlina 
E.P.U. («The Statist», London, 10 mag- 
gio 1982). 


Nel mese di aprile la Gran Bretagna ha 
raggiunto un debito, nei confronti degli altri 
paesi E.P.U., di 1.052 milioni di sterline. 
Date le norme vigenti, tale debito verrá 
regolato per l’80°/ in oro; inoltre, se il 
deficit aumenterá ulteriormente, esso dovrá 
essere regolato in oro per il 100%. In altri 
termini, la sterlina sta per divenire piena- 
mente convertibile (sul continente). In ef- 
fetti, il regolamento in oro al 100%, potrebbe 
essere evitato chiedendo all' E.P.U. un cre- 
dito speciale, come giá altri paesi hanno 
fatto. Tuttavia, non sembra che le autoritá 
britanniche siano disposte a seguire questa 
via. Le ragioni debbono ricercarsi sia nella 
determinazione di Whitehall di affidarsi il 
meno possibile all’aiuto estero, sia nella 
fiducia che le misure adottate dai paesi del- 
l'area della sterlina, e consistenti nella ri- 
duzione delle importazioni europee, abbiano 
favorevoli ripercussioni sul deficit britan- 
nico. Non vi sono ragioni che facciano so- 
stanzialmente dubitare dei benefici effetti 
derivanti dai mutamenti della politica com- 
merciale dei paesi della sterlina sulla bi- 
lancia dei pagamenti britannica. Probabil- 
mente se la posizione del Regno Unito in 
seno all' E.P.U. non migliorerà le autorità 
britanniche saranno costrette a chiedere 
aiuto ai paesi esteri e a rivedere tutta la 
loro politica per affrontare adeguatamente 
il problema dei pagamenti. (R. V.) 


(2122) (PE) (111) 39 
Tress R. C., Politica economica, riarmo e 
bilancia dei pagamenti (« The Times re- 
view of Industry », London, giugno 1952). 


La parziale attuazione del programma di 
riarmo durante il primo dei tre anni pre- 
visti ed il peggioramento nella bilancia dei 
pagamenti costituiscono per l'economia bri- 
tannica dei gravi problemi; il punto chiave 
è costituito dalle industrie che «lavorano 
metalli ed il maggior pericolo deriva dalla 
necessità di forti commesse sia per il riarmo 
che per l'incremento delle esportazioni e 
per il mercato interno di beni di consumo 
metallici. Il Governo impiega tre metodi 
per fronteggiare il pericolo : direttive di pre- 
cedenza ed assegnazioni di acciaio per le 
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produzioni piú utili al riarmo ed alle espor- 
tazioni ed una severa politica fiscale e mo- 
netaria. Per quanto riguarda la bilancia dei 
pagamenti in particolare, il Governo intende 
riequilibrarla per la fine del 1952 ed otte- 
nere anzi all'inizio del 1953 un avanzo suf- 
ficiente a compensare il deficit del secondo 
quadrimestre del 1952. Le previsioni fatte 
sembrano però troppo ottimistiche. (G.F.) 


(2123) EE (131) 52 
L” evoluzione del debito estero francese 

(« L’ Economie», Paris, 12 giugno 1952). 

Prima della Grande Guerra, il debito 
estero della Francia era pressochè inesistente. 
Alla fine del 1920 esso raggiungeva 1,9 mi- 
lioni di franchi. Fino al 1945 la sua pro- 
gressione fu di lieve entità, considerando 
il deprezzamento subito dal franco. Nel 1946 
la situazione era la seguente (in milioni di 
dollari): debiti a lunga scadenza - 184,7; 
nuovi debiti a lunga scadenza - 385; debiti 
a breve scadenza - 713. La maggior parte dei 
debiti che la Francia ha verso l'estero è 
costituita da prestiti contratti in dollari, 
così ripartiti alla fine del 1951 (in milioni 
di dollari): anticipazioni della Export-Im- 
port Bank (dal 1945 al 1950) - 1.285,9; cre- 
diti governativi di liquidazione di prestiti 
e debiti di guerra - 668,8; prestito contratto 
dal Crédit National presso la Banca Mon- 
diale - 250; credito del governo canadese - 
219,7; prestiti contratti presso banche ame- 
ricane nell'agosto 1950 - 200. I debiti in 
sterline sono costituiti da 84 milioni, dovuti 
alla Gran Bretagna (accordo del 3 dicembre 
1946) e da 5 milioni, dovuti alla Nuova Ze- 
landa (settembre 1947); i debiti in franchi 
svizzeri ammontano a 178,7 milioni. Alla 
categoria dei debiti a media e breve sca- 
denza appartengono il residuo dei Buoni 
del Tesoro a 5 anni, rimborsabili in corone 
svedesi (19,7 milioni) e i buoni giacenti 
presso il Fondo Monetario e la Banca Mon- 
diale per una somma complessiva di 219.570 
milioni di franchi (pari a $ 627 milioni) e 
accompagnati da una garanzia di cambio. 
La Francia è, inoltre, debitrice dell’ IMF 
per 125 milioni di dollari e dell’ EPU per 


168 milioni di dollari. (M. P.) 
VIII. - PROBLEMI DEI TRASPORTI. 
(2124) EE 16 


L’evoluzione del mercato mondiale dez noli 
dopo la guerra di Corea («Etudes et con- 
joneture», Paris, marzo-aprile 1952). 


Dal luglio 1949 al giugno 1950, il mer- 
cato mondiale dei noli aveva toccato le 
punte più basse della sua attività. L'au- 
mento considerevole e rapido degli scambi 
internazionali in seguito allo scoppio delle 
ostilità in Corea, aveva in poco tempo ri- 
chiesto il pieno impiego di tutti i mercan- 
tili immediatamente disponibili. Malgrado 
le disposizioni prese, sussisteva un notevole 
deficit di navi, la cui offerta, molto più 
debole della domanda, provocò perciò un 
rialzo massiccio dei tassi dei noli. L'indice 
dei noli a viaggio, da 67,5 nell’ ottobre 1949 
(punto piú basso raggiunto) e 76,6 nel giugno 
1950, sali a 190,3 nel giugno 1951, per 
discendere a 175,8 in agosto e risalire a 
192 nel novembre 1951, in seguito a bi- 
sogni europei di carbone americano. L'au- 
mento fu piú spettacoloso nei noli a tem- 
po: 64,2 nel giugno 1950, 238 nel giugno 
1951; 208 nell’agosto e 249,5 nel novembre 
dello stesso anno. Il riarmo delle navi di ri- 
serva si è combinato, dal novembre, con le 
restrizioni alle importazioni praticate dai 
governi europei a corto di divise, cosicché 
nel marzo 1952 il ribasso dei tassi di nolo 
si 6 consolidato. (G. F.) 


(2125) EE (0) 6 

Malgrado la diminuzione del traffico petro- 
liero.il movimento delle merci attraverso 
il canale di Suez ha realizzato nel 1951 
la cifra record di 77.000.000 tonnellate 
(«Journal de la Marine Marchande », 
Paris, 17 aprile 1952). 


Il traffico quantitativo del canale di Suez 
— uno degli elementi che riflettono tradi- 
zionalmente la fisionomia degli scambi mon- 
diali — non ha subito nel 1951 forti varia- 
zioni, malgrado i notevoli avvenimenti po- 
litici dell’anno. In complesso, tale traffico ha 
ragginnto 80.356.000 t. di stazza netta, con 
una diminnzione dell'1,8 Y, rispetto all'anno 
precedente. Il traffico mercantile ha per 
contro toccato circa 76.753.000 t. di merci, 
con un aumento del 5,7 Y, rispetto al 1950. 
Sotto l'apparente stabilità delle cifre si ce- 
lano tuttavia sensibili variazioni di dire- 
zione. Tali variazioni si sono verificate nei 
petrolî, nei cereali, nel carbone, nei mine- 
rali di ferro, nei metalli lavorati. In parti- 
colare, per quanto riguarda il petrolio bi- 
sogna distinguere fra la direzione nord-sud 
e quella in senso inverso. Nella prima di- 
rezione si è notato, nel 1951, un aumento 
di traffico del 43,5 Y, rispetto al 1950. L'au- 
mento 6 dovuto soprattutto alla inversione 
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del commercio petroliero (rifornimento dei 
paesi situati oltre Suez) che ha avuto 
luogo dopo la chiusura delle raffinerie di 
Abadan. In secondo luogo esso è dovuto al 
commercio dei cereali, diretti in parte verso 
lV India e provenienti, in grande quantità, 
dagli Stati Uniti. Nel senso sud-nord, la di- 
minuzione di traffico dell’1,9% è dovuta 
quasi interamente alla cessazione delle spe- 
dizioni di idrocarburi persiani. Nel 1951 
l' Europa ha partecipato al traffico comples- 
sivo di Suez per 1’83,5°/, (1950=79%), l’Ame- 
rica del Nord per 1’11,7°/, (1950 = 16,3%). Al 
di là del canale, le regioni del golto Per- 
sico hanno partecipato al traffico per il 57,4% 
(1950 = 66,5 Y,), 1 Africa orientale e i paesi 
del Mar Rosso per il 7,2 Y,: (1950 = 4,8°/,), 
l’ Asia indiana per il 13,5°/, (1950 = 10,7°/,), 
l'Estremo Oriente per il 15, 1°/, (1950=12,37/,), 
l'Australasia per il 6,7°/, (1950 = 5,7°/). 

(R. v.) 


(2126) EE (0) 6 

VERMEY C., Regressione («Scandinavian 
Shipping Gazette International Review», 
Copenhagen, 28 maggio 1952). 


Nel marzo 1952 il tasso dei noli è dimi- 
nuito di quasi venti punti rispetto al feb- 
braio precedente, e di circa 26 punti ri- 
spetto alla media del 1951. Per coloro che 
rammentano gli eventi verificatisi dopo la 
prima guerra mondiale, la caduta attuale 
non è una sorpresa. Il «boom» che ha se- 
guito lo scoppio del conflitto coreano è stato 
soltanto uno stimolo temporaneo, destinato 
ad esaurire i suoi effetti più o meno rapi- 
damente. Le vigenti restrizioni alle impor- 
tazioni agiscono come un boomerang: in 
altri termini, esse si ritorcono a danno del 
commercio estero (e, quindi, del traffico 
mercantile) dei paesi che le hanno adottate. 
La prosperità effettiva non potrà essere rag- 
giunta fino a che gli scambi multilaterali 
privati non si sostituiranno alle esagerate 
forme dell odierna economia «diretta». So- 
prattutto, occorrerà cercare di ridurre dra- 
sticamente la spesa pubblica. Infatti, se la 
tassazione giungerà ad impedire la conser- 
vazione di adeguati mezzi finanziari per il 
rinnovamento economico — in particolare, 
per il rinnovamento delle flotte mercantili 
— il futuro sarà sempre più oscuro e minac- 
cioso. Il barometro del commercio interna- 
zionale sta oscillando pericolosamente: è, 


comunque, indubbio che la grande industria 
internazionale dei trasporti marittimi riu- 
scirà a trovare nelle sue forze stesse il co- 
raggio e l'iniziativa necessari ad affrontare 
la situazione. (R. V.) 


(2127) EE (161) 37 

BoHoLiuBov N., Preparare buone strade at 
trasporti automobilistici (« Isviestija »,. 
Moskva, 4 giugno 1952). 


Un lavoro imponente 6 stato effettuato 
nel dopoguerra nell’ambito della ricostitu- 
zione e del miglioramento dell’ economia 
stradale della Repubblica federale russa. In 
sei anni vennero costruiti o rifatti 90 mila 
chilometri di strade, tra principali e secon- 
darie, ed oltre due milioni di metri di ponti. 
I lavori stradali sono nell’RSFSR in continuo. 
aumento. Se, complessivamente, nel 1946 
vennero costruiti o ripristinati 7,5 mila chi- 
lometri di strade, nel 1951 si è passati alla 
cifra di 21,7 mila chilometri. Tali risultati, 
però, avrebbero potuto essere anche mag- 
giori se si fosse sfruttato dovutamente ik 
macchinario a disposizione, se si fosse or- 
ganizzata meglio la partecipazione ai lavori 
stradali dei contadini e dei kolchoziani, se 
si fosse utilizzato maggiormente il parco 
automobilistico delle imprese e delle orga- 
nizzazioni industriali ed agricole. Centinaia 
di chilometri di altre buone strade non hanno 
potuto nel solo 1951 esser costruite per non 
essere state sfruttate risorse disponibili di 
mano d'opera per oltre 290 milioni di rubli 
e per il mancato impiego di una parte con- 
siderevole degli stanziamenti statali. Nel 
1952 gli organi stradali della Repubblica fe- 
derale dovranno affrontare compiti di grande 
responsabilità, dovendo, nel corso dell’anno, 
essere costruiti o rifatti 24 mila chilometri 
di strade ed oltre 340 mila metri di ponti. 
Oltracció, dovranno essere completati i la- 
vori stradali in corso nella zona del canale 
Volga-Don e sviluppati quelli nelle zone 
delle grandi centrali elettriche di Stalin- 
grado e di Kuibiscev. I Soviety periferici e 
gli organi stradali dovranno dimostrare la 
massima intraprendenza e capacità organiz- 
zativa per lo sfruttamento di tutte le riserve 
produttive disponibili, di modo che il pro- 
gramma delleriparazioni stradali per il 1952 
sia completato prima dei raccdlti, a tutto 
vantaggio dei trasporti dei cereali e degli 
altri prodotti agricoli. (M. 1. A.) 
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IX. - PROBLEMI DEL LAVORO. - PROBLEMI 
DEMOGRAFICI. - POLITICA SOCIALE. 


(2128) EE (412) 48 
PuBLAN V. C., L'organizzazione dell’ immi- 
grazione nel Canadà (« Revue Internatio- 
nale dn Travail», Genève, marzo 1952). 


Il Canadà, che è oggi uno dei principali 
paesi immigratorî, ha elaborato una politica 
perfezionata in materia, applicando alla so- 
luzione dei problemi relativi, metodi molto 
efficaci ed esperimentati. L'opinione pub- 
blica — in generale favorevole all’ immigra- 
zione, purchè regolata — ha permesso la 
adozione di provvedimenti di vario genere, 
che vanno dalla selezione qualitativa e quan- 
titativa degli immigranti (per permetterne il 
pronto assorbimento da parte dell'economia 
nazionale) alla loro assistenza giuridica e 
sociale, dalle facilitazioni doganali ad una 
accogliente sistemazione iniziale. Non è stato 
trascurato il loro assorbimento sociale, sti- 
molato da associazioni diverse. La cittadi- 
nanza viene concessa dopo un soggiorno 
quinquennale. Tra il 1° settembre 1945 ed 
il 30 settembre 1951, sono entrati in Canadà 
ben 566.248 lavoratori. Per l’anno civile 
1951, il flusso si calcola sui 100.000 indi- 
vidui circa. (G. F.) 


(2129) EE (131) 44 
Il grado di affollamento delle abitazioni 
nel 1951 («Sintesi Economica», Roma, 

aprile-maggio 1952). 

Un’ idea approssimata del grado di affol- 
lamento delle abitazioni può essere data dal 
rapporto tra l'ammontare della popolazione 
presente e il numero di stanze esistenti 
nelle abitazioni private occupate. Ma è ne- 
cessario tener presenti i due fattori per i 
quali i termini del rapporto non sono omo- 
genei, e cioè: 1) la popolazione che vive in 
convivenze e 2) quella che vive in grotte, 
baracche e simili. Entrambe le categorie 
rientrano nel numeratore del rapporto sud- 
detto (ma non nel denominatore), e quindi 
fanno sì che esso risulti maggiore che nella 
realtà. In complesso, tra conviventi e « ca- 
vernicoli» si tratta di circa 2,5 milioni di 
persone: l’ esclusione delle convivenze e 
sub-abitazioni dal calcolo dell'indice di af- 
follamento non può dirsi abbia un’ influenza 
sensibile. La dimensione media nazionale 
delle abitazioni occupate è di 3,2 stanze per 
abitazione: più elevata nell’Italia centrale 
e settentrionale (rispettivamente 3,7 e 3,5) 


che non in quella insulare e meridionale (2,6 
e 2,4 rispettivamente). Il massimo valore si 
ha nella provincia di Pistoia con 4,6 stanze 
per abitazione, il minimo per quella di Ma- 
tera con 1,7. Nella media nazionale si hanno 
1,38 abitanti per stanza; il grado di affol- 
lamento cresce passando dal Nord (1,18 ab. 
per stanza) al Centro (1,28), alle Isole (1,65), 
al Sud Continentale (1,91). Ancora maggiore 
è la variabilità di condizioni nelle singole 
province italiane: 0,78:0,88 abitanti per 
stanza nelle province di Belluno e Asti; 
2,52 in provincia di Matera. Queste cifre 
confermano la gravità del problema edilizio; 
occorrono provvedimenti più efficaci di 
quanti non siano stati attuati finora. 

; (M. P.) 


(2130) EE (131) 43 
De Vita A., La disoccupazione italiana 

(«Il politico», Pavia, maggio 1952). 

La disoccupazione è ormai diventata un 
fenomeno permanente dell’ economia italiana. 
Lo squilibrio esistente fra domanda ed of- 
ferta di lavoro appare dovuto — quando lo 
si esamini attentamente — non solo alla 
esuberanza dell'offerta in seguito alla pres- 
sione demografica (peraltro rallentatasi negli 
ultimi anni), ma anche alle condizioni che 
limitano la domanda di lavoro. Esse consi- 
stono essenzialmente nelle difficoltà che |’ e- 
conomia italiana incontra nelle vendite sul 
mercato interno — a causa della scarsa ca- 
pacità d'acquisto dei consumatori — e su 
quello internazionale per la difficoltà di so- 
stenere la concorrenza estera a causa del- 
l’alto livello dei nostri costi di produzione. 
Per ottenere un maggiore sviluppo delle 
vendite e migliorare il collocamento dei di- 
soccupati è quindi necessario anzitutto ri- 
durre i costi di produzione. Per far ciò bi- 
sogna aggiornarsi col progresso tecnico ed 
organizzativo dei paesi industrialmente più 
progrediti e migliorare la preparazione tec- 
nica dei lavoratori. (G. F.) 


(2131) EE (0) 5 
Giusti J., Problemi dell’ emigrazione in- 
ternazionale (« Review of the Economie 
Conditions in Italy », Roma, maggio 1952). 


L' emigrazione avutasi negli ultimi 5 anni, 
con un ammontare medio di 150.000 unità 
all'anno, è stata in gran parte spontanea. 
Tale cifra è stata però insufficiente ad al- 
lentare la pericolosa tensione demografica 
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italiana ed a risolvere i problemi derivanti 
dal fatto che ogni anno più di 200.000 
nuovi lavoratori entrano nel mercato ita- 
liano del lavoro. L'eceesso di mano d'opera 
può essere risolto solo su di un piano in- 
ternazionale, ma gli sbocchi attuali (Argen- 
tina, Australia, Brasile, Francia, Canadà, 
Venezuela, Belgio e Svizzera) sono insuffi- 
cienti. Una radicale soluzione richiederebbe 
l'espatrio di 400-500.000 italiani all’ anno 
per 4-5 anni di seguito; ma ciò si potrebbe 
avere solo con una completa ed attiva coo- 
perazione internazionale. E° confortante tut- 
tavia rilevare che questo grave problema sta 
attirando una sempre maggiore attenzione 
da parte delle autorità politiche estere. Si 
riconosce ormai la necessità che tutte le 
possibili forme di credito internazionale 
agevolino i flussi migratori. (G. F.) 


(2132) EE (131) 48 

L'emigrazione transoceanica nel 1951 (« Bol- 
lettino quindicinale dell’ emigrazione », 
Milano, 10 maggio 1952). 


I dati forniti dall'Istituto centrale di sta- 
tistica circa l'emigrazione transoceanica in- 
formano che nel 1951 gli emigranti per via 
marittima furono 143.480 e gli emigranti per 
via aerea 4.694. I rimpatriati furono 41.433; 
le cifre maggiori sono quelle relative ai 
ritorni dall’ Argentina, dal Venezuela e dal 
Brasile. L'emigrazione in Argentina è di- 
minuita di 23 mila unità in confronto al 
1950; i rimpatriati furono 13.487. Per il 
Venezuela l'emigrazione è diminuita di oltre 
tremila unità e di quasi altrettanto sono 
aumentati i rimpatri, rispetto alla cifra del 
1950. L'emigrazione italiana nell’ Africa 
settentrionale per il 1951 viene presentata 
dai seguenti dati: partenze, 8.095; ritorni, 
9.226. Se si calcola che per 1'Eritrea, la So- 
malia italiana, il Kenia ed altri paesi del- 
P' Africa la statistica segna 2.257 partenze 
e 1.895 ritorni, si deduce che complessiva- 
mente gli espatri per il continente nero sa- 
lirono a 10.352 unità ed i ritorni a 11.071 
con un saldo passivo di 719 unità! In ge- 
nerale in Alta Italia il numero degli emi- 
granti si mantiene ad un basso livello; le 
cifre più elevate sono quelle delle province 
meridionali e della Sicilia. (M. P.) 


(2133) EE (131) 48 

Parole grosse. I minatori italiani in In- 
ghilterra (« Bollettino quindicinale della 
emigrazione», Milano, 10 giugno 1952). 


Alla metà di maggio il National Coal 
Board ha annunciato che, in seguito alla 
viva opposizione dei minatori inglesi, non 
era più in grado di far fronte agli impegni 
assunti verso i 1.100 minatori italiani i 
quali, terminato il corso di addestramento 
avrebbero dovuto essere avviati al lavoro 
nelle miniere. Non sfugge a nessuno la gra- 
vità dell’ avvenuta rottura di nn patto con- 
trattuale che assicurava lavoro per due anni 
ai nostri emigranti. Tuttavia coloro che oggi 
tanto si accaniscono contro la Gran Bré- 
tagna si sono sempre pochissimo e male ot- 
cupati della nostra emigrazione, ignorandone 
i problemi e gli aspetti. Ritirare i nostri 
emigranti dall'Inghilterra? Ma nessuno 
pensa a ritirare quelle migliaia di emigrati 
italiani in Argentina, con scarsissimo salario 
o senza lavoro, che chiedono il rimpatrio; 
o a far ritornare gli illusi o gli ingannati 
dal Venezuela; nessuno si occupa delle tri- 
stissime condizioni degli emigranti italiani 
in Brasile, nel Goiaz, nella Terra del Fuoco, 
nè si protesta contro violazioni o inadem- 
pienze di accordi emigratori, ad esempio 
quelli stipulati col Belgio e con 1 Argentina. 
Per la dolorosa vicenda dei nostri mi- 
natori in Inghilterra non si sono rispar- 
miate parole grosse che rispecchiano troppo 
il linguaggio dei tempi passati e non gio- 
vano alla causa che si vuole difendere. 

(M. P.) 


(2134) EE (415) 48 
AUERBACH F. 11, Chi sono è nostri nuovi 
immigranti ? («The Department of State 
Bulletin», Washington, 23 giugno 1952). 
E” impossibile indicare con esattezza quali 
saranno i nostri immigranti. Ma dai più 
recenti elenchi disponibili appare che al 
1° novembre 1951, nelle liste di. aspi- 
ranti immigranti presso i vari Consolati 
Americani erano iscritte più di 773.465 
unità. Di queste la maggior parte è costi- 
tuita da tedeschi (262.680); vengono poi i 
polacchi (138.125), gli olandesi (36.866), i 
rumeni (29.692), gli jugolavi (28.999), gli 
italiani (24.201), gli austriaci (22.352). Vi 
sono poi dei contingenti di inglesi ed ir- 
landesi che non appaiono nelle liste del 
Dipartimento di Stato quali aspiranti im- 
migranti. Per quanto riguarda la distri- 
buzione geografica degli immigrati, si nota 
che essi si stabiliscono di preferenza nelle 
maggiori città. Si ritiene che anche i futuri 
immigranti seguiranno lo stesso criterio. 


(a. F.) 
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X. - SITUAZIONE ECONOMICA DEI VARI PAESI 


(2135) EE (161) 9 
Il bilancio nazionale della Confederazione 
Russa (« Pravda», Moskva, 27 marzo 1952). 


11 bilancio di Stato per il 1952 presen- 
tato per la discussione e per l’ approvazione 
al Consiglio Supremo della Repubblica So- 
cialista Federale Sovietica Russa (RSFSR) 
è un bilancio di pace basato sui risultati 
che sono stati raggiunti nel 1951. Il bilancio 
del 1952 6 stato adeguato ai nuovi compiti 
che la Conferazione dovrá affrontare nel- 
l’ambito dell'economia repubblicana durante 
l’anno in corso. Alle entrate del nuovo bi- 
lancio è prevista la somma di 54 miliardi 
748 milioni di rubli, cui corrispondono alle 
ascite 54 miliardi 716,4 milioni di rubli. 
Circa i nove decimi di questi mezzi saranno 
impiegati per lo sviluppo dell'economia na- 
zionale e per l'appagamento delle necessità 
colturali e sociali della popolazione. Gli 
stanziamenti per queste ultime ascenderanno, 
infatti, a 39 miliardi 353,3 milioni di rubli, 
ossia al 72 per cento della totalità delle 
uscite. Per l'istruzione vengono stanziati 
oltre 22 miliardi. In particolare considera- 
zione sono stati pure presi i problemi eco- 
nomici delle repubbliche confederate, di 
quelle autonome, come pure i problemi delle 
regioni, delle provincie e delle città. L'am- 
montare. complessivo dei bilanci delle re- 
pubbliche confederate e dei bilanei locali 
nel bilancio per il 1952 dell’ RSFSR è stato 
previsto per la somma di 41 miliardi 592 
milioni di rubli. (M. I. A.) 


(2136) EE (312) 19 
LEONARD R., L’ industrializzazione dell’ Al- 
geria («Société Belge d'Etudes € d'Expan- 
sion - Bulletin Bimestriel », Liége, marzo- 

aprile 1952). 

In passato, le industrie dell’Algeria erano 
circoscritte al settore agricolo: produzione 
di concimi, costruzione e riparazione di 
macchine agricole, fabbricazione dei pro- 
dotti necessari alla lotta anticrittogamica. 
Durante l’ultima guerra queste industrie 
si svilupparono, in conseguenza della sop- 
pressione quasi completa delle importazioni. 
L’obbligo di assorbire all’interno la parte 
di prodotti agricoli destinata all’esporta- 
zione contribuì al sorgere di industrie tra- 
sformatrici di prodotti alimentari. Nel cam- 
po metallurgico, meccanico ed elettrico fu- 
rono compiuti notevoli progressi. Esclusa 
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la metallurgia pesante, attualmente in Al- 
geria sono rappresentati tutti i rami di 
attività industriale: fonderie, bullonerie, 
costruzioni meccaniche, vetrerie, fabbriche 
di maioliche, ecc.. Analogamente, sono in 
pieno sviluppo le industrie tessili e del 
cuoio. Per seguire l'aumento generale delle 
esigenze, occorrerebbe, al minimo, raddop- 
piare la produzione di energia elettrica, 
ogni 10 anni; un altro problema di impor- 
tanza notevole per l’industria algerina è 
quello dei rifornimenti di acqua, sia come 
elemento necessario alla sussistenza della 
mano d'opera, sia come fattore base per 
molte industrie. I lavori intrapresi in questo 
campo sono collegati a quelli indispensabili 
per l'irrigazione e la valorizzazione del 
suolo, Le ricerche minerarie effettuate dalla 
Société National de Recherches de pétrole e 
dal BRMA (Bureau de recherches minières 
d'Algérie) hanno dato risultati soddisfacenti. 

(M. P.) 


(2137) EE (143) 61 

RYTTER A. L., Problemi economici della 
Danimarca («Societé Belge d'Etudes € 
d'Expansion - Bulletin Bimestriel ». Liége, 
marzo-aprile 1959). 


La lotta contro il deficit della bilancia 
dei pagamenti è stato uno degli obbiettivi 
principali della politica economica danese 
del dopoguerra. Il radicale mutamento in- 
tervenuto nelle condizioni del commercio 
estero della Danimarea in conseguenza del 
riarmo mondiale e lo sviluppo della difesa 
militare del paese hanno impedito la rea- 
lizzazione del programma economico, volto 
al mantenimento di un alto livello produt- 
tivo, e, nello stesso tempo, il raggiungi- 
mento dell’ equilibrio della bilancia dei pa- 
gamenti. Si tratta di un problema partico- 
larmente difficile per un paese come la Da- 
nimarca, la cui attivitàsi basa essenzialmente 
sulle forniture provenienti dall'estero, con 
il risultato che ogni aumento della produ- 
zione, sia esso proficuo per il consumo, 
per l’investimento, o per l'esportazione, 
esige un impiego sempre maggiore di divise 
estere per il pagamento delle esportazioni. 
E' stato necessario quindi combattere anzi- 
tutto l’inflazione. Con un sensibile aumento 
delle imposte e l'applicazione di severe mi- 
sure di carattere monetario si è cercato di 
limitare l'investimento e il consumo privato, 
al fine di facilitare e incoraggiare la produ- 
zione di articoli di esportazione e, con- 


712 


Regesti emerografici 


temporaneamente, attuare il programma di 
difesa. Tale politica ha favorito il conse- 
guimento di progressi notevoli verso l’equi- 
librio dell'economia nazionale. Anche il 
problema dell'occupazione pone alcuni limiti 
alla soluzione del problema relativo alla bi- 
lancia dei pagamenti. (M. P.) 


(2138) EE (121) 61 

Lerort C. J., L’ economia di Berlino fra 
1" Oriente e l’ Occidente (« Economie Con- 
temporaine», Paris, marzo-aprile 1952). 


La quadripartizione politica di Berlino 
ha avuto serie ripercussioni sulla situazione 
generale della città. In particolare, le ri- 
forme monetarie del 1948, indubbiamente 
favorevoli per tutte le «zone» tedesche, 
hanno provocato un vero e proprio caos fi- 
nanziario ed economico per la città. Caos 
finanziario in quanto, col 25% dei salari 
pagato in marchi occidentali ed il restante 
in marchi orientali, il D-Mark è divenuto 
in breve moneta «rara», con tutte le ovvie 
conseguenze; inoltre, il complicato sistema 
delle «casse di cambio» istituite presso la 
municipalità di Berlino ha appesantito ul- 
teriormente il già greve sistema dei paga- 
inenti. Caos economico perchè i sovietici 
hanno istituito controlli sulle merci in par- 
tenza da Berlino per la Germania Occiden- 
tale, affermando che tra due regimi monetari 
diversi avrebbero potuto verificarsi transa- 
zioni illegali. Oggi la città è praticamente 
tagliata in due. Ad occidente vige la libertà 
dei prezzi, dei salari, dell'approvvigiona- 
mento; ad Oriente, per contro, sussiste il 
contingentamento di gran parte dei pro- 
dotti di consumo, la stabilità dei salari ed 
un regime generale di rilevanti «scarsità ». 
Queste disparità hanno notevolmente in- 
fluito sul corso del marco. che ha messo in 
evidenza le seguenti variazioni: 3,35 marchi 
est per 1 marco ovest nel 1948; 5,05 marchi 
est per 1 marco ovest nel 1949; 6,15 marchi 
est per 1 marco ovest nel 1950; 4,65 marchi 
est per 1 marco ovest nel 1951. Si noti che 
ciascun possessore di marchi gode di un 
potere d’ acquisto diverso. Ad oriente, vi è 
un potere d'acquisto sul mercato contingen- 
tato, un secondo sul mercato socializzato, 
un terzo sul mercato occidentale. Ad occi- 
dente, vi sono due peteri d'acquisto: uno 
sul mercato orientale socializzato ed uno 
sul mercato interno. L'elemento più favo- 
revole per il confronto fra l'economia di 
Berlino-ovest e quella di Berlino-est, è co- 


stituito dall'andamento delle due curve del 
tenore di vita. Mentre la prima di tali 
curve è nettamente ascendente, la seconda 
è discendente. Resta tuttavia da vedere se 
influenza del riarmo orientale non modifi- 
cherà la struttura dell'economia della Re- 
pubblica Democratica Tedesca, come ha 
modificato quella della Repubblica Federale. 
Comunque, l’esempio di Berlino insegna 
che il capitalismo e il marxismo possono in 
effetti vivere affiancati. Esistono delle leggi 
che regolano i rapporti tra i due regimi, 
leggi che sarebbe oltremodo interessante 
studiare e definire. (R. v.) 


(2139) EE (161) 60 

I risultati di realizzazione del piano di 
sviluppo dell’ economia nazionale dei- 
l'URSS nel I trimestre del 1952 (« Isvie- 
stija», Moskva, 20 aprile 1952). 


Nel I trimestre del 1952 la realizzazione 
del piano di sviluppo dell'economia nazio- 
nale dell'URSS è stata caratterizzata dai 
seguenti dati. L'industria ha complessiva- 
mente attuato il piano della produzione 
lorda nella misura del 100,4 per cento, se- 
gnando un incremento del 16 per cento ri- 
spetto alla produzione del corrispondente 
periodo del 1951. La produttività del lavoro 
è ulteriormente aumentata, rispetto allo 
stesso periodo, del 10 per cento. Nell’agri- 
coltura sono terminati i preparativi per i 
lavori campestri primaverili, cui si accederà 
con una dotazione di macchinario agricolo 
notevolmente rafforzato rispetto agli anni 
precedenti. Nelle zone meridionali procedono 
le semine dei marzuoli, la fertilizzazione 
dei campi e la sarchiatura primaverile dei 
vernini e delle erbe perenni. Nelle zone del- 
l' Asia Centrale si sviluppano con ritmo ac- 
celerato in confronto all’anno scorso le se- 
mine del cotone. Prosegue, intanto, nelle 
aziende collettivizzate ed in quelle statali, 
l'incremento dell'allevamento. Rispetto al 
I trimestre del 1951, alla fine del I trime- 
stre del 1952 il patrimonio zootecnico dei 
kolchozy e dei sovchozy risultava rispetti- 
vamente aumentato come segue: bovini, 11 
e 14; suini, 23 e 20; ovini e caprini, 14 e 
16; equini, 8 e 15 per cento. L'entità pa- 
trimoniale dei volatili da cortile è rispetti- 
vamente aumentata del 35 e del 38 per 
cento. Lo sviluppo del commercio interno 
sovietico, nell’ambito dei mercati coopera- 
tivo e statale, è stato. caratterizzato da un 
aumento — a prezzi comparati — dell'11 


per cento delle vendite al minuto di pro- 
dotti agricoli ed industriali alla popolazione. 
Un notevole aumento delle vendite è stato 
pure registrato sui mercati kolchoziani. In 
seguito al buon andamento della produzione 
nell’ambito dell’ industria e dell'agricoltura, 
registrato nel corso del 1951, è stato possi- 
bile effettuare, in data 1 aprile 1952, una 
nuova riduzione — la quinta dopo l’aboli- 
zione del tesseramento — dei prezzi di Stato 
al minuto dei prodotti alimentari di largo 
consumo. (M. 1 A.) 


(2140) EE (111) 61 

Russegna economica per il 1952 - Un’eco- 
nomia più flessibile (« The Statist », Lon- 
don, 26 aprile 1952). 


La « Rassegna Economica per il 1952», 
premessa l'impossibilitá di dettagliate pre- 
visioni finanziarie per il 1952, osserva che 
è essenziale che il Regno Unito mantenga 
attiva la propria bilancia dei pagamenti 
con gli altri paesi dell’area della sterlina 
ed annulli il deficit verso i paesi «non del- 
l’area ». Per il 1952, in base al Mutual Se- 
enrity Act è prevista la concessione al Regno 
Unito di $- 300 milioni. La ragione di 
scambio è ultimamente migliorata per un 
maggior valore delle esportazioni (6%) ri- 
spetto a quello delle importazioni (3%) che, 
se manfenuto, dovrebbe perciò permettere un 
miglioramento di circa il 3%, nella ragione 
di scambio. Nessun miglioramento è invece 
possibile per la bilancia invisibile. I tagli 
sulle importazioni dovrebbero far rispar- 
miare nel corso del 1952 oltre Lst. 300 mi- 
lioni; d’altra parte il governo ha deciso di 
aumentare le esportazioni di Lst. 50 milioni. 
In tutta la Rassegna si pone l'accento sulla 
necessità dell'espansione economica, di una 
più elevata produttività e di una maggiore 
flessibilità, per poter resistere alle attuali 
difficoltà. (G. F.) 


(2141) EE (154) 69 

KOoLEKA S., Il primo piano quinquennale 
dell’ Albania (« Pravda», Moskva, 25 mag- 
gio 1952). 


Il Narodnoe Sobranie della Repubblica 
popolare di Albania ha approvato la legge 
per il primo Piano quinquennale della na- 
zione (1951-55). Nel corso del quinquennio 
gli investimenti nell’ economia nazionale 
ascenderanno a 21 miliardi di leka, risul- 
tando così triplicati rispetto agli stanzia- 
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menti del quinquennio precedente. Il 42,7 
per cento di tale importo andrà a favore 
delle industrie mineraria e manifatturiera. 
Verrà, tra l’altro, costruita una grande di- 
stilleria per la nafta della capacità produt- 
tiva di 150 mila tonnellate ed un potente 
forno per la fusione del bitume naturale. 
La base energetica sarà rafforzata con la 
costruzione di centrali idroelettriche di una 
potenza complessiva di 25 mila chilowatt, 
d’una centrale termoelettrica di 27 mila 
chilowatt e di centrali diesel per 8 mila 
chilowatt. L'industria leggera sarà svilup- 
pata al punto da permettere di rinunciare 
all'importazione di tessuti di cotone. Nel 
settore alimentare la costruzione di nume- 
rosi stabilimenti industriali permetterà un 
miglioramento decisivo delle forniture di 
derrate alla popolazione. La costruzione, tra 
l’altro, di un grande consorzio per la lavo- 
razione del legno e di una fabbrica di ce- 
mento assicurerà il fabbisogno nazionale in 
materiali da costruzione riducendo al mi- 
nimo la necessità della loro importazione. 
Nell agricoltura gli investimenti sono pre- 
cipuamente diretti allo sviluppo della mec- 
canizzazione, all'opera di irrigazione e di 
prosciugamento delle paludi. Nel 1955 la 
superficie complessiva irrigata dovrà salire 
dagli attuali 39 mila ettari a 83 mila et- 
tari: l’area arativa dovrà aumentare di oltre 
10 mila ettari. In complesso, la produzione 
lorda dell’industria e dell'agricoltura rag- 
giungerà nel 1955 il 239 per cento rispetto 
al 1950 e il 426 per cento in confronto al 
1938. Rispetto al livello del 1950 la produ- 
zione dei mezzi di produzione raggiungerà 
alla fine del quinquennio il 386 per cento, 
e la produzione dei generi a largo consumo 
il 342 per cento. La produzione cerealicola 
del paese risulterà nel 1955 aumentata di 
una volta e mezza, quella del cotone, di 
tre volte, quella della barbabietola da zue- 
chero di sedici volte. Il volume dei trasporti 
automobilistici salirà nel 1955 di tre volte 
rispetto al 1950, quello dei trasporti ferro- 
viari e marittimi rispettivamente di cinque 
e di due volte. Il reddito nazionale del- 
l'Albania risulterà, alla fine del quinquennio, 
raddoppiato rispetto al 1950. 

(M. I. A.) 


(2142) EE (214) 61 

L. T., La ricostruzione economicu di Isruele 
(« Neue Zürcher Zeitung », Zürich, 20 
giugno 1952). 
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Lo Stato di Israele ha solennemente ce- 
lebrato la ricorrenza del quarto anniversa- 
rio della sua fondazione. Come una nube 
pesante, tuttavia, si 6 distesa sui festeggia- 
menti la preoccupazione per il destino eco- 
nomico del paese. Israele comincia ora a 
capire quale formidabile peso si é addos- 
sato con l'immigrazione in massa. I piani 
iniziali di sviluppo economico del paese si 
sono dimostrati male impostati e privi di 
fondamento reale. Si era infatti erroneamente 
creduto di poter raggiungere assai presto, 
attraverso una meccanizzazione intensa del- 
l’industria e dell’ agricoltura, un livello eco- 
nomico pari a quello dei paesi più progre- 
diti. Gli imponenti importi di dollari che 
da ogni parte del mondo affluivano nel 
nuovo stato contribuivano a velare ancor 
piú la vera situazione economica del paese, 
smorzando il contraccolpo dell’ immigrazione 
in massa. Fu l'introduzione di tre cambi 
del dollaro, il conseguente rialzo dei prezzi 
e le richieste di adeguamento salariale, 
nonché il contemporaneo annuncio di una 
«nuova politica economica », dei cui effetti 
risanatori giá molti dubitano, che cominció 
ad aprire gli occhi alla popolazione. Si co- 
mincia, così, ora a capire che l’indipen- 
denza economica richiede molto di più che 
un semplice equipaggiamento con mezzi di 
produzione, e che è necessario stabilire un 
certo equilibrio tra le possibilità di produ- 
zione del paese ed il consumo della pepola- 
zione. Tale equilibrio ha potuto fino ad ora 
essere in qualche modo raggiunto mediante 
gli aiuti dall’estero. Si tratta ora di stabi- 
lire in qual modo e quando sia possibile 
raggiungerlo senza più contare su queste 
contribuzioni. La convinzione, che comincia 
a farsi strada, che uno sviluppo industriale 
non è possibile. senza quello parallelo del- 
l'agricoltura, ha portato, intanto, a rilevare 
la necessità della produzione sul proprio 
suolo di almeno una parte delle materie 
prime vegetali occorrenti. Se anche gli sforzi 
in questa direzione hanno fino ad ora dato 
effetti altrettanto scarsi degli insufficienti 
tentativi di sfruttamento delle ricchezze — 
del resto non bene accertate — del sotto- 
suolo, ciò è tuttavia una prova che si co- 
mincia a capire la necessità di utilizzare 
pure le più modeste possibilità, anche in 
vista della cessazione, prima o dopo ine- 
vitabile, dell’ afflusso di oro dall’ estero. 

(M. I. A.) 


(2143) EE (152) 61 
G.I., La Romania nel 1952 - Un’ analisi 
politica delle crisi economiche («The 
World Today» London, luglio 1952). 
Le modificazioni intervenute recentemente 
nel Partito comunista e nel governo romeno, 
dánno un’idea della situazione economica. 
di quel paese. Il nuovo programma di riarmo, 
imposto da Mosca ai suoi satelliti alla fine 
del 1949, ha accentuato gli sforzi industriali 
per la difesa e provocato un'inflazione ed 
una carestia di beni di consumo, con con- 
seguente abbassamento del tenore medio di 
vita. Una tale tensione economica e sociale 
doveva rendere inevitabili dei cambiamenti 
politici che, sostituendo l’anonimo ed imper- 
sonale governo esistente con un’autorità più 
forte, distogliessero la pubblica attenzione 
e la centralizzassero sopra un capo molto 
popolare. L'unico uomo adatto era Gherghiu- 
Dej che venne così nominato nel giugno 
scorso Presidente del Consiglio dei Ministri. 
Vasile Luca, dal canto suo, è stato il capro 
espiatorio del collasso economico determinato 
dalla impossibilità di far fronte alle esigenze 
della industrializzazione e socializzazione del 
paese e del riarmo con un reddito nazionale 
dimezzato dal drenaggio di ricchezza fatto 
dalla Russia. In modo analogo Anna Pauker 
è stata incolpata del crescente peggioramento 
della situazione agricola, che ha provocato 
una forte reazione nella classe contadina, 
che è la più importante del paese. (G. F.) 


(2144) EE (151) 61 
HOFFMANN W., La strada dell’economia ju- 
goslava (« Der Volkswirt—wirtschafts-und 
Finanz-Zeitung», Frankfurt a. M., 5 luglio 

1952). 

Fino al 1950 l’economia jugoslava si tro- 
vava ancora nelle mani dello Stato. Un primo 
mutamento decisivo si verificó in quell'anno. 
Con la legge del 26 giugno 1950 l’ammini- 
strazione di tutte le aziende fino ad allora 
gestite dallo Stato passò ai collettivi del 
lavoro. Con ciò, con un taglio netto, la ri- 
cetta sovietica fino ad allora seguita, venne 
messa da parte. Un secondo importante passo 
venne effettuato con il varo della legge re- 
lativa al piano generale ed ai piani partico- 
lari. Il nuovo sistema ha cominciato a fun- 
zionare dal I maggio di quest'anno. Per 
ogni impresa è stato tissato un valore di 
vendita della produzione complessiva in 
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base alla capacità stabilita dal Parlamento. 
Per questa capacità è stabilito un ammon- 
tare complessivo di salari e di stipendi. 
Il calcolo dei tributi allo Stato viene effet- 
tuato in modo che dal valore della produ- 
zione globale vengono anzitutto detratte le 
spese del materiale di produzione e quindi 
le spese dell’ammortamento degli impianti. 
Il valore così ottenuto è il guadagno lordo 
dell'impresa. Secondo il nuovo ordinamento 
la formazione dei prezzi deve avvenire sul 
mercato libero, senza che siano più regolati 
dall’intervento dello Stato. Il controllo sta- 
tale è stato decisamente respinto come inef- 
ficace. Per contro le imprese sono tenute 
all'osservanza di una disciplina contabile 
rigorosa. Il reddito nazionale jugoslavo è 
stato calcolato in 909.741 milioni di dinari. 
Per gli investimenti sono previsti 156.421 
milioni. Il disavanzo di 56.800 milioni dovrà 
esser coperto mediante prestiti. La nuova 
struttura economica della Jugoslavia, che ora 
comincia a profilarsi chiaramente, mostra co- 
me questo paese decisamente percorra, anche 
ideologicamente, una sua propria strada. A 
prescindere da considerazioni politiche, è in- 
teresse del mondooccidentale esaminare at- 
tentamente e cercare di capire le idee di Tito. 
Senza dubbio educato alla scuola di Stalin, 
egli cedette dapprima alle illusioni di Mosca, 
per poi decidersi ad un passo pericoloso ma 
senza dubbio necessario. I suoi sforzi de- 
vono essere presi in considerazione. (M. I. A.) 


(2145) EE (131) 61 
Può rimediare l’Italia al suo squilibrio 
economico ? (« L’ Economie», Paris, 10 

luglio 1952). 

In Italia sensibile e la sproporzione esi- 
stente fra il ritmo di accrescimento della 
sua popolazione e quello delle sue ricchezze 
naturali. 11 problema é aggravato dalla man- 
cata eguaglianza dello sviluppo economico 
delle regioni settentrionali e di quelle me- 
ridionali: si stima che nel 1950 l’attività 
economica (media pari a 100) sia stata del 
133 Y, per l’Italia settentrionale e del 55 Y, 
per il Sud e le isole. Non si puó tuttavia 
disconoscere lo sforzo costante con il quale 
il paese ha cercato e cerca di ovviare alla 
deficenza di risorse naturali. L'industria 
italiana, la cui produzione era caduta al 
35 Y, del livello 1938 nel periodo immedia- 
tamente post-bellico, é riuscita a toccare il 
137 Y, di tale livello nel 1951, In particolare, 


un grande sviluppo ha avuto l'industria 
meccanica, che ha reso necessaria la creazione 
di adeguate basi siderurgiche (in un paese, 
si noti, che non dispone né di carbone, né 
di coke, né di minerali). Nel 1951 la pro- 
duzione dell'industria siderurgica é aumen- 
tata del 28,6%, rispetto al 1950; é stato 
inoltre elaborato un programma di moder- 
nizzazione, che dovrebbe permettere l'ap- 
provvigionamento di acciaio dell'industria 
meccanica in base ai prezzi internazionali. 
La produzione dell’ industria chimica e del- 
l’industria petrolifera è aumentata, nel 1951, 
rispettivamente del 35,4%, e del 32,4% ri- 
spetto al 1950. Per contro, l' industria tes- 
sile sta attraversando un periodo difficile, 
specie nel settore dei tessuti artificiali e 
delle cotonate, la cui esportazione é notevol- 
mente diminuita. Il Governo italiano ha af- 
frontato il problema della disoccupazione 
con un programma di sviluppo economico 
basato su due punti fondamentali: la ri- 
forma agraria e il risanamento dell'economia 
del Meridione. Circa la riforma agraria, 
data la poca fertilità delle terre distribuite 
ai contadini e dato l’incentivo per una col- 
lettivizzazione che si rileverebbe nefasta 
all'agricoltura italiana, si può concludere 
che essa non è che un temporaneo palliativo. 
Circa il piano di risanamento de] Meridione, 
l’inadeguatezza dei mezzi di cui la Cassa 
del Mezzogiorno dispone (mezzi che tuttavia 
peseranno non poco sull’ economia del paese) 
fadubitare del risultato finale del programma. 
L’ Italia potrà probabilmente trovare una 
effettiva soluzione dei suoi problemi nel 
quadro della cooperazione europea: l'ade- 
sione italiana, pure in circostanze sfavore- 
voli, alla Comunità Europea del Carbone e 
dell’ Acciaio dimostra che il Governo del 
paese si è reso conto di ciò. (R. V.) 


XI. - POLITICA COMMERCIALE INTERNAZIO- 


NALE. 


(2146) (PE) (161) 40 

I principi basilari della politica sovt tica 
del commercio con l'estero («Vniesenjaja 
Torhovlja », Moskva, N. 4,-1952). 


La politica sovietica del commercio con 
l'estero è parte integrante della politica 
estera dell'URSS. Nelle sue relazioni con 
i vari paesi l’ Unione Sovietica muove dal 
presupposto della possibilità di un duraturo 
coesistere dei differenti sistemi economici 
e di una cooperazione pacifica tra di loro. 
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La base degli scambi commerciali tra l'URSS 
ed i paesi esteri 6 da un lato costituita dal- 
l’incremento di una produzione nazionale, 
sia industriale che agricola, che assicura 
sempre più ingenti risorse mercantili per 
l'esportazione: dall’ altro, dal crescente fab- 
bisogno di attrezzatura e di materie prime 
di un’industria di pace in continua espan- 
sione e dalla necessità di soddisfare alle 
esigenze di consumo del mercato interno. 
Lo sviluppo pianificato e senza crisi del- 
economia sovietica garantisce ai paesi 
stranieri nel loro commercio con |’ URSS 
uno sbocco continuo per i loro prodotti, 
indipendente dalle oscillazioni congiunturali 
del mercato capitalistico. I principi basali 
della politica sovietica del commercio con 
l’estero sono la parità di diritti delle parti 
e la reciprocità dei vantaggi. E’ per questi 
principi che sono stati denunciati tutti gli 
accordi che il Governo zarista aveva stipu- 
lato con i paesi stranieri. L’ URSS nella 
stipulazione di accordi con stati piccoli o 
grandi rispetta i singoli interessi nazionali 
e non richiede per sé nè particolari privilegi 
nó facilitazioni: nè 1 URSS sfrutta le dif- 
ficoltà dei contraenti per strappare conces- 
sioni politiche od imporre loro condizioni 
di asservimento. Caratteristica particolare 
della politica commerciale dell’ URSS è il 
rispetto assoluto e reciproco degli impegni 
contratti. L'URSS è del tutto estranea a 
qualsiasi mira espansionistica e ad ogni vel- 
leità di scacciare gli altri paesi dai mercati 
esteri poichè è prevalentemente interessata 
allo sviluppo economico interno. Nei suoi 
scambi mercantili internazionali l'URSS 
non intende vendere di più del necessario 
al pagamento dei suoi acquisti ed alla co- 
pertura delle altre spese all’estero. Cid 
esclude le spiacevoli conseguenze connesse 
con i turbamenti nelle bilance commerciale 
e dei pagamenti, che conducono all'inaspri- 
mento delle difficoltà valutarie ed all’ aggra- 
vamento della situazione economica dei 
paesi. Fedele alla sua politica di allarga- 
mento dei rapporti commerciali con l’estero, 
l'URSS era riuscita in quest’ ultimo dopo- 
guerra a stipulare accordi assai promettenti 
con numerosi paesi occidentali. I risultati 
si rivelarono subito buoni e le prospettive 
erano anche migliori. Ma l’ingerenza degli 
Stati Uniti nel commercio dell’ Europa oc- 
cidentale ha fatto cessare lo sviluppo dei 
rapporti commerciali tra Oriente ed Occi- 
dente. Si à iniziata così quell’ involuzione, 


che se non ha impedito l'ulteriore sviluppo 
economico dell URSS si è rivelata deleteria 
per |’ Europa occidentale, di cui ha aggra- 
vato le difficoltà economiche, peggiorato la 
situazione valutaria ed aumentato la dipen- 
denza dalle fonti di rifornimento in dollari. 
Tuttavia il Governo sovietico, a patto che 
prevalga la buona volontà di eliminare le 
barriere artificiali che oggi ostacolano il 
commercio internazionale, è sempra disposto 
a ristabilire e ad allargare i suoi scambi 
commerciali con i paesi dell’occidente sulla 
base di un’ assoluta reciprocità dei vantaggi. 
Esso resta convinto che il consolidamento 
e l’intensificazione della cooperazione eco- 
nomica tra tutti i paesi sulla base dei prin- 
cipi di parità e di reciprocità non soltanto 
contribuirebbe allo sviluppo economico delle 
nazioni, ma eserciterebbe un influsso posi- 
tivo sul miglioramento delle relazioni tra 
gli Stati. (M. I. A.) 


(2147) EE (122) 53 
Un accordo italo-uustriaco ed 1 suoi effetti 
per la cooperazione europea («Interna- 
tionale Wirtschaft», Wien, 6 giugno 1952). 


Le lunghe trattative tra l’ Elektrizitàts- 
wirtschafts A.-G. e la Società Adriatica di 
Elettricità si sono recentemente concluse 
con un accordo che prevede l'installazione 
d'una linea d’alta tensione di 55 chilometri 
tra Lienz e Pelos (Valle del Piave) per cui 
verrà stabilita la connessione delle reti dei 
due paesi. Il costo di costruzione ascenderà 
per l’Austria a 40 milioni di scellini, com- 
presa la costruzione d’una stazione trasfor- 
matrice a Lienz. La linea, che avrà una 
tensione di 220.000 volts e sarà approntata 
entro il 1953, assume un'importanza parti- 
colare dal punto di vista della cooperazione 
europea nel settore energetico Sotto questo 
rispetto l'accordo italo austriaco rappresenta 
un successo integrativo degli auspicabili 
risultati del lavoro della commissione italo- 
tedesco-austriaca dell’OECE, attualmente 
riunita ad Essen. Le deliberazioni di questa 
commissione sono infatti dedicate alla crea- 
zione di una rete di energia dell’ Europa 
Centrale destinata ad utilizzare le riserve 
energetiche delle Alpi e delle miniere di 
lignite della Germania del Nord. In questa 
cornice di iniziative rivolte ad incrementare 
la cooperazione europea il nuovo anello tra 
l'Austria e la Valle del Piave acquista un 
notevole significato. (M. 1. A.) 
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(2148) (PE) (414) 40 

CLAESSENs H. M., Dopo il Congresso («Bul- 
letin de la Fédération des industries 
belges», Bruxelles, 19 giugno 1952). 


Le opinioni che si sono manifestate nel 
recente congresso economico per il Benelux 
nel Lussemburgo, hanno gravitato intorno 
a due tesi opposte: da una parte la pre- 
ponderanza accordata alle politiche estere 
di carattere monetario e commerciale; dal- 
l’altra la precedenza data all'armonizza- 
zione delle politiche interne. Da parte belga 
si è messo in rilievo che la differenza dei 
salari (nei confronti di quelli olandesi) co- 
stituisce un pericolo reale che minaccia 
l’esistenza di numerose imprese belghe, e 
ehe si manifesta con il mantenimento di 
condizioni anormali di concorrenza, inte- 
ramente contrarie allo spirito del Benelux. 
Per dare al problema una soluzione sana, 
si è auspicata la libertà nei trasferimenti 
del lavoro, la riduzione degli scarti di pro- 
duttività nel campo agricolo (che permette- 
ranno il libero scambio dei prodotti della 
terra) ed un maggiore sviluppo negli inve- 
stimenti dei capitali belgi e lussemburghesi 
nei Paesi Bassi, che, permettendo la ridu- 
zione del deficit olandese verso |’ Unione 
economica belga-lussemburghese, avvicine- 
rebbe il problema monetario alla sua solu- 
zione. (G. F.) 


(2149) {PE) (0) 1 
Ci sarà un Benelux? («The Statist », 

London, 21 giugno 1952). 

Sembra ormai chiaro che gli sforzi per la 
eostituzione del Benelux hanno ultimamente 
perso parecchio mordente. Questo 6 dipeso 
principalmente dal manifestarsi di vari at- 
triti tra Belgio ed Olanda, tra cui — in 
particolare — il minor livello dei prezzi 
olandesi rispetto a quelli belgi. Nella Con- 
ferenza economica per il Benelux, tenutasi 
recentemente nel Lussemburgo, si è rilevato 
che il modo migliore per attenuare le di- 
vergenze dei prezzi (e specialmente quelle 
dei salari) consisterebbe nel permettere nel- 
l’area del Benelux la libera circolazione di 
beni, capitali e persone, anche se ciò provo- 
casse qualche difficoltà, in specie alle in- 
dustrie marginali belghe. (G. F.) 


(2150) EE (113) 40 
BARTELS J., Consideraziont dopo ser (on- 
gressi economici del Benelux («Econo- 


misch-Statistische Berichten », Rotter- 


dam, 25 giugno 1952). 


Se si esamina lo svolgimento dei sei Con- 
gressi del Benelux si pud constatare che la 
posizione economica dei tre paesi interessati 
non é mai stata tanto in contrasto. Nel 
1947 e nel 1948 era soprattutto 1' Olanda 
che rallentava lo sviluppo dell’ Unione Eco- 
nomica; oggi sono invece il Belgio e il 
Lusssemburgo a dubitare delle conseguenze 
di una realizzazione troppo rapida dell’u- 
nione totale. (R. V.) 


(2151) (PE) (0) 1 
Prossima offensiva dell’ Europa contro il 
protezionismo americano (« Le Monde», 

Paris, 13 luglio 1952).. 

La campagna elettorale americana, che si 
trova al suo culmine, è contrassegnata da 
una recrudescenza del protezionismo. Gli 
ambienti agricoli ed industriali accentuano 
la loro pressione sul Governo, che ha dovuto 
accettare in molti casi (fra i quali quello 
del burro e del formaggio) I’ istituzione di 
contingenti all'importazione e l’elevamento 
dei dazi. Ciò aggrava maggiormente la si- 
tuazione dei paesi esportatori. Proteste uf- 
ficiali sono già state elevate dalla Gran 
Bretagna, dalla Francia, dalla Svizzera, 
dall’ Italia, dalla Norvegia, dall’ Olanda, 
dall'Australia, dal Canadá, dalla Nuova 
Zelanda. Comunque, gli Stati Uniti non 
potranno rivedere la loro politiea economica 
che dopo le elezioni presidenziali. E se do- 
vessero tornare alla Casa Bianca i repub- 
blicani, campioni del protezionismo, le di- 
scussioni non sarebbero certo facili. Tut- 
tavia, oggi tutti negli Stati Uniti si sono 
resi conto della necessità di facilitare gli 
scambi con l’estero, per impedire un pau- 
roso collasso dell'economia nazionale e, in 
breve, di quella mondiale. Se le negozia- 
zioni per la riduzione delle tariffe e degli 
altri mezzi protezionisti avranno esito favo- 
revole, tenderà a scomparire una delle cause 
della scarsità di dollari. (R. V.) 


XII.- ISTITUTI E PROBLEMI ECONOMICI INTER- 
NAZIONALI. 


(2152) EE (0) 15 
KLocek V., Virsasov K., La cooperazione 
economica tra è paesi del blocco sociali- 
stico (« Vniesenjaja Torhovlja», Moskva, 
febbraio 1952). 
La vittoria riportata dall’ URSS nella se- 
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seconda guerra mondiale ha reso possibile 
a numerosi paesi di prendere nelle proprie 
mani il proprio destino e di adottare l’or- 
dinamento democratico-popolare. Su queste 
basi è sorto, per la prima volta nella storia, 
un tipo di rapporti economici tra gli Stati, 
fondato su quei principi dell'internaziona- 
lismo proletario sui quali si impernia la 
politica staliniana di pace e di amicizia tra 
i popoli. Questo nuovo tipo di cooperazione 
economica è multiforme e si sviluppa in 
corrispondenza alle possibilità ed ai bisogni 
crescenti dell'economia. Esso abbraccia il 
commercio estero, la cooperazione nell'am- 
bito dell’industria e dei trasporti, l’orga- 
nizzazione di società miste e di imprese 
comuni, la collaborazione tecnico-scientifica 
nel settore di preparazione dei quadri. Di 
tutti quanti, il settore più importante è na- 
turalmente quello del commercio estero. In 
questa sfera operano leggi (Zakonomjernostt) 
del tutto diverse da quelle che regolano il 
commercio estero nel mondo capitalistico, 
dove infuriano l'anarchia, le oscillazioni 
congiunturali, le macchinazioni valutarie, i 
rialzi a scopo di speculazione ed il erollo 
dei prezzi. 11 commercio tra i paesi liberi 
si svolge lungo le linee della pianificazione, 
esclude ogni possibilità di scompensi e si 
attua sulla base di prezzi unici e di parità 
di condizioni di fornitura. Nei primi anni 
del dopoguerra la forma adottata per gli 
scambi tra i paesi del blocco orientale 
era quella degli accordi annuali. Ma il sue- 
cessivo consolidamento economico di questi 
paesi ha reso possibile l'adozione di accordi 
a lunga scadenza. Tali accordi possono es- 
sere «di reciproca fornitura», se si riferiscono 
ai contingenti dei prodotti-base soggetti a 
consegna entro il termine di 4-5 anni, e 
sono invece «di credito a lunga scadenza» 
se riguardano la fornitura di attrezzatura 
industriale, Quale forma di coordinamento 
reciproco dei piani economici prospettivi, 
questi accordi a lunga scadenza determinano 
gli impegni reciproci dei paesi «democratici», 
di cui vien tenuto conto in sede di elabo- 
razione dei piani economici di ogni paese: 
essi, quindi, contribuiscono ad un più razio- 
nale sfruttamento delle risorse di materia 
prima e degli impianti produttivi, ciò che, 
a sua volta, possibilita l'attuazione della 
specializzazione industriale, l' aumento della 
produttività del lavoro e la diminuzione dei 
costi di produzione. Tuttavia l'allargamento 
ed il consolidamento della cooperazione eco- 


nomica, e specialmente del commercio estero, 
tra i paesi del blocco «democratico» non 
implica la necessità d'una contrazione degli 
scambi commerciali di questi paesi con gli 
Stati capitalistici. La colpa dell’attuale fles- 
sione del commercio tra i paesi «democra- 
tici» e quelli capitalistici ricade esclusiva- 
mente sui circoli dirigenti dei paesi occi- 
dentali, che conducono, su comando degli 
USA, una politica di boicottaggio di traf- 
fici il cui ristagno è pernicivso per entrambe 
le parti. (M. I. A.) 


(2153) EE (251) 53 

GORIUNOV V., I rapporti economici interna- 
zionali della Repubblica Popolare Cinese 
(«Vniesenjaja Torhovlja», Moskva, N. 3, 
1952). 


Dall'epoca non lontana della sua costitu- 
zione la Repubblica Popolare Cinese ha già 
effettuato in tutti i campi le riforme fonda- 
mentali corrispondenti alle sue nuove con- 
dizioni politico-sociali- economiche. Muta- 
menti radicali sono nel frattempo pure so- 
pravvenuti nell’ambito del commercio estero, 
i cui principi sono stati fissati nel Programma 
del Consiglio nazionale consultativo. In 
questa sfera, come in tutte le altre dell’ eco- 
nomia nazionale, è stato istituito il settore 
statale. Alle organizzazioni statali per il 
commercio estero è stato conferito il diritto 
di monopolio sull'importazione e 1'esporta- 
zione dei principali prodotti. La complessiva 
incidenza in valore di queste organizzazioni 
sul commercio estero del paese è passata 
dal 30,85 per cento nel gennaio 1950 al 53,3 
per cento alla fine dello stesso anno, quanto 
alle importazioni; dal 24,45 al 70,5 per 
cento, quanto alle esportazioni. La Cina 
dispone di importanti risorse per la coope- 
razione economica con gli altri paesi. Nel 
1936-37 la sua incidenza nella produzione 
mondiale dei semi di soia era dell'80 per 
cento; dell’olio industriale, 95 ; della setola, 
oltre 75; del tè, 54 circa; del riso, 39 circa; 
del frumento, oltre il 15; del volframio, 40; 
dello stibio, 65-70; dello stagno, del 10 per 
cento. Con la ricostituzione della sua indu- 
stria e della sua agricoltura, essa ha oggi 
ripreso in forti quantità le esportazioni dei 
prodotti nominati: in espressione di valore 
— a prezzi 1936 — l’esportazione cinese 
(1936 = 100) ascese nel 1950 a 134, e nel 
1951 a 160 per cento. Anche l'importazione, 
nella quale le attrezzature industriali ed i 
mezzi di trasporto figurano con il 78 per 
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cento, è oggi in forte ripresa. Il peso speci- 
fico dell'URSS e degli altri paesi a demo- 
crazia popolare è, nel commercio estero della 
Cina, assolutamente preponderante. Nei primi 
tre trimestri del 1951 l’incidenza di questi 
paesi nell’esportazione cinese fu del 78, e, 
nell'importazione, del 70 per cento. Tale 
stato di cose non è che l’espressione della 
politica di boicottaggio del commercio con 
la Cina condotta dai paesi occidentali. La 
incidenza di questi paesi nell’esportazione 
cinese è stata nei primi 9 mesi del 1951 del 
22, e, nell'importazione, del 29,9 per cento, 
registrando una flessione di 2-3 volte rispetto 
agli scambi del 1950. La contrazione dei 
normali rapporti commerciali con la Repub- 
blica popolare cinese è un elemento che in- 
cide negativamente sulla riattivazione della 
cooperazione economica internazionale e che 
arreca pregiudizio agli stessi paesi capita- 
listici. (M. I. A.) 


(2154) EE (42) 62 
La federazione centro-americana («The 
Bankers’ Magazine», London, marzo 1952), 


Con la caduta dell'impero spagnolo i ter- 
ritori liberati di Costa Rica, Guatemala, 
Honduras, Nicaragua e San Salvador si riu- 
nirono in una assemblea costituzionale e si 
federarono come Province Riunite dell'Ame- 
rica Centrale. L'impresa non ebbe successo: 
nell’anno seguente, il 1824, l'unione cominciò 
a dissolversi e col 1850 aveva già ceduto il 
posto a vari regimi politici completamente 
separati. L'antica idea di federazione non 
è mai tramontata e, dopo un tentativo 
(peraltro riuscito vano) nel 1944, si è giunti, 
nell' ottobre 1951, alla conclusione di uno 
speciale accordo, chiamato Statuto di San 
Salvador, in cui si afferma che le Repub- 
bliche del Centro America fanno parte di 
una stessa nazione, ma sono divise da bar- 
riere artificiali, e che un'organizzazione re- 
gionale, ispirata alle moderne leggi interna- 
zionali, costituirebbe il miglior mezzo di 
integrazione. Fra gli articoli più importanti 
dell'ordine del giorno, compilato dai cinque 
ministri degli esteri, è la conclusione di 
trattati riguardanti la libertà degli scambi 
fra tutti i paesi partecipanti. L'economia 
del centro America è basata principalmente 


sulle banane e sul caffè: nel complesso. 


queste due merci rappresentano circa il 
90°/, delle esportazioni; queste sono dirette 
per la maggior parte (85°/,) negli Stati 
Uniti, i quali provvedono al 71°/, delle im- 


portazioni occorrenti a quelle repubbliche, 
mentre solo 1'8%/, degli scambi si svolge 
fra Puna e l’altra repubblica del centro. 
Le importazioni sono costituite dai consueti 
metalli lavorati, macchinari, petrolio, tes- 
suti, ecc. Poichè la popolazione complessiva 
dei cinque paesi è inferiore ai 9 milioni e 
l’entrata annua è di soli 95 dollari circa 
per abitante, non basterà probabilmente la 
federazione nè altro accordo del genere a 
fare di quei paesi un importante mercato, 
e ciò almeno per qualche anno. (M. P.) 


(2155) EE (0) L 

Lupwia P., Le possibilità di una unifica- 
zione dei mercati agricoli in Europa («So- 
ciété Belge d'Etudés € d'Expansion - 
Bulletin Bimestriel», Liège, marzo-aprile 
1952). 


La produzione agricola europea raggiunge, 
attualmente, il 70°/, del consumo e i prin- 
cipali prodotti da importare restano i cereali 
panificabili, i cereali secondari (per 1'ali- 
mentazione del bestiame), i grassi e gli oli; 
per i prodotti caseari l’ Europa è autosuffi- 
ciente. Un eventuale aumento dei rendi- 
menti agricoli lordi renderebbe necessaria 
la ricerca di uno sbocco a prezzi convenienti 
per i prodotti in eccedenza; tutte le misure 
da adottarsi in comune fra gli stati d'Eu- 
ropa dovrebbero convergere a questo fine, 
Gli uomini politici ei fautori di un’ Europa 
unita dovranno ispirarsi a quattro principi 
fondamentali: 1) lenta evoluzione e adegua- 
mento dei prezzi, della produzione, dei mer- 
cati, dei costi di produzione, del mercato 
della mano d’opera e delle condizioni eco- 
nomiche ivi connesse; 2) concessione di mi- 
sure protezionistiche per ciascun paese, du- 
rante il periodo di transizione; 3) manteni- 
mento della politica economica agricola adot- 
tata nei diversi paesi; 4) miglioramento 
delle condizioni dell'agricoltura con la gra- 
duale introduzione di metodi di coltura 
perfezionati, facilitazioni per la vendita dei 
prodotti e garanzia di prezzi basati sui 
reali costi di produzione. Data l'enorme dif- 
ferenza fra il tenore di vita, i salari, le 
leggi sociali, i costi di produzione, il clima, 
le questioni monetarie, la natura del suolo, 
ecc., sara pressoché impossibile raggiungere 
l'unificazione integrale. La creazione di ac- 
cordi parziali per aleuni fra i principali 
prodotti (ad esempio: grano, prodotti caseari) 
appare, al momento, la soluzione migliore. 

(M. P.) 
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(2156) (PE) (116) 40 
Couprrr DE) J., La strategia francese del 
petrolio: petrolio arabo e petrolio per- 
siano («Journal de la Marine Marchande 
et de la Navigation Aérienne», Paris, 10 

aprile 1952). 

La capacità totale delle raffinerie mondiali 
di petrolio è di circa 11.600.000 barili gior- 
nalieri (1 tonnellata = 6-7 barili, secondo 
la densità) di cui 6.700.000 prodotti dagli 
Stati Uniti, 1.500.000 dall’ America Latina, 
500.000 dalle raffinerie di Abadan. Il po- 
tenziale petrolifero dell'URSS è attualmente 
basso: 680.000 barili giornalieri di petrolio 
grezzo; analogamente, il suo potenziale eco- 
nomico incontra ostacoli nella fase di espan- 
sione. Non è, quindi, da escludere che i campi 
petroliferi del Medio Oriente finiscano per 
esercitare sull’ URSS un’ attrazione irresisti- 
bile; impadronendosene di sorpresa, essa ri- 
solverebbe quasi completamente il duplice 
problema militare ed economico. Le potenze 
alleate occidentali non dovrebbero far molto 
assegnamento, incaso di nn’eventuale guerra, 
sul petrolio del Golfo Persico. Sarebbe, anzi, 
necessario applicare immediatamente le se- 
guenti misure: 1) ricerca di nuove fonti di 
prodnzione; 2) raggiungimento di un pit 
alto livello produttivo; 3) aumento del ton- 
nellaggio di navi-cisterna, per l’eventualità 
di una variazione nel quadro mondiale di 
distribuzione del petrolio, con esclusione 
delle forniture provenienti dal Medio Oriente. 
Le ultime cifre ufficiali pubblicate dalla 
Banca centrale del Venezuela, rivelano un 
nuovo orientamento delle esportazioni del 
petrolio nazionale ; il mutamento di maggior 
rilievo è l’aumento della domanda di pro- 
dotti raffinati da parte degli Stati Uniti. 
Circa i rapporti con la Francia, è allo studio 
un nuovo accordo commerciale (l’ultimo, 
stipulato nel 1950, non potè essere rinno- 
vato nel 1951) in base al quale. il petrolio 


diviene il prodotto principale di scambio. 
(m. P.) 
(2157) EE (0) 17 


La Conferenza Economica di Mosca («The 


Eastern Economist», New Delhi, 18 aprile 
1952). 


Il British Board of Trade ha emanato il 
9 aprile una dichiarazione sugli sviluppi 
della Conferenza di Mosca. In essa si afferma, 
fra l’altro, che se i russi e i cinesi deside- 
rano realmente trattare degli affari non 
hanno che discutere le offerte inglesi o tra- 


mite le vie ufficiali ordinarie o direttamente 
con gli industriali. E’ stato posto in chiaro 
a Delhi che la delegazione indiana alla 
Conferenza non aveva istruzioni ufficiali di 
alcuna specie. La Conferenza Economica di 
Mosca avrebbe soddisfatto ad un fine uti- 
lissimo se si fosse limitata ad uno scambio 
di vedute in un campo il più vasto possi- 
bile senza assumersi dei compiti che spet- 
tano ai Governi e non a delegazioni non 
ufficiali. (Vv. 8.) 


(2158) EE (0) 17 
E.G., / risultati della Conferenza di Mosca: 
il giudizio dei partecipanti inglesi («Neue 
Ziircher Zeitung », Ziirich, 20 aprile 1952). 


Dalle dichiarazioni dei partecipanti in- 
glesi alla Conferenza di Mosca traspare la 
loro generale convinzione della buona vo- 
lonta delle autoritá sovietiche e di quelle 
dei paesi satelliti ad instaurare un’era di 
più intensi scambi commerciali con l’ Ocei- 
dente. A prescindere dalle ragioni politiche 
che possono essere alla base di questa «con- 
versione » nella politica commerciale del 
mondo comunista, resta il fatto indubitabile 
che in seguito a questa Conferenza impor- 
tanti transazioni commerciali saranno por- 
tate ‘a termine sia con 1? URSS che con la 
Cina, la Polonia ed altri paesi a democrazia 
popolare. Già con la Cina sono stati conchiusi 
accordi provvisori di fornitura per un valore 
di 10 milioni di sterline, di cui 3,5 milioni 
riguardano forniture di tessuti, e 6,5 milioni 
si riferiscono a beni di cui è difficile otte- 
nere licenze d’esportazione. L’ eftettuazione 
di queste forniture, tuttavia, dipenderà dalla 
misura con cui la Cina potrà effettivamente 
far fronte alle sue controprestazioni di vi- 
veri ad essa stessa necessari. Le ordinazioni 
russe ascendono pure a parecchi milioni di 
sterline: l'URSS si è dichiarata disposta a 
pagare in parte in oro. Le commesse po- 
lacche, che sono ingenti, presentano il difetto 
di riguardare precipuamente attrezzature 
la cui fornitura da parte dell’ Inghilterra si 
presenta dubbia. Anche grosse ordinazioni 
polacche all’industria tessile inglese sem- 
brano imminenti. Tutto sommato, anche 
supponendo che non tutti gli affari per 34 
milioni di sterline, di cui si parla, possano 
per qualche ragione essere realizzati, resta 
il fatto che già l’insperata vendita supple- 
mentare di tessuti per l'ammontare di pa- 
recchi milioni di sterline costituisce una 
vera borsa d'ossigeno per un'industria che 


dopo dodici anni di piena oceupazione ha 
all improvviso accusato una crisi. Ed anche 
se nei circoli di affari britannici non ci si 
fanno illusioni sulla soliditá dei nuovi rap- 
porti commerciali, si ritiene necessario con- 
siderarli seriamente, almeno fintantochè essi 
permetteranno di concludere delle nuove 
transazioni concrete. (MILIARI 


(2159) EE (0) 15 
Dr NARDI G., Fra utopia e realtà Ul’ unifi- 
cazione dell’ Europa (« L'illustrazione eco- 
nomica e finanziaria », Roma, 21 aprile 

1952). 

Gli ostacoli alla federazione europea sem- 
brano avere carattere prevalentemente po- 
litico, tuttavia non appaiono meno ardue le 
difficoltà del campo economico, suscitate da 
interessi che temono di esser lesi dal pro- 
cesso di unificazione. Le economie dei paesi 
europei dovrebbero integrarsi in un sistema 
unitario per accrescere la propria efficienza; 
un mercato unico di 300 milioni di consu- 
matori presenta capacità di lavoro e di red- 
dito assai più elevate di quanto non con- 
sentano oggi i singoli mercati nazionali 
considerati nel loro complesso. Una condi- 
ziove preliminare all’ unificazione del mer- 
cato europeo è che le transazioni avvengano 
in una moneta unica, oppure in monete li- 
beramente convertibili secondo parità cam- 
biarie fisse e stabili. Questa condizione non 
è attualmente soddisfatta nei rapporti fra 
i paesi europei che tendono alla integrazione 
delle proprie economie. Per arrivarci è ne- 
cessario che siano in equilibrio le bilance 
dei pagamenti internazionali; il raggiungi- 
mento di tale equilibrio è indipendente dal 
livello dei tassi di cambio attualmente in 
vigore, i quali si reggono attraverso com- 
plicati controlli valutari. Dato che un li- 
vello stabile di cambi è a sua volta soggetto 
alla pressione inflazionistica, è sopratutto 
necessario che questa sia arrestata, mediante 
il risanamento e il consolidamento delle fi- 
nanze statali. Questo ed altri problemi danno 
adito a soluzioni controverse, per la dispa- 
rità degli scopi che ciascun paese può pro- 
porsi, per la diversa urgenza che essi pos- 
sono presentare nei vari paesi e per i cam- 
biamenti istituzionali che la loro soluzione 
può rendere necessari. (M. P.) 


(2160) KE (0) 17 

ScHIRAY A., La Conferenza economica di 
Mosca («Politique Etrangère », Paris, 
2 maggio 1952). 
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I due blocchi antagonisti occidentale ed 
orientale, nei loro tentativi di autarchia, 
hanno incontrato delle difficoltà difficilmente 
sormontabili. E' da questa idea che è sorta 
l'iniziativa di una conferenza economica 
internazionale da tenersi a Mosca. 11 suo 
scopo — secondo la radio sovietica — era 
di assicurare un vasto sviluppo al commercio, 
che dovrebbe sopprimere la tensione attuale 
nelle relazioni internazionali e consolidare 
la pace. Le reazioni del mondo occidentale 
sono state discordi. La Conferenza, co- 
munque, fu tenuta dal 3 al 10 aprile con 
la partecipazione di circa 500 delegati. Le 
transazioni stipulate ebbero un valore di 
$ 500 milioni. I governi occidentali — de- 
siderosi di conciliare gli imperativi della 
loro politica attuale con la necessità di eli- 
minare i rischi reali di una crisi di 
sovraproduzione — lungi dal respingere 
l’idea di una rapida ripresa degli scambi 
internazionali, avrebbero preferito però che 
le transazioni fossero avvenute attraverso 
procedura, anzichè con un mezzo propagan- 
distico quale la Conferenza. (G. F.) 


(2161) KE (0) 17 

Dopo l’appello di Stoccolma, l’appello di 
Mosca (« L'Echo de la Bourse», Bruxelles, 
7 maggio 1952). 


Malgrado lo stretto riserbo degli ambienti 
industriali europei circa i risultati della 
Conferenza Economica di Mosca, si è ap- 
preso come gli affari proposti dal governo 
sovietico siano stati tutt'altro che « vantag- 
giosi contratti». Evidentemente i russi in- 
tendevano ottenere dalle negoziazioni oltre 
all’effetto psicologico, il massimo profitto 
economico, Il volume assai ristretto delle 
ordinazioni è indice di una scarsa volontà 
da parte dell'URSS di dare impulso alle 
proprie importazioni dall’ Europa occiden- 
tale. D'altro canto, è noto che gli Stati 
Uniti hanno adottato diverse misure per 
evitare che i paesi da essi assistiti forni- 
scano all' URSS, e ai suoi satelliti, armi 0 
altri prodotti di importanza strategica. Nel 
corso degli ultimi anni, il basso livello delle 
esportazioni di prodotti russi in Europa ha 
permesso a questo continente di economiz- 
zare preziose divise, principalmente per i 
cereali; un'ulteriore abbassamento di questo 
livello accentuerebbe la tendenza autarchica 
degli Stati Uniti. In futuro, non saranno 
più le barriere doganali nordamericane ad 
impedire l’accesso dei prodotti europei nel 
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paese, ma sara lo stato di saturazione del 
mercato stesso, realizzato dai produttori lo- 
cali. Se gli Stati Uniti persisteranno in 
questa politica, inevitabilmente un'incre- 
mento degli scambi commerciali fra |’ Europa 
occidentale e i paesi dell’ Est si verificherà 


nel quadro di una necessaria evoluzione 
economica. (M. P.) 
(2162) EE (0) Lo 


Sviluppo del problema «delle commesse 
(« Esteri», Roma, 15 maggio 1952). 


Quando il mondo occidentale venne nella 
determinazione di riarmarsi, e cioé dopo lo 
scoppio della guerra in Corea, l'industria 
aveva, per la maggior parte, giá portato a 
termine il cosiddetto processo di « réconver- 
stone», Si riscontro allora come in alcuni 
paesi le possibilita finanziarie fossero supe- 
riori a quelle produttive, nel senso che non era 
possibile piazzare ordini per ammontari 
corrispondenti allo sforzo finanziario che 
essi paesi ritenevano possibile fare. Per 
contro in altri paesi. fra cui principalmente 
l’Italia, la capacità produttiva era esube- 
rante agli stanziamenti finanziari. Sorsero 
così le «commesse» relative a prodotti di 
interesse militare che, per una forte aliquota, 
sono rappresentate da ordinativi passati 
dagli USA negli altri paesi NATO per beni 
di cui beneficeranno gli altri paesi produt- 
tori. Il lato tecnico del problema venne ri- 
solto mediante il raggruppamento delle varie 
produzioni dello stesso bene in un solo 
paese e la distribuzione, in un tempo sue- 
cessivo, dei manufatti ai vari utilizzatori. 
Riguardo all'aspetto finanziario si rileva 
l'intervento degli Stati Uniti per lo stan- 
ziamento di circa 6 miliardi di dollari per 
il 1951-52, cinque dei quali a titolo di con- 
tributo al riarmo e uno per aiuti economici. 
La soluzione è stata quindi trovata nel de- 
stinare una parte dei 5 miliardi di aiuti 
militari all’ Europa all'acquisto di prodotti 
da dare poi, a titolo di aiuto, agli eserciti 
europei. Questa decisione contribuirà pure 
a risolvere il problema del «dollar short- 
age» in Europa, dato che l’aiuto econo- 
mico, previsto in un miliardo di dollari, è 
insufficiente a coprire il suo deficit in dol- 
lari, che si stima in cifre molto maggiori, 
specie per la grave crisi inglese e francese. 

(M. P.) 


(2163) EE (0) 16 


Come funzionerà la Comunità Europea di 
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Difesa («1 Economie», Paris, 15 maggio 

1952). 

119 maggio è stato parafato dai capi della 
delegazioni dei paesi partecipanti alla Con- 
ferenza di Parigi, il trattato per la Comu- 
nità Europea di Difesa. Gli organismi della 
Comunità saranno : il Commissariato, il 
Consiglio dei Ministri, l’ Assemblea della 
Comunità, la Corte di Giustizia. Il Com- 
missariato dovrà attenersi alle direttive che 
saranno adottate all'unanimità dal Consi- 
glio, mentre negli altri casi conserverà la 
sua libertà d’azione, per cui potrà agire 
come autorità supernazionale. Il montante 
globale del bilancio della Comunità e il 
contributo dei singoli membri dovranno es- 
sere votati all'unanimità dal Consiglio dei 
Ministri; per la ripartizione delle spese fra 
i vari capitoli è richiesta soltanto la mag- 
gioranza dei due terzi. Jl testo del trattato 
non contiene alcuna indicazione circa l'en- 
tità delle forze di difesa europea, nè sul 
programma di allestimento di queste forze. 
Nelle forze terrestri l'unità-base prevista è 
il gruppo (fanteria - 13.000 uomini, corazzati - 
12.600 uomini, motorizzati - 12.600 uomini, 
completati ciascuno, in tempo di guerra da 
circa 2.000 unità). In base alle ipotesi fur- 
mulate su richiesta del Consiglio del Nord 
Atantico era stata progettata la costituzione 
di 43 gruppi, di cui 14 francesi e 12 tede- 
schi. Per le forze aeree, la unità-base do- 
vrebbe essere la mezza-brigata (da 1.200 a 
1.800 uomini). Le forze terrestri saranno 
poste agli ordini del Comando di Settore 
« Centro-Europa » (Maresciallo Juin), che 
dipende a sua volta dalla SHAPE. Le re- 
lazioni fra l'OTAN ela Comunità saranno 
fissate da tre protocolli allegati al trattato. 
Per il regolamento delle questioni interes- 
santi le due istituzioni saranno organizzate 
riunioni fra il Consiglio dell OTAN e il 
consiglio della Comunità. (M. P.) 


(2164). EE (0) 15 
GIGNOUX C. J., 1 «pool verde» («Journal 
des Finances», Paris, 16 maggio 1952). 


La complessità del problema per |’ orga- 
nizzazione dell'agricoltura europea appare 
gia dalle ispirazioni differenziatissime dei 
vari avan-progetti che essa ha suscitato. Ai 
sostenitori di un'integrazione globale dei 
mercati europei, sotto le direttive di un’au- 
torità supernazionale (Olanda) si oppongono 
i fautori di un semplice coordinamento, a 
cura di un organismo, formulante le racco- 
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mandazioni atte sopratutto allo sviluppo 
del consumo (Gran Bretagna). Intermedia 
la tesi della Francia, che ha proposto una 
preventiva organizzazione del mercato dei 
prodotti essenziali: grasso, latte e derivati, 
«uechero, vini, salvo a provvedere, in se- 
guito, alla creazione di istituzioni analoghe 
a quelle del «pool» 
animatori del «pool» verde, in generale, 
partono dall’idea della necessità di liberare 
Europa dal rischio alternato della pletora 
e della penuria. Queste argomentazioni sono 
facilmente comprensibili in Francia, dove, 
da molto tempo, per certe colture, e special- 
mente per il grano, il volume variabile dei 
raccolti pone alternativamente il paese nella 
posizione di esportatore e di importatore per 
searti minimi. Il governo francese, ed altri 
come lui, troverebbero vantaggio nel fissare 
la loro politica agricola nazionale. Per pre- 
servare il « pool verde» dalle disgrazie che 
minacciano tutte le imprese della « pool- 
mania» contemporanea è necessario organiz- 
zare razionalmente l'insieme europeo, sacri- 
ficando parte delle aspirazioni individuali 
al raggiungimento del fine desiderato. 

(M. P.) 


(2105) EE (0) 15 

L. Y., Il progetto di un pool dei trasporti 
europeo (« Verkehr», Wien, 17 maggio 
1952). 


Alcentrodella conferenza dei ministri delle 
comunicazioni, di cui a Parigi fervono at- 
tualmente i preparativi, figurerà lo studio 
delle possibilità di realizzazione di una 
Unione dei trasporti europea, in base ad un 
progetto francese che completamente si dif- 
ferenzia da consimili piani precedenti, com- 
preso il cosiddetto Piano Bonnefous. Il nuovo 
progetto trae la sua giustificazione dalla 
previsione di un incremento sostanziale 
del rendimento delle attrezzature di tra- 
sporto, e quindi di una diminuzione con- 
siderevole dei costi di produzione, che do- 
vrebbe conseguire ad una unione delle 
esistenti reti nazionali in un’ unica rete dei 
trasporti europeo-occidentale : unione che 
dovrebbe favorire il sorgere di forme di 
esercizio più razionali e più idonee, atte a 
tener conto delle esigenze economiche e 
tecniche. L' Unione dei trasporti integrerebbe 
gli altri sforzi che mirano alla costituzione 
di un unico mercato europeo e contribui- 
rebbe, perciò, ad animare notevolmente il 
movimento passeggeri e mercantile dell’ Eu- 


acciaio-carbone. Gli. 
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ropa. Oltracciò, data l’importanza che i tra- 
sporti rivestono dal punto di vista della di- 
fesa nazionale, il nuovo pool sarebbe utilis- 
simo anche militarmente e si risolverebbe 
in un notevole rafforzamento del potenziale 
difensivo europeo. La fusione dei sistemi di 
trasporto europei dovrebbe, nella concezione 
dell’ideatore, realizzarsi per tappe succes- 
sive. La prima di queste dovrebb' essere la 
unificazione delle ferrovie, per la quale già 
esistono i presupposti fondamentali: anzi- 
tutto, la generale statalizzazione; quindi, 
l'assenza di notevoli differenze nelle condi- 
zioni di lavoro dei ferrovieri nei vari paesi; 
infine la pratica, da tempo invalsa, di una 
stretta cooperazione tra le grandi ammini- 
strazioni ferroviaris. Basti, per quest’ ultimo 
caso, accennare all'« Union international des 
chemins de fer», alle abituali conferenze- 
orario, all' « European Central Inland Tran- 
sport Corporation» (ECIPC), alla Compagnia 
internazionale dei vagoni-letto ed alla re- 
centissima «Interfrigo ». La progettata uni- 
ficazione dei trasporti ferroviari possibilite- 
rebbe una rapida razionalizzazione e moder- 
nizzazione delle ferrovie, che si concrete. 
rebbe nella costituzione di un parco inter- 
nazionale del materiale rotabile, a vantaggio 
dello sfruttamento della capacità di tra- 
sporto. L'adozione di una più elevata stan- 
dardizzazione, come conseguenza di una pro- 
duzione in massa anzitutto di carri-merci, 
ed il completamento della elettrificazione 
delle linee consentirebbe, inoltre, risparmi 
assai considerevoli. Conseguenze particolar- 
mente importanti, dalla progettata unifica- 
zione dei trasporti, deriverebbero infine per 
l’intero sistema tariffario, che dovrebb' es- 
sere trasformato in conformità a principi 
unitari, tanto più che la prevista intensifi- 
cazione dei traffici dovrebbe consentire con- 
siderevoli riduzioni delle tariffe. Grazie a 
questo pool dei trasporti, infine, potrebbe 
essere realizzato anche un più razionale 
incanalamento degli investimenti in questo 


settore. (M. I. A.) 
(2166) EE (0) 17 


La ripartizione internuzionale delle materte 
prime («L'Economie », Paris, 29 maggio 
1952). 

La Conferenza Internazionale delle Ma- 
terie Prime, inizialmente creata per affron- 
tare una situazione eccezionale e temporanea, 
si trova attualmente in difticoltà. Nel feb- 
braio 1951 la curva dei prezzi internazionali 
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delle materie prime si trovava nel punto 
massimo, e scopo della Conferenza fu quello 
di agevolare una piú equa ripartizione dei 
materiali, la cui produzione, secondo le 
stime, copriva dal 70 al 90% dei bisogni. 
Oggi, per contro, la scarsità di alcune ma- 
terie prime è in netta regressione e il fab- 
bisogno viene pressochè completamente co- 
perto dalla produzione. Tale è il caso dello 
zinco, del piombo, del minerale di manga- 
nese, della pasta di legno, della lana, il cui 
consumo, nei sette principali paesi consu- 
matori, si è ridotto del 23 Y, tra il 1950 e 
il 1951. Per il cotone, il prossimo raccolto 
dovrebbe superare la domanda. La Confe- 
renza Internazionale per le Materie Prime 
ha indubbiamente esercitato una funzione 
stabilizzatrice del mercato internazionale: 
tuttavia, il solo controllo della distribuzione 
è insufficiente per risolvere il difficile adat- 
tamento dell'offerta alla domanda. Non vi 
è, per colmare i deficits ancora esistenti, 
che un rimedio: intensificare la produzione. 
Sembra che la Conferenza Internazionale 
per le Materie Prime miri ad organizzare i 
paesi del mondo libero verso il raggiungi- 
mento di tale obbiettivo, trasformandosi da 
istituzione di periodo breve ad organismo 
regolatore di periodo lungo. (R. V.) 


(2167) EE (1) 62 
Vito F., L’ integrazione economica dell’ Eu- 
ropa (« Vita e pensiero» Milano, giugno 

1952). 

I programmi di unione doganale che do- 
vrebbero portare all’ integrazione europea, 
vengono ormai abbandonati. Al loro posto 
si pensa di impiegare metodi diversi, di cui 
il Piano Schuman è il più rappresentativo. 
Il metodo adottato per il carbone e l'acciaio 
(che si annuncia anche per i prodotti agri- 
coli, per l'energia elettrica e per i trasporti) 
appare — per la sua limitata sfera di ap- 
plicazione — assai più vicino alle possibilità 
reali dell' unificazione economica, di quanto 
non lo siano la convertibilità immediata 
delle monete e le unioni doganali. Inoltre 
esso aderisce molto meglio alle moderne 
tendenze della politica economica e sociale: 
mentre le unioni doganali — pur celando 
talvolta propositi di protezionismo su scala 
maggiore — poggiano fondamentalmente 
sulla fiducia nel meccanismo automatico del 
mercato, gli accordi accennati partono dal 
presupposto che convenga sottrarre produ- 
zione e vendita al puro gioco del mercato, 


e rimetterle ad una disciplina mista, ispirata 
a criteri economici e politici. (G. F.) 


(2168) EL (0) 15 
FircH G. S., Cinque anni di vita della 
Banca Internazionale (« Bollettino di In- 
formazioni USIS », Roma, 12 giugno 1952). 


La Banca Internazionale per la Ricostru- 
zione elo Sviluppo ha concesso, a tutt'oggi, 
prestiti per un ammontare totale di 1.346 mi- 
lioni di dollari destinati al finanziamento, 
in 28 paesi diversi, di circa 250 progetti 
per un valore complessivo di quasi 3.500 
milioni di dollari. L'ente ha registrato in 
cinque anni di attività un utile netto di 
56 milioni di dollari; tale cifra è andava 
ad accrescere le riserve costituite, a norma 


dello statuto, con le provvigioni sui prestiti, 


il cui totale è così salito a 82 milioni di 
dollari. Due criteri fondamentali regolano 
la concessione dei prestiti. La Banca non 
concede mai cifre che il contraente non sia 
in grado di restituire; inoltre essa accerta 
a priori che il progetto o il programma da 
finanziare siano veramente importanti e tali 
da sviluppare l’economia del paese in cui 
essi dovranno essere attuati. Il presidente 
della Banca Internazionale, Eugene R. Black, 
ha dichiarato recentemente che i problemi 
delle nazioni meno progredite sono piuttosto 
complessi; egli ritiene che esse potrebbero mi- 
gliorare sensibilmente le loro economie in- 
coraggiando con ogni sistema la produzione 
e gli investimenti di capitale privato sia 
interno che estero. Attraverso le emissioni 
speciali di azioni effettuate negli Stati Uniti, 
nel Canadà, in Gran Bretagna e in Svizzera 
la Banca ha aumentato di circa 500 milioni 
di dollari il capitale di 8.400 milioni di 
dollari sottoscritto a suo tempo dai 51 paesi 
membri della Banca stessa, capitale di cui 
il 20 Y, è stato già versato. (M. P.) 


(2169) EE (0) 15 

ScammMe, W. M., La stabilità economica 
internazionale ed il F.M.I.(«The Bankers' 
Magazine », London, luglio 1952). 


E' stata recentemente pubblicata la rela- 
zione delle Nazioni Unite sulle « Misure per 
la stabilità economica internazionale ». E° 
vero (secondo la relazione) che i singoli 
paesi sono in grado di impediré depressioni 
tanto acute come quelle manifestatesi tra 
le due guerre. Ma il delicato meccanismo 
delle relazioni monetarie internazionali è 


tale che — allo stato attuale — una singola 
economia non può isolarsi interamente dai 
disturbi economici che si creano all' estero. 
Per mantenere il pieno impiego internazio- 
nale occorre: a) stabilizzare i prezzi inter- 
nazionali; 6) assicurare un flusso costante 
di capitali internazionali e c) mettere a di- 
sposizione dei singoli paesi adeguate riserve 
monetarie internazionali. L'utilità del Fondo 
Monetario Internazionale a quest’ ultimo 
scopo dipende ovviamente dal totale dello 
stock monetario posseduto; dalla quantità 
disponibile di monete chiave (in particolare 
dollari) e dalla grandezza e durata dei de- 
ficit finanziari con l’estero che i membri 
devono coprire. Le riserve monetarie del 
Fondo appaiono però inadeguate. Gli unici 
mezzi per aumentarne la consistenza sono: 
1) modificare le parità con P oro per tutti i 
paesi; questo metodo — tuttavia — appare 
impraticabile per ragioni politiche. 2) Ot- 
tenere in prestito dagli Stati Uniti, dollari 
da reimprestare agli altri paesi membri. 
(G. F.) 


(2170) EE (114) 24 

DELMER A., 1 trasporti belgi nella Comu- 
nità Europea del carbone e dell’ acciaio 
(«Lloyd Anversois >, Anvers, 1° luglio 
1952). 


La localizzazione geografica dei giaci- 
menti di ferro e carbone dell’ Europa occi- 
dentale, farà sorgere il problema del loro 
collegamento con i vari centri industriali. 
Il Belgio è il paese che, per la sua posizione, 
potrà fornire la soluzione migliore e la mas- 
sima riduzione delle spese di trasporto. 
E’ però necussario che esso migliori il cir- 
cuito dalle vie navigabili ed elettrifichi le 
sue linee ferroviarie. verso il sud. Solo in 
tal modo potranno essere convenientemente 
unite tra loro ed al mare le regioni indu- 
striali stabilite nei bacini carboniferi. (G.F.) 


(2171) EE (123) 58 
La Svizzera ed il piano Schuman («L’ Echo 
de la Bourse», Bruxelles, 3 luglio 1952). 


Il Consigliere Federale Svizzero ha messo 
in rilievo le conseguenze che la Comunità 
europea del carbone e dell'acciaio avrebbe 
sulla vita economica svizzera. L'obbligo dei 
paesi membri di sottomettere al consenso 
dell'Alta Autorità, gli accordi bilaterali com- 


Regesti emerografici 


merciali con paesi non membri, obbligberà 
questi ultimi a subire la politica economica 
dell’Alta Autorità. La creazione di una zona 
preferenziale per i due prodotti, obbligherà 
la Svizzera a rinunciare alla clausola della 
nazione più favorita ed a richiedere garanzie 
per l'approvvigionamento dell'acciaio e del 
carbone necessari ai propri bisogni. Serie 
difficoltá potrebbero poi sorgere qualora i 
paesi membri introducessero delle licenze 
d’esportazione verso i paesi non membri. 
Inoltre il controllo della produzione eserci- 
tato dall'Alta Autoritá potrebbe impedire 
alla Svizzera di rifornirsi in periodi di ri- 
basso dei prezzi. In caso di scarsità, per 
contro, essa sarebbe la prima a sentirla, 
poichè — per le precedenze stabilite nel 
piano — si coprirebbero certamente in primo 
luogo i bisogni dei paesi membri. Affinchè 
il piano diventi strumento d'integrazione 
europea, è quindi necessario che l'Alta Au- 
torità si ispiri sempre, anche per i paesi 
non membri, ad uno spirito veramente eu- 
ropeo. (G. F.) 


(2172) EE (116) 19 

Il mantenimento dell’unione franco-sarrese 
è indispensabile alla siderurgia francese 
(« Le Monde», Paris, 6 luglio 1952). 


Nel maggio 1952, grazie ad un lieve mi- 
glioramento nelle forniture di coke, la pro- 
duzione franco-sarrese di acciaio grezzo ha 
battuto tutti i records precedenti, raggiun- 
gendo 1.178.000 tonnellate, pari ad un saggio 
annuale di 14 milioni di tonnellate. Attual- 
mente il problema dell’approvvigionamento 
di acciaio per la Francia non desta preoc- 
cupazioni. Le esportazioni di prodotti side- 
rurgici, di scorie Thomas e di minerali 
ferrosi si sono elevate a 107,8 miliardi contro 
58 miliardi per le importazioni di prodotti 
necessari alle officine. Il hilancio registra 
un’entrata netta di divise (per la maggior 
parte divise forti) pari a 49,6 miliardi. Se- 
condo le raccomandazioni dell’ OECE è stato 
preparato un piano di 7 anni con uno stan- 
ziamento di 450 miliardi; il suo obbiettivo 
è di portare la capacità produttiva del com- 
plesso Francia-Saar a circa t.20 milioni di 
acciaio. Gli ambienti siderurgici francesi 
ritengono che il mantenimento dell’ unione 

economica franco-sarrese diverrà necessaria 
in occasione della prossima entrata in atti- 
vità del Piano Schuman. (M. P.) 
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COMPETITION AND THE THEORY OF THE FIRM 


ELIZABETH BRUNNER 


Part Ii - Price Determination and the Working of Competition. 


The first part of this paper (*) was concerned with the 
different assumptions as to the behaviour of demand and of costs 
made in the theory of monopolistic competition (1) and in normal 
cost theory. The conclusions of that first part will be used here 
without further argument. 


I. = PRICING; 


Il we assume that a businessman will try to maximize his 
profits, i.e. the difference between total revenue and total costs, 
this is formally equivalent to saying that in equilibrium his 
marginal cost will be equal to his marginal revenue. In the 
traditional theories of pure competition and pure monopoly, the 
marginal calculus has been more than a mere tautology, for it 
made it possible to analyse the effects of various hypothetical 
changes in a firm’s situation. In either theoretical approach it 
is assumed that an entrepreneur will be able to maximize his 
profits in any given situation by adjusting the output which he 
places upon the market; but it was not necessary in this older 
analysis for marginal revenue to put in an explicit appearance. 
Pure competition was analysed in terms of marginal costs and 
prices; in monopoly, explicit marginal analysis was frequently 
avoided by dealing in terms of the maximization of the area” 
of net profit. 

It was in the theory of imperfect competition (2) that formal 
marginal analysis came excitingly alive. Basic to this theory was 


(*) See: «Economia Internazionale », Vol. V, no. 3, August 1952. 

(1) As indicated in Part I this term will generally be used to refer to the 
theories both of monopolistic competition and of imperfect competition. 

(2) This term is used here deliberately instead of ‘monopolistic compe- 
tition” because Professor CHAMBERLIN, although using marginal analysis, 
carries on most of his exposition in terms of average cost and average 


revenue curves. 
47 
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the explicit use of the concept of marginal revenue, discovered 
and named by Mr. Harrop and Mrs. ROBINSON. As Mrs. ROBINSON 
says (1) ”... the use of marginal curves for the analysis of 
monopoly output contains within itself the heart of the whole 
matter” and not only for the analysis of monopoly. Once the 
latter had been released from its pen”, differentiation of product 
and consumers” preferences were invoked to give a falling demand! 
curve for the products of an individual business in a ‘normally’ 
competitive situation. From now on, the analysis of the individual 
business was to run in terms of its equilibrium output as 
determined by the intersection of its marginal cost and revenue 
curves (and this retained the older notion of an individual 
business ’placing its output on the market’ and selling whatever 
it chose to place). Under monopolistic competition the condition 
of freedom of entry was seen as tending to force the equality of 
average revenue and average costs so that firms would be making 
only competitive profits. 

Now it is clear that this analysis can be criticized realistically 
on the grounds that (a) it puts most emphasis on the problem of 
determining output (or sales), whereas the businessman does not 
normally see his sales-output as the main problem he has to decide, 
but is rather pre-occupied with price and costs, and. (b) business- 
men do not explicitly use calenlations of marginal cost and marginal 
revenue, and might find it very difficult to make such calculations. 
It is not sufficient, however, to condemn the marginal analysis as 
unrealistic’; if businessmen do not explicitly behave like this, 
they may do so implicitly. Thus an explicit pre-occupation with 
price is formally quite consistent with monopolistic competition, 
when to determine the price is to determine the output which 
will be sold. Given confidence in the basic assumptions of the 
theory, it can be argued that the behaviour of business must 
work out in these terms, and that the usefulness of the theory 
is independent of the explicit criteria used by businessmen (2). 

It is natural, therefore, that there should be warnings against 
being misled by the ’ritual’ of price fixing as practised. One 
implication is, as we have said, that it should not be taken at 
its face value since businessmen may be expected to conform 
unconsciously to accepted doctrine. More recently, as the nature 


(1) Economics of Imperfect Competition, p. 6. 
(2) See, for instance, Professor Macutup, Marginal Analysis and Em- 
pirical Research, « American Economic Review », 1946, especially pp. 534-7. 
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of the facts has been more appreciated, the possibility of genuine 
non-conformity has been faced and there has been a suggestion 
that the challenged theories are correct in so far as businessmen 
ought to conform to them. Thus, on this view, the closer a 
business’s practice approximates to accepted theory, the better its 
chance of profitable survival; since it would pay businessmen 
to depart from the ’ritual’, if they do not do so then they are 
behaving ‘irrationally’ and might well learn better from the 
economist (1). 

Part I of this paper, however, has shown that normal cost 
theory offers a frontal attack on the usefulness’ of monopolistic 
competition doctrine, by challenging the truth of the assumptions 
it makes about the behaviour of demand and marginal revenue 
curves. It is therefore no longer possible to brush aside as 
irrelevant the evidence that monopolistic competition does not 
explicitly describe actual conduct. Moreover, normal cost theory 
does offer a rationale of price determination which is consistent 
with business practice. 

As already suggested, it is worth asking of any social ritual 
what results it is intended to achieve. Before explaining how 
price-fixing rituals are interpreted in normal cost theory, however, 
it seems necessary first to say what the rituals are, for there have 
been some serious misinterpretations in recent discussions which 
have in their turn led to confusions about the normal cost theory. 

The common feature of the various procedures is that a price 
quotation for a product is usually based upon estimates of the 
average costs of production. The details vary in individual cases, 


(1) Cf. Professor Ropinson, The Pricing of Manufactured Products, 
« Economic Journal », Dec. 1950: The theories of imperfect competition ‘did 
not purport... to describe in detail the ways in which actual firms fixed 
actual prices. But they did purport to describe the underlying economic 
forces, as they might work out in a world that was highly, but not in the 
technical sense perfectly, competitive. Because they were, in this sense, 
theories of competition they were also theories of probable survival. The 
more nearly a firm’s actions might correspond to the actions supposed, the 
larger were likely to be its profits, or the less its losses....’. And ‘If the 
ritual is in fact the antithesis of profit-maximization, then those who least 
conform to the ritual have the greatest chance of survival. The wicked 
nonconformists will triumph; the respectable ritualists will suffer’. 

At time of going to press, Professor KAHN seems to provide another 
example of this view - cf. Oxford Studies in the Price Mechanism, 
« Economic Journal », March 1952. 


730 Elizabeth Brunner 


but two broad types can be distinguished. First, the costings may 
contain more or less elaborate calculations of all costs, both 
direct and overhead, and these together with an allowance ’as 
for” (1) net profit will give the quoted price. Secondly, average 
direct costs alone may be taken, or the average of some cost 
breakdown dominated by direct costs, and then grossed up by a 
margin which is intended to allow both for overhead costs and 
for net profits. A variant of this second type may be found in the 
case of small jobbing businesses producing a great variety of 
products, when the margin to be added may be reached by a 
rough rule.of thumb (such as x per cent on direct labour). 
This practice was first reported in the justly famous article 
by Mr. HALL and Mr. HITCH reporting the pioneer inquiries of 
the Oxford Economists’ Research Group. Unfortunately, however, 
the terminology and explanations used on that occasion — the 
putting forward of the ’full cost principle’ — have led to sub- 
sequent confusion. It is perhaps especially because Mr. ANDREWS 
was connected with the Research Group that misunderstandings 
arising from this article have tended to get in the way of an 
understanding of the normal cost theory which he has developed. 
The ’full cost principle’ is strictly that a business will quote 
a price which will cover its full average costs of production 
including a conventional net profit margin. A majority of 
businesses reported that they were in fact doing this, and that. 
they would adhere to "full cost’ prices as a matter of long-run 
policy, cutting if they were forced to it to meet outside competition, 
but being very reluctant to put up their prices out of line with 
costs even in times of exceptionally good trade. A price which 
actually covered full costs was therefore taken by the Research 
Group as the genus-type in pricing practice, and firms were 
classified according to whether they adhered to it ’rigidly’, ’nor- 
mally’, "in principle’ or not. In making this classification the 
members of the Research Group seem to have been influenced by 
a kind of philosophy of pricing ethics which they found to be 
widely held by their witnesses. This was expressed in such terms 
as that an efficient business ’ought’ to be able to reckon on getting 
its costs covered and making a reasonable margin of net profit; 
and that any businessman when pricing should aim at this result, 
ought not to try to get more than ’reasonable’ net profits, and 
ought not to cut below this ’fair’, "just? or ’equitable’ level of 


(1) See Industrial Analysts in Economics, p. 164. 
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price on his own initiative (1). As reported, businessmen’s 
practice seemed to be explicable in terms of a moral code rather 
than a rationale of price determination. 

Probably because of this, looking back one can see that the 
presentation of the findings of the Research Group was far too 
much in terms of the full cost aspect of current pricing decisions, 
and not enough in terms of the general average cost approach to 
pricing, of which the full cost firms were simply special cases. 
The basis of classification, looking at the particular rather than 
the general practice, did not really uncover the extent to which 
adherence to the full cost principle, in the sheer factual sense of 
actually getting costs and profit margin covered, might be simply 
a matter of historical circumstances. Thus firms which were 
classified as adhering ’normally’ or ’in principle’ to the full cost 
basis were in fact generally adhering firmly to an average cost 
basis for their price calculations. For example, it was beside the 
point that, in the then existing circumstances of their industry, 
many of the textile businesses could not ’get their price’. 

The article by Mr. HALL and Mr. HITCH has too easily been 
taken as suggesting that the majority of businesses could so 
determine the matter for themselves that they would always cover 
their actual full costs plus a conventional allowance for profit 
(frequently 10 per cent’) (2). More generally, reporting the prac- 
tice in terms of so subjective a principle diverted attention from 
the part which competition and the demand side played in the 
establishment of price. Reading the businessmen’s own evidence, 
as summarized in the appendix to the article, it is possible to see 
that they were in fact very much aware of this but saw it in 
terms of relationships to their own average costs. Concentration 


(1) See especially Price and Cost in Entrepreneurs’ Policy by R. F. 
Harrop, « Oxford Economic Papers», No. 2, May 14: 9. 

(2) Professor CHaMBERLIN’s recent reformulation (« Economica », Nov. 
1951) shows this historical determivateness of treatment. He describes the 
full cost principle as when ‘the influx of sellers may come first, perb: ps 
gradually and imperceptibly, simply through an increase in the number of 
people trying to extract a living from some particular kind of activity. As 
a result each one gets less business and his unit costs rise, therefore his 
price also’. From this it would appear that businessmen’s practice is to 
raise price on a falling market, and that the more sellers of a product 
there are the higher price will be—propositions which in practice are far 
from self-evident. 
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on the full cost principle led even the authors to suggest that 
businessmen’s pricing policy was irrational, in that ’maximum 
profits, if they result at all from the application of this rule, do 
so as an accidental (or possibly evolutionary) by-product’ (1) ; and 
a sufficient attempt was not made to understand the rationality 
of the average cost approach as a whole. The theoretical explana- 
tion of the short-term stability of price in terms of the kinked 
demand curve, used marginal techniques to show why marginal 
analysis would not give a determinate answer; by showing that 
price once fixed would be stable within certain limits of cost and 
demand changes, this strengthened the general impression of lack 
of rationale in fixing prices in the first place. 

The full cost principle necessarily gave causal importance tw 
actual costs within existing businesses, and some difficulties in the 
interpretation of costs, which arose in the discussions of this 
principle, have played their part also in misunderstandings of 
normal cost theory. The costs which businessmen use in their 
calculations are, of course, derived from their own accounts. 
Now, accounting costs and costs as understood in ordinary 
economic analysis are not necessarily the same — to mention only 
one point, accountants are usually concerned with ‘historical’, 
and economists with ’replacement’ costs. Moreover, accounting 
practice may vary considerably in what exactly is included in 
costs, or in the allowance for profit, or on what basis overheads 
are spread. It would seem to be this sort of consideration which 
has led Professor ROBINSON, while apparently agreeing now that 
what Mr. ANDREWS has described is usual business practice, to 
stigmatize it as ’a wholly irrational ritualistic system of pricing”. 
Mr. SILBERSTON (2) also has legitimately pointed out that the 
costing-up process may well vary between businesses and in any 
one business over time; but it is misleading to deduce from this, 
as he does, criticisms of normal cost theory (though it may be a 
legitimate criticism of the full cost principle). 

Normal cost theory is in terms of firm adherence to the 
method of average cost pricing, and not necessarily to a full cost 


(1) In Professor MacuLur’s hands the practice becomes the full cost 
principle ‘regardless of profit maximization’ or ‘regardless of the state of 
competition and regar.lless of the market situation” (Marginal Analysis and 
Empirical Research, « American Economic Review », p. 545, 538 n.). 


(2) The Pricing of Manufactured Products: a Comment, « Economic 
Journal », June 1951. 


Competition und the Theory of the Firm 133 


price. The theory implies the existence of a norm or standard 
outside the business. Costing up on full average costs will guard 
a businessman against loss arising through the wrong policy ; 
but he cannot determine his price in isolation. Normal cost theory 
must be approached via the conclusions on demand Set out in 
Part I of this paper that, except in the short run, products 
identical in specification will have to be sold at identical prices, 
and a businessman will not be able to get a higher price for 
his product than another businessman would be willing to take 
for supplying it. It follows that a business, in order to continue 
to be competitive with any product, must keep within a certain 
limit of price. It will be noticed that ’competition’ is used here 
in the sense in which businessmen use it — as a force which 
makes them get their costs down and set their price as low as 
possible — not in the sense of monopolistic competition with 
high-cost, high-price businesses, even if each is only making 
normal profits. There is scope for many varieties of costing process, 
so long as whatever process is employed yields the ’right’ price, 
i.e. a price which will enable a business at least to maintain its 
share of the market against its competitors; and if costs are 
higher than what is found to be the right’ price then not all 
costs will be covered but exactly which costs are not covered 
will be simply a matter of accounting practice. The accounting 
divisions of costs are not required to have precise theoretical 
validity. 

Whatever the method ot costing in use, for purposes of theory 
the normal cost doctrine interprets all procedures in terms of the 
one general model: quoted price is analysed into two parts, average 
direct costs, strictly defined, and the gross profit margin, which 
makes up the balance of price. In given conditions, average direct 
costs will be constant per unit of output. From its gross profit 
margin, therefore, a business will have to try to recover all its 
overhead costs and make a profit if it can, at its current level 
of sales at any given price. Competition acts directly through 
limiting the size of the gross profit margin available to any 
particular business. 

The working of competition may be interpreted either in 
terms of the margin or in terms of competitive price (which will 
set the upper limit to the margin). On the first, Mr. ANDREWS 
has shown in Manufacturing Business the causal significance ot 
the gross profit margin for the actions of businessmen; direct 
costs may be seen as required by the specification of the product, 
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can be fairly easily calculated, and what is estimated to be left 
after covering his direct costs is what a potential new entrant will 
look at when assessing the desirability of competing in that 
particular market. Granted the limit set by competitive prices, 
a businessman will tend to work out his pricing policy in terms of 
his own direct costs and the costing margin which can be obtained. 
To say he uses his own costs as a guide in determining price, 
however, is not to say that he will not revise this downwards 
immediately if he discovers that other firms are quoting below it. 
Equally, a firm’s costing rules will prevent its profits being ’too 
high’ and so tempting competitors into the market. If it is accepted! 
that goodwill in normal manufacturing industry will not give 
preference in the face of price differentials, costing policies will 
be adopted to avoid losing goodwill as far as possible. Pricing 
policy therefore may be interpreted in terms of direct costs plus 
a ’normal’ gross profit margin (1). 

The equilibrium condition of the normal cost theory is identity 
of quoted price. It must, then, be clear that the ’normal cost” 
which enters into pricing is not just that of the firm on whom lies 
the onus of quoting a price at any moment. Charging ’what the 


(1) It will be seen that the size of this normal margin will depend 
upon peculiarities of the business, in so far as its scale, organization, or 
relative efficiency may cause it to have direct costs which differ from those 
of other businesses. Therefore we cannot say that gross profit margins on 
any one product will tend to be equal for all businesses, except on very 
stringent unrealistic assumptions. 

Nevertheless, between products, in so far as products differ significantly 
in the amount of overhead costs involved, there will tend to be corresponding 
differences between the normal gross profit margins available to businesses 
producing them. This will be true within the limits of an ‘industry’ as 
well as between industries. The clothing industry, for example, is really a 
network of different, though overlapping markets, and mass production, 
standardized garments will naturally carry a much lower gross profit margin 
than high quality, individual, or fashion clothes, for on the latter higher 
expenses will be incurred for supervision, checking and designing. There is 
an important sense in which the clothing industry is one industry — that 
all its products stem from similar processes, so that any market is more or 
less easily open to competition from other businesses already within the 
industry, as well as from new firms coming in from outside. The process of 
competition will therefore tend to lead to normal differences between gross 
profit margins, since in stable conditions prices must be such as to make 
businesses in the industry acquiesce in the existing division of the market. 
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market will bear’ has in recent economic theory been one of the 
stigmata of monopoly, the precise price charged being seen as 
differing with different elasticities of demand. Mr. Hau and 
Mr. HITCH classify the eight firms who make some such statement 
as "what the market will bear is the only consideration’ as excep- 
tions whose behaviour 'is clearly not explicable in terms of full 
cost’. But this phraseology certainly does not mean they are 
exceptions to the normal cost theory of pricing. In its terms, the 
phrase "what the market will bear” may represent normal condi- 
tions, not a sign of monopoly but of competition, working, not 
through differing elasticities of demand (which this theory rejects 
as the normal case) but through cross elasticities of supply. 

We must therefore be concerned about the extent to which 
competition actually exists. Normal cost theory stresses that 
businessmen see the world as far more competitive, in a compelling 
sense, than has been allowed. The argument of Part I on the 
demand facing a business will not be repeated here. As regards 
freedom of entry, however, which in modern large-scale industry 
is sometimes considered illusory, normal cost theory has empha- 
sized two important aspects. First, existing businesses in an 
industry (which may, for some products, be as broadly defined as 
’engineering’) are capable of turning over to produce any product 
within that industrial group whether they are already producing 
it or not. So there is always the fear of potential competition 
arising from within the industry itself. Secondly, and even for 
very new products or where there are few firms, competition may 
come from business established in another industry. Most big 
firms in Britain are multi-product and have grown in just this 
way by adding new products to their range (1). 

The analysis so far has been static. We may now carry the 
argument of the normal cost theory through to consider what 
happens when an industry is faced by changes in the levels of 
its costs or in demand. Again, the analysis will be in terms of 
the force of competition, in a compelling sense, and the conclusions 
will be seen to be different from those on the working of normal 
competition in monopolistic competition theory. 


(1) However big such a firm, in any one product it may in fact not be 
the price leader in the industry. We may note that the justification for 
assuming in the analysis of price determination that a firm produces a 
product, even though most firms will be multi-product, is just this fact of 
the pervasiveness of competition based upon normal costs. 
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For small changes in factor prices increased quality at the 
same price may be offered in place of small, and perhaps impossibly 
small, price changes. But a more substantial change in the price 
which has to be paid for labour or raw materials will directly 
affect all firms in the industry and price adjustments either up 
or down will follow quickly. 

As to changes in cost due to changes in output or efficiency, 
the effect on price will vary according to the strategic position 
of the business or its industry. If the competitive position of a 
firm is for some reason weakened and its output falls, its costs 
per unit will rise, but it is quite unrealistic to think of it as 
puttine up its price in response to such a rise in costs. Falling 
outputs, of course, may affect a whole industry, cither in the 
downswing of a trade cycle, or as the result of a longterm secular 
fall in demand. In the latter case, and where cyclical fluctuations 
are most violent, overheads for costing purposes are often based 
on a notional ’normal’ capacity. Thus several textile firms listed 
as witnesses by Mr. HALL and Mr. HITCH reported that they 
determined their price quotations on the basis of costs spread 
over a larger output than they could hope to get. 

In any industry in dynamic conditions there are quite likely 
to be some young firms, too small as yet for full efficiency in 
the market at which they are aiming, but which are struggling 
to establish themselves. They will expect to make losses (or not 
include all costs which economists would reckon as true costs) 
for a few years after entry, and, as they grow, will expect their 
costs to fall to the level of the price they have been able to charge 
rather than the other way round. On the other hand, a firm in 
the position of price leader, if it obtains a fall in custs by increased 
scale or greater technical efficiency, will lower price, for it will 
not wish to risk losing its growing market by a wrong price 
policy (1). It will see to it, of course, that its profits are enough 
to provide sufficient reserves for growth, but it will, quite rightly, 
feel that its primary aim should be to maintain and increase its 
share of the market and that, if it does that, all other things 
will be added unto it. 

Here it becomes important to distinguish between a settled 
industry and one that is new or subject to radical technical 
changes. In the latter case, if the size of firms is seriously away 
from optimum cost conditions, quoted price will tend to be unstable, 


(1) Cf. Mr. S. CourTauLD's statement of just such a policy, in March 1934. 
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for the gross profit margin available to a competitor will seem 
large and will tempt entry, and the existing firms will have a 
vision of a sharply falling technical cost curve. If there are in 
fact substantial unexhausted economies of scale the industry will 
be subject to a period of price warfare until conditions of stability 
are reached. When the industry has settled down, and for stability 
to be possible, firms will have to be either of the practical optimum 
size or specialists who can command a higher price (1). It will 
be remembered from the discussion of the long run cost curve that 
it is assumed to fall sharply at first but that, once what we 
have called the practical optimum is reached, any further fall 
will be gentle. For a large firm in a settled industry a reduction 
in price below existing costs, with all the uncertainties involved, 
would not normally be justified in the hope of such an increase 
in demand as would then reduce costs to a level which would 
make the lower price profitable. Reducing price before a reduction 
in actual costs would seem to be putting the cart before the 
horse and will only be adopted by a businessman in desperation 
or in the exceptional circumstances noted above (2). 

How prices will be adjusted in response to changes in demand 
is really the obverse of what has already been said. In the short- 


(1) This refers to the small firm as a long term phenomenon, not just 
as a stage in growth. It is generally recognized that the small firm is 
often more complementary than competitive with the bigger firm and may 
well not be in the bread-and-butter market. The smal] businessman will 
work harder, will do dirty jobs, and will take the awkward and difficult 
orders, often for a single unit and not for a run, which it is not worth the 
while of a large firm to undertake. The small firm in this situation can 
therefore command a price to cover its higher overheads. 

(2) One such case where it was justified may be quoted: in the early 
1920’s, in the recession, car manufacturers were left with large stocks 
of parts on their hands. One manufacturer is said to have taken the 
decision to liquidate his stocks at any price, so slashed the price of a 
particular model. The unexpected result, it is reported, was a tremendous 
increase in demand at the new lower price, so that it paid him to go into 
production again, at a scale large enough to reduce costs to the required 
level. This was the beginning of his inexpensive car market. It can be 
seen at once, however, that circumstances were exceptionally favourable in 
that the motor industry was new, with the possibility of heavy large-scale 
economies as yet untapped, and the possibility of getting down to a new 
layer of demand in terms of income groups. Most others who quote a price 
below their actual costs are doomed to bankruptcy. 
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run, changes either way are unlikely to affect prices for reasons 
explained earlier. MARSHALL's model of prices in the short-run 
rising or falling according to the increase or decrease in 
demand (while in the long-run they will be determined by the 
level of average costs) really only applies to dealers” markets, 
like the great commodity markets of wool and cotton which he 
explicitly discusses. If a fall in demand in the short-run is 
sustained and severe it may very likely, even against the wishes 
and interests of firms, lead to price cutting, as discussed below. 
The reluctance of businessmen to raise prices, however, has been 
well exemplified in the inflationary conditions of the war and 
post-war period. So far at least, most businessmen have taken the 
view that exploitation of the sellers’ market would damage their 
long-run demand. There have, of course, been exceptions, and one 
or two striking instances of the setting of very high prices being 
followed by retribution. For example, when commission platers 
raised their prices sharply many of the medium-sized engineering 
firms for the first time installed plating lines of their own. Also, 
in various restricted industries, mushroom firms which grew up 
in the war or immediately after it, with a structure of high costs 
and high prices, had to revise both or go out when the large 
scale efficient firms previously established were free once more to 
produce and sell their products on the home market. 

A long run increase in demand will enable production to be 
carried out at somewhat reduced costs; it will therefore tend 
ultimately to be met at slightly lower prices. Business’s own 
pricing policy will lead to this result. Where small firms might 
be reluctant to reduce prices, there will very often be a price 
leader who will force them to follow his policy which, in accord- 
ance with his long term interest, will be to reduce price at once 
if costs fall (1). The policy is, in any case, a recognition of what 
will be forced in the end and more painfully if voluntary adjust- 
ments are not made. If existing firms maintain their price the 
widening market will increase the opportunities for new firms to 
come in. Historically this tends to be accompanied by the creation 
of excess capacity, and any cyclical recession in demand is likely 
to precipitate price cutting until the excess capacity is eliminated. 
Price will, in the end, rise again to a level consonant with long 
run normal costs of production, but it may take several years 
before it is established at the level to which a price leader Would 


(1) See p. 736, n. 1. 
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have adjusted on his own initiative. A really large secular increase 
in demand may, of course, bring the opportunity of new methods 
of production, bringing substantial economies in costs. This in 
itself will also lead to instability for a time, as discussed earlier (1). 

A sustained and large decrease of demand will normally lead 
to unstable price conditions even in a settled industry. Although 
each individual business may be convinced that price cutting can 
only be a very- short run expedient indeed, the weakening of 
businesses” financial positions and the increased bargaining pres- 
sure of buyers may force it to come about. With the fall in 
demand, all businesses will find their overhead costs per unit of 
output rising sharply. Even at existing levels of price, therefore, 
the weaker firms may find that they are not covering their paying- 
out costs, i.e. those costs which involve immediate money outlay, 
and which include not only direct costs but a large part of 
overhead costs. (Normally, also, they will at the same time be 
suffering decreased liquidity from a piling up of stocks). If so, 
the drain on their cash reserves will force them to desperate 
measures. 

Such price cutting can be seen as a breakdown of normal 
cost pricing; it is a matter of short run necessities outweighing 
long run considerations. If we so choose, the case can be explained 
by adapting monopolistic competition analysis: with the general 
fall in demand, the demand curve for the individual firm will be 
pushed to the left, so that firms are no longer covering their costs; 
in this situation some businessman may try to get a temporary 
advantage, available only in the very short run, from the elasticity 
of his particular demand curve. In fact the cut in price will be 
followed by others and "next time round” he will get only his share 
of the (relatively inelastic) general market. In explaining this 
situation in monopolistic competition terms, however, we should 
realize that we are dealing with abnormal circumstances and that 
the advantage which the price-cutting firm will expect to get may 
be very short run indeed. This is consistent with the criticism 
made of monopolistic competition analysis earlier, that it does 
not explain normal prices, for the characteristics of demand for 
the products of an individual business which it adduces are 
short run. 

The argument up to this point has been in terms of a 
business quoting a price. This has been treated as the formal 


(1) See pp. 736-737. 
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case suitable for general analysis. We must recognize, however, 
that in some cases businesses work to conventional prices or tender 
for a contract, and that in other cases prices are fixed collectively 
through associations. 

Quite a wide range of consumers” goods before the war were 
sold at conventional price tickets, with definite steps in between 
the prices (1). In this case the manufacturer is also working to 
a fixed price and will have to cost backwards. Competition here 
will be on quality and will force manufacturers to give a "normal 
cost’ content for a given price — and again it must be remembered 
that the immediate buyer is not the final consumer but another 
businessman who will be an expert judge. Changes in cost which 
are not big enough to allow of a step down to the next. price 
ticket will be reflected instead in quality changes. Thus the 
thickness of cloth may go up if the price of cotton falls. 
Conversely, of course, if buyers insist on depressing price against 
the normal cost factors, the manufacturer will have to debase the 
quality of his product — a measure known, for instance, as 
"taking a pick out” of cloth. 

In the case where firms have to tender for a contract, nor- 
mally more than one tender will be obtained and that which is 
most competitive in price will be accepted. The fear of being 
undercut by competitors will ensure that a firm does not over- 
estimate its costs; equally, in the sort of industries where tendering 
operates, there will in normal times be penalty clauses if the 
time estimate is exceeded or detailed specifications not met, and 
very limited allowances for upward revisions if costs change, 
so that the conditions themselves deter the wild-cat operator and 
weed out inefficient firms. Normally, therefore, the contractor can 
assume efficiency from established business and just look at price, 
and such industries are highly competitive. It is remarkable what 
shrewd estimates are made of the price likely to be put in by 
competitors, and these can be checked later with the price of the 
successful tender which always becomes known in the trade (2). 

The danger in collective fixing of prices is that there may 
be no outside standard of normal cost to hold down the price 


(1) Some of the reasons for this are examined in Manvfaciuring 
Business, p. 161. 


n 
(2) These industries, of course, are especially subject to short run 
breakdowns in price in depressed conditions, in so far as a price cut may 


secure a large contract and so ensure employment for some months. 
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level, Historically, of course, price fixing associations have some- 
times gone out for high profits, but equally their history is full 
of breakdowns. Much more evidence is needed on the working of 
such associations. We can say, however, that they will be limited 
nltimately by the same forces as limit an individual manufacturer, 
although the competition from those already within the association 
is overtly less. The policy of price rings is often loosely interpreted 
as an aim to cover the costs of the least efficient producers, and 
if that were so the only limit would be from outside competition. 
Clearly, however, a continuing price association will develop 
strains between high-cost and low-cost producers. As has been 
said, more evidence is needed on this, but Mr. MARLIO has published 
an interesting study of the aluminium cartel showing how for 
long-term stability its prices had to be determined in the light 
of the costs of the low-cost producers (1); other, unpublished, 
evidence supports this. Quite apart from this internal competition, 
there will be external competitors. For example, two important 
electrical engineering associations in the interwar period had their 
prices controlled not so much by businesses inside the associations 
as by efficient businesses outside, which at first grew on the basis 
of under-cutting the price set by the associations and afterwards, 
as they developed, came effectively to the position of holding down 
the associations’ prices to their own. 


IT. - SOME WELFARE IMPLICATIONS. 


Quite apart from the validity (either explicit or implicit) of 
monopolistic competition theory as a description of business 
behaviour, many economists are concerned with what that 
behaviour ought to be. There are two aspects to this question — 
what ought the private businessman to do in his own interest, 
and what is in the general social interest. The first has already 
heen considered. The argument of monopolistic competition 
theorists — that the nearer the behaviour of an entrepreneur does 
approximate to their analysis the greater his chance of success — 
is very suspect once doubt is thrown on the assumptions concern- 
ing the demand facing the individual business. Normal cost theory, 
on the other hand, implies that the actual facts of business 
behaviour, and the feelings behind it — that prices should be 
related to average costs and that profits should only be reasonable, 


(1) Louis Mario, The Aluminium Cartel, 1947. 
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and so on — while they may be expressed by businessmen 
themselves in ethical language have a sound basis of rationality. 

The social interest need not necessarily coincide with private 
interest; and in the theory of monopolistic competition there is 
a clear divergence between the two. Many people in discussion 
seem prepared to admit the individual propositions of normal cost 
theory and yet do not wish to abandon the useful” welfare 
conclusions which have been derived from monopolistic competition 
analysis (1). On the one hand there are the propositions concerning 
the ’wastes’ of monopolistic competition — firms producing at 
relatively high costs and high prices, with short-run excess 
capacity and long-run unexhausted economies of scale; and another 
body of welfare theory has been built up around the divergence 
between marginal cost and price. A valuable critical discussion 
of the welfare implications of both these approaches, in terms of 
monopolistic competition itself, has been published recently by 
Mr. WILSON (2), so here we need only be concerned with one or 
two points arising strictly from normal cost theory. 

First, we may consider the size of the firm. The traditional 
theory of business behaviour has drawn its normal idea of a truly 
competitive industry from pure competition, and with it the idea 


(1) Mr. Wines (Empirical Research and the Marginal Analysis, 
« Economic Journal», September 1950) has gone so far as to advocate 
separate ‘business’ and ‘welfare’ text books. The whole of his analysis 
depends on the distinction he draws between long run partial adaptation 
and long run total adaptation. He explains a firm not producing beyond the 
point where its short run marginal costs will start rising on the grounds 
that ‘these things [overtime, overloading of plant etc.] cost more in the 
lung run than in the short (assuming always partial adaptation) for eventually 
they mean extra maintenance, loss of goodwill, labour unrest etc.’. But 
Mr. Wins never explains the reason for his assumption that firms will not 
‘totally adapt’. One would have expected a realistic analysis to say that 
firms are prepared to put up with short run disadvantages if they can 
expand and strengthen their long run position; but Mr. Winks sees them as 
restricting output and refusing to meet a demand which is there on the 
grounds that it will be a disadvantage if they do not reorganize to produce 
it on along term basis. Even in his own terms, however, it is difficult to 
understand where he is trying to get, for the conclusions drawn from the 
welfare text books would presumably be applied to the business situations 
where, he admits, different ‘curves’ apply. i 

(2) The Inadequacy of the Theory of the Firm as a Branch uf 
Welfare Economics, « Oxford Economic Papers », February 1952. 
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of an ’optimum scale of business” (which was a consequence of 
the cost conditions which had to be postulated in order to make 
pure competition theory workable). 

The postulates of normal cost theory seem to lead to the 
conclusion that the notion of an optimum has little validity in 
that further economies of scale would normally be attainable with 
growth. This seems to imply two criticisms from the point of 
view of social welfare. First, is not goodwill socially disadvan- 
tageous because of its effect in limiting the size of businesses? 
Secondly, do not "historical accidents’ play far too large a part 
in industrial equilibrium? Granted that prices are fixed by the 
existing businesses to keep out potential competitors and granted 
that price cutting is an abnormal phenomenon, is not the size 
of businesses the result of random factors? (1). 

An over-riding answer to both these criticisms was given in 
section I above. As long as substantial economies of scale are still 
available the price level will be unstable; in x settled, competitive 
industry, therefore, it is doubtful if serious differences in effi- 
ciencies of individual businesses due simply to scale can exist. 
Beyond the point of ”practicable optimum’ size, technical 
economies become much less important and are likely to be out- 
weighed by all the uncertainties and changes which will occur 
in the actual world. In particular, they will tend to be dwarfed 
by differences in individual efficiencies, on which is based that 
by-play between businesses which makes for practical competition. 

More particularly, both criticisms assume a static view. 
To take goodwill first: if all businesses only produced a single 
product and if the nature of products never changed, there would 
be very little reason for goodwill. The fact that we have to 
interpret goodwill in static terms should not blind us to the fact 
that its function is essentially dynamic — it exists just because 
there are changing products and changing circumstances. Similarly, 
the charge of accident or randomness assumes that goodwill is 
a constant factor and does not recognize the rational basis for 
goodwill. Goodwill exists because a firm has earned it in the past 
by its services, but it will not continue unless the firm continues 
to deserve it against the competition of others. In practice, even 
though the general pattern of output may remain the same, there 


(1) Cf. Professor Kann, Oxford Studies in the Price Mechanism, 
« Economic Journal », March 1952. 
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will be a continual shifting of the relative positions of businesses 
within any one market; over a period it is open to any firm to 
earn goodwill and so grow. 

Granted the role of goodwill in dynamic conditions, com- 
petition can surely make as big a contribution to industrial 
efficiency by imposing an effective limit on price levels as by 
forcing production at ’optimum’ scales. 

It has already been suggested that the classification of busi- 
nesses according to their marginal revenue conditions breaks 
down. With it breaks down the force of the rules (such as that 
price should equal long run marginal cost) which have been 
proposed as guides for State intervention on welfare grounds. 
Now, however, the idea of competition as a force for good may 
be reinstated. Normal cost theory gives grounds for supposing 
that any measures which will increase freedom of entry will 
remove monopoly elements and lower price levels; whereas in 
monopolistic competition analvsis freedom of entry in itself may 
well worsen the situation. 

At the same time, it is a fundamental misreading to see the 
normal cost theory as simply another formulation of pure 
competition (1). In normal cost theory neither of the two most 
important conditions for pure competition have to be present — 
neither a large number of firms nor homogeneity of products 
(which have actually to exist and be recognized as identical 
psychologically by the consumer). Its argument is that in the 
long run, and as long as there is potential competition, price 
has to be the same for the identical physical specification, even 
though at any one price there will be preferences among existing 
producers. Economists should surely cease to distort the meaning 
of ordinary ’competition’ so that it can apply only to monopolistic 
situations, and cease to regard as their criterion of ’perfect’ 
competition that state of affairs which, as Professor Hayek 
says (2), not only deprives of their scope but makes virtually 
impossible all the activities which the verb ’to compete’ describes. 


(1) Cf. Mrs HatL's position in her Comment on Some Aspects of Com- 
petition in Retail Trade, « Oxford Economic Papers», October 1951. And 
Professor RoBInson's objection, that we shall not gain by ‘seeking to force 
all economic thinking back into one universal strait-jacket of an assumed 
perfect competition’; his Rejoinder, « Economic Journal >, June 1951. 

(2) Individualism and Economic Order, Essay V, on ‘The Meaning 
of Competition’. 
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RIASSUNTO 


La concorrenza e la teoría dell’ impresa 


Parte II. - La determinazione del prezzo e il funzionamento della concorrenza. 


Viene esaminata la posizione dei teorici della concorrenza monopolistica, 
e la loro tesi che gli uomini d'affari, anche se non fissano esplicitamente il 
prezzo im base ai principi marginali, devono, o dovrebbero, implicitamente 
fare cosi. La teoria del costo normale viene esposta quale teoria che per- 
wette una razionale determinazione del prezzo in modo conforme alla pratica 
degli affari. 

I procedimenti pratici della fissazione del prezzo nel mondo degli affari 
sono stati in precedenza esaminati da Mr. Hall e Mr. Hitch. Il principio del 
«full cost» da essi enunciato è qui criticamente discusso, e l'A. dimostra 
come la teoria del costo normale, che spesso è confusa con esso, è in effetti 
completamente distinta. 

Il prezzo quotato può essere diviso in due parti — i costi diretti medi 
(costanti per unità di produzione, in date condizioni) e il margine di profitto 
lordo. La politica del prezzo di un’impresa si esplicherà in funzione dei 
propri costi, ma il suo prezzo deve essere « giusto », dato che vi è uno stan- 
dard o modello esterno. L'azione della concorrenza limita l'entità del mar- 
gine di profitto lordo per un’ impresa particolare, e la condizione di equilibrio 
della teoria del costo normale è la identità di prezzo quotato. Si sostiene 
che la concorrenza, nel senso costruttivo, è più influente ed importante di 
quanto si ammetta. 

L’analisi viene successivamente estesa per tener conto di variazioni del 
costo o delle condizioni della domanda, e vengono discusse le condizioni di 
stabilità. L'estensione è stata fatta anche per includere i casi di imprese 
che lavorano a prezzi convenzionali ed i casi di fissazione collettiva di prezzi 
da parte di una associazione. 

Lo scritto termina considerando alcune consegnenze, sul benessere, delle 
due teorie : in particolare, in connessione al concetto dell’ « ottima » dimen- 
sione dell'impresa. 


RESUME 


La concurrence et la théorie de l’entreprise 


lle Partie. - La fixation du prix et le fonctionnement de la concurrence. 


On passe sous revue la position des théoriciens de la concurrence mo- 
nopolistique ainsi que leur thése en vertu de laquelle les hommes d’ affaires, 
même s'ils ne fixent pas explicitement le prix sur la base des principes 
marginaux, doivent ou devraient implicitement agir ainsi. La théorie du coût 
normal est exposée comme théorie permettant une fixation rationnelle du prix 
d’une manière conforme à la pratique des affaires. 
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Les régles pratiques de la fixation des prix dans le monde des affaires 
on été analysées précédemment par M. Hall et M. Hitch. Le principe du 
«full cost» énoncé par ces derniers, fait ici l’objet d'un examen critique 
et l’Auteur montre en quoi la théorie du coût normal, souvent confondue 
avec lui, s’en différencie, en fait, complètement. 

Le prix coté peut se diviser en deux parties: les coûts directs moyens 
(constants par unités de production dans des conditions déterminées) et la 
marge de bénéfice brut. La politique du prix d'une entreprise s'expliquera 
en fonction de ses frais propres, mais son prix doit être <juste», étant 
donné qu'il existe un étalon ou modèle extérieur. L'action de la concurrence 
limite l'ampleur de la marge de bénéfice brut pour une entreprise particu- 
lière et la condition d'équilibre de la théorie du coût normal est l’identité 
du prix coté. Il est soutenu que la concurrence, dans le sens constructif, est 
plus influente et importante qu’on ne pense. 

L'analyse est ensuite étendue pour tenir compte des variations du coût 
ou des conditions de la demande; par ailleurs les conditions de stabilité sont 
passées en revue. L'analyse a été étendue pour y inclure les cas d’entre- 
prises travaillant à prix conventionnels et les cas de fixation collective des 
prix de la part d’une association. 

L'étude se termine par quelques considérations sur le bienétre, des deux 
théories, particulièrement par rapport au concept de la grandeur « optimum » 
de l’entreprise. 


ZUSAMMENFASSUNG 
Konkurrenz und Theorie der Unternehmung 


Zweiter Teil. - Preisbestimmung und das Wirken der Konkurrenz. 


Es wird hier die Stellungnahme der Theoretiker der monopolistischen 
Konkurrenz und deren These untersucht, dass Gescháftsleute, wenn sie auch 
nicht den Preis ausgesprochen nach dem Grenznutzenprinzip bestimmen, so 
doch danach handeln sollen oder sollten. Die Normalkosten-Theorie wird hier 
als diejenige Theorie dargelegt, welche eine rationelle und der Geschafts- 
praxis angemessene Preisbestimmung ermóglicht. 

Die praktischen Verfahren zur Preisbestimmung in der Geschäftswelt 
sind schon von Herrn Hall und Herrn Hitch untersucht worden. Der von 
ihnen formulierte Grundsatz des «full cost» wird hier kritisch erórtert, und 
der Verfasser zeigt wie die Normalkosten-Theorie, die oft damit verwechselt 
wird, in Wirklichkeit eine ganz andere ist. 

Der angegebene Preis kann in: direkte Durchschnittskosten (unter ge- 
gebenen Umstánden, fiir je Produktionseinheit konstant) und Grenzbrutto- 
gewinn eingeteilt werden. Die Preispolitik einer Unternehmung gestaltet 
sich zwar als Funktion der eigenen Kosten; deren Preis muss aber ein 
« gerechter » sein, wegen des Bestehens eines áusseren Standards oder Mo- 
dells. Die Wirkung der Konkurrenz beschránkt den Umfang des Grenzbrut- 
tonutzens einer gegebenen Unternehmung, und die Gleichgewichtsbedingung 
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der Normalkosten-Theorie ist die Identitit des angegebenen Preises. Es 
wird hier behauptet, dass die Konkurrenz einflussreicher und bedeutungsvoller 
im aufbauenden Sinne ist, als zugegeben wird. 

Die Analyse wird dann auf die Kostenvariationen und die Nachfrage- 
verháltnisse erweitert und es werden die Stabilitätsbedingungen erórtert. 
Zu dieser Erweiterung ist der Verfasser veranlasst worden, um in die Analyse 
auch Fille vou Unternehmungen aufzunehmen, welche für abgemachte Preise 
arbeiten, sowie Falle von kollektiver Preis bestimmung seitens eines Verbandes. 

Dieser Beitrag schliesst mit der Betrachtung einiger Auswirkungen auf 
den Wohlstand auf Grund, beider Theorien, insbesondere bezúglich des Be- 
griffs des « optimalen » Umfangs der Unternehmung. 


RESUMEN 


La competición y la teoría de empresas 


Parte II. - La determinación de precios y el funcionamiento de la competición. 


Se examina la posición de los teóricos de la competición monopolista, 
y su tesis de ellos, es decir que los hombres de negocios, aunque no fijando 
ellos el precio de un modo explicito en base a los principios marginales, 
deben, o debieran, hacer tal de un modo implicito. La teoría de coste 
normal se la expresa cual fuera una teoria permitiendo una determinación 
racional del precio, de una manera conforme a la práctica de negocios. 

Los procedimientos prácticos para la fijación de precios en el ambiente 
de negocios los señores Hall e Hitch antecedentemente. El principio de « full 
cost » (coste completo) que enunciaran ellos, se lo discute aqui criticamente, 
y demuestra el A. como la teoría de coste normal, que a menudo se la con- 
funde con ése, es en hechos del todo distinta. 

El precio cotizado se lo divide en dos partes — los costes directos me- 
dianos (constantes por cada unidad de producción, según condiciones dadas) 
y el margen de beneficio bruto. La politica de precios en una empresa se la 
explicará en función de sus propios costes. pero su precio ha de ser «justo», 
pues hay un «standard» o modelo exterior. La acción de la competencia li- 
mita la entidad de la margen de beneficio bruto en una empresa particular, 
y la condición de equilibrio de la teoria de coste normal es la identidad 
del precio cotizado. Se afirma que la competencia, en un sentido constructivo, 
más influye y es de mayor importancia de lo que se admite. 

El análisis se lo extiende sucesivameute para tener cuenta de variaciones 
de coste, de condiciones de la demanda, y se discuten las condiciones de 
estabilidad. Se hizo la extensión también para incluir los casos de empresas 
trabajaudo con precios convencionales, y los casos de fijación colectiva de 
precios por parte de una asociación. 

Termina el escrito considerando unas consecuencias acerca del bienestar, 
de las dos teorias, y de un modo particular, con arreglo al concepto de la 
«optima» dimensión de la empresa. 


THEORIE DES CYCLES ET THEORIE DES ESPACES 


HENRI GUITTON 


La théorie des cycles est déjà relativement ancienne. La théo- 
rie des espaces est au contraire toute récente, encore à peine 
ébauchée. Mais précisément nous voudrions ici suggérer une liai- 
son, une association de ces deux théories qui pourrait être capable 
de faire encore progresser la première, et de donner à la seconde 
de nouvelles bases de départ. Une idée commune pourrait servir 
à assurer le passage de l’une à l’autre, et de les intégrer peut 
être l’une et l’autre à une théorie plus générale. Cette idée est 
celle de disparité. 

Quand on essaye de prendre une vue cavalière des théories 
explicatives des mouvements cycliques, malgré leur multiplicité, 
malgré leur diversité, un principe commun parait les réunir. 
Même quand leurs auteurs n’en ont pas conscience, toutes ces 
théories s’appuient sur l’idée d’une disparité à travers le temps. 
c’est-à-dire sur l’idée d’un manque d’harmonie ou de similitude 
de deux éléments en mouvement, c’est-à-dire encore sur une 
différence de vitesse de deux mouvements qui doivent cependant 
participer à un même équilibre. Chaque auteur choisit selon ses 
préférences deux mouvements qui lui paraissent stratégiques, c’est- 
à-dire beaucoup plus importants que tous les autres, et capables 
à eux seuls de rendre compte du mouvement général. Mais qu'il 
s’agisse de l’une quelconque de ces disparités: monnaie-écona- 
mie, prix-coút, épargne-investissement, investissement-consomma- 
tion, etc... la théorie se conduit en faisant abstraction de l’espace, 
ou mieux, comme si on raisonnait sur un espace partout identique 
à lui-même, un espace homogène ou uniforme. La théorie des 
cycles utilise uniquement des différences de temps. 

Voici que depuis quelques années on songe à se représenter 
l’espace, à le considérer précisément comme n’étant pas homo. 
gène, à se demander quelle influence peut avoir Vhétérogénéité 
sur les réactions économiques. Sans doute est-il exagéré de pré- 
tendre que c’est lá une innovation. Les classiques n’ont-ils pas 
eux aussi tenu compte du facteur espace? La théorie de la-rente 
ricardienne, la théorie des coûts comparatifs s’occupent bien de 
l’espace national ou international. Mais c'était sans le dire 
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explicitement. Aujourd’hui on voudrait recommencer de telles 
théories, mais d’une manière beaucoup plus générale. L'ancétre 
dont on s’inspire est bien à à peu près contemporain des classiques : 
c’est VON THUNEN (1). Jusqu'A que ce que FRANCOIS PERROUX (2) 
ait de son regard d’aigle repris le problème, les penseurs actuels 
de l’espace sont hors de France: W. Isarp (3), A. LÜSCH, PRE- 
DOHL, PALANDER, PREBISCH; tous mettent l’accent sur cette pro- 
position : les différences d'espace sont aussi importantes que les 
différences de temps. Elles sont aussi principe de mouvements. 
Or, dire qu’il y à différence d’espace revient en quelque manière 
à reconnaître qu’on ne doit pas parler de l’espace au singulier, 
comme d’une entité indifférente. Cela conduit à préciser qu’au 
lieu de l’Espace, il faut envisager des espaces. On doit essayer 
de déterminer quels sont les différents types d’espaces que l’on 
doit définir et analyser, pour saisir le complexe économique. 

Le problème qui nous préoccupe peut déjà mieux se com- 
prendre. Il est certes très commode de faire la distinction entre 
l’espace et le temps. C’est une manière de diviser les difficultés. 
Mais quand on approfondit la valeur de cette césure, on soup- 
çonne qu'elle n’est pas aussi valable qu’on pourrait d’abord le 
croire. On s’en est aperçu déjà quand on a voulu opposer la 
statique (comprise comme l’économie sans le temps) à la dyna- 
mique (qui serait l’économie à travers le temps). On sait bien 
que le temps n’est pas absent de la statique. Le temps lui-même 
ne peut pas se mesurer sans des repères, et où seraient ces repères 
s’ils n’étaient pas dans l’espace? Seul le temps d’au dela ce monde 
(mais faut-il encore l’appeler temps?) peut se concevoir complète- 
ment détaché de l’espace. La dynamique postule l’espace. Digres- 
sion philosophique diront certains?’ Sans doute, mais tout de 
même pas inutile pour éclairer nos propos. 

Revenons en effet à notre intuition de départ. Est-ce que la 
théorie des disparités dans le temps ne s’enrichirait pas par un 
rapprochement avec les disparités dans l’espace? Autrement dit, 
quelles relations pourrait-on concevoir entre la théorie des cycles 
et la théorie des espaces? Nous nous sommes déjà permis de sug- 


(1) J. H. von Thúnew, Der isolierte Staat in Beziehung auf Landwirt- 
schaft und Nationalókonomie, 1826. 

(2) F. Perroux, Les espaces économiques, in « Quarterly Journal of 
Economics », février 1950, et Archives de l’I.S. E. A. 

(3) W. Isarp, The General Theory of location and space economy, ia 
« Quarterly Journal of Economics », 1949. 
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gérer l’expression de «temps propre» (1), c’est-à-dire de comporte- 
ment autonome de tel ou tel phénomène, comme si chaque phéno- 
mène avait son temps à lui pour s'accomplir, pour s'achever. 
Puisque nous avons déjà parlé des espaces (au pluriel), ne pour- 
rait-on pas proposer aussi le terme d'«espaces propres), comme si 
également les phénoménes avaient leur zone d’existence, autonome, 
bien á eux, comme s’il y avait entre les zones, des frontiéres, 
des passages discontinus ot les phénoménes changeraient d’appa- 
rence, de comportement, peut-étre méme disparaitraient. 

Comment pourrait-on rapprocher la notion de temps propre 
et la notion d’espace propre? Telle est notre inquiétude. 


Ce rapprochement a bien été implicitement commencé sous 
le titre: « Propagation internationale des cycles économiques ». 
C'est le titre d'un chapitre de tous les ouvrages consacrés aux 
« Business Cycles » (2). Les frontières politiques sont actuelle- 
ment les seules frontières visibles, les premières lignes évidentes 
de démarcation entre deux ou plusieurs espaces. Il s’agit d’espaces 
politiques, espaces définis à partir de l’idée de souveraineté. 
Tant qu’une organisation plus rationnelle du monde n’est pas 
faite, la théorie se borne à l’étude des espaces politiques. En deçà 
de la frontière politique on pourrait aussi définir des espaces 
différents, mais on sait la difficulté que l’on rencontre pour 
délimiter des régions (3): elles non plus ne sont pas politiques. 

Pour le moment la théorie de la propagation des cycles se 
raméne à la recherche suivante. Raisonnons sur deux espaces, 
c’est-à-dire sur deux pays A et B. Il faut toujours commencer 
par cette réduction à deux. Supposons qu’un cycle ait pris 
naissance à l’intérieur de l’espace A. Ce cycle va-t-il se trans- 
mettre à l’espace B? Dans quelles conditions? Va-t-il se trans- 
mettre rapidement ou lentement? C'est-à-dire à quelle vitesse? 
La transmission va-t-elle le déformer en durée et en amplitude? 


(1) Cf. H. Guirron, Les Fluctuateons Economiques, 1951, p. 271. 

(2) Pour ne citer que les plus rècents, cf. HAMBERG, Business Cycles, 
New York, 1951, p. 328; Hansen, Business Cycles and National Income, 
New York, 1951, p. 594. i 

(3) Cf. M. LamontAGNE, Les éléments de la Théorie économique de la 
Region, conférence donnée à I’ I. S.E.A. le 18 mai 1951. 
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Va-t-il se conserver, s'amplifier ou s’amortir en se transmettant? 
N”y aura-t-il pas des chocs en retour (des feed backs) de B sur A? 

On devine ainsi les complications. L’espace B a pu étre lui 
aussi le siége de cycles autonomes, et alors on peut recommencer 
l’étude en sens inverse: rechercher comment un cycle né en B se 
transmet en A. Finalement il faudra étudier l’action de deux 
cycles autonomes, s’influençant l’un par l’autre à travers l’espace 
total et évidemment aussi à travers le temps. On n’a pas de 
peine à supposer que la dimension comparative des deux espaces 
doive intervenir. C’est le problème de la comparabilité. C’est le 
problème de l'influence. Y a-t-il égalité de puissance? Y a-t-il 
effet de domination? On pourrait encore parler de degré de 
suffisance de chaque espace, rechercher s’il y a complémentarité 
ou concurrence. Y a-t-il éloignement ou rapprochement des deux 
espaces? 

La théorie simplifiée à deux espaces se révèle déjà assez 
complexe. Et si l’on veut se rapprocher de la réalité, on ne 
pourra se satisfaire de l’hypothèse à deux espaces. Il faudra en 
introduire un troisième, puis un quatrième... et tenter une génó- 
ralisation par la voie rationnelle. 

O. MORGENSTERN nous a donné une esquisse d’une pareille 
construction (1). On ne peut en effet, au stade où nous en sommes, 
que s’en tenir à des suggestions de méthode, à des orientations 
de recherches. MORGENSTERN a montré que l’on pouvait utiliser 
deux méthodes d’approche : la propagation par imitation, de type 
psychologique, la propagation par excitation de type mécanique. 


A. Les cycles se transmettent par la voie psychologique. 
Les Bourses de Valeurs et les Bourses de Marchandises s'obser- 
vent les unes les autres. Les cours de clôture de l’une influencent 
les cours d’ouverture de l’autre. Il y a non seulement observation 
réciproque, mais contagion réciproque. L’idée d’imitation, dont 
le philosophe TARDE (2) a fait la base de sa vision du monde, pour- 
rait ainsi servir à édifier une théorie de la propagation internatio- 
nale du cycle. Mais à vrai dire, cette théorie tendrait à montrer une 
tendance à l’homogénéité de l’espace plutôt qu’une manifestation 
d’hétérogénéité. Ou du moins, peut être faudrait-il délimiter des 


(1) O. MorcensrTern, La propagation internationale des cycles econo- 
miques, « Economie appliquée », 1949, p. 593. 
(2) G. Tarpk, Lois de limitation, 1904. 
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espaces psychologiques particuliers au milieu d’un grand espace 
psychologique? 


B. Les cycles se transmettent aussi par la voie mécanique. 
Plusieurs cycles venant d’espaces différents verraient leurs ondes 
se rencontrer. MORGENSTERN parle ici de propagation par addition. 
L'image hydrodynamique est assez saisissante. C’est celle de jet 
de pierres, de poids différents, tombant de hauteurs différentes, 
en des points différents, à des moments différents, dans une mare. 
La solution revient à déterminer les interférences des différentes 
ondulations. MORGENSTERN ajoute avec ironie : aucun physicien ne 
se réjouirait d'effectuer pareil calcul. Mais là encore, nous nous 
demandons si la notion d’espaces différents intervient: il y a 
bien différences d’espace, mais d’espace au singulier. Ce sont des 
différences à l’intérieur d’un même espace. Cette approche thé»: 
rique qui emprunte des méthodes à la psychologie ou à la phy- 
sique ne nous parait pas encore adaptée au problème économique. 
Ce sont bien des espaces différents qu'il faudrait mettre en 
Jumiére. 


*x x * 


Pour nous situer dans l’optique propre de cette note, il nous 
faut revenir à notre idée directrice de liaison entre la théorie 
des cycles et la théorie des espaces. Mais la route est difficile, 
pas encore défrichée, et c’est toujours avec appréhension que l’on 
s’avance sur un pareil terrain. On ne sait jamais dans la solitude 
si l’on ne fait pas fausse route. 

Il y a de multiples formes de disparités temporelles. Nous 
avons essayé de les classer. Il doit y avoir aussi de multiples 
formes de disparités spatiales. A notre connaissance, si PERROUX 
a bien discuté des notions, les formes n’ont pas été mises en ordre. 
A titre de simple essai provisoire, risquons-nous á proposer trois 
familles de disparités spatiales, ou trois notions d’espaces propres 
qui seraient évidemment à rapprocher de trois notions quasi- 
homothétiques des temps propres déjà dégagées. Nous parlerons 
d’un «espace des prix », d’un (espace des investissements », et 
d'un «espace des monnaies ». Qu'il s’agisse des uns ou des 
autres, ce sont des espaces de «disposition économique » plus 
que de «souveraineté politique », encore qu’on puisse se de- 
mander si la disposition économique n’est pas toujours influencée, 
sinon commandée, par une décision politique (1). Pour définir 


(1) Cf. Perroux, Les Espaces Economiques, p. 244. 
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ces espaces, la méthode des « isoquants » pourrait être utilisée 
à l’image des isobares ou des isothermes de la météorologie, ou 
encore à l’image des lignes de niveau de la topographie, ou des 
courbes d’indifférence de Parero. Il faudrait être capable de 
« filer » la courbe d’égale intensité. A défaut de mesures expéri- 
mentales, on peut s’en tenir à une représentation conceptuelle, 
comme préfigure d’une carte concrète des espaces. On pourrait 
déjà à ce stade se demander dans quelle mesure ces espaces 
partiels se recouvrent ou s’opposent. 

1° l’espace des prix, en donnant à ce terme de prix une 
très large extension, se déterminerait en comprenant les prix au 
sens strict, les coûts et peut-être les revenus. On pourrait de la 
sorte tracer des « iso-prix », des «iso-coûts », des « iso-revenus », 
et délimiter ainsi un espace propre des prix, un espace propre 
des coûts, un espace propre des revenus. Cet espace des prix 
déterminerait les possibilités d'échanges. Le coût de la distance 
à franchir entre deux espaces, c’est-à-dire le prix du transport, le 
prix de l’espace matériel, de l’espace banal, viendrait compléter le 
tableau. Le droit de douane, ou prix de l’espace politique, pourrait 
aussi intervenir. Finalement il résulterait de cette vue une sorte de 
réseau d'isoquants sur lesquels on placerait des pôles d’échanges. 
La théorie moderne des «terms of trade » pourrait se transposer 
sur cette géonomie. Et du reste la théorie des coûts comparatifs de 
RICARDO et la théorie des besoins comparatifs de STUART MILL 
n'étaient-elles pas des façons d’exprimer ces différences d’espace, 
créatrices ou retardatrices des mouvements internationaux de mar- 
chandises? La liaison entre les prix et les importations ou les 
exportations, les facultés de répondre à un appel de prix, c’est-à- 
dire les élasticités comparatives d'importation ou d’exportation ne 
pourraient-elles pas un jour donner lieu à des expressions tra- 
duisibles en «isoquants »? Est-il utopique de songer à représenter 
des lignes d’égale élasticité d'importation, à partir desquelles on 
essaierait de penser sur ce champ de forces les possibilités 
d’expansion ou de contraction des courants commerciaux à 


travers l’espace? 


> L'espace des investissements. En s'inspirant des préoccupa- 
tions keynesiennes on pourrait aborder une autre représentation de 
l’espace. On pourrait se demanc” quels sont l’espace mondial les 
espaces où la proportion des investissements au revenu global atteint 
le même niveau. Ce serait la délimitation des espaces capitalistiques 
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autonomes. Comme l’investissement est commandé par le taux d’in- 
térêt et par le taux attendu des profits (l'efficacité marginale du 
capital), on serait amené à rechercher les lignes d’égal taux d’inté- 
rêt et les lignes d’égale efficacité marginale du capital. L’efficacité 
marginale du capital, étant de type psychologique, échappe à l’ap- 
préhension statistique; c’est donc sortout les taux d’intérêt qui 
peuvent être saisis dans l’espace. La connaissance de ces isoquants 
pourrait délimiter une sorte d’espace financier autonome. 
HABERLER a ainsi longuement discuté de l’influence de la disparité 
des taux d'intérét sur la propagation du cycle, cette disparité 
ayant tendance à atténuer l’intensité locale d’un cycle et à gêner 
ieur propagation (1). La localisation des investissements, sans 
doute plus relative que ia localisation des hommes, aiderait à 
expliquer pourquoi il n’existe pas un véritable cycle international, 
c’est-à-dire pourquoi le cycle est pour ainsi dire lié à telle ou 
telle zone, particularisé, attaché à un certain «relief » des inves- 
tissements. 


3 L’espace monétaire est celui qui est le mieux étudié, le plus 
visible, le plus perturbateur, et en même temps le plus malléable. 
Par la monnaie on peut se rapprocher de l’homogénéité ou au 
contraire entretenir l’hétérogénéité. Cet espace est d’autant plus 
intéressant à étudier que l’on a cru au XIXème siècle créer un 
espace unique par le simple jeu de l’étalon-or, comme si les ten- 
dance naturelles à l’hétérogénéité étaient facilement neutralisées 
par la simple discipline de lor. N'est-ce pas encore du retour à 
l’étalon or que l’on attend le retour à l’équilibre, comme si l’espace 
monétaire a lui seul était capable de dominer les autres espaces? 


A. Lorsqu’on essaye d’expliquer la naissance du cycle a Vin- 
térieur d’un espace économique homogène on sait que Vexplica- 
tion par la monnaie attire bien des esprits. Ce serait la disparité 
temporelle entre la monnaie et l’économie qui serait seule respon- 
sable du cycle. Lorsqu’on veut expliquer la transmission du cycle 
d'un espace a un autre, on se demande si le jeu de Pétalon-or, 
en méme temps qu'il propage le cycle ne le fait pas également 
disparaître? Nous faisons allusion à la théorie ricardienne du 
commerce international. Sans doute pour Ricarpo existence d'un 
cycle national ne se pose-t-elle pas, précisément parce que la 
communication internationale assure le retour automatique et 


(1) Cf. HaBeRLER, Prospérite el depression, 1943, p. 471. 
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quasi-instantané à la position de départ. L’or empéche le pro- 
cessus cumulatif. En un certain sens il y a toujours de petites 
oscillations autour d'un niveau idéal d’équilibre. C'est l’image 
des vagues montant et descendant par rapport au niveau de la mer. 
Il y a constamment des petits mouvements réciproques et inverses 
d’or et de marchandises. Peut être pourrait-on parler de « micro- 
cycles » qui se compensent et empêchent la naissance de cycles 
visibles, l’apparition de « macro-cycles », si l’on pouvait risquer 
cette expression. L’or ne s’accumulant jamais dans aucun espace 
et se trouvant réparti harmonieusement entre tous les espaces, 
neutraliserait le cycle dès qu'il aurait tendance à surgir. L'espace 
de l’or serait un espace a-cyclique. 

Thèse extrêmiste évidemment. Sans la retenir sous cette forme 
schématique, on pourrait se demander si, en régime d'étalon-or 
universel, c’est-à-dire lorsqu’existe, malgré les frontières politi- 
ques, une monnaie internationale, un «macro-cycle » de 4, de S 
ou de 16 ans ne se propagerait pas sans déformation à travers 
tout l’espace uniformisé par la monnaie? Il faudrait être un 
monétariste impénitent pour le penser, croire que c’est à elle 
seule la monnaie qui engendre le cycle. Et cela est bien difficile. 


B. L’étalon-or n’existe plus sous la forme idéale de RICARDO. 
A-t-il du reste jamais existé? Le problème qui se pose aujourd’hui 
est de nature différente. Il ne s’agit pas de dire: «refaisons un 
étalon-or international, et nous connaitrons à nouveau une éco- 
nomie quasi-ricardienne », c’est-à-dire une économie à « micro- 
cycles », ou à « macro-cycles » à peu près réguliers. Ce qu’il 
conviendrait bien plutót de tenter du point de vue scientifique 
qui nous occupe, ce serait de tracer des « isoquants monétaires ». 
Les fameuses zone dollar, zone sterling, zone monnaies secondai- 
res, ne sont-elles pas des premiéres approches en ce sens? Le 
passage à travers les frontières monétaires, c’est-à-dire le chan- 
gement d’espace monétaire, permet-il de comprendre les diffé- 
rences cycliques entre espaces considérés? L’idée de domination 
aiderait à approfondir l’analyse (1): un cycle nait-il dans un 
espace monétaire dominant, il va probablement se transmettre 
aux espaces dominés. La réciproque parait au contraire plus 
difficile à admettre. L'idée de dévaluation serait aussi à reprendre 
dans cette perspective: lorsque la disparité spatiale monétaire 


(1) Cf. F. Perroux, Esquisse d'une Théorie de l'Economie Dominante, 
« Economie Appliquée », 1948, p. 243. 
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devient trop forte, l’espace dont la monnaie est surévaluée ne 
peut plus assurer des échanges avec les autres espaces. Il se 
pose alors pour cet espace le problème de l’abaissement de valeur 
de son unité monétaire, pour pouvoir profiter de la phase cyclique 
ascendante d'un espace voisin. 

Les différences d’espaces monétaires aident bien á comprendre 
la propagation du cycle. 


Nous avons simplifié notre analyse, restant pleinement 
conscient de toutes ses carences. I] convient tout de méme de 
faire le point de ces premiéres reconnaissances. 

De même que l’on pourrait ramener les théories du cycle 
aux trois familles: temps propre des prix, temps propre des 
investissements, temps propre de la monnaie, on pourrait aussi 
schématiser les conceptions de l’espace selon les trois groupes : 
espace propre des prix, espace propre des investissements, espace 
propre des monnaies. La théorie des temps propres ou des dispa- 
rités à travers le temps permettrait de se représenter la naissance 
du cycle. Celle des espaces propres, ou des disparités à travers 
l’espace, aiderait à comprendre la propagation des cycles. 

Cette vue est encore rudimentaire. Concevoir le temps sans 
l’espace, n’est-ce pas une prétention injustifiée? Peut-être faud- 
rait-il mener autrement l'analyse? Je me demande si la notion 
d’espace n’est pas proche parente de celle de structure, de celle 
de milieu ou d’environnement? Même à l’intérieur d’une économie 
apparemment homogène, il y a des différences de milieu et de 
structure. Même sans que l’on change de place, l’espace se modifie 
à travers le temps. C’est ce qui fait que le cycle d’un même 
espace ne se conserve pas semblable à lui-même dans la durée. 

Il faudrait recommencer de «temps en temps», selon des 
fréquences régulières à choisir convenablement, la carte des iso- 
quants, ou la détermination de l’environnement, de l’atmosphère. 
Le temps étant toujours à contenu variable, on disposerait ainsi 
d’une connaissance entretenue des disparités, à la fois tempo- 
relles et spatiales, d’un même élément, ou d’une même famille 
d'éléments (prix, coût, revenu, taux d’intérêt, monnaie, etc...). 
Une telle carte du temps économique nous permettrait peut être 
de mieux connaître la genèse et les caractères des mouvements 
économiques contemporains? 
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RIASSUNTO 


Teoria dei cicli e teoria degli spazi 


La teoria dei cicli è già vecchia e abbastanza progredita. La teoria degli 
spazi, per quanto implicitamente più vecchia, è soltanto oggi in via di co- 
struzione. Ci si può chiedere se non sarebbe interessante riunire questi due 
tipi di teorie. La teoria dei cicli utilizza la nozione di disparità attraverso 
il tempo, la teoria degli spazi, quella della disparità nello spazio. Occorre- 
rebbe anche costruire una teoria generale delle disparità. 

Fino ad oggi tale congiunzione è stata iniziata sotto il titolo di « Pro- 
pagazione internazionale dei cicli »: e lo spazio considerato è solo quello po- 
litico. I lavori di O. Morgenstern e di G. Haberler sono qui ricordati. In 
questo articolo si propone un ampliamento dei punti di vista. 

Come si possono distinguere, semplificando, tre grandi categorie di « dif- 
ferenze temporali » o di «tempi propri », il tempo dei prezzi, il tempo degli 
investimenti, il tempo della moneta, si potrebbero anche considerare tre tipi 
di « ditferenze di spazio » o di «spazi propri»: lo spazio dei prezzi (i prezzi 
comprendenti, in senso lato, i costi e i redditi); lo spazio degli investimenti 
(e dei tassi di interesse), lo spazio delle monete. Ciascuno di tali spazi por- 
terebbe a tracciare una carta degli « isoquanti », delle curve di prezzo uguale, 
di investimento uguale o di monete uguali. 

Noi non siamo, ancora, che alla tappa puramente concettuale di tale co- 
struzione, ma non è vietato pensare che verrà un giorno in cui una carta 
dei tempi e degli spazi « propri » permetterà di comprendere concretamente 
la nascita e la propagazione dei movimenti economici. 


SUMMARY 
The Theory of Cycles und the Theory of Spaces 


The theory of cycles is already old and has made considerable progress. 
The theory of spaces, though implicitly of older date, is only now being 
built up. The question arises whether it would not be interesting to bring 
these two types of theories together. The theory of cycles makes use of the 
notion of disparity in time, the theory of spaces that of disparity in space. 
A general theory of disparities should also be constructed. 

So far a start has been made in bringing them together under the title 
of « International Spread of Cycles », the space considered being the political 
one only. The works of O. Morgenstern and G. Haberler are here mentioned. 
This article purposes to widen the points of view. 

If, to simplify matters, we recognize three main categories of « temporal 
differences» or of «proper times», i. e. the price time, the investment 
time, the monetary time, then we might also consider three types of «spatial 
differences » and of « proper spaces»: the price space (prices would include 
broadly .speaking costs and incomes), the investment space (inclusive of 
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interest rates), the monetary space. Each of these spaces would require that 
a chart be drawn of «isoquantums », for the curves of price equalities, of 
investment equalities, or of monetary equalities. 

We are only now at the purely conceptual stage of such a construction, 
but nothing forbids us from thinking that a day will come in which a chart of 
«proper» times and spaces will enable us to acquire a definite understanding 
of the birth and spread of economic movements. 


ZUSAMMENFASSUNG 


Zyklentheorie und Raumtheorie 


Die Zyklentheorie ist bereits alt und genigend fortgeschritten. Die 
Raumtheorie, obwohl implizite álter, ist erst heute auf dem Weg zu ihrem 
Aufbau. Es frágt sich, ob es etwa nicht von Interesse sein kónnte, diese 
zwei Arten von Theorien zu vereinigen. Die Zyklentheorie benútzt die Idee 
der Unterschiedlichkeit durch die Zeit hindurch, die Raumtheorie diejenige 
der Unterschiedlichkeit durch den Raum. Man sollte auch eine allgemeine 
Theorie der Unterschiedlichkeit en aufbauen. 

Bisher ist diese Vereinigung zwar unter der Bezeichnung der «inter- 
nationalen Ausdehnung der Zyklen » in Angriff genommen worden, der un- 
tersuchte Raum ist aber allein der politische gewesen. Es wird hier an 
O. Morgensterns und G. Haberles Werke erinnert. Dieser Beitrag regt eine 
Erweiterung der Gesichstpunkte an. i 

Gerade so wie man, der Vereinfachung wegen, drei grosse Kategorien 
von « Zeitunterschiedlichkeiten » oder « Eigenzeiten» unterscheidet, námlich, 
diejenige der Preiszeit, diejenige der Investitionszeit und diejenige der 
Wahrungszeit, diirfte man auch drei Kategorien von « Raum-unterschiedlich- 
keiten » oder « Eigenràumen » unterscheiden, und zwar, diejenige des Preis- 
raumes (inklusive, in weitem Sinne, der Kosten und der Einkommen), diejenige 
des Investitionsraumes (inklusive der Zinssátze) und diejenige des W àhrungs- 
raumes. Ein jeder dieser Ráume diirfte die Grundlage zu der Aufstellung 
einer Karte der « Isoquanta », d. h. der Kurven gleicher Preise, gleicher 
Investitionen und gleicher Währungen hergeben. 

Wir sind erst an die rein begriffliche Etappe auf dem Weg zu diesem 
Aufbau gelangt; nichts sollte jedoch im Wege der Aufstellung einer Karte 
der Zeiten und Ráume stehen, welche uns erlauben kónnte, die Geburt und 
Ausdehnung der Wirtschaftsbewegungen handgreiflich zu erfassen. 


RESUMEN 
Teoría de ciclos y teoría de espacios 
La teoría de ciclos ya es vieja y bastante adelantada. La teoria de espa- 


cios, a pesar de ser implicitamente más anciana, está tan sólo hoy dia en 
curso de construcción. Podriamonos preguntar si acaso no fuera interesante 
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reunir estos dos tipos de teorias. La teoría de ciclos aprovecha la noción de 
disparidad a través del tiempo, la teoria de espacios, la de disparidad en el 
espacio. Sería preciso construir también una teoría general de disparidades. 

Hasta la fecha se inició esta conjunción bajo el titulo « Propagación in- 
ternacional de ciclos »; y el espacio que se toma en consideración es sólo el 
politico. Los trabajos de O. Morgenstern y de G. Haberler están aqui men- 
cionados. Se propone en este articulo una ampliación de puntos de vista. 

Lo mismo que pueden distinguirse, con simplificación, tres grandes ca- 
tegorias de « difereucias temporales » o sea de « tiempos propios »: el tiempo 
de precios, el tiempo de inversiones, el tiempo de la moneda, podrianse tomar 
en consideración también tres tipos de «diferencias de espacio» o sea de 
«espacios propios »: el espacio de precios (los precios abarcando, en sentido 
lato, los costes y réditos), el espacio de inversiones (y de tipos de interés), 
el espacio de monedas. Cada uno de estos espacios pudiera ser origen de una 
carta de «isocuantos », de curvas de precio igual, de inversión igual o de 
monedas iguales. 

No estamos nosotros, empero, sino en una etapa meramente conceptual 
de tamaña construcción, mas no está prohibido pensar en que un día vendrá 
en el cual una carta de tiempos y espacios « propios» permitirá comprender 
de un modo concreto el nacimiento y la propagación de los movimientos 
económicos. 
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POSSIBILITIES AND LIMITATIONS 
OF MONETARY POLICY 


WILLY KRAUS 


LE 


In the course of research on business cycles attention has 
continually been drawn to the influence of money on the economic 
process. Thus it was often thought that business cycles were 
caused exclusively by faults in the existing monetary system. 
From this conception the following conclusion was drawn: 
Business cycles, and in particular their apparently negative effects 
such as falling production and decline of income and unemploy- 
ment, should be overcome by a «neutralisation » of the monetary 
factor. 

We need, however, another explanation for the attempt to 
«neutralize» the monetary factor, if it is believed that prices 
and production are not affected by any active influence purely 
from the monetary side, which implies of course the possibility 
of interferences of real or non-monetary factors with the economic 
process. And since the economic process does not appear in a 
natural but in a monetary form, it becomes quite clear that 
interferences by the real factors have also an effect on the price 
system and on the framework of production. 

To explain it briefly: In the first case, money and the real 
factor form a unity. A «neutralisation » of the one is synonymous 
with «neutralisation » of the other. In the second case both halves 
are loosely connected and merely exercise a mutual influence. 
In attempting to «neutralize » the monetary factor it is scarcely 
to be hoped that the real factor too, can be made to conform 
exactly under all circumstances, and it is obvious that a special 
remedy is required. 

If one uses the expression «neutralisation» in the sense of 
eliminating active influences or active movements of money (so 
that the classical metaphor of money veil comes into its own again) 
then this conception is to be rejected. It is impossible to ‘isolate 
the existing factor of money and its effects without losing sight 
of the specific characteristics of the economic process which is 
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based on money and credit. Of course the purely barter economy 
which has come into being over a number of periods in economic 
history should not, thereby, be denied. Nor should the value of 
theoretical analysis of this economic form be underestimated as 
it is an important introductory investigation. It should, rather, 
be emphasised that the mere analysis of a barter economy is 
insufficient. A monetary economy and a barter economy are 
different in principle for they take their departure from different 
«data». In the first place the «data» which social and legal 
organisation embraces in the forms peculiar to the monetary 
economy, such as the necessity for central planning in the money 
and credit sphere, brings with it certain essential conclusions. 
These include intensification of the division of labour, the necessity 
for keeping a ready stock of money to hand for settling current 
accounts, etc. 

On the other hand the neutrality problem as an attempt to 
eliminate cumulative upward and downward movements of the 
economic process assumes a fundamental importance. Neutrality 
in this sense signifies monetary equilibrium and thus indifference 
between a deflationary and inflationary tendency, as it is contained 
in the theory of KNUT WICKSELL (1). Accordingly non-neutrality 
is identical with WICKSELL’s processes either upward or down- 
ward, for the latter theory presents the adequate analytical 
instruments for indicating real and monetary interferences. 
In pointing to deviations from the monetary equilibrium by means 
of a positive or a negative difference in interest-rates, WICKSELL 
is showing monetary contractional and expansional phenomena, 
eaused by immediate measures of the monetary policy and, 
indirectly, by changed «data » of a real nature. WICKSELL in no 
way is showing a cumulative process merely caused primarily 
from the monetary side. The positive or negative difference 
between the money or lending rate of interest (as a potential, 
but not the only potential causal complex) and the natural rate 
of interest is decisive, whether the latter may be interpreted as 
virtual interest, or as a mere fiction which expresses the real 
non-monetary factors. If we assume a constant interest-rate, then 
concrete shifts in data form the motive power of upward or down- 


(1) Knur Wicksett, Geldzins und Gúterpreis, Jena 1898. English 
translation :- Interest and prices (Geldzins und Gülerpreis) A study of the 
causes regulating the value of money. London 1936. (Translated from the 
German by R. F. Kaun. With an introduction by Professor Berm, OHLIN). 
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ward processes which are caused by a variation of the natural 
interest rate. Assuming constant general economic data, variations 
of the monetary rate of interest for example, cause cumulative 
movements. Thus, important conclusions may be drawn from 
WICKSELL’s theory for an economic policy directed towards 
monetary equilibrium. The potential causal effects of a deviation 
from the monetary equilibrium are, therefore, to be sought not 
only in the conduct of the monetary policy and in the flaws of 
the present monetary order, but also in the real sphere. Both 
sides demand in such a case a remedy which correponds with the 
dualistic nature of the problem involved in the maintenance of 
the equilibrium in an exchange economy. 


If. 


Despite all warnings of qualified money-theorists there have 
been repeated attempts — through the ready acceptance of JOHN 
MAYNARD KEYNES’ economic recommendations — to set down the 
theory of KNur WICKSELL and its economic conclusions as 
antiquated. And thus, in denial] of all explanations of causes 
which turn upon the «data», a system, orientated exclusively on 
the symptom of «unemployment», is built on the stimulating 
effects of monetary expansional processes. The basic idea of the 
Keynesian theory should thereby be in no way refuted, that «the 
level of demand, and consequently of employment depends upon 
the interaction between the desire to save and the desire to invest 
in real capital» (1). But this argument says, in effect, nothing 
more than that unemployment arises when the means of produc- 
tion set free by savings are no longer incorporated continually 
through credit and investment into the economic process, the 
process of capital formation remains incomplete and consequently 
the demand for consumption goods and/or investment goods is 
insufficient. In other words unemployment arises in the course 
of depressional «Shrinking» phenomena. This conclusion, to be 
sure, was sufficiently well known before KEYNES. It actually forms 
the kernel of WICKSELL’s theory, which has, as well as termino- 
logical deviations, a fundamental difference to the General Theory: 
WICKSELL’s theorem of the difference of interest rates offers 
possibilities for the explanation of such «shrinking» tendencies. 


A ÁA ==> —_—_—_ ~ 


(1) Joan Rosinson, [ntroduction to the Theory of Employment, Londow 
1947, p. 4. 
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However, as the General Theory in its basic structure rests on 
a liquidity preference, which is a money preference for the forma- 
tion and maintenance of wealth (and therefore a symptom of 
the deflationary process) what WICKSELL explains is simply taken 
for granted. 

With this weighty objection a second one is associated. The 
general statement that unemployment is simply complementary to 
a lack of demand, to an incomplete process of capital formation 
or the result of saving which has remained unproductive, nullifies 
the very differences between depressional and stabilised unemploy- 
ment. It actually implies that full employment must always be 
brought about, if the means of production which are set free by 
savings are continually incorporated into the economic process 
by means of credits and investments. In reality the equilibrium 
between savings and investment merely indicates a «monetary 
equilibrium », an indifference between inflationary and deflationary 
tendencies. Full employment is certainly possible by this hypoth- 
esis but it need not necessarily be present. However the 
equilibrium of saving and investment does not necessarily mean 
full employment if one attempts by means of a credit policy to 
maintain a definite level of prices in order to avoid the cumulative 
process of a rise or fall in prices, and at the same time one takes 
a monopolistic too-high level of wages as a given factor. When, 
however, in Keynes’ theory, unemployment generally is explained 
as the result of a lack of demand, or it is considered as comple- 
mentary to a contractional process, the stabilised unemployment 
receives no attention. The General Theory as a diagnosis of 
unemployment suffers not only from the disadvantage of being 
symptomatic - it is altogether incomplete. 

The supporters of the monetary full employment policy 
attempt to justify the expansion of investment as follows: Invest- 
ment creates the necessary saving. Now this is indisputable and 
forms in fact a fundamental tenet of the modern credit theory. 
But in this context it has a completely different meaning. When 
a monetary system exists, whereby money is created by credits 
and vanishes when they are repaid, material goods (like gold and 
silver) no longer perform the exclusive function of money as was 
assumed by the classical theory of capital. This means an inversion 
of the classical connection between savings and interest. The rate 
of interest is now no longer dependent on the extent of savings. 
As the banking system lays down the monetary rate of interest 
through discount and open market policies, it varies the invest- 
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ment and with it the quantity of money, which determines at the 
same time the level of income from which savings are made. The 
quantity of money and the level of income from which savings 
are made, form in this case a function of interest. For this reason 
the modern credit-theory is justified in saying: The rate of interest 
regulates the quantity of credit to invest and, in thus far, it also 
indirectly regulates the savings. Whilst the classical theory 
recognizes a certain connection between the desire to save and 
existing savings because it assumes a constant level of income, 
this connection can no longer be maintained if fluctuations of 
income are taken into account. For, as the level of income is 
basically connected with savings, the amount of the latter is 
dependent on whether and to what extent the decline in purchas- 
ing-power on the consumer goods’ markets is compensated or over- 
compensated. In other words: Economic savings are the dependent 
variable of the desire to save (alternatively the desire to consume) 
and of the desire to invest — determined by specific data — public 
investment included. 

If the desire to invest should increase owing to a fall in the 
monetary rate of interest, it may naturally be presumed that the 
completely independent variable, the desire to save, rises to such 
an extent that savings increase in proportion to the monetary 
injections. In this case WICKSBLL’s process becomes, as it were, 
«neutralised» and the lowered interest is at the same time an 
expression of a supply of capital grown greater through an 
increase in saving (1). In this case only the temporal structure of 
production will shift without an increase in the effective demand. 
If by savings we mean only a voluntary renunciation of consump- 
tion we would still be justified in giving full value to the tenet : 
Investment creates savings. However, the economic theory cannot 
even attempt to predict whether this borderline case emerges as 
dependent variable of WICKSBLL's process or the income which 
is newly created by additional investment is merely consumed. 

But this neutralizing bordeline case is quite uninteresting for 
the monetary employment policy; this policy is directed, in the 
case of underemployment, towards an expansion of the effective 
demand. This goal gives a completely different meaning to the 
assertion that investment creates the necessary savings. It includes 
forced savings, a definite renunciation of consumption. shifts of 
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(1) RicHaRD von STRIGL, Der Wicksellsche Prozess, « Weltwirtschaft- 
liches Archiv », Vol. 55, 1942 I, p. 445 ff. 
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income from creditor to debtor, from rentier to State, from all 
fixed-income earners to those who take part in the rise in prices. 

Moreover it is necessary to face the question of wages : 
If investment is stimulated it appears to be an increase in demand 
for means of production on the part of the investment goods 
industries. In this case the demand curve for labour moves to 
the right. (Fig. 1-2). 

So an equilibrium of wages is approached in the individual 
labour markets, and the degree of employment is thus raised. 
An increase in total income takes place at the same time. Thus 
additional income will in any case pour into markets for consumer 
goods and will lead to a rise in the prices of consumption goods. 


For the further development of the process it is now decisive 
whether the trade unions react to these rises in prices. If wages 
do not rise, the process will be extended; a rise in prices of 
consumer goods will cause real wages to fall. The powerful 
positions in the labour markets will thus — at the cost of savers 
and rentiers — be outwitted as they would be by monetary side. 
This thought seems to have prevailed in the introductory chapters 
of the General Theory (1): «Every trade union will put up some 
resistance to a cut in money-wages, however small. But since no 
trade union would dream of striking in every occasion of a rise 
in the cost of living, they do not raise the obstacle to any increase 
in aggregate employment which is attributed to them by the 
classical school». This statement is not in accordance with the 


(1) J. M. Keynes, The General Theory of Employment Interest and 
Money, London, 1936, p. 15. 
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facts and cannot be generally accepted. Rather would one say 
that Keynes” contradictory case as presented by JOAN ROBINSON, 
is definitely more probable: «When labour is scarce not only are 
trade unions very powerful, but employers themselves throw their 
weight into the scale of rising wages» (1). If however the trade 
unions would succeed in having wages raised at the beginning of 
the rise in prices, the demand for labour would show retrogressive 
tendency. (Fig. 3). 

The real wages at the beginning of this process are thus main- 
tained, and thus under-employment too. In other words: Not only 
larger savings but also — from the point of view of wages — 
WICKSELL’s process can be neutralised in its cumulative move- 


Fig. 3 


ment. The monetary trade-cycle theories, however, have almost 
always avoided this problem by the assumption of wage lags. 
As the static theory of equilibrium did not give general support 
to the monetary trade-cycle theories, but considered them to be 
variations in data, the basic principle of the method of variation 
in data was broken down through the assumption of wage lags; 
for, as well as the quantity of money, another data was altered 
at the same time, namely the weakening of the monopolistic 
situation in individual labour markets by wage-lags which asserted 
a tendency to an equilibrium of wages. This general statement 
can no longer be maintained to-day. The powerful trade unions 
in the United States for example have, by achieving wage-rises 
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(1) Joan RoBinson, Essays in the Theory of Employment, London, 
1937, p. 15. 
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gradually, contributed to inflation. Economic reality shows, that 
trade unions are often in a position to «adjust the level of wages 
to a rise in prices immediatly. In these cases the degree of employ- 
ment remains as it was at the beginning, but at a higher price 
and wages level — unless a new stimulus is viven to investment by 
further allowances of credit. The smallest amount of consideration 
will show the following: Savers will always be in disad vantage 
whether the wages accord to the commencing price increase or not. 


III. 


One must certainly grant to a monetary policy that in special 
situations, e.2. in the «world economie crisis » the further progress 
of WICKSELL’s (downward » process can be checked by monetary 
expansions. But even in these cases one cannot ignore the real 
back-ground of depressive contractions. When for example -JOAN 
ROBINSON (1) expresses the opinion that every increase in invest- 
ment is followed by a decrease in the demand for investment goods, 
which is linked with a falling-off of employment — an opinion 
that after all is not contested — then we must draw the following 
necessary conclusions: The most effective remedy against a crisis 
begins in a period of expansion, if not fluctuations in investment 
activity are as a rule hindered by the realisation of a workable 
economic order with a stable monetary system. The blind appli- 
cation of the still popular expansionary policy in depression will, 
however, in this case achieve the opposite of what one is attempting. 
When for example in the course of a business expansion the tempo- 
rary structure of production is largely removed from the sphere 
of the consumers’ decisions, then, correspondingly, disproportion- 
alities make their appearance between consumer goods industries 
and capital goods industries, according to the individual character 
of the business movement in question. When these dispropor- 
tionalities mahifest themselves in distorted and dislocated price 
relations, counter measures are required. And there is certainly 
no sense in preventing these by creating further disproportionali- 
ties through an expansionary credit policy. A depression, apart 
from its degeneration, is nothing more than the reorientation of 
the economy to a shortened average length of the roundabout 
processes. And it comes to an end only when an equilibrium is 


(1) Joan Ropinsoy, The Problem of Full Employment, London, 1943, p. 6. 
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achieved at a new level. All measures which disrupt the attempt 
at an equilibrium by a new proportioning of the price structure 
have a retarding effect on the completion of the corrective process. 
Distortion of price relationships caused by unstable monetary 
systems or monopolistic practices cannot be removed by injections 
of purchasing power. No help at all is given by asserting that, by 
means of expansionary measures, prices are to be supported at 
certain places, or that special branches of the economy are to be 
strengthened. Furthermore the means of payment which have 
become current cannot be controlled. They are accustomed to go 
their own way. The credit policy can certainly prevent depressive 
corrective processes from degenerating into functionless contrac- 
tionary movements, i.e. into so called secondary crises, which may 
draw even healthy branches of the economy into the whirlpool of 
liquidation. Using WICKSELL’s terminology the monetary rate of 
interest (meaning here especially the long-term rate of interest) 
is brought to the lower level of the natural rate of interest. But 
the expansion of credit includes credit-suppliers and credit-users, 
and, according to the severity of the depression in question and 
the extent of economic experimentation, the credit-users will adopt 
a waiting attitude despite the readiness of the banks to give credit 
or else take up credit only for the purpose of repaying debts at 
a higher rate of interest. In these situations public investment by 
means of a deficit, that is to say over and above the need for 
public goods indicated in the budget, is not only to be desired - 
it is imperative. It offers the opportunity of checking the general 
fall in prices by injections of purchasing power, eventually intro- 
ducing a rise in prices and so raising the natural rate of interest 
again to a normal level at which private investment, justified by 
consumers needs, can operate once more. But the monetary full 
employment policy does not restrict itself to checking contractional 
movements by monetary means. Also this policy does not confine 
itself to attempting to reach an equilibrium between saving and 
investment in the sense that the means of production set free by 
saving are incorporated. continually into the process of production 
by means of credit. This impression may be aroused, it is true, 
when for example F. A. BURCHARDT points out (1): « Deficiency of 
demand does arise, however, when some members of the community 


(1) F. A. BurcHarDT, The Causes of Unemployment, in « The Econo- 
mics of Full Employment», The Oxford University Institute of Statistics, 
Oxford, 1944, p. 20. 


Possibilities and Limitations of Monetary Policy 769 


wish to reduce their expenditure on consumption while other 
members are unwilling to spend more than their income on goods 
and services of some kind or other. If less is spent on consumption 
by one sector of the community and this is not made up by more 
spending of others or by spending on something else, total demand 
for goods and services will decline, factors of production will 
become unemployed and the income of the community will fall ». 
Now full employment is certainly possible supposing that «the 
reduction of expenditure on consumption is made up by more 
spending of others or by spending on something else », but it 
need not necessarily be present. In the «monetary equilibrium » 
thus characterised, full employment of all means of production 
offered at the ruling prices can only be achieved when full 
competition exists on all markets. The employment of all labour 
resources in so far as they are willing to work at the ruling wages, 
will only be realised when an equilibrium of wages exists in the 
individual labour markets. 

The equilibrium of saving and investment forms a due con- 
dition for the maintenance of the system of exchange economy and 
requires central planning in the money and credit field, especially 
when a monetary system is realised, by which money is created 
through the granting of credits. If competition is highly developed 
and the planning data at the disposal of the entrepreneur are of 
a fairly permanent nature then — because of the constancy of 
economic policy — the burden which the monetary policy will 
have to carry will be smaller. If on the other hand the goods 
markets are monopolistically inclined and if the tendency towards 
economic experimentation prevails, it cannot be expected that the 
entrepreneur will demand so much credit, that the means of 
production set free by saving will be incorporated into the eco- 
nomic process by means of credit. In this case one is thrown back 
into State investment by means of deficit if one proposes to avoid 
a WICKSELL «downward» process. The full employment policy 
however aims far beyond this goal. Exclusively orientated on the 
symptom of underemployment, it enters upon an expansion of 
credit or undertaking of State investments by working on a deficit 
- this when the equilibrium of saving and investment is aimed at, 
but by reason of too high wage levels in individual labour markets 
or structural fluctuations, underemployment exists. Thus in refut- 
ing WICKSBLL’s theory one eradicates exactly what a responsible 
economic policy should avoid — eradicating namely cumulative 
rising and falling of prices — in this case WICKSELL’s upward- 
process. 
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Now this recipe for inflation will certainly create full employ- 
ment, as long as the stimulating effect is continued or can be 
continued. The process will be automatic, owing to the permanent 
monetary devaluation and the forced savings thus engendered. 
It will therefore meet the New Economic Policy by means of more 
stable units of calculation, as gold or foreign currency if no 
steps are taken against this dilemma by nullification of the price 
system and by retreating to central administrative economy. 

Thus a peculiar picture presents itself. Some decades ago the 
modern credit theory showed the sensitive point of the exchange 
economy running on money and credit by emphasising the inde- 
pendence of credit and saving. However certain monetary meas- 
ures were seriously neglected in the catastrophe of the years 
1931/32 — measures which might have contributed to the ameliora- 
tion of this contractional process which had deteriorated to the 
point of stupidity. When, finally, confidence in the powers of self- 
recuperation was lost and there was an attempt to overcome the 
depth of the crisis by injections of purchasing power, there came 
the idea of creating an eternal prosperity through continued 
monetary stimulations. Therefore the fact known by research in 
business-cycles that every exaggerated expansion leads to dispro- 
portionalities, whose liquidation can only result in painful con- 
tractional processes, was thoughtlessly overlooked. In complete 
denial of the fact that they contained within them contracting 
tendencies, the expansions of credit of the inflationary periods 
hitherto were extolled as the epitome of social-political possi- 
bilities. It was not taken into account that the forced savings 
thus led to new social problems. The consumer was made 
increasingly powerless, but the power and concentration of the 
economic organisation was considerably advanced. As a fact. the 
quasi-equilibrium can be achieved in a monopolistic economy by 
the manipulation of total quantities such as total income, extent 
of investment, quantity of savings, quantity of labour, total 
demand etc. — but only by sacrifacing the equilibrium in the other 
markets. The correct proportioning of these total quantities must 
necessarily fail. All conditions leading to a failure of a qualita- 
tively correct agreement are actually challenged. A stable unit of 
calculation is taken from the economy and the final orientation 
on the relationship of shortages in the real sphere is lost by 
eliminating the price mechanism. The problems of economic order 
in the system of the exchange economy are ignored. The price 
system, which monopolistic structure of markets has slowed down, 
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instead of being set in full working order, is brought to complete 
standstill. Instead of lessening risk by a constant economie policy, 
the general uncertainty is increased and finally all that is left of 
a supply competition is removed by the fixing of prices. The 
supplier, released from any risk in selling his goods, is more and 
more inclined to take up a monopolistic attitude. Full employ- 
ment is certainly created, but no wise economic incorporation of 
idle means of production into the economic process is achieved. 


RIASSUNTO 


Possibilità e limiti della politica monetaria 


L'A. pone la questione dei criteri per una politica monetaria adeguata 
all'ordinamento economico di mercato. ' 

Debbono trarsi conclusioni diverse a seconda che i turbamenti del corso 
dell’economia vengano esclusivamente attribuiti ad insufficienze e a difetti 
degli ordinamenti monetari, oppure imputati anche alla sfera reale. 

Nel primo caso alla politica creditizia deve essere riconosciuta una 
posizione dominante nell’ambito della politica economica generale. Nel se- 
condo caso, invece. ordinamento monetario e sfera reale richiedono una 
terapia corrispondente all’ impronta dualistica dell’ equilibrio d’un ordina- 
mento economico di mercato. 

T riconoscimenti che possono essere accordati ad una politica econo- 
mica fondata sulla considerazione dell’influsso esercitato dal settore mone- 
tario non possono, secondo |’ A., per quanto importanti essi siano, giustificare 
senz’ altro l'ignoranza dei turbamenti provenienti dalla sfera reale. 

Epperò vien dimostrato in qual misura la politica economica possa mancare 
il raggiungimento dei propri obbiettivi quando faccia esclusivo assegnamento 
sull’ efficacia di una terapia monetaria. La problematicità, specialmente, 
degli esperimenti di piena occupazione fino ad oggi tentati sembra appunto 
risiedere in una sopravalutazione delle misure di carattere monetario. 


RESUME 


Possibilités et limites de la politique monétaire 


L’ A. pose la question des critères d’une politique monétaire appropriée 
à l’ordre économique de marché. 

Il faudra tirer des conclusions différentes selon que les troubles du cours 
de l’économie soient attribués exclusivement aux lacunes et défauts de la 
structure monétaire ou bien soient imputés à la sphère réelle. 

Dans le premier cas, il sera juste de reconnaître à la politique de crédit 
une position prédominante au sein de la politique économique générale. Par 
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contre dans le second cas, structure monétaire et sphére réelle exigeront 
des remèdes appropriés au caractère dualistique de l’équilibre d’un ordre 
économique de marché. 

Les concessions qu’on peut faire en faveur d'une politique économique 
basée sur la considération de l’influence exercée par le secteur monétaire 
ne peuvent point, selon l’A., et pour importantes qu’elles soient, justifier 
sans plus l’ignorance des troubles dûs à la sphère réelle. 

Et cependant, il est démontré en quelle mesure la politique économique 
peut manquer ses propres objectifs lorsqu'elle compte exclusivement sur l’ef- 
ficacité de remèdes d'ordre monétaire. Le caractère peu probant, surtout des 
expériences faites à ce jour dans le domaine du plein emploi, réside préci- 
sément, semble-t-il, dans l'appréciation excessive des mesures d'ordre mo- 
nétaire. 


ZUSAMMENFASSUNG 
Môglichkeiten und Grenzen der Geldpolitik 


In der vorstehenden Studie wirft der Verfasser die Frage nach den 
Kriterien einer der marktwirtschaftlichen Ordnung adaequaten Geldpolitik auf. 

Folgt man dem besonders von Seiten monetärer Konjunkturtheorien 
vertretenen Gedanken, Stórungen des marktwirtschaftlichen Ablaufs auf 
Mängel und Fehler bestehender Geldordnungen bzw. Geldverfassungen zu- 
rückzuführen, dann liegt as nahe, der Kreditpolitik eine dominierende 
Stellung im Rahmen der gesamten Wirtschaftspolitik einzuräumen. Damit 
sind noch keine konkreten geldpolitischen Verhaltungsweisen festgelegt, sie 
vermógen sogar extrem zu divergieren, fordern doch aus dieser Sicht heraus 
die Vertreter der Zirkulationskredittheorie die Beschränkung der Kredit- 
schópfungsmóglichkeiten, insbesondere die Beschránkung der Kreditschópfung 
der Kreditbanken, wáhrend die Anhánger der auf monetáren Mitteln fus- 
senden Vollbeschaftigungspolitik einer expansiven Kreditpolitik den Vorzug 
gében. 

In anderem Lichte erscheint dagegen die Geldpolitik, wenn Stórungen 
des Wirtschaftsablaufes nicht nur rein monetár bedingt, sondern auch aus 
der realen Sphäre heraus môglich erscheinen. Damit ergibt sich die Fol- 
gerung, dass Geldordnung und reale Spháre gegebenenfalls einer Therapie 
und Abstimmung entsprechend der dualistischen Ausprágung des Gleichge- 
wichtsproblems einer marktwirtschaftlichen Ordnung bedürfen. 

Eiaer auf monetárer Wirtschaftsbeeinflussung bedachten Wirtschafts- 
politik wird man allerdings zubilligen mtissen, dass die Aufrechterhaltung 
des Gleichgewichts von Sparen und Investieren keinem Automatismus unter- 
liegt, sondern der bewussten laufenden Ansteuerung bedarf, dass ferner 
depressive Schrumpfungserscheinungen in Form sogeannter sekundárer Krisen 
expansive Massnahmen erfordern, unabhángig von den jeweils zu Grunde 
liegenden Ursachreihen. Aber damit ist keineswegs die Ignorierung realer 
Stórungsfakten schlechthin legitimiert. So zeigt der Verfasser, in welchem 
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Masse die Wirtschaftspolitik ihre Zielsetzungen verfehlen kann, wenn sie 
sich ausschliesslich auf die Wirksamkeit einer monetáren Therapie verlásst. 
Insbesondere scheint die Fragwiirdigkeit bisheriger Vollbeschäftigungsexpe- 
rimente auf der Überschätzung monetärer Massnahmen zu beruhen. 


RESUMEN 


Posibilidades y límites de la política monetaria 


Pone el autor la cuestión de criterios para una politica monetaria ade- 
cuada para el ordenamiento económico de mercado. 

Conclusiones distintas deberán sacarse, según las turbaciones del curso 
de la economia se las atribuya exclusivamente a insuficiencias y defectos de 
los ordenamientos monetarios, o bien imputadas aún a la esfera real. Al ser 
el caso el primero, se la debera reconocer a la política de créditos una si- 
tuación de dominio en el ámbito de la política económica general. 

Al ser, al contrario, el segundo, entonces ya el ordenamiento monetario 
ya la esfera real precisarán una terapéutica perteneciendo a la huella dua- 
listica del equilibrio de un ordenamiento económico de mercado. 

Los reconocimientos que se la puede conceder a una política económica 
basándose en la consideración del influjo que el sector monetario ejerciere, 
no pueden, en la opinión del autor, por importantes que ellos fueran, justi- 
ficar sin más la ignorancia de las turbaciones procedentes de la esfera real. 

Se demuestra, empero, cuál la medida en que puede la política económica 
caer en falta con el dar alcance a sus propios objetivos «uando contare ella 
exclusivamente sobre la eficacia de una terapéutica monetaria. 

Lo problemático, especialmente, de los experimentos de piena occupación 
hasta la fecha intentados, parece residan, ni más ni menos, en una sobree- 
valuación de las medidas de carácter monetario. 


FLUCTUATIONS OF THE ECONOMIC STRUCTURE 


THEO SURÁNYT-UNGER 


1. - CHANGING VOLUMES OF ECONOMIC ACTIVITY. 
if 


Concerning the analysis of contemporary relationships among 
private-enterprise, intermediate, and collectively planned economic 
systems, two kinds of fluctuations have a fundamental significance. 
The first kind represents cyclical movements in the volwme of 
economic activity. This is the pattern of fluctuations to which 
we usually refer when dealing with processes of expansion and 
contraction in business cycles. Their purport for the issue among 
various economic systems will be examined in the first chapter 
of the present paper. On this introductory basis, we shall explore 
in the second chapter that other kind of fluctuations which relates 
to the forms or structure of economic activities, and which results 
from a periodically oscillating over-all emphasis on private- 
enterprise efforts and on collective planning. As a conclusion, 
we shall point out the links which connect fluctuations in the 
volume with those in the structure of economic activities. 

All economic fluctuations are ultimately rooted in psychic 
properties of the individual, in complex features of social develop- 
ment, and in the more or less remote physical relationships of 
nature. The connection between any underlying social and natural 
factors will always be problematic. However, we may visualize 
the wide perspectives concerned when contemplating the general 
interdependence of monotony and change, the periodic movements 
in various solar systems, certain ups and downs in the geological 
formation of our globe, the cyclical rhythm of summer and 
winter, or many transformations in plant and animal life. In such 
a light, would it not be surprising if economic development were 
exempt from similar changes? Regardless of any definite answer 
to this question, we might at least become somewhat hesitant 
before condemning all kinds of fluctuation in the volume and 
structure of economic activities. Or else, we might at least not 
concentrate on lamenting the harmful effects of such fluctuations 
and, instead, show some understanding for the tolerable or accept- 
able features which they may have. 
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Nevertheless, economic thinking in the last century, and 
especially in the last few decades, has been greatly influenced 
by a quest for economic stability. This quest has primarily been 
aimed at an elimination of periodic depressions within business 
cycles, i.e., within fluctuations affecting the volume of economic 
activity. From the standpoint of the quest concerned, there has 
been no difference among the various private-enterprise and collec- 
tively planned economic systems. All of them agree that one of 
the best means to secure a high level of social welfare is a large 
volume of economic activity involving full, or approximately full, 
employment of all productive resources. This entails — when 
appropriately coupled with technological progress a more or 
less steady increase in want satisfactions. In the American 
sphere of influence as well as in the Soviet orbit, it would 
certainly be difficult to find many adherents of an opposite stand- 
point approving the perpetuation of business cycles with periodic 
depressions, unemployment, and poverty. It would probably be 
of little avail to buttress such a standpoint by digging into the 
possible necessity and periodicity of over-all natural and social 
fluctuations. The generally accepted diagnosis of modern economic 
discrepancies stresses the disadvantages of business cycles. The 
concomitant therapy is aimed at stability in the volume of 
economic activities. 

Nevertheless, with regard to particular aspects of this stability, 
there are still controversial issues among countries having diverse 
economic systems. Three points are essential for our present 
analysis: first, the extent to which countries in the American 
and Soviet spheres of influence are subject to fluctuations with 
respect to the volume of their economic activites; second, the 
nature of the causal link between such fluctuations and processes 
of economic collectivization or de-collectivization, i.e. reprivatiza- 
tion; and third, the effects of economic policies currently used 
for the purpose of preventing or mitigating the fluctuations 
concerned. The first two points will be explained in the following 
two sections of the present chapter. The fourth and fifth sections 
will be devoted to an inquiry into the third point. 


II. 


When diagnosing shortcomings in highly developed economic 
systems based on private enterprise, we cannot doubt that such 
systems have been seriously afflicted with various fluctuations in 
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the volume of their economic activity. It is well known that these 
fluctuations are represented by the basic long-term and super- 
imposed short-term business cycles. They have earmarked the 
modern laissez-faire economic systems and have kept busy the 
majority of modern economic analysts. More or less elaborate 
distinctions have been made among changing «secular » trends, 
long-term waves embracing from peak to peak about 40-60 years 
(A. SPIETHOFF, N. D. KONDRATIEFF, A. F. BURNS, S. S. KUZNETS) 
or 15-25 years (C. A. R. WARDWELL), the so-called major business 
cycle displaying an intermediate wave length of 7-11 years (C. 
JUGLAR, W. C. MITCHELL, J. A. SCHUMPETER, G. HABERLER), à 
minor business cycle with average periods of about 40 months 
(W. L. Crum, J. KITCHIN), seasonal variations (S. S. KUZNBTS), 
and several other general or particular cyclical oscillations. 

Among these fluctuations the major business cycle, or Juglar 
cycle, has proved to be the most important. It has correspondingly 
attracted the largest amount of attention. It has been pointed 
out that the first depression entailed by this cycle occurred in 
1815 as an economic aftermath of the Napoleonic Wars and 
shattered the English economy. The last periodical trough of a 
similar kind, so far, was marked by the Great Depression of the 
1930’s. There are widely discussed differences between the symp- 
toms and causes of this cycle and of the other above-mentioned 
cycles in economic systems based on private-enterprise efforts. 
Nevertheless, the general setup of those other cycles reveals a 
sufficient degree of similarity. They can be covered, from the 
standpoint of the present analysis, by an appropriate application 
of our following symptomatic and causal scrutiny of the major 
business cycle. 

Concerning the characteristic symptoms of this cycle, we 
must first mention the traditional contrast between prosperity 
and depression periods as the basic opposite poles, and the usual 
insertion of revival and recession as the two transition periods 
leading from depression to prosperity and vice versa. Particular 
symptoms of prosperity primarily reveal high levels in employ- 
ment, production, real incomes, and prices. Depression is marked 
mostly by low levels in these categories. Revival and recession 
display transitional and intermediate levels. Concerning the 
analysis of contemporary economic systems, two aspects in the 
basic symptoms of the major business cycle are of signal impor- 
tance. First, we may stress the remarkable rigor in the periodic 
alternation and recurrence of these symptoms with respect to the 
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twelve decades which immediately preceded the Second World 
War, and which were denoted by a spectacular rise of private- 
enterprise efforts. Second, we may bring all symptoms of periodic 
prosperity to the common denominator of a relatively harmonious 
coordination in the productive achievements of these efforts. 
At the same time, a common denominator for the basic symptoms 
of depression periods may be found in the lack of such a harmony 
and coordination resulting in more or less widespread misery. 
In other words, the recent development of economic systems based 
on private-enterprise initiatives has been hampered by periodic 
breakdowns in the distributive and coordinating efficiency ema- 
nating from such initiatives. Therefore, the economic systems 
concerned have displayed symptoms of an apparently self-defeat- 
ing weakness. 

Moreover, the history of the major business cycle indicates 
a certain proportionality between the reliance of economic systems 
on private enterprise and the extent to which they have been 
stricken by the periodic depressions characterizing this cycle. 
In the first half of the nineteenth «century, early cyclical de- 
pressions primarily hit the English economy, which then had an 
unrivaled leadership in upholding Ricardian and Cobdenite 
principles of laissez faire. Somewhat later-maturing private- 
enterprise economies, such as those of France, Belgium, Germany, 
Italy, Austria, etc., had to suffer heavily from depressions in the 
second half of the last century. More recently, the United States 
of America has sufficiently matured in terms of emphasizing 
private enterpreneurship and private capital. Therefore, in the 
first half of the twentieth century, this country had to face the 
main impact of depressions, and especially of the Great Depression 
of the 1930’s, although it had also been affected by depressions 
of the last century. 

Such viewpoints spontaneously lead our symptomatic exami- 
nation of the major business cycle toward an analysis of its causes. 
In the present context, we can only touch upon those elaborate 
theories which refer the main causes concerned to purely monetary 
discrepancies, monetary or nonmonetary difficulties resulting 
from overinvestment, changes in the costs of production, horizon- 
tal maladjustments and acceleration effects in production, over- 
indebtedness, underconsumption, psychological factors, fluctuat- 
ing harvests, over-all economic maturity, and several related 


phenomena. sb “y 
Among the last-named, increasing economic rigidities entailed 
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by governmental interference have been pointed out by enthusiastic 
adherents of the laissez-faire argument (L. Mises, F. HAYEK, 
L. ROBBINS). They contend that spreading intervention and 
guidance by governmental policies have deprived the economy 
of those inherent forces which could help private-enterprise 
efforts in bringing about automatic adjustments and thus avert- 
ing the harmful consequences of periodic depressions. [he 
underlying argument consistently claims that more freedom be 
granted to private entrepreneurship. 

Yet, substantially louder has been the echo of the reverse 
causal explanation. This explanation regards the periodic business 
depressions as an effect of conflicting and irreconcilable private- 
enterprise interests. Disharmonious or chaotic elements in the 
link between consumption and such interests have been pointed 
out in various domains of agricultural and industrial production, 
transportation and communication, domestic and foreign trade, 
monetary and credit relations, banking, and the distribution of 
income and wealth. More or less logically derived postulates call 
for certain additional devices of collective economic intervention 
in terms of partial government planning. Compensatory fiscai 
policy and other anticyclical economic policies in the countries 
of the American orbit are modern fruits ripened by such postulates. 
They have been best motivated and expressed by: Keynesiani 
doctrines. 


III. 


With respect to the limited evidence on hand, the question 
whether economic systems principally based on governmental 
planning are also subject to the .above-discussed business cycles 
may at first sight be answered in the negative. Available evidence 
relates to the fact that the Soviet economy managed to keep free of 
the Great Depression of the 1930’s as well as of minor waves ot 
business crises in the 1920’s. We may add that business depressions 
of the traditional patterns have not occurred in any other coun- 
tries of the present Soviet orbit since they shifted to collective 
economic planning. 

However, this evidence is not sufficiently conclusive. One of 
its weaknesses is that the time which it covers is short. With 
regard to the Soviet Union, the temporal coverage refers to three 
decades and concerning other countries of the Soviet sphere only 
to less than one decade. Another weakness of the evidence results 
from the fundamental inclination to express and to measure 
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fluctuations in the volume of collectively planned economic activ- 
ities by the symptoms traditionally observed in the business cycles 
of private-enterprise economic systems. Yet, such an inclination 
reflects a mistaken attitude. The structure of collective economic 
planning and the methods of Soviet statistics are basically different 
from those which prevail in private-enterprise systems. Conse- 
quently, current figures on employment, production, real incomes, 
price, and related magnitudes in the Soviet orbit cannot be 
expected to display, and do certainly not indicate, any fluctuations 
similar to business cycles in the American sphere of influence. 

Moreover, it would be a hasty and unwarranted conclusion 
‘hat systems primarily based on governmental planning are 
exempt from all sorts of fluctuations in the volume of their 
economic activities. Even if we accept the thesis that such systems 
are not subject to comprehensive waves in terms of alternating 
over-all prosperity and depression periods, we cannot neglect those 
peculiar and particular oscillations in the volume of economic 
activity which the systems concerned undoubtedly reveal. To be 
sure, the symptoms and causes of these oscillations differ from 
those of the business cycles in private-enterprise systems. 

The most familiar symptom of periodic relapses affecting the 
volume of economic activity in collectively planned systems is a 
recurrent conspicuous disharmony among various phases or 
branches of production and distribution. Such disharmonies 
result from the accumulation of creeping and more or less 
concealed technological or commercial imbalances in the pro- 
ductive organization. The imbalances may emerge in agriculture, 
manufacturing, commerce, or in any other domain of a planned 
economy. The immediate effect may be a decline in the quality 
of products. However, a decline of this kind would directly spoil 
neither the impression made by production statistics nor the 
balance sheets of collective enterprises protected by collectively 
planned prices. Probably no wide-spread unemployment would 
ensue. A prompt regrouping of productive resources, technological 
readjustments, and commercial rearrangements would be aimed at 
preventing serious unemployment. Nevertheless, more or less 
disturbing effects may expand over other phases and branches of 
production or distribution. Also, the level of consumption may 
correspondingly be lowered, until the impact and aftermath of 
the initial disharmonies are overcome. 

Let us mention a recent example of such disharmonies. In the 
years after the Second World War, even Soviet economists had to 


admit that their economy suffered from what they termed a lack 
of proportion between their agricultural and industrial production, 
on the one hand, and their transportation facilities on the other. 
They realized that for the purpose of eliminating this discrepancy 
they had to concentrate on speeding up the construction of new 
transportation lines and rolling stock, as well as on perfecting the 
technological achievements of transportation (1). 

Particular periodic disturbances of the aforesaid pattern may 
easily occur at the same time in various fields of production and 
distribution, and their interrelations may magnify the aggregate 
impact of disharmonies. Whenever this happens, it becomes evident 
that the most harmful effect, or secondary symptom, of the dis- 
proportionalities concerned is a transitory dip in standards of living. 
The dips may involve large groups of the population. 

The causes of such periodic disturbances are obvious. By amd 
large, we may point out two causal groups. The first group reveals 
maladjustments in the scope and composition of collective economic 
planning. The second group clusters around deficiencies in the 
coordination between this planning and the dwindling role of 
private-enterprise motives. As to the former group, technical 
planning for optima] relations between producer and consumer 
goods with respect to the underlying acceleration and deceleration 
effects, between production and distribution in a spatial and 
temporal sense, and among saving, investment, and credit organ- 


(1) As a characteristic statement of this kind, see NikoLar A. VozNB- 
SENSKY : The Economy of the USSR During World War If. Issued in 
Cooperation with the Russian Translation Program of the American Council 
of Learned Societies, Public Affairs Press, Washington, D.C. 1948, pp. 59 ff. 
The statement is significant because when it was made — the Russian 
original was published in 1947 — its author was Deputy Premier and Vice 
Chairman of the State Council of Ministers and member of the Soviet Po- 
lithuro. As Chief of the State Planning Commission, he was in charge of 
coordinating the work of governmental, trust, and factory economists in 
drafting State Economic Plans. He was also responsible for supervising the 
execution of such plans. In the years 1949-1951, substantial efforts were made 
to improve the network of Soviet transportation. After encouraging initial 
results, these offorts were hampered by the renewed emphasis on armaments 
production during the Korean War. 

Of course, we must stress the well-known difficulties in the evaluation 
of Soviet statistics. Such difficulties obviously relate not only to the state- 
ments of Voznesensky, but also to all other similar information coming from 
the countries of the Soviet sphere. 
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izations discloses à few significant examples of the complex tasks 
to be solved. For any frictionless solution, at least longer expe- 
rience would be required than countries in the Soviet orbit could 
so far gather. In the second group of causes, the optimal rate 
of replacing private-enterprise institutions and incentives by the 
new devices of collectively planned production, distribution, and 
consumption may be difficult to ascertain. Also, the appropriate 
methods of dealing with emotionally motivated, conservative, 
and/or irrational features of human nature with respect to these 
new devices represent à fundamental crux. 

There are numerous ramifications in both groups of causes. 
Their complexity is sufficiently puzzling to obviate, for the time 
being, any serious attempt at a detailed classification of the causes 
concerned. It would also be difficult to assume any rigorous 
periodicity in the resulting contractions of economic activity. 
Yet, it may be that, on a future stage of development, we shall 
be able to see more about such a classification and periodicity. 
Sooner or later, economists in the Soviet orbit may feel inclined 
to say and publish more about the same topics. 


IV. 


Additional features of fluctuations in the volume of economic 
activity which are important for the analysis of contemporary 
economic systems can be pointed out by proceeding from diagnos- 
tical aspects to therapeutical considerations. We thus derive, 
from the symptoms and causes of the fluctuations, current precepts 
for, and methods of, remedial treatment. Such methods have 
influenced the recent economic development by having contributed 
toward potentialities of a mutual rapprochement among diverse 
economic systems. In the present and in the next sections, we 
shall explain the meaning of this rapprochement from both 
relevant angles: first, from the standpoint of private-enterprise 
and intermediate systems; and second, with respect to remedial 
policies typical of those economic systems in which collective 
planning prevails. 

Concerning the first standpoint, we are not here interested 
in any detailed therapeutical devices customarily applied in 
private-enterprise systems to particular symptoms of their various 
long-term and short-term business cycles with the purpose of 
eliminating the underlying actual or alleged causes of disturbance. 
The history of anticyclical economic policies abounds in attempts 
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of this kind. They are aimed at counterbalancing, by proportion- 
ately encouraging developments of a reverse sign, particular 
periodic discrepancies. Such discrepancies may be caused by 
monetary or nonmonetary overproduction or overinvestment, 
underconsumption or underinvestment, or by any other above- 
mentioned causes of the traditional business cycles. We may also 
include such particular causes as the life periods of ships, build- 
ings, hogs, and the like. In the present context, however, it is 
more important to concentrate on those general formal aspects 
in the customary remedial treatment of business cycles which 
directly affect the issue among present-day economic systems. 

Let us again refer to the difference between the two groups 
of economists who blame the periodic business depressions on 
stifling restrictions of private-enterprise efforts and on inherently 
chaotic imbalances in the fundamental nature of such efforts. 
We have found it logical that the latter group recommend measures 
of collective economic planning in order to eliminate the castigated 
chaotic conditions. But even the former group, which represents 
a minority, does not refrain from suggesting certain remedial 
governmental devices. To be sure, such devices are meant to have 
the ultimate goal of restoring private-enterprise freedom to the 
ereatest possible extent. Nevertheless, as a first step, governmental 
actions are recommended. The direct result may easily be a 
corresponding net increase in governmental economic activities. 
The only exception would be the recommendation of a simple 
abolishment of governmental economic interference. Barring this 
case, and duly allowing for essential differences among various 
patterns of anticyclical governmental policies, we find that the 
standpoint of the two groups of economists can be brought to 
a common denominator. Both standpoints can advantageously be 
referred to differences in the depth, or intensity, of governmental 
intervention. In this respect, it is advisable to distinguish among 
various degrees of intensity displayed by the governmental anti- 
cyclical policies which are customarily practiced in private-enter- 
prise and intermediate economic systems. 

In the last century or so, the application of anticyclical 
measures revealing such various intensities has decisively in- 
fluenced several other domains of governmental. economic. policies. 
On the first or lowest level of intensity, we encounter the numerous 
varieties of governmental information, education, and ‘soft or 
vigorous persuasion. On this level, we also have the means of 
public advertisement and propaganda which may be aimed at the 
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encouragement or discouragement of certain types of activities in 
the field of production, distribution, or consumption. So long 
as the means employed are limited to those of oral or written 
appeal or persuasion, this level will customarily represent the 
mildest measure of anticyclical intervention. 

On the second level of intensity are the anticyclical measures 
designed to induce particular activities by rewards in terms of 
subsidies, bonuses, bounties, reductions, exemptions, priorities, 
preferences, and many other well-known, similarly stimulating 
differential treatments. Other measures on the same level of 
intensity are meant to deter particular activities by difficulties 
or penalties. Quotas, licenses, fees, duties, taxes, and other 
additional burdens or exceptional restrictions are cases in point. 
Some of these encouraging and discouraging measures may be 
directly connected with the formation of money revenues or 
expenditures. All of them are aimed at influencing the costs and 
returns which determine the monetary incomes and real gratifi- 
cations derived from the economic activities involved. 

On the third and most intensive level, the usual discouraging 
or negative measure is absolute governmental prohibition accen- 
tuated by fines and other penalties. The corresponding positive 
measures include complete elimination of private or corporate 
decisions, and a parallel transference of productive or distributive 
activities into the domain of direct collective responsibility. On this 
level, the community either absolutely prohibits or completely takes 
over, and entirely replaces, by authoritative anticyclical planning, 
the initiative of private-enterprise efforts. 

Governmental measures on the first level of intensity have a 
good chance to be generally accepted whenever they can be regarded 
as efficient tools for an expansion or contraction in the volume of 
economic activity in order to avoid undesirable periodic fluctua- 
tions. Interventions on the second level of intensity may be 
considered with somewhat mixed feelings by intransigent adher- 
ents of a laissez-faire entrepreneurial system. At the same time, 
proponents of this system are likely to oppose all governmental 
actions on the third level of intensity. Yet, those who castigate 
chaotic features in economic systems based on private-enterprise 
may be willing to approve of all three degrees of intensity. 
Of course, there are numerous overlappings among, and manifold 
combinations of, these three degrees. Such combinations are exem- 
plified by the present popular pattern of Keynesian compensatory 
fiscal policy. It does not refrain from deficit spending, controlled 
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inflation, a slow « euthanasia of the rentier », and related anti- 
cyclical devices of governmental intervention. In war and peace, 
on various levels of economic development, and in diverse inter- 
national economic situations, similar combined practices will mark 
the path of partial public planning for stability in the volume of 
economie activity. 

For the purpose of securing such a stability, substantial non- 
governmental, or private, collective planning has also been prac- 
ticed in the countries of the present American orbit by coopera- 
tives, corporations, and sundry interest or pressure groups. Anti- 
cyclical planning of this type has recently displayed a spectacular 
progress, and it may well be that in the coming decades it will 
even accelerate its rise. It is usually more significant the larger 
the business corporations or other nongovernmental groups are 
which participate in the fight against periodic depressions. With 
or without the help of cartel agreements, trusts and other business 
combines, the corporations or groups involved may avail them- 
selves of the various devices habitually used in perfect and 
imperfect competition, or in oligopolistic and monopolistic market 
formations. Labor unions, employers’ or farmers’ associations, 
chambers of commerce, and similar occupational or professional 
organizations may play an important role in almost any kind 
of planning for business stability. 

The government may tolerate, encourage, or cooperate with 
and participate in the planning concerned. Such a cooperation 
or participation may lead to variform patterns of semigovern- 
mental, or semiprivate, anticyclical planning. These patterns 
may revert to several of the above-mentioned positive and negative 
measures traditionally practiced in governmental planning for 
an expansion or contraction of economic activity. 


V. 


Anticyclical policies in economic systems primarily based on 
private enterprise have been facilitated by the intense attention 
paid to such policies by theoretical and practical experts of these 
systems. On the other hand, there has been a tendency in the 
countries of the Soviet orbit to contend emphatically that: they 
are not vulnerable to periodic fluctuations in the volume of 
economic activity. Therefore, no satisfactory amount of informa- 
tion has been made available, at least for general use, on any 
systematical policies which governmental planning in those coun- 
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tries may practice in order to prevent, or suppress, such 
fluctuations. Consequently, we have to base our evaluation on 
scanty factual evidence. Also, we must duly allow for concomitant 
difficulties in drawing conclusions. 

As a blueprint, the ultimate objective of any attempt at 
total governmental planning for economic stability is to eliminate 
fluctuations by further refining the tools of collective guidance 
and thus raising the level of their efficiency. However, the way 
leading toward such higher levels is long and hard. There are 
obvious and substantial obstacles. In view of these obstacles, 
and for the purpose of conforming to the practical exigencies of 
what may be regarded as an era of transition toward total 
planning, governments in the Soviet sphere of influence have 
assumed a realistic attitude of compromising. Such an attitude 
has resulted in tolerating, or ephemerally even fostering, certain 
private-enterprise activities whenever they can advantageously 
be used as tools in the strife against imminent depressions. 
This development is significant with respect to the analysis of 
present-day economic systems, because it is likely to determine 
fundamental issues in the second half of the twentieth century. 

In particular, countries of the Soviet sphere may be inclined: 
to retain, in a duly transformed application, several devices. of 
anticyclical policies customarily used in the American orbit. The 
resultant overlappings between the two orbits are interesting. 
Of course, the more an economic system emphasizes collective 
planning, the more it will tend to rely on the most intensive 
measures of governmental anticyclical policies. Nevertheless, 
milder measures of these policies are also applied. For example, 
when the government of the Soviet Union deemed it necessary 
in 1948 to expand the construction of family homes, concessions 
were made to the private ownership of such homes of a certain 
size and pattern. 

Among the semigovernmental and nongovernmental forms of 
collective anticyclical planning, preference is usually given by 
countries of the Soviet orbit to nonprofit institutions and activities. 
From such a viewpoint, producer and consumer cooperatives are 
usually favored. As a result, they have expanded over large 
domains of production, distribution, and consumption. Until the 
recent emphasis on «agricultural towns » in the Soviet Union, 
which made progress during 1950 and 1951, farming proved to 
be a suitable field for such an expansion. We can easily refer to 
a series of similar developments in other fields, especially with 
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respect to some of those countries which joined the Soviet sphere 
of influence after the Second World War. Workers’ pressure 
groups may considerably influence the trend of all forms of 
planning for the elimination of depressions. In dictatorships of 
the proletariat or of workers’ political parties, this influence 
may become decisive. At the same time, it may grow into the 
most important link among private, group, and public planning 
for economic stability. As further concessions to the entre- 
preneurial sphere in terms of anticyclical policies, monetary 
incentives in production, nonwage incomes in distribution, and 
unavoidably ensuing income and wealth differentials may also 
be retained to a certain extent. 

Let us compare with this development the increasing signif- 
icance of collective devices in the anticyclical policies of coun- 
tries belonging to the American sphere of influence. For example, 
let us consider the role of consumer and producer cooperatives 
in these policies and compare it with the corresponding role of 
cooperatives in the Soviet orbit. In spite of obvious differences, 
we cannot avoid ascertaining substantial potentialities of a 
mutual rapprochement, which is rooted in a common endeavor 
to eliminate fluctuations in the volume of economic activity. 
This specific rapprochement is likely to proceed the better, the 
more smoothly devices of collective anticyclical planning are 
accepted in the American orbit, and the more readily private- 
enterprise activities are admitted by countries of the Soviet 
sphere in their fight against periodic depressions. 


STRUCTURAL ECONOMIC SHIFTS. 


E 


Let us repeat that changes in the volume and in the form 
of economic activity represent two fundamentally different cate- 
gories. When referring to the latter changes as structural 
economic shifts, we have to stress that the form or composition 
of the economic structure has various aspects. For example, 
noteworthy structural features of the economy are rooted in the 
changing relationship between agricultural and industrial produc- 
tion, between wholesale and retail trading, or between the national 
and international division of labor. In the present context, we are 
only concerned with those shifts in the economic structure which 
result from alternating processes of collectivization and de-collec- 
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tivization, or reprivatization. Five basic questions must be clarified 
about these processes : first, the factual evidence and the principal 
patterns of their alternation ; second, the symptoms of such alterna- 
tions; third, the causes acting in the background of these symp- 
toms; fourth, the fluctuation involved with respect to periodicity 
or cyclical recurrence, and the required economic policies; and 
fifth, the connection between business cycles and structural 
economic fiuctuations. The five sections of the present chapter 
will deal, in succession, with these five basic questions. 

As to the first question, we may conveniently start out by 
referring to the great empirical variety of economic systems. 
There can be no doubt that diverse economic systems which 
prevailed in the same countries or areas at different times 
revealed different amounts of emphasis on private-enterprise 
activities and on collective economic planning. Moreover, the 
temporal sequence of changes in this emphasis displays. shifts 
toward collective planning as well as toward private-enterprise 
activities. For example, there was a clear-cut shift toward 
reprivatization in England and France after the English In- 
dustrial Revolution and the French Political Revolution of the 
eighteenth century, and another definite shift toward collec- 
tivization in the Soviet Union after the Russian Revolution of 
the twentieth century. [t is easy to go further and find historical 
examples not only for single but also for double and multiple 
subsequent shifts of this kind with alternating directions. 
In England and France, changes based on partial economic 
collectivization occurred in the first half of the twentieth century, 
and signs of a renewed shift toward reprivatization became visible 
at the beginning of the second half of this century. In the Soviet 
Union, a certain process of reprivatization was brought into 
prominence early in the 1920’s, and it was followed by another 
change toward collectivization later in the same decade. Similar 
examples could easily be added in order to corroborate the fact 
that there are reciprocal alternations between processes of economic 
collectivization and reprivatization. 

Do these alternations suggest any wavelike fluctuations? 
In our answer, we must first note obvious differences among the 
above-mentioned examples with respect to the duration of the 
structural shifts concerned. In some cases they are long and in 
other cases they are short. The resulting collectivization or 
reprivatization may thrive for many decades or only, for a few 
years. Even while observing due caution, we may infer that there 
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are at least two general patterns of structural economic fluctua- 
tions. They involve short-term and long-term shifts toward collective 
planning or private-enterprise efforts. In order to prepare the 
ground for raising the question of any consistent wave length and 
cyclical regularity, we must inquire into the symptoms and causes 
of such short-term and long-term fluctuations. 


II. 


The symptoms of changes in the structure of economic activ- 
ities show that the issue between private enterprise and collective 
economic planning is about as old as any other fundamental 
features of our Western civilization. At the proper time and place, 
both the forces acting behind private enterprise and in the back- 
ground of collective planning are meaningful for economic progress, 
and their creative propensities and productive capacities can be 
advantageously utilized. However, both of them are subject to 
periodic growth, maturity, aging, decline, decadence, and exhaus- 
tion. Mutual overlappings among these various stages of develop- 
ment may frequently occur. The smoother the processes of 
transition among such stages are, the more painless the structural 
fluctuations will be. 

From the standpoint of symptomatic analysis, our evaluation 
hinges upon relations between the wtilities rendered and the costs 
incurred by utilizing the two groups of forces acting behind 
economic collectivization and reprivatization. With regard to the 
various stages in their development and to the obvious postulates 
that both groups should contribute in an optimal way to raising 
the level of social welfare, it is not difficult to find general condi- 
tions of an equilibrium between them. For example, we may 
propose that the ratio of the marginal utility derived from private- 
enterprise efforts to the marginal utility of collective planning 
must always be equal to the ratio of the related costs in order 
to equilibrate various domains of the macroeconomic structure. 

When applying such viewpoints to the beginning of a wave 
marked by collectivization, we may find that governmental 
planning entails relatively great utilities and relatively small costs. 
This encourages the utilization of productive facilities offered by 
the new wave. In the course of its growing, maturity, aging, and 
exhaustion, the marginal utilities rendered by planning reach a 
climax and then diminish, while the concurrent costs attain a 
trough and then increase. On the surface, the symptoms then 
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indicate that it becomes increasingly difficult to augment the 
stress on productive incentives typical of collective planning, and 
to keep its whole productive and distributive mechanism working 
in a satisfactory way. Enthusiasm for planning may gradually 
fade, and doubts concerning its efficiency may arise at the same 
time. With regard to the precepts of long-range economic progress, 
we may then be more and more prepared to look for a smooth and 
painless transition toward reviving the creative forces of private 
enterprise. We may do so because we expect that, in the subsequent 
new and reverse wave of structural development, private-enter- 
prise efforts will display a substantial productive efficiency linked 
with relatively low costs. 

The transition to the new wave will be successful if such an 
expectation proves to be correct, and if the utility and cost 
symptoms resulting from an increasing stress on private enterprise 
conform. Yet, these new productive incentives and distributive 
achievements will also gradually mature, age, and bend toward 
decline. At the same time, the marginal productivity of private 
enterprise will climb to an acme and then recede, while its marginal 
costs will drop to a relative minimum and then gradually rise. 
No further shift toward reprivatization will then be advisable. 
Instead, it will be wiser to smooth the way for a renewed emphasis 
on collective planning, and for an increasing utilization of its 
creative achievements. 

Another shift toward collectivization thus ensues, and the 
wave of structural economic fluctuation is repeated. From symp- 
tomatic viewpoints, diminishing utility and increasing costs of 
private-enterprise efforts coupled with rising utility and falling 
costs of collective planning require another set of new adjustments 
to satisfy the conditions of equilibrium in the economic structure. 


III. 


What are the causes acting in the background of these symp- 
toms? In tracing the symptoms to their causal background, let 
us undertake three successive steps leading from superficial toward 
deeper causes. First, we shall further analyze the utility and cost 
relations concerned. Second, we may refer briefly to the underlying 
interdependence of economic and noneconomic motive forces in 
social development. Third, it will be useful to mention a few 
relevant psychological phenomena. 

With regard to the first step, it is justifiable to ask why 
collectivization or reprivatization is favored at the beginning .of 
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new structural waves by the advantage of increasing utility and 
diminishing cost. The reason may be that the economic structure 
might previously have been bent too much the other way. Another 
reason may be that the prevailing new trend encounters first 
substantial but iater gradually diminishing difficulties in reversing 
the former direction of structural development. The difficulties 
may be rooted in any economic rigidity or in any noneconomic 
social impediments. While gradually overcoming such rigidities 
and impediments, the new trend of structural shifts may enjoy 
the advantage of diminishing cost per unit of additional productive 
achievements of the new and gradually expanding type. For 
example, at the beginning of a drive toward governmental economic 
planning, as long as only a few industrial plants or agricultural 
estates are collectivized, the cost per unit of additionally provided 
collective products may diminish. This may be brought about by 
a gradual elimination of any initial resistance of powerful private- 
enterprise activities, by a diminution in the animosity of any 
other vested interest, by a gradually increasing familiarity of 
those concerned with efficient methods of collective production, 
and/or by any mutual support collective plants may render to 
each other. 

However, it is probable that those productive enterprises 
will be collectivized first which are most suitable for such a 
transformation. Later, less suitable plants and activities may also 
be collectivized. Passing from higher to lower degrees of suitability 
involves a corresponding rise in the cost per unit of the successively 
collectivized productive activities. This process may sooner or 
later result in a growing saturation of the economic structure 
with collective planning. With the rising power of collectivization, 
various discrepancies, shortcomings, and imbalances in its oper- 
ation may encroach. They may cause a correspondingly increasing 
reluctance in substantial sectors of the community to acquiesce 
in any further expansion of collective planning. Dictatorial devices 
may be successful, at least for a while, in suppressing such a 
reluctance below the level of admittedly noticeable effectiveness. 
Yet, underground discontent may even then grow all the more 
rapidly. One way or other, these factors of saturation and reluc- 
tance may eventually contribute to the increasing costs if callec- 
tivization is continued. 

Essentially similar factors, but revealing opposite sigñs, may 
also cause diminishing costs in the initial stages and increasing 
costs in later stages of any shifts toward reprivatization. The 


Fluctuations of the Economic Structure 791 


history of collectivization and reprivatization is teeming with 
congenial examples. In every case, the issue is essentially the 
same : the resulting tendency of diminishing utility and increasing 
costs sooner or later offsets any initial. advantage of increasing 
utility and diminishing cost. The turning point, of course, is 
marked by constant total costs — possibly coupled with constant 
total utility — per unit of further shifts in the given direction. 
Before reaching the turning point, the economic structure will 
display symptoms of youthful vigor; the turning point is a stage 
of maturity; and beyond that point gradual decadence and 
exhaustion take over. The economic system will then be forced 
to prepare for another shift in its main direction. 

By undertaking a second step in our causal inquiry, we may 
be interested in some of the more deeply rooted social factors 
which result in the above-indicated changes in the utility and 
cost of collectivization and reprivatization. In the background of 
such changes, we invariably encounter a complex interdependence 
of those motive forces of social development which have been 
discussed in treatises and articles dealing with the sociology and 
politics of contemporary economic systems. In the present context, 
it is sufficient to recall these discussions with respect to the rela- 
tionship between economic motives and external, i.e. noneconomic 
forces, such as those resulting in parental, transcendental, 
national, class, occupational, and political conglomerations (1). 
It is obvious in what sense and by what channels these forces 
influence the issue between private enterprise and collective 
planning. It is also easy to see their causal significance for the 
formation of the utilities and costs concerned. We have reasons 
to assume alternations in the predominance of the various motive 
forces of social development and in their bearing on the costs and 
returns of collectivization and reprivatization. Nevertheless, an 
attempt to verify this assumption would be beyond the scope of 
our present causal analysis. 

A somewhat similar conclusion may be derived from the 
apparent contrast between the partial « irrationality » of a stress 
on private enterprise and the «rationality» of collective planning. 
On the one hand, one of the strongest conventional arguments of 


(1) See the author’s books on Private Enterprise and Governmental 
Planning: An Integration, McGraw-Hill, New York, 1950, Chapters IV 
and V and Philosophie in der Volkswirtschaftslehre, vol. I and IT, Gustav 
Fischer, Jena, 1923-26, passim. 
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the proponents of laissez-faire economic systems points toward 
some sort of natural order or providential guidance. The roots of 
such an order or guidance seem to be at least partially irrational 
since they cannot be entirely explored, and comprehensively 
explained, by purely rational powers of the human mind. On the 
other hand, collective planning traditionally emphasizes its con- 
centration on a rational solution of economic problems. We usually 
dare to proceed along the lines of economic collectivization only 
as far as we believe in the possibility and justifiability of such 
rational solutions. It is evident that in the causal background 
we have to face the broader problem represented by a contra- 
distinction between rational and irrational economic behavior, and 
between natural development and artificial interference at large. 
Some of the economic consequences involved can advantageously 
be referred to certain ethnological, anthropological and psycho- 
logical premises of the various economic systems. To be sure, on 
such a basis we may but vaguely suppose a wavelike fluctuation 
in the alternate emphasis on «natural but irrational » private- 
enterprise activities and on «artificial but rational » collective 
planning at large. The fluctuation may result from any tiring 
monotony or disappointing effects of too much stress on either 
individual or collective gratifications and from fundamental 
properties of human nature. 


LY. 


We may conclude that a synoptical evaluation of the three 
above-indicated groups of causes and of the previously analyzed 
symptoms suggests a certain wavelike fluctuation in the structure 
of economic activities. An examination of other causes and symp- 
toms, which have not been discussed, could further corroborate 
this conclusion. However, none of the causes or symptoms 
concerned could offer a sufficient basis for the assumption of a 
rigorous periodicity or of accurately measurable wave lengths in 
the cyclical fluctuations of the economie structure. Such an 
assumption would require substantially more factual evidence than 
is now available. Therefore, we must be satisfled with the recog- 
nition of structural economic fluctuations at large and of their 
tendency to display various long-term and short-term cyclical 
waves which are superimposed upon each other. Yet, the” symp- 
tomatic and causal information on hand is qualitatively too com- 
plex and quantitatively not tangible enough to warrant any serious 
attempt at measuring the length of relevant waves. 
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This discrepancy obviously interferes with the efficiency of 
any economic policies aimed at a therapeutical treatment of 
structural economic fluctuations. All we can Say in terms of a 
diagnostical evaluation is that abrupt structural changes, espe- 
cially when representing a complete turn of 180 degrees from 
collectivization to reprivatization or vice versa, are usually 
expensive and disadvantageous in the long run. They mostly 
amount to a sudden disruption of more or less well established 
methods and processes of production and distribution, and to 
a corresponding direct loss of invested capital and other pro- 
ductive agents. 

It is of little avail to put the blame for such losses on a 
malinvestment or maldirection of the various agents involved. 
We must realize that capital has probably been invested and other 
productive resources have been accordingly directed during the 
previous period on the basis of an expected longer duration of 
the then predominant trend of structural development. The 
economic efficiency of these investments stood and fell with the 
correctness of the expectation concerned. If the expectation proves 
to be wrong, then the causal background probably reveals a lack 
of foresight due either to an emotionally predetermined and 
purposely one-sided program of structural shifts, or to an 
ignorance of the fluctuation in the alternating processes of collec- 
tivization and reprivatization. 

It is expedient to distinguish between factors of production 
which are and factors which are not specialized for private or 
collective use. If they are specialized, then it may happen that 
large amounts of capital invested in productive or distributive 
activities exclusively characteristic of the previously preponderant 
trend of structural development, and by no means applicable — 
maybe not even easily adaptable — to the suddenly introduced 
new trend, have to be scrapped. The possible substantial cost of 
a previous adaptation of land, and other natural resources, for 
peculiar productive purposes may similarly prove to have been 
wasted. Considerable additional costs may have to be incurred 
because of a necessary reshaping and retraining of human labor 
according to the precepts of the new direction in structural shifts, 
and to the corresponding requirements of the new organizational 
types in production, distribution, and consumption. A possible 
lack of experience in the whole economic organization of the new 
trend may add to the required cost and wastage. 

The process of sudden and radical reprivatization which took 
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place after political and social revolutions of the French type not 
only in France but also in Germany, Austria, Italy, and in 
several other European countries, toward the end of the eighteenth 
and in the first half of the nineteenth century, required great 
sacrifices. The sudden reprivatization after the partially similar 
counterrevolutions in Bavaria, Hungary, and Spain following the 
liquidation of their short-lived collectivistic efforts between the 
two World Wars also involved extremely heavy burdens in terms 
of social cost. So did the Russian Revolution and, after the Second 
World War, similar abrupt transformations in several other coun- 
tries of the present Soviet orbit representing inadequately pre- 
pared processes of collectivization. In both types of cases, at least 
a substantial part of the high costs concerned could probably 
have been avoided if the transitions had been better prepared and 
less abrupt. It could also be shown by other examples that the 
cost of structural shifts is frequently a positive function of the 
suddenness with which such shifts are carried through. Let us 
add that the excessive social costs of jerky changes in the general 
direction of structural development belong to the most harmful 
category of modern economic wastage. 

A more satisfactory curative treatment in terms of smooth 
structural evolutien can be secured if we properly understand the 
meaning of cyclical fluctuations in the stress on private enterprise 
and on collective planning. With the help of such an under- 
standing, we may realize that the vital forces of both of them 
should be carefully conserved not only when they happen to lead 
the entire structural progress, but also when they have to keep 
in the background and play the role of secondary, and temporarily 
even somewhat neglected, factors. Moreover, even while they are 
temporarily overshadowed by their rival, they may render various 
complementary and supplementary services to production and 
distribution. In such a way, their productive capacity can consist- 
ently be utilized for securing a suitable long-range harmony in 
the economic structure. This is a better choice than any attempt 
at their thorough suppression, or complete destruction, in the 
periods during which their rival takes the wheel. 

In other words, instead of overemphasizing the significance 
of competitive features in the functional relationship between 
private enterprise and collective planning, it is wiser to rely upon 
the relevant perspectives of complementarity and supplementarity. 
Such perspectives may be emphasized, for example, by fostering 
cooperative forms of production and distribution. The income of 
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managers or workers in a collective plant may be partially or 
entirely based on some sort of a revenue-sharing or « profit- 
sharing » system. For example, private firms may partially 
or entirely base their activities on trading collectively produced 
commodities, or on producing commodities to be collectively 
traded. Private firms may also utilize, with similar effects, any 
other business possibilities offered by collective transportation and 
communication, or connected with the administration of public 
revenues. Conversely, collective economic activities can be based, 
in more or less similar ways, on the achievements of private enter- 
prise. At the middle of the twentieth century, the United States 
of America, England, France, and several other countries of the 
American sphere are applying variform methods to such a congenial 
treatment of fluctuations in the economie structure. The program 
of « de-nationalization » and economic decentralization announced 
late in 1951 by the re-elected British Conservative Party promises 
to be a case in point. 


V. 


Cyclical fluctuations in the structure and volume of economic 
activities overlap in several ways. Let us summarize these over- 
lappings with regard to the economic policies involved. 

It is obvious that, on every stage of the fluctuating structural 
development, economic policies are aimed at securing full, or 
approximately full, employment. This means that regardless of 
the prevailing actual emphasis on private enterprise or collective 
planning, every bona fide system is anxious to eliminate any 
fluctuation in the volume of economic activity which may result 
in a periodic unemployment of productive resources and in the 
concomitant symptoms of contraction and depression. Therefore, 
anticyclical economic policies represent a common denominator 
for all phases of structural economic development, or for all 
variants of present-day economic systems. 

Furthermore, we have pointed out that the customary methods 
applied by anticyclical economic policies, i.e., by the fight against 
fiuctuations in the volume of economic activity, reveal another 
possibility for mutual rapprochment. This is apparent from a 
recurrent stress on governmental planning in private-enterprise 
systems for the purpose of averting cyclical business depressions, 
and from a similarly recurring emphasis in systems of collective 
planning on concessions to private enterprise for the purpose of 
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mitigating the effects of partial disturbances in the volume of 
their economic activity. In a large perspective, both patterns of 
anticyclical economic policies contain the potentiality of being 
brought to a common denominator and to result in some sort of 
partial collective planning. 

In the end, these potentialities of réconciliation are reduced 
to one fundamental possibility of integration between private 
enterprise and collective planning marked by a long-range coordi- 
nation and peaceful symbiosis between them. The over-all rhythm 
in the fluctuating volume and structure of economie activities may 
justifiably be regarded, in its appropriate interpretation, as a 
particular aspect of such an integration. 


RIASSUNTO 


Fluttuazioni della struttura economica 


Esistono due tipi di fluttuazioui economiche. Esse influenzano il volume 
e la struttura delle attivitá economiche. Nei confronti del volume, i cicli 
economici sono stati i turbamenti pid notevoli della stabilita economica. Tali 
cicli sono stati una caratteristica debolezza dei sistemi economici basati sul- 
l’iniziativa privata. Specialmente i sintomi e le cause del principale ciclo 
economico indicano come nei paesi che mantengono il sistema di libertá 
d'iniziativa esso abbia avuto una tendenza a diffondersi in tutti i campi 
delle attività economiche. D'altra parte, si hanno prove evidenti che i si- 
stemi basati sulla pianificazione economica collettiva sono vulnerabili da flut- 
tuazioni cicliche che influenzano il volume della loro attività economica in 
particolari settori della produzione e della distribuzione. Questi sistemi non 
sono soggetti a cicli economici generali del tipo suddetto. Tuttavia, le loro 
depressioni particolari possono essere gravi. 

Le politiche economiche anti-cicliche nei sistemi retti dall'iniziativa 
privata hanno lo scopo di assicurare un volume stabile dell'attività econo- 
mica per mezzo di accresciuti interventi governativi e di rafforzati metodi 
di pianificati indirizzi governativi. I sistemi della pianificazione economica 
collettiva mostrano una tendenza ad eliminare qualsiasi particolare turba- 
mento nel volume dell'attività economica per mezzo di concessioni alla li- 
bertà individuale e all'iniziativa semi-privata. Queste politiche anticicliche 
rivelano elementi potenziali di un futuro accostamento fra i due sistemi eco- 
nomici delle orbite americane e sovietiche. 

Le fluttuazioni economiche strutturali consistono di alternative reci- 
proche fra i processi di collettivizzazione economica e di ritorno ai libera- 
lismo. I sintomi e le cause dimostrano che queste fluttuazioni sona, soggette 
alle regole generali dello sviluppo, della maturità, della vecchiaia e dell’ esau- 
rimento. Le ondate propizie per l'iniziativa privata sono seguite da ondate 
favorevoli per la pianificazione economica collettiva. Il costo sociale dei 
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mutamenti rivoluzionari fra queste ondate tende ad essere molto elevato. È 
più saggio favorire l'evoluzione economica strutturale in termini di transi- 
zioni graduali e tolleranti fra i due tipi di ondate. La tolleranza e la mutua 
comprensione potranno creare un altro elemento potenziale della futura ri- 
conciliazione fra i sistemi economici contemporanei. 


RESUME 


Fluctuations de la structure économique 


Il existe deux types de fluctuations économiques. Celles-ci influencent 
le volume et la structure des activités économiques. En ce qui concerne le 
volume, les cicles économiques se sont avérés les ‘troubles les plus impor- 
tants de la stabilité économique. Ces cycles ont constitué une faiblesse ca- 
ractéristique des systèmes économiques basés sur l’initiative privée. En par- 
ticulier les syntômes et les causes du principal cycle économique montrent 
que. dans les pays qui mantiennent le système de liberté d’initiative, il a 
eu une tendance à se répandre dans toutes les sphères des activités écono- 
miques. D’ autre part, il est évident que les systèmes basés sur la planifica- 
tion économique collective sont rendus vulnérables par les fluctuations cycli- 
ques qui influencent le volume de leur activité économique dans certains 
secteurs particuliers de la production et de la distribution. Ces systèmes ne 
sont pas sujets aux cycles économiques généraux du type indiqué plus haut. 
Toutefois, leurs dépressions particuliéres peuvent étre graves. 

Les politiques économiques anticycliques dans les systèmes gouvernés 
par l'initiative privée ont pour but d'assurer un volume stable de l’activité 
économique au moyen d’interventions gouvernamentales multipliées et de 
méthodes renforcées de planification gouvernementale. Les systémes de pla- 
nification économique collective montrent une tendance 4 éliminer tout trouble 
particulier quelconque dans le volume de l’activité économique au moyen 
de concession à la liberté individuelle et à l' initiative semi-privée. Ces poli- 
tiques anticycliques révèlent des éléments potentiels d’un futur rapproche- 
ment des systèmes économiques des orbites américaine et soviétique. 

Les fluctuations structurelles économiques consistent en alternatives 
réciproques entre processus de collectivisation économique et retour au libé- 
ralisme. Les symptômes et les causes prouvent que ces fluctuations sont 
sujettes aux règles générales du développement, de la maturité, de la vieil- 
lesse et de l’épuisement. Les vagues favorables pour l'initiative privée sont 
suivies de vagues propices pour la planification économique colléctive. Le 
coût social des changements révolutionnaires entre ces vagues tend à être 
très élevé. Il est plus sage de favoriser l’évolution structurelle économique 
au moyen de transaction graduelles et tolérantes entre ces deux types de 
vagues. La tolérance et la compréhension mutuelle pourront créer un autre 
élément susceptible de réaliser la future réconciliation entre les systèmes 


économiques contemporains. 
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ZUSAMMENFASSUNG 


Fluktuationen der Wirischaftsstruktur 


Es gibt zwei Arten der Wirtschaftsfluktuationen. Sie beeinflussen Umfang 
und Struktur der wirtschaftlichen Tátigkeit. Was den Umfang anbelangt, 
sind die Wirtschaftszyklen die vornhemsten Stórungen der Wirtschaftssta- 
bilitát gewesen. Diese Zyklem sind die charakteristische Schwäche der auf 
der Privatinitiative begriindeten Wirtschaftsordnungen gewesen. Besonders 
Anzeichen und Ursachen der Hauptwirtschaftszyklus zeigen, dass in den die 
Freiheit der Privatinitiative beibehaltenden Lándern, dieser die Tendenz 
hatte, sich auf sámtliche Bereiche der Wirtschaftstátigkeit zu erstrecken. 
Andererseits, ist es unbestreitbar, dass die auf der Kollektiv-Plan wirtschaft 
gegründeten Systeme von zyklischen Fluktuationen betroffen werden kónnen, 
welche den Umfang der Wirtschaftstátigkeit in besonderen Produktions- 
und Verteilungssektoren beeinflussen. Diese Svsteme unterliegen zwar nicht 
den allgemeinen Wirtschaftszyklen, ihre speziellen Depressionen kónnen 
jedoch ernster Natur sein. 

Die anti-zyklischen Wirischaftspolitiken in den Systemen der Privati- 
nitiative bezwecken, den stabilen Umtang der wirtschaftlichen Tátigkeit 
durch vermehrte Regierungseingriffe und durch verstárkte Planungsmethoden 
von Regierungsausrichtungen zu erhalten. Die Systeme der Kollektive- 
Planwirtschaft bezwecken, jegliche Stérung im Umfang der wirtschaftlichen 
Tatigkeit durch Konzessionen an die Privatinitiative und Halbprivatinitiative 
zu beseitigen. Diese anti-zyklischen Politiken enthúllen potentielle Momente 
einer künftigen Annáherung zwischen den Wirtschaftsordnungen der ame- 
rikanischen und der Sowiet-Sphären. 

Die Fluktuationen der Wirtschafisstruktur bestehen aus gegenseitigen 
Abwechselungen von Prozessen der Wirtschaftskollektivisierung und der 
Rückkehr zum Liberalismus. Deren Anzeichen und Ursachen zeigen, dass 
diese Fluktuatiouen den allgemeinen Regeln der Entwicklung, der Reife, 
der Vergreisung und der Erschópfung unterliegen. Die Aufwallungen zu- 
gunsten der Privatinitiative werden durch solche zugunsten der Kollektiv- 
Planwirtschaft abgelóst. Die Sozialkosten dieser revolutionáren Bewegungen 
zwischen den verschiedenen Aufwallungen kommen sehr hoch zu stehen. 
Es wire zweckmássiger, die Evolution der Wirtschaftsstruktur durch schritt- 
weise und duldsamere Übergänge zwischen beiden Arten von Aufwallungen zu 
begiinstigen. Duldsamkeit und gegenseitiges Verstándnis mógen ein anderes 
potentielles Element der kúnftigen Verséhnung unter den gegenwärtigen 
Systemen schatfen. 


RESUMEN 


Fluctuaciones de la estructura económica 


~ 


Existen dos tipos de fluctuaciones económicas. Influyen ellas en el vo- 
lumen y estructura de las actividades económicas. En lo que concierne el 
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volumen, los ciclos económicos resultaron constituir las turbaciones más 
notables de la estabilidad económica. Fueron esos ciclos una debilidad ca- 
racteristica de los sistemas económicos baseándose en la iniciativa de parti- 
culares. Especialmente los síntomas y causas del principal ciclo económico 
indican que, en aquellos países que continúan conservando el sistema de 
libertad de iniciativa, el mismo hubo una tendencia a cundirse en todos 
Jos campos de actividades económicas. Por otra parte, evidente está que 
los sistemas baseändose en el planeamiento económico colectivo pueden 
quedar vulnerados por las fluctuaciones cíclicas, las que influyen en el vo- 
Jumen de su actividad económica en sectores peculiares de la producción y 
distribución. No están estos sistemas sujetos a ciclos económicos generales 
del tipo que nos ocupa. Sin embargo, sus depresiones puculiares pueden 
resultar graves. 

Las políticas económicas anti-cíclicas en los sistemas que rige la ini- 
ciativa de particulares, tienen por objeto el de asegurar un volumen estable 
de actividad económica por medio de aumentadas intervenciones gobernativas 
y de métodos reforzados de rumbos gobernativos planeados. Los sistemas del 
planeamiento económico colectivo señalan una tendencia a eliminar cualesquier 
torbaciones peculiares en el volumen de actividad económica por medio de 
concesiones a la libertad individual y la iniciativa semi-particular. Esas 
politicas anti-ciclicas revelan elementos potenciales de un acercamiento fu- 
turo, entre los sistemas económicos, de las esferas estadounidenses y sovié- 
ticas entre si. 

Las fluctuaciones economicas estructurales consisten en alternativas 
reciprocas entre procesos obrando para lograr la colectividad económica y 
de retorno al liberalismo. Los sintomas y cansas demuestran que esas fluctua- 
ciones quedan sujetas a las reglas generales de desarrollo, madureza, vejez 
y agotamiento. Las oleadas favorables para la iniciativa de particulares 
siempre las siguen oleadas propicias para el planeamiento económico colec- 
tivo. El coste social de las mudanzas revolucionarias entre esas oleadas tiene 
tendencia a ser muy elevado. Más cuerdo es favorecer la evolución econó- 
mica estructural en términos de transiciones graduales y tolerantes entre 
los dos tipos de oleadas. La tolerancia y la comprensión recíprocas lograrán 
acaso crear otro elemento potencial de la futura reconciliación entre los si- 


stemas económicos contemporáneos. 
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RASSEGNE ECONOMICHE 
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GLI SCAMBI COMMERCIALI DEI PAESI 
DELLA COMUNITA EUROPEA DEL CARBONE E DELL'ACCIAIO 


1. — L'Istituto di Economia Internazionale nel recente « Convegno In- 
ternazionale per lo Studio dei Problemi Economici della Federazione Eu- 
ropea » — tenutosi a Genova dall-11 al 14 Settembre 1952 — ha presentato 
una « Introduzione Statistica » allo studio di tali problemi. 

Riteniamo di far cosa utile pubblicando una parte del capitolo riguar- 
dante gli scambi commerciali fra i paesi della Comunitá Europea del Car- 
bone e dell’ Acciaio (C.E.C.A.) e fra tali paesi ed il resto del mondo. 

Questo capitolo contiene sette tavole, nelle quali sono riportati, peri diversi 
paesi dell” Area Federale (1), per 1' Area Federale nel suo complesso, per il 
Regno Unito, e per gli Stati Uniti d'America (per i periodi prebellico e 
postbellico) i dati relativi a: 

1) le esportazioni, le importazioni, i saldi commerciali ; 

2) le esportazioni e le importazioni intrafederali (in valori assoluti) ; 

3) le esportazioni e le importazioni intrafederali (in percentuali) ; 

4) le esportazioni e le importazioni distinte per zone monetarie di 
destinazioue e di origine. 


2. — Dai dati della Tavola I si rileva quanto segue: 

1) fatta eccezione per la Germania Occidentale, i valori percentuali delle 
esportazioni e delle importazioni dei singoli paesi dell’ Area Federale rispetto 
alle esportazioni ed importazioni mondiali hanno subito (facendo riferimento 
ai dati del 1951) lievissime variazioni rispetto al 1938: la variazione maggiore 
riguarda le esportazioni francesi (da 4,2°/, nel 1938 a 5,5” , nel 1951); 

2) le esportazioni totali dall' Area Federale sono, dal 1948, costante- 
mente aumentate ed hanno raggiunto nel 1951 un livello di non molto in- 
feriore a quello delle esportazioni degli Stati Uniti; nel 1938 le esporta- 
zioni dall’ Area Federale erano invece sensibilmente maggiori di quelle dagli 
Stati Uniti; 

3) il valore percentuale delle esportazioni totali dall' Area Federale 
rispetto alle esportazioni mondiali è sensibilmente diminuito dal 1938 (23,4”', 
nel 1938; 18,2% nel 1951); 

4) il rapporto fra le esportazioni dall’ Area Federale e quelle dal Regno 
Unito è ritornato nel 1951 quasi allo stesso livello del 1938; 

5) anche le importazioni totali dell’ Area Federale sono costantemente 
aumentate dal 1948 al 1951, ma, come per le esportazioni, il loro valore per- 


(1) Per « Area Federale» intendiamo il complesso dei paesi facenti parte della 
Comunità Europea del Carbone e dell’ Acciaio (Belgio, Francia, Germania Oce., 
Italia, Lussemburgo e Olanda). 
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centuale rispetto alle importazioni mondiali é ancora molto inferiore al 1938 
(24,3°/, nel 1938; 18,8°/, nel 1951); 

6) il valore percentuale delle importazioni degli Stati Uniti rispetto 
alle importazioni mondiali è invece passato da 9,4 nel 1938 a 15,3 nel 1951 
(nel 1950: 16,8), avvicinandosi sensibilmente al corrispondente valore per- 
centuale dell' Area Federale; 

7) i saldi della bilancia commerciale risultano negativi per tutti i 
paesi dell’ Area Federale, in tutti gli anni considerati (unica eccezione un 
piccolo saldo positivo per la Francia nel 1950); 

8) il saldo passivo dell’ Area Federale è gradualmente e costante- 
mente diminuito dal 1948 al 1951; 

9) anche il saldo della bilancia commerciale del Regno Unito risulta 
negativo in tutti gli anni considerati; esso è fortemente aumentato nel 
1951, dopo essere diminuito fra il 1948 e il 1950; 

10) il saldo positivo della bilancia commerciale degli Stati Uniti, ca- 
duto ad un livello bassissimo nel 1950, è sensibilmente aumentato nel 1951. 


3. — Nelle Tavole II e III è riportato l’ordito del commercio in- 
trafederale. Per ogni paese dell’ Area Federale sono riportati i dati rela- 
tivi all'ammontare delle esportazioni (Tavola II) e delle importazioni (Ta- 
vola III) nei riguardi degli altri paesi dell’ Area, del complesso dell’ Area 
e del resto del mondo. 

Nella lettura delle tavole va tenuto presente che l’oggetto delle tavole 
stesse (Esportazioni per la Tavola II e Importazioni per la Tavola III) 
è riferito ai paesi il cui nome è riportato nella intestazione delle colonne. 
Cosi nella Tavola II si dovranno leggere i valori delle esportazioni di 
ognuno dei paesi il cui nome è riportato in testa alle colonne verso i paesi 
il cui nome è riportato nella intestazione delle linee. Analogamente nella 
Tavola III si dovranno leggere i valori delle importazioni di ognuno dei 
paesi il cui nome è riportato in testa alle colonne dai paesi il cui nome è 
riportato nella intestazione delle linee. 

I dati delle due tavole non coincidono: il valore delle esportazioni di 
un paese verso un altro non corrisponde cioè al valore delle importazioni di 
quest’ultimo dal primo. La differenza fra i due valori è dovuta anche al fatto 
che i valori delle esportazioni sono f.o.b. e quelli delle importazioni c. i. f.. 

Per tale ragione le due tavole non sono reversibili, non sono cioè leg- 
gibili se non nel senso per èiascuna sopra indicato. 

Alle Tavole II e III sono strettamente connesse, rispettivamente, le 
Tavole IV e V. Infatti, per ogni dato della Tavola II, sono riportati nella 
Tavola IV due corrispondenti valori percentuali e altrettanto è nella Ta- 
vola V per ogni dato della Tavola III. 

Precisamente : 

Nella Tavola IV, per ogni valore delle esportazioni di un paese verso 
un altro è riportato il valore percentuale rispetto all'ammontare complessivo 
delle esportazioni del paese verso i paesi dell’ Area Federale (colonne a) e 
il valore percentuale rispetto al totale delle esportazioni del paese (colonne 5). 
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Nella Tavola V, per ogni valore delle importazioni di un paese da un 
altro è riportato il valore percentuale rispetto all’ ammontare complessivo 
delle importazioni del paese dai paesi dell’ Area Federale (colonne a) e il 
valore percentuale rispetto al totale delle importazioni del paese (colonne 5). 

Inoltre, dalla lettura dei dati riportati nelle colonne b delle Tavole 
IV e V si rileva anche in quali proporzioni si ripartiscono le esporta- 
zioni e le importazioni di ciascun paese nei confronti dell’ Area Federale 
e del resto del mondo. 


4. — Facendo, in particolare, riferimento al 1951 si nota: 

1) l’importanza dei rapporti commerciali fra Belgio-Lussemburgo ed 
Olanda; in particolare, 1 Olanda assorbe oltre la meta delle totali esporta- 
zioni del Belgio-Lussemburgo verso i paesi dell’ Area Federale ; 

2) l'esiguità dei rapporti commerciali intercorrenti fra Italia e Belgio- 
Lussemburgo e fra Italia ed Olanda; 

3) che il maggiore mercato, sia di sbocco sia di rifornimento, per la 
Germania Occidentale è costituito dall'Olanda; 

4) che i rapporti commerciali con la Germania Occidentale rappresen- 
tano per l’Italia (in special modo per le importazioni) le più intense cor- 
renti di traffico all’interno dell’Area Federale; 

5) che, invece, per la Germania Occidentale i rapporti commerciali con 
l’Italia rappresentano, in confronto a quelli con gli altri paesi dell’ Area 
Federale, la corrente di traffico meno intensa ; 

6) che i rapporti commerciali dell’ Olanda all’ interno dell’ Area Fede- 
rale si svolgono, sia per le esportazioni che per le importazioni, per circa 
185 °/, con il Belgio e la Germania Occidentale; 

7) che la Germania Occidentale costituisce fra i paesi dell’ Area Fe- 
derale il maggior mercato di rifornimento e uno dei principali di sbocco per 
la Francia: reciprocamente, per la Germania Occidentale le correnti di traf- 
fico con la Francia occupano il secondo posto dopo quelle con l'Olanda; 

8) che, per quanto riguarda l’intensità relativa delle reciproche cor- 
renti di traffico, i rapporti commerciali fra Italia e Francia rispecchiano, 
meno marcatamente, la caratteristica dei rapporti commerciali fra Italia e 
Germania Occidentale ; 

9) che, reciprocamente, importanti correnti di traffico si hanno fra 
Belgio- Lussemburgo e Francia e fra Belgio- Lussemburgo e Germania Occi- 
dentale ; 

10) che, se si confrontano, per ciascun paese, i rapporti commerciali 
con il complesso dell’ Arsa Federale e con il resto del mondo, i paesi meno 
legati all’ Area Federale sono, per le esportazioni, la Francia, e, per le im- 
portazioni, la Francia e l’Italia in egual misura: per l'Olanda e il 
Belgio - Lussemburgo, invece, oltre un terzo del rispettivo commercio estero 
gi svolge con i paesi dell’ Area Federale. 


5. — Nella Tavola VI si leggono, per ciascuno dei paesi il cui nome 
è indicato nelle intestazioni delle colonne, i valori delle esportazioni dirette 
verso le aree. specificate nelle intestazioni delle linee. 
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Similmente, nella Tavola VII si leggono, per ciascun paese il cui nome 
è indicato nelle intestazioni delle colonne, i valori delle importazioni prove- 
nienti dalle Aree specificate nelle intestazioni delle linee. 

Dalla lettura di queste due tavole si desume quanto segue: 

1) che fra i paesi dell'Area Federale, l’Italia è quello le cui esportazioni 
ed importazioni nei riguardi dei paesi membri dell’OECE (appartenenti e 
non appartenenti all’area della sterlina) raggiungono, come già nel 1938, il 
minor ammontare ; 

2) che i rapporti commerciali della Francia con i territori d’oltremare 
sono di crescente importanza: sia le esportazioni verso quest'area che le 
importazioni provenienti da quest'area sono maggiori delle esportazioni 6 
delle importazioni della Francia nei confronti di ciascuna delle altre aree; 

3) che per il Belgio è netta la preponderanza delle esportazioni verso 1 
paesi membri dell’OECE, seguita da quelle verso i paesi dell'emisfero occi- 
dentale. Anche per le importazioni il primo posto è tenuto da quelle prove- 
nienti dai paesi membri dell’OECE, ma il distacco rispetto a quelle prove- 
nienti dall'emisfero occidentale è molto meno sensibile che per le esportazioni ; 

4) che la situazione del Belgio è analoga a quella della Germania Occi- 
dentale, per la quale si può ripetere quanto detto al punto 3) : la Germania Occi- 
dentale ha, inoltre, ripreso nel 1951 la propria posizione di principale esporta- 
tore verso i paesi dell’ America centrale e meridionale, mentre per le importa- 
zioni provenienti da quest'area è ancora leggermente preceduta dalla Francia ; 

5) nel 1938 le importazioni italiane dai paesi membri dell’OECE (ap- 
partenenti e non appartenenti all'area della sterlina) erano notevolmente 
superiori a quelle provenienti dai paesi dall'emisfero occidentale (le prime 
ascendevano al 258 */, delle seconde): i dati del 1948 e del 1949 presentano 
invece un completo rovesciamento della posizione: nel 1948 le importazioni 
provenienti dai paesi dell'emisfero occidentale sono ascese al 285°/, di quelle 
provenienti dai paesi dell’OECE; nel 1950 e nel 1951 lo spostamento si è 
un po’ attutito e le importazioni provenienti dalle due aree sono state quasi 
della stessa entità ; 

6) che per l'Olanda sono preponderanti i rapporti commerciali con i paesi 
membri dell’OECE (appartenenti e non appartenenti all'area della sterlina), 
seguiti a notevole distanza da quelli con i paesi dell’emisfero occidentale ; 

7) che nel 1951 i valori delle esportazioni e delle importazioni com- 
plessive dell’ Area Federale nei riguardi delle diverse aree sono tutti maggiori 
dei corrispondenti valori delle importazioni ed esportazioni del Regno Unito, 
fatta eccezione per il commercio con i paesi non membri dell’OECE appar- 
tenenti all area della sterlina e con il Canada. 


TAVOLA I 
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Esportazioni e importazioni totali - Saldo commerciale. 
Exportations et importations totales - Balance commerciale. 
Total Exports and Imports - Trade Balance. 


(milioni di dollari) 


ESPORTAZIONI (f.o.b.) 


1938 1948 1949 1950 1951 

ES b a b a b a b a b 
Belgio - Lussemburgo . 724 335 1.690 3,1 1.776 oe 1.653 2,9 2.647 53 
Francia 876 4.2 2.010 3,7, 2.7i9 4,9 3.079 5.4 4.225 5,5 
Germania Occidentale 2.162 10,4 79 15 1.123 2.0 1.981 SS 3.473 45 
Jtalia 547 2.6 1.077 2.0 1.121 2,0 1.208 2,1 1.629 2,1 
Olauda 568 Dek 1.025 1,9 112 2.4 1.414 2,5 1.978 2,6 
« Area Federale » 4.877 23,4 6.593 12,2 8.051 14,5 9.335 16,4] 13.952 18,2 
Regno Unito . 2.573 12,3 6.647 12.3 6.854 12,4 6.307 A 7.580 9,9 
Stati Uniti 3.122 15,0| 12.666 23,4 12.074 21,9 | 10.283 18,1| 15.034 19,6 
U.R.S.S. 257 12 880(1) 1.6 # > bd 
Yotale mondiale (2) | 20.840 54.143 55.175 56.897 76.500 

IMPORTAZIONI (c.i.f.) SALDO 
1938 1948 1949 1950 1951 
1938 | 1948 | 1949 | 1950 | 1951 
a b a b b a b a b 
Belgio - Lussemburgo 765 | 3,5} 2.046 2,3] 1.803 | 3,0] 1.943 | 3,2| 2.528 | 3,1|— 41|— 356|— 27|— 290 119 
Francia 1.322 | 5,7| 3.441 5,5] 3.289 | 5,5] 3.066 | 5,1 4.591 | 5,6|— 446| —1431|— 570 131 — 366 
Germania Occ. Ble 2202) ES [OS 2,8] 2.237 | 3,7 2.704 | 4,5| 3.506 | 4,3|— 60|— 974 Fabby — 1723) — 33 
| 

Italia 586 | 2,5] 1.539 2,51 1.545 | 2.6] 1.483 | 2.4] 2.118 | 2,6|— 3¢)— 462|— 424| — 275| — 489 
Olanda 776 | 3,3| 1.872 3,0| 1.852 | 3,1] 2.070 | 3,5| 2.566 | 3,2|— 208|— 847|— 540| — 656| — 588 
« Area Federale» . 5.671 |24,3/10.663 | 17,1] 10.726 | 17,9] 11.266 | 18,7) 15.309 |18,8|— 794) 4070] —2675| —1931| —1357 
Regno Unito . 4.461 |19,:| 8.449 |13,6| 8.522 |14,2| 7.286 | 12,2) 10.954 | 13,5] —1888| 1802] —1668]— 979) —3374 
Stati Uniti . 2.203 | 9,1| 8.058 |13,0 7.529 |12,5| 10.074 |16,8| 12.428 | 15,3] 919] 4608; 4545) 209 2606 
U.R.S.S. 268 | 1,1] 2.055(1,| 3,3 4 ad — 11|-—175 * = > 
Totale mondiale (2) .| 23.307 62.129 60.125 59.893 81.300 


a = 


Valore assoluto; b 


Valore percentuaie rispetto al totale mondiale. 


(2) Esclude Ja Cina, 1U.R.S.S. e altri paesi del- 


(1) Dato parzialmente stimato. — 
l'Europa Orientale. 
Fonti: International Monetary Fund, « International Financial Statistics », Washington, 


aprile 1952. sar 3 , 
United Nations, « Monthly Bulletin of Statistics », New York, maggio 1952. 
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TAVOLA II 


Paesi esportatori 
Paesi importatori 


1938 

Relgio - Lussemburgo 

Francia . TDI: 

Germania Occidentale 

Italia . 

Olanda SE 
« Area Federale » . 
Resto del mondo 


1948 

Belgio - Lussemburgo 

Francia . ae + 

Germania Occidentale 

Italia . 

Olanda . sob 
« Area Federale » . 
Resto del mondo 


1949 

Belgio - Lussemburgo 

Francia . no, Aa 

Germania Occidentale 

Italia . 

Olanda a E 
« Area Federale» . 
Resto del mondo 

1950 

Belgic - Lussemburgo 

Francia . er Y. 

Germania Occidentale 

Italia . 

Olanda RE 
« Area Federale» . 
Resto del mondo 

1951 

Belgio - Lussemburgo 

Francia . a à 

Germania Occidentale 

Italia . 

Olanda . 


« Area Federale » . 
Resto del mondo 


Esportazioni intra federali. 
Réseau des exportations intraféderales. — Network of Intrafederal Exports. 


(valori f.o.b. in milioni di doliari) 


BELGIO GERMA- 

LUSSEMB. | FRANCIA | NIA OCC. | SALTA) | QUANDA 
= 120,84 91,32 7,08 58,44 
112,32 ds 87,00 17,28 33,96 

89,52 53,64 = 105,36 85,56 
8,52 14,16 123,00 sr 6,84 
88,20 38,88 179,88 7,80 = 
298,56 227,52 481,20 137,52 184.80 
425,44 648,18 1.680,80 409,48 383,20 
as 151,44 88,92 28,08 158,52 
158,64 si 164,04 47,64 81,24 
74,40 106,68 (2) = 28,92 (2) 60,00 (2) 
27,96 22,44 24,24 2 20,64 
260,28 84,36 73,44 23,16 Es 
521,28 364,92 350,64 127,80 320,40 
1.168,62 1.645,08 440,36 949,20 704,60 
i 156,60 117,60 24,36 168,12 
130,80 ae 216,72 70,20 92,28 
185,52 135, 18(2) = 89,88 (2) 129,60(?) 
55,20 53,28 61,92 E 25,32 
256,56 126,00 103,92 25,08 = 
628,08 471,36 500,16 209,52 415,32 
1.147,92 2.247,64 622,84 911,48 896,68 
le: 196,56 159,84 31,56 189,60 
153,24 oo 181,92 104,64 63,72 
111,60 240,48 à: 117,12 (2) 290,40 
50,76 79,92 115,68 2. 18,60 
367,68 107,04 276,24 19,56 a 
683,28 624,00 733,68 272,88 562,32 
969,72 2.455,00 1.247,32 935,12 851,68 
na 244,44 233,65 38,21 284,26 
240,33 oy 287,20 147,68 88,26 
158,68 199,24 = 127,11 269,91 
54,40 100,65 158,21 = 27,45 
469,39 111,64 346,92 31.90 = 
922,80 655,97 1.025,98 344,9 669,88 
1.724,20 3.569,03 2.447,02 1.28410 1.308, 12 


(1) I dati del 1951 comprendono le esportazioni del Territorio Libero di Trieste sotto 
Amministrazione Anglo-Americana. — 


(2) Dato relativo all’intera Germania. 


Fonti: O.E.C.E., « Bulletin Statistique du Commerce Exterieur », Paris, ottobre 1951. 
O.E.C.E., « Commerce Exterieur - Serie 1», Paris, maggio 1952. 
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Importazioni intrafederali. TAVOLA III 
Réseau des importations intrafédérales. — Network of Intrafederal Imports. 
Tvalori c.i.f. in milioni di dollari) 

Paesi importatori a 
A O ER | one 
1998 

Belgio - Lussemburgo . . = 90,36 78,12 9,24 89,61 
IA et an. 111,84 E 57,72 13,32 37,44 
Germania Occidentale . . 87,84 90,12 == 158,64 171,00 
ES 2. 00 . GF. 1392 16,56 99,00 — 7,44 
AO. CR be 7 70,08 33,96 79,44 7,08 re 
« Area Federale» . . . 277,08 231,00 31428 188,28 305,52 — 
Resto del mondo . . . 487,92 1.091,00 15907872 397,72 470,48 
1948 
Belgio - Lussemburgo . . a 131,88 45,48 17,88 274,56 
ACI e A a. 174,36 — 82,44 16,32 89,64 
Germania Occidentale . . 111,00 178,56(?) — 31,44(?) 100,44(?) 
MA E, 33,24 59,40 26,28 - 21,00 
Manda AS OSL. o, 163,56 86,40 36,12 22,80 — 
« Area Federale» . . . 482,16 459,24 190,32 88,44 485,64 
Resto del mondo . . . 1.563,84 2.981,76 1.574,68 1.450,56 1.386,36 
3949 
Belgio - Lussemburgo . . — 112,08 128,52 44 64 257,04 
HIranCio 6 eo ay ens 181,92 — 72,84 45,84 125,16 
Germania Occidentale . . 115,80 243,24(7) — 63,24(?) 125, 16(?) 
DONS, AAA 28,56 59,40 91,20 — 25,68 
EA te =. ba 165,00 79,44 112,44 24,72 — 
« Area Federale» . . . 491,28 494,16 405,00 178,44 533,64 
Resto del mondo . . . ST 2.794,84 1.832,00 1.366,56 1.318,25 
3950 
Belgio - Lussemburgo . . — 140,16 96,12 50,40 375,96 
LACAN A oe 220,44 = 207,24 66,60 99,24 
Germania Occidentale . . 156,24 200,16 — 118,68 245,52 
OT 31,32 106,92 120,60 — 20,04 
landa gel ce BE; 193,92 68,40 296,28 1012 = 
« Area Federale» . . . 601,92 515,64 720,24 250,80 740,76 
Resto del mondo . . . 1.341,08 2.550,36 1.983,76 1.232,20 1.329,24 
1951 
Belgio - Lussemburgo . . = 216,21 145,25 53,39 464,74 
CIA e (ae vu: 258,60 191,87 98,87 104,39 
Germania Occidentale . . 2210 283,80 — 155,28 310,27 
Jia ay A RCE 38,40 136,3* 130,61 — 30,81 
Manda. A Pe 274,67 98,46 243,24 28,08 == 
« Area Federale» . . . 793,42 734,81 710,97 335, 62 910,21 
Resto del mondo . . . 1.734,58 3.856,19. 2.795,03 1.782,38 1.655,79 


(1) I dati del 1951 comprendono le importazioni del Territorio Libero di Trieste sotto 
Amministrazione Anglo-Americana. — (2) Dato relativo all'intera Germania. 


Fonti: O.E.C.E., « Bulletin Statistique du Commerce. Exterieur », Paris, ottobre 1951. 
O.E.C.E., « Commerce Exterieur - Serie I», Paris, maggio 1952. 


TAVOLA IV 


816 I. 


Esportazioni intrafederali. 


Réseau des exportations intrafédérales. — Network of Intrafederal I:eports. 


BELGIO GERMA- 
as i 2 ITALIA (1 OLANDA 
Paesi esportatori LUSSEMB. FRANCIA NIA OCC. (6) 
Paesi importatori a b a b a b a b a o 
1938 2 1 153 31,6 ) 
a ES Cea 5 10,3 
I i 3 Lussemburgo 24,1 13,8 19,0 4, , , , y 
Ste 31,6 ASS PI — || WEST 141824027126 0, 37100 LS ANS 
Germania Occidentale 30,0 12,4 23,6 6,1 = = 76,6 19,2 46,3 15,0 
Italia n 2,8 dl 6,2 1,6 25,5 5,7 — — 3,7 1,2 
Olanda 29,6 12,2 17,1 4,5 37,4 8,4 5,7 1,4 — - 
« Area Federale » 100,0 41,2 100,0 26.0 100,0 22,3 100,0 25,4 100,0 32,5 
Resto del mondo 58,8 74,0 TI Gu sa 
100.0 100.0 100,0 100,0 200,0 
19.48 
Belgio - Lussemburgo = = 41,5 7,6 25,4 Hz 22,0 2,6 49,5 15.5 
FE ra, ncia E 3 30,4 9,3 =, “e 46,8 20,7 37,3 4,4 25,4 79 
Germania Occidentale 14,3 4,4 29,2(2) 5,3(2) = = 22,6(2) 2,7(2) 18,71%  5,9(2)% 
Malia . 5,4 1,7 6,2 1,11 6,9 31 — — 6,4 2,0 
Olanda 49,9 15,4 23 fee AA 20,9 9,3 18,1 22 — — 
« Area Federale » 100,0 30,8 100,0 18,2 100,0 44,3 100,0 11,9 100,0 31,3 
testo del mondo 69,2 81,8 55,7 88,1 68,7 
100,0 100,0 100,0 100,0 100,9 
1949 
Belgio = Lussemburgo a = 33,2 SZ 23,5 10,5 11,6 2,2 40,5 12,9 
Francia . 20,8 7,4 = — 43,3 19,3 33,5 6,3 22,2 7.9 
Germania Occidentale 29,6 10,4 IEA — = 42,9(2)  8,0(2) 31,2(%)  9,9(2) 
Italia . 8,8 3.4 11,3 2,0 12,4 5,5 = = 6,1 L9 
Olanda 40,8 14,5 26,7 4,6 20,8 9,2 12,0 2,2 — - 
« Area Federale » 100,0 35,4 100,0 17,3 100,0 44,5 100,0 18,7 100,0 31,7 
Resto del mondo 64,6 82,7 5515 81,3 68,3 
100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 
1950 
Belgio - Lussemburgo = = 31,5 6,4 21,8 8.1 11,6 2,6 33,7 13,4 
Francia a J 22,4 9,3 — — 24,8 9,2 38,3 8,7 IES: 4.5 
Germania Occidentale 16,4 6,7 38,5 7,8 = Æ 42,9(2) 9,7(2) 51,7 20,6 
Italia. 7,4 3,1 12,8 2,6 15,8 5,8 — = 3,3 1,3 
Olanda 53,8 22,2 17,2 3,5 37,6 13,9 7,2 1,6 = ca 
« Area Federale » 100,0 41,3 100,0 20,3 100,0 37,0 100,0 22,6 : 100,0 39,8 
testo del mondo 58,7 19.7, 63,0 77,4 50,2 
100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 — 
1951 
Belgio - Lussemburgo = = 37,3 5,8 22,8 6,7 11,1 2,3 42,4 14,4 
Francia 5 2 26,0 Sal ES — 28,0 6,3 42,8 9,1 13,2 4,5 
Germania Occidentale 17,2 6,0 30,4 4,7 — - 36,8 7,8 40,3 13,6 
Italia . 5,9 2,1 15,3 2,4 15,4 4,6 — = 4,1 14 
Olanda 50,9 1717 17,0 2,6 33,8 10,0 9,3 2,0 = Ve: 
TR ta q io ne 
« Area Federale » 100,0 34,9 100,0 15,5 100,0 29,6 100,0 “21,2 100,0 33,9 
Resto del mondo 65,1 84,5 70,4 78,8 66,1 
100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 


a = 


(valori percentuali) 
TA 2 x<XqxREqxxnoox—CEcE— 


paese verso i paesi dell’« Area Federale ». 


ieee 


valori percentuali rispetto al totale delle esportazioni del paese. 


valori percentuali rispetto all’ammontare complessivo delle esportazioni del 


(1) I dati del 1951 comprendono le esportazioni del Territorio Libero di Trieste sotto 


Amministrazione Anglo-Americana. 


(2) Dato relativo all'intera Germania. 
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Importazioni intrafederali. TAVOLA V 
Réseau des importalions intrafélérales. — Network of Intrafederal Imports, 
(valori percentuali) 
sO BELGIO 3 
Pi E GERMA- 
aesi importatori LUSSEMB. FRANCIA NIA OCC. ITALIA (1) OLANDA 
Paesi eeportatori al A x 5 È b © b n b 
193€ 
Belgio - Lussemburgo . . 59,1 6.8 24,8 3,5 4,9 1,6 29,3 AS 
Francia A DA gs 40,4 14,6 = — 18,4 2,6 7,1 2.3 12, 45 
Germania Occidentale . . 17 11,5 39,0 6,8 = = £4,2 27.0 56,0 22.1 
DAA A 0,9 7,2 1,3 31,5 4,4 — — 2,4 0.3 
Di oe. ee ft 255 9,2 14,7 2,6 25,3 3,6 3,8 1,2 — — 
lai het LE E À ee eee O 
« Area Federale » 100.0 36,2 100,0 17,5 100,0 14,1 100,0 32,1 100,0 39,4 
esto del mondo 63.8 22,5 85,9 67,9 59.6 
100,0 100,0 100.0 100,0 100,9 
1948 
Beïgia - Lussemburgo . . > sà 29,4 3,9 23,9 2,6 20,2 1,2 56,5 14,6 
Ionica "ae sor 36,2 8,6 = = 43,3 4,7 18,5 IS 18,5 48 
Germania Occidentale . . 23.0 5,4 IE = 35,5(2) = 2,0(2) 20,7(2) 5,42) 
AA A eee 1,6 12,9 1,7 13,8 1,5 » È 4,3 1,1 
Manda 33.9 8,0 18,8 2,5 19,0 2,0 25,8 1,5 = = 
« Area Federale » 100,0 93,6 100,0 13,3 100.0 16,6 100,0 5,8 100,0 25,9 
Hesto del mondo 76,4 86.7 39,2 94,2 74,1 
100,0 100,0 100,0 100,0 105,0 
1948 
Beigio - Lussemburgo . . — += JR 3,4 317 5.7 250 2,9 48,2 159 
Wisacia ui Da 37,0 10,1 = = 18,0 3.3 25,7 3.0 23,5 6,8 
Germania Occidentale . . 23,6 6,4 MN E == 35,4(*) 4,1(2) 23,5(2) — 6,8(2) 
A Ge oe 1,6 12,0 1,8 22,5 4,1 — — 4,8 1,3 
Olanda 33,6 9,2 16,1 2,4 27,8 5,0 13,9 1,6 = = 
« Area Federale » 100,0 27.3 100,0 15,0 100,0 18,1 100.0 11,6 100,0 28,8 
Resto del mondo 72,7 85,0 81,9 88,4 71,2 
100,0 100,0 100,0 100.0 100,0 
1950 
Belgio - Lussemburgo . . ~ So i ea e ee ee ic ni 
cale 36,6 11,4 = = 28,8 7,7 26,6 4,5 13,4 4,8 
Germania Occidentale . 26,0 8,0 38,8 6,5 = == 47,3 8,0 33,1 11,8 
Ee ee on 5,2 1.6 20,7 3,5 16,7 4,4 = = 2,7 1,0 
Manda . .. . . 32,2 10,0 13,3 2.2 41,1 10,9 6,0 1,0 = — 
« Area Federale » 100,0 31,0 100.0 16,3 100,0 26,6 100,0 16,9 100,0 35,8 
Hesio del mondo 69,0 83.2 73,4 sides ae 
100,0 100,0 100,0 100,0 100,9 
1951 
Belgio - Lussemburgo . . = = 29.4 4,7 20,4 4,2 15,9 2,5 51,0 18,1 
Francia a 32.6 10,2 = = 27,0 5,5 29,4 4,7 11,5 4,1 
Germania Occidentale . . 27,9 8,8 38,6 6,2 a = se us se Di 
Talia NA 4,9 1,5 18,6 3,0 18,4 3,7 = = 3,4 12 
Cira A SS. 34,6 10,9 13,4 2,1 34,2 so de DO = a 
« Area Federale » 100,0 31,4 100,0 16,0 100,0 20,3 100,0 15,8 100,0 35,5 
Resia del mondo 68,6 84 DA de si 
100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 


a = valori percentuali rispetto 


paese dai paesi dell’« Area Federale ». 
valori percentuali rispetto al totale delle importazioni del paese. 


Qe 


all'animontare 


complessivo delle 


importazioni 


del 


(1) T dati del 1951 comprendono le importazioni del Territorio Libero di Trieste sotto 


812 ELA 


TAVOLA VI 


Esportazioni distinte per zone monetarie di destinazione. 
Exportations par zones monétaires de destination. 


Exports ly Monetary Areas of Destination. 


(valori f.o.b. in milioni di dollari) 
E A A AA A As 


Paesi esportatori + Ger- ; 
= a [Belgio Francia | mania urti 
Aree di destinazione | US$. Occ. (1) 


1936 


Paesi membri dell'O.E.C.E. non appart. all'area 
della sterlina (esclusi i territori d’oltremare) 364,68 325,68 923,16 195,84 


Paesi membri dell'O.E.C.E. appartenenti all’area 
della sterlina (esclusi i territori d'oltremare) 105,00 105,12 154,92 31,52 


"Territori d’oltremare dei paesi membri del- 


ROL Di LCA A - 28,20 247,80 26,52 11,04 
Paesi non membri dell'O.E.C.E. appartenenti 

all'area della sterlina Ca OA Da, 33,72 14,04 99,36 19,68 
Paesi non membri dell’O.E.C.E. appartenenti 

aMemisteroMoccidentale: 220 St. . "ee = « 98,76 102,36 322,92 86,52 
StatilUntar wea ek E me le cu ARA 49,80 59,88 41,16 
CAMA SA o Le dE 6,36 4,80 12,84 2,16 
America centrale e meridionale . . . ... 43,68 47,76 250,20 43,20 

1948 


Paesi membri dell’O.E.C.E. non appart. all’area 
della sterlina (esclusi i territori d’oltremare) 381,36 611,40 505,44 328,56 
Paesi membri dell'O.E.C.E. appartenenti all'area 
della sterlina (esclusi i territori d’oltremare) 163,08 154,20 74,88 93,84 
‘ferritori d’oltremare dei paesi membri del- 


A n LITI OLIO 2,16 42,48 
Paesi non membri dell’O.E.C.E. appartenenti 

all'area della: sterlina ne. an MI. 9524 30,12 9,36 96,84 
Paesi non membri dell’O.E.C.E. appartenenti 

all’'emisfero occidentale: . . . . . . . . 269,52 155,52 31,08 315,24 
UA PR 10109 62,80 26,52 89,52 
CANAS A ls > EN € 14,64 3.112 0,72 5,04 
America centrale e meridionale . . . . . 153,60 83.52 3,84 220,68 

1949 


Paesi membri dell'O.E.C.E. non appart. all’area 
della sterlina (esclusi i territori d’oltremare) 914,52 757,66 771,72 88992 
Paesi membri dell’0.E.C.E. appartenenti all'area 
della sterlina (esclusi i territori d’oltremare) 175.44 248,64 104,64 116,64 
Territori d’oltremare dei paesi membri del- 


J'O.E.C.E. STATE Me . 114,36 1164,60 29,52 55,44 
Paesi non membri dell'O.E.C.E. appartenenti 

alliarcamdellamsteriina CS RAR. 89,16 45,43 35,88 117,36 
Paesi non membri dell’O,F.C.L. appartenenti 

alVemisfero occidentale: . . 2°... . 251.16 239,40 84,48 238,80 
D CANON AE EA e YA 92,16 53,76 46,56 44,64 
Canada cat st Mia I 20,40 11,52 5,28 5,64 
America centrale e meridionale . . . . . 138,60 174,12 32,04 188,52 


4conltinua a pag. seguente) 


Olanda 


238,44 


131,52 


24.12 


20.76 


44,76 
20.76 

3,84 
20,16 


436,60 


155,64 


33,08 


42,46 


63,84 
27,72 

4,32 
21.80 


581,40 


223,44 


70,80 


39,84 


77,88 
37,80 

3,96 
36,12 


«Area 
Fede- 
rale » 


| 


718,20 
528,48 
337,68 
187,56 


655,32 
220,32 

30.00 
405,00 


1078,32 
641,04 
1161,00 
274,04 


835,20 
307,92 

33,84 
493,44 


1690,80 
868,80 
1434,72 
327,72 


691,72 
274,9 

47,40 
569,40 


Regno 
Unito 
(3) 


668.04 


129.46 


275,05 


711.69 


465,00 
141,35 
126,70 
203,64 


1553.83 
335,28 
952,08 

1288.04 

1073,28 
285,48 


300,12 
487.68 


1506.84 


307,56 


1046,76 


2209,56 


1024,20 
224,52 
301,08 
498,60 


Stati 
Unit: 


3466,80 


685,20 


610,80 


997,20 


5974.80 


1888.80 
3136.00 


744,00 


4510.80 


1868.40 
2642.40 
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(continuazione della Tavola V1) 


Paesi esportatori ? Ger- | «Area | Regno : 

x x 3 erg Francia| mania oa, Olanda | Fede- | Unito SEE 

Aree di destinazione -U88. Oce.(1) (?) tos (3) Uniti 
Ì 


1950 
Paesi membri dell'O.E.C.E. non appart. all’area 
della sterlina (esclusi i territori d’oltremare) 223,04 5,64 1261,68 477,84 728,40 1486,56 1705,86 2212,80 


Paesi membri dell’O.E.C.E. appartenenti all’area 
della sterlina (esclusi i territori d’oltremare) 135,36 287,88 92,16 139,56 213,60 868,56 259,56 554,40 


Territori d'oltremare dei paesi membri del- 


J '0.E.C.E. = a SE 4. 97,32 1139,88 51,00 63,72 89,40 1441,32 862,92 415,20 

Paesi non membri dell'O.E.C.E. appartenenti 

all’area della sterlina AA EA M 56,40 74,52 78,24 110,52 36,60 356,28 1875,00 510,00 

Paesi non membri dell O.E.C.E. appartenenti 

alliemisfero 1occidentale:s. pus « ne « 16027288 340,44 266,41 215,88 120,24 1215,85 1147,08 4568,40 
A ee en ne By ar 140740 125,28 103,20 76,80 60,48 506,16 357,24 — 
Canada (dro. 0. AR AA A 21,24 13,56 9,73 6,36 5,64 56,53 359,40 1947,60 
America centrale e meridionale . . . . . 111,24 201,60 153,48 132,72 54,12 653,16 430,44 2620,80 

1951 


Paesi membri dell'O.E.C.E. non appart. all'area 
della sterlina (esclusi i territori d’oltremare) 1315,78 1187,08  1935,09 613,06 900,87  2332,35 1782,54 2827,64 


Paesi membri dell'O.E.C.E. appartenenti all’area 
delia sterlina (esclusi i territori d’oltremare) 277,08 390,84 224,88 223,96 321,22 1437,98 302,86 948,69 


Territori d’oltremare dei paesi membri del- 


ROC c.d 7 io RR CONTRAT L06117 136,62 114,64 128,41 2212,95 1115,55 475,64 
Paesi non membri dell’O.E.C.E. appartenenti 
allisreasigella sterlina 40021 “ua. ona 449,27 122,62 185,91 176,38 78,17 712,35 2395,44  1049,41 
Paesi non membri dell’O.E.C.E. appartenenti 
will'emisfero. occidentales + -. = . <<"... 4274 551,26 631,32 263,06 218,92 2077,30 1279,77 6097,30 
A nn 20778 250,14 236,32 112,94 111,40 91853 431,93 — 
Gas MI A. ¿A AA 35,45 22,10 24,76 9,53 8,76 106.60 390,45 2516,01 
America centrale e meridionale . . . . . 169,56 279,02 370,24 140,59 98,76 053,17 457,39 3581.29 
(1) Per il 1938 i dati si riferiscono all'intera Germania. — (2) I dati del 1951 com- 
prendono le esportazioni del Territorio Libero di Trieste sotto Amministrazione Anglo- 
Americana. — (3) Esportazioni generali. 


Fonti: O.E.C.E., « Commerce Exterieur - Serie I», Paris, dicembre 1951. 
O.E.C.E., «Commerce Exterieur - Serie I», Paris, maggio 1952. 
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TAVOLA VII Importazioni distinte per zone monetarie d'origine. 
Importations par zones monétaires d’origine. 


Imports by Monetary Areas of Origin. 


(valori c.if. in milioni di dollari) 


Paesi importatori As Ger- : | « Area | Regno] Stati 
we Francia] mania Lo Olanda Fede- | Unito | Uniti 
Area di provenienza . Occ. (1) rales (3) (4) 


1938 


Paesi membri dell O.Ë.C.E. non appart. all’area 
della sterlina (esclusi i territori d’oltremare) 319,56 307,56 661,20 246,60 358,56 577,32 971,80 354,00 


Paesi membri dell O.E.C.E. appartenenti all’area 
della sterlina (esclusi i territori d'oltremare) ‘62.28 92,64 120,36 39,48 66,12 580.88 114,48 121,20 


"Territori d'oltremare dei paesi membri del- 


PROGR IDO KO: CORRETE IA (e: 82,56 381,36 96,48 30,60 39,84 630,84 377,64 186.00 
Paesi non membri dell'O.F.C.E. appartenenti 
all'area della sterlina. |. . . . + = <a 60,00 139,68 146,04 34,56 19.44 599,72 1016.04 — 110,40 
Paesi no: membri dellO.E.C.. appartenenti 
all'emirfero occidentale: . . . . . . . . 159,84 267,00 527.76 111,96 158.88 1225.44 1347,60 710.40 
A MO soe peo kalo, 6 RRBs GINO AS 70.44 84.84 552,84 578,04 2 
CNE: MONA RSR ER Ni sett ST 10,56 17,76 39,96 2,16 12,48 82,92 397,56 262,80 
America centrale e meridionale . . . . . 65,16 98,28 325,32 39,36 61,56 559,68 372,00 447.60 
1948 


Paesi membri dell’O.E.C.E. non appart. all’area 
della sterlina (esclusi i territori d’oltremare) 748,32 665.35 286,80 235,92 665,52 896.11  1364,28 682,30 


Paesi membri dell’O.E.C.E. appartenenti all’area 
della sterlina (esclusi i territori d'oltremare) 197,16 105,48 155,28 57,84 185,88 701,65 187,56 292.80 


Territori d'oltremare dei paesi membri del- 


SAA e e ARI n 195: 4e 1019 16 10.20 37,92 89,52 1352,26 1271,76 940,80 

Paesi non membri dell’O.E.C.E. appartenenti 

alfarcamcellatesteri n'ai. EE 10128 337,52 35,88 141,12 48,00 664,20 1891.44 667,29 

Paesi nou membri dell’O.E.C.£. appartenenti 

all'emisfero occidentale: . . . . . . . . 577.44 916,80 1024,92 939.04 569.04 392724 538,24 3913,20 
Stati Uniti. . . . . . . . . . . . 356,04 591,96 898,92 539.64 323.76 2710.32 738,00 — 
Canada «ps PP col. Lu 2.682 =, ANR ESOS 47,40 5,76 29,64 50,64 164,52 899,76 158520 
America centrale e meridionale . . . . . 190,32 277,44 120.24 269,75 194,54 1952,40 900,48 2328,%0 

1949 


Paesi membri dell’O.K.C.E. non appart. all’area 
della sterlina (esclusi i territori d’oltremare) 705,00 693,24 686,23 330,96 529,28 1002.24 170868 606,00 
Paesi membri deil'O.E.C.E. appartenenti all’area 
della sterlina lesclusi i territori d’oltremare) 164,28 117,00 65,52 59.76 203.20 614,75 213,96 228,00 


Territori d'oltremare dei paesi membri del- 


OO RI UL AR EA N 17772 977,44 111,36 52,26 101,52 1420,24 3247,88 571,20 
Paesi non membri delP'O.£.C.E. appartenenti 

all'arealdella isteria A 117/000 (347,88 126,12 140.76 42,00 773,76 1962,00 549,60 
Paesi non membri dell’O.E.C.E. appartenenti 

all'emisfero occidentale: . . . . . . ,. . 520,92 808,92 993,48 680,40) 450,95 3454.52  2299,80 3847.28 
Staw Writing a Len sn a o IZ 582,12 822,24 516,72 303,96 2550,36 821,40 = 
CADA DR A AS 52,44 37,68 21,24 11,52 11,76 134,84 824,04 1551,60 
America centrale e meridionale . . . . . 143,16 189,12 150,00 152,16 135,24 769,68 654,36 229,60 


icontinua a pay. seguente) 
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(continuazione della Tavola VII) 


Paesi importatori 
Belgio. Ger. 


Luss, 


A È À Italia | «Arena | Regno| sta 
Francia | mania (2) Olanda | Fede- | Unito | Un 
Oce. (1) rale » (3) (4; 


Area di provenienza 


1950 


Paesi membri dell’0.F.C.K. non appart. all’area 
della sterlina (esclusi i territori d'oltremare) 758,76 721.20 1237.44 417.72 891,24 1197,00 1597,68 99 


Paesi membri dell'O.E.C.E. appartenenti all’area 
della sterlina (esclusi i territori d’oltremare) 189,00 15:32 122,16 83,16 208,20 717,84 178,68 343 


Territori d'oltremare dei paesi membri del- 


IAN a e LI 936,48 252,72 7212 6752016241598 187.6184 0807 

Paesi non membri dell'O.E.C.E. appartenenti i 

all'area: dellaresterlinay IA PUES A (ASILO 360/2413 11937940 0 3120/84 82,68 912,36 1655,52 714. 

Paesi non membri dell’'O.E.C.E. appartenenti 

all'emisfere, occidentale: . . + « 0. « + 503.04, 647,52 626,16 A75:96 376,44.) 2629;12 1794.06 4816, 
Sat Un i e OA 277-5200 ADA 336.79) 236 64h 168612. 59252 — 
LEO NE coer Sa 58.32 22,56 10.08 6.84 8.76 106,55 501,96 1954, 
America centrale e meridionale . . . . . 140,52 247,44 185,04 132,40 131,04 836,44 700,68 2362, 

1951 


Paesi membri dell'O.E.C.E. non appart. all’area 
della sterlina (esclusi i territori d’oltremare) 993,11 1061,68  1323,97 574,02 1119,96 1587,71 2463.14 1393, 


Paesi membri dell'O.E.C.E. appartenenti all'area 
della sterlina (esclusi i territori d’oltremare) 212.21 166,13 123,22 83,07 214,31 798.94 202,74 473, 


Territori d'oltremare dei paesi membri del- 


LOBA TE A A 281; 0701320388 151366248 (159.159 0114802108 7090808 7 1015. 
Paesi non membri dell’O.K.C.E. appartenenti 
all'area della serna . 1. 0 «.« » « vw, «» 204,97 640,34 284,54 266.37 70,65 1464,27 2144,93 952, 
Paesi non membri dell'O.E.C.F. appartenenti 
all’emisfero occidentale: . . . . . . . . 638.35 908,19 1032,21 699,46 466,03 3744,24 2742,39 5568, 
Stati UMBRELLA EE AOS 70 5102000 7648/14: 448611 2815602302 SLMC0TA;6S — 
Canadairincal eme ere fi Ge ot BLS 51,25 51,43 47,50 25,17 256,40 727,88 2264, 
America centrale e meridionale . . . . . 152,60 337,14 332,64 203,35 159.30  1185,03 939,88 5303. 
(1) Per il 1938 i dati si riferiscono all'intera Germania. — (2) I dati del 1951 com- 
prendono le importazioni del Territorio Libero di Trieste sotto Amministrazione Anglo- 
Americana. — (%) Importazioni generali. — (4) Importazioni f.o.b. 


Fonti: O.E.C.E., «Commerce Exterieur - Serie I», Paris, dicembre 1951. 
O.E.C.E., « Commerce Exterieur - Serie I», Paris, maggio 1952. 


Genova, Istituto di Economia Internazionale, settembre 1952. 


ASPETTI DELLA RIFORMA FONDIARIA SOVIETICA 
NELL' EUROPA ORIENTALE E IN CINA 


Sommario: 1. - Introduzione. — 2. - Prima fase della riforma fondiaria: a) Eu- 
ropa Orientale. - 2) Cina. — 3. - Seconda fase della riforma fondiaria: a) Europa 
Orientale. - 6) Cina. — 4. - Terza fase della riforma fondiaria: a) Europa Orien- 
tale. - b) Cina. 


1. - INTRODUZIONE. 


L’Italia non è il solo paese in cui i problemi relativi alla riforma 
agraria occupino le menti umane. In effetti, la seconda, come la prima guerra 
mondiale, ha dato origine a notevoli cambiamenti della proprietà e della 
conduzione fondiaria in un certo numero di paesi europei ed asiatici. Nell’ Eu- 
ropa orientale e sud-orientale sono state attuate alcune radicali riforme che 
probabilinente daranno luogo ad un durevole cambiamento economico e sociale, 
anche se gli attuali regimi politici dovessero rivelarsi soltanto di durata 
limitata. Nello stesso tempo, in Asia si sono verificati drastici cambiamenti 
nelle condizioni della proprietà e della conduzione fondiaria che probabilmente 
non soltanto daranno l'impronta alla futura società, composta di quasi 500 
milioni di cinesi, ma avranno anche una influenza su un numero egualmente 
grande di asiatici viventi al difuori dei confini cinesi, i cui problemi fondiari 
sono ancora insoluti. 

Vi sono alcuni settori della vita pubblica nei quali si sono avute notevoli 
controversie a riguardo del miglior metodo per provvedere alla domanda 
insoddisfatta dei piccoli proprietari e dei fittavoli. In molte parti dell’ Asia 
meridionale e sud-orientale il problema fondiario sta ancora attendendo la sua 
soluzione, e sebbene i Governi centrali e provinciali dell’ India e del Pakistan 
abbiano considerato con molta attenzione, negli ultimi anni, l’ardente desi- 
derio delle comunità agricole, non è affatto certo che essi possano affrontare 
adeguatamente i relativi problemi politici ed economici. Non si può trascurare 
l'eventualità che gli appelli degli estremisti siano tanto forti, in molti paesi 
rurali dell Asia e di altri continenti, da staccare le masse dai loro attuali 
legislatori e da trasformarle in fiduciose seguaci di estremisti politici. 

Anche nell’America Latina, la questione fondiaria occupa il primo posto 
nei giornali. Nel Guatemala, il Congresso ha recentemente approvato una 
legge, sulla riforma fondiaria, che i proprietari terrieri considerano come co- 
struzione di agitatori politici, mentre il Presidente e i suoi sostenitori la 
descrivono come un atto di legislazione liberale e necessario. Qui, come al- 
trove nell’emisfero occidentale, gli americani seguono gli avvenimenti con 
grande interesse. Il Governo statunitense considera la riforma fondiaria come 
una competizione mondiale che deve essere affrontata mediante una legisla- 
zione evolutiva, se si vogliono impedire sviluppi rivoluzionari che, altrimenti, 
sembrano inevitabili. L’ opinione americana è, su questo argomento, così de- 
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cisa che lo stesso Presidente Truman ebbe gran successo nello scorso anno 
quando affermò che «ogni agricoltore desidera possedere e amministrare la 
sua fattoria ». Egli continuò dicendo che «il desiderio di coltivare la propria 
terra è uno dei più vecchi e dei più forti desideri dell’uomo ». Ed egli 
concluse che «è politica del Governo americano, pertanto, incoraggiare la 
proprietà della terra all’interno e all’estero ». 

Come già accade per tante altre questioni politiche ed economiche, nel- 
l’attuale mondo diviso il problema della riforma agraria è divenuto un argo- 
mento di controversia fra |’ Est e l’ Ovest. Pur trascurando gli aspetti pro- 
pagandistici, rimane una reale differenza di opinioni fra i protagonisti occi- 
dentali e quelli orientali, sulla funzione della proprietà privata e sullo sfrut- 
tamento individuale della terra, sul metodo di esproprio e di risarcimento 
nel caso di riforma fondiaria e sullo scopo fondamentale della riforma. 

Nell’opinione di molti politici ed economisti dell’ Occidente la riforma 
agraria è considerata un fine a sè stesso, sebbene non necessariamente una 
soluzione completa della più scottante questione della campagna. Per contro, 
i principî sostenuti dall’ Unione Sovietica ed attuati nei paesi che si trovano 
sotto l’ influenza sovietica, non considerano apprezzabile la riforma fondiaria in 
sè stessa. Sebbene essa costituisca una parte del programma politico ed 
economico di tutti i partiti comunisti, essa è considerata soltanto una misura 
intermedia in un processo nel corso del quale la proprietà privata e lo sfrut- 
tamento individuale della terra debbono essere sostituiti dalla proprietà pub- 
blica e dall’amministrazione collettiva. 

I recenti sviluppi avutisi sia nell’ Europa orientale e sud-orientale, sia 
in Cina, stanno ad illustrare |’ interpretazione che i regimi comunisti danno 
ai loro programmi, quando salgono al potere. Dato che nei paesi più arretrati 
la maggior parte delle persone lavora la terra, il modo in cui i problemi 
della riforma fondiaria verranno risolti può ben determinare il carattere politico 
ed economico di questi paesi. Nello stesso tempo, è improbabile che i paesi 
economicamente sviluppati dell’ Europa e dell’ America non siano influenzati 
dagli sviluppi nei paesi arretrati. La riforma fondiaria sarà soltanto uno dei 
molti problemi da risolvere nel prossimo futuro, e non certo il meno impor- 
tante. L'ampiezza del divario intercorrente fra il modo occidentale e quello 
orientale di affrontare la questione non può essere determinata senza l’analisi 
del concetto sovietico di riforma fondiaria. 

La riforma fondiaria e la collettivizzazione sono parti integrali della stra- 
tegia comunista nei paesi aventi una numerosa popolazione di agricoltori. Esse 
non sono semplici sottoprodotti della regolamentazione comunista, ma formano 
una parte vitale della dottrina comunista. Lo stesso Lenin, nell’affidare ai 
partiti comunisti sparsi nel mondo un programma di collettivizzazione, affermò: 
« La strada verso la collettivizzazione della terra comincia con la sua redistri- 
buzione ». Nel mondo comunista, la trasformazione della terra dalla privata 
proprietà, dall’affittanza e dall’amministrazione individuale, alla proprietà 
pubblica e all'amministrazione collettiva, è suddivisa in tre fasi. 

Nella prima fase, il desiderio famelico di terre dei piccoli proprietari, 
dei contadini senza terre e dei braccianti agricoli, viene sfruttato per ottenere 
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un aiuto di massa per l’espropriazione dei grossi proprietari e di coloro che 
sono giudicati nemici dello Stato. Nello stadio successivo, la necessità di 
cooperazione nella coltivazione delle terre di nuovo acquisto, è sfruttata per 
l'arruolamento, se necessario forzato, di contadini e di piccoli proprietari in 
« Comitati di Mutuo Aiuto» e in cooperative, da cui sono esclusi i cosiddetti 
«kulaks », ossia i proprietari di fattorie agricole di media dimensione. Nella 
terza fase, i contadini sono costretti a trasferire la loro cooperazione dalle 
cooperative convenzionali alle collettività di tipo sovietico, i cosidetti 
« kolkhozes ». Il controllo economico e politico delle collettività è esercitato 
dalle M. T. S. (Stazioni di Macchine e Trattori), che normalmente prendono 
il posto dei Comitati di Mutuo Aiuto. Le tre fasi del processo non sono 
sempre chiaramente distinte ed in Cina esse differiscono di poco da quelle 
europee. Inoltre, i principi fondamentali sono gli stessi in tutti i paesi che 
gravitano nell’orbita sovietica. 

Nell’ Europa orientale e sud-orientale come in Cina, le tre fasi possono 
essere chiaramente distinte nella trasformazione a cui la proprietà terriera e 
l’amministrazione agricola sono state sottoposte dopo la fine dell’ultima guerra. 
In un aspetto solo, vi è stata una differenza sostanziale fra gli sviluppi ve- 
rificatisi in Russia dopo la prima guerra mondiale e quelli verificatisi 
nell’ Europa orientale ed in Cina dopo la seconda guerra. Conoscendo i 
forti sentimenti dei contadini sulla questione della proprietà privata, la 
terra non è stata nazionalizzata. Per tutti gli altri aspetti, l'andamento della 
riforma fondiaria e della collettivizzazione hanno seguito l’esempio sovietico. 
Fino a che il principio della proprietà privata della terra è stato difeso, i 
villaggi hanno dato un aiuto sostanziale ai nuovi regimi post-bellici. Tuttavia, 
sebbene fosse stato fissato, per tutta la regione sovietica, che la terra dovesse 
appartenere, come proprietà privata inalienabile, a coloro che la coltivavano, 
in effetti l'assegnazione di terra ai singoli contadini è stata soltanto verbale. 
Meno di tre anni dopo la distribuzione della terra, l'agricoltura collettiva 
ha cominciato a prendere il posto delle fattorie individuali. 

Le tecniche applicate nel processo di collettivizzazione sono state prese 
a prestito dall’arsenale politico ed economico dell’ Unione Sovietica. Per 
dissipare ogui dubbio dei contadini circa il destino ultimo delle loro fattorie, 
nei primi stadi la collettivizzazione è stata presentata come una forma di 
collaborazione. Tuttavia, ogni parvenza di organizzazione volontaria è stata 
abbandonata molto presto. Gli agricoltori, che per legge avevano diritto di 
abbandonare le cooperative o le collettività, trovarono in effetti impossibile il 
farlo. La discriminazione contro i contadini indipendenti scoraggia fortemente 
ogni deviazione dal sistema ufficialmente riconosciuto. Le principali vittime 
di questa discriminazione sono i cosidetti « kulaks », cioè gli abbienti dei vil- 
laggi e gli oppositori delle politiche agrarie comuniste. Il loro destino finale 
è l’annullamento economico, se non addirittura fisico. Mediante la differen- 
ziazione delle quote di ammasso, delle imposte e dei prezzi, essi vengono 
privati sistematicamente dei loro mezzi di sussistenza. Dato che tutti i prin- 
cipali rappresentanti della classe conttadina sono stati eliminati, la resistenza 
contadina è quindi limitata all’azione disorganizzata di qualche individuo. La 
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maygior parte dei contadini continua il lavoro con indifferenza, per non 
dire con timore e odio, ma la bassa produzione agricola parla meglio di 
qualsiasi pubblica manifestazione dell atteggiamento dei contadini verso il 
regime al potere. 

I metodi usati nel corso della riforma fondiaria e lo scopo finale perse- 
guito dai comunisti sono stati recentemente descritti con una stupefacente 
franchezza da Rakosi, il Primo Ministro ungherese, nel corso di una Jezione 
su « La strada della democrazia popolare » tenuta durante un corso non nff- 
ciale del Partito dei Lavoratori Ungheresi. Affermó Rakosi: « All’ inizio della 
riforma fondiaria noi usammo la tattica di dividere i nostri nemici o di neu- 
tralizzarli, se possibile. Per questa ragione fissammo il più basso limite 
possibile di superficie, lasciando quindi invariata la maggior parte delle fat- 
torie dei « kulaks ». Ciò ha costituito un grande aiuto per un facile e rapido 
compimento della riforma fondiaria. All’inizio della ricostruzione, aiutammo 
quella parte della borghesia che, sebbene solo temporaneamente, si unì a noi 
in questo lavoro. La distribuzione della terra portò in sè i germi della dit- 
tatura del proletariato ». 


2. - PRIMA FASE DELLA RIFORMA FONDIARIA. 
a) Europa orientale. 


Pienamente consapevole dell’ importanza politica di guadagnarsi la fiducia 
dei contadini, alla fine della prima guerra mondiale Lenin aveva consigliato 
i bolscevichi di mettere da parte, per il futuro, il loro programma agricolo 
e di accettare, come espediente politico, un programma più moderato. Il 
suggerimento di Lenin è stato seguito in Russia dal 1920 al 1930. Esso è 
stato ripreso dal 1940 al 1950, quando nacquero problemi simili, sia nel- 
} Europa orientale e sud-orientale, sia in Cina. 

Mentre nella maggior parte dei paesi dell’ Europa occidentale la riforma 
fondiaria precedette o accompagnò le rivoluzioni industriali del XVIII e del 
XIX secolo, nell’ Europa orientale e sud-orientale i proprietari di terre 
riuscirono a manteutere il loro diritto sulla terra fino al XX secolo. I primi 
mutamenti nella distribuzione della proprietà terriera furono introdotti solo 
dopo la fine della prima guerra mondiale. Dal 1920 le riforme fondiarie furono 
compiute nella parte orientale dell’ Europa, su 25 milioni di ettari, circa, di 
terre agricole. Più della metà di questa terra era situata nei paesi dell’ Eu- 
ropa orientale e sud-orientale, paesi che, dopo la seconda guerra mondiale, 
divennero satelliti dell’ Unione Sovietica. In questa regione, circa quattro 
milioni di famiglie di agricoltori trassero beneficio dalle riforme fondiarie che 
seguirono la prima guerra mondiale. Molte di più avevano sperato di soddi- 
sfare la loro fame di terre, ma furono escluse dalla redistribuzione delle 
terre. Dato che le riforme dei primi anni del decennio 1920-1930 non valsero 
a raggiungere ciò che i contadini poveri e gli agricoltori senza terra ADE 
ravano, durante gli anni intercorsi fra le due guerre gli appelli per più 
ampie riforme mon furono mai messi a tacere. Nell’ Europa orientale e 
sud-orientale essi costituirono una parte integrale del programma delle prin- 


cipali organizzazioni contadine. 
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Durante la seconda guerra mondiale, alcuni membri preminenti delle 
organizzazioni cóntadine dell’ Europa orientale e sud-orientale si incontrarono 
a Londra e si accordarono per un programma comune con queste parole: 
« Siamo convinti che il mantenimento delle nostre liberta dopo la caduta 
della Germania non può essere raggiunto con un semplice ritorno alle con- 
dizioni pre-belliche ». « La terra ai contadini è la nostra parola d’ ordine. 
Siccome crediamo che la terra debba appartenere a quelli che la lavorano, 
non possiamo tollerare l’esistenza di moltitudini di uomini senza terra, o di 
uomini con troppo poca terra, a lato di cospicui patrimoni terrieri Noi cou- 
sideriamo l’esproprio dei grandi proprietari di terre e la suddivisione dei 
loro patrimoni come una riforma sociale essenziale in quei paesi in cui non 
prevale la proprietà contadina ». Mentre esistevano differenze di opinioni sui 
dettagli della politica, i maggiori rappresentanti della classe contadina erano 
pienamente d’accordo su due punti fondamentali: e cioè che la redistribu- 
zione della terra era necessaria e che la terra avrebbe dovuto diventare 
proprietà di singoli contadini. La maggioranza dei contadini aderì ai punti 
di vista che nel passato erano stati espressi dai narodniki e dai populisti, e 
respinse i programmi politici dei bolscevichi e del Comintern. 

Quando le vittoriose armate sovietiche entrarono nei paesi dell’ Europa 
orientale e sud-orientale, furono acclamate come liberatrici dall’oppressione 
tedesca e furono ricevute con grande aspettativa. Alcune -delle maggiori 
figure politiche dei movimenti contadini della regione riconobbero la necessità 
di un compromesso politico ed ammisero la convenienza della cooperazione 
volontaria nella distribuzione della terra. Tuttavia, mentre esse insistevano 
sull’esproprio coatto delle terre appartenenti ai grandi proprietari, erano 
poco disposte ad accettare qualsiasi coercizione riguardante la cooperazione 
dei singoli individui, sia nella sfera della produzione sia in quella del mer- 
cato. Nè erano preparate ad accettare la nazionalizzazione delia terra come 
parte del loro programma agricolo. Mentre in Russia, come negli Stati bal- 
tici, tutta la terra era stata nazionalizzata, ciò non avvenne nell’ Europa 
orientale e sud-orientale. Questa vitale concessione fu effettuata in ricono- 
scimento dei sentimenti dei contadini sulla questione della proprietà privata. 
A parte questa deviazione dal precedente russo, l'andamento della riforma 
fondiaria mette in luce una notevole somiglianza in tutta la regione sotto in- 
fluenza sovietica e rivela la più stretta collaborazione fra le principali figure 
politiche di questi paesi e la più accurata coordinazione dell’ indirizzo politico 
proveniente, in questo campo, dai consiglieri politici delle armate sovietiche. 

Nell’ Europa orientale e sud-orientale le riforme fondiarie furono realiz- 
zate immediatamente dopo la fine delle ostilità, anche quando c.ò non era 
immediatamente necessario, come è il caso della Bulgaria. La maggior parte 
della legislazione relativa alle riforme fondiarie si ebbe nel 1945, quando i 
primi Governi post-bellici iniziarono la loro severa attività. Ovunque le pro- 
prietà terriere appartenenti ai tedeschi ed ai simpatizzanti politici dei regimi 
pre-bellici e i latifondi eccedenti un certo limite massimo, normaimente di 
50 ettari, furono espropriati. In nessun caso i preeedenti proprietari furono 
compensati per la terra sottratta loro. Furono costituiti dei « Fondi di Riserva 
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Agrari », normalmente amministrati da Comitati Contadini, aventi lo scopo 
di distribuire le terre. In tale distribuzione fu concessa la prioritá ai parti- 
giani ed ai sostenitori politici dei nuovi regimi, ai piccoli contadini, ai brac- 
cianti agricoli ed ai contadini senza terra. Per scacciare ogni dubbio circa 
il destino finale della riforma fondiaria, le terre neo-assegnate furono dichia- 
rate proprieta privata inalienabile dei nuovi possessori. Le quote assegnate 
ai beneficiari della riforma fondiaria furono limitate, in generale, a non più 
di cinque ettari, e spesso a superfici considerevolmente inferiori. Il prezzo 
che i beneficiari dovettero pagare fu basso, corrispondendo, in generale, 
all’equivalente del raccolto di un anno, pagabile in dieci o venti anni me- 
diante rateazioni annuali. 

Tutte le foreste vennero espropriate dallo Stato mentre alcune zone agri- 
cole non furono suddivise, in modo da provvedere fattorie per le stazioni di 
coltivazione e di allevamento del bestiame, per le scuole agrarie e per le 
esigenze dell’ Armata Rossa. Gli edifici e il bestiame furono distribuiti ai 
singoli contadini, ma l’equipaggiamento delle fattorie, come i trattori e le 
trebbiatrici, fu in generale conservato nei « pools» di macchine dei Comitati 
Contadini di Mutuo Aiuto, che più tardi furono trasformati in Stazioni di 
Macchine e Trattori (M. T. S.). L’atteggiamento assunto nei confronti della 
Chiesa e delle sue proprietà terriere fu meno uniforme di quello assunto nei con- 
fronti dei proprietari secolari. Tuttavia, dopo una certa esitazione iniziale, nella 
maggior parte dei casi il patrimonio ecclesiastico eccedente il livello massimo 
previsto dalle leggi della riforma fondiaria, fu espropriato. In tale modo, la 
Chiesa fu privata della sua indipendenza finanziaria e della sua influenza 
economica sulla popolazione rurale. 

I dati statistici sui risultati della riforma fondiaria non sono nè completi 
nè uniformi. In effetti, le informazioni che sono giunte al mondo esterno 
sono, nella maggior parte dei casi, contrastanti. Tuttavia, se si analizza ciò 
che è evidente, sembra che furono espropriati circa venti milioni di ettari, 
ossia circa un quinto della superficie totale dell’ Europa orientale e sud- 
orientale. Tale estensione superò quella redistribuita, in tale regione, dopo 
la prima guerra mondiale. Dato che una parte della terra espropriata era 
ricoperta da foreste ed una parte restó indivisa sotto l’ ammistrazione dello 
Stato, le terre agricole distribuite ai piccoli agricoltori, ai fittavoli, ai brac- 
cianti agricoli e ai partigiani ammontarono a circa dodici milioni di ettari. 

Sarebbe stato impossibile mantenere ferme la produzione agricola e la 
produttività, anche se il mutamento di proprietà avesse avuto luogo in con- 
dizioni meno incerte. Anche in circostanze normali, ogni cambiamento nella 
proprietà fondiaria riduce, in generale, la produzione agricola per la durata 
di qualche anno. Nell' Europa orientale e sud-orientale il processo di riade- 
guamento fu particolarmente penoso e costoso dato che, in media, le nuove 
fattorie si aggiravano sui quattro ettari circa, o meno ancora. La necessita 
di alloggiare i nuovi coloni ed il loro bestiame creo un problema di consi- 
derevoli proporzioni. La provvista di sementi e di generi alimentari, di utensili 
e di fertilizzanti costitui un problema molto meno imbarazzante. 

Non v’é dubbio, tuttavia, che la redistribuzione della terra piacque a 
coloro la cui fame di terre fu parzialmente calmata, se non completamente 
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soddisfatta. I dati relativi ai beneficiari della riforma fondiaria sono in- 
completi in alcuni casi, e poco precisi in altri, ma vi é ragione di cre- 
dere che, a spese di alcune migliaia di proprietari terrieri, circa 3 milioni 
di famiglie, ossia un quarto della popolazione agricola della zona, abbiano 
tratto un guadagno dalla redistribuzione della terra. Quando si valuta il 
grado di aiuto e di opposizione politici alla collettivizzazione occorre ricordare 
questo considerevole numero. E quasi indubbio che i nuovi regimi post-bellici 
poterono fare assegnamento su un aiuto effettivo, nei villaggi, fino a che 
furono in grado di difendere il principio della proprietá privata della terra. 
E vero che almeno mezzo milione di famiglie, le quali avevano sperato di 
partecipare alla redistribuzione della terra, restó a mani vuote, ma é proba- 
bile che almeno alcune di esse abbiano trovato qualche impiego soddisfacente 
nel corso del processo di rapida industrializzazione, e non abbiano potuto in 
tal modo sentirsi insoddisfatte degli obbiettivi raggiunti dai nuovi regimi. 


b) Cina. 


Da lungo tempo si sa che una riforma della proprieta fondiaria, del si- 
stema di conduzione e della tecnica agricola, dai quali dipende il tenore di 
vita della maggior parte della popolazione cinese, era piú che necessaria ; 
tuttavia, poche misure pratiche furono adottate per migliorare le condizioni 
dei coltivatori e, quindi, ridurre la pressione rivoluzionaria esistente nel 
paese. Mancando riforme tendenti ad impedire, mediante misure evoluzioniste, 
la rivoluzione, l’acuto studioso delle cose cinesi, il Professor Tawney, previde, 
molti anni fa, le rivolte dei contadini. Quando quattro su cinque persone 
vivono in campagna e tre delle quattro coltivano la terra, il benessere eco- 
nomico e la stabilità sociale del paese dipendono dalla prosperità della po- 
polazione rurale. 

In Cina, la maggior parte dei coltivatori era lungi dall’ essere prospera. 
Mentre meno del 10%, della popolazione agricola possedeva più della metà 
dell’estensione agricola totale, all’altro estremo della scala sociale due terzi 
di tutti i proprietari non possedevano più di un quinto di tale estensione. 
Le famiglie degli agricoltori poveri non disponevano, generalmente, che di 
due quinti di ettaro, come loro proprietà, e di una superficie pari locata da 
un proprietario latifondista vicino. Questo era sufficiente per provvedere il 
cibo ad una famiglia di quattro persone, ma non per una di sei. Per la terra 
di proprietà dei possidenti terrieri, tali famiglie dovevano pagare un affitto 
che variava dal 40 al 60 % del raccolto, mentre il tasso di interesse annuo 
sui prestiti contratti per sostenere spese impreviste ammontava, in generale, 
al 30% ed oltre. Nell’impossibilità di pagare questi elevati affitti e tassi di 
interesse, molti piccoli proprietari divennero fittavoli e molti fittavoli diven- 
nero braccianti. 

La missione mista americano-cinese che, su proposta del Presidente 
Truman e di Chiang Kai-shek, elaborò uno studio sulla situazione agricola 
in Cina nel 1946, dichiarò che il 30 % della terra era data in affitto e che 
metà degli agricoltori possedevano la terra da loro stessi coltivata, mentre 
l’altra metà era divisa equamente fra coloro che erano fittavoli della terra 
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che coltivavano e coloro che la possedevano in parte e in parte la affittavano. 
Dalle indagini fatte dalla Società di Ricerche per l’ Economia Agraria Cinese 
(Research Society for Chinese Agrarian Economy) risulta che i due terzi 
della terra affittata appartenevano ai grandi proprietari e ai ricchi contadini, 
ed erano presi in affitto da poveri contadini. Sebbene non vi sia nulla da 
dire, in sè, contro il sistema di conduzione fondiaria, le speciali condizioni di 
affitto praticate nel passato nei confronti dei fittavoli e dei piccoli proprie- 
tari, non costituivano encomiabili caratteristiche del sistema agrario ciuese, 
Mentre sarebbe esagerato dire che tutti i contadini cinesi vivevano in per- 
petuo squallore e in continuo timore di essere spossessati, è indubbio che 
per molti anni i villaggi cinesi si sono trovati in uno stato di mancato ade- 
guamento delle risorse produttive e di ingiusta distribuzione delle proprie 
ricchezze e dei propri redditi. Sun Yat-sen, il padre della Cina moderna, era 
pienamente consapevole della necessità di adeguamenti economici e sociali, 
ed egli chiese che chi lavorava la terra ne fosse il proprietario. Il Kuomin- 
tang appoggiò questo punto di vista ed approvò alcune leggi agrarie che 
avevano lo scopo di ridurre la rendita della terra al 25 % del raccolto lordo, 
portandola, in altri termini, all 8% del valore della terra, e di limitare i} 
tasso di interesse fino a un massimo del 20%. Tuttavia, durante tutto il 
periodo del regime del Kuomintang non si fece nulla di decisivo per rendere 
operativa la legislazione in materia agraria. Nel frattempo, a causa dei danni 
provocati dalla guerra civile e dall'occupazione straniera, il livello di vita 
della popolazione rurale peggiorò fortemente e la tradizionale resistenza degli 
agricoltori contro le forze rivoluzionarie diminuì rapidamente. 

Così i comunisti trovarono un sostegno, fra i contadini, che non avreb- 
bero mai creduto possibile quando si installarono, dopo la prima guerra mou- 
diale, fra i lavoratori intellettuali ed industriali. Per la maggior parte del 
periodo trascorso dopo la tine della prima guerra mondiale, fu dottrina uffi- 
ciale del partito che soltanto il proletariato industriale avrebbe potuto libe- 
rare le masse lavoratrici della campagna del giogo del capitalismo. L’ Unione 
Sovietica, ansiosa di mantenere buone relazioni con i suoi vicini orientali, 
indusse i comunisti cinesi ad operare secondo la politica del Kuomintang, 
piuttosto che in aperta contraddizione col partito al potere. Soltanto dopo il 
colpo di stato di Chiang Kai-shek e dopo che il Kuomintang ruppe i rapporti 
con i comunisti, al Partito Comunista Cinese fu concesso di operare, sul 
piano politico, liberamente. Mentre i quadri comunisti furono sconfitti nella 
maggior parte delle città e dei centri industriali, Mao Tse-tung ed alcuni 
dei suoi amici politici riuscirono ad insediarsi in alcune remote regioni rurali 
della Cina e a costituirvi governi provvisori sovietici. Mao Tse-tung sostenne 
che il centro di gravità di una futura rivoluzione comunista risiede fra gli 
agricoltori e non fra i lavoratori dell'industria. Lottando per fare accettare 
il suo punto di vista, egli affermò confidenzialmente: « Se dovessimo calcolare 
i risultati relativi dei vari elementi della rivoluzione democratica su base 
percentuale, quelli dovuti ai cittadini e alle forze militari non dovrebbero 
essere valutati più del 30 %, mentre il restante 70% dovrebbe essere asse- 
gnato ai risultati raggiunti dai contadini nelle campagne». Gli anni del 
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fronte comune nei confronti del Kuomintang valsero ad insediare tanto sta- 
bilmente i comunisti nelle regioni rurali, che alla fine della guerra contro il 
Giappone essi furono in grado di cacciare il. Kuomintang dal paese. 

Uno dei primi atti del nuovo Governo Comunista fu quello di approvare 
una legge agraria che istituì in Cina una riforma la quale, nelle varie fasi 
della rivoluzione, era stata attuata nei territori sotto controllo comunista. 
Mentre, nel corso della rivoluzione i proprietari terrieri e i ricchi agricoltori 
erano stati contemporaneamente espropriati, Mao Tse-tung e Liu Shao-chi, 
uno dei suoi esperti per le questioni agrarie, consigliarono moderazione quando 
i comunisti assunsero il controllo dell’ intera Cina. La riforma fondiaria doveva 
essere attuata per gradi ed i ricchi agricoltori dovevano essere risparmiati. 
Dovevano essere evitati a tutti i costi gli eccessi verificatisi nelle prime 
fasi della riforma. Dato che la legge sulla Riforma Agraria del 1950 costi- 
tuisce la base dei mutamenti sociali, economici e politici che hanno avuto 
luogo nella Cina agricola in questi ultimi anni, è opportuno riassumerne 
il contenuto. La legge fissò, come suo scopo specifico, quello di liberare 
le forze produttive delle regioni rurali, di favorire la produzione agricola e 
di preparare la strada per |’ industrializzazione. A questo fine essa prospettò 
l'abolizione della classe dei proprietari terrieri e la creazione di un sistema 
di proprietà contadina della terra. Le principali vittime della legge furono 
i proprietari privati e quelli istituzionali, come le chiese e le scuole. Le loro 
terre, i loro animali da tiro, i loro utensili agricoli, le loro case, i loro stocks, 
dovevano essere confiscati. Tuttavia, le altre loro proprietà, in particolare le 
imprese industriali appartenenti ai proprietari terrieri, dovevano essere la- 
sciate intatte. 

Mentre l’esproprio colpì i ricchi agricoltori e i proprietari, nei giorni 
rivoluzionari in cui le terre del Nord furono occupate dai comunisti, 
nella seconda fase della rivoluzione, durante la quale si pensava di at- 
tuare ordinatamente la riforma, la proprietà dei ricchi agricoltori non do- 
veva essere toccata, fatta eccezione per la parte di terra affittata se questa 
era altrettanto estesa di quella posseduta e coltivata. La terra espropriata 
ai grandi proprietari ed ai ricchi agricoltori doveva essere occupata dalle 
Associazioni Contadine delle regioni rurali, le Hsiang. Ad esse fu conferito 
il compito di distribuire la terra espropriata in modo eguale, equo e razio- 
nale ai contadini senza terra, ai fittavoli e ai braccianti agricoli. Ovunque, 
al coltivatore della terra doveva essere concessa la prima scelta all'atto della 
distribuzione, ma ai contadini povéri doveva essere concesso un trattamento 
preferenziale, di modo che a volte fu assegnata loro una terra coltivata nel pas- 
sato da altri partecipanti alla distribuzione. I combattenti dell’esercito comunista 
ele loro famiglie parteciparono di diritto alla distribuzione. I proprietari terrieri 
ei membri delle organizzazioni religiose ricevettero pure il diritto ad una parte 
di terra, purchè essi volessero e potessero coltivarla personalmente. Tuttavia, 
chiunque fosse classificato come collaboratore, traditore, criminale di guerra, 
contro-rivoluzionario, o sabotatore, fu escluso dalla distribuzione della terra. 

Mentre la maggior parte della terra doveva essere distribuita a singoli 
individui, una parte di essa fu destinata a scopi sperimentali. Le foreste, i 
laghi, i fiumi, gli impianti per la conservazione delle acque e la terra incolta 
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dovevano essere nazionalizzati ed amministrati da enti governativi. L'esecu- 
zione della riforma fondiaria fu affidata a comitati composti di persone elette 
dalle Associazioni Contadine o nominate dalle comunità o nominate dai go- 
verni regionali o provinciali. 

A conclusione della riforma, ai nuovi proprietari doveva essere concesso 
un titolo di proprietá ed essi avrebbero potuto, senza ostacoli, amministrare, 
comperare, vendere o affittare la terra. Secondo la legge, avrebbero dovuto 
essere istituite delle Corti. Gli arresti indiscriminati, le percosse e le ucci- 
sioni furono fermamente proibiti; cosi pure furono proibiti il macello degli 
animali, il taglio degli alberi e la distruzione dei raccolti, degli edifici, delle 
installazioni e dell'equipaggiamento. Allo scopo di evitare qualsiasi azione 
contraria alla lettera della legge, |’ Associazione Contadina fu designata come 
organo legale incaricato di applicare la riforma. Mentre i braccianti e i po- 
veri e medi agricoltori avrebbero potuto iscriversi all’ Associazione dopo l’ap- 
provazione del loro Comitato Contadino Regionale, i ricchi agricoltori furono 
esclusi dall’associazione per tutta la durata della riforma. I grandi proprietari 
terrieri non avrebbero mai potuto divenire membri di tale associazione. 
L'adesione ad essa era ritenuta volontaria; le sottoscrizioni furono stabilite in 
base ad un tasso annuo pari ad un catty (ossia circa mezzo chilo) di riso o 
di miglio, e gli affari dovevano essere amministrati secondo il principio del- 
J’ accentramento democratico. Fu spiegato che questo principio significava 
che la minoranza obbedisce alla maggioranza, i gradi inferiori obbediscono 
ai gradi superiori ed i membri obbediscono all’ organizzazione. 

Nell’attuazione della riforma si doveva fare affidamento sugli agricoltori 
poveri e sui braccianti agricoli, che dovevano unirsi ai medi agricoltori 
neutralizzando, in tal modo, i ricchi agricoltori ed eliminando i grandi pro- 
prietari terrieri. Presentando la legge, Liu Shao-chi ammise che la discri- 
minazione per lo status delle diverse classi era una faccenda complessa. È, 
d’altronde, degno di nota che la legge non avrebbe dovuto fissare una netta 
distinzione fra le varie categorie di proprietà e di condizione sociale esistenti 
nei villaggi. Ciò fu lasciato ad una legislazione supplementare, promulgata 
qualche tempo dopo l'annuncio della legge sulla Riforma Agraria. In tale 
legislazione furono classificati come proprietari terrieri coloro che possiedono 
Ja terra ma non la lavorano e dipendono, per i loro mezzi di vita, dallo 
sfruttamento del lavoro altrui, in particolare dall’esazione di affitti dai con- 
tadini. Furono definiti come agricoltori ricchi coloro che prendono parte al 
lavoro, ma dipendono costantemente dallo sfruttamento per una parte del 
loro tenore di vita, e impiegano, soprattutto, braccianti agricoli. Per contro, 
furono definiti medi agricoltori coloro che dipendono interamente o princi- 
palmente dal loro stesso lavoro, mentre si intendono contadini poveri e brac- 
cianti coloro che vendono, in parte e per intero, il proprio lavoro per ot- 
tenere i mezzi di vita. 

Tale fu la legge. È ovvio che la sna classificazione si rivelò cruda ed 
aperta agli abusi quando fu applicata a casi specifici. In riconoscimento di 
tale manchevolezza, più tardi furono introdotte altre categorie intermedie, 
come semi-proprietari terrieri, contadini ricchi reazionari, contadini medi 
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benestanti e lavoratori saltuari poveri. Malgrado queste apparenti rifiniture, 
si ammise pubblicamente che nel corso della distribuzione della terra erano 
stati commessi molti errori. 


3. - SECONDA FASE DELLA RIFORMA FONDIARIA. 
a) Europa Orientale. 


Una politica di ricostruzione economica unita a moderazione politica 
avrebbe potuto .e1z'altro creare una vasta regione di prosperità per circa 
ottanta milioni di europei orientali. Tuttavia, come nella Russia sovietica. 1 
brevi anni della Nuova Politica Economica (N. E. P.) furono seguiti da uo, 
lungo periodo di misure rivoluzionarie, così nell’ Europa orientale e sud- 
orientale il breve periodo di ricostruzione economica si chiuse quando i Go. 
verni dominati dai comunisti portarono la lotta di classe nei villaggi. 
| Le somiglianze fra la seconda fase della storia agraria della Russia so 
vietica dopo la prima guerra mondiale e gli sviluppi agrari verificatisi nel- 
l'Europa orientale e sud-orientale dopo il 1947 sono invero sorprendenti. 
Nei giorni rivoluzionari del 1917, i contadini russi tolsero la terra ai pro- 
prietari di vaste estensioni pubbliche e private. Dopo che i liberali ed ; 
menscevichi fallirono nel loro intento di soddisfare le richieste di aiuto po- 
litico dei contadini rivoluzionari, i contadini si rivolsero ai bolscevichi. 
Nell’opinione di Lenin e dei suoi seguaci, il contadino era un reliquato della 
società pre-capitalista, e nella futura società senza distinzione di classi egli 
doveva divenire un lavoratore della terra, come il suo simile delle città era 
un lavoratore dell’industria. Tuttavia, sotto la pressione politica dei contadini, 
i bolscevichi dovettero abbandonare la loro dottrina e portare a termine il 
programma agricolo dei Narodniki, loro avversari politici. La terra fu redi 
stribuita e le distinzioni di classi esistenti nei villaggi furono abolite. 

Ciò fu considerato un espediente politico, piuttosto che un atto econo 
micamente necessario. Il cozzo verificatosi fra il concetto teorico e l’azione 
politica del partito rivoluzionario al potere ha, da allora, preoccupato la 
Russia. Per trent'anni i legislatori sovietici ed i loro seguaci di altri paesi 
hanno considerato i contadini alternativamente come i loro migliori collabo- 
ratori nella costruzione di una nuova società e come i loro mortali nemici, 
da essere limitati come fattore economico, se non addirittura liquidati come 
forza politica. Per tre decenni i contadini russi sono stati sballottati dai 
tempi dell’indulgenza e dell aiuto ufficiale, come nel periodo della Nuova 
Politica Economica (N. E. P.), ai tempi del peggiore odio e dell’ oppressione, 
come negli anni della collettivizzazione forzata. Ad un tempo, i capi sovie 
tici esortarono i contadini «ad arricchirsi », ma poco più tardi essi furono 
accusati di essere « kulaks », gli oppositori dei villaggi, e furono mostrati 
come gli oppositori del regime al potere. 

I capi bolscevichi considerarono i contadini come un alieato indispen- 
sabile per il successo della loro rivoluzione e per il consolidamento dèlla loro 
dittatura, ma essi non vollero mai farne degli alleati effettivi e rivedere ade 
guatamente la loro dottrina politica. Fu sempre il solo movente politico a 
determinare il loro atteggiamento verso la classe più numerosa del paese ; 
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ed essendo al potere un partito in minoranza, essi non trovano altro stru- 
mento politico che la coercizione. Tuttavia, questa non è la spiegazione com- 
pleta della crudeltà con cui è stata condotta la politica agraria sovietica 
contro il volere della maggioranza dei contadini, e ciò significa la maggio- 
ranza dei russi. La ragione fondamentale che spiega la politica agraria so- 
vietica ed il suo fallimento deve esser ricercata nelle erronee concezioni che 
sostituiscono la sua base ideologica. Nell’opinione dei veri marxisti, la grande 
impresa è superiore alla piccola impresa, nell’agricoltura come nell’industria. 
Avendo poca conoscenza del sistema di vita dei contadini, i teorici marxisti 
usarono l’estensione della fattoria come metro di misurazione, mentre nel- 
l'industria essi misurarono a ragione l'impresa mediante il suo rendimento, 
i suoi investimenti e la sua forza lavorativa. Se essi avessero fatto lo stesso 
per l'agricoltura, avrebbero trovato che una piccola fattoria a coltura in- 
tensiva è di frequente molto più progredita di una vasta estensione coltivata 
con pochi capitali e con poco lavoro. 

Una correzione dell’erronea concezione agraria della dottrina sovietica 
avrebbe potuto avere conseguenze di massima portata. La distribuzione dei 
grossi patrimoni fra i piccoli contadini non sarebbe sembrata una ricaduta 
nella società pre-capitalista e avrebbe potuto essere attuata in buona fede. 
La cooperazione con i contadini sarebbe stata accettata come una alleanza 
genuina con le forze economicamente e politicamente progressive dei villaggi 
e avrebbe potuto essere portata a termine da obbiettivi riformatori sociali. 
In luogo della perpetua resistenza dei contadini, avrebbe potuto realizzarsi 
la piena cooperazione; ed in luogo di norme dettate da un partito di mino- 
ranze, ne sarebbe risultata una rappresentanza effettiva di lavoratori e di 
contadini come forze sociali fondamentali. 

L’errore tecnico della concezione marxista non è stato mai corretto, e 
così la storia ha portato il contadino russo dalla servitù del latifondo alla 
servitù del patrimonio collettivo. Dopo ostacoli temporanei, la campagna di 
collettivizzazione forzata fu aperta alla fine del 1929 da Stalin con il suo 
discorso agli studiosi marxisti sulla questione agraria. All’inizio del 1930 
metà dei contadini russi fu costretta ad entrare nelle fattorie collettive e 
dal 1939 raramente una terra è stata lasciata in mani private. Per milioni 
di contadini russi i vent'anni trascorsi dopo che Stalin formulò la politica 
agraria sovietica sono stati un lungo periodo di disillusione e di miseria e, 
frequentemente, una battaglia per la semplice sopravvivenza. 

Nelle zone principali della società agricola dell’ Europa orientale e sud- 
orientale, sarebbe stato prudente mantenere la proprietà agricola privata e 
l’amministrazione agricola individuale, raggiungendo lo sfruttamento inten- 
sivo e l’industrializzazione mediante i mezzi convenzionali che erano stati 
applicati, con successo considerevole, nei paesi dell’ Europa occidentale. Ma 
i nuovi legislatori dell’ Europa orientale e sud-orientale e i loro consiglieri 
‘sovietici erano legati alla dottrina politica contenuta negli scritti di Lenin 
e di Stalin. Per essi la collettivizzazione della terra era una condizione sine 
qua non. All’inizio del 1948, la stampa e la radio Neon iniziarono ana 
campagna per la collettivizzazione dell’agricoltura nei territori sovietici di 
nuovo acquisto e nell’ Europa orientale e sud-orientale. 
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Nei territori recentemente acquisiti dall’ Unione Sovietica, i Consigli 
dei Ministri ed i Comitati Centrali dei Partiti Comunisti decisero di orga- 
nizzare le fattorie collettive. Gruppi di attivisti comunisti furono inviati nei 
villaggi e si costituirono dei Comitati Agricoli locali per assicurare una rapida 
collettivizzazione dell'agricoltura. La collettivizzazione fu dapprima lasciata 
a coloro che si univano spontaneamente, ed ai contadini ostili fu concessa 
della terra al di fuori dei confini delle fattorie collettive; ma presto la col 
lettivizzazione guadagnó terreno e rimasero solo pochi contadini dissidenti. 

Il segno ufficiale dell'inizio delle operazioni su vasta scala nelle regioni 
agricole fu dato nell'estate del 1948, allorchè, nella riunione del Cominform, 
venne deciso di criticare pubblicamente il Maresciallo Tito ed il Partito 
Comunista Jugoslavo per il loro modo di trattare il problema agricolo. Nel 
passato, gli unici paesi nei quali l’agricoltura socializzata era progredita, 
erano quelli prevalentemente agricoli. In Bulgaria ed Jugoslavia, dove è 
contadini erano abituati a lavorare collettivamente, nell'ambiente sociale 
della Zadruga, una antica forma di conduzione agricola collettiva, e dove i 
consumatori urbani. di generi alimentari ammontavano ad un quarto solo 
della popolazione totale, la collettivizzazione dell’agricoltura iniziò in un’epoca 
anteriore e procedette ad un ritmo molto più rapido che altrove. Le riforme 
fondiarie attuate nell’ Europa orientale e sud-orientale banno seguito lo schema 
Sovietico. E, ancora una volta, la collettivizzazione ba dovuto avvenire in 
stretta aderenza al modello russo. Vero è, per altro, che come espediente 
temporaneo, la terra fu lasciata alla proprietà privata. Anche da altri punti 
di vista, furono fatte delle concessioni ai forti sentimenti dei contadini, i 
quali richiesero di essere considerati, persino dopo che le loro rappresentanze 
politiche furono rese inefficienti, se non addirittura annientate. Per gli altri 
aspetti, riapparve lo schema familiare della collettivizzazione sovietica. Le 
tecniche adottate nel processo di collettivizzazione agricola dell’ Europa: 
Orientale e Sud-orientale appaiono chiaramente tratte dall’arsenale politico 
ed economico dell’ Unione Sovietica. L'invito alla collettivizzazione fu ovunque 
rivolto, in primo luogo, ai proprietari di fattorie di piccola e media gran- 
dezza. Dove furono ammessi, i proprietari di notevoli tenute agricole furono 
tollerati come estranei, e non accettati come soci in condizioni di parità. 

Per eliminare ogni sospetto dei contadini sul destino ultimo delle loro. 
fattorie, nei primi stadi, la collettivizzazione fu presentata come una forma 
di cooperazione (nel significato occidentale del termine) familiare ai conta- 
dini, dato che per molti anni essi avevano usato cooperative per la vendita 
dei prodotti agricoli e per l’acquisto dei materiali necessari all’ agricoltura. 
Gli osservatori esteri sono talvolta fuorviati dall uso di termini come coope- 
rative, che sono stati introdotti per rendere accetta, ai contadini dell'Europa. 
orientale ed al mondo estero, la discriminazione contro i contadini benestanti 
e l'abolizione della privata proprietà agricola. Infatti, la differenza fra coope- 
rative dell’ Europa orientale ed aziende collettive del tipo sovietico è più 
formale che sostanziale. È vero che diverse fasi della cooperazione sono for: 
zate, ma lo scopo finale è la completa collettivizzazione dell'agricoltura. I 
contadini possono bensì tenere un piccolo giardino ed alcuni animali, ma a 
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parte ció essi sono stati ultimamente ‘obbligati a cedere i loro diritti di pro- 
prietà uonchè le loro case, l’attrezzatura ed il bestiame alle cooperative od 
alle fattorie collettivizzate. 

Ovunque, la modificazione dello stato giuridico è stata legalizzata da un 
contratto o da uno statuto modello, secondo cui il contadino ha il diritto, 
dopo tre anni, di lasciare la cooperativa o la fattoria collettivizzata. In tal 
caso, si è supposto che egli riceva, oltre i confini della cooperativa locale, 
un’estensione di terreno pari alla sua proprietà originale. Comunque, allo 
spirare dei primi contratti di questo tipo, sono state fatte ultimamente no- 
tevoli pressioni per impedire ai contadini di abbandonare le cooperative. La 
discriminazione nei riguardi degli estranei costituisce un forte ostacolo alle 
deviazioni dagli schemi ufficialmente accettati. Ovunque, le vittime principali 
di tale discriminazione sono i « kulaks » o coloro cui viene dato questo nome. 
Il « kulak » non è stato mai definito inequivocabilmente, ma è di solito descritto, 
per motivi di convenienza, come il contadino che dispone di qualche mezzo 
finanziario o di alcuni lavoratori che non sono membri della sua famiglia. 
Ciò che ha maggiore importanza allorchè si bolla un uomo come « kulak », sono 
i suoi precedenti sociali, che possono essere precisati ancor meno della sua 
condizione economica nel villaggio. 

In alcuni paesi dell’area è quasi impossibile sopravvivere fuori della 
cooperativa. Ciò si verifica specialmente per i proprietari locali di estese 
tenute. La loro eliminazione dalle comunità agricole viene effettuata in tre 
fasi; come nella Russia Sovietica, le direttive ufficiali prescrivono di « con- 
tenere, opprimere e, infine, liquidare i « kulaks » ». Il periodo durante il quale 
i <kulaks » sono contenuti nelle loro posizioni è solo di breve durata, e ben 
presto esso è seguito dalla seconda fase, nel corso della quale i « kulaks » sono 
costretti ad abbandonare la loro posizione economica e sociale nel villaggio. 
Fino a questo punto, tuttavia, il « kulak » vede limitare la sua sfera d'azione, 
ma non è ancora eliminato. I mezzi per ottenere ciò sono molti, ma le 
forme di discriminazione più comunemente seguite sono tre, ossia differen- 
ziazione nei contingenti prestabiliti di consegna, nelle tasse imposte e nei 
prezzi pagati. Il rapido aumento dei contingenti di consegna e delle 
aliquote fiscali mostra chiaramente l’intenzione di sopprimere i contadini 
più agiati. Scarsi e poco attendibili sono i dati statistici disponibili sulla 
consistenza numerica dei diversi ceti agricoli. In ogni caso, data l’ela- 
sticità delle definizioni adottate, la loro estensione varia continuamente. 
Se si analizzano le notizie disponibili, si può affermare, con un'ragione- 
vole grado di approssimazione, che circa un decimo di tutte le famiglie con- 
tadine sono ora considerate come « kulaks » e che le loro proprietà terriere 
ammontano a circa un quinto di tutta la terra agricola dell’ Europa orientale 
e sud-orientale. A causa della loro dogmatica ostinazione nel voler liquidare 
i «kulaks », i comunisti hanno trasformato più di un milione, dei tredici esi- 
stenti, di famiglie contadine, in altrettanti nemici del loro regime, mettendo 
così in pericolo la produzione agricola di circa 10 milioni di ettari, che nor- 
malmente producono alimenti sufficienti a 15 milioni di consumatori rurali 
ed urbani. Queste famiglie agricole possono disporre, al massimo, di 50 et- 
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tari, ma in media l'estensione delle loro fattorie è di poco più di 10 ettari 
di terra agricola. Nei paesi dell’ Europa occidentale, essi sarebbero consi- 
derati tra i più poveri, anzichè tra i più ricchi del villaggio. 


b) Cina. 


Se i comunisti si fossero limitati a redistribuire la terra, essi avrebbero 
potuto contare sull'appoggio pieno ed incondizionato dei contadini. In realtà, 
è inerente alla dottrina comunista che il coltivatore individuale sia il residuo 
di un'epoca che sta tramontando. Nelle prime fasi della rivoluzione, si ve- 
rificarono degli eccessi che Liu Shao-chi stigmatizzò come « deviazioni di si- 
nistra ». Dopo la promulgazione della legge agraria, la riforma doveva essere 
condotta con moderazione. Secondo il piano di massima che venne redatto, 
essa doveva procedere per gradi e terminare, al più presto, alla fine 
del 1953. Circa 4 milioni di latifondisti e proprietari terrieri, considerati 
nemici dello Stato, dovevano essere espropriati a vantaggio di circa 40-50 
milioni di famiglie di contadini senza terra, di piccoli proprietari, di affit- 
tuari e braccianti, ma nessun contadino agiato doveva essere colpito dalla 
riforma. L'entrata della Cina nel confiitto coreano sconvolse il programma 
stabilito. Il Governo decise che l’attuazione della riforma doveva essere 
accelerata e che si doveva infonderle un nuovo impeto rivoluzionario. Le 
ragioni di questa svolta di politica devono essere ricercate nella congiuntura. 
Si è ritenuto che la debolezza negli effettivi e nell’ equipaggiamento militari 
della Cina ed il suo bisogno di soldati e di operai, divenuto manifesto du- 
rante la guerra coreana, abbiano provocato questo mutamento nel programma 
agrario. Benchè queste considerazioni possano aver avuto la loro parte, non 
bisogna trascurare il fatto che il nuovo indirizzo per una più rapida at- 
tuazione della riforma fondiaria fu più intenso in alcune regioni costiere, da 
dove doveva esser diffuso verso l'interno in uno stadio successivo. Da 
ció si può rilevare che la possibilità di un'invasione dell'entroterra non era 
del tutto trascurata dai comunisti, e che essi desideravano eliminare i nemici 
potenziali che potevano trovarsi nelle regioni minacciate dall'invasione ne- 
mica. Alla fine del 1950, Porgano ufficiale della Regione del Centro-Sud 
esprimeva il timore che, in caso di guerra, i disordini provocati dalle forse 
feudali potessero infirmare la sicurezza del paese. 

Il timore di un intervento delle forze nazionaliste o straniere spiega, in 
parte, la sollecitudine e l’asprezza con cui venne condotta la riforma nelle 
estese regioni della Cina orientale, centrale e meridionale. 

Nei primi tempi del governo comunista, allorchè la terra fu confiscata 
e distribuita nelle ampie zone della Cina settentrionale e nord-orientale, 
molti eccessi si verificarono nel trapasso ai contadini ed agli affittuari. Nella 
nuova fase della politica comunista, le azioni rivoluzionarie sono state pre- 
disposte secondo il piano, e la riforma fondiaria fu attuata in una serie di 
campagne, preordinate dal Partito Comunista e controllate dalle forZe comu- 
niste. Nell’esecuzione della riforma fondiaria, una parte importante fu affidata 
alle Associazioni Contadine, che dissero di rappresentare l’opinione delle 


Aspetti della riforma fondiaria sovietica ete. 531 


classi agricole. In realtà, esse si limitarono semplicemente ad indire le 
riunioni collettive, mentre la riforma fu predisposta ed attuata da organi 
(Kan pu) costituiti quasi esclusivamente da incaricati del Partito Comunista. 
Tutte le organizzazioni interessate alla riforma fondiaria aderirono al principio 
dell’ accentramento democratico, il che significava, a tutti gli effetti pratici, 
che la gerarchia di partito aveva poteri superiori a quelli delle organizza- 
zioni collettive, come le Associazioni Contadine e gli uffici governativi. Vi 
sono Associazioni Contadine per ogni villaggio, distretto, contea, provincia 
e regione. Una serie corrispondente di uffici statali e di sezioni di partito, 
assicura la completa coordinazione di tutte le manifestazioni politiche. Fu 
tollerata in una certa misura la cura dell’individualità regionale, ma gli ut- 
fici delle Commissioni militari e politiche delle sei regioni geografiche, at- 
traverso i loro decreti e le loro direttive, sorvegliarono a che le varie poli- 
tiche regionali fossero coerenti con la politica nazionale. Al vertice della 
piramide politica ed ammivistrativa, gli uomini di fiducia di Mao Tse-tung, 
come Lin Shao-chi e Chou En-lai, assunsero la duplice funzione esecutiva : 
nel Partito e nel Governo. I nomi di Mao Tse-tung e Liu Shao-chi figurano 
in testa agli elenchi dei membri del Governo Centrale, nonchè di quelli del 
Comitato Centrale, dell’ Ufficio Politico e della Segreteria Centrale del Par- 
tito Comunista. Viene così salvaguardata la continuità della politica al centro, 
nelle regioni e nelle provincie. 

Prima dell'arrivo nei villaggi degli organi preposti alla riforma fondiaria, 
gli affitti furono ridotti ed alcuni tipi di debiti furono considerevolmente di- 
minuiti. All’arrivo, tali organi fecero delle riunioni preparatorie in cui si 
sforzarono di familiarizzarsi con le condizioni locali, di vincere |’ indifferenza, 
il timore e la superstizione ed istigare gli animi contro i grandi proprietari 
terrieri locali. Dopo questa attività preliminare, furono indette le cosidette 
riunioni di lotta, in cui i grandi proprietari terrieri e coloro che erano con- 
siderati membri indesiderabili della collettività, furono accusati e condannati: 
spesso la sentenza fu eseguita sul momento. Nessuna misura fu adottata per 
permettere agli accusati di parlare e difendersi. La volontà delle masse fu 
considerata decisiva. Se esse restavano indifferenti, erano istigate dai membri 
del partito, che costituivano gli organi della riforma. Se invece eccedevano, 
secondo i consigli dati allora dalla stampa provinciale, nessun freno era posto 
alla loro azione, fino a che essa era diretta contro i grandi proprietari terrieri 
e sostenuta dalle masse. 

Dopo l’eliminazione di coloro il cui nome era stato messo sulla lista 
nera degli organi comunisti o che, con la loro condotta, avevano provocato 
dei disordini, le cosiddette riunioni di lotta continuarono fino a che altri 
grandi proprietari terrieri ebbero confessato la loro posizione sociale. Talvolta, 
contadini ricchi furono costretti a passare per grandi proprietari terrieri. 
Nella fase successiva, si definirono le classi sociali dei contadini ricchi, 
medi e poveri, ed il risultato della differenziazione di classe fu fatto cono- 
scere mediante l’invio di biglietti colorati. La precisazione della classe di 
appartenenza richiedeva la conferma delle autorità distrettuali e talvolta, in 
questa occasione, si verificò una riclassificazione. Quando tutte queste 
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operazioni preliminari erano terminate, aveva luogo la confisca e la ridi- 
stribuzione dei terreni, bestiame, attrezzature, edifici e depositi dei pro- 
prietari terrieri. Di regola, si stabili una estensione media per ogni 
uomo, donna e bambino tra i contadini poveri ed i fittavoli che ottennero il 
diritto di partecipare alla distribuzione della terra. Una relazione sulle ope 
razioni di confisca e di redistribuzione della terra veniva sottomessa all'esame 
delle autorità distrettuali e, dopo la loro approvazione, si emettevano. nuovi 
titoli di proprietà. La procedura terminava spesso con l'incendio dei vecchi 
titoli di proprietà. 

La riforma fondiaria fu in tal modo estesa dai punti focali ai villaggi 
confinanti, attraverso la maggioranza, se non la totalità, delle provincie della 
Cina. Allorchè Liu Shao-chi pronunciò il sno discorso alla Conferenza Po- 
litica Consultiva, la riforma fondiaria era stata completata in una superficie 
abitata da una popolazione rurale di circa 150 milioni di persone. Egli in- 
tendeva estendere la riforma fondiaria, durante l’inverno 1950-51, ad un 
altro centinaio di milioni di abitanti della residua popolazione rurale. In 
effetti, la riforma fu accelerata in misura tale che nell’autunno del 1951, 
nella sua relazione alla Conferenza Politica Consultiva, il Primo Ministro 
Chou En-lai potè annunciare che la riforma fondiaria era stata estesa ad una 
popolazione agricola di più di .300 milioni di abitanti. Nelle regioni rima- 
nenti, abitate da una popolazione rurale di circa 90 milioni di abitanti, la 
riforma sarebbe stata portata a termine nel corso del 1952. Sarebbe davvero 
sorprendente se una riforma, condotta tanto rapidamente, fosse ovunque pie- 
namente riuscita. In effetti, il grado di.insuccesso è stato effettivamente, 
nel corso degli ultimi due anni, inaspettatamente elevato e di qualche im- 
portanza per i Comunisti Cinesi In una riunione della Commissione Militare 
e Politica per la Cina centrale e meridionale, tenutasi a Wuhan nel no- 
vembre 1951, Tu Yun-sheng deplorò che, nella regione, la riforma fondiaria 
poteva essere considerata un successo pieno solo in un villaggio ogni cinque, 
mentre nella parte residua, essa era stata attuata in modo così poco soddi- 
sfacente, che si rendeva necessario un riesame dello stato delle proprietà. 

In un paese, in cui il servizio statistico non è mai stato molto convin- 
cente, poco affidamento può essere dato alle cifre globali annunciate nelle 
riunioni pubbliche. Tuttavia, un esame dei numerosi e spesso contrastanti 
dati pubblicati, permette una stima approssimata dell’ordine di grandezza 
dei cambiamenti provocati dalla riforma. Al suo compimento, circa 40-50 
milioni di famiglie di contadini poveri, che in media possedevano due quinti 
di ettaro e coltivavano una superficie doppia, tra terra di proprietà ed in 
affitto, avranno poco più di un ettaro ciascuna. Poichè il livello minimo di 
una dieta estremamente vegetariana richiede un quinto di ettaro per ogni 
abitante, i piccoli proprietari avranno terra sufficiente al nutrimento di sei 
persone. In tal modo, nella sfera economica e sociale, i contadini poveri 
saranno prossimi alla posizione dei contadini medi. Secondo un’indagine 
svolta in cinque villaggi della provincia Shansi, in seguito alla riforma 
fondiaria più del 90% dei contadini furono classificati come contadini medi. 
Anche se le tasse ed i contingenti fissati fossero ad un alto livello, non si 
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dovrebbe sottovalutare il significato di questo cambiamento nella posizione 
sociale ed economica del 60-70% della popolazione rurale della Cina. Nè 
bisogna trascurare la risonanza che la riforma fondiaria cinese avrà negli altri 
territori asiatici, in cui le condizioni della proprietà e dell’ affitto sono in- 
soddisfacenti, ossia nella maggior parte delle zone agricole dell’ Asia meri- 
dionale e sud-orientale. 


- TERZA FASE DELLA RIFORMA FONDIARIA. 
a) Europa orientale. 


Mentre nell’ Europa orientale e sud-orientale, come nella Russia So- 
vietica, i « kulaks » sono liquidati, fa parte della filosofia politica dei regimi 
attuali, l’appoggiarsi agli strati agricoli poveri ed il premere sulla massa 
di coloro che sono chiamati agricoltori medi e sono, in realtà, piccoli pro- 
prietari. La lotta di classe nei villaggi è considerata parte integrale del 
processo storico che deve condurre alla socializzazione dell’agricoltura. Il 
grado di fiducia attribuito ai poveri del villaggio ed ai proprietari di fattorie 
di media grandezza, varia da paese a paese, ma è possibile, come per altri 
riguardi, individuare uno schema, comune a tutte le regioni dell’ Europa 
orientale e sud-orientale. All’inizio, gli appelli agli agricoltori furono in 
gran parte basati sulla loro attitudine favorevole ai loro precedenti esperi- 
menti cooperativi, che nel passato avevano curato una quota notevole delle 
loro operazioni creditizie e delle loro contrattazioni di mercato. 

Ricordando lo spavento che la semplice menzione del sistema sovietico 
dei « kolkhoz » provoca, di solito, tra gli agricoltori indipendenti, i capi politici 
si sforzarono di presentare la collettivizzazione dell'agricoltura come una 
estensione del sistema cooperativo esistente, anzichè come un allontanamento 
da esso. La collettivizzazione fu dapprima presentata come scelta possibile 
tra vari tipi alternativi di cooperazione e più tardi come un processo di 
cooperazione in varie fasi. 

Nell’ Europa orientale e sud-orientale si possono trovare, quasi ovunque, 
tre forme di cooperative agricole tutelate e controllate dallo Stato. I loro 
nomi sono diversi: «Cooperative di produzione » in Ungheria, « Fattorie 
cooperative di lavoro» in Bulgaria e « Cooperative di lavoro agricolo » in 
Jugoslavia; ma le differenze sono nel nome, piuttosto che nell’essenza. Nel 
primo dei tre tipi di cooperative, il diritto di proprietà della terra rimane 
al titolare e solo alcune operazioni, come l’aratura e la semina, sono fatte 
collettivamente, mentre il raccolto e la destinazione delle culture sono lasciati 
all’agricoltore singolo. Nel secondo caso, tutto il lavoro agricolo, dall’aratura 
al raccolto, è fatto collettivamente ed i ricavi sono ripartiti fra tutti i membri 
della cooperativa in relazione alla loro quota di terra. Infine, il terzo tipo 
si avvicina maggiormente a quello collettivo in senso stretto. Come nella 
tipica azienda cooperativa agricola sovietica, tutta la terra posseduta dai 
diversi membri è trasferita all'azienda collettiva, ad eccezione di piccoli 
appezzamenti destinati a giardino, che di solito vanno da 1/5 ad una metà 
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di ettaro. Il lavoro è fatto collettivamente ed i ricavi sono divisi principal- 
mente in base al lavoro svolto nell'azienda collettiva e solo in parte in rela- 
zione alla quota di terra messa in comune. 

La distribuzione degli utili netti ricalca nei minimi dettagli quella pra- 
ticata nel sistema coattivo dell’ Unione Sovietica. L’assoluta precedenza nelle 
consegne è data allo Stato; viene quindi effettuato il pagamento dei servizi 
e delle spese di immagazzinamento. Il residuo è ripartito fra i membri del. 
l'azienda cooperativa o collettiva. Mentre nel caso delle cooperative di lavoro, 
una parte degli utili netti è distribuita come rendita o tasso di interesse 
sulla terra, nel caso dell’azienda agricola collettiva i ricavi sono distribuiti 
esclusivamente sulla base dei giorni in cui i membri hanno lavorato nel 
corso dell’anno. La quota distribuita a titolo di rendita è stata ridotta ra- 
pidamente e, negli ultimi tempi, è probabile che tutti i ricavi siano stati 
distribuiti sulla base del numero dei giorni di lavoro nell’ azienda collettiva. 
Come nella Russia Sovietica, il giorno di lavoro (« trudoden ») è un modulo 
di misura che non dipende solo dal lavoro svolto, ma anche dal raccolto 
effettnato. In tal modo, il membro dell’azienda collettiva ottiene il peggio 
di due sistemi: egli non ha nè la sicurezza del lavoratore industriale che, 
non interessato al risultato produttivo del suo lavoro, riceve un salario fisso, 
nè ha il vantaggio del fattore o del contadino autonomo che beneficia di un 
notevole raccolto o di prezzi più alti. 

Le informazioni statistiche esistenti sul grado di collettivizzazione rag- 
giunto nell’ Europa orientale e sud-orientale, sono irregolari e spesso di- 
scordanti, e tendono a dare un quadro in un certo senso esagerato del grado 
di collettivizzazione finora ottenuto. Comunque, dai dati disponibili, si può 
dire che alla metà del 1951, circa un milione e mezzo di famiglie agricole, 
ossia oltre un decimo di tutte quelle esistenti nell’ Europa orientale e sud- 
orientale, sono state iscritte come membri di aziende cooperative o collettive 
di lavoro. In tal modo, un sesto della terra agricola esistente in tali regioni 
europee è ora incorporato nelle cooperative controllate dallo Stato. La misura 
in cui la terra è stata collettivizzata varia da un minimo del 5% della terra 
arabile, in Polonia, al 50% in Bulgaria. 

Benché vi sia nell' Europa orientale e sud-orientale, una propaganda a 
favore delle fattorie statali, questo tipo di fattoria, che nei primi giorni dopo 
la rivoluzione russa apparve come l’ideale dei bolscevichi, non sembra possa 
guadagnare importanza nel prossimo futuro. (Ugualmente improbabili sono 
altri esperimenti di conduzione agricola su larga scala. Il regresso subito re- 
centemente, nella Russia Sovietica, dell'idea delle « Cittá Agricole », sará 
un monito per i capi politici nell’ Europa orientale e sud-orientale). 

In futuro, le fattorie statali é probabile prendano il secondo posto nei 
villaggi socializzati dell’ Europa orientale e sud-orientale, come stazioni di 
allevamento del bestiame e delle piante, come fattorie modello e come forni- 
trici di generi alimentari per le unità militari. L’ unica eccezione è cestituita 
dagli spopolati territori, già tedeschi, all’est dell’ Oder-Neisse. Qui le estese 
fattorie tedesche sono state, in molti casi, conservate e trasformate in fattorie 
statali, mediante l’impiego di lavoratori polacchi senza possedimenti terrieri. 
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In tal modo, un sesto dell’agricoltura polacca é stato socializzato. Non si é 
trascurata la nazionalizzazione della terra, che dovrá essere attuata qualora 
il modello sovietico verrá accettato in modo integrale nell’ Europa orientale 
e sud-orientale. Mentre nel periodo delle riforme fondiarie, la nazionalizza- 
zione era respinta ovunque nell'area, recentemente é stata inserita nelle di- 
scussioni politiche di alcune organizzazioni comuniste. Per esempio, in Bul- 
garia, che in questo campo tende a precedere gli altri paesi comunisti, il 
Presidente dei Ministri Chewenkov dichiaró nella primavera del 1950 che 
<la questione della nazionalizzazione della terra, senza la quale é impossi- 
bile introdurre il metodo socialista di produzione nella campagna, sarà risolta 
dagli stessi contadini», e «che mediante la meccanizzazione e la colletti- 
vizzazione dei sistemi di produzione agricola, si creano le premesse per la 
nazionalizzazione della terra, cioè per il suo passaggio a proprietà comune ». 
Il cambiamento liberale ed evolutivo delle comunità agricole, cui vollero 
arrivare i rappresentanti agricoli, non fu mai preso in esame dai capi poli- 
tici che ottennero il controllo dei paesi dell’ Europa orientale e sud-orientale. 
Ovunque, essi seguirono la redistribuzione della terra con una campagna di 
attacchi diretti contro i « kulaks » e con appelli ai piccoli proprietari ed agli 
agricoltori medi, per unirsi alle aziende cooperative e collettive controllate 
dallo Stato. Ovunque, queste campagne furono intensificate dopo la rottura 
del Cominform col Maresciallo Tito. Nei paesi in cui i contadini costitui- 
scono la maggior parte della popolazione, queste manifestazioni dei capi co- 
munisti non rimasero senza risposta. In effetti, la storia degli anni post-bellici 
costituisce la triste storia della continua lotta senza successo dei contadini, 
dei loro rappresentanti e delle organizzazioni politiche, contro la crescente 
potenza dei regimi comunisti. Oggi, nessuno di quelli che, nell’ Europa 
orientale e sud-orientale, sono conosciuti come capi dei movimenti contadini, 
ha alcuna influenza nell'attuazione della politica agraria nei singoli paesi. 
Nel periodo intercorso tra le due guerre mondiali, dittatori nazionali e 
stranieri tentarono di sopprimere i partiti contadini e di perseguitarne i capi, 
ma essi non riuscirono mai ad annientarli. Alla fine della seconda guerra 
mondiale, i perseguitati movimenti coutadini erano ancora sufficientemente 
integri, sì che poterono inviare i loro rappresentanti nei Comitati di Libe- 
razione appena costituiti, e nei governi di coalizione o all'opposizione parla- 
mentare. Il periodo dei governi del Fronte Popolare fu solo di breve durata. 
Prima della fine del 1947, i comunisti avevano eliminato le principali figure 
dei movimenti contadini che non erano comunisti e non intendevano abban- 
donare la loro opposizione politica. Alla fine del 1948, i comunisti avevano 
sciolto tutte le rappresentanze politiche organizzate non comuniste ed avevano 
ottenuto il dominio completo in tutti i paesi dell’ Europa orientale e sud- 
orientale. L'opposizione alla collettivizzazione tuttavia continnò, però i con- 
tadini, privati dei loro capi, raramente fecero una resistenza organizzata. La 
efficacia di tale resistenza non deve, pertanto, essere sopravalutata. Tuttavia, 
i capi comunisti sono stati talvolta costretti ad accennare a questa opposi- 
zione, per richiamare all’ordine alcuni dei più entusiasti protagonisti della 
collettivizzazione e per promettere ai contadini di rallentare la loro pressione 
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sulle comunità paesane. È difficile giudicare, in base alle informazioni di- 
sponibili, a quanto ammontino numericamente i sostenitori e gli oppositori 
dei Governi Comunisti nelle zone rurali dell’ Europa orientale e sud-orientale. 
Esclusi i funzionari ed i simpatizzanti, alcuni contadini senza terra e piccoli 
proprietari hanno indubbiamente beneficiato dalla riforma fondiaria, in misura 
tale da superare gli svantaggi che essi hanno subito a causa del sistema 
delle quote fisse di consegna e delle aliquote di imposta. 

Per contro, almeno un milione di « kulaks » è in continuo pericolo di 
essere privato dei propri mezzi di sostentamento ed è improbabile che sia 
sostenitore del regime. Un altro milione e mezzo di contadini, probabilmente, 
sì è aggregato alle aziende cooperative e collettive con riluttanza, se non 
contro il suo desiderio. Man mano che il tempo passa e la pressione aumenta, 
non è verosimile che questi contadini si affezionino ai loro attuali governanti. 
Nell’ Europa orientale e sud-orientale restano circa 10 milioni di famiglie 
che, nella maggioranza, appartengono a quella massa indecisa che, nei tempi 
attuali, ha poco da guadagnare o da perdere e per cui la vita nei paesi non 
era, nel passato, questione di nero o di bianco, ma piuttosto di grigio in 
grigio. Questi 10 milioni di famiglie agricole non guadagnarono o perdettero 
con la riforma fondiaria e non hanno ancora guadagnato o perso con la collet- 
tivizzazione. Comunque, qualunque siamo i loro guadagni economici, è pro- 
babile che essi considerino con alcune riserve, se non con sospetto l’atteg- 
giamento politico dei loro governanti. I loro rapporti futuri col regime, di- 
penderanno in gran parte dall'attività politica ed economica che i governi 
comunisti svolgeranno nei giorni a venire. 


b) Cina. 


In un articolo, scritto alla fine del 1951 sul « Yangtse Daily» Teng 
Tse-hui, Vice Presidente del Comitato Militare ed Amministrativo per la 
Cina centrale e meridionale, scrisse: « L’isolare la riforma fondiaria ed il 
considerarla semplicemente come una questione di redistribuzione terriera, 
ossia come un problema tecnico, costituirebbe un grave errore politico >. 
La natura politica del problema venne rivelata allorchè nei corsi di riorien- 
tamento, tenuti nello stesso periodo nella provincia del Fukien, si riesami- 
narono le esperienze delle cosiddette Nuove Democrazie dell’ Europa orientale. 
In Cina fu necessario passare dalla riforma fondiaria alle fattorie collettive, 
come sì era fatto in precedenza nei paesi europei satelliti della Russia So- 
vietica. In effetti, la collettivizzazione, che è il passo più recente in Cina 
della rivoluzione agricola, è una completa ripetizione di quello che è acca- 
duto nella Russia Sovietica vent'anni or sono e nell’ Europa orientale e sud- 
orientale due anni fa. La collettivizzazione nella Cina si svolge secondo lo 
schema seguito nell’ Europa orientale e, in realtà, i primi passi decisivi sono 
stati fatti in una direzione che può condurre solo verso le fattorie collettive. 
L'esistenza delle Società di Mutuo Soccorso fu ammessa pubblicamente alla 
fine dello scorso anno quando Wu Chueh-nung, Vice Ministro dell'Agricol- 
tura, in un articolo pubblicato sul « People's China >, dichiarò che circa 
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11 70% dei contadini erano iscritti alle Societá di Mutuo Soccorso della Cina 
nord orientale, mentre nella Cina del nord cid si verificava per pit della 
metà della popolazione agricola. Nelle zone in cui la riforma fondiaria è stata 
completata solo recentemente, le Società di Mutno Soccorso vengono svi- 
luppate con notevole rapidità. 

Le prime brigate di mutuo aiuto e le prime cooperative agricole di pro- 
duzione, sorsero più di venti anni fa nelle regioni sovietiche del Kiangsi, ma 
solo nel 1943 Mao Tse-tung, in un ricevimento in onore degli eroi del la- 
vero, richiese la graduale collettivizzazione delle fattorie. Nel 1950, nel pre- 
sentare la Legge sulla Riforma Agraria, Liu Shao-chi ammoni la Conferenza 
Consultiva Politica che «quando le condizioni fossero divenute mature per 
un largo uso dei mezzi meccanici, per l’organizzazione delle fattorie collet- 
tive e per la riforma socialista delle zone rurali, sarebbe cessata la necessità 
di una ricca economia agricola », ma aggiunse anche: « per ottenere ciò 
sarà necessario un lungo periodo di tempo ». Un anno più tardi, Li Liu-Lien 
andò notevolmente più lontano allorchè disse: « Solo quando l’agricoltura sarà 
collettivizzata, il problema della povertà, per quanto riguarda il contadino 
cinese, potrà essere risolto in modo sostanziale e l’agricoltore del nostro 
paese potrà incamminarsi verso il Socialismo ». La funzione delle Società di 
Mutuo Soccorso è di porre le basi per trasformare l'agricoltura da indivi- 
duale in collettiva. Il tipo più semplice è rappresentato dalle Società tem- 
poranee, costituite in quei luoghi in cui la domanda di lavoro è scarsa du- 
rante una parte della stagione. Una forma più perfezionata è rappresentata 
dalle Società permanenti, che ripartiscono tutte le risorse ed i ricavi in base 
agli sforzi individuali dei loro membri. Da qui, vi è solo un piccolo passo 
per arrivare alle società cooperative produttive che da ogni punto di vista, 
ad eccezione del nome, sono fattorie collettive del tipo sovietico. 

Negli ultimi anni, molta pubblicità è stata data al movimento cooperativo, 
i eni membri, si dice, sono aumentati da 5 milioni nel 1949 a più di 50 
milioni nel 1951. I comunisti cinesi considerano le cooperative come una 
delle organizzazioni di massa mediante le quali possono esercitare il controllo 
del pensiero di coloro che sono riluttanti o contrari a divenire membri delle 
organizzazioni che sono chiaramente identificabili come affiliate del Partito 
Comunista. Più di quattro quinti delle cooperative sono organismi di offerte 
che agiscono nel mercato, e la maggior parte delle altre sono cooperative di 
consumo. Vi sono, però, circa duecento cooperative agricole di produzione 
nella Cina del nord e del nord-est, che secondo le parole della relazione 
scritta su tale argomento da Chang Chia-chi alla fine dello scorso anno e 
riportata sul « People’s China >, sono «i prototipi delle aziende integral. 
mente collettive». Poichè ai membri delle cooperative sono rimborsate le 
fasse ed una parte del prezzo, non è possibile dubitare che, tra breve, la 
maggioranza dei contadini cinesi si sentiranno costretti a partecipare ad esse. 
Mentre le Società di Mutno Soccorso consistono, di regola, di non più 
di 10 famiglie, le cooperative agricole di produzione giungono ad assor- 
bire 20, 30 famiglie, e possono così godere di tutti i vantaggi che una 
unità economica può trarre dall’attività agricola. Mentre, finora, sono stati 
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mantenuti i principi della proprietà privata e dell’ associazione volontaria, vi 
sono alcuni elementi che mostrano la stretta aderenza al modello sovietico 
dell’ impresa agricola cooperativa («artel »). Nelle prime fasi, il prodotto agricolo 
era distribuito secondo il numero dei membri, ma presto si scoprì che 
«quando lavorano le proprie terre, i contadini desiderano che si inizii il più 
presto e termini il più tardi possibile; quando lavorano le terre altrui, essi 
desiderano che ognuno inizi tardi e finisca presto». (« People’s Daily» del 
22 gennaio 1952). Questo porta, necessariamente, all'introduzione del giorno 
di lavoro (« trudoden ») che è stato recentemente adottato nella prima azienda 
collettiva pienamente operante « kolkhoz », nel territorio della Riserva acquea 
di Hwa-chuan e nella Corporazione Agricola nella provincia dello Sungkiang 
(Manciuria). 

Come nella Russia Sovietica e nell’ Europa orientale, le fattorie di State 
sono tenute semplicemente per scopi sperimentali e come fattorie modello e 
dimostrative. Finora, vi sono in Cina circa quattrocento fattorie statali. È, in 
gran parte, in tali aziende agricole che vengono impiegati gli esperti sovietici 
e tentate le pratiche agricole sovietiche. Per esempio, la Scuola di Agricol- 
tura Meccanizzata, sita ad est di Pechino, è fornita di istruttori, macchine 
e trattori sovietici. Si può prevedere che le fattorie modello e le stazioni 
sperimentali forniscano in tempo il personale necessario, che attualmente 
manca, per la collettivizzazione dell’agricoltura cinese. Le sue prospettive 
sembrano notevolmente più promettenti che nella Russia Sovietica e nel- 
l'Europa orientale, dove il governo del bestiame ha intralciato la colletti- 
vizzazione. Infatti, il contadino cinese possiede solo un piccolo patrimonio 
zootecnico o non ne possiede affatto ed è improbabile che nella Cina tale 
patrimonio, che ba costituito il principale ostacolo alla collettivizzazione nella 
Russia Sovietica, possa crescere. Nella Cina del nord, il nucleo della collet- 
tivizzazione sarà verosimilmente costituito dalle Stazioni per Macchine e 
Trattori (M. T.S.), mentre nella Cina del sud, esso sarà costituito dalle 
stazioni di elevamento d’acqua e dai lavori di irrigazione. Poichè i legami 
sociali e familiari sono spezzati sistematicamente, sembra probabile che i 
centri delle macchine e per l’elevamento riusciranno a diventare punti di 
raccordo e che, dopo qualche penoso processo di riaggiustamento, si sviluppe- 
ranno dei nuovi legami affettivi, che sostituiranno quelli tradizionali che sono 
stati distrutti. Nello stesso tempo, i contadini resistono, con gli scarsi mezzi 
a disposizione, contro la disintegrazione della loro società. Già nel corso 
delle ultime, recenti fasi della riforma fondiaria, i Comunisti ritennero di avere 
delle buone ragioni per lamentare in alcune collettività le « deviazioni a 
destra » dei contadini. La creazione delle Società di Mutuo Soccorso e delle 
cooperative di produzione, portò ulteriori segni di insoddisfazioni. Mentre 
metà dei contadini della Cina settentrionale si unirono nelle Società di Mutuo 
Soccorso temporanee, meno del 10”, si aggregò per costituire quelle perma- 
nenti. Secondo i risultati di un'inchiesta, svolta in cinque villaggi della pro- 
vincia dello Shansi, solo uno su cinque partecipò volontariamente alle Società 
di Mutuo Soccorso, mentre due preferivano lavorare da soli e gli altri due 
vi partecipavano a causa delle difficoltà economiche. 
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E difficile peusare che i contadini non si siano accorti che, mentre 
Liu Shao-chi invocava il mantenimento di una ricca economia agricola, 
Kao Kang, Presidente del Governo Popolare nella Regione del Nord-Est, 
abbia espresso l’opinione che una ricca economia agricola significherebbe 
il completo fallimento della forza politica del popolo e costituirebbe uno stato 
di cose che non potrebbe essere tollerato. L’aliquota delle imposte di base, 
che aumenta rapidamente, dall’8% della produzione lorda per i contadini 
poveri al 20% per quelli ricchi, sembra confermare questa opinione. Lo 
stimolo a lavorare ed a guadagnare molto è stato sostituito dal timore di 
essere classificato come contadino ricco ed essere quindi considerato dalla 
collettività come un nemico potenziale del nuovo regime. L'effetto di questo 
comportamento sulla produzione alimentare di un paese è ovvio. Benchè il 
Governo Centrale abbia vantato l'ottenimento di grossi raccolti, in realtà, la 
produzione di derrate alimentari è ancora notevolmente inferiore a quella 
prebellica, mentre la popolazione è aumentata. In tal modo, il consumo ali- 
mentare inedio è probabile che sia inferiore a quello prebellico, che permet- 
teva di assorbire 2.200 calorie per individuo al giorno. Siccome i contadini 
poveri stanno probabilmente meglio che prima della riforma fondiaria, i 
rifornimenti valevoli per la crescente popolazione urbana ed industriale de- 
vono essere fortemente diminuiti. La requisizione coatta del grano sembra 
quindi essere il prossimo, inevitabile passo della legislazione agricola. 

In tali circostanze, è difficile poter descrivere come felice e soddisfatto, 
l’attuale stato d'animo della popolazione rurale. Esso è probabilmente meglio 
caratterizzato dalle parole di una relazione da un villaggio nella provincia 
dell’ Hupeh, pubblicata il gennaio scorso nel « Yangtse Daily»: «I conta- 
dini ricchi sono spaventati; quelli medi, scettici; quelli poveri ed i brac- 
cianti sono indifferenti. Qualcuno arriva sino a dire: non vi è molto interesse 
nella riforma fondiaria ». 
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Isola dei Pescatori, agosto 1952. 


54 


840 Agricola 


AAA A oo. 


EUROPA ORIENTALE - Stato dellu riforma fondiaria nel 1948. 


Estensione 


Superficie espropriata | Superficie distribulta | témigife ele 
migliaia in 0, migliaia in oo beneficiate Cda re 
di ettari del totale di ettari del totale | (miglisia) patri 
Polonia 8.900 28,50 5.400 29,70 1.000 5,40 
Cecoslovacchia 3.850 30,40 2.850 37,80 0.220 1,30 
Ungheria 3.250 34,90 1.900 25,80 0.660 2,90 
Romania 1.800 7,60 1.100 8,70 0.870 1,30 
Bulgaria 0.450 4,00 0.450 9,90 0.150 3,00 
Jugoslavia 1.750 6,80 0.800 5,80 0.350 2,70 
Totale 20.000 17,50 12.500 19,50 3.250 3,90 
Data Estensione Prezzo Ar Compenso Esproprio 
o et ica ML e pine 
fondiaria fattorie  |(in raccolti) a espropriata | alla Chiese 
Polonia 6/1X/1945 50 1 10-20 nessuno no 
Cecoslovacchia 21/VI/1945 50 1-2 15 nessuno si 
Ungheria 17/111/1945 55 1 10-20 nessuno si 
Romania 22/111/1945 50 1 10-20 nessuno no 
Bulgaria 12/X11/1944 20 (*) 10-20 nessuno si 
Jugoslavia 17/X11/1945 45 1 10-20 si 


Totale 


(*) Cinque volte il valore della terra nel 1935. 


nessuno 


Distribuzione percentuale 
delle fattorie 


Distribuzione percentuale 
della superficie delle fattorie 


fino a 10 da 10 a 50 | oltre 50 fino a 10 | da 10 a 50 oltre 50 

ettari ettari ettari ettari ettari ettari 

Polonia 89,00 10,50 0,50 31,80 20,90 47,30 
Cecoslovacchia 81,60 17,40 1,00 29,10 27,50 43,40 
Ungheria 85,00 13,30 1,70 26,10 22,10 51,80 
Romania 92,10 7,20 0,70 48,10 19,70 32,20 
Bulgaria 87,70 12,20 0,10 66,40 32,00 1,60 
Jugoslavia 88,30 11,30 0,40 55,00 35,30 9,70 
Totale 88,00 11,00 1,00 41,50 25,50 33,00 
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EUROPA ORIENTALE - Stato della collettivizzazione nel 1951. 


| Fattorie Famiglie agricole Estensione Terre arabili destinate 
| Collertive colpite delle riforme media delle alle fattorie collettive 
(Cooperative)! fattorie 
(unità) | migliaia in o/o collettive migliaia | in 0h 
| di etteri del totale (ettari) di ettari | del totale 
Polonia 3.000 70 2,0 150 450 3,0 
Cecoslovacchia 7.000 150 10,0 130 950 18,0 
Ungheria 4.400 200 15,0 170 750 14,0 
Romania 1.100 100 3,0 230 250 3,0 
Bulgaria 2.700 550 50,0 800 2.200 50,0 
Jugoslavia 7.200 430 20,0 300 2.200 24,0 
Totale 25.400 1.500 12,0 270 6.800 14,0 
| Terra arabile destinata Terre arabile destinata | Terra arabile soggetta alla 
alle fattorie collettive alle fattorie statali socializzazione agricola 
| migliaia im 0/6 migliaia in %Jo migliaia in lo 
di ettari del totale di etteri del totale di ettari del totale 
Polonia 450 3,0 1.950 13,0 2.400 16,0 
Cecoslovacchia 950 18,0 500 10,0 1.450 28,0 
Ungheria 750 14,0 350 6,0 1.100 20,0 
Romania 250 3,0 800 8,0 1.050 11,0 
Bulgaria 2.200 50,0 100 2,0 2.300 52,0 
Jugoslavia 2.200 24,0 700 8,0 2.900 32,0 
Totale 6.800 14,0 4.400 9,0 11.200 23,0 
Popolazione | Popolazione Area Popolazione Terra Area agri- 
agricola agricola agricola cola, per 
(migliaia (per km.?) per capita (migliaia (miglisie agricoltore 
di abilanti) (ettari) di abitanti) di ettari) (ettari) 
Polonia 24.500 78,5 0,75 12.500 18.200 1,45 
Cecoslovacchia 12.500 99,0 0,60 3.200 7.500 2,35 
Ungheria 9.200 99,0 0,80 4.500 7.300 1,60 
Romania 16.000 67,5 0,80 8.200 12.700 1,50 
Bulgaria 7.200 65,0 0,60 4.600 4.500 1,00 
Jugoslavia 16.100 62,5 0,85 11.000 13.800 1,25 
Totale 85.500 75,0 0,75 44.000 64.000 1,45 
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CINA - Stato degli agricoltori prima della riforma fondiaria. 
(per tipi di gestione) 


wat lezi Estensi Estensi 9 
Fantorie | Popoterione | tiie delle | medio dale | Superficie 
I sa Sd fattorie fattorie p 
E i (milioni di | ilioni di i k 
i (milioni) | abitanti) | pie | (ettari) (ettari) 
Possidenti ed Agri- 
coltori ricchi . a 40 30 5,00 0,85 
Agricoltori medi 16 90 25 1,60 0,30 
Agricoltori poveri: 
proprietari . d 28 160 20 0,70 0,10 
fittavoli 19 110 20 1,00 0,20 
totale . 47 270 40 0,85 0,15 
Totale generale 70 400 100 1,45 0,25 
Stato degli agricoltori prima della riforma fondiaria. 
(per tipi di proprieta) 
[errada Mrs | iene A ea less 
ria (milioni di | ore, EU pan 
| (milioni) abitanti) area (eteri) (ettari) 
Possidenti ed Agri- 
coltori ricchi 7 40 55 7,85 1,35 
Agricoltori medi 16 90 25 1,60 0,30 
Agricoltori poveri: 
proprietari . 28 160 20 0,70 0,10 
fittavoli 19 110 = = no 
totale . 47 270 20 0,40 0,08 
Totale generale 70 400 100 1,45 0,25 


Progresso della riforma fondiaria. 


(Popolazione agricola e totale colpita) 


Primavera 
1950 


Popolazione agri- 


cola (milioni) 145 
Popolazione totale 
(milioni) 160 


| 


Autunno Primavera Autunno 
1959 1951 1951 
180 290 310 
200 340 365 


Primavera 
1952 


385 


450 
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Confisca e distribuzione della terra. 


(Fattorie e popolazione agricola colpita) 


Failorie Popolazione Superficie Estensione 


agricola | agricola media delle o 
(milion) | ‘Milioni di | (milioni di pions 
i abitanti) ettari) (ettari) (ettari) 
| 
Confisca El 25 40 10,00 1,60 
Distribuzione 50 290 40 0,80 0,15 
Stato degli agricoltori dopo la riforma fondiaria. 
(per tipi di proprietá e di gestione) 
ae | Popolazione a gate | frensione, | Superfice 
| (milioni) (milioni di | oa shy 
| | abitanti) | eltari) (ettari) (ettari) 
Agricoltori ricchi 3 15 15 5,00 1,00 
Agricoltori medi UT 95 25 1,50 0,25 
Agricoltori poveri 50 290 60 1,20 0,20 
Totale 70 400 100 1,45 0,25 


ECONOMIC DEVELOPMENT IN ASIA 


A Preliminary Approach 


i 


This is an attempt to outline in preliminary and summary fashion the 
considerations which should be examined in promoting economic develop 
ment in Asia. Though the discussion extends beyond the normal framework 
of a theoretical model, it is of course still necessary to generalize, and the 
elements will be woven into differing detailed patterns in different countries. 
On the other hand, the main types of problems are similar in other under- 
developed regions. 


EL, 


Schumpeter’s theoretical model. — In formulating a theory of economic 
development, it may be legitimate to abstract away « non-economic» elements, 
eschew value judgments, assume a closed economy, a high degree of speciali- 
zation in economic functions, and a rationale of behaviour typical of an in- 
dividualistic society. This is the procedure adopted by Schumpeter (1). 
Schumpeter’s model is even more austere in that he excludes «growth » 
through small continuous modifications in the circular flow and limits the 
types of innovations coming within the concept to «spontaneous and disco» - 
tinuous Change in the channels of the flow, disturbance of equilibrium, 
which forever alters and displaces the equilibrium previously existing » (2). 
Such innovations lead to new combinations of the factors of production. 
Schumpeter further excludes the use of unused resources. These may be 
«a contributing circumstance, a favourable condition, or even an incentive 
to the emergence of new combinations» (3) but whenever we are concerned 
with fundamental principles we must never assume that new combinations 
take place by employing such unused resources. Even past savings are 
excluded, except insofar as they result from previous development (4). The 
means for economic development are extracted from the circular flow, ia 
the main through credit by the banks and used by entrepreneurs to bring 
about new combinations. 

Schumpeter’s analisis is suggestive on a number of points in approaching 
the applied problem. These include the types of innovations leading to new 


(1) J. A. ScHUMPETER, The Theory of Economic Development, Harvard Uni- 
versity Press, 1934. 

(2) Ibid, p. 64. 

(3) Op. cit., p. 67. 

(4) Passim, p. 71-74. 
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combinations (1), the role of the banking system in transferring resources 
from the circular flow, and in particular his emphasis on the role, location, 
and nature of leadership, not in the successful management of the circular 
flow, but in seizing new possibilities to conceive and create new combinations. 
The possibilities are already there, and the leader (the entrepreneur) does 
not create them, but he must surmount legal, political and other forms of 
Opposition, obtain the necessary resources and co-operation and win over 
consumers. 


IL 


The theoretical model and the problem of application. — In the prob- 
lem of application in Asian countries we are unable, of course, to accept 
the limitations of a theoretical model. Nevertheless, such a model is useful, 
by contrast, in illuminating the issues. We now mention certain points of 
difference. Others will emerge later. 

First, we cannot eschew welfare elements. The approach is shot through 
with value judgments. We are concerned with the means and processes by 
which welfare objectives authoritatively determined are approached as well 
as with the welfare effects of the response of entrepreneurs to economic 
self interest or other motives which impel them to innovate, and with 
consisteucy of the behaviour of individuals and groups with such welfare 
objectives. Thus it is the avowed purpose of national and international po- 
licies and programmes to raise the living standards of the mass of the people 
in under-developed countries, but many elements in culture present obstacles. 
Indeed it is not simply a question of economic welfare; for both national 
and international actions are prompted also by political motives. Moreover 
the political leader cannot be entirely indifferent to possible damage to the 
non-economic content of living — for example to the changes in social 
relations which affect communal solidarity, emotional security or political 
stability. 

These considerations are of great practical importance. Economic and 
other objectives may be inconsistent with each other, and this is not always 
appreciated. Equally the attainment of non-economic goals such as communal 
solidarity may be needed to reach economic goals. Moreover, one essential 
key to success is participation of populations in development programmes, 
and their response will be affected by the non-economic content of their 
value systems. One important deduction is that high priority should often 


(1) Innovations are of five main types. (a) The introduction of a new good, or 
a new quality of a good; (1) The introduction of a new method of production; 
(c) The opening of a new market; (d) The conquest of a new supply of raw ma- 
terials or semi-manufactured goods; (e) The carrying out of a new organization 
of industry. Spontaneous and discontinuous changes in consumer wants are in gen- 
eral small and are regarded as changes in the data to which the business man 
must adapt himself. Op. cit. p. 66. 
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be given to projects which promise an early improvement in living stand- 
ards so that the compensation for a breach with tradition is early and 
obvious rather than remote and indirect. 

These considerations give point to a major difference between theoretical 
and «operational » models, which is clearly enough recognized by Schum- 
peter. «The economic ‘state of a people does not emerge simply from the 
preceding economic conditions, but only from the preceding total situation» (1). 
Attention must therefore be given to non-economic as well as economic 
institutious, forms of organization, and elements in culture, because the 
former determine in large measure the location and appropriate forms of 
leadership, the strength of inertia or resistance which the leader must over- 
come, the incentives to which people respond, the ability to respond, and 
the practicable methods of persuasion or coercion. 

Other general considerations affect the frame of reference. Discontinuous 
innovations of any size generated within Asian economics are not likely to 
be very strong for some time. At first, successive accumulation of small 
improvements are likely to achieve more than massive innovations. This 
arises for several reasons discussed more fully later; inadequate leadership, 
whether in government or the private sector, to bring about new combina- 
tions, the paucity of resources to be drawn from current production, imma- 
turity in banking and fiscal systems and the strength of resistance to change. 
The major discontinuous innovations are likely to come from without in the 
form of ideology, capital aid and technical assistance, but the main signif- 
icance of these is likely to be in starting a process of growth, (which 
Schumpeter excludes from his concept of economic development), expressed 
in gradual changes in attitudes, the extension of improvements in productive 
power, increases in the capacity to save and create capital, a gradual amel- 
ioration in living standards and gradual changes in the allocation of re- 
sources. Innovations from without are likely to exhaust themselves unless 
populations are ready to absorb them and make such changes in institu- 
tions and organizations as will enable the results to be extended by local 
effort. So we are just as much interested in leadership which improves the 
management of the circular flow as in that which sets out to effect new 
combinations. The former may require some degree of the latter but more 
importance is attached to doing the same things better as a prerequisite to 
doing better things. 

With the above and other considerations in mind, we approach economic 
development as a social process (and not simply an economic process), the 
objective of which is to raise living standards for the mass of the people, 
whether by discontinuous innovations or continuous growth. We regard the 
main elements as the following: (1.) Developing the capacities of individuals 
to participate, and devising effective means of persuasion; (2.) Promoting 
such inodifications in culture, institutions and organizations as will remove 


(1) Op. cit., p. 58. 
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obstacles to necessary changes; and developing such attitudes, institutions 
and organizations as will facilitate the fuller expression of individual ca- 
pacities. Here the role of government and the strengthening of public admin- 
istration are important; (3.) Increasing the volume of material resources 
and directing their use; (4.) Improving techniques. 


IV. 


Individual capacities. — The poverty of Asian peoples is, of itself, a 
major impediment to economic progress if only because it limits the re- 
sources which can be extracted for re-allocation or capital formation. In ad- 
dition are certain concomitants of poverty which affect individual efficiency 
and cause much wastage (1). These include malnutrition, (2) a high inci- 
dence of disease, high mortality rates and low expectation of life, as well 
as illiteracy, ignorance and a lack of many of the skills needed to apply 
new techniques. 

Improved nutrition is not only a primary goal, but also an important 
means of improving human energy and initiative which can be applied to 
economic improvement. This reinforces other reasons for placing special 
emphasis on agriculture, and within agriculture on nutritional requirements (3). 

Nutritional considerations then become relevant in interpreting the prin- 
ciple of comparative advantage in international trade, even though they 
cannot be estimated in terms of money cost. 

The effects of endemic disease and demographic conditions are patent 
enough in high mortality rates and low expectation of life. Their economic 
cost is not so fully appreciated. Ghosh illustrates their economic significance 
for India when he estimates that 22'/, per cent of national income is used 
to rear persons who make little or no contribution to production as against 
6', per cent in England and Wales (4). Further, with low expectation of 
life, there is a smaller period during which a contribution to production is 


(1) Crude monetary estimates of poverty are given in National Income and 
its Distribution in Under-Developed Countries, U.N. Statistical Paper, Series E 
No. 3, New York 1951, especially p. 3. Contin Cuark's estimates in Conditions of 
Economic Progress are more refined but still very conjectural. The major difficulty 
however arises in properly measuring and assessing concomitants such as health 
or educational attainment; and even more in assessing enltural and institutional 
factors. For an attempt to list and classify indicators of welfare, and determinants 
or facilities, c. f. Essentials of Rural Welfare, FAO, Washington, 1949. 

(2) For estimates of deficiencies, c. f. World Food Survey, FAO, Washington, 1946. 

(3) Here the periodie national «Food Balance Sheets» prepared by FAO pro- 
vide an important guide to agricultural policy, while the nutritional training 
schools, training programmes and technical assistance arranged by FAO and WHO 
must be judged not only in terms of their effects on nutrition but also in preparing 
populations more effectively to participate in development programmes. 

(4) D. Gaosx, Population and Economic Efficiency in Indio, Indian Council 
of World Affairs and Oxford University Press, 1946, p. 22. 
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made, while for one who dies from disease there are many who suffer but 
survive, and whose working time is shortened and efficiency is impaired. 
While the removal of such conditions would increase the rate of population 
growth, there would also be a substantial, often neglected, item on the 
credit side, especially if other measures increased employment opportunities. 

There are other related aspects which we may illustrate. In many if 
not most under-developed countries large numbers suffer from intestinal 
parasites. The elimination of these would be the equivalent to a substantial 
increase in food supply, as well as affect the energy of the Jabour force. 
Throughout Asia (and elsewhere), large areas cannot be cultivated because 
of malaria. Effective malaria control measures might substantially increase 
agricultural resources. So there are indirect effects of health measures to 
be explored. Facilities are inadequate to provide efficient personal medical 
services and national poverty usually precludes their rapid expansion. Much 
however may be achieved through «mass» approaches: for example through 
inoculation or malaria control, control of insect carriers, and education, and 
by improvements in village water supply and sanitation. These are not ne- 
cessarily costly but often require organization and leadership at the «com- 
munity level». 


Vs 


The social framework. — While detailed discussion is not possible 
here, it is necessary to emphasize, and useful briefly to illustrate, differences 
in social organization between East and West as conditioning the problems 
of economic development. There is for example the greater vitality and eco- 
nomic significance of the family as a social nucleus and economic group 
in Asian countries, and beyond this the stronger ties which bind to the 
extended family or clan (1) and to the village community 12). 

Among the economic consequences are a reduction in the mobility of 
Jabour, the subdivision and fragmentation of holdings, the weakening of 
wider loyalties (which is not conducive to efficiency in large scale enter- 
prise and public administration) and suspicion and non-acceptance of the 
stranger which makes leadership from without more difficult. Social cohesion 
provides scope for co-operative effort, but generally there is a greater re- 
straint on the pursuit of individual gain. Perpetuation of the family is a 
powerful motive affecting birth rates. 

For other reasons also, economic motivation is subjected to a greater 
degree than in the West to religious, ethical and other non-economic cri- 
teria, while tradition, magic and folklore rather than the scientific attitude 


(1) C. f. for example OLGA LANG, The Chinese Family, Yale University Press. 
1946, passim. 
(2) C. f. J. H. Bowker, Oriental Economics, International Secretariat, Institute 


of Pacific Relations, New York. Passim. But there are often sharp factions in 
the villages. 
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are important determinants of economic behaviour. More than one writer 
draws attention to the smaller importance attached to material gains, to 
the regard for work as a necessary evil and to the importance attached to 
leisure, contentment, and participation in the gossip, recreation and cere- 
monies of the village, (1), so that elasticity of demand for income in terms 
of work and the income elasticity of demand for purchased consumer goods 
tend to be lower than in the west. Other relevant differences in attitudes 
could be enlarged upon, but we draw attention only to more specifically 
economic institutions such as land tenure, or agencies for the mobilization 
and marketing of savings, which are either obstacles to economic develop- 
ment or too immature to serve its purposes (2). 


VI. 


Participation of populations. — The task of ensuring the active par- 
ticipation of populations is not simply the negative one cf removing obsta- 
cles, but also the positive one of developing skills, capacities and attitudes 
conducive to the types of innovation aimed at, training in the self-selection 
of appropriate goals, strengthening existing and providing new services, 
facilities and agencies, and providing resources. The problem runs right 
through from promoting improvements in farm practises, or ensuring an ade- 
quate supply of skilled mechanics and superior technicians, to planning and 
direction of government functions and the management of industry; but we 
confine reference to aspects of rural betterment and of public administration. 
While the improvement of literacy and extension of general education of 
the right kinds (3) are necessary conditions for continued development, the 


(1) C. f. for example Cuin-I-CHANG and Tsalo-TunG Fri, Marthbound China, 
University of Chicago Press, 1944 p. 82-84; BOEKE, ¿b7d., p. 89; F.S.C. NORTHRUP, 
The Meeting of East and West, Macmillan, New York, 1946, p. 314; R. FirTH 
Elements of Social Organization, Watts & Co. London, 1950, p. 11. 

(2) As to the basic importance of the former, c.f. United Nations, Land  Re- 
form: Aspects of Agrarian Structures as Obstacles to Economic Development, New 
York, 1951; M. ZINKIx, Asia and the West, Chatto and Windus, London, 1951, 
and Institute of Pacific Relations, New York, passim, and the writer’s Agricullural 
Reconstruction in the Far Iast, Institute of Pacific Relations, 1947, p. 20-84. 
On financial institutions and conditions, note, in addition to the above, United 
Nations (ECAFE), Mobilization of Domestic Capital through Financial Institutions 
of the ECAFE Region, E/CN. 11/1 € T/40, Jan., 1951. 

- (3) The sort of general education currently provided is often criticized as 
being too mechanical and scholastic and remote from the interests and needs of 
the mass of the people, setting the educated apart from them. CHANG and FE 
for example speak of education with a touch of cynicism which is rare in their 
masterly survey of Chinese villages: «In the middle class, opium and education 
appear to have an equally stultifying effect.» (Hart Bound China, p. 225). Sir Ma- 
NITAL B. NANAVATA and J.J. ANJARIA Write in a similar vein in respect of India, 
c.f. The Indian Rural Problem, Indian Society of Agricultural Economics, Bombay, 


1944, p. 302. 
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urge for economic progress will not await the slow process which this exten- 
sion requires; and unless more rapid and effective means are found to 
ensure popular participation the success of international financial and tech- 
nical assistance schemes and national development programmes will be at 
best restricted, especially in the vital early stages. 

The methods of education and persuasion must take account of the sort 
of enltural conditions referred to above and also of the economic state of 
rural communities. Not only is the peasant bound by a public opinion deeply 
rooted in the past, but also he is at or near the subsistence level, with 
little slack to take up. Risk is of serious dimensions when it means the 
difference between just breaking even and starvation or heavy debt (1). 
Hence to persuade rural populations to change, the superiority of new 
methods must be demonstrated and related to felt needs. Success often 
opens up the approach to needs which are deemed more important by the 
innovator, but wich are not yet apperceived. At this simple level, when 
production and consumption are often directly linked, there is a very real 
sense in which the consumer becomes much more important than in the 
Schumpetarian model. 

Since the requirements for improving individual capacities, and for 
persuasion and showing how, are in competition with capital formation, and 
since, in discussion among professional economists there is a tendency to 
give little attention to these social processes and weight consideration 
heavily in terms of capital needs, it is well to specifically affirm their 
significance. This is the more necessary in that they are closely related to 
capital absorption and to economy in the use of capital. 

Scattered throughout under-developed countries, including Asian coun- 
tries, there are many examples of experimental exploration which illustrate the 
potentialities of the type of approach outlined. Usually the initial stimulus 
has come from leadership outside the community, but continued success has 
required the training of acceptable local leaders. A project in the Etawah 
district in the United Provinces of India is worth quoting by way of illu- 
stration. A United States farm extension officer, with Indian colleagues, has 
provided the initial leadership and over a short period of two or three years 
substantial results have already been achieved. By using improved seed and 
ploughing in local legumes, the yield of wheat was increased by 63 per cent. 
The yield of potatoes was increased from 127 bushels per acre to 268 bushels, 
and improvements were made in the yield of vegetables and other crops. 
Prejudices against inoculation of cattle were overcome, and over 40,000 working 
bullocks (which are a substantial capital investment to the farmer) were 
immunized against rinderpest and other diseases. Villagers were persuaded 


(1) For example to plough in one acre out of five in legumes other non- food crops 
in rotation may soon increase food production, but in the first year the peasant 


may well be concerned with the fact that he has only four acres instead of five 
for food. 
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to use village refuse for compost, and to adopt simple improved ploughs, 
threshers and cultivators. Having gained support by helping people do some- 
thing they wanted to do, it was possible to stimulate local leadership 
and mutual aid in sanitary improvements and health measures, housing, 
improved local roads, water storage and irrigation and in the establishment 
of co-operatives, village libraries, and adult education groups, with emphasis 
on overcoming illiteracy (1). 

The problem in this and similar approaches, however, is to consolidate 
achievements and ensure their continuance by local leadership, cover a wid- 
ening range of needs and apply the experiences over larger geographical 
areas. Over the Indian sub-continent this is being attempted in a joint pro- 
gramme of the Indian Government, the Ford Foundation and the US technical 
cooperation administration. The elements of the programme are the progressive 
extension of rural development projects of the sort established at Etawah to 
cover 120 million people by 1955, intensive training for work in the villages, 
and the strengthening of agricultural colleges for research, and training in 
agriculture and agricultural extension (2). It wiJl be surprising if the results 
achieved at Etawah can be multiplied to cover so large an area in so short 
a time; but the way is being pointed to a process which may be more significant 
than any likely foreign investment over the next ten years. The early results 
of successful demonstration are not likely to be projected forward at compound 
interest; but they may contribute greatly to the initial surplus of agricultural 
products necessary for further capital formation and expansion in other 
sectors, and to the initial expansion of rural purchasing power. 


(1) C.f. The Point Four Program: ‘A Progress Report, Office of Public Affairs, 
Department of State, Washington, May 1951. For similar significant experiments, 
note the work of an American Negro agriculturist in Liberia (Point Four Pioneers, 
p. 3-12, Department of State, Economie Co-operation Series 28, Washington, D. C. 
October 1951), and of the Near East Foundation in Greece, Lebanon and other 
Middle East countries (in respect of Greece e.f. HaroLD B. ALLEN, Come Over 
Into Macedonia, Rutger’s University Press, 1943). Note also a somewhat different 
approach through supervised credit in Paraguay. The provision of credit is the spear 
head of an attack on rural poverty, associated with advisory services in agriculture 
and home improvements, improved marketing, etc. Lack of credit worthiness among 
poor peasants is overcome by the above means and by making credit conditional 
on approved farm programmes. (c. f. Point Four Pioneers, p. 13-24). In Egypt the 
social centres are worth mentioning as a further approach of potential importance. 
These are centres of village betterment, health and sanitation, agricultural improve- 
ment and adult education, linked through provincial centres to central govern- 
ment services. And of course co-operatives, if soundly established provide valuable 
nuclei of rural leadership in improving social as well as economic conditions. (As 
illustrations of problems and potentialities, note W.K.H. CAMPBELL, Practical 
Co-operation in Asia and Africa, Heffer and Co. Cambridge, 1951, and the FAO 
Reports: Survey of Rural Co-operatives in South East Asia, Washington, October, 
1949; and Co-operatives in the Caribbean, August, 1950). 

(2) Ford Foundation Letter, Feb. 11/52. 
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VI. 


Leadership and Government. — The above discussion leads to the 
question of differences in the character and location of leadership in Asian 
and Western countries. In the former, with the more modest power and 
size of organizations, with greater reliance on production for subsistence, 
and less developed economic and financial institutions and practices, indig- 
eneous business enterpreneurs are less able to exercise the role of leadership. 
They are fewer in number, weaker in absolute and relative power, and 
unable to command so large a mass of resources and manoeuvre them into 
new positions. They operate in a social milieu less conducive to the Western 
type of entrepreneurial imagination and more resistant to it. Their means 
of persuasion are less pervasive and potent. There are, of course, massive 
projects (to be financed, for example, by the International Bank for Recon- 
struction and Development) which require managerial ability of the larger 
dimensions common in the West, and there are some business and industrial 
leaders, for example in India, operating on a grand scale. These projects, 
and the requirements of industry, commerce and finance, pose their own 
problem of supply, not only of managers, but also of administrative and 
technical staff and of skilled artisans and other workers (1). 

In the circumstances of Asian countries leadership in ideas must come 
in large measure from a comparatively small « intelligentsia » and in planning 
and implementing practical programmes, from Government and its political 
leaders, administrators and technicians. Ensuring stability and continuity of 
government and strengthening the civil service and administrative machinery 
therefore assume prime significance in relation to leadership. Initial im- 
pediments are the limited finance available, the lack of resilience in fiscal 
systems and inadequacies in fiscal administration. For planning, persuasion, 
regulation and providing services existing civil services are inadequate in 
numbers and usually in training, especially in some countries until recently 
under alien control. Particularly, but not only in programmes for rural 
betterment, (for example of the type recently initiated in India), where 
development will proceed by innumerable tiny modifications made by individ- 
uals or small groups, central planning and direction though necessary is 
not enough. At every stage will be the need for co-ordination of the work 
of different departments or agencies, and there must be clear lines of 
leadership and service through to the people who actually do the work. 
Needs must be assessed and such assistance given as is required to stimulate 
and complement self help and mutual help. It is a common criticism of 
Asian technicians and administrators that they are remote from those for 


(1) C. f. for example Mobilization of Domestic Capital Through Financial 
Institutions of ihe ECAFE Region, UN (ECAFE), E/CN. 11/1&T/40, Jan. 3,” 1951, 
p. 30-31. In India the so-called managing agency has evolved to meet this defi- 
ciency, but it is a device not free from abuses. ibid, p. 222. 
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whom services are needed (1). Hence training requires attention not only to 
techniques but also to attitudes, and especially to « foremen » officers and 
local leaders closer to the people who will bridge the gap and provide 
channels of communication. When resources of finance and trained personnel 
are small it may be more economical as well as more effective to aim at 
devolution by using local authorities (2), social centres, co-operative societies 
and other local agencies for collective decision and activity (3). 


Vil. 


Unused Resources. — The material resources to promote growth consist 
of land and other natural resources and capital goods. They may be derived 
from unused resources, hoards, local capital formation originating in with- 
drawal from the current flow of production, and foreign loans. 

A low ratio of natural resources to population — particularly agricul- 
tural land — is commonly regarded as a major determinant of low pro- 
ductivity. This should be reformulated by relating it to available capital 
and techniques; for there is a sense in which improvements in these latter 
may cause new material resources to leap into being; for example in mining 
improvements, malarial control and flood control. We refer however to a 
particularly important unused source in the form of unemployed or under- 
employed labour in mainly agrarian societies. Because of the rhythm of the 
seasons, this is estimated to occur during as much as half the working 
year (4) in many if not most Asian countries. 1t represents the world’s 
largest reserve of labour power (5) which might be used for local capital 
formation at small social cost (small industry including seasonal industry, 
transport, irrigation, storage, watersupply and other forms of village im- 


(1) The early reaction of technicians in Paraguay to emphasis on the impor- 
tance of practical field work and demonstration rather than office planning and 
routine, illustrates the point and is not untypical of Asian countries. «It is not the 
custom of our country for an educated man to do things like a common labourer >. 
Point Four Pioneers, p. 13. 

(2) Such as the Panchayats or councils of village elders in India. 

(3) For a discussion of some aspects of the problem, c.f. Social Welfare in 
Rural Communities, FAO, Washington, D. C., 1949. 

(4) ©. f. for example A. D. Patan, Indian Agricultural Economies, D. B. Tara- 
perevala, 1937, p. 204; Hoon K. Len, Land Utilization and the Rural Economy 
in Korea, University of Chicago Press, 1936, p. 223; and Cmim-I-CHANG and Ts410- 
Tune Fat, Harthbound China, p. 35. 

(5) I have made a rough estimate for Asia on the following assumptions: po- 
pulation 1000 million, proportion working one-third, proportion engaged in agri- 
eulture and related pursuits 60 per cent, idle or near-idle days 150 a year. This 
gives a total of 30,000 million working days a year, representing an addition of 
perhaps one third on total existing man hours worked. There is a considerable 
margin of error and I do not pretend to accuracy, but am concerned simply with 
indicating the magnitude of the reserve. 


854 II. Belshaw 


provement) and small scale seasonal industry of low capital intensity (1). The 
problem is again substantially one of social organization and local leadership, 
but with attention to the designing of small-scale economic plants (2). We 
turn now to capital requirements and questions relating to the supply and 
use of foreign loans and domestic savings. 


VIIL. 


Investment needs and Capital Imports. — Estimates of investment 
needs for under-developed countries will depend on the objectives assumed 
and be subject to wide margins of error and to modifications as development 
proceeds. Such estimates are given below. While recognizing their conjectural 
character we use them as a basis for discussion : 


Annual Capital Requirements of Under-Developed Countries in Asia 
for Industry and Agriculture to raise National Income per head 
by 2 per cent annually (3). 


1 2 3 4 5 6 | 7 8 9 
Popu- Expected |National Net Total Deficit 
AREA lea Rate of Income |Domestic Needed for Needed|Cols. 8-5 
Mid 1949; Annual 1949 Savings | Industry | Agri- 
Population 1949 culture 
(Millions) | Increase 
(per cent) Millions of Dollars 


1950-60 l l | 
Middle East 
including Egypt 94 1.50 9,000 540 940 360 1,300 760 


South Central Asia 436 1.50 24,000 1,200 4,360 960 5,320 4,120 


Far East 
excluding Japan 661 0.75 26,400 790 6,610 1,056 7,666 6,876 


Total Asia: 1,181 59,400 2,530 11,910 2,376 14,286 11,756 
World Total: 1,527 1.25 96,600 5,240 15,210 3,846 19,134 13,894 


(Undeveloped Countries, including those in Asia, Africa and Latin America). 


The above figures are based on the assumption of a population increase of 
1*/, per cent which would require an increase in national income of 2'/, per cent 
to raise income per head by 2 per cent. The United Nations report assumes 


(1) I have dealt briefly with this question in Observations on Industrialization 
for Higher Incomes, «Economic Journal», Vol. LVII, No. 227, Sept. 1947. 

(2) The Indian Rural Development project appears to be of a type which 
might well promote such organizations. On the designing of improved machines 
and economic small industries and village amenities such as water supply or night 
soil disposal much might be learned from the experiences of UNRRA in China and 
of the small industries and handicrafts sections of ILO and FAO. > 

(3) After Measures for the Economic Development of Under-Developed Coun- 
tries, United Nations, May 1951, p. 76. 
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an annual transfer of 1 per cent of total working population from agriculture 
into other employment, which, however, would still not be enough to reduce 
the numbers engaged in agriculture. The total world requirement including 
1 per cent of national income for agricultural research aud extension is 
then © 19,134 million per year, of which $ 13,894 million would be needed 
from external sources. Domestic savings as estimated for 1949 would 
provide $ 5,240 million. The annual estimated requirements for Asia (including 
Egypt, but excluding Japan) are $ 14,286 million, of which $ 2,530 million 
would be provided by domestic savings) leavings $ 11,756 million for 
external borrowing. 

The total so far provided falls far short of these requirements. Available 
information is incomplete and the following estimates do not cover all aid. 
Nevertheless, the gap is so great that refined estimates are hardly necessary. 
Gross foreign United States aid over the period July 1st, 1945, through 
December 1951, totalled some 3 35*/, billion, or about 3 5!/, billion a year (1). 
Much of this was military aid and the proportion going to under-veloped countries 
was not large. A rough estimate places the total post-war international 
investment and commitments over the period July 1945 through December 1948 
at $36'/, billion, of which $ 15*/, billion was for underdeveloped countries, 
or a little over $ 10 billion and $4?/, billion a year respectively (2). 

While finance available for economic aid may increase as military 
commitments are reduced, it must be remembered that a considerable volume 
of investment, much of it requiring foreign borrowing, is needed by more 
developed countries. For example, New Zealand requires an annual capital 
formation of some $270 million, simply to take care of population increase, 
and there is still much need to make good capital erosion and shortage. A 
substantial volume of foreign capital is still required for economic develop- 
ment in similar countries. 

Gross foreign United States aid (grants and credits) to Asian countries, 
excluding Japan and Korea, and including military aid, appears to have 
totalled 3 383 million in 1950 and $330 million in 1951 (3). 

Total loans granted by the International Bank for Reconstruction and 
Development to June, 1951, amounted to $ 1,113 million, or $ 1,096, if can- 
cellations and refundings are deducted, the corresponding figures for Asian 
countries being $ 117 million and $ 115 million (4). 

Estimated requirements of the Colombo Plan for investments in the 
public sector over the period of six years from July 1951, total £1,868 million, 


(1) Foreign Transactions of the United States Government, U.S. Department 
of Commerce, April, 1952, Appendix Table A. 2. 

(2) Report on International Investment and Financing Facilities, FAO, 1949, 
p. 16. The estimates include colonial commitments and private investments. 

(3) Figures extracted from Foreign Transactions of the United States Govern- 
ment, U.S. Department of Commerce, April 1952, Table A. 3. 

(4) International Bank for Reconstruction and Development, «6th Annual Re- 
port», September 1951, pp. 54-57. 
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of which £ 250 million would be available as releases from sterling balances 
and £ 834 million would be needed from without the Asian area (1). After 
allowing for an increase in domestic savings, the United Nations experts 
consider that annual capital exports well im excess of $ 10,000 million 
would be needed for all under-developed countries. 

If we accept the objective of a two per cent increase in income per 
caput, certain modifications in the assumptions seem warranted. If the 
investments succeeded in increasing national income this would tend to 
accelerate population growth and thereby increase the total capital require- 
ments if living standards were to be raised. The same result might follow 
as successful development opened up prospects for industrial enterprises of 
higher capital intensity. On the other hand, once growth outpaced population 
this would increase the prospects for domestic savings, while improved 
institutions to mobilise domestic savings might both encourage them and 
assist in their more effective use. Estimates of finance capital needs might 
also be reduced hy improvements, often simple, in the efficiency of capital, 
the creation of simple capital without the interposition of an equivalent 
volume of monetary savings, and the use of seasonally under-employed 
labour for capital formation. These would enable a given volume of capital, 
expressed in money, to go further. Under the most favourable assumptions, 
however, and allowing for a wide margin of error in the estimates quoted 
and incomplete figures for supply, the gap between supply and needs is 
substantial. 

Moreover it is not simply a matter of finance capital. There is also the 
problem of shortage of capital goods of the right kinds. These may ease as 
rearmament flattens out and capital producing countries become structurally 
adjusted to the new situation, but for some time shortages are likely to 
present obstacles. 

To increase the supply of external capital requires exploration, inter 
alia, of the following: 


(a) An increased volume of inter-governmental amortizable loans at 
«commercial rates », whether bilaterally or through the Interna- 
tional Bank, for specific projects, or types of goods and services. 
The main purpose is to provide the necessary foreign exchange. 
While the projects themselves need not generate the foreign 
exchange required for servicing and replayment, there must be 
reasonable prospects of adequate foreign exchange for these purposes 
if lending is to continue. With qualifications made later, such loans 
may not only free domestic and exchange resources for other 
purposes which improve the balance of payments but also set in 
motion other development processes which have the same result. 


n 


(1) Report of the Consultative Committee on Economic Development in South 
and South East Asia, 4th Meeting, Karachi, March 1952, p. 2. 
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In effect what is required is a larger revolving fund, under such 
conditions that governments draw on their money markets without 
burdening their own taxpayers (1). 


(5) Grante or credits at low rates (which by their nature impose some 
burden on taxpayers in capital exporting countries) to meet capital 
requirements for health, sanitation, education and similar social 
services, or for highways, irrigation works and the like (2). These 
are necessary as a direct contribution to living standards, and to 
increase productive power and the capacity to absorb capital goods 
of the first class. But direct results on production may be small or 
delayed, or difficult to quantify. For these reasons and because they 
may make little foreseeable contribution to the balance of payments, 
when exchange is otherwise inadequate to service them on com- 
mercial terms, they are not suitable as loans of the first class. 
Indirect and deferred results, however, may be considerable and 
they may be necessary foundations for future development. In some 
circumstances, for example where imported supplies can be sold on 
the domestic market, the device of matching them with counterpart 
funds may facilitate the financing of domestic capital formation (3). 
Such grants and credits need not be in substitution for « commercial 
loans >, but they may be complementary or prepare the way for 
their expansion or more effective use. 


(c) Expansion of private investments. Much has been written of their 
significance in promoting economie development prior to the war; 
but even if they were resamed at the rate (in real terms) during 
the most favourable past period it is unlikely that they would bridge 
the estimated requirements quoted earlier (4). The aggregate value 
of outstanding Jong term investments in 1913-14 is estimated 


(1) An elaboration of the requisit- prineiples is set out in the first six Annual 
Reports of the International Bank for Reconstruction and Development. 

(2) For specifie proposals of the above sorts, e. f. Report of Sub-Commission on 
Economic Development, Annex A; Suggestions for Creation of a Kew International 
Agency for Financing Basic Economic Development, by V.K.R.V. Bao reproduced 
im Methods of Financing Economic Development im Uader-Developed Countries, 
pp. 129-132. See also (with special reference to Public Works): Partners in Prog- 
ress: Report to the President by the International Development Advisory Board, 
March 1951, pp. 71-75. 

(3) Note for example the use of $73 million in counterpart funds (obtained 
from the sale of dollar imports) to provide local eurreney in Sonth East Asia under 
the U.S. Mutual Seenrity Programme: e. f. «The Mutual Security Program. First 
Beport to Congress», December 1951, p. 3. 

(4) It is perhaps beside the point that they failed throughout the greater part 
of Asia in sufficiently stimulating national income significantly to overtake popu- 
lation inerease. 
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at $ 44,000 million of which $ 6,000 million was invested in Asia (1). 
Outstanding investments of the United Kingdom and the United 
States in 1929, both portfolio and direct, totalled $31,400 milliou 
of which $15,400 million were direct (2). During 1924-28, the heyday 
of international lending between the wars, the annual average of 
foreign capital (portfolio) investments from the United States, United 
Kingdom, the Netherlauds and Switzerland was $ 1,877 million, 
the total capital flow from creditor to debtor countries being $ 2,006 
million. Direct investments were probably of a similar magnitude 
to portfolio investments (3). The total amount of investments from 
all sources into underdeveloped countries in the 1940’s did not 
exceed (4) $500 millions. These figures are incomplete and are for 
a lower level of capital costs than at present; but loans were 
not restricted to under-developed countries and it is helpful, in 
gaining perspective, to compare them with the estimated annual 
external capital requirements of 4 13,894 for all under-developed 
countries and $11,756 million tor Asia. In the past the great bulk 
of private direct investment was in export industries or public 
utilities and railways and there was comparatively little in manufac- 
ture. Since the war the volume of private investments, whether 
portfolio or direct has been small and for the United States at least 
confined mainly to oil or to investments by corporations with direct 
marketing or supply interests in foreign countries (5). The obstacles 
to private foreign investment, which greatly affect risks and rates 
of return, are well known and need not d:ter us (6). The removal of 
such obstacles by agreement as to transfer of funds, non-discrim- 
ination, compensation in the event of expropriation, double taxation 
and similar matters may encourage the flow of private investments. 
So also may guarantees by lending countries or the establishment 
of national or international agencies to promote equity investment (7;. 


(1) United Nations, International Capital Movements during the Inter-wur 
Period, p. 2. 

(2) Ibid, p. 29. 

(3) Ibid, p. 25 - 6. 

(4) Measures for the Economic Development of Under-developed Countries, p. 79. 

(5) Report to the President on Foreign Economic Policies, 1950, p. 61. During 
1947-49 the annual average of net United States Foreign Investment was $800 
million of which 92 per cent were direct. Of the direct investment 74 per cent 
was in the petroleum industry. Apart from the latter an annual average of $ 128 
million was invested in Latin America and $28 million in other under-developed 
countries. Ibid, p. 61. 

(6) C. f. Conditions of Private Foreign Investment (League of Nations, Princeton, 
1952) as summarized in Methods of Financing Economic Development in »Under- 
developed Countries, U.N., p. 97. 

(7) For a proposal to establish an «International Finance Corporation » ‘for 
equity investment ce. f. Partners in Progress, p. 84-85. 
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But political instability, as well as the rates of return ou domestic 
investments in capital exporting countries, remains a deterrent, 
and with the best of intentions free convertibility cannot be ensured 
until it is possible to proceed much further towards multilateral 
trade. In the foreseeable future, no conceivable expansion of private 
investment is likely to bridge the gap for capital imports. We 
conclude therefore that foreign capital supplies are likely to fall 
far short of the United Nations estimates of requirements. 
IX. 

Absorptive capacity for capital imports. — This, however, does not 
fully dispose of the matter. We must enquire into the conditions affecting 
the absorbtive capacity for imported capital; and in the light of these and 
of our conclusions as to the availability of such capital, refer to some 
implications for policy. Absorbtive capacity is first affected by ability to 
service foreign loans. A given project may not contribute to a net favourable 
balance, but the over all effect may well be to increase exports and Jead to 
some development of local manufacture in substitution for imports. An increase 
in real income per head is likely however to lead to an increase in imported 
consumers goods. The question is whether the expansion of Asian economies 
would lead to such an increase in the net balance as would enable loans of 
the order of $ 11,756 million per year to be serviced. The basis for prognosis 
is sketchy and speculative, but the following estimates hint at the order of 
the size of the problem. At 4 per cent the annual interest charge on one 
year’s capital imports would be some % 470 million or somewhat over 7 per 
cent of the $6,490 million (1) of exports from Asian countries in 1949, 
Exports in that year were about 11 per cent of the estimated national 
incomes of è 59,000 million. At the level of income and exports in 1949 
interest charges on one year’s capital imports might present no insuperable 
obstacle, provided slack were taken up by sufficient austerity in respect of 
non-capital imports. Over the longer period the prospects are less favourable. 
A 2*/, per cent increase per year would double national income in about 
28 years, i.e. increase it by $59,000 million at current price. Assuming 
propensity to export to be unchanged, exports would also be doubled, i. e. 
increased by $ 6,490 million. But at the end of the same period capital 
imports at the assumed rate would be over $329,000 million on which 
annual charges at 4 per cent would exceed § 13,000 million. Some net annual 
increase in exchange requirements during the period would also be likely 
as the result of capital repayments. If we attached importance to the precise 
figures these estimates would appear more than a little fanciful, and it might 
be interesting and possibly more realistic to estimate the effects for different 


(1) United Nations, Relation of Fluctuations in the Prices of Primary Com- 
modities to the ability of Under-developed Countries to obtain Foreign Exchange, 
Ej2017 Sth July, P. 110. 


860 HB. Belshaw 


shorter periods and on differing reasonable assumptions as to propensity to exports 
and to imports; but they do suggest the unlikelihood that loans of the size 
under discussion could be serviced if they continued for long. 

There is the further difficulty that, for the time being at last, a 
substantial proportion of loans would came from hard currency areas, which 
will increase the problem of servicing. 

These conclusions must be modified by assumptions relating to the trend 
of world prices and the terms of trade. General expansive forces including 
increases in population, expansion of war potential, fall employment policies, 
and capital formation arising from economic development itself, suggest the 
likelihood that the trend of world prices will be upwards for some time 
and that the terms of trade for agricultural and mineral raw materials will 
improve. Should these occur the former will reduce the real burden of 
financial obligation and the latter improve real income from international 
trade in countries exporting these materials. Both will ease the transfer 
problem. It seems unlikely however that these favourable circumstances 
would be of a sufficient scale to solve the problem of transfer (1). 

A second, and often neglected, factor affecting absorption of capital 
imports is the necessity which they create for domestic capital formation in 
the form of local labour and materials to use with the imported goods. The 
ratio of domestic to imported capital would vary considerably from industry 
to industry and there is at present no basis for computation. In the United 
States in 1930 buildings and structures were 56 per cent of all physical 
assets used in production (2). If allowance is made for the high pro- 
portion of local low-cost labour in buildings, roads, irrigation works, 
public utilities, and the like, the money value of domestic capital formation 
would very probably be less than that of associated capital imports; but it 


(1) There is also the question of fluctuations about the trend which may prove 
embarrassing if there is any considerable volume of fixed financial obligations 
Fluctuations in the volume and price of the main exports of under-developed coun- 
tries have combined to bring violent fluctuations in export receipts. During the 
first half of the twentieth century, «The average fluctuation (in receipts) is no 
less than 35 per cent per annum.» ibid, p. 8. Changes in the character of exports 
as the result of economic development may perhaps reduce fluctuations in receipts; 
but their significance is such, not only in respect of international finance but also 
in their internal effects in under-developed export countries as to have an impor- 
tant bearing on the case for international commodity stabilizing arrangements. 
Dr E. Du Vries who has an intimate knowledge of peasant conditions in Asia 
regards price instability as a major obstacle to the self financing of peasant agri- 
culture and the growth of co-operatives, and writes «If there were no chances of 
such stabilization (by national or international measures) I would think that the 
future of co-operatives, and thereby the future of development of peasant agricul- 
ture, would be very low.» (Formulation and Economic Appraisal of Development 
Projects, United Nations, 1951, Book 1, p. 307). 

(2) Norman S. BUCHANAN, /nternational Investment and Domestic Welfare, 
Holt, New York, 1945, p. 14. 
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would still be substantial. Domestic savings, running at $ 2,530 million (1949) 
or 21 per cent of estimated capital import needs would seem to be very 
inadequate, and a considerable increase would be needed simply to complement 
foreign borrowing of such a magnitude. Even a much smaller volume of 
capital imports would need a substantial diversion of local capital from 
projects not requiring impcrted capital (which might be either competitive 
or complementary to those which did, and in the latter case effect economy 
in use of capital imports) and induce substantial inflationary pressures. In 
short, while too little capital importation may retard development, too much 
may distort the whole capital structure, and while it is occurring, depress 
living standards. This is quite apart from other factors affecting absorptive 
capacity to which we now refer. 

Emphasis has been placed on the role of government in planning and 
implementing development projects. The difficulties with which under- 
developed countries are faced even in preparing plans for technical assistance 
has been brought home very forcibly to the United Nations and Specialized 
Agencies under the Expanded Technical Assistance programme. The absorp- 
tion of substantial capital imports is much more difficult; for it includes 
not only the absorption of technical assistance per se, the preparation of 
plans for individual projects and their successful management as going 
concerns, but also determination of priorities among and iuterrelations 
between projects as part of an integrated plan in which the proper chronology 
of projects affects their success. Even a developed country, with a well 
established administrative system and an efficient civil service, with an 
abundance of skilled entrepreneurs, and with a relative abundance of com- 
plementary domestic capital, would find it difficult enough to effectively plan 
the use of capital imports of the same relative magnitude as that under 
discussion. It is not surprising that India, which ranks among the leading 
under-developed countries in the efficiency of its administration and stability 
of its government should have run into difficulties in planning and operating 
development programmes (1), and the problem in most other countries would 
be much more serious (2). 

The International Bank has found that few projects have been presented 


(1) C. f. N. V. Sovani, Planning of Post-War Economic Development in India, 
Gokhale Institute of Politics and Economics, Poona, 1951, passim. 

(2) Merely as a sidelight on the situation, we note that in November 1949 one 
estimate places total investment for the ensuing four years for the Near East and 
the Far East on the basis of available official plans at $ 12,600 million, and foreign 
borrowing needs at $ 6,600 million. (Report on International Investment and Fi- 
nancing Facilities, FAO C49/16, Nov. 1949, Washington, D.U., p. 9. Some plans 
no doubt would not be reported, but some included would exist only on paper. 
Moreover it is as yet early in the post-war development phase and the number ot 
viable plans may be expected to increase. Nevertheless the estimates are much 
lower than those of the United Nations to permit of a 2 per cent increase in 


income per head. 
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to it in wholly satisfactory form (1) and refers to political and administrative 
limitations on absorbtive capacity for Capital Imports (2). 

Certain other conditions affect absorbtive capacity. These include first 
the short supply. of entrepreneurial, managerial and technical skills, not 
simply in general, but in the use of the types of capital to be imported ; 
and second the attitudes, institutions and social structures which affect the 
willingness and capacity to use the capital. For example, as already suggested, 
the strength and location of responsibility in the family system may engender 
attitudes not conducive to efficiency in the management of large scale 
enterprise. Agrarian structure limits the types of farm implements and 
machines which can be effectively applied, while it may take some time 
before innate conservatism can be overcome in the use of new machines or 
their proper maintenance can be organised. For continued use, of fixed 
capital, there must be sufficient working capital on suitable terms and 
conditions. This is not simply a matter of a sufficiency of domestic savings 
but also of types of credit institutions and credit instruments which are now 
largely lacking in most Asian countries. 

A distinct but related question is the capacity to use the external 
innovations in the form of capital to generate a cumulative process of 
expansion. This has two aspects separable in logic but not in practice; the 
degree to which the innovations themselves promote expansion by the time 
they and their secondary effects may be exhausted ; and the extent to which 
this stimulates the generation of new forces to facilitate the process of growth 
thereafter. The latter leads us into most aspects of economic development 
and our concern is with the former. 

The concepts of the multiplier and the acceleration principle have been 
used in models suited to western commercial economies. In Asian countries 
it would be necessary to determine the assumptions in the total situation 
(and not just the economic situation) in each country separately and this 
is a complicated matter. For example, with domestic savings at a little 
over 4 per cent, the average propensity to vonsume is very high indeed, but 
it would be absurd to assume a correspondingly high multiplier. Thus, it 
might be found that the marginal propensity to consume with increases in 
income dropped sharply in so far as expressed in purchases leading to more 
production. There is a greater fixity in consumption patterns at least in 
respect of non-farm products, and any impact on peasant groups by way of 
higher incomes might well be taken out substantially in increased consumption 
on the farm, or in increased hoarding. Similarly, income gains by other low 
income groups might be expressed largely in food consumption. Because of 
intractability in supply of farm products, leakages through price increases 
might then be larg». Other leakages such as increased imports of consumer 
goods by the well-to-do, or the propensity for leisure, might also assume 


pra So ce x 


(1) «Fifth Annual Report», 1949-50, p. 8. 
(2) «Fourth Annual Report », 1948-49, p. 8. 
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greater relative importance than in the West, especially as the consumers 
goods are often not produced locally in large quantities. While our knowledge 
of the basic conditions affecting motivation and patterns of behaviour is 
small, nevertheless we can be certain that they will be very different from 
those to which we are accustomed — but which we still very imperfectly 
understand — in individualistic societies. So an instantaneous model of the 
multiplier may tell us very little and we would require to elaborate dynamic 
models, allowing for time lags, and introducing variables from the total 
situation. 

There is another consideration affecting both the multiplier and accel- 
eration principle. For these to operate in real terms resources must be 
found. We cannot, in Asian coutries, call to any appreciable extent on unused 
labour and capital resulting from a shortage of effective demand; and with- 
drawal from the circular flow needed for acceleration will already have been 
used wholly or in large measure to marry with the imported capital responsible 
for the initial impact. Further withdrawal would need forced savings with 
inflationary and distorting effects which might well impede the cumulative 
process in real terms. Nor is the huge reserve of seasonally under employed 
labour available without specific organisation for the purpose, and this is 
not easy and would take time. There is, of course, much labour not very 
effectively used, which may be drawn upon if mobility of labour can 
be increased, but it would need additional capital to work with. Further 
capital imports might help, but we have drawn attention to limitations on 
their use. 

In short, for the cumulative process to operate in real terms, there 
must be sufficient quantities of capital, labour, and technical, managerial 
and entrepreneurial ability, no! supply in general, but of the right kinds 
at the right times and places (1) and each stage must be built on that 
which precedes and prepare the ground for the next. The banking system 
must provide the necessary additional liquid funds, and additional voluntary 
or imposed savings must be provided and appropriately directed. Savings 
become the guardian angel, and more effective mobilisation of these savings 
becomes a necessary condition. Far from having an expansive effect in real 
terms, a high propensity to consume may slow down the cumulative process. 
The problems, in fact, are similar in kind to those which limit initial 
absorbtive capacity for capital imports. 

The considerations advanced serve to underline the importance of 
careful attention to the determination of priorities in investment and equally 
to the relative importance to be attached to capital, technical assistance 


and «social change ». 


(1) C. Brescrani-TuRRONI has some interesting observations on these and re- 
lated matters in Banking policy and the Keynesian Multiplier, «Review of the 
Economic Conditions in Italy», November 1951, pp. 459-473. 
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Domestic capital resources. — Domestic capital may come from hoards 
and resources drawn from the circular flow. In certain countries in the Middle 
East and South and South East Asia gold hoards are estimated at 10 per cent 
of national income. The release of hoards for local use makes no direct 
contribution to capital, but together with currency reserves in the form 
of foreign exchange might make a sizeable contribution to the financing 
of capital imports. The effective presentation of investment opportunities 
might conceivably reduce the preference for hoarding and reduce the wastage 
of savings through land purchase and conspicuous consumption. But such 
changes require a patient educational process, the strengthening of agencies 
for the mobilization and disbursement of savings in which people have 
confidence, and public planning of investment. Domestic capital formation 
competes with the need for an extension of government services of the 
sorts discussed in previous sections. Better facilities for working as well as 
for fixed capital are needed (1). 

Resources for domestic capital formation may be provided in the form 
of voluntary savings directed to the private sector, or to the public sector 
through government borrowing, or of forced savings through taxation or 
inflation. Poverty is, of course, a major obstacle to voluntary savings, but 
to increase them and apply them to productive use runs into other obstacles. 
Among the great mass of the people, the propensity to save is not high, 
for reasons other than low income, such as the cultural factors mentioned 
earlier (2) and the desire to improve living standards (3). The high risks 


(1) In many of the major cities working capital for larger enterprises appears 
to be adequate and availabie on reasonable terms, but lack of it has often proved 
a serious impediment to industry and trade. For example F. L. RossiTer and W. 
LADEJINSKY, (The Chinese Textile Industry and American Cotton, «Foreign Agri- 
culture », USDA, December 1938) regard lack of working capital as a basic weak- 
ness of the pre-war textile industry in China. See also Kats L. MITCHELL, Indus- 
trialization in the Western Pacific, Institute of Pacific Relations, 1942, p. 102. 
Shortage of working capital in agriculture is notorious throughout the greater part 
of Asia, including capital for consumption between one harvest and the next. It 
is obtained under conditions so onerous that once in debt the farmer often fails 
to get out of it. 

(2) Supra p. 849 including also saving or going into debt for ceremonial expend- 
iture, reduction of the need for provision for old age because of the family system, 
and a more or less fatalistic acceptance of things as they are. C.f. C.C. Liane, 
Mobilization of Rural Savings with Special Reference to the Far East, United 
Nations (ECAFE), E/CN. 11/1&T/WP. 1/L5, Oct. 1951, p. 8-9. 

(3) C.C. Liana, ibid, p. 8-9, and Methods of Financing Economic Development 
in Under-developed Countries, United Nations, p. 73. The writer inelines to the 
view that in many areas for some time this seems likely to be expressed in increased 
consumption from the farm which would limit capital formation and the transfer 


of populations to industry by reducing the growth of the surplus to feed non-farm 
populations. 
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of loss (in relation to income), few windfall gains in rural areas, political 
and financial instability and ignorance or suspicion of investment opportunities 
are conducive to hoarding. Inequality of incomes mav mean greater scope 
for savings but leads to ostentatious expenditure on consumer capital or 
land purchase which does not create capital ule 

In the immediate post-war years there was the need to restore consumption, 
replenish inventories and make good capital erosion and it is not clear how 
far this need has been met (2). These conditions, together with the small 
size and geographic dispersion of savings and of requirements, especially in 
rural areas, increase the difficulty and cost of credit mobilization and 
marketing, and demand special measures. Such conditions, together with 
risk (3) and monopoly elements, result in high direct and concealed credit costs, 
while the lack of money markets Jimits the scope for public loans as well as 
for the mobilization and direction of voluntary savings to the private sector. 

Directiou of resources to public use by inflation may have some incidental 
advantages in the reduction of debt, especially among peasants. Nevertheless 
the prejudicial effects are if anything more grave than in developed economies. 
Distributional effects may be more serious because wage earners are less 
effectively organized, peasants in the grips of landlords, moneylenders or 
merchants may not fully benefit from increases in agricultural prices, and 
rationing of scarce goods is more difficult. In a developed country there may 
be the incidental advantage of utilizing unemployed labour and idle plant but 
in under-developed countries the major unutilized resource of under-employed, 
particulary seasonal labour, will be so utilized to a much smaller degree, 
apart from specific reorganization for the purpose. Moreover, in developed 
countries, the escape of purchasing power into iruported consumer goods may 
be more easily prevented because import controls can be more effectively 
administered and are less subject to the political influence of the well to do; 
in short external real income is more likely to be drawn on for development 
programmes by the import of capital goods. Both fiscal and financial curbs 
can be more readily exercised to prevent inflation from galloping. 

In under-developed countries, the great relative importance of subsistence 
production and the relative small cash incomes among a large proportion of the 
people reduce the proportion of government revenue derived from direct taxation 
and increase that levied on objects which can be seen or transactions which 
can be interrupted. The cost of collection tends to be high and assessments 
tend to be more arbitrary. There is more scope for discrimination, and 
taxation tends to be heavily regressive. These conditions, together with 


(1) Methods of Financing Economic Development in Under-developed Countries, 
p. 74. , 

(2) C. C. Liana, op. cit., p. 8. 

(3) Risk might be.reduced by systems of supervised credit (Footnote Supra 
p. 851) or by joint liability, and supervision through co-operative thrift and credit 


societies. 
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comparatively immature fiscal administrations not orly press heavily on 
living standards but also cause the fiscal systems to lack resiliency (1). 
The reform of taxation in the direction of greater elasticity and capacity 
to pay, and strengthening of fiscal systems are of obvious importance, but 
for political as well as economic reasons rapid progress can seldom be 
expected. Nor is the strengthening of financial systems an easy problem, but 
improvements are possible, and it is difficult to see how economic development 
can proceed very far without them. We cannot examine the problem in detail 
here (2), but the following are among the approaches to be considered : 


(1.) Mobilization of the small units of geographically dispersed savings, 
by educational programmes to overcome resistance, and the promotion of 
agencies and facilities such as branch banks with savings departments, 
co-operative thrift and credit societies with «apex» or co-operative central 
banks, and postal or other savings banks. (2.) Organising types of local 
facilities suited to financing the utilization of under-employed labour in 
capital formation and production, as well as to the needs of other small-scale 
industry and agriculture. (3.) Providing the denominations and types of credit in- 
struments which will more effectively promote the mobilization and flow of sav- 
ings, (e. g. postal certificates to tap small savings or discountable paper for 
cooperatives or indigenous moneylenders or bankers). (4.) The strengthening 
and integration into the financial system of indigenous bankers and money- 
lenders (e. g. by the provision of funds through discount facilities) as well as 
further promotion of commercial] banking of the western type. (5.) Regulation 
of indigenous banking and money lending and promotion of competing 
institutions to weaken monopoly power and reduce charges and exploitation (3). 
(6.) Integrating the provision of credit to rural populations with advisory and 
other services to improve the use of credit and reduce risk. (7.) Extension 


(1) Central Government revenues appear to vary from 10 per cent of gross na- 
tional product in India and the Philippines to 15 per cent in the case of Malay 
and over 20 per cent in Ceylon. The corresponding figure for New Zealand (1948- 
49) was about 30 per cent and of course the amount of taxation per head was 
much higher. In seven countries (Burma, Ceylon, India, Pakistan, Philippines, 
Singapore and Thailand) in selected years 1948/49 to 1950/51 indirect taxes varied 
from 60 per cent of all taxes in India to 95 per cent in Singapore and Thailand 
(quoted UN, ECAFE, Mobilization of Domestic Capital Through Financial Institu- 
tions in the ECAFE Region, E/CN. 11/1&T/40, 1951, p. 127). In New Zealand 
direct taxes were about 60 per cent of the total in 1949-50. 

(2) For a detailed discussion in respect of the ECAFE region, c. f. Mobilization 
of Domestic Capital through Financial Institutions of the ECAFE region, and 
reports ou the samo question for a number of Asian countries prepared by the 
International Monetary Fund. 

(3) The indigenous banker and moneylender usually provides a big proportion 
of the small capital requirements of agriculture, small industry and trade. Ho 
thorefore plays an important role and is less parasitic than the majority of 
landlords. The approach is to curb his monopoly powers while at the same time 
improving his own sources of finance. 
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and streugthening of facilities for long term and intermediate finance by 
such means as (4) promoting industrial finance corporations and agricultural 
banks ‘for exnmple as public concerns of a quasi-governmental character), 
and (4) establishing or strengthening the stock exchange and other facilities 
for the issuance, underwriting and marketing of securities both private 
aud public. 


XI. 


Techoical assistance. — The implications for technical assistance of 
the preceding discussions must be summarily stated. In brief, the following 
points may be noted: (a) Similar types of problems arise as in respect of 
capital aid. There is a shortage of suitable foreign technicians, and absorbtive 
capacity is limited by the inadequacy of public administration, the supply 
of local technicians, existing techniques, material resources and finance, 
and by economic and social environment. (2) Technical assistance and 
the methods of providing it must be selected in relation to these and similar 
conditions. Frequently the more advanced techniques of western countries 
cannot be effectively transferred, and in the earlier stages particularly, 
simpler techniques must be devised. This requires a sensitive perception of 
the importance of cultural differences often lacking among western technicians. 
Technical missions must allow sufficient time to assess at least the more 
important of such differences; but the availability of technical experts, as 
well as administrative and budgetary conditions in the United Nations and 
Specialised Agencies sometimes make this difficult. (c) Since the purpose of 
technical assistance is to help recipient countries help themselves, there is 
the need for special emphasis on the « social » approach, for example, through 
agricultnral extension, or the development of cooperatives, or the strengthening 
of public administration and the training of technicians and administrators. 
Improvements of techniques in the narrower sense must usually be part of 
such a social approach. The so-called cooperative programmes or servicios 
of the United States (1) provide one useful means of achieving these objectives, 
but for reasons given under (b) above such an approach is more diffienlt to 
apply by international than by national agencies. (d) The large number of 
national and international agencies providing technical assistance, sometimes 
with overlapping functions, raises problems of competition, selection and 
coordination. (e) It is necessary to integrate technical assistance with capital 
aid, not only to improve initial absorptive capacity but also to facilitate a 


cumulative process. 


(1) These have been used so far mainly in Latin America, but [ understand 
that some are also planned in Asian countries. Joint teams of United States and 
local experts develop administration and services, the United States personnel gradu- 
ally withdrawing as local people are trained and gain experience. (C. f. Teamwork 
in Agriculture, U.S. Department of Agriculture, Agricultural Information Bul- 
letin 21, 1950, pp. 6-15). 
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XII. 


If economic progress were solely a question of the supply of capital one 
could not but view the problem with pessimism; but there are other approaches. 
These approaches also require the application of scarce resources either in 
the form of foreign capital and technical assistance, or by extraction from 
the domestic circular flow. Hence the considerations advanced in this essay 
have an important bearing ou priorities in allocation. Without pretending to 
deal adequately with the matter, we draw attention to certain aspects which 
seem important. While the concepts and techniques of economic analysis 
developed for use in economically developed societies help in the approach, 
the final decisions are, of course, rough practical judgements based on an 
assessment of many desiderata (sometimes conflicting), a large number of 
which do not appear in the conventional models and are seldom mentioned 
in the textbooks. The only point in making this observation is to suggest 
the danger of over-facile generalisations based on such models. 

If we are thinking simply in terms of the direct contribution of capital 
investment to current real national income we may perhaps accept the notion 
that priority should be given to those investments in which the Marginal 
Net Product is highest (1). 

The generally held view that it is desirable to proceed from light industry. 
especially consumer goods industry, through medium industry producing the 
requirements for these as a market develops, to heavy industry, makes sense 
as a «rule of thumb». Capital intensity in the first group is usually low, 
so that relatively more use is made of labour, the redundant factor, the ratio 
of product to capital invested is usually higher, and the impact on consumption 
is usually earlier. As we have suggested it may be of some importance to 
encourage the participation of the people by early, tangible benefits. Moreover 
the industries are often smaller in size, and there is then scope for Jess 
complicated management and technology, while the skills needed tend to be 
closer to those traditionally exercised, or more readily learned. The possibilities 
for geographical dispersion are greater, which not only spreads the stimulant 
of change more widely, but also makes it easier to draw on under-employed 
labour, thus easing the transfer of population out of agriculture, often with 
less disrupting effects than might result from more concentrated urban growth. 

The marginal net product emerges, however, out of patterns of consumption 
set in existing culture and income distribution (2). These give rise to two 
conflicting considerations. One object of producing more is to provide 


(1) For useful observations on some of the matters touched on in the following 
paragraphs, c. f. A. E. KAHN, Investment Criteria in Development Programmes, 
«Quarterly Journal of Economics», Vol. LXV, February 1951. Es 

(2) On the general question of consumer choice, c. f. E. A. Hoyr, Want De- 
velvupment in Under-developed Countries, « Journal of Political Economy», Vol. LIX, 
No. 3, June 1951. 
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incentive goods as a stimulus to further production. Extended or new 
demands have meaning only within the framework of needs as apperceived. 
On the other hand, the object of economic development is to raise welfare 
and this may require improvements in elements, the need for which has 
not yet emerged, except in the minds of those responsible for development. 
The marginal net product may be higher for lipstick, cacao, or expensive 
furnishings than for medicines, processed food or better kitchen utensils. 
The authoritative determination of minimum welfare standards and plans 
to approach them, some interference with the free play of competition, and 
some allocation of resources to the arts of persuasion, may all be needed. 

Even in applying the marginal net product test there are, of course, 
difficulties in measurement, especially since labour costs are in large measure 
not expressed in money, while experience in the West may provide little 
guidance for countries with very different wants, economic environments and 
skills. In addition the necessary training may be a social cost not borne by the 
en'erprise or industry. 

There are two further factors already touched on in another connection. 
Attention has been drawn to the existence of a large reservoir of seasonally 
anemployed labour. While there may be a variety of choices in the use of 
this labour, whether in capital formation or seasonal industries, the overiding 
choice may not be between using it in situ for a lower marginal net product 
rather than elsewhere for a higher net product, but between a low net 
product or none at all. This is already evidenced in the spare time handicrafts 
which produce very little indeed — but very little is preferred to nothing. 
In short, immobility of Jabour may preclude the equalisation of marginal 
net product over wide geographical areas. 

In the second place, in applying the principle to capital formation, we 
must not overlook the possibility of direct application of labour for creation 
of capital with small contributions of materials financed by money savings. 
What is the embodied, or opportunity cost of the otherwise-idle time of 
the farmer or groups of villagers ? 

Acceptance of marginal net product as a criterion must be qualified 
farther by consideration of what may loosely be called the social net 
product (1). This bas two aspects. First is the economic contribution made 
to other enterprises which is not fully reflected back in money returns or 
costs; for example by ports, transport systems, power schemes, and the like. 
This is a familiar question in developed economies and need not be enlarged 
apon. Second is the contribution which a particular line of development, 
makes to the process of growth in ways other than that just mentioned. 
This consideration ramifies very widely indeed: into the stimulus given to 
Jocal investment and entrepreneurship and acquisition of new skills (2) and 
the effects of given changes in breaking down resistance to further change, 


(1) C. f. KAHN, op. cit., p. 39. 
(2) This inter alia may strengthen the case for decentralisation. 
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stimulating education, providing new incentives, and so on (1). Such effects, 
are seldom quantifiable. 

A major decision is, of course, the relative capital allocation in agriculture 
and industry (2). There is a danger in pushing the contrast between developed 
and under-developed countries too far and in thinking of industrialisation 
too much as a cause and too little as a concomitant or result of economic 
development. Ot course it is all three, but over-emphasis on the first viewpoint 
may well lead to the comparative neglect of agriculture, especially if the 
profits of industrialisation go to politically powerfull groups. It may be 
noted in this connection that improved nutrition is a factor affecting overall 
efficiency, that without a surplus of agricultural production over agrarian 
needs, capital formation is restricted and industrial workers cannot be fed, 
and that improvements in the incomes of large rural populations provide 
much of the necessary purchasing power for industrial expansion. We do 
not neglect the improvements in agricultural efficiency which may result 
from draining populations from the land, but point to the importance of 
direct measures for agricultural improvement independent of these. 

There are the final questions of the relative importance to be attached 
to allocations for services and capital and for consumers' capital and producers” 
capital respectively. Here we have in mind consumers’ capital in the form 
of housing, sanitation and watersupply, which impinge on health and efficiency. 

The trend of argament in this essay is that while an increase in the 
volume of real capital per head, and its wise allocation, are obviously 
necessary more is likely to be achieved, especially in the early stages, by 
a greater allocation than is commonly proposed for consumers’ capital of the 
sorts referred to and for services. They are necessary to improve absorbtive 
capacity for capital and its use in promoting growth — in making a given 
volume of capital go further — and because of their direct effects on pro- 
ductive efficiency. Hence the view is taken that the projected estimates of 


(1) Kaun, op. cit., p. 48, points to the value of home market, industries, 
growing together and providing each other with expanding markets, as essential 
components in the dynamics of technological progress. 

H. W. SINGER, The Distribution of Gains between Investing and Borrowing 
Countries, «American Economie Review». Vol. XL, No. 2, May 1950, makes a 
similar point in arguing that in the past, foreign investments in export industries 
have exercised a mainly local stimulus and large groups who are largely self-suf- 
ficing have been comparatively little affected. He speculates for similar reasons 
to those advanced by Kann on whether domestic manufactures might not have 
contributed more to economie development, even though their comparative advan- 
tage, as usually interpreted, might be lower. Such considerations also point to the 
advantages of urban growth (though not necessarily of concentrated urban growth) 
against which however must be weighted tbe cost of complementary capital for 
amenities and the social hazards resulting from the massing of people in*a now 
and often strange environments. 

(2) Ineluding transport, power, ete. 
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capital needs discussed earlier can be greatly reduced, and the capital 
available can be more fully utilised if a larger proportion of external as- 
sistance and withdrawal from the domestic circular flow is devoted to im- 
proving human resources, encouraging more effective participation by education, 
training, demonstration and persuasion, and modifying and strengthening 
agencies, institutions and organisations which provide services (including 
resources), or through which improved human capacities are expressed. This 
of course requires, as high priorities, the expansion and improvement of 
government agencies and departments, promotion of improved facilities for 
the mobilisation and direction of domestic savings, and also encouragement 
of local agencies for mutual help such as cooperatives, social centres and 
local governments through which services may be given and resources 
channelled. We believe that some shift in emphasis in the direction indicated 
would warrant a more optimistic view of potentialities and prospects. 

The population dilemma remains of major significance however; for 
whatever measures are tahen there remain at least doubts as to whether 
productive power can be increased rapidly enough to overtake population 
increase. If, however, the current rate of increase in population were 
sustained with lower birth rates, the prospects would be much brighter, 
because the wastage of national income now resulting from high juvenile 
mortality, disease and low expectancy of life would be reduced. This means 
limitation of births rather than a reduction in the size of families. Cultural 
and material changes associated with economic development may be expected 
to increase receptivity to birth limitation but are scarcely likely to have 
sufficient influence unless they are associated with population policies and 
programmes to educate and persuade (1). 


H. BELsHaw 


Wellington, Victoria College, 1952. 


(1) In this respect events in India are worth watching. Not only has Prime 
Minister Nehru declared in favour of birth control, but also experimental village 
programmes are being planned in collaboration with WHO to test «rhythm» and 
«date-of-ovulation» methods of control, as well as training of public health and 
village workers and the preparation of simple pamphlets. (Ford Foundation Pro- 
gramme Letter No. 8, April 19th, 1952). 


L' IMMIGRAZIONE NELLA NUOVA ZELANDA 
E IL BENESSERE DELL' ASIA 


Questo articolo ha un triplice scopo: esaminare criticamente le attuali 
possibilitá di immigrazione in Nuova Zelanda; indicare le probabili prove- 
nienze di emigranti; e discutere le possibilità della Nuova Zelanda di con- 
tribuire al benessere dell’ Asia attraverso l’immigrazione ed il commercio. 
Tali argomenti sono troppo ampi perché ogni aspetto possa qui essere trat- 
tato dettagliatamente. Puó esser opportuno considerare dapprima la connes- 
sione fra l’immigrazione e lo sviluppo capitalistico; poi il fatto che gli 
isolavi del Mare del Sud e i Maori sono la forza di lavoro potenziale più 
probabile; e, finalmente, la conclusione che, nei rapporti con |’ Asia, nè com- 
mercio. nè immigrazione è probabile che si verifichino su vasta scala. 

Poichè si ritiene che le politiche immigratorie non siano utili nè dal 
punto di vista concettuale nè come strumenti pratici, non è stato fatto alcun 
tentativo per esporre una politica, pur esaminando la maggior parte degli 
attuali pro e contro. La conclusione finale deve essere considerata come una 
deduzione provvisoria, non come l’espressione di una preferenza. Fino a che 
i popoli della Nuova Zelanda e della civiltà occidentale in genere non rive- 
dranno le loro concezioni di bene e di male, saranno possibili nei riguardi 
dell Asia solo due « politiche » : giocare il ruolo Faustiano fino al giorno in 
cui l'Asia reclamerà la nostra terra, o nascondersi dietro la United States Navy. 


I. - L'OPPORTUNITÀ DI UNA MAGGIORE IMMIGRAZIONE IN Nuova ZELANDA. 


Economicamente, l'opportunità di una maggiore immigrazione in Nuova 
Zelanda, sostenuta da certi settori della comunità, è basata su tre ipotesi 
principali (1): 1) che una maggiore popolazione è, necessaria per fornire 
sufficienti lavoratori per sfruttare in pieno le risorse economiche del paese. 
2) Che una maggiore diversificazione dell'economia è necessaria perchè la 
dipendenza da un piccolo numero di prodotti di esportazione strettamente 
connessi produce instabilità : e questa diversificazione è attuabile solo se una 
popolazione fortemente accresciuta fornisce un esteso mercato locale. 3) Che 
l’attuale acuta scarsità di lavoro in tutti i settori dell’ economia persisterà 
a meno che non venga alleviata dall’immigrazione. Prima di poter esaminare 
queste ipotesi e trarre delle conclusioni, vi è un punto da inettere in evidenza. 
Da} lontano 1980 lo sviluppo economico è stato determinato in considerevole 
misura dalla pressione di due gruppi principali—industriali e trade unions. Le 
conseguenze visibili di questo sviluppo sono state l’ aumento delle industrie 


(1) L'opportunità presentata nei cinque paragrafi seguenti è stata adattata e 
sintetizzata da Immigration into New Zealand. Report of a Study Group (Cosells 
Sommerville Wilkie Ltd. for the New Zealand Institute of International Affairs, 1950). 
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urbane, l’accentuazione della tendenza della popolazione ad andare nelle città, 
e lo spostamento del lavoro e del capitale dalla terra verso impieghi meno 
produttivi nelle industrie manifatturiere che in molti casi dipendono dalla 
limitazione o esclusione di importazioni concorrenti. Finchè queste condizioni 
esisteranno, l'aumento di popolazione attraverso l'immigrazione potrebbe 
recare una utilizzazione delle risorse del paese non più efficace di quella che 
potrebbe essere realizzata dalla popolazione attuale. Un maggior ritmo di 
immigrazione potrebbe essere desiderabile se l’organizzazione economica del 
paese fosse tale che il lavoro e il capitale addizionali venissero destinati ad 
impieghi più produttivi (1). 

Le ipotesi precedentemente esposte possono essere esaminate con questa 
riserva. Data la scarsità delle risorse di combustibili e di minerali del paese, 
la ricchezza potenziale della Nuova Zelanda si trova nella terra. Sebbene la 
produzione pro capite sia relativamente alta, la produzione per ettaro, tenuto 
conto della fertilità, è bassa. Estendendo i metodi di utilizzazione della terra 
già praticati in alcune fattorie, la produzione potrebbe essere raddoppiata in 
un periodo relativamente breve. Ciò implicherebbe un considerevole aumento 
del lavoro e del capitale impiegati nella terra e nelle industrie di trasforma- 
zione ed ausiliarie. Vi sono possibilità di ridurre l’ erosione, le erbe nocive 
e le pestilenze, di occupare la capacità eccedente, di utilizzare le terre nuove 
e di aumentare la capacità produttiva con l'irrigazione, la fertilizzazione e 
altri metodi intensivi. L'occupazione di lavoro addizionale sembra offrire, in 
termini di produttività, migliori prospettive in queste sfere che in altre oc- 
cupazioni maggiori. 

La tesi di una diversificazione dell’economia per mezzo della protezione, 
della sopracapitalizzazione e dello sviluppo economico — come precedente- 
mente detto — non ha fondamento economico. Ma la diversificazione è utile 
anche in un altro senso. Il maggior uso dei sottoprodotti delle industrie 
istituite allarga il raggio della produzione e contribuisce alla stabilità. La 
relazione fra prezzi e costi dovrebbe essere il fattore determinante le deci- 
sioni degli investimenti. D'altra parte la maggiore diversificazione dei mercati 
di esportazione può contribuire alla sicurezza politica ed economica più del- 
l’altra forma di diversificazione. 

La situazione per quanto concerne l’attuale acuta scarsità di lavoro è la 
seguente: la percentuale di occupazione rispetto alla popolazione totale è 
andata diminuendo dall’inizio del secolo. Dal 1945 la tendenza si è accen- 
tuata e attualmente la percentuale è più bassa che durante i peggiori anni 
della depressione del 1930. Il più elevato tasso di natalità dell’ultimo de- 
cennio non incomincerà ad influire sulla popolazione lavoratrice per circa 
dieci anni o più. Perciò, se la domanda di lavoro addizionale è coperta sol- 


(1) Va notato che questa dichiarazione non considera la questione di dare agli 
immigranti un ambiente vitale, cioè i tre acri e una mucca più una nuova ragione 
di vita. Tuttavia dove ciò si è verificato, in Nuova Zelanda, le conseguenze sono 


state alle volte il graduale impoverimento seguito da sforzi per lasciare la terra. 
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tanto dai fanciulli neo-zelandesi che giungono in eta lavoratrice — circa 
10.009 all’anno — la proporzione degli occupati alla popolazione totale 
continuerá a diminuire. L’immigrazione di circa 7.000 persone in eta lavo- 
rativa all’anno, per i prossimi dieci anni potrebbe mantere la proporzione 
esistente. Questa è una cifra prudenziale. Sembra dunque che gli interessi 
economici della Nuova Zelanda sarebbero agevolati dall’immigrazione. V’é 
da rilevare, per altro, che un radicale cambiamento della politica governativa 
verso l’industria manifatturiera e la pianificazione economica, hanno la stessa 
importanza dell’immigrazione. 

Da quanto precede risulta che i tipi di lavoratori richiesti, e convenienti 
dal punto di vista della Nuova Zelanda, sono gli agricoltori, i taglialegna, 
i pescatori e i minatori. L'industria secondaria necessita di muratori, fale- 
gnami, pittori, elettricisti e altre classi di lavoratori utili alle costruzioni 
edilizie. Nella categoria delle industrie dei servizi hanno una importanza 
insolita i lavoratori domestici, i lavoratori dei trasporti e gli insegnanti. 


Critiche della tesi precedente. — Chi scrive mette in dubbio l'utilità 
di tesi basate sul rapporto degli occupati alla popolazione totale. Sembra non 
esserci una solida base per giudicare tale rapporto in mancanza di valutazioni 
della futura produttività pro capite e della parte del reddito nazionale di- 
sponibile per mantenere la popolazione non lavoratrice. Tali valutazioni sono 
di dubbio valore. Ciò che è evidente è che la nuova sistemazione in Nuova 
Zelanda richiede molto capitale e lavoro. Lo sviluppo agricolo sopra ricordato 
è un processo intensivo richiedente quantità di capitale in alcuni casi mag- 
giori di quelle che i singoli privati possano provvedere e certi progetti come 
il rimboschimento, il ripristino del suolo eroso e la coltivazione delle regioni 
vulcaniche, hanno la stessa utilità pubblica della produzione di energia 
elettrica e dei trasporti ferroviari. Anche se ci fosse un radicale mutamento 
della politica governativa, una maggiore quantità di lavoro sarebbe econo- 
micamente utile — aumenterebbe cioè la produzione per ettaro -— solo se 
accompagnata dal capitale (1). 

L'attuale tasso di investimento in Nuova Zelanda è elevato, così elevato 
che non potrebbero facilmente esser fatti maggiori investimenti senza varia- 
zioni nella politica monetaria. Con una facile politica monetaria e una vasta 
domanda effettiva di beni di consumo, la distribuzione dell’investimento 
nell’economia è determinata dalle attuali condizioni di boom nell’industria. 
I sintomi della sovraoccupazione, come la scarsità di lavoro, dipendono di- 
rettamente dall'alto saggio di investimento e dal fatto che il periodo di in- 
vestimento, per esempio nei piani idro-elettrici, è molto lungo. 


(1) Questa dichiarazione esige alcune spiegazioni. In molte fattorie di primo 
ordine l'attrezzatura e la terra esistente non sono sfruttati integralmente. Variazioni 
nei metodi di imposizione, incentivi a vendere le fattorie agli uomini più giovani o 
più efficienti — sono queste due politiche che potrebbero aumentare la produzione. 
Il problema in questo caso non è una scarsità fisica di lavoro, sebbene finchè la 
sottoproduzione è causata da una scarsità di lavoro agricolo salariato, l’immigra- 
zione può essere una soluzione. 
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Se l’iuvestimento fosse diretto più verso i piani fondiari da un cambia- 
mento di politica, allora presumibilmente l'immigrazione sarebbe attratta a 
tempo debito. Nel passato l’ostacolo dello sviluppo capitalistico nelle pubbliche 
organizzazioni ha regolato l’immigrazione europea. Gli emigranti senza l’ap- 
porto del capitale o si guadagneranno a stento la vita sulla terra marginale 
o si spingeranno verso le città dove li aspettano occupazioni altamente pa- 
gate. Attualmente la seconda alternativa è più probabile. 


Investimenti governativi. — Questo paragrafo sarà utile per raccogliere 
alcuni riferimenti fatti sull’ investimento in servizi pubblici ed esaminare i 
tipi e l’ordine d’importanza attuale (1). 

Lo sviluppo capitalistico pubblico su vasta scala consiste, in Nuova Ze- 
landa, principalmente in investimenti nel settore idro-elettrico, negli alloggi, 
in strade, ponti, elettrificazione di ferrovie e in sviluppo di terre marginali 
con metodi che comprendono il rimboschimento, l'irrigazione, le culture pra- 
tive e la fertilizzazione. Il Governo ha annunciato una lista generale di 
priorità, che è la stessa dell’ ordine sopra seguito. Che cosa significhi esat- 
tamente « priorità » in teoria o in pratica non è chiaramente determinato. 
Le priorità basate sul profitto ottenuto dal confronto dei ricavi futuri scon- 
tati con i costi attuali sono, io credo, impossibili ad ottenersi e forse non 
molto a proposito nel caso di un servizio pubblico. Resta il fatto che le prio- 
rità sono basate su valutazioni di future necessità fisiche, sopra contingenze 
politiche e sopra pressioni per mantenere l’esistente struttura istituzionale. 
Per esempio, l'energia elettrica è necessaria perchè, al prezzo attuale, la do- 
manda eccede di molto |’ offerta, perchè si desidera elettrificare le ferrovie 
e perchè gli industriali desidererebbero usare maggiore energia se fosse di- 
sponibile. 

Tuttavia, nel campo delle arbitrarie priorità il posto dell’ immigrazione 
è chiaro. Gli immigranti andranno dove il denaro sarà speso. Lo sviluppo 
capitalistico, quale può essere determinato dall’ attuale politica, non consen- 
tirà una forte espansione della colonizzazione rurale. Lo sviluppo esten- 
sivo dell’industria può essere favorito anche di più. La produzione per 
ettaro nelle fattorie e la produzione pro capite nelle fabbriche non abbiso- 
gnano di un elevato aumento nel futuro. L'opportunità dell’ immigrazione 
dipende dal tipo di sviluppo capitalistico. Il modo in cui si verificherà l’im- 
migrazione sarà determinato dagli indirizzi scelti dell’investimento pubblico, 
quantunque l'investimento privato potrebbe indubbiamente alterarne il modello. 


XI. - OPPORTUNITÀ DI IMMIGRAZIONE ASIATICA IN Nuova ZELANDA. 


In quanto segue vengono considerate solo le possibilità consentite dalla 
politica della Nuova Zelanda; non si considera il fatto che nel prossimo fu- 
turo la Nuova Zelanda accetti volentieri o malvolentieri un’immigrazione su 


vasta scala di Asiatici. 


(1) Tutti gli investimenti di questa natura, salvo gli alloggi, sono diretti o 
controllati dal Governo. 
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Nei due settori in cui vi é scarsitá di offerta di lavoro — agricoltura 
e servizi domestici — gli immigranti asiatici aumenterebbero le forze di 
lavoro. Se essi ritornassero, dopo un certo periodo, ai loro paesi d' origine 
porterebbero con sé i loro risparmi e la conoscenza commerciale e tecnica 
acquisita, che potrebbero profittevolmente impiegare. Se rimanessero e si sta- 
bilissero in Nuova Zelanda essi potrebbero colonizzare quelle aree di terra 
potenzialmente coltivabili alle quali attualmente i nativi neo-zelandesi non 
sono interessati. In entrambi i casi sarebbe un po’ ridotta la pressione di 
popolazione sull'area disponibile in Asia; alcuni Asiatici potrebbero trar pro- 
fitto dai servizi educativi e sanitari occidentali, e il contatto fra razze po- 
trebbe produrre un apprezzamento delle rispettive culture. 

Gli argomenti contrari sono diversi. In primo luogo, a meno che gli im- 
migranti fossero forzati a rimanere nella particolare occupazione scelta per 
essi — e le restrizioni di questa natura non sono particolarmente desidera- 
bili — vi sarebbero incentivi diversi e nulla potrebbe arrestarli dal dirigersi 
verso occupazioni meglio pagate nelle industrie delle citta. Tale argomento 
perde forza se la futura politica governativa mirerá a rettificare |’ attuale ri- 
partizione delle risorse fra agricoltura e industria. Secondariamente, se gli 
immigranti accettassero tassi dei salari più bassi dei neo-zelandesi ció per- 
metterebbe ai datori di lavoro in tutti i settori dell’economia, di assumere 
quei lavoratori e di ridurre i costi. Per i datori di lavoro e per gli Asiatici 
questo è soddisfacente, ma è assolutamente inaccettabile per le forze lavora- 
tive bianche. Però, questo argomento diviene meno importante se gli esistenti 
tassi minimi dei salari vengono mantenuti a riguardo degli immigranti — così 
come attualmente sono validi per tutte le razze. In terzo luogo, data la loro 
capacità di risparmiare una grande parte dei guadagni, gli immigranti po- 
tranno comprare e affittare la terra, offrendo anche più degli agricoltori neo- 
zelandesi. In mancanza di una proibizione sul commercio delle terre da parte 
degli Asiatici, questa conseguenza appare importante ed allarmante dal punto 
di vista dei produttori di latticini e di prodotti di giardinaggio. In quarto 
luogo, l'immigrazione e i conseguenti contatti razziali richiederebbero da 
parte dei neo-zelandesi un grado di tolleranza che in effetti può non esistere, 
e le restrizioni che possono svilupparsi per prevenire il sorgere di situazioni 
sgradevoli possono non far altro che agire ulteriormente contro una o en- 
trambe le razze. Alla luce del passato possiamo essere solo pessimisti circa i 
contatti razziali. 

Risulta che la Nuova Zelanda potrebbe ben accogliere l'immigrazione 
asiatica senza che gli interessi di certi neo-zelandesi ne soffrissero, dato che 
sono sostenuti da provvedimenti come i salari minimi e le proibizioni a ri- 
guardo di alcuni tipi di contrattazioni delle terre. Ma la situazione politica 
non è mai stata favorevole. Attualmente essa non è favorevole a tale im- 
migrazione. Pregiudizi razziali, costituiti da interessi personali, da emozioni 
evocanti spettri e da richiami politici, pur non essendo, in Nuova Zelanda, 
così decisi come in altri paesi, renderebbero difficile, per qualsiasi partito po- 
litico, sostenere l’immigrazione dall’ Asia anche su piccolissima scala. Uno 
sguardo al passato conferma questa opinione. 
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TIT. - L'IMMIGRAZIONE ASIATICA NEL PASSATO. 


Mentre l’apparizione, intorno al 1860, dei cinesi sui campi auriferi aveva 
prodotto qualche risentimento e una legislazione restrittiva, la domanda di 
esclusione fu combattuta fino al 1881, quando fu approvata una imposta di 
capitazione. Queste restrizioni divennero più severe nel 1888, e nel 1899 tutti 
gli immigranti non britannici furono obbligati ad una prova di cultura (edu- 
cation test). Gli Asiatici erano ancora soggetti a restrizioni speciali. Nel 1920 
il potere di èsclusione passò alla discrezione del Ministro delle dogane (1), 
e da allora la situazione non è essenzialmente mutata, eccetto che dal 1951 
il Ministro del Lavoro e dell’ Occupazione ha amministrato l'Immigration 
Restriction Act. Il risentimento pubblico non è mai stato forte nei decenni 
scorsi. a causa del numero relativamente piccolo di Asiatici entrati annual- 
mente in Nuova Zelanda. 


TavoLa I. 


Stranieri non europei residenti in Nuova Zelanda (*) 


Soper Cinesi | Indiani Siriani | man Totale (**) 
Polinesiani 
1881 5.004 — == E E 
1886 4.542 — = = = 
1891 4.444 — = =. = 
1896 SEL — = = ES. 
1901 2.857 — — = == 
1906 2.570 — m= == = 
1911 2.630 — == gy mi 
1916 2.147 — CS 225 = 
1921 3.266 — = = = 
1926 3.374 — =: — 
1936 2.899 1.157 1.235 1.104 6.976 
1945 4.732 1.415 1.333 2.367 10.678 


(*) Fonte: New Zealund Year Book. 
(**) Include altre razze non indicate nella tavola. 


La Tavola 1 riporta il numero dei cinesi residenti in Nuova Zelanda 
negli anni di censimento dal 1881 in poi e i dati per le altre razze nel 1936 
e nel 1945. L'aumento del numero dei residenti non-europei fra il 1936 e il 
1945 fu dovuto sia all'immigrazione che all'incremento naturale. Si ritiene 
che un aumento ancor maggiore si sia verificato dal 1945 per entrambe le 
cause (2). La Tavola II riporta i dati relativi ai movimenti migratori dei 


(1) Le persone di origine non britannica e i parenti devono ottenere un per- 
wesso per entrare in Nuova Zelanda come residenti permanenti, e secondo una 
disposizione ufficiale « ogni richiesta viene considerata individualmente in base 
ai propri meriti ». 

(2) Le occupazioni predominanti dei Cinesi e degli Indiani sono la coltivazione 
dei giardini e la vendita al dettaglio di frutta e vegetali. 
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non-Europei dal 1915. (I dati per gli anni dal 1939-45 non sono disponibili, 
ma si ritiene che siano molto bassi). 


TAVOLA II. 


3 3 Aedes | tee 
Movimento migratorio dei non- Europei (*) 


qe dt A SA r——— A CPI lots. dere case esi 


Melanesiani e 
Totale Cinesi Indiani Polinesiani (**) 
Anno | 
Arrivi | Partenze Arrivi | Partenze | Arrivi | Partenze | Arrivi | Partenze 
Media annuale: 
1915-19 137 466 308 243 106 31 
1920-24 934 679 598 388 127 95 
1925-29 1.020 967 519 DIS 202 149 
1930-34 578 740 299 433 109 138 
1935-39 832 619 342 218 Leo 139 
Mese di marzo del: 
1945 694 489 80 37 136 243 442 198 
1946 1.022 869 119 160 290 282 547 350 
1947 1.249 769 213 181 319 261 664 311 
1948 Oo 1.052 304 370 552 238 656 394 
1949 1.843 887 556 130 435 237 706 426 


(*) Fonti: New Zealand Year Book; Annual Report on Population. 
(**) La maggioranza degli arrivi di Melanesiani e Polinesiani sono stati di 
Samoani, Samoani-Europei e abitanti dell'isola di Cook di giovane etá. 

Un relativo aumento degli arrivi netti rispetto al 1945 è chiaramente 
visibile, ma se confrontato con le cifre dell’ immigrazione totale — vedi 
Tavola III — esso è ancora insignificante. Quantunque non esistano studi 
dettagliati, si ritiene che l'immigrazione indiana e cinese in Nuova Zelanda 
sia condotta su base familiare: i parenti dei nuovi arrivati in Nuova Zelanda 
garantiscono la loro autosufficienza. Sono riportati, per confronto, i dati per 
1 Melanesiani e i Polinesiani che saranno discussi in dettaglio più avanti. 

Come indice dell’atteggiamento pubblico verso l’impiego del lavoro asia- 
tico, è illuminante il seguente incidente avvenuto tra il 1930 ed il 1940. 
L'incidente riguardò il lavoro cinese nella Samoa occidentale, territorio sotto 
mandato della Nuova Zelanda. Gli accordi scritti erano stati aboliti nel 1923 
ed era stato istituito un sistema di libertà di lavoro con tassi fissi dei salari 
e specificate condizioni di lavoro; il reclutamento era cessato dopo il 1934 e 
nel 1936 vi erano nella Samoa occidentale soltanto 503 lavoratori cinesi. 
Nonostante questi fatti l'opinione pubblica in Nuova Zelanda era così con- 
traria — specialmente nelle trade unions e nel Partito laburista — contro 
l’impiego di lavoratori asiatici e i supposti mali dei matrimoni misti con i 
Samoani, che nel 1936 fu deciso di rimpatriare tutti i coolies cinesi. Questo 
incidente relativamente piccolo può servire a illustrare quale spiacevole in- 
sieme di sentimenti e di interessi personali siano alla base, pur in modo la- 
tente, della politica bianca della Nuova Zelanda. La conclusione è, quindi, 
che un'immigrazione asiatica su larga scala non è politicamente attuabile. 


Supe nes 3 : 
L’immigrazione nella Nuova Zelanda e il benessere dell’ Asta 879 


val +) 
IV. - L'imMIGRAZIONE IN Nuova ZELANDA AL MOMENTO ATTUALE. 


I dettagli dell immigrazione in Nuova Zelanda negli ultimi trent’ anni 
sono riportati nella Tavola III. 


TavoLa III. 


Immigrazione in Nuova Zelanda (*) 
e n è Wi —— ‘s4e 0 


O | Arrivi netti Immigranti che desiderano 
il 


in Nuova Zelanda la residenza permanente Immigranti assistiti 


Media annuale: 


1920-24 9.683 13.749 7.549 
1925-29 6.571 11.516 5.808 
1930-34 — 563 (**) 2.937 396 
1935-39 744 3.661 8 
Mese di marzo del: 
1938 4.963 6.493 13 
1939 5.936 7.315 8 
1940 462 2.226 3 
1941 209 1.062 - 
1942 DAL 857 — 
1943 107 748 — 
1944 1.018 1.704 — 
1945 3.243 4.645 — 
1946 3.038 8.106 158 
1947 5.756 9.648 1.137 
1948 4.181 11.387 1.522 
1949 6.989 17.701 2.532 
1950 8.374 18.234 2.928 
(*) Fonti: New Zealand Year Book; Annual Report on Population; Annual 


Report of Department of Labour and Employment. 
(**) Indica le partenze nette. 


Si può rilevare che il numero degli immigranti classificati come « im- 
migranti che desiderano la residenza permanente» è fortemente aumentato 
dalla fine della guerra e attnalmente è maggiore della media annuale del 
periodo 1920-1980. Il numero relativamente piccolo di arrivi netti indicato è 
spiegato dal fatto che negli ultimi anni molti Neo-zelandesi in numero anor- 
malmente elevato, sono partiti per viaggi all’estero. La grande maggioranza 
degli immigranti viene in Nuova Zelanda con proprie risorse finanziarie. Gli 
immigranti assistiti dal Governo neo-zelandese sono pochi in confronto a 
quelli assistiti dal 1920 al 1929. L’attuale sistema di viaggio gratuito — in- 
trodotto nel luglio 1947 e riveduto nel maggio 1950 — consiste nel conce- 
dere aiuto finanziario a certe classi di immigranti. Quelli che ne hanno di- 
ritto sono abitanti del Regno Unito celibi di età fra i 20 e 45 anni, alcune 
categorie selezionate di immigranti britannici sposati con un massimo di due 
figli, e un certo numero di uomini e donne non britannici non sposati di età 
fra i 20 e 35 anni. In pratica quest’ultima categoria è costituita principal- 
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mente di Olandesi. Il viaggio gratuito viene concesso a tutti i selezionati 
idonei per una delle occupazioni comprese in un campo abbastanza vario e 
vasto di occupazioni, e che assumano l’impegno con il Governo neo-zelandese 
che « essi conserveranno per due anni dopo l’arrivo in Nuova Zelanda l’oc- 
cupazione approvata » (1). Oltre a questi vasti piani, nel 1946 fu reclutato 
lavoro femminile del Regno Unito per lavorare negli ospedali psichiatrici; 
un certo numero di « displaced persons » è arrivato nel 1949, mentre un piano 
di immigrazione di ragazzi ha avuto inizio nel giugno dello stesso anno. Il 
numero totale di immigranti assistiti di tutte le specie è riportato nella Ta- 
vola III. Il problema principale è di assicurare un alloggio adeguato per gli 
immigranti — un problema niente affatto limitato ad essi soltanto. 

La politica governativa annunciata nel 1951 è stata di aiutare 7.500 
persone nel 1951 e nel 1952 e 10.000 all’anno negli anni successivi. La cifra 
di 7.500 consiste di 2000 individui non sposati e di 1000 famiglie del Regno 
Unito e 2000 individui non sposati non britannici dei « paesi amici occiden- 
tali, principalmente Olanda ». Se la popolazione lavorativa viene valutata a 
750.000 unità, ciò rappresenta un aumento approssimativamente inferiore al- 
P 19% alP anno. Si noterà che il numero degli immigranti assistiti impiega- 
bili concorda all’ incirca con la bassa valutazione sopra riportata dell’ au- 
mento annuale di forza lavorativa proveniente dall’ immigrazione necessario 
per mantenere le percentuali di occupati rispetto alla popolazione totale. Così 
le esigenze minime di un tipo di politica immigratoria saranno soddisfatte 
dallo schema governativo, mentre il maggior numero di immigranti non as- 
sistiti fornirà un ragionevole margine di sicurezza in vista della prolungata 
scarsità di tutti i tipi di lavoro. 


V. Isonani DEL MARE DEL Sup E Maori. 


Non sono aucora state considerate le fonti di immigranti molto più vi- 
cine alla Nuova Zelanda dell’ Europa o dell’ Asia. Nelle diverse isole del 
Sud Pacifico che sì trovano a nord della Nuova Zelanda esiste una ragguar 
devole fonte potenziale di lavoro. In passato pochi Melanesiani o Polinesiani 
sì erano sistemati permanentemente in Nuova Zelanda, ma negli ultimi anni 
il numero è aumentato. Secondo le cifre della Tavola II oltre metà dell’im- 
migrazione netta di non-Europei dopo la fine della guerra è stata costituita 
di isolani e in maggioranza, di Samoani, Samoani-europei e abitanti dell’isola 
di Cook. Nel 1936 il numero totale di isolani residenti in Nuova Zelanda 
era 1104 e, nel 1945, 2369 — con un aumento maggiore del totale dei non- 
europei. 

Le cifre riguardanti le popolazioni native della Samoa Occidentale, del- 
l'isola di Cook, dell’isola Tokelau e dei Maori della Nuova Zelanda sono 
riportate nella Tavola IV. 


n 


(1) In pratica le occupazioni più comuni sono state quelle dei boscaioli, lavo- 
ratori agricoli, lavoratori metallurgici, carpentieri, lavoratori domestici, nurses, dat- 
tilografi e impiegati, centralinisti telefonici e lavoratori non specializzati. 
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TavoLa IV. 


Popolazioni native dei Gruppi del Sud Pacifico (*) 


Samoa 


Anno Occidentale | Isola di Cook (**) | Isola Tokelau (***) Maori 
| 

1921 36.343 9.459 989 56.987 
1926 40.229 10.081 1.033 63.670 
1936 50.946 12.246 1.170 82.326 
1945 68.197 14.519 1.521 100.044 
1946 69.030 15.005 N.A. 101.298 
1947 71.460 14.821 1.594 105.699 
1948 72.936 14.456 N.A. 109.003 
1949 75.381 14.650 1.616 112.669 
1950 78.155 15.030 N. A. 116.034 


N.A.: Cifre non disponibili. 
(*) Fonti: New Zealand Year Book; Annual Reports of the Department of 
Island Territories on Western Samoa and the Cool: Island. 
(**) Non tiene conto dell'emigrazione verso la Nuova Zelanda. 
(**) Include gli abitanti dell’isola di Tokelau temporaneamente residenti nella 
Samoa Occidentale. 


Le quattro razze rivelano aumenti della popolazione maggiori di quelli 
stimati per i paesi dell’ Asia sud-orientale durante lo stesso periodo. Tale af- 
fermazions si applica anche ai Figeani e agli Indiani di Figi. Questo si- 
gnifica che la Nuova Zelanda è circondata da piccoli gruppi di popolazioni 
i cui tassi d’aumento negli ultimi trenta anni sono stati fra i più alti del 
mondo e la costituzione per età nella maggior parte dei gruppi di isolani 
indica che si possono prevedere forti aumenti futuri. Un'abile ammini- 
strazione, efficienti servizi sanitari e una tranquilla forma di vita hanno 
creato le condizioni che dissipano il mito della decadenza degli isolani 
del Pacifico. 

Le isole Cook e Tokelau sono gruppi di piccole isole, molte delle quali 
semplici atolli. L'aumento della ‘popolazione nei recenti anni è stato tale che 
molti degli isolani sono partiti per cercare occupazione nei porti di Apia, 
Siwa e Auckland, e nelle fabbriche di fosfato delle isole della Società. I dati 
relativi al 1948 sono approssimativamente di 350 dalle isole Cook e 150 dalle 
isole Tokelau. 

Solo una breve sintesi del problema delle isole, è qui possibile. Il de- 
clino del commercio della frutta negli ultimi 20 anni, i bassi prezzi delle 
esportazioni specialmente della copra,'la diminuzione della superficie della 
terra coltivabile ancora disponibile, l’aumentata difficoltà di ottenere navi 
che facciano scalo nelle isole, l'aumento del numero di nativi « occidenta- 
lizzati » di sangue misto, il fatto che gli sforzi governativi siano stati diretti 
verso i servizi giudiziari, culturali e sanitari a scapito dell’assistenza agricola 
e industriale, sono i fatti che hanno causato l’eccesso di popolazione. I danni 
possono essere evitati con un vasto sviluppo del capitale e qualche forma di 
industrializzazione, ma è evidente che vi sarà una certa emigrazione, in gran 
parte verso la Nuova Zelanda. Dato che le isole di Cook fanno parte della 
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Nuova Zelauda e che la Samoa occidentale 6 amministrata in base a un 
« Trusteeship Agreement», e anche per il fatto che entrambe le popolazioni 
sono razzialmente affini ai Maori, non sembra esserci alcuna valida obbiezione 
economica o etica a che tale immigrazione si verifichi. Sarebbe forse desi- 
derabile incoraggiarla, ma le stesse obbiezioni politiche segnalate prima nei 
riguardi dell’immigrazione asiatica hanno anche in questo caso una no- 
tevole importanza. 


I Maori. — Il caso dei Maori ha scarsa considerazione in Nuova Zelanda. 
Le conseguenze di fatti come quello che circa un Neo-zelandese su dieci ha 
sangue maori, e che la proporzione sta aumentando, non sono stati conside- 
rati molto seriamente nel passato (1). È probabile che la domanda di occu- 
pazione da parte dei Maori che non possono vivere convenientemente nelle 
terre delle proprie tribù aumenti, e un sempre maggior numero di Maori 
sarà disponibile per l'inclusione nella massa lavoratrice. Un’ illustrazione di 
questa tendenza è il fatto che dal 1936 al 1945 mentre la popolazione totale 
Maori è aumentata del 22° 
come aventi una occupazione è aumentato del 31°,. Nello stesso periodo il 
numero degli occupati nella produzione primaria è diminuito. I dati confron- 
tabili relativi a tutti i Neo-zelandesi rivelano che nello stesso periodo la po- 


il numero dei Maori registrati nel censimento 


) 


polazione è aumentata del 14°, mentre l’occupazione è aumentata solo del- 
V’8* |. Così attualmente, mentre la totale forza lavorativa è rimpiazzata con 
difficoltà, i Maori vi si inseriscono ad un ritmo piuttosto elevato. È probabile 
che questa situazione continuerà in futuro. 

Questo breve esame delle popolazioni Maori e delle isole ha dimostrato 
che in Nuova Zelanda e anche molto vicino alla Nuova Zelanda vi sono la- 
voratori e colonia potenziali il cui desiderio di trovare occupazione aumenterà 
certamente in futuro. Se la popolazione bianca desidera maggior numero di 
lavoratori per usare più efficientemente le risorse, o puramente per riempire 
gli spazi vuoti, i lavoratori sono a portata di mano. 


VI. - RESPONSABILITÀ E INTERESSE PERSONALE. 


Fin qui la questione dell’immigrazione è stata attuata in termini stret- 
tamente economici. Deve essere ora atfrontata la questione più vasta della 
responsabilità degli abitanti di un paese relativamente poco abitato di fronte 
al mondo attuale. 

I seguenti commenti sono formulati presumendo che nessun Governo 
neo-zelandese del futuro consentirà spontaneamente l'immigrazione su larga 
scala dei non-Europei. 

Si può dimostrare, in teoria, che il livellamento delle rimunerazioni di 
fattori simili della produzione in regioni diverse può essere conseguita per 
mezzo dello scambio fra le diverse regioni e per mezzo della mobilità dei 
fattori stessi. In pratica, si deve considerare una certa dotazione iniziale dei 
fattori. Tradotto in termini relativi all’ attuale economia internazionale, ció 


(1) Intendo conseguenze economiche sociali. Etnologicamente e culturalmente la 
fusione delle due razze sembra essere soddisfacente e fors’anche desiderabile. 
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significa che purchè i paesi asiatici abbiano una certa quantità di capitale 
e di conoscenze tecniche, una sufficiente direzione imprenditoriale, la Nuova 
Zelanda potrà scambiare i propri prodotti agricoli e le materie lavorate con 
le materie prime e i prodotti manifatturati asiatici. Il guadagno reale del 
lavoro in Asia aumenterà. Le complicazioni di questa teoria non sono qui 
trattate; ma la teoria è fondamentalmente sana. Le conseguenze di una po- 
litica basata su tale ragionamento sono, però, importanti. 


In primo luogo, gli esportatori Neo-zelandesi — che sono o controllati 
“i : . : E i 
dal Governo o organizzati nei Government Boards — devono sviluppare i 
mercati in Asia. E stata già rilevata l’importanza di nuovi mercati dal punto 


di vista della stabilità dell'economia neo-zelandese. Le vendite in Asia di 
carne, lana e latticini come burro, formaggio e latte disidratato non sono 
impossibili considerando le preferenze dei consumatori, ma gli impegni e i 
contratti con i mercati attuali, come ad esempio il Regno Unito, e la debo- 
lezza della domanda effettiva nei mercati asiatici causano delle difficoltà. La 
Nuova Zelanda sta però facendo tentativi in questa direzione. Lo sviluppo di 
un mercato per mezzo di doni o di vendite a prezzi inferiori a quelli mon- 
diali — in effetti il prezzo è diminuito per i clienti asiatici — può non 
essere impossibile. Sembra un suggerimento inapplicabile finchè la domanda 
di carne e burro nel Regno Unito è elevata come al momento attuale. 

In secondo luogo, la Nuova Zelanda deve accettare le importazioni dai 
paesi asiatici. I tessili manifatturati sono gli elementi più importanti. Due 
difficoltà, in questo caso, sono date dalla relativa piccolezza del mercato 
neo-zelandese e dal fatto che tale commercio sarebbe in contrasto con l’at- 
tuale politica governativa riguardante la preferenza britannica e la protezione 
alle ditte neo-zelandesi. Il problema presenterebbe meno difficoltà se il com- 
mercio asiatico si svolgesse su linee multilaterali. 

In terzo luogo, i paesi asiatici che tentano di sviluppare le industrie per 
produrre per il mercato interno e d'oltremare avranno bisogno di capitale e 
consiglio tecnico. È questa una necessità ora talmente riconosciuta, e par- 
zialmente considerata dallo schema del Piano Colombo, che non occorre 


discuterla. 
Finalmente, la Nuova Zelanda dovrà assumersi le proprie responsabilità 
— che divide con la civiltà occidentale — a riguardo di tal tipo di com- 


mercio internazionale come a riguardo della immigrazione su vasta scala 
di Asiatici. È da presumere che i Neo-zelandesi possano aspettare e vedere 
se l’industrializzazione e lo sviluppo della terra in Asia procederà più velo- 
cemente dell’estendersi del desiderio e della capacità di colonizzare la Nuova 
Zelanda. L’attenzione deve essere rivolta a esperimenti di aiuto piuttosto che 
alla speculazione su schemi grandiosi. In base al Piano Colombo, l'assistenza 
tecnica, le concessioni di macchinario agricolo e la fornitura di facilitazioni 
educative sono espressioni concrete del desiderio della Nuova Zelanda di 
essere a lato del mondo occidentale nell’aiutare i paesi asiatici a risolvere 
problemi che interessano tutti. 
Conrad A. BLYTH 


Dunedin, University of Otago, luglio 1952. 


THE PRICE OF STERLING CONVERTIBILITY 


The current argument about the future of sterling is one of the greatest 
importance for the future of the world economy. A serious mistake could 
lead to the most drastic effects, not oniy upon Britain, but upon world trade 
as a whole; it is essential therefore that the arguments of the protagonists 
of immediate freedom should be looked into with care. The current argument 
in Britain for freedom for sterling demands both a freely fluctuating exchange 
rate, and free convertibility of sterling for current transactions. In the im- 
portant discussion which has been taking place recently, it has generally 
been argued that freedom of either kind necessarily demands freedom of the 
other. 

There is one main reason why doubts have been expressed about the 
practicability of convertibility without a freely determined rate; it is, there- 
fore, important to investigate its validity, and see whether convertibility 
does in fact demand a freely determined rate. This investigation is all the 
more important because a freely fluctuating sterling-dollar exchange rate, 
and the consequential fluctuations in many of the rest of the world’s exchange 
rates, would destroy the greater part of the international financial system 
which has been built up since the war. It is doubtful whether the Interna- 
tional Monetary Fund, the European Payments Union, or the Sterling Area 
could survive in anything like the form we know them today, if sterling 
exchange rates were to fluctuate. Imperfect as these institutions have proved, 
they have provided some answer to the twin problems of providing a world 
payments system which is adapted to world circumstances and which contains 
some margin..of reserve of international liquidity, and of providing some 
stable means of determinining the general form of the world exchange rate 
pattern. It would be unwise to abandon this system without being very 
certain about the nature and implications of the one which is to take its 
place. It is by no means certain that the advocates of both types of freedom 
are fully aware of what the effects of their plans woald be. It is not clear 
how sources of international liquidity will be developed to replace those 
which the earthquake resulting from setting the pound free might interrupt; 
nor is it clear how far they have considered the implication of the fact that 
Governments will find it almost impossible to resist operating in the exchange 
market: no Government will leave such an important price as the foreign 
exchange rate free from interference indefinitely. The way would be wide 
open for still more erratic and arbitrary action than we have at present, and 
the evils which the Tripartite Agreement of 1936 and the Fund Agreement 
attempted to reduce would reappear. x 

Since a freely fluctuating sterling exchange rate would give rise to 
world problems for which we are ill prepared, we must consider the reason 
that has been put forward why convertibility demands a free rate. The reason, 
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in its simplest form, is that a decision by the authorities about the correct 
rate would initially give one which would not be one at which convertibility 
could permanently be maintained. As a corollary to this, it is feared that 
the attempt to maintain convertibility at fixed exchange rates would demand 
a series of downward jags of the exchange rate; such a series of devaluations 
would destroy the prestige of sterling utterly. It is worth pointiug out that 
this argument demands a completely free rate, and not merely a rate deter- | 
mined by a market in which the Exchange Equalisation Account is taking 
a position. If the Account is operating, it would presumably be subject to 
the same temptation to try to maintain too high a value of sterling, and in 
time the position would prove itself indefensible just the same as would a 
rate fixed by the Government in a more rigid way; a weakening of sterling 
after the Account has to abandon an indefensible position would be just as 
serious a blow to the prestige of sterling and the coherence of the sterling 
system as would be a further devaluation under a system with fixed exchange 
rates. When the authorities have to abandon a position which they have 
taken up the results must be disturbing, either when fixed parities are in 
force, or when the Exchange Equalisation Account is taking up a definite 
position. The alternative policy open to the authorities is to follow the 
market but to use the Account to smooth out day to day trends. Only in 
such a case will the majority of speculators be denied the pleasures of a 
one-way option. 

Unfortunately, there is no reason to believe that a free market of this 
type would attain, in a matter of a few months or a year or so, an exchange 
rate at which sterling convertibility could permanently be maintained. It is 
a mistake to believe that a few months of a free market would suffice to 
determine the sort of level at which sterling parity could once more be fixed. 
The permanent level of the sterling-dollar exchange rate will not become 
apparent until the problems facing the world financial and payments system 
are within reach of solution. While the world trade pattern remains seriously 
disturbed, and while economic policies and capital movements are both subject 
to violent shocks and changes, it will remain impossible to say with confi- 
dence that any given sterling dollar rate, however determined, can be 
maintained for several years together. Private operators may or may not 
show more awareness and foresight than the authorities; it is certainly 
perfectly possible that the initial rate they might set in the first few months 
would be more favourable to sterling than in fact proved maintainable a 
year or two later, so that the rate would eventually take a dramatic plunge. 
It is hard to believe that free market forces would in, say, the autumn of 
1949 or the spring of 1951 have been nearer to what now appears to be a 
permanently maintainable rate than the authorities then were. In other words, 
a period of free rates cannot be relied upon to establish a rate which can 
be regarded as realistic and quasi-permanent, as long as violent disturbances 
operate on the world economy. A temporarily free market is not a magic 
way of discovering permanent equilibrium, while a permanently free market 
might just as well involve serious falls in sterling in the future. A decline 
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in sterling because of a change in the position taken by operators would be 
just as critical as a decline resulting from yet another devaluation, and it 
might happen almost as suddenly since neither speculators nor Governments 
have perfect foresight and perfect knowledge. 

It appears, then, that either with a free market or with Government 
intervention, there would remain a severe danger that the initial level that 
would be established for sterling would not be maintainable, and that serious 
shock would result because of later falls. It is by no means unlikely that 
these dangers would be greater under a free market system, if one can judge 
by the optimism shown in the City about maintaining convertibility at 
around the present rate, and by the pessimism which undoubtedly exists 
in Whitehall on the same score. It is not unlikely that if a policy of con- 
vertibility were adopted, a lower sterling rate would be chosen if the 
decision were Whitehall's than if it were that of the City, New York and 
Basel, and that the dangers of subsequent talls would therefore be the less 
if the rate were fixed by the Government. At the least, there are no firm 
and unquestionable grounds for believing that a free rate would guarantee 
sterling against future humiliation. 

On the other hand, it is certainly possible that the Government might 
choose a rate higher than the one at which convertibility can be maintained. 
Since a Government introducing as drastic a step as immediate converti- 
bility would undoubtedly want its policies to succeed, we must consider 
why it might be feared that the Government would chose too high a rate. 
It may be that it would try to take a chance, in the hope of success ; 
but this is to postulate uncommon shortsightedness where so much is at 
stake. Nevertheless there is a real danger that the Government would choose 
«too high» a rate, in circumstances where a free market might not. The 
reason for this possibility is that the Government would have to pay attention 
to all the consequences of fixing a very low rate, and in particular to the 
effects on the terms of trade. There is undoubtedly some exchange rate 
where the adverse effects on the terms of trade would be so harmful that 
they would outbalance the advantages accruing from convertibility, and the 
Government would therefore not willingly adopt an exchange rate lower than 
this. There is no certainty, however, that convertibility would not demand 
such a low rate; moreover if convertibility demanded it, a free market would 
sooner or later bring the rate down below that level. The fundamental dif- 
ference between using policy decisions and a perfectly free market to de- 
termine the exchange rate now becomes apparent. If it does transpire that 
convertibility demands a very unfavourable exchange rate, the authorities 
are left with freedom of choice between abandoning convertibility and adopt- 
ing a very bad rate, if they fix the rate by policy decisions. If, on the 
other hand, they leave the rate to market determination, they are committing 
the country to accepting the price of convertibility, however great it may be. 

It appears, then, that the sterling exchange rate at which convertibility 
ig maintainable is unknowable. Since it is unknowable, neither the authorities 
nor a free market will necessarily immediately approximate to it, and they 
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may well move towards its apparent position by a series of sickening jolts. 
Moreover, it is not impossible that it is so unfavourable that convertibility 
is not worth its price; in these circumstances approach by devaluation allows 
of a somewhat graceless withdrawal, while approach by free market me- 
chanism might well involve us in an intolerable exchange rate which once 
reached could only be improved with difficulty even if convertibility were 
abandoned. The upshot of the argument so far is that a free market will not 
necessarily save sterling trom loss of prestige, and it may force us into 
paying an intolerable price for convertibility. 

We must next consider how serious is the danger that convertibility 
may have very adverse effects on Britain’s terms of trade, by raising 
the price of imports in relation to that of exports. As has been said, the 
maintainable rate is unknowable; but at least we can see that there is an 
important group of factors to which far too little attention has been paid, 
and which would unquestionably operate to make the terms of trade at which 
balance can be maintained worse than is frequently imagined. This group 
of factors covers the risk involved of heavy capital movements. Attention is, 
indeed, always paid to these dangers by the protagonists of convertibility ; 
practically all responsible commentators argue that convertibility can only 
be made available for currently earned sterling. 

It is worth noting in passing that if any sterling at all continues to be 
subjected to limitations on its use, then some sterling will continue to be 
at a discount against the dollar. The prestige of sterling might be higher 
if security sterling were the only kind of sterling to be at a discount — but 
there would still be some loss of prestige. It is also worth noting in passing 
that an elaborate exchange control mechanism would still be needed. The 
early days of exchange control, in Central Europe in the ‘thirties’, soon taught 
the lesson that exchange control must control all current transactions, even 
if it is only capital transactions which the authorities wish to limit. Arising 
out of this is the important practical point that the present British Trans- 
ferable Account system relies upon the Exchange Control Authorities in the 
Transferable Account countries concerned to judge whether any transaction 
is a genuine current commercial transaction. Now, if sterling became con- 
vertible, many countries would probably decide that they could abandon 
exchange control altogether. The British authorities would find themselves 
with a bigger burden than before; they would have to reach a decision 
alone whether a transaction between two foreigners was current or capital. 

Some proposals for sterling convertibility seem to imply something 
wider than a generalisation of the Transferable Account system; instead of 
currently earned sterling being made available for buying goods and services 
anywhere, some proposals imply that currently earned sterling shall be avail- 
able to purchase claims (such as securities and bank accounts) anywhere. 
In such a case the exact problem postulated above does not arise. Neverthe- 
less, the really fundamental problem still remains; namely, that capital move- 
ments will become possible if current convertibility exists, which are not 
so easily possible now. The result will be that the strain on sterling and 
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the British economy might be intolerable. It is generally realised, inside 
Britain at any rate, that complete convertibility would impose a quite im- 
possible strain; what is less frequently realised is that any increase in the 
freedom with which sterling can be used makes capital movements all the 
more possible. Experience has shown often enough that very strict regulations 
are needed to prevent capital transactions from being disguised as current. 
There is an exchange rate, somewhere, at which equilibrium can be attained 
despite these capital movements. But there is little reason to hope that it 
will be a very tolerable one. 

The capital movements that are possible are of two types. They may be 
movements of publicly held or privately held funds. The former are perhaps 
the more stable, and at the least. funds held in sterling as currency reserves 
aro not likely to be reduced as long as the Sterling Area holds together. 
The danger that other sterling assets held by foreign governments and pri- 
vate individuals will be run down at a serious rate is a real one. Consider- 
able attention has already been paid to it; the usual answer is some degree 
of blocking. Apart from the fact that it seems a strange way to re-establish 
sterling as an international currency with high prestige, to block foreign 
holdings of sterling which have mainly been acquired in the course of normal 
trade, too much relianze should not be placed on blocking. The balances 
still have to be released, and at best what is done is postponing the problem 
and spreading it out more thinly over time. 

An aspect of the control of capital movements to which much less at- 
tention bas been paid is the pressure which would be placed on sterling if 
convertibility. were introduced, because of the pressure of the movement of 
other capital from Europe. Once again this movement may be either of pri- 
vate or public funds. The authorities in some overseas countries may desire 
to increase their holdings of gold and dollars, perhaps in order to have an 
assured liquid reserve with no fear of future inconvertibility, and perhaps 
because much of their import trade is from America. At present they can 
build up such a reserve by running an export surplus with the dollar area, 
and failing to sell these dollars to other countries. Such policies, in them- 
selves, strain the world’s payment system; both surplus and deficit countries 
are responsible for the failure of the system to work smoothly, and among 
the surplus countries, the United States is not solely responsible. If converti- 
bility were introduced, the strains would be much th» greater. The author- 
ities in overseas countries could build up their gold or dollar reserves by 
meaus of an export surplus to the sterling area. The position might easily 
develop that Britain would be paying out gold and dollars to countries in 
deficit with America, but would not be receiving all the dollars the surplus 
countries were receiving from America; and that, moreover, some countries 
might deliberately run export surpluses with the Sterling Area and the rest 
of the world as a whole, in order to build up their own dollar reserves. The 
price mechanism can deal with such activities, assuredly; but it can only 
do it at the cost of considerable devaluation of sterling. 

Perbaps more important is the increased ease of movement of private 
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funds which would develop. The reasons for the strong pressure to move on 
the part of privately held funds are manifold; to a large extent they are 
political, caused by fear of war, unrest, e aproplistion, taxation and inflation. 
Even if the sources of these fate Genome less active, the fears are likely 
to remain. Experience of loss of wealth makes one all the more cautious 
about making the same mistake again. That the danger of capital flight is 
a very serious one is generally admitted since there is no suggestion that 
capital movement from the United Kingdom shall be allowed freely. But the 
same factors apply to other countries. Some countries would no doubt continue 
to impose strict regulations about capital movements. But the greater the 
ease with which funds can be shifted, the more difficult it is to control the 
movements in accordance with the reason for which they are made. And 
some countries would almost certainly become much laxer if sterling became 
convertible, and their hard currency problems therefore disappeared. It is 
one matter for a country to allow capital movement to America if the dollars 
needed have to be earned in America, by selling in a very difficult market. 
If, however, the dollars can be acquired by selling goods to Britain or to 
any other country which has special need of your goods or which is fairly 
lenient about allowing imports, then the authorities are likely to be so much 
the more lenient about allowing capita] flight to America. And once the 
authorities in a country permit capita] flight to America there is little that 
the British authorities can do to stop the strain on sterling, because those 
countries can use directly-earned dollars for capital purposes, and acquire 
dollars from Britain for current purposes. Finally, the British authorities 
will be deprived of the final sanction of making a transferable account 
country into a bilateral account country. With a system of free converti- 
bility, attempts to control capital movements will be irritating but not very 
successful, and Britain will find herself carrying a heavy burden for its ser- 
vices to foreign wealthowners, in the form of very high import prices. 
Clearly, there is some sterling rate of exchange which will cut imports 
from these European countries and expand exports to them sufficiently for 
Britain to be able to finance these movements. But the rate of exchange 
would almost certainly be such that Britain’s terms of trade would be worse 
than if these capital movements did not take place. If these Kuropean 
countries balanced their accounts solely by current trade, and allowed no 
capital movements, a larger proportion of their expenditure could be expected 
to be made in non-American markets than if their nationals were permitted 
to buy foreign securities. The reason is that at any likely exchange rate, 
the foreign securities which they would wish to buy would be nearly all 
American, whereas at the same exchange rate if they were only allowed to 
buy goods a considerable part of the goods that would be bought would be 
non-American. To the country concerned, this might not matter greatly, but 
the effects on Great Britain in having to provide dollars to finance these 
capital movements would be great. The way in which Britain would have to 
do this would be to create an export surplus with America and other coun- 
tries from which she could earn dollars, equal to the European capital flight 
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For, if Europe’s accounts with England balance, and part of this arises 
because Europe is buying gold and dollars from Britain, then Britain's trade 
accounts with America must be in surplus in order that Britain can acquire 
these dollars. Alternatively, Britain could devalue in relation to Europe until 
Europe prefers to take British goods rather than dollars from Britain. In 
either case, the possibility of capital movements means that the British 
terms of trade consistent with equilibrium would be worse than would 
otherwise be necessary. 

It is not an easy task to try to define in detail the circumstances in 
which convertibility will be possible. But at least something can be said in 
general terms. There is no hope of a unified world payments system working 
successfully and permanently until every country in the world is in a position 
of reasonably maintainable balance in its overseas payments. Then, and only 
then, will the dollar problem and the problem of sterling’s inconvertibility 
disappear. The fundamenta] question which must be answered by the sup- 
porters of immediate action is whether this condition of world equilibrium 
can be established by brusque action now, by Britain alone, The uncertainty 
of events and the obtuseness of men and of circumstances seem to put the 
supporters of immediate and drastic action under a much bigger burden of 
proof than they have yet shown themselves able to carry. 
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London, The London School ef Economics and Political Science, 
ottobre 1952. 
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IL CONVEGNO INTERNAZIONALE PER LO STUDIO 
DEI PROBLEMI ECONOMICI DELLA FEDERAZIONE EUROPEA 


Dall' 11 al 14 settembre 1952 si è svolto a Genova il Convegno Inter- 
nazionale per lo Studio dei Problemi Economici della Federazione Europea, 
del quale il Prof. Luigi Einaudi, Presidente della Repubblica Italiana, si è 
compiaciuto accettare la presidenza onoraria. 

L'origine del Convegno è collegata alla proposta fatta nello scorso gen- 
naio dal Direttore dell’ Istituto di Economia Internazionale in una riunione 
del Comitato Centrale del Movimento Federalista Europeo. La proposta, ac- 
colta dal Movimento Federalista e appoggiata dall’Istituto per gli Studi di 
Economia, è stata felicemente e munificamente attuata dalla Camera di Com- 
mercio, Industria e Agricoltura di Genova, alla quale va la gratitudine di 
quanti aspirano alla creazione delle basi per una migliore e più stabile orga- 
nizzazione del mondo economico. 

Il Convegno ha avuto lo scopo di stimolare un maggior interessamento 
allo studio dei problemi economici del primo nucleo dell’ Europa Federata 
(Belgio, Francia, Germania, Italia, Lussemburgo, Olanda) e di portare un 
contributo positivo alla conoscenza ed alla soluzione di tali problemi, mediante 
la loro discussione da parte di studiosi, di uomini politici e di uomini d’affari. 

Il Convegno non ha considerato se convenisse o meno, dal punto di vista 
politico ed economico, la creazione della Federazione Europea. I promotori 
e gli organizzatori del Convegno sono partiti dal presupposto che la Federa- 
zione Europea si dovesse fare, e hanno invitato gli uomini, che per studi 
compiuti o per incarichi assolti erano tra i più qualificati, a considerare tali 
problemi e a prospettarne le adeguate soluzioni. 

I temi del Convegno sono stati i seguenti : 


1: Scambi e politica commerciale dell’ Europa Federata, 

2) Sistema monetario e politica monetaria dell’ Europa Federuta, 

3) Spese pubbliche e tributi nell’ Europa Federata, 

4) Mobilità del lavoro nell’ Europa Federata, 

5) Il problema delle autorità specializzate (Piano Schuman, pool verde, 
pool dei trasporti, ecc.) nell’ Europa Federata. 


Per ciascun tema sono stati invitati alcuni relatori appartenenti ai sei 
paesi della Comunità Europea del Carbone e dell’ Acciaio, i quali hanno pre- 
sentato una relazione e l’ hanno illustrata al Convegno. 

Le relazioni presentate sono state le seguenti: 


1° Tema: Scambi e politica commerciale dell’ Europa Federata : 


1) Prof. M. Antals (Francia), La libéralisation des échanges commerciaux 


en Europe; | 
2) Prof. W. HorrMANN (Germania), Handelspolitische Probleme einer Euro- 


páischen Féderation ; 
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3) 


Y 
1) 


Dr. B. Snoy er D'Orruers (Belgio), La réduction progressive des cloison- 
nements économiques au sein d'une Europe Fédérée ; 

Avv. G. M. Sonart (Italia), Scambi e politica commerciale dell’ Europa 
Federata ; 


Prof. V. TravacLim (Ztalia), Scambi e produzione nel periodo di tran- 
sizione ; 

Prof. J. ZisusTRA (Olanda), Problèmes du mouvement commercial eu- 
ropéen. 


Tema: Sistema monetario e politica monetaria dell Europa Federata : 


Dr. K. ALBRECHT (Germania), Wihrungssysteme und Wahrungspolitik in 
einem integrierten Europa; 

Prof. L. AmrYE (Belgio), Système et politique monétaires de l’ Europe 
Fédérée ; 

Dr. G. Carr (Ztaliu), Sistema monetario e politica monetaria dell’Eu- 
ropa Federata ; 

Dr. E. Giscarp D’ Esraine (Jranciu), Le système monétaire de l’Europe 
Fédérée ; 

Dr. C. A. KLaasse (Olanda), Monetary System and Monetary Policy in 
a Federated Europe ; 

Prof. R. Mossk (Francia), Système monétaire et politique monétaire de 
l'Europe Fédérée ; 

Prof. G. U. Papi (Ztalia), Monetary System and Policy of a Federated 
Europe; 

Prof. R. Trirrin (Slat? Uniti), Système et politique monétaires de |’ Eu- 
rope Fédérée. 


Tema: Spese pubbliche e tributi nell'Europa Federatu : 


Prof. C. Cosciani (/talia), Spese pubbliche e tributi nell’ Europa Federata ; 

Prof. H. A. LAUFENBURGER (Francia), Finances Federales; 

Dr. F. De VocxeL (Belgio), Le problème des finances de l’Europe Intégrée ; 

Prof. A. Scorro (Italia), Spese pubbliche e tributi nell’ Europa Federata ; 

Prof. B. Visentini (Ztalia), Sui poteri iniziali da attribuirsi alla Fede- 
razione Europea in materia tributaria. 


Tema: Mobilità del lavoro nell’ Europa Federata : 


Dr. A. DELPEREE (Belgio), La mobilité du travail en Europe Fédérée ; 

Prof. G. PakENTI (Italia), Problemi della mobilità del lavoro nell’ Eu- 
ropa Federata ; 

Prof. A. Sauvy (Francia), Répartition professiounelle et géograpnique de 
la population d’ Europe Occidentale ; 

Dr. A. N. Van Mitt (Olanda), The Mobility of Labour in Federated 
Europe. 


Tema: Zl problema delle autorità specializzate nell'Europa Federata : 


Dr. N. CaranpINI (/talia), Relazione sui « piani » per un « Pool Verde » ; 
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2) Prof. R. Courtin (Francia), Note sur les inconvénientes et difficultés 
d'une libération progressive de l’économie par secteurs avec appli- 
cation particuliére au Pool Vert; 

3) Prof. I. Samkatpgen (Olanda), Specialized Authorities in a Federated 
Europe; 

4) Prof. V. Vaurerra (Italia), Problemi delle autorità specializzate ; 

5) Prof. A. Van Hourre (Belgio), Les problèmes des Autorités Specialisées 
dans ? Europe Fédérée ; 

6) Prof. F. Viro (/talia), Il problema delle comunità internazionali spe- 
cializzate. 


Secondo il programma del Convegno, |’ Istituto di Economia Internazio- 
nale ha preparato la documentazione sulla situazione economica dei diversi 
paesi (1). Tale documentazione ha costituito l’elemento di base delle discussioni. 

Al” inaugurazione del Convegno ha presenziato il Presidente delle 
Repubblica, prof. Luigi Einaudi. L'on. Paolo Cappa ha parlato a nome 
del Governo; l’on. Vittorio Pertusio ha portato il saluto della Citta di 
Genova; il dr. Francesco Manzitti e l’avv. Federico de Barbieri quello 
della Camera di Commercio, Industria e Agricoltura di Genova. 

L’on. Ivau Matteo Lombardo (già Ministro all’ Industria e Commercio e 
gia Ministro al Commercio Estero) e l’on. Giuseppe Caron (Delegato italiano 
al Consiglio d’ Europa) hanno pronunciato i discorsi introdutti vi. 

Oltre i relatori, l’on. Taviani (Sottosegretario agli Affari Esteri) e l’on. 
Parri (già Presidente del Consiglio), hanno partecipato alla discussione: M. R. 
Alterman (Francia), E. Ascarelli (Italia), H. Bachmann (Svizzera), G. Berg- 
mann (Italia), A. Boccioni (Italia), A. Costa (Italia), A. Cosulich (Italia), 
O. D'Alauro (Italia), J. M. De Jong (Olanda), E. De Saint (Francia), A. Do- 
nini (Italia), C. Dragan (Romania-Italia), M. F. Dufour (Francia), E. Falk 
(Italia), E. Fossati (Italia), M. Germozzi (Italia), B. Griziotti (Italia), M. H. 
Gumppenberg (Germania), C. Hemmer (Lussemburgo), P. Jacobsson (Sviz- 
zera), D. Kalitsunakis (Grecia), R. Kerschagl (Germania), E. Kiting (Sviz- 
zera), G. La Volpe (Italia), A. Linde (Francia), G. Luzzatto (Italia), R. Man- 
gin (Francia), N. Massa (Italia), A. Megglé (Francia), D. J. Morgan (Grau 
Bretagna), P. L. Noberasco (Italia), A. Olivetti (Italia), M. A. Peltzer (Francia), 
S. Pozzani (Italia), F. A. Repaci (Italia), M. Resta (Italia), M. A. Rollier 
(Italia), E. Rossi (Italia), K. Schiller (Germania), T. Surányi-Unger (Stati 
Uniti), P. Weber (Lussemburgo), E. Zingarelli (Italia). 

L’ Istituto di Economia Internazionale pubblicherà gli Atti del Con- 
vegno, dedicando ad essi il primo fascicolo dell’anno 1953 di « Economia 


Internazionale ». 


(1) Istrruro DI Economia INTERNAZIONALE, Introduzione Statistica allo Studio 
dei Problemi Economici dell’ Europa Federata, Genova, 1952, pp. 164. 
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RECENSIONI 


AUTORI VARI, The Impact of the Rearmament on Western Countries - Les réper- 
cussions du réarmement sur les Pays Occidentaux («Public Finance» Vol. VII, 
n. 1/2, 1952) (The Hague: Publisher/ N. V. Uitg. W. P. Van Stockum en Zoon, 
1952, pp. 209). 


Al fascicolo che la Rivista «Public Finance» dedica allo studio delle riper- 
cussioni del riarmo sui paesi occidentali, hanno collaborató studiosi di nove paesi: 
L. H. Keyserling (Stati Uniti), C. F. Carter (Regno Unito), P. Vallerie (Francia), E. 
Cambi (Italia), G. Sehmoelders (Germania Occ.), M. Masoin (Belgio), J. Tinbergen 
(Olanda), G. Cederwall (Svezia), E. Schmidt (Danimarca). 11 prof. Piatier ha prepa- 
rato, a conclusione, una sintesi teorica. 

I lavori sono veramente ben fatti — anche se molti riferimenti statistici si ar- 
restano alla primavera del 1952 — epperò non tutti pongono l’accento sull' argomento 
base del symposium: sarebbe stato desiderabile che per l’Italia e per l'Olanda, gli 
estensori del rapporto avessero messo in maggior rilievo l’ «impact» del riarmo in 
luogo di descrivere la situazione ecoromica dei singoli paesi. Particolarmente in- 
teressanti sono gli studi del Keyserling, del Carter e del Vallerie. Il lavoro del 
Piatier è redatto in modo conciso e riassume bene i termini fondamentali dei pro- 
blemi economici connessi al riarmo. Occorre solo rilevare, a riguardo delle osser- 
vazioni sugli effetti sul commercio estero, che non si tratta proprio di «esigenze 
contraddittorie» che portano da un lato a dover aumentare le importazioni e dal- 
l’altro a diminuirle (e così pure per le esportazioni), ma di necessità dipendenti 
dagli ulteriori controlli sul libero evolversi dei vari settori del commerio interna- 
zionale. E l'aumento dell'intervento statale è, indubbiamente, una ineluttabile con- 
seguenza dello sviluppo di ogni programma di riarmo. 


CLARK C., The Conditions of Economic Progress (Seconda edizione, completamente 
riscritta) (London: MacMillan € C. Ltd., 1951, pp. XV + 584, 50s.). 


La conoscenza, anche approssimativa, dei fatti economici è indispensabile ad 
un orientamento delle ricerche nel campo politico-economico nazionale ed interna- 
zionale. Occorre, pertanto, esser grati al Clark per aver ripubblicato, con notevoli 
miglioramenti, la sua opera fondamentale, edita nel 1940. E ancor più esser a lui 
grati per la promessa che Egli fa, di una continua revisione della materia trattata, 
nel periodico « Review of Economie Progress». 

Le caratteristiche fondamentali del volume sono rimaste intatte. Le aggiunto 
sono disseminate in tutte le parti della trattazione, la cui ampiezza è pressocchè 
raddoppiata. 

Le statistiche relative al reddito nazionale e alla produzione industriale (specie 
nel cap. III) sono state ridotte alla base uniforme e comparabile della produzione 
reale oraria per capita. Particolari considerazioni sono state fatte a riguardo 
degli elementi che influenzano la produttività nel campo agricolo e industriale, 
nonchè a riguardo delle esigenze, a lungo andare, degli investimenti in tali settori. 
Cifre interessanti sono state riportate circa l'ammontare dei consumi di aleuni 
beni e servizi e sulle disponibilità, per le contrattazioni internazionali, di prodotti 
agricoli e industriali. 

Nell’esposizione del Clark le «condizioni del progresso economico» concernono 
sia l'evoluzione dei fatti economici che hanno caratterizzato il progresso economico 
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gia verificatosi, sia l'esame delle misure idonee a permettere l'ulteriore sviluppo 
del progresso stesso. : 

Il volume si apre con una succosa « prefazione» concernente le relazioni fra il 
sistema della libera iniziativa e gli interventi pianificatori statali. Il Clark osserva 
che «economically... nationalism and socialism each frequently stimulate the other's 
growth.... While there is a good deal to be said for nationalism so long as it 
remains associated with competitive enterprise, and a good deal to be said for 
socialism so long as it remains internationalist in out look, the alliance of natio- 
nalism and socialism produces a monster which threatens to devour the world ». E 
la visione, benchè un po’ esagerata, corrisponde perfettamente agli effetti recenti 
delle simbiosi nazionalismo-socialismo. 

I dodici capitoli sono tutti interessanti e ricchi di statistiche non sempre otte- 
nibili agevolmente. Vi è solo da temere che il lettore venga troppo di sovente 
distolto dal seguire la linea logica del discorso dai frequentissimi riferimenti a 
grafici e tavole. 

La tripartizione adoperata dal Clark delle attività produttive (primaria, secon- 
daria (manifatturiera) e terziaria: per la precisazione della ripartizione, ai fini in- 
ternazionali, vedi pag. 401) viene, dal punto di vista della produttività, analizzata 
nei cap. V-VII: precedono aleuni capitoli riguardanti la comparazione internazionale 
della potenza d’aequisto della moneta (cap. II) e del prodotto reale individuale 
(cap. TTT) e la valutazione del reddito nazionale dell’ U.R.S.S. (cap. IV). 

Al centro della esposizione sta, indubbiamente, lo studio comparativo nel tempo, 
nello spazio e fra i singoli settori economici, della produttività del lavoro: il ren- 
dimento medio del lavoratore serve, in certo senso, al Clark per giustificare la dit- 
ferenza fra la potenza economica, la riechezza finanziaria e il benessere sociale 
delle varie nazioni e la evoluzione del progresso economico. Per arrivare a compara- 
zioni internazionali della potenza d'acquisto delle varie monete il Clark converte 
i diversi valori monetari in un indice «ideale» che Egli chiama «International 
Unit», corrispondente alla quantità delle merci acquistabili con nn dollaro negli 
Stati Uniti considerando la media dei prezzi del periodo 1925-34 (v. pag. 19): anche 
nella prima edizione la base era la stessa. 

Legittimi sono i dubbi sulla possibilità di effettuare confronti internazionali in 
tema di reddito nazionale, di produttività, di distribuzione del reddito, adottando 
indici empirici e riferiti ad un periodo che ha una importanza tutto affatto relativa. 
Tuttavia non può escludersi che l'indagine del Clark arrivi a risultati fecondi (e 
risultati che sembra siano tenuti in gran conto da quasi tutte le autorità politiche 
anglo-sassoni) nel campo statistico economico e politico economico mondiale: ri- 
sultati che è però bene considerare con molta circospezione e come semplicemente 
indicativi. E” da augurarsi che il Clark, che sembra abbia abbandonato l'indirizzo 
estrapolatorio e stocastico che in certo senso caratterizzava il suo volume « The 
Economics of 1960», nelle prossime edizioni riordini l'esposizione, precisi i molti 
riferimenti, selezioni meglio i dati (per l’Italia sarà bene che utilizzi di più i dati 
dell Istituto Centrale di Statistica) e riduca al minimo l’involontaria e inelimi- 
nabile arbitrarietá nella raccolta delle statistiche. Il successo dell’opera continuerà 
se a fianco alla revisione e all’aggiornamento dei dati, vi sarà un miglioramento 
nella sistemazione e nella suddivisione della materia, nonchè nella precisazione dei 
concetti teorici che PA. afferma di adottare o implicitamente adotta. 

Il gran merito di aver tentato di ridurre in termini statistici l'evoluzione 
economica dei principali paesi del mondo rimarrà così integro all’ A.. 


OD: 


FoLLows J. W., Antecedents of the International Labour Organization (London: 
Oxford University Pross, 1951, pp. X + 234, 18 s.). nà 


Alla fine del primo conflitto mondiale i rappresentanti politici delle Potenze 
Alleate, riuniti a Versaglia per decidere circa le future sorti del mondo, inclusero 
nel loro programma innovatore |’ istituzione di una «organizzazione internazionale 
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del lavoro». Dal punto di vista formale, fu questo l’atto di nascita dell'attuale 
EL.O. Dal punto di vista sostanziale, peraltro, bisogna risalire molto più addietro 
nel tempo per rintracciare i primi sintomi di wna concezione « internazionale » dei 
problemi del lavoro: e precisamente al 1788, anno in cui il Necker riconosceva 
pubblicamente che «se un paese fosse tanto rapace da abolire il giorno di riposo 
settimanale ... esso godrebbe di una certa superiorità rispetto al resto del mondo 
soltanto fino a che nessun altro paese seguisse il suo esempio ». Pil concretamente, 
l'onore di primo promotore di una legislazione ufficiale del lavoro sul piano inter- 
nazionale viene, di solito, attribuito a Robert Owen, e ciò in seguito alle sue proposte 
di creare «villaggi modello », non ristretti all area nazionale, nell’ambito cei quali 
abolire ogni differenziazione di trattamento ai lavoratori e ogni «disordine sociale». 

Il Follows non è, tuttavia, di questa opinione. Egli identifica il «padre ideale» 
dell’ 1.L.0. in Charles Hindley, ricco industriale britannico, membro del Parlamento, 
che nel 1833 avanzò ai Comuni la prima proposta ufficiale di una legislazione in- 
ternazionale del lavoro. L' Autore si vale, per dimostrare la sua tesi, di una analisi 
comparativa del pensiero dell’ Owen e dell’ Hindley, analisi che costituisce il primo 
nucleo del volume. Quindi, considerando le opere di Villermé, Blanqui, Daniel 
Legrand, Ducpétiaux, Mareska, Girardin, Hahn, Audiganne, egli mette in luce le 
diversa fasi dell'evoluzione della dottrina e della politica del lavoro fino alla vigilia 
della « Prima Internazionale ». Successivamente, il Follows considera e commenta il 
movimento internazionale del lavoro nei suoi svilnppi francesi (1867-1887), tedeschi, 
svizzeri, austriaci, belgi; la cosiddetta «Seconda Internazionale»; il Congresso di 
Berlino; infine, la « Associazione Internazionale per la Legislazione sul Lavoro », 
creata a Basilea nel 1900 con scopi fondamentalmente informativi. 

Come il Follows mette chiaramente in evidenza, gli sviluppi del concetto di 
regolarizzazione internazionale del lavoro sono stati nel contempo causa ed effetto 
degli sviluppi del pensiero politico-sociale. Coloro che primi hanno sostenuto, in Gran 
Bretagna come in Francia e in Germania, la concezione dell'uguaglianza dei diritti 
dei lavoratori hanno trovato una poderosa forza rallentatrice nei principi sanciti 
dulla dottrina economica del «laisser faire», che si vedeva minata alle basi dalle 
nuove ideologie. [1 movimento internazionale del lavoro si è venuto quindi attivando 
al di fnori degli indirizzi governativi. E fin dai primi decenni del secolo scorso ha 
assunto una notevole importanza, per i «socialisti» enropei, l'atteggiamento uma- 
nitarista assunto dalla Svizzera, La commistione di nazionalità diverse e la cen- 
tralità della sna posizione nel cuore della vecchia Europa hanno fatto di questo 
paese un asilo ideale per i «rifugiati» politici, oltre che una sede naturale per le 
conferenze internazionali; ed hanno, soprattutto, rafforzato nell'animo della popo- 
lazione svizzera la coscienza di una vera e propria missione internazionale. Gli 
sviluppi delle prime proposte svizzere di un convegno internazionale del lavoro (1881) 
trovarono i governi non ancora maturi per un radicale mutamento della loro politica 
sociale; tuttavia, negli otto anni che seguirono tale indirizzo assunse maggior 
rilievo e rese possibile l’organizzazione di un secondo convegno (1889). 

Il Follows osserva che ove la prima conferenza internazionale del lavoro si fosse 
riunita a Berna, anzichè a Berlino, si sarebbero avuti probabilmente effetti meno 
spettacolari ma praticamente più rilevanti. In altri termini, l'assenza di moventi 
politici e diplomatici avrebbe permesso ai partecipanti di formulare schemi di pra- 
tiche riforme sociali, schemi che i congressisti di Berlino affrontarono, invece, con 
estrema circospezione. Di questa particolare forma mentis nei confronti di una vera 
e propria riforma risentì, necessariamente, anche la « International Association for 
Labour Legislation», che si limitò, fondamentalmente, a selezionare aleuni problemi 
(fra i meno controversi) del lavoro ed a raccogliere, riguardo ad essi, un abbondante 
materiale statistico-informativo. Il successo dell'attività svolta dall'Associazione giu- 
stificó ampiamente i suoi metodi procedurali, e questo giudizio positivo divenne 
determinante quando, nel 1919, nacque I’ TEO. Organismo, riteniamo, che soltanto 
impropriamente si pud definire «legislativo» e che ha serbato, in effetti, la natura 
essenzialmente «informativa» della precedente Associazione. 


Rosita VIOLI 
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Manning Dacey W., The British Banking Mechanism (London: W.I. Hutchinson's 
University Library, 1951, pp. 203, Lgs. 0.8.6). 


Lo scopo principale del volume è quello di dare una succinta ma precisa idea 
del sistema bancario inglese e del modo in cui esso attualmente opera. 

Si rileva agevolmente che all'apice della «piramide creditizia » è sempre la 
Banca d’Inghilterra, le cui funzioni, per altro, dopo la nazionalizzazione del 1946, 
son state ancor più legate agli indirizzi politico-economici generali. Oggi la Banca 
d'Inghilterra controlla totalmente il mercato monetario ed ha come principale 
cliente il Governo. L'A. riconosce che il volume dei depositi è notevolmente in- 
finenzato dalla politica governativa: e studia anche le relazioni fra depositi ban- 
cari e reddito nazionale. 

Veramente chiari e interessanti — per tutti coloro che seguono il mercato 
finanziario londinese — sono i capitoli VII, VIII e XII: ottime sono le pagine ri- 
guardanti i buoni del Tesoro «tender» e «tap», che spiegano esaurientemente il 
diverso compito e ineccanismo dei due tipi di emissioni. Ed ottima anche la sintesi 
concernente le varie fasi dell'evoluzione del «discount market». L'ultima parte 
del volume è dedicata all’analisi della politica della moneta «a buon mercato » 
(«cheap money» e « ultra-cheap money»). L’A. giustamente afferma che «a cheap 
money policy involves a renunciation by the authorities of any control over the 
volume of credit, leaving this to be determined by the liquidity preference of the 
public» (p. 173). Ciò è vero e può recare conseguenze non sempre frenabili, dal punto 
di vista monetario, senza l'adozione di restrizioni creditizie di carattere anti-infla- 
zionista: l'esempio inglese è, in certo senso, una prova dell’insostenibilità di una 
politica di moneta a buon mercato in un mercato in espansione. 

Il volume contiene copiose deserizioni e numerosi richiami teorici. Forse non 
è eccessivamente critico, specie nei riferimenti alla politica monetaria, laddove la 
sistemazione bancaria inglese ha rivelato qualche lieve difetto. E', ad ogni modo, 
uno dei migliori manuali che siano stati scritti sull’argomento. E” consigliabile per 
tutti: per economisti, per nomini d'affari e per politici. 


O.E.C.E., Union Kuropéenne de Paiements - Deuxième Rapport Annuel du Comité 
de Direction (Paris: O.E.C.E., 1952, pp. 54). 


Anche quest'anno il Comitato Direttivo dell’ Unione Europea dei Pagamenti 
ha preparato un -Rapporto sull'attività svolta dall’ Unione nel corso dell’ esercizio 
finanziario 1951-1952, il secondo dell’esistenza dell'organismo di compensazione 
multilaterale europeo. Il Rapporto espone dettagliatamente lo sviluppo delle si- 
tuazioni contabili dei diversi paesi membri durante l’anno, riporta i criteri che sono 
stati adottati per il regolamento degli avanzi esuberanti le quote dei paesi eredi- 
tori, ed illustra i motivi che hanno portato al rinnovo per un altro anno dell’ac- 
cordo costitutivo dell’ Unione. 

Come già era accaduto nel primo esercizio finanziario, anche in questo si sono 
venute deterininando, nei riguardi di parecchi dei paesi membri, situazioni parti- 
colarmente critiche. Sulla base dell’andamento delle rispettive posizioni presso 
U.E.P., i paesì membri si possono distinguere in due grandi gruppi: paesi per i 
quali si è verificata un'improvvisa, ed, in parte, imprevista, inversione della posi- 
zione, e paesi che si sono cristallizzati sulle posizioni già acquisite, naturalmente 
con un aumento del saldo positivo o negativo. 

Rientrano nel primo gruppo la Francia ed il Regno Unito, che da paesi già 
fortemente creditori verso l’ Unione, si sono trasformati in paesi debitori, ed hanno 
accamulato un disavanzo che, per la Gran Bretagna, ha superato la quota asso- 
gnata; e la Germania, i Paesi Bassi e la Svezia, i quali, già debitori — i primi 
dne per importi notevoli — si sono tramutati in ereditori. 

Fra i paesi appartenenti al secondo gruppo ricordiamo, per le posizioni ‘estreme 
che hanno raggiunto, |’ Unione Belgo-Lussemburghese, l’Italia, il Portogallo e la 
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Svizzera, paesi cronicamente creditori; e l'Austria, la Grecia, l'Islanda e la Turchia, 
paesi cronicamente debitori. Tutti questi paesi, eccezion fatta per la Svizzera, hanno 
superato, ed alcuni in larga misura, la rispettiva quota. 

Di fronte al delinearsi di tali situazioni, il Comitato Direttivo è ricorso a 
provvedimenti, che, in sostanza, equivalgono a quelli adottati durante l'esercizio 
1950-1951 per fronteggiare le varie crisi che allora si presentarono e di cui la cris: 
tedesca, come si ricorderà, fu quella più clamorosa. 

I paesi che hanno visto accumularsi crescenti disavanzi mensili si sono affrettati, 
prima ancora di giungere ai limiti stabiliti dalle rispettive quote, a reintrodurre il 
controllo quantitativo delle importazioni dall'area dell’U.E.P.. Così hanno fatto la 
Gran Bretagna, che ha ridotto la percentuale di liberalizzazione dal 90 al 61%, 
nel novembre del 1951, e successivamente al 469,, nel marzo di quest'anno; e la 
Francia che ha addirittura revocato ogni misura di liberalizzazione per la totalità 
dei prodotti importati. Alla Francia 1'U.E.P. ha concesso, inoltre, un credito 8pe- 
ciale di 100 milioni di unità di conto, utilizzato da tale paese nelle operazioni da 
febbraio a maggio di quest'anno. Ai quattro paesi cronicamente debitori sono in- 
vece state concesse altre risorse prelevate dal noto fondo di assistenza speciale 
eostituito dagli Stati Uniti allo scopo di consentire il regolamento dei conti a quei 
membri che, data la precaria situazione delle proprie riserve auree e valutarie, siano 
assolutamente incapaci di effettuare i necessari versamenti di oro. Degno. di nota 
è il fatto che la somma erogata a titolo di assistenza speciale nel corso dell’eser- 
cizio 1951-1952 è stata pari al quintuplo circa di quella erogata nel 1950-1951. 

I paesi creditori hanno invece ripristinato e accresciuto le percentuali di libe- 
ralizzazione delle importazioni dall'area dell’ U.E.P., hanno concesso crediti alle 
importazioni, ed hanno cercato di scoraggiare le proprie esportazioni. Nei confronti 
di questi paesi si sono convenuti, in sede U.E.P., aumenti temporanei della quota, 
regolabili parte con versamenti di oro e parte con concessione di crediti. 

Fra questi ultimi paesi rientra, come si è già detto, l’Italia. Il nostro Paese, 
la cui posizione nei confronti dell’ U.E.P. non aveva destato, nell’esercizio 1950-1951, 
preoccupazioni degne di rilievo, ha incominciato ad accumulare nel secondo semestre 
del 1951, con una rapidità inattesa, un saldo creditore, che già alla fine di ottobre 
aveva raggiunto l'ammontare della nostra quota (205 milioni di unità). Il governo 
italiano si è affrettato, nello scorso autunno, a prendere le ben note misure: libera- 
lizzazione pressochè completa delle importazioni dall' area dell' U.E.P., estensione 
della liberalizzazione alle partite invisibili, riduzione media del 10% dei dazi do- 
ganali sulle importazioni, concessione di facilitazioni creditizie agli importatori 
operanti nella zona dell’U.E.P., acquisti governativi in questa zona per la costitu- 
zione di stocks. In sede U.E.P. si è inoltre convenuto un aumento temporaneo della 
nostra quota per l'ammontare di 100 milioni di unità. Gli anzidetti provvedimenti 
hanno consentito un alleggerimento del nostro avanzo, che tuttavia, al 30 giugno 
1952, era ancora al di là della quota originaria. 

Il problema del regolamento dell'avanzo esuberante la quota dei paesi credi- 
tori — cui aveva già accennato il precedente Rapporto Annuale del Comitato Di- 
rettivo dell’U.E.P. — ha dato luogo a laboriose discussioni. Sono ben note le 
opposte tendenze in proposito e non ci stiamo quindi a ripetere. Il Comitato di 
Direzione ha adottato, nei casi che si sono successivamente presentati (Belgio, Italia, 
Portogallo, Svizzera), una soluzione di compromesso, ossia il regolamento per il 50% 
in oro e per il 50%, con ulteriore concessione di crediti all’U.E.P.. 

Durante il decorso esercizio altri problemi di carattere strutturale e funzionale 
si sono presentati al Comitato Direttivo, ed il Rapporto non manca di accennare 
ad essi, spesso in più punti. Ricordiamo: il problema delle disponibilità finanziarie 
dell'Unione, il problema della variazione delle quote, e quello delle relazioni tra 
l'Unione ed altri paesi ed organismi internazionali. 

Il fondo di dotazione dell’U.E.P. si è dimostrato inadeguato agli impegni cui 
l'Unione deve far fronte: talvolta, a seguito degli scarti che si vengono a deter- 
minare tra i versamenti di oro dei debitori ed i corrispondenti prelievi dei cre- 
ditori, il fondo di manovra — pari a 350 milioni di unità — è sceso a livelli molto 
bassi (180 milioni, ad esempio, nell'ottobre 1951). Per ridurre la pressione su tale 
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fondo, è stata convenuta la variazione delle percentuali di versamento di oro nelle 
diverse tranches in cui è ripartita la quota dei paesi debitori (ossia si sono accre- 
sciute le percentuali di versamento nelle prime tranches e diminuite le corrispon- 
denti percentuali nelle tranches successive) e la costituzione di un fondo di ga- 
ranzia per un importo di 100 milioni di dollari, alimentato attraverso prestiti in 
oro all'Unione da parte dei paesi membri. 

Il Comitato Direttivo ha riconosciuto la necessità di una variazione delle quote, 
che, fissate due anni or sono sulla base del valore totale degli scambi di ciascun 
paese nel 1949, sono del tutto inadeguate al livello attuale degli scambi intra- 
europei. Quando si ponga mente al fatto che tra il primo trimestre del 1950 ed il 
primo trimestre del 1952 il valore degli scambi intra-europei è cresciuto del 65%, 
appare logica una revisione delle quote. Ciò è ammesso, dicevamo, anche dal Co- 
mitato Direttivo, il quale però si affretta a precisare che una tale modificazione 
esige un parallelo aumento del fondo di dotazione: non essendovi la possibilità di 
realizzare tale aumento, il Comitato di Direzione ha deciso di non raccomandare 
alcuna modificazione delle quote vigenti. 

In merito all’ultimo “i problemi suaccennati, il Rapporto auspica l’inizio di 
una fattiva collaborazione fra l’U.E.P. ed alcuni organismi monetari e finanziari 
internazionali, quali il Fondo Monetario Internazionale e la Banca Internazionale 
per la Ricostruzione e lo Sviluppo, e propone l'estensione del meccanismo di com- 
pensazione multilaterale europeo ai paesi dell'America Latina. 

Avviandosi alla conclusione il Rapporto si sofferma a considerare entro quali 
limiti siano stati raggiunti, sino ad oggi, gli obiettivi fissati nel preambolo del- 
l'accordo istitutivo dell’ Unione, e cioè il ritorno al multilateralismo integrale degli 
scambi e alla convertibilità generale delle monete. 

Il primo obiettivo è stato, in larga misura, raggiunto. Il priveipio della non 
discriminazione regola, in linea generale, gli scambi in una vasta area interconti- 
nentale, che comprende i paesi dell' Europa occidentale, i paesi d’oltremare da essi 
dipendenti ed i paesi dell’area della sterlina. Il 60% del valore del commercio 
mondiale — ché a tanto ammontano tali scambi — è regolato, oggigiorno, su una 
base strettamente multilaterale. 

Sono appunto questi risultati che hanno indotto il Consiglio dell'O.E.C.E. a 
prorogare il funzionamento dell’U.E.P., sulle basi della struttura esistente, per un 
altro anno, ed a consigliare l'ulteriore mantenimento dell’Unione al di là del 
30 giugno 1953. 

Il secondo obiettivo si presenta molto meno facile da raggiungersi. A questo 
riguardo il Rapporto del Comitato Direttivo tiene a precisare che sarebbe erroneo 
ritenere che la creazione di un meccanismo di compensazione regionale possa, di 
per sè, portare alla convertibilità generale di tutte le monete. Anzi il Comitato 
Direttivo ritiene che, nella presente fase congiunturale dell'economia mondiale, non 
si possa addivenire a tale convertibilità in breve tempo: il passaggio alla conver- 
tibilità esige il soddisfacimento di altre condizioni. È qui vengono sinteticamente 
riassunto le condizioni a tutti ben note: raggiungimento di un equilibrio nelle 
bilancie dei pagamenti dei paesi europei nei confronti dell’area del dollaro, ritorno 
degli Stati Uniti ad una politica di importazioni più liberale, estensione delle 
esportazioni europee verso l’area del dollaro, ristabilimento di un movimento di 
capitali a lunga scadenza dai paesi creditori verso i paesi debitori (e in particolare 
verso i paesi meno sviluppati), aumento delle riserve auree e valutarie dei paesi 
membri, eliminazione delle fluttuazioni dei prezzi delle materie prime e delle derrate 
alimentari che sono oggetto di scambio internazionale, raggiungimento di una sta- 
bilità finanziaria interna ed aumento della produttività da parte dei paesi membri. 

Sono queste — ripete concludendo il Rapporto — le molteplici condizioni da 
soddisfare prima di poter instaurare, in forma duratura, la convertibilità generale 
delle monete: la responsabilità del soddisfacimento di queste condizioni, precisa 
il Comitato Direttivo, «deve essere divisa fra tutti i paesi membri ed i loro asso- 
ciati, e sui paesi che svolgono il ruolo più importante nel commercio internazio- 
nale incombe, a questo riguardo, una grande responsabilità, molto più grande, in 
effetti, della posizione che essi occupano in tale commercio ». 


R. ZANELETTI 
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ROBINSON Joan, Mare e la scienza economica (Firenze: La Nuova Italia, ottobre 
1951, pp. 88). 


Il volume della Robinson, esiguo nella mole ma ricco nel contenuto, costi- 
tuisce una utile introduzione per gli studiosi che desiderino accostarsi al pen- 
siero economico marxista inquadrandolo nella sua giusta luce rispetto alle cor- 
renti dottrinali antiche e recenti. Lodevole iniziativa è stata pertanto quella 
della « Nuova Italia» di curarne la traduzione italiana, ottima, notiamo, e per lo 
stile e per l'aderenza al testo originario. 

Come l'Autrice dichiara nella « Prefazione» dell’opera, suo scopo principale 
è stato quello di «spiegare Marx in un linguaggio intelligibile agli economisti», 
ponendo contemporaneamente l'accento sulle divergenze concettuali esistenti fra 
l'insegnamento marxista e la dottrina accademica corrente. La Robinson si è limi- 
tata all'analisi strettamente economica delle ideologie marxiste, ignorando i pur 
importanti aspetti storici e sociologici contenuti nel « Capitale»: è tuttavia dove- 
roso osservare che i punti prescelti sono di così stringente interesse da giustificare 
pienamente una discriminazione che, a tutta prima, potrebbe sembrare arbitraria. 

Con la semplicità e la chiarezza di idee che le sono proprie, |’ Autrice analizza 
nei primi cinque capitoli le parti salienti della teoria marxista (teoria del valore- 
lavoro, teoria dell'occupazione di periodo lungo, effetti della caduta del saggio di 
profitto). Lo svolgimento, conciso ma denso di significato, di questa prima parte 
permette alla Robinson di indagare i contrasti effettivamente esistenti fra teoria 
marxista e teoria ortodossa e, successivamente, di dimostrare come, in taluni campi 
dell'economia (essenzialmente, teoria dell'occupazione e teoria della concorrenza im- 
perfetta), la dottrina moderna si discosti dagli insegnamenti classici per avvicinarsi 
sensibilmente alle eoncezioni di Marx. Viene quindi affrontata l'analisi della teoria 
dei salari, nei confronti della quale Marx, per seguire l’espressione della Robinson, 
«appare ad occhi moderni nel campo ortodosso » : e il volume si chiude con una ampia 
‘esposizione commentata dei problemi che le tre correnti fondamentali del pensiero 
economico (ortodossa, marxista e moderna) lasciano tutt’ ora insoluti. Tali problemi 
possono dividersi, per |’ Autrice, in due gruppi: quelli riguardanti la divisione del 
prodotto sociale e quelli riguardanti il volume della produzione. Rientrano fra i 
primi la questione del margine di profitto e quella, più complessa, delle relazioni 
intercorrenti fra salari reali e salari monetari; fra i secondi, lo studio della pro- 
duzione potenziale e quello della domanda effettiva. L'economia ortodossa, basata 
eul concetto di equilibrio e legata ad uno schema «immobile» dell’ordinamento 
economico, ha recato ben scarsi contributi in questo campo; campo nel quale, 
d’altronde, neppure la dottrina moderna è in effetti molto progredita. La dinamica 
di lungo psriodo, che interessava Marx, è ancora in gran parte oscura; quindi, 
pressochè oscure sono le variazioni di lungo andare dei salari reali e del saggio di 
profitto, l’acenmulazione del capitale, le variazioni del monopolio, le influenze del 
progresso tecnico sulla struttura delle classi sociali. A Marx va il merito di avere 
formulato questi fondamentali problemi: agli economisti moderni resta oggi il dif- 
ficile compito di trovare la via adeguata per risolverli. Il che è, peraltro, stretta- 
mente legato al progresso della metodologia scientifica nel campo economico. 


Rosita VIOLI 


Rossi E., Settimo: non rubare (Bari: G. Laterza € Figli; 1952, pp. XXVII + 393, 
L. 1.800). 


Coloro che seguono anche saltuariamente i dibattiti di natura economica che 
vanno svolgendosi nella stampa italiana, non han certo potuto fare a meno di no- 
tare e al tempo stesso di apprezzare, gli articoli che Ernesto Rossi, col suo stile 
finido e vivace che gli è caratteristico, va da alcuni anni scrivendo sui più impor- 
tanti aspetti e problemi della politica economica del nostro Paese. 

Molti di questi articoli, per la maggior parte apparsi su « Il Mondo », vennero 
raccolti in volume e pubblicati, nel marzo del corrente anno, pei tipi della Casa 
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Laterza, col titolo « Settimo: non rubare». Ed ora, il fatto che questa seconda 
edizione accresciuta, appaia a soli quattro mesi di distanza dalla prima, sta di per 
sò stesso a testimoniare l'interesse che quest'opera ha suscitato in vasti strati 
dell'opinione pubblica italiana. 

Diciamo subito che il volume del quale diamo qui una succinta recensione, 
offrendo un panorama critico dei più vitali problemi della nostra economia, può 
risultare di valido aiuto a coloro che son chiamati, in un modo o nell'altro, ad 
orientare la politica economica del nostro Paese. E perciò al Rossi non può anzi- 
tutto venir negato il merito di aver portato, per così dire, alla ribalta della pub- 
blica opinione fatti a problemi poco noti, che tuttavia hanno fondamentale impor- 
tanza per un Paese relativamente vasto ma sostanzialmente povero come l’Italia. 

La materia trattata nel volume è molto ampia e, un'esauriente analisi di essa, 
ei farebbe uscire dai limiti che ci siamo imposti. Trascurando perciò le questioni 
di carattere particolare e contingente che dettero lo spunto a molti articoli, accen- 
neremo soltanto a quelle parti dell’opera che più direttamente si riferiscono ai 
gravi malanni cronici del nostro organismo economico. 

Vari articoli del Rossi, sono dedicati alla confutazione dei più noti sofismi cui 
fanno ricorso le categorie interessate, e talvolta i protezionisti in buona fede, per 
annullare o ridurre — con dazi elevati o altri vincoli — i benefici effetti sul grado 
complessivo di occupazione e sul tenore di vita, che potrebbero realizzarsi attraverso 
un più libero scambio di merci con l'estero. 

Uno di tali sofismi si riferisce alla richiesta di dazio o vincolo all’importa- 
zione per « eguagliare le condizioni produttive dell’ industria nazionale con quelle 
dell'industria estera ». L'eguaglianza delle condizioni, in una competizione qual- 
siasi, sia essa sportiva che di altra natura, è una condizione apparentemente tanto 
giusta, che pochi osano disconoscerla; e ciò spiega appunto il successo che tale 
sofisma riscuote anche fra coloro che in questi ultimi tempi, hanno in buona fede 
contribuito a rafforzare la grande muraglia del protezionismo italiano. In realtà 
però nel campo dell’sconomia, siffatto livellamento, non soltanto è dannoso per la 
collettività, ma risulta altresì sostanzialmente impossibile. Dannoso, perchè tutti 
gli ostacoli che vengono frapposti alla naturale divisione del lavoro (fra gli indi- 
vidui, fra gli Stati, fra le Regioni di uno stesso Stato ecc.), altro non fanno che 
ridurre il vantaggio che i soggetti dello scambio avrebbero altrimenti conseguito; e 
impossibile perchè i vincoli non eguagliano affatto le condizioni di produzione (che 
rimangono quelle che sono a causa di un complesso svariatissimo di circostanze, 
fra cui molte di ordine naturale), sibbene solo le condizioni di vendita delle merci 
protette sul mercato nazionale: il che, se apporta un certo vantaggio ai produttori, 
procura anche un danno maggiore all’intera collettività. 

Altro sofisma che trova facile accoglimento nel pubblico, ma che il Rossi giu- 
stamente combatte, riguarda le richieste di protezione che si vorrebbero giustificare 
adducendo la circostanza che in Italia il contribuente è assoggettato ad imposte 
relativamente più gravi di quelle d’altri Paesi. Per rendersi conto della infonda- 
tezza di tali richieste basta infatti considerare che se il pubblico danaro viene bene 
speso, esse non hanno senso, perchè il flusso dei servizi forniti dallo Stato ai cit- 
tadini, equivale al sacrificio che questi sostengono per procurarsi tali servizi: i 
quali, del resto, costituiscono il presupposto stesso della vita sociale ed economica 
del Paese. Quanto alle imposte improduttive, si potrà bensì cercare, per quanto 
possibile, di eliminarle, ma non se ne potranno certo neutralizzare gli effetti nocivi, 
aggiungendo alle imposte pubbliche delle nuove imposte a favore di privati. Per 
di più, se si ammette che nel nostro Paese le imposte sono più gravi che altrove, 
si deve giungere alla conclusione perfettamente opposta a quella cui arrivano i 
protezionisti: che, cioè, questa nostra sfavorevole condizione può essere mitigata 
soltanto da un più attivo scambio con l'estero. Infatti — poichè a lungo andare 
quasi tutte le imposte ricadono sul consumatore — è evidente che maggiori saranno 
le nostre esportazioni, e maggiore sarà anche la somma che, incorporata nel prezzo 
dei prodotti, potremo scaricare sui consumatori stranieri; mentre d’altra parte i 
consumatori nazionali — per effetto della minore incidenza del carico fiscale negli 
altri Paesi — saranno assoggettati ad un più tenue prelevamento d'imposta su 
tutti i prodotti importati. 
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Sempre in tema di imposte, il Rossi si dichiara pure contrario al rimborso ri- 
chiesto dagli esportatori. Ed invero dato che le imposte, in un modo o nell'altro 
bisogna pur pagarle, e che in fondo, non si può dare del danaro ad alcuni senza 
toglierlo ad altri — il rimborso stesso si risolverebbe in un vantaggio per taluni 
ceti produttivi e in un egual dànno per i consumatori. 

Anche contro la politica dell'esportazione ad ogni costo seguita in alcuni casi 
dall'Italia, il Rossi giustamente osserva come negli ultimi tempi si sia del tutto 
perduto di vista il fatto che «per l'economia nazionale l'esportazione è il prezzo 
dell'importazione ». «Nelle nostre operazioni commerciali con l'estero — egli ag- 
giunge — l'esportazione è la partita passiva che converrebbe ridurre al minimo 
perchè significa fatica o rinunzia ad utilizzare materie prime o fattori naturali (che 
potrebbero altrimenti servire a soddisfare i bisogni dei nostri consumatori) mentre 
l'importazione è la partita attiva che dobbiamo cercare di aumentare al massimo 
perchè significa abbondanza, maggiore soddisfazione dei bisugni dei consumatori ». 
E contro le preoccupazioni dei protezionisti per la mancanza di pareggio della 
bilancia dei pagamenti internazionali, il Rossi svolge una vivace e satirica critica, 
nella quale dimostra l'infondatezza delle loro tesi. 

La seconda parte del volume è specialmente dedicata a quegli imprenditori che 
esercitano un peso preponderante sulla vita economica italiana. Contro questi gruppi 
potenti, che agiscono nel campo delle più svariate industrie ed attività economiche 
si leva insistente la voce del Rossi. Ed anche se si ammette che in questa serrata 
critica, tutta materiata di cifre, egli abbia potuto talvolta cadere in giudizi in 
parte inesatti, non gli si può non riconoscere il merito di avere affrontato da solo 
questioni così complesse e interessi tanto potenti; e, sopratutto, di aver cercato di 
dissipare gli errori che offuscano la visione della realtà a tutti coloro che, spesso 
in buona fede, concorrono ad assicurare il successo delle teorie protezioniste e 
mercantiliste nel nostro non fortunato Paese. 

Per valutare, del resto, nella sua giusta misura, l'utilità sociale della fatica 
del Rossi, basta rileggere ciò che Federico Bastiat, or è circa un secolo, seriveva 
circa l’altissima importanza che, per il benessere di un Paese, può avere la diffu- 
sione, nel pubblico, delle verità economiche. « V'ha scienze — egli diceva — che 
esercitano sul pubblico una influenza proporzionata alle cognizioni del pubblico 
stesso; che traggono tutta la loro efficacia, non dalle conoscenze accumulate in 
qualche testa privilegiata, ma da quelle che sono diffuse nella ragione universale. 
Tali sono la morale, l'igiene, l'economia sociale, e, nei paesi in cui gli uomini ap- 
partengono a sè stessi, la politica. E' di queste scienze soprattutto che Bentham 
avrebbe potuto dire: ‘Colui che le diffonde, val più di colui che le fa progredire’. 
Che importa che un grand'uomo, che un Dio stesso abbia promulgato le leggi della 
morale, finchè gli uomini, imbevuti di false nozioni, prendano le virtù per vizi e 
i vizi per virtù? Che importa che Smith, Say e — secondo Saint-Chamants — 
gli economisti di tutte le scuole abbiano proclamato, in fatto di transazioni com- 
merciali, la superiorità della libertà sulla coartazione, se quelli che fanno le leggi 
e coloro per cui sono fatte, sono convinti del contrario? ». 


GIUSEPPE DE Meo 


Srarea P. (Editore), The Works and Correspondence of David Ricardo (Edito da 
P. Sraffa con la collaborazione di M. H. Dobb) (London: Cambridge University 
Press, published for The Royal Economie Society, 1952). 


Vol. V - Speechs and Evidence (pp. XXXIV + 534, 248. net) 
Vol. VI - Letters 1810-1815 (pp. XLI + 353, 248. net) 

Vol. VII - Letters 1816 1818 (pp IX + 387, 24s. net) 

Vol. VIII - Letters 1819-1821 (pp. IX + 403, 248. net) 

Vol. IX - Letters 1821-1823 (pp. IX + 401, 24s. net) 


Gli ultimi cinque volumi degli scritti ricardiani sono stati pubblicati: un’opera 
grandiosa 6 così compiuta. Gli economisti hanno ora a disposizione un materiale 
prezioso per un rinnovato esame del primo periodo di sviluppo della scuola classica. 
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Il volume V Speeches and Evidence pone in rilievo l’attività politica del Ri- 
cardo — dal 1819, anno in cui entrò a far parte della Camera dei Comuni, fino al 
1823, anno della sua morte. «Io non sarei nè « Whig» nè «Tory» ma desidererei 
ansiosamente di promuovere ogni misura che si dimostrasse conforme al buon go- 
verno » scriveva il Ricardo a Trower nel 1818, esaminando la possibilità della sua 
nomina a membro della Camera dei Comuni. E allorchè fu nominato si mantenne 
fedele a questa sua ideale promessa. In Parlamento fu considerato un «moderate 
oppositionist» :i suoi discorsi economici furono sempre seguiti con grande attenzione. 
Fra i discorsi più notevoli sono da segnalare quelli sulla Banca d'Inghilterra, sui 
bilanci dello Stato, sulla protezione doganale, sulle difficoltà nel campo agricolo. 
Secondo McCulloch, per quel che concerne la chiarezza e la fluidità «his speeches. 
were greatly superior to his publications». 

Il volume contiene tutti i discorsi pronunciati alla Camera dei Comuni e nei 
Comitati parlamentari (Egli fece parte dei Comitati per la «poor law» per l’agri- 
coltura, per le leggi mercantili, etc.). Sono riportati anche due scritti «on parliamentary 
reform» preparati nel 1818. 

Nei volumi da VI a IX (Letters 1810-1823) è riportato l'epistolario ricardiano : 
questi volumi contengono, properzionalmente, più materiale originale di quelli pre- 
cedentemente pubblicati. Ben 317 lettere su 555 non sono, infatti, mai state prima. 
pubblicate. In complesso 167 lettere riguardano le relazioni con Malthus, 107 Mill. 
99 Trower, 76 McCulloch e 17 Say. Per un caso fortunato entrambi i lati della corri- 
spondenza scambiata per ciascuna delle cinque serie di lettere sono sostanzialmente: 
completi. La corrispondenza ha inizio nel 1810 e riguarda tutto il periodo della 
produzione economica ricardiana. La corrispondenza con Mill è una novità ed ha 
uno speciale interesse poichè serve a porre in vivida luce la formazione del pen- 
siero ricardiano. la corrispondenza con Malthus — che è qui stampata in completo 
— ha una importanza economica più grande. Essa rappresenta l'elevata discussione 
di due fervidi ingegni che acutamente e amichevolmente disputarono per sostenere 
opposti punti di vista: ed è proprio con riferimento a queste lettere che il Keynes. 
scrisse: «This friendship will live in history on account of its having given the 
most important literary correspondence in the whole development of Political Eco- 
nomy ». La corrispondenza del periodo 1811-12 è esclusivamente dedicata ai pro- 
blemi monetari e dei cambi esteri; quella del 1815 alla rendita, al profitto e al 
prezzo del grano; quella del 1820-21 alle cause della crisi; quella del 1823 alia 
controversia sulla misura del valore. Di particolare interesse sono anche la corri- 
spondenza con MeCulloch — che concerne alcune questioni economiche e in special 
modo l’opera del Ricardo che il MeCulloch splendidamente recensì — quella con il 
Trower e quella con il Say. 

Le note introduttive a tutti i volumi, i ricchi indici, rendono agevole e ben 
ordinabile la lettura. 

E' da augurarsi che presto venga pubblicato anche il volume — non stretta- 
mente pertinente a questa raccolta — riguardante una miscellanea biografica e un 
indice generale: il panorama della vita di David Ricardo sarà così completo. 

Non possiamo non rinnovare allo Sraffa ed ai suoi collaboratori il plauso per 
aver curato questa edizione definitiva degli scritti ricardiani. Trattasi, invero, di 
un’opera che onora gli editori ed è fondamentale per lo studio del pensiero economico.. 


ORLANDO D'ALAURO 


Weber A., Marktwirtschaft und Sowjetwirtschaft - Ein Vergleich (München: R. 
Pflaum Verlag, 1949, pp. XVI-471, Halbl. DM 14). 


L’appassionante tema del confronto tra l'economia di mercato e l'economia 
regolata gode di eccezionale popolarità tra gli studiosi — e non solo di scienza eco- 
nomica — in quest'epoca di guerra fredda tra regimi ed ideologie contrastanti. 
L'Autore stesso di questo lavoro ha più d'una volta contribuito alla lenta satura- 
zione in atto di questo particolare settore del mercato librario con pubblicazioni sw 
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l’economia sovietica. Questa recensita, tuttavia, è, sull’ argomento, la Sua opera più 
sistematica e di maggior impegno, ed essa, forse, è un po’ stata intesa come il testa- 
mento spirituale di tutta la Sua contrastata esperienza di studio e di pensiero. 

Forse non si erra se si ritiene che lo stimolo decisivo — se non proprio la ra- 
gione giustificativa — a cimentarsi in questa nuova impresa il Weber — ch'è noto- 
riamente uno degli economisti più preoccupati di soddisfare l'esigenza di obbietti- 
vità rigorosa nei propri lavori —- l’abbia derivato dalla Sua stessa constatazione 
che il problema della superiorità d'uno dei due ordinamenti antagonistici presi in 
esame s'avvantaggerebbe oggi di due circostanze uniche, senza le quali una sua so- 
luzione «scientifica» neppure si potrebbe pensare. In primo luogo la necessità della 
lotta per i postulati economico-sociali avrebbe ormai portato ad un’ampia concor- 
danza delle opinioni. In secondo luogo si sarebbe oggi in grado di controllare, sulla 
base di vaste esperienze economiche e con l’aiuto di esperimenti grandiosi e costo- 
sissimi, come questi postulati possano essere più sicuramente raggiunti. E cioè, se 
mediante una Marktwirtschaft, tipo quella che s'era avuto anteriormente al 1914, 
pur integrata con misure statali e cooperative, oppure attraverso una Befehlswirt- 
schaft centrale: sia questa « indiretta », come l’economia nazionalsocialista, sia 
« diretta » o « assoluta », come |’ economia sovietica. 

Con ciò le particolarità metodologiche di impostazione e di sviluppo di questo 
lavoro son già sufficientemente caratterizzate, e facile è ormai l’induzione della du- 
plice finalità cui esso effettivamente si ispira. Da un lato, il Weber ha mirato an- 
zitutto a stabilire un confronto veramente esauriente degli ordinamenti considerati. 
La Sua esposizione, perciò, non si riduce affatto all’usitata comparazione del funzio- 
namento di un meccanismo economico essenzialmente autoregolato a quello dell’in- 
granaggio d'una economia comandata: ma s'espande a comprendere una dettaglia- 
tissima investigazione anche dello sviluppo storico, degli effetti sociali, della posi- 
zione dell’individuo ecc.: fino a straripare nella considerazione di tutte le altre 
specifiche manifestazioni — giuridiche, religiose, filosofiche e sociali — di ciascuno 
dei due ordinamenti. Secondariamente, la contrapposizione dei sistemi va qui oltre 
il conseguimento d’un intento semplicemente descrittivo: e l’esame, sia in rapporto 
alle sue caratteristiche dimensionali che qualitative, è stato chiaramente sviluppato 
in funzione d’una sovrastruttura contributiva, che sfocia nella formulazione delle 
premesse opinate idonee ad orientare l'economia verso il raggiungimento della sua 
meta di prosperità e di progresso sociale. 


Secondo il Weber — per riferire in breve il Suo pensiero prendendo le mosse 
dal bilancio ch' Egli stabilisce per il primo degli elementi del confronto: |’ economia 
di mercato — i fatti han dimostrato che con una politica del lazssez-faîre nel senso 


del liberalismo economico si consegue, bensì, un notevole aumento della ricchezza na- 
zionale ma si manca la realizzazione degli altri due postulati economico-sociali fon- 
damentali, che sono la ripartizione equa del prodotto e lo scansamento della disoc- 
cupazione. Ciò è, tra l’altro, dovuto alla sopravalutazione delle possibilità del 
meccanismo « prezzo », ed al fatto che si confonde la libertà del consumatore con 
la libertà di contrattazione, la quale porta alla sovranità dei produttori e quindi 
al monopolismo ed alla concentrazione eccessiva. Essendo, per queste ragioni, un 
mercato libero impotente a realizzare i postulati cui dev'essere orientato, si pone, 
per il Weber, la questione se il principio ordinatore dell’ economia di mercato, ossia 
la formazione del prezzo per opera del consumatore, non debba esser « sostituito » 
con uno migliore, o se pure un’ «integrazione » del meccanismo « prezzo » potrebbe 
ritenersi sufficiente a garantire un «optimum», oltre che un «maximum», di pro- 
dotto. Un intervento collaborativo dello Stato nell'economia sarebbe comunque, per 
PA., più che auspicato, imprescindibile. Quanto in questa sfera, però, sia facile tra- 
lignare, lo dimostra appunto la storia, che l'A. a questo punto delinea, della politica 
economica in Germania dal 1923 fino al crollo dell'esperimento nazionalsocialista. 
Per il Weber, del resto, la ragione precipua di questo fallimento non sarebbe 
da ricercare nel fiasco dell’apparato amministrativo, ma risiederebbe nel sistema. 
Un discostamento imposto dall'alto dai liberi prezzi di mercato può anche provvi- 
soriamente esser giustificato, e come «cuscinetto sociale» può essere persino neces- 
sario, ma col tempo gli errori si accumulano ed i loro effetti sull'economia si aggra- 
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vano. A lungo andare ogni economia indirettamente comandata, con il progreseivo 
inasprirsi della coercizione ad essa inerente e con l’ingigantirsi patologico d'un 
burocratismo spinto oltre i limiti del tollerabile non puó che portare alla catastrofe 
economica. 

E ciò che vale per l’economia governata del tipo tedesco vale anche. in gran 
parte, per quella direttamente comandata del tipo sovietico. A questa il Weber non 
misconosce il merito di una notevole valorizzazione delle conquiste del progresso tec- 
nico, risoltasi in importanti sviluppi nei fattori di produzione terra e lavoro. Ma 
questi risultati sarebbero un po’ un gioco che non vale la candela, la quale è un costo 
espresso in rinunce e sacrifici che, in quanto culminano nella soppressione della 
possibilità per ogni individuo di far uso delle proprie capacità, sarebbero in sostanza 
controproducenti nei confronti del conseguimento d’un progressivo vantaggio collet- 
tivo. Considerato, perciò, sotto il profilo dell'istanza economico-sociale, anche l’ espe- 
rimento bolscevico va — secondo il Weber — considerato un fallimento. Alla sua 
base sarebbero due ragioni essenziali: 1) la sopravalutazione dell'importanza del- 
l’industrializzazione nazionale a spese di un’agricoltura ch'era invece nelle migliori 
condizioni naturali per uno sviluppo favorevolissimo; 2) la confusione della meeca- 
nizzazione con la razionalizzazione ed il conseguente sconvolgimento della « pro- 
porzione della produzione» a tutto danno del reddito reale del lavoro: questo è 
stato, inoltre, pregiudicato ancor più dall’aver voluto imporre sul mercato quel 
prezzo che può adempiere la sua funzione di ordinatore solo quando il suo processo 
di formazione sia spontaneo e salga dal consumatore. 

Poiché, peraltvo, una progressiva formazione di capitale è per il Weber impre- 
seindibile quale fattore dinamico dello sviluppo economico, e poichè questa pnò es- 
sere assicurata solo da un'economia « capitalistica », Egli propugna, a corelusione 
della Sua critica degli ordinamenti economici, un superamento dell'econemia di 
mercato attraverso un'integrazione della stessa con una solida organizzazione coope- 
rativa che abbracci imprenditori, lavoratori e consumatori. Benchè la forma appro- 
priata d'una tale cooperativa dovrebb'essere la « Genossenschaft», il Weber von si 
perita, tuttavia, di riconoscere anche le ben più potenti associazioni in sindacati o 
in cartelli. L’obbiezione, che a questo punto viene spontanea, che ciò equivurre!:be a 
metter la capra a guardia dei cavoli, s'affloscia subito intimidita al solo imm:gi- 
nare la prevedibile ribattuta dell’A., che una dittatura sui prezzi di un monopolio, 
per quanto indesiderata possa essere, non sarebbe mai un diavolo così nero quanto 
l’onnipotente dittatura d’una economia comandata. 

Al termine di questo lavoro — un pò zibaldonesco, a dire il vero, ma abilmente 
articolato e fuso nei suoi disparati elementi costitutivi con una coerenza senza grinze — 
figura una doviziosissima e bene aggiornata rassegna bibliografica per il tema in gene- 
rale e per i singoli argomenti specifici. Questa, anzi, avrebbe potuto dirsi «completa », 
non. fosse stata omessa la corrispondente letteratura in lingua russa, per la quale, 
in blocco, si rimanda il lettore all’appendice bibliografica d'una recente pubblica- 
zione in inglese di Baykov. Di questa lacuna, comunque, anche se non à affatto 
insignificante da « tutti» i punti di vista, non mette conto di rammaricursi: ehè, 
già così tante son le opere ricordate nei vari elenchi del Weber, cho a levgorle tutte 
non basterebbe vivere mille anni! i 


M. I, ALVIGINI 
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Banco Nacional de Cuba, Memoria 1950-51 (La Habana: Banco Nacional de Cuba, 
1952, pp. 531). ; 
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L’ Autore analizza le caratteristiche fondamentali dell’area della sterlina, 
specie a riguardo della dibattuta questione se il blocco monetario debba essere 
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912 Segnalazioni bibliografiche 


Basler Handels- und Industrieverein, 76. Jahresbericht der Basler Handelskammer 
úber das Jahr 1951 (Basel: Basler Handels- und Industrieverein, 1952, pp. 296). 
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consulta camerale - 1 giugno 1952 (Novara: Camera di Commercio, Industria e 
Agricoltura, 1952, pp. 54). 
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Camera di Commercio, Industria e Agricoltura di Trieste: 
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cali»; «Il piano toponografico » ; «Il sezionamento » ; « La commissione comu- 
nale di vigilanza » ; «La propaganda»; «I quadri dell’ Ufficio» ; «I capi re- 
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congiuntura economica. Si divide nelle seguenti parti: «Introduzione»; «Il 
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In questa terza edizione della sua « Introduction» l'Autore ha sostanzialmente 
conservato lo schema dell’ economica tracciato nella prima edizione (1989). Il 
volume include particolari considerazioni circa la produzione di massa, la 
meccanizzazione e la disoccupazione, la mutazione di tendenza in una popola- 
zione in forte aumento. L’ Autore esamina anche il sistema di coalizioni e con- 
correnza ristretta, con trusts e fusioni da un lato e unioni di lavoratori dal- 
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La presente edizione, destinata agli studenti di economia ed ai dirigenti azien- 
dali, è costituita dalla prima parte della precedente edizione, riordinata ed 
aggiornata secondo le recenti trattazioni di economia aziendale. Il volume è 
diviso in quattro capitoli: I. «Il campo di indagine e l’ ufficio delle discipline 
amministrativo-aziendali » - II. «Le forme di conoscenze dottrinarie utilmente 
acquisibili come guida dell’attività economico-aziendale» - III. « Lo svolgi- 
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dali» - IV. « Le relazioni delle discipline economico-aziendali con le discipline 
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zionale Italiano di Unificazione, 1952, pp. 140). 
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for the Period January-June 1952 (Washington: Export-Import Bank of 
Washington, 1952, pp. 79, cents 25). 


Il quattordicesimo rapporto semestrale presentato al Congresso della « Export- 
Import Bank» riguarda l’attività svolta dall’istituto bancario nel periodo 
gennato-giugno 1952. 
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1952, pp. 387, L. 2.500). 
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Partendo dal principio che il lavoro è l’unico valore economico, l’ Autore 
espone una teoria completa del valore e un possibile nuovo ordinamento del- 
l’economia che permetta di adottare à principi esposti. Le maggiuri differenze 
risultanti riguardano tl settore finanziario, per il quale l’ Autore propugna un 
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Basic Instruments and Selected Documents - Volume JI (Decisions, Declarations, 
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Trade, May 1952, pp. 228, $ 2.00). 


I due volum: fanno parte della collezione di documenti relativi ali’ Accordo 
Generale sulle Tariffe e sul Commercio (G.A.T.T.), collezione che divrebbe 
chiudersi con una terza pubblicazione contenente un indice interpretativo. Il 
primo volume riguarda il testo dell’ Accordo e le procedure che delbono seguire 
le parti contraenti. Il secondo volume contiene le decisioni, le dicliurazioni, le 
risoluzioni adottate dal G.A.T.T. e le relazioni approvate dalle parti contraenti. 
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Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 
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Hawrrey R. G., Economic Aspects of Sovereignty (London: Longmans, (Green and 
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Institut fiir Weltwirtschaft an der Universitit Kiel, Die Weltwirtschaft - 1952 - 
Heft 1 (Kiel: Institut fiir Weltwirtschaft an der Universitat Kiel, juni 1959, 
pp. 114 + 51). 


Il numero 1 della rassegna semestrale dall’ Istituto di Kiel esamina la situa- 
zione dell’economia tedesca e quella di 26 fra i principali paesi del mondo 
fino al marzo-aprile 1952. La trattazione considera anche i principali mer- 
cati mondiali. 
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Nella primavera del 1951, la Banca Internazionale inviò nell’ Irak, su ri- 
chiesta ufficiale del Governo di quel paese, una Missione con il compito di 
effettuare uno studio generale della potenzialità economica del paese e di for- 
mulare delle raccomandazioni per un programma di sviluppo. Questo rapporto 
compilato dalla Missione al termine dei propri lavori si divide in due parti. 
La prima parte comprende i risultati delle inchieste effettuate e le raccoman- 
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tano, in dettaglio, del controllo delle acque e dell’irrigazione e drenaggio ; del- 
l'agricoltura e allevamento; dell’industria; dei trasporti e comunicazioni ; 
della salute pubblica; dell’ educazione ; delle comunità rurali ed urbane; del 
problema degli alloggi e dei servizi pubblici. 


International (The) Law Association, Report of the Forty-Fourth Conference - 
Copenhagen (London: International Law Association, 1952, pp. CKX + 308). 


Il volume contiene il rapporto della 44% Conferenza della « Associazione qiu- 
ridica internazionale » tenutasi a Copenhagen nel 1950. In tale conferenza sono 
stati discussi, fra gli altri, i seguenti argomenti: « Nuzionalità e mancanza di 
nazionalità » ; « Costituzione e politica»; «I marchi commerciali » ; « Diritti 
al suolo e al sottosuolo marino»; « Codificazione » ; « La dottrina dell’ immu- 
nità sovrana >. 


International Monetary Fund, Annual Report 1952 (Washington: International 
Monetary Fund, 1952, pp. IX + 153). 


Il rapporto annuale per il 1952 del Fondo Monetario Internazionale si divide 
in sei parti: «La situazione economica mondiale»; « L'uso delle risorse del 
Fondo»; «La politica aurea»; «Le restrizioni valutarie» ; «Le parità e i 
tassi di cambio»; « Membri, organizzazione e amministrazione ». In appendice 
sono riportati numerosi dati statistici relativi al funzionamento del Fondo. 


International Woel Secretariat (The) and Wool Bureau (The), Inc., Presenting 
Wool to the World (London & New York: International Wool Secretariat and 
Wool Bureau, s. a., pp. 50). 


E’ Vannuario per il 1951-52 del « Segretariato Internazionale della Lana». 
In esso sono descritte le attività svolte dai cinque principali dipartimenti del 
Segretariato: il Dipartimento per lu pubblicità ; sl Dipartimento per la pro- 
mozione degli scambi commerciali ; il Dipartimento dell’ educuzione ; il Dipar- 
timento per la scienza e la tecnologia ; il Dipartimento dell’ economia. 


Istituto Centrale di Statistica, Statistica della pesca e della caccia negli annt 
1949 e 1950 (Roma: Istituto Centrale di Statistica, 1952, pp. 49, 19500) 


Istituto Nazionale di Economia Agraria, Annuario dell’ Agricoltura - 1951 (Roma: 
Istituto Nazionale di Economia Agraria, 1952, pp. XX + 465 + 126, L. 2.000). 
Il V annuario dell’ Istituto Nazionale di Economia Agraria mette in evidenza 
gli sviluppi salienti dell” agricoltura italiana nel 1951. In tale anno il forte 
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aumento della quantità prodotta non è stato accompagnato da un eguale aumento 
nel reddito, per cui i ceti agricoli, nonostante le ulteriori conquiste realizzate 
nel campo produttivo, non hanno ottenuto i vantaggi monetari goduti dagli altri 
settori. L’annuario si divide in tre parti: « Produzione»; «1 fattori e 1 ri- 
sultati della produzione»; « La distribuzione del reddito ». 


Istituto per gli Studi di Economia, Annuario della Congiuntura Economica Italiana - 
Vol. IV: 1950-51 (Milano: Istituto per gli Studi di Economia, 1952, pp. 445, 
L. 2.500). 


Il quarto volume dell? « Annuario della Congiuntura Economica Italiana» si 
riferisce al 1950-51. Si divide in due parti: « La congiuntura negli anni 
1950-51» e « Aspetti dell’ economia e della politica economica italiana ». Nella 
prima parte vengono successivamente analizzati il mercato internazionale, à 
prezzi sul mercato interno, il mercato monetario e finanziario, l’attività pro- 
duttiva, gli scambi con l’esiero, à consumi e gli scambi interni. Completano 
l’esposizione numerosi dati statistici sul movimento della popolazione e sul 
lavoro. La seconda parte comprende alcune monografie su particolari problemi 
dell’ economia italiana (la dinamica dell’ agricoltura, le finanze pubbliche, 
la politica commerciale e doganale, à problemi del lavoro), oltre ad una 
rassegna della legislazione economica. 


KOKKALIS ALEXANDER, Why is the Theory of Labor the Only Fundamental and 
Exact Economic Theory ? (Concord: Evans Printing Co., 1952, pp. 56). 


L'Autore ritiene che la teoria del lavoro sia la sola teoria economica « fon- 
damentale » ed «esatta», utilizzabile per formulare una adeguata politica 
economica. Il volume si divide in due parti: « Le idee fondamentali » ; 
« L'applicazione degli elementi del valore e della produzione per risolvere 
tutti i problemi economici basilari». A chiusura del volume è riprodotta una 
« lettera aperta» al Presidente Truman, nella quale il Kokkalis mette in 
evidenza la mecessità di istituire uno speciale «Istituto» per lo studio della 
sua «nuova teoria ». 


Kraus Orto: 
Der Kapitalzins im Kreuzfeuer - Volkswirtschaftliche Zeitfragen - I[eft 12 
(Miinchen: Richard Pflaum Verlag, 1951, pp. 147, D. M. 6,90). 


Sozialprodukt und Volkseinkommen - Volkswirtschaftliche Schriften - Heft 3 
(Berlin: Duncker & Humblot, 1952, pp. 124, D. M. 8,60). 


Questi volumi saranno recensiti in uno dei prossimi fascicoli. 


Legazione della Repubblica d’ Indonesia presso la Santa Sede: 


Indonesia - Diciassette Agosto (Roma: Legazione della Repubblica d' Indonesia 
presso la S. Sede, 1951, pp. 47). 


Indonesia - Rassegna Economica (Roma: Legazione della Repubblica d' Indo- 
nesia presso la S. Sede, 1951, pp. 97). 


Indonesia - Dott. Mohammad Hatta ed i suoi ideali (Roma: Legazione della 
Repubblica d’ Indonesia presso la S. Sede, 1951, pp. 54). 


Indonesia - Indonesia e O.N.U. (Roma: Legazione della Repubblica d' Indonesia 
presso la S. Sede, 1951, pp. 45). 


Il primo opuscolo contiene la traduzione del discorso pronunciato dal Presi- 
dente dell’ Indonesia (Sakarno) per commemorare il giorno della proclamazione 
di indipendenza dello stato indonesiano (17 agosto 1945). La seconda pubbli- 
cazione passa in rassegna 1 vari aspetti della situazione economica indonesiana 
dal 1938 al 1950, La terza riassume il pensiero economico e politico di uno 
dei principali fautori dell’ indipendenza indonesiana. La quarta contiene i di- 
scorsi pronunciati dal Presidente e dal Ministro degli Affari esteri dell’ In- 
donesta in occasione della « Giornata delle Nazioni Unite ». 
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Luzzarro Gino: 


Storia economica dell’ etd moderna e contemporanea - Parte prima: L’ eta mo- 


derna (Padova: C.E.D.A.M., 1950, pp. VII + 347, L. 2.150) 


Storia economica dell’ eta moderna e contemporanea - Parte seconda : L’ età 
contemporanea (Padova: C.E.D.A.M., 1952, pp. XII + 566, L. 4.000). 


Questi volumi saranno recensiti in uno dei prossimi fascicoli. 


MALESANI EMILIO, L'emigrazione italiana nel Brasile meridionale e à suoi pro- 
blemi (Quaderni dell'emigrazione - 4) (Bologna: Camera di Commercio, Indu- 
stria e Agricoltura, aprile 1952, pp. 39). 


Il recente accordo concluso dal Governo italiano con quello brasiliano per la 
ripresa e l'incremento dell emigrazivne italiana in Brasile offre lo spunto 
all” A. per esaminare le condizioni geografiche ed economiche del paese, dalle 
quali saranno determinate le forme e le caratteristiche dell’ insediamento di 
italiani net territori d’ oltre oceano. 


MIKESELL RAYMOND F., United States Economie Policy and International Relations 
(New York: McGraw Hill Book, 1952, pp. XII + 341, 38 s.). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


Ministerio de Fomento, Dirección General de Estadística y Censos Nacionales, 
Estadística Mercantil y Marítima - 1948 (Caracas: Ministerio de Fomento, 
1952, pp. XXVIII + 880). 


L’ annuario contiene i dati relalivi al commercio estero generale del Venezuela 
nel 1948. Il volume si divide in quattro parti: « Commercio di esportazione » ; 
« Commercio di importazione » ; « Arrivi e partenze di navi cariche»; « Com- 
mercio di cabotaggio ». 


MorpurcGo Enrico, L'andamento della Camera e l'andamento economico provinciale 
nel 1951 (Udine: Camera di Commercio, Industria e Agricoltura, 1952, pp. 41). 


Nations Unies: 
Conventions fiscales internationales - Volume II (New York: Nations Unies, 
1952, pp. XII + 237, $ 2,50). 
Mesures en vue de la stabilité économique internationale (New York: Nations 
Unies, 1951, pp. VIII + 59, cents 40). 


La Réforme Agraire - Les défauts de lu structure agraire qui entravent le dé- 
veloppement économique (New York: Nations Unies, 1951, pp. VI + 109, cents 75). 


Tendances et politiques des balances des paiements - 1950-51 (New York: 
Nations Unies, 1951, pp. V + 63, cents 40), 


La prima pubblicazione raccoglie le convenzioni fiscali internazionali firmate dopo 
il 1948 ed il testo di alcune convenzioni anterivri. La materia è distribuita in 
due parti: « Le recenti tendenze messe in luce dalle convenzioni fiscali inter- 
nazionali» e « Testi delle convenzioni fiscali internazionali ». In particolare, 
nella seconda parte vengono raggruppate, per ciascun paese, le convenzioni re- 
lative alle imposte sul reddito e sulla ricchezza, ai prelevamenti straordinari 
di capitale, all’imposizione dei non residenti, all’imposizione delle imprese 
industriali e commerciali, etc.. 

La seconda pubblicazione — terza in ordine temporale, dopo quella git apparsa 
rispettivamente nel dicembre 1949 (« Misure di ordine nazionale ed interna- 
zionale in vista del pieno impiego ») e nel maggio 1951 (« Misure da pren- 
dere per lo sviluppo economico dei paesi insufficientemente sviluppati ») — 
riassume e completa il contenuto delle due precedenti, mettendo in particolare 
evidenza le condizioni dalle quali dipende la realizzazione di un programma 
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volto a contenere «in limiti ragionevoli» l’instabilità delle relazioni econo- 
miche internazionali. 

La terza pubblicazione tratta il problema della riforma agraria nei paesi 
insufficientemente sviluppati e mette in luce i difetti strutturali dell’ agricoltura 
che si oppongono allo sviluppo economico di tali paesi. La materia è distri- 
buita in tre capitoli: « La struttura agraria dei paesi insufficientemente sut- 
luppati » ; « Riforme agrarie basate sull’estensione delle coltivazioni e sulle 
condizioni del possesso»; « Struttura agraria e sviluppo economico». Utili 
appendici statistiche mettono in luce la distribuzione delle terre e della po- 
polazione nei paesi dell' Asia, dell’Africa e dell’ America latina. 

La quarta pubblicazione contiene il rapporto preparato dal Dipartimento delle 
Questioni Economiche delle Nazioni Unite sulle tendenze e sulle politiche seguite 
in materia di bilancia dei pagamenti. L'analisi ha lo scopo di mettere in 
luce gli sforzi compiuti dai diversi paesi per raggiungere, o mantenere, sta 
l'equilibrio dei rapporti di pagamento con l’estero, sia 1’ occupazione integrale 
ed altri obbiettivi nazionali. 


Nice Bruno, Le Alpi Apuane - Studio antropogeografico (Lucca: Camera di Com- 


mercio, Industria e Agricoltura, 1952, pp. 212). 


Studio antropogeografico della regione compresa fra il litorale tirrenico e la 
giogaia appenninica, dai fondovalle della Magra (a nord) al Serchio (ad est 
e a sud). Si divide in otto capitoli: «L’ ambiente naturale»; « La popola- 
zione» ; «Le sedi»; « L'agricoltura e la selvicoltura»; « L'allevamento » ; 
« L’ industria» ; « La circolazione » ; « L'organizzazione del territorio». 


O E.C.E.: 


L’ appareillage chimique aux Etats-Unis (Paris: O.E.C.E., 1952, pp. 244). 


Le soufre (... pourrait on améliorer la situation européenne ?) (Paris: O.E.C.E., 
1952, pp. 65). 


Il primo volume contiene il rapporto redatto dalla 234 Missione di Assistenza 
Tecnica incaricata dall’ O.E.C.E. di studiare gli impianti chimici statunitensi. 
Interessanti allegati di carattere tecnico completano la relazione. La seconda 
pubblicazione contiene lo studio preparato dalla Sezione Prodotti Chimici del 
Segretariato Generale dell’ O.E.C.E. a riguardo della situazione dei paesi 
membri produttori di zolfo. 


Parasassi MAURIZIO, Economia e finanza internazionale - Critica all’ 0. E.C.E. 


(Roma: Editore l'Autore, giugno 1952, L. 450). 


L’A.commenta alcuni importanti problemi della finanza internazionale contem- 
poranea e pone in luce à compiti dell’ O.E.C.E. e degli Stati Uniti per l’effettiva 
liberalizzazione del commercio internazionale. L’A. propone anche il ritorno 
all’oro. 


Program (The) Committee of the Committee for Economic Development, Ending 


Price-Wage Controls (New York: Committee for Economic Development, 1952, 
pp. 15). 


La pubblicazione espone il punto di vista del Comitato americano per lo Svi- 
luppo Economico circa l’abolizione dei controlli sui salari e sui prezzi, giu- 


dicati strumenti inappropriati per il controllo dell’ inflazione (salvo in periodi 
di emergenza). 


Quaderni della Rassegna di Statistiche del Lavoro, 11 Convegno di Studi Statistici 


sulla Disoccupazione (Roma: Quaderni della Rassegna di Statistiche del La- 
voro, maggio 1952, pp. 53, L. 300). 


~ 


RoBBiNs LIONEL, La base economica dei conflitti di classe (Firenze: La Nuova 


Italia, 1952, pp. XV + 159, L. 800). 


Questo volume sara recensito in uno dei prossimi fascicoli. 
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SAMUELSON P. A., Economics - An Introductory Analysis (London: MeGraw-Hill, 
1952, pp. XXII + 762, 39s.). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


SARACHNO PASQUALE, Lo sviluppo economico dei paesi sovrapopolati (Roma: Edi- 
trice Studium, 1952, pp. 163, L. 200). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


SCHILLER Sen. Prof. Dr. Kari, Hamburgische Anliegen zur Wirtschafts- und Ver- 
kehrspoiitik (Hamburg: Carl Holler-Verlag, 1952, pp. 46). 


Raccolta di conferenze e discorsi pronunciati dall' Autore in varie occasiont, 
concernenti 1 principali problemi economici del porto di Amburgo. Sono trattati 
i seguenti argomenti: la ricostruzione della marina mercantile tedesca, la 
sezione marittima del Ministero dei Trasporti e Comunicazioni in Amburgo, 
la ricostruzione del porto di Amburgo, Amburgo e l'industria, la posizione 
geografica di Amburgo. 


SCHNEIDER ERICH, Pricing and Equilibrium (London, Edinburgh, Glasgow : William 
Hodge € Co., 1952, pp. XII + 327, 25 s.). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


STACKELBERG (von) H., The theory of the market economy (London, Edinburgh, Glay- 
gow: William Hodge € Co., 1952, pp. XXIII + 328, 25 s.). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


TAYLOR F. W., L'organizzazione scientifica del lavoro (Milano: Edizioni di Co- 
munità, 1952, pp. XVI + 425, Lire 2.100). 


Si tratta della traduzione italiana dei tre libri fondamentali del Taylor : 
« Direzione di officina», «Principi di organizzazione scientifica del lavoro», 
«La deposizione di Taylor davanti alla Commissione speciale della Camera 
dei Deputati». Net tre volumi viene sviluppata la nota tesi dell’ Autore: rea- 
lizzare la merce migliore al più basso costo allo scopo di aumentare non solo 
i salari ed 2 profitti, ma anche, e soprattutto, il benessere del consumatore, 
favorito da una più ampia disponibilità di beni e servizi. 


Unione Cristiana Imprenditori Dirigenti, La disoccupazione nella vita economica 
e sociale italiana (Genova: Unione Cristiana Imprenditori Dirigenti, 1952, 
pp. 258, L. 1.400). 


Unione Italiana delle Camere di Commercio, Industria e Agricoltura, Le Camere 
di Commercio Industria e Agricoltura in Italia (Roma: Unione Italiana delle 
Camere di Commercio, Industria e Agricoltura, 1952, pp. 214). 

Il volume raccoglie le notizie fondamentali relative alle Camere di Commercio 
italiane in Italia e all’estero. E” corredato dall’ elenco dei Magazzini Ge- 
nerali autorizzati all’esercizio al 1° gennaio 1951. 


United Nations, Economie and Social Council: 
Expanded Programme of Technical Assistance - Fourth Report of the Technical 
Assistance Board to the Technical Assistance Committee - Volume I (Geneva: 
United Nations, 8 maggio 1952, pp. 150). 


Expanded Programme of Technical Assistance - Fourth Report of the Technical 
Assistance Board to the Technical Assistance Committee - Volume II (Geneva: 


United Nations, 8 maggio 1952, pp. 329). 


59 


920 Segnalazioni bibliografiche 


United Nations, Statistical Office, Statistics of National Income and Expenditure 
(New York: United Nations, February 1952, pp. V + 58, $ 0,50). 


La pubblicazione ha lo scopo di mettere in evidenza le più recenti stati- 
stiche disponibili sul reddito nazionale dei principali paesi. Le tavole ri- 
guardano, per ordine: il reddito nazionale «al costo dei fattori» ; à numert 
indici del reddito nazionale pro capite a prezzi costanti ; il prodotto geografico 
netto per rami di industria; il reddito nazionale per settore distributivo; la 
spesa nazionale lorda. In appendice sono riprodotte due tavole riguardanti, 
rispettivamente, il reddito nazionale al costo dei fattori dal 1919 al 1938 e 
«stime varie del reddito nazionale ». 


United Nations, World Economie Report 1950-51 (New York: United Nations, 
1952, pp. IX + 140, $ 1,50). 


Il « Rapporto sull’economia mondiale per il 1950-51» è il quarto della serie 
di studi sulle condizioni economiche nel mondo pubblicata a cura delle Nazioni 
Unite. In esso vengono passati in rassegna i principali avvenimenti economici 
nazionali ed ‘internazionali verificatisi nei due anni considerati. In partico- 
lare, la prima parte del rapporto analizza i mutamenti che hanno avuto 
luogo in tre gruppi di paesi: paesi nei quali opera il principio dell’ im- 
presa privata; paesi nei quali domina il principio della pianificazione cen- 
trale; paesi economicamente sottosviluppati (nei quali domina il principio 
dell'impresa privata). Nella seconda parte si indagano le variazioni verificatesi 
nel commercio internazionale («boom » delle materie prime; commercio des 
paesi esportatori di manufatti o di merci primarie; commercio dei paesi ad 
economia pianificata). Il rapporto sarà fra breve completato da due ulteriori 
studi: « Riassunto dei recenti sviluppi economici in Africa» e « Riassunto des 
recenti sviluppi economici nel Medio Oriente ». 


United States Council of the International Chamber of Commerce, The East-West 
Trade Controversy (New York: United States Council of the International 
Chamber of Commerce, 1952, pp. 20). 


Il volume ha lo scopo di chiarire gli aspetti economici e politici del commercio 
fra blocco sovietico ed Europa Occidentale e di spiegare l’ atteggiamento as- 
sunto dal Governo americano nei confronti di tale commercio. 


Università di Bari, Annali della Facoltà di Economia e Commercio - Nuova Serie, 
Volume X (Bari: Università, 1950, pp. 490). 


Il decimo volume degli Annali dell’ Università di Bari (nuova serie) comprende, 
fra gli altri, i seguenti studi: « Alcune considerazioni intorno all’ equilibrio 
del produttore» di P. Mazzoni; « Che cosa si fa per la tutela del consumatore 
negli Stati Uniti» di W. Ciusa; « Le imposte di successione in Italia» di 
M. Troisi; «Il piano solidarista per il totale impiego del lavoro e la sicu- 
rezza sociale» di G. Menegazzi; « La cooperazione (aspetti storici, econo- 
mici, sociali)» di N. Jacobone ; «Il relativismo nella scienza economica» di 


G. di Nardi. 


SEGNALAZIONI EMEROGRAFICHE 


Accounting Research, London, July 1952, 


‘Waitin T. M., Some Business Applications of Marginal Analysis, With Particular 
Reference to Inventory Control. - RoBERT R., A Short History of Tallies. - FUBRST 
E., An Alternative Presentation of Social Accounts. - SwARDT (de) G. D., A Theory 
‘of Cost and Cost Accounting. II. - The Effects of the Local Government Act, 
1948, and Other Recent Legislation on the Finances of Local Anthorities (by a 
Research Working Party). 


Actualité (L’) Economique, Montréal, Avril-Juin 1952. 


Doumarnau P., L'aspect et l’avenir démographiques du Canada français. - CAMU 
P., Le projet de canalisation du Saint-Laurent. - MARCHAL A., A propos de l’em- 
ploi des mathématiques dans la science économique. - Harvey P., Le fonction 
d’entrepreneur et son évolution. - Lemieux G., Vers une sécurité plus démocratique. - 
GARDNER G., Les ressources minières du Grand-Nord canadien. II. L'Est du Canada. 


Actualité (L’) Economique, Montréal, Juillet-Septembre 1952. 


ANGERS F. A., L'économique: quelle science? I. Spéculative ou normative? - 
Harvey P., ALLEN P., COUSINBAU R. et GÉRIN J., Quelques aspects de l’économie 
canadienne depuis 1951. - MALABARD J., L'essor mondial des transports aériens. - 
Couture R., L’assurance perte de bénéfices et frais généraux. - Demas C., Les 
problémes économiques du Moyen-Orient. 


Allgemeines Statistisches Archiv, Miinchen, Zweites Heft, 1952. 


SCHNEIDER E., Wirtschaftstheorie und Wirtschaftsbeobachtung. - TINBERGEN J., 
Oekonometrische Modelle und die Wirtschaftspolitik. - Josrock P., Von den ersten 
Volkseinkommensberechnungen bis zu volkswirtschaftlichen Gesamtrechnung. - BAR- 
'reLs H., Volkswirtschaftliche Gesamtrechnungen und Sozialproduktsberechnung 
in der Bundesrepublik. - Leonrizer W. W., Die Methode der Input-Output- Analyse. 


American (The) Economic Review, Menasha, Wis., June 1952. 


Davis R. M., The Current State of Profit Theory.- FELLNER W., The Robertsonian 
Evolution. - SAMUxLSON P. A., Spatial Price Equilibrium and Linear Programm- 
ing. - Davis J.S., Our Changed Population Outlook. - ALHADEFF D. A., Mone- 
tary Policy and the Treasury Bill Market. - SWExLiNG B.C., A Sugar Policy for 
the United States. - PRIBRAM K., Rearmament and a More Flexible Tarifi Structure 
for the United States. 


American (The) Economic Review, Menasha, Wis., September 1952. 


RoLpH E R., A Theory of Excise Subsidies. - Fisher G. H., Comments on Sto- 
chastie Macro-Economic Models. - Laursen S., Production Functions and the 
Theory of International Trade. - Becker G. S., A Note on Multi-Country Trade. - 
Scorr I. O., Jr., Comparison of the Depressions of 1873 and 1929. - Brems H., A 
Discontinuous Cost Function. 


American (The) Political Science Review, Menasha, Wis., June 1952. 


Hartz L., American Political Thought and the American Revolution. - Cook T. I. 
and Moos M., Foreign Policy: The Realism of Idealism. - Benpix RA Social 
Stratification and Political Power. - LarHAM E., The Group Basis of Politics: 
Notes for a Theory. - NicuoLas H. G., The British General Election of 1951. - 
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Mine R. S., Britain's Economic Planning Macbinery.- Pierce R., France Reopens. 
the Constitutional Debate. - KALLENBACH J. E., Constitutional Limitations on Reé- 
ligibility of National and State Chief Executives. - Huirr R. K., Federal Regula- 
tion of the Uses of Natural Gas. - HAwLEY C. E. and DEXTER L. A., Recent Po- 
litical Science Research in American Universities. - Kort F., The Quantification 
of Aristotle’s Theory of Revolution. 


‘Annales de Sciences Economiques Appliquées, Louvain, Mai 1952. 


Aperçu de la conjoncture économique en Belgique. - VitLuy D., Examen de con- 
science de l'économie politique. - PIERRE J.C., Les enquétes américaines sur le 
moral de l’entreprise. - Piprre J. C., Problèmes du Travail. 


Annals (The) of The American Academy of Political and Social Science, Phila- 
delphia, May 1952. 
The Future of Our Natural Resources - The Setting of Conservation. - Mineral 
and Energy Resources. - Forest.Soil. - Water Resources. - General. 


Annals (The) of The American Academy of Political and Social Science, 
Philadelphia, July 1952. 


The National Interest - Alone or With Others? - American Foreign Policy - The 
Atlantic Community - Europe - The Middle East - General - Regional. 


Annals (The) of The American Academy of Political and Social Science, 
Philadelphia, September 1952. 
Meaning of the 1952 Presidential Election - Introduction - The Politics of Peace - 
The Politics of Economics - The Many-Faceted Presidential Office - Campaign 
Mechanics. 


Aussenwirtschaft, Bern, Juni 1952. 


BACHMANN H., BossHArbT A., KÜNG E., Betrachtungen zur Aussenwirtschaftspo- 
litik. - Kine E., Die wirtschaftliche Entwicklung der rückständigen Gebiete und 
Schweiz. - Heuss E., Die franzósische Zahlungsbilanz und die Korea-Konjunktur. - 
BACHMANN H., Die Méglichkeit fluktuierender Wechselkurse in System der Euro- 
páischen Zablungsunion (EZU). - DomrIG J. H., Einige Wesensziige der latein-ame- 
rikauischen Wirtschaft. - Hua W., Aus der Arbeit des Schweizerischen Instituts 
fiir Aussenwirtschafts- und Marktforschung im Jahre 1951. 


Banca Naztonale del Lavoro Quarterly Review, Rome, April-June 1952. 


VôcarinG F., Industrialization or « Pre-Industrialization » of Southern Italy? - 
MocinarI A., Unemployment Statistics in Italy, with Special Reference to Southern 
Italy. - Wilson J. S. G., The Indian Money Market. - HAHN F.H., The Theory 
of Inflation. 


Bancaria, Roma, Gennaio 1952. 


Dichiarazioni all’ Assemblea dell’ Associazione Bancaria italiana: SIGLIBNTI S., 
Problemi Bancari del Momento. - MeNICHELLA D., Il sistema bancario italiano nel 
quadro interno e in quello internazionale. - PrLLA G., La difesa del risparmio e 
della moneta nella politica finanziaria italiana. - MicneLIi G. A., Norme conven- 
zionali uniformi regolanti i contratti e servizi bancari. I conti correnti di corri- 
spondenza. - Giacosa E., Piccola cronuca della politica finanziaria in Europa occi- 
dentale. - PeLLERI P., Le borse estere nel 1951. - PrLLERI P., L'andamento del 
mercato finanziario nel dicembre 1951, 


Bancaria, Roma, Febbraio 1952, 


Marrama V., La teoria della crisi in mercati aperti. - MALAGODI G. F.> Lezioni 
della crisi nell’ Unione Europea dei Pagamenti. - PeLLERi P., Le borse italiane 
nel 1951. - Pacturt P., L'andamento del mercato finanziario nel gennaio e feb- 
qraio 1952. 
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Bancaria, Roma, Marzo 1952. 


Correos D' Anna F., L'equilibrio economico internazionale nella dottrina econo- 
mica più recente. - MAZZANTINI M., Ancora sui costi di gestione delle imprese 
bancarie. - FRAENK®L H., I problemi dell’ unita europea visti dagli svizzeri. - 
PELLERI P., L'andamento del mercato finanziario nel marzo 1952. 


Bancaria, Roma, Aprile 1952, 


GAMBINO A., La copertura dei depositi. - SeLAn V., Sulla validità dei principi 


della teoria dell’acceleratore. - PaLLERI P., L'andamento del mercato finanziario 
nell’aprile 1952. 


Bancaria, Roma, Maggio 1952. 


NADLER M., Aspetti del sistema bancario americano. - Savers R. S., Il sistema 
bancario norvegese. - DeLLO Siksro A., Le nuove «Regole ed usi uniformi relativi 
ai crediti documentari» - [.- PeLLEkI P., L'andamento del mercato finanziario nel 
maggio 1952. 


Bancaria, Roma, Giugno 1952. 


Reierson R. L., Le banche commerciali e l'inflazione postbellica negli Stati Uniti. - 
Deo Sresro A., Le nuove « Regole ed usi uniformi relativi ai crediti documen- 
tari» - II. - PrLLERI P., L'andamento del mercato finanziario nel giugno 1952. 


Bancaria, Roma, Luglio 1952. 


Le memorie dell’ Associazione Bancaria Italiana al 1° Convegno Internazionale 
del Credito. - La struttura del sistema bancario italiano in rapporto alla liquidità. - 
Aspetti ginridici della liquidità bancaria (M. S. Giannini). - Gli aiuti governativi 
all'esportazione nel quadro del finanziamento del commercio italiano con l’estero. - 
1 mercati a termine dei cambi, - Il meccanismo valutario dell’area della sterlina 
ed i problemi connessi per terzi Paesi.-Il finanziamento all’esportazione negli Stati 
Uniti d' America. - La liberazione dei trasferimenti internazionali con particolare 
riferimento all’ Unione Europea dei Pagamenti. - Ordinamento e problemi del ere- 
dito agrario in Italia. - Il credito fondiario in Italia. - PELLERI P., L'andamento 
del mercato finanziario nel luglio 1952. 


Banque, Paris, Juin 1952. 


ARDANT H., Le contrôle des banques et la direction du Crédit en France. - Ri- 
PBRTJ., L'Emprunt. - Fain G., Le cancer de l’inflation (suite et fin). - PETIT G., 
Des attributions des agents de change en matière de valeurs mobilières (suite). - 
Bieo R., Le centenaire du Crédit Foncier de France (suite). - SCHLOGEL M., Tis- 
siER J. et Loye A. Le financement du commerce international. - TRELUT P., Une 
théorie comptable strictement rationnelle. 


Banque, Paris, Juillet 1952. 


Moreau J., HoTTINGUER R., L'Emprunt et les banques, - Le sixième rapport 
annuel du Conseil National du Crédit. - Banque des Règlements Internationaux. - 
Cameron G. L., Comment réduire le coût de la distribution. - Bico R., Le centenaire 
du Crédit Foncier de France (suite). - James E., Le Congrés des économistes de 
langue française. - Fonctionnement de l’ Association Professionnelle des Banques. - 
L' enseignement du droit et des sciences économiques, et les besoins de la vie con- 
temporaine. - Le «colloque» de Strasbourg. 


Banque, Paris, Aoút 1952. 


James E., Perspectives de l’Union Européenne des Paiements. - MARCHAL J., La 
Federal Reserve et le marché monétaire américain de 1945 à 1950. - Mirzaxis M. 
La décentralisation et le regroupement bancaire en Allemagne occidentale. - BAYLE- 
RAYNAUD P., Les banques en Uruguay. - PETIT G., Des attributions des agents de 
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change en matière de valeurs mobilières (suite). - Bigo R., Le centenaire du Crédit 
Foncier de France (suite e fin). - LATTRE (de) J.- M., L'aspect juridique des pro- 
blémes économiques et financiers de |’ Eurafrique. 


Banque, Paris, Septembre 1952, 


La Banque de France et le franc. - Compte rendu des opérations de la Banque: 
de France (extraits). - Mirzaxis M., La décentralisation et le regroupement ban- 
caire en Allemagne occidentale (suite). - SCHLOGEL M., Tissier J., et Loyr A. 
Le financement du commerce international. 


Banque, Paris, Octobre 1952. 


SepILLOT R., Le Fonds Monétaire International et son rapport de Mexico. - Fonds 
Monétaire International (Rapport annuel). - La situation économique et financière 
en 1951 d’aprés les rapports des banques nationalisées. - Pupin R., L'indice des. 
valeurs françaises à revenu variable et l’évolution de l'épargne. - Perir G., Des 
attributions des agents de change en matière de valeurs mobilières (suite). - Bopp 
K. R., La politique de la Banque de France (Une revue rapide de ses méthodes 
de 1800 à 1914). - Scacocez M., Tissier J. et Love A., Le financement du com- 
merce international. - GUENSER G., Les conférences de |’ International Banking 
Summer School. 


Banque de Bruxelles Quarterly Survey, Bruxelles, N. 1-2, 1952. 
Harrop R., Britain’s Balance of Trade Problem. 


Barclays Bank Review, London, August 1952. 


Whither Prices? - The Finance of Egypt's Cotton. - The European Payments 
Union. - The 1951 Census: A Sample. 


Boletín de Estudios Económicos, Bilbao, Mayo 1952. 


Capital para los países de economía debil. - CHURRUCA (de) A., El Instituto del 
Hierro y del Acero. - Bron J.. La noción de necesidad en Carlos Marx. - IPAR- 
RAGUIRRE D., Gabriel Rodriguez, un precursor español de Robbins. - Los modernos. 
problemas de la inversión y el ahorro según los banqueros. - SÁNCHEZ-ASIAIN J. A., 
El problema de la evasión fiscal en España. 


Bulletin de l’Institut de Recherches Economiques et Sociales, Louvain, Août 1952. 


Durrigz L. H., Les rémunérations en Belgique de 1936 à 1952. - VERCRUYSSE P., 
Le travail en double équipe dans l’industrie. - PLACQ G., Les variations du trafic 
routier belge de 1830 à 1940. 


Bulletin de l’Institut de Recherches Economiques et Sociales, Louvain, Sep- 
tembre 1952, 


Duprisz L. H., La conjoncture économique de la Belgique. 


Bulletin Mensuel de Statistique, Paris, Supplément Avril-Juin 1952. 


Le mouvement naturel de la population au cours de l'année 1950. - Une enquéte 
par sondage sur la taille et le poids des écoliers. - Les établissements industriels 
et commerciaux du secteur privé en France en 1950.- Les saláires en France en 1951. 


Bulletin Mensuel de Statistique, Paris, Supplément Juillet-Septembre 1952. 


Acquisitions et pertes de la nationalité frangaise contrólées par le Ministére de la 
Santé publique et de la Population. - Statistiques des permis de costruire. Année 
1951 et premier trimestre 1952, - Statistiques des chiffres d'affaires fiscaux. Les 
affaires réalisées en 1950, connues d’aprés leur imposition aux taxes sur le chiffre 
d’affaires. - Immatriculation des vehicules automobiles, Année 1951. - Elements 
detaillés sur les opérations financières annuelles des communes. 
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Bulletin of the Oxford University Institute of Statistics, Oxford, June 1952. 


SCHULZ T., A «Human Needs» Diet in April, 1952. - BALOGH T., Investment in 
Britain and the United States. - MITCHELL J., The Number of Incomes and the 
Effect of the Budget. - Ross C. R., The Food Subsidies and the Budget. A correction. 


Bulletin of the Oxford University Institute of Statistics, Oxford, July 1952. 


LypaLL H. F., Personal Savings and its Determinants in the Light of the Oxford 
Survey. - ScHuLZ T., The Cost of Inexpensive Nutrition Before and After the War. - 
BaLoGH T., Monetary Restrictions and Economic Progress. 


Canadian (The) Journal of Economics and Political Science, Toronto, August 1952. 


Lévesque G. H., Humanisme et sciences sociales. - FOWKE V. C., The National 
Policy. Old and New. - Eayrs J., The Political Ideas of the English Agrarians, 
1775-1815. - Mataca V. W., The Mechanism of Adjustment in Canada’s Balance 
of Payments, 1921-9. - Hanson E. J.; Public Finance in Alberta Since 1935. - Sa- 
FARIAN A. E., Foreign Trade and the Level of Economie Activity in Canada in 
the 1930’ s. - KegnLEYsIDR H. L., Administrative Problems of the Technical Assist- 
ance Administration. - TAYYEB A., Geo-Economic Trends in South Asia. - NIEBYL 
K. H., Criteria for the Formulation of an Adequate Approach in Aiding the De- 
velopment of Underdeveloped Areas. 


Comunità (La) Internazionale, Roma, Aprile 1952. 


RAPPARD W. E., Stati Uniti e Nazioni Unite, - Ruini C., Possibilità di realizza- 
zione dell’Unione agricola europea. - BAssAN E., Israele e le Nazioni Unite. - 
FIORAVANZO G., Le grandi vie di comunicazione. - STERPELLONE A., Prima fase 
dell'organizzazione nord-atlantica. 


Comunità (La) Internazionale, Roma, Luglio 1952. 


PERAssI T., Il diritto internazionale privato nei compiti dell’Institut de droit in- 
ternational. - FORNARI G., La Somalia nei primi due anni di amministrazione fi- 
duciaria italiana. - SPERDUTI G., Governi in esilio e Comitati nazionali all’estero. - 
CraLDEA B., L'organizzazione delle conferenze per la pace. 


Critica Economica, Roma, Aprile 1952. 


A. P., Nostro Paese. - Srpyp S., Sulla Conferenza di Mosca. - De Cinpio F., Osser- 
vazioni sulla «Relazione» del Tesoro. - CAPODIECI G., Schema di studio del com- 
mercio tra le economie a pianificazione socialista e quelle privatistiche. 


Critica Economica, Roma, Giugno 1952. 


A. P., Nostro paese. - VALLE P., Problemi congiunturali. - G. C., Gli sgravi fiscali 
all'esportazione. - Tosi D., Sulla validità dell'indice della produzione industriale 
italiana. - De Cinpio F., L'equilibrio economico e alcuni modelli di «sviluppo». 


Econometrica, Chicago, July 1952. 


Brown T. M., Habit Persistence and Lags in Consumer Behaviour. - TINBERGEN 
J., Four Alternative Policies to Restore Balance of Payments Equilibrium. - Roy 
R., Les Flasticités de la Demande Relative aux Biens de Consommation et aux 
Groupes de Biens. - Isarp W., A General Location Principle of an Optimum Space- 
Economy. - Roy A. D., Safety First and the Holding of Assets. - DvoRETZKY A. 
Kinrar J. and WoLrowirz J., The Inventory Problem: II. Case of Unknown Di- 
stributions of Demand. - Ru@GLES R., Concepts, Sources, and Methods of United 
States National Income Accounts. 


Keonomia Internazionale, Genova, Agosto 1952. 


BRUNNER E., Competition and the Theory of the Firm (Part I). - CHIPMAN J. S., 
The Consistency of the Marxian Economie System. - DeHEM R., Exchange Rate 
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Policy: Experience and Theory Reconsidered. - PETER H., Zur formalen Klassifi- 
zierung von Wirtschaftskreisläufen. Kombinatorische Probleme. - MEIER G.M. A 
Note on the Theory of Comparative Costs and Long Period Developments. - May- 
NARD G. W., L'inflazione nel Regno Unito durante il 1951. - ULLMO J., Les con- 
ditions d'une stabilisation en France - Fos S., The Foreign Trade and Industrial 
Structure of Post-War Japan. - BILIMOVICH A. D., L'industria saccarifera sovietica. 


Economica, London, August 1952. 


Devons E., Planning by Economic Survey. - BERNARDELLI H., A Rehabilitation of 
the Classical Theory of Marginal Utility. - Knox A. D., The Acceleration Principle 
and the Theory of Investment: A Survey. - Epwarps R. S., The Pricing of Manu- 
factured Products. - HorserieLD J. K., British Banking Practices, 1750-1850: Some 
Legal Sidelights. - Manne A. S., Multiple-Purpose Public Enterprises. - Criteria 
for Pricing. 


Economic (The) Journal, London, September 1952. 


MacDoucauL G. D. A., British and American Exports: A Study Suggested by the 
Theory of Comparative Costs. Part II. - Yamev B.S., The Origins of Resale Price 
Maintenance: A Study of Three Branches of Retail Trade.- ROBINSON R., A Graph- 
ical Analysis of the Foreign Trade Multiplier. - STONE R. and Prats S.J., Sys- 
tems of Aggregative Index Numbers and Their Compatibility. - MADDISON A. 
Productivity in an Expanding Economy. - ALLEN V. L., Incentives in the Building 
Industry. 


Economist (De), Haarlem, Juni 1952. 


TINBERGEN J., Goudriaans analytische economie (L’economia analitica del Gou- 
driaan). - HoorT-WELVAARS (’t) M.J., Maatregelen tot herstel van het monetair 
evenwicht in 1951 (Provvedimenti per ristabilire l’ equilibrio monetario nel 1951). - 
Kooy (van der) T. P., Bespiegelingen over economie en ethiek (Osservazioni sulla 
economia e sull’etica). 


Economist (De), Haarlem, Juli/Augustus 1952. 


PoLaK J.J., De stabiliteit van het wisselkoersmechanisme (La stabilità del mee- 
canismo del corso del cambio). - MEERDINK J., Aspecten van de veroudering der 
Nederlandse bevolking (Aspetti dell’aumento della popolazione olandese). 


Economist (De), Haarlem, September 1952. 


HARTOG J., Statistische problematiek en de vorm van de theoretische economie 
(Problematica statistica e la forma dell’economia teoretica). - GONGGRIJP G., De 
maat en het midden (La misura e il centro). - Jone (de) F.j, Het. wiskundige 
aanhangsel van De Roos” nieuwe boekje over «De betrekkingen tussen sparen en 
investeren» (L'appendice matematica dell'opuscolo del De Roos su «Il rapporto 
fra risparmio e investimento»). 


Ekonomisk Revy, Stockholm, December 1951. 


CEDERWALL G., Internationellt ekonomiskt samarbete. - JALAKAS R., Sydafrika - 
ett nytt industriland. - Bratt d., Familjebolagens «tredubbla» beskattning. 


Ekonomisk Revy, Stockholm, Januari 1952. 


Wutrr K., Fôrslag till ny banklag. - BrowALDH T., Tullfrágan och det europeiska 
samarbetet. - SIKGBAHN B., Behôver vi en valutareserv ? - WELINDER C., Foretags- 
beskattningen under omläggning. - MEINANDER N., Nagra olika uppfattningar om 
sparandet. - ANDERSEN P. N., Danmarks betalingsbalance. - MONTGOMERY A., Bud- 
getforslaget. 


n 


Ékonomisk Revy, Stockholm, April 1952. 


BRUNDBLL P., Minnen frán fyra ártionden som bankman. - SIEGBAHN B., Dollar- 
problemet ur svensk synvinkel, - JALAKAS R., Läget pà textilmarknaden. 
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Ekonomisk Revy, Stockholm, Juni 1952. 
MonTGOMERY A., Internationell och inhemsk inflation. - BRowALDH T., Affarsban- 
kernas public relations-problem. - Moor E., Járn - och stálfrágan i Vásteuropa. 
Ekonomisk Tidskrift, Uppsala, December 1951. 


LinpaÒi E., Till bundraársminnet av Knut Wicksells füdelse (Nel centenario della 
nascita di Knut Wicksell). - QuenseL C.-E., Antalet fórvárvsarbetande gifta kvinnor 
i Sverige. Nagra kommentarer till data frán folkrákningen 1945 (Il numero delle 
donne maritate con occupazione redditizia in Svezia. Osservazioni sui dati del 
censimento del 1945). 

Estudos Económicos, Rio de Janeiro, Setembro e Dezembro de 1951. 


A Sociologia Industrial. - Problemas teóricos e práticos do desenvolvimento eco- 
nómico, - Critérios de prioridade nos investimentos industriais, - A indústria quí- 
mica no Brasil. 

Europa Archiv, Frankfurt a. M., Juni 1952, N. 12. 


Sermon L., Die wirtschaftlichen und währungspolitischen Probleme Europas. 


Europa Archiv, Frankfurt a. M., Juli 1952, N. 13/14. 
Leistungssteigerung in der sowjetischen Besatzungszone Deutschlands durch So- 
wjetisierung der Lohn- und Arbeitsverhältnisse. 

Europa Archiv, Frankfurt a. M., September 1952, N. 17. 
Lisxas I, Der europáische Wohnungsbau. 1. Teil. 


Europa Archiv, Frankfurt a. M., September 1952, N. 18. 
Lukas I., Der europáische Wohnungsbau. 2. Teil. 


Europa Archiv, Frankfurt a. M., Oktober 1952, N. 19. 


BurcHARD H. - J., Die internationalen Orgauisationen des Luftverkebrs.- Die wirt- 
schaftliche Lage der Bundesrepublik Mitte 1952 un ihre Entwicklungsmóglichkeiten. 
Bericht der Bundesregierung an di OEEC. 


“Federal Reserve Bulletin, Washington, May 1952. 


Business Credit Demand in a Defense Period. - Ownership of Demand Deposits. - 
Member Bank Earnings, 1951. : 


Federal Reserve Bulletin, Washington, June 1952. 


Recent Output and Price Developments. - Excess Profits Taxes of Commercial Banks. - 
Real Estate Loans of Registrants under Regulation X. - Financing of Large Cor- 
porations in 1951. - Retail Credit Survey, 1951. 


Federal Reserve Bulletin, Washington, July 1952. 


The Monetary and Credit Situation. - 1952 Survey of Consumer Finances. Part I: 
Consumer Expectations as to Economie Trend and Consumer Investment Prefer- 
ences, - Estimated Liquid Asset Holdings of Individuals and Businesses. - The 
Balance Sheet of Agriculture 1952. 


Federal Reserve Bulletin, Washington, August 1952. 


Real Estate Markets in 1952. - 1952 Survey of Consumer Finances. Part 11: Pur- 
chase of Durable Goods and Houses in 1951 and Buying Plans for 1952. 


Finansi i Kredit, Sofija, n. 7-8, 1951, giugno-luglio 1952. 
Lazarov K., Pariónata reforma (La riforma monetaria). - GANEV M., S-se-Cnost i 
rolja na finansovija kontrol v uslovijata na narodnodemokraticeskata drjava (So- 
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stanza e funzione del controllo finanziario nelle condizioni di uno stato democra- 
tico-popolare). - JORDANOV S., Uza otnoscenijata mejdu republikanskija i mestnite 
biudjeti (Le interrelazioni tra il bilancio repubblicano ed i bilanci locali). a Popov 
L, Zodaci na investitora pri kapitalnoto stroitelstvo (1 compiti dell’ investitore in 
regime di grandi lavori). 


Fomento Social, Madrid, Julio-Septiembre 1952. 


Taurscuer A., El pleno y su politica. - PERNAUT M., Austria 1945-1952. - PÉkEGO 
A., El fundamento moral del derecho y deber asistencial. 


Fomento Social, Madrid, Octubre-Diciembre 1952. 


La miseria del orden social. - Azpiazu J., Lo económico y lo social en lucha dentro 
del patronado español. - Torres CALVO A., Los pescadores de bajura y su Seguro- 
de Enfermedad. - GOENAGA J., La corporación profesional segun Taparelli. - 
Rugio SAuwz C., Filosofia de la seguridad social en la doctrina de la Iglesia. 


Foreign Affairs, New York, October 1952. 


Bunpy M., November 1952: Imperatives of Foreign Policy. - BisseL R. M. Jr. 
Foreign Aid: What Sort? How Much? How Long? - WoLre B. D., Operation 
Rewrite: The Agony of Soviet Historians. - HALLSTHIN W., Germany’s Dual Aim: 
Unity and Integration. - KULISCHER E. M., Russian Manpower. - BowLes C., New 
India. - SPOFFORD C. M., Nato's Growing Pains. - MansHoLT S. L., Toward Eu- 
ropean Integration: Beginnings in Agriculture. - Hoover C. B., The Soviet State 
Fails to Wither. - TBAL J. J., Jr., Greenland and the World Around. - WELENSKY 
R., Toward Federation in Central Africa. 


Giornale degli Economisti e Annali di Economia, Milano, Marzo-Aprile 1952. 


Dau Pann L., Storia economica e storia sociale. - PETINO A., Società ed economia 
in Sicilia nell’eta del Risorgimento. - F&ROLDI F., La «neutralità» delle inven- 
zioni e la dinamica economica. - DE Toma A., Ricardiana. - CUTOLO I., Sull'attri- 
buzione del valore del netto dei bilanci contabili. - CASARI M., Osservazione sul 
paradosso ricardiano e sulla critica del Pareto. 


Giornale degli Economisti e Annali di Economia, Milano, Maggio-Giugno 1952. 
Répaci F. A., La gestione della Tesoreria dello Stato durante e dopo la seconda 


guerra mondiale. - Fantini O., Luigi Luzzatti: sociologo, economista, uomo di 
azione. - INSOLERA F., Che cosa è la cosidetta «età estrema?» - SENSINI G., Teoria 
matematica dei premi all’esportazione. - MACCHIORO A., Scienza di equilibrio o 


scienza del benessere? A proposito di due recenti libri. - TOMASRLLI A., Ancora 
sulla pretesa crisi della scienza economica. 


Indian (The) Journal of Economics, Allahabad, April 1952. 


BHATTACHARYA K. N., Fiscal and Monetary Policy in Planning. A Study in Indian 
Problems. - Lar f., Financial Controls and Planning in a Backward Economy. - 
HaB8u R. K., Role of Financial and Fiscal Measures in Economic Planning. - 
Rao K. S., Measurement of Divergence of Regional and Temporal Concentrations 
of Economie Power with Illustrations from Indian Income Tax Data. - RAIRIKAR 
B. R., Concentration of Economic Power in India. - SuresH Prasap Nivogi, Fu- 
ture Pattern of Land Tenure and the Planning Commission. - PiLLA1 V. R. Land 
Reform in Travancore-Cochin. - MADHAV SRIHARI Anny H. E., Inaugural Address. - 
Dry H. L., Presidential Address. - BALAKRISHNA R., Annual Report. 


Industria (L”), Milano, N. 2 - 1952, 


VANNUTBLLI C., Definizioni, concetti e terminologia della occupazione e della di- 
soccupazione ai fini statistici. - GupottI S., Il fabbisogno di capitale per unità 
lavorativa e tendenze nello sviluppo dell'occupazione. - OccHIUTO A., Previsioni 


sulle leve di lavoro e sulla popolazione in età di lavoro. - Di Fenizio F., La me- 
toiologia di Oskar Morgenstern. 
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Industrie, Bruxelles, Juin 1952. 


BAUDHUIN F., Industries nouvelles et chómage. - L'Allemagne et l’Europe. Un en- 
tretien avec le Dr. Ludwig Ehrard. - LANNOYE J., Responsabilités actuelles des 
chefs d'entreprise. - Le pour et le contre. Les bénéfices exceptionnels : EVALENKO 
R., La surtaxation s'impose - PULINCKX R., M. Evalenko a-t-il raison? - BRONSART 
A., Le vente à tempérament. - VAILLANT J., Après les foires de Bruxelles et de 
Liège. Quelques aperçus sur les nouveautés techniques. 


Industrie, Bruxelles, Juillet 1952. 


DeLSINNE L., Salaires et productivité. - HENRY G., L'intégration du travailleur 
dans l’entreprise. 


Industrie, Bruxelles, Août 1952. 


JAMES E., La crise des paiements intra-européens, - Un manifeste. - DURIBUX J., 
Les recours des entreprises devant la Cour de Justice du Plan Schuman. - L1PPENS 
Pa., Découverte de |’ Arabie séoudite. - VAILLANT J., Du nouveau dans la recherche 
des eaux souterraines. - La situation économique et sociale aux Pays-Bas. 


Industrie, Bruxelles, Septembre 1952. 


SALLERON L., Principe et substance des relations humaines. - HENRARD J., Le 
problème des transports. - Brra@er R., Les aciers spéciaux de construction. - Bros- 
SETTE J., Six mois de défense du frane francais. 


International Affairs, London, October 1952. 


VLEKKE B. H. M., A Dutch View of the World Situation. - WiLLiams J. E., The 
German Federal Republic Today. - Kirkwoop K., The Constitutional Crisis in 
South Africa. - SiLCOCK T. H., Policy for Malaya 1952. - Jasny N., Soviet Grain 
Crops and Their Distribution. - Scumint H. D., The Nazi Party in Palestine and 
the Levant 1932-9, 


Investigación Económica, México, D. F., Primer Trimestre 1952. 
SANCHEZ Sarto M., Perspectivas del desarrollo económico. - ROMERO KOLBECK G., 
La contabilidad del ingreso nacional y el desarrollo económico de México. - Lopez 
Rosapo D. G., La fuerza de trabajo y el desarrollo económico. - BRAVO JIMENEZ 
M., El nivel de vida y el desarrollo económico. - AGUILAR MONTEVERDE A., El 
mercado y el desarrollo económico. 

Investigación Económica, México, D. F., Segundo Trimestre 1952. 
Rapvanvi L., Planeación del desarrollo económico. - FLORES E., Reforma agraria 
y desarrollo económico. - SALINAS LOZANO R., Política fiscal y desarrollo econó- 
mico. - ESPINOSA DE 1,08 Reyes J., El desarrollo económico y la balanza de pagos. - 
MavoBre J. A., La politica monetaria y el desarrollo económico, - MAYOBRE J. A., 
El capital y el desarrollo económico. - SÁNCHEZ SArro M., Causas y consecuencias 
económicas de la primera guerra mundial. 


Isviestija Akademii Nauk SSSR - Otdelenie Ekonomiki i Prava, Moskva, N. 1,1952. 


Garovskis L. M., O sotzialisticeskom vozproizvodstvie v SSSR y poslievojenn yj 
period (Sulla riproduzione socialista nell’ URSS nel periodo postbellico). - RADKOV 
V. P., K voprosu o stabilnosti zakanov (Sul problema della stabilità delle leggi). 


Tsviestija Akademii Nauk SSSR - Otdelenie Ekonomiki à Prava, Moskva, N.2, 1952. 


Bakteriolohiceskaja vojna-prestupnoe orudije amerikanskich imperialistov (La guerra 
batteriologica strumento criminale degli imperialisti americani). - Korox V. F., 
K voprosu ob economiceskoj osnove narodno-demokraticeskovo hosudarstva (Sul 
problema del fondamento economico dello Stato democratico-popolare). 


Jahrbücher für Nationalékonomie und Statistik, Stuttgart, Juli 1952. 


Gocur R., Geldsystem, Produktion und Nachfrage.- Stark W., Die Abhingigkeits- 
verhiltnisse der gutsherrlichen Bauern Bühmens im 17. und 18. Jahrhundert. I Teil. 
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J thrbicher für Nationalékonomie und Statistik, Stuttgart, September 1952. 


SuLran H., Functional Finance und Finanzsoziologie. - Srark W., Die Abhängig- 
keitsverháltnisse der gutsherrlichen Bauern Béhmens im 17. und 18. Jahrhundert. 
II. Teil. - HunLE F., Probleme der deutschen Zahlungsbilanz. - LÜTGE F., Das 
Handworterbuch der Sozialwissenschaften. 


Journal de la Société de Statistique de Paris, Paris, Avril-Mai-Juin 1952. 


Sauvy A., Variations des prix de 1810 à nos jours. - CAUBOUE P., Evolution de 
la lettre de change. - HÉNON R., Contribution statistique aux méthodes de clas- 
sification des finesses de la laine. - Cépèpe M., Chronique des Statistiques agricoles. 


Journal (The) of Finance, Chicago, Ill., May 1952. 


BeLLEMORE D. H., Investment Psychology Since the Outbreak of War in Korea. - 
Bratt E. C., Short- and Long-Term Capital Requirements. - SCHREDER H. X., 
Impact of Business Conditions on Investment Policies. - Kamm J. O., Lerri.ur G. 
L., Discussion. - HeLLER W. W., Practical Limitations on the Federal Net Income 
Tax Limitations of the Federal Individual Income Tax. - RATCHFORD B. U., Prac- 
tical Limitations to the Net Income Tax. General. - BREAK G. F., On the Deduc- 
tibility of Capital Losses Under the Income Tax. - EckeR-Racz L. L.., GAINSBRUGH 
M. R., Saurzer L. H., Discussion. - Corson J. J., Impact of Pension Funding on 
the American Economy Sources of Income for the Aged. - Murray R.F., Invest- 
ments Aspects of the Accumulation of Pension Funds. - GurAMANN H. G., Effect 
on the Economy of Channeling Savings Through Pension Funds. - GOLDSMITH R. 
W., Wuston J. F., Discussion. - GREENO0OUGH W. C., A New Approach to Retire- 
ment Income. - JOHNSON N. O., Impact of Recent Credit and Debt Management 
Policies Upon the Commercial Banks. - O’ LeARy J. J., The Effects of Recent Credit 
and Debt Management Policies Upon Life Insurance Company Investments. - CoN- 
KLIN G. T., Jr., DUNKMAN W.E., HALLOWELL B.C., RoBInson R.1., Discussion. - 
Suarp M. W., Deferred Depreciation. A Canadian Anti-Inflationary Measure. - 
ULix R.P., Financing Business Expansion Since Korea. - BRADI.EY P. D., Interna- 
tional Business Investment: Governmental and Private. - HAGEMANN H. F., Jr., 
Discussion. - HoLTHAUSEN D. McC., A Critical Evaluation of Available Consumer 
Credit Statistics. - FAUVER C. L. and Youne R. A., Measuring the Impact of 
Consumer Credit Controls on Spending. - Cox R., KIssELGOFF A., Mors W. P., 
Rogers T. W., Discussion. 


Journal (The) of Political Economy, Chicago, Ul., December 1951. 


Nicho.Ls W. H., Domestic Trade in an Underdeveloped Country: Turkey. - Lent 
G. E., Excess Profit Taxation in U.S. A.. - Jacosy N. H., Perspectives in Monop- 
oly. - MORGAN J. N., The Structure of Aggregate Personal Saving. - Hansen A. 
The Pigouvian Effect. 


Journal (The) of Political Economy, Chicago, 111., February 1952. 


Burns A. E., Hicks and the Real (Cycle. - FRIEDMAN M., The «Welfare» Effects of 
an Income Tax and an Excise Tax. - LericHE J. M., Isaac Gervaise on the Inter- 
national Mechanism of Adjustment. - Henig H., A Funetional Criterion for Wage 
Appraisal. - Feus R., The American Business Cycle of 1879-85. 


Journal (The) of Political Economy, Chicago, 111., April-1952. 


RorrENBERG S., Income and Leisure in an Underdeveloped Economy. - RoLPH 
E. R., A Proposed Revision of Excise Tax Theory. - DirLAM J. B. and Kaun A. E., 
Antitrust Law and the Big Buyer: Another Look at the A. and P. Case. - KAPLAN 
N., Investment Alternatives in Soviet Economic Theory. - SHUBIK M., Information, 
Theories of Competition, and the Theory of Games. - Markowirz H., The Util- 
ity of Wealth. 


Journal (The) of Political Economy, Chicago, Ill., June 1952. 


STIGLER G. J., The Ricardian Theory of Value and Distribution. - BUCHANAN J. M., 
Federal Grants and Resource Allocation. - ANDERSON C. A., Brown J. C., and 
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Bowman M. J., Intelligence and Occupational Mobility. - HABERLER G., The Pigou 
Effect Once More. - Wricur D. M., Professor Metzler and the Rate of Interest. - 
MerzLek L. A., A Reply. - Srocxine G. W. and Warkins M. W., Perspectives on 
Monopoly: A Reply. - JacoBy N. H., A Rejoinder. 


Journal (The) of Political Economy, Chicago, Ill., August 1952. 


Dewey D. Negro Employment in Southern Industry. - Scovittp W.C., The Hu- 
guenots and the Diffusion of Technology. 1. - MisHaN E. J., The Principle of Com- 
pensation Reconsidered. - SPIELMANS J. V., Union Representation Elections. - PH1PPS 
C. G., Sriedman’s « Welfare» Effects. - FRIEDMAN M., A Reply. - Reppine A. D., 
Reliability of Estimates of Unfree Labor in the U.S.S.R. - Jasny N., Comments. 


Journal of the American Statistical Association, Menasha, Wis., March 1952. 


Reep L.J., Man as a Planning Animal. - Never J., Some Applications of Statistics 
for Auditing. - Kiser C, V., Fertility Trends and Differentials in the United 
States. - JeBb E. H., Estimation for Sub-Sampling Designs Employing the County 
as a Primary Sampling Unit. - Green B.F, Jr., Latent Structure Analysis and 
Its Relation to Factor Analysis. - Norpquisr A. V., Measuring Magnitudes and 
Trends in the Production of Livestock and Meat. 


Journal of the American Statistical Association, Menasha, Wis., June 1952. 


Davis D.J., An Analysis of Some Failure Data. - Bose R. C. and SHimaMoro T., 
Classification and Analysis of Partially Balanced Incomplete Block Designs with 
Two Associate Classes. - Wesr V. L, Replacing Variables in Correlation Problems. - 
WaLsH J, E., Operating Characteristics for Tests of the Stability of a Normal 
Population. - Rosson D. S. and Kine A.J., Multiple Sampling of Attributes. - 
SHELLARD G. D., Estimating the Product of Several Random Variables. - VoIGHT 
R. B. and KrIiesBERG M., Some Principles of Processing Census and Survey Data.- 
Scumitr R. C., Short-cut Methods of Estimating County Population. - SHAUL J. 
R. H., Sampling Surveys in Central Africa. - FABRICANT S., Factors in the Accu- 
inulation of Social Statistics. - THompson L. A., Comparison of Selected Measures 
of Ability of Communities to Bear Tax Burdens. - Le I. M., A Critical Evalua- 
tion of Available Agricultural Statistics. - DEARDORFE N. R., Prepaid Medical Care 
as a Source of Morbidity Data. - Crow E. L., Some Cases in Which Yates’ Cor- 
rection Should Not Be Applied. - Proceeding of the 111th Annual Meeting. 


Kansallis-Osake-Pankki Economic Review, Helsinki, 1952 - 2. 


TórnqvisT E., The Linking of Wages to the Index. - PiIHKALA K.U., Finland’s 
Self-Sufficiency in Foodstuffs and its Improvement. - KANKKUNNEN A., Our Compe- 
titive Ability on World Markets. - Economic Development in Finland during the 
First Quarter of 1952. 


Kansallis-Osake-Pankki Economic Review, Helsinki, 1952 - 3. 


VIRKKUNEN M., A Fatal Swing in Finland’s Foreign Markets. - HAKKARAINEN J., 
Some Aspects of Unemployment and Measures to Counter it. - Economic Develop- 
ment in Finland during the Second Quarter of 1952. 


Kansantaloudellinen Aikakauskirja, Helsinki, II Nide, 1952. 


PigkaLa K. U., Elintarvikeomavaraisuutemme kehitys ja ravitsemustason turva- 
aminen (Lo sviluppo del grado di autosufficienza alimentare e l'assicurazione di 
una nutrizione standard). - JUNNILA T., Hajamietteità «pitkin táhtáimen» talou- 
sohjelman luonnoksesta (Alcuni aspetti del programma economico di vasta portata). - 
HAIKALA E., Staattisesta kysynnästä (La domanda statica). - HALmE V., Kansain- 
väliset suhdaunesürtymät (Le variazioni internazionali dei cicli economici). 


Lloyds Bank Review, London, July 1952. 


Batrour or Burceiex (Lord), Controls: Financial v. Physical. - Horrman M. L,, 
European Payments. An American View. - Devons E., Some Aspects of United 
Kingdom Export Trade. 
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Lloyds Bank Review, London, October 1952, 


MarFRY A., Prospects for Closing the Dollar Gap. - DENNISON S. R., The Price 
Policy of the National Coal Board. - Mannina Dacey W., «Disinflation» to Date. 


Manchester (The) School of Economic and Social Studies, Manchester, Sep- 
tember 1952. 


Hype F. E., Marriner S., The Economic Functions of the Export Merchant. - 
Turner H. A., Trade Unions, Differentials and the Levelling of Wages. - RODGERS 
B., The Social Science Association, 1857-1886. - Low J. M., An Eighteenth Century 
Controversy in the Theory of Economic Progress. 


Metroeconomica, Trieste, Agosto 1952. 


Patinkin D., The limitations of Samuelson’s «correspondence principle». - PHIPPS 
C. G., Money in the utility function. - Roy R., La demande des biens indirects. 


Midland Bank Review, London, August 1952. 


Exchange Control and the Foreign Exchange Market. - New Town in Britain. - 
Economic Progress and Business Conditions in Northern lreland. 


Moneda y Crédito, Madrid, Marzo 1952, 


LAUFENBURGER H., Inversión pública e inversión privada. - CARANDE R., Comercio, 
banca y crédito medievales según De Roover. - LarRAÑA Y LeGUINA M. Un reflejo 
de la opinión americana sobre la situación económica actual. - Ros J. H., Política 
monetaria de Inglaterra. 


Moneta e Credito, Roma, Vol. V, 19 Trimestre, 1952. 


Sayprs R.S., Gli sviluppi della politica monetaria inglese nel 1951. - WiLsoN J. 
S. G., Il controllo del credito in Australia. - COPPOLA D' ANNA F., Il bilancio dello 
Stato italiano negli ultimi tredici esercizi (dal 1938-39 al 1950-51). - Banbin1 M., 
La riforma fondiaria in Italia. - VicaTING F., Sulla questione meridionale: indu- 
strializzazione o «pre-industrializzazione?» - DELLA PORTA G., Moneta, reddito 
e velocità di circolazione della moneta in Italia dal 1901 al 1938. - Tizzano A., 
L’ affollamento delle abitazioni in Italia in base al censimento del 4 novembre 1951. - 
BLom F. W. C., Nuova legge bancaria in Olanda. 


National Provincial Bank Review, London, August 1952. 


Merrett H., Prospects for Coal. - Hopper H. G., Retail Trading To-Day. - Bank- 
ing under Queens. 


Oxford Economie Papers, Oxford, July 1952. 
Hubert Douglas Henderson 1890-1952. - Tww B., The Finance of Investment. - 
STONES F., Some Notes on Public Company Balance-Sheets and the Ascertainment 
of the Liquid Position. - GARIBIAN V.S. and WiLes P. J. D., Pensions and Rising 


Prices. - RoBerTs B. C., Wage Stabilization in the United States. - Brown A.J. Y., A 
Letter from David Hume. - NerTL P., Some Economie Aspects of the Wool Trade. 


Political Science Quarterly, Lancaster, Pa., September 1952. 


WILMERDING L., Jr., The President and the Law. - ViERECK P., The Revolution 
in Values: Roots of the European Catastrophe, 1870-1952. - SrurmTHAL A., The 
Structure of Nationalized Enterprises in France. - Grover RIcH S., Jr., Franco 
Spain: A Reappraisal. - LRMIGHTON R. M., Allied Unity of Command in the Second 
World War: A Study in Regional Organization. - StewART D. H., The Press and 
Political Corruption During the Federalist Administrations. 


Population, Paris, Avril-Juin 1952. à 


SAUVY A., Faits et problèmes du jour. - OKASAKI A., Lo problème et la politique 
démographiques au Japon. - LEDERMANN S., Une évaluation du nombre des alcoo- 
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liques en France depuis 1945. - Couin R., Premier bilan des allocations de loge- 
ment. - SUTTER J. et TABAR L., Effets de la consanguinité de l’endogamie. Une 
enquête en Morbihan et Loir-et-Cher. - Henry L., Mesure de la fréquence des di- 
vorces. - MACKENROTH G., Etat actuel des recherches démographiques en Allemagne. - 
Lesrapis (de) S., L'Eglise catholique et les problèmes de population. Textes pon- 
tificaux récents. 


Probleme Esonomice, Bucuresti, lanuarie 1952. 


Dax P., O geniala opera leninista: « Desvoltarea capitalismului în Rusia» (Il ge- 
niale lavoro leninista «Lo sviluppo del capitalismo in Russia»). - MUNTEANU I., 
Probleme ale perivadei de trecere in volumul 11 al Operelor lui I. V. Stalin (Pro- 
blemi del periodo di transizione nel vol. 11% delle opere di I. V. Stalin). - VLASOV 
N., V.I. Lenin si I. V. Stalin despre imperialismul american (traducere) (V. I. 
Lenin e I. V. Stalin sull imperialismo americano) (traduzione). - Moicwanu I., 
Forme noi ale miscarii stahanoviste in perioada planului cincinal postbelic (Nuove 
forme del movimento stachanovista nel corso del piano quinquennale postbellico). - 
BARBULESCU C. si Bupuru V., Spre noi victorii în îndeplinirea planului cincinal 
(«Expozitia R. P. R. pe drumul construirii socialismului») [Verso le nuove vittorie 
nell’ambito dell’attuazione del piano quinquennale. (L'esposizione della R. P. R. 
sulla via dell’ edificazione socialista]. 


Probleme Economice, Bucuresti, Februarie 1952. 


BENEDEK I., Lucrarea lui V. I. Lenin: «Economienl si politicul in perioada dicta- 
turii proletariatului» calauza in lupta pentru contruirea socialismului (11 lavoro di 
V.I. Lenin «L'economica e la politica durante la dittatura dal proletariato» - 
guida nella lotta per l’ edificazione socialista). - MarrvscHi M., Reforma baneasca 
din 1952 si reducerea preturilor (La riforma monetaria del 1952 e la diminuzione 
dei prezzi).- ZLOBIN I., Rubla sovietica-cea mai stabila moneta din lume (traducere) 
(Il rublo sovietico - la valuta più forte del mondo) (traduzione). - TIBERIU I. 
Orumul glorios al siderurgiei sovietice (11 glorioso cammmino della siderurgia so- 
vietica). - Consfatuirea Economica Internationala dela Moscova (La Conferenza 
Economica Internazionale di Mosca). - SERBAN B,, Militarizarea economiei tarilor 
capitaliste adánceste mizeria oamenilor muncii (La militarizzazione dell'economia 
dei paesi capitalistici aggrava l’impoverimento dei lavoratori). - BaLas E., Ascu- 
tirea luptei anglo-americane pentru petrolul din Orientul Apropiat si Mijlociu 
(L'inasprimento della lotta anglo-americana per il petrolio del Medio e del Vicino 
Oriente). 


Probleme Economice, Bucuresti, Martie 1952. 


CoNsTANTINESCU M., Reforma baneasca si reducerile de preturi în Republica Po- 
pulara Romana (La riforma monetaria e la diminuzione dei prezzi nella Repub- 
blica Popolare Rumena). - Popper A., Volumnl 12 al Operelor lui I. V. Stalin (Il 
12° volume delle opere di I. V. Stalin'. - STERN N. si CONSTANTIN B., Sporirea pro- 
ductiei bunurilor de larg consum (L’ineremento della produzione dei beni di largo 
consumo). - GHEORGHE N., Desvoltarea multilaterala a gospodariilor agricole colec- 
tive (Lo sviluppo multilaterale delle aziende agrarie collettivizzate). - Srici AL, 
Colaborarea creatoare intre stiinta si productie in U.R.S.S. (La feconda collabo- 
razione tra la sci-nza e la produzione nell’ URSS). - Consfatuirea Economica Inter- 
nationala dela Moscova (La Conferenza Economica Internazionale di Mosca). - 
BLAGOIEV M., Economia si finantele Iugoslaviei pe drumul prabusirii (L'economia 
e la finanze della Jugoslavia verso lo sfacelo). 


Probleme Economice, Bucuresti, Aprilie 1952. 


Watp H., Volumul 21 al Operelor lui V.I. Lenin (Il 21° volume delle opere di 
V. I. Lenin). - MaRGARIT V., Bugetul de Stat al U.R.S.S. È buget al pacii si con- 
struirii comunismului (Il bilancio statale dell'U.R.S.S. - bilancio di pace e di co- 
struzione del comunismo). - NICULCEANU C., Bugetul de Stat al R.P.R. pe anul 
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1952 (Il bilancio statale della Repubblica Popolare Rumena per il 1952). - ARSENE 
Sr, Politica de colectari si rolul ei in întarirea economiei nationale si în ingra- 
direa elementelor capitaliste (La politica della costituzione delle scorte ed il suo 
ruolo nell’ambito del consolidamento dell’economia nazionale e dell’eliminazione 
degli elementi capitalistici). - Jianu E., Intovarasirile, forma necesara de cooperatie 
în transformarea socialista a agriculturii (Le cooperative come forma necessaria di 
cooperazione nella trasformazione socialista dell'agricoltura). - CozLov G. V., Criza 
generala a capitalismului si ascutirea ei în etapa actuala (traducere) (La crisi ge- 
nerale del capitalismo e il suo inasprimento nella tappa attuale (traduzione). - 
ARABU I., Imperialistii americani refac potentialul militar agresiv al Japoniei (Gli 
imperialisti americani ricostituiscono il potenziale bellico aggressivo del Giappone). 


Probleme Economice, Bucuresti, Mai 1952. 


Spre largirea relatiilor economice internationale. (Verso l'allargamento delle rela- 
zioni economiche internazionali). - MACAROVA M., Lenin si Stalin despre bazele 
noii politici economice (traducere) (Lenin e Stalin sulle basi della nuova poli- 
tica economica) (traduzione). - ILiescu Sr., Volumul 13 al Operelor lui I. V. 
Stalin (Il 13° volume delle opere di I. V. Stalin). - GroraEscu V., Experienta 
muncii dupa grafic în U.R.S.S. (L'esperienza del lavoro in conformità al grafico 
dell URSS). - Morsescu A., Controlul prin leu - factor important pentru consolidarea 
succesului reformei banesti si pentru indeplinirea planului de stat (Il controllo 
mediante il leu-importante fattore per il consolidamento del successo della riforma 
monetaria e per la realizzazione del piano di stato). - Srpran M.I., Pentru o fo- 
losire càt mai deplina a rezervelor economiei locale (Per lo sfruttamento integrale 
delle riserve dell'economia locale). - Gopan N., Expozitia economica a Republiacii 
Populare Chineze (L'esposizione economica della Repubblica Popolare Cinese). - 
BREITENSTEIN E. si PRAHOVEANU E., Constructiile socialismului în tarile de demo- 
cratie populara (Le costruzioni del socialismo nei paesi a democrazia popolare). 


Probleme Economice, Bucuresti, Iunie-Iulie 1952. 


Constitutia construirii socialismului (La costituzione dell’edificazione socialista). - 
Vasu N., Pentru folosirea maximala a tehnicii (Per lo sfruttamento massimo del- 
l'attrezzatura meccanica). - NICULOBANU C., Unele aspecte ale devierii de dreapta 
în sistemul financiar-bancar (Alcuni aspetti della deviazione di destra del sistema 
bancario finanziario). - MOLDOVEANU A., Despre unele probleme de planificare a 
aprovizionarii tehnico-materiale a economiei nationale (Su alcuni problemi di pia- 
nificazione degli approvvigionamenti di materie prime e macchinari del socialismo). - 
Filip Gu., Rolul electrificarii în construirea bazei tehnico-materiale a socialismului 
în R.P.R. (Il ruolo dell’elettrificazione nell’ambito della costituzione della base di 
materie prime e macchinari del socialismo nella R.P.R.). - Sacov M., Despre re- 
zervele reducerii pretului de cost al productiei industriale (traducere) (Sulle riserve 
di riduzione dei costi di produzione della produzione industriale) (traduzione). - 
Dumirru V., Intrecerea socialista pentru reducerea pretului de cost la fiecare 
operatie de productie in industria U.R.S.S. (L'emulazione socialista nell URSS e la 
diminuzione dei costi di produzione per ogni operazione produttiva). - MEDIANU L., 
Expozitia industriala a R. D. Germane (L'esposizione industriale della Repubblica 
Democratica Tedesca). - FLornscu M., Socialismul de dreapta, agentura a impe- 
rialismului american (I socialisti di destra, agenti dell'imperialismo americano). - 
Torpacus V., Caracterul înrobitor al împrumuturilor incheiate de guvernele bur- 
ghezomosieresti (Il carattere schiavistico dei prestiti effettuati dai governi borghesi). 


Quarterly (The) Journal of Economics, Cambridge, Mass., August 1952. 


FRANKEL S. H., United Nations Primer for Development. - Mason E. S., Raw Ma- 
terials, Rearmament, and Economie Development. - BERLINER J. S., The Informal 
Organization of the Soviet Firm, - FLEMING M., A Cardinal Concept of Welfare. - 
Nurxse R., The Cyclical Pattern of Inventory Investment. - KirBy E. S., The 
Reception of Western Economics in The Orient. - PAPANEK G., General or Expen- 
diture Rationing. 
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Review (The) of Economics and Statistics, Cambridge, Mass., May 1952. 


Duane Evans W., The Interindustry Relations Study for 1947. - Hirscu W. Zt, 
Manufacturing Progress Functions. - EDWARDS C. D., SrockING G. W., GrorGrE. B., 
BerLe A. A. Jr, ADRLMAN M. A., Four Comments on «The Measurement of In- 
dustrial Concentration»: With a Rejoinder by Professor Adelman. - Kamm J. O., 
Investment-in-Self. 


Review (The) of Economics and Statistics, Cambridge, Mass., August 1952. 


Oxcurr G.H., Toward Partial Redirection of Econometrics. Comments (T. C. Koop- 
mans,J. Tinbergen, N. Georgescu-Roegen). Summary Comments (G. H. Orcutt). - Soxmo- 
OKLER J., The Changing Efficiency of the American Economy : 1869-1938. - PRCHMAN 
J. A. and Mayer T., Mr. Colin Clark on the Limits of High Taxation. - Bean L.H., 
Are Farmers Getting too Much? - Comments (D. G. Johnson, J. D. Black). A Reply 
(L. H. Bean). - MENDERSHAUSEN H., Anglo-German Export Competition. - Davis T.E., 
The Consumption Function as a Tool for Prediction. - KURIHARA K. K., Secular 
Macroeconomic Theorems. 


Review of the Economic Conditions in Italy, Roma, July 1952. 


Brasciant ToRRONI C., Monetary Anomalies. - Two Months of Economic Activity 
in Italy. - Porana E., The Controversy on Distribution Costs in Italy. - Baccui 
ANDREOLI S., Italian Banking Literature. 


Review of the Economic Conditions in Italy, Roma, September 1952. 


CoppoLa D' Anna F., Italian Industry According to the Returns of the 1951 Census. - 
Two Months of Economie Activity in Italy. - VANNUTELLI C., Wage Structure and 
the Cost of Labour in Italy. - Dopr R., The Italian Wool Textile Industry. 


Revista de la Facultad de Ciencias Económicas, Buenos Aires, Diciembre 1951. 


YGOBONE A. D., La acción colonizatora de los galeses en la Patagonia. - ARROYO E., 
Industrialización de los subproductos del vino. - Correse A., Consideraciones a la 
Ley 14.069. 


Revista de la Facultad de Ciencias Económicas, Buenos Aires, Marzo-Abril 1952. 


Kern E. R., La Teoría del Riesgo y su Práctica. - PIÑON FILGUBIRA E. M., Cobden 
y la Liga de Manchester. - PoPescu O., El Cultivo del Olivo en la Cuenca del 
Mediterráneo. 


Revista de la Facultad de Ciencias económicas, comerciales y politicas, Rosario, 
Mayo-Diciembre de 1950. 


Amaro AgogLia F. F., El factor humano. Uno de los factores fundamentales de la 
Geografía económica. - BUGNONE A., Cálculo de la tasa del interés en cualquier 
elase de anualidades. - PiccIRILLI R., El justicialismo. Contribución a su estudio. - 
Rorra A., Matemática para médicos. - UsINGER O. G., Fines del Estado. 


Revue d' Economie politique, Paris, Mai-Aoút 1952. 


Courtin R, Avant-propos. - Henry L., La situation démographique de la France, - 
Dumas R., L'évolution des prix. - FromeNT R., L'Union française d'outre-mer. = 
PeLLierR J., L' Union française d'outre-mer. - COLLIARD C. A. La législation 
fiscale. - CouLBors P., Le dette publique, le Budget, la trésorerie. - MOLIBXB F., 
Le marché de l’argent à court terme et le marché des changes. - MiLLET J., Les 
caisses d’épargne. - Haour P., Les émissions. - DESSIRIER J., La bourse des va- 
leurs. - Fromonr P., La production agricole. - PraTIER A., La production indu- 
strielle et le commerce intérieur en 1951. 


Revue de l’Institut International de Statistique, Le Haye, N. 3, 195). 


4 i i 5-11; Caleutta, De- 
Rice S. A., The twenty-seventh session. New Dehli, December i > 
cember 16-18, 1951. - MarsHaLL H., Census Taking in Canada. - PUTTER J., Sur 
une méthode de double échantillonnage pour estimer la moyenne d’une population 
Laplacienne stratifiée. n 
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Revue de Science et de Législation Financières, Paris, Juillet-Septembre 1952. 


Harriss C. L., Problémes actuels des finances locales aux Etats-Unis. - LAUFEN- 
BURGER H., Quelques aspects inattendus des nationalisations, - LAURE M., Aspects 
économiques et techniques de la taxe á la production. - Rowan D. C., Offre de 
travail et impôt. - BAucHET P., Marché des capitaux et finances publiques. - 
GenpDARME R. Etude comparée du régime fiscal de l' Agriculture. - GIRAUDEAU R., 
Sismondi et l’impôt. 


Revue des Sciences Economiques, Liége, Juin 1952. 


Crises, cycles et croissance (Colloquium de la Chaire Francqui du 15 décembre 1951 
à la Faculté de Droit de Liège). - BARNÉRIAS S., Le budget national norvégien. - 
Manu H., La coopération en agriculture. 


Revue des Sciences Economiques, Liège, Septembre 1952. 


Monnaie-Inflation-Salaire (Colloquium de la Chaire Francqui du 26 janvier 1952, à 
la Faculté de droit de Liège). - JEANNENEY J. M., La fonction keynésienne de con- 
sommation à l'épreuve des faits. - DeLETRÉ G., Le franc et sa couverture en or. 


Revue Economique, Paris, Juillet 1952. 


ARDANT G., Signification théorique et portée pratique d'une méthode nouvelle. la 
mesure du rendement des entreprises et des Services publics. - Dessus G., En lisant 
l’article précédent. - BEREND P., Les prix de revient et le contróle de la gestion 
dans les manufactures de tabacs du Service d’ Exploitation Industrielle des Tabacs 
et des Allumettes (S.E.I.T.A.). - Sauvy A., Pouvoir, possession, propriété. 


Revue Economique, Paris, Septembre 1952. 


Brocuier H., Autofinancement des entreprises et théorie économique. - Ducros B., 
Phénomènes macro-économiques et structures de marchés. Fluidité et atomicité de 
l'offre et de la demande de capitaux comme condition de stabilité d'un équilibre 
de type keynésien. - PAGE A., Subventions et inflation. - BoupeviLLe J. R., Lo 
suremploi ou les conséquences d'une pénurie de main-d'oeuvre. 


Revue économique et sociale, Lausanne, Juillet 1952. 


JACCARD P., Choix du métier et destin de l’homme. - BLocH G., Une essai d'esti- 
mation du niveau de la production industrielle suisse. - CHESAUX P., Les projets 
de nationalisation de l’industrie allemande. 


Revue Internationale du Travail, Genève, Juin 1952, 
PowELL L. H., Les relati fessi lles dans la mari x i i 
POWELL L. H., Les relations professionnelles dans la marine marchande britannique. - 
HsreH C., Le sous-emploi en Asie: I. Sa nature et son ampleur. 

Revue Internationale du Travail, Genève, Juillet 1952. 


LaroQue P., Problèmes internationaux de sécurité sociale T.- Hsien C., Le sous- 
emploi en Asie: II. Ses rapports avec la politique des investissements. - La cin- 
quième Conférence des Etats d'Amérique Membres de l'Organisation internationale 
du Travail. 


Revue Internationale du Travail, Genève, Aoùt 1952. 
ZORTEWRIJ S., L'adaptation des salaires au coût de la vie. - LAROQUE P., Problèmes 
internationaux de sécurité sociale. IT. - Les stages de perfectionnement à l'étranger. 
Revue Internationale du Travail, Genéve, Septembre 1952. 


Isaac J., Les migrations internationales et les tendances démographiques en Enrope. - 
BLANCHARD D., A berd d'un chalutier. - Gavin R., La situation économique et 
sociale en Somalie sous tutelle italienne. 
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Rivista di Diritto Finanziurio e Scienza delle Finanze, Pavia, Giugno 1952. 


Steve S., Tendenze delle Finanze pubbliche in Europa. - GARINO CANINA F., Il 
caleslo finanziario. - MAFFRZZONI F., Osservazioni sul progetto di riforma del con- 
ienzioso tributario in materia di imposte dirette. - PoLi 0., La franchigia nelle 
imposte dirette. - Naponirano L., Le associazioni in partecipazione nell’ applicazione 
dell'imposta generale sull'entrata. Un caso di irrazionale estensione dell’ oggetto 
dell imposta, - Buzzerri G., Diritto processuale tributario. Rassegna critica di 
giurisprudenza. 


Rivista di Diritto Finanziario e Scienza delle Finanze, Pavia, Settembre 1952. 


Repaci F. À, L'imposta unica sui giochi di abilità e sui concorsi pronostici. - 
e ees a JE È > : A : à 
Srammari G., Riflessioni a proposito dell’imposta di registro nella legislazione 


italiana. - Griziorri KRETSCHMANX J., Il bilancio ed il sistema finanziario del- 
PURSS. - Forre F., «1 principi dell'imposizione ed i reali fattori dell’ economia 
tributaria tedesca » del Prof. Ottmar Biihler. - MArrEZZONI F., Osservazioni a un 


progetto di riforma del contenzioso tributario in materia di imposte dirette. - 
Cesaro O., La legge sulla perequazione tributaria non contiene un provvedimento 
di condono. Le somme pagate sono irripetibili. - BuzzeTT1 G., Diritto processuale 
tributario. Rassegna critica di giurisprudenza, 


Rivista di Economia Agraria, Roma, Marzo 1952. 
PrRiNt D., Orsi A., Gli allevamenti bovini nella Val di Fassa. - ORLANDO G., Me- 
todi di accertamento della disocenpazione agricola italiana. - Rosi M., Metodo e 
tecnica del campionamento, nelle forme più elementari di applicazione in agricol- 
4tnra. - Prinzt D., Contratti di colonizzazione contadina. 


Rivista di Economia Agraria, Roma, Giugno 1952. 
‘ToraniI M. Tendenze attnali nei tipi d’ impresa agraria in Italia. - Di Cocco KE, 
Le condizioni di massima produttività teenico-economica delle razze bovine da 
carne e lavoro. - PLATZER F., Il contratto di «socio e padrone»: rapporto associativo 
che lega la proprietà, |’ impresa, il lavoro direttivo ed il lavoro manuale in alcune 
aziende cerealicolo-zootecniche siciliane. - CARREL J., Rilevazione dei prezzi della 
fratta e degli ortaggi per misnrare il loro costo di distribuzione. 


Rivista di Politica Economica, Roma, Maggio 1952. 


Giannini À. Serrata e sciopero negli ordinamenti italiani. - CALABI B., Piano 
Schuman e costo cei trasporti delle materie prime (clausole da rivedere e da in- 
gerire), - VANNUTELLI C. Le nuove norme per la rilevazione degli indici del costo 
Jella vita ed il sistema di scala mobile dei salari. 


Rivista di Politica Economica, Roma, Giugno 1952. 
ArteNA C., Paolo Ricca Salerno. - CLEMENTI F., Effetti di reddito e bilancia dei 
pagamenti. - ZANELETTI R., Condizioni e limiti di un'unione doganale europea. 


Rivista di Politica Economica, Roma, Luglio-Agosto 1952. 
Atti del 6° Convegno di Studi di Economia e di Politica Industriale, tenutosi a 
Venezia nei giorni 4, 5 e 6 giugno 1952. 


Rivista di Studi Politici Internazionali, Firenze, Gennaio-Giugno 1952. 


Un problema preliminare. - Upina M., La questione della Venezia Giulia (1915- 
1950). - Cora G., Le relazioni diplomatiche italo-etiopiche. - NERIS., La mancata 
ammissione dell’Italia all ONU. - Cavazza F., Unità e indipendenza della Libia. - 
Corrapint A., La condotta degli affari esteri in Inghilterra. - PERGOLESI F., A. de 
Tocqueville e la sua storiografia politica. - MontINI G., Formazione e funzione 
della diplomazia pontificia. - Le spese militari nel)’ Unione Sovietica. - JACOMINI HS 
Stresa 1935 e la pace europea. - Rosso A., Le elezioni presidenziali americane. - 


MANNINI A., Uomini politici: Perth, Litvinov, Giorgio VI. 
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Rivista internazionale di Scienze sociali, Milano, Luglio-Agosto 1952. 


Viro F., La «controversia metodologica» nel clima scientifico del secolo XX. - 
Fa8grINI L., La generalizzazione del moltiplicatore e gli schemi macroeconomici. - 
FRIGGI A., La concentrazione nell’ industria italiana del cemento. 


Rivista internazionale di Scienze sociali, Milano, Settembre-Ottobre 1952. 


Vito F., L’ Università davanti alla crisi sociale del nostro tempo. - LOMBARDINI S., 
Finalità e limiti dell’ analisi econometrica secondo i recenti indirizzi. - MANFRA R. M., 
Produttivitá e rimunerazione in rapporto alla struttura di una e di più imprese. - 
Gritti C., Il confronto fra le utilità di più soggetti e la utilità pubblica. 


Rivista Ituliana di Demografia e Statistica, Roma, Luglio-Dicembre 1951. 


Atti della XIII riunione scientifica della società italiana di economia, demografia, 
e statistica (Torino, 16-18 ottobre 1950). 


Rivista Italiana di Scienze Commerciali, Milano, Novembre-Dicembre 1951. 


Demaria G., Alcune considerazioni sulla funzione fondamentale delle Università. 
di Economia e Commercio nella preparazione degli organizzatori economici. - 
GriLLo R., I reinvestimanti e gli autofinanziamenti di impresa nei riflessi economici 
e giuridico-tributari. - Cunimrr: M. Concetto di reddito fiscale e remissione di 
debito. - COSTANTINO C., Finanze pubbliche e congiuntura in Italia. - Casari M,, La 
situazione dei nostri crediti verso l’area U.E.P. - RinaLpIi G., Relazione fra costi 
e rendimenti. - Moro G., Il valore reale della moneta negli scambi internazionali. - 
STINCONE V., Imposta di famiglia. Rettifiche d’ufficio. Termini nei quali vanno 
eseguite. - CHIBRICATI C., Se sia valida la clausola limitativa delle cause di recesso 
nel contratto di lavoro a tempo indeterminato. - CariGaris A. P., Vendere! 


Rivista Italiana di Scienze Commerciali. Milano, Gennaio-Febbraio 1992. 


ZUNARELLI E., Commento a un progetto di riforma del contenzioso tributario. - 
Casari M., Il problema delle commesse. - GARRANI G., Una grande banca nell’antica 
Atene: La tràpeza di Pasione. - MORO G., Finanza pubblica. - Terranova P., Il 
fatale destino del concordato tributario, - ScLavi S., Di un migliore nuovo indirizzo 
ed incremento negli studi dei moderni metodi contabili. - CALIGARIS A. P., Vendere ! 


Rivista Italiana di Scienze Commerciali, Milano, Marzo-Aprile 1952. 


Guasti A., I tributi come strumento di dirigismo statale. - CARPANO G., Le Società 
Fiduciarie di investimenti. - Mezzasauma E., Caratteristiche d' impresa nella pro- 
duzione di beni voluttuari. - Pizzorni M. E., Il trasferimento delle quote per atto 
tra vivi nelle Società a Responsabilità Limitata. - Cunierri M., Sul verbale delle 
Società. - GAVOSTO ©., Note sui «sovraprezzi» d’emissione delle azioni. - Prco F., 
Il Servizio Acquisti in una moderna azienda industriale. - Tirra A., Lotte mone- 
tarie per il dominio dei mercati. - SCLAVI S., Di un migliore nuovo indirizzo ed 
incremento negli studi dei moderni metodi contabili. - CALIGARIS A. P., Vendere! 


Rivista Italiana di Scienze Commerciali, Milano, Maggio-Giugno 1952. 


MEZZASALMA E., Problemi dell industria elettrica italinna nel quadro dell’econoniia 
nazionale. - Moro G., Il concetto di produttività. - Diena G., Relazioni umane 
nelle industrie. - MArcuccI G., Aspetti economici della specializzazione. - Cipri- 
cart C., La gestione «interna» d'azienda investigata in un caratteristico aspetto : 
le operazioni di stagionatura e la conseguente variabile natura delle scorte d’eser- 


cizio. - Cunierri M., La violenza che vizia il contratto. - Ponti F., Depressione 
strutturale o difficoltà congiunturale? - NERI R., Sulla opportunità e sulla conve- 
nienza di creare in Italia una banca dello sport. - Moro G., Valore reale della 


circolazione monetaria. - SCLAVI S., Di un migliore nuovo indirizzo ed ineremento 
negli studi dei moderni metodi contabili. 
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Schweizerische Zeitschrift fiir Volkswirtschaft und Statistik, Basel, Juni 1952. 
Lürour E., Ursachen und Bekämpfung der Inflation in den Vereinigten Staaten. - 


Borkowsky B., Die Kapitalbildung durch Kapitalisierung zukiinftiger Einkommen. - 


KABLIN A., Zur Bestimmung des Haushaltungszuwachses aus der Bevilkerungsbe- 
Wegung. 


Schweizerische Zeitschrift für Volkswirtschaft und Statistik, Basel, August 1952. 


BACHMANN H., Die allgemeinen Aspekte der wirtschaftlichen Integration Westeu- 
ropas. - RabparD W.K., L' intégration économique de l’Europe et la Suisse. Le 
probléme envisagé du point de vue politique. 


Skandinaviska Banken Aktiebolag - Quarterly Review, Stockholm, July 1952. 


JACOBSSON P., Problems of Employment. - WELINDER C., Direct versus Indirect 
Taxation. - HorsTEN (von) E., Standard of Living and Real Wages in Various 
Countries. - Company Balance Sheets for 1951. 


Southern (The) Economic Journal, Chapel Hill, N. C., July 1952. 


GEORGESCU-ROEGEN N., A Diagrammatic Analysis of Complementarity. - PHIL- 
BROOK C., The Re-Examining of Keynesian Economics in the Light of Employment. - 
Lee ALLEN C., Modern Welfare Economics and Public Policy. - GREENgUT M. L., 
The Size and Shape of the Market Area of a Firm. - Luvirr T., Institutional 
Ultimates in American Labor Unionism. - KAUFMAN J. J., Grievance Procedures 
under the Railway Labor Act. - Hopers H. G., Management of our Universities. 


Soviet Studies, Oxford, July 1952. 


Lamer S., Soviet Fuel and Power. - FINEG00D I. M., A Critical Analysis of Some 
Concepts Concerning Soviet Agriculture. - MEEK D. L., A Soviet Women’s Maga- 
zine. - Nove E., The Kolkhoz System, a Rejoinder. 


Soviet Studies, Oxford, October 1952. 
CAIRNcROSS A., The Moscow Economic Conference. - WiLes P., Soviet Economics. - 
Coze G. D. H., The Bolshevik Revolution. - SCHLESINGER R., Discussion on Perio- 
dization of History. 


Statistica, Milano, Aprile-Giugno 1952. 


ForTUNATI P., A proposito di riordinamento dei servizi statistici. - BARBERI B., 
Rilevazioni sul valore aggiunto e sugli investimenti. - BELLETTINI A., Ricerche 
sperimentali sulla distribuzione dei consumi del gas. 


Statistiques et Etudes Financières, Paris, Avril-Mai 1952. 


Les comptes économiques de la Nation pour l'année 1949. - Grande-Bretagne. Le 
budget de 1952-1953. 


Statistiques et Etudes Financières, Paris, Juin 1952. 
Le budget de 1952. Premier rapport sur les travaux de la Commission « Productivité 


et Fiscalité ». - Statistiques. - Le budget de l'Union indienne pour l'exercice 1952- 
1953. - Les assurances d’ Etat en U.R.S.S. 


Statistiques et Etudes Financières, Paris, Juillet 1952. 


L'évolution de la situation financière au cours du quatrième trimestre 1951. - 
L'évolution des disponibilités monétaires et du crédit bancaire au cours du premier 
trimestre 1952. - Statistiques. - Italie. Le compte rendu économique du Ministre du 
Trésor. - Suisse. L'évolution des finances fédérales. - U.R.S.S., Le budget de 1952, 
l'emprunt et la baisse des prix. 
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Statistiques et Etudes Financières, Paris, Août 1952. 


La statistique des salaires distribués dans l’industrie et le commerce en 1950. - 
L'évolution de la situation financière au cours du premier trimestre 1952. - Statis- 
tiques. - Allemagne occidentale. L'évolution des finances publiques allemandes en 
1951-1952. - Canada. Le budget fédéral pour 1952-1953. 


Statistiques et Etudes Financiéres, Paris, Septembre 1952. 


Principes d'établissement d'une comptabilité nationale et d'un tableau économique. - 
L’évolution de la balance des payements en 1951. - Statistiques. - Allemagne 
orientale. Le budget de 1952. 


Statistiques et Etudes Financiéres - Supplément Finances Comparées, Paris, 
N. 13, 1952. 


Etats Unis: Le budget fédéral pour |’ exercice 1952-1953. La revue économique de 
l'année 1951. - Grande-Bretagne: L’exposé du budget de 1952-1953. Le revenu na- 
tional et les dépenses dn Royaume-Uni de 1948 á 1951. 


Statistiques el Etudes Financiéres - Supplément Statistiques, Paris, N. 14, 1952. 


Les contributions directes et taxes assimilées en 1949 et 1950. - Statistiques des 
mutations a titre gratuit en 1948, 1949 et 1950. - Rapports sur les opérations des 
Caisses d'Epargne ordinaires en 1949. 


Studi Economici, Napoli, Gennaio-Aprile 1952. 


Viner J., Riarmo e politica commerciale internazionale. - Cornino E., Le prc- 
spettive economiche europee e italiane in Africa. - STRAYER P. J., Una valutazione 
della corrente teoria fiscale. - LunpHoLm R. W., L’attuale necessità di un'imposta 
sui sopraprofitti. - Esposito De Farco S., Alcune osservazioni sugli effetti del ri- 
sparmio sulla produzione. - ACQUAVIVA F., Bonificazione e colonizzazione. 


Transactions of the Manchester Statistical Society, Manchester, Session 1951-1952. 


STAFFORD J., Censuses of Production. - Conen L., Cost of Distribution in Depart- 
ment Stores. - CBESTER D. N., Management and Accountability in the Nationalised 
Industries. - Carrncross A. K., Organisation for European Economic Co-operation. - 
Youna B. K., Row Casnalties. Some Facts and Trends. 


Transport and Communications Review, New York, Aprile-Giugno 1952. 


Penrose E. F., The Place of Transport in Economic and Political Geography. - 
Harpy A. C., Co-ordination in Cargo-handling. - INTERNATIONAL LABOUR OFFICK, 
The Fourth Session on the Inland Transport Committee of the International Labonr 
Organisation. - National or Regional Studies. 


Trimestre (El) Hconômico, México, Abril-Junio de 1952. 


Pazos Y Roque F, Desarrollo económico y estabildad financiera. - LAGUNILLA 
INARkITU A., El ahorro y la banca central - Macanio S. P., Teoría positiva del 
institucionalismo, - MAGALLON DE La Vi&a A., La propensión metafísica de la 
economía. - Urruria MiLLàn R., La Conferencia Internacional sobre el Ingreso y 
la Riqueza Nacionales. - CALVO J., Competencia desleal y responsabilidad. \ 


Voprosy Ekonomiki, Moskva, N. 3, 1952. 


PekEDOVAJA, Za vsestoronnee razvitje mejidunarodnovo ekonomiceskovo sotrudni- 
cestva (Per uno sviluppo quanto più ampio della cooperazione economica interna- 
zionale). - STRUMILIN S., Neobchodimo vosstanovit mejidunarodnyj torhovyj obmien 
(Necessità della ripresa degli scambi commerciali internazionali). - KOROLENKO A., 
Printzipy ravenstva i vzaimnoj vyhody v torhovlie SSSR s evropejskimi Stranami 
narodnoj demokratii (I principi di parità e di reciproco vantaggio nel commercio. 


Segnalazioni emerografiche 941 


dell’ URSS con i paesi enropei a democrazia popolare). - KoTKovsKiJ Ja. Ras- 
scirenje ekonomiceskich zvjazej i vozmojinosti povyscenija zanjatosti v kapitali- 
sticeskich stranach (L’allargamento delle relazioni economiche e la possibilità di 
incrementare l’occupazione nei paesi capitalistici). - SMIRNOV A., Normalizazija 
mejidunarodnych ekonomicesckich zvjazej i valjutnaja problema (La normaliz- 
zazione delle relazioni economiche internazionali ed il problema valutario). - 
EvressKov A., Puti ukreplienija mejidunarodnych finansovych otnoscenij (Forme 
e modi del consolidamento dei rapporti finanziari internazionali). - AFANASIEV G., 
Rasscirienije mejidunarodnoj torhovli i ekonomiceskoe razvitije otstalych stran 
(L’allargamento del commercio internazionale e lo sviluppo economico dei paesi 
sottosviluppati). - Sc-cERBINA D., O vozmojinostjacu vniesenej torhovli Kitajskoj 
Narodnoj Respubliki (Sulle possibilitá di commercio estero della Repubblica po- 
polare cinese). - SOLODKIN R., Scto terjaet Anglija ot razryva torhovli z Kitajem 
(Che cosa perde l'Inghilterra dalla rottura del commercio con la Cina). - HriHo- 
RIEV A., K voprosu vnutrihermanskoj torhovlie (Sul problema del commercio tra la 
Repubblica federale e la Repubblica popolare tedesca). 


Voprosy Ekonomiki, Moskva, N. 4, 1952. 


BACIURIN A., Sovietskij biudzhet - biudzhet mirnovo chozjajstennovo i kulturnovo 
stroitelstva (Il bilancio sovietico come bilancio d'una organizzazione economica e 
culturale di pace). - MAKAROVA M., Lenin i Stalin ob osnovach novoj ekonomiceskoj 
politiki (Il pensiero di Lenin e di Stalin sui fondamenti della nuova politica eco- 
nomica). - CarrKova A., K voprosu o rezervach proizvoditelnosti trudach na zhe- 
ljeznych dorohach (Sul problema delle riserve della produttività del lavoro nel- 
l ambito delle ferrovie). - OBoLENSKIJ K., Ob ekonomii i berezhlivosti v kolchozach 


(Sull’economia e il risparmio nei kolehozy). - KozLov G. V., Obse-cij krizis kapi- 
talizma i evo obostrienije na sovremennom etape (La crisi generale del capita- 
lismo ed il suo inasprimento nella sua attuale tappa di sviluppo). - Manevic E., 


Zarabotnaja plata i ioio orhanizazija pri sotzializmie (La retribuzione del lavoro 
e la sua organizzazione in regime socialistico). - SOKOLOVSKIJ A., MNATZAHANOVA V., 
Novyje formy sorevnovanija za znizhenje sebestojmosti produkzii (Nuove forme di 
emulazione per la diminuzione dei costi di produzione). 


Voprosy Ekonomiki, Moskva, N. 5, 1952. 


SAZANOV A., Ekonomiceskaja prohramina bolscevitskoj partii nakanune oktjabrja 
(Il programma economico del partito bolscevico alla vigilia dell’ ottobre). - Scvarz 
G., Nekotoryje voprosy razvitija kreditnych otnoscenij v narodnom chozjajstve 
SSSR (Alcuni problemi dello sviluppo dei rapporti creditizi nell'economia nazionale 
dell' URSS). - Sc-ciurov S., Voprosy elektrifikazii sotzialisticeskovo zemledielija (I 
problemi dell’elettrificazione dell'agricoltura socialista). - ALEKSIEEV A., Usilenije 
parazitizma i zagnivanija sovremennovo kapitalizma (L'aggravamento del parassi- 
tismo e del processo di decomposizione del capitalismo contemporaneo). - LUuZKIJ 
V., Natzionalno-osvoboditelnaja borba v arabskich stranach (La lotta di liberazione 
nazionale nei paesi arabi).- Perzeva K., Rabocij klass v avangarde prohressivnych 
sil Japonii v borbie za mir, natzionalnuju nezavisimostj i demokratiju (La classe 
operaia ali’ avanguardia delle forze progressive del Giappone per la pace, per l’in- 
dipendenza nazionale e per la democrazia). - Kozyrev I., Puti povyscenija kace- 
stva produkzii (iz opyta predprijatij Leningrada) [(Metodi per migliorare le carat- 
teristiche qualitative della produzione (sulla base dell'esperienza delle imprese di 
Leningrado)]. - CERVINSKIJ V., Voprosy razvitija jiotnovodstva v rajonach velikich 
stroek kommunizma (Problemi dello sviluppo dell’allevamento del bestiame nelle 


zone delle grandi opere del regime). 


Voprosy Ekonomiki, Moskva, N. 6, 1952. 


Doroscry [., Velikoe proizvedenije nanejnovo kommunizina (k 80-letiju vychoda per- 
vovo toma «kapitala» na russkom jazyke) [Una grande opera del comunismo scien- 
tifico (a 80 anni dalla pubblicazione in lingua russa del vol. I del « Capitale »)]. - 
Kornenv A., Problemy razvitija proizvoditelnych sil v zonie Glavnovo Turkmenskovo 
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Kanala (L problemi dello sviluppo delle forze produttive nella zona del grande ca- 
nale tarkmano). - VenJer V., Voprosy kompleksnoj mechanizazii selskovo chozjajstva 
SSSR (I problemi della meccanizzazione organica dell agricoltura dell'URSS). - 
DruJinin N., O soderjanii statistiki kak nauki (Sul contenuto della statistica come 
scienza). - Ivanov S., Borba rabocevo klassa Zapadnoj Evropy protiv nise-cety, za 
mir i demokratiju (La lotta della classe operaia dell'Europa Occidentale contro la 
miseria, per la pace e per la democrazia). - KATE A., Usilenije obnisc-cianija trudjase- 
cichza S-SC-A (L'aggravarsi dell'impoverimento dei lavoratori negli Stati Uniti). - 
Kispunv B., Belgijskie Kongo v agressivnych planach amerikanskovo imperialiama 
(Il Congo belga nei piani aggressivi dell'imperialismo americano). - SCIATALOV I., 
Turzija, platzdarm amerikanskovo imperializma na Blijnem Vostoke (La Turchia, 
base di guerra dell'imperialismo americano nel vicino Oriente). 


Voprosy Ekonomiki, Moskva, N. 7, 1952. 


Gravxov I., O planomernom razvitii sotzialisticeskovo narodnovo chozjajstra (Sullo 
sviluppo proporzionale dell'economia nazionale socialista). - KoLGanov M., K vo- 
prosu ob izpolzovanii tovarno-denejnych instrumentov v pervyje gody Sovietskoj 
vlasti (Sul problema dell'utilizzazione degli strumenti monetario-mercantili nei 
primi anni dì regime sovietico). - VOROBIOVA A., Puti snjienija sebestoimosti pro- 
dukzii i uvelicenija nakoplenij metallurgii (Modi di ridurre i costi di produzione 
e di numentare l’accumulazione nella siderurgia) - CHROMOov P., O predmetie 
otraslevyeh ekonomik (Sull’oggetto delle economie di settore). - CHORUNJIJ L., Ne- 
kotoryje voprosy statistiki kak nauki (Alcuni problemi della statistica come 
scienza). - DMITRIJEV N., Gonka voorujenij i rost gosudarstvenno-monopolisticeskovo 
kapitalizma v S-SC-A (La corsa agli armamenti e incremento negli Stati Uniti 
del capitalismo monopolistico di stato). - Smrr M., Rost normy ekspluatazii v 
S-SC-A poslie vtoroj mirovoj voiny (L'aumento del saggio di sfruttamento negli 

tati Uniti nell’attaale dopoguerra). - Avarin V., Ekonomiceskoe polojenije inat- 
zionalno osvoboditelnaja borba v stranach Jugo-Vostoenoj Asii (La situazione eco- 
nomica e la lotta di liberazione nazionale nei paesi del Sud-Est asiatico). 


Weltwirtschaftliches Archiv, Hamburg, Heft 2, 1952. 


Vuir C., Die Verantwortung der Notenbauk. - WmirrLesey C. R., Die Politik des 
Federal Reserve Systems 1945-1951. - Srucken R., Offenmarktpolitik oder Verände- 
rung der Pflichtreservesätze. - MòLLer H., Handelspolitik zwischen Bilateralismus 
and Multilateralismus. 


Westminster Bank Review, London, August 1952. 


ALLEN G. C., The Outlook for British Industry. - Can Intelligence be Measured? - 
The Work of the Book Publisher.- Mr. Chest and Mr. Box - The Finance of Agri- 
eultural Mechanization. 


Wirtschaftsdienst, Hamburg, Juni 1952. 


ScHWENZNBR J. E., Der Messe-Test. - KUNG E., Gestaltwandel der internationalen 
Kapitalbewegungen. - ALBRECHT K., Wirtschaftsentwicklung und Wirtschaftspolitik 
in den USA, England, Frankreich und der Bundesrepublik. - Gurren J., Kann die 
franzisische Wirtschaft stabilisiert werden? - R&iCHE E., Aufbau einer Stahlindu- 
strie in Argentinien. - Bruns W., Die Bedeutung Angolas fiir den deutschen 
Aussenhandel. - Cresta M. Handelsmarine und Schiffbau in Italien. - ZIRNAU 
O., Der sehweizerische Maschinen- und Apparatebau. 


Wirischafisdienst, Hamburg, Juli 1952. 


Sontrre E., Schuldenregelung und Auslandsvermügen. - KOHLER H., Die zuneh- 
mende Industrialisierung in den Ueberseeländern. - RirscaL H., Steuersystem und 
Wirtschaftsordnung. - ReckrexwaLD H., Wachsender Finanzbedarf und Steuerauf- 
kommen. - NEUBAUER W., Vorsehlige zu einer umfassenden Steuer- und Finanz- 
reform. - DILLNBR G., Konkurrenz um die lateinamerikanischen Márkte. - Cresta M. 
Entwicklung und Lage der italienischen Automobilindustrie. - DIETRICH A. Stan. 
dortbedingungen u. Entwicklungstendenzen der sehwedischen Zementindustrie, 
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Wirtschaftsdienst, Hamburg, August 1952. 


Stee H., Hamburgs wirtschaftliche Sonderstellung im Spiegel seiner Verfassung. - 
Deroo J., Das « System der sozialen Sicherheit » in Belgien. - Ckpsra M. Die 
Kosten der Sozialversicherung in Italien. - STERN L., Soziale Belastung und Sozial- 
politik in Schweden. - Sancagz J., Argentiniens wirtschaftlicher und sozialer Weg. - 
BAYERLBIN F., Brasilien als Textilmaschinenmarkt. - STRAUSS E., Westdeutscher 
Textilmaschinenbau. - Derrmer F., Obstbau und Obstmarkt in Westdeutschland. 


Wirtschaftsdienst, Hamburg, September 1952. 


ScHMIDT H., Nordwestdeutschland im Rahmen deutscher Verkehrspolitik. - PREDOHL 
A., Grundlagen fiir eine Koordinierung der Verkersmittell - HóRDEMANN K. O., 
Kraftverkehr, Bundesbahn und Binnenschiffahrt in den deutschen Ueberseehäfen. - 
SELASINSKY (v.) A., Die Konkurrenz von Schiene und Strasse. - FriscH A., Fran- 
20sische Initiative in der europäischen Verkehrsplanung. - THEEL G. A. Die 
Weltschiffahrt nach dem Kriege. - Deney C., Die Internationale Tankschiffahrt 
und ihre Transportwege. - Sypow (v.) C., Die Elemente fiir die Bildung der Tank- 
frachten. - LoAH W., Die Entwicklung des Luftfrachtverkehrs. 


Wirtschaftskonjunktur, Miinchen, Heft 2/1952. 


Tem I: Die wirtschaftliche Lage im Friibsommer 1952. - Geld und Kapitalzins- 
probleme. - Ten, Il: Zahleniibersichten. 


Wirlschaftskonjunktur, München, Heft 3/1952. 


Tru 1: Die wirtschaftliche Lage im Spátsommer 1952, - Die internationale Wirt- 
sebaftslage. - Trin II: Zahlenúbersichten. 


Yorkshire Bulletin of Economic and Soctal Research, Hull, September 1952. 


BROTHWELL J., The 1951 Depression in the British Wool Textile Industry. I. A 
Statistical Analysis. - BOwDEN P. J., Movements in Wool Prices, 1490-1610. - Sa- 
VILLE J., A Note on the Present Position of Working-class History. - SARGAN J. D., 
An Illustration of Duopoly. 


Zeitschrift für die gesamte Staatswissenschaft, Tübingen, Heft 3, 1952. 


Encisch K., Der rechtsfreie Raum. - WEBER M., Kapitalismus und Agrarverfas- 
sung. - DUNGERN (v.) F., Die drei Theorien vom Staatshaushalt. - KróLnL M., Die 
Wirtschaftstypologien Euckens und Ritschls. - Fucks W., Arbeitslohnkomponenten 
and ihre Wechselwirkung. - Gimrscu H., Freihandel als Aufgabe. - BLIND A., Die 
neue Entwicklungsrichtung der sozialwissenschaftlichen Statistik. - Prrers A, 
« Theorie der Politik» als Arithmetik des Erfolgs ? 


Zeitschrift fiir Nationalékonomie, Wien, Heft 3, 1952. 


Franke H., Einige Gesichtspunkte über Investitionen und Wirtschaftsentwicklung : 
Der Kontinent Afrika. - KeirsTBAD B. S., Die Voraussetzungen für den multilate- 
ralen Handel. - Uri B., Der Schuman-Plan und gewisse Probleme der internatio- 
nalen Volkwirtschaftslehre. - ROBERTSON D. H., Die Austauschverháltnisse im Aus- 
senhandel. - SrawHLE H., Bemerkungen zu den Austauschrelationen im Aussen- 
handel. - CLARK C., Die Zunft der Austauschverhältnisse. - KrILBAU W., Grund- 
legende Bemerkungen iiber die Zusammenhinge zwischen Innenpolitik, Inflation 
and Anssenbilanzen. - KALDOR N., Beschäftigungspolitik und das Problem des in- 
ternationalen Gleichgewichtes. - HABERLER G., U.S.A. Reale Kosten, Geldkosten 
and komparative Vorteile. - Mac DougaLi, G. D. A., Praktische Erláuterungen und 
Bemerkangen zur Theorie der komparativen Kosten. - AKERMAN J., Das Problem 
des internationalen Gleichgewichtes in fortgeschrittenen Wirtschaften. 
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L’ Istituto di Economia Internazionale riassume i principali articoli dei principale pe- 
riodici economici e politici del mondo. 

Lo spoglio viene eseguito sopra un complesso di 826 pubblicazioni, appartenenti u 58 
diversi paesi eu 11 organismi internazionali. | regesti sono redutti dui seguenti ricercatori 
dell’ Istituto: Giosmeps FELLONI, ANGIOLINA Gosio, MATILDE PITTALUGA, Virrorio St- 
ROTTI, Rosira VIOLI. 

Soltanto una piccolu parte dei regesti eseguiti viene pubblicata nel Bollettino Emero- 
grafico di Economia Internazionale. 

I regesti pubblicati nel Bollettino sono distribuiti secondo una clussificazione semplice 
non eccessivamente sistematica e non eccessivamente analitica. Ciò ai fini pratici della ra- 
pida lettura e consultazione. 

At fini scientifici, V Istituto di Economia Internazionale usa una propria classificazione 
sistematica, nella quale è stato in parte applicato tl criterio decimale. Le lettere e le cifre 
che precedono ciascun regesto del Bollettino (che trovansi, precisumente, suli’ angolo destro 
superiore del regesto) corrispondono alla classificazione sistematica introdotti e usata dal- 
1" Istituto. 

Il Bollettino Emerografico di Economia Internazionale è posto in vendita in fuscicoli 
trimestrali separati. 

Per l'eventuale rituglio e lV eventuale schedatura dei singoli regesti — da parte di unt- 
versità, istituti scientifici, biblioteche, centri di studio, enti economici, aziende, studiosi e 
pratici — i fascicoli trimestruli del Bollettino Emerogratico di Economia Internazionale 
vengono stumpati soltunto sulla pagina anteriore di ciascun foglio. 


La classificazione dei regesti qui adottata è la seguente : 


1. - Problemi economici generali. i VII. - Scambi con l'estero - Bilancia dei 
II. - Problemi dell agricoltura e delle in- | pagamenti - Problemi valutari. 
disthevostrattive: i VIII. - Problemi dei trasporti. 
MI Aichi aaa IX. - Problemi del lavoro - Problemi de- 
A . I mografici - Politica sociale. 
IV. - Problemi del commercio interno - | - È x à x 3 
ee X. - Situazione economica dei vari paesi. 
e | XI. - Politica commerciale internazionale. 
V. - Problemi bancari e monetari. XII. - Istituti e problemi economici inter- 
VI. - Le finanze pubbliche. nazionali. 
I. - ProBLEMI ECONOMICI GENERALI. lisi statistica nell URSS. Uno sviluppo spe- 
cial y Y < j "i ] i 
(2173) EL (161) lalmente notevole hanno ricevuto i metodi 


é : arziali dell'analisi, ch n OT 
CHORUNJIJ L., Alcuni problemi della sta- P i SERORO BIO RE at 
es DARI numerose branche della statistica. Ciò ri- 
tistica come scienza (« Voprosy Ekono- chiede. snai limo a tif 
miki», Moskva, n. 7, 1952). PAC ae Madina cal 
damentali di questa scienza, una concretiz- 
I grandi successi riportati in tutti i rami zazione del suo oggetto e dei suoi metodi. 
della scienza sovietica, il rapido evolversi Affinché si possano tracciare gli sviluppi 
sia delle scienze naturali che di quelle so- ulteriori della statistica, in particolare di 
ciali in base allo sviluppo delle forze pro- quella economico-sociale e delle sue suddi- 
duttive del socialismo e della concezione visioni, si rende necessaria una spiegazione 
scientifica del materialismo dialettico mar- dei problemi generali relativi al suo ruolo 
xista, hanno costituito il presupposto del nella conoscenza scientifica dal punto di vista 
considerevole sviluppo dei metodi dell'ana- del materialismo dialettico. Le inderogabili 


necessità dell’economia socialista nel periodo 
della sua transizione graduale dal socialismo 
al comunismo richiedono un perfetto colle- 
gamento della teoria statistica con la prassi 
dell’edificazionecomunista. L'ampio esercizio 
della critica e dell’ autocritica è una garan- 
zia del fatto che la statistica sovietica sfrut- 
terà tutte le possibilità per risolvere i com- 
piti che le sono posti dal Partito e dal 
Governo. (M. 1. A.) 


(2174) (PE) (116) 17 

LAUFENBURGER H., Alcuni aspetti inattesi 
delle nazionalizzazioni ( « Revue de Scien- 
ce et de Législation Financières », Paris, 
luglio-settembre 1952). 


Dopo la fine del secondo conflitto mon- 
diale si è fatto ricorso, in Francia e in Gran 
Bretagna, alle nazionalizzazioni. Nel caso, 
però, della Banca d'Inghilterra, della Banca 
di Francia e di Algeria e degli altri quattro 
grandi istituti dicredito francesi, citroviamo 
di fronte a vere e proprie «statizzazioni » 
sotto forma di società iu cui lo Stato è 
l’unico azionista. Altri esempi di statizza- 
zione più o meno ibrida si hanno, in Fran- 
cia e in Inghilterra, nel campo del carbone, 
dell'elettricità, del gas, dei trasporti. Si 
tratta di imprese pubbliche nazionali a ca- 
rattere industriale e commerciale, dotate di 
ampia autonomia, sulle quali grava l'onere 
dell’indennizzo ai vecchi proprietari, alle 
antiche società capitaliste (caso delle mi- 
niere di carbone) o alle imprese concessio- 
narie dei servizi pubblici. Dal punto di 
vista delle modalità della gestione vi è tut- 
tavia una differenza fondamentale fra la 
nazionalizzazione britannica e quella fran- 
cese. In Gran Bretagna la nazionalizzazione 
è basata sul principio della produttività. I 
Consigli di Amministrazione sono composti 
esclusivamente di persone atte a trarre dal- 
l’impresa il massimo rendimento. In Francia, 
per contro, il cambiamento di regime ha un 
carattere essenzialmente politico, che porta 
ad una gestione senza reddito e legittima 
tutte le perdite. Dal punto di vista finan- 
ziario, si può osservare che in Gran Breta- 
gna le imprese nazionalizzate si valgono 
dell’autofinanziamento, reso possibile sia 
dal riaffermato principio della redditibilità 
dell’impresa, sia dall’avvenuta sostituzione 
dei dividendi con un tasso fisso di interesse. 
In Francia, per contro, dato il carattere po- 
litico e non-reddituale della gestione, l’auto- 
finanziamento non sarà, per lungo tempo, 
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possibile. E quindi è il bilancio dello Stato 
che si assume gli oneri degli investimenti 
essenziali, che pone a carico dei contribuenti. 
A ragione si dice che i contribuenti fran- 
cesi «sono obbligati nei confronti delle na- 
zionalizzazioni », mentre in Gran Bretagna 
le imprese nazionalizzate si considerano 
«obbligate nei confronti dei contribuenti». 
Le statizzazioni ¡e le nazionalizzazioni con 
preponderanza dello Stato) causano, sul piano 
interno, notevoli conseguenze sulle finanze 
pubbliche e private; sul piano esterno, tali 
regimi hanno esteso la cerchia delle pro- 
prietá che in caso di conflitto sono alla mercé 
dei colpi di forza. {R. V.) 


(2175) EE (415) 61 
Mason E.S., Materie prime, riarmo e svi- 
luppo economico («The Quarterly Jour- 
nal of Economics», Cambridge, Mass., 

agosto 1952, 

Le attuali scarsità di materie prime sono 
causate principalmente dallo sforzo di riar- 
mo, ed è prevedibile che scompariranno 
una volta che il ritmo della produzione per 
il riarmo avrà raggiunto un livello stabile. 
Il consumo di minerali (incluso il petrolio) 
è aumentato, negli Stati Uniti, in termini 
reali, di cinque volte fra il 1900 ed il 1950. 
Le aree da tener principalmente in conto 
per un'espansione della produzione di 
minerali per l’esportazione sono il Vicino 
Oriente, l'Asia meridionale e sud-orientale, 
Africa e l'America Latina. Le possibilità 
tecniche di sostituzione, attuali e potenziali, 
potrebbero moderare gli aumenti di costo, 
ma difficilmente impedirli. Se fosse concessa 
una relativa libertà allo sviluppo delle ri- 
sorse a hasso-eosto, il fabbisogno di mine- 
rali del «mondo libero» potrebbe essere 
coperto, almeno per i prossimi venti o trenta 
anni, con lieve o addirittura nullo aumento 
dei costi reali. Lo sviluppo economico ge- 
nerale dei paesi d'origine sarebbe forte- 
mente stimolato dall’espansione della pro- 
duzione di minerali per l'esportazione. Un 
notevole aumento del prezzo reale dei mi- 
nerali importati non dovrebbe costituire un 
problema molto grave per gli Stati Uniti. 

(Vv. 8.) 


(2176) EE (131) 14 

Bons V.E., Sulla misura della produttività 
(« Congiuntura Economica », Milano, 31 
agosto 1952). 


Si intende per produttività la misura del 
rapporto tra quantità della produzione con- 
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seguita, in un determinato periodo di tempo 
e nell’ambito di una determinata struttura, 
ed i fattori di produzione che sono stati 
impiegati per ottenerla. La misurazionedella 
produttivitá pud effettuarsi in base a tre 
ordini di riferimenti: 1) eon raffronti tra 
produzione conseguita e fattori produttivi 
impiegati; 2) con raffronti tra quantita ef- 
fottive e quantitá teoriche di fattori produt- 
tivi impiegati per conseguire una determi- 
nata produzione; 3) e considerando la ri- 
sultante, in termini di costi a misura mo- 
netaria costante, della attivitá produttiva 
per unità di produzione conseguita. (V.S.) 


(2177) EE (131) 14 

CoppoLa D'ANNA F., La produttività e gli 
ordinamenti tributari (« Produttività », 
Roma, settembre 1952). 


L'assorbimento da parte dello Stato di 
una quota di reddito nazionale può avere, 
a seconda del modo con cui è effettuato, 
riperenssioni divergenti sulla produttività 
di determinati rami di attività. Gli effetti 
sono di carattere negativo, allorchè l’imposi- 
zione fiscale riduce il vantaggio conseguito 
dagli operatori economici più efficienti (ad 
es. nel caso di un'imposizione fortemente 
progressiva); sono invece di carattere po- 
sitivo se l'ordinamento tributario concede 
un premio agli operatori più attivi o costi- 
tuisce un incentivo all’investimento produt- 
tivo della maggior quota possibile di red- 
dito guadagnato (ad es. nel caso in cui si 
colpisca il reddito normale e non quello ef- 
fettivo). La constatazione di questi effetti 
è particolarmente importante nel caso in 
cui esistano notevoli forze di lavoro inuti- 
lizzate e sia possibile ottenere gli altri fat- 
tori produttivi, necessari al loro impiego 
economico. E’ lecito ritenere, in tal caso, 
che un ordinamento fiscale di natura redi- 
stributiva possa integrare la deficiente pro- 
duttività delle aziende marginali ed extra- 
marginali ed assicurare altresì, insieme ad 
un più economico ridimensionamento della 
loro attività, l'utilizzazione delle risorse di 
mano d'opera, altrimenti disoccupate. (G.F.) 


Il.- PROBLEMI DELL'AGRICOLTURA E DELLE 
INDUSTRIE ESTRATTIVE. 


(2178) EE (317) 17 

Il grano in Egitto («National Bank of 
Egypt Economie Bulletin», Cairo, Vol. 
V, N. 2, 1952.) 
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Due cause principali hanno trasformato 
l'Egitto da granaio del mondo in importa- 
tore netto di grano: la mancata espansione 
della superficie a frumento e l’aumento 
della domanda conseguoute al rapido au- 
mento della popolazione. Si semina alla fine 
di ottobre o primi di novembre general- 
mente in rotazione dopo il granoturco e la 
canna da zucchero o, alle volte, il cotone. 
Il raccolto si effettua in aprile. Il prezzo 
del grano importato è più elevato di quello 
fissato all’interno. Forti sussidi devono 
essere concessi ai fornai perchè possano 
vendere il pano al prezzo ufticiale. Per 
questi sussidi il Governo attinge alle ri- 
sorse del bilancio ordinario. Non vi sono 
silos sufficienti sia per il grano importato 
sia per quello di produzione nazionale. Se- 
condo alcune valutazioni ciò causa una 
perdita del 10° delle disponibilità totali. 
Il Governo si è ora orientato verso un au- 
mento dei prezzi per stimolare l’aumento 
della produzione. (Vv. 8.) 


(2179) EE (116) 17 

Il problema degli oleaginosi in Francia e 
nell’ Unione Francese («Journal des Fi- 
nances», Paris, 1 agosto 1952). 


Sembra che il mereato degli oleaginosi 
sia nuovamente abbondante. lo conferma 
sia la caduta dei prezzi mondiali, sia, per 
quanto riguarda l’ Unione Francese, il fatto 
che le commissioni interministeriali hanno 
deciso di non effettuare alcuna importazione 
per quest'anno e, con tutta probabilità, 
neppure per l’anno prossimo. La nuova si- 
tuazione non soddisfa, tuttavia, nè gli in- 
dustriali nè, soprattutto, i produttori. Que- 
sti ultimi confidavano in un programma di 
sostegno dei prezzi che, pur promesso, non 
è mai stato attuato. Per eliminare il diffuso 
malcontento, sono stati elaborati due pro- 
getti. Il primo è il progetto Poinso-Chapuis, 
che prevede la fissazione di un prezzo ga- 
rantito per Paracbide del Senegal da parte 
del Ministro degli Affari Economici. Tale 
prezzo dovrebbe essere caleolato su propo- 
sta di una apposita commissione. in funzione 
dei prezzi africani dei seguenti prodotti: 
miglio, riso, cotonate, impianti agricoli in 
ferro. Esso servirebbe di base per la fissa- 
zione dei prezzi, egualmerte garantiti, di 
tutti gli oleaginosi provenienti dall’ Unione 
Francese, con un campo di variabilità del 
15% in più o in meno, in base alle flut- 
tuazioni del volume o della qualità dei rae- 


colti. Il secondo progetto (Pflimlin), più mo- 
derato del primo, mira alla fissazione di un 
«prezzo di campagna», calcolato in modo 
da assicurare una rimunerazione soddisfa- 
cente ai produttori africani. Il «prezzo di 
campagna » dovrebbe servire da riferimento 
per determinare il «prezzo di intervento», 
al disotto del quale lo Stato dovrebbe pro- 
cedere ad acquisti diretti per assorbire le 
quantità eccedentarie. Nei riguardi dei due 
progetti, gli ambienti economici fanno rile- 
vare che la loro attuazione comporterebbe 
quattro inconvenienti: quello di un ecces- 
sivo indirizzo dirigista, quello di analoghe 
richieste da parte dei produttori agricoli, 
quello di una onerosa struttura organizzativa 
e, infine, quello di un forte aumento dei 
prezzi dei prodotti finiti. Sembra, comun- 
que, che il Governo francese preferisca, 
per ora, «intervenire» nella vita economica 
privata secondo formule più moderate. (R.v.) 


(2180) (PE) (131) 23 
FANFANI A., Il « Fondo di rotazione» («Il 
Popolo», Milano, 9 agosto 1952). 


Dal 1° luglio 1952 al 30 giugno 1957 il 
Tesoro mette a disposizione del Ministero 
d’Agricoltura venticinque miliardi all’anno 
per un totale di 125 miliardi di lire. Il Mi- 
nistero d'Agricoltura deve usarli tramite 
gli istituti di credito per fare prestiti agli 
agricoltori che intendano acquistare mac- 
chine agricole, 0 eseguire opere di irriga- 
zione, o costruire edifici rurali. I mutui 
sono fatti per i tre quarti del costo del- 
l’acquisto o dell’ opera da fare. Con il mec- 
canismo escogitato si dovrebbe, in dodici 
anni, dotare l’agricoltura italiana di circa 
centomila nuovi trattori, di circa 300.000 
.vani nuovi di abitazione, o rifugio di be- 
stiame o prodotti, e fare irrigare quasi un 
milione di ettari di terre. Occorre però che 
il «Fondo» sia fatto ruotare il più rapida- 
mente possibile. (V. 8.) 


(2181) EE (116) 17 
Si troverà una soluzione al problema vi- 
ticolo ? (« L’ Economie», Paris, 28 agosto 

1952). 

All’epoca del raccolto viticolo per il 1952 
la Francia si è trovata con circa 20 milioni 
di ettolitri di vino residui della campagna 
precedente. Tale eccedenza, considerato il 
miglioramento delle colture viticole post- 
belliche, minaccia di divenire permanente. 
Il Parlamento francese dovrà quindi deci- 
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dere una politica viticola suscettibile di 
provocare effettive conseguenze risanatrici 
di questo importantissimo ramo dell'econo- 
mia francese. Sono state formulate diverse 
proposte in merito. Una di esse tende a 
migliorare la qualità del vino e, soprattut- 
to, ad estendere l'obbligo delle prestazioni 
ai fini della distillazione ad un maggior 
numero di viticultori. Queste misure però 
mirano più al riassorbimento delle ecce- 
denze di produzione che non all’eliminazione 
delle cause che le hanno provocate. Una 
seconda proposta si basa sulla regolare di- 
struzione delle eccedenze e sul ristabilimento 
della cassa autonoma della viticoltura, abo- 
lita durante la guerra. I fondi di tale cassa 
— alimentati da un’imposta unitaria per 
ettaro e da un’imposta progressiva sul ren- 
dimento — dovrebbero permettere di pagare 
i vini da distillare ad un prezzo pari, al- 
meno, ai due terzi del prezzo del vino 
«commerciale». Un terzo progetto è stato 
preparato dal Governo. Esso raccomanda, 
particolarmente, di diminuire la quantità 
prodotta a favore della qualità, incorag- 
giando quindi le colture di collina e non 
quelle di pianura. La classificazione delle 
zone viticole verrà fatta tenendo conto 
del suolo, del clima e della qualità dei vini 
prodotti nella regione. All'epoca del rac- 
colto, saranno immobilizzati tutti i vini di 
qualità inferiore, che potranno essere venduti 
soltanto quando tutti gli altri vini saranno 
stati mobilizzati. Queste misure vengono 
tuttavia criticate come troppo «dirigiste». 
Si fa inoltre osservare che, dal punto di 
vista pratico, si rischierebbe di burocratiz- 
zare la produzione. Al progetto governativo 
si oppone una quarta tendenza, quella del 
ritorno alla libertà del mercato, con tutti 
i pro e i contro che ciò implica. Il Parla- 
mento francese deve esaminare adeguata- 
mente il problema viticolo, accettando l'una 
o l’altra proposta. Se si tratterà di adottare 
la proposta governativa non bisognerà at- 
tendersi una soluzione a breve scadenza ma 
piuttosto, poste certe condizioni, nna solu- 
zione a lungo andare. [R. Ye) 


(2182) EE 9 
Che ne e della produzione mondiale di car- 
bone («L’ Economie», Paris, 18 settembre 
1952). 
I sei paesi della Comunitá Europea del 
Carbone e dell’Acciaio (C.E.C. A.) hanno 
prodotto, nel complesso, 233 milioni di ton- 
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nellate di carbone nel 1951, in confronto a 
243 milioni nel 1938, Si prevede che la pro- 
duzione salirá nel 1952 oltre il livello pre- 
bellico. La Germania è la principale pro- 
duttrice dell’ Europa Occidentale. Essa di- 
spone dei bacini della Ruhr e di Aix-la- 
Chapelle, cioè dei giacimenti più importanti 
e di più facile sfruttamento. Nel primo se- 
mestre del 1952 la media della produzione 
mensile tedesca è stata di 10,1 milioni di 
tonnellate, in confronto a 9,9 milioni nel 
1951. Tuttavia, tale aumento non è sufficiente 
a far fronte a tutte le richieste di earbone 
tedesco, per cui attualmente la Germania 
è la principale importatrice di carbone 
americano. La Francia occupa il secondo 
posto nella graduatoria dei produttori del- 
l'Europa Occidentale. Benchè la produzione 
francese sia in progressivo aumento, la 
Francia è costantemente importatrice, dato 
che manca di coke e di antracite. La pro- 
duzione carbonifera del Belgio si mantiene 
ad un livello soddisfacente, ma è ostacolata 
dagli elevati costi di produzione. In Olanda, 
l'esaurimento dei giacimenti migliori limita 
lo sforzo produttivo. L'Italia, paese povero 
di carbone, non copre che una debolissima 
parte dei suoi bisogni. In quanto alla Gran 
Bretagna, essa occupa attualmente un posto 
secondario nell’approvvigionamento degli 
altri paesi europei e non sembra, che, 
nel campo del carbone, possano stabilirsi 
scambi importanti fra tale paese e la C.E.C.A, 
Per contro, gli Stati Uniti (che dopo la 
guerra hanno contribuito in gran parte a 
colmare il deficit europeo di carbone) hanno 
una produzione in continuo aumento. Nel 
1951, la produzione statunitense è stata il 
34%, e la produzione europea il 30% di 
quella mondiale. In complesso, le nazioni 
libere hanno una supremazia incontestabile 
nei confronti del blocco sovietico, la cui 
produzione di carbone è stata, nel 1951, il 
25% della produzione mondiale. (R. V.) 


(2183) (PE) (0) 12 

Kuster (DB) J., Tentativi di stabilizza 
zione delle materie base (« Lloyd Anver- 
sois», Anvers, 1° ottobre 1952). 


Come è noto, l'accordo internazionale sul 
grano stabilisce le quantità che i paesi 
esportatori si impegnano di conseguare al- 
lorchè il prezzo mondiale del grano raggiunge 
o sorpassa il livello massimo stabilito dal- 
l'accordo di $ 1.80 lo staio, e quelle che i 
paesi importatori si impegnano di acquistare 


allorchè il prezzo mondiale raggiunge od è 
inferiore a quello minimo stabilito di $ 1.50 
(ridotto per la stagione in corso a $ 1.30). 
Da quando l'accordo ha iniziato a funzio- 
nare, il prezzo mondiale dei grano si è 
mantenuto oltre il livello massimo previsto, 
cosicchè ne sono rimasti avvantaggiati solo 
i paesi importatori. Per mantenere il prezzo 
interno a $ 2.40, gli Stati Uniti sono stati 
costretti a sovvenzionare i propri produttori- 
esportatori. E’ preferibile ritornare al libero 
meccanismo dei mercati internazionali delle 
materie base, favorendo il ristabilimento dei 
mercati a termine; sarebbe così possibile 
la copertura contro quei rischi (Huttuazioni 
dei prezzi), che si vorrebbero eliminare 
artificialmente. G. E.) 


TIT. - PROBLEMI DELL'INDUSTRIA, 


(2184) KE 141) 20 

La produzione svedese i case prefabbri- 
cate in legno (« Index», Stockholm, giu- 
gno 1952). 


La produzione di case prefabbricate in 
legno ebbe inizio in Svezia dopo la 1% guerra 
mondiale. In breve tempo l'industria con- 
quistò un'importante posizione nell'econo- 
mia del paese; negli ultimi anni precedenti 
il secondo conflitto mondiale, ciren il 50% 
delle case di legno occupate da una sola 
famiglia era del tipo «prefabbricato ». 
Durante ia guerra la produzione psssò da 
8.500 a 10.000 case per anno; nel 1946 rag- 
giunse la cifra record di 17.000 unità, di 
cui il 30% circa fu esportato. Negli an- 
ni successivi, l'industria dovette affrontare 
un grave periodo di crisi: attualmente, però, 
si è in fase di ripresa: nel 1951 la produ- 
zione è stata 10.000 unità, di eui !/; circa 
esportate, per un valore di 44 milioni di 
corone, contro 8,7 milioni nel 1950 e 35,7 
milioni nel 1946. Prima, lu maggior parte 
delle esportazioni veniva diretta nell'Europa 
Occidentale : a causa specialmente delle dif- 
ficoltà dei pagamenti questo mercato ha 
perduto, recentemente, importanza. Nel 1951 
il principale acquirente è stata l'Australia, 
seguita dall’ Arabia Saudita e da Isracle. 
La domandainternasièlievementecontratta. 
Le previsioni per il futuro sono alquanto 
incerte. Le esportazioni verso la Germania 
Occidentale rimarranno invariate in base ad 
un contratto triennale con decorrenza dal 
1951; le spedizioni negli altri presi europei 
sono in relazione ai programmi di rinrmo 
dei paesi del NATO. (M. P.) 


(2185) (PE) (121) 30 

Cnesaux P., 1 progetti di nazionalizzazione 
dell industria tedesca («Revue économique 
et sociale», Lausanne, luglio 1952). 


17 Unione sindacale tedesca e il Partito 
socialista tedesco lottano per il raggiungi- 
mento di una gestione paritaria dell’impresa 
che trasformi l’operaio in collaboratore e 
gli assicuri una relativa indipendenza. Una 
prima vittoria in questo senso è stata otte- 
nuta con la socializzazione delle miniere e 
delle acciaierie. Il secondo passo, tuttavia, 
sarà più difficile perchè rignarderà le pic- 
cole imprese i cui proprietari intendono 
salvaguardare intatta la loro libertà. L'Unio- 
ne sindacale tedesea auspica la gestione pa- 
ritaria sia nell’ambito dell impresa, sia nel 
quadro generale dell'economia. Essa propone 
un nuovo organismo (Consiglio Economico 
Federale), composto di 150 membri, la me- 
tà dei quali nominata dai sindacati, le cui 
funzioni davrebbero essere quelle di conci- 
liare gli interessi del commercio e dell’in- 
dastria e di studiare le questioni sociali, 
fiscali, finanziarie in collaborazione col Con- 
siglio Federale. Inoltre, le attuali camere 
di commercio dovrebbero essere sostituite 
da «Camere Economiche Paritarie» che 
esaminino, fra l’altro, i problemi ausiliari 
dell’attività economica. Nel campo impren- 
ditoriale. 1’ Unione sindacale tedesca riven- 
dica la metà dei seggi dei consigli di am- 
ministrazione delle società per azioni che 
ocenpano più di 300 persone o il cui capi- 
tale supera i 3 milioni di marchi. L'Unione 
Padronale, per contro, è pronta ad accordare 
diritti paritari ai lavoratori per le questioni 
personali e sociali, ma afferma categorica- 
mente che le decisioni in materja-economica 
appartengono soltanto alla direzione del- 
l'impresa. Essa chiede che in ogni società 
comprendente oltre 100 persone venga co- 
stituito un Consiglio economico, nel quale 
siano equamente rappresentati gli interessi 
del capitale e quelli del lavoro. Il Governo 
tedesco, dal canto suo, ha fatto sapere che 
non intende presentare un proprio progetto 
dì legge circa la gestione paritaria e che 
lascia quindi libero gioco ai sindacati e 
all'unione padronale. Non essendosi rag- 
giunto Paccordo fra le due parti, il cancel- 
Jiere Adenauer e il presidente dell’ Unione 
Sindacale hanno deciso di istituire una 
commissione paritaria, composta di otto 
membri (quattro dei quali rappresentanti 
dei sindacati), per trovare un compromesso 
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che permetta di presentare al Bundestag 
un progetto, riveduto, di gestione paritaria 
delle imprese. (R. V.) 


(2186) EE (116) 19 
Courois P., L’ industria casearia francese 
è in pericolo ? («Nouvelle Revue de l'Eco- 
nomie Contemporaine », Paris, luglio- 
agosto 1952). 
In Francia il 60 Y, dei caseifici appartiene 
a privati e il 40%, alle cooperative. 11 re- 
gime fiscale colpisce in modo più grave le 
imprese private. Le cooperative, in effetti, 
non sono soggette ad alcuna imposta diretta 
e sono esonerate per la maggior parte delle 
imposte indirette: esse vengono considerate 
come un prolungamento dell’impresa agri- 
cola. Gli oneri sociali dei caseifici privati 
sono quelli di generale applicazione; le 
cooperative, invece, non sono soggette al 
versamento forfetario del 5% sugli stipendi 
e sui salari ma devono seguire, per quanto 
concerne le assicurazioni sociali e assegni 
familiari, il sistema relativo alle imprese 
agricole; inoltre esso beneficiano della legge 
15/12/1922 sugli infortuni sul lavoro degli 
agricoltori; infine, rispetto ai caseifici pri- 
vati, godono di un trattamento preferenziale 
in materia di credito a corto, medio e lungo 
termine. Malgrado questi vantaggi, sembra 
che le cooperative tendano ad abbandonare 
l'economia di mercato libero per orientarsi 
verso l’economia diretta e pianificata. At- 
tualmente, le cooperative del latte svolgono 
il commercio dei loro prodotti alle stesse con- 
dizioni del commercio tradizionale, e in ge- 
nerale li diffondono sul mercato tramite i 
dettaglianti. Se questo procedimento non reca 
profitto nè al produttore nè al consumatore, 
cionondimeno esso costituisce un aggravio 
per la collettività, che deve subire la contro- 
partita dei benefici cooperativi di qualsiasi 
natura. Sarebbe bene che lo Stato interve- 
nisse per frenare l’attività non socialmente 
utile di certe conperative. (M. P.) 


(2187) EE (136) 19 
Il piano di rete frigorifera nazionale («El 

Economista», Madrid, 6 settembre 1952). 

In adempimento dell'ordine del 28 set- 
tembre 1951 della Presidenza del Governo, 
l' Instituto Nacional de Industria ha redatto 
un piano completo di rete frigorifera na- 
zionale. I principi direttivi del piano sono: 
1) soppressione delle dispersioni e quindi 
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aumento dei prodotti alimentari disponibili; 
2) miglioramento delle qualità; 3) allunga- 
mento del periodo di conservazione a bene- 
ficio della regolarizzazione dei mercati; 4) 
rivalorizzazione dei prodotti conbeneficio del 
produttore; 5) stabilizzazione dei prezzi a 
vantaggio del consumatore; 6) diminuzione 
delle perdite nei trasporti e quindi dimi- 
nuzione dei prezzi. Gli alimenti fondamen- 
tali considerati per la redazione del piano 
sono: carne, pesce, frutta e verdura. (v. 8.) 


(2188) KE 10 

Verso una concorrenza più severa sul mer- 
cato dell’ automobile (« L’ Economie », 
Paris, 16 ottobre 1952). 


Si è chiuso a Parigi il 39° Salone del- 
l’Automobile. Esso ha rivelato un rafforza- 
mento della concorrenza unito a difficoltà 
incipienti da parte di alcuni rami dell’in- 
dustria automobilistica internazionale. La 
diminuzione della produzione è particolar- 
mente sensibile negli Stati Uniti, ove il nume- 
ro delle vetture è passato da 8.015.750nel 1950 
a 6.767.601 nel 1951. Anche in Gran Bretagna, 
la produzione ha registrato una sensibile fles- 
sione (785.217 vetture nel 1950 e 735.112 nel 
1951),dovuto, come nel caso degli Stati Uniti, 
alla realizzazione del programma di riarmo. 
Nell’U. R.S.S., terzo produttore mondiale, la 
costruzione è per contro leggermente aumen- 
tata nel 1951, ma è ancora ben lontana dal- 
l’adeguarsi alle dimensioni e all'importanza 
della popolazione. La produzione canadese 
continua a progredire, ed ha raggiunto 413.345 
unità nel 1951. In Germania, la costruzione 
automobilistica ha superato, nel 1951, il 
livello prebellico, toccando la cifra di 374.175 
veicoli. La produzione italiana attraversa 
attualmente un periodo di regressione. In 
complesso, la produzione mondiale, caduta 
a 10,5 milioni di veicoli nel 1950 e a 9,5 
milioni nel 1951, subirà una nuova dimi- 
nuzione nel 1952. Nella scala delle esporta- 
zioni il primo posto è ancora tenuto dalla 
Gran Bretagna (505.881 veicoli nel 1951), 
seguita dagli Stati Uniti (433.658 veicoli), 
dalla Francia (125.295 veicoli), dalla Ger- 
mania (119.927 veicoli), dal Canada (60.489 
veicoli) e dall’Italia (32.250 veicoli). Lia lot- 
ta per la conquista dei mercati esteri sarà 
notevole anche nel futuro. Per quanto ri- 
guarda la produzione francese si può osser- 
vare che, malgrado i costruttori abbiano 
ancora numerose richieste da soddisfare, il 


mercato interno tende a ritrovare il suo 
equilibrio. Bisogna quindi che i costruttori 
si preparino nuovamente a cercare i clienti, 
affrontando anche, come in passato, il pro- 
blema dell'accettazione delia macchina vec- 
chia in cambio di quella nuova e orientan- 
dosi più decisamente verso una sostanziale 
riduzione dei costi. Soltanto così l' industria 
automobilistica francese potrà raccogliere i 
frutti dei sacrifici che sostiene da qualche 
anno e sarà in grado di riguadagnare gli 
sbocchi esteri che attualmente minacciano 
di sfuggirle. (R. Vv.) 
IV. - PROBLEMI DEL COMMERCIO INTERNO. 
PREZZI. 


(2189) (PE) (111) 11 

Stern H. E., La pressione inflazionistica 
ed i prezzi («The Bankers’ Magazine», 
London, settembre 1952). 


Gli effetti della politica inflazionista negli 
Stati Uniti e nel Regno Unito sono chia- 
ramente illustrati dalle variazioni, tendea- 
zialmente crescenti, dell'indice della pres- 
sione inflazionistica (costituito dal rapporto 
fra offerta di moneta — considerando anche 
la velocitá di circolazione — e offerta di beni 
e servizi). Nel 1950 e 1951 la spirale in- 
tlazionistica, che sembrava sul -punto di 
essere imbrigliata, è andata progressiva- 
mente allargandosi e la causa precipua è 
stata l'aumento della velocità di circola- 
zione. Il cambiamento di indizzo della po- 
litica monetaria inglese ha permesso di 
arrestare, nella prima metà del 1952, l'au- 
mento dell'offerta di mezzi di pagamento: 
ma l'aumento della velocità di cireolazione 
dei mezzi esistenti e la riduzione dell’ of- 
ferta di beni e servizi hanno provocato 
un'ulteriore espansione della spirale infla- 
zionistica. L'aumento della produzione in- 
dustriale britannica, che può prevedersi 
per la seconda metà del 1952, non sembra 
sufficiente a ridurre la pressione: è neces- 
sario adottare una politica volta a contrarre 
sia l'offerta, che la velocità di circolazione 
della moneta. (G. F.) 


(2190) LE (116) 44 

TRINCHET H., La riorganizzazione del mer- 
cato della barbabietola («lie Monde», 
Paris, 21 settembre 1952). 


Malgrado il successo del piano delle bar- 
babietole iniziato nel 1946, l’ approvvigio- 
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namento di zuechero per la Francia è tnt- 
tora soggetto alle variazioni dei raccolti, 
per cui non è da escludere, auche per que- 
stanno, |’ eventualità di un ricorso all’im- 
portazione. Attualmente non esiste alcuna 
disposizione che obblighi i coltivatori a ri- 
servare, di preferenza, il loro raccolto alla 
fabbricazione dello zuechero; senza dubbio 
questa è la più grave imperfezione del si- 
stema.. I produttori scelgono liberamente 
fra lo zuccherificio e la distilleria, e nei 
due casi il prezzo che viene loro corrispo- 
sto è lo stesso. Una garanzia del prezzo 
potrebbe essere accordata dallo Stato solo 
per la parte di produzione devoluta alla 
fabbricazione dello zucchero, mentre per 
la distillazione dovrebbe essere lasciata la 
parte accedente il fabbisogno. Dato che gli 
sbocchi dello zuechero di barbabietola sono 
assai limitati. gli industriali, che hanno 
organizzato solidamente il mercato interno, 
sono contrari ad un aumento del potenziale 
di produzione. Essi hanno chiesto al Mini- 
stro dell’ Agricoltura di rifiutare per l’avve- 
nire l’aiuto dello Stato per la costruzione 
di nuovi zuecherifici e il rimodernamento 
di quelli già esistenti. proponendo in cam- 
bio di fornire lo zuechero all’ Unione Fran- 
cese al prezzo mondiale sopportandone la 
perdita. La questione è rimasta sospesa. 
Quest'anno la fissazione del prezzo delle 
barbabietole è strettamente legata all’ en- 
trata in applicazione del nuovo «piano 
quadriennale delle barbabietole». (mM. P.) 


(2191) (PE) (116) 47 
Jèze G., Il controllo dei prezzi («Journal 
des Finances», Paris, 26 settembre 1952). 


Per lottare contro l'aumento continuo dei 
prezzi, il presidente Pinay è stato, poco a 
poco, indotto a favorire il dirigismo dei 
prezzi. 11 12 settembre 1952 è stato decre- 
tato: «I prezzi di vendita alla produzione 
e ai diversi stadi della distribuzione di 
tutti i prodotti non possono essere superiori 
al livello del 31 agosto 1952». La stessa 
misura è stata presa pure nei confronti dei 
servizi. La pubblicazione di tali decreti ha 
sollevato vive proteste da parte degli enti 
professionali interessati. Particolarmente 
criticato è stato il progetto di riforma della 
distribuzione, che implica la creazione di 
un Istituto nazionale della distribuzione. 
In quanto alla riforma fiscale, essa è rite- 
nuta una «caricatura» della riforma effet- 
tivamente auspicata dai contribuenti. Pinay 


si difende da questi attacchi affermando 
che egli non intende affatto introdurre nella 
politica francese il dirigismo dei prezzi. 
Egli vuole soltanto temporaneamente mpe- 
dire le speculazioni fissando un limite entro 
il quale è pienamente permesso il gioco 
della libera concorrenza. Pinay è d'altronde 
pienamente consapevole del fatto che per 
frenare l aumento dei prezzi è necessario 
che la Tesoreria del Governo non sia più 
in deficit. (R. Vi) 


(2192) (PE) (111) 47 

DENNISON S. R., La politica dei prezzi del 
National Coal Board («Lloyds Bank 
Review», London, ottobre 1952). 


La politica di mercato del National Coal 
Board (la cui attività iniziò, come è noto, 
P1 gennaio 1947) ha esteso il preesistente 
divario di prezzi delie diverse qualità di 
carbone ed ha adottato quotazioni franco 
consegna (anziché franco miniera). Il car- 
bone è stato classificato in 8 qualità ed il 
paese è stato diviso in 60 zone, ognuna delle 
quali con una serie di 8 prezzi (per le di- 
verse qualità) praticati qualunque sia l’o- 
rigine del carbone e la distanza da percor- 
rere. Se l' aumento delle differenze di prezzo 
è valso a distogliere, in parte, la domanda 
dalle qualità più pregiate a quelle più sca- 
denti, l'adozione di prezzi franco consegna 
ha eliminato i vantaggi della buona loca- 
lizzazione della domanda e dell’ offerta, 
obbligando i consumatori ed i produttori 
più vicini a contribuire alle spese di tra- 
sporto di quelli più lontani. La validità 
del principio del collegamento all’origine 
dei prezzi ai costi e le deficienze dell’ uso 
dei costi medi (con sussidî integrativi) nel 
caso di eccessive differenze dei costi di pro- 
duzione (come si verifica nell' industria del 
carbone) sono stati riconosciuti dal Nation- 
al Coal Board, ma solo sul piano nazio- 
nale. Infatti, in ognuna delle 60 zone, le im- 
prese estrattive più efficienti continuano a 
sovvenzionare quelle che, in nn mercato 
libero, sarebbero imprese extra-marginali. 
In definitiva, la politica sinora seguita si 
è basata su di una sbagliata concezione 
del processo di mercato: la formazione di 
un unico prezzo è la risultante (tendenziale) 
e non un dato del meccanismo economico ; 
ciò che veramente importa è l’adattamento 
reciproco della domanda e dell’ offerta e 
non la formazione di un prezzo unico. E' 
augurabile perciò che il National Coal Board 
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rovesci il principio, sinora seguito, dei prezzi 
franco consegna (adottando un sistema di 
prezzi franco miniera) e, anziché sui co- 
sti medi, si basi su quelli marginali (al- 


meno nel lungo andare). (G. F.) 

V. - PROBLEMI BANCARI E MONETARI. - 
Borse. 

(2193) (PE) (415) 11 


BALoGH T., Restrizioni monetarie e pro- 
gresso economico (« Bulletin of the Oxford 
University Institute of Statistics», Oxford, 
luglio 1952). 


La relazione del Comitato di esperti, no- 
minati dal Consiglio dell O.E.C.E. per in- 
dagare sulle difficoltà sorte nelle bilance 
dei pagamenti, è di notevole interesse. Il 
rapporto presume che una diminuzione del- 
l’attività economica statunitense non ag- 
graverebbe le difficoltà degli stati membri 
e raccomanda una politica monetaria defla- 
zionistica quale strumento stimolatore della 
produzione. In realtà, si è finora constatato 
che perfino assestamenti secondari della 
struttura ecomica americana possono depri- 
mere le economie estere. Affatto ingiustifi- 
cata è, inoltre, la preferenza accordata alla 
politica monetaria anzichè alla politica di 
bilancio; tale preferenza avrebbe dovuto 
poggiare maggiormente sull’ analisi econo- 
mica ed essere confortata dall’ esame e dal 
confronto delle ripercussioni che l’una o 
l’altra avrebbero avuto sulle bilance dei 
pagamenti e sugli standard di vita. 


(2194) EE (116) 11 

La svalutazione del franco francese può es- 
sere evitata? («The Statist », London, 
2 agosto 1952), 


L’insufficiente provento del recente pre- 
stito statale garantito al 31/,Y, ha ripro- 
posto il problema dolla svalutazione del 
franco francese. L'elevato disavanzo della 
bilancia francese dei pagamenti per il 1951 
($ 1.058 milioni) mostra chiaramente la gra- 
vità della situazione. Per ottenerne il pa- 
reggio, il governo ha deciso di revocare le 
concessioni commerciali che i paesi del- 
l’EPU si sono reciprocamente accordati, so- 
spendendo altresì, all’inizio di marzo, Vas- 
segnazione delle licenze di importazione 
nel settore non liberalizzato. E' però certo 
che 1 equilibrio della bilancia dei pagamenti 


non potrà essere ottenuto con la riduzione 
delle importazioni, ma solo con un sostan- 
ziale aumento delle esportazioni. A ciò osta, 
tuttavia, l'eccessivo livello dei prezzi fran- 
cesi che, all’attnale tasso di cambio, sono 
superiori del 12-15 Y, a quelli internazionali. 
Per agevolare le industrie esportatrici, il 
Governo ha deciso di sovvenzionarle, ma 
tale provvedimento è solo temporaneamente 
efficace, cosicchè la minaccia della svaluta- 


zione non è affatto svanita. (G. F.) 
(2195) (PE) (0) 4 


Una soluzione internazionale al problema 
del credito? (« L' Economie», Paris, 4 set- 
tembre 1952). 


Nella maggior parte dei paesi, il controllo 
del credito è ritenuto essenziale: i procedi- 
menti adottati e i fini perseguiti sono. però, 
stati diversi. Le regolamentazioni hanno 
avuto conseguenze inflazioniste o deflazio- 
niste di varia portata: le parità di cambio 
hanno subìto perturbazioni di una certa en- 
tità, poichè il volume del credito regola non 
soltanto l’ampiezza della circolazione mo- 
netaria, ma anche la posizione rispettiva 
delle monete. L’ instabilità monetaria, tanto 
sul piano nazionale che sul piano interna- 
zionale, manifesta in larga misura I’ incoe- 
renza delle politiche del credito. Lia gene- 
ralizzazione del regime di gold-standard 
aveva determinato una certa uniformità 
della politica creditizia. Attualmente, il 
ruolo preponderante del credito nella crea- 
zione di moneta esige, al fine di raggiungere 
la iuterconvertibilità, la coordinazione inter- 
nazionale delle politiche interne di credito. 
Sarebbe necessario impedire lo sviluppo della 
spinta inflazionista determinata dal eredito. 
L’OECE si sta occupando della questione. 
Gli esperti hanno fatto rilevare le gravi 
conseguenze internazionali della instabilità 
finazniaria interna, la quale può determinare 
un aggravarsi della bilancia dei pagamenti 
ed una riduzione degli seambi internazionali. 
Occorre creare a fianco del Fondo Monetario 
Internazionale e dell’Unione Furopea dei 
Pagamenti un ente avente il compito di 


promuovere una politica internazionale di 
investimenti. (M. P.) 


(2196) EE (116) 54 
Jbze G., Variazioni nel prezzo dell’ oro 


(«Journal des Finances», Baris, 19 set- 
tembre 1952). 


La Relazione del Presidente del Fondo 


kegesti emerografici 


Monetario Internazionale alla Conferenza 
del Messico ha rilevato il ribasso del prezzo 
dell'oro, verificatosi da un anno a questa 
parte in quasi tutti i paesi che accordano 
‘mio alla produzione dell’oro, e il con- 
tinuo aumento della tesaurizzazione privata. 
Per eliminare questo inconveniente e favo- 
rire Vaecentramento dell’oro presso le banche 
centrali, occorrerebbe ristabilire la fiducia 
nella moneta. In Francia, purtroppo, l’ emis- 
sione di carta moneta per la copertura delle 
spese statali è in continuo aumento: il 4 
settembre, la circolazione fiduciaria am- 
montava, secondo la Banca di Francia, a 
2.002 miliardi di franchi. Ciò ha provocato 
l’abbandono della funzione principale della 
moneta (riserva di valore) e lasciato solo 
guella di strumento di scambio. La conse- 
guenza è l'aumento generale dei prezzi e 

lo sviluppo della spirale inflazionistica. 
(G. F.) 


(2197) (PE) (111) 11 

Dacey MANNING W., « Disinflazione » at- 
tale («Lloyds Bank Review», London, 
ottobre 1952). 


Secondo l Economie Survey per il 1952 il 
cambiamento più significativo della politica 
monetaria britannica dell’ ultimo decennio 
si è avuto nel novembre 1951. Le restrizioni 
ereditizie hanno, almeno apparentemente, 
agito come ottimi espedienti « disinflazio- 
nisti» ei primi risultati positivi — tampo- 
namento del deflusso aureo e rafforzamento 
della sterlina -— non hanno tardato a ma- 
nifestarsi. Ci si potrebbe tuttavia chiedere 
fino a che punto tali risultati sono stati do- 
vuti non alla politica disinflazionista ma 
alle politiche ad hoc, quali la restrizione 
delle importazioni. Il «cambiamento signi- 
ficativo» cui l' Economic Survey si riferisce 
non riguarda l'ammontare globale o la com- 
posizione dei crediti bancari, ma soprattutto 
il volume dei depositi bancari. Tale volume 
è stato regolato dal Tesoro mediante la so- 
spensione della convertibilitá automatica in 
« Treasury Bills» e l'aumento del tasso 
bancario. Inoltre, l'emissione dei «Serial 
Funding Stocks» ha permesso di assorbire 
circa 500 milioni di sterline di « Treasury 
Bills» posseduti dalle banche, riducendo il 
rapporto delle attivitá monetarie rispetto ai 
depositi. In seguito a cid; il volume dei 
erediti si 6 sensibilmente ridotto, ma nel 
contempo si 6 prodotto un nuovo stimolo 
inflazionista sotto forma di un fortissimo 


aumento dell'offerta di « Treasury Bills » 
(aumento di 500 milioni di sterline dal feb- 
braio all’ agosto 1952). Questo nuovo stimolo 
ha fatto salire di circa 200 milioni di ster- 
line i depositi netti delle «clearing banks » 
nel mese di agosto rispetto a quelli del 
mese di marzo. Per molti, cid costituisce 
una prova del fallimento della nuova poli- 
tica di Butler. 11 Survey accenna, a questo 
riguardo, ad una «indebita espansione» che 
potrebbe essere contenuta mediante una 
sufficiente « misura di disinflazione», impe- 
dendo ai depositi di aumentare ulteriormente 
o ripetendo le misure adottate nel novembre 
1951. Nell’analizzare la situazione britan- 
nica bisognerebbe tuttavia tener presente 
che l’ultimo tentativo di Cripps di realiz- 
zare una politica disinflazionista per mezzo 
di un considerevole surplus di bilancio è 
stato annullato dall’eccessivo livello della 
spesa pubblica. Oggi vi è il pericolo che 
anche il tentativo disinflazionista di Butler, 
basato sulla politica monetaria, subisca la 
stessa sorte. Perchè ciò non si verifichi è 
necessario che il Governo risparmi, non 
solo, ma che prenda a prestito, se necessa- 
rio, dal pubblico e non dalle banche. 1 ri- 
sparmiatori privati debbono essere incorag- 
giati non soltanto a risparmiare di più, ma 
a conservare il loro risparmio in forme a 
lungo termine. (R. V.) 


VI. - LE FINANZE PUBBLICHE. 


(2198) (PE) (131) 9 
G.C., Gli sgravi fiscali all’ esportazione 
(«Critica economica », Roma, n. 3, 1952). 


La questione degli sgravi fiscali all'espor- 
tazione può essere considerata sotto l’aspetto 
del costo e del vantaggio che comportano, 
e sotto quello dello stimolo che recano al 
commercio internazionale. Gli effetti che il 
trasferimento dei redditi, dovuto ai minori 
oneri delle esportazioni, provoca, non sono 
limitati ai confini nazionali; può darsi, in- 
fatti, che i vantaggi assegnati agli esporta- 
tori vengano da questi passati agli impor- 
tatori stranieri. Lo strumento teorico usato 
per individuare l’ultirao beneficiario è l’ela- 
sticità della domanda straniera. Si può af. 
fermare che, allo stato attuale delle cose, 
non c'è alcuna relazione necessaria tra una 
riduzione dell’onere fiscale e l' aumento del 
flusso del commercio estero. Il Governo ita- 
liano ha predisposto provvedimenti per la 
restituzione agli esportatori italiani nell’area 
del dollaro del carico per IGE. Il privilegio 
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a questo primo gruppo di esportatori é solo 
il primo passo sulla via del privilegio a 
tutti gli altri. E’ logico che coloro che per 
necessitá di impianti e di produzione ope- 
rano con altre zone valutarie lamentino 
l'ingiustizia della discriminazione. (M. P.) 


(2199) EE (116) 9 

GENDARME R., Studio comparato dei regimi 
fiscali nell’ugricoltura (+ Revue de Science 
et de Isgislation Financiéres», Paris, 
luglio-settembre 1952). 


Il settore agricolo è un settore pre-capi- 
ralista. Le difficoltà che si debbono superare 
per tassare tale settore sono affini a quelle 
che si incontrano nel tassare il settore in- 
dustriale, nel quale sono affiancate la grande 
impresa e la piccolissima ditta. Il regime 
fiscale degli agricoltori dipende dal grado 
di evoluzione dello sfruttamento agricolo. 
Nei paosi in cui lo sfruttamento è commer- 
cializzato, l'imposizione dei redditi su base 
contabile può essere efticace. In Francia, 
in cui l'agricoltura è poco evoluta, l’attuale 
metodo di imposizions sul reddito sembra 
inadeguato agli scopi che si desiderano rag- 
viungere. Tale metodo esigerebbe, per fun- 
zionare bene, la tenuta di una contabilità 
per ciascun tipo di coltivazione; e ciò, 
d’altronde, non è necessario data la situa- 
zione particolare dell’economiaagricola fran- 
case. Una eventuale riforma del regime 
fiscale agricolo dovrebbe sostituire alle im- 
poste ad personam una imposta sulle su- 
perfici coltivate. Circa il rendimento di 
questo tipo di imposta, occorre ricordare 
che esso dipende da una coerente politica 
di equipaggiamento e di modernizzazione 
dell'agricoltura. (R V2) 


(2200) EE (116) 9 

LAURO M., Aspetti economici e tecnici del- 
l'imposta sulla produzione («Revue de 
Science et de Législation Financières», 
Paris, luglio-settembre 1952). 


L'imposta francese sulla produzione si 
suddivide in tre imposte principali: l’im- 
posta sulla produzione «a tasso completo» 
(TPV), che colpisce le vendite con l’aliquota 
del 15,35%; l'imposta sulla produzione a 
tasso ridotto (TPR) che colpisce le vendite 
con l'aliquota del 6,35%; Vimposta sulle 
prestazioni di servizi (TPS), con l’aliquota 
del 5,809. Le due prime imposte incidono 
i prodotti che hanno costituito oggetto di 
una operazione di fabbricazione o di tra- 


sformazione. Mentre le prime due imposte 
sono deducibili, di modo che il prodotto 
viene tassato una sola volta, la terza è cu- 
mulativa. Il sistema delle imposte alla pre - 
duzione nuoce allo sviluppo della meccaniz- 
zazione e del progresso tecnico poichè col- 
pisce gli investimenti. La parte del costo 
dei prodotti fabbricati che corrisponde alla 
messa in opera degli investimenti è infatti 
oggetto di una doppia tassazione. Nociva 
dal punto di vista economico, la doppia tas- 
sazione degli investimenti è, inoltre, causa 
delle maggiori difficoltà di applicazione del- 
l'imposta sulla produzione, difficoltà cie 
hanno dato luogo alla creazione, da parte 
del legislatore: a) del regime delle «con- 
segne a sè stesso»; J) del regime degli im- 
pianti speciali; c) del regime dei prodotti 
di rapido consumo; 4) del regime dei pro- 
dotti che si distruggono, o perdono le loro 
specifiche qualità, nel primo uso. Data la 
importanza delle entrate derivanti dalle 
imposte sulla produzione, una eventuale ri- 
forma di tali imposte non può recare note- 
voli mutamenti. La soluzione potrebbe es- 
sere quella di trasformare il sistema di 
imposte sulla produzione in una imposta 
unica che colpisca la differenza fra l’am- 
montare delle vendite e quello degli acqui- 
sti (di beni o servizi). Scomparirebbero in 
tal modo le distinzioni fra «produttore» è 
«prestatore di servizi», e molte altre difti- 
coltà generate dal vigente regime fiscale. 

(R. v.) 


(2201) EE (11) 3 

Le imposte sui salari o sull’ occupazione e 
gli assegni familiari nei paesi europe 
(« Economie Bulletin for Europe», Ge- 
neva, agosto 1952). 


In tutti i paesi dell Europa Occidentale, 
le tasse a carico dei lavoratori sono costi- 
tuite dal contributo per le assicurazioni 
sociali e da un'imposta sul reddito. I con- 
tributi assicurativi hanno carattere univer- 
sale e, insieme a quelli versati dal datore 
di lavoro e dallo Stato, alimentano i fondi 
delle Assicurazioni Sociali. Le imposte di- 
rette versate dal_ lavoratore sono invece 
proporzionate alla capacità contributiva ; 
esse infatti costituiscono, nei paesi europei, 
una aliquota crescente del redilito, man mano 
che dai salari più bassi si passa a quelli 
più elevati. Esiste poi, a faÿore delle fa- 
miglie numerose, una discriminazione delle 
imposte (al netto degli assegni familiari); 
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ma essa è diversa da paese a paese. Le 
divergenze nella quota di imposte (sul sa- 
lario e l'occupazione) a carico dei datori 
di lavoro sono maggiori. Negli ultimi anni, 
il fenomeno più notevole è stato costitnito 
dall'aumento subìto sia dagli assegni fami- 
Jiari che dalle aliquote a carico dei datori 
di lavoro. Tale incremento è stato massimo 
in Francia; notevole in Italia; minore in 
Olinda, Belgio ed Austria. (G. F.) 


{2202) RE (11y9 

L'inutilità di un confronto degli oneri fiscali 
(«L’Echo de la Bourse», Bruxelles, 16 
settembre 1952). 


Un salariato celibe, con 100.000 franehi di 
reddito lordo, versaallo Stato 1’8,4°% in Belgio, 
in Francia verserebbe il 7%, negli Stati 
Uniti P11,7%, in Gran Bretagna il 18,49%, 
in Olanda il 23,6%; lo stesso salariato, 
coniugato e eon due figli, versa il 6,7 Y, in 
Belgio, 11.49%, in Francia, il 5,9% in Gran 
Bretagna, il 9.9 in Olanda; negli Stati Uniti 
è esente. Un industriale o un commerciante, 
con un reddito netto di 100.000 franchi, 
versa. se celibe, il 16,3% in Belgio, il 26,7%, 
in Francia, il 15,5%, negli Stati Uniti, il 
22,8%, in Gran Bretagna, il 27,5%, in Olanda. 
Questi dati, tratti da un recente studio della 
«Banque Nationale» belga, sono scarsamente 
utili ai fini di una comparazione internazio- 
nale degli oneri fiseali, e ciò per una ragione 
semplicissima: da paese a paese, il criterio 
di valutazione del reddito tassabile e il 
calcolo dell'imposta variano sensibilmente. 
Oltre a queste differenze fondamentali esi- 
stono parecchie divergenze. Riguardo agli 
oneri deducibili : aleuni paesi vi fanno 
largo ricorso. altri discutono sul sistema 
dei centesimi, altri ancora ammettono una 
percentuale forfetaria rispondente più o meno 
alla realtà. Esistono, inoltre, la deducibilità 
delle imposte pagate nel corso dell'esercizio, 
il ene può produrre una variazione sensibile 
nella proporzione dell'imposta diretta in 
rapporto al reddito lordo e il calcolo del- 
l’ammortamento, che ha formato oggetto di 
numerose disposizioni a favore delle indu- 
strie nascenti in Olanda e negli Stati Uniti. 
Da un contribuente all’altro, lo stesso red- 
dito lordo pnd dar luogo così a redditi im- 
ponibili che non si equivalgono più quando 
si considerano stati diversi. Un altro metodo 
di comparazione internazionale degli oneri 
fiscali è quello, cosiddetto «sintetico », che 


determina il rapporto fra il reddito nazio- 
nale e il totale delle entrate fiscali; la sua 
inefficacia è chiaramente manifestata dal 
fatto che «le grandezze espresse in funzione 
del reddito nazionale non possono in alcun 
modo essere interpretate come riflettenti 
l'esatta verità». (CASO) 


VIT. - SCAMBI CON L'ESTERO - BILANCIA 
DEL PAGAMENTI - PROBLEMI VALUTARI. 


(2203) EE (533) 46 

GroncHI LI. J., 11 commercio estero argen- 
tino - Sua situazione - Sue prospettive 
(« Revista de Ciencias Económicas », 
Buenos Aires, gennaio-febbraio 1952). 


Il processo di declino delle esportazioni 
argentine si è aggravato nel 1951. Oltre 
alle difticoltà del commercio internazionale 
ha contribuito notevolmente a questo declino 
la diminuzione della produzione agricola. 
Le esportazioni argentine sono fondamen- 
talmente costituite da un ridotto nueleo di 
prodotti dell’agricoltura e dell'allevamento. 
E° aumentato il volume delle importazioni 
e l'aumento ha in gran parte riguardato le 
importazioni di combustibili e di materiali 
da costruzione. Importante caratteristica 
del commercio estero argentino è la concen- 
trazione degli acquisti e delle vendite in 
pochi mercati. Contemporaneamente ai prov- 
vedimenti per creare una nuova struttura 
dell’economia nazionale è indispensabile 
dare nuove e solide basi alla politica com- 
merciale del paese sul piano internazionale. 

(Vv. S.) 


(2204) EE (164) 46 

Waris K., La politica economica nell’attuale 
periodo di diminuzione dei prezzi delle 
esportazioni (« Kansantaloudellinen Aika- 
kauskirja», Helsinki, 1952, Nide I). 


In seguito alla flessione dei prezzi mani- 
festatasi sui mercati europei, i probtti di 
esportazione sono diminuiti. Se si vuole 
evitare una contrazione delle riserve fin- 
landesi in divise, la domanda di beni di 
importazione, finanziata con tali profitti, 
deve essere ridotta in misura corrispondente. 
A questo fine occorrerà restringere il credito 
di importazione e rallentare la concessione 
delle licenze. Per evitare, inoltre, un possi- 
bile, conseguente indebolimento generale, 
sarebbe opportuno espandere il credito alle 
altre attività economiche. Tale provvedi- 
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mento non é stato, comunque, necessario nel 
primo semestre del 1952 e non lo sará, forse, 
neanche nei prossimi mesi. (G. F.) 


(2205) | EE (317) 52 

La bilancia dei pagamenti dell’ Egitto nel 
1951 («National Bank of Egypt Economie 
Bulletin », Cairo, Vol. V, N. 2, 1952). 


Negli ultimi anni, la caratteristica della 
bilancia dei pagamenti dell’ Egitto è stata 
un saldo commerciale sfavorevole parzial- 
mente compensato da un'eccedenza attiva 
delle partite invisibili. Hanno influito sfa- 
vorevolmente le importazioni su larga scala 
di cereali e altri generi alimentari. Le va- 
lutazioni preliminari relative ai dati della 
bilancia dei pagamenti per il 1951 rivelano 
un deficit di quasi 20 milioni di sterline 
egiziane in confronto ad un deficit di 14 
milioni di sterline nel 1950. La classifica- 
zione per area rileva l’importanza dei rap- 
porti con l'Area della sterlina e con |’ Eu- 
ropa Occidentale, (V. 8.) 


(2206) EE (121) 46 

LJUNGMAN D., Le importazioni e le espor- 
taziont della Germania Occidentale ed 
alcuni dettagli sulla sua politica agraria 
(« Jordbruksekonomiska Meddelanden », 
Stockholm, luglio 1952). 


Da circa tre anni la produzione agricola 
della Germania Occidentale va costante 
mente aumentando. Malgrado i risultati sod- 
disfacenti ottenuti in tutti i settori della 
produzione alimentare, il paese è costretto 
ad importare il 35-40 % del consumo totale 
di viveri. Tale importazione rappresenta 
attualmente il 40 % circa delle importazioni 
totali. Fra i principali prodotti sono: cereali 
per panificazione, foraggi, grassi commestibi- 
li, zuechero e nova. Le esportazioni tedesche 
di generi alimentari raggiungono il 3% 
circa delle esportazioni totali e riguardano, 
per la maggior parte, vini, carne in scatola, 
birra e prodotti caseari. Fino ad oggi, la 
Germania Occidentale non ha provveduto a 
formulare i principi cui dovrà indirizzarsi 
la sua politica agraria, il che è già stato 
attuato in Svezia nel 1947 e in Svizzera 
nel 1952. (M. P.) 


(2207) EE (111) 46 

Devons E., Alcuni aspetti del commercio 
britannico d’ esportazione («Lloyds Bank 
Review», London, luglio 1952). 
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Gli anni postbellici hanno visto una note- 
vole espansione delle esportazioni del Regno 
Unito; nel 1950 esse erano superiori a quelle 
del 1938 nella misura del 70%. Nel 1951, 
però, il ritmo si è rallentato ed è difficile 
pensare che il livello raggiunto in tale anno 
possa essere mantenuto nel 1952. Le carat- 
teristiche più notevoli dell'espansione sone 
la diversa composizione e destinazione delle 
esportazioni, la diminuzione (relativa) delle 
materie prime (in particolare carbone) e 
degli articoli di cotone, e il deciso inere- 
mento (assoluto e relativo} delle esportazioni 
manifatturiere. Il flusso commerciale si è 
indirizzato verso gli altri paesi del Com- 
monwealth in misura percentuale superiore 
a quella del 1938. A causa del risveglio 
della concorrenza tedesca e giapponese no- 
tevoli sono state le variazioni dei prezzi 
inglesi: una delle cause fondamentali del 
progressivo peggioramento della bilancia 
inglese dei pagamenti è da imputarsi al 
fatto che i prezzi di importazione delle ma- 
terie prime sono aumentati, rispetto al 1938, 
di circa 6 volte; quelli di esportazione dei 
prodotti manufatturieri, invece, solo di 3 
(o poco più). (E. E.) 


(2208) (PE) (111; 46 

Tl controllo det cumbi ed il mercato det 
cambi esteri (« Midland Bank Review», 
London, agosto 1952). 


Vari provvedimenti sono stati adottati per 
agevolare il ripristino della piena converti- 
bilità della sterlina. Tra l’altro, è stato 
riaperto il mercato londinese dei cambi 
esteri, il cui complesso meccanismo ha ri- 
preso a funzionare, pur con serie limitazioni, 
tendenti a ridurre le speculazioni valutarie. 
Le operazioni in valuta estera devono essere 
sempre giustificate da operazioni commer- 
ciali od altre operazioni autorizzate; ma la 
Banca d'Inghilterra ha cessato di quotare 
quelle monete, di cui dava precedentemente 
i valori d'acquisto e di vendita a termine. 
I limiti entro i quali le banche autorizzate 
hanno avuto la facoltà di operare a contanti 
nell’ambito dell’area della sterlina, sono 
stati allargati all’1°, sopra e sotto la parità 
ufficiale. Inoltre sono state ridotte conside- 
revolmente le facilitazioni creditizie in uso 
sulla piazza di Londra, delle quali si ser- 
vivano largamente gli operatori esteri per 
ritardare il più possibile la liquidazione in 
sterline dei loro acquisti. Come risultato di 
queste misure, si è osservato che il corso 
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delle sterline sulla piazza di Londra, per 
quanto irregolare, si è ultimamente avvici- 
nato ai corsi liberi, praticati sulle altre 
maggiori piazze mondiali. (G. B.) 


(2209) EE (221) 46 

Il commercio dell’ India cumbia direzione 
(«The Eastern Economist», New Debli, 
1 agosto 1952). 


Nei dodici mesi intercorrenti dal maggio 
1951 al maggio 1952 il commercio dell’ India 
con gli Stati Uniti, con il Giappone e con i 
paesi dell’ OECE ha subìto un certo incre- 
mento, mentre il saldo negativo della bilancia 
riguardante questi paesi è ulteriormente au- 
mentato. Nei confronti degli Stati Uniti 
il problema dovrà essere risolto nell’ambito 
degli aiuti della Mutual Security Ageney 
e del T.C.A.. Il deficit della bilancia com- 
merciale con il Giappone, di circa 100 mi- 
lioni di rupie, potrebbe estinguersi mediante 
la conclusione di un trattato commerciale 
relativo alla vendita al Giappone di cotone, 
articoli di juta, carbone, ferro e sale. La 
questione del saldo negativo verso i paesi 
dell’ EPU è di minore rilievo. Le previsioni 
per il futuro danno adito a buone speranze. 
La quasi certezza di ucquisti « off-shore » 
per l’areonautica da parte del Regno Unito 
presenta per l'India, analogameute ai paesi 
dell’ Europa, un particolare interesse. Indub- 
biamente, ciò permetterebbe al paese di 
fronteggiare le difficoltà derivanti dai re- 
centi mutamenti di direzione verificatisi 
nelle correnti di traffico commerciale con 
l'estero. (M. P.) 


(2210) (PE) (161) 46 
La zona del rublo, trofeo del blocco sovietico? 
(«L'Economie », Paris, 1 agosto 1952). 

Dopo l’entrata in applicazione del Piano 
Marshall il Ministero del Commercio estero 
sovietico ha dato vita ad un'istituzione, il 
Consiglio per gli aiuti economici reciproci o 
Comecon, con il compito di regolare il com- 
mercio fra l'URSS e gli stati satelliti, scam- 
biando esperienze economiche e tecniche e, se 
del caso, creando nuove industrie, al fine di 
sottrarre i paesi membri alle «crisi che 
colpiscono il mondo capitalista occidentale». 
Il Comecon ha diretto la sua attività al raf- 
forzamento dei legami finanziari e monetari: 
un sistema di transazioni quadrilaterale, ad 
es., è stato instaurato fra Russia, Finlandia, 
Cecoslovacchia e Polonia. Tutti i provvedi- 


menti relativi ai prezzi, ai tassi di cambio, 
tutta l’organizzazione degli scambi fra i 
paesi dell'Est tendono a creare una «zona 
del rublo». I pagamenti si effettuano sempre 
più frequentemente sulla base del rublo. Le 
esportazioni verso il resto del mondo assu- 
mono una certa ampiezza solo quando siano 
utili per procurare le divise necessarie al- 
l'acquisto di materie prime e di beni di 
equipaggiamento non posseduti dal blocco 
sovietico; i paesi satelliti sono tenuti a de- 
positare tutte le loro entrate eccedentarie 
in divise estere presso un fondo comune, 
gestito a Mosca in base ad un sistema del 
tutto analogo a quello in atto nella zona- 
sterlina. Questo «pool», malgrado non possa 
fornire agli stati dell'Est un compenso in- 
tegrale alla perdita delle fonti di approvvi- 
gionamento dell'Occidente, offre tuttavia, ad 
alcuni di essi, vantaggi incontestabili ; così 
l'Ungheria, che dal 1950 è sottoposta a 
sanzioni economiche da parte della Gran 
Bretagna, si rifornisce presso il « pool » delle 
sterline ottenute da quei paesi che hanno 
una bilancia favorevole con il Regno Unito. 

(M. P.) 


(2211) EE (257) 52 
L’ importanza della diminuzione dei saldi 
giapponesi in sterline (« The Statist », 

London, 13 settembre 1952). 

La tendenza all’aumento dei saldi giap- 
ponesi in sterline, che era stata oggetto di 
costante preoccupazione per gli ambienti 
finauziari e governativi nipponici, ha subito 
un improvviso mutamento. Il fenomeno e 
dovuto in parte al fatto che gli sforzi com- 
piuti dal Giappone per incrementare le im- 
portazioni dall’area della sterlina hanno 
avuto pieno suecesso, ma soprattutto all'en- 
trata in vigore, nei paesi dell'area della 
sterlina, di più severe restrizioni a riguardo 
delle importazioni dai paesi non apparte- 
nenti all'area stessa. Da parte britannica 
si ritiene che questo favorevole sviluppo in 
uno dei settori più pericolosi nel campo dei 
pagamenti, sia il risultato della politica 
attuata nei paesi dell’area della sterlina al 
fine di eliminare i deficits esistenti nei con- 
fronti del mondo «non-sterling».  (M.P.) 


(2212) KE (111) 52 
Le colonie e l’area della sterlina («The 
Banker», London, ottobre 1952). 


In generale, le colonie hanno avuto una 
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parte notevole, in questi ultimi anni, nel- 
l'economia dell'intera area della sterlina. 
Il contributo in dollari proveniente dai ter- 
ritori coloniali è notevole, particolarmente 
per quanto si riferisce all' Africa Occidentale 
ed Orientale ed alla Malesia. Tuttavia, le 
«bilance in sterline» ottenute in cambio 
dei dollari implicano restrizioni e sacrifici 
per i beneficiari. Dal punto di vista econo- 
mico, a prescindere dagli anni eccezionali 
in cui il contributo delle colonie può essere 
insostituibile, le aree coloniali dovrebbero 
essere debitrici verso i paesi della sterlina, 
e finanziate con prestiti provenienti, in 
specie, dal Regno Unito. Se si vuole che i 
dollari delle colonie vadano ad arricchire il 
< dollar pool » di Londra, occorre che i paesi 
dell’area della sterlina compiano ogni sforzo 
per fornire a buon prezzo i beni di cui 
le colonie necessitano. Questo è molto im- 
portante soprattutto oggi, in eni si tende a 
produrre principalmente per i paesi al di- 
fuori dell’area della sterlina. E” utile ed es- 
senziale assistere, non solo finanziariamente, 
le colonie, perchè esse possono favorire so- 
stanzialmente il rafforzamento economico 
dell’area della sterlina. ¡R. V.) 


VIII. - ProBLEMI DEI 
NICAZIONI. 


TRASPORTI E COMU- 


(2213) EE (415) 24 

Paunson E. W., Il bisogno e la possibilità 
dell’ analist economica nel campo dei tra- 
sporti? marittimi («Transport and Com- 
munication Review», New York, aprile- 
gingno 1952). 


Malgrado Vabbondanza di dati disponi- 
bili, un'analisi economica sistematica nel 
campo del trasporti marittimi non e ancora 
stata fatta. Se da una parte vi sono serie 
limitazioni ad un'indagine di questo gene- 
re (in particolare a causa della variabilità 
nel tempo « nello spazio dei redditi e dei 
eosti), è innegabile, dall'altra, che le com- 
pagnie di navigazione hanno sviluppato da 
tempo una classificazione abbastanza uni- 
forme dei costi e dei rendimenti, che per- 
mette di chiarirne le variazioni in modo 
sufficientemente dettagliato. Da essa appare, 
tra l’altro, che una quota notevole dei co- 
sti è dovuta alle spese portuali e che una 
maggiore efficienza nei trasporti marittimi 
può essere ottenuta solo mediante un'eco- 
nomica integrazione della nave e del porto. 


(G. F.) 


(2214) EE (131) 49 
INGIANNI G., La marina mercantile italiana 
nei primi mesi del 1952 («La Marina 
Mercantile», Genova, luglio-agosto 1952). 


Durante il I° trimestre di quest’ anno, la 
consistenza del naviglio nazionale a pro- 
pulsione meccanica, di stazza lorda supe- 
riore a 100 tonnellate, è passata da ton. 
3.156.037 a 3.248.880, con un aumento di 
92.843 tonnellate. L’ aumento si è verificato 
in tutte e tre le principali categorie di 
navi: da passeggeri e miste per tonn. 
24.000 circa, da carico per circa 49.000 ton- 
nellate e cisterniere per circa 20.000. Nello 
stesso periodo sono state varate 8 motonavi 
per tonn. 41.350 lorde ed impostate 4 mo- 
tonavi per 61.150 tonnellate lorde. Alla fine 
di marzo risultavano in costruzione 44 mo- 
tonavi per 159.805 tonn., mentre 20 moto- 
navi per 88.586 ton». erano in corso di al- 
lestimento. Il traffico dei porti nazionali è 
in continuo aumento; nel primo quadri- 
mestre del 1952 le merci sbarcate sono state 
tonn. 8.327.848 e quelle imbarcate tonn. 
1.723.746; il movimento passeggeri ha re- 
gistrato 40.728 arrivi e 70.986 partenze. Il 
commercio di cabotaggio ha manifestato 
un lievs progresso. 1 noli internazionali 
hanno mantenuto la tendenza al ribasso. 
L'indice» mensile Flore, sulla base 1938=100, 
da 596 in gennaio è passato a 538 in feb- 
braio, 510 in marzo, a 465 in aprile, a 437 
in maggio e, indubbiamente, è sceso ulte- 
riormente in giugno. La flessione dei noli 
dipende, più che da contrazione del trafiico o 
da aumento di tonnellaggio, da fenomeni di 
assestamento, che hanno provocato una de- 
viazione o meglio un ritorno del traffico 
alle correnti più brevi e dall’indebolimento, 
che è augurabilo sia temporaneo, di taluni 
mercati su cui ha pesato la deficienza di 
dollari e lo squilibrio della bilancia dei 
pagamenti. (M. P.) 


(2215) EE (132) 57 
Lerourmy E., Il problema di Trieste non 
puo essere definitivamente risolto se non 
nel quadro dell’ Europa unita («Journal 
de la Marine Marchande et de la Navi- 
gation Aérienne», Paris, 21 agosto 1952). 


Parecchi paesi vantano diritti su Trieste: 
l’Italia per ragioni etuologiche, la Jugo- 
slavia per ragioni economiche, 1’ Austria, 
la Cecoslovacchia e l'Ungheria per ragioni 
storiche ed economiche. Fra le procedure 
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proposte per risolvere il problema alcune 
‘non tengono conto di tutti i punti impor- 
«tanti: l'accordo diretto fra Italia e Jugo- 
slavia trascura gli interessi dell'Europa da- 
nabiana; il plebiscito considera il solo fat- 
icre etnografico, lasciando a parte quelli 
G1 carattere economico, geografico e storico; 
quanto all'atteggiamento assunto dagli stati 
cceidentali, tutto fa credere ad una presa 
.di posizione nell atmosfera della guerra 
fredda. La verità è che il caos attuale del- 
l'Europa non permette di risolvere la que- 
stione in un termine relativamente breve. 
Come per il territorio della Saar, la solu- 
zione migliore per Trieste appare la «eu- 
ropeizzazione». In un primo tempo, sarebbe 
opportuno creare un condominio formato 
dagli stati direttamente interessati (l'Italia, 
la Jugoslavia e — dopo che si sarà sciolta 
dai legami con la Russia — l’Austria) il 
gaale avrà il compito di conciliare i vari 
interessi. Nel quadro dell ONU, sotto il 
controllo del Consiglio d'Europa, il con- 
cominio dovrebbe governare il territorio 
libero in qualità di mandatario dell’ Europa 
e lo rimetterà, al momento opportuno, al- 
L'Europa finalmente unita. (M. P.) 


(2216) EE (415) 59 

FLore V. D., Il erollo dei noli e tl pro- 
blema dell’ adequamento dell’ offerta del 
tonnellaggio («Politica dei Trasporti», 
Roma, settembre 1952). 


Il erollo dei noli crea il problema del- 
Padeguamento dell offerta di tonnellaggio 
alla domanda dei trasporti internazionali, 
1 tentativi prebellici di disciplina del ton- 
nellaggio su base internazionale hanno avuto 
scarsi successi. La caratteristica della si- 
taazione postbellica è stata data dal fatto 
che il Governo Americano si è trovato pos- 
sessore di un'aliquota del naviglio da ca- 
rico superiore alla quantità che potrebbe 
dirsi esuberante di fronte alla media nor- 
male dei trasporti di carichi vecchi. Mentre 
gli armatori liberi da carico di tutti i paesi 
banno potuto agire secondo i dettami del 
proprio interesse, il Governo Americano, 
attraverso la United States Maritime Com- 
mission (USMC) diventata poi National 
Shipping Autority (NSA) ha dovuto risol- 
vere il problema di mantenere in vita questa 
massa di naviglio (tuttora indispensabile 
per le eventuali necessità di una emergenza 
bellica) in maniera da non gravare intera- 


mente sul mercato dei noli. Îl funziona- 


mento di questo controllo unilaterale del 
mercato si è manifestato assai benefico nel 
corso della sorprendente evoluzione dei traf- 
fici mondiali, derivante dallo scoppio della 
guerra in Corea e, in conclusione, esso può 
ritenersi, oggi, la sola arma capace di 
evitare il crollo definitivo dei noli marit- 
timi. (M. P.) 


(2217) EE (121) 37 

HORDEMANN K. O., Concorrenza nei porti 
marittimi tedeschi fra il trasporto stra- 
dale, ferroviario e fluviale (« Wirtschafts- 
dienst», Hamburg, settembre 1952). 


La struttura del servizio dei trasporti 
varia a seconda delle condizioni geografiche 
e climatiche, del sistema economico e po- 
litico e si trasforma con l’evolversi della 
tecnica. Nei porti marittimi, il trasporto 
su strada ha assunto un importante ruolo, 
in concorrenza con la ferrovia e il trasporto 
Huviale. Da una recente inchiesta si è ri- 
levato che ad Amburgo il servizio di di- 
stribuzione viene svolto prevalentemente 
con autocarri. L'impossibilitá di usufruire 
dell’ Elba come via di comunicazione ha 
fatto sì che il trasporto su strada suben- 
trasse per la parte di servizio già svolta 
da questa importante arteria fluviale. La 
capacità di concorrenza del trasporto su 
strada è accresciuta dal fatto che, sfuggendo 
al controllo sull’applicazione delle tariffe 
prescritte, offre la possibilità di ottenere 
contratti vantaggiosi e forti ribassi. Per le 
importazioni, la scelta del mezzo di tra- 
sporto dipende dall'agente marittimo inca- 
ricato: questi si rivolge di solito ad imprese 
di autotrasporti che, essendo in grado di 
concedergli un rimborso legale, gli permet- 
tono di realizzare un profitto addizionale. 
Il che non è possibile nel settore dei tra- 
sporti ferroviari e soltanto eccezionalmente 
si applica nel trasporto fluviale. (MER?) 


(2918) EE (111) 24 

Il dilemma dei proprietari di tramp (« The 
Financial Times», London, 9 settembre 
1952): 


L'indice dei noli marittimi è sceso in 
agosto a 90,2 con una perdita di 78,3 punti, 
pari al 46,5% rispetto al livello del dicem- 
bre 1951. Secondo una valutazione del « Fi- 
nancial Times» i eosti giornalieri di eser- 
cizio per una Liberty ascendevano in gen- 
naio a 120 sterline. Il costo totale, tenuto 
conto delle spese di revisione e riparazione 
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annuale, ascendeva a 170 sterline. Questa 
cifra é ora molto vicina alle 180 sterlime. 
Sembra che le navi britanniche possano 
operare più economicamente di molte unità 
straniere. Il miglioramento dovuto alle mag- 
giori richieste di trasporto di fine d'anno 
non è così marcato da far sembrare proba- 
bile che il tonnellaggio ritirato ritorni in 
in servizio nel prossimo futuro. (V. 8.) 


(2219) EE (132) 49 

1 legami economici col bacino del Danubio 
(« The Times», London, 20 settembre 
1952). 


L'FEuropa centrale è necessaria al benes- 
sere di Trieste quanto Trieste è necessaria 
al benessere dell'Europa Centrale. Oggi il 
porto di Trieste ha perso il suo rango eco- 
nomico ed è divenuto oggetto di lotta fra 
due gelosi contendenti (Italia e Iugoslavia). 
Entrambi vantano antentici diritti su di 
esso, ma nessuno dei due ha effettivamente 
bisogno del possesso della città. Soprattutto, 
i due paesi non si rendono conto che Trieste 
è la chiave dell’indipendenza economica del 
bacino danubiano: se questo bacino dovesse 
cadere nelle mani russe o tedesche, verrebbe 
compromessa la loro stessa indipendenza. 
Malgrado i tentativi tedeschi per accapar- 
rarsi il commercio austriaco, nel 1951 circa 
il 649, del commercio estero austriaco di 
esportazione e il 63% di quello di impor- 
tazione hanno preso la via di Trieste. Nel 
1949 tali cifre avevano raggiunto, rispetti- 
vamente, il 72% ed il 92%. La principale 
ragione della flessione è da attribuirsi alla 
riduzione dell’aiuto Marshall concesso al- 
l’Austria. Tale aiuto — si noti — era stato 
offerto nell’ intima persuasione che Trieste 
continuasse a servire indefinitamente l’eco- 
nomia austriaca. Gli italiani e gli sloveni 
dovrebbero cooperare con gli austriaci per 
ridare a tale bacino l’importanza che gli 
compete. (R. V.) 


(2220) EE (111) 49 

La viduzione del traffico svizzero attraverso 
il porto di Genova (« Lloyd Anversois », 
Anvers, 1 ottobre 1952). 


Malgrado l’aumento assoluto subìto dal 
movimento commerciale svizzero da e per 
l'estero dal 1950 al 1951, il traffico elvetico 
«via Genova» è rimasto, in tale periodo, 
costante; nel corso del 1951, inoltre, esso 
ha manifestato una contrazione assoluta di 


circa un terzo (rispetto ai due anni pre- 
cedenti). Le cause di questa flessione sono 
state individuate: a) nell’elevatezza delle 
spese locali dei porti di Genova, Savona, 
Vado; è) nella differenza dei noli; c) nella 
perdita di tempo, in cui incorrono le com- 
pagnie marittime straniere (che trasportano 
specialmente grano e carbone) per giungare 
a Genova; e, infine, d) nella difficoltà per 
esse di trovare carichi di ritorno. Sebbene 
le condizioni di trasporto accordate dalle so- 
cietà di navigazione e dalle Ferrovie italiane 
siano oltremodo favorevoli, lo sviluppo del 
traffico svizzero « via Genova» appare con- 
dizionato ad un trattamento speciale dal 
punto di vista dei prezzi e della rapidità 
delle operazioni. iG. E.) 


PoniticA 
MIGRAZIONE, 


IX. - PROBLEMI DEL LAVORO. - 
SOCIALE. - DEMOGRAFIA. - 
(2221) EE (164) 43 
HAKKARAINEN J., Alcuni aspetti della di- 
soccupazione e misure per combatterla 

(«Kansallis-Osake-Pankki Economic Re- 

view », Helsinki, N. 3 - 1952). 

In Finlandia, nel periodo invernale, l’unica 
possibilità di occupazione perla mano d’opera 
stagionale è data dal lavoro nelle foreste; 
poichè si tratta, per la maggior parte, di 
elementi inabili a tale genere di lavoro, 
ciò determina annualmente una temporanea 
disoccupazione. Il fatto non ha destato serie 
preoccupazioni, essendo limitato ad un solo 
settore della mano d’opera, ed essendo, al- 
tresì, la sola forma di disoccupazione esi- 
stente nel paese. Ma a partire dagli ultimi 
mesi del 1951 si è avuta disoccupazione, 
notevole specie nell'industria della lana 
La mano d'opera rimossa, ad es., dalle se- 
gherie e dagli stabilimenti per la lavorazione 
del legno ha trovato, almeno temporanea- 
mente, occupazione altrove. Alcuni settori 
dell'industria hanno protratto oltre il nor- 
male il regolare periodo di chiusura estiva 
ma hanno procurato alle maestranze altro 
lavoro, evitando in modo assoluto di operare 
licenziamenti. l lavoratori che avevano chie- 
sto di essere iscritti nei registri della di- 
soccupazione sono stati, in breve tempo, 
collocati. L'ampiezza e il carattere della 
disoccupazione nel prossime inverno dipen- 
deranno in primo luogo dallo sviluppo delle 
esportazioni. A questo riguardò le previsioni 
sono favorevoli. (M. P.) 
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(2222) EE (1) 43 

lacoBssoN P., 1 problemi dell’ occupazione 
(« Skandinaviska Banken Aktiebolag - 
Quarterly Review », Stockholm, luglio 
19592). 


Il problema dell’ ocenpazione ha ormai 
un' importanza preminente nella politica 
economica di ogni governo. Le condizioni 
fondamentali si sono peró talmente modifi- 
cate che una espansione inflazionistica del 
credito non favorirebbe più l'oceupazione. 
Mentre alcuni paesi (Belgio ed Italia, ad es.) 
sono rimasti fedeli ad una risoluta politica 
monetaria, altri (Gran Bretagna ed Olanda) 
che avevano seguito per lungo tempo una 
politica di denaro a buon mercato, si sono 
visti indotti a rovesciare tale indirizzo. E' 
d'altra parte necessario prepararsi ad una 
possibile depressione futura: secondo i prin- 
cipi keynesiani, l'equilibrio tra i costi ed i 
prezzi sarebbe allora una condizione indi- 
spensabile per superare la crisi e quindi 
ridurre il volume della disoccupazione alle 
proporzioni normali (rappresentate dalla di- 
socenpazione transitoria o d'attrito). In 
una tale evenienza si rivelerebbe opportuno 
non solo sostenere il volume del potere 
d’acquisto disponibile, ma anche ridurre i 
costi di produzione. (G. F). 


(2223) ICE (131) 43 

L'occupazione nell’ industria secondo gli 
ultimi due censimenti (« Quaderni di studi 
e notizie», Milano, 1 luglio 1952). 


Mediante un complesso di correzioni 
apportate ai dati del censimento 1937-40 
quali vennero pubblicati originariamente 
è stato possibile determinare, per differenza, 
il numero degli addetti all’industria italiana 
nelnovembre1938confrontabile direttamente 
con quello del novembre 1951. Da 3.796.000 
unità nel 1938 si è passati a 4.054.000 nel 
1951; si riscontra, cioè, un aumento del 
6,8%. Tale aumento appare assai modesto 
e contrasta con gli indici della produzione 
industriale, che accusano dal 1938 al 1951 
un rialzo del 37%. Secondo quanto rileva 
la SVIMEZ, cinque ipotesi potrebbero af- 
facciarsi per spiegare tale contrasto: a) 
un’insufficiente decurtazione dei dati pre- 
bellici; 5) un incremento assai sensibile 
della produttività dell'addetto; c) una omis- 
siona di unità statistiche nel 1951; d) la 
inattendibilità degli indici della produzione 
industriale; e) intenso sviluppo della mec- 
canizzazione. La scarsità della documenta- 


zione non permette di valutare la consistenza 
delle singole ipotesi. Riferendo gli addetti 
alle industrie al complesso della popolazione 
si rileva: 91 addetti all'industria per 1.000 
abitanti nel 1938 contro 87 nel 1951; ma, 
mentre nel Nord la proporzione è rimasta 
pressochè stazionaria, nel Mezzogiorno si 
è avuto un considerevole regresso. Circa i 
singoli settori dell industria si nota un au- 
mento nella occupazione in tutte le attività, 
tranne che nell’industria mineraria ed in 
quella del vestiario, abbigliamento, ece., 
dove si rileva un non trascurabile regresso. 

(M. P.) 


(2224) EE (111) 48 
I problemi dell'emigrazione | « The Financial 
Times», London, 2 luglio 1952). 


Negli anni post-bellici l'emigrazione bri- 
tannica verso il Commonwealth è ascesa a 
circa 70.000 unità all'anno. Un rapporto 
della Royal Commission on Population af- 
ferma che se l'emigrazione verso il Com- 
monwealth dovesse cessare del tutto o di- 
minuire fortemente le conseguenze per la 
futura economia della Gran Bretagna po- 
trebbero essere gravi. Il tipo di emigrazione 
necessario per il futuro è quello a base fa- 
miliare: questo tipo è però spesso in con- 
flitto con la necessità di giovani tecnici 
qualificati da parte dei paesi riceventi. Dal 
punto di vista del Commonwealth il pro- 
blema principale è quello dell'investimento 
di capitale che ogni immigrante comporta. 
Le possibilità di trasporto sono, al momento, 
una delle principali limitazioni all’emigra- 
zione. (Y. 5.) 


(2225) EE (111; 48 
Tre dimensioni dell’emigrazione («District 
Bank Review », Manchester, settembre 1952) 


In linea generale, l'emigrazione è una so- 
luzione accettabile del problema economico 
britannico. Occorre tuttavia distinguere i 
tre aspetti del problema migratorio: quello 
della Gran Bretagna, dotata di un surplus 
di popolazione; quello dei Dominions, che 
hanno necessità di lavoratori; infine, quello 
dell’emigrante in sè stesso. La cifra di emi- 
granti più elevata si è avuta in Gran Bre- 
tagna nel 1913, con 250.000 unità; da allora, 
il contingente più forte è stato quello del 
1951 (150.800 unità). Nell’analizzare l’at- 
tuale apparente mancanza di entusiasmo 
della popolazione britannica per l'emigra- 
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zione bisognerebbe tener presente, fra l’altro, 
i vantaggi offerti nell’ ultimo venticingennio 
dalla legislazione sociale britannica. Ove tale 
legislazione fosse adottata in tutto l’impero, 
cesserebbe di operare una fra le maggiori 
cause di attrito. In mancanza di questo (è 
ovvio che tale estensione verrebbe oltremodo 
ostacolata), le facilitazioni dei viaggi po- 
trebbero favorire un flusso di lavoratori 
inglesi verso i Dominions. Verrebbe con 
ciò agevolato anche un più stretto contatto 
fra emigranti e madre patria, con tutti i 
vantaggi economici, finanziari e strategici 
che questo implica sia per i paesi del Com- 
monwealth, sia per la Gran Bretagna. Infine, 
nel discutere il problema dell'emigrazione 
non sì dovrebbe trascurare il fattore umano 
e sociale. Chi va all’estero deve avere una 
adeguata attrezzatura mentale, ma deve 
anche sentirsi a suo agio fra i nuovi con- 
cittadini. In conclusione, il problema del- 
l'emigrazione britannica dovrebbe essere 
studiato e risolto al più presto per il mag- 
gior benessere del paese, che è popolato 
attualmente da 752 persone per miglio qua- 
drato, massima cifra mondiale. (R. V.) 


(2226) EE (0) 5 

Isaac J., Le miyruzioni internazionali e le 
tendenze demografiche in Europa («Revue 
Internationale du Travail», Genève, set- 
tembre 1952). 


Lo sviluppo post-bellico delle correnti 
migratorie europee, seppure in parte osta- 
colato da varî fattori (mancanza di mezzi 
di trasporto e penuria di capitali per lo 
sviluppo economico dei paesi di destinazione), 
ha potuto essere alimentato dal notevole 
potenziale umano accumulatosi dopo lo scop- 
pio della seconda guerra mondiale. Sembra 
tuttavia probabile che, nel prossimo futuro, 
il flusso delle emigrazioni debba allentarsi, 
qualora non sia appoggiato e stimolato da 
una energica azione internazionale, volta 
sopratutto a promuovere gli investimenti 
nelle aree depresse e sottopopolate. Nella 
Conferenza di Bruxelles del novembre 1951 
fu stabilito di organizzare e finanziare il 
trasporto, entro la fine del 1952, di 137.500 
emigranti europei. Il progetto può sembrare 
modesto, ma deve essere considerato come 
un esperimento preliminare; da tale punto 
di vista è probabile che si riveli oltremodo 
fecondo per la soluzione del problema emi- 
gratorio. (G. F.) 


(2227) EE (611) 48 

Scandalo in Australia (« Bollettino Quin- 
dicinale dell’Emigrazione», Milano, 10 
settembre 1952). 


Gli ineresciosi eventi di Bonegilla, ove si 
trova un folto contingente di emigranti ita- 
liani non ancora ummessi a lavorare in 
Australia, sembrano doversi attribuire a 
colpa sia del Governo australiano sia di 
quello italiano. Da parte del Governo austra- 
liano, che ha aceusato gli operai italiani 
di essere, per la maggior parte, non specia- 
lizzati, vi è stata, all atto dell’arruolamento 
una accuratissima selezione, i cui risultati 
non avrebbero dovnto essere smentiti, come 
in effetti è avvenuto. Il Governo italiano, 
dal canto suo, finora ha fatto hen poco per 
la qualificazione professionale e psicologica 
degli emigranti; inoltre, nessun servizio 
informativo è stato- predisposto per dar loro 
un'idea delle terre di destinazione. Gli 
errori, le deficienze e le lacune dci nostri 
servizi di emigrazione non attenuano tut- 
tavia la gravità della rottura dei patti con- 
trattuali stipulati dal governo australiano. 
D'altronde, è significativo il fatto che nel 
corso della 358 sessione della conferenza 
internazionale del lavoro svoltasi lo scorso 
luglio a Ginevra, una commissione della 
conferenza stessa ha dichiarato di vedersi 
«disgraziatamente obbligata a segnalare al- 
l’attenzione della conferenza che certi stati 
membri, malgrado gli appelli ripetutamente 
ad essi rivolti, continuano a non assclvere 
i loro obblighi ». iR. V.) 


X. - SITUAZIONI: ECONOMICA DEI VARI PAESE 


(2228) EE (257) 61 

La natura dell’attuale squilibrio nell’ eco- 
nomia iapponese (« Fuji Bank Bulletin», 
Tokyo, giugno 1952). 


I caratteri fondamentali dell’attuale de- 
pressione nell'economia giapponese pessono 
essere studiati attraverso una valutazione 
delle attività economiche del paese in ter- 
mini di reddito nazionale. A tal fine devono 
essere considerati tre importanti fattori: 
il rapporto fra entrate derivanti dal com- 
mercio estero e reddito nazionale, la parte 
di spesa nazionale destinata alla formazione 
di capitale, la parte di reddito nazionale 
rappresentata dai salari. Nel 1951 il valore 
del commercio estero (esportazioni e impor- 
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tazioni) è stato pari al 26,8% dell’ammon- 
tare totale del reddito nazionale; gli inve- 
stimenti privati hanno raggiunto il 23% 
della spesa nazionale lorda, con un aumento 
del!’8%, rispetto al 1950, mentre sono di- 
minuite le spese per il consumo personale. 
I redditi societari sono passati dal 5,9% 
al 12%, del reddito nazionale; una parte 
considerevole di questi profitti è stata de- 
stinata all'investimento. Il rapporto fra sti- 
pendi e salari reali e reddito nazionale non 
è sensibilmente mutato. Confrontando gli 
indici dei salari reali dei lavoratori giap- 
ponesi per gli ultimi 3 anni con l'indice 
della produttività del lavoro per lo stesso 
periodo si rileva che la parte di produtti- 
vità del lavero rappresentata dalla mano 
d'opera va diminuendo. L'indice di questo 
rapporto è passato da 97,8 nel 1949 a 92,7 
nel 1950 e 73.9 nel 1951. E’ chiaro, quindi, 
ehe i profitti derivanti dall'aumento della 
produttività e dal rialzo dei prezzi sono 
quasi esclusivamente divenuti redditi socie- 
tari; ciò è stato ritenuto opportuno al fine 
di permettere la formazione di capitale pri- 
vato. (M. P.) 


(2229) EE (243) 62 
McHacrk T. R., Problemi dello sviluppo 
economico delle Filippine (« Pacific Af- 
fairs», New York, giugno 1952). 
Nonostante un vasto sviluppo potenziale 
e an'imperativa necessità di mutamenti della 
struttura esistente, l’ economia delle Filip- 
pine non ha ancora subìto il necessario ri- 
orientamento. L'aumentata produzione agri- 
cola, necessaria e desiderabile, non può 
risolvere il fondamentale problema della 
disoccupazione e della sotto-occupazione. La 
sola soluzione possibile risiede in una rapida 
industrializzazione che assorba il crescente 
numero di coloro che non possono trovare 
un posto produttivo nell'economia agricola. 
Le risorso del paese sono adeguate alla at- 
tuazione di tale programma. (V. 8.) 


(2230) (PE) (317) 23 
Messima W., Una politica di riforma fondia- 
ria per | Egitto («Société Belge d’ Etudes 
& d'Expansion - Bulletin Bimestriel », 

Liège, maggio-giugno-luglio 1952). 

In Egitto i due terzi della superficie to- 
tale di terre coltivate (circa 5,7 milioni di 
feddans) appartengono ai grandi proprie- 
tari. Tuttavia, la grande proprietà fondiaria 


non è la sola calamità dell’ economia egi- 
ziana; un male non meno grave è costituito 
dalla moltitudiue dei piccolissimi poderi, il 
cui rendimento non corrisponde allo sforzo 
compiuto dal proprietario per la loro valo- 
rizzazione. Al fine di evitare alcune gravi 
conseguenze di questa situazione si propone 
un programma di riforma fondiaria: tutte le 
proprietà di superficie inferiore a 5 feddans 
e superiore a 100 feddans devono essere ac- 
quistate dallo Stato, il prezzo sarà pagato 
in titoli governativi, che frutteranno ai de- 
tentori una rendita pari a quella ricavata 
dai terreni. Con questa azione lo Stato 
avrebbe in mano, comprese le terre del Wakf 
e il iemanio pubblico, una superficie totale 
di 3,6 milioni di feddans. La redistribuzione 
dovrebbe attuarsi nel modo seguente: ripar- 
tizione di complessivi 475 000 feddans di 
terreno fra coloro che anteriormente ne pos- 
sedevano oltre 100 e divisione dei rimanenti 
3.125.000 feddaus in lotti di 5 feddans 
ciascuno, da consegnarsi agli ex-piccoli 
proprietari. Si verrebbe così a creare una 
nuova categoria di piecoli proprietari ter- 
rieri, sopprimendo, in pari tempo, gli in- 
numerevoli piccoli poderi, tanto dannosi al 
progresso dell’ Egitto. La messa in valore 
dei 1.500.000 feddans di terre appartenenti 
allo Stato, tuttora pressochè incolte, oltre 
a dar vita ad altri 260.000 piccoli poderi, 
contribuirebbe ad elevare il livello del red- 
dito nazionale e sopratutto a concedere uno 
«spazio vitale» a coloro che vivono nelle 
zone densamente popolate. Il piano influirà 
indirettamente su altri due importanti fat- 
tori che attualmente dominano la situazione 
agricola egiziana: 1) l'ubicazione dei vil- 
laggi nelle terre coltivate; 2) la situazione 
spaziale dei beni appartenenti a: uno stesso 
proprietario. (M. P.) 


(2231) EE (161) 60 
GuapKov I., Sullo sviluppo proporzionale 
dell economia nazionale sovietica (« Vo- 
prosy Ekonomiki», Moskva, n. 7, 1952). 


L’ economia pianificata rappresenta la su- 
perioritá, dimostrata in poco piú di 10 anni 
di progettazione postbellica a scadenza quin- 
quennale, dell’ ordinamento socialista su 
quello capitalista, che richiese invece un 
intero secolo per affermare la sua premi- 
nenza sul sistema di economia feudale. La 
legge dello sviluppo dell'economia su basi 
di pianificazione, ossia la legge della pro- 
porzionalitá di questo sviluppo, é connatu- 
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rata col socialismo: la base economica di 
questa legge é la proprieta sociale dei mezzi 
di produzione, e il suo presupposto politico 
è la presa del potere da parte dei lavoratori, 
senza la qual cosa un riordinamento radi- 
cale della società e la realizzazione della 
legge dello sviluppo proporzionale dell’ eco- 
nomia nazionale non sarebbero possibili. 
Epperò, invano gli economisti occidentali 
tentano a fini demagogici di valersi del- 
l'idea di economia pianificata, diventata po- 
polare in seguito ai successi conseguiti dal- 
l'URSS, per salvare l'ordinamento capita- 
lista. L'attuale realtà di questo sistema, 
caratterizzata dall’ulteriore inasprimento 
di tutte quante le contradizioni dell’ordina- 
mento borghese, rende inutili gli sforzi di- 
retti alla sua pianificazione. Come avviene 
per tutte le leggi economiche del socialismo, 
la legge dello sviluppo proporzionale del- 
l'economia nazionale, il cui tratto saliente 
è l’ aumento incessante della produzione in 
base ad un’attrezzatura meccanica perfe- 
zionata, si realizza attraverso la partecipa- 
zione pratica attiva delle masse lavorative. 
Lo sviluppo pianificato dell'economia na- 
zionale sovietica è caratterizzato dal rapi- 
dissimo ritmo di evoluzione, dall’ armonico 
collegamento delle sfere della riproduzione 
con i rami dell'economia, dalla ripartizione 
proporzionale dei mezzi di produzione e di 
lavoro, dalla giusta distribuzione delle forze 
produttive. (M. I. A.) 


(2232) EE (131) 62 

A. C., L’ economia italiana: nuove speranze 
(«The World Today», London, agosto 
1932), 


Mentre lo sviluppo degli impianti idroe- 
lettrici ha ormai quasi raggiunto 1 limiti 
di convenienza economica, un rapido ritmo 
sta assumendo lo sfruttamento dei ricchi 
giacimenti di gas naturali; ció permetterá 
una considerevole riduzione dell’ alto costo 
dei combustibili, che ha frenato in misura 
notevole la ricostruzione postbellica dell’eco- 
nomia italiana. La laboriosa riorganizzazione 
dell’industria pesante, per quanto rallentata 
dalla mancanza di ordini derivante dall'alto 
livello dei costi e dei prezzi, fa indubbi 
progressi. Il miglioramento degli attuali si- 
stemi tecnici di produzione agricola, che 
dovrebbe conseguire dal programma gover- 
nativo a lungo termine, permetterà inoltre 
di accelerare lo sviluppo agricolo (special- 
mente delle regioni meridionali) e di ridurre 


lo squilibrio esistente tra il livello tecnico 
dell’ industria e quello dell'agricoltura. Sarà 
così possibile aumentare la produzione e 
ridurre il deficit della bilancia dei paga- 
menti. (G. F.) 


(2233) EE (161) 60 

Il quinto piano quinquennale di sviluppo 
dell’Unione Sovietica ( «Pravda», Moskva, 
22 agosto 1952). 


Il quinto piano quinquennale di sviluppo 
dell'economia sovietica (1951-1955) prevede 
un aumento approssimativo, in cinque anni, 
del 70 per cento del livello della produzione 
industriale, accanto ad un ritmo medio annuo 
della produzione industriale -— complessi- 
vamente presa —- pari al 12 per cento. Il 
ritmo di incremento annuale dei beni del 
gruppo A (mezzi di produzione) sarà del 
13 per cento; quello dei beni del gruppo B 
(mezzi di consumo) dell’J1 per cento. Ri- 
spetto al 1950, nel 1955 la produzione della 
ghisa risulterà numentata del 76 per cento, 
quella dell’acciaio del 62, quella del car- 
bone del 43, quella del petrolio e dell’ener- 
gia elettrica rispettivamente dell’ 85 e del- 
180 per cento. La produzione dei settori 
meccanico e di lavorazione dei metalli ri- 
sulterà quasi raddoppiata, e raddoppiati nel 
periodo 1951-1955 rispetto al quinquennio 
precedente saranno gli investimenti statali di 
capitale nel settore industriale. Nell'ambito 
dell'agricoltura il piano prevede un consi- 
derevole incremento del rendimento di tutte 
le colture, un ulteriore arricchimento del 
patrimonio zootecnico con un contemporaneo 
rilevante aumento della produttività, nn in- 
cremento della produzione agricola — tanto 
di quella complessiva che di quella com- 
merciabile — e dell’allevamento del be- 
stiame mediante un ulteriore consolidamento 
e sviluppo dell'economia socializzata delle 
aziende collettivizzate e delle stazioni di 
macchine e trattori in base all'adozione di 
macchinario modernissimo e di ‘un’ agro- 
tecnica d'avanguardia. La produzione di 
beni di largo consumo sarà nel corso del 
quinquennio notevolmente incrementata. Il 
commercio al minuto nei settori di vendita 
statale e cooperativo aumenterà di circa il 
70 per conto. L'aumento del reddito statale 
è previsto nella misura del 60 per cento. La 
produttività del lavoro nell industria dovrà, 
nel corso del quinquennio, admentare ap- 
prossimativamente del 50 per cento: nel- 
industria e nell’agricoltura, in ragione, 
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rispettivamente, del 55 e del 40 per cento. 
La meccanizzazione dei lavori pesanti nei 
settori industriale e delle costruzioni dovrá 
essere completata e dovrá, durante il quin- 
quennio, portare ad una riduzione dei costi 
di produzione. che dovrà all’incirea essere, 
rispettivamente per i due settori, del 25 e 
del 20 per cento. (M. 1. A.) 


(2234) EE (221) 60 

Vaxir, C. N. e BRAHMANANDA P. R,, Rifles- 
sioni sul piano quinquennale indiano 
(« Pacific Affairs», Richmond, settembre 
1952). 


Uno dei tentativi più significativi della 
Commissione incaricata di redigere il piano 
quinquennale è stato quello di stimare le 
risorse finanziarie disponibili per la sua at- 
tuazione. E° stato così possibile adeguare il 
programma ai mezzi finanziari, valutati a 
11,2 miliardi di rupie. Il piano non ha sod- 
disfatto nè i fautori della libera concorrenza, 
nè quelli di un intervento statale illimitato; 
inoltre i suoi obbiettivi sono sembrati troppo 
modesti, in quanto prevedono un tasso lordo 
di investimento del 4° appena del red- 
dito nazionale. In realtà, a causa del ra- 
pido aumento della popolazione e della li- 
mitatezza delle risorse disponibili per la 
espansione economica, il ritmo di sviluppo 
può essere solo graduale. Cosicché, in ultima 
analisi, la Commissione incaricata ha dato 
prova di un notevole senso realistico. (G. F.) 


(2235) EE (257) 57 
Jones M., Concorrenza giapponese («The 
Banker», London, settembre 1952). 


Nell’agosto 1952 il Giappone è entrato a 
far parte del Fondo Monetario Internazio- 
nale ed è probabile che nel prossimo futuro 
sis ammesso nel G,A.T.T. La Gran Breta- 
gna è contraria a tale ammissione, che la 
danneggerebbe nel mercato della sterlina. 
L’esame dei dati permette di rilevare che 
dal 1950 la Gran Bretagna è stata sostituita 
dal Giappone nel suo ruolo di principale 
fornitore dell’ Africa Orientale Britannica, 
del Pakistan, dell’ Indonesia, della Malesia 
e di Singapore. In particolare, le vendite 
giapponesi di cotonate alla Malesia sono 
aumentate, fra il 1950 e il primo trimestre 
del 1952, di circa il 260%, mentre quelle 
della Gran Bretagna sono diminuite del 
22%,. Per giudicare il comportamento bri- 
tannieo nei confronti del Giappone occorre 


rendersi conto della situazione della bilancia 
dei pagamenti giapponese. Cessato ne) luglio 
1951 l’aiuto statunitense, il Giappone è 
tuttavia riuscito a trasformare un deficit 
di 428 milioni di dollari in un avanzo di 
350 milioni. Ciò, essenzialmente tramite 
forniture di carattere bellico agli Stati Uniti. 
Il Giappone ha fatto notevoli acquisti negli 
Stati Uniti, mentre le sue esportazioni si 
sono dirette principalmente verso i paesi 
asiatici dell’area della sterlina. Le «sterling 
balances » giapponesi: sono così salite a 
130 milioni di sterline. Con la risoluzione 
del conflitto coreano, la bilancia favorevole 
nei confronti degli Stati Uniti tenderà pro- 
babilmente a scomparire: ed è facile, allora, 
che il Giappone punti tutte le sue forze 
commerciali verso l’area della sterlina. 
Prima di assumere un atteggiamento deciso 
nei confronti di questa eventualità, la Gran 
Bretagna dovrebbe tener presenti due punti: 
in primo luogo, sarebbe più facile opporsi 
alla concorrenza, spesso non troppo leale, 
del Giappone, se questi dovesse accettare il 
controllo del G.A.T.T.; in secondo luogo, 
la discriminazione contro i prodotti giappo- 
nesi sarebbe utile per la Gran Bretagna, 
ma dannosa per i paesi dell’area della ster- 
lina. (R. v.) 


(2236) EE (151) 61 
Industria e agricoltura in Jugoslavia («The 
World Today », London, settembre 1952). 


In quattro anni, dall epoca della sua 
espulsione dal Cominform, la Jugoslavia ha 
realizzato cambiamenti fondamentali nel 
campo politico ed economico interno. La 
realizzazione del Piano Quinquennale (che 
la Russia aveva cereato di ostacolare impo- 
nendo alla Jugoslavia il blocco economico) 
é in pieno svolgimento. 1 dirigenti del Piano 
hanno conservato l'originaria determina- 
zione di procedere in primo luogo alla in- 
dustrializzazione, lasciando all’ agricoltura 
scarsi capitali e inadeguata assistenza tec- 
nica; tuttavia parecchi progetti relativi ai 
settori minerario, idro-elettrico, metallurgico, 
meccanico, ecc. hanno dovuto essere abban- 
donati o rinviati. Le cifre delle esportazioni 
per il 1952 mostrano chiaramente gli svi- 
luppi raggiunti dall’industria jugoslava; 
tuttavia esse vanno considerate con precau- 
zione, in quanto, come parecchi altri paesi, 
la Jugoslavia sta attraversando un periodo 
di sovraproduzione dovuto allo sforzo di 
riarmo. Inoltre, l'industria è attualmente 
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impegnata in una vasta riorganizzazione 
dei settori amministrativo e direttivo. Nel 
1945 l industria fu nazionalizzata; fino al 
1950 venne attuata una forte centralizza- 
zione, non scevra dall’ interferenza del Po- 
litburo. Il controllo dell'industria è stato 
oggi decentrato ed è svolto dalle autorità 
federali. Il quadro dell’agricoltura jugoslava 
si presenta alquanto più chiara. La nazio- 
nalizzazione delle terre non è stata attuata. 
Sono allo studio i problemi relativi alla 
collettivizzazione e alla costituzione di coo- 
perative. La vendita obbligatoria allo Stato 
di generi alimentari è stata abolita e gli 
agricoltori, che rappresentano il 95%, circa 
della popolazione agricola, sono liberi di 
fare concorrenza alle cooperative. (M. P.) 


(2237) KE (343) 61 

La prosperità del Congo Belga («'The Fi- 
nancial Times», London, 8 e 9 settembre 
1952). 


Il valore totale del commercio estero del 
Congo Belga è asceso nel 1951 a circa 250 
milioni di sterline. Il 50% del valore e 
circa il 60%, del tonnellaggio delle espor- 
tazioni è rappresentato dai prodotti dei 
raccolti e delle piantagioni e dai loro primi 
derivati. L’industia mineraria e lo sfrutta- 
mento delle foreste sono agli inizi. Il prin- 
cipale fattore limitante è il trasporto che 
deve effettuarsi in molti casi sul fiume 
Congo e il suo affluente Kasai. Occorre 
incoraggiare la trasformazione locale delle 
materie prime così da aumentare il valore 
per tonnellata del materiale trasportato. 
Strade e energia elettrica sono l’oggetto prin- 
cipale del Piano decennale che trova però 
gravi difficoltà sulla scarsità di lavoro. Il 
Governo ha proposto un sistema di controllo 
dei prezzi che appare necessario a causa 
dell'abbondanza di monete più che a causa 
delle scarsità di prodotti. (Vv. 8.) 


(2238) EE (121) 61 
Concorrenza dalla Germania («The Fi- 
nancial Times», London, 15 settembre 


1952). 


Prima della guerra, i metalli, i prodotti 
della meccanica e i prodotti chimici costi- 
tuivano i principali articoli di esportazione 
della Germania, che li collocava sui mercati 
europei e orientali. La Gran Bretagna espor- 
tava principalmente tessili e carbone in 
Africa, India e Cina. Dal 1948, anno in 


cuni ebbe inizio la ripresa industriale della 
Germania Occ. e il suo ritorno sul mercato 
degli esportatori, si è andato gradatamente 
ricostituendo un modello di concorrenza, 
all'esportazione fra la Gran Bretagna e la 
Repubblica Federale Tedesca. Esente di. 
ogni impegno di riarmo, la Germania Oce. 
può oggi concentrare tutta la sua attività in- 
dustriale sulla produzione civile e perl’espor- 
tazione; nel 1951, le esportazioni tedesche 
hanno raggiunto il valore totale di $ 3.500 
milioni, pari a circa il 50 Y, del valore delle 
esportazioni britanniche, ma nella prima 
metà di quest' anno, rispetto allo stesso pe- 
riodo del 1951, le esportazioni dei due paesi 
sono aumentate, rispettivamente, del 29 e 
del 9 per cento. La concorrenza tedesca, 
specialmente in Europa, ha ostacolato seria- 
mente le vendite britanniche in Olanda, 
Belgio, Francia, Svezia e Svizzera; le espor- 
tazioni verso i paesi del Nord America, del 
Sud America e del Medio Oriente hanno 
registrato fortissimi aumenti. Con la sua 
politica di esportazione la Germania Oce. 
tende oggi a rendersi creditrice anche verso 
paesi che, come l'Egitto, non dispongono 
delle materie prime che essa deve importare. 
I prezzi convenienti praticati dagli esporta- 
tori tedeschi sono dovuti al basso livello 
dei salari e al maggior numero di ore lavo- 
rative in vigore nella Germania Oce. rispetto 
al Regno Unito. Sembra persino che alcuni 
produttori tedeschi, al fine di riaffermarsi 
sui più importanti mercati mondiali, appli- 
chino all’esportazione prezzi sottocosto. Il 
governo della Repubblica Federale ha re- 
centemente istituito dei premi all’esporta- 
zione per stimolare gli scambi con la zona 
del dollaro. Il sistema è stato preso in esame 
dal Fondo Monetario Internazionale, perchè 
ritenuto responsabile della creazione di un 
mercato libero del dollaro e del deprezza- 
mento della valuta europea. Attualmente il 
surplus complessivo della Germania Oce. 
nei confronti dell EPU ammonta a $ 369 
milioni e le sue riserve in valuta estera e 
in oro si aggirano sul valore di 3.200 milioni 
di DM (rispetto a 1.800 milioni di DM net 
1951). La posizione della Germania Occ, 
come paese esportatore è oggi ben più solida 
di quella del Regno Unito. A meno che i 
prezzi, i termini di consegna e le condizioni 
di credito non vengano migliorati, la Gran 
Bretagna è in pericolo di perdere gran parte 
dei suoi mercati di sbocco nel Sud America 
e nel Medio Oriente. Se l’attuale tendenza 
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non muta, il problema della bilancia dei 
pagamenti britannica assumerá una certa 
gravita. (x. P.) 


(2239) EE (161) 61 
Wives P., Economiv sovietica (+ Soviet 
Studies», Oxford, ottobre 1952). 


Le discussioni che hanno avuto luogo fra 
economisti britannici, canadesi e russi nel 
corso della Conferenza Economica di Mosca 
hanno permesso di trattare importanti pro- 
blemi della scienza economica sovietica. Il 
primo è stato quello concernente le relazioni 
commerciali con l'estero. Che cosa importa 
e che cosa esporta la Russia? La risposta 
degli economisti sovietici è stata press’ a 
poco la seguente: « Tentiamo di realizzare 
l’autarchia. Comperiamo soltanto fino a bi- 
lanciare ciò che esportiamo ». Ai pianifica- 
tori russi non interessa la bilancia dei pa- 
gamenti « monetaria» (cioè in valuta estera), 
ma quella «fisica». Le eventuali perdite 
pesano completamente sullo Stato, quindi 
il fabbricante sovietico non se ne preoccupa. 
In particolare, poi, secondo l’ economista 
russo prof. Varga, nell’ U.R.S.S. non esiste 
la legge della domanda e dell’ offerta, se non 
nell’ espressione che 1'offerta è uguale alla 
domanda. Sembra, tuttavia, lecito affermare 
che in pratica i pianificatori russi cercano 
di distribuire le risorse scarseggianti fra le 
attivitá concorrenziali applicando la legge 
del buonsenso, se non quella economica (che 
essi conoscono poco, dato che la teoria delle 
scelte è stata sviluppata dopo la cristalliz- 
zazione della dottrina marxista). Del pari, 
malgrado la risposta negativa data al ri- 
guardo dal prof. Varga, nell’U.R.S.S. opera 
ancora, in un certo senso, il principio della 
«sovranità del compratore». Infatti, inter- 
rogato sul comportamento dei produttori 
sovietici quando si verifica un eccesso di 
domanda, il prof. Varga ha risposto che in 
tale contingenza «si produce di più». Inoltre, 
è chiaro che uno stato che controlla la di- 
stribuzione del reddito non ha necessità di 
adottare una tassazione ad hoc. Tuttavia, 
la tassazione sovietica è in effetti sensibil- 
mente redistributiva. Lo stato sovietico non 
sembra preoccuparsi molto di realizzare il 
principio comunista «a ciascuno secondo le 
sue necessità», bensì quello socialista «a 
ciascuno secondo il suo lavoro ». In quanto 
alla dottrina monetaria sovietica, essa non 
è organicamente legata alla quantità totale 
di produzione come quella keynesiana. Si 


tratta, piuttosto, di un semplice studio con- 
tabile ex post che spiega, sulle orme della 
teoria marxista, come circola la moneta. 
Infine, gli economisti sovietici sono favore- 
voli al bilateralismo come mezzo essenziale 
per evitare la scarsità di dollari e la crisi 
della bilancia dei pagamenti. In complesso, 
essi sono fermamente convinti che, a meno 
non si verifichi una guerra, nel giro di due 
anni il mondo occidentale precipiterà nella 
depressione, nè varrà a salvarlo da essa 
l'applicazione dei principi keynesiani. (R.v.) 


(2240) EE (161) 60 
Il nuovo piano sovietico («The Statist», 
London, 4 ottobre 1952). 


Il 19° Congresso del Partito Comunista 
Sovietico ha lo scopo di promuovere una 
campagna propagandistica a favore del Piano 
quinquennale. Nel nuovo piano i dati non 
sono calcolati mediante l’impiego dei co- 
sidetti « prezzi costanti del 1926-27 », oggi 
inadeguati, ma in base ai prezzi del 1951. 
Tali dati si riferiscono essenzialmente al- 
l'aumento percentuale della produzione ri- 
spetto a quella del 1950. Alla fine del quin- 
quennio, la produzione industriale sovietica 
dovrebbe superare quella attuale del 70 Y,. 
In particolare, aumento della produzione 
di ghisa dovrebbe essere del 34 Y, , quello 
della produzione di acciaio del 44 Y, , quello 
della produzione di carbone del 372%, 
quello della produzione di petrolio del 
70%. Circa i beni di consumo e i beni 
agricoli, gli aumenti previsti sono i se- 
guenti: carne, 92 % ; zucchero, 78 Y, ; pesci, 
58 °/,; olio vegetale, 77 Y, ; tessuti di lana, 
54°; tessuti di cotone, 61%. Tali au- 
menti sono invero considerevoli : tuttavia, 
se dalle cifre relative si passa alle cifre 
assolute, il panorama muta notevolmente. 
L'aumento della produzione di zucchero 
diviene di 9 Kg. e mezzo per persona; 
quello della produzione di olio vegetale, di 
Kg. 2,700; quello della produzione di tessuti 
di cotone e di lana, rispettivamente di 10 
metri e di 0,4 metri pro capite. Questi dati 
dimostrano come il sistema sovietico sia 
lungi dall’essere perfetto, e quanto sia basso 
il livello del consumo nell’ Unione Sovietica. 
Anche se il nuovo Piano quinquennale do- 
vesse raggiungere i suoi scopi — e ciò 
sembra poco probabile in alcuni settori — 
il livello di vita dei lavoratori russi resterà 
inferiore a quello dei lavoratori britannici. 

(R. V.) 
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Ciò che è stato realizzato e ciò che deve 
essere ancora fatto per l’equipaggiamento 
e la modernizzazione (« Le Monde», Paris, 
5 ottobre 1951). 


L’ economia francese dispone attualmente 
di una quantità di mezzi di produzione 
maggiore di quella di cui godeva nel pas- 
sato. Nel 1951, il volume di energia utiliz- 
zato si è elevato all’equivalente di circa 
2,35 tonnellate di carbone pro capite, in 
confronto a 2 tonnellate nel 1938 e a 2,28 
nel 1929; il consumo interno di prodotti 
siderurgici, all'incirca pari a quello del 
1929, è aumentato del 50 %, in confronto al 
1938; il consumo di cemento è più che rad- 
doppiato. Nel settore agricolo, la Francia 
disponeva, alla fine del 1951, di un parco 
di 150.000 trattori, in confronto a 30.000 
nel 1938 e a 20.000 nel 1929; il consumo 
di concimi azotati è stato maggiore del 20 Y, 
e quello di concimi potassici del 40 % ri- 
spetto a quello pre-bellico. La produzione 
nazionale globale ha superato, nel 1951, il 
livello del 1929, cosa che non si era veri- 
ficata nè nel 1938 (— 14 Y, rispetto al 1929), 
ne nel 1946 (— 28 Y, rispetto al 1929). Il 
tenore di vita medio ha superato, nel 1951, 
quello pre-bellico del 6% circa e quello del 
1946 del 30 Y, . Per contro, l'equilibrio della 
bilancia dei pagamenti non ha ancora potuto 
essere realizzato, e ciò dipende da fattori 
esterni all’economia francese. In definitiva, 
si può constatare che, nel complesso, il primo 
piano di modernizzazione e di equipaggia- 
mento ha raggiunto l’essenziale dei suoi 
scopi e dei suoi obbiettivi specifici. Le pro- 
spettive che si dischiudono all'economia fran- 
cese nel momento in cui sta per essere va- 
rato il secondo piano di modernizzazione e 
di equipaggiamento sono, in tutti i campi, 
inolto migliori di quelle di cinque anni or 
sono. (R. V.) 


(2242) EE (161) 60 
La quinta « pjatiletka» di Stalin («Isvie- 
stija», Moskva, 12 ottobre 1952). 


Il nuovo gigantesco programma di svi- 
luppo quinquennale (1951-55) dell’economia 
nazionale sovietica, il cui testo era stato 
pubblicato alla vigilia dell’apertura del 
XIX Congresso del Partito comunista, é stato 
da questo approvato. La quinta «pjatiletka » 


staliniana costituisce, con gli immani com- 
piti ch'essa pone all'economia sovietica, un 
gigantesco passo avanti sulla via dell’evo- 
luzione del socialismo. Con il nuovo pro- 
gramma economico, conforme al quale nel 
solo settore industriale del paese il volume 
della produzione risulterá alla fine del quin- 
quennio triplieato rispetto al 1940, la su- 
perioritá del sistema socialista su quello 
capitalista diventa — nel quadro dell’emu- 
lazione storica tra i dne ordinamenti anti- 
tetici — ancor più evidente ed inoppugna- 
bile. Non bisogna, infatti, dimenticare ché 
nel 1951 il volume della produzione indu- 
striale dell’ URSS è aumentato, rispetto al 
1929, di quasi tredici volte, mentre quello 
degli Stati Uniti s'è soltanto raddoppiato: 
la produzione industriale dell'Inghilterra è 
salita nello stesso periodo solo del 60 per 
cento, mentre in alcuni paesi dell’ Europa 
occidentale essa s'aggira ancora sul livello 
del 1929. Ciò che, però, è ancora importante 
rilevare è che il quinto piano quinquennale 
assicura l'ulteriore sviluppo economico e 
culturale di tutte quante le repubbliche 
confederate. Nelle repubbliche lituana, let- 
tone ed estone. ad esempio, già in conse- 
guenza del quarto piano quinquennale la 
produzione industriale era aumentata ri- 
spetto al 1940 di 2,8 volte, mentre in Nor- 
vegia, Olanda e Belgio il sorpasso della 
produzione anteguerra è stato irrilevante. 
Ma per ciò che riguarda i suecessi che nel 
campo economico sono stati raggiunti dalle 
repubbliche sovietiche si possono citare fatti 
anche più significativi. La produzione com- 
plessiva di energia elettrica, ad esempio, 
dell’ Uzbek, del Tangik. del Kazach, della 
Kirghisia e della Tarkimenia, la cui popo- 
lazione è di 17 milioni, supera oggi di tre 
volte la produzione della Turchia, dell’ Iran, 
del Pakistan, dell’ Egitto, dell’ Irak, della 
Siria e dell' Afganistan insieme presi, benchè 
la loro popolazione complessiva ascenda a 
156 milioni. 1, Ucraina sovietica produce 
oggi più ghisa della Francia e dell’ Italia 
prese assieme; la sua produzione di acciaio 
e di laminati è maggiore di quella francese 
e sorpassa quella italiana di oltre tre volte; 
supera di una volta e mezza la produzione 
complessiva di carbone d’Italia e di Francia; 
produce grano, patate, barbabietole e zue- 
chero in quantità considerovolmente supe- 
riore a quella ottenuta dalla Francia e dal- 
l’Italia prese assieme. (M. 1. A.) 
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XI. - POLITICA COMMERCIALE INTERNAZIO- 
NALE. 


(2243) (PE) (131) 40 
Accordo italo-urgentino («The Statist», 
london, 12 luglio 1952). 


ll’aecordo firmato il 27 giugno 1952 fra i 
3overni italiano ed argentino si propone: 
1) la fornitura dell’Italia all’ Argentina di 
beni capitali per 70 milioni di dollari, da 
pagarsi in cinque anni mediante vendite 
di cereali; 2) il trasferimento all’ Argentina 
di un considerevole numero di famiglie ita- 
linne «veramente rurali» per la coltivazione 
delle terre lontane dai centri urbani (500 
mila famiglie in un periodo di cinque anni); 
3) la fornitura. da parte del Governo ita- 
liano di una parte dei necessari mezzi fi- 
nanziari, e questo mediante l’ utilizzo di 
fondi « congelati» per 200 milioni di pesos. 
I accordo costituisce il primo strumento, 
sul piano internazionale. della nuova po- 
litica economica argentina, il cui program- 
ma troverà il suo naturale sviluppo nel piano 
quinquennale che avrà inizio il prossimo 
anno. La collaborazione italo-argentina è 
giustificata, oltre che da ragioni economi- 
ehe. dal fatto che circa il 45°/, della po- 
polazione argentina è — secondo stime di 
qualche anno fa — di origine italiana. 
Inoltre, gli agricoltori italiani godono nel 
paese di molta stima, superiore a quella 
che viene tributata agli stessi spagnoli. In 
complesso, l’Italia utilizzerà, in seguito al- 
Y accordo, maggiori quantità di lana, grano, 
semi oleusi ; 1 Argentina, dal canto suo, ot- 
terrà beni capitali, tessili e prodotti finiti. 

(R. v.) 


(2244) EE (0) 15 
L’ E.P.U. lenta di superare le sue difficoltà 

{«L' Economie», Paris, 28 agosto 1952). 

Nel giugno 1952 il Consiglio dei Ministri 
dell’O.E C.E. ha prorogato per un anno la 
vita dell’ E.P.U., apportando al funziona- 
mento dell’Unione le modifiche resesi ne- 
cessarie in seguito alle difficoltà rivelatesi 
nei primi due anni di vita. Tali difficoltà 
sono derivate, praticamente, dalle posizioni, 
debitorie o creditorie, eccedenti i limiti 
della quota fissata per ciascun paese e dalla 
sensibile riduzione subìta dal capitale di 
funzionamento dell’Unione. Per ovviare a 
tali difficoltà si è stabilito di ritoccare la 
quota applicabile alle posizioni debitorie 
camaulative, in modo che nel futuro i paesi 


debitori dovranno accelerare i loro versa- 
menti in oro mentre i paesi creditori ver- 
ranno rimborsati con ritmo rallentato. Altre 
disposizioni sono state prese per ‘liquidare 
le eccessive eccedenze a credito, in parti- 
colare l'eccedenza belga (788,7 milioni di 
unità di conto al 30 giugno 1952). A questo 
riguardo, è stato deciso che quando Ja po- 
sizione cumulativa creditoria belga supe- 
rerà i 415 milioni — 330 milioni, quota a 
suo tempo stabilita per il Belgio, più 85 
milioni, quota eccezionale — il surplus 
venga finanziato, fino a concorrenza di 250 
milioni, metà in oro e metà in crediti. In 
particolare, la Francia e la Gran Bretagna 
si sono sostituite all’ E. P. U. nei confronti 
del Belgio, impegnandosi a saldare il loro 
debito entro due anni, mediante esporta- 
zioni fino all'ammontare di 25 milioni cia- 
seuna. Per impedire che le riserve dell’ U- 
nione diminuiscano al disotto dei 100 mi- 
lioni di dollari, ogni paese membro è stato 
inoltre invitato — salvo la Grecia — a 
versare un contributo speciale, in oro o in 
dollari, proporzionale alla sua quota. (R. V.) 


(2245) (PE) (114) 40 

Bekakrr L. A., 1 problemi del Benelux 
(« Bulletin de la Fédération des Industries 
Belges», Bruxelles, 4 settembre 1952). 


La Federazione delle Industrie Belghe 
ha indirizzato al Governo belga una 
lettera nella quale espone i propri punti 
di vista circa il Benelux. In tale lettera si 
afferma in primo luogo che la Federazione 
accetta il principio dell’integrazione dei 
tre paesi del Benelux, quello della libera 
concorrenza e quello dell’ Unione economica. 
Tuttavia, si mette in rilievo che in un nu- 
mero crescente di industrie belghe la di- 
soccupazione è in aumento, e ciò a causa 
delle migliori condizioni di cui beneficiano 
i produttori olandesi; che tali migliori con- 
dizioni derivano, in gran parte, dai bassi 
salari olandesi e dai vantaggiosi prezzi dei 
combustibili e dei trasporti; che l'accen- 
tuata divergenza esistente fra le economie 
belga ed olandese, l’ una basata sulla libertà 
di contrattazione, l’altra essenzialmente di- 
rigista, minaccia di rendere cronico l’attuale 
squilibrio fra i due paesi. Pertanto, la Fe- 
derazione chiede che siano adottate dai 
paesi del Benelux misure di politica eco- 
nomica, finanziaria, sociale e agricola che 
assicurino al più presto l’egualizzazione 
delle condizioni di concorrenza; nonehé 
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che siano prese in urgenza quelle disposizioni 
eccezionali che si rendessero necessarie per 
salvare dalla rovina economica particolari 
settori dell'industria belga. (R. V.) 


(2246) (PE) (0) 1 
Sari evitata una crisi del Benelux? (« L’E- 
conomie», Paris, 25 settembre 1952). 


Grazie alle misure adottate nel 1951 e al- 
l’inizio dell’anno in corso per incoraggiare 
le esportazioni, nonchè a diversi fattori di 
carattere transitorio, la bilancia dei paga- 
menti olandesi registrerà nel 1952 un saldo 
favorevole. Peraltro, nell’ agosto 1952, l’ U- 
nione Economica Belgio-Lussemburgo è di- 
venuta debitrice dell’EPU e il Belgio è 
debitore dei Paesi Bassi. Le esportazioni 
olandesi verso l’ Unione Economica Belgio- 
Lussemburgo hanno raggiunto, nel mese di 
agosto, il valore di 95 milioni di fiorini 
contro 90 milioni di importazioni. Gli in- 
dustriali belgi ritengono che la causa della 
diminuzione delle loro esportazioni sia da 
attribuirsi alla concorrenza interna olandese. 
I Paesi Bassi possono, in effetti, produrre 
a prezzi inferiori, dato il basso livello dei 
salari rispetto a quelli belgi. 1 negoziati 
che si sono svolti a Bruxelles, a partire dal 
9 agosto 1952, fra dirigenti di imprese bel- 
ghe e olandesi non hanno moditicato di 
molto il punto di vista olandese. Attual- 
mente si rilevano due punti importanti; 
1) non è possibile, per i Paesi Bassi, alzare 
al livello belga i salari (che corrispondono, 
peraltro, alla media dei salari europei) poi- 
chè ciò pregiudicherebbe lo sviluppo eco- 
nomico e l’andamento delle esportazioni 
nazionali; 2) l'eventuale applicazione in 
Belgio di diritti di compenso contro la con- 
correnza di certi prodotti industriali olan- 
desi, sarebbe contraria ai prineipi dell’U- 
nione Economica. In tal caso, |’ Olanda po- 
trebbe ricorrere a misure di ritorsione, ad 
esempio, aprendo maggiormente le proprie 
frontiere ai prodotti tedeschi. (M. P.) 


(2247) (PE) (0) 19 

La conferenza imperiale è una opportunità 
imperiale («The Statist», London, 27 
settembre 1952). 


Nel corso della conferenza imperiale del 
Commonwelth fra i rappresentanti della 
Gran Bretagna, dell’ Australia, della Nuova 
Zelanda, del Sud Africa, dell'India, del 
Pakistan, di Ceylon e della Rodesia me- 
ridionale dovrà essere discussa la soluzione 
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del problema del dollaro. La Conferenza è 
stata definita come il «maggiore sforzo» 
del Commonwealth in tale senso. A pre- 
scindere dai rapporti fra Gran Bretagna e 
G.A.T.T., nel corso del conferenza si. do- 
vranno discutere gli eventuali mezzi tecnici, 
diversi dai dazi, atti a permettere il trat- 
tamento preferenziale. La scelta di tali 
mezzi non è affatto semplice. In altri ter- 
mini, si tratta di scegliere fra i possibili 
espedienti che permettano di raggiungere 
l'equilibrio della bilancia dei pagamenti 
mediante l'adeguamento delle correnti com- 
merciali e delle correnti creditizie verso 
comunità con gradi di solvibilità (o di in- 
solvibilità) diversi. Oltre a questo, vi è un 
secondo e più importante obbiettivo da rag- 
giungere: ricostituire le riserve, oggi trop- 
po scarse, del Commonwealth. Dall’esito 
della Conferenza «imperiale» dipenderà il 
sorgere di un terzo Impero Britannico 
— ossia, di un secondo Commonwealth — 
sicuro ed auto-sufficiente, libero dai legami 
di Lake Success, di Strasburgo e del Fede- 
ralismo Europeo, o il regresso ad una as- 
sociazione di popoli legati da una catena 
comune — l’asservimento al dollaro — 6 
romanticamente affezionati ad una sterlina 
priva di valore reale. (R. v.) 


(2248) (PE (0) 1 
Preferenza imperiale («The Financial Ti- 

mes», London, 29 settembre 1952). 

Si apre a Ginevra la settima sessione del 
G.A.T.T. Fra gli argomenti da discutersi 
rivestono particolare importanza la richiesta 
del Giappone di aderire all’ Accordo e la 
richiesta dei paesi del Piano Schuman di 
applicare un sistema simile a quello della 
preferenza imperiale, Circa il secondo que- 
sito, il G.A.T.T. si trova, praticamente, a 
dover affrontare una richiesta di creazione 
di una unione doganale completa, per il 


carbone e per |’ acciaio, fra i paesi parteci- 


panti al Piano. La Gran Bretagna — tra- 
dizionale fornitrice di carbone e di acciaio 
alle nazioni oggi appartenenti al Piano 
Schuman — 6 il paese pit direttamente in- 
fluenzabile dalle decisioni del G.A.T.T, su 
tale quesito, cui peraltro, come 6 prevedi- 
bile, verrá data una risposta favorevole. In 
tal caso, sarebbe lecito chiedersi perchè il 
G.A.T.T. adotti, nell’esaminare due argo- 
menti affini (l'unione doganalé Schuman e 
la «preferenza imperiale»), due metri di- 
versi. Se il Commonwealth vorrà ottenere 


tramite il G.A.T.T. le agevolazioni previste 
dalla clausola della «preferenza imperiale» 
dovrá innanzitutto adottare una politica 
commerciale adeguata, fissando chiaramente 
gli-scopi da ragginngere nel lungo andare. 

(R. V.) 


(2249) (PE) (0) 1 

Uno schema di sovvenzioni alle esportazioni 
per la Gran Bretagna ?. («The Banker», 
London, ottobre 1952). 


Durante il recente convegno dell’ Interna- 
tional Monetary Fund, il Governatore della 
Banca Nazionale del Belgio ha lamentato 
la «conservazione dei dollari» e gli altri 
schemi di «export bonus» (sussidi alle espor- 
tazioni) adottati in Olanda, Germania e ne- 
gli altri paesi europei. Egli ha messo in ri- 
Jievo che gran parte delle esportazioni bel- 
ghe sono state recentemente riesportate dai 
saddetti paesi verso il Nord America: il 
Belgio ha così perso una frazione del suo 
reddito in dollari. Il problema è di viva at- 
tualità anche in Gran Bretagna. Conside- 
rato che i tentativi del Fondo Monetario 
volti ad eliminare i «bonus schemes» re- 
steranno con tutta probabilità infruttuosi, 
alcuni ambienti britanniei si chiedono se 
non sarebbe utile adottare tali schemi an- 
che nel Regno Unito. Per rispondere a questo 
interrogativo è utile analizzare i due più 
importanti schemi di conservazione della 
valuta, quello olandese e quello tedesco. 
Gli esportatori olandesi possono trattenere 
i} 10% dei loro proventi in dollari statu- 
nitensi o canadesi e spenderlo, senza restri- 
zioni, in importazioni provenienti dall’ area 
del dollaro. Praticamente, tuttavia, tali dol- 
lari vengono venduti sul mercato libero al 
tasso, pressochè costante dopo l’ applicazione 
del «bonus scheme», di 6,50 fiorini per 
dollaro (tasso ufficiale, fiorini 3,80). Ciò fa 
guadagnare agli esportatori, in complesso, 
un premio del 7%, sul cambio ufficiale. Lo 
schema tedesco prevede, per gli esportatori 
verso l’area del dollaro, dei «diritti ad 
importare» alienabili, per il 40%, delle 
entrate complessive in dollari. Ciò si tra- 
lnce in un guadagno del 4-5 % sul valore 
delle esportazioni. In complesso, presein- 
dendo dalle questioni di «iniquità» (a chi 
dovrebbe andare il premio? Al produttore 
o al mercante?), il Governo britannico do- 
yrebbe tener presenti i vantaggi economici 
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delle sovvenzioni all’esportazione, risolvendo 
il problema senza scusarsi che «fino a quan- 
do Vinehiesta del Fondo Monetario non sarà 
completa, non si pnò far nulla». (R. V.) 


(2250) (PE) (0) 1 

Lento progresso nello sviluppo del Benelux 
(«The Financial Times», London, 6 ot- 
tobre 1952). 


Il processo integrativo dei paesi del Be- 
nelux comincia ad urtare contro i problemi 
più difficili. Uno dei maggiori ostacoli è 
costituito dalla vivace concorrenza che la 
industria olandese fa a quella belga, appe- 
santita da salari sensibilmente maggiori 
(60%) di quelli olandesi e da un più lento 
riammodernamento degli impianti. Il rime- 
dio più immediato sarebbe per il Belgio di 
gravare i beni olandesi importati con una 
tassa di compensazione, ma ciò assicurerebbe, 
al massimo, una protezione del 3-4°/, (ben 
minore del 209%, richiesto dalle categorie 
industriali). Un sostanziale rinvigorimento 
dell economia belga può derivare solo da 
una politica a lunga scadenza; tuttavia, 
il Tesoro non è ancora riuscito a ridurre 
le imposte di acquisto al livello olandese 
(ciò che permetterebbe una diminuzione del 
20%, nel costo della vita in Belgio e quindi 
un sensibile accostamento delle due eco- 
nomie). La forte opposizione politica rende 
lento ogni ulteriore progresso nell'elimina- 
zione della frattura esistente. (G. F.) 


(2251) (PE) (0) 1 
I colloqui di Knokke («L' Echo de la Bour- 
se», Bruxelles, 15 ottobre 1952). 


I ministri belgi, lussemburghesi ed olan- 
desi si sono rinniti a Knokke per tentare 
di risolvere il problema della concorrenza 
olandese ai prodotti belgi. Nel comunicato 
ufficiale diramato alla chiusura dei lavori, 
si è constatata la disparità dei salari e 
l'impossibilità di giungere all'unione eco- 
nomica se prima non si riducono le divergen- 
ze esistenti. ] tre governi hanno deciso: 
1) di creare una commissione per ridurre 
tali dicrepauze; 2) di invitare la Nederlandse 
Bank e la Banque National de Belgique a 
cooperare più strettamente nelle loro poli- 
tiche monetarie, creditizie e valutarie; ed 
infine 3) di accentuare la coordinazione 
esistente materia di commercio estero. 

(G. F.) 


in 


XI. - ISTITUTI RP PROBLEMI ECONOMICI INTER- 
NAZIONALI. 
(2252) EE (0) 15 
Pepin E., L'ICAO e le altre agenzie che 
sî occupano di regolamentazione aerea 
(«TheJournal of Air Law and Commerce», 
Chicago, Ill., primavera 1952). 


L'' International Civil Aviation Organiza- 
tion (ICAO), istituita alla Conferenza di 
Chieago (1 novembre-7 dicembre 1944), co- 
minciò a funzionare come organizzazione 
provvisoria il 6 giugno 1945 e come orga- 
nizzazione permanente il 4 aprile 1947. 
Fra le principali funzioni dell’ICAO sono 
quelle definite dall’ Articolo 37 (paragrafo 
secondo) della Convention on International 
Civil Aviation. La regolamentazione pro- 
mulgata del ICAO assume la forma di 
« Annexes». Una regolamentazione comple- 
mentare si ha con le « Procedures for Air 
Navigation Services», le «Regional Supple- 
mentary Procedures» e le «Specifications». 
Per un miglior assolvimento dei propri com- 
piti PICAO agisce in stretta collaborazione 
e coordinazione con altri organismi interna- 
zionali quali la World Meteorological Or- 
ganization, l'International Telecommunica- 
tions Union, la World Health Organization. 

(V. 8.) 


(2253) EE (0) 15 
ALBRECHT K., Presupposti e possibilità del- 
l'Unione agraria (Pool verde) (« Der 
Volkswirt-Wirtschafts- und Finanz-Zei- 
tung», Frankfurt a. M., 26 luglio 1952). 


Il progetto di Unione agraria presentato 
dalla Francia all OECE potrebbe avere, se 
realizzato, importanza fondamentale per lo 
sviluppo futuro dell'economia europea. Se 
effettivamente si riuscisse, attraverso una 
cooperazione organizzata, ad aumentare la 
produzione agraria dei paesi partecipanti 
al punto che questi producessero la massima 
parte di quei prodotti la cui importazione 
è loro costata, nel solo 1951, 2,2 miliardi 
esatti di dollari, sarebba.stato finalmente 
arrecato un contributo veramente decisivo 
alla soluzione del problema della penuria 
europea di dollari. S'è già intanto d'ac- 
cordo, in complesso, sul fatto che per quanto 
attiene alla regolazione istituzionale d'una 
eventuale Unione agraria europea, questa 
dovrebbe, per varie ragioni evidenti, diver- 
sificarsi da quella dell’ Unione carbo-acciai- 
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fera; che anche i problemi che si dovrebbero 
risolvere nei riguardi dell'ordinamento del 
mercato sarebbero di diversa natura per le 
due Unioni; che l'Unione agraria non do- 
vrebbe tendere all'autarchia, e che ci si 
dovrebbe pure accertare se l'incremento 
produttivo europeo, cui si mira, sarebbe, 
dal punto di vista dei costi, sostenibile ri- 
spetto ai prezzi delle importazioni oltremare. 
Ma vi è pure da considerare un problema. 
di natura spiccatamente commerciale. Nei 
confronti, infatti, dei prodotti finora con- 
templati, vi sono in Europa, tra quelli che 
sono previsti come partecipanti, paesi ee- 
cedentari e paesi deficitari: tra questi ul- 
timi figurano anzitutto i paesi fortemente 
industrializzati, costretti a coprire il lero 
fabbisogno di alimentari, che non producono 
essi stessi, mediante importazioni pagate 
con l'esportazione. Ora, se già la rinuneia 
alla sovranità economica nel settore carbone- 
acciaio comporta un certo pregiudizio della 
libertà di movimento commerciale, questo 
pregiudizio aumenterebbe ancor più in caso 
di realizzazione dell’Unione agraria. EF’ 
fuor di dubbio che una collaborazione eco- 
nomica diretta all'incremento e possibilmente 
alla diminuzione dei prezzi della produzione 
agraria, richiede al tempo stesso una inten- 
sificazione degli sforzi diretti al migliora- 
mento dell’Unione europea dei pagamenti 
ed al ritorno alla convertibilità delle valute, 
‘Quest'ultima condizione, però, presuppone, 
a sua volta, la garanzia di conservazione 
dell equilibrio delle bilance dei pagamenti 
e, di conseguenza, la garanzia d’una stabilità. 
n interna, nonchè un coordinamento 
delle tendenze di politica commerciale dei 
paesi partecipanti. Poichè, peraltro, le espe- 
rienze degli ultimi anni hanno rivelato fino 
a che punto l'equilibrio della bilancia dei 
pagamenti possa essere influenzato dalle 
oscillazioni impreviste dei prezzi dei priu- 
cipali mercati mondiali, sarebbe necessaria 
una collaborazione internazionale diretta al- 
l’ineremento della produzione alimentare, 
con l'obbiettivo d'una stabilizzazione dei 
prezzi e con le possibilità d'una politica 
di costituzione di scorte atta a stabilizzare 
la congiuntura. E ciò, nell’ambito della pro- 
duzione agricola potrebbe costituire uno dei 
principali compiti dell’ Unione agraria eti- 
ropea, la quale dovrebbe fin dal principio 
mirare alla cooperazione con altre zone va- 
lutarie, assumendo in tale modo anche una 
importanza politica tutt'altro che trasca- 
rabile. (M. L.A.) 
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(2254) (PE) (415) 40 
Il meccanismo e l’importanza delle commes- 
se all’estero («Le Monde», Paris, 27 

luglio 1952). 

Le commesse americane all'estero hanno 
un'importanza sempre maggiore nello svi- 
luppo dell economia europea. Esse consi- 
stono, in sostanza, in un acquisto americano 
all’estero di materiali per il riarmo. I fondi 
necessari provengono dal bilancio di guerra 
americano (ed allora gli investimenti bel- 
lici interni degli Stati Uniti sono ridotti in 
misura corrispondente) oppure dalla voce 
«aiuti militari all’estero». Le commesse 
assumono tre forme tipiche: 1) i materiali 
sono destinati allo stesso paese produttore; 
in tal caso gli Stati Uniti pagano l'importo 
stabilito alle imprese fornitrici e regalano 
il materiale al paese interessato. Questo 
tipo di commesse ammonta, per la Francia, 
a 200 milioni di dollari. 2) Le commesse 
sono assegnate al paese A, ma i materiali 
sono regalati dagli Stati Uniti al paese B; 
si ritiene che la Francia abbia ricevuto a 
questo titolo circa 140 milioni di dollari di 
commesse. 3) I materiali sono destinati alla 
difesa americana; l'ammontare di queste 
ordinazioni alla Francia è stato di circa 10 
milioni di dollari. Ovviamente, questi ultimi 
due tipi di commesse non influenzano il 
bilancio militare del paese al quale sono 
assegnate, ma solo le sue industrie belliche. 

(G. F.) 


(2255) EE (0) 15 
LP” E.P.U. e la convertibilità («The Statist», 
London, 30 agosto 1952). 


Nel primo trimestre del 1950 la media 
mensile delle esportazioni dei paesi membri 
dell'E.P.U. era di circa 1.082 milioni di 
dollari: tale media è salita, nel primo tri- 
mestre del 1952, a 1.791 milioni, con un 
aumento del 65°, circa. Il 2° rapporto an- 
nuale dell’E.P.U. mette in evidenza come, 
in effetti, tale aumento sia sostanziale, sia 
pure tenuto conto della lievitazione dei 
prezzi. L'E.P.U. dovrà consolidare il successo 
raggiunto estendendo, fra l’altro, ad altri 
paesi (attualmente non membri dell’ Unione) 
l’area dei pagamenti multilaterali. A questo 
riguardo, si fa chiaramente cenno, nel rap- 
porto, ai paesi dell’ America Latina, senza 
però specificare il meccanismo di compensa- 
zione. Il Comitato Direttivo dell’E.P.U. au- 
spica inoltre più strette relazioni con il 
Fondo Monetario e la Banca Internazionale. 
L'accordo intercorso fra il Belgio e il 


Fondo, sebbene non ricordato nel rapporto, 
sembrerebbe un primo passo in questa di- 
rezione. ]n complesso, le «recommendations» 
formulate dall E.P.U. vertono su tre punti : 
una politica di importazioni più liberale da 
parte degli Stati Uniti; l'espansione delle 
esportazioni europee verso l’area del dol- 
laro ; il ristabilimento di un flusso di inve- 
stimento a lungo termine a favore dei paesi 
insufficientemente sviluppati. (R. Y.) 


(2256) _ KE (0) 15 

Jèze G., Il rapporto annuale del Fondo 
Monetario Internazionale («Journal des 
Finances », Paris, 12 settembre 1952). 


Il 5 settembre 1952 si sono riuniti a Mes- 
sico i governatori del Fondo Monetario In- 
ternazionale e della Banca Internazionale 
per la Ricostruzione e lo Sviluppo. E' stato 
discusso il settimo rapporto annuale per 
l’anno finanziario chiusosi al 30 aprile 1952. 
Nel corso di tale rapporto vengono passati 
in rassegna i seguenti argomenti : 1) la si- 
tuazione economica mondiale; 2) l'utiliz- 
zazione delle risorse del Fondo; 3) la poli- 
tica dell’oro; 4) le restrizioni dei cambi; 
5) le parità e i tassi di cambio; 6) l’am- 
ministrazione del Fondo. In linea generale, 
il rapporto mette in rilievo che dopo cinque 
anni di vita del Fondo, gli scopi prefissi 
non sono stati raggiunti: soprattutto, la crisi 
valutaria non è finita. Ta ragione fondamen- 
tale è costituita dal fatto che pochi governi 
hanno adottato effettive misure anti-inflazio- 
niste, e molti hanno invece cercato di ovviare 
allo squilibrio delle bilance dei pagamenti 
mediante restrizioni dei cambi e controlli 
quantitativi, sovente di natura discrimina- 
toria. In altre parole, i Governi dei paesi 
membri hanno, sovente, combattuto gli ef- 
fetti e non le cause dello squilibrio. 11 Rap- 
porto insiste particolarmente sul manteni- 
mento della stabilità monetaria interna e 
rileva che la ragione fondamentale dello 
squilibrio delle bilance dei pagamenti deve 
attribuirsi alla «pretesa di molti paesi di 
voler consumare, investire e spendere più 
di quanto non potrebbero normalmente fare 
con la loro risorse ». Inoltre, il Fondo espri- 
me la profonda convinzione che tutti i paesi 
aventi una «forte» posizione nei confronti 
dei pagamenti internazionali dovrebbero, 
con ogni mezzo, ridurre le barriere che si 
oppongono al libero scambio. Questa critica 
del protezionismo americano è stata unani- 
memente approvata. (R. V.) 
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(2257) EE (0) 15 
I risultati di Bretton Woods («Esteri», 
Roma, 15 settembre 1952). 


Come era stato previsto, le riunioni dei 
«dne gemelli di Bretton Woods» non hanno 
determinato alcuna svolta decisiva nell’ in- 
dirizzo di politica economica e finanziaria 
dei due organismi. Il punto di maggiore 
interesse emerso a Città del Messico è dato 
dalla promessa di uno studio più completo, 
più approfondito e più rapido per la costi- 
tuzione di quella Società Finanziaria Inter- 
nazionale della quale da tempo si parla. 
Con questa istituzione la Banca potrebbe 
operare al di là dei limiti statutari sia 
riguardo ai beneficiari dei prestiti, sia 
rignardo al carattere delle operazioni stesse 
di eredito. La nuova attività della Banca 
sarà accolta con viva simpatia in ogni paese. 
L’annuneio della prossima emissione sul 
mercato americano di obbligazioni della 
Banca Internazionale a condizioni non dis- 
simili da quelle già eseguite su altri mer- 
cati, indica anche un indirizzo interessante 
nella raccolta dei mezzi per operare su scala 
più vasta. L'attività della Banca Interna- 
zionale dei Pagamenti si riassume nei se- 
guenti dati: 1.400 milioni di dollari di 
prestiti, accordati a 27 paesi, dei quali 900 
milioni già erogati. L'attività del Fondo 
Monetario Internazionale è stata oggetto di 
eritiche precise; meno definiti, invece, sono 
stati gli orientamenti consigliati. (M. P.) 


(2258) EE (0) 15 

Il piano di Strasburyo: creare una «terza 
zonu» economica fra il blocco sovietico e 
gli Stati Uniti («Le Monde», Paris, 28 
settembre 1952). 


E” opinione del Consiglio d'Europa che 
il problema del «dollar shortage» possa 
essere risolto, a lungo andare, «non solo 
con l’aequisto dei manufatti europei, contro 
i quali i produttori americani cercano di 
premunirsi sentendone sorgere la concor- 
renza, ma con: l'importazione delle materie 
prime dai territori d'oltremare». Nella re- 
cente assemblea di Strasburgo è stato ap- 
provato un progetto, presentato dalla com- 
iaissione per gli affari economici, per I’ isti- 
tuzione di un sistema doganale preferenziale 
fra 1' Europa, i territori d'oltremare ed il 
Commonwealth. A tale fine dovranno essere 
soddisfatte due condizioni: 1) la preferenza 
commerciale dovrà consistere nella riduzione 
dei diritti di dogana fra i paesi interessati 


e non nell’aumento di quelli applicati agli 
altri paesi membri dell'accordo generale 
sulle tariffe; 2) tutti i paesi che faranno 
concessioni analoghe a quelle offerte dagli 
altri paesi acquisteranno il diritto di essere 
ammessi nel «gruppo preferenziale». I 
membri della zona preferenziale potranno 
utilizzare una delle loro monete come base 
sulla quale allineare le proprie divise. Questo 
ruolo potrebbe essere svolto dalla sterlina; 
tuttavia, è assai poco probabile che i paesi 
a moneta forte desiderino regolare i loro 
affari finanziari seguendo la politica britan- 
nica, a meno che la sterlina non diventi 
più forte e più facilmente convertibile. (M.P.) 


(2259) EE (0) 15 
MANSHOLT S. L., Verso l’integrazione eu- 
ropea: iniziando dall’ agricoltura (« Fo- 
reign Affairs», New York, ottobre 1952). 


Dopo la creazione della Comunità Europea 
del Carbone e dell’ Acciaio e del Comitato 
per la Difesa Europea, il primo passo da 
compiere verso l’unità europea è costituito 
dall'integrazione dell'agricoltura. Pressioni 
in questo senso sono state esercitate dagli 
Stati Uniti, prima ancora della Conferenza 
di Parigi. La necessità di integrazione in 
questo campo è incontestabile, dati, soprat- 
tutto, il forte aumento della popolazione 
europea e la necessità di stabilizzare il suo 
tenore di vita. Nell’elaborazione di un piano 
atto a realizzare tale integrazione occorre 
tener presente che, per le particolari condi- 
zioni dell’agricoltura, non si potranno ap- 
plicare integralmente i principi del libera- 
lismo economico. Non si potrà, in altri ter- 
mini, parlare di un prezzo determinato dalla 
libera concorrenza, e perciò unico su tutti i 
mercati europei. Si dovrà, invece, studiare 
un sistema di « prezzi di scambio europei » 
per i prodotti agricoli, che tenga conto delle 
condizioni generali della situazione econo- 
mica e di quelle particolari della situazione 
agricola. L'integrazione non dovrà fare 
della comunità agricola europea un’area 
protezionista, nell'interno della quale sa- 
rebbe in definitiva il consumatore a sop- 
portare il costo delle dislocazioni economi- 
che. In generale, occorrerà mantenere un 
livello dei prezzi che permetta agli agricol- 
tori di trarre benefici dalla loro attività: 
sovvenzioni e oneri fiscali saranno perciò 
inevitabili nel periodo transiziohale. Le spese 
ed i redditi potrebbero far capo ad un Fondo 
Agricolo Europeo, che si occuperebbe dello 
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sviluppo tecnico delle aree a costi elevati. 
Se la futura Comunitá agricola europea 
comprenderá i soli paesi del Piano Schuman 
(ed anche se il Regno Unito dovesse farne 
parte) essa sarà sicuramente un’ area impor- 
tatrice, e gli eventuali «surpluses» regio- 
nali o stagionali potranno essere meglio am- 
ministrati su base comune. Dato il diverso 
interesse che presenta per i paesi europei 
una eventuale integrazione agricola, occorre 
che questa venga inserita in un più ampio 
programma integrativo. A questo riguardo 
l'esempio degli Stati Uniti d' America do- 
vrebbe dissipare il pessimismo e le incer- 
tezze. (R. V.) 


(2260) EE (0) 17 

CaIRNcROSS A., La Conferenza Economica 
di Mosca («Soviet Studies», Oxford, ot- 
tobre 1952). 


Alla Conferenza Economica di Mosca 
hanno partecipato 470 persone provenienti 
da 49 paesi diversi. Le delegazioni più nu- 
merose sono state, nell’ ordine, quella bri- 
tannica, quella cinese, quella russa, quella 
indiana. Le delegazioni occidentali erano 
formate essenzialmente da nomini di sinistra 
o radicali, per cui nessuno ha parlato, pra- 
ticamente, in difesa delle opinioni «di 
destra». Fra gli economisti intervenuti sono 
da notare J. Robinson e Maurice Dobb per 
la Gran Bretagna; il Prof. Bettelheim per 
la Francia; i Proff. Pesenti, Sraffa e Steve 
per l’Italia; il Prof. Wold per la Svezia; 
il Prof. Dobretsberger per l’Austria; il Prof. 
Kuezynski per la Germania Orientale; il 
Prof. Oskar Lange per la Polonia e i Proff. 
Ostrovityanov, Strumilin e Varga per la 
URSS. Nel corso della Conferenza sono state 
adottate due importanti decisioni. In primo 
luogo, si è stabilito di chiedere alle Nazioni 
Unite la convocazione di una conferenza 
intergovernativa sul commercio mondiale, 
conferenza che dovrebbe riunire anche il 
Giappone, l’Italia, la Germania e l’Austria. 
Inoltre, si è deciso di convocare, per il pros- 
simo anno, una seconda Conferenza Econo- 
mica Internazionale, organizzata da un Co- 
mitato per la Promozione del Commercio 
Internazionale creato ad hoc. La prima pro- 
posta non avrà, si prevede, una accoglienza 
entusiastica, per cui non darà luogo a ri- 
sultati veramente fruttuosi; essa è stata 
formulata soprattutto per dimostrare che la 
Conferenza non tenta di sostituirsi alle Na- 
zioni Unite nell'esaminare i problemi in- 


ternazionali. Circa la seconda proposta, tutto 
dipende dai lavori del Comitato nel trovare 
una sede adatta. Una delle caratteristiche 
particolari della Conferenza Economica di 
Mosca consiste negli accordi commerciali 
conclusi, durante il soggiorno nell’ URSS, 
fra i funzionari dei governi orientali e 
commercianti privati britannici e di altri 
paesi. Nei confronti della Gran Bretagna, 
tali accordi possono essere definiti « parodi- 
stici », dato che erano presenti alla Confe- 
renza soltanto tre commercianti in grado di 
stipulare affari su larga scala, affari sog- 
getti, peraltro, all'emissione della relativa 
licenza di importazione e all'approvazione 
da parte del Ministero britannico. Malgrado 
si sia parlato molto, a Mosca, di un proba- 
bile accordo fra |’ URSS e i commercianti 
britannici, in effetti a tutt’ oggi non è stato 
fatto nulla in tal senso. La Conferenza è 
stata tuttavia utile alla Russia (che ha at- 
tualmente interesse a importare determinate 
materie finite — i tessili, ad esempio — 
esportando beni strumentali eccedentari) in 
quanto ha permesso di dimostrare ai rap- 
presentanti delle aree depresse l’elevato 
grado di progresso raggiunto dall’ industria 
meccanica ed elettrica sovietiche. I conve- 
nuti a Mosca hanno potuto avere, fra l’altro, 
interessanti informazioni relative ai prezzi 
e ai salari russi. Essi hanno constatato che 
il pane di grano costa, ad esempio, 2,30 
rubli al kg., le patate 0,90 rubli, la carne 
di bue 11-18 rubli, il burro 23-33 rubli, le 
uova 0,70-0,80 rubli l'una. Un abito per 
uomo, qualità media o buona, costa dai 1000 
ai3000 rubli, una camicia da uomo (cotone 
o rayon) 75-300 rubli, un paio di scarpe da 
uomo, in cuoio, dai 200 ai 400 rubli, un 
abito da donna dai 400 ai 600 rubli. Gli 
stipendi sono i seguenti: stakanovisti spe- 
cializzati, 2500 rubli al mese; stakanovisti 
non specializzati, 1500 rubli; lavoratori del- 
l’iodustria: salario minimo, 700 rubli al 
mese, massimo 2500; dirigenti dell’ industria, 
7000-8000 rubli. (Tasso di cambio «consi- 
gliato» da applicare per i confronti, 60-70 
rubli per sterlina). Nell’ interpretare queste 
cifre occorre tuttavia tener conto sia dei 
servizi sociali di cui gode ogni lavoratore 
russo (equivalenti, secondo le stime sovie- 
tiche, a circa un terzo dei guadagni effettivi) 
sia delle detrazioni fisse per imposta sul 
reddito (che in Russia grava maggiormente 
sui meno abbienti) e per sottoscrizioni ob- 
bligatorie ai prestiti di Stato (una mensi- 
lità all anno). (R. V.) 
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(2261) EE (0) 15 

Scutirraur A. W., Stadi dell’ Unione agra- 
ria (« Der Volkwirt-Wirtschafts- und Fi- 
nanz- Zeitung», Frankfurt a. M., 4 ottobre 
1952). 


La produzione agricola lorda dei 18 paesi 
dell’ Europa Occidentale (compresi Spagna, 
Portogallo, Grecia e Turchia) è oggi quasi 
pari a quella degli Stati Uniti. La pro- 
duttività del suolo dell'Europa Occidentale 
è il doppio di quella degli Stati Uniti, do- 
ve, per contro, la produttività del lavoro è 
pari al quadruplo di quella europea. Di 
conseguenza, non è possibile effettuare un 
confronto schematico delle due regioni agri- 
cole; si rileva, peraltro, la necessità di una 
coordinazione delle varie politiche agrarie 
dei paesi dell’ Europa occidentale. Date le 
considerevoli differenze dei rendimenti agri- 
coli dei diversi paesi, l’ Unione agraria do- 
vrà essere formata per gradi; in un primo 
tempo sarà rappresentata da un nucleo cen- 
trale, di cui faranno parte la Germania Oc- 
cidentale, il Belgio, la Francia, l’Italia e 
l'Olanda. Il migliore legame sul piano eco- 
nomico sarebbe l’unificazione monetaria; 
pertanto, i paesi soggetti ad un processo in- 
flazionistico, come Francia e Italia, dovreb- 
bero attuare una riforma valutaria. In un 
secondo tempo l'Unione agraria compierá, 
mediante il controllo dei prezzi e dei mer- 
cati, la razionalizzazione e la riorganizza- 
zione delle varie produzioni. Del pari, una 
unione parziale per prodotti, ad es., grano, 
carne, zucchero e latte, dovrà cominciare 
non già dai mercati e dai prezzi, ma spin- 
gersi fino alle basi delle singole attività 
produttive. (M. P.) 


(2262) EE (0) 15 

Il nuovo pensiero circa à «commodity agree- 
ments» («The Statist», London, 11 ot- 
tobre 1952), 


L’opinione statunitense è stata fino ad 
oggi ostile agli schemi internazionali di 
controllo dei prezzi. Tuttavia, attualmente 
sembra che il Governo americano sia me- 
no rigido, al riguardo. Occorrerebbe sfrut- 
tare questo nuovo atteggiamento adeguando 
gli schemi di sviluppo delle aree depresse 
alle offettive necessitá di tali aree, senza 
sprechi derivanti dal conflitto valutario dol- 
laro-sterlina. La FA.O. ha recentemente 
pubblicato uno studio (Una riconsiderazione 


dell economía dell’ « International Wheat 
Agreement») che ha il merito di conside- 
rare il problema dei «commodity agreements» 
(accordi mercantili) dal punto di vista stret- 
tamente internazionale, ed esamina breve- 
mente i tre principali tipi di schemi di 
controllo attualmente in uso. A questo ri- 
guardo si afferma, tra l’altro, che lo sche- 
ma degli «stocks strategici» ha molti van- 
taggi, ma tende a mantenere i prezzi al 
disopra del livello di equilibrio nel lungo 
andare. L’ «International Wheat Agreement» 
è un contratto multilaterale che mira a far 
si che la maggior parte delle transazioni 
abbia luogo a prezzi compresi entro dati 
limiti, senza tener conto delle fluttuazioni 
di mercato. Ciò permette di ridurre sensi- 
bilmente le ripercussioni delle variazioni 
dei prezzi sulla. distribuzione del reddito. 
Per adeguare i prezzi dell'Accordo alla 
media dei prezzi di mercato, si propone di 
inserire nel testo — che dovrà essere rin- 
novato il prossimo anno — una clausola 
secondo la quale i prezzi minimi e massimi 
debbono essere annualmente ritoccati in 
base ad un coefficiente che consideri la dif- 
ferenza intercorrente fra i prezzi pagati per 
le transazioni non garantite e quelli medi 
previsti dall'accordo per l’anno precedente. 
Inoltre dovrebbe essere conservata la clau- 
sola che i governi debbono mantenere stocks 
finanziati con mezzi pubblici per mitigare 
le eccessive variazioni dei prezzi. (R.V.) 


(2263) EE (0) 15 
Crea V., Il Pool verde («Il Coltivatore», 
Roma 18 ottobre 1952). 


Il Pool verde son può essere accettato 
dall’agricoltura italiana se non se ne chia- 
riscono i postulati fondamentali. Comunque 
sia inteso, il pool deve riguardare esclusi- 
vamente le produzioni agricole dei terri- 
tori metropolitani. Deve essere inoltre sta- 
bilita una priorità nei consumi europei per 
le produzioni europee. Bisogna considerare 
serupolosamente le produzioni effettive di 
ciascun paese. Un alto numero di prodotti 
oggetto del pool potrebbe danneggiare in 
partenza la sua organizzazione ed il suo 
esercizio: in un primo tempo non si dovreb- 
be andare oltre i prodotti di grande massa 
che abbiano una caratteristica comune tipi- 
cità (grano, vino, olio, riso, canapa, lana, 
carni bovine, lardo, semi oleosi, ece.). (v.8.) 


Regesti emerogrufici 


(2264) EE (0) 15 

Il progetto di un fondo monetario per 
il NATO sarà probabilmente respinto 
dal Governo americano («The Financial 
Times», London, 31 ottobre 1952). 


Gli esperti economici del governo ameri- 
cano uscente hanno elaborato e raccolto 
nel « Green Book» gli indirizzi di una fu- 
fura politica economica statunitense nei ri- 
guardi dell' Europa. ll NATO non deve più 
essere semplicemente un organo militare, 
ma deve assumere un ruolo economico di 
ampio respiro. Da un punto di vista parti- 
colare, nella relazione si auspica: 1) la sti- 
pulazione. da parte dei governi atlantici, 
di accordi commerciali a lunga scadenza; 
2) la creazione, per la Comunità Atlantica, 
di un fondo di riserva che funzioni da or- 
gano stabilizzatore a lungo termine. Se, da 
un lato, è probabile che queste due pro- 
poste non siano accolte dal nuovo governo, 
sembra certo, dall'altro, che esso accetterà 
l'indirizzo generale seguito dal «Green 
Book ». Sarà però necessario che gli esperti 
dedichino una doverosa attenzione ad alcuni 
problemi fondamentali non esaminati nella 
relazione, quali: 1) la riduzione delle di- 
vergenze esistenti tra il protezionismo sta- 
tunitense e la politica liberalizzatrice sinora 
propugnata; 2) l’espansione degli investi- 
menti americani all’estero; 3) il rafforza- 
mento dell’ economia europea; 4) le difficoltà 
che sorgono dall'applicazione del program- 
ma di difesa. (G. F.) 


(2265) EE (5) 58 

il Sud America potrebbe essere incluso 
nell’ E. P,U.? («The Statist», London, 
1 novembre 1952). 


Notevoli capitali svizzeri sono attualmen- 
te investiti nei paesi sud-americani (soprat- 
tutto Argentina e Brasile), paesi che figu- 


rano anche fra i principali importatori di 
prodotti industriali di provenienza svizzera: 
ben si comprende, quindi, il guardingo at- 
teggiamento assunto dal governo svizzero 
nei confronti di una eventuale ammissione 
di tali paesi nell’E.P.U.. Per risolvere ade- 
guatamente questo problema occorrerebbe 
in primo luogo analizzare il movimento 
commerciale con l’estero dei paesi sud-ame- 
ricani. Tale indagine è tuttavia seriamente 
ostacolata dalla mancanza di statistiche 
appropriate, dato che nel Sud America non 
si rilevano importazioni ed esportazioni se- 
condo i paesi di origine o di destinazione 
effettive, ma semplicemente si rileva il va- 
lore delle merci che entrano ed escono dai 
porti. Un terzo fattore che altera la realtà 
è costituito dall'uso, invalso nel Sud Ame- 
rica, di fatturare le esportazioni dirette 
all'Europa in base a valori minori di quelli 
effettivi, in modo da accumulare valuta 
europea disponibile. A prescindere da queste 
difficoltà di carattere tecnico, vi è tuttavia 
da considerare l’importantissimo aspetto 
economico del problema. Se 1'E.P.U. do- 
vesse allargare le sue basi fino ad includere 
i paesi sud americani, il nuovo gruppo com- 
prenderebbe infatti, rispetto ad oggi, un 
maggior numero di debitori (la maggior 
parte dei paesi sud americani 6 debitrice 
verso l’area del dollaro). Cid porterebbe ad 
un ulteriore esaurimento delle giá deboli 
riserve dell’Unione. E nulla lascia preve- 
dere, in questo campo, nuovi aiuti statuni- 
tensi. I mali delle bilance dei pagamenti 
sud-americane debbono essere curati sul 
piano nazionale, con una adeguata politica 
interna, volta sopratutto ad eliminare gli 
sprechi e le spese non necessarie, piuttosto 
che sul piano di una Unione dei Pagamenti 
già sul filo del rasoio. In caso contrario, 
qualche paese europeo — la Svizzera, ad 
esempio — potrebbe chiedere di abbando- 
nare |’ Unione. (R. V.) 
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